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UREDBA KOMISIJE (EU) 2017/1987
z dne 31. oktobra 2017

o spremembi Uredbe (ES) st. 1126/2008 o sprejetju nekaterih mednarodnih racunovodskih
standardov v skladu z Uredbo (ES) $t. 1606/2002 Evropskega parlamenta in Sveta v zvezi
z Mednarodnim standardom racunovodskega porocanja 15

(Besedilo velja za EGP)
EVROPSKA KOMISIJA JE —
ob upostevanju Pogodbe o delovanju Evropske unije,

ob upostevanju Uredbe (ES) $t. 1606/2002 Evropskega parlamenta in Sveta z dne 19. julija 2002 o uporabi
mednarodnih ra¢unovodskih standardov (!) in zlasti ¢lena 3(1) Uredbe,

ob upostevanju naslednjega:

(1) Z Uredbo Komisije (ES) $t. 1126/2008 (} so bili sprejeti nekateri mednarodni standardi in pojasnila, ki so
obstajali 15. oktobra 2008.

(2)  Upravni odbor za mednarodne rac¢unovodske standarde (UOMRS) je 12. aprila 2016 objavil spremembe
Mednarodnega standarda racunovodskega porocanja (MSRP) 15 Prihodki iz pogodb s kupci. Spremembe
pojasnjujejo nekatere zahteve in zagotavljajo dodatno pomo¢ za podjetja, ki izvajajo ta standard.

(3)  Posvetovanje z Evropsko svetovalno skupino za racunovodsko porocanje potrjuje, da spremembe MSRP 15
izpolnjujejo merila za sprejetje, dolocena v ¢lenu 3(2) Uredbe (ES) t. 1606/2002.

(4)  Uredbo (ES) st. 1126/2008 bi bilo zato treba ustrezno spremeniti.

(5)  Ukrepi, predvideni s to uredbo, so v skladu z mnenjem Rac¢unovodskega regulativnega odbora —

SPREJELA NASLEDNJO UREDBO:

Clen 1
V Prilogi k Uredbi (ES) $t. 1126/2008 se Mednarodni standard ra¢unovodskega porocanja (MSRP) 15 Prihodki iz pogodb s
kupci spremeni, kot je dolo¢eno v Prilogi k tej uredbi.

Clen 2
Podjetja zacnejo uporabljati spremembe iz ¢lena 1 najpozneje z zacetkom prvega poslovnega leta, ki se zacne 1. januarja
2018 ali po tem datumu.

Clen 3

Ta uredba zacne veljati dvajseti dan po objavi v Uradnem listu Evropske unije.

() ULL243,11.9.2002, str. 1.
(*) Uredba Komisije (ES) $t. 1126/2008 z dne 3. novembra 2008 o sprejetju nekaterih mednarodnih racunovodskih standardov v skladu
z Uredbo (ES) 5t. 1606/2002 Evropskega parlamenta in Sveta (UL L 320, 29.11.2008, str. 1).
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Ta uredba je v celoti zavezujoca in se neposredno uporablja v vseh drzavah ¢lanicah.

V Bruslju, 31. oktobra 2017

Za Komisijo
Predsednik
Jean-Claude JUNCKER
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PRILOGA
Pojasnila k MSRP 15
Prihodki iz pogodb s kupci
Spremembe

MSRP 15 Prihodki iz pogodb s kupci

Spremenijo se 26., 27. in 29. ¢len. 28. in 30. ¢len se nista spremenila, sta se pa vkljucila zaradi laZjega sklicevanja.

Loceno blago ali storitve

26. Odvisno od pogodbe lahko obljubljeno blago ali storitve vkljuCujejo, vendar niso omejene na, naslednje:
(a) prodajo blaga, ki ga je podjetje proizvedlo (na primer zaloge proizvajalca),
(b) ponovno prodajo blaga, ki ga je podjetje kupilo (na primer trgovsko blago trgovca na drobno),

(c) ponovno prodajo pravic do blaga ali storitev, ki jih je podjetje kupilo (na primer ponovna prodaja vstopnice
s strani podjetja, ki deluje kot principal, v skladu z opisom v B34.-B38. ¢lenu),

(d) izvajanje pogodbeno dogovorjene naloge (ali nalog) za kupca,

(e) zagotavljanje storitve pripravljenosti za zagotavljanje blaga ali storitev (na primer nespecificirane
posodobitve programske opreme, ki se zagotovijo, ko in ¢e so na voljo) ali zagotavljanje razpoloZljivosti
blaga ali storitev kupcu za uporabo, kot in ko se kupec odlodi,

(f) zagotavljanje storitve prenosa blaga ali storitev kupcu za drugo osebo (na primer tako, da deluje kot agent
druge osebe v skladu z opisom v B34.-B38. ¢lenu),

(g) podeljevanje pravic do blaga ali storitev, ki se bodo zagotovile v prihodnosti in jih kupec lahko ponovno
proda ali zagotovi svojim kupcem (na primer podjetje, ki prodaja izdelek trgovcu na drobno, obljubi prenos
dodatnega blaga ali storitve posamezniku, ki kupi izdelek od trgovca na drobno),

(h) gradnjo, proizvodnjo ali razvoj sredstva v imenu kupca,
(i) podeljevanje licenc (glej B52.-B63.B ¢len); in

() podeljevanje moznosti za nakup dodatnega blaga ali storitev (kadar te moznosti kupcu zagotavljajo stvarno
pravico v skladu z opisom v B39.-B43. ¢lenu).

27. Blago ali storitev, ki se obljubi kupcu, je loCena, ¢e sta izpolnjeni obe naslednji merili:

(a) kupec lahko koristi blago ali storitev bodisi samostojno bodisi skupaj z drugimi viri, do katerih ima
enostaven dostop (tj. blago ali storitev se lahko loci), in

(b) obljubo podjetja za prenos blaga ali storitve kupcu se lahko opredeli lo¢eno od drugih obljub v pogodbi (tj.
obljuba za prenos blaga ali storitev je locena v okviru pogodbe).

28. Kupec lahko koristi blago ali storitev v skladu s 27.(a) ¢lenom, ¢e bi bilo blago ali storitev mogoce uporabiti,
potrositi, prodati za znesek, ki je ve¢ji od preostale vrednosti, ali kako drugace imeti v lasti tako, da ustvari
gospodarske koristi. Pri dolo¢enem blagu ali storitvah ima kupec moZnost, da koristi blago ali storitev
samostojno. Pri drugem blagu ali storitvah lahko kupec koristi blago ali storitev samo v povezavi z drugimi
enostavno dostopnimi viri. Enostavno dostopen vir pomeni blago ali storitev, ki se prodaja lo¢eno (in ga prodaja
zadevno ali drugo podjetje), ali vir, ki ga je kupec zZe pridobil od podjetja (vklju¢no z blagom ali storitvami, ki
jih bo podjetje kupcu Ze preneslo na podlagi pogodbe) ali v okviru drugih transakcij ali dogodkov. Razli¢ni
dejavniki lahko predstavljajo dokazila, da lahko kupec koristi blago ali storitev bodisi samostojno bodisi
v povezavi z drugimi enostavno dostopnimi viri. Dejstvo, da podjetje redno prodaja blago ali storitev lo¢eno, bi
na primer kazalo, da lahko kupec koristi blago ali storitev samostojno ali v povezavi z drugimi enostavno
dostopnimi viri.
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29.

30.

Pri ocenjevanju, ali se lahko obljube podjetja za prenos blaga ali storitve kupcu opredelijo loceno v skladu
s 27.(b) ¢lenom, je cilj dolociti, ali je narava obljube v okviru pogodbe prenos vsake od teh postavk blaga ali
storitev lo¢eno ali namesto tega prenos zdruzene postavke ali postavk, za katere so obljubljeno blago ali storitve
vlozki. Dejavniki, ki kazZejo, da se dve ali ve¢ obljub podjetja za prenos blaga ali storitev kupcu ne morejo
opredeliti lo¢eno, vkljucujejo, vendar niso omejeni na, naslednje:

(a) podjetje zagotavlja pomembno storitev povezovanja blaga ali storitev z drugim blagom ali storitvami,
obljubljenimi v pogodbi, v skupino blaga ali storitev, ki predstavljajo zdruzen izlozek ali izlozke, za katere je
kupec sklenil pogodbo. Z drugimi besedami, podjetje uporablja blago ali storitve kot vlozke za proizvodnjo
ali zagotavljanje zdruZenega izlozka ali izlozkov, ki jih dolo¢i kupec. ZdruZeni izlozek ali izlozki lahko
vkljucujejo vec kot eno fazo, element ali enoto;

(b) ena ali ve¢ postavk blaga ali storitev bistveno spremeni ali prilagodi oziroma jih bistveno spremenijo ali
prilagodijo ena ali ve¢ postavk drugega blaga ali storitev, obljubljenih v pogodbi;

(c) blago ali storitve so zelo odvisne od ali tesno povezane z drugim blagom ali storitvami. Povedano drugace,
na vsako postavko blaga ali storitev pomembno vpliva ena ali ve¢ postavk drugega blaga ali storitev
v pogodbi. Na primer, v nekaterih primerih dve ali ve¢ postavk blaga ali storitev pomembno vplivajo druge
na drugo, ker podjetje ne bi bilo sposobno izpolniti svoje obljube s posami¢nim prenosom vsake postavke
blaga ali storitev.

Ce obljubljeno blago ali storitev ni lo¢ena, podjetje zdruzi to blago ali storitev z drugim obljubljenim blagom ali
storitvami, dokler ne opredeli skupine blaga ali storitev, ki je locena. V nekaterih primerih bi to pomenilo, da bi
podjetje vse blago ali storitve, obljubljene v pogodbi, obracunalo kot eno izvrsitveno obvezo.

V Prilogi B se spremenijo B1., B34.-B38., B52.-B53. in B58. ¢len ter dodajo B34.A, B35.A, B35.B, B37.A, B59.A, B63.A
in B63.B ¢len. B57. ¢len se izbriSe. B54.-B56., B59. in B60.-B63. ¢len se niso spremenili, so se pa vkljucili zaradi lazjega

sklicevanja.
Priloga B
Napotki za uporabo
Bl Ti napotki za uporabo so urejeni glede na naslednje kategorije:

B34

@ ...

(i) licenciranje (B52.-B63.B ¢len),

G ...

Principal in agent

Kadar pri zagotavljanju blaga ali storitev kupcu sodeluje druga oseba, podjetje dolo¢i, ali je narava njegove
obljube izvritvena obveza, da bo samo zagotovilo specificirano blago ali storitev (tj. podjetje je principal), ali da
bo uredilo, da bo druga oseba zagotovila to blago ali storitev (tj. podjetje je agent). Podjetje doloci, ali je
principal ali agent, za vsako specificirano blago ali storitev, obljubljeno kupcu. Specificirano blago ali storitev je
lo¢eno blago ali storitev (ali lo¢ena skupina blaga ali storitev), ki se bo zagotovila kupcu (glej 27.-30. ¢len). Ce
pogodba s kupcem vsebuje ve¢ kot eno specificirano blago ali storitev, bi lahko bilo podjetje principal za
nekatero specificirano blago ali storitve in agent za drugo.
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B34A Da dolo¢i naravo svoje obljube (kot je opisana v B34. ¢lenu), podjetje:

(a) opredeli specificirano blago ali storitve, ki se bodo zagotovile kupcu (to je lahko na primer pravica do blaga
ali storitve, ki jo bo zagotovila druga oseba (glej 26. ¢len)), in

(b) oceni, ali obvladuje (kot je opisano v 33. ¢lenu) vsako specificirano blago ali storitev, preden se ta prenese
na kupca.

B35  Podjetje je principal, ¢e obvladuje specificirano blago ali storitev, preden se ta prenese na kupca. Vendar ni
nujno, da podjetje obvladuje specificirano blago, ¢e pridobi lastninsko pravico za to blago za samo kratek cas,
preden se lastninska pravica prenese na kupca. Podjetje, ki je principal, lahko izpolni izvrsitveno obvezo
zagotoviti specificirano blago ali storitev samo ali najame drugo osebo (na primer podizvajalca), da izpolni
nekatere ali vse izvrsitvene obveze v njegovem imenu.

B35A Ce je v zagotovitev blaga ali storitev kupcu vkljucena druga oseba, podjetje, ki je principal, pridobi obvladovanje
Cesar koli od naslednjega:

(a) blaga ali drugega sredstva od druge osebe, ki ga nato prenese na kupca;

(b) pravice do storitve, ki jo bo izvedla druga oseba, ki podjetju omogoca, da naroci tej osebi, da zagotovi
storitev kupcu v imenu podjetja;

(c) blaga ali storitve druge osebe, ki jo nato zdruzi z drugim blagom ali storitvami pri zagotavljanju specifici-
ranega blaga ali storitve kupcu. Na primer, ¢e podjetje zagotovi pomembno storitev integracije blaga ali
storitev (glej 29.(a) ¢len), ki jih zagotovi druga oseba, v specificirano blago ali storitev, ki jo je narocil kupec,
podjetje obvladuje specificirano blago ali storitev preden se to blago ali storitev prenese na kupca. To je
zaradi tega, ker podjetje najprej pridobi obvladovanje vlozkov za specificirano blago ali storitev (ki vkljucuje
blago ali storitve od drugih oseb) in nato usmerja njihovo uporabo, da se ustvari zdruZen izlozek, ki je
specificirano blago ali storitev.

B35B (Medtem) ko podjetje, ki je principal, izpolni(-juje) izvrSitveno obvezo, pripozna prihodke v bruto znesku
nadomestila, za katerega pricakuje, da bo do njega upravi¢eno v zameno za preneseno specificirano blago ali
storitve.

B36  Podjetje je agent, ¢e je njegova izvrsitvena obveza urediti, da specificirano blago ali storitev zagotovi druga
oseba. Podjetje, ki je agent, ne obvladuje specificiranega blaga ali storitve, ki jo zagotovi druga oseba, preden se
to specificirano blago ali storitev prenese na kupca. (Medtem) ko podjetje, ki je agent, izpolni(-juje) izvritveno
obvezo, pripozna prihodke v znesku opravnine ali provizije, za katero pri¢akuje, da bo do nje upravi¢eno
v zameno za ureditev, da specificirano blago ali storitve zagotovi druga oseba. Opravnina ali provizija podjetja
je lahko neto znesek nadomestila, ki ga podjetje zadrzi, potem ko drugi osebi pla¢a nadomestilo, prejeto za
blago ali storitev, ki jo mora zagotoviti ta oseba.

B37  Kazalniki, da podjetje obvladuje specificirano blago ali storitev, preden se prenese na kupca (in je zato principal
(glej B35. ¢len)), med drugim vkljuCujejo naslednje:

(a) podjetje je primarno odgovorno za izpolnitev obljube, da bo zagotovilo specificirano blago ali storitev. To
obicajno vkljuCuje odgovornost za sprejemljivost specificiranega blaga ali storitve (npr. primarno
odgovornost za to, da blago ali storitev izpolnjuje specifikacije kupca). Ce je podjetje primarno odgovorno
za izpolnitev obljube, da bo zagotovilo specificirano blago ali storitev, to lahko kaZe, da druga oseba, ki je
vkljuCena v zagotovitev specificiranega blaga ali storitve, deluje v imenu podjetja;

(b) podjetje nosi tveganje zmanjsanja vrednosti zalog, preden je bilo specificirano blago ali storitev prenesena
na kupca ali po prenosu obvladovanja na kupca (na primer, ¢e ima kupec pravico do vracila). Na primer, ¢e
podjetje pridobi ali se zaveze, da bo pridobilo, specificirano blago ali storitev pred sklenitvijo pogodbe s
kupcem, lahko to kaZe na to, da je podjetje sposobno usmerjati uporabo in pridobiti bolj ali manj vse ostale
koristi, ki izhajajo iz blaga ali storitve, preden se ta prenese na kupca;
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(c) podjetje lahko po lastni presoji dolo¢i ceno specificiranega blaga ali storitve. Dolocitev cene, ki jo kupec
placa za specificirano blago ali storitev, lahko kaze na to, da je podjetje sposobno usmerjati uporabo blaga
ali storitve in pridobiti bolj ali manj vse ostale koristi. Vendar lahko v nekaterih primerih pri dolocanju cen
lastno presojo uporabi agent. Na primer, agent je lahko nekoliko prilagodljiv pri dolocanju cen, da bi
ustvaril dodatne prihodke iz naslova svoje storitve urejanja, da kupcem blago ali storitve zagotovijo druge
osebe.

B37A Kazalniki v B37. ¢lenu so lahko bolj ali manj relevantni za presojo o obvladovanju, odvisno od narave specifici-
ranega blaga ali storitve in pogojev pogodbe. Poleg tega lahko druga¢ni kazalniki v drugacnih pogodbah
zagotovijo prepricljivej$e dokaze.

B38  Ce izvrsitvene obveze in pogodbene pravice podjetja iz pogodbe prevzame drugo podjetje, tako da podjetje ni
ve¢ obvezano izpolnjevati izvrsitvene obveze za prenos specificiranega blaga ali storitev kupcu (tj. podjetje ne
deluje ve¢ kot principal), podjetje ne pripozna prihodkov za to izvrsitveno obvezo. Namesto tega podjetje oceni,
ali naj pripozna prihodke za izpolnitev izvrsitvene obveze za pridobitev pogodbe za drugo osebo (tj. ali podjetje
deluje kot agent).

Licenciranje

B52  Licenca doloca pravice kupca do intelektualne lastnine podjetja. Licence za intelektualno lastnino lahko med
drugim vklju¢ujejo licence za kar koli od naslednjega:

(a) programsko opremo in tehnologijo;

(b) filme, glasbo in druge oblike medijev in zabavne industrije;
(c) fransize; in

(d) patente, blagovne znamke in avtorske pravice.

B53  Poleg obljube o podelitvi licence (ali licenc) kupcu lahko podjetje obljubi prenos drugega blaga ali storitev
kupcu. Te obljube so lahko izrecno navedene v pogodbi ali jih je mogoce pricakovati glede na obicajne poslovne
prakse podjetja, njegove objavljene politike ali konkretne navedbe (glej 24. ¢len). Kadar pogodba s kupcem
poleg drugega obljubljenega blaga ali storitev vkljucuje obljubo o podelitvi licence (ali licenc), podjetje za
dolo¢anje posameznih izvrsitvenih obvez v pogodbi uporablja 22.-30. ¢len, tako kot pri drugih vrstah pogodb.

B54  Ce obljuba o podelitvi licence ni locena od drugega blaga ali storitev, obljubljenega v pogodbi, v skladu
s 26.-30. ¢lenom, podjetje obljubo o podelitvi licence in drugo obljubljeno blago ali storitve, obracuna skupaj
kot eno izvrsitveno obvezo. Primeri licenc, ki niso lo¢ene od drugega blaga ali storitev, obljubljenih v pogodbi,
vklju¢ujejo naslednje:

(a) licenco, ki je del opredmetenega blaga in je klju¢nega pomena za uporabnost blaga; in

(b) licenco, ki jo lahko kupec koristi le v povezavi s sorodno storitvijo (na primer spletna storitev podjetja, ki s
podelitvijo licence kupcu omogoca dostop do vsebine).

B55  Ce licenca ni loCena, podjetje uporabi 31.-38. ¢len za dolocitev, ali je izvrsitvena obveza (ki vkljucuje
obljubljeno licenco) izvrsitvena obveza, ki se izpolni postopno ali ki se izpolni v dolocenem trenutku.

B56  Ce je obljuba o podelitvi licence locena od drugega obljubljenega blaga ali storitev v pogodbi in je zato locena
izvrsitvena obveza, mora podjetje ugotoviti, ali se licenca prenese na kupca v dolo¢enem trenutku ali postopno.
Pri tem mora upostevati, ali je narava obljube, ki jo da podjetje kupcu ob izdaji licence, kupcu zagotoviti:

(a) pravico do dostopa do intelektualne lastnine podjetja, ki obstaja v celotnem obdobju veljavnosti licence; ali

(b) pravico do uporabe intelektualne lastnine podjetja, kot obstaja v trenutku, ko se licenca podeli.
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Opredelitev narave obljube podjetja

B57 [¢rtano]

B58  Narava obljube podjetja pri podelitvi licence je obljuba, da se bo zagotovila pravica dostopa do intelektualne
lastnine podjetja, Ce so izpolnjeni vsi spodnji pogoji:

(a) pogodba zahteva oziroma kupec razumno pric¢akuje, da bo podjetje opravljalo dejavnosti, ki znatno vplivajo
na intelektualno lastnino, do katere je kupec upravicen (glej B59. in B59.A ¢len);

(b) pravice iz licence kupca neposredno izpostavljajo pozitivnim ali negativnim ucinkom dejavnosti podjetja,
opredeljenih v B58.(a) ¢lenu; in

(c) te dejavnosti ob izvedbi ne privedejo do prenosa blaga ali storitve na kupca (glej 25. ¢len).

B59  Dejavniki, ki lahko nakazujejo, da bi lahko kupec razumno pricakoval, da bo podjetje izvedlo dejavnosti, ki
znatno vplivajo na intelektualno lastnino, vkljucujejo obicajne poslovne prakse podjetja, njegove objavljene
politike ali konkretne navedbe. Ceprav ni odlocujo¢, lahko obstoj skupnega gospodarskega interesa (na primer
licen¢nina na podlagi prodaje) pri podjetju in kupcu v zvezi z intelektualno lastnino, do katere ima kupec
pravico, nakazuje tudi, da lahko kupec razumno pricakuje, da bo podjetje izvedlo taksne dejavnosti.

B59A Dejavnosti podjetja znatno vplivajo na intelektualno lastnino, do katere ima kupec pravice, kadar:

(@) bodo te dejavnosti po pricakovanjih pomembno spremenile obliko (na primer zasnovo ali vsebino) ali
funkcionalnost (na primer sposobnost izvajanja funkcije ali naloge) intelektualne lastnine; ali

(b) sposobnost kupca, da pridobi koristi od intelektualne lastnine, bolj ali manj izhaja iz navedenih dejavnosti
ali je odvisna od njih. Na primer, koristi od blagovne znamke pogosto izhajajo iz ali so odvisne od tekocih
dejavnosti podjetja, ki podpirajo ali ohranjajo vrednost intelektualne lastnine.

Ce ima intelektualna lastnina, do katere ima kupec pravice, precejsnjo samostojno funkcionalnost, zato velik
delez koristi od te intelektualne lastnine izhaja iz te funkcionalnosti. Posledi¢no dejavnosti podjetja ne bi
pomembno vplivale na sposobnost stranke, da pridobi koristi od navedene intelektualne lastnine, razen ce
navedene dejavnosti znatno spremenijo njeno obliko ali funkcionalnost. Vrste intelektualne lastnine, ki imajo
pogosto precej$njo samostojno funkcionalnost, vkljucujejo programsko opremo, bioloske spojine ali formule
zdravil ter zaklju¢ene medijske vsebine (na primer filmi, televizijske oddaje in glasbeni posnetki).

B60  Ce so izpolnjena merila iz B58. ¢lena, mora podjetje obljubo o podelitvi licence obracunati kot izvrsitveno
obvezo, ki se izpolni postopno, ker bo kupec istocasno prejel in izkoristil korist, ki izhaja iz dostopa do intelek-
tualne lastnine, ki mu ga omogoca podjetie, med samim dostopom (glej 35.(a) ¢len). Podjetje uporabi
39.-45. clen za izbor ustrezne metode za merjenje svojega napredka v smeri popolne izpolnitve te izvrsitvene
obveze za zagotovitev dostopa.

B61  Ce merila iz B58. ¢lena niso izpolnjena, je narava obljube podjetja zagotoviti pravico do uporabe intelektualne
lastnine podjetja, saj ta intelektualna lastnina obstaja (po obliki in funkcionalnosti) v trenutku, ko se licenca
podeli kupcu. To pomeni, da lahko kupec usmerja uporabo licence in pridobi vse ostale koristi, ki izhajajo iz
licence, v trenutku, ko se licenca prenese. Podjetje obljubo o zagotovitvi pravice do uporabe njegove intelek-
tualne lastnine obracunava kot izvrsitveno obvezo, izpolnjeno v dolocenem trenutku. Podjetje uporabi 38. ¢len
za dolocitev trenutka, ko se licenca prenese na kupca. Vendar prihodkov ni mogoce pripoznati za licenco, ki
zagotavlja pravico do uporabe intelektualne lastnine podjetja pred zacetkom obdobja, v katerem lahko kupec
uporablja licenco in je deleZen njenih koristi. Na primer, ¢e se obdobje veljavnosti licence za programsko
opremo zacne, preden podjetie temu kupcu zagotovi (ali kako drugace da na voljo) kodo, ki mu omogoca
takoj$njo uporabo programske opreme, podjetje prihodkov ne bi pripoznalo, dokler ne zagotovi kode (ali jo
kako drugace da na voljo).
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B62  Podjetje pri dolo¢anju, ali licenca kupcu daje pravico do dostopa do intelektualne lastnine podjetja ali pravico
do njene uporabe, ne uposteva naslednjega:

(a) Casovnih omejitev, geografskih omejitev in omejitev uporabe — te omejitve opredeljujejo lastnosti obljubljene
licence, ne dolo¢ajo pa, ali podjetje izpolni svojo izvrsitveno obvezo v dolo¢enem trenutku ali postopno;

(b) porostev, s katerimi podjetje zagotovi, da ima veljaven patent za intelektualno lastnino ter da bo varovalo ta
patent pred nepooblai¢eno uporabo — obljuba o varovanju patentne pravice ni izvriitvena obveza, ker
dejanje varovanja patenta $Citi vrednost intelektualne lastnine podjetja in kupcu zagotavlja jamstvo, da
prenesena licenca izpolnjuje specifikacije licence, ki je bila obljubljena v pogodbi.

Licencnine na podlagi prodaje ali uporabe

B63  Ne glede na zahteve iz 56.-59. ¢lena podjetje pripozna prihodke za licen¢nino na podlagi prodaje ali uporabe,
obljubljeno v zamenjavo za licenco za intelektualno lastnino samo, ¢e (ali ko) se zgodi poznejsi od naslednjih
dogodkov:

(a) naknadna prodaja ali uporaba; in

(b) izvrsitvena obveza, na katero je bil razporejen del ali celotna licen¢nina na podlagi prodaje ali uporabe, je
izpolnjena (ali delno izpolnjena).

B63A  Zahteva po licencninah na podlagi prodaje ali uporabe v B63. ¢lenu se uporablja, kadar se licen¢nina nanasa
samo na licenco za intelektualno lastnino ali kadar je licenca za intelektualno lastnino glavni element, na
katerega se nanasa licen¢nina (na primer, licenca za intelektualno lastnino je lahko glavni element, na katerega
se nanasa licen¢nina, kadar podjetje upraviceno pric¢akuje, da bi kupec pripisal znatno ve¢ vrednosti licenci kot
drugemu blagu ali storitvam, na katere se nanasa licen¢nina).

B63B  Ce je izpolnjena zahteva iz B63.A clena, se prihodki iz naslova licen¢nin na podlagi prodaje ali uporabe
pripoznajo v celoti v skladu z B63. ¢lenom. Ce zahteva iz B63. ¢lena ni izpolnjena, se za licen¢nine na podlagi
prodaje ali uporabe uporabljajo zahteve o variabilnem nadomestilu iz 50.-59. ¢lena.

V Prilogi C se spremenijo C2., C5. in C7. ¢len ter dodajo C1.B, C7.A in C8.A ¢len. C3. in C6. ¢len se nista spremenila,
sta se pa vkljucila zaradi lazjega sklicevanja.

DATUM ZACETKA VELJAVNOSTI

C1B S Pojasnili k MSRP 15 — Prihodki iz pogodb s kupci, izdanimi aprila 2016, so se spremenili 26., 27., 29., B1.,
B34.-B38., B52.-B53., B58., C2., C5. in C7. ¢len, ¢rtal B57. ¢len ter dodali B34.A, B35.A, B35.B, B37.A, B59.A,
B63.A, B63.B, C7.A in C8.A clen. Podjetje zacne uporabljati navedene spremembe za letna porocevalska
obdobja, ki se za¢nejo 1. januarja 2018 ali pozneje. Uporaba pred tem datumom je dovoljena. Ce podjetje
navedene spremembe uporablja za zgodnejse obdobje, ta podatek razkrije.

PREHOD

C2 Za namene zahtev v zvezi s prehodom v C3.— C8.A ¢lenu velja naslednje:
(a) datum zaletka uporabe je zaletek porolevalskega obdobja, v katerem podjetje prvi¢ uporabi ta standard; in

(b) zakljuena pogodba je pogodba, za katero je podjetje preneslo vse blago ali storitve, opredeljene v skladu
z MRS 11 Pogodbe o gradbenih delih, MRS 18 Prihodki in povezanimi pojasnili.

C3 Podjetje uporablja ta standard po eni od naslednjih dveh metod:

(a) za nazaj za vsako predhodno porocevalsko obdobje, predstavljeno v skladu z MRS 8 Racunovodske usmeritve,
spremembe racunovodskih ocen in napake, ob upostevanju resitev iz C5. ¢lena; ali

(b) za nazaj s kumulativnim u¢inkom zacetka uporabe tega standarda, pripoznanim na datum zacetka uporabe
v skladu s C7.-C8. ¢lenom.
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C5 Podjetje lahko uporabi eno ali ve¢ od spodnjih prakti¢nih resitev, ko uporablja ta standard za nazaj v skladu s
C3.(a) ¢lenom:

(a) pri zaklju¢enih pogodbah podjetju ni treba preracunati pogodb, ki:
(i) se zacnejo in koncajo v istem letnem racunovodskem obdobju ali
(ii) so zaklju¢ene pogodbe na zacetku najzgodnejsega predstavljenega obdobja;

(b) v primeru zakljucenih pogodb, ki imajo variabilna nadomestila, lahko podjetje uporabi transakcijsko ceno
na datum zakljucka pogodbe namesto ocenjenih variabilnih zneskov nadomestila v primerljivih poroce-
valskih obdobjih;

(c) za pogodbe, ki so bile spremenjene pred zacetkom najzgodnejsega predstavljenega obdobja, podjetju ni
treba preracunati pogodbe za nazaj za navedene spremembe pogodbe v skladu z 20.-21. ¢lenom. Podjetje
namesto tega izrazi skupen ucinek vseh sprememb, do katerih je prislo pred zacetkom najzgodnejsega
predstavljenega obdobja, pri:

(i) opredelitvi izpolnjenih in neizpolnjenih izvrsitvenih obvez;
(i) dolocanju transakcijske cene in
(i) razporeditvi transakcijske cene na izpolnjene in neizpolnjene izvriitvene obveze;

(d) za vsa poroCevalska obdobja pred datumom zaletka uporabe podjetju ni treba razkriti zneska transakcijske
cene, razporejene na preostale izvrsitvene obveze, niti razloZiti, kdaj namerava pripoznati ta znesek kot
prihodek (120. ¢len).

C6 Za vsako prakti¢no resitev iz C5. ¢lena, ki jo podjetje uporablja, podjetje to resitev uporablja skladno za vse
pogodbe znotraj vseh predstavljenih porocevalskih obdobij. Poleg tega razkrije vse naslednje informacije:

(a) uporabljene resitve; in
(b) kolikor je razumno mogoce, kvalitativno oceno ocenjenega ucinka uporabe vsake tovrstne resitve.

c7 Ce se podjetje odloci, da bo ta standard uporabljajo za nazaj v skladu s C3.(b) ¢lenom, pripozna kumulativni
ucinek zacetka uporabe tega standarda kot prilagoditev zacetnega salda zadrzanih ¢istih dobickov (ali drugih
sestavnih delov kapitala, kot je ustrezno) letnega porocevalskega obdobja, ki vklju¢uje datum zacetka uporabe.
V skladu s to prehodno metodo se lahko podjetje odlo¢i za uporabo tega standarda za nazaj samo za pogodbe,
ki na datum prve uporabe niso zaklju¢ene (na primer 1. januar 2018 za podjetje, ki poslovno leto zakljudi
31. decembra).

C7A  Podjetje, ki uporablja ta standard za nazaj v skladu s C3.(b) ¢lenom, lahko prav tako uporabi prakti¢no resitev,
opisano v C5.(c) ¢lenu, za:

(a) vse spremembe pogodbe, do katerih pride pred zacetkom najzgodnejSega predstavljenega obdobja, ali
(b) vse spremembe pogodbe, do katerih pride pred datumom zacetka uporabe.

Ce podjetje uporabi to prakticno resitev, resitev uporablja dosledno za vse pogodbe in razkrije informacije, ki se
zahtevajo v C6. ¢lenu.

C8A  Podjetje uporablja Pojasnila k MSRP 15 (glej C1.B ¢len) za nazaj v skladu z MRS 8. Podjetje pri uporabi
sprememb za nazaj te uporablja, kot da so bile vklju¢ene v MSRP 15 na datum zacetka uporabe. Posledicno
podjetje sprememb ne uporablja za poroCevalska obdobja ali pogodbe, za katere se zahteve MSRP 15 ne
uporabljajo v skladu s C2.-C8. ¢lenom. Na primer, ¢e podjetje uporablja MSRP 15 v skladu s C3.(b) ¢lenom
samo za pogodbe, ki na datum zacetka uporabe niso zakljuCene pogodbe, podjetje ne preracuna zakljucenih
pogodb na datum zacetka uporabe MSRP 15 za ucinke teh sprememb.
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