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1)

2)

3)

EXPUNERE DE MOTIVE

CONTEXTUL PROPUNERII

e Motivele si obiectivele propunerii

Prezenta propunere se refera la aplicarea Regulamentului (CE) nr. 1225/2009 al
Consiliului din 30 noiembrie 2009 privind protectia impotriva importurilor care fac
obiectul unui dumping din partea tarilor care nu sunt membre ale Comunitatii
Europene (denumit in continuare ,regulamentul de bazd”), in cadrul reexaminarii
efectuate Tn perspectiva expirarii masurilor referitoare la taxa antidumping in vigoare
aplicata importurilor de anumite sisteme de electrozi din grafit originare din India.

e Contextul general

Prezenta propunere se inscrie in contextul punerii in aplicare a regulamentului de baza
si reprezintd rezultatul unei anchete realizate in conformitate cu cerintele de fond si de
procedura prevazute in regulamentul de baza.

¢ Dispozitiile in vigoare in domeniul propunerii

O taxa antidumping definitiva la importurile de anumiti electrozi din grafit incadrati la
codul NC ex 8545 11 00 si punti (nipluri) din astfel de electrozi incadrate la codul NC
ex 8545 90 90 originare din India a fost instituitd prin Regulamentul (CE) nr.
1629/2004 al Consiliului (JO L 295, 18.9.2004, p. 10), astfel cum a fost modificat prin
Regulamentul (CE) nr. 1354/2008 al Consiliului (JO L 350, 30.12.2008, p. 24).

e Coerenta cu alte politici si obiective ale Uniunii

Nu se aplica.

CONSULTAREA PAR{ILOR INTERESATE sl EVALUAREA IMPACTULUI

e Consultarea partilor interesate

Partile interesate vizate de procedurd au avut posibilitatea de a-si apara interesele in
timpul anchetei, in conformitate cu dispozitiile regulamentului de baza.

e Obtinerea si utilizarea expertizei

Nu a fost nevoie de expertiza externa.

e Evaluarea impactului

Prezenta propunere este rezultatul punerii in aplicare a regulamentului de baza.

Regulamentul de baza nu prevede o evaluare generala a impactului, dar contine o lista
completa de conditii care trebuie evaluate.

ELEMENTELE JURIDICE ALE PROPUNERII
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4)

e Rezumatul actiunii propuse

La 17 septembrie 2009, Comisia a initiat, la cererea motivata a trei producatori din
Uniune, o reexaminare efectuata in perspectiva expirarii masurilor referitoare la taxa
antidumping in vigoare aplicatd importurilor de anumiti electrozi din grafit originari
din India.

Ancheta de reexaminare a constatat persistenta practicilor de dumping in ceea ce
priveste produsul in cauza, ceea ce ar cauza, in cazul in care masurile antidumping ar fi
abrogate, reiterarea prejudiciului adus industriei din Uniune. S-a stabilit, de asemenea,
ca abrogarea masurilor nu ar fi in interesul Uniunii.

Prin urmare, se propune adoptarea de catre Consiliu a propunerii de regulament
anexate In vederea prelungirii masurilor existente, care trebuie publicatd in Jurnalul
Oficial al Uniunii Europene pana la 16 decembrie 2010 cel tarziu.

e Temeiul juridic

Regulamentul (CE) nr. 1225/2009 al Consiliului din 30 noiembrie 2009 privind
protectia Tmpotriva importurilor care fac obiectul unui dumping din partea tarilor care
nu sunt membre ale Comunitatii Europene.

e Principiul subsidiaritatii

Propunerea intra in sfera competentei exclusive a Uniunii Europene. In consecinta,
principiul subsidiaritatii nu se aplica.

e Principiul proportionalitatii
Propunerea respecta principiul proportionalitatii din urmatoarele motive:

Tipul actiunii este descris in regulamentul de baza mentionat anterior si exclude luarea
de decizii la nivel national.

Nu sunt necesare indicatii privind masura In care sarcina financiard si administrativa
care revine Uniunii, guvernelor nationale, autoritatilor regionale si locale, operatorilor

economici si cetdtenilor este limitatd la minimum si proportionald cu obiectivul
propunerii.

e Alegerea instrumentelor

Instrumente propuse: regulament.

Alte instrumente nu ar fi adecvate din urmatorul motiv:
regulamentul de baza nu ofera optiuni alternative.
IMPLICA{IILE BUGETARE

Propunerea nu are nicio implicatie pentru bugetul Uniunii.
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2010/0327 (NLE)
Propunere de
REGULAMENT AL CONSILIULUI

de instituire a unei taxe antidumping definitive la importurile de anumite sisteme de
electrozi din grafit originare din India in urma unei reexaminari efectuate in perspectiva
expirarii masurilor in temeiul articolului 11 alineatul (2) din Regulamentul (CE)
nr. 1225/2009 al Consiliului

CONSILIUL UNIUNII EUROPENE,
avand 1n vedere Tratatul privind functionarea Uniunii Europene,

avand 1n vedere Regulamentul (CE) nr. 1225/2009 al Consiliului din 30 noiembrie 2009
privind protectia impotriva importurilor care fac obiectul unui dumping din partea tarilor care
nu sunt membre ale Comunitatii Europene' (denumit in continuare ,,regulamentul de baza™),
in special articolul 11 alineatul (2),

avand in vedere Regulamentul (CE) nr. 597/2009 al Consiliului din 11 iunie 2009 privind
protectia impotriva importurilor care fac obiectul unor subventii din partea tarilor care nu sunt
membre ale Comunitatii Europene®, in special articolul 24 alineatul (1),

avand in vedere propunerea prezentata de catre Comisia Europeana (denumita in continuare
,»Comisia”) dupa consultarea comitetului consultativ,

intrucat:
A. PROCEDURA
1.  Masurile in vigoare

(D) In urma unei anchete antidumping (denumiti in continuare ,ancheta initialad”),
Consiliul a instituit, prin Regulamentul (CE) nr. 1629/2004°, o taxi antidumping
definitiva la importurile de anumiti electrozi din grafit incadrati In prezent la codul NC
ex 8545 11 00 si punti (nipluri) din astfel de electrozi incadrate in prezent la codul NC
ex 8545 90 90, originare din India (denumite in continuare ,masuri
antidumping definitive”). Masurile au luat forma unei taxe ad valorem de 0 %.

2) In urma unei anchete antisubventii, Consiliul a instituit, prin Regulamentul (CE) nr.
1628/2004", o taxa compensatorie definitivd la importurile de anumiti electrozi din
grafit incadrati in prezent la codul NC ex 8545 11 00 si de punti (nipluri) din astfel de

JO L 343, 22.12.2009, p. 51.
JO L 188, 18.7.2009, p. 93.
JO L 295, 18.9.2004, p. 10.
JO L 295, 18.9.2004, p. 4.
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4)

)

(6)

(7

electrozi incadrate in prezent la codul NC ex 8545 90 90, originare din India (denumite
in continuare ,,masuri compensatorii definitive”). Masurile au luat forma unei taxe ad
valorem de 15,7 %, cu exceptia unei societati pentru care nivelul taxei era de 7 %.

In urma unei reexamindri intermediare partiale ex officio a masurilor compensatorii,
Consiliul, prin Regulamentul (CE) nr. 1354/2008°, a modificat Regulamentul (CE)
nr. 1628/2004 al Consiliului si Regulamentul (CE) nr. 1629/2004 al Consiliului.
Taxele compensatorii definitive au fost modificate la 6,3 % si 7 % pentru importurile
provenind de la exportatori desemnati individual, cu un nivel al taxei reziduale
de 7,2 %. Taxele antidumping definitive au fost modificate la 9,4 % si 0 % pentru
importurile provenind de la exportatori desemnati individual, cu un nivel al taxei
reziduale de 8,5 %.

2.  Cererea de reexaminare in perspectiva expirarii masurilor

in urma publicarii unui aviz de expirare iminenti® a masurilor antidumping definitive
in vigoare, Comisia a primit, la 18 iunie 2009, o cerere de initiere a unei reexamindri
efectuate in perspectiva expirarii acestor masuri, in conformitate cu articolul 11
alineatul (2) din regulamentul de baza. Cererea a fost prezentata de trei producatori din
Uniune: Graftech International, SGL Carbon GmbH si Tokai ERFTCARBON GmbH
(denumiti in continuare ,,solicitantii”’), care reprezintd o proportie majora, in acest caz
de peste 90 %, din productia totald a Uniunii de anumite sisteme de electrozi din
grafit.

Cererea s-a bazat pe faptul cd expirarea masurilor ar conduce probabil la continuarea
sau la reaparitia dumpingului si a prejudiciului pentru industria Uniunii.

3.  Deschiderea unei reexaminari efectuate in perspectiva expirarii masurilor

In urma consultarii comitetului consultativ si a stabilirii faptului ca exista elemente de
proba suficiente pentru deschiderea unei reexamindri in perspectiva expirarii
masurilor, Comisia a anuntat la 17 septembrie 2009, printr-un aviz publicat in Jurnalul
Oficial al Uniunii Europene’ (denumit in continuare ,aviz de deschidere”),
deschiderea unei reexaminari efectuate in perspectiva expirdrii masurilor 1in
conformitate cu articolul 11 alineatul (2) din regulamentul de baza.

4.  Anchete paralele

Printr-un aviz de deschidere publicat in Jurnalul Oficial al Uniunii Europene la
17 septembrie 20098, Comisia a anuntat, de asemenea, deschiderea unei anchete de
reexaminare in perspectiva expirdrii masurilor compensatorii definitive in temeiul
articolului 18 din Regulamentul (CE) nr. 597/2009 al Consiliului din 11 iunie 2009
privind protectia impotriva importurilor care fac obiectul unor subventii din partea
tarilor care nu sunt membre ale Comunititii Europene’(denumit in continuare
,regulamentul de baza antisubventie”™).

© ® 9 N W»n

JO L 350, 30.12.2008, p. 24.
JO C34,11.2.2009, p. 11.
JO C 224, 17.9.2009, p. 20.
JO C 224, 17.9.2009, p. 24.
JO L 188, 18.7.2009, p. 93.
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5. Ancheta
5.1. Perioada de ancheta

Ancheta privind continuarea sau reaparitia dumpingului a vizat perioada cuprinsa intre
1 iulie 2008 si 30 iunie 2009 (denumitd in continuare ,,perioada anchetei de
reexaminare” sau ,,PAR”). Examinarea tendintelor relevante pentru evaluarea
probabilitdtii unei continudri sau a unei reaparitii a prejudiciului a fost efectuata pentru
perioada cuprinsd intre 1 ianuarie 2006 si sfarsitul perioadei anchetei de reexaminare
(denumita 1n continuare ,,perioada luatd in considerare™).

5.2. Partile vizate de ancheta

Comisia a informat In mod oficial solicitantii, ceilalti producatori cunoscuti din
Uniune, producatorii-exportatori, importatorii, utilizatorii cunoscuti a fi interesati si
reprezentantii tarii exportatoare cu privire la deschiderea reexamindrii efectuate in
perspectiva expirdrii masurilor. Partilor interesate li s-a oferit oportunitatea de a-si face
cunoscute, in scris, punctele de vedere si de a solicita o audiere in termenul mentionat
in avizul de deschidere.

Au fost audiate toate partile interesate care au solicitat aceasta si care au demonstrat ca
existd motive speciale care sa justifice audierea.

Avand 1n vedere numarul aparent ridicat de importatori neafiliati, s-a considerat
adecvat, In conformitate cu articolul 17 din regulamentul de baza, sa se analizeze daca
este necesar sd se recurgd la esantionare. Pentru a permite Comisiei sa decidd daca este
cu adevarat necesar sa se procedeze prin esantionare si, dupd caz, sa se determine
alcatuirea esantionului, partile mentionate anterior au fost invitate, in temeiul
articolului 17 din regulamentul de baza, sa se faca cunoscute in termen de 15 zile de la
deschiderea reexaminarilor si sd furnizeze Comisiei informatiile solicitate in avizul de
deschidere. Cu toate acestea, niciun importator neafiliat nu s-a facut cunoscut pentru a
coopera. Prin urmare, nu a fost necesara esantionarea.

Comisia a trimis chestionare tuturor partilor cunoscute ca fiind interesate si celor care
s-au facut cunoscute in termenul stabilit in avizul de deschidere. S-au primit
raspunsuri din partea a trei grupuri de producatori din Uniune (respectiv solicitantii), a
unui producdtor-exportator si a 17 utilizatori. Niciunul dintre importatori nu s-a facut
cunoscut in cursul exercitiului de esantionare si niciun alt importator nu a furnizat
Comisiei alte informatii si nici nu s-a facut cunoscut in cursul anchetei.

Doar unul dintre cei doi producatori-exportatori cunoscuti, si anume HEG Limited
(,,HEG”) a cooperat in cadrul reexamindrii oferind un raspuns la chestionar. In aceasti
privintd, ar trebui remarcat faptul ca, in cadrul anchetei initiale, numele oficial si
complet al societatii respective era Hindustan Electro Graphite Limited. Societatea si-a
schimbat ulterior numele in HEG Limited. Al doilea producator-exportator care a
cooperat in ancheta initiald, si anume Graphite India Limited (,,GIL”) a decis sa nu
raspunda la chestionar in cadrul prezentei reexaminari.

Comisia a cdutat si a verificat toate informatiile pe care le-a considerat necesare pentru
a determina probabilitatea continudrii sau a reaparitiei dumpingului si a prejudiciului
subsecvent, precum si a interesului Uniunii. S-au efectuat vizite de verificare la sediile
urmatoarelor parti interesate:
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(15)

(16)

(17)

(18)

(19)

(20)

(a)  Producatori din Uniune

- SGL Carbon GmbH, Wiesbaden si Meitingen, Germania;

- Graftech Switzerland SA, Bussigny, Elvetia;

- Graftech Iberica S.L., Ororbia, Spania;

- Tokai ERFTCARBON GmbH, Grevenbroich, Germania.
(b)  Producator-exportator in India

- HEG Limited, Bhopal.

B.  PRODUSUL iN CAUZA SI PRODUSUL SIMILAR

Produsul care face obiectul prezentei reexaminari este acelasi cu produsul la care se
referd ancheta initiala, si anume electrozii din grafit, de tipul celor utilizati pentru
cuptoare (furnale) electrice, cu o densitate aparentd de minimum 1,65 g/cm3 si cu o
rezistenta electrica de maximum 6,0 p.Q.m, care se incadreaza in prezent la codul NC
ex 8545 11 00 si punti (nipluri) din astfel de electrozi, care se incadreaza in prezent la
codul NC ex 8545 90 90, importate fie impreund, fie separat, originare din India
(denumite 1n continuare ,,produsul in cauza”).

Ancheta a confirmat faptul ca, la fel ca in cazul anchetei initiale, produsul in cauza si
produsele fabricate si vandute de producétorul-exportator pe piata internd din India,
precum si cele fabricate si vandute in UE de producdtorii din Uniune au aceleasi
caracteristici fizice si tehnice esentiale si aceleasi utilizari si, prin urmare, sunt
considerate ca fiind produse similare in sensul articolului 1 alineatul (4) din
regulamentul de baza.

PROBABILITATEA CONTINUARII SAU A REAPARITIEI DUMPINGULUI

In conformitate cu articolul 11 alineatul (2) din regulamentul de bazi, s-a examinat
dacd expirarea masurilor existente ar fi de naturd sa atragd dupd sine continuarea sau
reaparitia dumpingului.

1.  Generalitati

Doar un producator-exportator din India a cooperat. Cel de-al doilea
producator-exportator cunoscut nu a cooperat la ancheta.

Comparatia Intre volumul exporturilor producatorului-exportator cooperant si volumul
total al exporturilor din India catre Uniune a ardtat ca producatorul-exportator
cooperant a fost la originea majoritdtii importurilor Uniunii provenind din India in
cursul PAR. Prin urmare, se considera ca nivelul de cooperare a fost ridicat.

2.  Dumpingul importurilor in cursul PAR
2.1. Valoarea normala

In conformitate cu articolul 2 alineatul (2) din regulamentul de bazi, Comisia a
examinat mai intdi dacd vanzarile de produs similar efectuate de
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(22)

(23)

(24)

(25)

(26)

producatorul-exportator indian cooperant catre clienti independenti pe piata sa interna
sunt reprezentative, adica daca volumul total al unor astfel de vanzari reprezinta cel
putin 5 % din volumul total al vanzarilor la export corespunzatoare catre Uniune.

Comisia a identificat apoi tipurile de produs similar vandute de catre societate pe piata
internd care erau identice sau direct comparabile cu tipurile de produse vandute la
export catre Uniune. Elementele luate in considerare la definirea tipurilor de sisteme
de electrozi din grafit au fost: 1) prezenta sau nu a unui niplu in momentul vanzarii lor,
i1) diametrul lor si iii) lungimea lor.

Producatorul-exportator cooperant a afirmat ca faptul ca sistemele de electrozi din
grafit sunt produse pornind de la cocs de calitdti variabile (materia prima de baza) ar
trebui, de asemenea, luat in considerare atunci cand se stabileste daca tipurile de
sisteme de electrozi din grafit sunt identice sau direct comparabile. Intr-adevar, s-a
confirmat faptul ca, in procesul de productie, societatea a utilizat doua tipuri diferite de
cocs: cocs acicular importat, de calitate superioard si cocs obisnuit, obtinut pe piata
indiana. De asemenea, s-a confirmat faptul ca tipul de cocs utilizat determina costul de
productie si pretul produsului final.

Prin urmare, pentru a asigura o comparatie echitabila, Comisia a impartit fiecare tip de
produs intr-o categorie de calitate redusa si o categorie de calitate ridicatd, in scopul
calcularii dumpingului.

Comisia a examinat apoi dacd vanzarile interne ale producatorului-exportator
cooperant sunt reprezentative pentru fiecare tip de produs, adica daca vanzarile interne
ale fiecarui tip de produs reprezinta cel putin 5 % din volumul vanzarilor aceluiasi tip
de produs catre Uniune. Pentru tipurile de produs vandute in cantitati reprezentative,
s-a examinat apoi dacd aceste vanzari au fost efectuate in cadrul unor operatiuni
comerciale normale, in conformitate cu articolul 2 alineatul (4) din regulamentul de
baza.

Pentru a se determina dacd vanzarile interne din fiecare tip de produs, vandut in
cantititi reprezentative pe piata internd, pot fi considerate ca fiind efectuate in cadrul
unor operatiuni comerciale normale, s-a stabilit proportia de vanzari profitabile pentru
tipul de produs in cauzi catre clienti independenti. In toate cazurile in care vanzirile
interne ale tipului de produs specific au fost realizate n cantitéti suficiente si in cadrul
unor operatiuni comerciale normale, valoarea normald a fost bazatd pe pretul intern
real, calculat sub forma unei medii ponderate a tuturor vanzarilor interne din acest tip
efectuate in cursul PAR.

Pentru celelalte tipuri de produse ale caror vanzari interne nu au fost reprezentative sau
nu au fost efectuate in cadrul unor operatiuni comerciale normale, valoarea normald a
fost construitd In conformitate cu articolul 2 alineatul (3) din regulamentul de baza.
Valoarea normala a fost determinata prin adaugarea la costurile de productie, eventual
ajustate, ale tipurilor exportate, a unui procent rezonabil corespunzator cheltuielilor de
vanzare, cheltuielilor administrative si altor cheltuieli generale, precum si a unei marje
rezonabile a profitului, pe baza datelor efective referitoare la productie si vanzari, in
cadrul unor operatiuni comerciale normale, ale produsului similar de cétre
producatorul-exportator care face obiectul anchetei, in conformitate cu articolul 2
alineatul (6) prima teza din regulamentul de baza.
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27)

(28)

(29)

(30)
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2.2. Pretul de export

Intrucat toate vénzirile la export realizate pe piata Uniunii de citre
producatorul-exportator indian cooperant au fost efectuate direct catre clienti
independenti, pretul de export a fost stabilit pe baza preturilor efectiv platite sau care
trebuie sa fie platite pentru produsul in cauza, in conformitate cu articolul 2 alineatul
(8) din regulamentul de baza.

2.3. Comparatia

Comparatia intre valoarea normala medie ponderata si pretul de export mediu ponderat
a fost efectuati la nivelul franco fabrici si la acelasi stadiu comercial. In vederea unei
comparatii echitabile Intre valoarea normald si pretul de export, s-a tinut seama, in
conformitate cu articolul 2 alineatul (10) din regulamentul de baza, de diferentele
constatate 1n ceea ce priveste factorii despre care s-a demonstrat ca afecteaza preturile
si comparabilitatea acestora. In acest scop, s-a tinut cont in mod corespunzitor, sub
formd de ajustari, de diferentele in materie de transport, asigurare, manipulare,
incdrcare si costuri auxiliare, costuri financiare, cheltuieli bancare si taxe antidumping
platite de solicitant, dupa caz.

Producatorul-exportator cooperant a afirmat ca, in cazul sdu, Sistemul de credite
pentru taxe de import (Duty Entitlement Passbook Scheme, denumit In continuare
,DEPBS”) este efectiv un sistem de drawback al taxelor, intrucat creditele DEPBS nu
sunt utilizate decat pentru a plati taxele de import pentru materiile prime utilizate
pentru productia de sisteme de electrozi din grafit. Prin urmare, costul taxelor de
import platite pentru materiile prime este rambursat atunci cdnd produsul este exportat,
ceea ce determini o scidere a pretului de export. In consecinti, societatea a afirmat ci
preturile interne ar trebui ajustate, Intrucat ele nu sunt afectate de rambursarea taxelor
de import. Ancheta a ardtat ca, contrar celor afirmate, societatea utilizeaza materiile
prime importate cu scutire de taxe vamale atat pentru productia de sisteme de electrozi
din grafit destinate pietei de export, cét si pentru productia destinatd pietei interne. Prin
urmare, DEPBS nu are nicio influentd asupra diferentei de pret existente intre
produsele vandute pe piata internd si produsele exportate, iar ajustarea nu poate fi
acordata.

2.4. Marja de dumping

In conformitate cu articolul 2 alineatul (11) din regulamentul de bazi, valoarea
normald medie ponderata in functie de tip a fost comparatd cu pretul de export mediu
ponderat pentru tipul corespunzator de produs in cauza. Pe baza metodologiei descrise
mai sus, marja de dumping stabilitd pentru producatorul-exportator cooperant este
de 11-12 %.

In observatiile sale privind comunicarea faptelor si a considerentelor esentiale pe baza
carora se intentiona sa se recomande mentinerea masurilor existente (denumitd in
continuare ,,comunicarea finald”), societatea In cauza a declarat ca calculul marjei de
dumping pe baza a 4 din cele 12 luni ale PAR reprezinta o deviere fatd de metodologia
utilizatd in ancheta initiald, in care au fost luate in considerare toate cele 12 luni ale
perioadei de anchetd. Prin urmare, ea a afirmat cd metoda de calcul utilizatd sporeste
in mod exagerat marja de dumping.
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(32)

(33)

(34)

(35)

(36)

(37)

Se reaminteste ca faptul de a baza calculul marjei de dumping pe o perioada de 4 luni
din PAR constituie o metodologie utilizatd de obicei de Comisie in cadrul
reexamindrilor efectuate In perspectiva expirarii masurilor, atunci cand trebuie sa se
determine daca existd o continuare a dumpingului sau o probabilitate ca acesta sa
reapard. Ancheta la fata locului a permis garantarea faptului ca cele 4 luni sunt
reprezentative pentru intreaga perioadd de 12 luni. Pentru aceasta, costurile si preturile
corespunzatoare datelor din cele 4 luni au fost comparate cu cele ale celorlalte 8 luni.
In plus, cele 4 luni selectate au fost ultimele luni ale fiecirui trimestru si, prin urmare,
au fost repartizate echitabil de-a lungul perioadei de 12 luni. In consecinti, Comisia nu
este de acord cu afirmatia conform careia metoda aplicata ar modifica concluzia finala
in ceea ce priveste existenta dumpingului in cursul PAR sau ar spori in mod exagerat
marja de dumping.

Avand in vedere lipsa cooperarii din partea celui de-al doilea producator-exportator
indian cunoscut, nicio marjd de dumping nu a putut fi calculatd pentru acest
producator. Cu toate acestea, conform cererii de reexaminare, exporturile realizate de
aceastd societate catre Uniune au fost efectuate, de asemenea, la preturi de dumping.
Avand in vedere cd majoritatea exporturilor din India au legaturd cu producatorul
indian cooperant despre care s-a constatat cd practicd dumpingul si cd pretul mediu al
produsului in cauzd importat din India este inferior, conform Eurostat, pretului de
export mediu al societatii cooperante, este confirmata existenta unui dumping la scara
nationala.

3.  Evolutia importurilor in caz de abrogare a masurilor

Pe langa analiza existentei dumpingului in cursul PAR, s-a examinat probabilitatea
unei reaparitii a dumpingului. Avand 1n vedere cd un singur producator-exportator din
India a cooperat la prezenta anchetd, concluziile de mai jos se bazeazd pe date
furnizate de singura societate cooperantd, precum si pe elementele disponibile in
conformitate cu articolul 18 din regulamentul de baza, respectiv datele Eurostat si cele
din cererea de reexaminare.

In acest sens, au fost analizate urmatoarele elemente: capacitdtile neutilizate ale
producatorilor-exportatori indieni, atractivitatea pietei Uniunii pentru producatorii
indieni si preturile la exportul catre tari terte.

3.1. Capacitatile neutilizate ale exportatorilor

In ceea ce-1 priveste pe producitorul-exportator indian cooperant, ancheta a aratat ci
acesta dispune de capacititi neutilizate. In plus, societatea a declarat public ca
intentioneaza sd-si sporeascd capacitatile existente. De asemenea, ar trebui subliniat
faptul ca societatea este orientata catre export, avand in vedere ca vanzarile la export
au generat cea mai mare parte a cifrei sale de afaceri in cursul PAR si cd Uniunea
ramane o destinatie de export importanta in ciuda masurilor in vigoare.

In ceea ce-1 priveste pe cel de-al doilea producitor indian, cererea de reexaminare a
ardtat cd societatea si-a crescut deja in mod semnificativ capacitdtile de la instituirea
masurilor si ca intentioneaza sa le sporeasca in continuare. Prin urmare, nu se poate
exclude faptul ca, in lipsa masurilor, cel putin o parte a acestei cresteri a capacitatilor
ar putea fi deviatd catre piata Uniunii.

3.2. Atractivitatea pietei Uniunii
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(3%)

(39)

(40)

(41)

(42)

(43)

Atractivitatea pietei Uniunii poate fi ilustratd prin faptul cd instituirea de taxe
antidumping si compensatorii nu a oprit cresterea exporturilor indiene. Din contrd, in
cursul ultimilor trei ani, exportatorii indieni si-au crescut de mai mult de doud ori
exporturile si si-au marit de mai mult de trei ori cota pe piata Uniunii. De asemenea, ar
trebui subliniat faptul ca, in cursul acestei perioade, nivelul preturilor pe piata Uniunii
a crescut cu 40 %.

3.3. Preturile la exportul catre tari terte

In ceea ce priveste exporturile citre tari terte, ancheta a aratat cd, in cursul PAR,
nivelurile preturilor la export franco fabrica practicate de societatea cooperantd erau
inferioare preturilor la exportul catre Uniune, despre care s-a constatat ca fac obiectul
unui  dumping. Prin urmare, se poate astepta ca, in lipsa masurilor,
producatorul-exportator cooperant sd reorienteze cel putin o parte a exporturilor sale
catre Uniune, avand in vedere atractivitatea pietei.

3.4. Concluzie privind probabilitatea continuarii sau a reaparitiei dumpingului

Tinand cont de constatarile descrise mai sus, se poate concluziona ca exporturile din
India fac in continuare obiectul unui dumping si ca exista o probabilitate de continuare
a dumpingului pe piata Uniunii in cazul in care masurile antidumping actuale sunt
abrogate. Intr-adevar, tinand cont de capacititile neutilizate existente in India si de
atractivitatea pietei Uniunii, producatorii-exportatori indieni par a fi stimulati sa-si
creasca exporturile catre piata Uniunii la preturi de dumping, cel putin in ceea ce-1
priveste pe producatorul-exportator cooperant.

D. DEFINITIA INDUSTRIEI DIN UNIUNE

1.  Productia din Uniune

Pe teritoriul Uniunii, produsul similar este fabricat de cinci societdti sau grupuri de
societdti, a caror productie reprezintd productia totald a Uniunii de produs similar in
sensul articolului 4 alineatul (1) din regulamentul de baza.

2. Industria din Uniune

Doua dintre cele cinci grupuri de societati nu s-au declarat dispuse s sustina cererea si
nu au cooperat la ancheta de reexaminare rdspunzand la chestionar. Urmatoarele trei
grupuri de producdtori au depus cererea si au acceptat sa coopereze: Graftech
International, SGL Carbon GmbH si Tokai ERFTCARBON GmbH.

Aceste trei grupuri de producatori reprezintd o proportie majora din productia totala de
produs similar a Uniunii, intrucat reprezintd peste 90 % din productia totala a Uniunii
de anumite sisteme de electrozi din grafit, astfel cum se arata in considerentul 4 de mai
sus. Prin urmare, se considera ca ei constituie industria din Uniune in sensul articolului
4 alineatul (1) si al articolului 5 alineatul (4) din regulamentul de baza si vor fi
denumiti in continuare ,,industria din Uniune”.

E. SITUATIA PE PIATA UNIUNII

1.  Observatie preliminara
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(44)

(45)

(46)

(47)

(48)

Avand 1n vedere faptul ca un singur producator-exportator indian al produsului in
cauzad a cooperat la prezenta anchetd, datele referitoare la importurile produsului in
cauza originar din India in Uniunea Europeand nu sunt prezentate cu cifre precise,
pentru a pastra confidentialitatea in conformitate cu articolul 19 din regulamentul de
baza.

Situatia industriei de electrozi din grafit este strans legata de cea a sectorului
siderurgic, intrucat electrozii din grafit sunt utilizati in principal in siderurgia electrica.
In acest context, ar trebui notat faptul ci, in anul 2007 si in primele trei trimestre ale
anului 2008, 1n sectorul siderurgic existau conditii comerciale foarte pozitive, acestea
fiind prezente si in sectorul electrozilor din grafit.

Ar trebui notat faptul cd volumul vanzarilor de electrozi din grafit urmeaza o curba
mai mult sau mai putin conformd cu cea a productiei de otel. Cu toate acestea,
contractele de achizitii de electrozi din grafit, vizand preturile si cantitatile, sunt
negociate de obicei pentru perioade cuprinse Intre 6 si 12 luni. Prin urmare, exista in
general un decalaj intre evolutia volumului vanzarilor determinata de o modificare a
cererii si efectele subsecvente asupra preturilor.

2. Consumul de pe piata Uniunii

Consumul Uniunii a fost stabilit pe baza volumului de vanzari al industriei din Uniune
pe piata Uniunii, a unei estimari a volumului vanzarilor celorlalti producatori din
Uniune pe piata Uniunii, a datelor de la Eurostat privind importurile, precum si pe
baza datelor colectate in conformitate cu articolul 14 alineatul (6) din regulamentul de
bazd. Precum in ancheta initiald'®, anumite importuri nu au fost luate in considerare
deoarece, pe baza datelor disponibile, acestea pareau sa nu reprezinte produsul care
face obiectul anchetei.

Intre 2006 si PAR, consumul Uniunii a scizut cu aproximativ 25 %, cresterea cea mai
importanta avand loc Intre 2008 si PAR. Ar trebui notat faptul ca, datoritd conditiilor
comerciale foarte pozitive existente la Inceputul perioadei luate in considerare,
consumul Uniunii a atins niveluri foarte ridicate si a crescut cu 30 % intre perioada de
ancheta a anchetei initiale si 2006.

Tabelul 1

2006 2007 2008 PAR

Totalul consumului la nivelul UE (tone) 170 035 171 371 169 744 | 128437

Indice (2006=100) 100 101 100 76

(49)

3.  Volumul, cota de piata si preturile importurilor originare din India

Volumul importurilor originare din India (denumita in continuare ,tara in cauza”) a
crescut constant cu 143 de puncte procentuale in cursul perioadei luate in considerare
si a atins un nivel de 5 000 pana la 7 000 de tone in cursul PAR. Cota de piata a
importurilor provenind din tara in cauza a crescut de mai mult de trei ori intre 2006 si

A se vedea considerentul 88 din Regulamentul (CE) nr. 1009/2004 al Comisiei (JO L 183, 20.5.2004,
p. 61).
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PAR, cand a atins nivelul de aproximativ 5 %. Cota de piata a continuat sa creasca in
cursul PAR, in ciuda scdderii semnificative a cererii. Preturile importurilor provenind
din tara in cauza au crescut cu 52 % 1n cursul perioadei luate n considerare, urmand o
tendintd similard cu cea a preturilor industriei din Uniune, dar au rdmas constant
inferioare preturilor industriei din Uniune. Din motive de confidentialitate, tabelul 2
nu contine date precise, intrucat existd doar doi producatori-exportatori indieni

cunoscuti.
Tabelul 2
2006 2007 2008 PAR
Volumul importurilor provenind din tara in cauza 2000-3 | 3000-4 | 7000-9 | 5000-7
(tone) * 000 000 000 000
Indice (2006=100) 100 123 318 243
Aproxim
C e . . . . A ativ 1,5 | Aproxim | Aproxim | Aproxim
Saout:éd: piata a importurilor provenind din tara in o ativ2 % | ativs% | ativ5%
Aproxim | Aproxim | Aproxim | Aproxim
Pretul importurilor provenind din tara in cauza ativ 2 ativ 2 ativ 3 ativ 3
(EUR/tona) * 000 600 000 200
Indice (2006=100) 100 133 145 152

(50)

(D

4.  Situatia economica a industriei din Uniune

In temeiul articolului 3 alineatul (5) din regulamentul de baza, Comisia a examinat toti
factorii si indicatorii economici relevanti care influenteaza situatia industriei din
Uniune.

4.1. Productia

In cursul PAR, productia a scizut cu 29 % comparativ cu anul 2006. Productia
industriei din Uniune a crescut mai intdi cu 2 % 1n 2007 comparativ cu 2006, inainte
de a scadea drastic, in special in cursul PAR.

Tabelul 3
2006 2007 2008 PAR
Productia (tone) 272 468 278 701 261 690 192 714
Indice (2006=100) 100 102 96 71

(52)

4.2. Capacitatea si ratele de utilizare a capacitatii

Capacitatea de productie a scazut foarte usor (cu 2 % 1n general) intre 2006 si PAR.
Intrucat productia a scazut, de asemenea, in 2008, in special in cursul PAR, rata de
utilizare a capacitatii rezultatd a inregistrat o scadere globald de 25 de puncte

procentuale intre 2006 si PAR.

Tabelul 4
2006 2007 2008 PAR
Capacitatea de productie (tone) 298 500 292 250 291 500 293 500
Indice (2006=100) 100 98 98 98
Utilizarea capacitatii 91 % 95 % 90 % 66 %
Indice (2006=100) 100 104 98 72
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4.3. Stocurile

Nivelul stocurilor de sfarsit de exercitiu financiar ale industriei din Uniune a ramas
stabil in 2007, comparativ cu 2006, iar apoi a scizut cu 10 % in 2008. In cursul PAR,
nivelul stocurilor a crescut intr-o oarecare masura, dar a ramas la un nivel inferior
cu 5 % fata de cel din 2006.

Tabelul 5
2006 2007 2008 PAR
Stocuri de sfarsit de exercitiu financiar (tone) 21407 21436 19 236 20 328
Indice (2006=100) 100 100 90 95

4.4. Volumul vanzarilor

Vanzarile realizate de industria din Uniune pe piata Uniunii catre clienti independenti
au scazut cu 39 % 1in cursul perioadei luate in considerare. Ele au avut un nivel foarte
ridicat la inceputul perioadei luate in considerare, crescand cu aproximativ 70 %
comparativ cu perioada de anchetd a anchetei initiale. Vanzarile au scazut usor in 2007
si 2008, dar au ramas la un nivel relativ ridicat (in 2008 ele erau, in continuare, cu 47
% superioare nivelului atins in perioada de anchetd a anchetei initiale). Cu toate
acestea, volumul vanzarilor a scdzut semnificativ intre 2008 si PAR (cu aproximativ o
treime).

Tabelul 6
2006 2007 2008 PAR
Volumul vénzirilor realizate in UE citre clienti
independenti (tone) 143 832 139 491 124 463 88 224
Indice (2006=100) 100 97 87 61

4.5. Cota de piata

Cota de piatd detinutd de industria din Uniune a scdzut progresiv cu aproximativ
16 puncte procentuale intre 2006 si PAR (de la 84,6 % la 68,7 %).

Tabelul 7
2006 2007 2008 PAR
Cota de piata a industriei din Uniune 84,6 % 81,4 % 73,3 % 68,7 %
Indice (2006=100) 100 96 87 81

4.6. Cresterea
Intre 2006 si PAR, consumul Uniunii a scizut cu aproximativ 25 %. Cota de piati a
industriei din Uniune a scazut cu aproximativ 16 puncte procentuale, in timp ce cota
de piata a importurilor in cauza a crescut cu 3,4 puncte procentuale.

4.7. Ocuparea fortei de munca

Nivelul de ocupare a fortei de munca pentru industria din Uniune a scazut cu 7 %
intre 2006 si PAR.
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Tabelul 8

2006 2007 2008 PAR
Locuri de munci legate de produsul in cauzi (numir
de persoane) 1942 1 848 1799 1 804
Indice (2006=100) 100 95 93 93

(58)

4.8. Productivitatea

Productivitatea fortei de muncd a industriei din Uniune, masuratd in productie pe
persoand ocupata anual, a scazut cu 24 % intre 2006 si PAR. Ea a crescut usor in 2007
si 2008, inainte de a scadea cu aproximativ 25 % in cursul PA.

Tabelul 9
2006 2007 2008 PAR
Productivitatea (tone pe angajat) 140 151 146 107
Indice (2006=100) 100 107 104 76

(39)

(60)

(61)

(62)

4.9. Preturi de vanzare si factori care influenteaza preturile de pe piata interna

Preturile de vanzare unitare ale industriei din Uniune aratd o tendintd pozitiva,
inregistrand o crestere de 40 % 1in cursul perioadei luate in considerare. Aceastd
situatie se datoreaza: i) nivelului general al preturilor de pe piatd, ii) necesitatii de a
recupera cresterile costurilor de productie si iii) modului 1n care sunt stabilite preturile
contractelor de achizitii de bunuri.

In 2007 si 2008, industria din Uniune a fost in masuri s creasca preturile in contextul
unei cresteri generale a preturilor pietei, care se datoreazd mentinerii unui nivel ridicat
al cererii de electrozi din grafit. Aceastd cerere a fost determinatd de conditiile
comerciale foarte pozitive existente in sectorul siderurgic pand in cel de-al treilea
trimestru al anului 2008, astfel cum se arata in considerentul 43.

Preturile au crescut, de asemenea, In 2007 si 2008, partial pentru a tine cont de
cresterile costurilor de productie, in special In ceea ce priveste materiile prime.
Intre 2006 s1 2008, costurile au crescut cu 23 %. Cu toate acestea, industria din Uniune
a fost In masurd sd repercuteze aceastd crestere printr-o crestere semnificativd a
preturilor sale (+33 %).

Preturile au continuat sa creasca in PAR, dar intr-o masura mai mica (+5 %). Faptul ca
preturile nu au scazut intr-o perioadd de scadere a cererii se explica prin modul in care
sunt stabilite contractele de achizitii de bunuri pe piatd si prin faptul ca majoritatea
acestor contracte pentru 2009 au fost incheiate in 2008. Astfel cum se precizeazad in
considerentul 44, evolutia volumului vanzarilor de electrozi din grafit este mai mult
sau mai putin conformd cu cea a productiei de otel. Cu toate acestea, negocierea
contractelor de achizitii de electrozi din grafit pentru perioade cuprinse intre 6 si
12 luni poate conduce la o intarziere a efectului oricarei modificari a cererii (crestere
sau scadere) asupra preturilor. Contractele sunt negociate pe baza volumelor de
vanzari asteptate, care pot fi diferite de nivelul efectiv al vanzarilor, astfel Tncat
evolutia preturilor intr-o anumitd perioadd nu urmeaza in mod necesar evolutia
volumelor vanzarilor pentru aceeasi perioadd. Acesta a fost cazul in PAR, cand
volumele vanzérilor au scazut, dar preturile au ramas ridicate, intrucat majoritatea
contractelor de achizitii de bunuri pentru 2009 au fost incheiate in 2008 si anumite
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(63)

livrari prevazute pentru 2008 au fost amanate pana in 2009. Cresterea de 5 % a
preturilor in cursul PAR nu a fost totusi suficientd pentru a acoperi cresterea costurilor
(+13 %), astfel cum a fost posibil in perioadele precedente. Preturile au fost
renegociate la niveluri mai mici incepand cu sfarsitul PAR.

Astfel cum se explicad in considerentul 47, preturile importurilor provenind din tara in
cauza au urmat o tendinta similara celor ale industriei din Uniune, dar au fost in mod
constant inferioare preturilor industriei din Uniune.

Tabelul 10
2006 2007 2008 PAR
Pret de vinzare unitar de pe piata UE (EUR/toni) 2569 3103 3428 3585
Indice (2006=100) 100 121 133 140
4.10. Salariile
(64) Intre 2006 si PAR, salariul mediu pe angajat a crescut cu 15 %.
Tabelul 11
2006 2007 2008 PAR
Costul anual al fortei de munca pe angajat (mii EUR) 52 56 61 60
Indice (2006=100) 100 108 118 115

4.11. Investitiile

(65) Intre 2006 si PAR, fluxul anual al investitiilor in produsul in cauzi realizat de
industria din Uniune a crescut cu 37 %. Cu toate acestea, in cursul PAR investitiile au
scazut cu 14 % comparativ cu anul 2008.
Tabelul 12
2006 2007 2008 PAR
41 152
Investitii nete (EUR) 30111801 | 45383433 | 47980973 458
Indice (2006=100) 100 151 159 137

(66)

4.12. Rentabilitatea si randamentul investitiilor

In ciuda cresterii de 40 % a costurilor in cursul perioadei luate in considerare, industria
din Uniune a reusit, intre 2006 si 2007, sa creasca preturile la un nivel superior
cresterii costurilor, ceea ce a condus la o crestere a rentabilitatii de la 19 % in 2006,
1la26 % in2007. Intre 2007 si 2008, preturile si costurile au crescut in proportii
similare, astfel Incat marja industriei din Uniune a ramas stabila, la nivelul din 2007.
Profiturile au scazut apoi din nou pana la 19 % in cursul PAR, din cauza efectului pe
care l-au avut asupra costurilor scaderea utilizarii capacitatii de productie si cresterea
preturilor materiilor prime. Profiturile au continuat sa scada in 2009, intrucat industria
din Uniune a trebuit sd-si ajusteze preturile prin scadere pentru a tine cont de scdderea
generald a preturilor de vanzare pe piata electrozilor din grafit, datoratd reducerii
cererii in sectorul siderurgic.
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(67)

Randamentul investitiilor (,,ROI”) a crescut de la nivelul de 71 % 1n 2006, la 103 % in
2007. In 2008, el a crescut pana la 119 %, inainte de a scddea la nivelul de 77 % in
cursul PAR. In mod global, randamentul investitiilor a crescut doar cu 6 puncte
procentuale intre 2006 si PAR.

Tabelul 13
2006 2007 2008 PAR
Rentabilitatea neti a vanzirilor UE citre clienti
independenti (% din vinzarile nete) 19 % 26 % 25 % 19 %
ROI (profit net in % din valoarea contabili neta a
investitiilor) 71 % 103 % 119 % 77 %

(68)

(69)

4.13. Fluxul de numerar si capacitatea de a mobiliza capital

Fluxul de numerar net provenit din activitatile de exploatare a crescut intre 2006
si 2007. Aceasta crestere a continuat in 2008, inainte de a scidea in cursul PAR. In
mod global, fluxul de numerar a fost cu 28 % mai ridicat in PAR fatd de inceputul
perioadei luate in considerare.

Nu au existat indicii potrivit carora industria din Uniune ar fi intdmpinat dificultdti in
privinta mobilizarii de capital, In special datorita faptului ca unii dintre producatori fac
parte din grupuri mai mari.

Tabelul 14
2006 2007 2008 PAR
Fluxul de numerar (EUR) 109 819 535 | 159244 026 | 196 792 707 | 140 840 498
Indice (2006=100) 100 145 179 128

(70)

(71)

4.14. Dimensiunea marjei de dumping

Avand in vedere volumul, cota de piata si preturile importurilor provenind din India,
impactul marjelor de dumping efective asupra industriei din Uniune nu poate fi
considerat neglijabil.

4.15. Restabilirea in urma practicilor anterioare de subventionare si de dumping

Indicatorii examinati mai sus aratd o oarecare imbunatatire a situatiei economice si
financiare a industriei din Uniune in urma instituirii masurilor compensatorii si
antidumping definitive in 2004. In special, intre 2006 si 2008, industria din Uniune a
beneficiat de o crestere a preturilor si a profiturilor. Acest fapt se datoreaza conditiilor
comerciale foarte pozitive care au permis mentinerea unui nivel ridicat al preturilor si
al rentabilitatii, desi cota de piatd a industriei din Uniune a scdzut, astfel cum se
explica in considerentul 53. Cu toate acestea, in cursul aceleiasi perioade si in ciuda
masurilor instituite, cota de piatd a importurilor indiene a crescut si produsele indiene
au fost importate la preturi inferioare celor ale industriei din Uniune. In cursul PAR,
profiturile industriei din Uniune au inceput deja sd scada si s-au redus si mai mult
in 2009, din cauza cresterii costurilor si a cresterilor limitate ale preturilor.

5.  Impactul importurilor care fac obiectul unui dumping si alti factori

5.1.  Impactul importurilor care fac obiectul unui dumping
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(72)

(73)

(74)

(75)

In ciuda unei cresteri a consumului in Uniunea Europeani in cursul perioadei luate in
considerare, volumul importurilor din tara in cauza a crescut de mai mult de doua ori,
iar cota de piatd a acestor importuri a crescut de mai mult de trei ori (a se vedea
considerentul 47). Daca taxele antidumping si compensatorii nu sunt luate in
considerare, importurile provenind din tara in cauza au subcotat preturile industriei din
Uniune in cursul PAR, desi cu mai putin de 2 %.

5.2. Impactul crizei economice

Datoritd conditiilor economice foarte pozitive existente n sectorul siderurgic si 1n
sectoarele conexe, inclusiv in cel al electrozilor din grafit, in 2007 si in primele trei
trimestre ale anului 2008 situatia economica a industriei din Uniune era relativ buna
pana in momentul inceperii crizei economice, la sfarsitul anului 2008. Faptul ca
negocierea contractelor de achizitii de electrozi din grafit are loc in general pentru
perioade cuprinse intre 6 si 12 luni inseamna ca exista o intarziere a efectului oricarei
modificari a cererii (crestere sau scidere) asupra preturilor. Intrucat contractele pentru
PAR au fost negociate intr-un moment in care efectele crizei economice nu puteau fi
prevazute, impactul crizei economice in cursul PAR a fost resimtit in principal in
materie de volume, deoarece, in ceea ce priveste preturile, orice impact ar fi fost
resimtit de industria din Uniune cu o anumita intirziere. In acest context, trebuie notat
faptul ca situatia industriei din Uniune s-a deteriorat in anumite privinte, chiar si in
timpul perioadei in care existau conditii economice pozitive, intrucat importurile
provenind din tara in cauza au condus la o scadere a cotei de piatd. Faptul cd aceasta
deteriorare nu a condus la efecte negative mai importante s-a datorat, pe de o parte,
nivelului ridicat al cererii din perioada 2007-2008, care i-a permis industriei din
Uniune sd-si mentind volume de productie si de vanzari ridicate si, pe de alta parte,
faptului cd, atunci cand aceste volume au scazut in cursul PAR, preturile au putut fi
mentinute totusi datoritd decalajului temporal mentionat anterior.

5.3. Importurile din alte tari

Datorita includerii unor produse diferite de produsul care face obiectul anchetei in
datele Eurostat referitoare la importuri de la nivelul codului NC, analiza urmatoare a
fost efectuatd pe baza datelor referitoare la importuri de la nivelul codului Taric,
completate cu date colectate in conformitate cu articolul 14 alineatul (6) din
regulamentul de baza. Anumite importuri nu au fost luate in considerare deoarece,
conform informatiilor disponibile, acestea pareau sa nu reprezinte produsul care face
obiectul anchetei.

Conform estimarilor, volumul importurilor provenind din alte tari terte a crescut cu
63 %, de la aproximativ 11 000 de tone in 2006 la aproximativ 18 500 tone in cursul
PAR. Cota de piata a importurilor provenind din alte tari a crescut de la 6,6% 1n 2006
la 14,4 % in cursul PAR. Pretul mediu al importurilor din alte tari terte a crescut cu
42 % intre 2006 si PAR. Principalele importuri par a proveni din Republica Populara
Chineza (denumitd in continuare ,,RPC”), Rusia, Japonia si Mexic, acestea fiind
singurele tiri care aveau cote de piatd individuale peste 1 % in cursul PAR.
Importurile din aceste tari sunt examinate mai detaliat in urmétoarele considerente.
Importurile provenind din alte noua tari reprezintd o cota de piata totald de doar 2 % si
nu sunt examinate mai indeaproape.
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(76)

(77)

(78)

(79)

(80)

Cota de piatd a importurilor chineze a crescut cu 2,4 puncte procentuale in cursul
perioadei luate In considerare (de la 0,2 % la 2,6 %). Informatiile disponibile aratd ca
aceste importuri au fost efectuate la preturi mai mici decat cele ale industriei din
Uniune si decat preturile importurilor originare din India.

Cota de piata a importurilor din Rusia a crescut cu 4,2 puncte procentuale in cursul
perioadei luate In considerare (de la 1,9 % la 6,1 %). Informatiile disponibile aratd ca
aceste importuri au fost efectuate la preturi usor mai mici decat cele ale industriei din
Uniune, dar mai mari decat preturile importurilor originare din India.

Cota de piatd a importurilor din Japonia a scazut cu 0,4 puncte procentuale in cursul
perioadei luate In considerare (de la 2,0 % la 1,6 %). Informatiile disponibile aratd ca
aceste importuri au fost efectuate la preturi similare sau mai mari decat preturile
industriei din Uniune si, de asemenea, mai mari decat preturile importurilor originare
din India.

Cota de piatd a importurilor din Mexic a crescut cu 1,0 puncte procentuale in cursul
perioadei luate in considerare (de la 0,9 % la 1,9 %). Informatiile disponibile aratd ca
aceste importuri au fost efectuate la preturi mai mari decat cele ale industriei din
Uniune si decat preturile importurilor originare din India.

In concluzie, nu se poate exclude faptul ci cresterea importurilor provenind din RPC si
din Rusia ar fi putut contribui Intr-o anumitd masura la scaderea cotei de piatd a
industriei din Uniune. Cu toate acestea, avand in vedere natura generald a datelor
disponibile in statisticile referitoare la importuri, care nu permit o comparatie a
preturilor in functie de tipul de produs, astfel cum a fost posibil in cazul Indiei pe baza
datelor detaliate furnizate de producétorul-exportator, impactul importurilor provenind
din RPC si din Rusia nu poate fi determinat cu certitudine.

Tabelul 15

2006 2007 2008 PAR
Volumul importurilor provenind din alte tiri (in tone) 11289 11243 19158 18 443
Indice (2006=100) 100 100 170 163
Cota de piata a importurilor provenind din alte tari 6,6 % 6,6 % 11,3 % 14,4 %
Pretul importurilor provenind din alte tari (EUR/tona) 2467 3020 3403 3508
Indice (2006=100) 100 122 138 142

2006 2007 2008 PAR
Volumul importurilor provenind din RPC (tone) 421 659 2828 3380
Indice (2006=100) 100 157 672 804
Cota de piata a importurilor provenind din RPC 0.2 % 0.4 % 1,7 % 2,6 %
Pretul importurilor provenind din RPC (EUR/toni) 1983 2272 2818 2969
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Indice (2006=100) 100 115 142 150
2006 2007 2008 PAR
Volumul importurilor provenind din Rusia (tone) 3196 2887 8 441 7821
Indice (2006=100) 100 90 264 245
Cota de piata a importurilor provenind din Rusia 1.9% L7% 5.0% 6,1 %
Pretul importurilor provenind din Rusia (EUR/tond) 2379 2969 3323 3.447
Indice (2006=100) 100 125 140 145
2006 2007 2008 PAR
Volumul importurilor provenind din Japonia (tone) 3391 2223 3731 2090
Indice (2006=100) 100 66 110 62
Cota de piatd a importurilor provenind din Japonia 2,0 % 1.3 % 2,2% 1,6 %
z’l;‘%tllg ti::l[{:;)rturilor provenind din Japonia 2566 3131 3474 3590
Indice (2006=100) 100 122 135 140
2006 2007 2008 PAR
Volumul importurilor provenind din Mexic (tone) 1478 2187 2115 2465
Indice (2006=100) 100 148 143 167
Cota de piata a importurilor provenind din Mexic 0.9 % 1,3% 1.2% 1.9%
Pretul importurilor provenind din Mexic (EUR/tond) 2.634 3.629 4.510 4.554
Indice (2006=100) 100 138 171 173

(81)

(82)

6. Concluzie

Dupa cum se mentioneazd in considerentul 47, volumul importurilor provenind din
tara in cauza a crescut de mai mult de doua ori intre 2006 si PAR. Tinand seama de
faptul cd, in aceeasi perioadd, consumul a scazut cu aproximativ 25 %, a rezultat o
crestere puternica a cotei de piatd detinute de exportatorii indieni, de la aproximativ
1,5 % 1n 2006 la aproximativ 5 % in cursul PAR. Desi preturile indiene la exportul
catre Uniune au crescut considerabil in cursul perioadei luate in considerare, ca o
consecintd a preturilor de piatd in general ridicate, ele au subcotat totusi preturile
industriei din Uniune.

Intre 2006 si PAR si in ciuda existentei masurilor antidumping si compensatorii, o
serie de indicatori importanti au avut o evolutie negativa: productia si volumul
vanzarilor au scazut cu 29 % si, respectiv, cu 39 %, rata de utilizare a capacitatilor a
scazut cu 28 % si a fost urmata de o scadere a nivelului ocuparii fortei de munca si al
productivitatii. Desi o parte a acestor evolutii negative poate fi explicatd prin scaderea
puternica a consumului, care s-a redus cu aproape 25 % in cursul perioadei luate in
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considerare, scaderea puternica a cotei de piata a industriei din Uniune (cu 15,9 puncte
procentuale intre 2006 si PAR) trebuie interpretatd, de asemenea, in lumina cresterii
constante a cotei de piatd a importurilor provenind din India.

In ceea ce priveste nivelul relativ ridicat al profiturilor inregistrate in cursul PAR, el se
datoreaza in principal nivelului continuu ridicat al preturilor, din motivele expuse in
considerentul 60. Se concluzioneaza ca situatia industriei din Uniune s-a deteriorat in
general 1n cursul perioadei luate in considerare si cd industria din Uniune s-a aflat
intr-o situatie precara la sfarsitul PAR, in ciuda nivelului relativ ridicat al profiturilor
inregistrate in acel moment, cand eforturile sale de a mentine volumele vanzarilor si
un nivel satisfacator al preturilor — intr-o situatie de scddere a cererii — au fost
compromise de prezenta crescutd a importurilor indiene la preturi de dumping.

PROBABILITATEA CONTINUARII SAU A REAPARITIEI PREJUDICIULUI
1.  Observatii preliminare

Dupa cum s-a ardtat deja, instituirea masurilor antidumping a permis doar redresarea
partiald a industriei din Uniune in urma prejudiciului suferit. Cu toate acestea, atunci
cand nivelurile Tnalte de consum pe care Uniunea le-a cunoscut in cea mai mare parte
din perioada luatd in considerare au disparut in cursul PAR, industria din Uniune s-a
aflat Intr-o situatie fragild si vulnerabild si a rdmas expusa efectului prejudiciabil al
importurilor care fac obiectul unui dumping provenite din India. in special, capacitatea
industriei din Uniune de a recupera costurile majorate a fost slabd la sfarsitul PAR.

2. Raportul dintre preturile la export si volumele exportate catre tari terte si
preturile la export si volumele exportate catre Uniune

S-a constatat faptul cd pretul mediu de vanzare practicat de producdtorii indieni la
export cdtre tari care nu erau membre ale UE era mai mic decat pretul mediu de
vanzare la export catre Uniune si mai mic decat preturile practicate pe piata interna.
Vanzarile exportatorului indian care aveau ca destinatie alte piete decat UE erau in
cantititi importante, reprezentind majoritatea véanzarilor sale totale la export. in
consecinta, s-a considerat cd, in cazul in care masurile expira, exportatorii indieni vor
fi stimulati sa reorienteze cantitati mari din exporturile lor din alte téri terte catre piata
Uniunii, mai atragatoare, la niveluri de pret care, chiar daca ar fi mai ridicate decét
preturile cétre tari terte, ar ramane probabil inferioare fata de nivelurile actuale ale
preturilor la export catre Uniune.

3.  Capacitati neutilizate si stocuri pe piata indiana

Producidtorul indian cooperant dispunea de importante capacitati neutilizate si a
preconizat si isi mireasci capacitatea in 2010/2011. In consecint, capacititile care si
permitd cresterea semnificativa a volumului exporturilor citre UE existd, in special
deoarece nu existd niciun indiciu conform caruia pietele din térile terte sau piata
interna ar putea absorbi o eventuala crestere a productiei.

In observatiile sale privind comunicarea constatirilor, producitorul indian cooperant a
afirmat ca principalele cauze pentru existenta capacitatilor sale neutilizate erau criza
economica si scdderea cererii aferente acesteia. Cu toate acestea, o parte semnificativa
din capacitatile neutilizate ale societatii se explica prin faptul cd aceasta si-a marit
substantial capacititile intre 2006 si PAR. In plus, ar trebui mentionat faptul ci
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societatea a prevazut o crestere suplimentara a capacitatilor sale. De asemenea, ar
trebui remarcat faptul cd existd un alt producdtor indian care nu a cooperat, care
dispune de capacitdti si de o ratd de utilizare similare si care a anuntat recent, de
asemenea, o crestere si mai substantiald a capacitatilor sale.

4. Concluzie

Producitorii din tara in cauza au capacitatea de a-si mari gi/sau de a-si reorienta
exporturile catre piata UE. De asemenea, preturile exporturilor indiene catre tari terte
sunt mai scdzute decat cele catre UE. Ancheta a ardtat ca, pe baza tipurilor de produse
comparabile, producdtorul-exportator cooperant a vandut produsul in cauza la preturi
mai scazute decét cele practicate de industria din Uniune. Aceste preturi scazute scad
cel mai probabil in conformitate cu preturile mai scazute practicate de restul lumii. O
astfel de politicd de preturi, corelatd cu capacitatea exportatorilor din tara in cauza de a
furniza cantitdti substantiale din produsul in cauza catre piata UE ar avea, dupa toate
probabilitatile, un impact negativ asupra situatiei economice a industriei din Uniune.

Dupa cum se explicd anterior, situatia industriei din Uniune rdmane fragild si
vulnerabilad. Este probabil ca, in cazul in care industria din Uniune ar fi expusa unei
cresteri a importurilor originare din tara in cauza la preturi de dumping, sa rezulte o
deteriorare a vanzarilor sale, a cotei sale de piata, a preturilor sale de vanzare si, prin
urmare, a situatiei sale financiare, de o amploare comparabila cu cea constatatd in
ancheta initiald. Pe baza celor mentionate anterior, se concluzioneaza, prin urmare, ca
abrogarea masurilor ar determina, dupa toate probabilitatile, o degradare a situatiei
deja fragile a industriei din Uniune, precum si reaparitia unui prejudiciu important
pentru aceasta.

G. INTERESUL UNIUNII
1. Introducere

In conformitate cu articolul 21 din regulamentul de bazi, s-a analizat daci mentinerea
masurilor antidumping existente ar fi impotriva interesului Uniunii in ansamblu.
Determinarea interesului Uniunii s-a bazat pe evaluarea diferitelor interese in cauza, si
anume cele ale industriei din Uniune, ale importatorilor si ale utilizatorilor.

Trebuie reamintit faptul ca ancheta initiala a dus la concluzia cd instituirea de masuri
nu este contrari interesului Uniunii. In plus, faptul ci prezenta ancheti este o
reexaminare, prin care se analizeazd o situatie Tn care sunt deja in vigoare masuri
antidumping, permite evaluarea oricarui impact negativ necorespunzator asupra
partilor vizate de masurile antidumping in vigoare.

Pe aceastd bazd, s-a examinat dacd, contrar concluziilor privind probabilitatea de
continuare sau de reaparitie a dumpingului prejudiciabil, existd motive imperioase
pentru a se concluziona ca mentinerea masurilor in acest caz particular nu este in
interesul Uniunii.

2. Interesul industriei din Uniune

Industria din Uniune s-a dovedit a fi o industrie viabild din punct de vedere structural.
Acest fapt a fost confirmat de dezvoltarea pozitiva a situatiei sale economice dupa
instituirea masurilor antidumping in 2004. In special, faptul ca industria din Uniune
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si-a sporit profitabilitatea in decursul celor cativa ani de dinainte de PAR contrasteaza
puternic cu situatia care predomina inainte de instituirea masurilor. Cu toate acestea,
cota de piatd a industriei din Uniune s-a diminuat in mod constant, in timp ce cota de
piatd a importurilor din tara in cauza a crescut semnificativ in perioada luatd in
considerare. In cazul in care masurile nu ar exista, industria din Uniune s-ar afla
probabil intr-o situatie si mai dificila.

3.  Interesul importatorilor/utilizatorilor

Niciunul dintre cei noud importatori independenti care au fost contactati nu s-a
declarat dispus sa coopereze.

Saptesprezece utilizatori s-au ficut cunoscuti si au raspuns la chestionar. In timp ce
majoritatea utilizatorilor nu au solicitat livrarea de electrozi din grafit din India de mai
multi ani si, prin urmare, au ramas neutri In ceea ce priveste o posibila continuare a
masurilor, sase utilizatori au utilizat electrozi din India, cel putin intr-o oarecare
masurd. Patru utilizatori au afirmat cd o continuare a masurilor ar avea un impact
negativ asupra concurentei. O asociatie (Eurofer) s-a opus ferm unei continuari a
masurilor si a afirmat cd masurile duceau la o retragere pe scard larga a exportatorilor
indieni de pe piata UE. Asociatia afirma cd continuarea masurilor ar impiedica
producdtorii de otel sd dezvolte surse alternative de aprovizionare §i ar permite
industriei din Uniune sa beneficieze in continuare de o pozitie dominanta, apropiata de
cea a unui duopol. Cu toate acestea, evolutia importurilor indiene dupd instituirea
masurilor aratd clar cd nu s-a produs o astfel de retragere masiva; dimpotriva,
importurile provenite din India au crescut semnificativ in cursul perioadei luate in
considerare. De asemenea, ancheta a aratat ca electrozii din grafit ajung intr-un numar
tot mai mare pe piata UE provenind din cateva alte tari terte. In ceea ce priveste pozitia
dominanta de care ar beneficia industria din Uniune pe piatd, se reaminteste faptul ca
cota sa de piatd s-a diminuat cu aproape 16 puncte procentuale in cursul perioadei
luate in considerare (a se vedea considerentul 55 de mai sus). In sfarsit, aceasta
asociatie a admis ca electrozii din grafit reprezentau doar o componenta relativ redusa
din costurile totale suportate de intreprinderile siderurgice.

In afard de aceasta, se reaminteste faptul ci ancheta initiala a concluzionat ca impactul
instituirii masurilor nu ar fi semnificativ pentru utilizatori''. Cu toate ci masurile
existd de cinci ani, importatorii/utilizatorii din Uniune continud sa se aprovizioneze,
printre altele, din India. Nimic nu indica faptul ca ar fi intdmpinat dificultati in gasirea
altor furnizori. In afard de aceasta, se reaminteste ci, in ceea ce priveste efectul
instituirii masurilor asupra utilizatorilor, ancheta initiald a concluzionat ca, tindnd
seama de impactul neglijabil al costului electrozilor din grafit asupra industriilor
utilizatoare, nu este probabil ca eventuala sa crestere sd le afecteze in mod
semnificativ. Nu s-a constatat niciun element care sa indice contrariul dupa instituirea
masurilor. Se concluzioneaza, prin urmare, cd este putin probabil ca mentinerea
masurilor  antidumping sa aiba un  impact  semnificativ  asupra
importatorilor/utilizatorilor din Uniune.

4. Concluzie

A se vedea considerentul 106 din Regulamentul (CE) nr. 1009/2004 al Comisiei (JO L 183, 20.5.2004,
p- 61) si considerentul 22 din Regulamentul (CE) nr. 1629/2004 al Consiliului (JO L 295, 18.9.2004,

p- 10).
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Avand in vedere cele mentionate mai sus, se concluzioneazd cd nu existd motive
imperioase impotriva mentinerii actualelor masuri antidumping.

H. MASURILE ANTIDUMPING

Toate partile au fost informate cu privire la faptele si la considerentele esentiale pe
baza cdrora se intentioneaza sa se recomande mentinerea masurilor in vigoare. Partilor
li s-a acordat, de asemenea, un termen pentru a-si prezenta observatiile Tn urma
respectivei comunicari. Observatiile si comentariile prezentate au fost luate in
considerare in mod corespunzator, in cazul in care acest lucru se justifica.

Din cele mentionate anterior rezulta ca, in conformitate cu articolul 11 alineatul (2) din
regulamentul de bazad, ar trebui sd se mentind masurile antidumping aplicabile
importurilor de anumiti electrozi din grafit originari din India. Se reaminteste faptul ca
aceste masuri constau in taxe ad valorem.

Nivelurile taxelor antidumping pentru fiecare societate mentionate in prezentul
regulament se aplicd numai importurilor produsului in cauza fabricat de aceste
societati si, prin urmare, de entitatile juridice specifice mentionate. Importurile
produsului in cauza fabricat de orice altd societate a carei denumire si adresa nu sunt
mentionate Tn mod specific in expunerea de motive a prezentului regulament, inclusiv
de catre entitatile afiliate societatilor specific mentionate, nu pot beneficia de aceste
niveluri si li se aplica nivelul taxei aplicabil ,,tuturor celorlalte societati”.

Orice cerere de aplicare a acestor niveluri individuale ale taxei antidumping (de
exemplu, in urma unei schimbari de denumire a entitatii sau in urma credrii de noi
entititi de productie sau de vanzare) trebuie adresata de indata Comisiei'” si trebuie sa
contind toate informatiile utile privind, in special, orice modificare a activitatilor
societatii legate de productie, de vanzari interne si de vanzari la export care rezulta, de
exemplu, in urma acestei schimbari de denumire a entitatii sau in urma credrii acestor
noi entititi de productie sau de vanzare. Dupa caz, regulamentul va fi modificat in
consecintd printr-o actualizare a listei cu societdtile care beneficiazd de niveluri
individuale ale taxei,

ADOPTA PREZENTUL REGULAMENT:

Articolul 1

Se instituie o taxd antidumping definitiva la importul de electrozi din grafit de tipul
celor utilizati pentru cuptoare (furnale) electrice, cu o densitate aparentd de minimum
1,65 g/cm? si cu o rezistenta electricd de maximum 6.0 p.QQ.m, care se incadreaza in
prezent la codul NC ex 8545 11 00 (codul TARIC 8545 11 00 10) si de punti
(nipluri) din astfel de electrozi, care se incadreaza in prezent la codul NC ex 8545 90
90 (codul TARIC 8545 90 90 10), importate fie impreuna, fie separat, originare din
India.

12

Comisia Europeana, Directia Generala Comert, Directia H, B-1049 Bruxelles, Belgia.
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2. Nivelul taxei aplicabile pretului net, franco frontiera Uniunii, inainte de vamuire,
pentru produsele prezentate la alineatul (1) si fabricate de societatile enumerate mai
jos se fixeaza dupa cum urmeaza:

Taxa Cod
Societatea definitiva aditional
(%) TARIC
Graphite India Limited (GIL), 31 9.4 A530
Chowringhee Road, Kolkatta —
700016, West Bengal
HEG Limited, Bhilwara Towers, A- 0 A531
12, Sector-1, Noida — 201301, Uttar
Pradesh
Toate celelalte societati 8,5 A999
3. Cu exceptia situatiilor in care se prevede altfel, se aplica dispozitiile in vigoare in

materie de taxe vamale.

Articolul 2

Prezentul regulament intrd in vigoare in ziua urmatoare datei publicérii in Jurnalul Oficial al
Uniunii Europene.

Prezentul regulament este obligatoriu in toate elementele sale si se aplica direct in toate statele
membre.

Adoptat la Bruxelles,

Pentru Consiliu
Presedintele
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