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(Actos cuja publica;d;; ndo é uma condi¢io da sua aplicabilidade)

COMISSAO

DECISAO DA COMISSAO
de 17 de Fevereiro de 1992
relativa a um processo de aplicacdo do artigo 85° do Tratado CEE

(IV/31.370 e 31.446) — (Intercimbio de registo de tractores agricolas no Reino
Unido)

(Apenas faz fé o texto em lingua inglesa)

(92/157/CEE)

A COMISSAO DAS COMUNIDADES EUROPEIAS,

Tendo em conta o Tratado que institui a Comunidade
Econdmica Europeia,

Tendo em conta o Regulamento n? 17 do Conselho, de 6
de Fevereiro de 1962, primeiro regulamento de execugdo
dos artigos 85¢ e 86° do Tratado ('), com a Gltima redacgdo
que lhe foi dada pelo Acto de Adesio de Espanha e de
Portugal e, nomeadamente, o seu artigo 39,

Tendo em conta o pedido de certificado negativo e a noti-
ficacdo apresentada em 4 de Janeiro de 1988 pela Asso-
ciagio de Engenheiros Agrénomos de um acordo relativo
ao intercimbio de informacSes designado por «Inter-
cdmbio de registo de tractores agricolas no Reino Unido »
concluido com e entre oito empresas que operam
no sector dos tractores agricolas,

Tendo em conta a decisdo adoptada pela Comissio em 11
de Novembro de 1988 de dar inicio a um processo
no presente caso,

Tendo dado as empresas em causa a oportunidade de se
pronunciarem sobre as acusagdes por ela formuladas, nos
termos do disposto no n? 1 do artigo 192 do Regula-
mento n? 17 e do Regulamento n® 99/63/CEE da
Comissdo, de 25 de Julho de 1963, relativo as audicdes
referidas nos n%® 1 e 2 do artigo 19? do Regulamento
n? 17 do Conselho (3,

Apbs consulta do Comité Consultivo em Matéria de Acor-
dos, Decisdes e Priticas Concertadas e de Posi¢des Domi-
nantes,

() JO n° 13 de 21. 2. 1962, p. 204/62.
() JO n® 127 de 20. 8. 1963, p. 2268/63.

Considerando o seguinte :

1)

@

I. OS FACTOS

Introducéo

Em 4 de Janeiro de 1988, a AEA (Agricultural
Engineers Association Ltd), a associagdo comercial
de construtores e importadores de alfaias agricolas
no Reino Unido, notificou um acordo relativo ao
intercimbio de informag¢Bes designado « Inter-
cdmbio de registo de tractores agricolas no Reino
Unido » (« intercimbio »). Este acordo diz respeito a
um intercimbio de informagdes relativas ao volume
de vendas de comércio a retalho e as quotas de
mercado de oito construtores e importadores de
tractores agricolas no mercado do Reino Unido. O
intercimbio é gerido pela AEA com a colaboragdo
do gabinete informatico Systematics International
Group of Companies Ltd (SIL).

Este intercimbio de informagSes é efectuado pelo
menos desde Novembro de 1975. A Comissdo deu
inicio ao seu inquérito relativamente ao inter-
cdmbio em 1984. Durante o inquérito relativo as
dentncias de interferéncias com o comércio para-
lelo por parte de construtores individuais, a Comis-
s@o descobriu a existéncia do intercimbio
no ‘decurso de investigagbes nas instalagSes de
alguns dos membros do intercimbio e nos servigos
da AEA e do SIL. Apbs este inquérito, a AEA noti-
ficou o intercimbio juntamente com um pedido de
certificado negativo ou de insenc¢do nos termos do



N° L 68/20

Jornal Oficial das Comunidades Europeias

13. 3. 92

3)

@

")

®

n? 3 do artigo 85¢ do Tratado CEE. A Comissio
levantou objec¢bes a este intercimbio de informa-
¢Oes através de uma comunicagio de objec¢Bes de
11 de Novembro de 1988, que foi seguida de uma
audicio oral entre 25 e 28 de Abril de 1989.

Os membros do intercimbio sdo os seguintes cons-
trutores ou importadores exclusivos de tractores
agricolas no Reino Unido:

— Ford (Ford New Holland Ltd que foi recente-
mente adquirida pela Fiat),

— Massey Ferguson (Massey Ferguson United
Kingdom Ltd),

— Case (JI Case Europe Ltd),

— John Deere (John Deere Ltd),

— Renault (Renault Agriculture Ltd),

— Watveare Ltd (importador de Deutz),

— Fiat (Fiatagri UK Ltd),

— Same-Lamborghini (Same-Lamborghini UK

Ltd).

Estrutura do mercado

O volume do mercado de tractores no Reino Unido
ascende a aproximadamente 20 000 novas unidades
anuais. Os tractores agricolas vendidos no Reino
Unido s#io construidos em grande medida noutros
Estados-membros da CEE, em particular na
Alemanha, Bélgica, Franca e Itilia. As importagSes
de tractores de paises da CEE no Reino Unido
ascendem a mais de 50 % do total do mercado
deste pais.

O mercado de tractores do Reino Unido é domi-
nado por quatro fornecedores, que tinham em
conjunto cerca de 76 % a 77 % do mercado. Estes
fornecedores sdo a Ford, a Case, a Massey Ferguson
e a John Deere. Desde a aquisi¢io da Ford New
Holland pela Fiat, estes quatro fornecedores tém
uma quota de cerca de 80 % do mercado do Reino
Unido. Estes quatro fornecedores principais, que
tém individualmente quotas de mercado entre
15 % e 25 %, sio seguidos por fornecedores que
tém entre 2 % e 3 % do mercado do Reino Unido.
E o caso da Renault, Deutz e Same-Lamborghini.
Os oito membros, agora sete, do intercimbio tém
em conjunto cerca de 87 % a 88 % do mercado de
tractores do Reino Unido, sendo os restantes 12 %
do mercado partilhados por vérios pequenos produ-
tores que nao sio membros.

A elevada concentraggo do mercado de tractores do
Reino Unido é ainda acentuada pelo facto de, em
dreas geogrificas mais reduzidas, em’ particular a
nivel do territério dos concessionirios, nem todos
os. fornecedores se dedicarem activamente a vendas
ou estarem mesmo representados. Os fornecedores
mais pequenos do mercado do Reino Unido, isto &,
a Renault, a Deutz e a Same-Lamborghini ndo
dispSem de uma rede de vendas tdo extensa como a
dos quatro fornecedores principais. O seu baixo

)
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volume de vendas ndo permite a criagio de uma
rede de vendas a escala nacional com 120 pontos
de venda, o que é considerado ser o nimero de
retalhistas necessirio no mercado de tractores do
Reino Unido.

O intercimbio prevé um sistema comum de orga-
nizacdo dos territérios dos concessiondrios para
todas as empresas participantes baseado em agrupa-
mentos das 8 250 4dreas postais do Reino Unido.

A elevada concentragdo ji verificada (quatro
empresas = =+ 80 %) também é reforcada pelo
facto de, nas categorias de cilindrada superior, o
nimero de fornecedores se reduzir por vezes a trés
ou quatro, o que acrescido & representagio desigual
ao nivel do concessiondrio pode conduzir a situa-
¢bes em que em determinados territorios e em rela-
¢do a determinadas categorias de cilindrada apenas
dois ou trés fornecedores concorrem em determi-
nadas areas de produto e/ou geograficas.

Os fornecedores do mercado do Reino Unido sdo
igualmente importantes fornecedores dos outros
mercados da CEE, o que significa que as importa-
¢6es no Reino Unido destes outros mercados da
CEE sio controladas em grande medida pelos
mesmos fornecedores.

O mercado de tractores agricolas caracteriza-se
ainda por importantes barreiras a entrada pelas
seguintes razdes :

— a venda de tractores requer uma densa rede de
distribuicdo e de assisténcia : os concessionarios
tém de se situar num raio de 25 a 35 quiléme-
tros do agricultor, uma vez que é indispensavel
a um agricultor que o seu tractor possa ser repa-
rado quase imediatamente; a fim de cobrir
devidamente o territério do Reino Unido, um
construtor necessita de cerca de 120 pontos de
venda ; quanto menor 0 volume de vendas, mais
dificil se torna financiar uma rede de distribui-
¢ao ideal. As redes de distribui¢do requerem um
investimento considerivel e envolvem um risco
comercial elevado,

7

— o mercado de tractores € um mercado que se
caracteriza por um baixo volume e por uma
situagdo de estagnagio/declinio com um excesso
de capacidade generalizado ; num mercado com
estas caracteristicas é improvivel que tanto o
construtor como o concessionario procedam a
novos investimentos. Em especial, os concessio-
nirios ndo se propdem investir em rela¢des
comerciais com poucas perspectivas,

— no mercado de tractores a lealdade & marca
constitui um factor importante na escolha final
dos consumidores : os agricultores ddo normal-
mente preferéncia a uma marca reputada que
lhes dé uma garantia de qualidade e que
aumente o valor de segunda ndo no caso de
revenda. Os membros do intercimbio sdo todos
eles produtores cuja marca desfruta de grande
fama ; a aquisi¢io de fama equivalente por parte
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de um recém chegado ao mercado necessitaria
de muito tempo e de um investimento substan-
cial.

Esta dificuldade é acentuada pelo facto de os
membros do intercimbio terem quase °/,, deste
mercado. Esta quota de mercado tem-se
mantido particamente constante desde 1976, o
que significa que cerca de nove em cada dez
tractores utilizados no Reino Unido sdo
comprados aos membros do intercimbio ; esta
elevada e consolidada penetragio do mercado
tem uma influéncia importante num mercado
que ¢é principalmente um mercado « de substi-
tuicdo » (isto é, um mercado em que os consu-
midores ndo sdo novos compradores, mas
substituem o equipamento existente),

— finalmente, o intercimbio de informacdes em si
eleva consideravelmente as barreiras a entrada,
dado que permite que os fornecedores estabele-
cidos reconhecam imediatamente qualquer
nova penetragio no mercado do Reino Unido
ou qualquer aumento de vendas por parte de
construtores que ndo sio seus membros,
podendo em seguida reagir e defender as suas
posigdes de mercado. E efectivamente um facto
que a quota de mercado dos elementos que nio
s@o membros ndo se alterou substancialmente
durante todo o periodo de existéncia do inter-
cimbio.

O mercado de tractores no Reino Unido € na CEE
em geral caracteriza-se ainda pelo facto de, ao
contrario do mercado automével, ndo se debater
com qualquer concorréncia significativa em matéria
de pregos ou de qualidade por parte de importagdes
de fora da Comunidade. As importa¢des de trac-
tores agricolas provenientes de fora da Comunidade
limitam-se a gama de baixa cilindrada (< 30 HP),
que s@o utilizados sobretudo para fins ndo agricolas,
ou a marcas da Europa de Leste que ndo concorrem
em igualdade de circunstincias com as marcas de
grande qualidade dos produtores da CEE. Isto
acontece em particular com o Reino Unido que é
sobretudo um mercado de tractores de elevada
cilindrada, em que as marcas da Europa de Leste se
encontram ainda mais desfavorecidas.

IntercAmbio de informac¢des no mercado de
tractores do Reino Unido

Os oito, agora sete, fornecedores principais do
mercado do Reino Unido instituiram, com a cola-
boracido da AEA e da SIL, um intercimbio de infor-
magSes que indica as vendas a retalho e as quotas
de mercado de cada participante no mercado do
Reino Unido, com uma reparticdo pormenorizada
por produto, territorio e periodo de tempo.

Desde a sua notificagio em 4 de Janeiro de 1988, o
intercdmbio encontra-se sob a responsabilidade
directa da AEA. Anteriormente, a AEA considera-
va-se a si propria unicamente como um secreta-
riado do Comité de Intercimbio do Registo de
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Tractores criado por oito membros do intercimbio
no dmbito da AEA. Este Comité de Intercdmbio do
Registo de Tractores, cuja existéncia é confirmada
pelo acordo relativo ao intercimbio notificado, é
composto por um representante de cada membro e
¢ responsavel pela administragio do intercAmbio.
Este comité realiza pelo menos uma reunigo anual

presidida por um dos seus membros.

A troca de informagbes entre os membros de inter-
cAmbio através da AEA e da SIL decorre sobretudo
dos impressos V55 utilizados no registo de tractores
no Ministério dos Transportes do Reino Unido.

No que se refere aos tractores que ndo tém de ser
registados (por exemplo os que ndo tém de circular
na via publica), o concessiondrio tem de apresentar

-uma cdpia do impresso V55 directamente ao SIL a

fim de ser incluido na base de dados juntamente
com os dados sobre os tractores que devem ser
registados.

O Servico de Transportes acordou em colocar os
documentos dos seus registos a disposi¢io da AEA
para fins de anilise industrial. No entanto, ndo se
pode depreender de nenhum documento que o
Ministério dos Transportes tenha acordado em
ceder estes documentos de registo a empresas indi-
viduais, na medida em que os dados revelariam as
vendas e as quotas de mercado dos concorrentes, de
uma forma tio pormenorizada como a AEA
colocou a disposi¢do dos membros do intercimbio.
E sugerido o contririo numa nota interna da AEA
de 31 de Agosto de 1979, que declara : « E duvidoso
que as informagOes relativas ao livrete do veiculo
sejam colocadas pelo Ministério dos Transportes a
disposi¢do de um agrupamento de empresas indivi-
duais na auséncia de uma intervencio coordenada
de uma associagdo comercial que é suposta repre-
sentar interesses comerciais mais vastos...».

Os impressos de registo V55 utilizados pelo SIL na
sua andlise contém as seguintes informagdes :

— marca (produtor),
— nimero do modelo,
— nimero de série/nimero de chdssis,

— concessiondrio inicial (nimero de cédigo,
nome, endereco e cddigo postal),

— agente de venda (nimero de cédigo, nome,
endereco e cédigo postal),

— cbdigo postal do proprietirio registado (até ao
quinto digito),
— nome e enderego do proprietirio registado (esta

informagdo é prestada numa rubrica estatistica
facultativa).

Esta informagio é colocada a disposicdo pela AEA e
pela SIL dos membros do intercAmbio sob a forma
de relatérios e analises a seguir descritos ou
mediante acesso informético directo de cada
membro em fungio das suas necessidades proprias.
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Dados industriais agregados
(16) Cada membro pode obter informagdes relativas as
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vendas agregadas da inddstria com ou sem reparti-
¢do por escaldes de cilindrada ou por sistema de
transmissdo. Estas informagSes agregadas podem ser
ainda repartidas por areas geograficas, isto é, o
Reino Unido, as regides do MAFF (Ministério da
agricultura, das pescas e da alimentagio) (10
regides), a utilizagio das terras (araveis/horticultura
— producgo animal — ariveis mistas — produgdo
animal mista — pastoreio pouco intensivo — urba-
nas), condados, ireas de concessionarios e sectores
postais. Estas informacGes sio ou podem vir a ser
colocadas a disposi¢io anual, trimestral, mensal e
semanalmente. ‘

A Comissio n3o objectou em principio a disponibi-
lidade destes dados industriais agregados, uma vez
que estes ndo indicam as vendas a retalho dos
membros individuais do intercimbio. No entanto, a
Comissdo levantou objec¢des ao intercimbio de
dados industriais agregados na medida em que, no
que respeita a dreas geograficas especificas, a repar-
ticdes por produto ou periodos de tempo, os relatd-
rios apresentados pelo SIL incluam menos de 10
tractores vendidos em cada uma destas repartigSes
especificas por territorio, produto ou periodo de
tempo. Abaixo deste niimero minimo de vendas
totais, ha um elevado risco de os dados agregados
permitirem, directa ou indirectamente, a identifica-
¢io do volume de vendas exacto dos concorrentes
individuais.

Dados referentes as vendas de concorrentes
individuais

Para além dos dados agregados sobre as vendas
industriais supracitados, cada membro pode obter
informag¢des referentes ao volume de vendas a

‘retalho e as quotas de mercado de cada membro

individual do intercAmbio, com reparti¢des porme-
norizadas por modelo, por escalio de produto (esca-
lao de cilindrada e transmissdo), por drea geografica
(incluindo, condados, dreas de concessionarios e
sectores postais) e por periodos anuais, trimestrais,
mensais e diarios.

Os dados trocados entre os membros através da

AEA e do SIL veiculam a respeito de cada membro -

as seguintes informacGes :

— o nimero exacto de vendas a retalho e as quotas
de mercado de cada membro e de cada concor-
rente no mercado do Reino Unido 4 escala
nacional, regional, de condado, de é4reas de
concessionario e de sector postal : estes dados
permitem comparar a penetragdo e os resultados
no mercado de cada fornecedor até a escala
geogrifica mais reduzida; é possivel comparar
os resultados ndo apenas dos produtores mas
também dos seus concessiondrios nos respec-
tivos territdrios,

— o volume exacto das vendas a retalho e as
quotas de mercado exactas de cada modelo
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(20)

(21)

especifico vendido por cada membro: estes
dados permitem comparar os resultados de cada
membro concorrente em relacio a modelos
especificos ; procede-se igualmente & compara-
¢do ao nivel das zonas geograficas que podem
ser determinadas por cada membro,

— o volume exacto das vendas a retalho e as
quotas de mercado de escaldes de cilindrada
especificos de cada membro: estes dados
permitem comparar os resultados e a penetragio
do mercado de cada membro concorrente em
faixas especificas de cilindradas que consistem
normalmente em categorias de intervalos de 10
cavalos ; procede-se igualmente a reparti¢cdes
por sistemas de transmissdo (duas rodas/quatro
rodas/articulado),

— as vendas a retalho didrias e mensais e as quotas
de mercado do Reino Unido a nivel de cada
membro : estes dados permitem comparar os
resultados mais actualizados das vendas mais
recentes de cada fornecedor participante no
mercado do Reino Unido e a sua avaliacio
durante 0 més em curso.

As informagBes acima referidas sio colocadas a
disposi¢do por periodos de tempo repartidos numa
base anual (ano civil, exercicio fiscal, dltimo
periodo de 12 meses), trimestral e mensal e, no que
respeita a totalidade das vendas a retalho no Reino
Unido, os dados encontram-se mesmo disponiveis
numa base didria. Estas informag¢Ses permitem pois
a cada membro acompanhar os resultados das
vendas e a penetragio de mercado de cada concor-
rente numa base anual, trimestral, mensal e diria
no que se refere a todos os produtos, a produtos
especificos e no dmbito de dreas geograficas mais
reduzidas.

Além disso, os membros comunicam aos seus
concessionarios todas estas informac¢des de mercado
individualizadas no que respeita ao territério de
cada concessiondrio e informac¢des sobre as
unidades vendidas e a quota de mercado de cada
membro a escala nacional. Deste modo, sdo
trocadas informagSes delicadas do ponto de vista
comercial ndo apenas entre os construtores de trac-
tores, como sdo colocadas igualmente a disposigio
dos retalhistas no mercado. Esta diligéncia permite
uma transparéncia total entre os concorrentes a
nivel da produgdo e a nivel da comercializacio no
idmbito de cada zona concessionada.

Finalmente, o intercimbio transmite a cada
membro dados agregados sobre as vendas a retalho
e as quotas de mercado de elementos que ndo sio
seus membros (designados «outros» com aproxi-
madamente 12 % do mercado do Reino Unido). As
vendas dos elementos individuais que ndo sdo
membros ndo s3o referidas, mas os' membros de
intercimbio tém contudo acesso, através das infor-
magdes actualizadas, a evolugdo das partes de
mercado dos «outros » — estes dados cobrem os
mesmos periodos que as informagdes indicativas
(anuais, trimestrais, mensais e diérios).
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Tal como consta dos virios documentos abaixo
referidos, os membros do intercAmbio classificam
as informagdes trocadas entre si por intermédio da
AEA e da SIL como informagdes confidenciais
delicadas, na medida em que referem as vendas a
retalho exactas de cada membro, e consideram que
estas informagSes apenas sio trocadas numa base
mutua e reciproca:

— orientagdo de politica geral tracada pela AEA
em 12 de Janeiro de 1979 ; « Dado que é inten-
¢ao da associagdo respeitar os interesses das
empresas, ndo se procederd a qualquer anilise
susceptivel de identificar o produto especifico
de empresa sem uma autorizacgio prévia directa
dessa empresa ... Além disso, as empresas
dispdem da possibilidade de, através da associa-
¢do, aprofundarem a andlise das suas proprias
informacSes numa base de grupo. As informa-
¢bes relativas aos membros deste grupo seriam
analisadas nos termos de requisitos especificos
numa base mitua e reciproca. Os membros
deste grupo ndo poderiam nunca obter o acesso
a informa¢bes pormenorizadas (marca ou
modelo) tanto directamente como por dedugdo,
no que se refere a empresas que nio fazem
parte do grupo »,

— notas relativas ao Intercimbio de Registo de
Tractores Agricolas do Reino Unido elaboradas
pela AEA em 12 de Janeiro de 1979 ; « o gabi-
nete informatico analisa entio os impressos
destas empresas, que foram introduzidos no
sistema, segundo as instrugdes das empresas. As
informagBes que sio consideradas confidenciais
(isto €, marca e modelo) apenas estdo, pois,
disponiveis no que se refere aos veiculos que
foram fornecidos por empresas que participam
no intercimbio ... Os membros nao recebem
informagdes de caracter confidencial relativas a
empresas que ndo facam parte do grupo>,

— actas de uma reunido do intercAmbio de 8 de
Novembro de 1979, em que os membros classi-
ficaram as informacSes trocadas entre si em
duas categorias : as informagdes melindrosas e
as que o ndo sdo. Os registos totais por grupos
de cilindrada sem indicacdo de construtores ou
modelos s3o consideradas como ndo consti-
tuindo informag¢des melindrosas, no caso de se
referirem ao territério do Reino Unido ou a
uma regido MAFF numa base anual ou trimes-
tral. Em contrapartida, as informagbes que
indicam os construtores ou modelos s3o consi-
deradas melindrosas, devendo apenas ser
trocadas numa base confidencial e reciproca,

— actas de uma reunido do intercimbio de 24 de
Junho de 1980, em que é declarado a respeito

da transmissdo de informag¢des aos concessiona-
rios : « O intercAmbio admitiu a necessidade de
chamar a atencdo dos concessiondrios para o
facto de as informagGes de registo pormenori-
zadas apenas serem colocadas & disposigio
como resultado de uma estreita cooperagio
entre construtores. Qualquer abuso poderia
resultar numa ameaca aos acordos, devendo pois
as informagdes ser tratadas confidencialmente. »,

actas de uma reunido do intercimbio de 28 de
Outubro de 1980: «a Deutz foi igualmente
informada de que o intercimbio se baseava
totalmente num principio de troca reciproca de
informagdes ...>»,

carta da Massey Ferguson a todos os comer-
ciantes do Reino Unido de 30 de Abril de
1981 : « Obtivemos as informagdes através de
um intercimbio mutuo e confidencial de dados
entre os construtores participantes. Um partici-
pante tem direito a retirar-se, no caso, por
exemplo, de a confidencialidade n3o ser
mantida. Os dados sdo onerosos, devido as
despesas inerentes ao seu tratamento € a sua
circulagio estd limitada aos produtores que
remuneram o servigo ... solicitamos-lhes, pois,
que continuem a tratar os vossos proprios dados
territoriais e quaisquer dados totais do Reino
Unido a que tenham acesso com o méximo de
sigilo. »,

carta da Ford a todos os membros do intercim-
bio : « E escusado chamar a vossa atengio para o
valor que estas informaces estatisticas repre-
sentam para nds. Sio completamente confiden-
ciais, sendo obtidas apenas numa base de
confianga mutua entre todos o0s construtores
participantes no que respeita 4 sua confidencia-
lidade. »,

carta da International Harvester aos seus
concessionarios de 22 de Abril de 1981 : «...
Estes dados sdo divulgados numa base estrita-
mente confidencial, sendo utilizados apenas no
idmbito da estrutura organizativa da Interna-
tional Harvester. Quaisquer impressos que
patenteiem dados relativos a unidades e quotas
de mercado devem ser considerados docu-
mentos sigilosos, devendo ser tratados em
conformidade. A sua divulgacdo a imprensa ou
a qualquer outra fonte poderia conduzir ao
colapso do sistema, que é vantajoso tanto para si
como para nds. »,

actas de uma reunido do Intercimbio de
Registo de Tractores Agricolas do Reino Unido
de 20 de Abril de 1983 : fica registado que o
presidente da reunido se opde a divulgagdo de
dados relativos & marca, nomeadamente pelas
seguintes razoes :
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— «Recentemente assistiu-se a uma guerra
estatistica no dominio do comércio automd-
vel. A publicacdo das quotas de mercado
traduzir-se-4 pelo reforco de uma situagdo
deste tipo e o intercimbio apenas pode
sobreviver enquanto se mantiverem relagSes
de amizade entre os participantes.»,

— «O intercimbio baseia-se, e ainda deve a
sua existéncia, 4 ideia de que, nomeada-
mente, a MF (Massey Ferguson) e a IH
(International Harvester que passou a ser
controlada pela Case a partir de 1985) troca-
rdo os seus registos/dados. O intercimbio
pode ser considerado como um conceito de
decisGes de permuta >,

— carta da AEA a Unido Nacional dos Agricul-
tores (National Farmer’s Union) de 27 de Maio
de 1983 : « No que diz respeito a informacGes
mais pormenorizadas surge-nos uma dificuldade
que nos parece insuperavel. As estatisticas
comerciais s3o-nos apresentadas numa base
confidencial e ndo temos liberdade para as
divulgar a ninguém sem consentimento de
todos os participantes. ».

Os membros debateram a possibilidade de comu-
nicar os dados de mercado & imprensa mas até
Abril de 1987 apenas foram publicados dados agre-
gados relativos 4 indistria no que respeita as
regides do Reino Unido e do MAFF. De Abril de
1987 a Outubro de 1988 quando os membros deci-

diram suspender o funcionamento do intercimbio

na sequéncia do inicio do processo pela Comissio,
publicaram dados que referiam as quotas de
mercado de membros individuais em relagio a
valores globais relativos ao Reino Unido numa base
anual e trimestral num prazo de trés meses. Todas
as outras informacdes colocadas a disposi¢io dos
membros mantém-se confidenciais para os
membros participantes.

Dados relativos as vendas dos concessionarios
da prépria empresa

Para além dos dados que referem as vendas de
outros concorrentes, a AEA e a SIL prestam indivi-
dualmente a cada construtor as informagdes rela-
tivas a vendas efectuadas pelos seus préprios
concessiondrios. :

Estas informacdes sobre as vendas do préprio
concessionario sdo extraidas igualmente do sistema
de registo V5S. Os impressos V55 permitem que o
destino de cada tractor seja reconstituido através de
uma simples comparagio entrega/registo. Os
impressos V55 contém relativamente a cada tractor
registado informagBes sobre o niémero de série/
/nimero de chdssis, o concessiondrio inicial, o
agente de venda (se for diferente do primeiro) e o
cddigo postal de cinco digitos do comprador final.

(26)

27)

Existem basicamente duas versdes dos impressos
V55: os impressos V55/1-4 pré-preenchidos que
devem ser utilizados pelos concessiondrios para o
registo de todos os novos tractores que lhes sdo
entregues pelos seus fornecedores no Reino Unido
e o impresso V55/5 que deve ser preenchido pelos
importadores independentes para o registo de
novos tractores importados no Reino Unido.

Os impressos de registo V55/1-4 sio analisados
pelo SIL no sentido de, a pedido, poder prestar a
cada construtor individual os seguintes dados sobre
as vendas da rede do seu préprio concessiondrio :

— andlise das tendéncias do mercado : a compara-
¢do das vendas da empresa com o total das
vendas da indstria a nivel nacional, da regido
MAFF, do condado, da 4rea do concessionério e
do sector do cédigo postal com reparticdes por
produto (grupos de cilindrada) numa base
mensal ; a nivel da 4rea do concessiondrio e do
sector do cbdigo postal estas anélises mensais
de tendéncia do mercado podem respeitar a
montantes de tal modo reduzidos de vendas de
produtos especificos que a identificagio das
vendas pelos concorrentes nestas pequenas areas
geograficas ndo €& de excluir,

— andlise das importagdes efectuadas pelos distri-
buidores : esta anélise identifica o nimero de
tractores importados pelos proprios concessio-
nirios numa determinada area de distribuicio e
compara estas importa¢des com as vendas efec-
tuadas pelo concessiondrio nacional no 4mbito
da sua prépria 4rea de distribuiggo,

— anilise das exportagbes efectuadas pelo conces-
siondrio : esta andlise indica 0 nimero de trac-
tores exportados por um determinado conces-
siondrio para outras dreas de distribuicio e
procede 4 comparacdo destas exportagdes com
as vendas nacionais do concessionirio no
dmbito da sua prdpria drea de distribuigdo,

— andlise das vendas dos concessiondrios: esta
anélise permite aos produtores identificarem as
vendas dos concessionirios num sector de
cddigo postal especifico e comparar as suas
vendas respectivas com as vendas deste sector
industrial nesse mesmo sector de cédigo postal.

Finalmente, até 1 de Setembro de 1988, os
impressos de registo V55/5 utilizados na importa-
¢do de novos tractores no reino Unido foram entre-
gues pelo SIL aos construtores individuais. Estes
documentos permitem aos produtores identificar o
importador, o nimero de série do tractor importado
e o modelo, podendo com estas informacGSes

-detectar a origem do tractor importado, isto é, o

concessiondrio noutros paises da CEE, no caso de
as importagBes serem provenientes da CEE. Os
documentos V55/5 permitem pois aos construtores
identificar a fonte dos tractores importados parale-
lamente no mercado do Reino Unido. O SIL
suspendeu o envio dos impressos V55/5 aos produ-
tores individuais em 1 de Setembro de 1988.
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O SIL descreveu o sistema num fax dirigido a
John Deere em 1984: « A nossa base de dados
apura todos os tractores registados para circularem
nas estradas do Reino Unido, isto é, 98 % acima de
30 CV independentemente da fonte abastecimento.
Para as empresas do nosso intercimbio, também
armazenamos dados sobre o retalhista que vendeu
efectivamente a unidade e devolvemos a cada
empresa os documentos de registo de base. Deste
modo no caso de uma unidade JD (John Deere) ser
importada por um distribuidor da CEE, a JD UK
teria uma ideia da documentagio referente ao
tractor — ndmero de série etc.».

A Massey Perguson descreveu o sistema num
memorando de 4 de Maio de 1981 : « A partir deste
sistema é-nos possivel localizar e verificar os dados
de registo de todos os tractores MF (Massey Fergu-
son) e de alguns outros produtos expedidos pela MF
(UK) Ltd para distribuidores do Reino .Unido.
Dispomos igualmente de uma nogio clara dos
dados de registo das unidades expedidas hd algum
tempo e do primeiro registo das unidades expe-
didas mais recentemente. Do maior interesse relati-
vamente a actividade de importagio cinzenta
recente, teremos uma percepgdo de todos os
registos de impressos V55/5 de produtos MF e dos
ntmeros de série.».

Um determinado nidmero de documentos desco-
bertos durante um inquérito comprova o facto de
alguns dos membros terem utilizado efectivamente
os impressos V55/5 recebidos do SIL para estabe-
lecer a origem das importagdes paralelas e para
suspender estas importagdes provenientes de outros
paises da CEE. Os documentos em questio sdo o0s
constantes do anexo 3 da comunicagio de acusa-
¢bes da Comissao e os enviados s partes apos a
audi¢do oral através de uma comunicagio da
Comissio de 22 de Maio de 1989 (documentos
n® 1, 5a 8, 16 ¢ 28 a 48).

Suspensao do intercimbio

Em 24 de Novembro de 1988, as partes decidiram
suspender o funcionamento do intercimbio, na
sequéncia da comunicagdo de acusagdes da Comis-
sdo de 11 de Novembro de 1988. O importador de
tractores Deutz, a Watveare, abandonou o inter-
cAmbio em Dezembro de 1988.

Apébs a audigio oral, a Comissio informou as partes

por carta de 25 de Outubro de 1989 da sua posigio..

Esta, tal como ultimada em 28 de Novembro de
1989, foi aceite em principio pelas duas partes — a
Watveare e Case.

Em 12 de Margo de 1990, cinco membros, a saber,
a Ford, a Fiat, a John Deere, a Renault e a Massey
Ferguson notificaram uma versdo alterada do inter-
cimbio, que intitularam «Sistema de Dados de
Registo de Tractores do Reino Unido» «UK
Tractor Registration Data System ». Em 9 de Julho

34

de 1990, a Massey Ferguson informou a Comissdo
de que aceitava igualmente a posicio da Comissdo
de 28 de Novembro de 1989 e, por conseguinte,
retirava o seu pedido de certificado negativo e/ou
isencio apresentado em 12 de Margo de 1990.

As quatro, agora trés, restantes partes notificaram
um sistema de intercimbio de informagSes que ndo
foi posto em execugio. Esta nova notificagio reduz
em certa medida as informagdes colocadas a dispo-
sicdo dos membros, mas continua a prestar nomea-
damente informagOes referentes as vendas e as
quotas de mercado dos membros em relagio a
periodos inferiores a um ano, isto é, informagdes
mensais A escala nacional, das regides MAFF, da
utilizacdo de terrenos, de condado, da 4rea de distri-
bui¢do e do sector de cddigo postal, incluindo
reparti¢cdes por modelo. A versdo alterada do inter-
cimbio presta igualmente a cada parte pormenores
relativos a0 nimero de chdssis e & data de registo
dos tractores que esta parte vendeu. Os pormenores
da versio alterada do intercdimbio constam do
apéndice 2 da nova notificagdo.

II. APRECIAGCAO JURIDICA

A. Apreciagao juridica nos termos do n° 1 do
artigo 852 do Tratado CEE do intercdmbio
antes da notificacdo ¢ tal como notificado

em 4 de Janeiro de 1988

A AEA e os oito, agora sete, membros do inter-
cimbio sdo (') partes num acordo na acepgio do
n? 1 do artigo 85° do Tratado CEE. As partes cele-

‘braram um acordo sobre um sistema comum de

organizacdo dos territérios dos concessiondrios (ver
ponto 6 supra) e a AEA sb pode transmitir as infor-
magBes referentes ds vendas de cada membro na
base de uma autorizagdo miitua e reciproca de cada
membro. Este acordo foi formalizado com a notifi-
cagio de um acordo relativo ao intercimbio de
informagdes pela AEA em Janeiro de 1988. No que
se refere A transmissio de informagdes relativas as
vendas a retalho dos concessionarios préprios a
cada membro individual, esta transmissdo baseia-se
igualmente num acordo entre cada um dos
membros e a AEA e o SIL. Todos estes dados sdo
prestados pela AEA e pelo SIL mediante o paga-
mento de uma remuneraco.

O papel desempenhado pelo SIL é o de um gabi-
nete informatico, que presta assisténcia 4 AEA e a
oito membros do intercimbio mediante o paga-
mento de uma remuneragio. A responsabilidade do
intercimbio recai, contudo, sobretudo sobre a AEA
e os membros do intercimbio. Por conseguinte, a
Comissdo ndo considera necessdrio continuar a
incluir o SIL no presente processo.

() A utilizag@o deste tempo verbal deve-se ao facto de a notifica-
¢do de 4 de Janeiro de 1988 ndo ter sido retirada a luz da no-
tificacdo alterada de 12 de Margo de 1990.
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Dados referentes ds vendas de concorrentes indivi-
duais

No que se refere a parte do intercimbio relativa as
vendas dos membros individuais, a Comissio toma
em consideragdo o seguinte :

— uma estrutura do mercado : que se caracteriza
por uma elevada concentragio : quatro empresas
com cerca de 80 % do mercado, sete empresas
com 87 a 88 % do mercado, uma concentragdo
ainda mais elevada no que respeita a dreas
geograficas mais reduzidas ou a reparti¢cdes por
produto, os membros sdo igualmente fornece-
dores importantes de outros mercados da CEE e
o desnivel e a dispersdo das quotas de mercado
dos elementos que ndo sio membros, que tém
no seu conjunto apenas aproximadamente 12 %
do mercado — barreiras elevadas a entrada: a
necessidade de uma rede de distribuicio e de
assisténcia disseminada, o baixo volume e o
mercado em estagnagdo/declineo, a vantagem
resultante da lealdade a marca para os fornece-
dores estabelecidos e os efeitos das informagdes
do intercimbio — e a auséncia de importagdes
significativas de fora da CEE no que respeita
aos tractores agricolas de poténcia superior a 30
v,

— a natureza das informacGes trocadas : isto €, as
quantidades exactas de vendas a retalho e as
quotas de mercado exactas que constituem
segredos  comerciais entre  concorrentes
genuinos num mercado muito concentrado,

— os pormenores das informacSes trocadas : isto é,
reparti¢des pormenorizadas por produto, repar-
ticdes a nivel geogréfico reduzido e periodos de
tempo inferiores a um ano, isto é, informagdes
melindrosas relativas ao mercado numa base
didria, mensal e trimestral no que respeita aos
concorrentes,

— o facto de os membros se reunirem periodica-
mente no dmbito do Comité AEA proporciona
uma instdncia de contacto.

O intercimbio conduz a restri¢des de concorréncia
por duas razdes :

a) Impossibilidade de concorréncia oculta

num mercado caracterizado por uma .

elevada concentragio

O intercimbio restringe a concorréncia na medida
em que cria um certo grau de transparéncia de
mercado entre os fornecedores num mercado alta-
mente concentrado, que é susceptivel de destruir a
concorréncia oculta susceptivel de existir entre os
fornecedores no mercado devido ao risco e a facili-
dade de exposi¢io das iniciativas concorrenciais
independentes. Neste mercado altamente concen-
trado, a «concorréncia ocultas consiste' basica-
mente na incerteza e no sigilo entre os fornece-
dores principais no que respeita as condigdes de
mercado, sem os quais nenhum deles dispde da

(38)

margem de manobra necessaria a uma concorréncia
eficaz.

A incerteza e o sigilo entre os fornecedores cons-
titui um elemento vital da concorréncia neste tipo
de mercado. Efectivamente, a concorréncia activa
nestas condigdes de mercado sé é possivel se cada
concorrente puder manter as suas iniciativas
secretas ou mesmo induzir os seus rivais em erro.

No entanto, este raciocinio ndo negligencia de
maneira nenhuma os beneficios concorrenciais
positivos decorrentes da transparéncia de um
mercado competitivo caracterizado por um elevado
niimero de compradores e vendedores. No caso de
um grau de concentragdo diminuto, a transparéncia
de mercado pode intensificar a concorréncia  na
medida em que os consumidores podem fazer a sua
escolha com pleno conhecimento de causa da
oferta. E de acentuar que o mercado de tractores do
Reino Unido n3o é nem um mercado caracterizado
por um reduzido nivel de concentracgio nem a
transparéncia em questio serve de modo algum os
interesses dos consumidores ou os beneficia. Pelo
contrario, a grande transparéncia do mercado entre
os fornecedores no mercado de tractores do Reino
Unido, proporcionada pelo intercimbio, retira o
efeito surpresa das iniciativas dos concorrentes, de
que decorrem reac¢des mais rapidas, que se traduz
numa diminuicdo das vantagens temporérias origi-
nadas. Uma vez que todas as iniciativas concorren-
ciais podem ser imediatamente detectadas através
de um aumento das vendas, as consequéncias sdo
que no caso de uma redugio de precos ou de quais-
quer outros incentivos promocionais por parte de
uma empresa, a outra reage imediatamente, elimi-
nando qualquer vantagem de que pudesse auferir a

‘empresa que tomou a iniciativa. Este efeito de

neutralizacdo e de consequente estabilizagio das
posi¢Bes de mercado dos oligopolistas é neste caso
susceptivel de se verificar, uma vez que ndo sdo
exercidas pressSes concorrenciais externas sobre os
membros do intercimbio, salvo importagSes para-
lelas que sdo também controladas, tal como referido
anteriormente.

O mercado dos tractores do Reino Unido é mani-
festamente um mercado muito concentrado em que
a concorréncia j4 se encontra enfraquecida pelo
facto de:

— quatro empresas dominarem o mercado com
uma quota de mercado conjunta de cerca de
80 %,

— estas quatro empresas terem criado um inter-
cimbio de informagBes com quatro, agora trés
outros fornecedores bastante conhecidos suscep-
tiveis de disputarem a sua posicio de mercado,
tendo sido criadas artificialmente as condigGes
de um oligopélio estreito entre os oito, agora
sete, concorrentes melhor estabelecidos nesse
mercado, comunicando-lhes informag8es sobre
quaisquer mudangas nos volumes e quotas de
mercado a nivel da producio e da comercializa-
¢éo,
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— estes oito, agora sete, fornecedores operam em
todos os outros mercados da CEE e conhecem
hi muito o tipo de comércio e produtos de que
o mercado do Reino Unido dispde ; em espe-
cial, ndo héd qualquer dificuldade em conhecer
os precos praticados por cada membro, dado
que neste sector industrial ha tabelas de pregos
bastando uma simples chamada telefénica para
se inteirarem exaustivamente do nivel geral de
descontos aplicado por cada rede de distribuigio
do produtor; estas informagBes estio igual-
mente 4 disposi¢do dos clientes que informam
os concessionarios dos pregos dos concorrentes
num determinado territério,

— o mercado esta protegido da concorréncia
proveniente de fora do Reino Unido pelo facto
de existirem barreiras elevadas a entrada e de se
verificarem apenas importa¢Ses insignificantes
de fora da Comunidade.

Além disso, a procura é muito dispersa. H4 nume-
rosos compradores, dos quais a maioria ndo tem
possibilidade de comprar tractores noutros Esta-
dos-membros (dificuldades de transporte, formali-
dades de importacdo, registo, assisténcia, sistema de
troca, etc.). Deste modo, a possibilidade de transfe-
réncia da procura neste mercado é muito baixa, o
que amortece a pressdo concorrencial do lado da
procura relativamente ao ndmero limitado de
fornecedores estabelecidos no Reino Unido, refor-
¢ando assim o seu poder econémico neste mercado.

Por conseguinte, os inicos dados de mercado muito
dificeis de obter no Reino Unido, mas muito
importantes, s3o o volume exacto de vendas de cada
produtor/concessionario a fim de poder detectar
instantaneamente altera¢Ses a nivel dos volumes de
vendas e das quotas de mercado de cada membro
do oligopdlio e de cada concessiondrio a nivel das
dreas de distribuicdio. Este conhecimento do
mercado permite a cada membro e a cada conces-
siondrio reagir imediatamente, neutralizando assim
quaisquer iniciativas eventualmente tomadas por
um dos membros/concessionarios do oligopdlio no
sentido de aumentar as suas vendas (ver ponto 37
supra). No entanto, o resultado na pritica é que se
verificam poucas iniciativas, precisamente porque
cada fornecedor estd completamente ao corrente da
posi¢do de cada um dos outros e, gragas a trans-
paréncia resultante do sistema, qualquer iniciativa
da sua parte pode ser detectada de imediato pelos
outros. :

As informac¢Ses muito pormenorizadas do mercado
em relacdo ao produto e em termos geogrificos a
nivel das vendas a retalho (ver pontos 17 a 23
supra) proporciona a cada produtor e concessio-
nirio um conhecimento do mercado fidedigno
(100 % de cobertura e 100 % de fiabilidade) que se
encontra a disposicio numa base instantinea ou
muito rapida (didria, mensal ou trimestral), permi-
tindo-lhes :

— estabelecer fielmente as posi¢Bes e resultados de
mercado dos seus rivais e inteirar-se de forma

(42)
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permanente de quaisquer alteracSes destas posi-
¢des de mercado,

— intersectar de imediato qualquer aumento das
vendas a retalho de um rival, verificar o terri-
tério no qual se verifica este aumento, detectar
os modelos que favorecem um aumento deste
género e, finalmente, inteirar-se em que medida
quaisquer precos ou outras estratégias de comer-
cializacio dos rivais sdo coroadas de éxito,

— limitar o mais possivel a concorréncia de
precos, permitindo aos fornecedores e conces-
sionarios reagir a quaiquer redugdes de pregos

"ou outras estratégias de mercados, limitando
selectivamente a sua reacgao ao estrito minimo
necessario em termos do produto e do territdrio,
com a certeza de acertar no alvo procurado,

— reagir mais rapidamente se as posicdes de
mercado comegarem a mudar.

O intercimbio contribui ainda para defender mais
eficazmente as posi¢des de mercado das empresas
estabelecidas e dos concessionarios com quotas de
mercado consideraveis (isto é, as quatro maiores
empresas que detém cerca de 80 % do mercado do
Reino Unido) do que poderiam fazer sem as infor-

~ magSes pormenorizadas sobre as vendas a retalho

dos seus concorrentes a quaisquer alteragSes das
mesmas. Através da sua cobertura de mercado e
volume de vendas mais amplos, estas empresas e
concessiondrios desfrutam j4 da vantagem de um
conhecimento de mercado mais profundo, que é
reforgado pelo facto de poderem reagir mais eficaz-
mente a qualquer aumento das vendas por parte
dos concorrentes mais pequenos. Este dado é
confirmado pelo facto de, durante a sua participa-
¢do no intercimbio, os quatro principais fornece-
dores terem mantido a sua quota de mercado
conjunta, face aos outros membros do intercimbio,
no mercado do Reino Unido.

Na auséncia do intercAmbio, as empresas teriam de
concorrer num mercado com uma certa margem de
incerteza quanto ao lugar, ao nivel e aos meios
exactos de combate dos concorrentes. Esta incerteza
constitui um risco concorrencial normal, dele resul-
tando uma concorréncia mais forte dado que a
reacgdo e reducdo dos precos nio se pode reduzir ao
minimo absoluto necessirio para defender uma

posicdo estabelecida. A incerteza conduziria as

empresas a uma concorréncia mais acesa, 0 que nio
acontece com o conhecimento exacto da resposta
adequada a dar para se alinhar pelas condigSes
oferecidas pelos concorrentes. Teriam de exceder
esta reac¢io minima necessaria, praticando nomea-
damente descontos mais favoriveis para movi-
mentar as suas reservas ou propondo descontos
relativamente a mais produtos e a mais territdrios.
O intercAmbio reduz a margem de incerteza ao
revelar as acgbes e reacgdes de todos os concor-
rentes participanteés que representam 87 %/88 %
do mercado do Reino Unido. Por conseguinte,
resulta necessariamente do intercdimbio um obsta-
culo & concorréncia oculta. ‘
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b) Reforgo das barreiras a entrada em rela-
¢3o aos nio membros

O intercimbio ndo s6 reduz a concorréncia entre 0s
membros do intercdmbio e respectivos concessio-
narios, como restringe a concorréncia entre os
membros de intercimbio e aqueles que o ndo sdo,
mesmo se o intercimbio admite em principio a
qualquer construtor ou importador obter informa-
¢des do intercAmbio.

No caso de um fornecedor optar por ndo se tornar
membro do intercimbio, fica desfavorecido por nio
dispor de informagSes pormenorizadas e fidedignas
relativas 4 situacio de mercado dos outros fornece-
dores e que se encontram, a disposi¢io dos
membros do intercimbio. O conhecimento apro-
fundado das modalidades de venda de tractores do
mercado do Reino Unido refor¢a a capacidade de
defesa das posi¢Bes dos membros face aqueles que
0 ndo sdo.

No caso de o fornecedor optar por se tornar
membro do intercAmbio, é obrigado a revelar as
suas vendas a retalho exactas por produto e por
cada pequena parcela geogrifica, permitindo assim
aos fornecedores estabelecidos com quotas de
mercado = consideraveis e redes de distribuicio
extensas ficarem ao corrente da existéncia de novas
entradas no mercado e detectarem instantanea-
mente a penetragio de quaisquer novos membros.
Estas informag¢Ses de mercado sobre quaisquer
novos membros permitirdo aos fornecedores estabe-
lecidos defender as suas posi¢des adquiridas
mediante a tomada de iniciativas seleccionadas
destinadas a controlar o novo membro.

Em consequéncia, para um pequeno fornecedor
n3o é nem vantajoso tornar-se membro do inter-
cimbio nem ficar fora dele. Em ambos os casos, o
intercimbio favorece os grandes fornecedores que
nele ji participam. A presenga de pequenos forne-
cedores no intercimbio demonstra efectivamente
que estes fornecedores ndo foram capazes de
contestar a posi¢io dos quatro maiores fornece-
dores, isto é, a Ford, a Case, a Massey Ferguson e a
John Deere e que a expansdo do mercado apenas é
possivel através de aquisi¢cdo — de que é exemplo a
recente aquisi¢io da Ford pela Fiat. A presenca dos
quatro pequenos fornecedores s6 pode pois expli-
car-se pelo facto de o intercdimbio do Reino Unido
fazer parte de uma rede de intercimbios similares
noutros paises da CEE e de os outros fornecedores
participarem em vérios intercdimbios numa base
reciproca. Estes outros intercimbios estio actual-
mente a ser objecto de investigagdo.

Deste modo, o intercimbio permite aos seus
membros impedir efectivamente as novas entradas
e conter a expansio de outros fornecedores que ndo
sejam membros do intercimbio no mercado do
Reino Unido. Esta situagdo constitui uma restricdo
grave ao desenvolvimento de uma concorréncia
acrescida num mercado muito concentrado, que se
caracteriza ji por barreiras elevadas a entrada, que
permitem aos membros do intercdimbio maximizar

9)

conjuntamente os lucros em detrimento dos agri-
cultores. Esta restricdo afecta em especial os
pequenos fornecedores de outros paises da CEE
que ndo poderdo penetrar no mercado do Reino
Unido se quiserem vender ou aumentar as suas
vendas neste mercado.

c) Principais
pelas partes

argumentos apresentados

As partes alegaram que as informagBes do inter-
cimbio se baseiam no registo de dados colocados &
disposi¢gdo do sector industrial em causa pelo
Ministério dos Transportes do Reino Unido e que
estes dados nio constituem segredo comercial. Este
argumento ndo pode ser aceite.

Em primeiro lugar, o intercimbio nio dispde de
meras estimativas mas de informagdes fidedignas
exaustivas relativas is quantidades vendidas e as
quotas de mercado de cada membro participante e
respectivos concessiondrios. Estas informagSes sdo
normalmente consideradas segredos comerciais que
lhe conferem vantagens concorrenciais legitimas,
n3o devendo por isso ser revelados ou partilhados
pelos concorrentes (ver ac6rdio proferido pelo
Tribunal de Justica no processo n° 236/81, Cela-
nese Chemical Company Inc.('); processo n¢
T-30/89, Hilti (?) ; Sétimo Relatdrio sobre a Politica
de Concorréncia, capitulo I, n? 2, pontos 5-8;
decisdes da Comissdo : 87/1/CEE — Fatty Acids (),
77/592/CEE — Cobelpa/VNP (%), 79/90/CEE —
White Lead (). Contrariamente aos pregos ou a
outras comissdes comerciais que podem ser comu-
nicadas por telefone ou por relatos dos clientes, as
quantidades exactas vendidas e as quotas de
mercado sdo informac¢Bes mais dificeis de obter e
constituem o Wnico indicador fidedigno das condi-
¢Bes comerciais de um mercado e da sua evolugdo.

Em segundo lugar, as partes prestaram elas prdprias
informa¢Bes que revelam as quantidades exactas
vendidas e as quotas de mercado de concorrentes
individuais como sendo melindrosas e confiden-
ciais, podendo apenas ser partilhadas numa base
mitua e reciproca e com um acordo expresso das
empresas cujos dados sdo revelados (ver ponto 22).

Em terceiro lugar, mesmo que os dados de registo
do Ministério dos Transportes do Reino Unido
fossem acessiveis aos construtores numa base indi-
vidual, nfo poderiam ser explorados na mesma
medida em que o sio no intercimbio. O inter-
cdmbio proporciona reparticdes pormenorizadas
por produto, 4rea geogrifica e periodo de tempo
respeitantes s vendas a retalho e as quotas de
mercado de todos os membros o que permite aos
produtores acompanhar de forma instantinea e
permanente a evolugdo da posigdo de mercado de
cada membro.

() Colectdnea da Jurisprudéncia do Tribunal 1982, p. 1183.
() Colectdnea da Jurisprudéncia do Tribunal 1990 11, p. 163.
() JO n® L 3 de 6. 1. 1987, p. 17.

7

JO n° L 242 de 21. 9. 1977, p. 10.

() JO n° L 21 de 30. 1. 1979, p. 16.
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Além disso, os membros acordaram, todos eles, em
organizar as suas respectivas dreas de distribuicdo na
base das areas de cddigo postal de cinco digitos, o
que constiui um requisito prévio a qualquer
comparagio das informacSes completas e pormeno-
rizadas relativas aos membros individuais e aos seus
concessionarios. Além disso, no que se refere aos
tractores vendidos mas n3o registados, os concessio-
nirios comprometeram-se a entregar 0s impressos
V55 preenchidos ao construtor que os envia ao SIL
para serem processados. Deste modo, mesmo que
os registos fossem acessiveis numa base individual,
ndo podem ser explorados sem o acordo do inter-
cimbio.

Por dltimo, o facto de um departamento governa-
mental colocar & disposicio dados de registo indus-
triais de que constam as vendas de concorrentes
individuais num determinado mercado em
contraste com os dados agregados que nio referem
empresas individuais, ndo impede a aplicagio do
artigo 85° do Tratado CEE a actuacio das empresas
em questdo. Significa que as autoridades publicas
também podem em determinadas circunstincias ser
alvo de uma alegacio de violagdo, neste caso do
artigo 59 do Tratado CEE, uma vez que decorre do
conjunto das disposi¢Ses do artigo 85°, da alinea f)
do artigo 3¢ e do segundo paragrafo do artigo 5° do
Tratado CEE que as disposi¢bes da legislagdo
nacional ou as priticas administrativas nacionais
ndo podem afectar desfavoravelmente a plena apli-
cacdo das regras da concorréncia da Comunidade
(ver acérddo 45/85 do Tribunal de Justica proferido
no processo « Verband der Sachversicherer » (')
fundamento n? 20).

As partes invocaram ainda que as informagdes
apenas dizem respeito a transac¢des passadas em
contraste com os planos de acgio para o futuro. Por
conseguinte, do seu ponto de vista, as informages
trocadas pertencem ao passado, ndo se repercutindo
na concorréncia no mercado em causa. Este argu-
mento também ndo pode ser aceite.

Num mercado em que a procura é estvel ou tende
a declinar como é o caso do mercado dos tractores
agricolas do Reino Unido, as previsSes da actuagio
futura dos concorrentes podem ser determinadas

em grande medida com base nas transac¢Ses passa- -

das. O conjunto de efeitos restritivos do inter-
cadmbio supracitado depende do acompanhamento
do comportamento e dos resultados dos concor-
rentes no passado. Quanto mais fidedignas e
recentes forem as informagOes relativas ds quanti-
dades vendidas e as quotas de mercado, maior
impacte terio no comportamento futuro das

(") Colectdnea da Jurisprudéncia do Tribunal 1987, p. 405.

(1)

empresas no mercado (ver igualmente o acérddo
172/80 do Tribunal de Justica proferido no
processo « Ziichner » (?), fundamento n? 21).

No entanto. a Comissio aceita que a partir de um
determinado periodo as informagdes de mercado
relativas a transacgdes passadas pertencem verdadei-
ramente ao passado, deixando de ter quaisquer

-repercussdes efectivas no comportamento futuro.

No caso em aprego, a Comissdo considera que um
intercimbio anual dos dados referentes ao volume
de vendas por periodos de um ano dos concor-
rentes individuais 4 escala do Reino Undio, das
regides MAFF e em fungio da utilizagdo da terra e
com uma reparti¢io por modelo podem ser aceites
a titulo de dados comerciais sem efeitos de distor-
¢do notdrios sobre a concorréncia entre os produ-
tores ou entre os concessionirios que operam no
mercado de tractores do Reino Unido.

As partes alegaram igualmente que a Comissio ndo

tem qualquer prova de restri¢bes efectivas da

concorréncia resultantes do intercimbio e que, pelo
contririo, uma andlise dos comportamentos
passados das empresas no mercado do Reino Unido
revela mudangas a nivel das quotas de mercado que
ndo s3o compativeis com os efeitos anticoncorren-
ciais do intercimbio evocados pela Comissdo na
sua comunicagdio de acusagSes. Este argumento
também n3o pode ser aceite.

A natureza das informacdes trocadas e o seu grau
de pormenor sdo tais que sdo susceptiveis de criar
um grau de transparéncia num mercado muito
concentrado protegido da concorréncia exterior
(elevadas barreiras & entrada, praticamente inexis-
téncia de importagSes extracomunitirias), o que
conduz necessariamente a uma redugido da concor-
réncia entre os concorrentes que operam neste
mercado.

Além disso, devem ser tomados em consideragio
ndo apenas os efeitos visiveis imediatos de um
acordo mas igualmente os seus efeitos potenciais e
o facto de o acordo poder criar uma estrutura
susceptivel de ser utilizada para fins anticoncorren-
ciais.

O n? 1 do artigo 859 deve ser interpretado como
incluindo os efeitos anticoncorrenciais potenciais,
dado que o objectivo desta disposi¢do é a manuten-
¢io de uma estrutura concorrencial efectiva na
acepcdo da alinea f) do artigo 3° do Tratado CEE.
Este objectivo é particularmente pertinente num
mercado muito concentrado em que o intercAmbio
de informagBes cria uma estrutura de transparéncia,
que impede a concorréncia oculta e reforca as
barreiras a entrada para os elementos que nio sio
seus membros.

() Colectdnea da Jurisprudéncia do Tribunal 1981, p. 2021.
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No que se refere as alteragdes das quotas de
mercado, deve ser assinalado em primeiro lugar que
as quotas de mercado globais do Reino Unido se
mantiveram relativamente estiveis para os partici-
pantes do intercdimbio durante o funcionamento
deste sistema. Contudo, registaram-se flutuages das
quotas de mercado a escala nacional e local. Estas
variagBes nio excluem em si um enfraquecimento
da concorréncia do mercado de tractores do Reino
Unido na sequéncia do intercdmbio de informa-
¢Bes. Para restringir a concorréncia o intercimbio
ndo tem de criar uma estabilidade absoluta das
quotas de mercado ou até excluir uma concorréncia
acesa em determinadas areas. No caso em aprego, o
efeito anticoncorrencial do intercdmbio reside no
facto de, pelas razdes supracitadas, se poder afirmar
com uma margem de seguranga suficiente que as
quotas de mercado e as posi¢des de mercado dos
membros seriam diferentes se o intercimbio ndo
existisse e serdo provavelmente diferentes no futuro
se o intercdmbio ndo prosseguir as suas actividades.
No entanto, a apresentacdo de provas de diferengas
efectivas é impossivel na pratica. Neste caso é o
contexto econdmico, a estrutura de mercado e a
natureza das informagGes trocadas que, no seu
conjunto, levam a conclusdo que é inevitivel o
enfraquecimento da concorréncia na sequéncia do
intercimbio.

Finalmente, as partes argumentaram que a natureza
heterogénea dos produtos em causa cria uma forte
concorréncia sem ser a nivel dos pregos (concor-
réncia qualitativa) no mercado dos tractores, uma
vez que cada construtor tenta diferenciar os seus

produtos dos seus concorrentes a fim de ganhar a

preferéncia dos consumidores.

Este argumento negligencia o facto de para os agri-
cultores a compra de um tractor representar um
investimento financeiro de monta. Nesta medida,
na escotha final do agricultor o prego continua a ser
um elemento importante, em especial uma vez que
todos os tractores dos membros do intercimbio
desempenham, independentemente das suas dife-
rengas, as mesmas fung¢des e sdo compativeis com
todas as outras alfaias agricolas que possam ser atre-
ladas a um tractor. A confianga e a lealdade a marca
ndo sdo, pois, os Unicos elementos tomados em
consideragio pelo agricultor. A concorréncia de
precos continua a desempenhar um papel impor-
tante neste mercado. Isto significa que os produ-
tores e os concessionarios tém a possibilidade de
enfraquecer a intensidade da concorréncia entre si,
evitando lutas de precos que diminuiriam as suas
margens de lucro. Através do aumento da transpa-
réncia do mercado muito concentrado e do reforgo
da coesio entre os principais fornecedores nesse
mercado com base em contactos periédicos e secre-
tos, é possivel manter um nivel de precos geral-
mente elevado no mercado em causa, apesar das
diferencas de pregos entre os vérios produtos
propostos nesse mercado.

(53)

(4)

(59

Dados relativos as vendas do distribuidor da
propria empresa

O intercAmbio revela igualmente a cada produtor
individual as informacdes pormenorizadas respei-
tantes as vendas a retalho dos seus préprios conces-
siondrios. Esta diligéncia n3o é em si condenével
desde que estas informagdes ndo permitam a iden-
tificagio das vendas dos concorrentes e desde que
estas informagdes ndo facilitem a interferéncia com
as actividades retalhistas dos distribuidores ou
importadores paralelos.

by .

No que se refere a possibilidade de identificar as
vendas de concorrentes individuais, este risco existe
sempre que, em matéria de dreas geogrificas, repar-
tigdes por produto ou periodos de tempo, o nimero
de vendas do sector industrial ascenda a menos de
10 unidades vendidas a nivel de qualquer uma
destas reparti¢Ses especificas por territério, produto
ou periodo de tempo. Nestes casos, uma compara-
¢do entre as vendas no sector industrial e as vendas
da prépria empresa pode facilitar, quer directa-
mente quer por dedugdo, o cilculo das vendas
exactas efectuadas pelos concorrentes individuais
ou pelos concessiondrios dos concorrentes.

by

Quanto a possibilidade de interferéncia com as
actividades retalhistas dos distribuidores ou dos
importadores paralelos, o intercimbio produz
protencialmente os seguintes efeitos anticoncorren-
ciais :

— as andlises relativas as importa¢Ses e as exporta-
_¢des do concessiondrio apresentam por cada
rea de distribui¢do o nimero exacto de vendas
efectuado a clientes nessa mesma drea tanto
pelo concessiondrio local como por outros
distribuidores da mesma rede. Estas analises
referem ainda as areas de distribui¢do em que o
concessionario procede a vendas fora da sua
prépria drea. O intercdmbio indica pois o
destino exacto de cada tractor especifico e refere
as actividades de exportagio de cada concessio-
nirio nas dreas de outros concessiondrios no
Reino Unido. Este acompanhamento das vendas
dos concessiondrios fora da 4rea que lhes estd
atribuida permite aos produtores exercerem
uma pressdo sobre os concessiondrios que se
dedicam, de qualquer forma notéria, a activi-
dades de exportacdo. Decorre da propria natu-
reza destes relatérios a sua utilizacio abusiva,
que frequentemente ndo pode ser controlada a
posteriori (o produtor pode, por exemplo,
reduzir os fornecimentos a um concessionario
que vende demasiados tractores noutras areas de
distribui¢do). As analises das importagSes/expor-
tagSes sdo, pois, muito susceptiveis de redu-
zirem a concorréncia intramarca, o que tem
como consequéncia o facto de os concessiona-
rios poderem manter elevadas margens de lucro
tanto para si proprios como para os produtores,
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— até Setembro de 1988, os membros do inter-
cimbio também receberam do SIL uma cépia
de cada impresso de registo V55, que deu a
possibilidade aos produtores de se inteirarem
dos tractores importados paralelamente e de
remontar a origem destes tractores (ver pontos
27 a 30 supra). Os documentos referidos no
ponto 30 supra revelam que as informagdes
comunicadas a cada membro foram utilizadas
para suspender as importagSes paralelas no
Reino Unido de tractores de outros paises da
CEE. O intercimbio constitui assim um meca-
nismo que facilitou a interferéncia com as
importa¢Ses paralelas, que exerceram uma pres-
sdo concorrencial sobre a rede de distribuicio
do Reino Unido.

No que se refere a restricdo das importacdes parale-
las, a presente decisio apenas se refere ao inter-
cidmbio na medida em que este constitui um meca-
nismo que facilita a interferéncia com as importa-
¢Bes paralelas. A utilizagdo por certos membros do
intercdimbio no sentido de suspenderem efectiva-
mente as importagdes paralelas através deste meca-
nismo serd tratada no dmbito de processos separa-
dos.

Efestos sobre o comércio entre os Estados-membros

O intercimbio de informagBes que identifica
pormenorizadamente o volume exacto de vendas a
retalho e as quotas de mercado de 88 % dos forne-
cedores de um mercado nacional, em que parti-
cipam todos os importadores principais de outros
paises da CEE, e que impede uma concorréncia
oculta num mercado muito concentrado e reforca
as barreiras a entrada relativamente aos elementos
que ndo s3o seus membros, é susceptivel de afectar
substancialmente o comércio entre os Estados-
-membros, uma vez que o abrandamento da
concorréncia  resultante  deste  intercimbio
influencia necessariamente o volume das importa-
¢des no Reino Unido. :

As correntes comerciais existentes entre o Reino

Unido e o resto do mercado comum sio diferentes

daquilo que seriam na auséncia deste intercimbio

de informag¢Ses. Além disso, o intercimbio foi e
by

podera ser utilizado para obstar &s importacSes
paralelas no Reino Unido.

Os efeitos apreciaveis sobre o comércio entre os
Estados-membros sdo tanto mais provaveis quanto
o intercdmbio de informagBes ndo se processa entre
dois ou trés participantes no mercado, mas é um
acordo de intercimbio praticamente a nivel do todo
o sector industrial, cobrindo cerca de 9/10 de um
mercado nacional que é em si um mercado impor-
tante no imbito da CEE. Do mesmo modo, o
sistema de informagdes facilita a interferéncia com

(59)

(60)

o comércio paralelo rifo apenas no que respeita a

uma ou duas empresas mas praticamente em rela-

¢do a todos os fornecedores do mercado do Reino

Unido. Finalmente, a possibilidade de interferéncia

com as actividades retalhistas dos concessionarios

no ambito do Reino Unido resultantes da utilizagdo

abusiva das andlises de importa¢8es/exportagdes dos -
concessjondrios reduz a concorréncia intramarca no

mercado do Reino Unido, que representa uma

parte substancial do mercado comum. Todos estes

efeitos sdo susceptiveis de conduzir & manutengio

dos pregos praticados no Reino Unido em relagdo a

tractores agricolas a um nivel supraconcorrencial,

enquanto as importagSes de tractores realizadas por
nio-membros no mercado do Reino Unido sdo

dificultadas em consequéncia do maior conheci-

mento do mercado por parte dos principais forne-

cedores do Reino Unido.

B. Aplicabilidade do n? 3 do artigo 85° ao
intercAimbio antes da notificacio e¢ na
versdo notificada em 4 de Janeiro de 1988

O IntercAmbio de Registo de Tractores Agricolas
do Reino Unido existe desde 1975 e s6 foi notifi-
cado em 4 de Janeiro de 1988 apbs varios inqué-
ritos terem revelado a existéncia e a natureza deste
intercAimbio de informacgdes i escala do sector
industrial no seu conjunto. As partes geriram assim
o intercimbio durante mais de 12 anos sem notifi-
cagdo 4 Comissdo. As partes ndo podem invocar o
n® 2, ponto 1, do artigo 4° do Regulamento n?® 17,
dado que o seu intercimbio respeita também as
importagdes de tractores no Reino Unido.

Dado que o intercimbio nio foi notificado nos
termos do n® 1 do artigo 4° do Regulamento n® 17
até 4 de Janeiro de 1988, ndo é susceptivel de
beneficiar de uma isen¢d@o nos termos do n® 3 do
artigo 85° relativamente ao periodo anterior a esta

notificacdo.

Na sua notificagio de 4 de Janeiro de 1988 e nos
documentos posteriormente apresentados, as partes
alegaram que utilizavam as informag8es pormenori-
zadas referentes as vendas de cada membro no
sentido de acelerar o desenvolvimento do produto,
melhorar o planeamento de produgio e aperfeigoar
o controlo da distribui¢do. A Comissdo sustenta que
as desvantagens resultantes das restricdes supraci-
tadas da concorréncia ultrapassam os beneficios
alegados. '

Em qualquer caso, as partes ndo provaram o
caricter indispensdvel das informages referentes
aos resultados dos produtores individuais e dos
distribuidores individuais no sentido de alcancarem
os beneficios alegados. A Comissio é da opinido
que estes beneficios podem ser obtidos através de
informagdes da prépria empresa e informagSes
agregadas do sector industrial.
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A Comissdo ndo levanta objec¢Ges a troca de infor-
macOes agregadas relativas ao sector industrial com
reparticdes geograficas do Reino Unido, pelas
regiGes MAFF, em fungio da utilizagdo da terra, por
condado, e até por sector de cbédigo postal e com
repartices por produto através de grupos de cilin-
drada ou de sistemas de transmissdo, desde que os
relatérios contenham sempre um minimo de 10
tractores vendidos a nivel de cada relatério. A
Comissdo n3o levanta igualmente objec¢Bes a divul-
gacdo das informagSes da propria empresa, excepto
no que respeita a determinados relatorios especi-
ficos com efeitos manifestamente anticoncorren-
ciais.

As partes podem assim ter acesso a dados porme-
norizados e actualizados do sector industrial e da
propria empresa. Além disso, neste mercado especi-
fico, a Comissdio ndo levanta objecgdes ao inter-
cambio anual dos dados que refiram o volume de
vendas por periodos de um ano e as quotas de
mercado dos concorrentes individuais a nivel do
Reino Unido, das regides MAFF em funcdo da
utilizagdo da terra, com uma reparti¢io por mode-
los.

Todas estas informacbes permitem a cada membro
detectar todas as tendéncias e mudangas globais do
mercado do lado da procura deste sector industrial
e também prever os requisitos de produgio, fixar os
objectivos de vendas dos seus concessiondrios,
medir as reservas adequadas de tractores de pecas
sobressalentes. Permite a cada membro avaliar os
resultados dos seus produtos e dos seus distribui-
dores relativamente ao sector industrial no seu
conjunto.

Desde a audigdo oral no presente caso, trés
membros do intercimbio, a Watveare (pela Deutz),
a Case e a Massey-Ferguson informaram a Comis-
sdo de que estavam dispostos a operar no dmbito de
um intercAmbio que se limitasse a um intercdmbio
puramente estatistico que nio referisse as unidades
vendidas e as quotas de mercado dos produtores
concorrentes por periodos inferiores a um ano. Esta
posi¢cio vem ainda confirmar a conclusio da
Comissdo de que os dados da propria empresa e os
dados agregados do sector industrial sdo suficientes
para operar no mercado de tractores agricolas.

No que se refere aos dados relativos as vendas dos
concessiondrios da propria empresa, que dio a
possibilidade aos produtores de interferir nas activi-
dades a retalho dos concessionérios e dos importa-
dores paralelos (anilise das importagSes dos distri-
buidores e das exportagdes dos distribuidores/envio
de uma cbpia dos impressos de registo V55/5 aos
produtores), nem os acordos relativos ao inter-
cimbio destes dados nem as préticas correspon-
dentes sdo elegiveis para efeitos de uma isengio.

dificil conceber que a partilha destes dados e estas
praticas pudessem ser consideradas indispensaveis a
consecucdo de uma melhor produgio ou distribui-
¢io de tractores. Os resultados de um concessio-
nirio podem ser apreciados através do seu niimero

(64)
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total de vendas sem indica¢do do destino exacto de
cada tractor especifico vendido.

Em suma, antes de se verificar se o conjunto das
quatro condigbes do n® 3 do artigo 85° estd preen-
chido, a condi¢iio do caricter indispensivel n3o se
encontra em todo o caso preenchida no que
respeita quer aos dados que identificam as vendas
de concorrentes individuais quer aos dados das
vendas dos concessionérios da prépria empresa que
sdo susceptiveis de interferir com as actividades
retalhistas dos concessiondrios ou importadores
paralelos. Por conseguinte, o intercimbio notificado
ndo pode beneficiar de uma iseng¢do nos termos do
n? 3 do artigo 85% do Tratado CEE.

C. Apreciacao juridica nos termos dos n®* 1 e
3 do artigo 85° do Tratado CEE no que
respeita a notificacio alterada de 12 de

Marco de 1990

A precedente argumentagdo relativa aos n® 1 e 3
do artigo 85° aplica-se mutatis mutandis a notifi-
cacdo alterada de 12 de Margo de 1990. Esta
segunda notificagio foi apenas apresentada por
quatro partes, isto é, a Ford, a Fiat, a John Deere e
a Renault, apesar de a Comissdo supor que os
outros quatro participantes no intercAimbio inicial
concordariam seguramente em colaborar futura-
mente com estas se a notificagio alterada fosse
susceptivel de ser aceite pela Comissio a luz do
artigo 85° do Tratado CEE. A notificagdo alterada
vai contudo muito além do que a Comissdo consi-
dera admissivel para o mercado em causa, uma vez
que continua nomeadamente a prestar informagdes
referentes a volumes de venda e a quotas de
mercado dos membros e dos concessionarios por
periodos mensais e a apresentar pormenores rela-
tivos ao namero de chdssis e a data de registo de
cada tractor vendido. Esta dltima informacio
permite, 3 semelhanca dos impressos V55/5, a iden-
tificagdo da origem e destino de todos os tractores.
No caso de estas informagdes serem essenciais ao
controlo das reclamagGes de garantia ou de precos
especiais (tal como sugerido pelas partes), poderiam
limitar-se a casos especificos, ndo sendo colocadas a
disposi¢do no que respeita a todas as vendas de
tractores,

ADOPTOU A PRESENTE DECISAO:

Artigo 1°

O Intercdmbio de Registo de Tractores Agricolas do

Reino Unido nos moldes praticados desde Novembro de
1975 e notificados em 4 de Janeiro de 1988, incluindo a
sua alteragio de 12 de Margo de 1990, infringe o n? 1 do
artigo 85% do Tratado CEE, na medida em que resulta
num intercimbio de informagbes relativas as vendas de
concorrentes individuais, bem como informacdes relativas
as vendas dos concessiondrios e das importagdes de
produtos préprios.
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Artigo 20

O Intercimbio de Registo de Tractores Agricolas do
Reino Unido, tal como notificado em 4 de Janeiro de
1988, incluindo a sua alteragio de 12 de Margo de 1990,
n3o preenche as condi¢Ses para beneficiar de uma isengio
nos termos do n? 3 do artigo 85¢ do Tratado CEE, sendo
pois indeferido o pedido de isengdo.

Artigo 3°

A AEA e os oitos membros de intercimbio pordo termo
imediatamente 2 infraccdo referida no artigo 12 na medida
em que ainda o n3o tenham feito e abster-se-do no futuro
de participar em qualquer acordo ou pritica concertada
que possa ter um objecto ou efeito idéntico ou similar.

Artigo 4?

As empresas seguintes sio as destinatirias da presente
decisdo :

1. The Agricultural Engineers Association,
Samuelson House,
Paxton Road,
Orton Centre,
UK-Peterborough,
Cambridgeshire PE2 OLT;

2. Ford New Holland Ltd,
" Cranes Farm Road,
UK-Basildon,
Essex SS14 3AD;

3. Massey-Ferguson (United Kingdom) Ltd,
Stareton,
UK-Kenilworth,
Warwickshire CV8 2L]J;

4. J. 1. Case Europe Ltd,

PO Box 121,
Wheatley Hall Road,
UK-South Yorkshire DN2 4PN ;

. John Deere Ltd,

Langar,
UK-Nottingham NG13 8HT;

. Renault Agriculture Ltd,

Shipston House,
Darlingscote Road,
UK-Shipston-on-Stour,
Warwickshire CV36 4D7 ;

. Watveare Ltd,

Headquarters Road,

West Wilts Trading Estate,
UK-Westbury,

Wittshire BA13 4JY;

. Fiatagri UK Ltd,

Newmarket Road,
UK-Bury St Edmunds,
Suffolk IP33 3YA;

. Same-Lamborghini (UK) Ltd,

Barby,
UK-Rugby
Warwickshire CV23 8FA.

Feito em Bruxelas, em 17 de Fevereiro de 1992.

Pela Comissdo
Leon BRITTAN

Vice-Presidente

N° L 68/33



