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Comissao Europeia,
interveniente em primeira insténcia,
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composto por: R. Silva de Lapuerta, presidente de seccdo, J. L. da Cruz Vilaca, G. Arestis (relator), J.-C.
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Acérdao

Com o seu recurso, o Conselho da Unido Europeia pede ao Tribunal de Justica a anulacdo do acérdao
do Tribunal Geral da Unido Europeia Alumina/Conselho (T-304/11, EU:T:2013:224, a seguir «acérdao
recorrido»), que anulou o Regulamento de Execucdo (UE) n.° 464/2011 do Conselho, de 11 de maio de
2011, que institui um direito antidumping definitivo e estabelece a cobranca definitiva do direito
provisdrio instituido sobre as importacdes de zedlito A em poé originario da Bdsnia e Herzegovina
(JO L 125, p. 1, a seguir «regulamento controvertido»), na medida em que que diz respeito a Alumina
d.o.o. (a seguir «Alumina»).

Quadro juridico

O Regulamento (CE) n.’ 1225/2009 do Conselho, de 30 de novembro de 2009, relativo a defesa contra
as importagoes objeto de dumping dos paises ndo membros da Comunidade Europeia (JO L 343, p. 51,
e retificacdo no JO 2010, L 7, p. 22, a seguir «regulamento de base»), dispde no seu artigo 2.°, n.” 1 a 4
e 6:

«1. O valor normal baseia-se habitualmente nos precos pagos ou a pagar, no decurso de operagdes
comerciais normais, por clientes independentes no pais de exportagao.

Todavia, quando o exportador no pais de exportagdo nado produzir ou vender um produto similar, o
valor normal pode ser estabelecido com base em precos de outros vendedores ou produtores.

Os precos praticados entre partes que pareca estarem associadas ou terem um acordo de compensagao
s6 podem ser considerados praticados no decurso de operagdes comerciais normais e utilizados para o
estabelecimento do valor normal, se se determinar que nao sio afetados por essa associagdo ou acordo.

2. As vendas do produto similar destinado ao consumo no mercado interno sdao normalmente
utilizadas para a determinagdo do valor normal se representarem pelo menos 5% do volume de vendas
para a Comunidade do produto considerado. Contudo, pode ser utilizado um volume de vendas
inferior quando, por exemplo, os precos praticados forem considerados representativos do mercado em
causa.

3. Quando, no decurso de operagdes comerciais normais, ndo forem efetuadas vendas de um produto
similar, ou quando estas forem insuficientes, ou sempre que, em virtude de uma situaciao especial do
mercado, essas vendas ndo permitirem uma comparacdo adequada, o valor normal do produto similar
é calculado com base no custo de producdo no pais de origem, acrescido de um montante razoavel
para os encargos de venda, despesas administrativas e outros encargos gerais, bem como para os
lucros, ou com base nos precos de exportacdo, no decurso de operagdes comerciais normais, para um
pais terceiro adequado, desde que esses precos sejam representativos.

[...]

4. As vendas de um produto similar no mercado interno do pais de exportacdo, ou as vendas de
exportacdo para um pais terceiro, a precos inferiores aos custos unitirios de producdo (fixos
e varidveis), acrescidos dos encargos de venda, despesas administrativas e outros encargos gerais, s
podem ser consideradas como nio tendo sido efetuadas no decurso de operagdes comerciais normais
em virtude do preco, e sé podem ndo ser tidas em conta na determinagdo do valor normal, se se
determinar que essas vendas ocorreram durante um periodo prolongado, em quantidades significativas
e a precos que nao permitem cobrir todos os custos dentro de um prazo razoavel.
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6. Os montantes correspondentes aos encargos de venda, as despesas administrativas e a outros
encargos gerais, bem como aos lucros, devem basear-se em dados concretos relativos a producao e as
vendas do produto similar no decurso de operagdes comerciais normais, pelo exportador ou produtor
sujeito a inquérito. Quando ndo for possivel determind-los nestes termos, os montantes sio
determinados com base:

a)

b)

Na média ponderada dos montantes efetivamente determinados em relagdo a outros exportadores
ou produtores objeto de inquérito no que respeita a producdo e as vendas do produto similar no
mercado interno do pais de origem;

Nos montantes efetivamente aplicdveis a producdo e as vendas da mesma categoria geral de
produtos, no decurso de operagdes comerciais normais, do produtor ou exportador em causa no
mercado interno do pais de origem;

Em qualquer outro método razoavel, desde que o montante correspondente aos lucros
determinado deste modo ndo exceda o lucro normalmente obtido por outros exportadores ou
produtores com as vendas de produtos da mesma categoria geral no mercado interno do pais de
origem.»

Antecedentes do litigio, tramitacao processual no Tribunal Geral e acérdao recorrido

Os antecedentes do litigio relevantes para o presente recurso em segunda instancia estdo expostos
como se segue nos n.” 1, 3, 5 e 7 a 10 do acérdao recorrido:

«1

Na sequéncia de uma dentncia apresentada em 4 de janeiro de 2010, a Comissdo Europeia
publicou, em 17 de fevereiro de 2010, um aviso de inicio de um processo antidumping referente
as importacdes de zedlito A em pé origindrio da Bésnia e Herzegovina (JO C 40, p. 5).

Por for¢a do Regulamento (UE) n.” 1036/2010 da Comissao, de 15 de novembro de 2010, que
institui um direito antidumping provisério sobre as importagdes de zedlito A em p6 originario da
Bésnia e Herzegovina (JO L 298, p. 27, a seguir ‘regulamento provisério’), a Comissdo instituiu um
direito antidumping provisério de 28,1% sobre as importagcdes de zedlito A em pd, também
chamado zedlito NaA ou zedlito 4A em p6, origindrio da Bésnia e Herzegovina. Segundo o
considerando 11 do regulamento provisério, o periodo de inquérito decorreu entre 1 de janeiro e
31 de dezembro de 20009.

No ambito do calculo do valor normal, a Comissdo recorreu ao método descrito no artigo 2.°,
n.’ 3, do [regulamento de base], porquanto as vendas da [Alumina] no mercado interno ndo eram
representativas na ace¢do do artigo 2.°, n.” 2, do mesmo regulamento. Para efeitos do cédlculo do
valor normal, a Comissdo utilizou o lucro médio ponderado realizado sobre as vendas internas do
produto similar efetuadas pelo grupo a que pertence a [Alumina] (considerandos 21 a 26 do
regulamento provisorio).
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7  Por carta de 1 de dezembro de 2010, a [Alumina] apresentou as suas observagdes, alegando uma
violagdo do artigo 2.°, n.” 3 e 6, do regulamento de base, com fundamento na utiliza¢do, para
célculo do valor normal, da margem de lucro realizada sobre as vendas ao seu unico cliente
interno, afetadas por um risco acrescido de ndo pagamento ou de pagamento tardio e que,
consequentemente, ndo constituem operagdes comerciais normais.

8 Por carta de 16 de marco de 2011, a Comissdao transmitiu a [Alumina], em conformidade com o
artigo 20.° do regulamento de base, um documento informativo final e uma resposta a rejeitar as
alegacoes relativas as vendas internas referidas no nimero anterior. Por carta de 18 de margo de
2011, a [Alumina] reiterou, nomeadamente, a sua posicdo exposta no nimero anterior.

9  Por forca do [regulamento controvertido], foi aplicado aos produtos acima referidos no n.” 3 um
direito definitivo de 28,1% aplicavel ao preco liquido, franco-fronteira da Unido, do produto nio
desalfandegado.

10 No que se refere ao calculo do valor normal, o Conselho [...] expde, nos considerandos 19 e 20 do
regulamento [controvertido], que as vendas internas tomadas em conta foram efetuadas no
decurso de operagdes comerciais normais e que as instituicoes podiam basear-se em dados
resultantes das mesmas, apesar da sua falta de cardter representativo na acegdo do artigo 2.°,
n.° 2, do regulamento de base. Dado que as vendas em questdo eram rentdveis, o valor normal
calculado seria idéntico ao que teria resultado da aplicagdo do artigo 2.°, n.° 1, primeiro paragrafo,
do regulamento de base.»

Em apoio do seu recurso no Tribunal Geral, a Alumina aduziu dois fundamentos, relativos a violacéo,
por um lado, do artigo 2.°, n.”* 3 e 6, do regulamento de base e, por outro, da primeira frase do n.” 6 do
mesmo artigo. Na segunda parte do seu segundo fundamento, a Alumina sustentava, em substancia,
que o Conselho tinha cometido um erro ao considerar as vendas, por esta sociedade, do produto em
questdo ao seu Unico cliente interno como tendo sido efetuadas no decurso de operagdes comerciais
normais, quando os precos tinham sido aumentados em 25%, a titulo de um prémio de risco de
pagamento tardio ou de ndo pagamento. Neste contexto, o Tribunal Geral acolheu esta segunda parte
do segundo fundamento, considerando que os precos de venda ao Gnico cliente interno da Alumina

nao refletiam operagdes comerciais normais, na ace¢do do artigo 2.° do regulamento de base, e, por
conseguinte, anulou o regulamento controvertido na medida em que dizia respeito a Alumina.

Pedidos das partes

Através do seu recurso, o Conselho pede ao Tribunal de Justica que se digne:
— anular o acérdao recorrido;

— negar provimento ao recurso interposto pela Alumina no Tribunal Geral; e
— condenar esta dltima nas despesas das duas instancias.

A Alumina pede ao Tribunal de Justica que se digne:

— a titulo principal, negar provimento ao recurso do Conselho;

— a titulo subsididrio, decidir sobre o recurso em primeira instincia e anular o regulamento
controvertido; e

— condenar o Conselho nas despesas.
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Quanto ao recurso

Em apoio do seu recurso, o Conselho invoca um fundamento tnico, referente as conclusdes a que o
Tribunal Geral chegou nos n.” 36 a 41 do acérdao recorrido, relativas ao conceito de vendas efetuadas
«no decurso de operagdes comerciais normais», na acecdo do artigo 2.°, n.° 1, primeiro paragrafo, do
regulamento de base.

Argumentagdo das partes

Em primeiro lugar, o Conselho considera que a apreciagdo do Tribunal Geral, nos n.”* 36 a 41 do
acérdao recorrido, respeitante a segunda parte do segundo fundamento invocado pela Alumina no seu
recurso, enferma de um erro de direito, porquanto o Tribunal Geral interpretou erradamente o
conceito de vendas efetuadas «no decurso de operagdes comerciais normais» na acecdo do artigo 2.°,
n.* 1 e 6, do regulamento de base. Com efeito, o Tribunal Geral cometeu um erro de direito ao
considerar que as vendas que ndo foram efetuadas no decurso de operagdes comerciais normais por
os precos integrarem um prémio destinado a cobrir o risco de ndo pagamento pelo comprador, o qual
nao esta relacionado com o valor do produto, ndo devem ser tomadas em conta para efeitos do calculo
do valor normal. Esta interpretacio do conceito de «vendas no decurso de operacdoes comerciais
normais» ndo encontra apoio, nem no regulamento de base, nem no Acordo sobre a aplicacio do
artigo VI do Acordo Geral sobre Pautas Aduaneiras e Comércio de 1994 (GATT), que consta do
anexo 1 A do Acordo que cria a Organizagio Mundial do Comércio (OMC), assinado em
Marraquexe, em 15 de abril de 1994 e aprovado pela Decisio 94/800/CE do Conselho, de
22 de dezembro de 1994, relativa a celebracdo, em nome da Comunidade Europeia e em relacdo as
matérias da sua competéncia, dos acordos resultantes das negociagdes multilaterais do Uruguay Round
(1986/1994) (JO 1994 L 336, p. 1). Além disso, considera que o n.° 17 do acdérddo Minolta
Camera/Conselho (C-178/87, EU:C:1992:112) citado pelo Tribunal Geral no n.° 27 do acérdao
recorrido, ao qual faz referéncia o n.° 38 do mesmo, ndo corrobora a interpretacido efetuada pelo
Tribunal Geral.

O critério do «preco que reflete o valor do produto» escolhido pelo Tribunal Geral nao ¢, segundo o
Conselho, adequado para determinar se uma venda é efetuada no decurso de operagdes comerciais
normais. Em primeiro lugar, tal interpretacdo obrigaria as instituicdes a adivinhar sistematicamente os
motivos do pagamento e da aplicagdo dos precos comunicados e a determinar o valor real do produto.
Em segundo lugar, esta interpretagdo comporta um risco significativo de abuso ao favorecer a inclusao,
nos contratos de vendas, de uma clausula que preveja que os precos integram um tal prémio de risco
para evitar a utilizacdo desses precos na determinacdo do valor normal.

Em especial, tratando-se do n.° 38 do acdrdio recorrido, o Conselho considera que a referéncia ao
artigo 2.°, n.° 10, alinea k), do regulamento de base, respeitante aos outros fatores que afetam os
precos, é irrelevante. Em todo o caso, os ajustamentos previstos neste artigo destinam-se a eliminar
certas diferencas entre o valor normal e o preco de exportacdo e ndo apenas a ajustar o valor normal
calculado sobre o preco a que o produto é vendido no decurso de operagdes comerciais normais no
mercado interno.

A este respeito, o Conselho considera que as vendas ocorrem no decurso de operagbes comerciais
normais mesmo que o vendedor tenha aumentado o seu preco de venda para cobrir o risco de
pagamento tardio ou de ndo pagamento. Se essa situagdo viesse a afetar a comparagdo entre o valor
normal e o preco de exportacgdo, haveria que proceder aos ajustamentos previstos no artigo 2.°, n.° 10,
do regulamento de base na comparagdo entre o preco normal e o preco de exportagdo. A este respeito,
o Conselho recorda que o referido n.° 10, alinea g), prevé expressamente ajustamentos em relagdo as
diferencas no custo do crédito concedido para as vendas consideradas.
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Em segundo lugar, o Conselho considera que a interpretacio do Tribunal Geral do conceito de
«vendas efetuadas no decurso de operacdes comerciais normais», que exclui deste conceito as vendas
cujos precos integram um prémio destinado a cobrir o risco de o comprador ndo poder ou ndo querer
pagar, é contrdria ao principio da seguranca juridica, na medida em que obrigaria as instituicoes a
adivinhar sistematicamente os motivos do pagamento e da aplicagdo dos precos comunicados e a
determinar o valor «real» do produto, conforme foi referido no n.” 9 do presente acérdao.

Por fim, o Conselho sustenta que o Tribunal Geral ndo respeitou o dever de fundamentagdo, na
medida em que ndo constam do acérdao recorrido explicacbes que permitam concluir que as vendas
nao sdo efetuadas no decurso de operagdes comerciais normais se o prego integra um prémio de risco
de nao pagamento.

A Alumina considera, a titulo principal, que o fundamento de recurso invocado pelo Conselho é
inadmissivel, visto que, na realidade, trata da apreciacdo dos factos efetuada pelo Tribunal Geral nos
n.”* 31 a 35 do acdrdao recorrido. A titulo subsididrio, contesta o mérito deste fundamento e conclui
que deve ser julgado improcedente.

Apreciagdo do Tribunal de Justica

Quanto a admissibilidade do recurso

A Alumina alega que o recurso é inadmissivel, uma vez que o Conselho pde em causa o apuramento
dos factos realizado pelo Tribunal Geral nos n.” 31 a 35 do acérdao recorrido para concluir que as
vendas dos produtos em causa ndo foram efetuadas no decurso de operacdes comerciais normais, sem
indicar o erro de direito que este ultimo terda cometido.

A este respeito, hd que recordar que resulta dos artigos 256.° TFUE e 58.°, primeiro paragrafo, do
Estatuto do Tribunal de Justica da Unido Europeia que o Tribunal Geral tem competéncia exclusiva,
por um lado, para apurar a matéria de facto e, por outro, para apreciar esses factos. Apenas nos casos
em que a inexatiddo material do apuramento dos factos, efetuado pelo Tribunal Geral, resulte dos
documentos dos autos que lhe foram apresentados ou no caso de desvirtuacio dos elementos de
prova produzidos em apoio desses factos é que esse apuramento e a apreciacio dos referidos
elementos de prova constituem questoes de direito sujeitas a fiscalizacdo do Tribunal de Justica no
ambito do recurso de decisdo do Tribunal Geral. Em contrapartida, o Tribunal de Justica é
competente para exercer, nos termos do artigo 256.° do TFUE, uma fiscalizacdo sobre a qualificacao
juridica desses factos e as consequéncias juridicas que dela foram retiradas pelo Tribunal Geral (v.
acérdaos Conselho/Zhejiang Xinan Chemical Industrial Group, C-337/09 P, EU:C:2012:471, n.” 55, e
Trubowest Handel e Makarov/Conselho e Comissao, C-419/08 P, EU:C:2010:147, n.” 30 e 31).

No caso vertente, o Conselho critica o Tribunal Geral por ter interpretado erradamente o conceito de
vendas efetuadas «no decurso de operagdes comerciais normais», na ace¢do do artigo 2., n.* 1 e 6, do
regulamento de base. Com apoio nesta interpretacdo, qualificou erradamente os factos que serviram de
fundamento ao regulamento controvertido para concluir que o vicio ligado a tomada em consideracao
do prémio de risco afeta a validade do célculo do valor normal estabelecido para efeitos de apreciacdo
da existéncia ou ndo de dumping.

Assim, o recurso ndo tem por objeto o apuramento, enquanto tal, dos factos nem a apreciacdo dos
elementos de prova pelo Tribunal Geral no que respeita ao prémio de risco, mas sim a interpretacdo
de uma disposicdo do direito da Unido e a sua aplicacdo a factos tal qual foram apurados pelo
Conselho.

Nestas circunstancias, hd que julgar o recurso admissivel.

6 ECLLEU:C:2014:2245



20

21

22

23

24

25

26

ACORDAO DE 1. 10. 2014 — PROCESSO C-393/13 P
CONSELHO / ALUMINA

Quanto ao mérito

Importa recordar que a determinacdo do valor normal de um produto constitui uma das fases
essenciais necessarias a demonstracdo da existéncia de um eventual dumping. O artigo 2.°, n.° 1,
primeiro paragrafo, do regulamento de base prevé, a este propodsito, que «[o] valor normal baseia-se
habitualmente nos precos pagos ou a pagar, no decurso de operagdes comerciais normais, por clientes
independentes no pais de exportacido». A este respeito, ha também que salientar que, na determinacao
do valor normal, decorre quer da letra quer da economia desta disposicio que é o preco realmente
pago ou a pagar no decurso de operagdes comerciais normais que, em principio, é necessario tomar
em consideracdo prioritariamente para determinar o valor normal. Com efeito, nos termos do n.° 3,
primeiro paragrafo, do mesmo artigo, este principio s6 pode ser derrogado quando néo tiver ocorrido
qualquer venda do produto similar no decurso de operacdes comerciais normais, ou quando tais
vendas sejam insuficientes, ou quando ndo permitam uma comparagdo valida (v. acdrdao
Goldstar/Conselho, C-105/90, EU:C:1992:69, n.° 12).

Estas derrogacdes ao método de fixacdo do valor normal em fungido dos precos reais tém natureza
taxativa, dizendo respeito as caracteristicas das vendas e ndo ao preco do produto (acérddo Ajinomoto
e NutraSweet/Conselho e Comissdo, C-76/98 P e C-77/98 P, EU:C:2001:234, n.° 40).

Todavia, como referiu o advogado-geral no n.° 38 das suas conclusoes, nem o Acordo Geral sobre
Pautas Aduaneiras e Comércio de 1994, nem o regulamento de base contém uma definicdo do
conceito de operacdes comerciais normais. E verdade que o regulamento de base prevé
explicitamente, no seu artigo 2.°, dois tipos de vendas que, em determinadas condi¢des, ndo podem
constituir operacdes comerciais normais.

Em primeiro lugar, o artigo 2.°, n.° 1, terceiro paragrafo, do regulamento de base precisa que os precos
praticados entre partes que parecam estar associadas ou ter um acordo de compensacdo sé podem ser
considerados praticados no decurso de operagdes comerciais normais e utilizados para o
estabelecimento do valor normal, se se determinar, por exce¢do, que ndo sdo afetados por essa relacdo
(acérdado Petrotub e Republica/Conselho, C-76/00 P, EU:C:2003:4, n.° 85).

Em segundo lugar, nos termos do artigo 2.°, n.° 4, primeiro paragrafo, do regulamento de base, as
vendas de um produto similar no mercado interno do pais de exportacdo, ou as vendas de exportacdo
para um pais terceiro, a precos inferiores aos custos unitarios de producdo s6 podem ser consideradas
como ndo tendo sido efetuadas no decurso de operacoes comerciais normais, se se determinar que
essas vendas ocorreram durante um periodo prolongado, em quantidades significativas e a pregos que
nao permitem cobrir todos os custos dentro de um prazo razodavel.

Todavia, o artigo 2.° do regulamento de base nem por isso estabelece uma lista taxativa dos métodos
que permitem determinar se os precos eram praticados no decurso de operagdes comerciais normais.
A este respeito, o Tribunal de Justica ja precisou que o conceito de operagdes comerciais normais diz
respeito a natureza das préprias vendas em causa. Tal conceito visa excluir, na determinacdo do valor
normal, as situacoes em que as vendas no mercado interno nido sdo celebradas em condigoes
comerciais normais, nomeadamente quando um produto for vendido a precos inferiores aos custos de
producdo ou quando as transagoes se efetuarem entre partes associadas ou que celebraram um acordo
de compensagio (v. acorddos Goldstar/Conselho, EU:C:1992:69, n.° 13, e Ajinomoto e
NutraSweet/Conselho e Comissiao, EU:C:2001:234, n.° 38).

No n.’ 36 do acérdao recorrido, o Tribunal Geral considerou que o prémio de ndo pagamento constitui
uma contrapartida do risco que o fornecedor corre ao vender produtos a um determinado cliente. Por
conseguinte, este prémio ndo representa uma parte do valor do produto vendido nem esta relacionado
com as caracteristicas do mesmo, mas depende da identidade do cliente e da apreciacio que o seu
fornecedor faz da respetiva capacidade financeira.
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O Tribunal Geral assinalou ainda, no n.° 38 do acérdio recorrido, que a inclusdo de um tal prémio de
risco no calculo da margem de lucro estabelecida para efeitos do célculo do valor normal tem em
conta um elemento que nado reflete uma parte do valor do produto vendido e que, deste modo,
aumenta artificialmente o resultado do célculo do valor normal, pelo que esse resultado nao reflete
tdo fielmente quanto possivel o preco de venda de um produto, como seria se o produto em causa
fosse vendido no pais de origem no decurso de operagdes comerciais normais.

Como referiu o advogado-geral no n.” 43 das suas conclusdes, o objetivo do conceito de operacgao
comercial normal é assegurar que o valor normal de um produto corresponde, o mais possivel, ao
preco normal do produto similar no mercado interno do exportador. Se uma venda for celebrada em
termos e condicoes que ndo correspondem a pratica comercial das vendas do produto similar no
referido mercado no momento relevante para a determinagdo da existéncia ou nao de dumping, tal
venda ndo constitui uma base adequada para determinar o valor normal do produto similar no referido

mercado.

No caso em apreco, o Tribunal Geral considerou com razdo que a inclusdo, na determinacdo do valor
normal na acecdo do artigo 2.°, n.° 3, do regulamento de base, de um prémio como o prémio de risco
de ndo pagamento implicaria inserir nessa determinacdo um fator que ndo se destina a estabelecer o
preco a que o produto em causa seria vendido em condi¢bes normais no mercado interno. Com
efeito, este elemento, respeitante exclusivamente a capacidade financeira do comprador interno
concreto, é uma das caracteristicas das vendas que cabe as instituicdes ter em conta para concluirem
se essas vendas eram praticadas no dmbito de operacdes comerciais que correspondiam as condi¢oes
de venda do produto similar no mercado interno durante o periodo relevante para a determinagao da
existéncia ou ndo de dumping.

A este respeito, importa notar que o preco de um produto é apenas uma das condi¢oes de uma
transacdo comercial. A questdo de saber se determinado preco é praticado no decurso de operagoes
comerciais normais depende igualmente das outras condi¢des de uma transagdo com eventual
impacto nos precos praticados, como a dimensdo da transagdo, as demais obrigacdes assumidas pelas
partes na transagdo ou o prazo de entrega. No quadro desta apreciacdo, que deve ser efetuada
casuisticamente, cabe as instituicdes tomar em consideracdo todos os fatores relevantes e todas as
circunstancias especificas relativos as vendas em causa.

No presente caso, é verdade que o Tribunal Geral considerou, no n.° 36 do acérdao recorrido, que a
inclusdao do prémio de risco pelo ndo pagamento nio representava uma parte do valor do produto
vendido nem estava relacionado com as caracteristicas do mesmo e, no n.” 38 do referido acérdao,
afirmou que o prémio era um elemento que ndo refletia uma parte do valor do produto vendido.
Todavia, como indicou o advogado-geral no n.° 58 das suas conclusdes, estes propdsitos nao
exprimem afirmagdes de principio por parte do Tribunal Geral, nos termos das quais a natureza
normal das vendas depende necessariamente do facto de o seu preco refletir o valor do produto.

Assim, ha que declarar que a conclusdo do Tribunal Geral, no n.” 38 do acérdao recorrido, de que este
prémio aumenta artificialmente o resultado do cédlculo do valor normal, é compativel com a
jurisprudéncia existente do Tribunal de Justica segundo a qual a inclusdo deste prémio de risco era
suscetivel de afetar a natureza normal das vendas (v. acérddo Ajinomoto e NutraSweet/Conselho e
Comissao, EU:C:2001:234, n.”* 39 e 41). A este respeito, importa assinalar que, neste quadro, as
instituicoes devem examinar se esta condicdo de venda era aplicada a todos os clientes em geral no
mercado do produto similar ou se era especifica atendendo a situacdo do cliente em causa.

Quanto aos argumentos do Conselho sobre a referéncia que o Tribunal Geral fez ao artigo 2.°, n.° 10,
alinea k), do regulamento de base, nos n.”* 38 a 40 do acérddo recorrido, importa notar que sio
inoperantes, uma vez que o raciocinio decisivo do Tribunal Geral a este propdsito, desenvolvido
nomeadamente nos n.” 36 e 37 do mesmo acérddo, ndo enferma de um erro de direito. Com efeito,
mesmo que se demonstrasse que esta referéncia estd errada, isso ndo teria impacto algum sobre a
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validade da interpretacdo do conceito de vendas efetuadas no decurso de operagdes comerciais normais
feita pelo Tribunal Geral no acérddo recorrido e, por conseguinte, ndo poderia determinar a sua
anulacdo.

Por fim, no que se refere a parte do fundamento relativa a violagao, pelo Tribunal Geral, do dever de
fundamentacdo, que, de resto, ndo se baseia em argumentos especificos, ndo pode ser julgada sendo
improcedente, dado que a fundamentacdo do acérddo recorrido evidencia, de forma clara e
inequivoca, o raciocinio do Tribunal Geral.

Resulta do acima exposto que o fundamento unico invocado pelo Conselho em apoio do seu recurso
nao pode ser acolhido e, por conseguinte, deve ser negado provimento ao recurso.

Quanto as despesas

Por forga do disposto no artigo 184.°, n.° 2, do Regulamento de Processo do Tribunal de Justica, se o
recurso da decisao do Tribunal Geral for julgado improcedente, o Tribunal de Justica decide sobre as
despesas. Nos termos do artigo 138.°, n.” 1, do mesmo regulamento, aplicavel ao processo de recurso
de decisdes do Tribunal Geral por for¢ca do n.° 1 do mesmo artigo 184.°, a parte vencida é condenada
nas despesas se a parte vencedora o tiver requerido. Tendo a Alumina pedido a condenacdo do
Conselho e tendo este sido vencido quanto ao seu fundamento tnico, hd que condena-lo nas
despesas.

Pelos fundamentos expostos, o Tribunal de Justica (Segunda Seccdo) decide:

1) E negado provimento ao recurso.

2) O Conselho da Unidao Europeia é condenado nas despesas.

Assinaturas
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