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DYREKTYWA RADY

z dnia 18 grudnia 1986 r.

w sprawie koordynacji ustawodawstw Pafistw Czlonkowskich odnoszacych si¢ do przedstawicieli
handlowych dzialajacych na wlasny rachunek

(86/653/EWG)

RADA WSPOLNOT EUROPEJSKICH,

uwzgledniajgc Traktat ustanawiajacy Europejska Wspdlnote Gos-
podarczg, w szczegdlnosci jego art. 57 ust. 2 oraz art. 100,

uwzgledniajgc wniosek Komisji (),
uwzgledniajac opini¢ Parlamentu Europejskiego (2),

uwzgledniajac opini¢ Komitetu Ekonomiczno-Spotecznego (3),

a takze majgc na uwadze, co nastepuje:

na podstawie dyrektywy 64/224/EWG (*) zostaly zniesione ogra-
niczenia swobody przedsigbiorczosci oraz swobody $wiadczenia
ustug w odniesieniu do dzialalnosci posrednikéw w handlu, prze-
mysle i rzemiosle;

réznice w zakresie krajowych ustawodawstw dotyczacych przed-
stawicielstwa handlowego wyraznie oddzialujg na warunki kon-
kurencji oraz wykonywania takiej dziatalno$ci wewngtrz Wspdl-
noty, maja tez negatywny wplyw na zakres ochrony
przedstawicieli handlowych w ich stosunkach ze zleceniodaw-
cami oraz na bezpieczenstwo transakcji handlowych; ponadto
réznice te znacznie utrudniaja zawieranie i wykonywanie uméw
agencyjnych miedzy zleceniodawcy a przedstawicielami handlo-
wymi, ktorzy prowadzg swa dzialalno$¢ w réznych Panstwach
Czlonkowskich;

obrét towarowy miedzy Panstwami Czlonkowskimi odbywa
si¢ w warunkach odpowiadajacych warunkom jednolitego rynku,
dlatego tez w zakresie niezbednym dla wlasciwego funkcjonowa-
nia wspélnego rynku wymagane jest zblizenie systeméw praw-
nych Panstw Czlonkowskich; zasady dotyczace kolizji przepisow
prawnych w zakresie przedstawicielstwa handlowego nie usung
wspomnianych niezgodnosci, nawet gdyby zostaly one ujednoli-
cone, a tym samym, bez wzgledu na istnienie tych zasad, propo-
nowana harmonizacja jest niezbedna;

w tym kontekicie stosunek prawny miedzy przedstawicielem
handlowym a zleceniodawcg wymaga traktowania priorytetowe-

go:

nalezy odnies¢ si¢ do zasad art. 117 Traktatu i utrzymac dotych-
czas osiagnieta poprawe w harmonizacji ustawodawstwa Pafstw
Czlonkowskich, dotyczacego przedstawicieli handlowych;

() Dz.U.C13z18.1.1977, str. 2; Dz.U. C 56 z 2.3.1979, str. 5.
() DzU.C 23929.10.1978, str. 17.

() Dz.U.C 59z 8.3.1978, str. 31.

(% DzU. 56 z 4.4.1964, str. 869/64.

dla niektérych Panstw Czlonkowskich nalezy przewidzie¢ dodat-
kowe okresy przejsciowe, poniewaz musza one podjaé szcze-
g6lne starania, aby dostosowaé swoje regulacje do wymogéw
niniejszej dyrektywy; dotyczy to w szczegdlnoéci $wiadczenia
wyréwnawczego po rozwigzaniu umowy miedzy zleceniodawca
a przedstawicielem handlowym,

PRZYJMUJE NINIEJSZA DYREKTYWE:

ROZDZIAL 1

Zakres zastosowania

Artykut 1

1. Srodki harmonizujace okreslone niniejsza dyrektywa dotycza
przepiséw ustawowych, wykonawczych i administracyjnych
Panistw Czlonkowskich regulujacych stosunki prawne miedzy
przedstawicielami handlowymi a ich zleceniodawcami.

2. Do celéow niniejszej dyrektywy ,przedstawiciel handlowy”
oznacza posrednika pracujacego na wiasny rachunek, ktéremu
powierzono stale posredniczenie przy sprzedazy lub kupnie
towaréw na rzecz innej osoby, zwanej dalej ,zleceniodawca”, lub
zawarcie transakcji w imieniu i na rachunek zleceniodawcy.

3. W rozumieniu niniejszej dyrektywy przedstawicielem handlo-
wym nie jest w szczeg6lnosci:

— osoba, ktéra jako organ upowazniona jest do zaciagania
zobowigzan wiazacych spétke lub zrzeszenie,

— wspdlnik, ktéry na podstawie przepiséw prawnych upraw-
niony jest do zaciggania zobowiazan wigzacych innych
wsp6lnikow,

— zarzadcaprzymusowy, sagdowy zarzadcamajatku, likwidator
lub syndyk masy upadlosci.

Artykut 2

1. Niniejsza dyrektywa nie ma zastosowania do:

— przedstawicieli handlowych, ktérzy nie otrzymuja wynagro-
dzenia za swojg dzialalnos¢,
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— przedstawicieli handlowych, dziatajacych na gietdach towaro-
wych lub na rynku towarowym, lub

— organu pod nazwg ,Crown Agents for Overseas Governments
and Administrations”, ustanowionego w Zjednoczonym Kré-
lestwie na podstawie ustawy o ,Crown Agents” z 1979 r. lub
jego filii.

2. Kazde Panistwo Czlonkowskie ma prawo zastrzec, ze dyrek-
tywa ta nie ma zastosowania do tych osob, ktérych dziatalnosé
jako przedstawicieli handlowych uznaje si¢ za dziatalno§¢ ubocz-
n3, zgodnie z ustawodawstwem danego Panistwa Czlonkowskie-

go.

ROZDZIAL 1I

Prawa i obowigzki

Artykut 3

1. Przedstawiciel handlowy, wykonujac swoja dziatalno$¢, musi
realizowac interesy zleceniodawcy oraz postgpowal sumien-
nie i zgodnie z zasada dobrej wiary.

2. Przedstawiciel handlowy musi w szczegdlnosci:

a) w nalezyty sposéb angazowal si¢ w posredniczenie
oraz w miar¢ potrzeb zawieranie powierzonych mu transak-
cji;

b) przekazywaé zleceniodawcy niezbedne, dostepne mu infor-
macje;

¢) wykonywa¢ stosowne polecenia wydawane przez zlecenio-
dawce.

Artykut 4

1. W stosunkach ze swoim przedstawicielem handlowym zlece-
niodawca musi postgpowal sumiennie oraz zgodnie z zasadg

dobrej wiary.
2. Zleceniodawca musi w szczeg6lnosci:

a) dostarcza¢ swojemu przedstawicielowi handlowemu nie-
zbedne dokumenty dotyczace danych towarow;

b) uzyskiwac dla swojego przedstawiciela handlowego informa-
cje niezbedne do wykonywania umowy agencyjnej
oraz w szczeg6lnosci zawiadamiaé go w stosownym terminie,
gdy moze on przewidzie¢, ze wielko$¢ transakcji handlowych
bedzie znacznie mniejsza, niz przedstawiciel handlowy mogl-
by w normalnych okolicznosciach oczekiwac.

3. Ponadto zleceniodawca musi w stosownym terminie informo-
waé przedstawiciela handlowego o przyjeciu, odmowie oraz o
niewykonaniu transakgji handlowej, w ktdrej ten posredniczyt.

Artykut 5

Strony nie moga odstepowac od przepiséw zawartych w art. 3 i 4.

ROZDZIAL 11T

Wynagrodzenie

Artykut 6

1. W razie braku odpowiedniej umowy miedzy stronami oraz
bez uszczerbku dla zastosowania obligatoryjnych przepiséw Pan-
stw Czlonkowskich o poziomie wynagrodzenia przedstawicie-
lowi handlowemu nalezy si¢ wynagrodzenie przyjete zwycza-
jowo w miejscu, w ktérym prowadzi on swoja dzialalnos¢,
odnosnie do posredniczenia w obrocie towardw, bedgcych przed-
miotem umowy agencyjnej. W przypadku braku takiej zwycza-
jowej praktyki przedstawicielowi handlowemu nalezy si¢ sto-
sowne wynagrodzenie, z uwzglednieniem wszystkich elementéw
danej transakdji.

2. Kazda cze$¢ wynagrodzenia, zmieniajacg si¢ w zaleznosci od
liczby lub wartosci transakcji handlowych, uznaje si¢ w rozumie-
niu niniejszej dyrektywy za prowizje.

3. Przepisy art. 7-12 nie majg zastosowania, jezeli przedstawi-
ciel handlowy nie jest wynagradzany w calosci lub czes-
ciowo w formie prowizji.

Artykut 7

1. Przedstawiciel handlowy jest uprawniony do prowizji z tytutu
transakcji handlowych zawartych w okresie objetym umowa

agencyjna:
a) gdy zawarcie transakeji wynika z jego dzialania; lub

b) gdy transakcja jest zawarta z osobg trzecia, ktéra on juz
wcze$niej odnoénie do transakeji tego samego rodzaju pozys-
kat jako klienta.

2. Przedstawiciel handlowy jest takze uprawniony do prowizji z
tytulu transakeji zawartych w okresie objetym umows agencyj-

na:

— gdy zostal mu powierzony okreslony obszar geograficzny lub
grupa klientéw, lub

— gdy ma on wylaczne prawo do okreslonego obszaru geogra-
ficznego lub grupy klientow

oraz gdy transakcja zostala zawarta z klientem nalezacym do tego
obszaru lub grupy.

Pafistwo Czlonkowskie wprowadzi do swojego ustawodawstwa
jedna z mozliwosci okreslonych w dwdch wyzej wymienionych

tiret.

Artykut 8

Przedstawiciel handlowy jest uprawniony do prowizji z tytutu

transakcji handlowych zawartych po rozwigzaniu umowy agen-

cyjnej:

a) gdy transakcja wynika gléwnie zdzialalnosci przedstawiciela
handlowego w okresie objetym umowg agencyjng oraz gdy
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nastepuje ona w stosownym terminie po rozwigzaniu tej umo-
wy; lub

b) gdy zgodnie z warunkami okre$lonymi w art. 7 zaméwienie
osoby trzeciej dotarlo do zleceniodawcy lub do przedstawi-
ciela handlowego przed rozwigzaniem umowy agencyjne;j.

Artykut 9

Zgodnie z art. 7 przedstawiciel handlowy nie jest uprawniony do
prowizji, gdy jest ona placona zgodnie z art. 8 jego
poprzednikowi, chyba ze stosownie do okolicznosci uzasadniony
jest podzial prowizji pomiedzy obu przedstawicieli handlowych.

Artykut 10

1. Prowizja przystuguje z chwilg i w razie wystgpienia jednej z
nastepujacych okolicznosci:

a) zleceniodawca wykonal transakeje; lub

b) zleceniodawca zgodnie z umowg z osoba trzecia powinien byt
transakcje wykonad; lub

¢) osoba trzecia wykonala transakcje.

2. Prowizja przystuguje najpézniej z chwila, gdy osoba trzecia
wykonala lub powinna byla wykonal swoja czg$¢ transakgji,
woweczas gdy zleceniodawca wykonat lub powinien byt wykonad
swoja czg$¢ transakcji.

3. Prowizj¢ nalezy zaplaci¢ nie pdZniej niz w ostatnim dniu mie-
sigca nastepujacego po kwartale, w ktérym stala si¢ ona wyma-
galna.

4. Nie s dozwolone umowy, ktére zawieraja odstgpstwa od
przepisow ust. 2 i 3 ze szkodg dla przedstawiciela handlowego.

Artykut 11

1. Prawo do prowizji moze wygasnaé wylacznie wtedy, gdy i o
ile:

— ustalono, iz umowa migdzy osobg trzecia a zleceniodawca nie
bedzie wykonana, oraz

— niewykonanie umowy nie wynika z okolicznosci, za ktore
odpowiedzialno$¢ ponosi zleceniodaweca.

2. Prowizja otrzymana juz przez przedstawiciela handlowego
podlega zwrotowi w przypadku, gdy prawo do niej juz wygasto.

3. Nie s dozwolone umowy, ktére zawierajg odstepstwa od
przepiséw ust. 1 ze szkoda dla przedstawiciela handlowego.

Artykut 12

1. Zleceniodawca przedklada swojemu przedstawicielowi hand-
lowemu zestawienie naleznych prowizji, nie pozniej niz w ostat-
nim dniu miesigca nastepujacego po kwartale, w ktérym prowizje
staly sie wymagalne. Zestawienie okresla skladniki istotne dla
obliczenia kwoty prowizji.

2. Przedstawiciel handlowy ma prawo zada¢ udostgpnienia mu
wszelkich informacji, w szczegdlnosci wyciagu z ksiag rachunko-
wych, ktérymi dysponuje zleceniodawca oraz ktére s3 mu
potrzebne w celu zweryfikowania kwoty naleznej mu prowizji.

3. Nie s dozwolone umowy, ktére zawierajg odstepstwa od
przepiséw ust. 1 i 2 ze szkodg dla przedstawiciela handlowego.

4. Niniejsza dyrektywa nie narusza przepiséw Panstw Czlonkow-
skich, wedtug ktérych przedstawiciel handlowy ma prawo wgladu
do ksigg rachunkowych zleceniodawcy.

ROZDZIAL IV

Zawarcie i rozwigzanie umowy agencyjnej

Artykut 13

1. Kazda ze stron ma prawo zazada¢ od drugiej strony podpisa-
nego przez nig dokumentu, ustanawiajacego warunki umowy
agencyjnej, wlacznie ze zmianami lub uzupelnieniami. Prawo to
nie moze by¢ wylaczone.

2. Bez wzgledu na ust. | Panstwo Czlonkowskie moze zastrzec
pod rygorem niewaznosci dla umowy agencyjnej forme pisemna.

Artykut 14

Umowe agencyjng zawartg na czas oznaczony, ktora po okresie
jej obowigzywania jest nadal wykonywana przez obie strony,
uznaje si¢ za umowe zawartg na czas nieoznaczony.

Artykut 15

1. Jezeli umowa zostala zawarta na czas nieoznaczony, kazda ze
stron moze jg rozwiazaé za wypowiedzeniem.

2. Okres wypowiedzenia za pierwszy rok umowy wynosi jeden
miesigc, za rozpoczety drugi rok umowy — dwa miesigce, za roz-
poczety trzeci oraz nastepne lata umowy — trzy miesiace. Strony
nie mogg uzgodni¢ krétszych okresow wypowiedzenia.

3. Panstwa Czlonkowskie mogg ustali¢, ze okres wypowiedzenia
za czwarty rok umowy wynosi — cztery miesigce, za piaty rok
umowy — piec miesigcy, za szosty oraz nastgpne lata umowy —
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sze$¢ miesiecy. Moga one ustalié, ze strony nie moga uzgodnié
krétszych okresow.

4. Jezeli strony uzgodnia dtuzsze okresy niz ustanowione w ust.
2 i 3, to okres wypowiedzenia obowigzujacy zleceniodawce nie
moze by¢ krétszy niz okres obowiazujacy przedstawiciela hand-
lowego.

5. O ile strony nie ustalily inaczej, koniec okresu wypowiedzenia
musi zbiegac si¢ z koficem miesigca kalendarzowego.

6. Przepis niniejszego artykulu stosuje si¢ do umowy agencyjnej
zawartej na czas oznaczony, zmienionej zgodnie z art.
14 w umowe agencyjng zawartg na czas nieoznaczony, z zastrze-
zeniem, ze przy obliczaniu trwania okresu wypowiedzenia uwz-
glednia si¢ obowigzujacy przedtem okres oznaczony w umowie.

Artykut 16

Niniejsza dyrektywa nie narusza zastosowania ustawodawstw
Panistw Czlonkowskich, ktére przewiduja natychmiastowe roz-
wigzanie umowy agencyjnej:

a) z powodu niespelnienia obowigzkéw w catosci lub cze$ciowo
przez jedng ze stron;

b) w przypadku wystapienia wyjatkowych okolicznosci.

Artykut 17

1. Panstwa Czlonkowskie podejma srodki niezbedne w celu
zapewnienia, ze po rozwigzaniu umowy agencyjnej przedstawi-
cielowi handlowemu przystuguje $wiadczenie wyréwnawcze,
zgodnie z ust. 2, lub odszkodowanie, zgodnie z ust. 3.

2. a) Przedstawiciel handlowy ma prawo do Swiadczenia wyrow-
nawczego, gdy i o ile:

— pozyskal on dla zleceniodawcy nowych klientéw lub
znacznie zwigkszyt wielko$¢ obrotéw handlowych z
istniejacymi klientami, a zleceniodawca z tytulu trans-
akgji z tymi klientami czerpie nadal znaczne korzysci,
oraz

— zaplata takiego $wiadczenia wyréwnawczego przy
uwzglednieniu wszystkich okolicznosci, w szczegdl-
nosci prowizjiutraconych z tytutu transakeji z tymiklien-
tami, jest zgodna z zasadami sluszno$ci. Panstwa
Czlonkowskie moga przewidzied, iz do takich okolicz-
noéci zalicza si¢ rowniez stosowanie lub niestosowanie
klauzuli zakazu konkurencji w rozumieniu art. 20;

b) $wiadczenie wyréwnawcze nie moze przekraczaé kwoty
odpowiadajgcej rocznemu $wiadczeniu wyréwnawczemu
obliczonemu na podstawie przecigtnej kwoty rocznej
wynagrodzen otrzymanych przez przedstawiciela handlo-
wego w ciggu ostatnich pigciu lat; jezeli umowa zostala
zawarta przed okresem krétszym niz pig¢ lat, $wiadczenie
wyréwnawcze ustala si¢ na podstawie przecigtnej kwoty
danego okresu;

¢) przyznanie takiego Swiadczenia wyré6wnawczego nie unie-
mozliwia przedstawicielowi handlowemu dochodzenia
odszkodowania.

3. Przedstawiciel handlowy ma prawo do odszkodowania za
szkode poniesiong w wyniku ustania jego stosunkéw ze zlecenio-
dawca.

Szkodg taka uznaje si¢ w szczegdlnosci, gdy rozwigzanie umowy
odbywa si¢ w okoliczno$ciach:

— utraty przez przedstawiciela handlowego prowizji przystugu-
jacej mu w przypadku wlasciwego wykonywania umowy
agencyjnej, zapewniajacej zleceniodawcy istotne korzysci z
tytutu dziatalnosci przedstawiciela handlowego,

— oraz[lub braku amortyzacji kosztéw i nakladéow, poniesio-
nych przez przedstawiciela handlowego przy wykonywaniu
umowy agencyjnej za zgoda zleceniodawcy.

4. Uprawnienie do $wiadczenia wyréwnawczego, zgodnie z
ust. 2, lub do odszkodowania, zgodnie z ust. 3, powstaje
takze w przypadku, gdy umowa agencyjna wygasa wskutek
$mierci przedstawiciela handlowego.

5. Przedstawiciel handlowy straci uprawnienie do $wiadczenia
wyréwnawczego, w przypadkach przewidzianych w ust. 2, lub do
odszkodowania, w przypadkach przewidzianych w ust. 3,
jezeli w ciagu jednego roku po rozwigzaniu umowy nie zawia-
domi on zleceniodawcy, Ze zamierza dochodzi¢ swoich praw.

6. Komisja w ciggu o$miu lat od daty notyfikacji niniejszej dyrek-
tywy przedlozy Radzie sprawozdanie dotyczace stosowania tego
artykulu oraz w miare potrzeb propozycje zmian.

Artykut 18

Swiadczenie wyréwnawcze lub  odszkodowanie  wska-

zane w art. 17 nie jest placone:

a) gdy zleceniodawca rozwigzal umowe agencyjng z powodu
uchybienia przypisywanego przedstawicielowi handlowemu,
ktére na podstawie prawa krajowego uzasadnia natychmias-
towe rozwigzanie umowy agencyjnej;

b) gdy przedstawiciel handlowy rozwigzal umowe agencyjna,
chyba ze rozwigzanie takie uzasadnione jest okoliczno$ciami
dotyczacymi zleceniodawcy lub tez wiekiem, utomnoscia
badZ chorobg przedstawiciela handlowego, wskutek ktérych
nie mozna od niego wymagaé kontynuacji dzialalnosci;

¢) gdy za zgoda zleceniodawcy przedstawiciel handlowy prze-
nosi swoje prawa i obowiazki wynikajace z umowy agencyj-
nej na inng osobe.

Artykut 19

Strony nie moga odstepowac od przepisow art. 171 18 ze szkoda
dla przedstawiciela handlowego przed wygasnigciem umowy
agencyjnej.
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Artykut 20

1. Do celéw niniejszej dyrektywy porozumienie, ktdre przewi-
duje ograniczenie dziatalnosci zawodowej przedstawiciela hand-
lowego po rozwigzaniu umowy agencyjnej, zwane jest dalej klau-
zulg zakazu konkurencji.

2. Klauzula zakazu konkurencji jest wazna jedynie wtedy, gdy i o
ile:

a) zostala zawarta na piSmie; oraz

b) dotyczy powierzonego przedstawicielowi handlowemu
obszaru geograficznego lub grupy klientéw oraz rodzajéw
towaréw, ktore zgodnie z umowg s3 przedmiotem jego dzia-
falnosci agencyjnej.

3. Klauzula zakazu konkurencji jest wazna najwyzej dwa lata po
rozwigzaniu umowy agencyjnej.

4. Niniejszy artykut nie ma wplywu na przepisy prawa krajowe-
go, ktére nakladajg dalsze ograniczenia w zakresie waznosci lub
stosowalno$ci klauzul zakazu konkurencji lub umozliwiajg
sadom zmniejszenie zobowigzan stron wynikajacych z takiego
porozumienia.

ROZDZIAL V

Postanowienia ogélne i koficowe

Artykut 21

Niniejsza dyrektywa nie wymaga od Pafistwa Czlonkowskiego,
aby zapewnilo wydanie przepisow w sprawie ujawniania
informacj, jezeli takie ujawnianie byloby sprzeczne z porzadkiem
publicznym.

Artykut 22

1. Panstwa Czlonkowskie wprowadza w zycie przepisy nie-
zbedne do wykonania niniejszej dyrektywy przed dniem | stycz-
nia 1990 r. Powiadomig one o tym Komisje. Wspomniane prze-
pisy stosuje si¢ przynajmniej do uméw zawartych po ich
wejSciu w zycie. Maja one zastosowanie do uméw obowigzuja-
cych najpé6zniej do dnia | stycznia 1994 r.

2. Z chwila notyfikacji niniejszej dyrektywy Panistwa Czlonkow-
skie przekaza Komisji podstawowe przepisy ustawowe, wykona-
weze i administracyjne, przyjete w dziedzinie objetej ta dyrekty-
wa.

3. Jednakze, w odniesieniu do Irlandii i Zjednoczonego Krole-
stwa, termin dnia | stycznia 1990 r., wskazany w ust. 1, zastepuje
sie terminem dnia | stycznia 1994 r.

W odniesieniu do Wloch, w przypadku zobowigzan wynikaja-

cych z art. 17, termin dnia 1 stycznia 1990 r. zastepuje si¢ ter-
minem dnia | stycznia 1993 .

Artykut 23

Niniejsza dyrektywa skierowana jest do Panstw Czlonkowskich.

Sporzadzono w Brukseli, dnia 18 grudnia 1986 r.

W imieniu Rady
M. JOPLING

Przewodniczgcy



