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A. Sis pranesimas skelbiamas vadovaujantis Europos ekonominés erdvés susitarimo (toliau — EEE susitari-
mas) ir ELPA valstybiy susitarimo dél Priezifiros institucijos ir Teisingumo teismo jsteigimo (toliau —

BENDROSIOS ISIMTIES ATSAUKIMAS IR BENDROSIOS ISIMTIES
NETAIKYMAS

AtSaukimo procediira
Bendrosios i$imties netaikymas
RINKOS APIBREZIMAS IR RINKOS DALIES APSKAICIAVIMAS

ELPA priezifiros institucijos praneSimas dél atitinkamos rinkos apibre-
Zimo

Atitinkama rinka 30 % rinkos dalies ribai pagal bendrajg i$imtj apskai-
Ciuoti

Rinkos daliy apskai¢iavimas pagal bendraja iimtj
IGYVENDINIMO POLITIKA ATSKIRAIS ATVEJAIS
Analizés strukttira

Neigiamas vertikaliyjy apribojimy poveikis

Teigiamas vertikaliyjy apribojimy poveikis

Analizés metodas

Svarbiis vertinimo pagal 53 straipsnio 1 dalj veiksniai
Svarbis vertinimo pagal 53 straipsnio 3 dalj veiksniai
Konkreciy vertikaliyjy apribojimy analizé
[sipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo

I$skirtinis platinimas

I$skirtinio kliento paskyrimas

Pasirinktinis platinimas

Fransize

I3skirtinis tiekimas

[ankstinis prieigos mokestis

Kategorijos valdymo susitarimai

Susiejimas

Perpardavimo kainy apribojimai

Priezifiros institucijos ir teismo susitarimas) nuostatomis.

B. Europos Komisija paskelbé pranesimg ,Vertikaliyjy apribojimy gairés“ (!). Siuo neprivalomu dokumentu
nustatomi principai, kuriy Europos Komisija laikosi vertindama vertikaliuosius susitarimus pagal SESV

101 straipsnj.

C. ELPA priezidiros institucija laikosi nuomonés, kad pirmiau minétas aktas yra svarbus EEE. Siekdama
iSlaikyti vienodas konkurencijos salygas ir uztikrinti vienodg EEE konkurencijos taisykliy taikyma visoje
Europos ekonominéje erdvéje, ELPA prieZitiros institucija priima §j pranesima pagal Priezitiros institucijos
ir teismo susitarimo 5 straipsnio 2 dalies b punktu jai suteiktus jgaliojimus. Ji ketina laikytis $iame
prane$ime i8déstyty principy ir taisykliy konkreciu atveju taikydama atitinkamas EEE taisykles.

Dalys
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D. Siuo pranesimu pakeitiamas institucijos ankstesnis pranesimas ,Vertikaliyjy apribojimy gairés* (3).

() OL C 130, 2010 5 19, p. 1.
OL C 122, 2002 5 23, p. 1, ir OL EEE priedas Nr. 26, 2002 5 23, p. 7.
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I. IZANGA

1. Gairiy paskirtis

Siose gairése nustatomi vertikaliyjy susitarimy vertinimo pagal Europos ekonominés erdvés susita-
rimo 53 straipsnj (toliau — 53 straipsnis) principai. Termino ,vertikalieji susitarimai apibréZtis
pateikta EEE susitarimo XIV priedo 2 punkte nurodyto teisés akto (2010 m. balandzio 20 d. Komi-
sijos reglamentas (ES) Nr. 330/2010 ()) dél EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo vertikaliyjy
susitarimy ir suderinty veiksmy rtsims (toliau — bendroji iSimtis) 1 straipsnio 1 dalies a punkte (Zr.
24-46 dalis). Siomis gairémis nepriestaraujama galimam lygiagreciam Europos ekonominés erdvés
susitarimo 54 straipsnio (toliau — 54 straipsnis) taikymui vertikaliesiems susitarimams. Sios gairés
sudarytos tokiu badu:

— 1I skyriuje (8-22 dalys) aprasomi vertikalieji susitarimai, kurie paprastai nepatenka { 53 straipsnio
1 dalies taikymo sritj;

— 1II skyriuje (23-73 dalys) iSaiskinamos bendrosios iSimties taikymo salygos;

— IV skyriuje (74-85 dalys) apraSomi bendrosios iSimties atSaukimo ir bendrosios iSimties netai-
kymo principai;

— V skyriuje (86-95 dalys) pateikiamos atitinkamos rinkos apibréZimo ir rinkos dalies apskaic¢iavimo
gairés;

— VI skyriuje (96-229 dalys) aprasoma bendra analizés struktiira ir ELPA prieZitiros institucijos
jgyvendinimo politika atskirais vertikaliyjy susitarimy atvejais.

Siose gairése analizé taikoma ir prekéms, ir paslaugoms, nors tam tikri vertikalieji apribojimai
daugiausia yra taikomi prekiy platinimui. Be to, gali bati sudaryti vertikalieji susitarimai dél tarpiniy
bei galutiniy prekiy ir paslaugy. Jei nenurodyta kitaip, $iose gairése pateikta analizé ir argumentai
taikomi visoms prekiy ir paslaugy grupéms ir visy lygiy prekybai. Todél terminas ,produktai“ apima ir
prekes, ir paslaugas. Terminai ,tiekéjas® ir ,pirkéjas“ vartojami kalbant apie visus prekybos lygius.

netaikomi, nes 53 straipsnis taikomas tik jmoniy susitarimams.

Paskelbdama Sias gaires, ELPA prieZidiros institucija sickia padéti jmonéms pacioms jvertinti savo
vertikaliuosius susitarimus pagal EEE susitarimo konkurencijos taisykles. Toliau $iose gairése nustatyty
standarty negalima taikyti mechaniskai, jie turi bati taikomi tinkamai atsizvelgiant | konkrecias
kiekvieno atvejo aplinkybes. Kiekvienas atvejis turi biiti vertinamas pagal jo faktus.

Siomis gairémis nepriestaraujama ELPA teismo praktikai, susijusiai su 53 straipsnio taikymu vertika-
liesiems susitarimams, arba Bendrojo Teismo ir Europos Sajungos Teisingumo Teismo praktikai,
susijusiai su EEE susitarimo 53 straipsnio ir SESV 101 straipsnio taikymu vertikaliesiems susitari-
mams. ELPA prieZiGiros institucija, remdamasi suinteresuotyjy Saliy ir nacionaliniy konkurencijos
institucijy perduodama rinkos informacija, toliau stebés bendrosios iSimties ir gairiy veikima ir,
atsizvelgdama | basimus poky¢ius ir naujg informacij, gali perzitréti §j pranesima.

(") OL L 102, 2010 4 23, p. 1, i EEE susitarimg jtrauktas 2010 m. birzelio 11 d. EEE jungtinio komiteto sprendimu Nr.

77/2010 (OL L 244, 2010 9 16, p. 35 ir OL EEE priedas Nr. 49, 2010 9 16, p. 34).
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2. 53 straipsnio taikymas vertikaliesiems susitarimams

(5) 53 straipsnis taikomas vertikaliesiems susitarimams, kurie gali turéti jtakos Susitarianciyjy Saliy
tarpusavio prekybai ir kurie trukdo, riboja arba iskraipo konkurencija (vertikalieji apribojimai) ().
53 straipsnis — tai teisinis vertikaliyjy apribojimy vertinimo pagrindas, kuriame atsizvelgiama j
antikonkurencinj ir konkurencija skatinantj poveikj. 53 straipsnio 1 dalimi draudziami tie susitarimai,
kuriais akivaizdziai ribojama ar iskraipoma konkurencija, tuo tarpu 53 straipsnio 3 dalyje numatyta
i$imtis susitarimams, kuriy teikiama nauda yra reik§mingesné nei jy antikonkurencinis poveikis (3).

(6) Daugeliu vertikaliyjy apribojimy atveju pavojus konkurencijai gali kilti tik jei néra pakankamos
konkurencijos viename ar keliuose prekybos lygiuose, t. y. jei egzistuoja tam tikra rinkos galia tiekéjo
arba pirkéjo arba abiem lygiais. Vertikalieji apribojimai paprastai yra maziau Zalingi nei horizontalieji
apribojimai ir gali sudaryti esmines salygas veiksmingumui didinti.

(7) 53 straipsnio tikslas — uztikrinti, kad jmonés nesinaudoty susitarimais, iuo atveju vertikaliaisiais
susitarimais, konkurencijai rinkoje riboti pakenkiant vartotojams. Vertinti vertikaliuosius apribojimus
taip pat labai svarbu atsizvelgiant i platesnj tiksla siekti integruotos teritorijos, kuriai taikomas EEE
susitarimas. Rinkos integracija didina konkurencija Europos ekonominéje erdvéje. [monéms neturéty
biiti leidziama atkurti privaciy kliticiy tarp Susitarianciyjy Saliy, kuriose sékmingai buvo pasalintos
valstybinés klititys.

II. VERTIKALIEJI SUSITARIMAI, KURIE PAPRASTAI NEPATENKA ] 53 STRAIPSNIO 1
DALIES TAIKYMO SRIT]

1. Nedidelés svarbos susitarimai bei mazosios ir vidutinés jmonés (MV])

(8) Susitarimams, kurie negali turéti pastebimos jtakos Susitarianciyjy Saliy tarpusavio prekybai arba
kuriy tikslas ar poveikis negali biti pastebimas konkurencijos apribojimas, 53 straipsnio 1 dalis
netaikoma. Bendroji i$imtis taikoma tik susitarimams, kurie patenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo
stitj. Siomis gairémis nepriestaraujama ELPA prieziiiros institucijos pranesimo dél nedidelés svarbos
susitarimy, kurie nezymiai riboja konkurencija pagal EEE susitarimo 53 straipsnio 1 dalj (de mini-
mis) (), ar kokio nors biisimo de minimis prane$imo taikymui.

(9) Laikantis de minimis praneSime nustatyty salygy, susijusiy su pagrindiniais apribojimais ir bendro
poveikio klausimais, nekonkuruojanciy jmoniy, kuriy rinkos dalis atitinkamoje rinkoje néra didesné
kaip 15 %, vertikalieji susitarimai paprastai nepatenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj (¥).
Nedaroma prielaidos, kad jmoniy, uzimanciy daugiau kaip 15 % rinkos, vertikalieji susitarimai auto-
matiskai pazeidzia 53 straipsnio 1 dalj. [moniy, kuriy rinkos dalis didesné kaip 15 %, susitarimai vis
dar gali neturéti pastebimo poveikio Susitarianciyjy Saliy tarpusavio prekybai arba gali pastebimai
neriboti konkurencijos (°). Tokie susitarimai turi biiti vertinami atsizvelgiant j jy teisinj ir ekonominj
konteksta. Atskiry susitarimy vertinimo kriterijai iSdéstyti 96-229 dalyse.

() Zr., inter alia, 1966 m. liepos 13 d. Teisingumo Teismo sprendima Grundig-Consten pries Komisijg, sujungtos bylos

56/64 ir 58/64, Rink. p. 299, 1966 m. birzelio 30 d. Sprendima Technique Miniére pries Machinenbau Ulm, 5665, Rink.
p. 235, ir 1994 m. liepos 14 d. Pirmos instancijos teismo sprendimg Parker Pen pries Komisijg, T-77[92, Rink. p. II-549.

(%) Zr. ELPA priezitros institucijos pranesima ,EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo gairés®, priimta Sprendimu
Nr. 123/04/COL (OL C 208, 2007 9 6, p. 1 ir OL EEE priedas Nr. 42, 2007 9 6, p. 1), kuriame i§déstyta bendroji
ELPA priezidiros institucijos 53 straipsnio 1 dalies ir ypa¢ 53 straipsnio 3 dalies taikymo metodika ir salygy, kuriomis
§ios nuostatos taikomos, aiskinimas.

() OL C 67, 2003 3 20, p. 20 ir OL EEE priedas Nr. 15, 2003 3 20, p. 11.

(%) Konkuruojan¢iy jmoniy susitarimams de minimis rinkos dalies riba — 10 % jy kolektyvinés rinkos dalies kiekvienoje

aveiktoje atitinkamoje rinkoje.

() Zr. 1995 m. birzelio 8 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Langnese-Iglo pries Komisijg, T-7/93, Rink. p. 1I-1533,

98 punkta.
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Jeigu yra nustatyti pagrindiniai apribojimai, apibréziami de minimis pranesime, 53 straipsnio 1 dalis
gali bati taikoma esant ir maZesnei kaip 15 % rinkos daliai, jeigu daromas pastebimas poveikis
Susitarianc¢iyjy Saliy tarpusavio prekybai ir konkurencijai. Siuo atveju atsizvelgiama i taikytina
ELPA teismo, Teisingumo Teismo ir Bendrojo Teismo praktika (!). Taip pat atsizvelgiama j galima
poreikj jvertinti teigiamg ir neigiamg pagrindiniq apribojimy poveiki, kaip aprasyta iy gairiy 47
dalyje.

Be to, ELPA prieZidiros institucija mano, kad priklausomai nuo bendro poveikio ir pagrindiniy
apribojimy, mazyjy ir vidutiniy imoniy vertikalieji susitarimai, kaip apibrézta 2003 m. geguzés
6 d. Komisijos rekomendacijos dél labai mazy, mazyjy ir vidutiniy jmoniy apibrézimo (°) priede,
retai gali turéti pastebima povellq Susitarianciyjy Saliy tarpusavio prekybai ar pastebimai riboti
konkurencija, kaip apibréita 53 straipsnio 1 dalyje, todél paprastai tokie susitarimai nepatenka j
53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Tais atvejais, kai tokie susitarimai vis délto atitinka 53 straipsnio
1 dalies taikymo salygas, ELPA priezitros institucija dél nepakankamo Europos ekonominés erdvés
intereso paprastai nepradés procediiry, nebent tokios jmonés kartu arba atskirai uzima dominuojancia
padéti dideléje teritorijos, kuriai taikomas EEE susitarimas, dalyje.

2. Atstovavimo susitarimai
2.1. Atstovavimo susitarimy apibréZimas

Atstovas — tai juridinis arba fizinis asmuo, jgaliojamas kito asmens (atstovaujamojo) vardu derétis ir
(arba) sudaryti toliau nurodytas sutartis paties atstovo vardu arba atstovaujamojo vardu:

— dél prekiy arba paslaugy atstovaujamajam pirkimo, arba

— atstovaujamojo tiekiamy prekiy arba paslaugy pardavimo.

Lemiamas veiksnys apibréZiant atstovavimo susitarima 53 straipsnio 1 dalies taikymo tikslu yra
atstovo prisiimta finansiné arba komerciné rizika, susijusi su veikla, kuriai atstovauti ji paskyré
atstovaujamasis (}). Siuo aspektu vertinant néra svarbu, ar atstovas dirba vienam, ar keliems atsto-
vaujamiesiems. Atliekant §j vertinima taip pat nesvarbu, kaip savo susitarimus kvalifikuoja Salys ar
kaip jos kvalifikuojamos nacionalinés teisés aktuose.

Yra trys finansinés ir komercinés rizikos riisys, svarbios apibréziant atstovavimo susitarimus 53
straipsnio 1 dalies taikymo tikslu. Pirma, yra sutartims biidinga rizika, tiesiogiai susijusi su atstovau-
jamojo vardu atstovo sudarytomis ir (arba) suderétomis sutartimis, pavyzdziui, sutartys dél atsargy
finansavimo. Antra, egzistuoja rizika, susijusi su rinkos investicijomis. Tai investicijos, kuriy reikia tam
tikros riiSies atstovo veiklai, kurig vykdyti jj paskyré atstovaujamasis, t. y. investicijos, kuriy reikia, kad
atstovas galéty sudaryti ir (arba) suderéti tokios riSies sutartj. Tokios investicijos paprastai yra
prarandamos, tai reiskia, kad jei tam tikra veikla nutraukiama, jy negalima panaudoti kitai veiklai
arba parduoti be dideliy nuostoliy. Tre¢ia, kyla su kitomis veiklos rsimis, pavyzdziui, aptarnavimu
po pardavimo, remonto paslaugomis arba toje pacioje produkto rinkoje vykdoma veikla, susijusi
rizika, jeigu atstovaujamasis reikalauja, kad atstovas imtysi tokios veiklos, bet ne kaip atstovaujamojo
atstovas, o pats rizikuodamas.

(1) Zr. 1969 m. liepos 9 d. Teisingumo Teismo sprendima Volk pries Vervaecke, 5/69, Rink. p. 295, 1971 m. geguzés 6 d.

rendimg Cadillon pries Hoss, 1/71, Rink. p. 351, ir 1998 m. balandzio 28 d. Sprendimo Javico pries Yves Saint Laurent,
306/96, Rink. p. 1-1983, 16 ir 17 punktus.

(%) OL L 124, 2003 5 20, p. 36, i EEE susitarimg jtrauktos EEE jungtinio komiteto sprendimu Nr. 131/2004 (OL L 64,

2005 3 10, p. 67 ir OL EEE priedas, 2005 3 10, p. 49).

() Zr. 2005 m. rugséjo 15 d. Pirmosios instancijos teismo sprendima Daimler Chrysler pries Komisijg, T-325/01, Rink. p. II-

3319, 2006 m. gruodzio 14 d. Teisingumo Teismo sprendima Confederacidn Espanola de Empresarios de Estaciones de
Servicio pries CEPSA, C-217/05, Rink. p. [-11987, ir 2008 m. rugséjo 11 d. Sprendima CEPSA Estaciones de Servicio SA

pri

eS LV Tobar e Hijos SL, C-279/06, Rink. p. [-6681.
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(15)

(16)

Taikant 53 straipsnio 1 dalj, susitarimas yra laikomas atstovavimo susitarimu, jeigu atstovas, atsto-
vaujamojo vardu sudarydamas ir (arba) suderédamas sutartis arba darydamas tam tikras rinkos inves-
ticijas, susijusias su ta veiklos sritimi, ir vykdydamas kita veikla, kurios reikalauja atstovaujamasis toje
pacioje produkto rinkoje, visai nerizikuoja arba jo rizika yra minimali. Taciau rizika, susijusi su
atstovavimo paslaugy teikimu, t. y. rizika, susijusi su atstovo pajamy priklausomybe nuo jo sékmés
darbe arba su bendromis investicijomis, pavyzdziui, nuomojant patalpas arba samdant personala,
atliekant §j vertinima néra svarbi.

Taikant 53 straipsnio 1 dalj, susitarimas paprastai bus laikoma atstovavimo susitarimu, kai pagal
sutartj pirkty arba parduoty prekiy nuosavybé nepereina atstovui arba kai atstovas pats neteikia
sutarties paslaugy, taip pat kai atstovas:

a) neprisideda prie iSlaidy, susijusiy su sutarties prekiy arba paslaugy teikimu ir (arba) pirkimu,
jskaitant prekiy pervezimo islaidas, dengimo. Tai nereiskia, kad atstovas negali teikti transporta-
vimo paslaugy, jeigu iSlaidas dengia atstovaujamasis;

=

savo rizika arba saskaita nelaiko sutarties prekiy atsargy, jskaitant atsargy finansavimo i8laidas ir
atsargy praradimo islaidas, ir gali grazinti neparduotas prekes atstovaujamajam be iSlaidy, nebent
atsiranda atstovo kalté (pvz., nesilaiké tinkamy saugumo priemoniy, kad i§vengty atsargy prara-
dimo);

¢) neprisiima atsakomybés uz parduoto produkto sukeltg Zalg tre¢iosioms Salims (produkto atsako-
mybé), nebent jis kaip atstovas yra atsakingas uz kalte Siuo atzvilgiu;

d) néra atsakingas, jeigu pirkéjai nevykdo sutarties, iSskyrus atstovo komisiniy praradima, nebent
atsiranda atstovo kalté (pvz. nesilaiké tinkamy saugumo priemoniy arba apsisaugojimo nuo
vagystés priemoniy arba neprane$é apie vagyste atstovaujamajam ar policijai, arba nepranesé
atstovaujamajam visos biitinos turimos informacijos apie pirkéjo finansinj patikimuma);

e) nei tiesiogiai, nei netiesiogiai néra jpareigotas investuoti i prekybos reklamavima, t. y. daryti inasus
i reklamai skirta atstovaujamojo biudzets;

f) nedaro rinkos investicijy i jranga, patalpas arba personalo mokyma, pavyzdziui, benzino saugo-
jimo rezervuarus, reikalingus maZmeninéje prekyboje benzinu, ar tam tikrg programine jranga,
draudimo agentams reikalinga draudimo polisams parduoti, nebent $ias sanaudas visiskai padengia
atstovaujamasis;

toje pacioje produkto rinkoje nevykdo kitos atstovaujamojo reikalaujamos veiklos, nebent uz visg
Sig veiklg atlygina atstovaujamasis.

i)
R

Tai néra i$samus sgradas. Taciau kai atstovas patiria vieng ar daugiau rizikos atvejy ar islaidy, i§vardyty
14, 15 ir 16 dalyse, atstovo ir atstovaujamojo susitarimas nebus laikomas atstovavimo susitarimu.
Rizikos klausimas turi bati vertinamas kiekvienu atveju atskirai ir labiau atsizvelgiant i tikraja ekono-
ming padétj, o ne i teising forma. Praktiniais sumetimais rizikos analizé gali baiti pradéta nuo sutar¢iai
bidingos rizikos vertinimo. Jeigu atstovas patiria sutarciai bidingg rizikg, to pakanka nuspresti, kad
atstovas yra nepriklausomas platintojas. Ir prieSingai, jeigu atstovas nepatiria jokios su sutartimi
susijusios rizikos, bus bitina toliau testi analize vertinant su rinkos investicijomis susijusig rizika.
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(18)

(19

)

(20)

(21

N

Galiausiai, jeigu atstovas nepatiria jokios su sutartimi susijusios rizikos ir su rinkos investicijomis
susijusios rizikos, gali baiti nagrinéjama su kitomis reikalaujamomis veiklos rtisimis susijusi rizika toje
pacioje produkto rinkoje.

2.2. 53 straipsnio 1 dalies taikymas atstovavimo susitarimams

2.1 skyriuje apibréZiamy atstovavimo susitarimy atveju atstovo atlieckamo pardavimo arba pirkimo
funkcijos sudaro dalj atstovaujamojo veiklos. Kadangi atstovaujamasis prisiima komercing ir finansing
rizika, susijusia su sutarties prekiy ir paslaugy pardavimu ir pirkimu, visi atstovui taikomi jpareigo-
jimai, susije su atstovaujamojo vardu sudarytomis ir (arba) suderétomis sutartimis, nepatenka i 53
straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Visi toliau i§vardyti atstovo jpareigojimai laikomi neatskiriama
atstovavimo susitarimy dalimi, nes kiekvienas i§ jy susijes su atstovaujamojo kompetencija nustatyti
atstovo veiklos apimtj sutarties prekiy ar paslaugy atzvilgiu, o tai svarbu, jeigu atstovaujamasis
pasirenges imtis atsakomybés, taigi ir nustatyti komercing strategija:

a) teritorijos, kurioje atstovas gali parduoti Sias prekes arba paslaugas, apribojimas;

b) vartotojy, kuriems atstovas gali parduoti Sias prekes arba paslaugas, apribojimas;

¢) kainy ir salygy, kuriomis atstovas privalo parduoti Sias prekes arba paslaugas, nustatymas.

Be to, be pagrindiniy pirkimo arba pardavimo salygy, kuriomis atstovas atstovaujamojo vardu perka
arba parduoda sutarties prekes ar paslaugas, atstovavimo susitarimuose neretai numatytos atstovo ir
atstovaujamojo tarpusavio santykiy nuostatos. Visy pirma juose gali baiti nuostata, pagal kurig atsto-
vaujamajam neleidZiama paskirti kito atstovo tam tikros risies sandorio, pirkéjo arba teritorijos
atzvilgiu (iSskirtinio atstovavimo nuostata), ir (arba) nuostata, pagal kurig atstovui neleidziama dirbti
jmoniy, konkuruojanciy su atstovaujamuoju, atstovu arba platintoju (nuostatos dél pirkimo i§ vieno
tiekéjo). Kadangi atstovas yra atskira nuo atstovaujamojo jmoné, nuostatos, susijusios su atstovo ir
atstovaujamojo tarpusavio santykiais, gali paZeisti 53 straipsnio 1 dalj. Isskirtinio atstovavimo
nuostatos paprastai nesukelia antikonkurencinio poveikio. Taciau nuostatos dél pirkimo i§ vieno
tiekéjo, jskaitant nuostatg nekonkuruoti pasibaigus terminui, yra susijusios su skirtingy prekés zenkly
prekiy konkurencija, ir gali pazeisti 53 straipsnio 1 dalj, jei tai sukelia arba prisideda prie (stipréjan-
¢io) istimimo i3 atitinkamos rinkos, kurioje yra perkamos arba parduodamos sutarties prekés ar
atvejais, kai tenkinamos bendrosios iSimties 5 straipsnio salygos. Atskirais atvejais jas galima pagristi
veiksmingumu pagal 53 straipsnio 3 dalj, kaip, pavyzdziui, aprasyta 144-148 dalyse.

Atstovavimo susitarimas taip pat gali patekti | 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, net jei atstovau-
jamajam tenka visa susijusi finansiné ir komerciné rizika, kai tokiu susitarimu sudaroma galimybé
sudaryti slapta susitarimg. Pavyzdziui, tai gali bati atvejis, kai keli atstovaujamieji kartu turi tuos
pacius atstovus, kitiems neleisdami naudotis ty atstovy paslaugomis, arba kai jie naudojasi atstovy
paslaugomis, kad slapta susitarty dél rinkodaros strategijos arba tarpusavyje pasikeisty slapta rinkos
informacija.

Jeigu atstovas prisiima viena susijusios rizikos dalj ar keleta, kaip apibiidinta 16 dalyje, atstovo ir
atstovaujamojo susitarimas nelaikomas atstovavimo susitarimu taikant 53 straipsnio 1 dalj. Tokiomis
aplinkybémis atstovas bus laikomas nepriklausoma jmone, o atstovo ir atstovaujamojo susitarimui,
kaip ir bet kuriam kitam vertikaliajam susitarimui, bus taikoma 53 straipsnio 1 dalis.
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(22)

(23)

(25)

3. Subrangos susitarimai

Subranga yra tada, kai rangovas subrangova apriipina technologija arba jranga, o subrangovas tuo
pagrindu jsipareigoja gaminti tam tikrus produktus (i$skirtinai) rangovui. Subrangai taip pat taikomas
ELPA priezitiros institucijos prane$imas deél tam tikry subrangos susitarimy vertinimo pagal EEE
susitarimo 53 straipsnio 1 dalj () (toliau — Prane$imas dél subrangos). Remiantis $iuo pranesimu,
kuris lieka galioti, subrangos susitarimams, pagal kuriuos subrangovas isipareigoja gaminti tam tikrus
produktus i$skirtinai rangovui, 53 straipsnio 1 dalis paprastai netaikoma, jei btinai reikia technolo-
gijos ar jrangos, kad subrangovas galéty gaminti produktus. Taciau 53 straipsnis gali bati taikomas
kitiems apribojimams, kurie nustatomi subrangovui, pvz., kaip prievolé nevykdyti tyrimy arba plétros
savo paties iniciatyva ir jais nesinaudoti, arba apskritai negaminti treciosioms Salims (2).

II. BENDROSIOS ISIMTIES TAIKYMAS
1. Bendrgja iSimtimi sukurtas saugus prieglobstis

Daugeliu vertikaliyjy apribojimy atveju pavojus konkurencijai gali kilti tik jei néra pakankamos
konkurencijos viename ar keliuose prekybos lygiuose, t. y. jei egzistuoja tam tikra rinkos galia tiekéjo
arba pirkéjo arba abiem lygiais. Jei jie néra pagrindiniai konkurencijos apribojimai, t. y. apribojimai,
kuriais siekiama apriboti konkurencija, bendraja iSimtimi sukuriama vertikaliyjy susitarimy teisétumo
prielaida, priklausomai nuo tiekéjo ir pirkéjo rinkos dalies. Remiantis bendrosios i$imties 3 straipsniu,
bendrosios i$imties taikyma lemia tiekéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis parduoda sutarties prekes ar
paslaugas, ir pirkéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis perka sutarties prekes ar paslaugas. Kad baty
galima taikyti bendraja i3imtj, ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalis turi nevirsyti 30 %. Siy gairiy V skyriuje
pateikiamos atitinkamos rinkos apibrézimo ir rinkos daliy apskaiciavimo gairés. Jei rinkos dalis virsija
30 % riba, prielaida, kad vertikalieji susitarimai patenka 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj arba kad
jie neatitinka 53 straipsnio 3 dalies sglygy, nedaroma, taliau taip pat nedaroma prielaida, kad
vertikalieji susitarimai, kurie patenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, dazniausiai atitiks 53
straipsnio 3 dalies salygas.

2. Bendrosios i$imties taikymo sritis
2.1. Vertikaliyjy susitarimy apibréZimas

Bendrosios iSimties 1 straipsnio 1 dalies a punkte vertikalusis susitarimas apibréziamas kaip ,dviejy
arba daugiau jmoniy, kuriy kiekviena, vykdydama susitarimo ar suderinto veiksmo salygas, veikia
skirtingame gamybos arba platinimo grandinés lygyje, susitarimas arba suderintas veiksmas, susijes su
salygomis, kuriomis Salys gali pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras prekes arba paslaugas”.

24 dalyje pateiktas vertikaliojo susitarimo apibréZimas apima keturis pagrindinius elementus:

a) bendroji i8imtis taikoma susitarimams ir suderintiems veiksmams. Bendroji iSimtis netaikoma
vienaSaliams susijusiy jmoniy veiksmams. Tokie vienasaliai veiksmai gali patekti 54 straipsnio,
kuriame nustatytas draudimas piktnaudziauti dominuojancia padétimi, taikymo sritj. Kad susita-
rimui bty taikomas 53 straipsnis, $alims pakanka pareiksti savo bendrg ketinimg veiksmus rinkoje
vykdyti tam tikru bidu. Nesvarbu, kaip ketinimas bus pareikstas, jei tik pareiskimas yra saZininga
Saliy ketinimo israiska. Tuo atveju, jei néra aiSkaus susitarimo, kuriame biity pareikstas bendras
ketinimas, ELPA prieZifiros institucija turés jrodyti, kad viena $alis pritaria kitos Salies vienasaliskai
politikai. Vertikaliuosiuose susitarimuose pritarimas konkreciai vienasaliskai politikai gali biti
pareikstas dviem badais. Pirma, apie pritarima gali bati sprendziama i§ jgaliojimy, kurie suteikiami
Salims i3 anksto parengtame bendrame susitarime. Jei i§ anksto parengto susitarimo straipsniuose
numatyta, kad véliau bus taikoma tam tikra vienasaliska politika, arba 3alis jgaliojama taikyti tokia
politika, kuri bus privaloma kitai Saliai, tuo remiantis gali bati nustatomas kitos Salies pritarimas

(1) Sprendimo Nr. 3/94/COL VIII priedas, OL L 153, 1994 6 18, p. 30, ir OL EEE priedas Nr. 15, 1994 6 18, p. 29.
(%) Zr. Pranesimo dél subrangos 3 punkta.
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tokiai politikai (!). Antra, jei néra tokio aiSkaus pritarimo, ELPA priezitiros institucija gali jrodyti,
kad yra tylusis pritarimas. Tam batina jrodyti, pirma, kad viena 3alis aiskiai ar numanomai
reikalauja kitos $alies bendradarbiavimo igyvendinant jos vienasaliska politika, ir antra, kad kita
Salis laikosi to reikalavimo praktiskai jgyvendindama tg vienasaliska politikg (2). Pavyzdziui, jei po
to, kai tiekéjas paskelbia apie vienasaliska tiekiamy prekiy kiekio sumazinimg, siekdamas uzkirsti
kelig lygiagreciai prekybai, platintojai i§ karto sumazina savo uzsakymus ir nebevykdo lygiagrecios
prekybos — tokiu atveju platintojai tyliuoju pritarimu pritaria tiekéjo vienasaliskai politikai. Taciau
tokia i§vada negali bati daroma, jei platintojai toliau vykdo lygiagrecia prekyba arba iesko naujy
lygiagrecios prekybos vykdymo biidy. Apie tylyji pritarima vertikaliesiems susitarimams gali bati
sprendziama ir i§ to, kiek viena Salis vercia kitg susitarimo $alj arba 3alis drauge su platintojais,
kurie jau vykdo tiekéjo vienasaliska politika, taikyti ta vienaSaliska politikg. PavyzdZiui, tiekéjo
nustatyta stebéjimo ir nuobaudy sistema, kuria jis naudojasi skirdamas nuobaudas tiems platinto-
jams, kurie nesilaiko jo vienaaliskos politikos, rodo tylyjj pritarima tiekéjo vienasaliskai politikai,
jei tokia sistema leidZia tiekéjui praktiskai jgyvendinti savo politika. Abu Sioje dalyje minéti
pritarimo nustatymo btidai gali bati taikomi kartu;
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vertikaliesiems susitarimams su galutiniais vartotojais, kurie néra veikiancios jmonés. Apskritai
susitarimai su galutiniais vartotojais nepatenka | 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, nes $is
straipsnis taikomas tik jmoniy susitarimams, jmoniy asociacijy sprendimams ir suderintiems
imoniy veiksmams. Tai nepazeidzia galimybés taikyti 54 straipsni;

susitarimg arba suderintus veiksmus vykdo jmonés, kuriy kiekviena, vykdydama susitarimo salygas,
veikia skirtingame gamybos arba platinimo grandinés lygyje. Tai, pavyzdziui, reiskia, kad viena
jmoné gamina zaliavas, kurias kita jmoné naudoja savo gamybai, arba kad pirmoji jmoné yra
gamintoja, antroji — didmenininké, o tre¢ioji — mazmenininké. Tai neuzkerta kelio jmonei veikti
daugiau nei viename gamybos ar platinimo grandinés lygyje;

o
-~

&

susitarimai arba suderinti veiksmai susij¢ su salygomis, kuriomis susitarimo Salys, tiekéjas ir
pirkéjas ,pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras prekes arba paslaugas®. Tai atspindi bendro-
sios i§imties paskirtj apimti pirkimo ir platinimo susitarimus. Tai susitarimai, kuriuose apibré-
ziamos tiekéjo tiekiamy prekiy ar teikiamy paslaugy pirkimo, pardavimo arba perpardavimo
salygos ir (arba) pirkéjo prekiy ar paslaugy, j kurias yra jtrauktos tos (tiekéjo) prekés ar paslaugos,
pardavimo salygos. Pagal bendraja iSimtj ir tiekéjo tiekiamos prekés ar teikiamos paslaugos, ir
galutinés prekés ar paslaugos yra laikomos sutarties prekémis ar paslaugomis. Bendroji iSimtis taip
pat apima vertikaliuosius susitarimus, susijusius su visomis galutinémis ir tarpinémis prekémis ir
paslaugomis. Vienintel¢ i$imtis — automobiliy sektorius, kol $iam sektoriui galioja atskira bendroji
i$imtis, nustatyta teisés aktu, nurodytu EEE susitarimo XIV priedo 4b punkte (2010 m. geguZzés
27 d. Komisijos reglamentas (ES) Nr. 461/2010 (%)), dél EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies
taikymo tam tikry rasiy vertikaliesiems susitarimams ir suderintiems veiksmams varikliniy trans-
porto priemoniy sektoriuje. Tiekéjo tiekiamas prekes ar teikiamas paslaugas pirkéjas gali perpar-
duoti arba naudoti kaip isteklius savo paslaugy ar prekiy gamybai.

(26) Bendroji iSimtis taip pat taikoma prekéms, kurios parduodamos arba perkamos, kad bity i$nuomotos
treciosioms alims. Taciau ji netaikoma nuomos ir i§perkamosios nuomos sutartims, nes tiekéjas
arba jsipareigojimams, nesusijusiems su pirkimo, pardavimo arba perpardavimo salygomis, pavyz-
dziui, jsipareigojimui, kuriuo susitarimo $alims neleidziama vykdyti nepriklausomy tyrimy ir plétros,
kuriuos Salys kitu atveju galéty jtraukti j vertikalyjj susitarimg. Be to, remiantis bendrosios i§imties 2
straipsnio 2-5 dalimis i3 to teisés akto taikymo srities tiesiogiai arba netiesiogiai i§skiriami tam tikri
vertikalieji susitarimai.

(") 2006 m. liepos 13 d. Teisingumo Teismo sprendimas Komisija pries Volkswagen AG, C-74/04 P, Rink. p. -6585.

(%) 2000 m. spalio 26 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimas Bayer AG pries Komisijg, T-41/96, Rink. p. 1I-3383.
(}) OLL 129, 2010 5 28, p. 52, | EEE susitarimo XIV priedo 4b punktg jtrauktas EEE jungtinio komiteto sprendimu Nr.
91/2010, OL L 277, 2010 10 21, p. 44 ir OL EEE priedas Nr. 59, 2010 10 21, p. 13.



Europos Sgjungos oficialusis leidinys 201211 22

2.2. Vertikalieji konkurenty susitarimai

(27) Remiantis bendrosios iSimties 2 straipsnio 4 dalimi i§ jos taikymo srities aiskiai i$skiriami ,konku-
ruojanciy jmoniy vertikalieji susitarimai“. Vertikalieji konkurenty susitarimai, kuriais gali biti suda-
rytos salygos slaptam susitarimui, aptariami ELPA prieZidros institucijos rekomendacijose dél EEE
susitarimo 53 straipsnio taikymo horizontalaus bendradarbiavimo susitarimams (!). Taciau tokiy
susitarimy vertikalieji aspektai turi bti vertinami vadovaujantis $iomis gairémis. Bendrosios iSimties
1 straipsnio 1 dalies ¢ punkte konkuruojanti jimoné apibréZiama kaip ,esamas arba galimas konku-
rentas“. Dvi jmonés laikomos esamomis konkurentémis, jei jos veikia toje pacioje atitinkamoje
rinkoje. Imoné laikoma galima kitos jmonés konkurente, jei ji realiai, o ne tik teoriskai, jei nebtty
susitarimo, nedaug bet nuolat didéjant santykinéms kainoms greiCiausiai per trumpa (paprastai ne
ilgesnj kaip vieny mety) laikotarpj greiciausiai padaryty biitinas papildomas investicijas ar skirty kity
biatiny keitimo sanaudy, kad patekty i atitinkama rinka, kurioje veikia kita jmoné. Toks vertinimas
turi baiti pagristas realistiniais pagrindais, tik teorinés galimybés patekti i rinkg neuZtenka (?). Platin-
tojas, kuris pateikia gamintojui specifikacijas gaminti tam tikras prekes su platintojo prekés zenklu,
pats nebus laikomas tokiy jo prekés Zenkla turinéiy prekiy gamintoju.

(28) Bendrosios isimties 2 straipsnio 4 dalyje nustatytos dvi iSimtys, susijusios su bendru vertikaliyjy
konkurenty susitarimy i§skyrimu i§ reglamento taikymo srities. Sios iSimtys susijusios su neabipusiais
prekiy gamintojas ir tiekéjas, o pirkéjas yra tik platintojas, bet ne konkuruojanti jmoné gamybos
lygiu, arba b) tiekéjas teikia paslaugas keliuose prekybos lygmenyse, o pirkéjas veikia mazmeniniu
lygiu ir néra konkuruojanti jmoné tame prekybos lygmenyje, kuriame jis perka sutartyje nurodytas
savo prekes, konkuruodamas su nepriklausomais jo prekiy platintojais. Dvejopo platinimo atveju
manoma, kad i§ esmés bet koks galimas poveikis konkurenciniams gamintojo ir maZmenininko
ry$iams mazmeniniu lygiu yra ne toks svarbus kaip galimas bendras vertikaliojo tiekimo susitarimo
poveikis konkurencijai gamybos ar mazmeniniu lygiu. Antroji i$imtis taikoma esant panasiai dvejopo
platinimo padéciai, taciau $iuo atveju kalbama apie paslaugas, kai tiekéjas yra ir produkty tiekéjas
mazmeniniame lygmenyje, kuriame veikia pirkéjas.

2.3. MazZmenininky asociacijos

(29) Remiantis bendrosios iSimties 2 straipsnio 2 dalimi, j jos taikymo sritj jtraukiami jmoniy asociacijy
vertikalieji susitarimai, kurie tenkina tam tikras salygas, o visy kity asociacijy sudarytiems vertikalie-
tokios asociacijos ir jos tiekéjy vertikaliesiems susitarimams taikoma tik tuo atveju, jeigu visi jos nariai
yra prekiy (ne paslaugy) maZzmenininkai ir né vieno asociacijos nario metiné apyvarta nevirsija 50
mln. EUR. MaZmenininkai yra platintojai, perparduodantys prekes galutiniams vartotojams. Jei tik
nedaugelio asociacijos nariy apyvarta virsija 50 mln. EUR ribg ir jei bendra $iy nariy apyvarta sudaro
maziau kaip 15 % bendros visy nariy apyvartos, tai paprastai neturéty paveikti vertinimo pagal 53
straipsni.

(30) Imoniy asociacija gali sudaryti ir horizontaliuosius, ir vertikaliuosius susitarimus. Horizontalieji susi-
tarimai turi bati vertinami pagal principus, i§déstytus Rekomendacijose dél EEE susitarimo 53
straipsnio taikymo horizontalaus bendradarbiavimo susitarimams (). Jei atlikus tokj vertinimg pada-
roma i§vada, kad jmoniy bendradarbiavimas pirkimo arba pardavimo srityje yra priimtinas, tiriant
asociacijy sudarytus vertikaliuosius susitarimus su jy tiekéjais ar jy atskirais nariais reikalingas tolesnis
vertinimas. Tas vertinimas turi atlickamas vadovaujantis bendrosios iimties taisykléemis ir $iomis
gairémis. Pavyzdziui, asociacijos nariy sudaryti susitarimai arba asociacijy sprendimai, kaip antai
sprendimas reikalauti,

(") OL C 266, 2002 10 31, p. 1 ir OL EEE priedas Nr. 55, 2002 10 31, p. 1.

(3) Zr. ELPA priezifiros institucijos pranesimo dél atitinkamos rinkos apibrézimo EEE konkurencijos teisés tikslais, OL
L 200, 1998 7 16, p. 46 ir OL EEE priedas Nr. 28, 1998 7 16, p. 3, 20-24 dalis, Komisijos tryliktosios konkurencijos
politikos ataskaitos 55 punktg ir Komisijos sprendima 90/410/EEB byloje Elopak/Metal Box-Odin, Nr. IV[32.009, OL
L 209, 1990 8 8, p. 15.

() Zr. 27 dalj.
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(32)

(33)

kad nariai pirkty i§ asociacijos, arba sprendimas nariams paskirti i§skirtines teritorijas, pirmiausia turi
biti vertinami kaip horizontalieji susitarimai. Jei atlikus tokj vertinima padaroma i$vada, kad hori-
zontalusis susitarimas néra antikonkurencinis, biitina atlikti asociacijos ir atskiry nariy arba asociacijos
ir tiekejy vertikaliyjy susitarimy vertinima.

2.4. Vertikalieji susitarimai, kuriuose yra nuostaty dél intelektinés nuosavybés teisiy (INT)

Remiantis bendrosios i§imties 2 straipsnio 3 dalimi, j jos taikymo sritj jtraukiami vertikalieji susita-
rimai, kuriuose numatyta tam tikry nuostaty, susijusiy su INT perleidimu pirkéjui arba pirkéjo
naudojimusi INT, o visiems kitiems vertikaliesiems susitarimams, kuriuose numatyta nuostaty dél

numatyta nuostaty dél INT, kai tenkinamos $ios penkios salygos:

a) INT nuostatos turi biiti vertikaliojo susitarimo dalis, t. y. susitarimas su saglygomis, kuriomis 3alys
gali pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras prekes ar paslaugas;

b) INT turi bati perleistos pirkéjui arba pirkéjas turi jomis naudotis pagal licencijg;

¢) INT nuostatos neturi biti pagrindinis susitarimo objektas;

d) INT nuostatos turi biti tiesiogiai susijusios su tuo, kad pirkéjas arba jo klientai naudoja, parduoda
arba perparduoda prekes ar paslaugas. Franizés atveju, kai INT naudojimo tikslas yra rinkodara,
prekes arba paslaugas platina pagrindinis fransizés gavéjas arba gavéjai;

¢) INT nuostatose, susijusiose su sutarties prekémis arba paslaugomis, neturi bati konkurencijos
apribojimy, kuriy objektas bity identiskas vertikaliyjy apribojimy, kuriems pagal bendrajg iSimtj
iSimtis netaikoma, objektui.

Tokiomis sglygomis uZtikrinama, kad bendroji i§imtis biity taikoma vertikaliesiems susitarimams, kai
prekiy ar paslaugy naudojimas, pardavimas arba perpardavimas gali bati efektyvesnis, nes pirkéjui yra
perleistos INT arba suteikta teisé INT naudotis pagal licencijg. Kitaip tariant, apribojimams, susijusiems
su INT perleidimu arba naudojimu, reglamentas gali bati taikomas tuomet, kai pagrindinis susitarimo
objektas yra prekiy ar paslaugy pirkimas arba platinimas.

I§ pirmosios salygos aisku, kad kontekstas, kuriame yra numatytos INT, yra susitarimas pirkti arba
platinti prekes arba susitarimas pirkti ar teikti paslaugas, bet ne susitarimas, susijes su INT perleidimu
arba licencijos INT suteikimu, kad baty galima gaminti prekes, nei tikroji licenciné sutartis. Pavyz-
dziui, bendroji i$imtis netaikoma:

a) susitarimams, kai viena $alis kitai $aliai perduoda receptg ir suteikia licencijas gaminti gérimg pagal
ta recepta;

b) susitarimams, kai viena Salis suteikia kitai Saliai Sablong arba originalg ir suteikia licencija gaminti
arba platinti kopijas;

c) prekés zenklo arba simbolio tikrajai licencijai, suteikiamai prekiavimo tikslu;
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(36)

(37

~

(39)

d) rémimo sutartims dél teisés reklamuoti save kaip oficialy renginio réméja;

e) autoriy teisiy licencijoms, pavyzdziui, transliavimo sutartims, susijusioms su teise jrasyti ir (arba)
transliuoti renginj.

I§ antrosios salygos aisku, kad bendroji iSimtis netaikoma, kai pirkéjas suteikia INT tiekéjui, —
nesvarbu, ar INT yra susijusios su gamybos, ar su platinimo biidu. Bendroji iSimtis netaikoma
susitarimams dél INT perleidimo tiekéjui ir nustatantiems galimus tiekéjo pardavimy apribojimus.
Tai reiSkia, kad subranga, jskaitant praktinés patirties (angl. know-how) perdavima subrangovui (?)
nepatenka | bendrosios iSimties taikymo sritj (taip pat Zr. 22 dalj). Tadiau i bendrosios i§imties
taikymo sritj patenka vertikalieji susitarimai, pagal kuriuos pirkéjas tiekéjui perduoda tik specifikacijas,
kuriose apradytos tiektinos prekés arba teiktinos paslaugos.

I§ treciosios salygos aisku teigia, kad, siekiant taikyti bendraja i§imtj, INT perleidimas arba licencijos
suteikimas negali baiti pagrindinis susitarimo objektas. Pagrindinis objektas turi bati prekiy ar
paslaugy pirkimas, pardavimas arba perpardavimas, o nuostatos dél INT turi padéti jgyvendinti
vertikalyjj susitarima.

Pagal ketvirtaja salyga reikalaujama, kad suteikus INT pirkéjui arba jo klientams turéty biti sudarytos
geresnés salygos naudoti, parduoti arba perparduoti prekes ar paslaugas. Paprastai licencijos suteikéjas
tiekia prekes arba teikia paslaugas naudojimo arba perpardavimo tikslu, bet licencijos gavéjas gali jas
nupirkti ir i§ trecio tiekéjo. Nuostatos dél INT paprastai susijusios su prekiy ar paslaugy rinkodara.
PavyzdZiui, taip yra fransizés sutarties atveju, kai fransizeés teisiy suteikéjas parduoda fransizés gavéjui
prekes, kad 3is jas perparduoty, ir suteikia fransizés gavéjui licencija naudotis jo prekés zenklu bei
praktine patirtimi parduodant prekes, arba kai koncentruoto ekstrakto tiekéjas suteikia pirkéjui licen-
cijg prie§ parduodant gérima ekstraktg skiesti bei pilstyti | tara.

Penktaja salyga visy pirma pabréziama, kad nuostaty dél INT objektas negali biti toks pats kaip
pagrindiniy apribojimy, i$vardyty bendrosios i§imties 4 straipsnyje, arba kaip kurio nors apribojimo,
kuriam bendroji i$imtis, remiantis to teisés akto 5 straipsniu, netaikoma (Zr. iy gairiy 47-69 dalis).

Intelektinés nuosavybés teisés, svarbios vertikaliajam susitarimui jgyvendinti, kaip apibrézta bendro-
sios iSimties 2 straipsnio 3 dalyje, paprastai yra susijusios su trimis pagrindinémis sritimis: prekés
zZenklais, autoriaus teisémis ir praktine patirtimi.

Prekés Zenklas

Prekés zenklo licencijos suteikimas platintojui gali biiti susijes su licencijos turétojo produkty plati-
nimu tam tikroje teritorijoje. Jei tai yra iskirtiné licencija, susitarimas prilygsta isskirtiniam platinimui.

Autoriaus teisés

Autoriaus teisiy savininkas gali jpareigoti prekiy, kurioms taikomos autoriaus teisés (knygos, prog-
raminé jranga ir kt.), perpardavéjus perparduoti prekes tik jei pirkéjas, kuris yra kitas perpardavéjas
arba galutinis vartotojas, nepazeidzZia autoriaus teisiy. Tokiam perpardavéjo jsipareigojimui, jei jis i§

(1) Zr. Pranesimg dél subrangos (minéta 22 dalyje).
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Susitarimai, pagal kuriuos perparduoti tiekiamos programinés spausdintinés kopijos, ir kai perparda-
véjas néra jsigijes licencijos, suteikiancios kokias nors teises | programing jranga, o turi tik teis¢
perparduoti spausdintines kopijas, taikant bendraja iSimtj yra laikomi perparduoti skirty prekiy
tiekimo susitarimais. Tokio platinimo atveju autoriaus teisiy savininkas programinés jrangos licencija
perduoda tik programinés jrangos naudotojui. Tai tokia licencija, kai sglygos jtrauktos | spausdintinés
kopijos paketa, kurj atidarydamas galutinis naudotojas patvirtina, kad sutinka su tomis salygomis.

Autoriaus teisiy turétojas gali jpareigoti techninés kompiuteriy jrangos, kurioje jdiegta autoriaus
teisémis saugoma programiné jranga, pirkéjus nepazeisti autoriaus teisiy, todél pirkéjams gali biti
draudziama daryti kopijas ir perparduoti programing jranga arba daryti kopijas ir naudoti programing
jrangg su kita technine kompiuteriy jranga. Tokiems naudojimo apribojimams, jei jie i§ viso patenka |
53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, taikoma bendroji iSimtis.

Praktiné patirtis

Fran$izés sutartys, i§skyrus pramoninés fransizés sutartis, yra akivaizdziausias pavyzdys, kai praktiné
patirtis perduodama pirkéjui rinkodaros tikslu (!). Fransizés sutartys apima intelektinés nuosavybés
teisiy, susijusiy su prekiy Zenklais arba simboliais ir praktinés patirties taikymu naudojant ir platinant
prekes arba teikiant paslaugas, licencijas. Be INT licencijos, fransizés teisiy suteikéjas fransizés gavéjui
visa sutarties galiojimo laikotarpj paprastai teikia komercing ir techning pagalba, kaip antai pirkimo
paslaugas, mokyma, konsultacijas dél nekilnojamojo turto, finansy planavimo ir pan. Licencija ir
pagalba yra neatskiriami verslo bido, kuriam taikoma fransizé, komponentai.

Bendroji iSimtis taikoma fransizés sutarciy licencijavimui, jei tenkinamos visos penkios 31 dalyje
i§vardytos salygos. Sios salygos paprastai tenkinamos, kadangi pagal dauguma fransizés sutarciy,
jskaitant pagrindines fransizés sutartis, fransizés teisiy suteikéjas tiekia prekes ir (arba) teikia paslaugas,
pirmiausia komercinés ar techninés pagalbos paslaugas, fransizés gavéjui. INT padeda fransizes gavéjui
perparduoti fransizés teisiy suteikéjo (arba jo paskirto tiekéjo tiekiamus produktus, arba panaudoti
tuos produktus ir parduoti galutines prekes ar paslaugas. Jeigu fransizés sutartys susijusios tik (ar visy
pirma) su INT licencijavimu, tokios sutartys nepatenka j bendrosios iSimties taikymo sritj, ta¢iau ELPA
priezitiros institucija tokioms sutartims paprastai taikys bendrojoje iSimtyje ir $iose gairése nustatytus
principus.

Toliau i§vardyti su INT susij¢ isipareigojimai paprastai laikomi bitinais fransizés teisiy suteikéjo INT

a) frandizés gavéjo isipareigojimas tiesiogiai arba netiesiogiai nedalyvauti jokiame panasiame versle;

b) fransizés gavéjo isipareigojimas nejgyti su konkuruojancios jmonés kapitalu susijusiy finansiniy
interesy, dél kuriy fransizés gavéjas igyty galia daryti jtakg tos imonés ekonominei elgsenai;

¢) frandizés gavéjo jsipareigojimas trec¢iosioms Salims neatskleisti fransizés teisiy suteikéjo (praktinés
patirties, kol ji néra vieSai Zinoma;

(d) fransizés gavéjo isipareigojimas perduoti fransizés teisiy suteikéjui (bet kokig patirti, igyta naudo-
jant fransize, ir suteikti fransizés teisiy suteikéjui bei kitiems fransizés gavéjams neisskirting licen-
cija naudotis praktine patirtimi, kylania i§ tos patirties;

(") 43-45 dalys tokiu paciu biidu taikomos kity risiy platinimo susitarimams, pagal kuriuos didelé tiekéjo praktinés

tirties dalis perduodama pirkéjui.
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e) frandizés gavéjo jsipareigojimas informuoti fransizés teisiy suteikéja (apie licencijuotos intelektinés
nuosavybés teisiy pazeidimus, imtis teisiniy veiksmy pazeidéjy atzvilgiu arba padéti fransizés teisiy
suteikéjui vykdyti bet kokius teisinius veiksmus prie§ pazeidéjus;

f) fransizés gavéjo isipareigojimas nesinaudoti franizés teisiy suteikéjo licencijuota praktine patirtimi
kitu tikslu nei fransizés naudojimas;

g) fransizés gavéjo jsipareigojimas be fransizés teisiy suteikéjo sutikimo neperduoti pagal fransizés
sutartj igyty teisiy ir jsipareigojimuy.

2.5. Rysys su kitomis bendrosiomis iSimtimis

(46) 2 straipsnio 5 dalyje teigiama, kad bendroji iSimtis ,netaikoma vertikaliesiems susitarimams, kuriems
taikoma bet kuri kita bendroji iSimtis, nebent tokiame teisés akte numatyta kitaip“. Todél bendroji
isimtis netaikoma vertikaliesiems susitarimams, kuriems taikomas EEE susitarimo XIV priedo 5
punkte nurodytas teisés aktas (2004 m. balandzio 27 d. Komisijos reglamentas (EB) Nr. 772/2004 (1))
dél EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo technologijy perdavimo susitarimy kategorijoms,
EEE susitarimo XIV priedo 4b punkte nurodytas teisés aktas (2010 m. geguzés 27 d. Komisijos
reglamentas Nr. 461/2010 () dél EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo tam tikry raisiy
vertikaliesiems susitarimams ir suderintiems veiksmams varikliniy transporto priemoniy sektoriuje,
EEE susitarimo XIV priedo 6 punkte nurodytas teisés aktas (2000 m. lapkricio 29 d. Komisijos
reglamentas (EB) Nr. 2658/2000 (*)) dél EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo specializacijos
susitarimy grupéms ir EEE susitarimo XIV priedo 7 punkte nurodytas teisés aktas (2000 m. lapkricio
29 d. Komisijos reglamentas (EB) Nr. 2659/2000 (¥) dél EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies
taikymo moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitarimy grupéms, pagal kuriuos vertikaliesiems

ateityje gali bati taikomi tokio pobiidzio teisés aktai, nebent tokiame akte biity nurodyta kitaip.

3. Pagrindiniai apribojimai pagal bendraja iSimtj

(47) Bendrosios iSimties 4 straipsnyje pateikiamas sgrasas pagrindiniy apribojimy, kuriems esant visam
vertikaliajam susitarimui netaikoma bendroji i§imtis (°). Jei toks pagrindinis apribojimas jtraukiamas j
susitarima, daroma prielaida, kad susitarimas patenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Taip pat
daroma prielaida, kad susitarimas tikriausiai neatitiks 53 straipsnio 3 dalies salygy, todél bendroji
i$imtis netaikoma. Taciau jmonés gali kiekvienu atskiru atveju nurodyti konkurencija skatinantj
poveikj pagal 53 straipsnio 3 dalj (°). Jeigu jmonés pagrindzia, kad tikéting veiksminguma lemia
tai, kad j susitarimg jtrauktas pagrindinis apribojimas, ir jrodo, kad apskritai tenkinamos visos 53
straipsnio 3 dalyje nustatytos salygos, ELPA priezitros institucija turés veiksmingai jvertinti galima
neigiamg poveikj konkurencijai, ir tik tada ji galés atlikti galutinj vertinima, ar tenkinamos 53
straipsnio 3 dalies salygos ().

(") OL L 123, 2004 4 27, p. 11, i EEE susitarima jtrauktas EEE jungtinio komiteto sprendimu Nr. 142/2005, OL L 198,

2005 7 28, p. 42 ir OL EEE priedas Nr. 38, 2005 7 28, p. 24.
() Zr. 25 dalj.
() OL L 304, 2000 12 5, p. 3, j EEE susitarimg jtrauktas EEE jungtinio komiteto sprendimu Nr. 113/2000, OL L 52,
2001 2 22, p. 38 ir OL EEE priedas Nr. 9, 2001 2 22, p. 5.
() OL L 304, 2000 12 5, p. 7, i EEE susitarimg jtrauktas EEE jungtinio komiteto sprendimu Nr. 113/2000, OL L 52,
2001 2 22, p. 38 ir OL EEE priedas Nr. 9, 2001 2 22, p. 5.
(%) Sis pagrindiniy apribojimy sarasas taikomas vertikaliesiems susitarimams dél prekybos Europos ekonomingje erdvéje.
Jei vertikalieji susitarimai yra susije su eksportu uz Europos ekonominés erdvés riby ar importu ir (arba) pakartotiniu
importu i§ Europos ekonominei erdvei nepriklausanciy 3aliy, zr. 1998 m. balandZio 28 d. Teisingumo Teismo
sprendimg Javico pries Yves Saint Laurent, C-306/96, Rink. 1-1983. ETT $io sprendimo 20 dalyje nustaté, kad ,susita-
rimas, kuriuo perpardavéjas isipareigoja gamintojui parduoti sutarties prekes uz Bendrijos rinkos riby, negali bati
laikomas susitarimu, kuriuo sickiama pastebimai apriboti konkurencija bendrojoje rinkoje arba kuriuo gali bati
paveikta valstybiy nariy prekyba.“
Visy pirma zr. 106-109 dalis, kuriose bendrai aprasomas galimas veiksmingumas, susijes su vertikaliaisiais apriboji-
mais, ir VI.2.10 skyriy dél perpardavimo kainy apribojimy. Zr. su tuo susijusias bendrasias rekomendacijas, isdéstytas
ELPA priezitros institucijos pranesime ,EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo gairés, priimtame Sprendimu
Nr. 123/04/COL (OL C 208, 2007 9 6, p. 1 ir OL EEE priedas Nr. 42, 2007 9 6, p. 1).
Nors teisiSkai tai yra du atskiri etapai, praktiskai — tai gali bati pasikartojantis procesas, kurio metu 3alys ir ELPA
priezitiros institucija keleta karty pakeicia ir patobulina savo atitinkamus argumentus.

—_
<

—
-
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Pagrindinis apribojimas, nurodytas bendrosios iSimties 4 straipsnio a punkte, susijes su perpardavimo
kainos palaikymu, — tai yra susitarimai arba suderinti veiksmai, kuriais tiesiogiai arba netiesiogiai
sickiama nustatyti fiksuotas ar minimalias perpardavimo kainas arba fiksuotg ar minimaly kainy lygi,
kurio turi laikytis pirkéjas. Jeigu pagal sutarties nuostatas arba suderintais veiksmais perpardavimo
kaina nustatoma tiesiogiai, apribojimas yra visiSkai akivaizdus. Taliau perpardavimo kainos palai-
kymas gali bati pasiektas ir netiesioginémis priemonémis. Tokiy priemoniy pavyzdys yra susitarimas,
nustatantis platinimo marzg, maksimaliag nuolaidg, kuria nuo nurodyto kainos lygio gali suteikti
platintojas, taip pat nustatantis, kad tiekéjas taikys nuolaidas arba kompensuos reklamos islaidas,
jeigu laikomasi nurodyto kainos lygio, susiejantis nurodytas perpardavimo kainas su konkurento
perpardavimo kainomis, grasinimai, bauginimai, ispéjimai, baudos, tiekimo uzdelsimas ar nutraukimas
arba sutarties nutraukimas dél nurodyto kainy lygio laikymosi. Tiesioginés arba netiesioginés prie-
monés, kuriomis siekiama nustatyti kainas, gali bati dar veiksmingesnés, kai jos derinamos su prie-
monémis, skirtomis platintojams, kurie nesilaiko nurodyty kainy, nustatyti, kaip antai kainy stebé-
senos sistema arba mazmenininky jsipareigojimas pranesti kitiems platinimo tinklo nariams, kas
nukrypo nuo standartinio kainy lygio. Panasiai ir tiesioginis arba netiesioginis kainy nustatytas gali
biti dar veiksmingesnis, kai jis derinamas su priemonémis, kuriomis galima sumazinti pirkéjo suin-
teresuotumg mazinti perpardavimo kaing, pavyzdziui, tiekéjas iSspausdina rekomenduojamg perpar-
davimo kaing ant produkto arba tiekéjas jpareigoja pirkéja taikyti palankiausiai vertinamo kliento
salyga. Tokios pacios netiesioginés priemonés ir tokios pacios ,paramos® priemonés gali biti
taikomos siekiant maksimaliomis arba rekomenduojamomis kainomis palaikyti perpardavimo kainas.
Taciau nelaikoma, kad konkrecios paramos priemonés arba tiekéjo rekomenduojamy ar maksimaliy
kainy sarado pateikimas pirkéjui yra perpardavimo kainos palaikymo priemone.

Atstovavimo susitarimy atveju atstovaujamasis paprastai nustato pardavimo kaing, kadangi atstovas
netampa prekiy savininku. Taciau kai taikant 53 straipsnio 1 dalj (zr. 12-21 dalis) toks susitarimas
negali bati laikomas atstovavimo susitarimu, jsipareigojimas, kuriuo atstovui apribojama arba drau-
dziama galimybé pasidalyti fiksuotais arba kintanciais komisiniais su klientu, remiantis bendrosios
iSimties 4 straipsnio a punktu bus pagrindinis apribojimas. Siekiant i$vengti tokio pagrindinio apri-
bojimo jtraukimo | susitarimg, atstovui turi biti leidZziama savo nuoziiirg sumazinti galiojancia kliento
mokamg kaing nesumazinant atstovaujamojo pajamy (*).

Pagrindiniai apribojimai, i§déstyti bendrosios iSimties 4 straipsnio b punkte, susije su susitarimais arba
suderintais veiksmais, kuriais tiesiogiai arba netiesiogiai sickiama riboti pirkéjo, kuris yra susitarimo
Salis, arba jo klienty atlickamg pasyvy pardavima, jei tie apribojimai susije su teritorija, kurioje
pirkéjas arba jo klientai gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas, arba su klientais, kuriems pirkéjas
gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas. Sis pagrindinis apribojimas — tai rinkos pasidalijimas pagal
teritorijas arba klienty grupe. Tai gali biti tiesioginiy jsipareigojimy rezultatas, pavyzdziui, isiparei-
gojimas neparduoti tam tikriems klientams arba klientams tam tikroje teritorijoje, arba jsipareigojimas
perduoti tokiy klienty uzsakymus kitiems platintojams. Tai taip pat gali lemti netiesioginés priemo-
nés, kuriomis siekiama paskatinti platintoja neparduoti tokiems klientams, pavyzdziui, premijy arba
nuolaidy panaikinimas ar jy sumaZzinimas, atsisakymas tiekti, tickiamo kiekio sumaZzinimas arba jo
apribojimas iki poreikio priskirtoje teritorijjoje ar priskirtose klienty grupése, grasinimas nutraukti
sutartj, reikalaujant didesnés kainos uz eksportuojamus produktus ir taip ribojant prekiy, kurios
gali bati eksportuotos, pardavimo apimtj, arba jpareigojimas perduoti pelna. Tai gali kilti ir dél to,
kad tiekéjas neteikia garantiniy paslaugy visoje EEE, kadangi visi platintojai paprastai yra isipareigoje
teikti garantines paslaugas ir uz Sias paslaugas tiekéjas jiems atlygina, net ir tada, kai garantinés
paslaugos teikiamos produktams, kuriuos jy teritorijoje parduoda kiti platintojai (2. Tokia praktika
netgi labiau turéty bati laikoma ribojancia pirkéjo pardavima, kai naudojama kartu su tiekéjo jgyven-
dinama stebésenos sistema, kuria siekiama tikrinti tiekiamy prekiy tikraja paskyrimo vieta, pvz.,
naudojant skirtingas etiketes arba serijos numerius. Ta¢iau pagrindiniu apribojimu taip pat nelaikomas
perpardavéjo jsipareigojimas, susijes su tiekéjo Zenklo demonstravimu. Kadangi 4 straipsnio b dalis
susijusi tik su pirkéjo arba jo klienty pardavimo apribojimais, tai reiskia, kad tiekéjo pardavimo
apribojimai taip pat néra pagrindinis apribojimas, atsizvelgiant | tai, kas i§déstyta 59 dalyje deél
atsarginiy daliy pardavimo remiantis bendrosios i§imties 4 straipsnio e dalimi. 4 straipsnio b dalis

(Y) Zr., pvz., Komisijos sprendima 91/562[EEB byloje Nr. IV/32.737, Eirpage, ypal 6 konstatuojamaja dalj, OL L 306,

1991 11 7, p. 22.

(?) Jei tiekéjas nusprendzia neatlyginti platintojams uz paslaugas, suteiktas pagal visoje EEE galiojancig garantija, su Siais

platintojais gali bati sudaromas susitarimas, pagal kurj platintojas, kuris parduoda prekes ar paslaugas ne savo
teritorijoje, turés sumokéti platintojui, kuriam ta teritorija paskirta, mokestj, pagrista teikiamy paslaugy sgnaudomis,
iskaitant pagrista pelno marZa. Tokio pobadZio sistema negali bati laikoma platintojy pardavimo uZ savo teritorijos
riby ribojimu (zr. 2004 m. sausio 13 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo JCB Service pries Komisijg, T-67/01,
Rink. p. 1I-49, 136-145 punktus).
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taikoma nepazeidziant pirkéjo jsisteigimo vietos apribojimo. Todél bendraja i$imtimi nustatyta i§imtis
tebetaikoma, jei susitariama dél pirkéjo platinimo punkto (-y) ir sandélio (-iy) konkretaus adreso,
vietos ar teritorijos.

Esama keturiy bendrosios iSimties 4 straipsnio b dalyje nurodyto pagrindinio ribojimo taikymo
i$im¢iy. Pagal 4 straipsnio b dalies i punktu nustatyta pirmaja iSimtj tiekéjui leidziama riboti aktyvy
pirkéjo, kuris yra susitarimo 3alis, pardavimg teritorijoje arba klienty grupei, kuri buvo isskirtinai
paskirta kitam pirkéjui arba rezervuota paties tiekéjo. Teritorija arba klienty grupé iSskirtinai priski-
riama, kaip tiekéjas sutaria savo produkta parduoti tik vienam platintojui platinti tam tikroje terito-
rijoje arba tam tikrai klienty grupei, o i$skirtinis platintojas apsaugomas nuo tiekéjo arba visy kity
Europos ekonominéje erdvéje veikianciy tiekéjo pirkéjy aktyvaus pardavimo jo teritorijoje arba jo
klienty grupei, nepriklausomai nuo tiekéjo pardavimy. Tiekéjui leidZiama derinti i$skirtinés teritorijos
ir i§skirtinés klienty grupés paskyrima, pvz., tam tikrai klienty grupei tam tikroje teritorijoje paskiriant
isskirtinj tiekéjg. Tokia i$skirtinai paskirty teritorijy arba klienty grupiy apsauga turi bati leidZiama
vykdyti pasyvy pardavimg tokiose teritorijose arba tokioms klienty grupéms. ELPA priezitiros institu-
cija, taikydama bendrosios i§imties 4 straipsnio b punkta, taip aiSkina aktyvius ir pasyvius pardavi-
mus:

— Aktyviis pardavimai — tai aktyvus kreipimasis | atskirus klientus, pavyzdziui, tiesiogiai jiems
siunciant laiskus, jskaitant neuzsakytus e. laiskus, arba juos lankant; arba aktyvus kreipimasis |
klienty grupe ar klientus tam tikroje teritorijoje, reklamuojantis Ziniasklaidos priemonése, inter-
nete arba kitomis priemonémis, nukreiptomis batent j ta klienty grupe arba tuos klientus toje
teritorijoje. Reklama ar kitos priemoneés, kurios pirkéjui patrauklios tik tuo atveju, jei ta reklama
ar kitos priemonés (taip pat) prieinamos konkrecioms klienty grupéms ar klientams konkrecioje
teritorijoje, laikomos aktyviu pardavimu tai klienty grupei ar klientams toje teritorijoje.

— Pasyviis pardavimai — tai reagavimas j atskiry klienty savo valia pareikstus prasymus, iskaitant
prekiy ar paslaugy pristatyma tokiems klientams. Pasyviu pardavimu laikoma bendra reklama
arba rémimas, prieinama klientams kity platintojy (iSskirtiniy) teritorijose arba klienty grupéms,
taciau kurie yra ir racionalus budas pasiekti klientus uz ty teritorijy arba klienty grupiy riby,
pavyzdziui, pasiekti klientus savo paties teritorijoje. Laikoma, kad bendra reklama arba rémimas
yra racionalus btidas tokiems klientams pasiekti, jei daryti tokias investicijas pirkéjui bty
patrauklu, taip pat jei tai nepasiekty klienty kity platintojy (iSskirtiniy) teritorijoje arba klienty
grupeése.

Internetas — galinga priemoné, kuria galima pasiekti daugiau ir jvairesniy klienty nei naudojantis
jprastesniais pardavimo biidais, todél tam tikri interneto naudojimo apribojimai laikomi perpardavimo
ir (arba) pardavimo apribojimais. I$ principo, visiems platintojams turi biti leidZiama naudotis inter-
netu, kaip produkty pardavimo priemone. Apskritai, jei platintojas naudojasi interneto svetaine
produktams parduoti, toks pardavimas laikomas pasyviu pardavimu, nes tai yra racionalus btdas,
kuriuo klientams suteikiama galimybé pasiekti platintoja. Naudojantis interneto svetaine poveikis gali
bati daromas uz platintojo teritorijos arba klienty grupés riby; taciau toks poveikis atsiranda dél
technologijy, kuriomis sudaromos galimybés lengvai pasiekti informacija i§ bet kur. Jei klientas
apsilanko platintojo interneto svetainéje, bendrauja su platintoju ir dél to jvyksta pardavimas, jskaitant
pristatymg, tai vadinama pasyviu pardavimu. Tos pacios nuomonés laikomasi, jei klientas isreiskia
nory, kad platintojas siysty (automatinius) pranesimus, ir dél to ivyksta pardavimas. Interneto svetai-
néje siiloma galimybeé pasirinkti skirtingas kalbas savaime nekeicia pasyvaus tokio pardavimo pobi-
dzio. Todél ELPA priezitros institucija, atsizvelgdama i tai, kiek tokiais apribojimais gali bati apri-
botos platintojo galimybés pasiekti daugiau ir jvairesniy klienty, pagrindiniais pasyvaus pardavimo
apribojimais laiko, pavyzdziui, Siuos apribojimus:

a) susitarimg, kad (iSskirtinis) platintojas neleisty kitoje (i$skirtingje) teritorijoje esantiems klientams
matyti jo svetainés, arba susitarima, kad platintojas automatiskai nukreipty klientus j gamintojo
arba kity (i$skirtiniy) platintojy svetaines. Tuo nedraudziamas sutikimas, kad platintojo svetainéje
bity pateikiamos kelios papildomos nuorodos i kity platintojy ir (arba) tiekéjo svetaines;

b) susitarimg, kad (i$skirtinis) platintojas nutraukty klienty sandorius internete, jei i§ jy kreditinés
kortelés duomeny matyti, kad adresas yra ne platintojo (iSskirtinio) teritorijoje;
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¢) susitarimg, kad platintojas riboty bendrg pardavimo internetu dalj. Tuo nedraudziama tiekéjui
reikalauti, neribojant platintojo pardavimo internetu, kad pirkéjas parduoty ne internetu (savo
fizingje parduotuvéje) bent jau tam tikrg absoliuty prekiy kieki, sickiant uZtikrinti sékmingg jo
fizinés parduotuvés (fizinés pardavimo vietos) veikla, taip pat tiekéjui neuzkertamas kelias jsitikinti,
kad platintojo veikla internetu atitinka tiekéjo nustatyta platinimo modelj (zr. 54 ir 56 dalis). Sis
absoliutus ne internetu parduoty prekiy kiekis gali biiti toks pats visiems pirkéjams arba kiek-
vienam pirkéjui nustatytas atskirai, remiantis objektyviais kriterijais, kaip antai pirkéjo dydis tinklo
ar geografinés vietovés atzvilgiu;

&

susitarimg, kad uz produktus, kuriuos platintojas ketina perparduoti internetu platintojas mokéty
didesng¢ kaing, nei uz produktus, kuriuos jis ketina perparduoti ne internetu. Tuo nedraudziama
tiekéjui susitarti su pirkéju dél fiksuoto mokescio (t. y. nekintamo mokescio, kurio suma ne
internetu parduoty prekiy apyvartai padidéjus nesikeicia, nes tai prilygty netiesioginei dvigubai
kainodarai) internetu ir ne internetu vykdomam pardavimui skatinti.

Interneto naudojimo apribojimas, kurj taiko susitarimg pasirase platintojai, suderinamas su bendrgja
i$imtimi, jei reklamos internetu ar naudojimosi internetu rezultatas — aktyvus pardavimas, pavyzdziui,
isskirtinése kity platintojy teritorijose ar klienty grupéms. ELPA priezifiros institucija mano, kad
specialiai tam tikriems klientams skirta reklama yra aktyvaus pardavimo tiems klientams biidas.
Pavyzdziui, teritorinés reklamjuostés treciyjy Saliy svetainése — aktyvaus pardavimo priemoné toje
teritorijoje, kurioje tos reklamjuostés rodomos. Apskritai, konkrecios tam tikrai teritorijai ar tam tikrai
klienty grupei skirtos priemonés laikomos aktyviu pardavimu toje teritorijoje ar tai klienty grupei.
Pavyzdziui, paieskos sistemos ar interneto reklamos paslaugy teikéjui mokéti uz klientams konkre-
Cioje teritorijoje skirtg reklama reiskia vykdyti aktyvy pardavima toje teritorijoje.

Taciau pagal bendragja i8imtj tiekéjas gali reikalauti laikytis jo prekiy perpardavimo interneto svetainéje
kokybés standarty, taip pat gali kelti kokybés standarty reikalavimus parduotuvei, parduodant prekes
pagal katalogus arba apskritai reklamuojant ir remiant jo prekiy pardavimg. Tai gali biti svarbu visy
pirma pasirinktinio platinimo atveju. PavyzdZiui, pagal bendraja i$imtj tiekéjas gali reikalauti, kad
platintojai, norintys tapti jo platinimo sistemos nariais, turéty vieng ar kelias fizines parduotuves ar
demonstravimo sales. Tokia salyga pagal bendraja i$imtj galima véliau pakeisti, nebent tais pakeitimais
bty siekiama tiesiogiai ar netiesiogiai apriboti platintojy vykdomg pardavimg internetu. Tiekéjas taip
pat gali reikalauti, kad jo platintojai sutarties produktams platinti naudotysi treciyjy Saliy platfor-
momis tik laikydamiesi tiekéjo ir platintojy sutarty naudojimosi internetu standarty ir salygy. Pavyz-
dziui, jei platintojo svetainé jkeliama i treciosios Salies platforma, tiekéjas gali reikalauti, kad klientai
platintojo svetainéje nesilankyty per svetaing su treciosios 3alies platformos pavadinimu ar logotipu.

Numatytos trys papildomos bendrosios iSimties 4 straipsnio b punkte nustatyto pagrindinio apribo-
jimo iSimtys. Visomis trimis i$imtimis leidziama riboti aktyvy ir pasyvy pardavima. Pagal pirmaja
isimtj leidziama riboti didmenininko pardavima galutiniams vartotojams, tai leidzia tiekéjui atskirti
didmeninio lygio ir mazmeninio lygio prekybg. Taciau pagal $ig i§imtj nedraudZiama galimybé leisti
didmenininkui parduoti prekes tam tikriems galutiniams vartotojams, pavyzdziui, didesniems galuti-
niams vartotojams, bet neleisti parduoti prekiy (visiems) kitiems galutiniams vartotojams. Pagal
antraja i§imtj tiekéjui leidziama riboti pasirinktinio platinimo sistemoje paskirto platintojo pardavima
bet kuriuo prekybos lygmeniu nejgaliotiems platintojams, esantiems bet kurioje teritorijoje, kurioje
$iuo metu veikia sistema arba kurioje tiekéjas dar neparduoda sutarties prekiy (4 straipsnio b punkto
iii dalyje nurodyta, kad tai teritorija, kurioje tiekéjas taiko tokia sistema). Pagal treciaja i§imtj tiekéjui
leidziama riboti sudedamyjy daliy, kurios tiekiamos surinkimui, pirkéjo galimybes jas perparduoti
tieckéjo konkurentams. Terminas ,sudedamoji dalis* apima bet kuria tarping preke, o terminu ,surin-
kimas* apibréziamas bet kokiy istekliy naudojimas prekéms gaminti.

Bendrosios iSimties 4 straipsnio ¢ dalyje nustatytas pagrindinis apribojimas netaikomas apribojimui,
kuris nustatytas pasirinktinio platinimo tinklo nariy atlickamam aktyviam ir pasyviam pardavimui
galutiniams vartotojams (nesvarbu, ar tai profesionalis galutiniai vartotojai, ar tiesiog galutiniai
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vartotojai), nepazeidziant galimybés uzdrausti tinklo nariui veikti nejgaliotoje steigimo vietoje. Taigi,
pasirinktinio platinimo sistemoje, kaip apibrézta bendrosios iSimties 1 straipsnio 1 dalies e punkte,
negali bati ribojamas prekiautojo vartotojy, kuriems jis gali parduoti, arba pirkimo atstovy, dirbanciy
ty vartotojy vardu, pasirinkimas, i$skyrus tuos atvejus, kai siekiama apsaugoti kitur taikomga i$skirting
platinimo sistema (Zr. 51 dalj). Pasirinktinio platinimo sistemoje prekiautojai turi turéti galimybe savo
nuozitira aktyviai ir pasyviai parduoti visiems galutiniams vartotojams, taip pat internetu. Todél ELPA
priezifiros institucija pagrindiniais apribojimais laiko visus isipareigojimus, kuriais paskirtiesiems
prekiautojams, norintiems pasiekti daugiau ir jvairesniy klienty, trukdoma naudotis internetu nusta-
tant pardavimo internetu kriterijus, kurie i§ esmés néra lygiaverciai kriterijams, nustatytiems
pardavimui fizinéje parduotuvéje. Tai nereiskia, kad pardavimui internetu nustatyti kriterijai turi
biti tokie patys kaip nustatytieji pardavimui ne internetu, taciau jais turi biti siekiama ty paciy tiksly
ir palyginamy rezultaty, o kriterijy skirtumai turi bati pagristi skirtingy 3iy dviejy platinimo bady
pobiidziu. Pavyzdziui, sickdamas uzkirsti kelig pardavimui nejgaliotiesiems prekiautojams, tiekéjas gali
neleisti pasirinktiems prekiautojams parduoti didesnj sutarties prekiy kiekj uz nustatytjj individua-
liems galutiniams vartotojams. Toks reikalavimas gali biti grieZtesnis parduodant prekes internetu, jei
nejgaliotajam prekiautojui jy lengviau gauti internetu. Ir atvirksciai, toks reikalavimas gali bati griez-
tesnis parduodant prekes ne internetu, jei jy lengviau gauti fizingje parduotuvéje. Kad baty uztikrintas
sutarties prekiy pristatymas laiku, tiekéjas gali reikalauti, kad jei prekés parduodamos ne internetu, jos
bity pristatytos nedelsiant. Kadangi tokio reikalavimo negalima nustatyti parduodant prekes inter-
netu, tiekéjas gali nurodyti tam tikrus jvykdomus tokiam pardavimui taikomus terminus. Kad biity
padengiamos prekes grazinanciy klienty iSlaidos ir taikomos saugios mokéjimo sistemos, gali prireikti
nustatyti konkrecius internetinés vélesnio aptarnavimo tarnybos reikalavimus.

Toje teritorijoje, kurioje tiekéjas taiko pasirinktinj platinimg, negalima taikyti i$skirtinio platinimo, nes
dél to biity nustatytas pagrindinis prekiautojy vykdomo aktyvaus arba pasyvaus pardavimo apribo-
jimas pagal bendrosios i§imties 4 straipsnio ¢ dalj, tatiau galima apriboti galimybe prekiautojui
pasirinkti savo verslo patalpy vieta. Pasirinktiems platintojams gali bati neleidZiama uzsiimti veikla
kitose patalpose arba atidaryti naujo punkto kitoje vietoje. Tokiomis aplinkybémis platintojo naudo-
jimasis savo svetaine negali bati prilyginamas naujo punkto atidarymui kitoje vietoje. Jeigu prekiau-
tojo punktas yra mobilus, gali bati nustatyta teritorija, uz kurios riby mobilus punktas negali veikti.
Be to, tickéjas gali isipareigoti tiekti tik vienam prekiautojui arba ribotam prekiautojy skaiciui konk-
reioje teritorijos, kurioje taikoma pasirinktinio platinimo sistema, dalyje.

Bendrosios iSimties 4 straipsnio d punkte nustatytas pagrindinis apribojimas susijes su kryZminio
tickimo ribojimu tarp paskirty platintojy, priklausanciy pasirinktinio platinimo sistemai. Taigi, susi-
tarimu arba suderintais veiksmais negali bati siekiama tiesiogiai ar netiesiogiai kliudyti sutarties
produkty aktyviam ar pasyviam pardavimui tarp pasirinkty platintojy arba riboti juos. Pasirinkti
platintojai privalo tureti galimybe savo nuoZitira pirkti sutarties produktus i§ kity tinklui priklausanciy
paskirty platintojy, veikian¢iy tame paciame arba skirtinguose prekybos lygmenyse. Todél pasirink-
tinis platinimas negali bati derinamas su vertikaliaisiais apribojimais, kuriuos taikant platintojai
ver¢iami pirkti sutarties prekes i8skirtinai tik i§ nustatyto Saltinio. Tai taip pat reiskia, kad pasirinktinio
platinimo tinkle negali bati ribojamas paskirty didmenininky produkto pardavimas paskirtiems
mazmenininkams.

Bendrosios i$imties 4 straipsnio e punkte nustatytas pagrindinis apribojimas susijes su susitarimais,
kuriais kliudoma galutiniams vartotojams, nepriklausomiems remontuotojams ir paslaugy teikéjams
jsigyti atsarginiy daliy tiesiogiai i§ ty atsarginiy daliy gamintojy ar tai ribojama. Atsarginiy daliy
gamintojo ir pirkéjo, kuris tas dalis panaudoja savo produktuose (originaliy jrenginiy gamintojas)
susitarimu negali tiesiogiai arba netiesiogiai bati kliudoma ty atsarginiy daliy gamintojui parduoti jas
galutiniam vartotojui, nepriklausomam remontuotojui arba paslaugy teikéjui arba tai riboti. Netiesio-
giniy apribojimy visy pirma gali atsirasti, kai ribojamas atsarginiy daliy tiekéjo techninés informacijos
ir specialios jrangos, kuri batina, kad vartotojai, nepriklausomi remontuotojai arba paslaugy teikéjai
galéty naudoti atsargines dalis. Susitarimu gali bati ribojamas atsarginiy daliy tiekimas remontuoto-
jams arba paslaugy teikéjams, kuriems originaliy jrenginiy gamintojas pavedé vykdyti savo prekiy
remontg arba jy techning priezitirg. Kitaip sakant, originaliy jrenginiy gamintojas gali reikalauti, kad
jo remonto ir paslaugy tinklas atsargines dalis pirkty i§ jo.
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4. Atskiri pagrindiniy pardavimo apribojimy atvejai, kuriems gali biiti netaikoma 53 straipsnio
1 dalis arba kurie gali atitikti 53 straipsnio 3 dalies salygas

Pagrindiniai apribojimai i$skirtiniais atvejais gali bati praktiskai btini tam tikros riiSies ar pobudzio
susitarimams ('), todél 53 straipsnio 1 dalis jiems netaikoma. Pavyzdziui, pagrindinis apribojimas gali
bati praktiskai bitinas siekiant uztikrinti, kad bty laikomasi vieSojo draudimo parduoti pavojingas
medziagas tam tikriems klientams saugos ar sveikatos sumetimais. Be to, jmonés gali atskiru atveju
pasitelkti argumentus dél veiksmingumo pagal 53 straipsnio 3 dalj. Siame skyriuje pateikiami keli
perpardavimo ir (arba) pardavimo apribojimy pavyzdziai, o perpardavimo kainy palaikymo klausimai
nagrinéjami V1.2.10 skyriuje.

Platintojui, kuris pirmas pradés prekiauti naujo prekés Zenklo prekémis arba esamo prekés zenklo
prekémis naujoje rinkoje ir taip uZsitikrins tikrg patekimg i atitinkama rinka, kurioje anksciau
apskritai nebuvo tokios riSies produkto paklausos arba tokio gamintojo gaminamo tokios raisies
produkto paklausos, gali tekti daug investuoti. Tokios iSlaidos daznai gali negrizti ir tokiomis aplin-
kybémis platintojas negali sudaryti platinimo susitarimo nebiidamas tam tikra laikg apsaugotas nuo
(aktyvaus ir) pasyvaus kity platintojy pardavimo jo teritorijoje arba jo klienty grupei. Pavyzdziui, toks
atvejis gali susiklostyti, kai gamintojas, jsisteiges tam tikroje nacionalinéje rinkoje, patenka i kitg
nacionaling rinka ir pristato savo produktus rinkai per i$skirtinj platintoja, o tam platintojui reikia
investuoti, kad jis galéty pradéti pardavinéti to prekés Zenklo prekes ir itvirtinti t3 prekés Zenkla
naujojoje rinkoje. Jeigu platintojui reikia daug investuoti, kad sukurty ir (arba) plétoty naujg rinka,
kity platintojy pasyvaus pardavimo tokioje teritorijoje ar tokiai klienty grupei apribojimams, kuriy
reikia, kad platintojas galéty atgauti tas investicijas, 53 straipsnio 1 dalis paprastai netaikoma pirmuo-
sius dvejus metus, per kuriuos §is platintojas parduoda sutarties prekes ar paslaugas toje teritorijoje ar
tai klienty grupei, nors apskritai manoma, kad tokie pagrindiniai apribojimai patenka i 53 straipsnio
1 dalies taikymo sritj.

Jei naujas produktas realiai i$bandomas tam tikroje teritorijoje ar tam tikroje klienty grupéje arba jei
naujas produktas pristatomas rinkai laipsniskai, produkto bandymo ar pristatymo rinkai laikotarpiu
gali bati ribojamos platintojy, paskirty parduoti naujaji produkta bandomojoje rinkoje ar dalyvauti
pirmajame ir (arba) pirmuosiuose laipsnisko pristatymo rinkai etapuose, galimybés vykdyti aktyvy
pardavima uZz tos bandomosios rinkos ar rinkos ir (arba) rinky, kuriai (-ioms) tas produktas
pirmiausia pristatomas, netaikant 53 straipsnio 1 dalies.

Pasirinktinio platinimo sistemos atveju paprastai kryZminis tiekimas tarp paskirtyjy platintojy turi
bati neribojamas (zr. 58 dali). Taciau jei skirtingose teritorijose esantys paskirtieji didmenininkai
privalo investuoti j reklamos veikla savo teritorijose, kad paskatinty paskirtyjy mazmenininky
vykdomg pardavimg, ir susitarime nurodyti reikiamos reklamos veiklos faktiskai nejmanoma, didme-
nininky aktyvaus pardavimo paskirtiesiems mazmeniniams kity didmenininky teritorijose apribojimai,
nustatyti siekiant i§vengti pasinaudojimo, atskirais atvejais gali atitikti 53 straipsnio 3 dalies salygas.

Apskritai susitarimas, kad uz produktus, kuriuos ketinama perparduoti internetu, platintojas mokéty
didesng kaing nei uz produktus, kuriuos ketinama perparduoti ne internetu (dviguba kainodara), yra
pagrindinis apribojimas (Zzr. 52 dalj). Ta¢iau tam tikromis specialiomis aplinkybémis toks susitarimas
gali tenkinti 53 straipsnio 3 dalies salygas. Tokios aplinkybés gali susiklostyti, kai gamintojas susitaria
dél tokios dvigubos kainodaros su platintojais, nes parduodant internetu patiriamos gerokai didesnés
islaidos nei parduodant ne internetu. PavyzdZiui, platintojas, parduodamas prekes ne internetu, atlicka
jrengimo darbus namuose, o parduodamas internetu — tokiy darby neatlieka, todél antruoju atveju
gamintojas gali gauti daugiau klienty skundy ir garantiniy pretenzijy. Tokiomis aplinkybémis ELPA
priezitiros institucija taip pat svarstys, kiek apribojimu gali bati ribojamas pardavimas internetu ir
sudaromos klititys platintojui pasiekti daugiau ir jvairesniy klienty.

(1) Zr. ELPA prieziiiros institucijos pranesimo ,EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo gairés*, priimto Sprendimu

. 123/04/COL (OL C 208, 2007 9 6, p. 1 ir OL EEE priedas Nr. 42, 2007 9 6, p. 1), 18 punkta.
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5. Neleistini apribojimai pagal bendrgja isimtj

Bendrosios i$imties 5 straipsnyje nustatyta, kad tam tikriems jsipareigojimams bendroji i$imtis netai-
koma, net jei néra virsijama rinkos dalies riba. Taciau bendroji iSimtis taikoma likusiai vertikaliojo
susitarimo daliai, jei ta dalj galima atskirti nuo jsipareigojimy, kuriems iimtis netaikoma.

Pirmoji tokia galimybé netaikyti bendrosios i§imties yra numatyta jo 5 straipsnio 1 dalies a punkte, ir
yra susijusi su isipareigojimais nekonkuruoti. Isipareigojimai nekonkuruoti — tai susitarimai, pagal
kuriuos pirkéjas turi pirkti daugiau kaip 80 % visy sutarties prekiy ar paslaugy arba jy pakaitaly (kaip
apibrézta bendrosios iSimties 1 straipsnio 1 dalies d punkte) pirkimo praéjusiais kalendoriniais metais
i$ tiekéjo arba i3 kitos tiekéjo nurodytos jmonés, taip kliudant pirkéjui pirkti konkuruojancias prekes
ar paslaugas arba apribojant tokj pirkima iki maziau kaip 20 % visy jo pirkimy. Jeigu pirmaisiais
metais po susitarimo sudarymo néra atitinkamy duomeny apie pirkéjo pirkimus per metus iki
sudarant sutartj, gali bati naudojamas tinkamiausias pirkéjo metinio viso poreikio apskaiciavimas.
Tokiems jsipareigojimams nekonkuruoti bendroji iSimtis netaikoma, jei jy trukmé néra nustatyta ar
yra ilgesné kaip penkeri metai. Isipareigojimams nekonkuruoti, kurie tyliu sutikimu pratesiami po
penkeriy mety, bendroji i§imtis taip pat netaikoma (Zr. 5 straipsnio 1 dalies antrg pastraipg). Apskritai
jsipareigojimams nekonkuruoti i§imtis pagal ta teisés aktg taikoma, jei jy trukmé yra penkeri metai
arba maziau ir néra jokiy klit¢iy, kurios trukdyty pirkéjui veiksmingai nutraukti jsipareigojimo
nekonkuruoti pasibaigus penkeriy mety laikotarpiui. Jeigu, pavyzdziui, susitarime numatytas jsiparei-
gojimas penkerius metus nekonkuruoti ir tiekéjas suteikia pirkéjui paskolg, tos paskolos grazinimas
neturi trukdyti pirkéjui veiksmingai nutraukti jpareigojimo nekonkuruoti pasibaigus penkeriy mety
laikotarpiui. Taip pat, kai tiekéjas apripina pirkéja jranga, kuri néra konkreciai susijusi, pirkéjas turi
turéti galimybe pasibaigus isipareigojimo nekonkuruoti galiojimui jsigyti ia jranga rinkos kaina.

Penkeriy mety laikotarpio apribojimas netaikomas, kai pirkéjas perparduoda prekes ar paslaugas
Jtiekéjui priklausanciose patalpose ir Zeméje ar patalpose ir Zeméje, kuriuos tiekéjas nuomoja i3
treCiyjy Saliy, nesusijusiy su pirkéju“. Tokiais atvejais jsipareigojimas nekonkuruoti gali trukti tiek
pat, kiek ir laikotarpis, kuriuo pirkéjas naudojasi pardavimo vieta (bendrosios iSimties 5 straipsnio 2
dalis). Tokios iSimties prieZastis yra ta, kad paprastai neprotinga tikétis, jog tiekéjas leis be jo sutikimo
parduoti konkuruojancius produktus savo nuosavose patalpose arba Zeméje. Tokie patys principai
taikomi tais atvejais, kai pirkéjas veikia mobiliajame punkte, kuri priklauso tiekéjui arba tiekéjas ja
nuomoja i§ tre¢iyjy Saliy, nesusijusiy su pirkéju. Netikros nuosavybés pastatams, pavyzdziui, platin-
tojui perdavus Zemés ir patalpy nuosavybés teises tiekéjui tik tam tikram laikotarpiui, siekiant iSvengti

penkeriy mety laikotarpio taikymo, $i iSimtis negali bati taikoma.

Antroji galimybé netaikyti bendrosios iSimties numatyta bendrosios i§imties 5 straipsnio 1 dalies b
punkte ir yra susijusi su pirkéjo isipareigojimais nekonkuruoti terminui pasibaigus. Paprastai tokiems
jpareigojimams bendroji i§imtis netaikoma, nebent isipareigojimas batinai reikalingas siekiant apsau-
goti tiekéjo pirkéjui perduoty prakting patirtj ir apsiriboja tik pardavimo vieta, kurioje pirkéjas dirba
sutarties laikotarpiu, ir $is jsipareigojimas galioja ilgiausiai vienerius metus (Zr. bendrosios iSimties 5
straipsnio 3 dalj). Pagal bendrosios iSimties 1 straipsnio 1 dalies g punkte pateiktg apibrézima,
praktiné patirtis turi bati svarbi — tai reiSkia, jog praktiné patirtis apima informacija, kuri yra svarbi
ir naudinga pirkéjui naudojant, parduodant ar perparduodant sutarties prekes ar paslaugas.

Trecioji bendrosios iSimties netaikymo galimybé numatyta bendrosios iSimties 5 straipsnio 1 dalies ¢
punkte ir yra susijusi su konkuruojanéiy prekiy pardavimu pasirinktinio platinimo sistemoje. Bendroji
iSimtis taikoma tuo atveju, kai pasirinktinis platinimas derinamas su jsipareigojimu nekonkuruoti,
jpareigojant platintojus apskritai neperpardavinéti konkuruojanciy prekiy zenkly. Taciau jeigu tiekéjas
tiesiogiai arba netiesiogiai trukdo savo paskirtiems platintojams i§ konkretaus konkuruojancio tiekéjo
kymo tokiam jsipareigojimui tikslas — i§vengti situacijos, kai keletas tiekéjy, naudodamiesi tais paciais
pasirinktinio platinimo punktais, trukdo vienam konkre¢iam konkurentui arba keliems konkretiems
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konkurentams naudotis tais punktais savo produkty pardavimui (naudojimosi teisés atémimas i3
konkuruojancio tiekéjo kolektyvinio boikoto forma) (1).

6. Atskyrimas
(70) Pagal bendraja i§imtj vertikaliesiems susitarimams taikoma i$imtis, jeigu susitarime nenumatyta arba

praktikoje nevykdomi pagrindiniai apribojimai, nustatyti to teisés akto 4 straipsnyje. Jeigu esama

Pagrindiniy apribojimy atveju atskyrimas netaikomas.

(71) Taciau atskyrimo taisyklé taikoma neleistiniems apribojimams, nustatytiems bendrosios iSimties 5
straipsnyje. Todél bendroji iSimtis netaikoma tik tai vertikaliojo susitarimo daliai, kuri netenkina 5

straipsnyje nustatyty salygy.

7. Produkty, platinamy ta padia platinimo sistema, portfelis

(72) Jeigu tiekéjas naudojasi ta pacia platinimo sutartimi keletui prekiy ar paslaugy platini, vienoms jy,

bendroji i§imtis taikoma tokioms prekéms ir paslaugoms, kuriy atZvilgiu tenkinamos taikymo salygos.

(73) Prekiy ar paslaugy, kurios nepatenka j bendrosios iSimties taikymo sritj, atzvilgiu taikomos jprastos
konkurencijos taisyklés, o tai reiskia, kad:

a) bendroji iSimtis netaikoma, bet taip pat nedaroma ir prielaida dél neteisétumo;

b) jei esama 53 straipsnio 1 dalies pazeidimo, kuriam negali biiti taikoma iSimtis, gali bati svarstoma,
ar esama tinkamy priemoniy konkurencijos problemai veikiancioje platinimo sistemoje i$spresti;

¢) jei tokiy tinkamy priemoniy néra, atitinkamas tiekéjas turés sudaryti kita platinimo susitarima.

Tokia situacija susiklostyti ir tada, jeigu vieniems produktams 54 straipsnis taikomas, o kitiems — ne.

IV. BENDROSIOS ISIMTIES ATSAUKIMAS IR BENDROSIOS ISIMTIES NETAIKYMAS
1. AtSaukimo procediira

(74) Bendragja iSimtimi pripaZinta teisétumo prielaida gali bati atSaukta, jei manoma, kad vertikalusis
susitarimas atskirai arba kartu su kitais panasiais konkuruojanciy tiekéjy arba pirkéjy vykdomais
susitarimais patenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj ir netenkina visy 53 straipsnio 3 dalies

salygy.

(') Netiesioginiy priemoniy, turinciy tokj pasalinimo poveiki, pavyzdj galima rasti Komisijos sprendime 92/428/EEB

byloje Nr. 1V[33.542, Parfum Givenchy, OL L 236, 1992 8 19, p. 11.
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53 straipsnio 3 dalies salygos gali biiti netenkinamos pirmiausia tuo atveju, kai patekimas j atitinkama
rinkg ar konkurencija joje yra gerokai apribota dél konkuruojanciy tiekéjy arba pirkéjy vykdomy
panasiy vertikaliyjy susitarimy lygiagreciy tinkly bendro poveikio. Vertikaliyjy susitarimy lygiagretiis
tinklai laikomi panasiais, jei jie nustato apribojimus, kurie rinkoje sukelia panasy poveikj. Pavyzdziui,
tokia padétis gali susiklostyti, kai tam tikroje rinkoje tam tikri tiekéjai vykdo tik kokybinj pasirinktinj
platinima, o kiti tiekéjai vykdo kiekybinj pasirinktinj platinima. Tokia padétis taip pat gali susiklostyti,
kai tam tikroje rinkoje bendrai taikant kokybinius kriterijus sudaromos klititys veiksmingesniems
platintojams. Tokiomis aplinkybémis vertinant susitarimg reikia atsizvelgti | antikonkurencinj poveiki,
priskiriama kickvienam atskiram susitarimy tinklui. Atitinkamais atvejais gali bati atSaukiamas tik
konkretus kokybinis kriterijus arba tik kiekybiniai apribojimai, taikomi tam tikram igaliotyjy platin-
tojy skaiciui.

Atsakomybé uz bendrg antikonkurencinj poveikj gali biti priskirta tik toms jmonéms, dél kuriy jis
daugiausia atsirado. Imoniy, kurios neturéjo didelés jtakos bendram poveikiui, sudaryti susitarimai
nepatenka i 53 straipsnio 1 dalyje numatyto draudimo sritj (), todél jie néra atSaukimo mechanizmo
dalykas. Tokia jtaka bus vertinama vadovaujantis 128-229 dalyse iSdéstytais kriterijais.

Jeigu taikoma atSaukimo procediira, ELPA prieZitiros institucijai tenka pareiga jrodyti, kad susitarimas
patenka i 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj ir kad susitarimas netenkina vienos ar keliy 53
straipsnio 3 dalies salygy. Sprendimas dél atSaukimo gali turéti tik ex nunc poveikj — tai reiskia,
kad jis neturés jtakos atitinkamo susitarimo iSimtinei padéciai iki tos dienos, kai pradés galioti
atSaukimas.

Europos Komisija ir ELPA prieZifiros institucija, remdamosi EEE susitarimo 56 straipsnio nuostatomis
dél byly paskirstymo Sioms dviem institucijoms, turi isskirting teis¢ atSaukti bendrosios iSimties
taikymg vertikaliesiems susitarimams, kuriais apribojama konkurencija atitinkamoje geografinéje
rinkoje, kuri yra didesné nei vienos EEE valstybés teritorija. Jeigu vienos EEE valstybés teritorija
arba jos dalis yra atitinkama geografiné rinka, kompetentinga priezitros institucija ir atitinkama
EEE valstybé turi vienodg kompetencijg atSaukti.

2. Bendrosios iSimties netaikymas

Bendrosios i§imties 6 straipsniu ELPA priezidros institucijai leidZiama rekomendacijos pavidalu
apima daugiau nei 50 % atitinkamos rinkos. Tokia rekomendacija skiriama ELPA valstybei ar ELPA
valstybéms, kurios patenka j nagrinéjama atitinkama rinka.

Kadangi bendrosios iimties taikymo atSaukimas reiskia sprendimo, kuriuo nustatoma, kad atskira
jmoné pazeidé 53 straipsnj, priémima, rekomendacija, priimta pagal 6 straipsnj, sickiama tik panai-
kinti bendrosios iSimties taikyma ir vél pradéti visapusi§kai taikyti 53 straipsnio 1 ir 3 dalis apribo-
jimams ir atitinkamai rinkai. ELPA valstybei ar ELPA valstybéms priémus ELPA priezitiros institucijos
rekomendacija netaikyti bendrosios iSimties tam tikriems vertikaliesiems apribojimams tam tikroje
rinkoje, atskiriems susitarimams 53 straipsnis turi biiti taikomas vadovaujantis ELPA teismo, Teisin-
gumo Teismo ir Bendrojo Teismo nustatytais precedentais atitinkamose bylose ir ELPA prieZitiros
institucijos pranesimais bei ankstesniais sprendimais. Atitinkamais atvejais ELPA priezifiros institucija
priims sprendima konkrecioje byloje, kuriuo galés vadovautis visos susijusioje rinkoje veikiancios
jmoneés.

(") 1991 m. vasario 28 d. Teisingumo Teismo sprendimas Stergios Delimitis pries Henninger Briu AG, C-234/89, Rink. p. I-

935.
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Norint apskaiciuoti 50 % rinkos aprépties koeficienta, turi baiti atsizvelgiama i kiekviena vertikaliyjy
susitarimy, kuriuose numatyta apribojimy, tinkla arba i apribojimy derinj, kuris rinkai daro panasy
poveiki. Bendrosios iSimties 6 straipsnis nejpareigoja ELPA priezitiros institucijos imtis veiksmy, kai
virSijama 50 % rinkos dalis. Paprastai netaikymas tinkamas, kai yra tikimybé¢, kad patekimas j atitin-
kamg rinkg arba konkurencija joje yra pastebimai ribojama. Taip pirmiausia gali bati, kai pasirinktinio
platinimo lygiagretis tinklai, apimantys daugiau kaip 50 % rinkos, yra atsakingi uz rinkos apribojima
taikant pasirinkimo kriterijus, kurie néra reikalingi dél atitinkamy prekiy pobiidzio ar yra diskrimi-
nuojantys tam tikry platinimo bidy, pritaikyty tokiy prekiy pardavimui, atzvilgiu.

Vertindama batinybe taikyti bendrosios iSimties 6 straipsnj, ELPA priezitiros institucija svarstys, ar
individualus atSaukimas biity priimtinesné priemoné. Tai ypa¢ gali priklausyti nuo konkuruojanciy
jmoniy, prisidedanciy prie bendro poveikio rinkoje, skaiciaus, arba nuo paveikty geografiniy rinky
EEE skaiciaus.

Kiekvienoje rekomendacijoje, minétoje bendrosios i§imties 6 straipsnyje, turi bati aiskiai nustatyta tos
rekomendacijos taikymo sritis. Todél ELPA prieZitiros institucija turi, pirma, apibrézti atitinkama (-as)
produkto ir geografing rinka (-as), ir, antra, nustatyti vertikaliojo apribojimo, kuriam nebebus taikoma
bendroji i§imtis, pobadi. Pastarojo aspekto atzvilgiu ELPA priezitiros institucija gali moduliuoti savo
rekomendacijos taikymo sritj atsizvelgdama j konkurencijos klausima, kurj ji ketina nagrinéti. Pavyz-
dziui, nors nustatant 50 % rinkos dalj atsizvelgiama | visus isipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo
susitarimy lygiagrecius tinklus, ELPA priezitros institucija vis tiek gali pritaikyti rekomendacija dél
netaikymo tik jsipareigojimui nekonkuruoti, kurio trukmé virija tam tikrg laikotarpj. Taigi trum-
pesnio laikotarpio ar maziau ribojantys susitarimai gali bati palikti dél mazesnio pasalinimo i§ rinkos
laipsnio, priskirtino tokiems apribojimams. Jeigu tam tikroje rinkoje pasirinktinis platinimas deri-
namas su papildomais apribojimais, t. y. nekonkuravimu arba kiekybiniu pirkéjo apribojimu, netai-
kymo rekomendacija gali biti taikoma tik tokiems papildomiems apribojimams. Atitinkamais atvejais
ELPA prieZitiros institucija taip pat gali pateikti gaires, nustatydama rinkos dalies lygj, kuris, atsizvel-
giant i konkrecia rinka, gali bati laikomas nepakankamu, kad atskira jmoné galéty pastebimai prisidéti
prie bendro poveikio.

Pagal | EEE susitarima jtrauktos bendrosios iSimties (Zr. adaptacija, pateikta EEE susitarimo XIV priedo
2 punkte) 6 straipsnj, ELPA priezitiros institucija turés nustatyti trijy ménesiy pereinamajj laikotarpj,
kuriam pasibaigus bus laikoma, kad rekomendacija netaikyti bendrosios iSimties ELPA valstybé ar
ELPA valstybés, kuriai (-ioms) ta rekomendacija skirta, priemé savaime. Jei ELPA valstybé ar ELPA
valstybés, kuriai (-loms) rekomendacija skirta, ja priima ar i ja laiku neatsako, tai valstybei (-éms)
taikomas EEE susitarime nustatytas teisinis jpareigojimas jgyvendinti rekomendacijg per tris ménesius
nuo jos paskelbimo. Taip susijusioms jmonéms turéty biti sudarytos galimybés pakeisti savo susita-
rimus atsizvelgiant j rekomendacija netaikyti bendrosios iSimties.

Rekomendacija netaikyti bendrosios iSimties neturés jtakos susijusiy susitarimy iSimtinei padéciai
laikotarpiu iki jos jsigaliojimo.

V. RINKOS APIBREZIMAS IR RINKOS DALIES APSKAICIAVIMAS
1. ELPA prieziiiros institucijos pranesimas dél atitinkamos rinkos apibrézimo

ELPA priezitros institucijos pranesime dél atitinkamos rinkos apibrézimo Europos ekonominés erdvés
konkurencijos teisés tikslais (') pateikiamos taisykliy, kriterijy ir jrodymy, kuriuos ELPA prieZitiros
institucija taiko spresdama rinkos apibrézimo klausimus, gairés. Tas pranesimas $iose gairése toliau
nebus aiskinamas, juo bus remiamasi sprendziant rinkos apibrézimo klausimus. Siose gairése nagri-
néjami tik konkretiis klausimai, kurie susije su vertikaliaisiais apribojimais ir kurie néra nagrinéjami
tame praneSime.

(") Sprendimas Nr. 46/98/COL, OL L 200, 1998 7 16, p. 46, ir OL EEE priedas Nr. 28, 1998 7 16, p. 3.
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2. Atitinkama rinka 30 % rinkos dalies ribai pagal bendraja iSimtj apskai¢iuoti

Remiantis bendrosios i§imties 3 straipsniu, tiekéjo ir pirkéjo rinkos dalis yra pagrindiniai rodikliai
rinkoje, kurioje jis parduoda pardavéjui sutarties produktus, ir pirkéjo rinkos dalis rinkoje (-ose),
kurioje (-iose) jis perka sutarties produktus, turi nevirsyti 30 %. Mazy ir vidutiniy jmoniy susitarimy
atveju paprastai nebatina apskaiciuoti rinkos daliy (Zr. 11 dalj).

Siekiant apskaiciuoti jmonés rinkos dalj, batina nustatyti atitinkamg rinkg, kurioje ta jmoné atitin-
kamai parduoda ir perka sutarties produktus. Taigi, turi biiti apibréziamos atitinkamos produkto ir
geografiné rinkos. Atitinkama produkto rinka apima tokias prekes arba paslaugas, kurias pirkéjas dél
jy savybiy, kainy ir numatomos paskirties laiko lygiavertémis. Atitinkama geografiné rinka apima
teritorija, kurioje susijusios jmonés yra susijusios su atitinkamy prekiy ar paslaugy pasitla arba
paklausa, kurioje konkurencijos salygos yra gana vienodos ir kuri gali bati atskirta nuo gretimy
geografiniy teritorijy, nes visy pirma konkurencijos salygos tose teritorijose akivaizdziai skiriasi.

Produkto rinkos apibrézimas pirmiausia priklauso nuo produkto pakei¢iamumo pirkéjo pozitiriu.
Jeigu tiekiamas produktas yra naudojamas kitam produktui gaminti ir paprastai néra atpazistamas
galutiniame produkte, produkto rinka paprastai apibréziama atsizvelgiant i tiesioginiy pirkéjy teikiama
pirmenybe. Pirkéjy klientai paprastai neturi tvirtos nuomonés dél pirmenybés teikimo produktams,
kuriuos pirkéjas naudoja galutiniam produktui gaminti. Paprastai vertikalieji apribojimai, dél kuriy yra
susitare tiekéjas ir toliau gamyboje naudojamo produkto pirkéjas, susije tik su tarpinio produkto
pardavimu ir pirkimu, bet ne su galutinio produkto pardavimu. Galutiniy prekiy platinimo atveju
tai, kokias prekes tiesioginiai pirkéjai laiko pakaitalu, paprastai priklauso nuo galutiniy vartotojy
teikiamos pirmenybés. Platintojas, kaip perpardavéjas, pirkdamas galutines prekes negali ignoruoti
galutiniy vartotojy teikiamos pirmenybés. Be to, platinimo lygiu vertikalieji apribojimai paprastai
susije ne tik su produkty pardavimu tarp tiekéjo ir pirkéjo, bet ir su jy perpardavimu. Kadangi
paprastai konkuruoja skirtingi platinimo biidai, rinkos apskritai néra apibréZiamos pagal taikoma
platinimo bitidg. Tiekéjai paprastai parduoda produkty portfeli, todél visas portfelis gali sudaryti
produkto rinka, kai pirkéjas pakaitalu laiko visg portfeli, o ne atskirus produktus. Kadangi platintojai
yra profesionaliis pirkéjai, geografiné didmeniné rinka paprastai yra platesné uz mazmening rinka,
kurioje produktai perparduodami galutiniam vartotojui. Daznai tokiu atveju bitina apibrézti nacio-
naling arba platesne didmening rinkg. Tatiau mazmeninés rinkos taip pat gali bati didesnés nei
galutiniy vartotojy paieskos teritorijos, jei rinkos salygos yra vienodos, o vietos ar regioninés rinkos
teritorijos i§ dalies sutampa.

Jeigu vertikaliuosius susitarimus sudaro trys Salys, kuriy kiekviena veikia skirtingame prekybos lygme-
nyje, kiekvienos jy rinkos dalis turi nevir$yti 30 %, kad joms biity taikoma bendroji iSimtis. Kaip
nurodyta bendrosios iSimties 3 straipsnio 2 dalyje, jei pagal daugiasalj susitarimg jmoné perka
sutarties prekes ar paslaugas i§ vienos imonés, kuri yra susitarimo 3alis, ir parduoda tas sutarties
prekes ar paslaugas kitai jmonei, kuri yra susitarimo 3alis, bendroji iSimtis taikoma tik tuo atveju, jei
jos, ir kaip pirkéjo, ir kaip tiekéjo, rinkos dalis nevirsija 30 %. Jeigu, pavyzdziui, gamintojo, didme-
nininko (arba mazmenininky asociacijos) ir maZmenininko susitarime numatytas isipareigojimas
nekonkuruoti, gamintojo ir didmenininko (arba mazmenininky asociacijos) atitinkamos vartotojy
rinkos dalis turi nevir§yti 30 %, o didmenininko (arba maZmenininky asociacijos) ir mazmenininko
rinkos dalis turi nevirSyti 30 % atitinkamos pirkimo rinkos, kad baty galima taikyti bendrajg iSimtj.

Jeigu tickéjas gamina ir originalig jranga, ir tos jrangos atsargines arba pakei¢iamas dalis, jis neretai
bus vienintelis arba didziausias atsarginiy ar pakei¢iamy daliy tiekéjas jy aptarnavimo po pardavimo
rinkoje. Taip pat taip gali nutikti, kai tiekéjas sudaro rangos sutartj dél atsarginiy arba pakeitiamy
iskaitant atsargines dalis, rinka, arba atskira originalios jrangos rinka ir aptarnavimo po pardavimo
rinka, atsizvelgiant | aplinkybes, pavyzdziui, | esamy apribojimy poveiki, jrangos eksploatavimo



201211 22

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

C 362/25

92)

(93)

(96)

trukme ir remonto arba pakeitimo sanaudy svarbg (!). I3 esmés, reikia nustatyti, ar daug pirkéjy
rinkdamiesi produkty atsizvelgia i jo eksploatavimo laikotarpio sgnaudas. Jei taip, tai reiskia, kad
originalios jrangos ir atsarginiy daliy rinka yra bendra.

Jeigu vertikaliajame susitarime esama nuostaty ne tik dél sutarties prekiy tiekimo, bet ir dél INT,
pavyzdziui, nuostata dél tiekéjo prekés Zenklo naudojimo siekiant padéti pirkéjui prekiauti sutarties
prekémis, tada tiekéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis parduoda sutarties prekes, svarbi bendrosios
i$imties taikymo pozitiriu. Jeigu fransizés teisiy suteikéjas netiekia prekiy perparduoti, bet teikia keleta
paslaugy ir prekiy drauge laikantis nuostaty dél INT, o tai kartu sudaro verslo bada, dél kurio
sudaroma fransizés sutartis, fransizés teisiy suteikéjui reikia atsizvelgti i savo, kaip verslo biido
suteikéjo, rinkos dalj. Siuo tikslu fransizés teisiy turétojui suteikéjui reikia apskaiciuoti savo rinkos
dalj rinkoje, kurioje taikomas $is verslo bidas, t. y. rinkoje, kurioje fransizés teisiy suteikéjas taiko
verslo bidg prekéms ar paslaugoms galutiniam vartotojui tiekti. Fransizés teisiy suteikéjas savo rinkos
dalj turi pagristi fransizés gavéjo tiekiamy prekiy arba teikiamy paslaugy verte toje rinkoje. Tokioje
rinkoje konkurentai gali bati ne tik kity fransize perduodamy verslo biidy teikéjai, bet ir pakaitiniy
prekiy arba paslaugy, kurioms fransizé netaikoma, tiekéjai. Pavyzdziui, nepazeidziant tokios rinkos
apibrézimo, jei tai biity greitojo maisto paslaugy rinka, tokioje rinkoje veikianciam fransizés teisiy
suteikéjui savo rinkos dalj reikéty apskaiCiuoti remiantis atitinkamais savo fransizés gavéjy duome-
nimis apie pardavimus toje rinkoje.

3. Rinkos daliy apskaiciavimas pagal bendrgja iSimtj

Rinkos daliy apskai¢iavimg i§ esmés reikia pagristi vertés duomenimis. Jeigu vertés duomeny néra, gali
bati atlikti kitokie pagristi skaiCiavimai. Tokie skaiCiavimai gali bati paremti kita patikima rinkos
informacija, pavyzdziui, pardavimy apimties duomenimis (Zr. bendrosios iSimties 7 straipsnio a
punktg).

Atliekant konkurencijos analize, labai svarbus veiksnys gali bati vidaus produkcija, t. y. savo reik-
méms naudojami tarpiniai produktai, nes tai vienas i§ konkurencijos suvarZymy arba biidas pabrézti
jmonés padétj rinkoje. Taciau apibréZiant rinka ir apskaiciuojant tarpiniy prekiy ir paslaugy rinkos
dalj i vidaus produkcija nebus atsizvelgiama.

Tadiau esant galutiniy produkty dvejopam platinimui, t. y. kai galutiniy produkty gamintojas rinkoje
veikia ir kaip platintojas, apibréziant rinka ir apskaiciuojant rinkos dalj reikia jtraukti jo paties prekiy
pardavimus, kuriuos gamintojai atliko per savo vertikaliai integruotus platintojus ir atstovus (Zr.
bendrosios i§imties 7 straipsnio ¢ punktg). Integruoti platintojai yra susijusios jmonés, kaip apibrézta
bendrosios i$imties 1 straipsnio 2 dalyje ().

VI. IGYVENDINIMO POLITIKA ATSKIRAIS ATVEJAIS
1. Analizés struktiira

Jeigu bendroji i$imtis netaikoma, svarbu iSanalizuoti, ar konkre¢iu atveju susitarimui taikoma 53
straipsnio 1 dalis ir, jei taip, ar tenkinamos 53 straipsnio 3 dalyje nustatytos salygos. Jei jomis
nesickiama riboti konkurencijos ir jei tai visy pirma néra pagrindiniai konkurencijos apribojimai,
nedaroma prielaidos, kad vertikalieji susitarimai, kuriems netaikoma bendroji i§imtis, nes vir§ijama
rinkos dalies riba, patenka i 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj arba neatitinka 53 straipsnio 3 dalies

(") Pvz., zr. 1995 m. Komisijos sprendimo byloje Pelikan/Kyocera, COM(96) 126 (nepaskelbtas), 87 punktg, ir Komisijos

sprendima 91/595EEB byloje Nr. IV/M.12, Varta/Bosch, OL L 320, 1991 11 22, p. 26, Komisijos sprendimg byloje Nr.
IV/M.1094, Caterpillar/Perkins Engines, OL C 94, 1998 3 28, p. 23, ir Komisijos sprendimg byloje Nr. IV/M.768,
Lucas/Varity, OL C 266, 1996 9 13, p. 6. Taip pat Zr. PraneSimo dél atitinkamos rinkos apibrézimo Europos
ekonominés erdvés konkurencijos teis¢je 56 punkta (Zr. 86 dalj).

(3) Sickiant nustatyti §j rinkos apibrézima ir apskaiciuoti rinkos dalj, néra svarbu, ar integruoti platintojai papildomai

prekiauja ir konkurenty produktais.
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salygy. Reikia atlikti atskira tikétino susitarimo poveikio vertinima. Imonés skatinamos pacios atlikti
vertinimg. Susitarimai, kuriais, kaip apibrézta 53 straipsnio 1 dalyje, neribojama konkurencija arba
kurie atitinka 53 straipsnio 3 dalyje nustatytas salygas, galioja ir yra vykdytini. Remiantis teisés akto,
nurodyto EEE susitarimo 21 protokolo 3 straipsnio 1 dalies 3 punkte (2002 m. gruodzio 16 d.
Tarybos reglamentas (EB) Nr. 1/2003 (') dél konkurencijos taisykliy, nustatyty EEE susitarimo 53 ir
54 straipsniuose, jgyvendinimo 1 straipsnio 2 dalimi ir PrieZidiros institucijos ir teismo susitarimo 4
protokolo I skyriaus 1 straipsnio 2 dalimi, kad bity galima pasinaudoti atskira iSimtimi pagal 53
straipsnio 3 dalj, prane§imo pateikti nereikia. Jeigu ELPA prieZitiros institucija nagrinéja atskirg atvejj,
ji turi jrodyti, kad nagrinégjamu susitarimu paZeidziamos 53 straipsnio 1 dalies nuostatos. [monés,
kurios siekia pasinaudoti 53 straipsnio 3 dalimi, turi jrodyti, kad jos atitinka toje dalyje nustatytas
salygas. Jeigu yra jrodomas tikétinas antikonkurencinis poveikis, prie§ ELPA priezitros institucijai
priimant sprendimg, ar susitarimas atitinka 53 straipsnio 3 dalies nuostatas, jimones gali pasitelkti
veiksmingumo argumentg ir paaiskinti, kod¢l tikétina, kad tam tikra platinimo sistema biitina siekiant
suteikti vartotojams naudos nepanaikinant konkurencijos.

Vertinimas, ar vertikaliuoju susitarimu ribojama konkurencija, bus atliekamas lyginant fakting padétj
ir ateityje galimg padétj atitinkamoje rinkoje, kurioje galioja vertikalieji apribojimai, su padétimi, kuri
vyrauty, jeigu susitarime nebiity numatyta vertikaliyjy apribojimy. Vertindama atskirus atvejus ELPA
priezifiros institucija prireikus atsizvelgs ir j faktinj, ir  galimg poveikj. Kad vertikalieji susitarimai
savo poveikiu riboty konkurencijg, faktinei arba potencialiai konkurencijai jie turi daryti tokj poveiki,
kad egzistuoty gana didelé tikimybé, jog atitinkamoje rinkoje bus neigiamai veikiamos kainos,
gamybos apimtis, naujoviy diegimas arba prekiy ir paslaugy asortimentas arba kokybé. Tikétinas
neigiamas poveikis konkurencijai turi biiti pastebimas (). Tikétina, kad pastebimas neigiamas poveikis
konkurencijai atsiranda tuo atveju, kai bent viena i§ 3aliy turi arba igyja tam tikrg jtaka rinkai, o
susitarimu tg jtakg rinkai padedama sukurti, islaikyti arba sustiprinti, arba Salims suteikiama galimybiy
ja pasinaudoti. [taka rinkai yra galimybé gana ilga laikotarpj islaikyti didesnes nei konkurenty kainas,
didesn¢ nei konkurenty kiekybing produkty gamybos apimtj, produkty kokybe ir asortimenty arba
zemesnj nei konkurenty naujoviy diegimo lygj. [takos rinkai lygis, kurio paprastai reikia, kad bity
nustatytas 53 straipsnio 1 dalies nuostaty, yra Zemesnis uZ jtakos rinkai lygj, kuris pagal 54 straipsnj
vertinamas kaip dominavimas.

Vertikalieji apribojimai paprastai maziau Zalingi nei horizontalieji. Pagrindiné priezastis, dél kurios
horizontaliesiems apribojimams skiriama daugiau démesio, yra ta, kad tokie apribojimai gali bati
susije su konkurenty, gaminanciy vienodas arba pakeiciamas prekes ar teikian¢iy vienodas ar pakei-
Ciamas paslaugas, susitarimu. Esant tokiems horizontaliems rySiams, vienos jmonés panaudojama
rinkos galia (didesné jos produkty kaina) gali buiti naudinga jos konkurentams. Tai gali paskatinti
konkurentus skatinti vienas kita veikti paZeidziant konkurencijg. Esant vertikaliems rySiams vieno
produktas yra kito iStekliai, kitaip tariant, susitarimo $aliy veikla papildo viena kitg. Todél tiekéjy arba
gamintojy rinkose veikianc¢ios jmonés rinkos galios panaudojimas paprastai mazins kitos jmonés
produkto paklausg. Todél susitarimg sudariusios jmonés dazniausiai stengiasi sukliudyti kitoms pasi-
naudoti rinkos galia.

Taciau tokia savireguliacijos ypatybé neturéty biiti pervertinama. Jeigu jmoné neturi rinkos galios, ji
gali tik stengtis padidinti savo pelng optimizuodama gamybos ir platinimo procesa pasitelkdama
vertikaliuosius apribojimus arba be jy. Kalbant bendriau, dél to, kad vertikaliojo susitarimo $alys
papildo viena kitos veikla siekdamos, kad produktas pasiekty rinkg, vertikalieji apribojimai gali
sudaryti esmines salygas veiksmingumui didéti. Ta¢iau turédama rinkos galia jmoné taip pat gali
stengtis didinti savo pelng savo tiesioginiy konkurenty saskaita — padidindama jy islaidas pirkéjy ir
galiausiai vartotojy saskaita, stengdamasi pasisavinti dalj jy pertekliniy 1ésy. Taip gali atsitikti, kai
tiekéjy arba vartotojy rinkoje veikianti jmoné dalijasi papildomu pelnu arba kai viena i3 tokiy jmoniy
naudojasi vertikaliaisiais viso papildomo pelno pasisavinimo apribojimais.

() OL L 1, 2003 1 4, p. 1, i EEE susitarimg jtrauktas EEE jungtinio komiteto sprendimu Nr. 130/2004, OL L 64,

2005 3 10, p. 57 ir OL EEE priedas Nr. 12, 2005 3 10, p. 42, isigaliojo 2005 5 19.

() Zr. L1 skyriy.
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1.1. Neigiamas vertikaliyjy apribojimy poveikis

Neigiamas poveikis rinkai, kurj gali sukelti vertikalieji apribojimai ir kuriam siekiama uzkirsti kelia
remiantis EEE konkurencijos teise, yra toks:

a) antikonkurencinis rinkos apribojimas kitiems tiekéjams arba pirkéjams, didinant patekimo j rinka
ar plétimosi klifitis;

b) tiekéjo ir jo konkurenty konkurencijos mazinimas ir (arba) geresnés galimybés Siems tiekéjams
sudaryti slapta susitarimg, daznai reigkiantis skirtingy prekés Zenkly prekiy konkurencijos mazi-
nimg (')

¢) pirkéjo ir jo konkurenty konkurencijos mazinimas ir (arba) geresnés galimybés Siems konkuren-
tams sudaryti slapta susitarimg, daznai reikiantis tam tikry prekés zenkly prekiy konkurencijos
mazinimg, jei tai susije su platintojy konkurencija dél to paties tiekéjo prekés Zenklo arba
produkto;

d) rinkos integracijos klia¢iy kairimas, jskaitant visy pirma vartotojy galimybiy pirkti prekes arba
paslaugas bet kurioje jy pasirinktoje ES valstybéje naréje arba ELPA valstybéje apribojima.

Rinkos apribojimas, konkurencijos mazinimas ir slaptas susitarimas gamintojy lygmeniu gali pakenkti
vartotojams, visy pirma dél to, kad didinamos didmeninés produkty kainos, ribojamas produkty
pasirinkimas, bloginama kokybé arba mazinamas produkto naujoviy lygis. Rinkos apribojimas,
konkurencijos mazinimas ir slaptas susitarimas platintojy lygmeniu gali pakenkti vartotojams visy
pirma dél to, kad didinamos mazmeninés produkty kainos, ribojamas kainy ir aptarnavimo derinio ir
platinimo bidy pasirinkimas, mazinamas mazmeniniy paslaugy prieinamumas ir kokybé, taip pat
mazinamas platinimo naujoviy lygis.

Rinkoje, kurioje atskiri platintojai platina tik vieno tiekéjo prekés zenkla (-us), dél to paties prekés
zenklo platintojy konkurencijos sumazéjimo sumazés iy platintojy prekeés zenkly konkurencija, bet
tai gali neturéti neigiamo poveikio platintojy konkurencijai apskritai. Tokiu atveju, jei vyksta arsi to
paties prekeés Zenklo prekiy konkurencija, nepanasu, kad dél to paties prekés Zenklo prekiy konku-
rencijos sumazéjimo atsirasty neigiamas poveikis vartotojams.

I§skirtiniai sandoriai paprastai labiau riboja konkurencija nei neisskirtiniai. I$skirtiniu sandoriu viena
Salis pagal nustatytas sutarties salygas arba jos praktinj poveikj gali visas arba beveik visus reikalingus
produktus pirkti i§ kitos 3alies. Pvz., esant isipareigojimui nekonkuruoti, pirkéjas perka tik vieno
prekés Zenklo prekes. Kita vertus, privalomo kickio nustatymas suteikia pirkéjui galimybe pirkti
tam tikra kiekj konkuruojanciy prekiy. Todél taikant privalomo kiekio nustatymg rinka apribojama
maziau.

Vertikalieji apribojimai, taikomi prekéms ir paslaugoms be prekés zenklo, paprastai maziau Zalingi
negu apribojimai, kurie turi poveikj prekiy ir paslaugy su prekés Zenklu platinimui. Naudojant prekés
zenklus, didinama produkty diferenciacija ir mazinamas produkto pakei¢iamumas, dél to sumazéja
paklausos elastingumas ir padidéja galimybé padidinti kaing. Prekiy arba paslaugy su prekeés Zenklu
atskyrimas nuo prekiy arba paslaugy be prekés Zenklo daznai sutampa su tarpiniy prekiy ir paslaugy
atskyrimu nuo galutiniy prekiy ir paslaugy.

(") Slaptas susitarimas — tai ir aiSkus, ir tylus slaptas susitarimas (samoninga paralelin¢ elgsena).
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Vertikaliyjy apribojimy derinys paprastai sustiprina neigiamg individualy apribojimy poveiki. Taciau
derinant kai kuriuos vertikaliuosius apribojimus konkurencija ribojama maziau nei taikant juos atski-
rai. Pvz., i§skirtinio platinimo sistemoje platintojas gali susivilioti galimybe didinti produkty kainas,
nes sumazéjo to paties prekés Zenklo prekiy konkurencija Tokie kainy didinimai gali bati ribojami
nustatant privalomg kiekj arba maksimalia perpardavimo kaing. Galimas neigiamas vertikaliyjy apri-
bojimy poveikis sustiprinamos, kai keli tiekéjai ir jy pirkéjai organizuoja savo prekyba panasiu budu,
ir sukeliamas vadinamasis bendras poveikis.

1.2. Teigiamas vertikaliyjy apribojimy poveikis

Svarbu pripazinti, kad vertikalieji apribojimai gali turéti teigiama poveiki, ypa¢ dél to, kad skatinama
konkuruoti ne kainomis ir gerinti paslaugy kokybe. Jeigu jmoné neturi rinkos galios, ji gali méginti
didinti savo pelng tik optimizuodama gamybos ir platinimo procesus. Daugeliu atvejy vertikalieji
apribojimai gali bati naudingi tuo pozitiriu, kad dél jprasty nepriklausomy tiekéjo ir pirkéjo rysiy, kai
nustatoma tik tam tikry sandoriy kaing ir kiekis, gali bati pasiekiamas beveik optimalus investicijy ir
pardavimo lygis.

Nors Siose gairése siekiama pateikti saZiningg ivairaus vertikaliyjy apribojimy pagrindimo apzvalga,
jos nepretenduoja j baigtuma arba i§samumg. Tam tikry vertikaliyjy apribojimy taikymas gali bati
pateisinamas toliau i§vardytomis priezastimis:

a) Pasinaudojimo (angl. free-rider) problemos sprendimas. Vienas platintojas gali pasinaudoti kito
platintojo pastangomis, susijusiomis su pardavimo skatinimu. Tokia problema dazniausiai pasitaiko
didmenininky ir mazmenininky lygmeniu. Siekiant uZzkirsti kelig tokiam pasinaudojimui, gali
praversti i$skirtinis platinimas arba panasis apribojimai. Siekianciyjy pasinaudoti kity Saliy pastan-
gomis gali pasitaikyti tarp tiekéjy, pavyzdziui, kai tickéjas investuoja | pardavimo skatinimg pirkéjo
patalpose, paprastai mazmeniniu lygiu, tai gali bati pritraukti pirkéjy ir jo konkurentams. Sig
pasinaudojimo galimybe galima panaikinti nekonkuravimo pobiidzio apribojimais (!).

Problema atsiranda tik tada, kai iskyla reali pasinaudojimo galimybé¢. Pasinaudojimo problema tarp
pirkéjy gali atsirasti tik teikiant paslaugas iki pardavimo ir vykdant kita pardavimo skatinimo
veikla, bet ne teikiant paslaugas po pardavimo, uz kurias platintojas gali nustatyti kaing atskirai
kiekvienam savo klientui. Paprastai produktas turi biti palyginti naujas arba techniskai sudétingas,
arba lemiamas produkto paklausos veiksnys turi biti jo jvaizdis, nes kitaip vartotojas, atsizvelg-
damas | ankstesne¢ pirkimo patirtj, labai gerai Zinos, ko jis nori. Be to, produktas turi bati
pakankamai vertingas, nes kitaip vartotojui nevertéty eiti i viena parduotuve informacijos, o i
kita — pirkti. Pagaliau tiekéjui dél praktiniy sumetimy turi biiti nepatogu sutartyje nustatyti reika-
lavima visiems pirkéjams veiksmingai skatinti pardavimus arba teikti paslaugas.

Pasinaudojimo problema tarp tiekéjy gali kilti esant konkreCioms situacijoms, bitent tuo atveju,
kai pardavimo skatinimas vykdomas pirkéjo patalpose ir yra bendro pobudzio, o ne skirtas
konkreciam prekés zZenklui.

=

Naujy rinky atvérimas arba patekimas | jas. Jeigu gamintojas nori patekti j nauja geografing rinkg,
pavyzdziui, pirmg kartg eksportuoti i kita 3alj, platintojui dél to gali prireikti atlikti specialias
pradines investicijas, bitinas prekés Zenklui rinkoje jtvirtinti. Siekiant jtikinti vietos platintoja
vykdyti tokias investicijas, gali prireikti jam suteikti tokig teritoring apsaugg, kad jis galéty atgauti
Sias investicijas, laikinai nustates didesne kaina. Kitose rinkose veikiantiems platintojams turéty biiti
tam tikru laikotarpiu neleidziama prekiauti naujose rinkose (taip pat zr. IIl.4 skyriaus 61 dalj). Tai
ypatingas apraSytas a punkte apibiidintos pasinaudojimo problemos atvejis.

(") Ar klientai apskritai i§ viso gauna naudos dél papildomo pardavimo skatinimo priklauso nuo to, ar papildomu

skatinimu informuojama ir jtikinama — taigi, jis yra naudingas daugumai naujy klienty, ar juo daugiausia pasiekiami

kli

entai, kurie jau Zino, ka nori pirkti ir kuriems papildomas skatinimas tik arba daugiausia reiskia didesn¢ kaing.
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Pasinaudojimo pripazinimu klausimas. Kai kuriuose sektoriuose tam tikri maZmenininkai turi tik
,kokybisky“ produkty pardavéjy reputacija. Tokiu atveju pristatant naujg produkta gali biti svarbu
pardavimg vykdyti naudojantis ty maZzmenininky paslaugomis. Jeigu gamintojas i§ pradziy negali
parduoti savo gaminiy tik aukstos klasés parduotuvése, jis rizikuoja bati nepastebétas, o produkto
pristatymas gali nepasisekti. Todél gali atsirasti pagrindas tam tikru laikotarpiu leisti taikyti apri-
bojima, kaip antai iSskirtinis arba pasirinktinis platinimas. Apribojimas turi biiti pakankamas naujo
produkto pristatymui uZtikrinti, bet trukti ne taip ilgai, kad nebiaty trukdoma didelio masto
platinimui. Tokia nauda labiau tikétina ,patikrinty“ arba sudétingy prekiy, kuriy gana daug parduo-
dama galutiniams vartotojams, atveju.

Vadinamoji palaikymo (angl. hold-up) problema. Kartais tiekéjas arba pirkéjas turi vykdyti su
klientu klientui susijusias investicijas, kaip antai skirtas specialiai jrangai arba mokymui. Pavyzdziu
gali bti sudedamyjy daliy gamintojas, kuris turi gaminti naujas masinas arba jrankius tam, kad
patenkinty konkrecius vieno i§ savo klienty reikalavimus. Investuotojas gali nevykdyti reikiamy
investicijy tol, kol nebus sudaryti konkretfis tieckimo susitarimai.

Taciau, kaip ir kitais pasinaudojimo atvejais, turi bati jvykdyta nemazai salygy, kol rizika, kad
investicijos bus nepakankamos, netapo reali arba akivaizdi. Pirmiausia investicijos privalo bati
konkreciai susijusios. Tiekéjo investicijos yra laikomos konkreciai susijusiomis, kai, pasibaigus
sutar¢iai, tiekéjas negali jy panaudoti tickdamas kitiems klientams, o tik gali jas parduoti patir-
damas nemazg nuostolj. Pirkéjo investicijos yra laikomos konkreciai susijusiomis, kai, pasibaigus
sutar¢iai, pirkéjas negali jy panaudoti kity tiekéjy prekéms jsigyti ir (arba) naudoti, o tik gali jas
parduoti patirdamas nemaza nuostolj. Taigi investicijos yra konkreciai susijusios, kai, pavyzdziui,
jas galima panaudoti tik tam tikro prekés Zenklo sudedamosioms dalims gaminti arba tam tikro
prekés zenklo prekéms saugoti ir todél negali biiti pelningai panaudotos alternatyvioms prekéms
gaminti arba perparduoti. Antra, tai privalo bati ilgalaikés investicijos, kurios neatsiperka per
trumpa laikg. Trecia, investicijos turi bliti asimetrinés, t. y. viena sutarties Salis investuoja daugiau
negu kita 3alis. Jei $ios salygos tenkinamos, paprastai esama pakankamo pagrindo taikyti vertikalyjj
apribojima tokiu laikotarpiu, kiek trunka investicijy nuvertéjimas. Jeigu investuoja tiekéjas, atitin-
kamas vertikalusis apribojimas turi bati jsipareigojimas nekonkuruoti arba privalomo kiekio nusta-
tymas, kai investuoja pirkéjas — i$skirtinis platinimas, i$skirtinio pirkéjo paskyrimas arba iskirtinis
tiekimas.

Specifiné sulaikymo problema, kuri gali kilti perduodant svarbig prakting patirtj. Karta suteikus
prakting patirtj, ji negali bati susigraZinta, o Sios patirties suteikéjas gali nenoréti, kad ji baty
panaudota jo konkurenty atzvilgiu arba ja pasinaudoty jo konkurentai. Jeigu praktiné patirtis
nebuvo lengvai prieinama pirkéjui ir yra svarbi ir btina vykdant susitarima, toks praktinés
patirties perdavimas gali pateisinti apribojimo (isipareigojimo nekonkuruoti rasies) taikymg ir
tokiam apribojimui paprastai nebiity taikoma 53 straipsnio 1 dalis.

Vertikaliyjy iSorés veiksniy klausimas. Mazmenininkas gali nepasinaudoti visa nauda, kurig teikia jo
pastangos gerinti pardavima — tam tikra nauda gali tekti gamintojui. Kiekvienu papildomu vienetu,
kurj mazmenininkas parduoda sumazings jo perpardavimo kaina ar padidindamas pastangas t3
vienetg parduoti, pasinaudoja gamintojas, jeigu jo didmeniné kaina yra didesné uZ jo ribines
gamybos sanaudas. Taigi, tokie mazmenininko veiksmai gali bati teigiamas iSorés veiksnys gamin-
tojui, o vertinant i§ gamintojo pozicijy mazmenininkas gali nustatyti per dideles kainas ir (arba)
déti per mazai pastangy parduoti. Neigiamas per dideliy mazmenininko nustatyty kainy iSorés
veiksnys kartais vadinamas ,dvigubos marzos problema“ ir jo galima iSvengti mazmenininkui
nustatant maksimalias perpardavimo kainas. Siekiant padidinti mazmenininko pastangas parduoti,
gali praversti pasirinktinis platinimas, iskirtinis platinimas arba panasis apribojimai (!).

Masto ekonomija platinimo srityje. Norédamas pasinaudoti masto ekonomijos pranasumais ir taip
sumazinti savo produkto kaing, gamintojas gali pageidauti, kad jo produkcija perparduoty ribotas
platintojy skaicius. Tuo tikslu jis galéty naudoti i8skirtinj platinima, jsipareigojima pirkti nustatyta
minimaly kieki, pasirinktinj platinima, kuriame bty numatytas minétasis jsipareigojimas, arba
isskirtinj pirkima.

(") Taciau zr. pirmesng i$nasa.



C 362/30

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

201211 22

(108)

(109)

(110)

h) Kapitalo rinkos trikumai. [prasti kapitalo teikéjai (bankai, kapitalo rinkos) gali nepakankamai
apripinti kapitalu, kai jie turi nepakankamai informacijos apie asmenj, kuris skolinasi, arba kai
paskolos garantijos yra nepakankamos. Pirkéjas arba tiekéjas gali tureti daugiau informacijos ir,
naudodamasis isskirtiniais santykiais, gauti papildoma apsauga savo investicijoms. Jeigu tiekéjas
suteikia pirkéjui paskola, pastarajam dél to gali bati nustatytas jsipareigojimas nekonkuruoti arba
pirkti nustatyta kiekj. Jeigu pirkéjas suteikia tiekéjui paskola, pastarajam dél to gali bati nustatytas
isskirtinio tiekimo reikalavimas arba jsipareigojima tiekti nustatyta kieki.

i) Vienodumas ir kokybés standartizacija. Taikant vertikalyjj apribojima gali bati sukuriamas prekés
zenklo jvaizdis, kai platintojams nustatomas tam tikras vienodumo ir kokybés standartizacijos
reikalavimas, taip padidinant produkto patraukluma galutiniam vartotojui ir jo pardavimg. Tai,
pavyzdziui, galima pastebéti pasirinktinio platinimo ir fransizés atveju.

I§ devyniy 107 dalyje iSvardyty situacijy aiskiai matyti, kad tam tikromis salygomis vertikaliaisiais
susitarimais gali bati padedama realizuoti veiksminguma ir skatinti naujy rinky plétra, ir tai gali
kompensuoti neigiama poveiki. Geriausias to pavyzdys — ribotos trukmeés vertikalieji apribojimai,
kuriais padedama kurti naujus sudétingus produktus arba apsaugoti konkreciai susijusias investicijas.
Vertikalusis apribojimas kartais reikalingas tol, kol tickéjas parduoda savo produkta pirkéjui (Zr. visy
pirma 107 dalies a, e, f, g ir i punktuose apraytas situacijas).

Dauguma vertikaliyjy apribojimy galima vieng kitu pakeisti. Todél ta pati neveiksmingumo problema
gali baiti sprendziama taikant skirtingus vertikaliuosius apribojimus. PavyzdZiui, masto ekonomijg
galima pasiekti taikant iSskirtinj platinima, pasirinktinj platinima, privalomo kiekio nustatyma arba
isskirtinj pirkimg. Taciau skirtingi vertikalieji apribojimai gali daryti skirtingg neigiamg poveikj konku-
rencijai, kuris yra svarbus vertinant apribojimo bitinuma pagal 53 straipsnio 3 dalj.

1.3. Analizés metodas

Vertikaliojo apribojimo vertinimas paprastai apima Siuos keturis etapus (1):

a) pirmiausia, dalyvaujancios jmonés turi nustatyti tiekéjui ir pirkéjui tenkancias rinkos dalis rinkose,
kuriose jie atitinkamai parduoda ir perka sutarties produktus;

b) jeigu ir tiekéjo, ir pirkéjo atitinkamos rinkos dalis nevirsija 30 % ribos, vertikalusis susitarimas
patenka j bendrosios iSimties taikymo sritj, atsizvelgiant | pagrindinius apribojimus ir neleistinus
apribojimus, i§déstytus tame teisés akte;

¢) jeigu tiekéjo ir (arba) pirkéjo atitinkamos rinkos dalis virsija 30 % riba,, biitina jvertinti, ar verti-
kalusis susitarimas patenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj;

d) jeigu vertikalusis susitarimas patenka i 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, batina i$nagrinéti, ar jis
tenkina 53 straipsnio 3 dalyje nustatytas iSimties taikymo sglygas.

(1) Sie etapai néra teisinis pagrindimas, kuriuo ELPA priezifiros institucija i§déstyta tvarka turéty vadovautis siekdama

priimti sprendima.
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1.3.1. Svarbas vertinimo pagal 53 straipsnio 1 dalj veiksniai

(111) Vertindama atvejus, kai rinkos dalis virsija 30 %, ELPA priezitiros institucija atliks isamig konkuren-
cijos analiz¢. Svarbiausi vertinimo, ar vertikalusis susitarimas pastebimai riboja konkurencijg, kaip
apibidinta 53 straipsnio 1 dalyje, veiksniai yra Sie:

a) susitarimo pobidis;

b) Saliy padétis rinkoje;

¢) konkurenty padétis rinkoje;

d) sutarties prekiy pirkéjy padétis rinkoje;
e) patekimo | rinka kliatys;

f) rinkos brandumas;

g) prekybos lygis;

h) produkto pobudis;

i) kiti veiksniai.

(112) Tam tikry veiksniy svarba tam tikrais atvejais gali skirtis ir priklauso nuo visy kity veiksniy. Pvz.,
didelé $aliy rinkos dalis paprastai yra tinkamas rinkos galios nustatymo rodiklis, taciau esant mazoms
patekimo | rinkg klititims ji gali ir neatspindéti rinkos galios. Todél nejmanoma nustatyti griezty
taisykliy dél atskiry veiksniy svarbos.

(113) Vertikalieji susitarimai gali bati jvairios struktiiros ir pavidalo. Todél svarbu iSanalizuoti susitarimo
pobiidj, atsizvelgiant j susitarime numatytus apribojimus, jy trukme ir bendro pardavimo rinkoje,
kurig veikia tie apribojimai, procentg. Gali prireikti vertinti ne tik susitarime tiesiogiai nustatytas
salygas. Tai, kad egzistuoja netiesioginiai apribojimai, galima suprasti i§ to, kaip 3alys jgyvendina
susitarimg ir su kokiomis paskatomis susiduria.

(114) I3 3aliy padéties rinkoje galima spresti, kokia rinkos galia, jei tokia yra, turi tiekéjas, pirkéjas arba Sios

abi 3alys. Kuo didesné jy rinkos dalis, tuo didesne rinkos galig jie gali turéti. Taip yra visy pirma tais
atvejais, kai rinkos dalies dydis priklauso nuo sgnaudy pranasumo arba kity konkurenciniy prana-
Sumy prie§ konkurentus. Tokie konkurenciniai pranasumai gali kilti, pavyzdziui, dél to, kad konku-
rentas rinkoje turi pradininko pranasumg (uzZima geriausig vietg ir pan.), turi svarbius patentus arba
pazangiausias technologijas, pirmauja pagal prekés Zenklus arba turi geresnj produkty portfelj.
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Tokie rodikliai, t. y. rinkos dalis ir galimi konkurenciniai pranasumai, naudojami ir konkurenty
padéciai rinkoje vertinti. Kuo stipresni konkurentai ir kuo jy daugiau, tuo mazesné rizika, kad
Salys sugebés vienos pacios daryti jtaka rinkai ir jg riboti arba mazinti konkurencijg. Taip pat svarbu
iSnagrinéti, ar esama veiksmingy ir laiku jgyvendinamy atsakomuyjy strategijy, kuriomis konkurentai
greiCiausiai pasinaudoty. Taciau jeigu konkurenty skaiCius tampa gana mazas ir jy padétis rinkoje
(dydis, sanaudos, moksliniy tyrimy ir taikomosios veiklos potencialas ir pan.) yra gana panasi, dél
tokios rinkos struktiiros gali iSaugto slapto susitarimo sudarymo galimybé. I3 rinkos daliy svyravimo
arba sparciy poky¢iy paprastai galima spresti, kad vyksta intensyvi konkurencija.

I§ Saliy klienty padéties rinkoje galima spresti, ar vienas arba keli i§ ty klienty turi pirkéjo galia.
Pirmasis pirkéjo galios rodiklis — kliento rinkos dalis pirkimo rinkoje. Si dalis atspindi, kokig reiksme
galimiems tiekéjams turés kliento paklausa. Kiti rodikliai susije su pirkéjo padétimi perpardavimo
rinkoje, iskaitant tokius poZymius, kaip antai platus jam priklausanciy prekybos punkty geografinis
pasiskirstymas, jo prekés Zenklai, iskaitant nuosavus prekés Zenklus, ir jy jvaizdis tarp galutiniy
vartotojy. Tam tikromis aplinkybémis pirkéjo galia gali uzkirsti kelig Saliy galimybei pasinaudoti
rinkos galia ir taip i$spresti konkurencijos problema, kuri kitu atveju bity egzistavusi. Taip yra
visy pirma tuo atveju, kai tvirta padétj uzimantys klientai turi galimybiy ir aksting siekti, kad, vykstant
nedideliam, bet nuolatiniam santykiniy kainy didéjimui, j rinka patekty nauji tiekéjai. Jeigu tvirta
padétj uzimantys klientai vien tik reikalauja sau palankiy salygy arba kainy didéjimo nasta perkelia
savo klientams, Sie klientai neuzima tokios padéties, kad Salys negaléty pasinaudoti savo rinkos galia.

Patekimo j rinka klititys vertinamos pagal tai, kiek tai rinkai priklausancios jmonés, nepritraukdamos
naujo rinkos dalyvio, gali kelti savo kainas vir§ konkurencinio lygio. Jeigu kliti¢iy patekti i rinka néra,
didinti kainas taps nepelninga, nes j rinka galima patekti lengvai ir greitai. Jeigu veiksmingai patekti
rinkg, uzkertant kelig rinkos galios naudojimui arba $ia galia sumazinant, bus galima po vieneriy arba
dvejy mety, paprastai laikoma, kad patekimo j rinkg klifitys yra nedidelés. I¢jimo { rinkg klititys gali
atsirasti dél jvairiy veiksniy, kaip antai masto ekonomija ir apimtis, vyriausybés reglamentai, ypa¢ kai
jais nustatomos iSskirtinés teisés, valstybés pagalba, importo tarifai, intelektinés nuosavybés teisés,
iStekliy valdymas, kai tiekimas ribojamas dél, pvz., nataraliy apribojimy ('), pagrindiné infrastrukttira,
pradininko pranaSumas bei aktyvia tam tikrg laikg vykdyta reklama pasiektas vartotojy lojalumas
prekés Zenklui. Vertikalieji apribojimai ir vertikali integracija gali taip pat biti patekimo | rinka
kliaitys, dél kuriy patekimas yra sunkesnis ir rinka (potencialiems) konkurentams ribojama. Patekimo
i rinkg kliatys gali egzistuoti tik tiekéjo, tik pirkéjo arba abiem lygmenimis. Ar kai kurie i§ Siy
veiksniy turéty bati apibrézti kaip patekimo kliditys visy pirma priklauso nuo to, ar jie susij¢ su
neatsiperkanciomis sanaudomis. Negriztamosios sgnaudos — tai sgnaudos, patiriamos siekiant patekti
rinkg arba veikti joje, kurios prarandamos, kai iSeinama i§ rinkos. Reklamos, skirtos vartotojy loja-
lumui pasiekti, sagnaudos paprastai yra negriZztamosios sanaudos, nebent rinkg paliekanti jmoné galéty
savo prekés zenklg parduoti arba kaip nors kitaip jj panaudoti nepatirdama nuostoliy. Kuo didesné
tikimybé, kad sanaudos bus negrjZtamos, tuo labiau potencialiis rinkos dalyviai turi pasverti patekimo
i rinka rizika, ir tuo labiau tikétina, kad rinkos dalyviams reikés konkuruoti su naujais konkurentais,
kadangi dél negriztamy sanaudy rinkos dalyviams tampa brangu palikti rinka. Jeigu, pvz., platintojai
yra susieti su gamintoju jsipareigojimu nekonkuruoti, rinkos apribojimo poveikis bus didesnis, jeigu
savo platinimo punktams steigti potencialiems rinkos dalyviams reikés negriZztamy sanaudy. Apskritai
patekimui j rinkg reikalingos negriZtamos sgnaudos kartais gali biiti mazesnés, o kartais — didesnés.
Todél tikroji konkurencija paprastai yra veiksmingesné ir vertinant atskirus atvejus yra svarbesné, nei
potenciali konkurencija.

Brandi rinka — tai rinka, kuri tam tikrg laika jau egzistavo, kurioje taikoma technologija yra gerai
zinoma, placiai paplitusi ir per daug nesikeicianti, kurioje néra svarbiy naujoviy prekés Zenkly
atzvilgiu ir kurioje paklausa yra palyginti pastovi arba mazéjanti. Tokioje rinkoje neigiamas poveikis
yra labiau tikétinas negu dinamiskesnése rinkose.

Nustatant prekybos lygi, skiriamos tarpinés ir galutinés prekés bei paslaugos. Tarpinés prekeés ir
paslaugos parduodamos jmonéms kaip istekliai kitoms prekéms arba paslaugoms gaminti ir paprastai
neatpazjstamos galutinése prekése arba paslaugose. Tarpiniy produkty pirkéjai paprastai yra gerai

. Komisijos sprendimg 97/26/EB (Byla Nr. IV/M.619, Gencor/Lonrho), OL L 11, 1997 1 14, p. 30.
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informuoti, sugeba jvertinti kokybe, todé¢l jiems mazesne jtaka daro prekés Zenklas ir jvaizdis. Galu-
tinés prekés yra tiesiogiai arba netiesiogiai parduodamos galutiniams vartotojams, kuriems prekeés
zenklas arba jvaizdis daro didesn¢ jtaka. Kadangi platintojai turi atsizvelgti i galutiniy vartotojy
paklausg, konkurencija gali labiau nukentéti, kai platintojams neleidziama parduoti vieno ar daugiau
prekés zenkly prekiy, negu kai tarpiniy produkty pirkéjams neleidziama pirkti konkuruojanciy
produkty i§ tam tikry tiekimo Saltiniy.

Produkto pobudis yra ypa¢ svarbus galutiniams produktams, vertinant tick galima neigiama, tiek
teigiamg poveikj. Vertinant galima neigiama poveikj svarbu, ar produktai rinkoje yra labiau vienari-
$iai, ar jvairiarGi$iai, ar produktas yra brangus (jam nupirkti i§leidZiama didelé dalis vartotojy biudze-
to), ar nebrangus, ar produktas yra perkamas vieng kartg, ar kelis kartus. Paprastai, kai produktas yra
labiau jvairiar@iSis, pigesnis ir atrodo, kad bus perkamas vieng karta, tikétina, kad vertikalieji apribo-
jimai veikiau turés neigiama poveiki.

Vertinant tam tikrus apribojimus gali prireikti atsizvelgti i kitus veiksnius. Tokie veiksniai gali bati
bendras poveikis, t. y. panasiy kity susitarimy apimama rinkos dalis, ar susitarimas bty ,primestas*
(apribojimai arba isipareigojimai priskiriami daugiausia tik vienai 3aliai), ar ,sutartas“ (su apribojimais
arba jpareigojimais sutinka abi 3alys), taip pat reguliavimo aplinka ir elgsena, i§ kurios galima spresti
apie slapta susitarimg ar jo sudarymo galimybe, pvz., kainy diktavimas, kainy keitimas i§ anksto
nepranesus, ,teisingy” kainy aptarimas, kainy nelankstumas esant pertekliniams pajégumams, diskri-
minacija kainomis ir praeityje buve slapti susitarimai.

1.3.2. Svarbis vertinimo pagal 53 straipsnio 3 dalj veiksniai

Ribojantys vertikalieji susitarimai taip pat gali turéti teigiamg poveikj konkurencijai, nes jais skati-
namas veiksmingumas, o tai gali nusverti neigiama susitarimy antikonkurencinj poveikj. Toks verti-
nimas atlickamas pagal 53 straipsnio 3 dalj, kurioje numatyta 53 straipsnio 1 dalyje nustatytos
draudimo taisyklés taikymo iSimtis. Tam, kad $i iSimtis baty taikoma, vertikaliuoju susitarimu turi
biti teikiama objektyvi ekonominé nauda, konkurencijos apribojimai turi bati batini siekiant veiks-
mingumo, vartotojai turi gauti saZininga sukurtos naudos dalj, susitarimu jmonéms neturi biti
suteikta galimybés panaikinti konkurencija didelés atitinkamy produkty dalies atzvilgiu (*).

Ribojanc¢iy susitarimy vertinimas pagal 53 straipsnio 3 dalj atliekamas atsizvelgiant i faktines iy
susitarimy sudarymo aplinkybes (%) ir i aplinkybes konkre¢iu metu. Atliekant vertinima, didele jtaka
turi esminis fakty pasikeitimas. 53 straipsnio 3 dalyje numatyta taisyklés iSimtis taikoma tol, kol
tenkinamos visos keturios salygos, ir nustoja buti taikoma, kai $ios salygos nebetenkinamos (3).
Taikant 53 straipsnio 3 dalj pagal Siuos principus, bitina atsizvelgti i bet kurios Salies investicijas,
reikiama laikotarpj ir apribojimus, kuriuos reikia jveikti, kad bty atliktos ir susigraZintos veiksmin-
gumg skatinancios investicijos.

Pagal pirmaja 53 straipsnio 3 dalies salyga reikalaujama jvertinti, kokia objektyvia nauda, kalbant apie
veiksminguma, teikia susitarimas. Siuo atzvilgiu vertikalieji susitarimai daznai gali padéti siekti veiks-
mingumo, kaip paaiskinta 1.2 skyriuje, gerinant bida, kuriuo Salys vykdo savo papildoma veikla.

(1) Zr. ELPA priezifiros institucijos pranesima ,EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo gairés®, priimta Sprendimu

Nr. 123/04/COL (OL C 208, 2007 9 6, p. 1 ir OL EEE priedas Nr. 42, 2007 9 6, p. 1).
() Zr. 1985 m. rugséjo 17 d. Teisingumo Teismo sprendimg Ford, sujungtos bylos 25/84 ir 26/84, Rink. p. 2725.
() Zr., pavyzdziui, Komisijos sprendimg 1999/242[EB (byla Nr. IV/36.237, TPS), OL L 90, 1999 4 2, p. 6. Taip pat ir 53

Str.

aipsnio 1 dalyje numatytas draudimas taikomas tol, kol susitarimas turi ribojantj tiksla arba poveikj.
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() Zr.

Taikydama batinumo kriterijy, nustatyta 53 straipsnio 3 dalyje, ELPA priezitiros institucija visy pirma
analizuos, ar konkreciais apribojimais suteikiama galimybé sutarties produkty gamyba, pirkimg ir
(arba) pardavimg arba perpardavimg vykdyti veiksmingiau, nei nesant atitinkamo apribojimo. Atlie-
kant tokj vertinima, batina atsizvelgti j rinkos salygas ir aplinkybes, su kuriomis Salys susiduria.
[monés, siekiancios pasinaudoti 53 straipsnio 3 dalies taikymu, neprivalo svarstyti hipotetiniy ir
teoriniy alternatyvy. Taciau jos turi paaiskinti ir jrodyti, beveik realios ir kur kas maziau ribojancios
alternatyvos bty ne tokios veiksmingos. Jeigu alternatyvos, kuri komerciniu pozitiriu atrodo esanti
reali ir maziau ribojanti, taikymas lemty reik§minga veiksmingumo sumaZzéjima, analizuojamas apri-
bojimas biity vertinamas kaip bitinas.

Salyga, kad pirkéjai turi gauti saziningg naudos dalj, reiskia, kad pagal vertikalyjj susitarima perkamy
ir (arba) parduodamy arba perparduodamy produkty pirkéjams turi biti atlyginamas bent jau
neigiamas susitarimo poveikis (!). Kitaip tariant, gaunama nauda turi kompensuoti tikéting susitarimo
neigiamg poveiki kainoms, produkcijai ir kitiems svarbiems veiksniams.

Remiantis paskutinigja 53 straipsnio 3 dalyje nurodyta salyga, kad susitarimas neturi suteikti gali-
mybés panaikinti konkurencija didelei atitinkamy produkty daliai, i§ anksto numatoma likusio konku-
rencinio spaudimo rinkoje ir susitarimo poveikio tokiems konkurencijos Saltiniams analizé. Taikant
paskutinigja 53 straipsnio 3 dalies salyga, butina atsizvelgti i 53 straipsnio 3 dalies ir 54 straipsnio
ry$i. Pagal jsigal¢jusig teismy praktika, 53 straipsnio 3 dalies taikymas negali trukdyti taikyti 54
straipsnj (). Be to, kadangi ir 53, ir 54 straipsniy tikslas — iSlaikyti veiksmingg konkurencija rinkoje,
siekiant nuoseklumo reikalaujama, kad 53 straipsnio 3 dalis baty aiskinama kaip draudzianti taikyti
isimtj ribojantiems susitarimams, kurie suteikia galimybe piktnaudziauti dominuojancia padétimi (?).
Vertikaliuoju susitarimu negali baiti panaikinta veiksminga konkurencija paalinant visus ar dauguma
esamy faktinés ar galimos konkurencijos 3altiniy. Imoniy konkurencija yra pagrindinis veiksnys,
skatinantis ekonomikos veiksmingumg, jskaitant dinamiska veiksminguma, pasireiSkiantj naujovémis.
Be $ios konkurencijos dominuojanti jmoné nebus pakankamai motyvuota toliau didinti veiksmin-
gumo ir perduoti pazangos kitiems. Jeigu néra konkurencijos ir jokios i§ anksto numatomos pate-
kimo i rinka grésmés, konkurencijos apsauga ir konkurencinis procesas yra svarbesni uz galima
veiksmingumo padidéjimg. Ribojantis susitarimas, kuriuo i§saugoma, sukuriama arba sustiprinama j
monopolijg vis labiau panasi rinkos padétis, paprastai negali biti pateisinamas veiksmingumo didi-
nimu.

2. Konkrediy vertikaliyjy apribojimy analizé
Labiausiai paplite vertikalieji apribojimai ir vertikaliyjy apribojimy deriniai toliau analizuojami Siose
gairése pagal 96—127 dalyse pateiktg analizés struktiirg. Yra kity apribojimy ir jy deriniy, apie kuriuos
Siose gairése tiesioginiy rekomendacijy néra. Taciau jie bus nagrinéjami pagal tuos pacius principus,
daugiausia démesio taip pat skiriant poveikiui rinkai.

2.1. Isipareigojimas pirkti i$ vieno tiekéjo

[ isipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo kategorija patenka tie susitarimai, kuriy pagrindinis elementas
yra pirkéjo isipareigojimas arba skatinimas daugiau savo uZsakymy tam tikrai produkto risiai teikti
vienam tiekéjui. Sis elementas, be visa kita, gali biiti vertinamas kaip nekonkuravimas arba kiekybinis

ELPA priezitiros institucijos pranesimo ,EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo gairés®, priimto Sprendimu

Nr. 123/04/COL (OL C 208 2007 9 6, p. 1 ir OL EEE priedas Nr. 42, 2007 9 6, p. 1), 85 punkta.

(®) Zr.

2000 m. kovo 16 d. Teisingumo Teismo sprendlmo Compagnie Maritime Belge, sujungtos bylos C-395/96 P ir C-

396/96 P, Rink. p. [-1365, 130 punkty. Panaiai ir 53 straipsnio 3 dalies taikymas netrukdo taikyti EEE susitarime
nustatyty laisvo prekiy, paslaugy, asmeny ir kapitalo judéjimo taisykliy. Sios nuostatos tam tikromis aphnkybemls

tai

komos susitarimams, sprendimams ir suderintiems veiksmams, nurodytiems 53 straipsnio 1 dalyje; Zr. 2002 m.

vasario 19 d. Teisingumo Teismo sprendimo Wouters, C-309/99, Rink. p. I-1577, 120 punktg.

() Zr.
EL

1990 m. vasario 21 d. Pirmosios instancijos teismo sprendima Tetra Pak (I), T-51/89, Rink. p. II-309. Zr. taip pat
PA priezitiros institucijos pranesimo ,EEE susitarimo 53 straipsnio 3 dalies taikymo gairés“, priimto Sprendimu Nr.

123/04/COL (OL C 208, 2007 9 6, p. 1 ir OL EEE priedas Nr. 42, 2007 9 6, p. 1), 106 punkta.
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pirkéjo apribojimas. Isipareigojimas nekonkuruoti pagristas isipareigojimu arba skatinimo sistema,
pagal kurig pirkéjas ver¢iamas jsigyti daugiau kaip 80 % jam reikalingy produkty tam tikroje rinkoje
tik i§ vieno tiekéjo. Tai nereiskia, kad pirkéjas gali tiesiogiai pirkti tik i§ tam tikro tiekéjo, tai reiskia,
kad pirkéjas negali pirkti ir perparduoti arba panaudoti gamybai konkuruojanciy prekiy arba
paslaugy. Privalomo kiekio nustatymas pirkéjui yra ne toks grieztas jsipareigojimas nekonkuruoti,
kai dél paskaty arba jsipareigojimy, dél kuriy susitaria tiekéjas su pirkéju, pastarasis priverstas pirkti
daugiausia i§ vieno tiekéjo. Privalomo kiekio nustatymas gali biti taikomas jvairiai, pavyzdziui, kaip
minimalaus pirkimo reikalavimas, atsargy laikymo reikalavimas arba nelinijinis kainy nustatymas
taikant salyginiy nuolaidy schemas arba dviejy daliy tarifus (fiksuotas mokestis kartu su vieneto
kaina). Tikétina, kad vadinamoji ,angliska salyga“, pagal kurig reikalaujama, kad pirkéjas pranesty
apie kiekvieng geresnj pasitilyma, ir tokj pasitlyma leidziama priimti tik tuomet, kai tiekéjas tokio
pasitilymo pateikti negali, gali turéti tokj pat poveiki, kaip ir jsipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo,
ypac dél to, kad pirkéjas turi atskleisti, kas pateikia geresnj pasitilyma.

Galimas jsipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo pavojus konkurencijai yra toks, kad bus apribota rinka
konkuruojantiems tiekéjams ir potencialiems tiekéjams, susilpninta konkurencija ir sudarytos palan-
kios salygos slaptam tiekéjy susitarimui (bendras poveikis) ir, kai pirkéjas yra mazmenininkas, parduo-
dantis galutiniam vartotojui, pardavimo vietose neliks skirtingy prekés zenkly prekiy konkurencijos.
Tokie ribojantys veiksniai turi tiesioginj poveikj skirtingy prekeés Zenkly prekiy konkurencijai.

rinkos dalis nevirija 30 %, ir jeigu jsipareigojimas nekonkuruoti trunka ne ilgiau kaip penkerius
metus. Toliau $iame skyriuje pateikiamos atskiry atvejy, kai rinkos dalis yra didesné uz rinkos dalies
riba arba trukmé ilgesné nei penkeriy mety riba, vertinimo gairés.

Galimybe, kad vieno konkretaus tiekéjo taikomas jsipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo gali sukelti
antikonkurencinj galimybiy apribojimg pirmiausia atsiranda tada, kai, nesant ty jsipareigojimy,
nemenkg konkurencinj spaudimg daro konkurentai, kuriy arba dar néra rinkoje tuo metu, kai atsi-
randa minétieji jsipareigojimai, arba jie negali konkuruoti dél visisko klienty apripinimo. Konkurentai
gali neturéti galimybiy konkuruoti dél visos tokio konkretaus tiekéjo paklausos, nes dominuojanti
jmoné yra nei§vengiamas prekybos partneris bent jau rinkos paklausos dalies atzvilgiu, pavyzdziui,
todél, kad jos gaminamomis prekémis tiesiog biitina prekiauti, nes jas renkasi daugelis galutiniy
vartotojy (angl. must stock item), arba todél, kad kity tiekéjy pajégumai yra tokie riboti, kad tik
toks konkretus tiekéjas gali patenkinti paklausos dalj ('). Todél tiekéjo padétis rinkoje yra vienas
svarbiausiy veiksniy vertinant galimg jsipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo antikonkurencinj poveiki.

Jeigu konkurentai gali vienodomis salygomis konkuruoti dél visos kiekvieno individualaus kliento
paklausos, vieno konkretaus tiekéjo taikomi jsipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo tikriausiai nepa-
kenks veiksmingai konkurencijai, nebent klientams biity sunku pasirinkti kita tiekéja dél isipareigo-
jimy pirkti i§ vieno tiekéjo trukmés arba rinkos aprépties. Kuo didesné tokiu jsipareigojimu susietos
rinkos dalis, t. y. ta tiekéjo rinkos dalis, kurioje taikomas isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo, tuo
didesné tikimybé¢, kad bus apribota didesné rinkos dalis. Taip pat kuo ilgiau trunka jsipareigojimas
pirkti i$ vieno tiekéjo, tuo didesné rinkos dalis gali biti apribota. Isipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo,
kurie trunka maziau nei vienerius metus ir kuriuos sudaro nedominuojancios jmonés, paprastai
nesukelia pastebimo antikonkurencinio poveikio arba bendro neigiamo poveikio. Jeigu isipareigojimai
pirkti i§ vieno tiekéjo, kuriuos prisiémé nedominuojancios imonés, trunka nuo vieneriy iki penkeriy
mety, paprastai reikia rasti tinkamg teigiamo ir neigiamo antikonkurencinio poveikio pusiausvyra.
Tuo tarpu jsipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo, kurie trunka ilgiau nei penkerius metus, daugelio
rasiy investicijy atveju néra laikomi batini, kad bity galima pasiekti reikiamo veiksmingumo, arba
veiksmingumas yra nepakankamas, kad nusverty rinkos apribojimo poveiki. Labiau tikétina, kad
jsipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo paskatins antikonkurencinj rinkos apribojima tuo atveju, kai
juos prisiima dominuojancios jmonés.

Vertinant tiekéjo rinkos galia svarbi jo konkurenty padétis rinkoje. Jeigu konkurenty pakankamai
daug ir jie stipriis, pastebimas antikonkurencinis poveikis néra tikétinas. Rinkos apribojimas konku-
rentams mazai tikétinas, kai jy padétis rinkoje panasi ir jie sitilo tiek pat patrauklius produktus. Taciau
tokiu atveju rinkos apribojimas potencialiems konkurentams jmanomas, kai atitinkamoje rinkoje

(') 2003 m. spalio 23 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Van den Bergh Foods pries Komisijg, T-65/98, Rink. p. II-

4653, 104 ir 156 punktai.
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nemaza dalis pagrindiniy tiekéjy su daugeliu pirkéjy sudaro sutartis, kuriose numatytas isipareigojimas
pirkti i$ vieno tiekéjo (bendro poveikio atvejis). Esant tokiai situacijai susitarimais, kuriuose numatytas
isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo, taip pat gali bati sudarytos palankesnés salygos slaptiems
konkuruojanciy tiekéjy susitarimams. Jeigu tiems tiekéjams atskirai yra taikoma bendroji iSimitis,
atSaukti bendrajg iSimtj gali bati batina tam, kad bty galima panaikinti tokj neigiama bendra poveiki.
Jeigu jsipareigojimu susieta rinkos dalis yra maZesné nei 5 %, paprastai nemanoma, kad ji galéty
svariai prisidéti prie bendro rinkos apribojimo poveikio.

Tais atvejais, kai didZiausio tiekéjo rinkos dalis yra mazesné nei 30 %, o penkiy didziausiy tickéjy
rinkos dalis yra maZesné nei 50 %, atskiras arba bendras antikonkurencinis poveikis maziau tikétinas.
Jeigu potencialus rinkos dalyvis negali pelningai patekti i rinka, taip gali bati dél kitokiy veiksniy, o
ne dél jsipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo — pvz., dél vartotojy teikiamos pirmenybés tam tikriems
produktams.

Patekimo | rinka kliitys — svarbus veiksnys siekiant nustatyti, ar esama antikonkurencinio rinkos
apribojimo. Jeigu konkuruojantys tiekéjai savo produktams gali palyginti lengvai surasti naujy arba
alternatyviy pirkéjy, rinkos apribojimas neturéty bati didelé problema. Taliau neretai patekimo
kliti¢iy esama tiek gamybos, tiek platinimo lygmeniu.

PasiprieSinimo galia yra svarbi, kadangi pajégiis pirkéjai taip lengvai neatsisakys pirkti konkuruojanciy
prekiy arba paslaugy. Dar bendriau tariant, siekiant jtikinti klientus sutikti pirkti i§ vieno tiekéjo,
pastarajam gali tekti pirkéjams visiskai ar i§ dalies kompensuoti tai, kad dél i§skirtinumo nebelicka
konkurencijos. Jeigu tokia kompensacija suteikiama, klientas gali turéti savy interesy prisiimti tiekéjo
nustatyta jsipareigojima pirkti i§ vieno tiekéjo. Bet bty neteisinga dél to i§ karto daryti iSvada, kad
apskritai visi jsipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo yra naudingi tos rinkos klientams ir galutiniams
vartotojams. Ypa¢ nepanaSu, kad naudos turés visi vartotojai, jeigu vartotojy esama daug, o dél
isipareigojimy pirkti i§ vieno tieké¢jo konkuruojancioms jmonéms trukdoma patekti j rinka arba
pléstis.

Galiausiai yra svarbus prekybos lygis. Antikonkurencinis rinkos apribojimas maziau tikétinas tarpiniy
produkty atveju. Jeigu tarpinio produkto tiekéjas néra dominuojantis, konkuruojantys tiekéjai vis dar
turi nemazg dalj paklausos, kuri yra netenkinama. Taciau esant Zemesniam nei dominavimo lygiui
bendro poveikio aplinkybémis gali atsirasti antikonkurencinio rinkos apribojimo poveikis. Tol, kol
isipareigojimu susieta maziau nei 50 % rinkos, bendras antikonkurencinis poveikis mazai tikétinas.

Jeigu susitarimas susijes su galutinio produkto tiekimu didmeninés prekybos lygmeniu, klausimas, ar
gali atsirasti konkurencijos problema, daugiausia priklauso nuo didmeninés prekybos rasies ir pate-
kimo i didmeninés prekybos rinka. Jeigu konkuruojantys gamintojai gali patys lengvai sukurti savo
didmeninés prekybos sistema, realaus antikonkurencinio rinkos apribojimo pavojaus néra. Ar i¢jimo |
rinkg klititys yra Zemos, i§ dalies priklauso nuo didmeninés prekybos riisies, t. y. nuo to, ar didme-
nininkai gali, ar negali efektyviai veikti prekiaudami tik susitarimo produktu (pvz., ledais), ar efekty-
viau yra prekiauti visu produkto asortimentu (pvz., $aldytais maisto produktais). Pastaruoju atveju
gamintojui, parduodanciam tik vieng produkts, neracionalu steigti savo didmeninés prekybos siste-
mos. Tokiu atveju gali atsirasti antikonkurencinis poveikis. Be to, jeigu keletas tiekéjy jsipareigojimu
susaisto daugumg esamy didmenininky, gali atsirasti bendras poveikis.

Apskritai galutiniy produkty rinkos apribojimas labiau tikétinas mazmeninés prekybos lygmeniu,
atsizvelgiant | nemazas patekimo j rinka kliatis, kuriomis daugumai gamintojy trukdoma steigti
mazmeninés prekybos taskus tik jy paciy produktams parduoti. Be to, mazmeninés prekybos
lygmeniu susitarimai pirkti i§ vieno tiekéjo gali lemti skirtingy prekes Zenkly prekiy konkurencijos
pardavimo vietoje sumazéjimg. Dél iy priezasCiy gali atsirasti didelis antikonkurencinis poveikis
galutiniams produktams mazmeninés prekybos lygmeniu, atsizvelgiant j visus kitus atitinkamus veiks-
nius, jeigu nedominuojantis tiekéjas jsipareigojimu susieja 30 % ir daugiau atitinkamos rinkos. Jeigu
jmoné yra dominuojanti, net dél nedidelés isipareigojimu susietos rinkos dalies gali atsirasti didelis
antikonkurencinis poveikis.
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Mazmeninés prekybos lygmeniu taip pat gali atsirasti bendras rinkos apribojimo poveikis. Jeigu visy
tiekéjy rinkos dalys yra mazesnés nei 30 %, bendras rinkos antikonkurencinio apribojimo poveikis
néra tikétinas, jeigu bendra jsipareigojimu susietos rinkos dalis yra mazesné nei 40 %, todél bendro-
sios iSimties atSaukimas néra tikétinas. Sis skaicius gali biiti didesnis, kai atsizvelgiama i kitus veiks-
nius, pvz., | konkurenty skaiciy, patekimo j rinka kliaitis ir pan. Jeigu ne visy jmoniy rinkos dalys yra
mazesnés uz bendrosios i§imties ribg, taciau né viena jy néra dominuojanti, bendras rinkos antikon-
kurencinio apribojimo poveikis néra tikétinas, jeigu bendra isipareigojimu susietos rinkos dalis yra
mazesné nei 30 %.

Jeigu pirkéjas veikia patalpose arba Zeméje, kurios priklauso tiekéjui arba yra tiekéjo iSnuomotos is
treCiosios Salies, nesusijusios su pirkéju, galimybés taikyti veiksmingas priemones, uzkertancias kelig
galimam rinkos apribojimui bus ribotos. Tokiu atveju ELPA priezitros institucijos jsiki§imas mazai
tikétinas, kol nepasiekta dominuojancio lygio.

Tam tikruose sektoriuose gali biiti sunku vienoje vietoje prekiauti daugiau kaip vieno prekés Zenklo
prekémis, tokiu atveju rinkos apribojimo problema galima veiksmingiau spresti apribojant galiojanciy
sutarCiy trukme.

Jeigu nustatomas pastebimas antikonkurencinis poveikis, kyla galimos i$imties pagal 53 straipsnio 3
dalj taikymo klausimas. Isipareigojimy nekonkuruoti atveju gali biiti itin svarbiis veiksmingumo
klausimai, apibdinti 107 dalies a punkte (pasinaudojimo problema tarp tiekéjy), d ir e punktuose
(sulaikymo problemos) ir h punkte (kapitalo rinkos trikumai).

Esant veiksmingumui, kaip apibidinta 107 dalies a, d ir h punktuose, privalomo kiekio nustatymas
pirkéjui tikriausiai biity maziau ribojanti alternatyva. Isipareigojimas nekonkuruoti gali bati vienintelis
efektyvus bidas veiksmingumui pasiekti, kaip tai apibadinta 107 dalies e punkte (sulaikymo prob-
lema, susijusi su praktinés patirties perdavimu).

Jeigu tiekéjas vykdo konkrediai susijusias investicijas (zr. 107 dalies d punkta), susitarimas nekonku-
ruoti arba privalomo kiekio nustatymas investicijy nuvertéjimo laikotarpiui paprastai tenkina 53
straipsnio 3 dalies salygas. Jeigu tokios konkreciai susijusios investicijos yra didelés, gali bati patei-
sinamas jsipareigojimas nekonkuruoti, trunkantis ilgiau nei 5 metus. Konkreciai susijusios investicijos
galéty bati, pavyzdziui, tiekéjo montuojama arba pritaikoma jranga, kai $i jranga po to gali bati
panaudota tik tam tikram pirkéjui skirtoms sudedamosioms dalims gaminti. Bendros paskirties arba
specialiai rinkai pritaikytos investicijos j (papildomus) gamybinius pajégumus paprastai néra laikomos
konkreciai susijusiomis investicijomis. Tac¢iau kai tiekéjas sukuria naujus pajégumus, pritaikytus konk-
retaus pirkéjo veiklai, pavyzdziui, kai jmoné, gaminanti metalines skardines, sukuria naujus pajégumus
skardinéms gaminti patalpose, kurios priklauso maisto gamintojo konservavimo bazei arba yra alia
jos, ie nauji pajégumai gali bati ekonomiskai gyvybingi tik tuomet, kai gaminama tam konkre¢iam
pirkéjui, — tokios investicijos galéty biiti laikomos konkreciai susijusiomis.

Jeigu tiekéjas suteikia pirkéjui paskola arba apriipina jranga, kuri néra konkreciai susijusi, to paprastai
nepakanka, kad biity atmesta antikonkurencinio apribojimo poveikio atsiradimo rinkoje galimybé.
Kapitalo rinkos triikumy atveju, gali bati racionaliau suteikti paskolg produkto tiekéjui, o ne bankui
(zr. 107 dalies h punkta). Taciau tokiu atveju paskola turéty bati teikiama nustatant kuo maziau
apribojimy, o pirkéjui neturéty bati uzkirstas kelias nutraukti jsipareigojima ir grazinti nesumokétos
skolos dalj bet kuriuo metu ir be jokiy baudy.

Svarbios mokslinés patirties perdavimu (Zr. 107 dalies e punkta) paprastai pateisinamas jsipareigo-
jimas nekonkuruoti per visg susitarimo dél tiekimo laikotarpi, pavyzdziui, fransizés atveju.
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Isipareigojimo nekonkuruoti pavyzdys

Nacionalinés impulsyviai perkamo plataus vartojimo produkto rinkos lyderis, valdantis 40 % rinkos,
daugumg savo produkty (90 %) parduoda per jsipareigojimu susaistytus mazZmenininkus (susaistytos
rinkos dalis — 36 %). Susitarimais mazmenininkai jpareigojami maziausiai ketverius metus pirkti tik i3
rinkos lyderio. Rinkos lyderiui ypa¢ gerai atstovaujama tankiau apgyvendintose teritorijose, pvz.,
sostingje. Jo konkurentai, kuriy yra 10 ir kuriy keletas yra tik vietinés reikmés, valdo kur kas
mazZesnes rinkos dalis (didZiausia dalis — 12 %). Tie 10 konkurenty drauge vykdo tiekimus kitiems
10 % rinkos per isipareigojimu susaistytus prekybos taskus. Rinka pasizymi didele prekés Zenklus ir
produkty diferenciacija. Rinkos lyderiui priklauso stipriausi prekés zenklai. Jis vienintelis nuolat vykdo
nacionalines reklamos kampanijas. Savo susaistytus mazmenininkus jis apriipina specialia savo
produkty saugojimo jranga.

Todél rinkoje susiklosté tokia padétis, kad i§ viso 46 % (36 % ir dar 10 %) rinkos yra apriboti
naujiems potencialiems rinkos dalyviams ir jau veikiantiems rinkos dalyviams, neturintiems isiparei-
gojimu susaistyty prekybos tasky. Potencialiems rinkos dalyviams dar sunkiau patekti i rinkg tankiau
apgyvendintose teritorijose, kur rinka dar labiau apribota, nors biitent j $ia rinka jie labiausiai noréty
patekti. Be to, dél didelés prekés zenkly ir produkty diferenciacijos bei dideliy paieskos sanaudy,
palyginti su produkty kainomis, dél skirtingy prekiy Zenkly konkurencijos nebuvimo pardavimo
vietose padaroma dar daugiau Zalos vartotojy gerovei. Galimas i$skirtiniy prekybos tasky veiksmin-
gumas, kuris, pasak rinkos lyderio, atsiranda dél maZesniy gabenimo i8laidy ir galimos sulaikymo
problemos, susijusios su produkty saugojimo jranga, yra ribotas ir nenusveria neigiamo poveikio
konkurencijai. Veiksmingumas ribotas, kadangi gabenimo islaidos susijusios su kiekiais, o ne su
isskirtinumu, o produkty saugojimo jranga néra susijusi su specialia praktine patirtimi ir néra specia-
liai skirta tam tikro prekés Zenklo prekéms. Todél neatrodo, kad bty tenkinamos 53 straipsnio 3
dalies saglygos.

[sipareigojimo pirkti nustatytg kiekj pavyzdys

Gamintojas X, kuriam priklauso 40 % rinkos, 80 % savo produkty parduoda pagal sutartis, kuriose
nurodyta, kad perpardavéjas privalo pirkti bent 75 % visy jam reikalingy iy produkty i§ gamintojo X.
Savo ruoztu, gamintojas X palankiomis salygomis sitlo finansavimg ir jranga. Sutarciy trukmé — 5
metai, per kuriuos numatytas paskolos grazinimas lygiomis dalimis. Ta¢iau po pirmyjy dvejy mety
pirkéjai turi galimybe nutraukti sutartj apie nutraukimg prane$dami pries 6 ménesius, jeigu jie sumoka
likusia paskolos dalj ir perima jranga jos rinkos verte. Penkeriy mety laikotarpio pabaigoje jranga
tampa pirkéjo nuosavybe. Dauguma konkuruojanciy gamintojy yra smulkis (i§ viso jy yra dvylika,
didziausias jy valdo 20 % rinkos) ir yra sudar¢ panasias jvairios trukmés sutartis. Gamintojai, kuriy
rinkos dalis mazesné kaip 10 %, daznai sudaro ilgesnés trukmés sutartis su maziau palankiomis
sutarties nutraukimo sglygomis. Pagal X gamintojo sutartis leidZziama, kad 25 % poreikiy patenkinty
konkurentai. Per trejus paskutiniuosius metus i rinkg jé¢jo du nauji gamintojai ir kartu uzémé apie 8 %
rinkos, i§ dalies perimdami daugelio perpardavéjy paskolas mainais uz sutartis su $iais perpardavéjais.

Gamintojo X isipareigojimu susaistyta rinkos dalis — 24 % (0,75 x 0,80 x 40 %). Kity gamintojy
susaistytos rinkos dalis sudaro apie 25 %. Todél i§ viso apie 49 % rinkos potencialiems naujiems
rinkos dalyviams ir veikiantiems rinkos dalyviams, neturintiems susaistyty prekybos tasky, apribota
bent pirmus dvejus tiekimo sutarties metus. I§ padéties rinkoje matyti, kad perpardavéjai neretai
sunkiai gauna banky paskolas ir paprastai yra per mazi, kad isigyty kapitalo kitais badais, pvz.,
isleisdami akcijy. Be to, gamintojas X gali pademonstruoti, kad dél savo pardavimy koncentravimo
nedaugeliui perpardavéjy jis gali geriau planuoti savo pardavimus ir sutaupyti gabenimo sanaudy.
Atsizvelgiant j veiksmingumg ir j tai, kad nesusaistyty pardavimy dalis pagal X gamintojo sutartis
sudaro 25 %, j realig galimybe anksti nutraukti sutartj ir j tai, kad pastaruoju metu j rinkg pateko
nauji gamintojai, bei i tai, kad apie pusé perpardavejy néra susaistyti, 75 % privalomo kiekio nusta-
tymas, kurj taiko gamintojas X, galéty tenkinti 53 straipsnio 3 dalies salygas.

2.2. ISskirtinis platinimas

I$skirtinio platinimo susitarimu tiekéjas sutinka parduoti savo produktus tik vienam platintojui, kad
$is juos perparduoty tam tikroje teritorijoje. Drauge platintojui paprastai taikomi apribojimai, susij¢ su
jo aktyviais pardavimais kitose (i$skirtinai priskirtose) teritorijose. Galima rizika konkurencijai
daugiausia yra sumazéjusia tam tikro prekeés Zenklo prekiy konkurencija ir rinkos padalijimu, o tai
visy pirma gali skatinti diskriminacija kainomis. Jeigu visi arba dauguma tiekéjy taiko isskirtinj
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platinima, gali susilpnéti konkurencija ir susidaryti palankesnés salygos slaptiems susitarimams tiek
tiekéjy, tiek platintojy lygmeniu. Galiausiai, dél i$skirtinio platinimo rinka gali bati apribota kitiems
platintojams, taigi, ir sumazinta konkurencija tuo lygmeniu.

nevirdija 30 %, net jeigu jis taikomas kartu su kitais nepagrindiniais vertikaliaisiais apribojimais,
kaip antai jsipareigojimu nekonkuruoti, kurio trukmé — 5 metai, privalomo kiekio nustatymu arba
tik tuo atveju, jeigu neapribojami aktyviis pardavimai kitose teritorijose. Toliau $iame skyriuje patei-
kiamos isskirtinio platinimo atskirais atvejais, kai rinkos dalis virsija 30 % rinkos dalies ribg, vertinimo
gaires.

Tiekéjo ir jo konkurenty padeétis rinkoje ypa¢ svarbi, kadangi tam tikry prekeés Zenkly prekiy konku-
rencijos sumazéjimas gali tapti problema tik tuo atveju, kai tam tikry prekés Zenkly prekiy konku-
rencija yra ribota. Kuo stipresné yra tiekéjo padétis, tuo tam tikry prekés Zenkly prekiy konkurencijos
sumazéjimas yra svarbesné problema. Jeigu rinkos dalis virsija 30 % riba, gali kilti rimtas pavojus, kad
itin sumazés skirtingy prekés zenkly prekiy konkurencija. Kad bty tenkinamos 53 straipsnio 3 dalies
salygos, tam tikry prekeés Zenkly prekiy konkurencijos sumaZzéjimg gali tekti derinti su realiu veiks-
mingumu.

Konkurenty padétis gali biti dvejopos svarbos. Jeigu konkurentai stipris, tai dazniausiai reiskia, kad
tam tikro prekés zZenkly prekiy konkurencijos sumazéjimg nusveria pakankama skirtingy prekeés
zenkly prekiy tarpusavio konkurencija. Taciau jeigu konkurenty skai¢ius tampa palyginti nedidelis,
0 jy padétis rinkoje, vertinant pagal rinkos dalj, pajégumus ir platinimo tinkla, yra panasi, iskyla
slapto susitarimo ir (arba) konkurencijos sumazinimo rizika. Dél tam tikro prekés Zenklo prekiy
tarpusavio konkurencijos sumazéjimo ta rizika gali padidéti, ypa¢ kai keli tiekéjai taiko panasias
platinimo sistemas. D¢l daugeriopo isskirtinio platinimo, t. y. kai jvairiis tiekéjai tam tikroje terito-
rijoje paskiria ta patj i$skirtinj platintoja, gali dar labiau padidéti slapto susitarimo ir (arba) konku-
rencijos sumazinimo rizika. Jeigu prekiautojui suteikiama i§skirtiné teis¢ platinti du arba daugiau
svarbiy konkuruojanciy produkty toje pacioje teritorijoje, tikétina, kad ty skirtingy prekés Zenkly
prekiy tarpusavio konkurencija bus gerokai suvarzyta. Kuo didesn¢ bendra rinkos dalj uzima prekeés
zenklai, kuriuos platina keleta prekés Zenkly platinantys iSskirtiniai prekés Zenkly platintojai, tuo
didesné slapto susitarimo ir (arba) konkurencijos sumazinimo rizika ir tuo labiau mazés skirtingy
prekeés Zenkly prekiy konkurencija. Jeigu mazmenininkas yra keleto prekés zenkly iSskirtinis platin-
tojas, gali atsitikti, kad, jeigu vienas gamintojas sumazina savo prekés Zenklo prekiy didmening kaina,
mazmenininkas nebus suinteresuotas perteikti $io kainos sumazinimo galutiniam vartotojui, kadangi
tuomet sumazéty jo pardavimai ir pelnas, gaunamas parduodant kity prekés Zenkly prekes. Taigi,
palyginti su padétimi, kai néra daug iSskirtiniy prekiautojy, gamintojai néra labai suinteresuoti konku-
ruoti kainomis vieni su kitais. D¢l tokio bendro poveikio atvejy bendrosios iSimties taikymas gali biiti
atSauktas, jeigu tiekéjy ir pirkéjy rinkos dalys yra mazesnés uz bendrosios iSimties riba.

Vertinant galimas isskirtinio platinimo antikonkurencinj poveikj, patekimo i rinkg klititys, kurios gali
trukdyti tickéjams steigti naujus platinimo punktus arba rasti alternatyviy platintojy, yra ne tokios
svarbios. Rinkos apribojimo kitiems tiekéjams klausimas nekyla, jeigu isskirtinis platinimas néra
derinamas su jsipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo.

Rinkos apribojimas kitiems platintojams nebus problema, jeigu tiekéjas, kuris taiko isskirtinio plati-
nimo sistema, toje pacioje rinkoje paskiria daug isskirtiniy platintojy ir tiems isskirtiniams platinto-
jams netaikomi apribojimai dél pardavimo kitiems nepaskirtiems platintojams. Taciau rinkos apribo-
jimas kitiems platintojams gali tapti problema, kai vartotojy rinkose esama perkamosios galios ir
rinkos galios, ypa¢ labai dideliy teritorijy atveju, kuriose i$skirtinis platintojas tampa isskirtiniu
platintoju visoje rinkoje. Pavyzdziu galéty biti prekybos centry tinklas, kuris tampa vieninteliu prekiy
su pirmaujancio prekés Zenklo prekiy platintoju nacionalinéje maisto produkty mazmeninés prekybos
rinkoje. Rinkos apribojimas kitiems platintojams labiau tikétinas, kai vienas prekiautojas i$skirtinai
platina keletg skirtingy prekés zenkly.

Perkamoji galia taip pat gali padidinti slapto pirkéjy susitarimo rizika, kai i$skirtinio platinimo
susitarimus vienam arba keliems tiekéjams taiko svarbiis pirkéjai, kurie gali biti issidéste skirtingose
teritorijose.
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Rinkos branda yra svarbus veiksnys, kadangi tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencijos sumazé-
jimas ir diskriminacija kainomis brandZioje rinkoje gali baiti rimta problema, bet maZziau svarbi
rinkoje, kurioje auga paklausa, keiciasi technologijos ir padétis rinkoje.

Prekybos lygmuo yra svarbus veiksnys, kadangi didmeniniame ir mazZmeniniame lygmenyse galimas
neigiamas poveikis gali skirtis. I$skirtinis platinimas daugiausia taikomas galutinéms prekéms ir
paslaugoms platinti. Tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencijos sumaZzéjimas ypac tikétinas
mazmeniniu lygmeniu, jeigu jis susijes su didelémis teritorijomis, kadangi galutiniams vartotojams
sudaromos labai ribotos galimybés svarbaus prekés Zenklo atveju pasirinkti tarp platintojo, kuri sitilo
didele kaing (ir) arba gerg aptarnavimg, ir platintojo, kuris sitilo maza kaing (ir) arba prasta aptarna-
vimg.

Gamintojas, kuris pasirenka didmenininkg savo i$skirtiniu platintoju, paprastai jj paskiria didesnei
teritorijai, pvz., visai ES valstybei narei arba ELPA valstybei. Kol didmenininkas gali parduoti prekes be
apribojimy vartotojy rinkoje esantiems mazmenininkams, néra tikétina, kad atsiras pastebimas
antikonkurencinis poveikis. Galimas tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencijos sumazéjimas
didmeninés prekybos lygmeniu gali bati lengvai kompensuojamas veiksmingumu, kuris atsiranda
logistikos, pardavimo skatinimo ir pan. srityse, ypac jeigu gamintojas yra isisteiges kitoje Salyje. Taciau
esant daugeriopiems isskirtiniams platinimo santykiams didmeninés prekybos lygmeniu galimas
pavojus skirtingy prekés Zenkly prekiy konkurencijai yra didesnis nei mazmeninés prekybos lygme-
niu. Jei vienas didmenininkas tampa isskirtiniu daugelio tiekéjy prekiy platintoju, kyla pavojus ne tik
sumazinti ty prekés Zenkly konkurencija, bet ir apriboti rinka didmeninés prekybos lygmeniu.

Kaip nurodyta 155 dalyje, rinkos apribojimo kitiems tiekéjams klausimo nekyla, jeigu iSskirtinis
platinimas néra derinamas su isipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo. Taciau net kai i§skirtinis platinimas
derinamas su jsipareigojimu pirkti i vieno tiekéjo, antikonkurencinis apribojimas kity tiekéjy atzvilgiu
mazai tikétinas, galbiit iSskyrus atveji, kai jsipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo taikomas tankiam
isskirtiniy platintojy tinklui maZose teritorijose arba bendro poveikio atveju. Tokiu atveju gali tekti
taikyti 2.1 skyriuje i§déstytus principus, susijusius su jsipareigojimu pirkti i§ vieno tickéjo. Taciau kai
del tokio derinio rinka néra itin apribojama, iSskirtinio platinimo ir susitarimo pirkti i§ vieno tiekéjo
derinimas gali skatinti konkurencija, didinant i$skirtinio platintojo suinteresuotuma daugiau démesio
skirti tam tikro prekés Zenklo prekéms. Todél, nesant tokio rinkos apribojimo poveikio, i§skirtinio
platinimo ir isipareigojimo nekonkuruoti derinys visa susitarimo laikotarpi, ypa¢ didmeninés prekybos
lygmeniu, gali visiskai atitikti 53 straipsnio 3 dalies sglygas.

I$skirtinio platinimo ir i§skirtinio pirkimo derinys didina galima tam tikro prekés Zenklo prekiy
konkurencijos sumazéjimo ir rinkos padalijimo rizika, o tai visy pirma gali skatinti diskriminacija
kainomis. I$skirtinis platinimas riboja vartotojy galimybes priimti sprendimus, kur ir kokia kaina
pirkti, kadangi jis riboja platintojy skai¢iy ir dazniausiai taip pat varzo platintojy aktyvaus pardavimo
laisve. I$skirtinis pirkimas, kuriuo reikalaujama, kad isskirtiniai platintojai pirkty tam tikro prekés
zenklo prekiy atsargas tiesiogiai i§ gamintojo, papildomai varzo platintojy galimybes priimti spren-
dimus, kur ir kokia kaina pirkti, kadangi jiems uzkertamas kelias pirkti i§ kity toje sistemoje
veikian¢iy platintojy. Taigi tiekéjas, taikydamas nevienodas pardavimo sglygas vartotojy nenaudai,
turi geresnes galimybes riboti tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencija, nebent tokiu deriniu
bity galima pasiekti veiksmingumo, dél kurio sumazéty kainos visiems galutiniams vartotojams

Produkto pobtidis néra labai svarbus vertinant galima isskirtinio platinimo antikonkurencinj poveiki.
Taciau produkto pobidis svarbus vertinant galimg veiksmingumg, t. y. po to, kai nustatytas paste-
bimas antikonkurencinis poveikis.

I$skirtinis platinimas gali padéti siekti veiksmingumo, ypa¢ kai platintojas turi atlikti investicijy,
siekdamas apsaugoti arba sukurti prekés zZenklo jvaizdj. Dazniausiai didZiausio veiksmingumo pasi-
ekiama esant naujiems produktams, sudétingiems produktams ir produktams, kuriy kokybe sunku
jvertinti prie§ juos panaudojant (vadinamieji patirties produktai) arba kuriy kokybe sunku jvertinti
netgi juos panaudojus (vadinamieji pasitikéjimo produktai). Be to, dél i$skirtinio platinimo gabenimo
ir platinimo srityje gali bati sutaupyta logistikos 1éSy dél masto ekonomijos.
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I§skirtinio platinimo didmeninés prekybos lygmeniu pavyzdys

A yra ilgalaikio naudojimo prekiy rinkos lyderis. A parduoda savo produktus per i$skirtinius platin-
tojus. Didmenininkams priskirtos teritorijos yra visos ES valstybés narés arba ELPA valstybés teritorija,
jei ES valstybé naré arba ELPA valstybé yra maza, ir regionas, jei ES valstybé naré arba ELPA valstybé
yra didelé. Sie isskirtiniai platintojai uZsiima pardavimais visiems jy teritorijose esantiems mazmeni-
ninkams. Galutiniams vartotojams jie neparduoda. Didmenininkai atsakingi ne tik uz pardavimo
skatinima savo rinkoje, iskaitant vietos renginiy rémima, bet ir naujy produkty pristatyma ir jy
pardavimo skatinimg mazmenininkams jy teritorijose. Sioje rinkoje technologijos ir produkty
naujovés atsiranda gana sparciai, o aptarnavimo, teikiamo prie§ parduodant preke mazmenininkams
ir galutiniams vartotojams, vaidmuo yra svarbus. Didmenininkai neprivalo pirkti visy jiems reikalingy
A tiekéjo tam tikro prekeés zZenklo prekiy i§ paties gamintojo; didmenininkai arba maZmenininkai
patys priima sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti, kadangi gabenimo sanaudos, palyginti su produkto
verte, néra didelés. Didmenininkams netaikomas jsipareigojimas nekonkuruoti. MazZmenininkai taip
pat parduoda daugelio konkuruojanciy tiekéjy tiekiamy prekiy Zenkly prekes, o maZmeninés
prekybos lygmeniu néra i$skirtinio arba pasirinktinio platinimo susitarimy. ES pardavimo didmeni-
ninkams rinkoje A valdo apie 50 % rinkos. Jo rinkos dalis jvairiose nacionalinése maZmeninés
prekybos rinkose svyruoja nuo 40 % iki 60 %. A turi nuo 6 iki 10 konkurenty kiekvienoje nacio-
nalinéje rinkoje. B, C ir D yra didZiausi jo konkurentai, jie taip pat veikia kiekvienoje nacionalinéje
rinkoje, jy rinkos dalys svyruoja tarp 20 % ir 5 %. Visi kiti gamintojai yra nacionaliniai gamintojai,
kurie valdo maZesnes rinkos dalis. B, C ir D turi panasius platinimo tinklus, o nacionaliniai gamintojai
dazniausiai parduoda savo produktus tiesiogiai mazmenininkams.

Siame pavyzdyje apibiidintoje didmeninés prekybos rinkoje rizika, kad sumazés tam tikro prekés
zenklo prekiy konkurencija ir atsiras diskriminacija kainomis, néra didelé. Sprendimy, kur ir kokia
kaina pirkti, priémimas néra varzomas, o tai, kad néra tam tikro prekés zenklo prekiy konkurencijos,
didmeninés prekybos lygiu néra labai svarbu. Mazmeninés prekybos lygiu nei tam tikro prekés Zenklo
prekiy konkurencija, nei skirtingy prekés Zenkly prekiy konkurencija néra varZoma. Be to, i$skirtiniai
susitarimai didmeninés prekybos lygiu beveik nedaro poveikio skirtingy prekés Zenkly prekiy konku-
rencijai. Todél tikétina, kad, net esant antikonkurenciniam poveikiui, 53 straipsnio 3 dalies salygos yra
tenkinamos.

Daugeriopo i$skirtinio platinimo oligopolinéje rinkoje pavyzdys

Nacionalingje galutinio produkto rinkoje yra keturi rinkos lyderiai, kuriy kiekvienas valdo apie 20 %
rinkos. Sie keturi rinkos lyderiai parduoda savo produktus per isskirtinius platintojus mazmeninés
prekybos lygmeniu. MaZzmenininkams paskirta i$skirtiné teritorija, lygi miestui, kuriame jie yra
jsisteige, arba didelio miesto rajonui. Daugumoje teritorijy keturi rinkos lyderiai paskyré ta patj
iSskirtinj mazmenininkg (,daugeriopas platinimas“), kuris dazniausiai jsisteiges centre ir specializuojasi
parduoti tik tam tikrus produktus. Likusioje 20 % nacionalinés rinkos dalyje veikia smulkiis vietos
gamintojai, kuriy didZiausias valdo 5 % nacionalinés rinkos. Sie vietos gamintojai paprastai parduoda
savo produktus per kitus maZmenininkus, ypa¢ dél to, kad keturiy didZiausiy tiekéjy iSskirtiniai
platintojai i§ esmés néra suinteresuoti parduoti maziau Zinomy ir pigesniy prekés Zenkly prekes.
Rinka pasizymi didele prekés Zenkly ir produkty diferenciacija. Keturi rinkos lyderiai organizuoja
dideles nacionalines reklamos kampanijas ir yra sukiire teigiamus prekés Zenkly jvaizdzius, o mazes-
nieji gamintojai nereklamuoja savo produkty nacionaliniu mastu. Rinka yra pakankamai brandi, su
stabilia paklausa ir be reikSmingy produkto ir technologijos naujoviy. Produktas yra palyginti papras-
tas.

Tokioje oligopolinéje rinkoje iskyla rizika, kad keturi rinkos lyderiai sudarys slapta susitarima. Sig
rizikg padidina daugeriopas platinimas. Tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencija riboja i$skirtinés
teritorijos nustatymas. Keturiy pirmaujanciy prekés Zenkly konkurencija mazmeninés prekybos
lygmeniu yra sumazinta, kadangi kiekvienoje teritorijoje vienas mazmenininkas nustato visy keturiy
prekés zenkly prekiy kaina. Daugeriopas platinimas reiskia, kad jeigu vienas gamintojas sumazina
savo prekés zenklo prekiy kaing, maZmenininkas nebus suinteresuotas perteikti $io kainos sumazi-
nimo galutiniam vartotojui, kadangi tuomet sumazéty jo pardavimai ir pelnas, gauti parduodant kity
prekés Zenkly prekes. Taigi gamintojai néra labai suinteresuoti konkuruoti kainomis vieni su kitais.
Skirtingy prekés Zenkly prekiy konkurencija kainomis vyksta prasta prekeés zZenklo jvaizdj turinciy
mazesniyjy gamintojy produkty atveju. Galimi argumentai dél iSskirtiniy (bendry) platintojy veiks-
mingumo yra riboti, kadangi produktas yra palyginti paprastas, perpardavimui vykdyti nereikia jokiy
atskiry investicijy arba mokymo, o reklama daugiausia vykdo gamintojai.

Net jeigu kiekvienas i§ rinkos lyderiy valdo uz nustatytg ribg mazesne rinkos dalj, 53 straipsnio 3
dalies salygos gali biiti netenkinamos ir gali prireikti atSaukti bendraja iSimtj susitarimams, sudary-
tiems su platintojais, kuriy vieSyjy pirkimy rinkos dalis mazesné nei 30 %.
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I$skirtinio platinimo ir i$skirtinio pirkimo derinimo pavyzdys

Gamintojas A yra dideliy gabarity ilgalaikio vartojimo prekiy Europos rinkos lyderis, jo rinkos dalis
daugelyje nacionaliniy mazmeninés prekybos rinky siekia 40-60 %. ES valstybése narése arba ELPA
valstybése, kuriose uzimama didelé rinkos dalis, jis turi maziau konkurenty, kurie uzima gerokai
mazesnes rinkos dalis. Konkurentai veikia tik vienoje arba dviejose nacionalinése rinkose. A laikosi
ilgalaikes politikos savo produkta per savo nacionalines pavaldzigsias bendroves parduoti i$skirtiniams
platintojams mazmeninés prekybos lygmeniu, o Siems platintojams neleidziama vykdyti aktyvaus
pardavimo vienas kito teritorijose. Todél Sie platintojai skatinami skatinti produkto pardavimg ir
teikti paslaugas iki pardavimo. Pastaruoju metu mazmenininkai dar papildomai privalo pirkti gamin-
tojo A produktus iSskirtinai i§ nacionalinés gamintojo A pavaldZiosios bendrovés, esancios jy terito-
rijoje. Mazmenininkai, parduodantys gamintojo A prekés Zenklo prekes, yra pagrindiniai ios raies
produkto perpardavéjai savo teritorijoje. Jie prekiauja ir kity prekés zenkly prekémis, taciau nevie-
nodai sékmingai ir aktyviai. Nuo tada, kai pradétas isskirtinis pirkimas, rinkoms, kuriose kainos
didesnés ir konkurencija mazesné, A taiko kainy skirtumg, svyruojantj nuo 10 iki 15 %. Rinkose
yra palyginti stabili pasitla ir paklausa, néra dideliy technologiniy pasikeitimy.

Dideliy kainy rinkose tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencija mazinama ne tik dél teritorinio
isskirtinumo mazmeninés prekybos lygmeniu, bet ir apsunkinama i$skirtiniu pirkimo jsipareigojimu,
kuris tenka maZzmenininkams. Esant i§skirtinio pirkimo jsipareigojimui, i$skirtiniai maZmenininkai,
pagrindiniai tos riiSies produkto perpardavéjai, neturi galimybés priimti sprendimy, kur ir kokia kaina
pirkti, todél rinkos ir teritorija iSlieka atskirtos. I§skirtiniai mazmenininkai taip pat negali aktyviai
parduoti vienas kito teritorijoje ir praktiskai yra linke vengti platinti uz savo paciy teritorijos riby.
Todél galima diskriminacija kainomis, dél kurios bendra pardavimy apimtis pernelyg nepadidéja. Dél
dideliy gabarity produkto vartotojy arba nepriklausomy prekybininky galimybés priimti sprendima,
kur ir kokia kaina pirkti, yra ribotos.

Nors galimi argumentai, kad skiriant i$skirtinius platintojus gali biti padidintas veiksmingumas, gali
bati jtikinantys, visy pirma dél paskaty teikimo maZmenininkams, nepanasu, kad galimi argumentai,
jog derinant iskirtinj platinima ir i8skirtinj pirkima galima padidinti veiksminguma, visy pirma galimi
argumentai, kad i$skirtinis pirkimas gali padidinti veiksmingumg, susije daugiausia su masto ekono-
mija gabenimo srityje, nusverty neigiamag diskriminacijos kainomis ir tam tikro prekés Zenklo prekiy
konkurencijos sumazéjimo poveikj. Taigi neatrodo, kad bty tenkinamos 53 straipsnio 3 dalies

salygos.

2.3. ISskirtinio kliento paskyrimas

Pagal i$skirtinio kliento paskyrimo sutartj tiekéjas sutinka parduoti savo produktus tik vienam platin-
tojui, kuris perparduoty juos tam tikrai klienty grupei. Drauge platintojui paprastai taikomi aktyvaus
pardavimo kitoms (i$skirtinai paskirtoms) klienty grupéms vykdymo apribojimai. Bendraja isimtimi
neribojami i§skirtinés klienty grupés nustatymo budai; tai galéty bati tam tikra klienty grupé, nusta-
tyta pagal profesija, arba konkreciy klienty, atrinkty remiantis vienu ar keliais objektyviais kriterijais,
sgraSas. Galima rizika konkurencijai daugiausia yra sumazéjusia tam tikro prekés Zenklo prekiy
konkurencija ir rinkos padalijimu, o tai gali ypa¢ skatinti diskriminacija kainomis. Jeigu dauguma
arba visi tiekéjai taiko i$skirtinj kliento paskyrima, gali susilpnéti konkurencija ir susidaryti palankios
salygos tiek tiekéjams, tiek platintojams sudaryti slapta susitarima. Galiausiai, dél i$skirtinio kliento
paskyrimo rinka gali biti apribota kitiems platintojams, taigi, ir sumazinta konkurencija tuo lygme-
niu.

I$skirtiniam kliento paskyrimui bendroji iSimtis taikoma, kai ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalys nevirsija
30 % ribos, net jei toks paskyrimas derinamas su kitais nepagrindiniais vertikaliaisiais apribojimais,
kaip antai jpareigojimu nekonkuruoti, privalomo kiekio nustatymu arba i$skirtiniu pirkimu. I§skirtinio
kliento paskyrimo ir pasirinktinio platinimo derinys paprastai laikomas pagrindiniu apribojimu,
kadangi dazniausiai paskirtieji platintojai néra laisvi vykdyti aktyvius pardavimus galutiniams varto-
tojams. Jeigu rinkos dalis virSija nustatyta 30 % ribg, 151-167 dalyse pateiktos gairés taip pat
taikomos vertinant iskirtinio kliento paskyrimga, atsizvelgiant j toliau Siame skyriuje i§déstytas konk-
recias pastabas.

Klienty paskyrimas paprastai apsunkina klienty sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti. Be to, kadangi
kiekvienas paskirtas platintojas turi savo klienty grupe, nepaskirtiems platintojams, nepriklausantiems
tokiai grupei, gali bati sunku jsigyti produktg. Todél nepaskirtiems platintojams sunkiau priimti
sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti.
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I§skirtinio kliento paskyrimas daugiausia taikomas tarpiniams produktams ir galutiniams produktams
didmeninés prekybos lygmeniu, kur galima isskirti klienty, turin¢iy skirtingy aiskiy reikalavimy Siam
produktui, grupes.

I3skirtinio kliento paskyrimas gali biiti veiksmingas, ypa¢ kai platintojai privalo investuoti, pavyzdziui,
kad specifiné jranga, igtidZiai arba praktiné patirtis biity pritaikyti jy klienty grupiy reikalavimams.
I3skirtinio kliento paskyrimo sistemos taikymas pateisinamas laikotarpiu, kuris reikalingas investici-
joms nuvertéti. Geriausias pavyzdys — nauji ir sudétingi produktai, taip pat produktai, kuriuos reikia
pritaikyti individualaus kliento poreikiams. Nustatyty diferencijuoty poreikiy buvimas labiau tikétinas
tuo atveju, kai parduodami tarpiniai produktai, t. y. produktai, parduodami skirtingoms profesionaliy
pirkéjy grupéms. Mazai tikétina, kad bity veiksmingas galutiniy klienty paskyrimas.

Isskirtinio kliento paskyrimo pavyzdys

Imoné sukiiré modernig automating gesinimo sistema. Siuo metu jmonés rinkos dalis automatiniy
gesinimo sistemy rinkoje sudaro 40 %. Kai ji pradéjo prekiauti modernia gesinimo sistema, su anks-
tesniu produktu ji uzémé 20 % rinkos. Naujo tipo automatiné gesinimo sistemos jrengimas priklauso
nuo pastato, kuriame ji yra jrengiama, tipo ir paskirties (jstaiga, chemijos gamykla, ligoniné ir pan.).
Imoné paskyré tam tikrg skaiciy platintojy gesinimo sistemai parduoti ir jrengti. Kiekvienas platintojas
privalo supazindinti savo darbuotojus su bendrais ir konkreciais automatinés gesinimo sistemos
jrengimo reikalavimais pagal atskiras klienty grupes. Norédama uztikrinti, kad platintojai specializuo-
tysi, jmoné paskyré kiekvienam platintojui atskirg klienty grupe ir uzdraudé vykdyti aktyvy
pardavima vienas kito i$skirtiniy klienty grupéms. Po penkeriy mety visiems platintojams bus leista
vykdyti aktyvy pardavimg visoms klienty grupéms, nebebus taikoma i$skirtinio kliento paskyrimo
sistema. Tuomet tiekéjas taip pat galés pardavinéti naujiems platintojams. Rinka yra gana dinamiska,
neseniai i ja j¢jo du nauji dalyviai, jvyko daug technologiniy pasikeitimy. Konkurentai, kuriy rinkos
dalys siekia tarp 25 % ir 5 %, taip pat tobulina savo produktus.

Kadangi i$skirtinumas yra ribotos trukmés ir juo padedama uztikrinti, kad platintojai susigrazinty
savo investicijas ir sutelkty savo pardavima pirmiausia ties tam tikra klienty grupe, taip pat iSmokty
prekiauti, o galimas antikonkurencinis poveikis dinamiskoje rinkoje yra ribotas, 53 straipsnio 3 dalies
salygos galéty biti tenkinamos.

2.4. Pasirinktinis platinimas

Pasirinktinio platinimo susitarimai, kaip ir i$skirtinio platinimo susitarimai, apriboja jgalioty platintojy
skai¢iy, kita vertus, apriboja perpardavimo galimybes. Pasirinktinis platinimas nuo isskirtinio plati-
nimo skiriasi tuo, kad prekiautojy skaic¢iaus apribojimas priklauso ne nuo teritorijy skaiciaus, o nuo
pasirinkimo kriterijaus, susijusio pirmiausia su produkto pobudziu. Kitas skirtumas, palyginti su
isskirtiniu platinimu, yra tai, kad apribojimas perparduoti — tai ne aktyvaus pardavimo apribojimas
tam tikroje teritorijoje, o bet kokio pardavimo nejgaliotiems platintojams apribojimas, kai galimais
pirkéjais lieka tik paskirtieji platintojai ir galutiniai klientai. Pasirinktinis platinimas beveik visada
naudojamas prekés Zenklg turintiems galutiniams produktams platinti

Galima rizika konkurencijai yra tam tikro prekés zZenklo prekiy konkurencijos sumazéjimas ir, ypa¢
esant bendram poveikiui, rinkos apribojimas tam tikros rasies (-iy) platintojy grupéms, konkurencijos
susilpninimas ir palankesnés salygos pirkéjams ir tiekéjams sudaryti slaptg susitarimg. Norint jvertinti
galima pasirinktinio platinimo antikonkurencinj poveikj pagal 53 straipsnio 1 dalj, reikia skirti vien
tik kokybinj pasirinktinj platinimg ir kiekybinj pasirinktinj platinimg. Esant vien tik kokybiniam
pasirinktiniam platinimui prekiautojai parenkami tik remiantis objektyviais kriterijais, reikalingais
dél produkto pobiidzio, kaip antai biitinas pardavimo personalo mokymas, aptarnavimas pardavimo
metu, tam tikras pardavimui skirty produkty asortimentas (!). Taikant tokius kriterijus prekiautojy
skai¢ius néra tiesiogiai apribojamas. Vien kiekybinis pasirinktinis platinimas paprastai nepatenka tarp
53 straipsnio 1 dalies draudimy, kadangi nesukelia antikonkurencinio poveikio, jeigu tik yra

z., 7. 1996 m. gruodzio 12 d. Pirmosios instancijos teismo sprendima Groupement dachat Edouard Leclerc pries
misijg, T-88/92, Rink. p. [1-1961.
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tenkinamos trys salygos. Pirma, nagrinégjamo produkto pobudis privalo pateisinti pasirinktinio plati-
nimo sistema tuo pozidriu, kad $ios sistemos batinumas yra teisiskai pagristas, atsizvelgiant j nagri-
néjamo produkto pobadi, jo kokybei islaikyti ir jo tinkamam naudojimui uZtikrinti. Antra, perpar-
davéjai privalo biti parenkami pagal objektyvius kokybinio pobadzio kriterijus, kurie vienodai nusta-
tomi ir prieinami visiems galimiems perpardavéjams ir taikomi nediskriminuojant. Trecia, nustatyti
kriterijai neturi virSyti to, kas yra reikalinga ('). Kiekybinis pasirinktinis platinimas numato papildomus
pasirinkimo kriterijus, kuriais dar labiau tiesiogiai apribojamas potencialiy prekiautojy skaicius, pavyz-
dziui, nurodant didZiausias ir maziausias pardavimo apimtis, prekiautojy skaiciy ir pan.

Kokybiniam ir kiekybiniam pasirinktiniam platinimui, jei nei tiekéjas, nei pirkéjas neuzima daugiau
liaisiais apribojimais, tokiais kaip jpareigojimas nekonkuruoti arba isskirtinis platinimas, tiktai tuomet,
kai aktyvus igalioty platintojy vieny kitiems ir galutiniams vartotojams pardavimas néra ribojamas.
Pasirinktiniam platinimui bendroji i$imtis taikoma neatsizvelgiant i nagrinéjamo produkto ir atrankos
kriterijy pobudj. Taciau tais atvejais, kai atsizvelgiant | produkto savybes () nereikia taikyti pasirink-
tinio platinimo arba kriterijy, pavyzdziui, reikalavimo, kad platintojai turéty vieng ar daugiau fiziniy
parduotuviy arba teikty konkrecias paslaugas, tokia platinimo sistema paprastai neturi pakankamo
veiksmingumg didinancio poveikio, kad baty kompensuojamas to paties prekés Zenklo prekiy konku-
rencijos sumazéjimas. Jeigu yra pastebimas antikonkurencinis poveikis, tikétina, kad bendrosios i§im-
ties taikymas gali baiti atSauktas. Be to, toliau Siame skyriuje pateikiamos pasirinktinio platinimo
atskirais atvejais, kai netaikoma bendroji iSimtis arba kai sukeliamas bendras poveikis dél paraleliniy
pasirinktinio platinimo tinkly, vertinimo gairés.

Vertinant galimg antikonkurencinj poveiki, svarbiausia yra tiekéjo ir jo konkurenty padétis rinkoje,
kadangi konkurencijos tarp tam tikry prekiy su tuo padiu prekiy Zenklu praradimas gali tapti
problema tik tada, kai yra ribojama konkurencija tarp tam tikry prekiy su skirtingais prekiy Zenklais.
Kuo stipresné yra tiekéjo padétis, tuo daugiau problemy sukelia konkurencijos tarp tam tikry prekiy
su tuo paciu prekiy Zenklu praradimas. Kitas svarbus veiksnys yra pasirinktinio platinimo tinkly,
esanciy toje pacioje rinkoje, skaiCius. Jeigu pasirinktinj platinimg rinkoje taiko tik vienas tiekéjas,
pasirinktinis platinimas paprastai nesukelia vien tik neigiamo poveikio, jeigu tik dél sutartyje numa-
tyty prekiy pobiidzio reikia panaudoti pasirinktinio platinimo sistemg ir jeigu taikomi pasirinkimo
kriterijai yra biitini veiksmingam nagrinéjamy prekiy platinimui uztikrinti. Taciau tikrové rodo, kad
pasirinktinj platinima daznai taiko keli tiekéjai tam tikroje rinkoje.

Konkurenty padétis gali bati reik§minga dviem prasmémis ir jos vaidmuo esant bendram poveikiui
gali bati i8skirtinis. Jeigu konkurentai stipris, tai dazniausiai reiskia, kad nors konkurencija tarp tam
tikry prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu ir sumazéja, vyksta konkurencija tarp tam tikry prekiy su
skirtingais prekiy Zenklais. Taciau jeigu dauguma pagrindiniy tiekéjy taiko pasirinktinj platinima, gali
smarkiai sumazéti konkurencija tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu ir gali bati apri-
bojama rinka tam tikro tipo platintojams, padidéti slapto susitarimo tarp Siy pagrindiniy tiekéjy
rizika. Rinkos apribojimo veiksmingiau veikiantiems platintojams rizika visada yra didesné, kai
taikomas pasirinktinis platinimas, o ne i$skirtinis, kadangi pasirinktinio platinimo sglygomis ribojamas
pardavimas nejgaliotiems prekiautojams. Toks ribojimas numatomas tam, kad pasirinktinio platinimo
sistemos biity uzdaros, ir i3 jy nejgalioti prekiautojai negaléty isigyti reikiamy prekiy. Todél pasirink-
tinis platinimas visy pirma taikomas siekiant i$vengti kainy nuolaidas taikan¢iy (ne internetu arba tik
internetu prekiaujanciy platintojy) daromo poveikio gamintojo pelnui, taip pat jgalioty prekiautojy
pelnui. Tokiy platinimo bidy ribojimu, kuris gali atsirasti bendrai taikant pasirinktinj platinimg ar kai
ji taiko vienas tiekéjas, kurio rinkos dalis virsija 30 %, sumazinamos vartotojy galimybés pasinaudoti
konkreciais $iy platinimo budy privalumais, kaip antai maZesnémis kainomis, didesniu skaidrumu ir
platesne prieiga.

. 1980 m. gruodzio 11 d. Teisingumo Teismo sprendimo L'Oréal pries PVBA, 31/80, Rink. p. 3775, 15 ir 16

punktus; 1977 m. spalio 25 d. Sprendimo Metro I, 26/76, Rink. p. 1875, 20 ir 21 punktus; 1983 m. spalio 25 d.

Sp

rendimo AEG, 107/82, Rink. p. 3151, 35 punktg; ir 1992 m. vasario 27 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo

Vichy pries Komisijg, T-19/91, Rink. p. 1I-415, 65 punktg.
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z., Zzr. 1996 m. gruodzio 12 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Groupement d’achat Edouard Leclerc pries
misijg, T-19/92, Rink. p. 1I-1851, 112-123 punktus; 1996 m. gruodzio 12 d. Sprendimo Groupement d'achat Edouard

Leclerc pries Komisijg, T-88/92, Rink. p. 1I-1961, 106-117 punktus, taip pat pirmesnéje iSnasoje nurodytg teismo
praktika.
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Jeigu bendroji iSimtis taikoma individualiems pasirinktinio platinimo tinklams, bendrosios iSimties
atSaukimas arba bendrosios iSimties netaikymas gali baiti nagrinéjamas esant bendram poveikiui.
Taciau néra tikétina, kad bendro poveikio problema iskilty, jeigu pasirinktiniu platinimu uzimama
rinkos dalis yra mazesné nei 50 %. Taip pat tikétina, kad tokia problema neiskils, jeigu pasirinktinis
platinimas uzima daugiau nei 50 %, bet bendra penkiy didZiausiy tiekéjy (KL5) rinkos dalis yra
mazesné nei 50 %. Jeigu tiek KL5, tiek rinkos, kuria apima pasirinktinis platinimas, dalis virsija
50 %, vertinimas gali skirtis priklausomai nuo to, ar visi penki didziausi tiekéjai taiko pasirinktinj
platinimg. Kuo stipresné konkurenty, kurie netaiko pasirinktinio platinimo, padétis, tuo maziau
tikétinas rinkos apribojimas kitiems platintojams. Jeigu visi penki didZiausi tiekéjai taiko pasirinktinj
platinima, abejoniy dél konkurencijos ypa¢ gali kelti tie susitarimai, kuriais taikomi kiekybiniai
pasirinkimo kriterijai, tiesiogiai apribojantys jgalioty prekiautojy skaiciy, arba kuriais taikomi tam
tikrus platinimo badus ribojantys kokybiniai kriterijai, pavyzdziui, reikalavimas turéti vieng ar daugiau
fiziniy parduotuviy ar teikti konkrecias paslaugas. Paprastai néra tikétina, kad baty tenkinamos 53
straipsnio 3 dalies salygos, jeigu nagrinéjamos pasirinktinio platinimo sistemos neleidzia jeiti j rinka
naujiems platintojams, galintiems pardavinéti nagrinégjamus produktus, ir ypa¢ tiems, kurie taikyty
nuolaidas, taip ribodami platinimg tam tikry esamy kanaly naudai ir pakenkdami galutiniams varto-
tojams. Maziau tikétina, kad vien neigiama poveikj sukels labiau netiesioginés kiekybinio platinimo
formos, atsirandancios derinant tik kokybinius pasirinkimo kriterijus su reikalavimu, kad prekiautojai
pasiekty minimaly metinio pardavimo kieki, jeigu toks kiekis nesudaro didelés dalies bendros prekiau-
tojy apyvartos, gautos pardavus nagrinégjamus produktus, ir tai nevirSija to, kas yra reikalinga, kad
tiekéjas atgauty su sutartimi konkrediai susijusias savo investicijas ir (arba) realizuoty masto ekono-
mijg platinimo srityje. Kalbant apie atskiry dalyviy jtakg bendram poveikiui pazymétina, kad tiekéjas,
kurio rinkos dalis yra mazesné nei 5 %, paprastai néra laikomas gerokai prisidedanciu prie bendro
poveikio.

Patekimo | rinkg klititys yra svarbiausios, kai rinka yra apribojama nejgaliotiems prekiautojams.
Apskritai j¢jimo | rinkg klititys yra svarbios, nes pasirinktinj platinimg daugiausia taiko prekiy su
prekiy Zenklu gamintojai. Paprastai nejtrauktiems maZzmenininkams reikia laiko ir dideliy investicijy
tam, kad iSleisty prekes su savo prekiy Zenklu arba jsigyty reikiamas prekes kur nors kitur.

Perkamoji galia gali padidinti slapto susitarimo tarp prekiautojy rizika ir dél to gerokai pakeisti galimo
pasirinktinio platinimo antikonkurencinio poveikio analiz¢. Rinkos apribojimas veiksmingiau veikian-
tiems mazmenininkams gali ypa¢ pasireiksti tada, kai stipri prekiautojy organizacija, sieckdama apri-
boti konkurencijg savo nariy naudai, tiekéjui taiko pasirinkimo kriterijus.

Bendrosios iSimties 5 straipsnio 1 dalies ¢ punkte numatyta, kad tiekéjas negali taikyti jpareigojimo,
verciancio jgaliotus prekiautojus tiesioginiu arba netiesioginiu bidu neprekiauti tam tikry konkuruo-
janciy tiekéjy prekémis. Tokios salygos tikslas yra iSvengti horizontalaus slapto susitarimo, kuris
uzkirsty kelig prekéms su tam tikrais prekiy Zenklais, pirmaujantiems tiekéjams jkuriant rinktinj
prekiy su prekiy Zenklais kluba. Mazai tikétina, kad tokios riiSies jpareigojimui biity taikoma iSimtis,
kai KL5 yra lygus 50 % arba virsija juos, nebent né vienas i§ tiekéjy, taikanciy toki ipareigojima,
nepriklauso penkiems didZiausiems rinkoje esantiems tiekéjams.

Dél rinkos apribojimo kitiems tiekéjams paprastai nekyla problemy, jeigu tik kiti tiekéjai gali naudotis
tais paciais platintojais, t. y. tol, kol pasirinktinio platinimo sistema néra derinama su jpareigojimu
nekonkuruoti prekémis su kitais prekiy zZenklais. Jeigu jgaliotyjy platintojy tinklas yra tankus ir yra
bendras poveikis, pasirinktinio platinimo ir jpareigojimo nekonkuruoti derinys gali sudaryti rinkos
apribojimo kitiems tiekéjams rizika. Tokiu atveju taikomi 2.1 skyriuje iSdestyti principai, susije su
jsipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo. Jeigu pasirinktinis platinimas néra derinamas su jpareigojimu
nekonkuruoti, rinkos apribojimas konkuruojantiems tiekéjams vis tiek gali biti problema, kai pirmau-
jantys tiekéjai taiko ne tik grynai kokybinius pasirinkimo kriterijus — savo prekiautojams jie taiko
papildomus jpareigojimus, tokius kaip jpareigojimas rezervuoti minimaly plotg lentynose jy produk-
tams arba uztikrinti, kad prekiautojo parduodama jy produkty apyvarta pasiekty minimalia procen-
ting visos agento prekybos apyvartos dalji. Tokia problema grei¢iausiai neiskils, jeigu rinkos dalis,
kurig apima pasirinktinis platinimas, yra mazesné nei 50 % arba, kai $is rodiklis yra virSijamas, jeigu
penkiy didziausiy tiekéjy rinkos dalis yra mazesné nei 50 %.
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Rinkos branda yra svarbi, kadangi konkurencijos tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu
praradimas ir galimas rinkos apribojimas tiekéjams arba prekiautojams gali tapti rimta problema
brandzioje rinkoje, bet yra maziau svarbi rinkoje, kurioje auga paklausa, keiciasi technologijos ir
padétis rinkoje.

Pasirinktinis platinimas gali bati veiksmingas, jei dél masto ekonomijos transporto sektoriuje sutau-
poma gabenimo ir tickimo technikos 1é3y, o taip gali bati nepaisant produkto pobadzio (107 dalies g
punktas). Taciau toks veiksmingumas pasirinktinio platinimo sistemose daZniausiai yra tik ribinis.
Norint i$spresti pasinaudojimo problema tarp platintojy (107 dalies a punktas) arba palengvinti
prekiy Zenklo jvaizdzio kiirima (107 dalies i punktas) labai svarbu atsizvelgti i produkto prigimti.
Dazniausiai didziausio veiksmingumo pasickiama esant naujiems produktams, sudétingiems produk-
tams, produktams, kuriy kokybe sunku ivertinti prie§ juos panaudojant (vadinamieji patirties produk-
tai) arba kuriy kokybe sunku jvertinti netgi juos panaudojus (vadinamieji pasitikéjimo produktai).
Toks pasirinktinio platinimo derinimas su vietovés iSlyga, kuria paskirtasis prekiautojas saugomas nuo
kity paskirtyjy prekiautojy, atidaranciy parduotuve kaimynystéje, gali visy pirma atitikti 53 straipsnio
3 dalies salygas, jeigu toks derinimas yra bitinas siekiant apsaugoti jgalioty prekiautojy pagrindines ir
konkreciai susijusias investicijas (107 dalies d punktas).

Siekiant uZztikrinti, kad biity parinktas maziausig antikonkurencinj poveikj darantis apribojimas, yra
svarbu panagrinéti, ar toks pat veiksmingumas gali bati pasiektas tokiomis paciomis sanaudomis,
pavyzdziui, taikant reikalavimus tik aptarnavimui.

Kiekybinio pasirinktinio platinimo pavyzdys

llgalaikio naudojimo prekiy rinkoje rinkos lyderis (prekiy Zenklas A), turintis 35 % rinkos, parduoda
savo produkta galutiniams vartotojams per pasirinktinio platinimo tinkla. Yra keli patekimo j tinkla
kriterijai: parduotuvéje turi dirbti apmokyti darbuotojai ir teikti aptarnavima iki pardavimo, parduo-
tuvéje turi bati speciali vieta, skirta parduoti tam produktui ir panaSiems aukStas technologijas
naudojantiems produktams, parduotuvé privalo pardavinéti tiekéjo tiekiamus produktus ir juos
patraukliai i8délioti. Be to, i tinklg priimamy mazmenininky skaicius yra tiesiogiai ribojamas nustatant
maksimaly mazmenininky skaiciy pagal kiekvieno regiono arba miesto gyventojy skai¢iy. Gamintojas
A Sioje rinkoje turi 6 konkurentus. Jo didZiausiy konkurenty B, C ir D rinkos dalys sudaro atitinkamai
25%, 15% ir 10 %, o kity gamintojy rinkos dalys yra maZesnés. A yra vienintelis gamintojas,
naudojantis pasirinktinj platinima. Prekiy su prekiy Zenklu A pasirinktiniai platintojai visada parduoda
ir prekes su keliais konkuruojanciais prekiy Zenklais. Taciau prekés su konkuruojanciais prekiy
zenklais taip pat yra placiai parduodamos parduotuvése, kurios nepriklauso A pasirinktinio platinimo
tinklui. Platinimo kanalai yra jvairfis, pavyzdziui, prekés su prekiy Zenklais B ir C parduodamos ne tik
daugelyje A pasirinkty parduotuviy, bet ir kitose parduotuvése, teikianciose aukstos kokybés aptar-
navima, bei dideliuose prekybos centruose. Prekés su prekiy Zenklu D daugiausia yra parduodamos
parduotuvése, kuriose yra auksto lygio aptarnavimas. Technologijos $ioje rinkoje tobuléja gana greitai,
ir pagrindiniai tiekéjai dél reklamos islaiko gera savo produkty kokybés jvaizdi.

Pasirinktinis platinimas apima 35 % Sios rinkos. A pasirinktinio platinimo sistema tiesiogiai neveikia
konkurencijos tarp tam tikry prekiy su skirtingais prekiy zenklais. Konkurencija tarp prekiy su prekiy
zenklu A gali biti sumazinta, bet vartotojai turi pri¢jima prie Zemo lygio aptarnavimo ir (arba) mazy
kainy prekiy su prekiy Zenklais B ir C, kuriy kokybés jvaizdis yra panasus j prekiy su prekiy Zenklu A
kokybés jvaizdi. Be to, prekéms su kitais prekiy Zenklais néra uzdarytas priéjimas prie auksto lygio
aptarnavimo mazmenininky, kadangi néra apribojimy pasirinktiniams platintojams parduoti prekes su
konkuruojandiais prekiy Zenklais, o kiekybinis mazmenininky, prekiaujanciy prekémis su prekiy
zenklu A, skaiCiaus apribojimas leidZia kitiems auksto lygio aptarnavimo maZmenininkams laisvai
platinti prekes su konkuruojanciais prekiy Zenklais. Siuo atveju, atsizvelgiant i reikalavimus aptarna-
vimui ir i tikéting veiksminguma, taip pat j ribota poveikj konkurencijai tarp tam tikry prekiy su tuo
paciu prekiy Zenklu, yra tikétina, kad A pasirinktinio platinimo tinklui gali bati taikomos 53
straipsnio 3 dalies sglygos.

Pasirinktinio platinimo su bendru poveikiu pavyzdys

Tam tikry sporto prekiy rinkoje yra septyni gamintojai, kuriy rinkos dalys sudaro atitinkamai 25 %,
20 %, 15 %, 15 %, 10 %, 8 % ir 7 %. Penki didZiausi gamintojai platina savo produktus, naudodamiesi
kiekybiniu pasirinktiniu platinimu, o du maziausi gamintojai taiko kitokios rasies platinimo sistemas,
taigi pasirinktinis platinimas apima 85 % rinkos. Pri¢jimo prie pasirinktinio platinimo tinkly kriterijai
visiems gamintojams yra visiSkai vienodi: platintojai turi turéti viena ar daugiau fiziniy parduotuviy,
toje parduotuvéje turi dirbti apmokyti darbuotojai ir teikti aptarnavimg iki pardavimo, parduotuvéje
turi bati speciali vieta, skirta parduoti tam produktui, ir nustatytas minimalus tos vietos plotas.
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Parduotuvé turi pardavinéti platy prekiy su nagrinéjamu prekiy Zenklu asortimenty ir patraukliai
pateikti produkty, parduotuvé turi bati jsikirusi prekybinéje gatvéje ir tos riiSies prekés turi sudaryti
bent 30 % bendros parduotuvés apyvartos. Dazniausiai tas pats prekiautojas yra paskiriamas pasi-
rinktiniu platintoju prekéms su visais penkiais prekiy Zenklais. Prekés su dviem prekiy Zenklais,
kurioms netaikomas pasirinktinis platinimas, paprastai yra parduodamos per maziau specializuotus
ir Zemesnio aptarnavimo lygio mazmenininkus. Rinkoje yra stabili ir pasiala, ir paklausa, yra labai
geras prekiy Zenklo jvaizdis ir produkty diferenciacija. Penki rinkos lyderiai turi labai gera prekiy
zenklo jvaizdj, sukurtg panaudojus reklamg ir skatinimg, tuo tarpu dviejy mazesniy gamintojy stra-
tegija yra pardavinéti pigesnius produktus, neturincius labai gero prekiy Zenklo jvaizdzio.

Sioje rinkoje paprastiems (nespecializuotiems) kainy nuolaidas taikantiems mazmenininkams ir tik
internetu prekiaujantiems platintojams neleidziama prekiauti prekémis su penkiais pirmaujanciais
prekiy Zenklais. I$ tikryjy reikalavimas, kad Sios rtisies prekés sudaryty bent 30 % prekiautojo veiklos,
ir kriterijai, taikomi prekiy pristatymui, aptarnavimui prie§ parduodant, daugumai kainy nuolaidas
taikan¢iy mazmenininky neleidzia patekti  jgalioty prekiautojy tinkla. Reikalaujant turéti vieng ar
daugiau fiziniy parduotuviy tik internetu prekiaujantiems platintojams uzkertamas kelias patekti |
tinkla. Todél vartotojai neturi pasirinkimo ir yra priversti pirkti prekes su penkiais pirmaujanciais
prekiy Zenklais auksto lygio aptarnavimo ir (arba) dideliy kainy parduotuvése. Dél to sumazéja
konkurencija tarp prekiy su penkiais pirmaujanciais prekiy Zenklais. To nekompensuoja ir tai, kad
prekés su dviem maziausiai reik§mingais prekiy Zenklais gali bati perkamos Zemo lygio aptarnavimo
ir (arba) mazy kainy parduotuvése, kadangi penkiy rinkos lyderiy prekiy zZenklo jvaizdis yra kur kas
geresnis. Konkurencija tarp tam tikry prekiy su skirtingais prekiy Zenklais taip pat yra apribota dél
daugialypiy prekybiniy santykiy. Nors ir yra tam tikra konkurencija tarp tam tikry prekiy su tuo
paciu prekiy Zenklu, o mazmenininky skaiCius néra tiesiogiai apribotas, jsileidimo kriterijai yra
pakankamai griezti, dél to kiekvienoje teritorijoje néra daug mazmenininky, prekiaujanéiy prekémis
su tais penkiais pirmaujanciais prekiy Zenklais.

Veiksmingumas, susijes su Siomis pasirinktinio platinimo sistemomis, yra menkas: produktas néra
labai sudétingas ir nepateisina ypa¢ auksto lygio aptarnavimo. Jeigu gamintojai negali jrodyti, kad dél
jy pasirinktinio platinimo tinklai yra aiskiai veiksmingi, bendroji iSimtis tikriausiai turi bati atSaukta
dél pasirinktinio platinimo bendro poveikio, dél kurio vartotojai turi mazesnj pasirinkimg, o kainos
yra didesnés.

2.5. Fransizé

Fran$izés susitarimai apima intelektinés nuosavybés teisiy, ypa¢ susijusiy su prekiy Zenklu ar Zymeniu
ir praktine patirtimi naudojant ir platinant prekes bei paslaugas, licencijas. Be intelektinés nuosavybés
teisiy licencijos, teisiy turétojas (fransizés davéjas) susitarimo veikimo laikotarpiui paprastai suteikia
naudotojui (fransizés gavéjui) komercing arba technine pagalbg. Licencija ir pagalba yra neatskiriami
verslo bido, kuriam taikoma fransizé, komponentai. Teisiy turétojas (fransizés gavéjas) paprastai
moka fransizés davéjui fransizés mokestj uz tokio verslo biido panaudojimg. Fransizé gali jgalinti
teisiy turétoja (fransizés davéja) jkurti vienoda jo produkty platinimo sistema su labai nedidelémis
investicijomis. Be verslo budo pateikimo, fransizés susitarimai paprastai apima derinius jvairiy verti-
kaliyjy apribojimy, susijusiy su produkty platinimu, ypa¢ pasirinktinj platinima ir (arba) jpareigojima
nekonkuruoti ir (arba) i$skirtinj platinimg, arba ne tokias grieztas jy formas.

Bendrosios iSimties taikymas intelektinés nuosavybés teisiy, kurias apima fransizés susitarimai, licen-
cijy suteikimui yra nagrinéjamas 24-46 dalyse. O produkty ir paslaugy pirkimui, pardavimui ir
perpardavimui taikomiems vertikaliesiems apribojimams, numatytiems fransizés susitarime, tokiems
taikoma, jeigu rinkos dalis nevirsija 30 % ribos (). Tos riSies apribojimams skirtos gairés taikomos ir
francizei, atsizvelgiant j Sias dvi specialias pastabas:

a) kuo svarbesnis praktinés patirties perdavimas, tuo panasiau, kad apribojimais bus sukurtas veiks-
mingumas ir (arba) kad jie yra batini siekiant apsaugoti prakting patirtj ir kad vertikalieji apribo-
jimai atitinka 53 straipsnio 3 dalies salygas;

ip pat zr. 86-95 dalis, ypa¢ 92 dalj.
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b) isipareigojimas nekonkuruoti, taikomas prekéms ar paslaugoms, kurias perka naudotojas (fransizés
gavéjas), nepatenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, jeigu jsipareigojimas yra batinas palaikyti
tinklo, besinaudojancio fransize, vientisuma ir reputacijg. Tokiais atvejais vertinant pagal 53
straipsnio 1 dalj, jpareigojimo nekonkuruoti trukmé taip pat yra nesvarbi, jeigu tik ji nevirsija
paties fransizés susitarimo trukmés.

Frangizés pavyzdys

Gamintojas sukiiré naujg saldainiy pardavimo vadinamosiose ,linksmose* parduotuvése formg, kai
saldainiai tose parduotuvése gali biti nudazomi specialiai pagal vartotojo pageidavimg. Saldainiy
gamintojas taip pat sukiré saldainiy daZymo masing. Gamintojas taip pat gamina daZanciuosius
skyscius. Skyscio kokybeé ir §viezumas yra ypa¢ svarbiis gery saldainiy gamybai. Gamintojui sekési
pardavinéti savo saldainius daugelyje savo mazmeninés prekybos tasky, kurie visi naudojo ta patj
firmos vardg ir taiké tg patj stiliy (parduotuvés i$planavima, bendra reklamg ir pan.). Norédamas
padidinti pardavima, gamintojas pradéjo taikyti fransizés sistemg. Naudotojai (fransizés gavéjai) yra
jpareigoti pirkti saldainius, skystj ir dazymo masing i§ gamintojo, taikyti ta patj stiliy, naudoti firmos
vardg, mokéti fransizés mokestj, dengti dalj reklamos islaidy ir uZztikrinti teisiy turétojo (fransizés
davéjo) parengto veiklos vadovélio slaptuma. Be to, naudotojas (fransizés gavéjas) gali pardavinéti tik
sutartose patalpose, tik galutiniams vartotojams arba kitiems fransizés gavéjams ir negali pardavinéti
kity saldainiy. Teisiy turétojas (fransizés davéjas) negali paskirti kito naudotojo (fransizés gavéjo) ir
negali turéti kito savo maZmeninés prekybos tasko susitarimo teritorijoje. Teisiy turétojas (fransizés
davéjas) taip pat jsipareigoja atnaujinti ir toliau tobulinti savo produktus, verslo perspektyvas ir
veiklos vadovélj ir informuoti apie Siuos patobulinimus visus mazmeninés prekybos naudotojus
(fransizés gavéjus). Fransizés susitarimai yra sudaryti 10 mety.

Saldainiais prekiaujantys mazmenininkai perka saldainius mazmeninés prekybos rinkoje arba i§ nacio-
naliniy gamintojy, kurie stengiasi jtikti nacionaliniam skoniui, arba i§ didmenininky, kurie, be nacio-
naliniy gamintojy parduodamy produkty, importuoja saldainius i§ uzsienio gamintojy. Sioje rinkoje
teisiy turétojo (fransizés davéjo) produktai konkuruoja su saldainiais, turinciais kita prekiy Zenkla.
Teisiy turétojui (fransizés davéjui) priklauso 30 % maZmenininkams parduodamy saldainiy rinkos.
Konkurencija vyksta tarp keliy nacionaliniy ir tarptautiniy gamintojy prekiy su prekiy Zenklais, kurias
kartais pagamina labai plataus asortimento maisto jmonés. Yra daug potencialiy saldainiy pardavimo
tasky, tokiy kaip tabako parduotuvés, jprastos maisto prekiy parduotuvés, kavinés ir specializuotos
saldainiy parduotuvés. Maisto dazymo masiny rinkoje teisiy turétojo (fransizés davéjo) rinkos dalis yra
mazesné nei 10 %

Daugelis fransizés susitarime numatyty jpareigojimy gali bati laikomi reikalingais intelektinés nuosa-
vybés teisiy apsaugai uztikrinti arba fransizés susitarimo tinklo vientisumui ir reputacijai islaikyti, ir
nepatenka i 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Pardavimui taikomi apribojimai (susitarimo teritorija
ir pasirinktinis platinimas) skatina naudotojg (fransizés gavéja) investuoti j dazymo masing, j fransizés
idéjg ir, jeigu tai nebiitina, bent jau padéti islaikyti vientisuma, taip kompensuojant tarp tam tikry
prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu prarasta konkurencija. Nuostata nekonkuruoti, neleidzianti, kad
saldainiai su kitais prekiy Zenklais patekty j parduotuves visa susitarimy galiojimo laikotarpj, neleidzia
teisiy turétojui (fransizés davéjui) ilaikyti prekybos tasky vienody ir sutrukdyti konkurentams pasi-
pelnyti i§ jy firmos vardo. Dél to negali atsirasti jokio reik§mingesnio rinkos apribojimo, kadangi yra
daug potencialiy prekybos tasky, prieinamy kitiems saldainiy gamintojams. Tokie teisiy turétojo
(fransizés davéjo) sudaryti fransizés susitarimai gali tenkinti iSimties suteikimo salygas pagal 53
straipsnio 3 dalj, jei jsipareigojimai pagal susitarima patenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj.

2.6. ISskirtinis tiekimas

[ i$skirtinio tickimo kategorija patenka tie apribojimai, kuriy pagrindinis elementas yra pirkéjo iparei-
gojimas ar skatinimas sutarties produktus parduoti tik vienam arba beveik tik vienam pirkéjui
bendrajam ar konkre¢iam naudojimui. Tokie apribojimai gali atsirasti ne tik nustatant i§skirtinio
tiekimo jpareigojima, pagal kurj tiekéjui leidziama parduoti tik vienam pirkéjui, kuris perka siekdamas
perparduoti ar konkreciai naudoti, bet ir, pavyzdziui, nustatant kiekj tiekéjui, jeigu tiekéjas ir pirkéjas
susitaria dél paskaty, dél kuriy tiekéjas i§ esmés parduoda tik vienam pardavéjui. Prekyboje tarpinémis
prekémis arba paslaugomis isskirtinis tickimas daznai vadinamas pramoniniu tiekimu.
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net jei toks paskyrimas yra derinamas su kitais nepagrindiniais vertikaliaisiais apribojimais, tokiais
kaip jpareigojimas nekonkuruoti. Toliau $iame skyriuje pateikiamos i$skirtinio tiekimo atskirais atve-
jais, kai rinkos dalis virsija rinkos dalies riba, vertinimo gairés.

I3skirtinio tiekimo atveju pagrindinis pavojus konkurencijai yra rinkos antikonkurencinis apribojimas
kitiems pirkéjams. Tai panasu j galima iSskirtinio platinimo poveikj, ypa¢ kai i$skirtinis platintojas
tampa visos rinkos iSskirtiniu pirkéju (Zr. 2.2 skyriy, visy pirma 156 dalj). Pirkéjo, esancio tiekéjy
rinkoje pirkimo rinkos atzvilgiu, rinkos dalis yra akivaizdziai svarbi vertinant pirkéjo gebéjima taikyti
isskirtinj tiekima, kuris neleidzia kitiems pirkéjams isigyti reikiamy prekiy. Taciau pirkéjo vieta esan-
Cioje vartotojy rinkoje yra veiksnys nustatant, ar gali iskilti konkurencijos problema. Jeigu pirkéjas
neturi rinkos galios vartotojy rinkoje, tuomet negalima tikétis ap&iuopiamo neigiamo poveikio varto-
tojams. Neigiamas poveikis gali bati tikétinas, kai tiek tiekimo rinkoje vartotojy rinkos atzvilgiu, tiek
pirkimo rinkoje tiekéjy rinkos atzvilgiu pirkéjo rinkos dalis virsija 30 %. Jeigu tiekéjy rinkoje pirkéjo
rinkos dalis nevirsija 30 %, pastebimas rinkos apribojimo poveikis vis délto gali pasireiksti, kai pirkéjo
rinkos dalis jo vartotojy rinkoje virija 30 %, o iSskirtinis tiekimas yra susijes su konkreciu sutarties
produkty naudojimu. Jeigu jmoné dominuoja vartotojy rinkoje, bet koks jpareigojimas tiekti
produktus tiktai dominuojan¢iam pirkéjui arba daugiausia jam gali lengvai sukelti antikonkurencinj
poveikj.

Svarbu yra ne tik pirkéjo padétis tiekéjy ir vartotojy rinkose, bet ir tai, kiek ir kokiam laikotarpiui yra
taikomas i§skirtinio tiekimo jpareigojimas. Kuo didesné susieto tiekimo dalis ir ilgesné i3skirtinio
tiekimo trukmé, tuo labiau tikétina, kad rinkos apribojimas bus veiksmingas. Vertinant isskirtinio
tickimo susitarimus, kuriy trukmé trumpesné nei penkeri metai tarp nedominuojanciy jmoniy,
dazniausiai reikia subalansuoti konkurencijg skatinantj ir konkurencijg ribojantj poveikj, tuo tarpu
ilgesnés nei penkeriy mety trukmés susitarimai vykdant daugelio rasiy investicijas néra laikomi
reikalingais reikiamam veiksmingumui pasiekti arba jy veiksmingumas yra nepakankamas, kad
nusverty rinkos apribojimo poveikj dél tokios ilgos trukmés isskirtinio tiekimo susitarimy.

Konkuruojanciy pirkéjy tiekéjy rinkoje padétis rinkoje yra svarbi, nes tikétina, kad rinka konkuruo-
jantiems pirkéjams bus apribota tik dél antikonkurenciniy priezasciy, t. y. padidés jy islaidos, jeigu jie
yra daug mazesni uz ty pirkéjy, kurie apriboja rinka, iSlaidas. Rinkos apribojimas konkuruojantiems
pirkéjams neéra labai tikétinas, kai Sie konkurentai turi panasia rinkos galig ir gali pasialyti tiekéjams
panasias pardavimo galimybes. Tokiu atveju rinkos apribojimas gali bati aktualus tik potencialiems
rinkos dalyviams, kurie gali nesugebéti jsigyti reikiamy atsargy, kai dauguma pagrindiniy pirkéjy
sudaro i§skirtinio tiekimo sutartis su dauguma tiekéjy rinkoje. Toks bendras poveikis gali salygoti
bendrosios iSimties taikymo atSaukima.

I¢jimo | rinka kliditys tiekéjy lygiu yra svarbios nustatant, ar rinka yra realiai apribojama. Jei konku-
ruojantiems pirkéjams yra tinkama patiems tiekti prekes ir paslaugas vertikaliai integruojantis su
tiekéjy rinka, rinkos apribojimo problema mazai tikétina. Taciau daznai yra labai svarbiy patekimo
j rinkg klitciy.

Tiekéjy pasiprieSinimo galia yra svarbi, kadangi svarbis tiekéjai lengvai nesileis atskiriami nuo alter-
natyviy pirkéjy. Todél rinkos apribojimo pavojus paprastai iskyla tuo atveju, kai yra silpni tiekéjai ir
stipriis pirkéjai. Jeigu tiekéjai stipriis, iSskirtinis tiekimas gali bati vykdomas kartu su jpareigojimu
nekonkuruoti. Esant deriniui su jpareigojimu nekonkuruoti, yra taikomos jpareigojimui nekonkuruoti
prekémis su kitais prekiy Zenklais pateiktos taisyklés. Esant konkreciai susijusioms investicijoms,
apimancioms abi Salis (sulaikymo problema), iskirtinio tiekimo ir jsipareigojimo nekonkuruoti deri-
nys, t. y. abipusis i§skirtinumas pramoninio tiekimo susitarimuose, daznai gali baiti pateisinamas, jeigu
néra pasiektas dominavimo lygis.



C 362/50

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

201211 22

(199) Pagaliau prekybos lygis ir produkto pobudis taip pat yra svarbiis rinkos apribojimui. Rinkos antikon-

(200

(201

(202

(203

)

)

)

=

kurencinis apribojimas yra maziau tikétinas, jeigu prekiaujama tarpiniais arba vienar@siais produktais.
Pirmiausia gamintojas, kuriam buvo apribota rinka ir kuris naudoja kitus produktus, gali lanks¢iau
negu didmenininkas arba mazZmenininkas atsiliepti i galutinio vartotojo, kuriam prekiy Zenklas gali
biti labai svarbus, paklausg. Antra, galimy tiekimo Saltiniy netekimas daro mazesn¢ jtaka pirkéjams,
kuriems rinka apribota, kai produktai yra vienarsiai, negu tuo atveju, kai produktas yra nevienalytis,
skirtingos rtisies ar kokybés. Isskirtinis galutiniy produkty su prekiy Zenklais arba skirtingy tarpiniy
produkty tiekimas esant j¢jimo | rinka kliGitims gali turéti apliuopiamg antikonkurencinj poveiki,
jeigu konkuruojantys pirkéjai yra gana smulkds, palyginti su pirkéju, kuris apriboja rinka, net jeigu Sis
néra dominuojantis vartotojy rinkoje.

Veiksmingumo galima tikétis iskilus sulaikymo problemai (107 dalies d ir e punktai), ir jis yra labiau
tikétinas, jeigu prekiaujama tarpiniais, o ne galutiniais produktais. Kitokio pobfidzio veiksmingumas
yra maziau tikétinas. Neatrodo, kad masto ekonomija platinimo srityje (107 dalies g punktas) galéty
pateisinti iSskirtinj tiekima.

Esant sulaikymo problemai ir ypa¢ esant masto ekonomijai platinimo srityje, kiekio nustatymas
tiekéjui, toks kaip reikalavimas tiekti tam tikrg minimaly prekiy kieki, galéty bati maziau ribojanti
alternatyva.

I3skirtinio tiekimo pavyzdys

Tam tikros rtsies komponenty rinkoje (tarpinio produkto rinka) tiekéjas A susitaria su pirkéju B,
pagal savo prakting patirtj ir investuodamas | naujas masinas pagal pirkéjo B pateiktas specifikacijas
sukurti naujg komponento variantg. B turi padaryti Zenklias investicijas, kad jtraukty nauja kompo-
nentg. Susitarta, kad A tieks nauja produkta tik pirkéjui B penkerius metus po to, kai produktas
pateks j rinkg pirmg karta. B yra jpareigotas per tg patj penkeriy mety laikotarpj pirkti nauja produkta
tik i§ A. Tiek A, tieck B gali atitinkamai toliau pardavineéti ir pirkti kitus komponento variantus kitur.
Pirkéjo B rinkos dalis tiekéjy komponenty rinkoje ir vartotojy galutiniy prekiy rinkoje sudaro 40 %.
Komponento tiekéjo rinkos dalis sudaro 35 %. Yra du kiti komponento tiekéjai, kuriy rinkos dalis
sudaro apie 20-25 %, ir daugybé smulkiy tiekéjy.

Atsizvelgiant | svarbias investicijas tikétina, kad susitarimas atitiks 53 straipsnio 3 dalies salygas,
jvertinus veiksmingumg ir ribota rinkos apribojimo poveikj. Kitiems pirkéjams rinka apribojama tik
ypatingo varianto produktui, kurj tiekia 35 % rinkos turintis tiekéjas, taip pat kiti komponenty
tiekéjai, kurie gali sukurti panaSius naujus produktus. Pirkéjo B poreikiy dalies apribojimas kitiems
tiekéjams yra apribotas daugiausia iki 40 % rinkos dalies.

2.7. ISankstinis prieigos mokestis

ISankstiniai prieigos mokesciai — tai fiksuoti mokesciai, kuriuos tiekéjai moka platintojams, esant
vertikaliesiems rySiams, tam tikro laikotarpio pradzioje, kad gauty prieiga prie jy platinimo tinklo
ir sumokéty uz paslaugas, kurias mazmenininkai teikia tieckéjams. Si kategorija apima ivairia praktika,
kaip antai prekiy patekimo j lentynas mokesciai (!), vadinamieji mokes¢iai ,mokék, kad batum® (3),
mokesciai uz naudojimgsi platintojo reklaminémis kampanijomis ir kt. I[Sankstiniams prieigos mokes-
¢iams bendroji iSimtis taikoma, kai ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalis nevirsija 30 %. Toliau Siame
skyriuje pateikiamos iSankstiniy prieigos mokesciy atskirais atvejais, kai rinkos dalis virSija rinkos
dalies ribg, vertinimo gairés.

(") Fiksuoti mokesciai, kuriuos moka gamintojai mazmenininkams, kad gauty vietg jy lentynose tam tikram tolesniam

laikotarpiui.
(%) Mokesciai, mokami siekiant uztikrinti nuolatinj esamo produkto buvima lentynoje tam tikra ilgesnj laikotarpj.
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Dél iSankstiniy prieigos mokesciy rinka antikonkurenciniu pozitiriu kitiems tiekéjams kartais gali biiti
apribota, jeigu tokiu mokesciu tickéjas skatinamas savo produktus platinti tik per vieng ar keleta
platintojy. Jei taikomas didelis mokestis, tiekéjas, norédamas padengti su Siuo mokes¢iu susijusias
iSlaidas, gali pageidauti, kad didel¢ dalis prekiy baty parduodama per §f platintoja. Tokiu atveju
iSankstiniai prieigos mokesciai gali turéti tokj patj vartotojy rinkos apribojimo poveiki, kaip jsiparei-
gojimai dél i3skirtinio tiekimo. Toks galimas neigiamas poveikis vertinamas tokiu paciu badu, kaip
isipareigojimas del i$skirtinio tiekimo (visy pirma zr. 194-199 dalis).

I3skirtiniais atvejais dél iSankstiniy prieigos mokes¢iy rinka antikonkurenciniu pozitriu kitiems tieke-
jams taip pat gali bati apribota, jeigu dél placiai paplitusio iSankstiniy prieigos mokesciy taikymo
didinamos patekimo j rinka klititys mazy j rinka sickianciy patekti dalyviy atzvilgiu. Toks galimas
neigiamas poveikis vertinamas tokiu paciu budu, kaip isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo (visy
pirma zr. 132-141 dalis).

Be galimo rinkos apribojimo poveikio, iSankstiniais prieigos mokesciais taip pat gali bati susilpninta
konkurencija ir palengvintos salygos platintojams sudaryti slaptus susitarimus. ISankstiniai prieigos
mokesciai grei¢iausiai padidins sutarties produktams tiekéjo nustatyta kaing, nes tiekéjas turi padengti
tokiy mokes¢iy iSlaidas. Didesnés tiekimo kainos gali sumazinti mazmenininky paskata vartotojy
rinkoje konkuruoti kaina, nors dél prieigos mokesciy platintojy pelnai didéja. Kad bendrai pasinau-
dojant iSankstiniais prieigos mokes¢iais taip susilpnéty konkurencija tarp platintojy, platinimo rinka
paprastai turi biti labai koncentruota.

Taciau iSankstiniy prieigos mokesciy taikymas daugeliu atveju gali prisidéti prie veiksmingo vietos
lentynose skyrimo naujiems produktams. Platintojai daznai turi maziau informacijos apie tai, ar nauji
j rinka patenkantys produktai gali bati s¢kmingai pripaZinti, negu tiekéjai, todél gali biti laikomas
neoptimalus produkty kiekis. ISankstiniai prieigos mokesciai gali biti naudojami tokiai nesimetrinei
informacijai tarp tiekéjy ir platintojy sumazinti atvirai leidZiant tiekéjams konkuruoti dél vietos
lentynose. Taigi platintojas gali gauti signalg apie tai, kokie produktai greiCiausiai bus s¢kmingai
pripazinti, nes tiekéjas paprastai sutinka mokéti iSankstinj prieigos mokesti, jeigu apskaiciuoja, kad
produkto pateikimo nesékmés galimybé maza.

Be to, dél 207 dalyje minétos nesimetrinés informacijos, tiekéjai gali turéti paskaty pasinaudoti
platintojy reklaminémis pastangomis ir pristatyti neoptimalius produktus. Jei produktas néra
sekmingai pripaZistamas, platintojai padengs dalj to produkto pripazinimo nesékmés sagnaudy. I3anks-
tiniy prieigos mokes¢iy taikymas gali uzkirsti kelig tokiam pasinaudojimui perkeliant produkto
pripazinimo nesékmés rizika atgal klientui, taigi biity prisidedama prie optimalaus produkty patei-
kimo.

2.8. Kategorijos valdymo susitarimai

Kategorijos valdymo susitarimai yra susitarimai, kuriais platinimo susitarimuose platintojas patiki
tiekéjui (,kategorijos valdytojui“) produkty kategorijos rinkodara, paprastai jtraukiant ne tik tiekéjo,
bet ir jo konkurenty produktus. Todél kategorijos valdytojas gali turéti jtakos, pavyzdziui, produkto
pateikimui ir produkto reklamai parduotuvéje ir produkto atrankai parduotuvei. Kategorijy valdymo
Siame skyriuje pateikiamos kategorijy valdymo susitarimy atskirais atvejais, kai rinkos dalis virija
rinkos dalies riba, vertinimo gairés.

Nors daugeliu atvejy dél kategorijos valdymo susitarimy sunkumy nekils, jais kartais gali bati iSkrai-
poma konkurencija tarp tiekéjy ir galiausiai sukeliamas antikonkurencinis kity tiekéjy ribojimas, jeigu
kategorijos valdytojas dél savo jtakos platintojui priimant rinkodaros sprendimus gali apriboti konku-
ruojanciy tiekéjy produkty platinima ar sudaryti jam nepalankias salygas. Nors daugeliu atvejy
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platintojas gali bati nesuinteresuotas apriboti produkty pasirinkimo, jam pardavinéjant ne tik kate-
gorijos valdytojo, bet ir konkuruojancius savo paties prekés zenklo (nuosavy prekés zenkly) produk-
tus, jis gali bhti suinteresuotas nejtraukti tam tikry prekiy, visy pirma tarpinés grandies produkty.
Tokio galimo vartotojy rinkos apribojimo poveikio vertinimas atlickamas kaip jsipareigojimo nekon-
kuruoti vertinimo analogija (visy pirma 132-141 dalys), nagrinéjant, pavyzdziui, $iy susitarimy rinkos
apreépti, konkuruojanciy tiekéjy padétj rinkoje ir galima bendra tokiy susitarimy naudojima.

Be to, kategorijos valdymo susitarimai gali palengvinti slaptus platintojy susitarimus, kai tas pats
tiekéjas yra kategorijos valdytojas visiems ar beveik visiems konkuruojantiems platintojams rinkoje ir
pateikia Siems platintojams bendrosios informacijos, kad jie galéty priimti rinkodaros sprendimus.

Kategorijy valdymas taip pat gali palengvinti slaptus tiekéjy susitarimus, nes padaugéja galimybiy per
mazmenininkus keistis slapta rinkos informacija, kaip antai informacija, susijusia su biisima kaino-
dara, skatinimo planais ar reklaminémis kampanijomis (!).

Taciau kategorijos valdymo susitarimais taip pat gali bati prisidedama prie veiksmingumo didinimo.
Kategorijos valdymo susitarimais platintojams gali biiti sudarytos galimybés pasinaudoti tiekéjo patir-
timi parduodant tam tikry r$iy produktus ir pasiekti masto ekonomikos, nes jais uztikrinama, kad
laiku ir tiesiai i lentynas bty pristatytas optimalus prekiy kiekis. Kadangi kategorijos valdymas yra
pagristas klienty jprociais, kategorijos valdymo susitarimais gali bati padidintas klienty pasitenkini-
mas, nes jie padeda geriau patenkinti jy paklausos ltikesciai. Apskritai, kuo didesné konkurencija tarp
tam tikry prekiy su skirtingais prekiy Zenklais ir kuo mazesnés klienty keitimo sgnaudos, tuo
didesnés ekonominés naudos pasiekiama per kategorijy valdyma.

2.9. Susiejimas

Susiejimas yra tada, kai reikalaujama, kad klientai, kurie perka vieng produkty (siejantj produkta),
pirkty dar viena skirtinga produktg (susieta produkta) i§ to paties tiekéjo arba i§ jo paskirto asmens.
Susiejimas gali bti laikomas piktnaudziavimu pagal 54 straipsnj (?). Susiejimas taip pat gali bati
laikomas vertikaliuoju apribojimu, patenkanciu i 53 straipsnio taikymo sritj, jeigu jis perauga i
jpareigojima nekonkuruoti susieto produkto atzvilgiu (zr. 129-150 dalis). Sios gairés yra taikomos
tik tokiai situacijai.

Ar produktai bus laikomi skirtingais, priklauso nuo klienty paklausos. Du produktai yra skirtingi,
jeigu, nesant susiejimo, daug klienty pirkty ar baty pirke susiejantj produkta kartu nepirkdami susieto
to paties tiekéjo produkto, taigi taip leidZiama atskira ir susiejancio, ir susiejamo produkto produk-
cija (). Jrodymai, kad du produktai yra skirtingi galéty apimti ir tiesioginj jrodymg, kad, turédami
pasirinkimg, klientai perka susiejantj ir susiejama produktus atskirai i§ skirtingy tiekéjy, arba netie-
sioginj jrodyma, kaip antai tai, kad rinkoje yra jmoniy, kurios specializuojasi gaminant ar parduodant
susietus produktus be siejanciy produkty (%), arba jrodyma, kad jmonés, kuriy rinkos, visy pirma
konkurencingos rinkos, galia maza, turi tendencija nesieti ir nejungti tokiy produkty. Pavyzdziui,
kadangi vartotojai nori pirkti batus su batrai§ciais, o platintojams per sudétinga suvarstyti | batus
vartotojy pasirinktus batrais¢ius, baty gamintojams tapo ekonomiskai naudinga tiekti batus su batrais-
Ciais. Todél baty su batrai§¢iais pardavimas néra laikomas susiejimu.

gairiy 27-28 dalis.

() 19

96 m. lapkricio 14 d. Teisingumo Teismo sprendimo Tetrapak pries Komisijg, C-333[94 P, Rink. p. I-5951, 37

punktas. Taip pat Zr. Komisijos komunikatg — Igyvendinimo prioritety taikant EB sutarties 82 straipsnj dominuojanciy
jmoniy piktnaudziaujamam antikonkurenciniam elgesiui gairés, OL C 45, 2009 2 24, p. 7.
(%) 2007 m. rugséjo 17 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Microsoft pries Komisijg, T-201/04, Rink. p. 1I-3601,

91
() 19

7, 921 ir 922 punktai.
91 m. gruodzio 12 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Hilti pries Komisijg, T-30/89, Rink. p. 1I-1439, 67

punkta.
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Susiejimas gali turéti antikonkurencinio rinkos apribojimo poveikj susiejancio produkto rinkoje,
susiejamo produkto rinkoje arba abiejose vienu metu. Rinkos apribojimo poveikis priklauso nuo
to, kokig dalj procentais susieti produktai sudaro nuo bendro susiety produkty rinkoje pardavimo.
Nagrinéjant klausima, koks rinkos apribojimas gali biti laikomas reiksmingu pagal 53 straipsnio 1
dalj, galima taikyti jpareigojimui nekonkuruoti prekémis su kitais prekiy Zenklais pateikta analize.
Susiejimas reiskia, kad pirkéjui yra nustatomas susieto produkto atzvilgiu privalomas kiekis. Jeigu, be
to, susieto produkto atzvilgiu yra sutarta taikyti jpareigojima nekonkuruoti, sustipréja galimas rinkos
apribojimo poveikis susieto produkto rinkoje. Susiejimas gali sumazinti konkurencijg klientams, kurie
suinteresuoti pirkti susietg, bet ne susiejantj produkta. Jei néra pakankamo skaiciaus klienty, kurie
pirkty vien tik susieta produktg, kad buty galima islaikyti tiekéjo konkurentus susieto produkto
rinkoje, dél susiejimo tokiems klientams gali padidéti kainos. Jei susietas produktas yra svarbus
papildomas produktas susiejancio produkto klientams, dél susieto produkto alternatyviy tiekéjy skai-
Ciaus, taigi ir to produkto prieinamumo, sumazéjimo patekti i vien tik susiejancio produkto rinka gali
bati sunkiau.

Susiejimu taip pat gali biti tiesiogiai skatinamos didesnés nei konkurencinio lygio kainos, visy pirma
trimis atvejais. Pirma, jeigu susiejantis ir susiejamas produktas gali bati naudojami kintamomis
proporcijomis kaip gamybos proceso dalis, klientai gali sureaguoti | padidéjusia susiejancio produkto
kaing padidindami savo paklausa susietam produktui, ta¢iau sumazindami savo paklausa susiejanciam
produktui. Susiedamas du produktus tiekéjas gali siekti i§vengti tokio pakeitimo vieno kitu, taigi ir
pakelti jy kainas. Antra, kai susiejimas leidZia diskriminacija kainomis pasinaudojant tuo, kaip varto-
tojas panaudoja susiejantj produkta, pavyzdziui, rasalo kapsulés susiejimas su fotokopijavimo masiny
pardavimu (matavimas). Trecia, kai esant ilgalaikéms sutartims arba originaliy jrenginiy, kuriy naudo-
jimo laikas yra ilgas, aptarnavimo po pardavimo rinkoje vartotojams yra sunku {vertinti susiejimo
pasekmes.

Susiejimui bendroji i$imtis taikoma, kai tiekéjo rinkos dalis tiek susieto produkto, tiek susiejancio
produkto rinkose, ir pirkéjo rinkos dalis jo tam tikrose gamintojy rinkose nevirsija 30 %. Susiejimas
gali biti taikomas kartu su kitais vertikaliaisiais apribojimais, kurie néra pagrindiniai apribojimai pagal
ta teisés akta, tokiais kaip ipareigojimu nekonkuruoti, arba privalomo kiekio nustatymu susiejancio
produkto atzvilgiu, arba iSskirtiniu pirkimu. Toliau Siame skyriuje pateikiamos susiejimo atskirais
atvejais, kai rinkos dalis virsija rinkos dalies ribg, vertinimo gairés.

Tiekéjo rinkos padétis susiejancio produkto rinkoje yra akivaizdziai svarbiausia jvertinant galima
antikonkurencinj poveiki. Paprastai tokj susitarimo tipg vercia taikyti tiekéjas. Dél tiekéjo padéties
susiejancio produkto rinkoje pirkéjui gali bati sunku atsisakyti susiejimo jpareigojimo.

Tiekéjo konkurenty rinkos padétis susiejancio produkto rinkoje yra svarbi vertinant tiekéjo rinkos
galig. Tol, kol jo konkurenty yra pakankamai daug ir jie yra stipriis, negalima tikétis antikonkuren-
cinio poveikio, kadangi pirkéjai turi pakankamai alternatyvy jsigyti susiet3 produkta be susiejancio
produkto, nebent kiti tiekéjai taikyty panasy susiejimg. Be to, i¢jimo i rinka klititys susiejancio
produkto rinkoje yra svarbios jtvirtinant tiekéjo padétj rinkoje. Jei susiejimas yra taikomas kartu su
jpareigojimu nekonkuruoti susiejancio produkto atzvilgiu, tiekéjo padétis gerokai sustipréja.

Perkamoji galia yra svarbi, kadangi svarbis pirkéjai nebus lengvai priversti sutikti su susiejimu,
negaudami bent dalies galimo veiksmingumo. Todél susiejimas, kuris nesiremia veiksmingumu,
paprastai sukelia pavojy, jeigu pirkéjai neturi pakankamos perkamosios galios.

Jeigu yra nustatomas apciuopiamas antikonkurencinis poveikis, kyla klausimas, ar tenkinamos 53
straipsnio 3 dalies salygos. Susiejimo jpareigojimai gali padéti pasiekti veiksminguma dél bendros
gamybos arba bendro platinimo. Jeigu tickéjas negamina susieto produkto, veiksmingumas gali biti
pasiektas dél to, kad tiekéjas perka didelius susieto produkto kiekius. Taciau kad susiejimas atitikty 53
straipsnio 3 dalies salygas, turi bati jrodyta, kad bent dalis tokio sgnaudy sumaZzinimo tenka
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vartotojui, o paprastai taip nebiina, jeigu maZzmenininkas gali reguliariai gauti reikalingas tokiy pat
arba tapaciy produkty atsargas tokiomis pat ar geresnémis salygomis, negu tomis, kurias sitlo
susiejima taikantis tiekéjas. Veiksmingumo taip pat gali bati, kai susiejimas padeda uztikrinti tam
tikra vienodumg ir kokybés standartizacijg (zr. 107 dalies i punkta). Taciau reikia jrodyti, kad tokio
teigiamo poveikio negalima pasiekti reikalaujant, kad pirkéjas panaudoty arba perparduoty produktus,
kurie patenkina minimalius kokybés standartus, ir nereikalaujant, kad pirkéjas pirkty produktus i§
tickéjo arba i§ Sio paskirto asmens. Reikalavimai, susije su minimaliais kokybés reikalavimais,
paprastai nepatenka j 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Jeigu susiejancio produkto tiekéjas priskiria
pirkéjui tiekéjus, i§ kuriy pirkéjas privalo pirkti susieta produkta, dél to, kad, pavyzdziui, yra nejma-
noma suformuluoti minimaliy kokybés standarty, 53 straipsnio 1 dalis taip pat gali bati netaikoma,
ypac kai susiejancio produkto tiekéjas, paskirdamas susiejanciam produktui tiekéjus, negauna tiesio-
ginés (finansinés) naudos.

2.10. Perpardavimo kainy apribojimai

Kaip paaiskinta III.3 skyriuje, perpardavimo kainy palaikymas (PKP) — tai yra susitarimai ar suderinti
veiksmai, kuriais tiesiogiai ar netiesiogiai siekiama nustatyti fiksuotas ar minimalias perpardavimo
kainas arba fiksuota ar minimaly kainy, kuriy turi laikytis pirkéjas, lygi, laikoma pagrindiniu apribo-
jimu. Jeigu i susitarimg jtraukta perpardavimo kainy palaikymo salyga, daroma priclaida, kad tuo
susitarimu ribojama konkurencija ir todél jis patenka i 53 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Taip pat
galima daryti prielaida, kad susitarimas tikriausiai neatitiks 53 straipsnio 3 dalies salygy, todél
bendroji i§imtis netaikoma. Taciau jmonés atskiru atveju gali pasitelkti argumentus dél veiksmingumo
pagal 53 straipsnio 3 dalj. Salys privalo pagristi, kad tikétino veiksmingumo pasiekta dél to, kad i jy
susitarimg itraukta PKP salyga, ir jrodyti, kad tenkinamos visos 53 straipsnio 3 dalies salygos. Tada
ELPA priezitiros institucija, prie§ priimdama sprendimga, ar tenkinamos 53 straipsnio 3 dalies salygos,
turés veiksmingai jvertinti galima neigiama poveikj konkurencijai ir vartotojams.

Taikant PKP salyga konkurencija gali bti ribojama daugeliu bady. Pirma, PKP gali palengvinti slaptus
tiekéjy susitarimus, nes padidinamas kainy skaidrumas rinkoje, dél to tampa lengviau nustatyti, ar
tiekéjas mazindamas savo kaing nukrypsta nuo slapta susitartos pusiausvyros. PKP taip pat kelia
pavojy tiekéjo paskatai sumazinti jo kaing platintojams, nes fiksuota perpardavimo kaina neleis
jam pasinaudoti didesniais pardavimo kiekiais. Toks neigiamas poveikis ypa¢ tikétinas, jeigu rinkoje
paplite slapti susitarimai, pavyzdziui, kai gamintojai sudaro siaurg oligopolija, ir PKP susitarimai
apima didele rinkos dalj. Antra, paSalinus kainy konkurencija tarp tam tikry prekiy su tuo paciu
prekiy Zenklu, PKP taip pat gali palengvinti slaptus pirkéjy susitarimus, t. y. platinimo lygiu. Stipriis ar
gerai organizuoti platintojai gali turéti galimybiy versti vieng ar kelis tiekéjus ar jtikinti juos nustatyti
fiksuota konkurencinj lygj virsijancia perpardavimo kaing ir taip padéti jiems pasiekti ar stabilizuoti
slaptai susitartg pusiausvyrg. Toks kainy konkurencijos praradimas atrodo ypa¢ probleminis, kai PKP
paskatina pirkéjai, kuriy kolektyviniai horizontalieji interesai, kaip galima tikétis, gali bati nepalankis
vartotojams. Trecia, dél PKP apskritai gali sumazéti gamintojy ir (arba) mazmenininky konkurencija,
visy pirma, kai gamintojai naudojasi ty paciy platintojy paslaugomis savo produktams platinti ir visi
arba daugelis jy taiko PKP salyga. Ketvirta, tiesioginis PKP poveikis bus tas, kad visi ar tam tikri
platintojai negalés sumazinti savo to konkretaus prekiy Zenklo pardavimo kainy. Kitaip tariant,
tiesioginis PKP poveikis — kainos didé¢jimas. Penkta, dél PKP gali biiti sumazintas spaudimas gamintojo
pelnui, visy pirma kai gamintojas turi jsipareigojimy problemg, t. y. kai jis suinteresuotas sumazinti
kaina, kuria nustato tolesniems platintojams. Tokiomis aplinkybémis gamintojas gali bti labiau linkes
sutikti su PKP, kad jam buty lengviau isipareigoti nemazinti kainy tolesniems platintojams ir kad biity
sumazintas poveikis jo pelnui. Sesta, PKP gali jgyvendinti gamintojas, turintis jtaka rinkoje, kad galéty
riboti mazesnius konkurentus. Dél PKP sudaromy didesnio pelno galimybiy platintojai gali biti
suinteresuoti konsultuojant klientus pirmenybe teikti tam tikriems prekiy Zenklams, o ne jy konku-
renty prekiy Zenklams, net tuo atveju, kai tai néra naudinga klientui, arba apskirtai neparduoti
konkurenty prekiy Zenkly. Galiausiai, dél PKP gali mazéti dinamiskumas ir sumazéti naujoviy plati-
nimo lygiu. Kadangi uzkertamas kelias kainy konkurencijai tarp jvairiy platintojy, veiksmingiau
dirbantiems mazmenininkams PKP gali bati uzkertamas kelias patekti j rinka arba pakankamai
jsitvirtinti su mazomis kainomis. Taip pat gali bati neleidziama ar trukdoma naujoms platinimo
formoms, pagristoms mazomis kainomis, kaip antai kainy nuolaidas taikantiems maZmenininkams,
atsirasti ir pléstis.

Taciau PKP gali bti ne tik ribojama konkurencija, bet ir pasiekta veiksmingumo, ypac tais atvejais,
kai PKP skatina tiekéjas, toks veiksmingumas bus vertinamas pagal 53 straipsnio 3 dalj. Jeigu gamin-
tojas pristato naujg produktg, PKP labiausiai gali bhti naudingas pirminiu didéjancios paklausos
laikotarpiu siekiant skatinti platintojus geriau atsiZvelgti j gamintojo interesus skatinti produkta.
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PKP gali suteikti platintojams priemoniy padidinti pardavimo pastangas ir jeigu platintojai Sioje
naujoje rinkoje jaucia konkurencinj spaudima, tai gali paskatinti juos plésti bendra produkto paklausa
ir sekmingai pradeéti ji pardavinéti, o tai biity naudinga ir vartotojams ('). Panasiai, fiksuotos perpar-
davimo kainos, ir ne vien tik maksimalios perpardavimo kainos, gali biti batinos fransizés sistemoje
ar panasaus platinimo sistemoje, kurioje taikomas vienodas platinimo badas, organizuojant koordi-
nuoty trumpalaike mazy kainy kampanija (daZniausiai nuo 2 iki 6 savaiciy), kuri baity naudinga ir
vartotojams. Tam tikrais atvejais papildomu dél PKP gautu pelnu maZmenininkams gali bati sutei-
kiama galimybé teikti (papildomas) paslaugas iki pardavimo, visy pirma susijusias su patikrintais ar
sudétingais produktais. Jei pakankamai klienty, rinkdamiesi produkta, pasinaudoja tokiomis paslau-
gomis, taciau perka maZesne kaina i§ mazmenininky, kurie tokiy paslaugy neteikia (todél nepatiria
tokiy islaidy), auksto lygio aptarnavimo paslaugas teikiantys mazmenininkai gali pradéti teikti maziau
paslaugy tiekéjo produkto paklausai didinti arba jy visai nebeteikti. PKP galima uZzkirsti kelig tokiam
platintojy pasinaudojimui. Siekdamos jrodyti, kad tenkinamos visos 53 straipsnio 3 dalies salygos,
Salys, be kita ko, turés jtikinamai jrodyti, kad PKP susitarimu siekiama ne tik nustatyti priemones, bet
ir paskatas, kuriomis baity paSalinamas galimas su tokiomis paslaugomis susijes mazmenininky
pasinaudojimas, ir kad paslaugos iki pardavimo apskritai naudingos klientams.

Praktikai, kai rekomenduojama perpardavéjui perpardavimo kaing arba reikalaujama, kad perparda-
véjas laikytysi maksimalios perpardavimo kainos, taikoma bendroji iSimtis, kai kiekvienos susitarimo
Salies rinkos dalis nevirija 30 % ribos, jeigu tokia kaina néra minimali arba fiksuota pardavimo kaina,
nustatyta kuriai nors 3aliai darant spaudimg ar imantis skatinimo priemoniy. Toliau $iame skyriuje
pateikiamos didziausiy ar rekomenduojamy kainy, kai rinkos dalis yra didesné uz rinkos dalies ribg, ir
bendrosios iSimties atSaukimo atvejy vertinimo gairés.

Galima maksimaliy ir rekomenduojamy kainy konkurencijos rizika yra tokia, kad perpardavéjams tos
kainos bus orientacinés ir daugelis perpardavéjy ar net visi jy laikysis ir (arba) maksimaliomis arba
rekomenduojamomis kainomis gali biti sumazinta konkurencija ar palengvinti slapti tiekéjy susita-
rimai.

Svarbus maksimalios arba rekomenduojamos kainos galimo antikonkurencinio poveikio vertinimo
kriterijus yra tiekéjo rinkos dalis. Kuo stipresné tickéjo padétis rinkoje, tuo didesné rizika, kad
maksimali ar rekomenduojama perpardavimo kaina leis pirkéjams taikyti daugiau ar maziau vienodas
kainas, kadangi jie panaudos ja kaip orientyra. Jiems gali biiti sunku nukrypti nuo, jy manymu, tokios
svarbios tiekéjo sitilomos perpardavimo kainos.

Jeigu yra nustatomas didZiausiy arba rekomenduojamy kainy apc¢iuopiamas antikonkurencinis povei-
kis, kyla galimos iSimties pagal 53 straipsnio 3 dalj klausimas. Maksimalioms perpardavimo kainoms
gali buti labai svarbus 107 dalies f punkte apraSytas veiksmingumo vertinimas (dvigubos marzos
vengimas). Maksimali perpardavimo kaina taip pat gali padéti uztikrinti, kad susijes prekés Zenklas
labiau konkuruoty su kitais prekeés zenklais, jskaitant ty paciy platintojy pardavinéjamus nuosavo
prekés zenklo produktus.

i reiskia, kad tiekéjui nenaudinga sutartimi nustatyti veiksmingy skatinimo reikalavimy visiems pirkéjams (zr. 107

dalies a punktg).









2012 m. prenumeratos kainos (be PVM, jskaitant paprastosios siuntos iSlaidas)

ES oficialusis leidinys, L ir C serijos, tik spausdintiné versija 22 oficialiosiomis ES kalbomis | 1 200 EUR per metus

ES oficialusis leidinys, L ir C serijos, spausdintiné versija ir metinis | 22 oficialiosiomis ES kalbomis | 1 310 EUR per metus
skaitmeninis diskas

ES oficialusis leidinys, L serija, tik spausdintiné versija 22 oficialiosiomis ES kalbomis 840 EUR per metus

ES oficialusis leidinys, L ir C serijos, ménesinis kaupiamasis 22 oficialiosiomis ES kalbomis 100 EUR per metus
skaitmeninis diskas

Oficialiojo leidinio priedas, S serija (Konkursai ir vieSieji pirkimai), daugiakalbis: 200 EUR per metus
skaitmeninis diskas, leidziamas vieng kartg per savaite 23 oficialiosiomis ES kalbomis
ES oficialusis leidinys, C serija. Konkursai konkursy kalbomis 50 EUR per metus

Europos Sajungos oficialyjj leidinj, leidziama oficialiosiomis Europos Sgjungos kalbomis, galima prenumeruoti bet
kuria i§ 22 kalby. Jj sudaro L (teisés aktai) ir C (informacija ir prane$imai) serijos.

Kiekviena kalba leidziamas leidinys prenumeruojamas atskirai.

Oficialieji leidiniai airiy kalba parduodami atskirai, remiantis 2005 m. birzelio 18 d. Oficialiajame leidinyje
L 156 paskelbtu Tarybos reglamentu (EB) Nr. 920/2005, nurodanciu, kad Europos Sgjungos institucijos laikinai
nejpareigojamos rengti ir skelbti visy akty airiy kalba.

Oficialiojo leidinio priedas (S serija. Konkursai ir vieSieji pirkimai) skelbiamas viename daugiakalbiame skaitmeni-
niame diske visomis 23 oficialiosiomis kalbomis.

Pateike paprasta praSyma Europos Sgjungos oficialiojo leidinio prenumeratoriai gali gauti jvairius Oficialiojo leidinio
priedus. Apie priedy iSleidimg prenumeratoriai informuojami praneSime skaitytojui, kuris skelbiamas Europos
Sagjungos oficialiajame leidinyje.

Pardavimas ir prenumerata

Jvairiy mokamy leidiniy, tokiy kaip Europos Sajungos oficialusis leidinys, galima uzsiprenumeruoti musy pardavimo
biuruose. Pardavimo biury saraSg galima rasti internete adresu

http://publications.europa.eu/others/agents/index_It.htm

EUR-Lex (http://eur-lex.europa.eu) - tai tiesioginé ir nemokama prieiga prie Europos Sajungos teisés
akty. Siame tinklalapyje galima skaityti Europos Sgjungos oficialyjj leidinj, susipazinti su
sutartimis, teisés aktais, precedentine teise bei parengiamaisiais teisés aktais.

ISsamesnés informacijos apie Europos Sajungg rasite http://europa.eu
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