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1. [VADAS
1.1. Paskirtis ir taikymo sritis

1. Siose gairése nustatomi jmoniy susitarimy, jmoniy asociacijy sprendimy ir suderinty veiksmy (toliau
kartu — susitarimai) horizontaliojo bendradarbiavimo srityje vertinimo pagal Sutarties dél Europos
Sajungos veikimo 101 straipsnj (*) (toliau — 101 straipsnis) principai. Bendradarbiavimas yra horizon-
taliojo pobidzio, jeigu susitarima sudaro faktiniai ar potencialis konkurentai. Be to, Sios gairés
taikomos ir ne konkurenty horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams, pvz., susitarimams
tarp dviejy bendroviy, kurios veikia tose paciose produkty rinkose, bet skirtingose geografinése rinkose
ir kurios néra potencialios konkurentés.

2. Horizontalieji bendradarbiavimo susitarimai gali biti ekonomiskai labai naudingi, visy pirma, jei jais
susiejama papildomoji veikla, jgidzZiai ar turtas. Horizontalusis bendradarbiavimas gali biti rizikos
pasidalijimo, sgnaudy taupymo, investicijy didinimo, praktinés patirties telkimo, produkty kokybés
gerinimo ir jy jvairovés didinimo, taip pat greitesnio naujoviy diegimo priemoné.

3. Kita vertus, dél horizontaliyjy bendradarbiavimo susitarimy gali kilti konkurencijos problemy. Pavyz-
dziui, tuo atveju, kai Salys susitaria nustatyti kainas arba gamybos apimti, pasidalyti rinkas arba kai
bendradarbiaudamos $alys gali islaikyti, jgyti arba sustiprinti jtaka rinkoje ir taip daryti neigiama
poveikj rinkai kainy, gamybos apimties, produkty kokybés, produkty jvairovés arba naujoviy atzvilgiu.

4. Pripazindama galima horizontaliyjy bendradarbiavimo susitarimy nauda, Komisija taip pat turi uztik-
rinti, kad buty iSlaikyta veiksminga konkurencija. 101 straipsnyje nustatomas teisinis subalansuoto
vertinimo pagrindas, atsizvelgiant ir j neigiama poveiki, ir i skatinamajj poveikj konkurencijai.

5. Siomis gairémis siekiama pateikti analitinj dazniausiai pasitaikanciy horizontaliyjy bendradarbiavimo
susitarimy pagrindg; jose nagrinéjami moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitarimai, gamybos
susitarimai, jskaitant subrangos ir specializacijos susitarimus, pirkimo susitarimai, komercinimo susi-
tarimai, standartizavimo susitarimai, jskaitant standartines sutartis, ir keitimasis informacija. Sis
pagrindas visy pirma pagristas teisiniais ir ekonominiais kriterijais, kuriais vadovaujantis lengviau
analizuoti horizontalyji bendradarbiavimo susitarimg ir jo sudarymo salygas. Ekonominiai kriterijai,
kaip antai Saliy jtaka rinkoje ir kiti su rinkos struktiira susije¢ veiksniai, yra svarbiausias elementas
vertinant galima horizontaliojo bendradarbiavimo susitarimo poveikj rinkai, taigi atlickant vertinimg
pagal 101 straipsnj.

6. Sios gairés taikomos daZniausiai pasitaikantiems horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams,
neatsizvelgiant | susijusios integracijos lygj, i§skyrus veikla, kuri yra koncentracija pagal 2004 m.
sausio 20 d. Tarybos reglamento (EB) Nr. 139/2004 dél koncentracijy tarp imoniy kontrolés (1)
(»Susijungimy reglamentas“) 3 straipsnj, pvz., bendrosios jmonés, kurios nuolat atlicka visas autono-
misko dkio subjekto funkcijas (,savarankiskos bendrosios jmonés®) (), atveju.

Nuo 2009 m. gruodzio 1 d. EB sutarties 81 straipsnis tapo Sutarties dél Europos Sgjungos veikimo (SESV) 101

straipsniu. I§ esmés abu straipsniai yra identiski. Siose gairése nuorodos | SESV 101 straipsni, kur tinkama, turéty biiti
skaitmomos kaip nuorodos | EB sutarties 81 straipsnj. SESV taip pat jvedé kai kuriy terminologijos pakeitimy, tokiy
kaip ,Bendrija“ pakeista ,Sgjunga“, ,bendra rinka“ pakeista ,vidaus rinka“. SESV terminologija bus vartojama visame $iy
gairiy tekste.

OL L 24, 2004 1 29, p. 1.

Zr. Susijungimy reglamento 3 straipsnio 4 dalj. Taciau vertindama, ar jmoné yra savarankiska bendroji jmoné,
Komisija nagrin¢ja, ar ta bendroji jmoné veikia savarankiskai. Tai nereiskia, kad ji yra nepriklausoma nuo savo
patronuojanciyjy bendroviy, kai priimami strateginiai sprendimai (zr. Komisijos suvestinio pranesimo dél jurisdikcijos
pagal Tarybos reglamentg (EB) Nr. 139/2004 dél koncentracijy tarp jmoniy kontrolés (Suvestinis pranesimas dél
jurisdikcijos), OL C 95, 2008 4 16, p. 1, 91-109 punktus). Be to, reikia prisiminti, kad jei steigiant bendraja
jmone, dél kurios atsiranda koncentracija pagal Susijungimy reglamento 3 straipsnj, siekiama koordinuoti likusiy
nepriklausomy jmoniy konkurencinj elgesj arba dél tokio isteigimo pasidaro jmanoma koordinuoti likusiy nepriklau-
somy jmoniy konkurencinj elgesj, toks koordinavimas vertinamas pagal Sutarties 101 straipsnj (zr. Susijungimy
reglamento 2 straipsnio 4 dalj).
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7. Kadangi horizontaliojo bendradarbiavimo riisiy ir deriniy gali bati daug, o jy rinkos salygos gali bati
jvairios, sunku pateikti konkrecius atsakymus kiekvienam galimam scenarijui. Vis délto $ios gairés
padés jmonéms jvertinti, ar konkretus bendradarbiavimo susitarimas dera su 101 straipsniu. Tadiau tie
kriterijai néra kontrolinis sarasas, kurj bity galima taikyti mechaniskai. Kiekvienas atvejis turi biti
vertinamas atsizvelgiant | konkre¢ius faktus ir Sias gaires gali tekti taikyti lanksciai.

8. Siose gairése nustatyti kriterijai taikomi horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams, susijusiems
ir su prekémis, ir su paslaugomis (toliau kartu — produktai). Siomis gairémis papildomas [...] Komi-
sijos reglamentas (ES) Nr. [...] dél Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies
taikymo tam tikry rGi$iy moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitarimams ir suderintiems veiks-
mams () (MTTP bendrosios iSimties reglamentas) ir [...] Komisijos reglamentas (ES) Nr. [...] dél
Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies taikymo tam tikry rasiy specializacijos
susitarimams ir suderintiems veiksmams (%) (Specializacijos bendrosios iSimties reglamentas).

9. Nors Siose gairése yra nuorody j kartelius, jomis nesiekiama nurodyti, kas yra ir kas néra kartelis, kaip
apibrézta Komisijos sprendimy praktikoje ir Europos Sgjungos Teisingumo Teismo praktikoje.

10. Siose gairése vartojama sgvoka ,konkurentai“ apima ir faktinius, ir potencialius konkurentus. Dvi
bendrovés laikomos faktinémis konkurentémis, jei veikia toje pacioje atitinkamoje rinkoje. Bendrové
laikoma kitos bendrovés potencialia konkurente, kai tuo atveju, jei nebiity susitarimo, nedaug bet
nuolat didéjant santykinéms kainoms pirmoji bendrové per trumpg laikotarpj () greiciausiai imtysi
bitiny papildomy investicijy arba skirty kity bitiny veiklos perorientavimo islaidy, kad patekty j
atitinkama rinka, kurioje veikia kita bendrové. Toks vertinimas turi bati grindziamas pagristai objek-
tyviomis prieZastimis, neuztenka vien teorinés galimybés patekti j rinkg (Zr. Komisijos pranesimo dél
atitinkamos rinkos apibrézimo Bendrijos konkurencijos teis¢je) () (,Pranesimas dél rinkos apibré-
Zimo"“).

11. Bendrovés, kurios yra tos pacios jmoneés dalis, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, Siose gairése
konkurentémis nelaikomos. 101 straipsnis taikomas tik nepriklausomy jmoniy sudarytiems susitari-
mams. Kai viena bendrové daro lemiama jtaka kitai bendrovei, jos yra vienas tkio subjektas ir todél
tos pacios jmonés dalis (°). Ta patj galima pasakyti ir apie tai paciai grupei priklausancias bendroves,
t. y. bendroves, kurioms lemiamg jtaka daro ta pati patronuojancioji bendrové. Taigi jos nelaikomos
konkurentémis, net jei abi veikia tose paciose atitinkamose produkty ir geografinése rinkose.

12. Susitarimai, kuriuos sudaro jmonés, veikiancios skirtingais gamybos arba platinimo grandinés lygme-
nimis, t. y. vertikalieji susitarimai, i§ esmés aptariami 2010 m. balandzio 20 d. Komisijos reglamente
(ES) Nr. 330/2010 dél Sutarties dél Europos Sgjungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies taikymo

() OLL [...I, [...1 p- [...].

® OLLI[.LI[.Lp [.]

() Trumpo laikotarpio trukmé nustatoma atsizvelgiant j nagrinégjamo atvejo faktus ir jo teisines bei ekonomines aplin-
kybes, o svarbiausia j tai, ar ta bendrové yra susitarimo $alis ar trecioji Salis. Pirmuoju atveju, t. y., jei nagrinéjama, ar
susitarimo 3alis turéty buti laikoma potencialia kitos Salies konkurente, Komisija trumpu laikotarpiu paprastai laikyty
ilgesnj laikotarpj nei antruoju atveju, t. y., jei nagriné¢jamas treciosios 3alies pajégumas daryti konkurencinj spaudima
susitarimo Salims. Trecioji Salis baty laikoma potencialia konkurente tik tuo atveju, jei galéty patekti i rinkg pakan-
kamai greitai, kad dél galimo patekimo j rinka grésmés bty suvarzytas Saliy ir kity rinkos dalyviy elgesys. Todél tiek
MTTP bendrosios iSimties reglamentu, tick Specializacijos bendrosios i§imties reglamentu, minétais atitinkamai ir
i$naSose, nustatyta, kad trumpo laikotarpio trukmeé yra ne ilgesné nei treji metai.

() OL C 372, 1997 12 9, p. 5, 24 punktas; taip pat Zr. Komisijos tryliktosios konkurencijos politikos ataskaitos 55

punkty ir Komisijos sprendimg Elopak/Metal Box-Odin, 1V/32.009, OL L 209, 1990 8 8, p. 15.

Zr., pvz., 1996 m. spalio 24 d. Sprendimo Viho, C-73/95, Rink. p. -5457, 51 punkta. Galima daryti prielaidg, kad

patronuojancioji bendrové lemiamg jtaka patronuojamosios bendrovés veiklai turés tuo atveju, kai ta patronuojamoji

bendrové jai visiskai priklauso; Zr., pvz., 1983 m. spalio 25 d. Sprendimo AEG, 107/82, Rink. p. 3151, 50 punkta;

2000 m. lapkri¢io 16 d. Sprendimo Stora, C-286/98 P, Rink. p. [-9925, 29 punkty; arba 2009 m. rugséjo 10 d.

Sprendimo Akzo, C-97/08 P, Rink. p. 1-8237, 60 punktg ir tolesnius punktus.

5]
N
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vertikaliyjy susitarimy ir suderinty veiksmy rasims (') (,Vertikaliyjy apribojimy bendrosios iSimties
reglamentas®) ir Vertikaliyjy apribojimy gairése (). Taciau jeigu vertikaliuosius susitarimus, pvz., plati-
nimo susitarimus, sudaro konkurentai, susitarimo poveikis rinkai ir galimos konkurencijos problemos
gali bati panasis j horizontaliyjy susitarimy. Todél Sios gairés taikomos ir konkurenty sudaromiems
vertikaliesiems susitarimams (3). Jei taip pat prireikty tokius susitarimus vertinti pagal Vertikaliyjy
apribojimy bendrosios i$imties reglamenta ir gaires, tai bus konkre¢iai nurodyta atitinkamame $iy
gairiy skyriuje. Jei tokios nuorodos néra, $ios gairés taikomos konkurenty vertikaliesiems susitarimams.

13. Horizontaliaisiais bendradarbiavimo susitarimais gali bati nustatyti keli bendradarbiavimo etapai,

pavyzdziui, moksliniai tyrimai ir technologijy plétra (MTTP) bei jy produkty gamyba ir (arba) komer-
cinimas. Tokiems susitarimams taip pat paprastai taikomos $ios gairés. Tokj integruota bendradarbia-
vimg nagrinéjant pagal Sias gaires, svarbiis visi su skirtingais to bendradarbiavimo aspektais susije
skyriai. Taciau jei atitinkamuose $iy gairiy skyriuose pateikiamos skirtingos nuostatos, pavyzdziui, dél
,saugaus uosto“ arba dél to, ar tam tikras elgesys paprastai laikomas konkurencijos apribojimu pagal
tikslg ar pagal poveikj, nuostatos, i§déstytos su tuo integruoto bendradarbiavimo aspektu (jj galima
laikyti ,gravitacijos centru) susijusiame skyriuje, i§ esmés taikomos visam bendradarbiavimui (¥).

14. Nustatant integruoto bendradarbiavimo ,gravitacijos centra“ ypa¢ svarbiis du veiksniai: pirma, bend-

radarbiavimo pradzia, antra, jvairiy susiety funkcijy integracijos lygis. Pavyzdziui, horizontaliojo bend-
radarbiavimo susitarimo, apimancio ir MTTP, ir bendrg jy produkty gamyba, ,gravitacijos centras”
paprastai baity bendri MTTP, kadangi bendra gamyba bus vykdoma tik jei bus sékmingi bendri MTTP.
Tai reiskia, kad bendry MTTP produktai turi lemiama jtakg vélesnei bendrai gamybai. Gravitacijos
centro vertinimas bty kitoks, jei Salys bet kuriuo atveju émési bendros gamybos, t. y. neatsizvelg-
damos | bendrus MTTP, arba jei susitarime numatyta visapusiSka integracija gamybos srityje ir tik
daliné tam tikros MTTP veiklos integracija. Tokiu atveju bendradarbiavimo ,gravitacijos centras” biity
bendra gamyba.

15. 101 straipsnis taikomas tik tokiems horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams, kurie gali

daryti poveikj valstybiy nariy tarpusavio prekybai. Todél Siose gairése isdéstyti 101 straipsnio taikymo
principai grindziami prielaida, kad horizontalusis bendradarbiavimo susitarimas gali daryti pastebima
poveikj valstybiy nariy tarpusavio prekybai.

16. Vertinimu pagal 101 straipsnj, kaip apibidinta Siose gairése, nepazeidziamas galimas lygiagretus

Sutarties 102 straipsnio taikymas horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams (°).

17. Siomis gairémis nepazeidZiamas galimas Europos Sajungos Teisingumo Teismo ir Bendrojo Teismo

aiskinimas, susijes su 101 straipsnio taikymu horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams.

OL L 102, 2010 4 23, p. 1.

OL C 130, 2010 5 19, p. 1.

Tai netaikoma tais atvejais, kai konkurentai sudaro neabipusj vertikalyjj susitarimg ir i) tiekéjas yra prekiy gamintojas ir
platintojas, o pirkéjas yra platintojas, bet néra gamybos lygmeniu konkuruojanti jmon¢ arba ii) tiekéjas teikia paslaugas
keliais prekybos lygmenimis, o pirkéjas tiekia savo prekes ar teikia paslaugas mazmeniniu lygmeniu ir néra konku-
ruojanti jmoné tame prekybos lygmenyje, kuriame jis perka susitarime nustatytas paslaugas. Tokie susitarimai verti-
nami tik pagal Bendrosios iSimties reglamenty ir Vertikaliyjy apribojimy gaires (Zr. Vertikaliyjy apribojimy bendrosios
iSimties reglamento 2 straipsnio 4 dalj).

Reikéty pazyméti, kad $is kriterijus taikomas tik jvairiy $iy gairiy skyriy, o ne skirtingy bendrosios iSimties reglamenty
ry$iui nustatyti. Bendrosios iSimties reglamento taikymo sritis apibréZiama jo nuostatomis.

Zr. 1990 m. liepos 10 d. Sprendimo Tetra Pak I, T-51/89, Rink. p. 1I-309, 25 punktg ir tolesnius punktus ir Komisijos
jgyvendinimo prioritety taikant EB sutarties 82 straipsnj dominuojanciy jmoniy piktnaudZiaujamam antikonkurenci-
niam elgesiui gaires (102 straipsnio gairés), OL C 45, 2009 2 24, p. 7.
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18. Siomis gairémis pakeiciamos Komisijos gairés dél EB sutarties 81 straipsnio taikymo horizontalaus

bendradarbiavimo susitarimams ('), kurias Komisija paskelbé 2001 m., ir Sios gairés netaikomos, jeigu
taikomos konkretaus sektoriaus taisyklés, pvz., tam tikry Zemés tikio (%), transporto (>) ar draudimo
susitarimy atvejais (¥). Komisija, remdamasi suinteresuotyjy $aliy ir nacionaliniy konkurencijos insti-
tucijy pateikiama rinkos informacija, toliau stebés MTTP ir specializacijos bendrosios iSimties regla-
menty ir $iy gairiy veikima ir, atsizvelgdama | jvykius ateityje ir nauja informacija, gali perzitréti $ias
gaires.

19. Komisijos gairése dél Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo (°) pateikiamos bendrosios rekomenda-

cijos, kaip aiskinti 101 straipsnj. Taigi, Sios gairés turi biti aiskinamos nuosekliai laikantis Bendryjy
gairiy.

1.2. Pagrindiniai vertinimo pagal 101 straipsnj principai

20. Vertinimas pagal 101 straipsnj atlickamas dviem etapais. Pirma, pagal 101 straipsnio 1 dalj vertinama,

ar jmoniy susitarimu, kuriuo gali bati daromas poveikis valstybiy nariy tarpusavio prekybai, siekiama
antikonkurencinio tikslo arba faktiskai daromas ar gali bati daromas ribojamasis poveikis (°) konku-
rencijai. Antra, tik tuo atveju, jei nustatoma, kad susitarimu ribojama konkurencija, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje, pagal 101 straipsnio 3 dalj nustatomas susitarimo skatinamasis poveikis konku-
rencijai ir vertinama, ar tas skatinamasis poveikis konkurencijai yra didesnis uZ ribojamaji poveikj
jai (7). Ribojamasis ir skatinamasis poveikis konkurencijai lyginami tik pagal 101 straipsnio 3 dalyje
nustatytg sistema (%). 101 straipsnio 2 dalyje nustatyta, kad jei skatinamasis poveikis konkurencijai
néra didesnis uz ribojamajj poveikj, susitarimas savaime yra niekinis.

21. Horizontaliyjy bendradarbiavimo susitarimy analizé ir horizontaliyjy susijungimy analizé turi tam

tikry bendry sudedamyjy daliy, susijusiy su galimu ribojamuoju poveikiu, visy pirma bendryjy jmoniy
atveju. Daznai skirtumas tarp savarankisky bendryjy jmoniy, kurioms taikomas Susijungimy regla-
mentas, ir nesavarankisky bendryjy jmoniy, kurios vertinamos pagal 101 straipsnj, yra labai nedidelis.
Todél jy poveikis gali biiti gana panasus.

22. Tam tikrais atvejais valdZios institucijos, siekdamos vieSosios politikos tikslo per savireguliacija, skatina

"

bendroves sudaryti horizontaliuosius bendradarbiavimo susitarimus. Taciau bendrovéms toliau
taikomas 101 straipsnis, jeigu nacionaliné teis¢ tik skatina ar joms padeda, kad jy elgesys bity

OL C 3, 2001 1 6, p. 2. Siose gairése, priesingai nei ankstesnése Horizontaliyjy susitarimy gairése, néra atskiro

skyriaus, skirto aplinkos susitarimams. Standarty nustatymas aplinkos sektoriuje, kuriam daugiausia démesio skirta
ankstesniame aplinkos susitarimy skyriuje, i$samiau nagrinéjamas $iy gairiy standartizavimo skyriuje. Apskirtai, atsiz-
velgiant | dél aplinkos susitarimy kylancias konkurencijos problemas, juos reikia vertinti remiantis atitinkamu 3iy
gairiy skyriumi, t. y. MTTP, gamybos, komercinimo ar standartizavimo susitarimy skyriumi.

2006 m. liepos 24 d. Tarybos reglamentas (EB) Nr. 1184/2006 dél tam tikry konkurencijos taisykliy taikymo Zemés
tkio produkty gamybai ir prekybai jais, OL L 214, 2006 8 4, p. 7.

2009 m. vasario 26 d. Tarybos reglamentas (EB) Nr. 169/2009 dél konkurencijos taisykliy taikymo gelezinkeliy, keliy
ir vidaus vandeny transportui, OL L 61, 2009 3 5, p. 1; 2009 m. vasario 26 d. Tarybos reglamentas (EB) Nr.
246/2009 dél Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo tam tikroms susitarimy, sprendimy ir suderinty veiksmy tarp
linjjinés laivybos kompanijy (konsorciumy) rasims, OL L 79, 2009 3 25, p. 1; 2000 m. balandzio 19 d. Komisijos
reglamentas (EB) Nr. 823/2000 dél Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo tam tikroms linijinés laivybos bendroviy
(konsorciumy) susitarimy, sprendimy ir suderinty veiksmy grupéms, OL L 100, 2000 4 20, p. 24; EB sutarties 81
straipsnio taikymo jiry transporto paslaugoms gairés, OL C 245, 2008 9 26, p. 2.

2010 m. kovo 24 d. Komisijos reglamentas (ES) Nr. 267/2010 dél Sutarties dél Europos Sgjungos veikimo 101
straipsnio 3 dalies taikymo tam tikry rasiy susitarimams, sprendimams ir suderintiems veiksmams draudimo sekto-
rigje, OL L 83, 2010 3 31, p. 1.

OL C 101, 2004 4 27, p. 97.

101 straipsnio 1 dalimi draudziamas ir faktinis, ir galimas antikonkurencinis poveikis; Zr., pvz., 1998 m. geguzés
28 d. Sprendimo John Deere, C-7[95 P, Rink. p. I-3111, 77 punktg; 2006 m. lapkricio 23 d. Sprendimo Asnef-Equifax,
C-23805, Rink. p. I-11125, 50 punkta.

Zr. 2009 m. spalio 6 d. Sprendimo GlaxoSmithKline, C-501/06 P ir kt., Rink. p. 1-9291, 95 punktg.

Zr. 2003 m. spalio 23 d. Sprendimo Van den Bergh Foods, T-65/98, Rink. p. 11-4653, 107 punktg; 2001 m. rugséjo
18 d. Sprendimo Meétropole télévision (M6) ir kiti, T-112/99, Rink. p. 1I-2459, 74 punktg; 2006 m. geguzés 2 d.
Sprendimo 02, T-328/03, Rink. p. II-1231, 69 punktg ir tolesnius punktus, kuriuose Bendrasis teismas konstatavo,
kad skatinamojo ir ribojamojo poveikio konkurencijai aspektai gali bati vertinami tik tiksliai pagal 101 straipsnio 3
dalies sistema.
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savarankiskai antikonkurencinis. (*) Kitaip tariant, tai, kad valdZios institucijos skatina horizontaliuo-
sius bendradarbiavimo susitarimus, nereiskia, kad tai leistina pagal 101 straipsnj (?). Tik tuo atveju, jei
bendroviy antikonkurencinis elgesys reikalaujamas nacionaliniuose teisés aktuose ar jei jais sukuriama
teisiné sistema, kuri uzkerta kelig bet kokiai jy konkurencinei veiklai, netaikomas 101 straipsnis ().
Tokiu atveju konkurencijos apribojimas nepriskiriamas, kaip netiesiogiai reikalauja 101 straipsnis,
bendroviy savarankiSkam elgesiui ir jo yra apsaugotos nuo bet kokiy to straipsnio pazeidimo
pasekmiy, (*). Kiekvienas atvejis turi bati vertinamas atsizvelgiant j faktus ir laikantis Siose gairése
isdéstyty bendryjy principy.

1.2.1. 101 straipsnio 1 dalis

23. 101 straipsnio 1 dalyje draudZiami susitarimai, kuriais siekiama riboti konkurencija arba kuriais
daromas ribojamasis poveikis konkurencijai (°).

i) Konkurencijos apribojimai pagal tiksla

24. Konkurencijos apribojimai pagal tiksly — tokie apribojimai, kurie dél jy pobiidzio gali riboti konku-
rencijg 101 straipsnio 1 dalies prasme (°). Nustalius susitarimo antikonkurencinj tiksla, nebitina
nagrinéti faktinio ar galimo susitarimo poveikio rinkai (7).

25. Remiantis nusistovéjusia Europos Sgjungos Teisingumo Teismo praktika, vertinant, ar susitarimu
siekiama antikonkurencinio tikslo, batina atsizvelgti | susitarimo turinj, tikslus, kuriy tuo susitarimu
siekiama, ir ekonomines bei teisines aplinkybes, kuriomis jis vykdomas. Be to, nors vertinant, ar
susitarimu siekiama antikonkurencinio tikslo, nebiitina nagrinéti Saliy ketinimy, Komisija, atlikdama
analize, vis délto gali j tai atsizvelgti (%). Daugiau rekomendacijy dél konkurencijos apribojimy pagal
tiksla galima rasti Bendrosiose gairése.

i) Ribojamasis poveikis konkurencijai

26. Jei horizontaliojo bendradarbiavimo susitarimu nesieckiama riboti konkurencijos, baitina i$nagrinéti, ar
juo daromas pastebimas ribojamasis poveikis konkurencijai. Reikia atsizvelgti ir j faktinj, ir | galima
poveiki. Kitaip tariant, susitarimo antikonkurencinis poveikis turi bti bent tikétinas.

27. Kad susitarimas turéty ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, jis
turi daryti faktinj pastebima neigiama poveikj bent vienam i§ konkurencijos rinkoje kriterijy, kaip antai
kainai, gamybos apim¢iai, produkty kokybei, produkty jvairovei ar naujovéms, arba toks pastebimas
neigiamas poveikis turi bati tikétinas. Susitarimais toks poveikis gali biiti daromas pastebimai mazi-
nant susitarimo $aliy konkurencija arba bet kurios i$ jy ir tre¢iyjy Saliy konkurencijg. Tai reiskia, kad
susitarimu turi bati sumazintas Saliy savarankiSkumas priimant sprendimus (°) arba dél susitarime
nustatyty jsipareigojimy, kuriais reguliuojamas bent vienos i§ 3aliy elgesys rinkoje, arba darant jtaka
bent vienos i§ Saliy elgesiui rinkoje ir taip pakeiiant jos paskatas.

(1) Zr. Rink. I dar nepaskelbto 2010 m. spalio 14 d. Sprendimo Deutsche Telecom, C-280/08 P, 82 punkta jame cituojama

teismo praktika.

() Zr. 2003 m. rugséjo 9 d. Sprendimo CIF, C-198/01, 56-58 punktus; 2006 m. gruodZio 13 d. Sprendimo French Beef,
T-217/03 ir T-245/03, Rink. p. 1I-4987, 92 punktg; 1993 m. birzelio 29 d. Sprendimo Asia Motor France, T-7/92,
Rink. p. 1-669, 71 punktg; 1995 m. balandzio 6 d. Sprendimo Tréfilunion, T-148/89, Rink. p.- I- 1063, 118 punkta.

(}) Zr. Sprendimo Deutsche Telecom, C-280/08 P, 80-81 punktus. Si galimybé aiskinta neissamiai; zr., pvz., 1978 m. spalio
30 d. Sprendimo Van Landewyck, 209/78 ir kt., Rink. p. 3125, 130-134 punktus; 1985 m. gruod21o 10 d. Sprendimo
Stichting Sigarettenindustrie, 240/82 ir kt., Rink. p- 3831, 27-29 punktus; 1997 m. geguzés 13 d. Sprendimo Ladbroke
Racing, C-359/95 P ir C-379/95 P, Rink. p. [-6265, 33 punkta ir tolesnius punktus.

(*) Bent tol, kol biity priimtas sprendimas netaikyti nacionalinés teisés akto ir tas sprendimas baty galutinis; zr. 2003 m.
rugséjo 9 d. Sprendimo CIF, C-198/01, minéto inasoje, 54 punktg ir tolesnius punktus.

(%) Siose gairése savoka ,konkurencijos apribojimas* apima trukdymg konkuruoti ir konkurencijos iskraipyma.

(®) Zr., pvz., 2008 m. lapkricio 20 d. Sprendimo BIDS, C-209/07, Rink. p. 1-8637, 17 punkta.

() Zr., pvz., 2009 m. spalio 6 d. Sprendimo GlaxoSmithKline, C-501 /06 P ir kt.,, 55 punktg; Sprendimo BIDS, 16 punktg;
Sprendlmo T-Mobile Netherlands, C-8/08, Rink. 1-04529 29 punktg ir tolesnius punktus, Sprendimo John Deere, C-7[95

, 77 punktg.

(8 Zr., pvz., Sprendimo GlaxoSmithKline, C-501/06 P ir kt, 58 punktg; Sprendimo BIDS, C-209/07, 15 punkta ir
tolesmus punktus.

() Zr. Sprendimo John Deere, C-7/95 P, 88 punkta; Sprendimo Asnef-Equifax, C-238/05, 51 punkta.
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28.

29.

30.

31.

32.

33.

34.

Tikétina, kad ribojamasis poveikis konkurencijai atitinkamoje rinkoje atsiras tada, kai poveikio tiki-
mybé pakankamai pagrista, kad dél susitarimo Salys galés pelningai pakelti kaing ar sumazinti
gamybos apimti, produkty kokybe, produkty ivairove ar naujoves. Tai priklausys nuo keliy veiksniy,
kaip antai susitarimo pobaidzio ir turinio, $aliy atskirai arba kartu turimos ar jgyjamos tam tikro lygio
jtakos rinkoje masto, nuo to, kiek susitarimu prisidedama prie tos jtakos rinkoje kiirimo, ilaikymo ar
stiprinimo ar kiek $alims leidziama naudotis tokia jtaka rinkoje.

Vertinant, ar horizontalusis bendradarbiavimo susitarimas turi ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip
apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, bitina palyginti faktines teisines ir ekonomines aplinkybes, kuriomis
baty konkuruojama, jei nebiity susitarimo ir visy juo nustatyty tariamy apribojimy (t. y. jei nebity
tokio susitarimo, koks jis yra (jei jau jgyvendintas) ar koks numatytas (jei dar neigyvendintas)). Taigi,
siekiant jrodyti faktinj ar galimg ribojamaji poveikj konkurencijai, bitina atsizvelgti j Saliy konkuren-
cijg ir konkurencijg su treCiosiomis Salimis, visy pirma fakting ar galimg konkurencija, kuri baty, jei
nebity susitarimo. Atliekant tokj lyginima neatsizvelgiama j galima susitarimu padidintg veiksmin-
gumg, nes tai bus vertinama tik pagal 101 straipsnio 3 dalj.

Taigi, horizontalieji bendradarbiavimo susitarimai, sudaromi konkurenty, kurie dél objektyviy aplin-
kybiy savarankiskai negaléty vykdyti projekto ar veiklos, kurios srityje bendradarbiaujama, pavyzdziui,
del riboty techniniy galimybiy, paprastai neturés ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip apibrézta
101 straipsnio 1 dalyje, nebent Salys baty galéje vykdyti projekta nustatydami ne tokius grieztus
apribojimus (1).

Bendryjy rekomendacijy dél konkurencijos apribojimy pagal poveikj galima rasti Bendrosiose gairése.
Siose gairése pateikiama papildomy rekomendacijy, susijusiy su horizontaliyjy bendradarbiavimo
susitarimy konkurencijos vertinimu.

Susitarimo pobiidis ir turinys

Susitarimo pobadis ir turinys susij¢ su tokiais veiksniais, kaip bendradarbiavimo sritis ir tikslas,
konkurenciniai $aliy santykiai ir jy veiklos susiejimo mastas. Nuo ty veiksniy priklauso, kokio poba-
dzio abejoniy dél konkurencijos gali kilti vertinant horizontaliuosius bendradarbiavimo susitarimus.

Horizontaliaisiais bendradarbiavimo susitarimais konkurencija gali bati ribojama keliais bidais. Susi-
tarimai (-uose):

— gali bati i$skirtiniai, nes jais ribojama $aliy galimybé konkuruoti tarpusavyje arba su treciosiomis
Salimis, kaip nepriklausomiems veiklos vykdytojams ar kaip kity konkurenciniy susitarimy $alims;

— gali bati reikalaujama, kad Salys prisidéty turtu taip, kad jy savarankiskumas priimant sprendimus
pastebimai sumazéty; arba

— gali daryti poveikj Saliy finansiniams interesams taip, kad jy savarankiskumas priimant sprendimus
pastebimai sumazéty. Atliekant vertinimg svarbu atsizvelgti ir j finansinius su susitarimu susijusius
interesus, ir j su kitomis susitarimo $alimis susijusius finansinius interesus.

Galimas tokiy susitarimy poveikis — susitarimo $alys nebekonkuruoja. Konkurentams taip pat gali biiti
naudinga tai, kad dél susitarimo sumazéja konkurencinis spaudimas, todél jie gali pelningai padidinti
savo kainas. Sumazéjus tokiems konkurenciniams suvarZymams, gali padidéti kainos atitinkamoje
rinkoje. Atliekant konkurencinj susitarimo vertinima svarbiis tokie veiksniai: ar susitarimo $alys turi
dideles rinkos dalis, ar jos artimos konkurentés, ar klienty galimybés keisti tiekéjus yra ribotos, ar
konkurentai greitiausiai nepadidins tiekimo, jei padidés kainos, ir ar viena i§ susitarimo Saliy turi
svarbios konkurencinés galios.

(1) Zr. taip pat Bendryjy gairiy 18 punkta.
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35.

36.

37.

38.

39.

40.

41.

42.

43.

Horizontaliojo bendradarbiavimo susitarimo poveikis taip pat gali biiti toks:

— atskleidziama strateginé informacija, todél padidéja tikimybé, kad Salys tarpusavyje derins elgesi
srityje bendradarbiavimo srityje ir kitose srityse;

— pasiekiamas didelis sanaudy bendrumo lygis (t. y. bendra 3aliy kintamuyjy sagnaudy dalis), todél salys
gali lengviau derinti rinkos kainas ir gamybos apimtj.

Horizontaliuoju susitarimu pasiekiamas didelis sanaudy bendrumo lygis gali padéti Salims lengviau
derinti rinkos kainas ir gamybos apimtj, jei Salys turi jtakg rinkoje ir rinka turi tokiam derinimui
palankiy savybiy, o bendradarbiavimo srityje patiriama didelé 3aliy kintamyjy sgnaudy tam tikroje
rinkoje dalis ir Salys dideliu mastu susieja savo veiklg bendradarbiavimo srityje. Tai pasakytina apie
atvejus, kai, pavyzdziui, jos kartu gamina arba perka svarby tarpinj produktg arba kartu gamina arba
platina didele visy galutiniy produkty dalj.

Todél dél horizontaliojo susitarimo gali sumazéti Saliy savarankiskumas priimant sprendimus ir padi-
déti tikimybe, kad jos, sickdamos slapto susitarimo, derins elgesj, o Salys, kurios jau derino veiksmus,
ta galés daryti lengviau, stabiliau ar veiksmingiau, taigi Salys bendradarbiauty aktyviau arba galéty
siekti dar didesniy kainy.

Nagrinéjant kai kuriuos horizontaliuosius bendradarbiavimo susitarimus, pavyzdziui, gamybos ir stan-
dartizavimo susitarimus, taip pat gali kilti abejoniy dél antikonkurencinio galimybiy ribojimo.

Itaka rinkoje ir kiti rinkos poZymiai

Jtaka rinkoje — tai gebéjimas tam tikra laika pelningai iSlaikyti didesnes nei konkurencinio lygio kainas
arba tam tikrg laikg pelningai iSlaikyti mazesn¢ nei konkurencinio lygio gamybos apimtj, t. y.
produkty kieki, kokybe ir jvairove ar naujoves.

Rinkose, kuriose sgnaudos yra fiksuotos, jmonés privalo nustatyti didesnes nei jy kintamosios
gamybos sanaudos kainas, kad bty uZtikrinta konkurenciné jy investicijy graza. Todél tai, kad jmonés
nustato didesnes nei jy kintamosios sanaudos kainas, nereiskia, kad konkurencija rinkoje yra sutrikusi
ir kad jmonés turi itaka rinkoje, kuria naudodamosi gali nustatyti didesnes nei konkurencinio lygio
kainas. [monés turi jtakg rinkoje, kaip suprantama pagal 101 straipsnio 1 dalj, kai konkurenciniai
suvarzymai yra nepakankami, kad bty iSlaikytos konkurencinio lygio kainos, gamybos apimtis,
produkty kokybé, produkty jvairové ir naujovés.

Jtaka rinkoje gali biti kuriama, i§laikoma ar stiprinama pasinaudojant pranasesniais gebéjimais, jZvalga
ar naujovémis. Itakg rinkoje taip pat galima igyti dél sumazéjusios susitarimo Saliy ar bet kurios vienos
i§ Saliy ir treciyjy Saliy konkurencijos, pvz., dél to, kad susitarimu sudaromos salygos antikonkuren-
ciniu elgesiu riboti konkurenty galimybes, t. y. padidinant konkurenty sanaudas ir apribojant jy
pajéguma veiksmingai konkuruoti su susitarianc¢iosiomis Salimis.

[taka rinkoje gali bati jvairaus lygio. Susitarimy, kuriais daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,
atveju jtakos rinkoje lygis, biitinas paZeidimui pagal 101 straipsnio 1 dalj nustatyti, yra mazesnis nei
jtakos rinkoje lygis, batinas dominavimui pagal 102 straipsnj nustatyti, nes antruoju atveju jtakos
rinkoje lygis turi bati didelis.

Itakos rinkoje analizé pradedama nuo 3aliy padéties bendradarbiavimo veikiamose rinkose vertinimo.
Siai analizei atlikti reikia nustatyti atitinkamg rinka (-as), naudojantis Komisijos pranesimo dél rinkos
apibrézimo metodika. Siose gairése pateiktos papildomos rekomendacijos dél specifiniy, kaip antai
pirkimo arba technologijy, rinky.
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44. Jei Saliy bendra rinkos dalis maza, tuo horizontaliuoju bendradarbiavimo susitarimu ribojamasis
poveikis konkurencijai grei¢iausiai nebus daromas, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, todél tolesné
analizé paprastai nereikalinga. Mazos bendros rinkos dalies riba priklauso nuo konkretaus susitarimo
pobiidzio ir ja galima nustatyti atsizvelgiant | ,saugaus uosto“ ribas, i§déstytas jvairiuose 3iy gairiy
skyriuose ir, bendriau, | Komisijos pranesima dél nedidelés svarbos susitarimy, kurie neZymiai riboja
konkurencija pagal Europos bendrijos steigimo sutarties 81 straipsnio 1 dalj (de minimis) (') (De
minimis pranesimas). Jei viena tik i§ dviejy Saliy turi tik nedidel¢ rinkos dalj ir neturi svarbiy iStekliy,
net ir didelé bendra rinkos dalis paprastai negali bati laikoma tikétino ribojamojo poveikio konku-
rencijai rinkoje rodikliu (?). Atsizvelgiant j tai, kad horizontaliyjy bendradarbiavimo susitarimy yra
labai jvairiy ir kad jy poveikis skirtingomis rinkos aplinkybémis gali bati skirtingas, nejmanoma
nurodyti bendros rinkos dalies ribos, kuria virSijus baty galima daryti prielaidg, kad jtaka rinkoje
yra pakankama, jog biity daromas ribojamasis poveikis konkurencijai.

45. Atsizvelgiant i Saliy padétj rinkoje ir j rinkos koncentracijg, reikia i§nagrinéti ir kitus veiksnius, kaip
antai ilgalaikj rinkos daliy stabiluma, patekimo i rinka kliatis ir naujy dalyviy pateikimo j rinka
tikimybe, pirkéjy ar tiekéjy kompensuojamaja galia.

46. Paprastai, Komisija, atlikdama konkurencing analiz¢, naudoja esamas rinkos dalis (?). Taciau taip pat
gali bati atsizvelgta | pagristai nustatytus blsimus poky¢ius, pavyzdziui, susijusius su pasitraukimu i3
atitinkamos rinkos, patekimu j jg ar jos i$plétimu. Ankstesniy laikotarpiy duomenis galima naudoti, jei
rinkos dalys buvo nepastovios, pavyzdziui, kai rinkoje daznai pasitaiko dideliy vienkartiniy uzsakymy.
IStyrus ankstesniy laikotarpiy rinkos daliy poky¢ius, pavyzdziui, ar jmonés igijo, ar prarado rinkos
dalis, galima gauti naudingos informacijos apie konkurencinj process ir tikéting biisimg jvairiy konku-
renty svarbg. Bet kuriuo atveju Komisija rinkos dalis vertina atsizvelgdama j tikétinas rinkos salygas,
pavyzdziui, ar rinka i§ esmés yra labai dinamiska ir ar rinkos struktiira nestabili dél naujoviy ar
augimo.

47. Kai j rinka patekti pakankamai lengva, paprastai nebus manoma, kad horizontaliuoju bendradarbia-
vimo susitarimu daromas ribojamasis poveikis konkurencijai. Kad naujo dalyvio patekimas i rinka bity
laikomas pakankamu konkurenciniu horizontaliojo bendradarbiavimo susitarimo $aliy suvarzymu,
bitina jrodyti, kad greiciausiai jis j rinka pateko tinkamu laiku ir kad to patekimo pakanka bet kokiam
galimam horizontaliojo bendradarbiavimo susitarimo ribojamajam poveikiui sustabdyti ar pagalinti.
Patekimo j rinka analizé gali priklausyti nuo esamy susitarimy. Tikétinas arba galimas horizontaliojo
bendradarbiavimo susitarimo nutraukimas gali turéti jtakos patekimo tikimybei.

1.2.2. 101 straipsnio 3 dalis

48. Konkurencijos apribojimy pagal tikslg ar poveikj vertinimas pagal 101 straipsnio 1 dalj yra tik viena
analizés dalis. Kita dalis, nustatyta 101 straipsnio 3 dalyje, susijusi su ribojamuyjy susitarimy skatina-
mojo poveikio konkurencijai vertinimu. Bendrosios rekomendacijos, kaip taikyti 101 straipsnio 3 dalj,
pateiktos Bendrosiose gairése. Kai atskirais atvejais jrodomas konkurencijos apribojimas, kaip apibrézta
101 straipsnio 1 dalyje, gynybai galima pasitelkti 101 straipsnio 3 dalj. Pagal Tarybos reglamento (EB)
Nr. 1/2003 dél konkurencijos taisykliy, nustatyty Sutarties 81 ir 82 straipsniuose, jgyvendinimo (%) 2
straipsnj jrodinéjimo nasta pagal 101 straipsnio 3 dalj tenka $ia nuostata besiremianciai (-ioms) jmonei
(-éms). Todél Komisija, remdamasi jmonés (-iy) pateiktais faktiniais argumentais ir jrodymais, privalo
turéti galimybe jsitikinti, ar pakankamai tikétina, kad konkre¢iu susitarimu bity arba nebiity daromas
skatinamasis poveikis konkurencijai (°).

() OL C 368, 2001 12 22, p. 13.

(?) Jeigu yra daugiau kaip dvi 3alys, bendra visy bendradarbiaujanciy konkurenty dalis turi bati gerokai didesné nei vieno
didziausio dalyvaujancio konkurento dalis.

(}) Dél rinkos daliy apskaiciavimo Zzr. Prane§imo dél rinkos apibréZimo 54 ir 55 punktus.

( OLL 1, 2003 1 4, p. 1.

¢) Zr, pvz., Sprendimo GlaxoSmithKline, C-501/06 P ir kt., 9395 punktus.
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49. 101 straipsnio 3 dalyje nustatyta iSimties taisyklé gali bati taikoma, jei tenkinamos visos keturios
salygos — dvi teigiamos ir dvi neigiamos:

— susitarimu turi bati prisidedama prie produkty gamybos ar platinimo gerinimo arba prie techninés
ar ekonominés pazangos skatinimo, t. y. turi bati didinamas veiksmingumas;

— apribojimai turi bati batini tiems tikslams, t. y. didesniam veiksmingumui, pasiekti;

— su vartotojais turi bati saZiningai pasidalyta nauda, t. y. pakankama didesnio veiksmingumo
(iskaitant didesnj kokybinj veiksmingumg), pasiekto bitinais apribojimais, naudos dalis turi biiti
perleidziama vartotojams, kad jiems biity bent kompensuota uz ribojamajj susitarimo poveiki;
taigi, neuztenka, kad didesnio veiksmingumo naudg gauty tik susitarimo Salys; Siose gairése
,vartotojai“ — tai susitarimo Saliy potencialiis ir (arba) faktiniai klientai (!); ir

— susitarimu  $alims negali biati suteikta galimybé panaikinti konkurencija didelés atitinkamy
produkty dalies atzvilgiu.

50. Horizontaliyjy bendradarbiavimo susitarimy srityje moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitari-
mams (%) ir specializacijos (jskaitant bendra gamyba) susitarimams (%) taikomi 101 straipsnio 3 dalimi
pagristi bendrosios iSimties reglamentai. Tie bendrosios iSimties reglamentai pagristi priclaida, kad
susiejant papildomuosius jgfidZius ar turta moksliniy tyrimy ir technologijy plétros ir specializacijos
susitarimais galima gerokai padidinti veiksminguma. Taip gali bati ir kity rasiy horizontaliyjy bend-
radarbiavimo susitarimy atveju. Todél atliekant konkretaus susitarimo veiksmingumo analize pagal
101 straipsnio 3 dalj, i§ esmés reikia nustatyti papildomuosius igidZius ir turtg, kuriuos kiekviena $alis
jtraukia j susitarimg, ir jvertinti, ar veiksmingumas padidéja tiek, kad tenkinamos 101 straipsnio 3
dalies salygos.

51. Su horizontaliojo bendradarbiavimo susitarimu susijes papildomumas gali bati ivairaus pobudzio.
Moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitarimu gali bati sutelkiami skirtingi moksliniy tyrimy
gebéjimai, kad Salys galéty pigiau gaminti geresnius produktus ir greiciau pateikti juos rinkai. Gamybos
susitarimu Salims suteikiama galimybé siekti masto ir aprépties ekonomijos, kurios atskirai pasiekti
negaléty.

52. Maziau tikétina, kad horizontaliaisiais bendradarbiavimo susitarimais, kuriais papildomieji jguidziai ar
turtas nesusiejami, bus padidintas vartotojams naudingas veiksmingumas. Tokiais susitarimais gali bati
mazinamas tam tikry sanaudy dubliavimas, nes, pavyzdziui, galima i§vengti tam tikry fiksuotyjy
sanaudy. Taciau apskritai maziau tikétina, kad sutaupius fiksuotyjy sanaudy vartotojai gaus naudos,
nei, pavyzdziui, sutaupius kintamyjy ar ribiniy sanaudy.

53. Daugiau rekomendacijy apie tai, kaip Komisija tatko 101 straipsnio 3 dalies kriterijus, galima rasti
Bendrosiose gairése.

1.3. Siy gairiy struktira

54. 2 skyriuje pirmiausia bus i§déstyti bendrieji keitimosi informacija principai, kurie vienodai taikomi visy
rasiy horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams, kuriuose numatyta keistis informacija. Kiek-
viename tolesniame $iy gairiy skyriuje nagrinéjami vienos konkrecios risies horizontalieji bendradar-
biavimo susitarimai. Kiekviename skyriuje konkrecios riisies bendradarbiavimui bus taikomas analitinis
pagrindas, apraSytas 1.2 punkte, taip pat bendrieji keitimosi informacija principai.

(") Savoka ,vartotojas“ iSsamiau paaiSkinta Bendryjy gairiy 84 punkte.
() MTTP bendrosios iSimties reglamentas.
(’) Specializacijos bendrosios iSimties reglamentas.
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55.

56.

57.

58.

59.

60.

2. BENDRIEJI PRINCIPAI, TAIKOMI ATLIEKANT KONKURENCIN] KEITIMOSI INFORMACIJA
VERTINIMA

2.1. ApibréZtis ir taikymo sritis

Sio skyriaus tikslas — pateikti rekomendacijy, kaip atlikti konkurencinj keitimosi informacija vertinima.
Keistis informacija galima jvairiai. Pirma, konkurentai gali tiesiogiai keistis duomenimis. Antra, duome-
nimis galima netiesiogiai keistis per bendra agentiira (pvz., prekybos asociacija), trecigja 3alj (pvz.,
rinkos tyrimy organizacija) arba per bendroviy tiekéjus ar maZzmenininkus.

Informacija keiCiamasi jvairiomis aplinkybémis. Informacija kei¢iamasi pagal susitarimus, jmoniy
asociacijos sprendimus ar suderintus veiksmus, kuriy pagrindiné ekonominé funkcija yra pats keiti-
masis informacija. Be to, keitimasis informacija gali bati kitos riisies horizontaliojo bendradarbiavimo
susitarimo dalis (pvz., gamybos susitarimo 3alys keiciasi tam tikra informacija apie sanaudas). Tokj
keitimasi informacija reikéty vertinti kartu su atitinkamu horizontaliojo bendradarbiavimo susitarimu.

Informacija daznai kei¢iamasi daugelyje konkurenciniy rinky ir taip jvairiais badais gali bati didinamas
veiksmingumas. Keiciantis informacija gali bati sprendziamos informacijos asimetrijos problemos () ir
didinamas rinky veiksmingumas. Be to, bendrovés savo vidaus veiksminguma gali didinti lygindamos
viena kitos geraja praktika. Keisdamosi informacija bendrovés taip pat gali sumazinti atsargas, greiciau
pateikti greitai gendancius produktus vartotojams, reaguoti  kintancig paklausa (ir kt.) ir taip sutaupyti
lésy. Be to, keitimasis informacija gali biti tiesiogiai naudingas vartotojams, nes sumazéja jy paiesky
islaidos ir padidéja pasirinkimas.

Taciau keiciantis rinkos informacija taip pat gali biiti ribojama konkurencija, visy pirma, jei keisdamosi
informacija jmonés gali suzinoti apie savo konkurenty rinkos strategijas (3). Keitimosi informacija
poveikis konkurencijai priklauso nuo rinkos, kurioje kei¢iamasi informacija, savybiy (pvz., koncentra-
cijos, skaidrumo, stabilumo, simetrijos, sudétingumo ir kt.), taip pat nuo informacijos, kuria kei¢iamasi,
risies, nes dél jy gali pasikeisti atitinkamos rinkos salygos ir sudarytos salygos derinti elgesi.

Be to, konkurenty keitimasis informacija gali bati laikomas susitarimu, suderintais veiksmais ar jmoniy
asociacijos sprendimu, kuriais siekiama nustatyti, visy pirma, kainas ar kiekj. Toks keitimasis informa-
cija paprastai bus laikomas karteliu ir uZ jj atitinkamai baudziama. Keiciantis informacija taip pat gali
bati sudaromos palankesnés kartelio jgyvendinimo sglygos, nes bendrovés gali stebéti, ar dalyviai
laikosi sutarty salygy. Toks keitimasis informacija bus vertinamas kaip kartelio dalis.

Suderinti veiksmai

Keitimasis informacija gali bati nagrinéjamas pagal 101 straipsni, tik jei keiiantis informacija nusta-
tomas susitarimas, suderinti veiksmai ar jmoniy asociacijos sprendimas arba jei keitimasis informacija
yra susitarimo, suderinty veiksmy ar jmoniy asociacijos sprendimo dalis. Tai, kad nustatomas susita-
rimas, suderinti veiksmai ar jmoniy asociacijos sprendimas, nereiskia, kad ribojama konkurencija, kaip
apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Vadovaujantis Europos Sgjungos Teisingumo Teismo praktika,
savoka ,suderinti veiksmai“ susijusi su tam tikru jmoniy elgesio derinimu tarpusavyje, t. y. kai susi-
tarimas dar néra aiskiai sudarytas, ta¢iau konkurencijos grésmés samoningai pakeistos praktiniu bend-
radarbiavimu (}). Derinimo ir bendradarbiavimo kriterijai, kurie batini siekiant nustatyti, ar veiksmai
yra suderinti, ir kuriais tikrai nereikalaujama, kad bity parengtas realus planas, turi biiti suprantami

(") Ekonomikos teorija apie informacijos asimetrija nagringja sandoriuose priimamus sprendimus, kai viena 3alis turi

daugiau informacijos nei kita 3alis.

Q] Zr. Sprendimo John Deere, C-7/95 P, 88 punkta.
() Zr., pvz., Sprendimo T-Mobile Netherlands, C-8/08, 26 punkta; 1993 m. kovo 31 d. Sprendimo Wood Pulp, C-89/85 ir

kt., Rink. p. 1307, 63 punkta.
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atsizvelgiant j Sutarties konkurencijos nuostatose jtvirtintg samprata, pagal kurig kiekviena bendrove
turi savarankiskai nustatyti politika, kurios ji ketina laikytis vidaus rinkoje, ir salygas, kurias ji ketina
sitilyti savo klientams (?).

61. Tai nereiskia, kad bendrovés neturi teisés apdairiai prisitaikyti prie esamo ar numanomo konkurenty
elgesio. Taciau $ia nuostata draudziamas bet koks tiesioginis ar netiesioginis konkurenty tarpusavio
rySys, kuriuo siekiama sukurti jprasty konkrecios rinkos konkurenciniy salygy neatitinkancias konku-
rencijos salygas arba kuriuo tokios salygos yra sukuriamos, atsizvelgiant | sidlomy produkty ar
paslaugy pobiidi, jmoniy dydj bei skaiciy ir konkrecios rinkos apimtj (3). Sia nuostata draudziamas
bet koks tiesioginis ar netiesioginis konkurenty tarpusavio rysys, kuriuo siekiama daryti poveikj
faktinio ar potencialaus konkurento elgesiui rinkoje arba kuriuo toks poveikis yra daromas, kuriuo
siekiama atskleisti konkurentui veiksmus, kuriy nusprendé imtis ar planuoja imtis rinkoje, arba kuriuo
tokie veiksmai jam atskleidziami, ir taip sukuriamos palankesnés salygos sudaryti slaptg susitarima
rinkoje (*). Todél keitimasis informacija gali bati laikomas suderintais veiksmais, jei keiiantis infor-
macija sumaZinamas strateginis netikrumas (¥) rinkoje ir sukuriamos palankesnés salygos sudaryti
slaptg susitarima, t. y. jei keiCiamasi strateginiais duomenimis. Galiausiai, konkurenty keitimasis stra-
teginiais duomenimis gali biti latkomas veiksmy derinimu, nes keiciantis tokiais duomenimis suma-
7¢éja konkurenty elgesio rinkoje nepriklausomumas ir jy paskatos konkuruoti.

62. Suderintais veiksmais gali bati laikomas ir toks elgesys, kai viena jmoné atskleidZia strateging infor-
macijg konkurentui (-ams), o tas konkurentas (-ai) ja priima (°). Informacija gali bati atskleidziama,
pavyzdziui, pastu, e. pastu, telefonu, per susitikimg ir t. t. Tokiu atveju nesvarbu, ar tik viena jmoné
vienaaliskai informuoja konkurentus apie planuojama elgesj rinkoje, ar visos dalyvaujancios jmonés
viena kitg informuoja apie atitinkamus svarstymus ir ketinimus. Jei viena jmoné atskleidZia konku-
rentams strateging su savo biisima komercine politika susijusig informacija, sumazéja visy susijusiy
konkurenty strateginis netikrumas dél rinkos veikimo ateityje ir padidéja rizika, kad sumazés konku-
rencija ir bus imtasi slapty veiksmy (°). Pavyzdziui, tuo atveju, jei bendrové tik dalyvauja susitikime (),
per kurj kita bendrové atskleidzia konkurentams savo kainodaros planus, 101 straipsnis grei¢iausiai
bty taikomas net jei nebuvo sudarytas aiskus susitarimas didinti kainy (%). Jei bendrové i§ konkurento
gauna strateginiy duomeny (susitikimo metu, pastu ar elektroniniu biidu) ir atsakydama aiskiai nepa-
reiskia, kad nepageidauja gauti tokiy duomeny, bus daroma prielaida, kad ji ta informacija priemeé, o
savo veiksmus rinkoje atitinkamai pritaiké (°).

63. Jei bendrové vienasaliskai paskelbia informacijg, kuri taip pat yra i§ tikryjy vieSa, pavyzdziui, laikras-
tyje, paprastai tai nelaikoma suderintais veiksmais, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje ('°). Taciau
atsizvelgiant | nagrinégjamo atvejo faktus, negalima atmesti galimybés nustatyti suderinty veiksmy,
pavyzdziui, jei po tokio skelbimo informacija vieSai paskelbia kiti konkurentai, nes, visy pirma,
konkurentai, strategiskai atsakydami i vienas kito vieSus skelbimus (pvz., patikslindami savo ankstes-
nius skelbimus pagal konkurenty skelbimus), gali vykdyti strategija, kuria siekiama bendrai susitarti dél
derinimo salygy.

1
2

" Sprendimo John Deere, C-7/95 P, 86 punkt.
A
)
()

Zr.

Zr. Sprendimo John Deere, C-7/95 P, 87 punkta.

Zr. 1975 m. gruod#io 16 d. Sprendimo Suiker Unie, 40/73 ir kt., Rink. p. 1663, 173 punkta ir tolesnius punktus.

#) Strateginis netikrumas rinkoje atsiranda dél galimy slapty susitarimy jvairovés ir dél to, kad bendrovés negali apdariai

stebéti ankstesnio ir esamo konkurenty ir naujy rinkos dalyviy elgesio.

() Zr., pvz., 2000 m. kovo 15 d. Sprendlmo Cimenteries, T-25/95 ir kt., Rink. p. 1I-491, 1849 punktq ,[-..] suderinty
Velksmq sgvoka suponuoja abipusiy rysiy tarp konkurenty buvimg [...]. Si squga yra ivykdyta, jei vienas konkurentas
kito konkurento siilymu ar bent jau pastarajam sutikus atskleidzia savo ketinimus ar biisima elgesj rinkoje.“

(6) Zr. generalinés advokatés J. Kokott nuomong, Sprendimas T-Mobile Netherlands, C-8/08, Rink. p. 1-04529, 54

unktas.

(’) Zr. Sprendimo T-Mobile Netherlands, C-8/08, Rink. p. 1-04529, 59 punktqs JTaciau negalima atmesti galimybés, kad,
nelygu rinkos struktiira, vieno kontakto, kaip pagrindinéje byloje, is principo gali pakakti tam, kad suinteresuotosios jmonés
suderinty savo elgesj rinkoje ir pakeisty su rizika susijusig konkurena)q praktiniu bendradarbiavimu®.

(® Zr. 2001 m. liepos 12 d. Sprendimo Tate & Lyle pries Komisijg, T-202/98 ir kt, Rink. p. 1I-2035, 54 punkta.

() Zr. 1999 m. liepos 8 d. Sprendimo Hiils, C-199/92 P, 162 punkta; 1999 m. hepos 8 d. Sprend1m0 Anic Partezi-
pazioni, C-49/92, Rink. p. 1-4125, 121 punkta.

('%) Tai nebuty taikoma, jei tokiais skelbimais kvieciama slapta susitarti.
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2.2. Vertinimas pagal 101 straipsnio 1 dalj
2.2.1. Pagrindinés abejonés dél konkurencijos (')

Nustacius susitarima, suderintus veiksmus ar jmoniy asociacijos sprendima, svarbu jvertinti pagrin-
dines abejones dél konkurencijos, kylancios vertinant keitimasi informacija.

Slaptas susitarimas

Kei¢iantis strategine informacija rinkoje dirbtinai didinamas skaidrumas, todél bendrovés gali lengviau
derinti (t. y. pritaikyti) konkurencinj elgesj ir galiausiai daryti ribojamaji poveikj konkurencijai. Tai gali
vykti jvairiais badais.

Vienas biidas — keisdamosi informacija bendrovés gali bendrai susitarti dél derinimo salygy, todél
rinkoje gali bati sudarytas slaptas susitarimas. Dél keitimosi informacija gali atsirasti abipusiskai
suderinty lakes¢iy, susijusiy su rinkoje esanciu netikrumu. Todél bendrovés gali bendrai susitarti dél
ju konkurencinio elgesio derinimo salygy, net jei néra aiSkaus susitarimo dél derinimo. Keisdamosi
informacija apie planuojama elgesj ateityje, bendrovés greiciausiai galés bendrai susitarti.

Kitas biidas, kuriuo kei¢iantis informacija gali baiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, susijes
su slapto susitarimo vidaus stabilumo didinimu rinkoje. Visy pirma, keisdamosi informacija bendrovés
gali stebéti nukrypimus. Batent kei¢iantis informacija rinka gali tapti pakankamai skaidri, kad slapta
susitarusios bendrovés galéty pakankamai stebéti, ar kitos bendrovés nenukrypsta nuo slapto susita-
rimo, ir Zinoty, kada reikia imtis veiksmy. Tokj stebéjimo mechanizma gali sudaryti keitimasis ir
dabartiniais, ir ankstesniais duomenimis. Todél bendrovés gali arba sudaryti slapta susitarima rinkose,
kuriose kitokiu atveju jos to padaryti negaléty, arba padidinti rinkoje jau esancio slapto susitarimo
stabiluma (Zr. 3 pavyzdj 107 punkte).

Trecias budas, kuriuo keiiantis informacija gali biiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,
susijes su slapto susitarimo iSorés stabilumo didinimu rinkoje. Keiciantis informacija rinka tampa
pakankamai skaidri, kad slapta susitarusios bendrovés galéty stebéti, kur ir kada i rinka stengiasi
patekti naujos bendrovés, taigi slapta susitarusios bendrovés gali imtis veiksmy prie§ naujus rinkos
dalyvius. Tai taip pat gali bati susije su 69-71 punktuose aptariamomis abejonémis dél antikonku-
rencinio galimybiy ribojimo. Tokj stebéjimo mechanizmg gali sudaryti keitimasis ir dabartiniais, ir
ankstesniais duomenimis.

Antikonkurencinis galimybiy ribojimas

Keic¢iantis informacija gali biti ne tik sukuriamos palankesnés salygos sudaryti slapta susitarima, bet ir
antikonkurenciniu elgesiu ribojamos galimybés (?).

Keiciantis i§skirtine informacija gali baiti sudarytos salygos antikonkurenciniu elgesiu riboti galimybes
toje pacioje rinkoje, kurioje kei¢iamasi informacija. Taip gali nutikti tada, kai dél keitimosi neskelbtina
komercine informacija keitimosi sistemoje nedalyvaujantys konkurentai patenka i labai nepalankig
konkurencing padéti, palyginti su keitimosi sistemoje dalyvaujanciomis bendrovémis. Toks galimybiy
ribojimas galimas tik jei susijusi informacija strategiskai labai svarbi konkurencijos atzvilgiu ir apima
didele atitinkamos rinkos dalj.

Negalima atmesti galimybés, kad keic¢iantis informacija gali bati antikonkurenciniu elgesiu ribojamos
treCiyjy Saliy galimybés susijusioje rinkoje. Pavyzdziui, keisdamosi informacija 3alys gali igyti pakan-
kamg itakq rinkoje, kaip antai vertikaliai integruotos bendrovés, keisdamosi informacija gamintojy
grandies rinkoje, gali padidinti pagrindinio komponento, skirto vartotojy grandies rinkai, kaing.
Taigi, jos gali padidinti savo konkurenty sgnaudas vartotojy grandies rinkoje ir galiausiai antikonku-
renciniu elgesiu riboti galimybes vartotojy grandies rinkoje.

(") Savoka ,pagrindinés abejonés dél konkurencijos* vartojama todél, kad abejoniy dél konkurencijos apraSymas néra nei

iSimtinis, nei i$samus.

(®) Su galimybiy ribojimu susijusios abejonés, kurios gali kilti nagrin¢jant vertikaliuosius susitarimus, aprasytos Vertika-

liyjy apribojimy gairiy, 100 punkte ir tolesniuose punktuose.
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2.2.2. Konkurencijos apribojimas pagal tikslg

72. Bet koks keitimasis informacija siekiant apriboti konkurencija bus laikomas konkurencijos apribojimu
pagal tiksla. Vertindama, ar keitimasis informacija yra konkurencijos apribojimas pagal tikslg, Komisija
pirmiausia nagrinés teisines ir ekonomines aplinkybes, kuriomis kei¢iamasi informacija (!). Todél
Komisija atsizvelgs i tai, ar kei¢iantis informacija i§ esmés gali bati ribojama konkurencija (2).

73. Keiciantis individualaus pobudzio informacija apie planuojama elgesj ateityje kainy ar kiekio
atzvilgiu (%), ypa¢ tikétina, kad bus sudarytas slaptas susitarimas. Informuodami vieni kitus apie tokius
ketinimus konkurentai gali nustatyti bendra aukstesnj kainy lygj ir ivengti rizikos netekti rinkos dalies
ar prisitaikymo prie naujy kainy laikotarpiu pradéti kainy karg (zr. 1 pavyzdj 105 punkte). Be to,
maziau tikétina, kad informacija apie ateities ketinimus keiCiamasi labiau nei faktiniais duomenimis
siekiant skatinti konkurencija.

74. Todeél konkurenty keitimasis individualaus pobidzio duomenimis, susijusiais su planuojamomis biisi-
momis kainomis ar kiekiu, turéty biti laikomas konkurencijos apribojimu pagal tikslg (*) (°). Be to,
asmeniskas konkurenty keitimasis individualaus pobfidzio duomenimis, susijusiais su planuojamomis
bisimomis kainomis ar kiekiu, paprastai biity laikomas karteliu ir uz jj atitinkamai baudZiama, nes juo
i§ esmés siekiama nustatyti kainas ar kiekj. Jei keitimasis informacija laikomas karteliu, ne tik pazei-
dziama 101 straipsnio 1 dalis, bet ir labai mazai tikétina, kad biity tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies

salygos.

2.2.3. Ribojamasis poveikis konkurencijai

75. Tikéting keitimosi informacija poveikj konkurencijai batina nagrinéti kiekvienu atveju atskirai, nes
vertinimo rezultatai priklauso nuo jvairiy konkre¢iam atvejui biidingy veiksniy derinio. Atliekant
ribojamojo poveikio konkurencijai vertinimg turi bati lyginamas tikétinas keitimosi informacija
poveikis ir konkurenciné padétis, kuri susiklostyty, jei informacija nebfity keiciamasi (°). Kad keiciantis
informacija biity daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje,
turi bati daromas tikétinas pastebimas neigiamas poveikis vienam i3 (ar keliems) konkurencijos rinkoje
kriterijy, kaip antai kainai, gamybos apimciai, produkto kokybei, produkto jvairovei ar naujovéms. Ar
kei¢iantis informacija daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, priklauso ir nuo ekonominiy salygy
atitinkamose rinkose, ir nuo informacijos, kuria kei¢iamasi, ypatybiy.

76. Tam tikromis rinkos salygomis gali bati lengviau suderinti elgesj ir tokj derinimg islaikyti viduje arba
iSor¢je (7). Keiciantis informacija tokiose rinkose gali biti daromas didesnis ribojamasis poveikis,
palyginti su rinkomis, kuriose salygos yra kitokios. Taciau net ir tada, kai rinkos salygos tokios,

(") Zr., pvz., Sprendimo GlaxoSmithKline, C-501/06 P ir kt, 58 punktg; Sprendimo BIDS, C-209/07, 15 punkta ir

tolesnius punktus.

7Zr. Bendryjy gairiy 22 punktg.

Informacija apie planuojamg basimag kieki, pvz., gali bati susijusi su planuojamu basimu pardavimu, rinkos dalimis,
teritorijomis ir pardavimu konkrecioms klienty grupéms.

Savoka ,planuojamos bisimos kainos“ paaiskinta 1 pavyzdyje. Konkreciais atvejais, kai bendroveés yra visapusiskai
jsipareigojusios ateityje parduoti anksciau vieSai paskelbtomis kainomis (t. y. jie negali jy perzitréti), toks viesas
basimy individualiy kainy ar kiekio paskelbimas nebaty laikomas ketinimais, todél paprastai nebaty nustatoma,
kad sickiama riboti konkurencija. Toks atvejis gali biti, jei, pavyzdziui, bendrovés nuolat bendrauja su klientais ir
palaiko su jais specialy rysj, dél to, kad pavyzdziui, klientams svarbu Zinoti biisimas kainas i§ anksto, o bendrovés gali
i§ anksto priimti uzsakymus tomis kainomis. Taigi, tokiu atveju sudaryti slapta susitarimg rinkoje keiciantis informacija
baty sunkiau nei keiciantis informacija apie basimus ketinimus, be to, labiau tikétina, kad tai bty daroma siekiant
skatinti konkurencija. Taciau tai nereiskia, kad apskritai kainy jsipareigojimais klientams batinai yra skatinama konku-
rencija. Priesingai, tokiais jsipareigojimais gali bati ribojamos galimybés nukrypti nuo slapto susitarimo, todel bati
didinamas jo stabilumas.

(°) Tuo neatmetama galimyb¢, kad viesai paskelbus planuojamas individualias kainas gali padidéti veiksmingumas ir kad
informacija besikeiciancios Salys galéty pasinaudoti 101 straipsnio 3 dalimi.

Zr. Sprendimo John Deere pries Komisijg, C-7/95 P, 76 punkta.

Keiciantis informacija konkurencija gali bati ribojama panasiai kaip ir susijungimo atveju, jei taip pasiekiamas veiks-
mingesnis, stabilesnis ir labiau tikétinas derinimas rinkoje; Zr. 2008 m. Sprendimo Sony, C-413/06 P, Rink. p. [-4951,
123 punkta, kuriame Teisingumo Teismas patvirtino Bendrojo Teismo kriterijus, nustatytus 2002 m. birzelio 6 d.
Sprendimo Airtours, T-342/99, Rink. p. 1I-2585, 62 punkte.
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kad derinimg gali bati sunku iSlaikyti prie§ kei¢iantis informacija, dél keitimosi informacija gali
pasikeisti rinkos salygos taip, kad derinimas keic¢iantis informacija tapty jmanomas, pavyzdziui, padi-
dé¢ja skaidrumas rinkoje, sumazéja rinkos sudétingumas, suSvelninamas nestabilumas ar kompensuo-
jama asimetrija. Dél $ios priezasties svarbu vertinti keitimosi informacija ribojamajj poveikj vidaus
rinkos sglygomis, ir tai, kaip keiciantis informacija pasikeicia tos salygos. Tai apims konkreciy atitin-
kamai sistemai bdingy savybiy, iskaitant jos paskirties, patekimo i sistema ir dalyvavimo joje salygy
vertinimg. Taip pat reikés i$nagrinéti, kaip daznai kei¢iamasi informacija, informacijos, kuria keicia-
masi, pobiidj (pavyzdZiui, ar tai viesa ar konfidenciali, suvestiné ar i§sami, sena ar dabartiné informa-
cija) ir informacijos svarba nustatant kainas, apimtj ar aptarnavimo salygas (!). Atliekant tokj vertinima
svarbiis Sie veiksniai.

i) Rinkos savybés

Labiau tikétina, kad bendroveés sudarys slapta susitarima rinkose, kurios pakankamai skaidrios,
koncentruotos, paprastos, stabilios ir simetriskos. Tokiose rinkose bendrovés gali bendrai susitarti
dél derinimo salygy, sékmingai stebéti nukrypimus ir uz juos bausti. Taciau keiiantis informacija
taip pat gali bati sudarytos salygos bendrovéms sudaryti slapta susitarimg ir kitomis rinkos salygomis,
kuriomis jos negaléty to padaryti nesikeisdamos informacija. Taigi, keiCiantis informacija gali bati
sukurtos palankesnés salygos sudaryti slapta susitarima, nes padidinamas rinkos skaidrumas, sumazi-
namas rinkos sudétingumas, su$velninamas nestabilumas arba kompensuojama asimetrija. Tokiomis
aplinkybémis konkurencinis keitimosi informacija rezultatas priklauso ne tik nuo pradiniy rinkos,
kurioje kei¢iamasi informacija, savybiy, bet ir nuo to, kaip tos savybés gali pakisti atsizvelgiant j
informacijos, kuria kei¢iamasi, pobidj (?).

Slapti susitarimai labiau tikétini skaidriose rinkose. Jei rinka skaidri, gali bati lengviau sudaryti slapta
susitarimg, nes bendrovéms sudaromos salygos bendrai susitarti dél derinimo salygy ir (arba) didinti
slapto susitarimo vidaus ir iSorés stabilumg. Keiciantis informacija gali padidéti skaidrumas, taigi
ribojamas netikrumas dél strateginiy konkurencijos kintamyjy (pvz. kainos, gamybos apimties,
paklausos, sgnaudy ir kt). Kuo Zemesnis ankstesnis rinkos skaidrumo lygis, tuo vertingesnis gali
bati keitimasis informacija siekiant slapto susitarimo. Maziau tikétina, kad keiciantis informacija,
kuria nedaug prisidedama prie rinkos skaidrumo, bus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,
negu keiciantis informacija, kuria gerokai padidinamas skaidrumas. Todél tai, kiek tikétina, kad
keiciantis informacija bus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, priklauso tieck nuo ankstesnio
skaidrumo lygio, tiek nuo to, kaip tas lygis kinta keiciantis informacija. Ankstesnis skaidrumo lygis, be
konfidencialiomis dviSalemis pirkéjo ir pardavéjo derybomis, pobhidzio. Vertinant, kiek pakito rinkos
skaidrumo lygis, svarbiausia yra nustatyti, kokiu mastu bendrovés gali naudotis turima informacija,
sieckdamos nustatyti savo konkurenty veiksmus.

Mazomis oligopolijomis gali buti sukurtos palankesnés salygos sudaryti slapta susitarima rinkoje, nes
mazesniam bendroviy skaiiui lengviau bendrai susitarti dél derinimo salygy ir stebéti nukrypimus.
Taip pat labiau tikétina, kad slaptas susitarimas bus tvaresnis, jei jj sudarys maziau bendroviy. Kai
elgesj derina daugiau bendroviy, nauda nukrypus yra didesné, nes sumazinus kainas galima padidinti
rinkos dalj. Taciau slapty susitarimy nauda yra maZesné, nes, kai yra daugiau bendroviy, tenka
mazesneé slaptu susitarimu gautos naudos dalis. Labiau tikétina, kad ribojamasis poveikis konkurencijai
bus daromas kei¢iantis informacija mazose oligopolijose nei ne tokiose mazose oligopolijose, o
keiGiantis informacija labai suskaidytose rinkose ribojamasis poveikis konkurencijai grei¢iausiai
nebus daromas. Taciau keiciantis informacija didinamas skaidrumas, o rinkos sglygos pakei¢iamos
palankesnémis derinimui, todél gali bati sukurtos palankesnés salygos didesniam bendroviy skaiciui
derinti elgesj ir stebéti nukrypimus, negu biity imanoma, jei nebiity kei¢iamasi informacija.

(1) Zr. Sprendimo Asnef-Equifax, C-238/05, 54 punkta.
(*) Reikety pazyméti, kad 78-85 punktuose aptariamos ne visos atitinkamos rinkos savybés. Gali bati ir kity rinkos

savybiy, kurios svarbios nustatant tam tikrg keitimasi informacija.
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Bendrovéms gali bati sunku sudaryti slapta susitarimg sudétingomis rinkos salygomis. Taciau keiciantis
informacija tos sglygos tam tikru mastu gali bati supaprastintos. Sudétingomis rinkos salygomis
siekiant bendrai susitarti dél derinimo sglygy ir stebéti nukrypimus, paprastai reikia intensyviau keistis
informacija. Pavyzdziui, lengviau sudaryti slapta susitarima dél vieno vienar@i$io produkto kainos, negu
dél daugybés kainy rinkoje, kurioje yra daug diferencijuoty produkty. Tadiau vis tiek gali bati, kad
bendrovés, sickdamos i$vengti sunkumy, trukdanciy sudaryti slaptg susitarima dél daugybes kainy, gali
keistis informacija, kuri padéty sukurti paprastas kainodaros taisykles (pvz., kainodaros punktai).

Slapti susitarimai labiau tikétini ten, kur paklausos ir pasitilos salygos palyginti stabilios (!). Nestabilioje
aplinkoje bendrovei gali bati sunku Zinoti, ar jos pardavimas sumazéjo dél apskritai Zemo paklausos
lygio, ar dél to, kad konkurentas sitilo labai mazas kainas, todél slapta susitarima islaikyti sunku.
Tokiomis aplinkybémis nepastovi paklausa, didelis kai kuriy bendroviy vidaus augimas rinkoje arba
daznas naujy bendroviy atéjimas gali reiksti, kad esama padétis néra pakankamai stabili, kad bty
jmanomas derinimas (?). Keitimasis informacija tam tikromis aplinkybémis gali biti naudingas siekiant
didinti stabilumga rinkoje, todél gali bati sudarytos salygos slaptam susitarimui rinkoje. Be to, rinkose,
kuriose svarbios naujovés, derinti elgesj gali bati sunkiau, nes pasinaudodama labai svarbiomis naujo-
vemis viena bendrové gali jgyti didelj pranasumg prie§ konkurentus. Kad slaptas susitarimas bty
tvarus, iSorés subjektai, kaip antai esami ir blisimi konkurentai, kurie nedalyvauja derinant, taip pat
klientai neturéty biti pajégiis trukdyti siekti rezultaty, kuriy tikimasi i§ slapto susitarimo. Taigi, jei yra
klit¢iy patekti j rinkg, labiau tikétina, kad rinkoje bus sudarytas slaptas susitarimas ir kad jis bus
tvarus.

Slaptas susitarimas labiau tikétinas simetriskose rinkos struktirose. Kai bendrovés yra vienartisés jy
sanaudy, paklausos, rinkos dalies, produkty asortimento, pajégumy ir kt. atzvilgiu, labiau tikétina, kad
jos bendrai susitars dél derinimo salygy, nes jy paskatos yra labiau suderintos. Taciau keiciantis
informacija kai kuriais atvejais gali bati sukuriamos salygos sudaryti slapta susitarima labiau jvairia-
rudése rinkos struktirose. Keisdamosi informacija bendrovés gali daugiau suzinoti apie savo skirtumus
ir rasti budy, kaip derinant elgesj prisitaikyti prie jy jvairiarasiskumo.

Slapto susitarimo stabilumas taip pat priklauso nuo bendroviy bisimo pelno diskontavimo. Kuo
labiau bendrovés vertins esama pelng, kurj gali gauti mazindamos kainas, o ne visa biisima pelng,
kurj galéty gauti slaptu susitarimu, tuo mazesné tikimybé¢, kad jos galés sudaryti slapta susitarima.

Be to, labiau tikétina, kad slapta susitarimg sudarys bendrovés, kurios toliau ilga laika veiks toje pacioje
rinkoje, nes tokiomis aplinkybémis jos bus labiau pasiryZusios derinti elgesi. Jei bendrové Zino, kad ji
ilga laika palaikys ry3j su kitomis bendrovémis, ji turés daugiau paskaty sudaryti slapta susitarima, nes
basimas ilgalaikis pelnas dél slapto susitarimo bus vertas daugiau nei trumpalaikis pelnas, gautas
nukrypus nuo susitarimo, t. y. kol kitos bendrovés pastebés nukrypima ir imsis atsakomyjy veiksmy.

Kad slaptas susitarimas apskirtai baity tvarus, turi bati tikétina, jog bus imtasi pakankamai patikimy ir
skubiy atsakomuyjy veiksmy. Slapti susitarimai néra tvarts rinkose, kuriose nukrypimo pasekmés yra
nepakankamai rimtos, kad elgesj derinancios bendrovés jsitikinty, jog joms naudingiausia laikytis
slapto susitarimo sglygy. Pavyzdziui, rinkose, kurioms bhdingi nedazni stambiis uzsakymai, gali biti
sunku sukurti pakankamai griezta atgrasymo mechanizma, nes pelnas, gautas nukrypus tinkamu metu,
gali bati didelis, uztikrintas ir greitas, o baudziant patirti nuostoliai — mazi, neapibrézti ir patiriami tik
po tam tikro laiko. Atgrasymo mechanizmo patikimumas taip pat priklauso nuo to, ar kitos elgesj

() Zr. Sprendimo John Deere pries Komisijg, T-35/92, Rink. p. 1957, 78 punktg.
(%) Zr. Komisijos sprendimo UK Agricultural Tractor Registration Exchange, IV[31.370 ir 31.446, OL L 68, 1992 3 13,

p. 19, 51 punktg ir Sprendimo John Deere pries Komisijg, T-35/92, 78 punktg. Nebitina, jog biity nustatytas visiskas
stabilumas ar pasalinta didelés konkurencijos galimybe.
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derinancios bendrovés yra suinteresuotos imtis atsakomyjy veiksmy, atsizvelgiant i trumpalaikius
nuostolius, kuriy jos patirty pradéjusios kainy karg, palyginti su ilgalaikiu pelnu, kurj gauty, jei
priversty nukrypusig bendrove vél pradéti siekti slapto susitarimo. Pavyzdziui, bendroviy gebéjimas
imtis atsakomyjy veiksmy gali bati didesnis, jei jas sieja vertikalieji komerciniai santykiai, kuriais jos
gali pasinaudoti, kad pagrasinty bausmémis uz nukrypimus.

ii) Keitimosi informacija ypatumai
Strateginé informacija

Labiau tikétina, kad 101 straipsnis bus taikomas konkurenty keitimuisi strateginiais duomenimis, t. y.
duomenimis, kuriais sumaZzinamas strateginis netikrumas rinkoje, nei keitimuisi kitokio pobadzio
informacija. Dalijantis strateginiais duomenimis gali biiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,
nes sumazéjus Saliy paskatoms konkuruoti taip pat sumazéja jy savarankiskumas priimant sprendimus.
Strateginé informacija gali bati susijusi su kainomis (pvz., faktinés kainos, nukainojimas, didinimas,
mazinimas, nuolaidos), klienty sarasais, gamybos sagnaudomis, kiekiu, apyvarta, pardavimu, pajégumais,
savybémis, rinkodaros planais, rizika, investicijomis, technologijomis, MTTP programomis ir jy rezul-
tatais. Apskritai, su kainomis ir kiekiu susijusi informacija strategiskai yra svarbiausia, po to eina
informacija apie sgnaudas ir paklausa. Taciau jei bendrovés konkuruoja MTTP srityje, technologijy
duomenys gali biti strategiSkai svarbiausi konkurencijos poZzitiriu. Strateginis duomeny naudingumas
taip pat priklauso nuo jy apibendrinimo lygio, senumo, rinkos salygy ir nuo to, kaip daznai jais
keiciamasi.

Rinkos dalis

Kad keiciantis informacija galéty bati daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, informacija besi-
kei¢iancios bendrovés turi turéti pakankamai didele atitinkamos rinkos dalj. Kitokiu atveju konku-
rentai, kurie nesikei¢ia informacija, galéty varzyti dalyvaujanciy bendroviy antikonkurencinj elgesi.
PavyzdZiui, nustatydamos Zemesnes nei suderinto lygio kainas su keitimosi informacija sistema nesu-
sijusios bendrovés gali kelti grésme slapto susitarimo ioriniam stabilumui.

Savokos ,pakankamai didelé rinkos dalis“ nejmanoma apibrézti abstrakdiai ir jos apibréztis priklausys
nuo konkre¢iy kiekvieno atvejo fakty ir nuo informacijos, kuria kei¢iamasi, pobidzio. Taciau kai
informacija kei¢iamasi pagal kitos riSies horizontalyjj bendradarbiavimo susitarimg ir kei¢iamasi tik
ta informacija, kuri batina tokiam susitarimui jgyvendinti, rinkos dalis, mazesné uz rinkos dalies ribg,
nustatytg atitinkame $iy gairiy skyriuje, atitinkamame Bendrosios iSimties reglamente (') arba De
minimis prane$ime, susijusiame su konkrecios rties susitarimu, paprastai nebus pakankamai didele,
kad keiciantis informacija bty daromas ribojamasis poveikis konkurencijai.

Suvestiniai ir individualaus pobiidZio duomenys

Gerokai maziau tikétina, kad bus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kai keiciamasi tikrais
suvestiniais duomenimis, t. y. kai pakankamai sunku atpazinti individualaus pobtdzio bendrovés
lygmens informacija, negu kai keiciamasi bendrovés lygmens informacija. Prekybos organizacijos ar
rinkos tyrimy jmonés surinktais ir paskelbtais suvestiniais rinkos duomenimis (tokiais kaip pardavimy
duomenys, duomenys apie pajégumus ar duomenys apie sgnaudas ir sudedamasias dalis) galéty pasi-
naudoti tiekéjai ir klientai ir taip susidaryti aiSkesnj sektoriaus ekonominés situacijos vaizdg. Tokiy
duomeny rinkimas ir skelbimas gali padéti rinkos dalyviams priimti geriau informuotus individualius
sprendimus, ka pasirinkti, kad jy strategija baity veiksmingai priderinta prie rinkos salygy. Bendriau, jei
keitiamasi suvestiniais duomenimis, grei¢iausiai nebus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,

(") Keiciantis informacija pagal MTTP susitarima, tuo atveju, jei nevirSijama susitarimui jgyvendinti batinoji riba, bend-

rovés gali pasinaudoti 25 % ,saugaus uosto“ nuostata, nustatyta MTTP bendrosios iSimties reglamente. Specializacijos
bendrosios iSimties reglamente nustatyta ,saugaus uosto” riba — 20 %.
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iSskyrus atvejus, kai duomenimis kei¢iamasi labai mazoje oligopolijoje. Taciau keiciantis individualaus
pobiidzio duomenimis sudaromos palankesnés salygos bendrai susitarti rinkoje ir nustatyti bausmiy
strategijas, nes elgesi derinancios bendrovés gali nustatyti nukrypstantj arba naujg dalyvi. Vis délto,
negalima atmesti galimybés, kad keiCiantis suvestiniais duomenimis gali bati sukurtos palankesnés
salygos sudaryti slaptg susitarimg specifiniy savybiy turinciose rinkose. Toks atvejis gali bati, kai
labai mazos ir stabilios oligopolijos nariai, kurie kei¢iasi suvestiniais duomenimis, pastebéje mazesng
nei nustatyto tam tikro lygio kaina, gali savaime daryti prielaidg, kad kazkas pasitrauké i§ slapto
susitarimo, ir imtis rinkos masto atsakomuyjy veiksmy. Kitaip tariant, kad islaikyty slapto susitarimo
stabiluma, bendrovés ne visais atvejais turi Zinoti, kas nukrypo, joms uZtenka Zinoti, kad kazkas

nukrypo.

Duomeny senumas

Keiciantis ankstesniy laikotarpiy duomenimis greiciausiai nebus sudarytas slaptas susitarimas, nes tokie
duomenys greiCiausiai nebus susije su blisimu konkurenty elgesiu ar jais nebus sudaromos salygos
bendrai susitarti rinkoje (!). Be to, kei¢iantis ankstesniy laikotarpiy duomenimis greic¢iausiai nebus
sudaromos palankesnés salygos stebéti nukrypimus, nes kuo senesni duomenys, tuo maziau jie
naudingi siekiant laiku nustatyti nukrypimus ir todél jtikinamai pagrasinti greitais atsakomaisiais
veiksmais (?). Riba, kada duomenys tampa ankstesniy laikotarpiy duomenimis, t. y. pernelyg senais,
kad kelty grésme¢ konkurencijai, i§ anksto nenustatyta. Ar duomenys i§ tikryjy ankstesniy laikotarpiy,
priklauso nuo specifiniy atitinkamos rinkos savybiy, visy pirma nuo to, kaip daznai toje pramonés
srityje atnaujinamos derybos dél kainy. Pavyzdziui, duomenys gali baiti laikomi ankstesniy laikotarpiy
duomenimis, jei jie kelis kartus senesni uz viduting toje pramonés srityje naudojamy sutar¢iy trukme,
jei i8 jy matyti deryby dél kainy atnaujinimo raida. Be to, riba, nuo kurios duomenys tampa ankstesniy
laikotarpiy duomenimis, taip pat priklauso nuo ty duomeny pobidzio, apibendrinimo lygio, nuo to,
kaip daZnai jais keiCiamasi, ir nuo atitinkamos rinkos savybiy (pvz., jos stabilumo ir skaidrumo).

Keitimosi informacija daznumas

Daznai keiciantis informacija sudaromos palankesnés salygos bendrai susitarti dél rinkos ir stebéti
nukrypimus, todél padidéja slapto susitarimo rizika. Ne tokiose stabiliose rinkose gali tekti dazniau
keistis informacija nei stabiliose rinkose, kad bty sukurtos palankesnés salygos sudaryti slapta susi-
tarimg. Ilgalaikiy sutar¢iy rinkose (tai reiskia, kad derybos dél kainy atnaujinamos retai), siekiant
sudaryti slapta susitarima paprastai gali pakakti gerokai reciau keistis informacija. Tuo tarpu retai
keistis informacija trumpalaikiy sutar¢iy rinkose, kuriose derybos dél kainy atnaujinamos daznai,
gali nepakakti siekiant sudaryti slapta susitarimg (*). Taciau tai, kaip daZznai reikia keistis duomenimis
siekiant sukurti palankesnes salygas sudaryti slapta susitarima, tai taip pat priklauso nuo duomeny
pobiidzio, senumo ir apibendrinimo lygio (*.

Viesa ir neviesa informacija

Apskritai keiiantis i§ tikryjy vie$a informacija greiCiausiai nebus pazeidziamas 101 straipsnis (°). I§
tikryjy vieSa informacija — tai informacija, kuri i§ esmés vienodai prieinama (atsizvelgiant i prieigos
islaidas) visiems konkurentams ir klientams. Kad informacija baty i§ tikryjy vieSa, ja gauti klientams
ir bendrovéms, nesusijusioms su keitimosi sistema, neturéty kainuoti daugiau nei bendrovéms, kurios

(") Surinktais ankstesniy laikotarpiy duomenimis galima taip pat pasinaudoti informuojant apie konkretaus sektoriaus

asociacijos indélj perzitrint viesaja politika.

(2

Pavyzdziui, ankstesniais atvejais Komisija laike, kad jei kei¢iamasi senesniais kaip vieneriy mety individualiais duome-

nimis, vadinasi kei¢iamasi ankstesniy laikotarpiy duomenimis, ir kad tokiu atveju konkurencija, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje, neribojama, o maziau negu vieneriy mety senumo informacija laikoma nauja; Komisijos sprendimo
UK Agricultural Tractor Registration Exchange, IV[31.370, 50 punktas; Komisijos sprendimo 98/4/EAPB Wirtschaftsverei-
nigung Stahl, IV[36.069, OL L 1, 1998 1 3, p. 10, 17 punktas.

3

) Taiau retai atnaujinamomis sutartimis gali bati sumazinama pakankamai greity atsakomyjy veiksmy tikimybé.

(*) Taciau, atsizvelgiant j rinkos struktfirg ir bendras keitimosi informacija aplinkybes, negalima atmesti galimybés, kad
pavienis keitimasis gali bati pakankamas pagrindas dalyvaujancioms jmonéms suderinti savo elgesj rinkoje (t. y.
bendrai susitarti dél derinimo salygy) ir taip tarpusavio konkurencijg ir su ja susijusias grésmes sékmingai pakeisti
praktiniu bendradarbiavimu; Zr. Sprendimo T-Mobile Netherlands, C-8/08, 59 punktg.

(°) 2003 m. rugséjo 30 d. Sprendimo Atlantic Container Line (TACA), T-191/98 ir kt., Rink. p. 1[-3275, 1154 punktas. Tai
gali bati netaikoma, jei keitimasis informacija yra esminé kartelio dalis.
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keiciasi ta informacija. Todél konkurentai paprastai nesikeisty duomenimis, kuriuos jie taip pat lengvai
gali gauti rinkoje, todél praktikoje grei¢iausiai nebus keiciamasi i§ tikryjy vieSais duomenimis. Taciau
net jei duomenys, kuriais keiciasi konkurentai, yra susije su sritimi, kuri daznai vadinama ,vieSgja
sritimi®, jie néra i§ tikryjy viesi, jei iSlaidos, patiriamos renkant tokius duomenis, kitas bendroves ir
klientus nuo to atbaido (!). Galimybé rinkti informacija rinkoje, pavyzdziui, rinkti ja i§ klienty, neba-
tinai reiskia, kad tokia informacija yra rinkos duomenys, lengvai prieinami konkurentams (?).

93. Net jei duomenys laisvai prieinami (pvz., reguliavimo institucijy skelbiama informacija), konkurentai,
papildomai keisdamiesi informacija, gali daryti ribojamajj poveikj konkurencijai, jei taip jie dar labiau
sumazina strateginj netikrumg rinkoje. Tokiu atveju labai svarbi gali bati papildoma informacija, kuria
sukuriamos palankesnés salygos rinkoje sudaryti slapta susitarima.

VieSas ir neviesas keitimasis informacija

94. Keitimasis informacija yra i§ tikryjy vieas, jei duomenys, kuriais kei¢iamasi, tampa vienodai prieinami
(atsizvelgiant | prieigos iSlaidas) visiems konkurentams ir klientams (3). Dél to, kad informacija keicia-
masi viesai, slapto susitarimo rinkoje tikimybé gali sumazéti tiek, kad elgesio nederinancios bendroveés,
potencialiis konkurentai ir klientai galéty suvarzyti galima ribojamajj poveikj konkurencijai (). Taciau
negalima visiSkai atmesti galimybés, kad netgi i3 tikryjy viesai keiCiantis informacija gali bati sukurtos
palankesnés salygos sudaryti slapta susitarima rinkoje.

2.3. Vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj
2.3.1. Didesnis veiksmingumas (°)

95. Dél keitimosi informacija gali padidéti veiksmingumas. Informacija apie konkurenty sgnaudas gali
padéti bendrovéms veiksmingiau veikti, jei jos sieks veiklos rezultaty atsizvelgdamos j geraja patirtj
toje pramongs srityje ir atitinkamai kurs vidaus paskaty sistemas.

96. Be to, tam tikromis aplinkybémis bendroves, keisdamosi informacija, gali lengviau paskirstyti gamyba
didelés paklausos rinkoms (pvz., informacija apie paklausa) ar mazy sgnaudy bendrovéms (pvz.,
informacija apie sanaudas). Tokio didesnio veiksmingumo tikimybé priklauso nuo rinkos savybiy,
pvz., nuo to, ar bendroveés konkuruoja dél kainy ir kiekio, taip pat nuo netikrumo rinkoje pobadzio.
Tam tikrais bidais keiciantis informacija tokiu atveju gali bati sudaromos galimybés sutaupyti daug
sanaudy, kai, pavyzdziui, dél to sumazinamos nereikalingos prekiy atsargos ar sudaromos salygos
greiCiau pristatyti greitai gendancius produktus j tas vietas, kuriose didelé paklausa, arba sumazinti jy
kiekj tose vietose, kuriose paklausa maza (zr. 6 pavyzdj 110 punkte).

97. Veiksmingumg bendrovés taip pat gali padidinti keisdamosi duomenimis apie vartotojus rinkose,
kuriose informacija apie vartotojus asimetriska. Pavyzdziui, registruojant informacija apie klienty elgesj
praeityje (apie nelaimingus atsitikimus ar kredito jsipareigojimy nevykdyma) klientai skatinami mazinti
galimg rizika. Tai taip pat leidZia nustatyti, kuriems vartotojams tenka maZzesné rizika ir kuriems dél to
turéty bati taikomos mazesnés kainos. Tokiomis aplinkybémis keiciantis informacija taip pat gali bati
mazinamas klienty ,priri§imas“ ir todél didinama konkurencija. Taip yra dél to, kad informacija
paprastai yra konkrediai susijusi su rysiais, ir vartotojai, pereidami j kita bendrove, kitais atvejais
netekty naudos i§ tos informacijos. Tokio veiksmingumo pavyzdziy galima rasti bankininkystés ir
draudimo sektoriuose, kuriems btidingas daznas keitimasis informacija apie vartotojy jsipareigojimy
nevykdyma ir rizikos pobidi.

(") Be to, tai, kad informacija besikei¢iancios Salys anksciau yra vieai paskelbusios tuos duomenis (pvz., dienrastyje ar

savo svetainéje), nereiskia, kad véliau ne viesai keiciantis tokia informacija nebiity pazeidziamas 101 straipsnis.

() Zr. Sprendimo Tate & Lyle pries Komisijg, T-202/98 ir kt., 60 punkta.

() Tuo nedraudziama duomeny baze sitilyti mazesnémis kainomis klientams, kurie tai duomeny bazei teiké duomenis,
nes dél to jie greiiausiai taip pat patyré islaidy.

(*) Siekiant nustatyti, ar keitimosi informacija sistemoje nedalyvaujancios bendrovés galéty sutrukdyti siekti laukiamy
derinimo rezultaty, bty tikslinga jvertinti kliatis pateikti j rinkg ir kompensuojamaja pirkéjy galia joje. Taciau dél
padidéjusio skaidrumo vartotojy atzvilgiu slapto susitarimo taikymo sritis gali tiek sumazeéti, tiek padidéti, nes padi-
déjus skaidrumui vartotojy atzvilgiu, padidéja paklausos kainy elastingumas ir nukrypimo atsiperkamoji verté, bet taip
pat imamasi grieZtesniy atsakomuyjy veiksmy.

(*) Galimo didesnio veiksmingumo, pasiekto keiciantis informacija, apraymas néra nei i$imtinis, nei iSsamus.
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Keitimasis ankstesniais ir dabartiniais duomenimis apie rinkos dalis kai kuriais atvejais gali biti
naudingas ir bendrovéms, ir vartotojams, nes bendrovés gali tokia informacija skelbti vartotojams
kaip jy produkty kokybés pozymi. Tais atvejais, kai informacija apie produkty kokybe yra nepakan-
kama, vartotojai daznai naudojasi netiesioginiais biidais informacijai apie santyking produkty kokybe
gauti, kaip antai kainomis ir rinkos dalimis (pvz., vartotojai rinkdamiesi naujg knyga naudojasi perka-
miausiy knygy sarasais).

I§ tikryjy vieSas keitimasis informacija vartotojams gali biiti naudingas ir tuo, kad jiems padedama
pasirinkti turint daugiau informacijos (ir sumazinamos jy paiesky islaidos). Labiausiai tikétina, kad
tokiu atveju vartotojams bus naudingas viesas keitimasis dabartiniais duomenimis, labiausiai susijusiais
su jy pirkimo sprendimais. Bendrovés, viesai keisdamosi informacija apie dabartines Zaliavy kainas,
taip pat gali sumazinti paiesky islaidas — tai dazniausiai bty naudinga vartotojams, nes sumaZzéty
galutinés kainos. Maziau tikétina, kad vartotojai gaus tokig tiesioging nauda, jei kei¢iamasi informacija
apie planuojamas biisimas kainas, nes bendrovés, paskelbusios informacija apie planuojamas biisimas
kainas, gali ja perziiréti pries tai, kai vartotojai, remdamiesi ta informacija, faktiskai nusipirks
produkty. Vartotojai, sudarydami savo vartojimo planus, apskirtai negali pasitikéti bendroviy ateities
ketinimais. Taciau bendrovés tam tikru mastu gali bati drausmingos ir nekeisti paskelbty ateities
ketinimy pries juos igyvendindamos, pavyzdziui, kai jos nuolat bendrauja su vartotojais ir vartotojai
paprastai zino kainas i§ anksto ir jomis pasikliauja arba kai vartotojai gali priimti iSankstinius uZsa-
kymus. Tokiais atvejais keiCiantis ateities informacija gali pageréti klienty islaidy planavimas.

Kad veiksmingumas padidés, labiau tikétina tuo atveju, jei keiiamasi dabartiniais ir ankstesniais
duomenimis negu informacija apie ateities ketinimus. Tac¢iau tam tikromis aplinkybémis skelbiant
ateities ketinimus taip pat gali bati padidintas veiksmingumas. Pavyzdziui, bendrovés, i§ anksto Zino-
damos, kas uzims pirmaujandias pozicijas MTTP srityje, galéty i$vengti pasikartojanciy brangiai
kainuojanciy pastangy ir nesvaistyti iStekliy, kuriy nejmanoma susigraZinti ().

2.3.2. Bitinumas

Kei¢iantis informacija sukeliami apribojimai, kurie yra didesni nei biitini veiksmingumui padidinti,
neatitinka 101 straipsnio 3 dalies nuostaty. Siekdamos tenkinti biitinumo salyga, Salys turés jrodyti,
kad duomeny dalykas, jy apibendrinimo lygis, senumas, konfidencialumas ir keitimosi jais daznumas
bei apréptis yra tokie, kad kilty maziausia rizika, bitina, kad, kaip numatyta, padidéty veiksmingumas.
Be to, neturi biti kei¢iamasi informacija, nesusijusia su kintamaisiais, kurie svarbis siekiant padidinti
veiksmingumg. Galima palyginti: pavyzdziui, keistis individualaus pobiidZio duomenimis paprastai
nebity bitina, nes keiciantis suvestine informacija, pvz., suskirstant i kokias nors tos pramonés srities
kategorijas, taip pat, kaip numatyta, galéty padidéti veiksmingumas, o rizika, kad bus sudarytas slaptas
susitarimas, biity mazesné (Zr. 4 pavyzdj 108 punkte). Galiausiai, nepanasu, kad apskritai biity batina
dalytis individualaus pobtidzio duomenimis apie ateities ketinimus, ypac jei tie duomenys susije su
kainomis ir kiekiu.

Panasiai, taip pat labiau tikétina, kad keitimasis informacija, kuris yra horizontaliyjy bendradarbiavimo
susitarimy dalis, atitiks 101 straipsnio 3 dalj, jei keiCiamasi tik ta informacija, kuri bitina siekiant
jgyvendinti ekonominj susitarimo tiksla (pvz. dalytis technologija, batina MTTP susitarimui, ar
sagnaudy duomenimis gamybos susitarimo atveju).

2.3.3. Perdavimas vartotojams

Didesnis veiksmingumas, pasiektas taikant batinus apribojimus, turi bati perduotas vartotojams taip,
kad gaunama nauda nusverty ribojamaji poveikj konkurencijai, kuris daromas keiciantis informacija.
Kuo mazesné informacija besikei¢ianciy aliy jtaka rinkoje, tuo labiau tikétina, kad didesnis veiksmin-
gumas bus perduotas vartotojams taip, kad gaunama nauda nusverty ribojamaji poveiki konkurencijai.

(") Tokj didesnj veiksmingumg batina palyginti su galimu neigiamu poveikiu, kuris daromas, pavyzdziui, ribojant konku-

rencijg naujoves skatinancioje rinkoje.
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2.3.4. Jokio konkurencijos panaikinimo
104. Laikytis 101 straipsnio 3 dalies kriterijy nejmanoma, jeigu informacija besikei¢iancios bendrovés turi
galimybiy panaikinti konkurencija didelés nagrinéjamy produkty dalies atzvilgiu.
2.4. PavyzdZziai

105. Keitimasis informacija apie planuojamas biisimas kainas, laikomas konkurencijos ribojimu pagal tiksla

1 pavyzdys

Aplinkybés. Tolimojo susisiekimo autobusy jmoniy prekybos asociacija X Salyje tik tolimojo susi-
sickimo autobusy jmonéms naréms platina individualaus pobidzio informacija apie planuojamas
bisimas kainas. Informacija sudaro keli elementai, pvz., planuojamos biliety kainos ir mar§rutai,
kuriems tos biliety kainos taikomos, galimi ty biliety kainy apribojimai, pvz., kurie vartotojai gali
juos pirkti, ar reikia mokéti i§ anksto arba bati tam tikra trumpiausig laikotarpj (pirma ir paskutiné
biliety diena), laikas, per kurj nustatytos kainos bilietas gali bati panaudotas kelionei (pirma ir
paskutiné kelionés diena).

Analizé. Siuo atveju pagal jmoniy asociacijos priimta sprendimg keitiamasi informacija, susijusia su
konkurenty planuojamomis kainomis. Toks keitimasis informacija yra labai veiksminga priemoné
siekiant slapto susitarimo, todél juo ribojama konkurencija pagal tikslg. Taip yra dél to, kad bend-
rovés gali bet kuriuo metu nevarZomai pakeisti savo asociacijoje paskelbtas planuojamas kainas, jei
suzino, kad jy konkurentai ketina nustatyti didesnes kainas. Todél bendrovés gali pasiekti bendra
aukstesnj kainy lygj nepatirdamos rinkos dalies praradimo islaidy. Pavyzdziui, tolimojo susisiekimo
autobusy bendrové A gali Siandien paskelbti, kad nuo kito ménesio padidina kelionés kaing mars-
rutu i§ vieno miesto j kita miesta. Kadangi $i informacija prieinama visoms kitoms tolimojo susi-
sickimo autobusy bendrovéms, bendrové A gali palaukti ir pazifiréti, kokia bus jos konkurenty
reakcija i tokj kainos paskelbima. Jei konkurentas, kuris teikia paslaugas tuo paciu marsrutu, tarkime
bendrové B, irgi padidina kaing, bendrovés A kainos paskelbimas likty nepakeistas ir véliau grei-
Causiai jsigalioty. Taciau jei bendrové B nepadidinty kainos, bendrové A vis dar galéty persvarstyti
savo biliety kainas. Koregavimas biity vykdomas tol, kol bendrovés pasiekty vienoda didesnj anti-
konkurencinj kainy lygj. Nepanasu, kad toks keitimasis informacija tenkinty 101 straipsnio 3 dalies
salygas. Informacija keiciasi tik konkurentai, t. y. tolimojo susisiekimo autobusy bendroviy klientams
i$ to tiesioginés naudos néra.

106. Keitimasis informacija apie galiojancias kainas, kai vartotojai gauna naudos i§ didesnio veiksmingumo

2 pavyzdys

Aplinkybés. Mazos X alies nacionalinis turizmo biuras ir tolimojo susisiekimo bendrovés susitaré
skleisti informacija apie galiojancias tolimojo susisiekimo autobusy biliety kainas laisvai prieinamoje
interneto svetainéje (prieSingai 1 pavyzdziui 105 punkte, vartotojai jau gali isigyti bilietus tomis
kainomis ir salygomis, apie kurias pasikeista informacija, taigi tai ne planuojamos biisimos kainos,
bet galiojancios dabar teikiamy ir ateityje teiksimy paslaugy kainos). Informacija sudaro keli
elementai, kaip antai bilieto kaina ir marsrutas, kuriam taikoma bilieto kaina, galimas $ios bilieto
kainos apribojimas (pvz., kurie vartotojai gali tuos bilietus jsigyti), ar reikia i§ anksto sumokéti arba
bati tam tikra trumpiausia laikotarpj, laikas, per kurj nustatytos kainos bilietas gali biti panaudotas
kelionei (pirma ir paskutiné kelionés diena). X Salyje kelionés tolimojo susisiekimo autobusais
nepatenka j ta pacia atitinkamg rinka kaip kelionés traukiniais ir léktuvais. Daroma prielaida, kad
atitinkama rinka yra koncentruota, stabili ir gana nesudétinga, todél kei¢iantis informacija kainos
tampa skaidrios.

Analizé. Toks keitimasis informacija néra konkurencijos apribojimas pagal tikslg. Bendrovés keiciasi
informacija apie galiojancias kainas, o ne planuojamas biisimas kainas, nes jos bilietus tomis
kainomis jau veiksmingai parduoda (skirtingai nei 1 pavyzdyje 105 punkte). Todél maziau tikétina,
kad toks keitimasis informacija bus pakankamas mechanizmas, kuriuo bity siekiama svarbiausio
derinimo tikslo. Nepaisant to, atsizvelgiant  rinkos struktiira ir strateginj duomeny pobidj, tikétina,
kad toks keitimasis informacija yra veiksmingas mechanizmas nukrypimui nuo slapto susitarimo
stebéti (tokiomis rinkos aplinkybés nukrypimai yra tikétini). Todél keiciantis tokia informacija galéty




C 11/24

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

20111 14

bati daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Taciau
atsizvelgiant { tai, kad tam tikras ribojamasis poveikis konkurencijai gali bati daromas dél galimybés
stebéti nukrypimus, tikétina, kad didesnis veiksmingumas, pasiektas kei¢iantis informacija, bty
perduotas vartotojams taip, kad ribojamasis poveikis konkurencijai biity nusvertas (atsizvelgiant ir
i tikimybe, ir | masta). Skirtingai nei 1 pavyzdyje 105 punkte, keitimasis informacija yra vieSas ir
vartotojai gali faktiskai jsigyti bilietus pasikeitusiomis kainomis ir salygomis. Todél toks keitimasis
informacija grei¢iausiai bus tiesiogiai naudingas klientams, nes sumazéja jy paiesky islaidos ir
padidéja pasirinkimas, taigi kartu skatinama kainy konkurencija. Taigi 101 straipsnio 3 dalies
salygos tikriausiai tenkinamos.

107. Galiojancios kainos, apie kurias suzinota keiCiantis informacija

3 pavyzdys

Aplinkybés. Prabangiis viesbuciai A 3alies sostinéje veikia maZoje, nesudétingoje ir stabilioje oligo-
polijoje, kurios sgnaudy struktiira i§ esmés yra vienarti$é ir kuri yra nuo kity viesbuciy atskira
atitinkama rinka. Jie tiesiogiai keiciasi individualia informacija apie esama uZimtuma ir pajamas.
Siuo atveju pagal informacija, kuria keiciamasi, 3alys gali tiesiogiai nustatyti jy faktines galiojancias
kainas.

Analizé. Toks keitimasis informacija, jei juo neslepiamas keitimasis informacija apie ateities keti-
nimus, nebiity laikomas konkurencijos apribojimu pagal tiksla, nes viesbuciai keiciasi dabartiniais
duomenimis, o ne duomenimis apie planuojamas blisimas kainas ar kiekj. Taciau keiciantis infor-
macija biity daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, nes
zinodamos konkurento faktines galiojancias kainas bendroveés tikriausiai galéty lengviau derinti (t. y.
pritaikyti) savo konkurencinj elgesj. Grei¢iausiai tuo biity pasinaudota nukrypimams nuo slapto
susitarimo stebéti. Keiciantis informacija padidéja skaidrumas rinkoje, nes, nors viesbuciai paprastai
skelbia savo kainas, jie taip pat sitlo visokiy nuolaidy, taikomy skelbiamoms kainoms ir nustatomy
derintis, uzsakant i§ anksto arba uzsakant vietas visai grupei ir pan. Todél papildoma informacija,
kuria viesbuciai keiciasi ne viesai, yra komerciné neskelbtina informacija, t. y. strategiskai naudinga.
Keiciantis tokia informacija tikriausiai bty sukurtos palankesnés salygos sudaryti slapta susitarimg
rinkoje, nes dalyvaujancios $alys sudaro maza, nesudétingg ir stabilig oligopolija ir palaiko ilgalaikius
konkurencinius santykius (pasikartojantis bendravimas). Be to, viesbuciy sgnaudy struktiira yra is
esmés vienarti$é. Galiausiai, nei vartotojai, nei nauji rinkos dalyviai negali suvarZyti esamy rinkos
dalyviy antikonkurencinio elgesio, nes vartotojai turi nedidele perkamaja galig, o klittys patekti j
rinkg didelés. Siuo atveju Salys greiciausiai galéty jrodyti, kad dél tokio keitimosi informacija padi-
déja veiksmingumas, kuris perduodamas vartotojams taip, kad nusverty ribojamaji poveikj konku-
rencijai. Todél nepanasu, kad gali bati tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.

108. Naudos lyginimas — 101 straipsnio 3 dalies kriterijai netenkinami

4 pavyzdys

Aplinkybés. Trys stambios bendrovés, kuriy bendra stabilios, nesudétingos, koncentruotos rinkos, i
kurig patekti yra dideliy kliti¢iy, dalis — 80 %, tiesiogiai tarpusavyje, ne vieSai ir daznai keiciasi
informacija apie didel¢ individualiy sanaudy dalj. Bendrovés teigia tai darancios, kad palyginty
savo veiklos rezultatus su savo konkurenty veiklos rezultatais ir taip uZztikrinty didesnj veiksmin-
guma.

Analizé. Toks keitimasis informacija i§ esmés nelaikomas konkurencijos apribojimu pagal tikslg.
Taigi, jo poveikj rinkai reikia jvertinti. Dél rinkos struktiros, to, kad apsikeista informacija didzia
dalimi susijusi su bendrovés kintamosiomis sanaudomis, dél individualaus pobiudzio duomeny
pateikimo formos ir didelés atitinkamos rinkos aprépties, keiCiantis informacija tikriausiai bity
sukurtos palankesnés salygos sudaryti slapta susitarimg ir daryti ribojamajj poveikj konkurencijai,
kaip apibreézta 101 straipsnio 1 dalyje. 101 straipsnio 3 dalies kriterijai grei¢iausiai netenkinami, nes
yra maziau konkurencijg ribojanciy priemoniy, kuriomis galima pasiekti numatyta didesnj veiks-
minguma, pavyzdziui, trecioji Salis galéty rinkti duomenis, juos padaryti anonimiskais ir apibendrinti
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suskirstydama i kokias nors tos pramonés srities kategorijas. Galiausiai, atsizvelgiant | tai, kad 3alys
sudaro maza, nesudétinga ir stabilia oligopolija, netgi kei¢iantis suvestiniais duomenimis iuo atveju
gali bati sukurtos palankesnés salygos sudaryti slaptg susitarima rinkoje. Taciau, tokia tikimybé baty
ypal maza, jei informacija keiCiamasi neskaidrioje, suskaidytoje, nestabilioje ir sudétingoje rinkoje.

109. I3 tikryjy viesa informacija

5 pavyzdys

Aplinkybés. Keturios bendrovés, visos turincios degaliniy dideléje A Salyje, telefonu keiciasi duome-
nimis apie galiojancias benzino kainas. Jos teigia, kad kei¢iantis tokia informacija negali bati
daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, nes informacija yra viesa, kadangi kiekvienoje degalinéje
pateikiama dideliuose stenduose.

Analizé. Duomenys apie kainas, kuriais keic¢iamasi telefonu, néra i§ tikryjy viesi, kadangi siekiant
gauti tokia pacig informacija kitokiu biadu reikéty skirti nemazai laiko ir transporto sanaudy.
Reikéty daznai vaziuoti didelius atstumus ir registruoti visos Salies degaliniy stenduose pateikiamas
kainas. Sgnaudos gali bati tokios didelés, kad informacijos praktiskai nebiity jmanoma gauti jokiais
kitais badais, kaip tik ja kei¢iantis. Be to, kei¢iamasi sistemingai ir apimant visg atitinkama rinka,
kuri yra maza, nesudétinga ir stabili oligopolija. Todél tikétina, kad sukuriamos salygos islaikyti
abipusj tikrumag dél konkurenty kainodaros ir todél tikriausiai biity lengviau sudaryti slapta susita-
rimg. Taigi, keiCiantis tokia informacija tikriausiai baity daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

110. Geresnis paklausos tenkinimas — didesnis veiksmingumas

6 pavyzdys

Aplinkybés. Atitinkamoje rinkoje yra penki i butelius i$pilstyty $vieziy morky sultiy gamintojai. Sio
produkto paklausa labai nestabili ir skirtingose vietose skirtingu laiku yra skirtinga. Sultys turi bati
parduotos ir suvartotos per viena dieng nuo jy pagaminimo. Gamintojai susitaria sukurti neprik-
lausomg rinkos tyrimo bendrove, kuri kasdien rinkty dabarting informacija apie kiekvienoje
prekybos vietoje neparduoty sul¢iy kiekj ir ta informacija kitg savaite paskelbty savo interneto
svetainé¢je, pateikdama pagal suvestinius kiekvienos prekybos vietos duomenis. Paskelbti statistiniai
duomenys gamintojams ir mazmenininkams leidZia prognozuoti paklausg ir geriau paskirstyti
produktg. Prie§ pradedant keistis informacija, mazmenininkai pranesdavo apie didelj i$pilamy sul¢iy
kieki, todeél sumazindavo i§ gamintojy perkamy suléiy kieki, t. y. rinka veiké neveiksmingai. Taigi,
kai kuriais laikotarpiais ir kai kuriose vietose daznai pasitaikydavo atvejy, kad paklausa nebidavo
patenkinama. Dél keitimosi informacija sistemos, leidziancios geriau prognozuoti perteklinj tiekima
ir nepakankamg tiekima, gerokai sumaZzéjo atvejy, kai netenkinama vartotojy paklausa, o rinkoje
parduodamas kiekis padidéjo.

Analizé. Nors rinka yra gana koncentruota ir keiCiamasi naujausiais ir strateginiais duomenimis,
mazai tikétina, kad keiciantis tokia informacija baty sukurtos palankesnés salygos sudaryti slapta
susitarima, nes slaptas susitarimas apskritai tokioje nestabilioje rinkoje grei¢iausiai nebiity sudarytas.
Nors keiciantis informacija kyla tam tikra rizika, kad bus daromas ribojamasis poveikis konkuren-
cijai, didesnis veiksmingumas (didesné pasiala tose vietovése, kur paklausa yra didelé, ir mazesné
pasitila tose vietovése, kur pasiiila yra maza) tikriausiai nusverty galima ribojamajj poveikj. Infor-
macija kei¢iamasi vieSai, be to, keiCiamasi suvestiniais duomenimis, dél to antikonkurenciné rizika
sumazéja, palyginti su tais atvejais, kai kei¢iamasi neviesa ir individualaus pobidzio informacija.
Taigi keic¢iamasi tik tokia informacija, kuri batina rinkos sutrikimui iStaisyti. Todél tikétina, kad toks
keitimasis informacija atitinka 101 straipsnio 3 dalies kriterijus.
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112.

113.

114.

115.

116.

3. MOKSLINIY TYRIMY IR TECHNOLOGIJY PLETROS SUSITARIMAI
3.1. Apibréztis

MTTP susitarimai gali skirtis savo pobidziu ir taikymo sritimi. Jie gali apimti iSorés susitarimus tam
tikrai MTTP veiklai vykdyti, susitarimus dél bendro esamy technologijy tobulinimo arba bendradar-
biavimo susitarimus, susijusius su moksliniais tyrimais, visi$kai naujy produkty plétra ir prekyba jais.
Pagal pobiidj tai gali biiti susitarimas dél bendradarbiavimo arba bendrai kontroliuojamos jmonés. Sis
skyrius taikomas jvairaus pobtidzio MTTP susitarimams, jskaitant susijusius susitarimus dél MTTP
produkty gamybos arba komercinimo.

3.2. Atitinkamos rinkos

Norint apibrézti atitinkama rinkg, kai vertinamas MTTP susitarimo poveikis, svarbiausia nustatyti tuos
produktus, technologijas ar MTTP pastangas, dél kuriy $alims atsiras pagrindiniy konkurenciniy suvar-
zymy. Kaip vienas i§ jvairiy galimy atvejy gali bati tai, kad naujovés gali padéti sukurti naujg produkta
(ar technologija), kuris konkuruoty esamo produkto (ar technologijos) rinkoje. Taip bus tuo atveju, kai,
pavyzdziui, MTTP siekiama idiegti nedidelius patobulinimus arba pakeitimus, pavyzdziui, kuriant tam
tikry produkty naujus modelius. Siuo atveju galimas poveikis esamy produkty rinkai. Priesingas atvejis
— naujoveés gali padéti sukurti visiSkai naujg produkta, kuriuo sukuriama visiskai nauja produkty rinka
(pvz., nauja vakcina anks¢iau nepagydomai ligai). Taciau daugelis atvejy yra susije su padétimi tarp ty
dviejy krastutinumy, t. y. atvejy, kai pastangos kurti naujoves gali padéti sukurti produkty (ar tech-
nologijy), kurie laikui bégant pakeis esamus produktus (pvz., kompaktiniai diskai, kurie pakeité juos-
telés jrasus). Norint atlikti i§samig tokiy atvejy analizg, gali prireikti nagrinéti ir esamas rinkas, ir
susitarimo poveikj naujovéms.

Esamos produkty rinkos

Kai bendradarbiavimas susijes su MTTP, kuriais sickiama tobulinti esamus produktus, Sie esami
produktai, jskaitant artimus jy pakaitus, sudaro nagrinéjamg atitinkamg rinka, kurioje bendradarbiau-
jama (1).

Kai MTTP pastangy tikslas yra pastebimai pakeisti esamus produktus arba net sukurti nauja produkta,
kuris pakeisty esamus, esamy produkty pakeitimas gali biti nepakankamas arba jam gali reikéti daug
laiko. Galima daryti i§vadg, kad senasis produktas ir galimi nauji produktai nepriklauso tai paciai
atitinkamai rinkai (?). Nepaisant to, esamy produkty rinka gali bati paveikiama, jeigu dél MTTP
pastangy sutelkimo greiCiausiai bus derinamas $aliy, kaip esamy produkty tiekéjy, elgesys, pavyzdziui,
dél to, kad pasikei¢iama konkurencijos pozitiriu neskelbtina informacija, susijusia su esamy produkty
rinka.

Jeigu MTTP susij¢ su svarbiu galutinio produkto komponentu, vertinimui svarbi ne tik to komponento
rinka, bet ir esama galutinio produkto rinka. Pavyzdziui, jeigu automobiliy gamintojai bendradarbiauja
vykdydami MTTP veikla, susijusia su naujo tipo variklio karimu, bendradarbiaujant MTTP srityje gali
bati veikiama automobiliy rinka. Ta¢iau galutiniy produkty rinka svarbi vertinimui tik tuomet, jeigu
komponentas, dél kurio vykdoma MTTP veikla, yra techniniu ar ekonominiu pozitiriu svarbiausias ty
galutiniy produkty elementas ir jeigu MTTP susitarimo Salys turi jtaka rinkoje galutiniy produkty
atzvilgiu.

Esamos technologijy rinkos

Bendradarbiavimas MTTP srityje gali biti susijes ne tik su produktais, bet ir su technologijomis. Kai
intelektinés nuosavybés teisés parduodamos atskirai nuo produkty, su kuriais jos susijusios, reikia
apibrézti ir atitinkamga technologijy rinka. Technologijy rinkas sudaro intelektiné nuosavybe, kuriai
suteikta licencija, ir jos artimi pakaitai, t. y. kitos technologijos, kurias klientai galéty panaudoti kaip
pakaitus.

(") Rinkos apibréztj Zr. Pranesime dél rinkos apibrézimo.
(%) Taip pat zr. Komisijos gairiy dél EB sutarties 81 straipsnio taikymo technologijy perdavimo susitarimams (Techno-

logijy perdavimo gairés), OL C 101, 2004 4 27, p. 2, 33 punkta.
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Technologijy rinky apibrézties metodika grindziama tais paciais principais, kaip ir produkty rinkos
apibréztis (!). Pradedant technologijomis, kurias perka ar parduoda alys, reikia nustatyti kitas techno-
logijas, kurias klientai galéty pradéti naudoti, reaguodami i nedideli, bet pastovy santykiniy kainy
didé¢jima. Nustacius tokias technologijas, rinkos dalis galima apskaiciuoti dalijant pajamas, saliy gautas
pardavus licencijas, i§ visy pajamy, kurias gauna visi licencijy teikéjai.

Saliy padétis esamy technologijy rinkoje yra svarbus vertinimo kriterijus, kai bendradarbiavimas MTTP
srityje susijes su esminiu esamy technologijy patobulinimu arba naujomis technologijomis, kurios
galéty pakeisti esamas technologijas. Taciau $aliy rinkos dalis gali bati taikoma tik kaip $ios analizés
iSeities taskas. Technologijy rinkose ypatinga démesj batina skirti galimai konkurencijai. Jeigu bend-
rovés, kurios Siuo metu neteikia licencijy savo technologijoms, yra potencialios naujos technologijy
rinkos dalyvés, jos galéty riboti Saliy galimybes pelningai padidinti savo technologijy kaing. [ §j
analizés aspekty taip pat galima atsiZvelgti tiesiogiai apskaiCiuojant rinkos dalis, kai jos grindZiamos
produkty, apimanciy licencijuota technologija, pardavimu vartotojy grandies produkty rinkose (zr.
123-126 punktus).

Konkurencija naujoviy srityje (MTTP pastangos)

Bendradarbiaujant MTTP srityje poveikis gali bati nedaromas arba daromas ne tik konkurencijai
esamose rinkose, bet ir konkurencijai naujoviy ir naujy produkty rinkose. Taip gali biti tuomet,
kai bendradarbiaujama kuriant naujus produktus ar technologijas, kurie, jeigu bus sukurti, gali pakeisti
esamus produktus ar technologijas arba kurie tobulinami ketinant juos pritaikyti naujam naudojimui ir
todél jie nepakeis esamy produkty, o tik atsiras visiskai nauja paklausa. Poveikis konkurencijai diegiant
naujoves Siais atvejais svarbus, bet tam tikrais atvejais negali bati pakankamai jvertintas analizuojant
esamg ar galima konkurencija esamose produkty ar technologijy rinkose. Siuo atzvilgiu, atsizvelgiant j
naujoviy pobaidj nagrinégjamoje pramonés srityje, galima iSskirti du scenarijus.

Pagal pirmaji scenarijy, kuris pasitaiko, pavyzdziui, farmacijos pramonéje, naujovés diegiamos taip, kad
jmanoma pradiniame etape nustatyti konkuruojanc¢ius MTTP polius. Konkuruojantys MTTP poliai — tai
MTTP pastangos, kuriomis siekiama sukurti tam tikrg naujg produkta ar technologijas ir tokiy MTTP
pakaitus, t. y. MTTP, kuriy tikslas — kurti produktus ar technologijas, galincius pakeisti tuos produktus
ar technologijas, kurie sukurti bendradarbiaujant ir per mazdaug tokj patj laikotarpj. Siuo atveju
galima analizuoti, ar sudarius susitarima liks pakankamai MTTP poliy. Analizés iSeities taskas —
Saliy MTTP. Po to reikia nustatyti jtikimai konkuruojancius MTTP polius. Siekiant jvertinti konkuruo-
janciy poliy tikétinumg, reikia atsizvelgti j tokius aspektus: galimos kitos MTTP veiklos pobiidj, masta
ir dydj, galimybes naudotis finansiniais ir Zmogiskaisiais iStekliais, praktine patirtimi ar patentais arba
kitu specializuotu turtu, taip pat i laiko isteklius ir gebéjima panaudoti galimus rezultatus. MTTP polius
néra tikétinas konkurentas, jeigu jis negali bati laikomas Saliy MTTP pastangy artimu pakaitu, pavyz-
dziui, jvertinant galimybes pasinaudoti iStekliais arba turimu laiku.

Be tiesioginio poveikio pacioms naujovéms, bendradarbiaujant taip pat gali biiti daromas poveikis
naujo produkto rinkai. Daznai bus sunku analizuoti poveikj tokiai rinkai tiesiogiai, nes i§ esmés tokios
rinkos dar net néra. Todél tokiy rinky analizé daznai bus netiesiogiai jtraukta j konkurencijos naujoviy
srityje analiz¢. Taciau gali prireikti tiesiogiai atsizvelgti  susitarimo aspekty, kurie apima daugiau negu
tik MTTP etapg, poveikj tokioms rinkoms. MTTP susitarimas, j kurj jtraukta bendra gamyba ir
komercinimas naujo produkto rinkoje, gali, pavyzdziui, bati vertinamas kitaip nei vien tik MTTP
susitarimas.

Pagal kita scenarijy naujoviy diegimas pramonés srityje néra taip aiskiai strukttiruotas, kad baty galima
nustatyti MTTP polius. Tokiu atveju Komisija, jeigu néra iSskirtiniy aplinkybiy, nebandyty vertinti
nagrinégjamo MTTP bendradarbiavimo poveikio naujoviy diegimui, bet vertinty tik produkto ir
(arba) technologijy, kurie yra susije su nagrinéjamu MTTP bendradarbiavimu, rinkas.

(") Zr. Pranesima dél rinkos apibrézimo; taip pat zr. Technologijy perdavimo gairiy 19 punkty ir tolesnius punktus.
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Rinkos daliy apskaiciavimas

Apskai¢iuojant rinkos dalis pagal MTTP bendrosios iSimties reglamentg ir Sias gaires, reikia atsizvelgti i
esamy rinky ir konkurencijos diegiant naujoves skirtumg. MTTP bendradarbiavimo pradzioje atskaitos
taskas yra esama produkty, kuriuos galima patobulinti arba pakeisti kuriamais produktais, rinka. Jeigu
MTTP susitarimo tikslas — tik pagerinti arba patobulinti esamus produktus, tokia rinka apima
produktus, kurie yra tiesiogiai susije su MTTP. Taigi rinkos dalys gali bati apskai¢iuojamos pagal
esamy produkty pardavimo verte.

124. Jeigu MTTP tikslas — pakeisti esamus produktus, naujas produktas, jei bus sékmingai jdiegtas, pakeis

125.

esamus produktus. Saliy konkurencinei padéciai jvertinti rinkos dalis taip pat galima apskaiciuoti pagal
esamy produkty pardavimo verte. Taigi MTTP bendrosios iSimties reglamente tokiy atvejy isimtis
grindziama atitinkamos produkty, kuriuos galima patobulinti arba pakeisti susitarime nustatytais
produktais, rinkos dalimi. () Kad bty taikomas MTTP bendrosios i§imties reglamentas, ta rinkos
dalis turi nevirdyti 25 % (3).

Technologijy rinky atveju vienas biidas — apskaiciuoti rinkos dalis remiantis tuo, kokia dalis visy
pajamy, gauty pardavus licencijas, i§ autoriy honorary tenka kiekvienai technologijai, ir ta dalis yra
technologijos rinkos, kurioje licencijuojamos konkuruojancios technologijos, dalis. Taciau daznai tai
gali bti tik teorinis ir nelabai praktiskas biidas, nes triiksta aiskios informacijos apie autoriy hono-
rarus, abipuses licencijas, kurioms netaikomas autoriy honoraras, ir kt. Kitas biidas — apskaiciuoti
rinkos dalis technologijy rinkoje remiantis prekiy ar paslaugy, apimanciy licencijuota technologija,
pardavimu vartotojy grandies produkty rinkose. Taikant tokj metods, atsiZvelgiama j visa pardavimo
kiekj atitinkamoje produkty rinkoje, nesvarbu, ar produktas apima licencijuojama technologija, ar
ne (). Ir ta rinkos dalis negali virsyti 25 % (neatsizvelgiant j tai, koks skai¢iavimo metodas taikomas),
kad biity taikoma MTTP bendrosios iSimties reglamente nustatyta iSimtis.

126. Jeigu MTTP tikslas — tobulinti produkta, kuriam atsiras visiskai nauja paklausa, apskaic¢iuojamos rinkos

127.
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(

)
)
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)
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dalys negali bati skai¢iuojamos remiantis pardavimu. Tokiu atveju jmanoma tik susitarimo poveikio
konkurencijai diegiant naujoves analizé. Taigi MTTP bendrosios iSimties reglamente tie susitarimai
laikomi ne konkurenty sudarytais susitarimais ir i§imtis neatsizvelgiant i rinkos dalj suteikiama tol,
kol trunka bendri MTTP, ir papildomam septyneriy mety laikotarpiui po to, kai produktas pirma kartg
pateikiamas rinkai (%). Taciau bendrosios i§imties taikymas gali bati atSauktas, jeigu susitarimu panai-
kinama veiksminga naujoviy konkurencija (°). Pasibaigus septyneriy mety laikotarpiui rinkos dalys gali
bati apskai¢iuojamos pagal pardavimo verte, ir tatkoma 25 % rinkos dalies riba (°).

3.3. Vertinimas pagal 101 straipsnio 1 dalj
3.3.1. Pagrindinés abejonés dél konkurencijos

MTTP bendradarbiavimu konkurencija gali biiti ribojama jvairiai. Pirma, dél jo gali sumazéti naujoviy
ar suléteti jy kairimas, taigi véliau rinkoje atsirasty maziau arba prastesniy produkty, negu tai bty
prieSingu atveju. Antra, produkty ar technologijy rinkose dél MTTP bendradarbiavimo gali labai
sumazéti Saliy, kurios néra susitarimo 3alys, konkurencija arba tokios rinkose gali atsirasti antikonku-
rencinis derinimas ir todél padidéti kainos. Galimybiy ribojimo problema gali atsirasti tik tokiomis
aplinkybémis, kai bendradarbiaujant dalyvauja bent vienas rinkos dalyvis, turintis didele jtaka rinkoje
(kuri nebdtinai tokia didelé, kad baity nustatomas dominavimas) pagrindinés technologijos srityje ir
iSimting teis¢ naudotis rezultatais.

1) MTTP bendrosios iimties reglamento 1 straipsnio 1 dalies u punktas.
%) MTTP bendrosios iSimties reglamento4 straipsnio 2 dalis.
%) Taip pat Zr. Technologijy perdavimo gairiy 23 punkta.
MTTP bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio 1 dalis.
5) Zr. MTTP bendrosios isimties reglamento preambulés 19, 20 ir 21 konstatuojamasias dalis.
%) MTTP bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio 3 dalis.
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3.3.2. Konkurencijos apribojimai pagal tikslg

MTTP susitarimai riboja konkurencija pagal tiksla, jei jie néra i§ tikryjy susije su bendrais MTTP, bet
yra tik priemoné sudaryti uzmaskuotajj kartelj, t. y. priesingu atveju draudziamas kainy nustatymas,
gamybos apimties ribojimas ar rinkos paskirstymas. Taciau MTTP susitarimas, | kurj jeina bendras
galimy bisimy rezultaty naudojimas, nebatinai apriboja konkurencijg.

3.3.3. Ribojamasis poveikis konkurencijai

Daugelis moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitarimy nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sritj. Pirma, tai taikoma daugeliui susitarimy, susijusiy su bendradarbiavimu MTTP srityje
gana ankstyvame etape, kuris nesusijes su galimy rezultaty naudojimu.

Be to, jei MTTP srityje bendradarbiauja ne konkurentai, paprastai nedaromas ribojamasis poveikis
konkurencijai (!). Konkurenciniai $aliy santykiai turi bati analizuojami atsizvelgiant j veikiamas esamas
rinkas ir (arba) naujoves. Jei dél objektyviy priezas¢iy Salys negali savarankiskai vykdyti batiny MTTP,
pavyzdziui, dél jy riboty techniniy pajégumy, MTTP susitarimas paprastai neturés ribojamojo poveikio
konkurencijai. Tai gali bati taikoma, pavyzdZziui, jmonéms, kurios sutelkia papildomuosius jgudzius,
technologijas ir kitus isteklius. Galimos konkurencijos klausimas turi biiti vertinamas realiai. Pavyz-
dziui, Salys negali bti potencialios konkurentés vien dél to, kad bendradarbiaudamos jos gali vykdyti
MTTP veikla. Lemiamas rodiklis yra tas, ar kiekviena $alis atskirai turi reikalingy priemoniy, kaip antai
turto, praktinés patirties, ir kity istekliy.

Ankséiau nenaudoty MTTP rezultaty perdavimas kitiems — tai specifiné MTTP bendradarbiavimo
forma. Tokio scenarijaus atveju MTTP daznai atlicka specializuotos bendrovés, moksliniy tyrimy
institutai ir akademinés institucijos, kurie nenaudoja rezultaty. Paprastai tokie susitarimai yra susieti
su praktinés patirties perdavimu ir (arba) galimy rezultaty iSskirtinio tiekimo salyga, kuria nedaromas
ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, nes tokio scenarijaus atveju
bendradarbiaujancios Salys papildo viena kita.

MTTP bendradarbiavimas, kuris neapima galimy rezultaty bendro naudojimo tokiomis priemonémis
kaip licencijavimas, gamyba ir (arba) prekyba, retai patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj.
Tokie i§skirtinai su MTTP susij¢ susitarimai konkurencijos problemy gali sukelti tik tuo atveju, jei su
naujovémis susijusi konkurencija pastebimai sumazéjusi ir likes tik ribotas skaicius jtikimai konkuruo-
janc¢iy MTTP poliy.

Ribojamasis poveikis konkurencijai MTTP susitarimais gali bati daromas tik tada, kai bendradarbiau-
jancios 3alys turi jtaka esamose rinkose ir (arba) su naujovémis susijusi konkurencija yra pastebimai
sumazéjusi.

Néra absoliucios ribos, kurig virsijus, biity galima daryti prielaida, kad MTTP susitarimu sukuriama ar
islaikoma jtaka rinkoje ir todél gali biiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta
101 straipsnio 1 dalyje. Taciau konkurenty sudarytiems MTTP susitarimams MTTP bendrosios iSimties
reglamentas taikomas, jei jy bendra rinkos dalis nevirsija 25 % ir tenkinamos kitos MTTP bendrosios
iSimties reglamento taikymo salygos.

Susitarimai, kurie nepatenka | MTTP bendrosios iSimties reglamento taikymo sritj dél to, kad bendra
Saliy rinkos dalis virSija 25 %, nebiitinai turi ribojamojo poveikio konkurencijai. Ta¢iau kuo tvirtesné

(") Taciau ne konkurenty MTTP bendradarbiavimu gali biiti daromas galimybiy ribojimo poveikis pagal 101 straipsnio 1

dalj, jeigu toks bendradarbiavimas susijgs su iSskirtiniu rezultaty naudojimu ir jeigu ji vykdo bendrovés, kuriy viena
turi didele jtaka pagrindiniy technologijy rinkoje (taciau tai nebdtinai yra dominavimas).
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bendra 3aliy padétis esamose rinkose ir (arba) kuo labiau ribojama naujoviy konkurencija, tuo labiau
tikétina, kad MTTP susitarimas gali turéti ribojamojo poveikio konkurencijai (*).

Jeigu moksliniais tyrimais ir technologijy plétra sickiama pagerinti ar patobulinti esamus produktus ar
technologijas, galimas poveikis susijes su $iy esamy produkty ar technologijy atitinkama rinka
(rinkomis). Taciau poveikis kainoms, gamybos apimciai, produkty kokybei, produkty jvairovei ar
naujovéms esamose rinkose tikétinas tik tuo atveju, kai Salys visos kartu turi tvirta padétj rinkoje,
kai sunku patekti j rinka ir kai nustatyti tik keli kiti su naujovémis susij¢ veiksmai. Be to, jeigu MTTP
apima tik labai nedidelj jnasa j galutinj produkta, poveikis konkurencijai $iais galutiniais produktais, jei
jo esama, labai ribotas.

Apskritai, reikia skirti tik su MTTP susijusius susitarimus ir susitarimus, kuriais nustatomas visapusis-
kesnis bendradarbiavimas, apimantis jvairius rezultaty naudojimo etapus (t. y. licencijavima, gamybg,
prekyba). Kaip nurodyta 132 punkte, tik su MTTP susij¢ susitarimai retai turés ribojamojo poveikio
konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Tai visy pirma taikoma MTTP, kuriais siekiama
i§ dalies patobulinti esamus produktus ar technologijas. Jeigu pagal tokj scenarijy bendradarbiavimas
MTTP srityje apima bendra naudojima tik licencijavimo tre¢iosioms $alims priemonémis, ribojamasis
poveikis, susijes su galimybiy ribojimu, néra tikétinas. Taciau jeigu bendradarbiavimas apima nedaug
patobulinty produkty ar technologijy bendrg gamyba ir (arba) prekyba, tokio bendradarbiavimo
poveikj konkurencijai reikia nagrinéti iSsamiau. Ribojamasis poveikis konkurencijai, kurio rezultatas
— didesnés kainos ar mazesné gamybos apimtis esamose rinkose, labiau tikétinas, jeigu dalyvauja
stipriis konkurentai.

Jeigu MTTP sickiama sukurti visiSkai nauja produkty (ar technologija), kuriuo sukuriama nauja rinka,
poveikis kainoms ir gamybos apimciai esamose rinkose mazai tikétinas. Atliekant analiz¢ pagrindinis
démesys turi bti skiriamas tam, kokiy gali bati naujoviy diegimo apribojimy, pavyzdziui, susijusiy su
galimy biisimy produkty ar technologijy kokybe ir jvairove arba naujoviy diegimo tempu. Sis ribo-
jamasis poveikis gali atsirasti, kai dvi ar daugiau i§ ty keliy jmoniy, kurios uZsiima tokio naujo
produkto kiirimu, pradeda bendradarbiauti tokiame etape, kai kiekviena jy atskirai yra beveik pasi-
rengusios pateikti produkty rinkai. Toks poveikis yra tipiSkas tiesioginis 3aliy susitarimo rezultatas.
Naujovés gali biti ribojamos net ir susitarimu, susijusiu tik su MTTP. Apskritai, MTTP bendradarbia-
vimu, susijusiu su visiSkai naujais produktais, grei¢iausiai nebus daromas ribojamasis poveikis konku-
rencijai, nebent yra tik ribotas jtikimy alternatyviy MTTP poliy skaicius. Sis principas nelabai pasi-
keidia, jeigu bendradarbiavimas apima bendra rezultaty naudojimg, netgi bendrg prekyba. Tokiomis
aplinkybémis dél bendro naudojimo ribojamasis poveikis konkurencijai gali atsirasti tik tuo atveju, kai
ribojamos galimybés naudotis pagrindinémis technologijomis. Taciau tokiy problemy nekyla, kai 3alys
tre¢iosioms Salims suteikia licencijas, leidZiancias veiksmingai konkuruoti.

Daugelis MTTP susitarimy yra dviejy 137 ir 138 punktuose apibiidinty atvejy tarpinis variantas. Todél
jie gali turéti poveikio ir naujoviy diegimui, ir esamoms rinkoms. Taigi ir esama rinka, ir poveikis
naujoviy jdiegimui gali baiti svarbus vertinant bendra Saliy padéti, koncentracijos lygi, dalyviy ar
naujoviy diegéjy skaidiy ir patekimo | rinka salygas. Kai kuriais atvejais galimas ribojamasis poveikis
konkurencijai, kurio rezultatas — didesnés kainos ar mazesné gamybos apimtis, produkty kokybé,
produkty jvairové ar naujovés esamose rinkose, o neigiamas poveikis naujovéms — sulétéjusi plétra.
Pavyzdziui, jeigu svarbiis konkurentai esamoje technologijy rinkoje bendradarbiauja kurdami naujas
technologijas, kurios ateityje gali pakeisti esamus produktus, dél tokio bendradarbiavimo gali sulététi
naujy technologijy plétra, jeigu Salys turi jtaka esamoje rinkoje ir uzima tvirt3 padétj MTTP srityje.
Pana$us poveikis gali biiti, jeigu pagrindinis dalyvis esamoje rinkoje bendradarbiauja su daug mazesniu
arba dar tik potencialiu konkurentu, kuris tik pradeda kurti nauja produkta ar technologija, kurie
galéty kelti grésme rinkos senbuvio padéciai.

(") Tuo neribojama galimybé nagrinéti galimo didesnio veiksmingumo, jskaitant nuolatinj valstybés bendrai finansuojamy

MTTP didesnj veiksminguma.
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turima jtaka rinkoje. Tai taikoma, pavyzdziui, susitarimams, kuriais netinkamai ribojamos 3aliy gali-
mybés naudotis MTTP bendradarbiavimo rezultatais (*). MTTP bendrosios i§imties reglamente nustatyta
speciali bendrosios taisyklés i$imtis akademinéms jstaigoms, moksliniy tyrimy institutams arba specia-
lizuotoms bendrovéms, kurios teikia MTTP kaip paslaugg ir jy rezultaty naudojimo pramonéje neda-
lyvauja (). Vis délto, susitarimai, kurie nepatenka j MTTP bendrosios iSimties reglamento taikymo sritj
ir kuriuose nustatomos iSimtinés prieigos teisés siekiant pasinaudoti MTTP rezultatais ir kurie patenka j
101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, gali tenkinti 101 straipsnio 3 dalyje nustatytus kriterijus, ypac
jeigu iSimtinés prieigos teisés yra ekonomiskai bitinos atsizvelgiant  rinka, rizikg ir investicijy masta,
biting naudojantis moksliniy tyrimy ir technologijy plétros rezultatais.

3.4. Vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj
3.4.1. Didesnis veiksmingumas

Daugeliu MTTP susitarimy, nesvarbu, ar juose numatomas, ar nenumatomas bendras galimy rezultaty
naudojimas, sudaromos galimybés padidinti veiksminguma susiejant papildomuosius igtidzius ir turtg,
ir taip patobulinti arba nauji produktai ir technologijos kuriami ar parduodami grei¢iau nei nesudarant
tokiy susitarimy. MTTP susitarimais taip pat gali bati placiau skleidziamos Zinios, kurios gali paskatinti
kurti kitas naujoves. MTTP susitarimais taip pat gali bliti sumazintos sanaudos.

3.4.2. Bitinumas

MTTP susitarimu sukeliami apribojimai, kurie yra didesni nei bitini veiksmingumui padidinti, neati-
tinka 101 straipsnio 3 dalies kriterijy. Pavyzdziui, jei nustatomi MTTP bendrosios iSimties reglamento
5 straipsnyje iSvardyti apribojimai, maziau tikétina, kad atliekant individualy vertinima bus nustatyta,
jog tenkinami 101 straipsnio 3 dalies kriterijai. Todél paprastai MTTP susitarimo Salys turi jrodyti, kad
tokie apribojimai batini bendradarbiaujant.

3.4.3. Perdavimas vartotojams

Didesnis veiksmingumas, pasiektas taikant bitinus apribojimus, turi biti perduotas vartotojams taip,
kad gaunama nauda nusverty ribojamajj poveikj konkurencijai, kuris daromas MTTP susitarimu.
Pavyzdziui, teikiant rinkai naujus ar patobulintus produktus turi bati nusveriamos didesnés kainos
ar kitas ribojamasis poveikis konkurencijai. Apskritai, labiau tikétina, kad MTTP susitarimu bus padi-
dintas veiksmingumas, kuris bus naudingas vartotojams, jei sudarant MTTP susitarima susiejami
papildomieji jgiidZiai ir turtas. Susitarimo Salys gali, pavyzdziui, turéti skirtingy moksliniy tyrimy
gebéjimy. Jei, kita vertus, Saliy jgudziai ir turtas labai panasis, svarbiausias MTTP susitarimo poveikis
gali bati vienos ar keleto 3aliy dalies arba visy MTTP panaikinimas. Dél to bity panaikintos susitarimo
Saliy (fiksuotosios) sgnaudos, taciau mazai tikétina, kad nauda bty perduota vartotojams. Be to, kuo
didesné 3aliy jtaka rinkoje, tuo maziau tikétina, kad didesnj veiksmingumg jos perduos vartotojams
taip, kad gaunama nauda nusverty ribojamajj poveikj konkurencijai.

3.4.4. Jokio konkurencijos panaikinimo

Laikytis 101 straipsnio 3 dalies kriterijy nejmanoma, jeigu Salys turi galimybiy panaikinti konkurencija
didelés nagringjamy produkty (arba technologijy) dalies atzvilgiu.

3.4.5. Vertinimo laikas

Pagal 101 straipsnio 3 dalj ribojamyjy susitarimy vertinimas atlickamas tam tikromis faktinémis
aplinkybémis, kuriomis jie sudaromi, ir remiantis faktais, turimais tam tikru laiku. Vertinimui jtakos
turi esminiai fakty pokyciai. 101 straipsnio 3 dalyje nustatyta iSimties taisyklé taikoma, jeigu tenki-
namos keturios 101 straipsnio 3 dalies salygos, ir nebetaikoma, kai padétis pasikeicia. Kai 101
straipsnio 3 dalis taikoma laikantis ty principy, biitina atsizvelgti i pradines neatsiperkancias bet kurios
i§ Saliy investicijas ir laika bei apribojimus, kuriy reikia, kad bty investuojama j veiksmingumo
didinimg ir kad tos investicijos grizty. 101 straipsnis negali bti taikomas deramai neatsizvelgiant |

r. MTTP bendrosios iSimties reglamento 3 straipsnio 2 dalj.
r. MTTP bendrosios iSimties reglamento 3 straipsnio 2 dalj.
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tokias ex antie investicijas. Taigi dél Saliy patiriamos rizikos ir neatsiperkanciy investicijy, kuriy reikia
siekiant jgyvendinti susitarima, susitarimas gali nepatekti j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj arba
netenkinti 101 straipsnio 3 dalies salygy, o taip gali bati tuo laikotarpiu, kurio reikia investicijoms
susigrazinti. Jei iSradimui, padarytam dél investicijy, taikoma kokio nors pobtidzio iSimtiné teisé,
suteikta Salims pagal taisykles, bidingas intelektinés nuosavybés teisiy apsaugai, tikétina, kad tokios
investicijos susigrazinimo laikotarpis paprastai nebus ilgesnis uz iSimtinés teisés galiojimo laikotarpi,
taikoma pagal tas taisykles.

Kai kuriais atvejais ribojamasis susitarimo poveikis yra negriZtamas. Jeigu igyvendinamas ribojamasis
susitarimas, ex antie padétis negali biiti atkurta. Tokiais atvejais vertinimas turi bati atliekamas i8skir-
tinai remiantis jgyvendinimo laikotarpio faktais. Pavyzdziui, MTTP susitarimo atveju, kai kiekviena $alis
sutinka atsisakyti savo atitinkamo moksliniy tyrimy projekto ir sutelkti savo pajégumus su kitos 3alies
pajégumais, vertinant objektyviai gali bati techniskai ir ekonomiskai nejmanoma atgaivinti projekta po
to, kai jo atsisakoma. Todél susitarimo, dél kurio atsisakoma pavieniy moksliniy tyrimy projekty,
ribojamajj ir skatinamajj poveikj konkurencijai vertinti reikia atsizvelgiant i ta laikotarpj, kai uzbai-
giamas jo jgyvendinimas. Jei tuo metu susitarimas dera su 101 straipsniu, pavyzdziui, dél to, kad
pakankamas skaicius treciyjy Saliy igyvendina konkuruojancius MTTP projektus, Saliy susitarimas
atsisakyti savo pavieniy projekty tebedera su 101 straipsniu, net jei véliau treCiyjy Saliy projektai
zlunga. Taciau 101 straipsnio draudimas gali baiti taikomas kitoms susitarimo dalims, dél kuriy nekyla
negriztamumo klausimas. Jei, pavyzdziui, be bendry MTTP, susitarime numatytas ir bendras naudo-
jimas, 101 straipsnis gali bati taikomas tai susitarimo daliai, jei dél vélesniy rinkos poky¢iy atsiranda
ribojamasis susitarimo poveikis konkurencijai ir susitarimas (jau) nebetenkina 101 straipsnio 3 dalies
salygy, deramai atsizvelgiant i ex ante neatsiperkancias investicijas.

3.5. Pavyzdziai

Bendry MTTP poveikis naujoviy rinkoms ar naujo produkto rinkai

1 pavyzdys

Aplinkybés. Sgjungos masto rinkoje A ir B yra dvi pagrindinés bendrovés, gaminancios esamus
elektroninius komponentus. Abiejy bendroviy rinkos dalis — 30 %. Kiekviena i§ jy padaré dideliy
MTTP investicijy, reikalingy miniatitiriniams elektroniniams komponentams sukurti, ir sukdré pradi-
nius prototipus. Dabar jos susitaré sutelkti tas MTTP pastangas ir isteigti bendraja imone, kuri
uzbaigty MTTP, gaminty komponentus ir parduoty juos patronuojanciosioms bendrovéms, kurios
jais prekiauty atskirai. Kiti rinkos dalyviai yra smulkios jmonés, neturin¢ios pakankamai istekliy
reikalingoms investicijoms.

Analizé. Miniatifiriniai elektroniniai komponentai gali tam tikrose srityse konkuruoti su esamais
komponentais, taciau i§ esmés yra naujos technologijos, todél reikia analizuoti moksliniy tyrimy
polius, orientuojamus j ta biisimaja rinka. Jeigu bendroji jmoné veiks ir toliau, bus tik vienas biidas
gauti reikalingg gamybos technologija, nors atrodo tikétina, kad bendrové A ir bendrove B galéty
pasiekti rinka savarankiskai su atskirais produktais. Taigi susitarimu mazinama produkty jvairové.
Bendra gamyba taip pat gali biti tiesiogiai ribojama susitarimy Saliy konkurencija ir skatinama
susitarti dél gamybos apimties lygio, kokybés ar kitokiy konkurenciniu pozitriu svarbiy kriterijy.
Tai apriboty konkurencija net jei produkty komercinima Salys vykdys savarankiskai. Salys galéty,
pavyzdziui, apriboti bendrosios jmonés gamybos apimti, palyginti su tuo, ka Salys galéty pateikti
rinkai, jeigu sprendimus dél savo gamybos apimties priimty pacios. Bendroji jmoné taip pat galéty
nustatyti $alims didel¢ perdavimo kaing ir todél padidéty Saliy Zaliavy sanaudos, taigi gali padidéti ir
vartotojy grandies rinkos kainos. Salys turi didele bendra rinkos dalj esamoje vartotojy grandies
rinkoje, o likusi $ios rinkos dalis yra suskaidyta. Tikétina, kad dar blogesné padétis gali susiklostyti
naujojo produkto vartotojy grandies rinkoje, nes mazesni konkurentai negali investuoti i naujus
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komponentus. Taigi, gana tikétina, kad dél bendros gamybos bus ribojama konkurencija. Be to,
tikétina, kad miniatitiriniy elektroniniy komponenty rinka ateityje i$sivystys i duopolija, kurioje bus
didelis 3aliy sanaudy bendrumo lygis ir 3alys galés keisis neskelbtina komercine informacija. Todél
gali bati didelé rizika, kad dél antikonkurencinio derinimo rinkoje bus sudarytas slaptas susitarimas.
Todél tikétina, kad MTTP susitarimas turés ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje. Nors dél susitarimo gali padidéti veiksmingumas, nes nauja technologija atsiras
grei¢iau, Salys nepatirs konkurencijos MTTP lygmeniu, taigi jy paskatos sparciai diegti nauja tech-
nologija galéty labai sumazéti. Nors kai kurie Sie klausimai galéty bati iSspresti reikalaujant, kad
Salys jsipareigoty svarbiausios praktinés patirties licencijas tre¢iosioms $alims miniatitriniy kompo-
nenty gamybai suteikti priimtinomis salygomis, nepanasu, kad tai pasalinty visas abejones ir 101
straipsnio 3 dalies salygos biity tenkinamos.

2 pavyzdys

Aplinkybés. Nedidelé moksliniy tyrimy bendrové (bendrové A), kuri neturi nuosavos prekybos
organizacijos, irado ir uZpatentavo nauja technologija pagrista farmacing medziagg, dél kurios i§
esmés pasikeis tam tikros ligos gydymo biidai. Bendrové A sudaré MTTP susitarima su bendrove B,
stambiu iki $iol tai ligai gydyti vartoty vaisty gamintoju. Bendrové B neturi jokios panasios kompe-
tencijos ir MTTP programos ir negaléty igyti tokios kompetencijos per tam tikrg laikg. Pagal esamus
produktus bendrové B turi apie 75 % rinkos visose valstybése narése, bet patenty galiojimo laikas
baigsis per artimiausius penkerius metus. Yra du kiti moksliniy tyrimy poliai (su kitomis bendro-
vemis), kurie yra mazdaug tokiame paciame kirimo etape ir naudoja tokig pacig pagrinding nauja
technologija. Bendrové B suteiks nemaza finansavimg ir prakting patirtj kuriant produktg, taip pat
uztikrins patekima | rinkg ateityje. Bendrovei B suteikta licencija iSskirtinei produkto gamybai ir
platinimui patento galiojimo laikotarpiu. Tikimasi, kad produktas galéty bati pateiktas rinkai po
penkeriy-septyneriy mety.

Analizé. Tikétina, kad produktas priklauso naujai atitinkamai rinkai. Bendradarbiaudamos $alys
sutelkia papildomuosius isteklius ir jgiidzius ir todél tikimybé, kad produktas bus pateiktas rinkai,
yra gerokai didesné. Nors tikétina, kad bendrové B esamoje rinkoje turi didele jtaka, ta jtaka rinkoje
greitai sumazés. Susitarimu nebus sumazinta bendrovés B MTTP veikla, nes ji neturi kompetencijos
Sioje moksliniy tyrimy srityje, o tai, kad yra kity moksliniy tyrimy poliy, greiciausiai panaikins bet
kokig paskata mazinti MTTP pastangas. Tikétina, kad vykdant batinas investicijas bendrovei B likusj
patenty galiojimo laikg bus reikalingos naudojimo teisés, o bendrové A neturi savo prekybos
iStekliy. Todél toks susitarimas grei¢iausiai negaléty daryti ribojamojo poveikio konkurencijai,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Net jei toks poveikis ir bty daromas, tikétina, kad bty
tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.

148. Galimybiy ribojimo rizika

3 pavyzdys

Aplinkybés. Nedidele moksliniy tyrimy bendrové (bendrové A), kuri neturi nuosavos prekybos
organizacijos, iSrado ir uZpatentavo nauja technologija, dél kurios i§ esmés pasikeis tam tikra
produkty rinka, kurioje gamintojas (bendrové B) visame pasaulyje turi monopolijg, nes jokie konku-
rentai negali konkuruoti su bendrovés B turima technologija. Yra du kiti moksliniy tyrimy poliai (su
kitomis bendrovémis), kurie yra mazdaug tokiame paciame kiirimo etape ir naudoja tokia pacig
pagrinding nauja technologija. Bendrové B suteiks nemaza finansavimg ir praktine patirtj kuriant
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produkta, taip pat uZztikrins patekimg i rinka ateityje. Bendrovei B suteikta i$skirtiné technologijos
gamybos licencija patento galiojimo laikotarpiu, ir bendrové B jsipareigoja finansuoti tik bendrovés
A technologijos kiirima.

Analizé. Tikétina, kad produktas priklauso naujai atitinkamai rinkai. Bendradarbiaudamos 3alys
sutelkia papildomuosius iSteklius ir jgiidzius ir todél tikimybé, kad produktas bus pateiktas rinkai,
yra gerokai didesné. Taliau tai, kad bendrové B jsipareigoja remti bendrovés A naujg technologija,
gali paskatinti kitus du konkuruojan¢ius moksliniy tyrimy polius atsisakyti savo projekty, nes jiems
gali baiti sunku gauti nuolatinj finansavima, kadangi jie prarado potencialiausig technologijos klientg.
Tokiomis aplinkybémis jokie potencialiis konkurentai ateityje negaléty pasipriesinti bendrovés B
monopolinei padéciai. Taigi tikriausiai bus manoma, kad susitarimu, kuriuo daromas galimybiy
ribojimo poveikis, taip pat daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje. Siekdamos pasinaudoti 101 straipsnio 3 dalimi 3alys turéty jrodyti, kad suteikta
i$imtiné teisé batina, kad nauja technologija biity pateikta rinkai.

4 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrové A turi jtaka rinkoje, kuri apima bendrovés B populiariuosius vaistus. Maza
bendrové (bendrové B), veikiant farmacijos MTTP ir vaisty veikliyjy medZiagy gamybos srityje,
atrado naujg procesg ir pateiké paraiSkg patentui, kad galéty gaminti bendrovés A populiariyjy
vaisty veikligsias medziagas ekonomiskiau ir toliau plétoti pramoninés gamybos procesa. Populia-
riyjy vaisty veikliosios medziagos patentas nustoja galioti Siek tiek grei¢iau nei uz trejy mety; po to
liks galioti keli su vaistais susij¢ proceso patentai. Bendrové B mano, kad sukurdama naujg procesg ji
nepazeisty esamy bendrovés A proceso patenty ir pasibaigus vaisty veikliosios medziagos patento
galiojimui biity galima gaminti populiariojo vaisto generinj variantg. Bendrove B galéty gaminti
produkta pati arba suteikti proceso licencijg suinteresuotoms treciosioms Salims, pvz., generiniy
vaisty gamintojams arba bendrovei A. Prie§ uzbaigdama MTTP Sioje srityje, bendrové B sudaro
susitarimg su bendrove A, kuriuo bendroveé A jsipareigoja finansiskai prisidéti prie bendrovés B
jgyvendinamo MTTP projekto su salyga, kad jai bus suteikta visy $io bendrovés B MTTP projekto
patenty iSskirtiné licencija. Yra du kiti nepriklausomi moksliniy tyrimy poliai, kuriais siekiama
sukurti populiariyjy vaisty gamybos procesa nepaZeidziant taisykliy, taciau kol kas neaisku, ar
bus pasiektas pramoninés gamybos etapas.

Analizé. Naudojantis procesu, kuris susijes su bendrovés B paraiska dél patento, nejmanoma
pagaminti naujo produkto. Juo tik patobulinamas esamas gamybos procesas. Bendrové A turi
jtaka esamoje rinkoje, kuri apima jos populiariuosius vaistus. Atsizvelgiant i tai, kad jos jtaka rinkoje
gerokai sumazéty, jei j rinkg i§ tikryjy patekty generinius vaistus gaminantys konkurentai, ir kad
isskirtine licencija naudotis bendrovés B sukurtu procesu atimama galimybé juo pasinaudoti trecio-
sioms Salims ir sutrukdoma generiniy vaisty gamintojams patekti i rinka (ypac atsizvelgiant j tai, kad
produktas tebesaugomas keliais proceso patentais), taigi ribojama konkurencija, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje. Kadangi bendrové A ir bendrové B yra potencialios konkurentés, MTTP bend-
rosios iSimties reglamentas netaikomas, nes bendrovés A rinkos, kuri apima t3 populiaryjj vaista,
dalis virsija 25 %. Dél naujo gamybos proceso bendrovés A sutaupyty sanaudy nepakanka, kad bty
nusvertas ribojamasis poveikis konkurencijai. Bet kokiu atveju isskirtiné licencija néra bitina siekiant
sutaupyti gamybos proceso sgnaudy. Todél toks susitarimas grei¢iausiai netenkins 101 straipsnio 3
dalies salygy.

149. MTTP bendradarbiavimo poveikis dinamiskoms produkty ir technologijy rinkoms bei aplinkai

5 pavyzdys

Aplinkybés. Dvi masiny gamybos jmonés, gaminancios komponentus transporto priemonéms,
susitaria jkurti bendraja jmong, kad sujungty savo MTTP pastangas esamo komponento gamybai
ir veikimui pagerinti. Gaminant t3 komponentg taip pat bity daromas teigiamas poveikis aplinkai.
Transporto priemonéms reikéty maziau kuro ir todél sumazéty iSmetamo anglies dioksido kiekis.
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150.

151.

152.

153.

Bendrovés taip pat sutelkia savo turimas licencijuotas technologijas, bet gamybg tes ir komponentus
pardavinés atskirai. Dviejy jmoniy originalios jrangos gamintojy produkty rinkos dalis Sgjungoje —
atitinkamai 15 % ir 20 %. Yra du kiti pagrindiniai konkurentai kartu su keliomis vidaus moksliniy
tyrimy programomis, kurias vykdo stambiis transporto priemoniy gamintojai. Pasaulingje ty
produkty licencijuoty technologijy rinkoje jy rinkos dalys yra 20 % ir 25 % (apskaiCiuojant pagal
gautas pajamas), taip pat yra dvi kitos pagrindinés technologijos. Komponento eksploatavimo laikas
paprastai yra nuo dvejy iki trejy mety. Per kiekvienus penkerius metus viena i§ pagrindiniy bend-
roviy sukuria naujg komponento variantg ar jj patobulina.

Analizé. Kadangi bendrovés MTTP veikla néra siekiama sukurti visiskai naujg produkts, nagriné-
jamos esamy komponenty ir atitinkamy technologijy licencijavimo rinkos. Saliy bendra originalios
jrangos gamintojy rinkos dalis (35 %) ir ypa¢ technologijy rinkos dalis (45 %) yra gana didelés.
Taciau 3alys toliau gamins ir pardavinés komponentus atskirai. Be to, yra kelios konkuruojancios
technologijos, kurios reguliariai tobulinamos. Be to, transporto priemoniy gamintojai, kurie $iuo
metu nelicencijuoja savo technologijy, taip pat yra potencialiis nauji technologijy rinkos dalyviai,
taigi apriboja Saliy galimybes pelningai didinti kainas. Atsizvelgiant j tai, kiek bendroji jmoné riboja
konkurencija pagal 101 straipsnio 1 dalj, tikriausiai baity tenkinami 101 straipsnio 3 dalies kriterijai.
Vertinant pagal 101 straipsnio 3 dalj reikéty atsizvelgti j tai, kad vartotojams susitarimas bus
naudingas dél to, kad sumazés kuro suvartojimas.

4. GAMYBOS SUSITARIMAI
4.1. Apibréztis ir taikymo sritis

Gamybos susitarimai gali skirtis savo pobiidziu ir taikymo sritimi. Jais gali baiti numatoma, kad
gamyba vykdys arba tik viena 3alis, arba dvi ar daugiau 3aliy. Bendrovés gaminti kartu gali kaip
bendroji jmoné, t. y. bendrai kontroliuojama jmoné, turinti viena ar kelias gamybos vietas, arba
bendradarbiavimas gamybos srityje gali bati paprastesnis, pavyzdziui, pagal subrangos susitarimus,
kai viena 3alis (rangovas) patiki kitai Saliai (subrangovui) gaminti preke.

Subrangos susitarimy biina jvairiy. Horizontaliuosius subrangos susitarimus sudaro bendrovés, veikian-
¢ios toje pacioje produkty rinkoje, neatsizvelgiant i tai, ar jos yra faktinés, ar potencialios konkurentés.
Vertikaliuosius subrangos susitarimus bendrovés sudaro veikdamos skirtingais rinkos lygmenimis.

Horizontalieji subrangos susitarimai apima vienasalés ir abipusés specializacijos susitarimus, taip pat
subrangos susitarimus, kuriais siekiama plésti gamybg. VienaSalés specializacijos susitarimai — dviejy
Saliy, kurios veikia toje pacioje produkty rinkoje ar rinkose, susitarimai, pagal kuriuos viena 3alis
sutinka visiskai arba i§ dalies nutraukti tam tikry produkty gamyba arba atsisakyti tuos produktus
gaminti ir pirkti juos i§ tos kitos Salies, kuri sutinka tuos produktus gaminti ir tiekti. Abipusés
specializacijos susitarimai — dviejy ar daugiau 3aliy, veikianciy toje pacioje produkty rinkoje ar rinkose,
sudaryti susitarimai, pagal kuriuos dvi ar daugiau Saliy tarpusavyje susitaria visiskai arba i§ dalies
nustoti arba atsisakyti gaminti tam tikrus, bet skirtingus produktus ir pirkti juos i kity Saliy, kurios
sutinka tuos produktus gaminti ir tiekti. Tais atvejais, kai subrangos susitarimais sickiama i$plésti
gamyba, rangovas patiki subrangovui gaminti preke, taciau pats nenustoja gaminti tos prekés ir
neapriboja jos gamybos.

Sios gairés taikomos jvairaus pobiidzio bendros gamybos susitarimams ir horizontaliesiems subrangos
susitarimams. Tam tikromis salygomis bendros gamybos susitarimams, taip pat vienasalés ir abipusés
specializacijos susitarimams gali bati taikomas Specializacijos bendrosios iSimties reglamentas.
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Vertikaliesiems subrangos susitarimams $ios gairés netaikomos. Jiems taikomos Vertikaliyjy apribojimy
gairés ir tam tikromis salygomis gali biti taikomas Vertikaliyjy apribojimy bendrosios iSimties regla-
mentas. Be to, jiems gali biti taikomas 1978 m. gruodzio 18 d. Komisijos prane§imas dél tam tikry
subrangos sutar¢iy, susijusiy su EEB sutarties 85 straipsnio 1 dalimi, jvertinimo (') (,Pranesimas dél
subrangos®).

4.2. Atitinkamos rinkos

Siekiant jvertinti bendradarbiaujanciy Saliy konkurencinius santykius pirmiausia turi bati apibrézta
atitinkama ar rinkos, tiesiogiai susijusi (-ios) su bendradarbiavimu gamybos srityje, t. y. rinkos,
kurioms priklauso pagal gamybos susitarima gaminami produktai.

Gamybos susitarimu taip pat gali biiti daromas Salutinis poveikis rinkoms, kurios yra gretimos tiesio-
giai su bendradarbiavimu susijusiai rinkai, pavyzdziui, gamintojy ar vartotojy grandies rinkoms (vadi-
namosioms Salutinio poveikio rinkoms) (3). Salutinio poveikio rinkos tikriausiai bus svarbios verti-
nimui, jei rinkos yra nepriklausomos, o Saliy padétis alutinio poveikio rinkoje yra tvirta.

4.3. Vertinimas pagal 101 straipsnio 1 dalj
4.3.1. Pagrindinés abejonés dél konkurencijos

Gamybos susitarimais gali bati tiesiogiai ribojama 3aliy konkurencija. Gamybos susitarimai, visy pirma
gamybos bendrosios jmongés, gali paskatinti Salis tiesiogiai suderinti gamybos apimties lygj ir kokybe,
kaing, uz kurig bendroji jmoné parduoda savo produktus, arba kitus konkurenciniu pozitriu svarbius
kriterijus. Tai gali riboti konkurencija net jei produktus Salys parduoda savarankiskai.

Gamybos susitarimais gali bati sudaromos $aliy konkurencinio elgesio derinimo galimybés: 3alys, kaip
tiekéjos, gali nustatyti didesnes kainas ar sumazinti gamybos apimtj, produkty kokybe, produkty
jvairove ar naujoves, t. y. sudaryti slapta susitarimg. Taip gali nutikti, jeigu Salys turi jtaka rinkoje ir
rinka turi tokiam derinimui palankiy savybiy, ypa¢ kai gamybos susitarimu Saliy sanaudy bendrumas
(t. y. bendra kintamyjy sgnaudy dalis) padidinamas tiek, kad Salys gali sudaryti slaptg susitarimg, arba
jeigu pagal susitarima keic¢iamasi neskelbtina komercine informacija ir taip gali bati sudarytas slaptas
susitarimas.

Be to, gamybos susitarimais gali baiti sudaromos salygos antikonkurenciniu elgesiu riboti treciyjy Saliy
galimybes atitinkamoje rinkoje (pvz., vartotojy grandies rinkoje, kurioje pasikliaujama Zaliavomis i3
rinkos, su kuria susijes gamybos susitarimas). PavyzdZiui, jgydamos pakankamg jtakg rinkoje 3alys,
kurios vykdo bendra gamyba gamintojy rinkoje, gali turéti galimybe padidinti pagrindinio kompo-
nento, skirto vartotojy grandies rinkai, kaing. Taigi jos galéty pasinaudoti bendra gamyba, kad padi-
dinty konkurenty sanaudas vartotojy grandies rinkose ir galiausiai i§stumty juos i§ rinkos. Tai savo
ruoztu padidinty Saliy jtaka vartotojy grandies rinkoje ir leisty joms islaikyti didesnes nei konkuren-
cinio lygio kainas arba kitaip pakenkti vartotojams. Tokia abejoné dél konkurencijos galéty biti reali
neatsizvelgiant i tai, ar susitarimo Salys yra konkurentés rinkoje, kurioje bendradarbiaujama. Taciau
bent vienos i§ Saliy padeétis rinkoje, kurioje vertinama galimybiy ribojimo rizika, turi bati tvirta, kad
taip ribojant galimybes baty daromas antikonkurencinis poveikis.

4.3.2. Konkurencijos apribojimai pagal tikslg

Apskritai, susitarimai, kurie susij¢ su kainy nustatymu, gamybos apimties ribojimu ar dalijimusi
rinkomis ar klientais, riboja konkurencija pagal tiksla. Tac¢iau gamybos susitarimy atveju tai netaikoma:

() OLC1,1979 1 3, p. 2.
(%) Taip pat zr. Susijungimy reglamento 2 straipsnio 4 dalj.
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— kai 3alys susitaria dél gamybos apimties, tiesiogiai susijusios su gamybos susitarimu (pvz., bend-
rosios jmonés gamybos pajégumy ir gamybos apimties arba sutarto kitiems gaminti perduoty
produkty kiekio), jei nepasalinami kiti konkurencijos kriterijai; arba

— gamybos susitarimui, kuriame numatyta kartu platinti kartu pagamintus produktus ir bendrai
nustatyti ty produkty (ir tik ty produkty) pardavimo kainas, jei toks apribojimas batinas, kad
bity galima bendrai gaminti, t. y. Salys kitu atveju nebiity suinteresuotos apskritai sudaryti tokio
gamybos susitarimo.

161. Siais dviem atvejais reikia vertinti, ar tikétina, kad susitarimas turi ribojamojo poveikio konkurencijai,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Abiem atvejais susitarimas dél gamybos apimties ar kainy bus
vertinamas ne atskirai, bet atsizvelgiant | bendrg viso gamybos susitarimo poveikj rinkai.

4.3.3. Ribojamasis poveikis konkurencijai

162. Ar abejonés dél konkurencijos, kurios gali kilti dél gamybos susitarimo, konkreciu atveju galéty biti
realios, priklauso nuo rinkos, kurioje jgyvendinamas susitarimas, savybiy, taip pat nuo bendradarbia-
vimo pobiidzio, rinkos dalies ir atitinkamo produkto. Sie kintamieji lemia tikéting gamybos susitarimo
poveikj konkurencijai, todél nuo jy priklauso, ar taikoma 101 straipsnio 1 dalis.

163. Ar gamybos susitarimas gali turéti ribojamojo poveikio konkurencijai, priklauso nuo to, kokia susi-
klostyty padétis, jeigu nebfity susitarimo su visais tariamais jo apribojimais. Taigi, rinkose, kuriose
bendradarbiaujama, konkuruojanciy bendroviy sudaryti gamybos susitarimai grei¢iausiai neturés ribo-
jamojo poveikio konkurencijai, jeigu bendradarbiaujant sukuriama nauja rinka, t. y. jeigu susitarimu
Salims sudaromos galimybés pateikti nauja preke ar paslauga ir kitu atveju jos to padaryti negaléty dél
objektyviy priezas¢iy, pavyzdziui, dél savo techniniy pajégumy.

164. Kai kuriose pramonés srityse, kur gamyba yra pagrindiné ekonominé veikla, tik su gamyba susijusiu
susitarimu gali baiti pasalinami pagrindiniai konkurencijos veiksniai ir tiesiogiai apribojama susitarimo
Saliy konkurencija.

165. Gamybos susitarimu gali bati didinama bendroviy jtaka rinkoje ar jy sanaudy bendrumas arba keicia-
masi neskelbtina komercine informacija, todél gali bati sudarytas slaptas susitarimas ar antikonkuren-
ciniu elgesiu apribotos galimybeés. Kita vertus, tikétina, kad tiesioginio Saliy tarpusavio konkurencijos
ribojimo, slapto susitarimo ar antikonkurencinio galimybiy ribojimo nebus, jeigu susitarimo 3alys
neturés jtakos toje rinkoje, kurioje vertinamos abejonés dél konkurencijos. Tik turint jtaka rinkoje
galima pelningai iSlaikyti didesnes nei konkurencinio lygio kainas arba pelningai iSlaikyti maZesne
gamybos apimtj, produkty kokybe ar jvairove, nei biity jmanoma konkurencijos salygomis.

166. Tais atvejais, kai bendrové, turinti jtaka vienoje rinkoje, bendradarbiauja su potencialiu nauju rinkos
dalyviu, pvz., su to paties produkto tiekéju gretimoje geografinéje ar produkty rinkoje, tokiu susita-
rimu gali bati padidinta senbuvio jtaka rinkoje. Tai gali sukelti ribojamajj poveikj konkurencijai, jeigu
faktiné konkurencija senbuvio rinkoje yra susilpnéjusi ir grésmé, kad | rinka pateks naujas dalyvis, yra
pagrindinis konkurencinio suvarzymo S3altinis.

167. Gamybos susitarimai, kurie taip pat apima komercinimo veiklg, kaip antai bendra platinimg arba
pardavima, kelia didesn¢ ribojamojo poveikio konkurencijai grésme nei tik su bendra gamyba susije
susitarimai. Bendru komercinimu bendradarbiavimas priartinamas prie vartotojo ir paprastai bendras
komercinimas apima bendrg kainy ir pardavimo kiekio nustatymg, t. y. veiksmus, kurie kelia
didziausig pavojy konkurencijai. Taciau paprastai maziau tikétina, kad kartu pagaminty produkty
bendro platinimo susitarimais biity ribojama konkurencija, nei savarankiskais bendro platinimo susi-
tarimais. Be to, maziau tikétina, kad bendru platinimo susitarimu, kuris yra bitinas apskritai siekiant
sudaryti bendros gamybos susitarimg, biity ribojama konkurencija, nei tuo atveju, jei toks bendras
platinimo susitarimas nebty bitinas siekiant kartu gaminti.
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Itaka rinkoje

Gamybos susitarimas greiciausiai neturés ribojamojo poveikio konkurencijai, jeigu susitarimo 3alys
neturés jtakos rinkoje, kurioje vertinamas konkurencijos apribojimas. Itakos rinkoje analizé pradedama
nuo Saliy rinkos dalies. Toliau paprastai nagrinéjamas koncentracijos lygis ir rinkos dalyviy skaicius,
taip pat kiti kintantys veiksniai, kaip antai galimas patekimas j rinka ir kintan¢ios rinkos dalys.

Bendroviy itaka rinkoje greiciausiai nebus mazesné uz tam tikra rinkos dali. Todél vienaSalés arba
abipusés specializacijos susitarimams, taip pat bendros gamybos susitarimams, | kuriuos jtraukta tam
tikra integruota komercinimo veikla, kaip antai bendras platinimas, Specializacijos bendrosios iSimties
reglamentas taikomas tik jei tokius susitarimus sudaro Salys, kuriy bendra rinkos dalis nevirsija 20 %
atitinkamos rinkos ar rinky, ir tenkinamos kitos Specializacijos bendrosios iSimties reglamento
taikymo salygos. Be to, kalbant apie horizontaliuosius subrangos susitarimus, sudaromus siekiant
iSplésti gamyba, daugeliu atvejy susitarimo 3alys jtakos rinkoje greiCiausiai neturés, jei jy bendra rinkos
dalis nebus didesné kaip 20 %. Bet kokiu atveju, jeigu Saliy bendra rinkos dalis nevirsija 20 %, tikétina,
kad tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.

Taciau jeigu 3aliy bendra rinkos dalis virsija 20 %, batina jvertinti ribojamajj poveiki, nes susitarimui
netaikomas Specializacijos bendrosios iimties reglamentas ir 169 punkto tre¢iame bei ketvirtame
sakiniuose nurodyta horizontaliesiems subrangos susitarimams, sudaromiems siekiant i$plésti gamyba,
taikoma ,saugaus uosto“ nuostata. Siek tiek didesné rinkos dalis, negu leidziama pagal Specializacijos
bendrosios iSimties reglamentg ar ,saugaus uosto“ nuostaty, nebdtinai reiskia, kad rinka yra labai
koncentruota, o tai svarbus veiksnys vertinant. Siek tiek didesné nei 20 % bendra Saliy rinkos dalis
gali pasitaikyti rinkoje, kurios koncentracija vidutiné. Paprastai labiau tikétina, kad gamybos susita-
rimas ribojamojo poveikio konkurencijai turés koncentruotoje rinkoje nei rinkoje, kuri néra koncent-
ruota. Gamybos susitarimas koncentruotoje rinkoje taip pat gali padidinti slapto susitarimo rizikg, net
jei Salys turi viduting bendrg rinkos dalj.

Net jei susitarimo $aliy rinkos dalys ir rinkos koncentracija yra didelés, ribojamojo poveikio konku-
rencijai rizika vis tiek gali baiti maza, jei rinka yra dinamiska, t. y. rinka, | kuria patenka nauji dalyviai
ir rinkos padétis daznai keiciasi.

Vertinant, ar gamybos susitarimo 3alys turi jtaka rinkoje, svarbu atsizvelgti j rinkoje esanc¢iy konku-
renty rysiy (pvz., kity bendradarbiavimo susitarimy) skaiciy ir intensyvuma.

Atliekant konkurencinj susitarimo vertinimg svarbiis tokie veiksniai: ar susitarimo $alys turi dideles
rinkos dalis, ar jos artimos konkurentés, ar klienty galimybés keisti tiekéjus yra ribotos, ar konkurentai
greiciausiai nepadidins tiekimo, jei padidés kainos, ir ar viena i§ susitarimo Saliy turi svarbios konku-
rencinés galios.

Tiesioginis Saliy tarpusavio konkurencijos ribojimas

Gamybos susitarimo 3aliy konkurencija gali bati tiesiogiai ribojama jvairiais badais. Bendrosios
gamybos jmonés Salys galéty, pavyzdziui, apriboti bendrosios jmonés gamybos apimtj, palyginti su
tuo kiekiu, kurj 3alys galéty pateikti rinkai, jei sprendimus dél gamybos apimties priimty pacios. Jei
pagrindinés produkto savybés yra nustatytos gamybos susitarimu, gali bati pasalinami pagrindiniai
Saliy konkurencijos veiksniai ir daromas ribojamasis poveikis konkurencijai. Kitas pavyzdys — bendroji
jmoné, nustatanti Salims didel¢ perdavimo kaina, taip padidindama jy Zaliavy sgnaudas, taigi gali
padidéti ir vartotojy grandies rinkos kainos. Konkurentams gali pasirodyti pelninga | tai reaguojant
padidinti savo kainas ir taip bty prisidéta prie kainy padidéjimo atitinkamoje rinkoje.
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Slaptas susitarimas

Slapto susitarimo tikimybé priklauso nuo faliy jtakos rinkoje ir nuo atitinkamos rinkos savybiy.
Slaptas susitarimas pirmiausia (bet ne tik) gali bati sudarytas pasiekus tam tikra sanaudy bendrumo
lygj arba keiciantis informacija pagal gamybos susitarimg.

Gamybos susitarimu, kurio Salys turi jtakg rinkoje, gali biti daromas ribojamasis poveikis konkuren-
cijai, jei igyvendinant ta susitarimg jy sanaudy bendrumas (t. y. bendra kintamyjy sanaudy dalis)
padidés tiek, kad jos galéty slapta susitarti. Atitinkamos sanaudos yra kintamosios produkto, su kuriuo
gamybos susitarimo 3alys konkuruoja, sanaudos.

Labiau tikétina, kad gamybos susitarimu bus sukuriamos salygos sudaryti slapta susitarima, jeigu pries
sudarant susitarimg bendra Saliy kintamyjy sanaudy dalis yra didelé, nes papildomas padidéjimas (t. y.
susitarime nustatyto produkto gamybos sanaudos) gali bati lemiamas slapto susitarimo sudarymo
veiksnys. Taciau jei padidéjimas yra didelis, rizika, kad bus sudarytas slaptas susitarimas, gali bati
didelé, net jei pradinis sgnaudy bendrumo lygis yra mazas.

Rizika, kad bus sudarytas slaptas susitarimas, dél sgnaudy bendrumo padidéja tik tuo atveju, jei
gamybos sanaudos sudaro didele susijusiy kintamyjy sanaudy dalj. Tai netaikoma, jei, pavyzdziui,
bendradarbiavimas susijes su produktais, kuriy komercinimui reikia daug lésy. Pavyzdziui, nauji ar
jvairiart$iai produktai, kuriy rinkodara yra brangi, o transporto islaidos — didelés.

Dar vienas scenarijus, kai dél sanaudy bendrumo gali biti sudarytas slaptas susitarimas, galéty biti
toks: 3alys susitaria kartu gaminti tarpinj produkts, kuris sudaro didele dalj galutinio produkto, su
kuriuo 3alys konkuruoja vartotojy grandies rinkoje, kintamyjy sanaudy dalj. Salys galéty pasinaudoti
gamybos susitarimu ir padidinti tos bendros svarbios jy produkty Zaliavos kaing vartotojy grandies
rinkoje. Tai susilpninty konkurencijg vartotojy grandies rinkoje ir todél greiciausiai padidéty galutinés
kainos. Pelnas biity perkeltas i§ vartotojy | gamintojy rinka ir pasidalytas tarp 3aliy per bendraja
jmone.

Dél sgnaudy bendrumo taip pat padidéja antikonkurenciné rizika, jei sudaromas horizontalusis
subrangos susitarimas, pagal kurj Zaliavos, kurias rangovas perka i§ subrangovo, sudaro didele galu-
tinio produkto, su kuriuo 3alys konkuruoja, kintamyjy sanaudy dalj.

Bet koks neigiamas keitimosi informacija poveikis bus vertinamas ne atskirai, bet atsizvelgiant j bendra
susitarimo poveikj. Gamybos susitarimu gali biiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, jei jame
numatyta keistis neskelbtina komercine informacija ir taip gali bati sudarytas slaptas susitarimas ar
antikonkurenciniu elgesiu ribojamos galimybés. Ar tikétina, kad kei¢iantis informacija pagal gamybos
susitarimg bus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, turéty biti vertinama vadovaujantis reko-
mendacijomis, pateiktomis 2 skyriuje.

Jeigu kei¢iantis informacija dalijamasi tik tais duomenimis, kurie batini bendrai prekiy, nustatyty
gamybos susitarime, gamybai, tokiu atveju, net jei keiCiantis informacija daromas ribojamasis poveikis
konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, labiau tikétina, kad susitarimas atitiks 101
straipsnio 3 dalies kriterijus, negu tuo atveju, jei baty kei¢iamasi ne tik tais duomenimis, kurie batini
bendrai gamybai. Siuo atveju tikétina, kad bendra gamyba padidintas veiksmingumas nusvers 3aliy
elgesio derinimo ribojamajj poveikj. Ir atvirk$¢iai, maziau tikétina, kad pagal gamybos susitarima
dalijantis duomenimis, kurie nebiitini bendrai gamybai (pvz. keiciantis informacija, susijusia su
kainomis ir pardavimo kiekiu), tenkins 101 straipsnio 3 dalies salygas.

4.4. Vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj
4.4.1. Didesnis veiksmingumas

Gamybos susitarimais gali bati skatinama konkurencija, jei juose numatyta didinti veiksminguma —
taupyti sanaudas arba naudoti geresnes gamybos technologijas. Kartu gamindamos bendrovés gali
sutaupyti sgnaudy, kurias kitu atveju patirty kiekviena atskirai. Salys taip pat gali gaminti mazesnémis
sanaudomis, jei bendradarbiaudamos jos gali padidinti gamyba, kai ribinés sanaudos mazéja didéjant
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gamybos apimdiai, t. y. dél masto ekonomijos. Bendrai gamindamos bendrovés taip pat gali susieti
papildomuosius jgiidzius ir prakting patirtj ir taip pagerinti produkty kokybe. Be to, bendradarbiau-
damos bendroves gali padidinti produkty jvairove, kitaip jos to padaryti nebiity pajégusios arba
galéjusios. Kartu gamindamos 3alys gali ne tik padidinti jvairiy produkty rasiy skaiciy, bet ir sutaupyti
sanaudy dél masto ekonomijos.

4.4.2. Bitinumas

Gamybos susitarimu sukeliami apribojimai, kurie yra didesni nei batini veiksmingumui padidinti,
neatitinka 101 straipsnio 3 dalies kriterijy. Pavyzdziui, gamybos susitarimu nustatomi Saliy konku-
rencinio elgesio apribojimai, kuriais siekiama derinti gamybos apimtj, nesusijusig su bendradarbiavimo
sritimi, paprastai nebus laikomi bitinais. Bendras kainy nustatymas taip pat nebus laikomas bitinu, jei
i gamybos susitarima nejtrauktas ir bendras komercinimas.

4.4.3. Perdavimas vartotojams

Didesnis veiksmingumas, pasiektas taikant batinus apribojimus, turi bati perduotas vartotojams (suma-
zinant kainas, pagerinant produkto kokybe ar ivairove) tiek, kad bity nusvertas ribojamasis poveikis
konkurencijai. Didesnio veiksmingumo, kuris naudingas tik 3alims, arba sanaudy, sutaupyty dél
gamybos apimties ribojimo ar rinkos pasiskirstymo, nepakanka, kad bity tenkinami 101 straipsnio
3 dalies kriterijai. Kai gamybos susitarimo 3alys sutaupo savo kintamuyjy sanaudy, labiau tikétina, kad
jos gautg naudg perduos vartotojams, negu tuo atveju, kai jos sumazina fiksuotgsias sagnaudas. Be to,
kuo didesné $aliy jtaka rinkoje, tuo maziau tikétina, kad didesnj veiksminguma jos perduos vartoto-
jams taip, kad gaunama nauda nusverty ribojamajj poveikj konkurencijai.

4.4.4. Jokio konkurencijos panaikinimo

Laikytis 101 straipsnio 3 dalies kriterijy nejmanoma, jeigu Salys turi galimybiy panaikinti konkurencija
didelés atitinkamy produkty dalies atzvilgiu. Tai turi bati analizuojama atsizvelgiant i atitinkama
produkto (dél kurio bendradarbiaujama) rinka ir bet kokias galimas Salutinio poveikio rinkas.

4.5. Pavyzdziai

Sgnaudy bendrumas ir slaptas susitarimas

1 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrovés A ir B, du produkto X tiekéjai, nusprendzia uzdaryti savo turimas senas
gamyklas ir statyti didesng, Siuolaikiska ir veiksmingesne gamykla, kurig eksploatuoty bendroji
jmoné ir kurios pajégumai biity didesni nei bendras bendroviy A ir B seny gamykly pajégumas.
Konkurentai, kurie visu pajégumu naudojasi savo infrastruktiira, jokiy kity tokiy investicijy nepla-
nuoja. Bendrovés A ir B uZimamos rinkos dalys atitinkamai yra 20 % ir 25 %. Jy produktai yra
artimiausi pakaitai konkreciame koncentruotos rinkos segmente. Rinka yra skaidri ir gana sustingusi,
néra naujy dalyviy, o rinkos dalys jau ilgg laikg stabilios. Gamybos sanaudos sudaro didziaja dalj
bendrovés A ir B kintamuyjy sanaudy, susijusiy su produktu X. Komercinimas, palyginti su gamyba,
néra tokia svarbi ekonominé veikla tiek sanaudy poziariu, tiek strategiSkai: rinkodaros sanaudos
mazos, nes produktas X yra vienarfidis ir Zinomas, o transportas néra pagrindinis konkurencijos
veiksnys.

Analizé. Jei bendrovés A ir B dalytysi visomis ar beveik visomis kintamosiomis sagnaudomis, $iuo
gamybos susitarimu biity pasalinami pagrindiniai jy konkurencijos veiksniai. Taigi, Salys galéty,
pavyzdziui, apriboti bendrosios jmonés gamybos apimtj, palyginti su tuo kiekiu, kurj jos pateikty
rinkai, jei sprendimus dél gamybos apimties priimty pacios. Atsizvelgiant j konkurenty pajégumy
suvarzyma, sumazinus apimtj gali padidéti kainos.
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Net jei bendrovés A ir B nesidalyty dauguma savo kintamyjy sgnaudy, o tik didele jy dalimi, $iuo
gamybos susitarimu vis tiek galéty bati sukurtos salygos bendrovéms A ir B sudaryti slapta susita-
rimg ir taip netiesiogiai panaikinti tarpusavio konkurencijg. Kiek tai tikétina, priklauso ne tik nuo
sanaudy bendrumo (kuris $iuo atveju yra didelis), bet ir nuo atitinkamos rinkos savybiy, pavyzdziui,
jos skaidrumo, stabilumo ir koncentracijos lygio.

Bet kuriuo i§ $iy dviejy pirmiau minéty atvejy atsizvelgiant | Siame pavyzdyje aprasytas rinkos
savybes, bendroviy A ir B bendroji gamybos jmoné tikriausiai daryty ribojamajj poveikj konkuren-
cijai X rinkoje, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

Dél to, kad dvi mazesnés senos gamyklos pakeiciamos didesne, Siuolaikiska ir veiksmingesne,
bendrajai jmonei gali tekti padidinti gamybos apimtj maZesnémis kainomis, o tai baity naudinga
vartotojams. Taciau gamybos susitarimas 101 straipsnio 3 dalies kriterijus gali atitikti tik jei 3alys
pateikty pagristy jrodymy, kad didesnis veiksmingumas biity perduotas vartotojams taip, kad
gaunama nauda nusverty ribojamajj poveiki konkurencijai.

188. Konkurenty rysiai ir slapti susitarimai

2 pavyzdys

Aplinkybés. Du tiekéjai, bendrovés A ir B, sukuria bendraja gamybos jmong, kurioje gamins
produkta Y. Bendroviy A ir B produkto Y rinkos dalys — po 15 %. Rinkoje yra dar trys dalyviai:
bendrové C, turinti 30 % rinkos dalj, bendrové D — 25 % ir E — 15 %. Bendrové B kartu su bendrove
D jau turi bendra gamykla.

Analizé. Rinkoje veikia vos keli rinkos dalyviai, jos struktiira yra gana simetriska. Bendroviy A ir B
bendradarbiavimas biity papildomas rysys rinkoje, kuriuo faktiskai padidinama rinkos koncentracija,
nes juo bendrové D taip pat bity susieta su bendrovémis A ir B. Dél tokio bendradarbiavimo
tikriausiai padides rizika, kad bus sudarytas slaptas susitarimas, taigi greiCiausiai atsiras ribojamasis
poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. 101 straipsnio 3 dalies kriterijai gali
bati tenkinami tik jei labai padidéty veiksmingumas, kuris biity perduotas klientams tokiu mastu,
kad jis nusverty konkurencijos ribojamajj poveikj.

189. Antikonkurencinis galimybiy ribojimas vartotojy grandies rinkoje

3 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrovés A ir B jsteigia bendraja gamybos jmoneg tarpiniam produktui X gaminti ir
joje vykdoma visa X gamyba. X gamybos sanaudos sudaro 70 % galutinio produkto Y, su kuriuo
bendrovés A ir B konkuruoja vartotojy grandies rinkoje, kintamuyjy sanaudy. Bendrovés A ir B kartu
turi po 20 % produkto Y rinkos, naujy rinkos dalyviy skaicius ribotas, o rinkos dalys stabilios jau
ilga laika. Bendrovés A ir B patenkina savo paciy X paklausg, o jy produkto X rinkos dalys — po
40 %. Yra dideliy patekimo | produkto X rinkg kliti¢iy, o esami gamintojai veikia beveik visu
pajegumu. Y produkty rinkoje yra dar du stambis tiekéjai, kuriy rinkos dalys — po 15 %, taip
pat keli smulkesni konkurentai. Siuo susitarimu sukuriama masto ekonomija.

Analizé. Turédami bendraja gamybos jmone, bendrovés A ir B galés i§ esmés kontroliuoti svar-
biausiy X Zzaliavy tiekimg jy konkurentams Y rinkoje. Taip bendrovés A ir B suteikty galimybe
padidinti konkurenty sgnaudas dirbtinai padidinant X kaing arba sumazinant gamybos apimtj. Dél
to gali bati ribojamos bendroviy A ir B konkurenty galimybés produkto Y rinkoje. Dél tikétino
antikonkurencinio galimybiy ribojimo vartotojy grandies rinkoje Sis susitarimas tikriausiai turés
ribojamojo poveikio konkurencijai pagal 101 straipsnio 1 dalj. Masto ekonomija, sukuriama bend-
raja gamybos jmone, grei¢iausiai nenusvers ribojamojo poveikio konkurencijai, taigi $is susitarimas
greiCiausiai neatitikty 101 straipsnio 3 dalies kriterijy.




C 11/42

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

20111 14

190. Specializacijos susitarimas ir rinkos pasiskirstymas

4 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrovés A ir B kiekviena gamina produktus X ir Y. Bendrovés A produkto X rinkos
dalis yra 30 %, Y — 10 %. Bendrovés B produkto X rinkos dalis yra 10 %, o produkto Y — 30 %.
Siekdamos masto ekonomijos bendrovés sudaro abipusés specializacijos susitarima, pagal kurj bend-
rové A gamins tik X, o bendrové B — tik Y. Jos netieks produkty viena kitai, taigi bendrové A
parduos tik X, o bendrové B — tik Y. Salys teigia, kad specializuodamosi dél masto ekonomijos jos
sutaupo sgnaudy ir pagrindinj démesj skirdamos tik vienam produktui jos patobulins savo gamybos
technologijas, kurios leis gaminti geresnés kokybés produktus.

Analizé. Atsizvelgiant j Sio specializacijos susitarimo poveikj konkurencijai rinkoje, $is susitarimas
labai panasus | tvirtg kartelj, kai Salys tarpusavyje pasiskirsto rinkg. Todél $iuo susitarimu ribojama
konkurencija pagal tiksla. Kadangi numatytas didesnis veiksmingumas, t. y. masto ekonomija ir
tobulesné gamybos technologija, susijes tik su rinkos pasiskirstymu, jis greiCiausiai nenusverty
ribojamojo poveikio, taigi susitarimas neatitikty 101 straipsnio 3 dalies kriterijy. Bet kokiu atveju,
jei bendrové A arba bendrové B mano, kad bity veiksmingiau pagrindinj démesj skirti tik vienam
produktui, papras¢iau biity priimti vienasalj sprendimg gaminti tik X arba tik Y, o ne dél to tartis su
kita bendrove, kad 3i pagrindinj démesj skirty kito atitinkamo produkto gamybai.

Analizé baty kitokia, jei bendrovés A ir B tiekty viena kitai produkts, kurio gamybai jos skiria
pagrindinj démesj, kad abi ir toliau parduoty X ir Y. Tokiu atveju bendrovés A ir B vis tiek galéty
konkuruoti abiejose rinkose, visy pirma, jeigu gamybos sanaudos (kurios tampa bendros dél
gamybos susitarimo) nesudaro jy produkty didZiausios dalies kintamyjy sgnaudy. Atitinkamos
sanaudos Siomis aplinkybémis yra komercinimo sgnaudos. Taigi, specializacijos susitarimu grei¢iau-
siai nebiity ribojama konkurencija, jei X ir Y bty i§ esmés jvairiarasiai produktai ir rinkodaros bei
platinimo sanaudos sudaryty labai didele sgnaudy dalj (pvz., 65 % — 70 % ar daugiau visy sagnaudy).
Tokiu atveju rizika, kad bus sudarytas slaptas susitarimas, nebtity didel¢, o 101 straipsnio 3 dalies
kriterijai galéty bati tenkinami, jei didesnis veiksmingumas biity perduotas vartotojams taip, kad
gaunama nauda nusverty ribojamajj susitarimo poveikj konkurencijai.

191. Potencialiis konkurentai

5 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrové A gamina galutinj produkta X, o bendrové B — galutinj produktg Y. X ir Y
sudaro dvi atskiras produkty rinkas, kuriose bendrovés A ir B atitinkamai turi didel¢ jtaka rinkoje.
Abi bendrovés naudoja Z, kaip Zaliavg X ir Y gamybai, ir abi gamina Z tik savo reikméms. X yra
mazos pridétinés vertés produktas, kurio pagrindiné zaliava yra Z (X yra gana paprastas Z variantas).
Y yra didelés pridétinés vertés produktas, o Z yra viena i§ daugelio jo zZaliavy (Z sudaro tik maza dalj
Y kintamyjy sanaudy). Bendrovés A ir B susitaria kartu gaminti Z, o tai leidzia sukurti nedidele
masto ekonomija.

Analizé. Bendrovés A ir B néra faktinés konkurentés X, Y ir Z atzvilgiu. Taciau kadangi X yra
paprastas Zaliavos Z variantas, tikétina, kad bendrové B galéty lengvai patekti | X rinkg, taigi
susilpninti bendrovés A padétj rinkoje. Bendros gamybos susitarimais dél Z gali bati sumazintos
bendrovés B paskatos ta daryti, nes bendra gamyba gali biiti panaudota nesutartiniams mokéjimams
atlikti ir apriboti bendrovés B galimybes parduoti produkta X (nes tikétina, kad bendrové A kontro-
liuoty Z kiekij, kurj bendrové B perka i§ bendrosios jmonés). Taciau kiek tikétina, kad bendrové B
patekty j X rinka, jei nebiity susitarimo, priklauso nuo pelningumo, kurio tikimasi patekus j rinka.
Kadangi X yra mazos pridétinés vertés produktas, patekti j rinka gali baiti nepelninga, taigi bendrové
B tikriausiai nesiekty patekti j rinka, jeigu nebiity susitarimo. Atsizvelgiant i tai, kad bendrovés A ir
B jau turi jtaka rinkoje, susitarimu grei¢iausiai bus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip
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apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, jeigu juo i§ tikryjy nebus sumazinta tikimybé, kad bendrové B
pateks i bendrovés A rinkg, t. y. X produkto rinka. Veiksmingumas padidéja (susitarimu sukuriama
masto ekonomija) nedaug, todél ribojamasis poveikis konkurencijai grei¢iausiai nebus nusvertas.

192. Keitimasis informacija pagal gamybos susitarimg

6 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrovés A ir B, turincios didele itaka rinkoje, nusprendzia gaminti kartu ir taip
pasiekti didesnj veiksmingumga. Pagal §j susitarimg jos slapta keiCiasi informacija apie savo biisimas
kainas. Susitarimas neapima bendro platinimo.

Analizé. Tikétina, keiciantis tokia informacija, bus sudarytas slaptas susitarimas ir todél bus siekiama
riboti konkurencija, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. 101 straipsnio 3 dalies kriterijai grei-
Ciausiai nebiity tenkinami, nes siekiant kartu gaminti ir atitinkamai sutaupyti sgnaudy nebiitina
dalytis informacija apie 3aliy biisimas kainas.

193. Mainai ir keitimasis informacija

7 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrovés A ir B abi gamina cheming preke Z. Z yra vienarisis produktas, gaminamas
pagal Europos standarta, pagal kurj negali bati jokiy kity produkto varianty. Z gamybos ilaidos yra
labai svarbus sanaudy veiksnys. Sgjungos masto Z rinkoje bendrovei A tenka 20 % rinkos dalis,
bendrovei B — 25 %. Z rinkoje yra dar keturi gamintojai, kuriy rinkos dalys atitinkamai yra 20 %,
15 %, 10 % ir 10 %. Bendrovés A gamykla yra X valstybéje naréje Siaurés Europoje, o bendrovés B
gamykla yra valstybéje naréje Y piety Europoje. Nors dauguma bendrovés A klienty yra i§ Siaurés
Europos, bendrové A taip pat turi klienty piety Europoje. Dauguma bendrovés B klienty yra i§ piety
Europos, nors ji taip pat turi klienty Siaurés Europoje. Siuo metu bendrové A teikia savo klientams i3
piety Europos Z, pagamintg jos gamykloje, esancioje valstybéje naréje X, ir sunkveZimiais veZa
prekes i piety Europa. Panasiai bendrovés B klientus i§ $iaurés Europos apriipina Z, pagamintu
valstybéje naré¢je Y, ir sunkveZimiais vezZa prekes i Siaurés Europa. Transporto sanaudos gana didelés,
bet ne tokios didelés, kad bendrovés A siuntos j piety Europg ir bendrovés B siuntos | Siaurés
Europa biity nepelningos. Transporto sanaudos i3 valstybés narés X i piety Europa yra mazesnés uz
transporto sgnaudas i§ valstybés narés Y | Siaurés Europa.

Bendrovés A ir B nusprendzia, kad biity veiksmingiau, jei bendrové A nebevezty Z i§ valstybés narés
X i piety Europa, o bendrové B nebevezty Z i§ valstybés narés Y j Siaurés Europg, tadiau jos nori
islaikyti savo klientus. Taigi, bendrovés A ir B ketina sudaryti mainy susitarimg, kuriuo bity
sudarytos galimybés joms pirkti sutarta metinj kiekj Z i§ kitos Salies gamyklos, siekiant parduoti
nusipirktg Z tiems klientams, kurie yra ar¢iau kitos Salies gamyklos. Siekdamos apskaiciuoti pirkimo
kaing, kuri nebaity vienai Saliai palankesné nei kitai ir kuria nustatant biity atsiZvelgta i tai, kad
skiriasi $aliy gamybos sanaudos ir Saliy sutaupomos transporto sgnaudos, taip pat sickdamos uztik-
rinti, kad abi galéty turéti atitinkamg marzg, Salys susitaré atskleisti viena kitai savo pagrindines su Z
susijusias sanaudas (t. y. gamybos ir transporto sanaudas).

Analizé. Tai, kad bendrovés A ir B, kurios yra konkurentés, pasikeiCia savo gamybos dalimis,
savaime nekelia abejoniy dél konkurencijos. Tac¢iau planuojamame bendroviy A ir B mainy susita-
rime numatyta, kad abi 3alys pasikeis duomenimis apie su Z susijusias gamybos ir transporto
sanaudas. Be to, bendrovés A ir B turi tvirta bendra padétj gana koncentruotoje vienarti¢je
produkty rinkoje. Todél keiciantis i§samia informacija apie pagrindinj konkurencijos, susijusios su
Z, kriterijy, tikétina, kad bendroviy A ir B mainy susitarimu bus daromas ribojamasis poveikis
konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, nes tokiu susitarimu gali bati sukurtos salygos
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sudaryti slaptg susitarimg. Nors susitarimu bus gerokai padidintas veiksmingumas (Salys sutaupys
sgnaudy), juo sukeliami konkurencijos apribojimai néra bitini siekiant tokio veiksmingumo. Salys
galéty sutaupyti panasiai sanaudy susitardamos dél kainos formulés, tokiu atveju nereikéty atskleisti
gamybos ir transporto sgnaudy. Taigi, tokio pobiidZzio mainy susitarimas neatitinka 101 straipsnio 3
dalies kriterijy.

5. PIRKIMO SUSITARIMAI
5.1. ApibréZtis

Siame skyriuje aprajomi susitarimai, susije su bendru produkty pirkimu. Bendrai pirkti gali bendrai
kontroliuojama jmoné ar jmon¢, kurioje daug kity jmoniy turi mazas dalis, taip pat bendrai pirkti
galima pagal susitarimus ar dar laisvesnes bendradarbiavimo priemones (toliau bendrai vadinami
,bendro pirkimo susitarimais“). Bendro pirkimo susitarimais paprastai siekiama sukurti perkamaja
galig, dél kurios gali sumazéti produkty ir paslaugy kainos vartotojams ar pageréti jy kokybé. Taciau
tam tikromis aplinkybémis vertinant perkamaja galia gali kilti abejoniy dél konkurencijos.

Bendro pirkimo susitarimai gali biiti susije ir su horizontaliaisiais, ir su vertikaliaisiais susitarimais. Siais
atvejais reikalinga dviejy pakopy analizé. Pirma, bendrai perkanciy bendroviy sudaryti horizontalieji
susitarimai turi biti vertinami vadovaujantis Siose gairése aprasytais principais. Jei atlikus tokj verti-
nima, padaroma i$vada, kad bendro pirkimo susitarimas nekelia abejoniy dél konkurencijos, toliau
reikés jvertinti susijusius vertikaliuosius susitarimus. Sis vertinimas bus atliekamas vadovaujantis Verti-
kaliyjy apribojimy bendrosios i$imties reglamento ir Vertikaliyjy apribojimy gairiy taisyklémis.

Iprastas bendro pirkimo susitarimo pavidalas yra susivienijimas, t. y. mazmenininky grupés sukurta
asociacija, skirta bendrai pirkti produktus. Susivienijimo nariy sudaryti horizontalieji susitarimai arba
susivienijimo priimti sprendimai pirmiausia turi bati vertinami kaip horizontalieji bendradarbiavimo
susitarimai pagal Sias gaires. Tik tokiu atveju, jei atliekant tokj vertinima nekyla kokiy nors abejoniy
dél konkurencijos, reikia jvertinti susijusius vertikaliuosius susivienijimo ir atskiry nariy ar susivieni-
jimo ir tiekéjy susitarimus. Jei tenkinamos tam tikros salygos, tiems susitarimams taikomas Vertikaliyjy
apribojimy bendrosios iSimties reglamentas. Vertikalieji susitarimai, kuriems netaikomas tas bendrosios
i$imties reglamentas, nelaikomi neteisétais, taciau juos reikia nagrinéti atskirai.

5.2. Atitinkamos rinkos

Yra dvi rinkos, kurioms bendro pirkimo susitarimai gali daryti poveikj. Pirma, rinka ar rinkos, su kuria
(-iomis) tiesiogiai susijes bendro pirkimo susitarimas, t. y. atitinkama pirkimo rinka ar rinkos. Antra,
pardavimo rinka ar rinkos, t. y. vartotojy grandies rinka ar rinkos, kurioje (<iose) bendro pirkimo
susitarimo Salys yra pardavéjai.

Atitinkamy pirkimo rinky apibréztis grindziama principais, aprasytais Prane$ime dél rinkos apibré-
Zimo, ir yra grindZiama pakei¢iamumo sgvoka, siekiant nustatyti konkurencinius suvarZymus. Vienin-
telis pardavimo rinkos apibrézties skirtumas yra tas, kad pakei¢iamumas turi biti apibréztas tieckimo, o
ne paklausos pozidiriu. Kitaip tariant, tiekéjo pasirinkimas yra lemiamas veiksnys nustatant konkuren-
cinius suvarzymus pirkéjams. Toks pasirinkimas, pavyzdziui, gali bhti analizuojamas nagrinéjant
tiekéjy reakcija | nedidelj, bet besitgsiantj kainy mazéjimg. Kai rinka yra apibrézta, rinkos dalis gali
bati apskaiciuota kaip visy pirkty produkty pardavimo atitinkamoje rinkoje Saliy pirkimo procentiné
dalis.

Be to, jeigu Salys yra konkurentés vienoje ar keliose pardavimo rinkose, tas rinkas taip pat reikia
jvertinti. Pardavimo rinkos turi biiti apibréziamos taikant metodikg, aprasyta Pranesime dél rinkos
apibrézimo.
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5.3. Vertinimas pagal 101 straipsnio 1 dalj
5.3.1. Pagrindinés abejonés dél konkurencijos

Bendro pirkimo susitarimais gali baiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai pirkimo ir (arba)
pardavimo vartotojy grandies rinkoje ar rinkose, pavyzdziui, padidinamos kainos, sumazinama
gamybos apimtis, produkty kokybé ar ivairove, diegiamos naujovés, pasiskirstoma rinka ar antikon-
kurenciniu elgesiu ribojamos kity potencialiy pirkéjy galimybés.

Jei vartotojy grandies konkurentai perka didele dalj savo produkty kartu, jy kainy konkurencijos
pardavimo rinkoje ar rinkose paskatos gali gerokai sumazéti. Jeigu Saliy jtaka pardavimo rinkoje ar
rinkose yra didelé (nors nebitinai prilygstanti dominavimui), bendru pirkimo susitarimu sumazinty
pirkimo kainy nauda greiCiausiai nebus perduota vartotojams.

Jei Salys turi didele jtaka pirkimo rinkoje (perkamaja galig), kyla rizika, kad jos gali priversti tiekéjus
sumazinti gaminamy produkty asortimentg arba kokybe, dél to gali atsirasti ribojamasis poveikis
konkurencijai, pavyzdziui, pablogéti kokybé, sumazéti pastangos diegti naujoves arba tiekimas galiau-
siai gali tapti neoptimalus.

Bendro pirkimo susitarimo $aliy perkamaja galia gali bati pasinaudota siekiant riboti konkuruojanciy
pirkéjy galimybes, visy pirma galimybe pirkti i§ veiksmingy tiekéjy. Tai jmanoma tik jei yra ribotas
skai¢ius tiekéjy ir yra kliticiy patekti | gamintojy rinka kaip tiekéjui.

Apskritai, maziau tikétina, kad vertinant bendra pirkimo susitarimg kilty abejoniy dél konkurencijos,
jei Salys neturi jtakos pardavimo rinkoje ar rinkose.

5.3.2. Konkurencijos apribojimai pagal tikslg

Bendro pirkimo susitarimai riboja konkurencija pagal tiksla, jeigu jie néra i§ tikryjy susije su bendru
pirkimu, bet yra tik priemoné sudaryti uzmaskuotaji karteli, t. y. nustatyti kainas (tai kitu atveju
draudziama), riboti gamybos apimtj ar pasiskirstyti rinka.

Susitarimais, kuriuose numatyta nustatyti pirkimo kainas, gali bati siekiama riboti konkurencija, kaip
apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje ('). Tadiau tai netaikoma, jei bendro pirkimo susitarimo $alys susitaria
dél pirkimo kainy, kuriomis susitarusios bendrai pirkti Salys gali pirkti i§ savo tiekéjy produktus,
nustatytus tiekimo sutartyje. Siuo atveju reikia jvertinti, ar tikétina, kad susitarimu daromas ribojamasis
poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Abiem atvejais susitarimas dél pirkimo
kainy bus vertinamas ne atskirai, bet atsizvelgiant | bendra pirkimo susitarimo poveikj rinkai.

5.3.3. Ribojamasis poveikis konkurencijai

Bendro pirkimo susitarimai, kuriais nesiekiama riboti konkurencijos, turi biiti analizuojami atsizvel-
giant | jy teisines ir ekonomines aplinkybes ir i faktinj bei tikéting poveikj konkurencijai. Bendro
pirkimo susitarimais daromo ribojamojo poveikio konkurencijai analizé turi apimti neigiamg poveikj ir
pirkimo, ir pardavimo rinkoms.

Itaka rinkoje

Néra absoliucios ribos, kuria virsijus, bty galima daryti prielaida, kad bendro pirkimo susitarimo 3alys
daro tokia jtaka rinkoje, kad jy bendru pirkimo susitarimu gali bati daromas ribojamasis poveikis
konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje Taciau daugeliu atvejy mazai tikétina, kad yra
jtaka rinkoje, jeigu bendro pirkimo susitarimo $aliy bendra rinkos dalis nevirsija 15 % pirkimo rinkoje
ar rinkose ir 15 % pardavimo rinkoje ar rinkose. Be tokiu atveju, jeigu Saliy bendra rinkos dalis
nevirsija 15 % ir pirkimo, ir pardavimo rinkoje ar rinkose, tikriausiai tenkinamos 101 straipsnio 3
dalies salygos.

(") Zr. 101 straipsnio 1 dalies a punkta; Sprendimo French Beef, T-217/03 ir T-245/03, 83 punktg ir tolesnius punktus;

Sprendimo T-Mobile Netherlands, C-8/08, 37 punktg.
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Rinkos dalis, virsijanti tg ribg vienoje ar abiejose rinkose, savaime dar nereiskia, kad bendro pirkimo
susitarimu tikriausiai daromas ribojamasis poveikis konkurencijai. Bendro pirkimo susitarimo, kuriam
netaikoma ta ,saugaus uosto” nuostata, poveikis rinkai turi biiti i§samiai vertinamas atsizvelgiant i (bet
tuo neapsiribojant) tokius veiksnius, kaip rinkos koncentracija ir galima kompensuojamoji stipriy
tiekéjy galia.

Perkamoji galia tam tikromis aplinkybémis gali sukelti ribojamajj poveikj konkurencijai. Tikétina, kad
antikonkurenciné perkamoji galia gali atsirasti, jeigu bendro pirkimo susitarimas sudaro pakankamai
didele bendro pirkimo rinkos masto dalj, todél gali biiti ribojamos konkuruojanciy pirkéjy galimybés
patekti j rinka. Didelé perkamoji galia gali turéti netiesioginio poveikio gamybos apimciai, gaminiy
kokybei ir jvairovei pardavimo rinkoje.

Analizuojant, ar bendro pirkimo susitarimo $alys turi perkamaja galia, svarbu jvertinti, kiek rysiy turi
rinkos konkurentai (pvz., kity pirkimo susitarimy) ir kiek jie yra stipris.

Taciau jeigu bendradarbiauja konkuruojantys pirkéjai, kurie veikia ne tose paciose atitinkamose parda-
vimo rinkose (pvz., mazmenininkai, veikiantys skirtingose geografinése rinkose, todél negali bati
laikomi potencialiais konkurentais), bendro pirkimo susitarimu greiciausiai nebus daromas ribojamasis
poveikis konkurencijai, nebent Saliy padétis pirkimo rinkose yra labai tvirta ir ja baty galima pasi-
naudoti siekiant pazeisti kity rinkos dalyviy konkurencing padétj atitinkamose pardavimo rinkose.

Slaptas susitarimas

Bendro pirkimo susitarimais gali bati sukurtos sglygos sudaryti slaptg susitarima, jeigu jais naudoda-
mosi Salys gali lengviau derinti elgesj pardavimo rinkoje. Toks atvejis galimas, jei bendrai pirkdamos
Salys pasiekia didelj sanaudy bendrumo lygj ir turi jtakg rinkoje, kurios savybés palankios derinimui.

Ribojamasis poveikis konkurencijai labiau tikétinas, jeigu didelé bendro pirkimo susitarimo $aliy
kintamyjy sanaudy dalis atitinkamoje vartotojy grandies rinkoje yra bendra. Taip yra, pavyzdziui,
tuo atveju, kai toje pacioje mazmeninéje rinkoje ar rinkose veikiantys mazmenininkai kartu perka
nemazg kiekj produkty, kuriuos silo perparduoti. Taip gali bati ir tuo atveju, kai konkuruojantys
gamintojai ir galutinio produkto pardavéjai kartu perka didele dalj Zaliavy.

Igyvendinant bendro pirkimo susitarimg gali prireikti keistis neskelbtina komercine informacija, pvz.,
apie pirkimo kainas ir kiekj. Kei¢iantis tokia informacija gali baiti sukurtos palankesnés salygos derinti
elgesj pardavimo kainy ir gamybos apimties atzvilgiu ir todél pardavimo rinkose gali bati sudarytas
slaptas susitarimas. Salutinis keitimosi neskelbtina komercine informacija poveikis gali biiti sumaZintas,
pavyzdziui, tais atvejais, kai duomenys sujungiami bendru pirkimo susitarimu, ir informacija jo Salims
neperduodama.

Bet koks neigiamas poveikis, daromas keiciantis informacija, bus vertinamas ne atskirai, bet atsizvel-
giant j bendra susitarimo poveiki. Ar tikétina, kad keiciantis informacija pagal bendro pirkimo susi-
tarimg daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, reikéty vertinti vadovaujantis rekomendacijomis,
pateiktomis 2 skyriuje. Jeigu keiciantis informacija dalijamasi tik tais duomenimis, kurie batini
produkty, nustatyty bendro pirkimo susitarime, $aliy bendram pirkimui, net jei kei¢iantis informacija
daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, labiau tikétina, kad
susitarimas atitiks 101 straipsnio 3 dalies kriterijus, negu tuo atveju, jei biity kei¢iamasi ne tik tais
duomenimis, kurie batini bendram pirkimui.

5.4. Vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj
5.4.1. Didesnis veiksmingumas

Bendro pirkimo susitarimais gali bati gerokai padidintas veiksmingumas. Visy pirma, jais gali bati
sutaupoma sanaudy, pvz., gali sumazéti pirkimo kainos ar sandorio, vezimo ir laikymo islaidos, taigi
gali bati sukurtos palankesnés salygos masto ekonomijai. Be to, bendro pirkimo susitarimais gali biiti
padidintas veiksmingumas kokybés poZitiriu, nes tiekéjai skatinami kurti naujoves ir teikti rinkoms
naujus ar patobulintus produktus.
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5.4.2. Biitinumas

Pirkimo susitarimu sukeliami apribojimai, kurie yra didesni nei biitini veiksmingumui padidinti, neati-
tinka 101 straipsnio 3 dalies kriterijy. Prievolé pirkti tik bendradarbiaujant tam tikrais atvejais gali bati
bitina, kad bty galima pasiekti bating apimtj masto ekonomijai jgyvendinti. Taciau tokia prievolé turi
biti vertinama atsiZvelgiant j konkretaus atvejo aplinkybes.

5.4.3. Perdavimas vartotojams

Didesnis veiksmingumas (pavyzdziui, sanaudy didesnis veiksmingumas arba didesnis veiksmingumas
kokybés pozitriu, t. y. teikiant rinkai naujus ar patobulintus produktus), pasiektas taikant batinus
apribojimus, turi biti perduotas vartotojams taip, kad jy gaunama nauda nusverty ribojamajj poveikj
konkurencijai, kurj daro bendro pirkimo susitarimas. Taigi, sutaupyti sanaudy ar kitaip padidinti
veiksminguma nepakaks, jei tai bus naudinga tik bendro pirkimo susitarimo Salims. Sutaupytos
sanaudos turi biiti perduotos vartotojams, t. y. Saliy klientams. Ryskus tokio perdavimo pavyzdys
—kainy sumazinimas pardavimo rinkose. Tik dél perkamosios galios sumazintos pirkimo kainos grei-
Ciausiai nebus perduotos vartotojams, jeigu pirkéjai kartu turi jtaka pardavimo rinkose, taigi 101
straipsnio 3 dalies kriterijai netenkinami. Be to, kuo didesné $aliy jtaka pardavimo rinkoje ar rinkose,
tuo maziau tikétina, kad didesnj veiksminguma jos perduos vartotojams taip, kad gaunama nauda
nusverty ribojamajj poveikj konkurencijai.

5.4.4. Jokio konkurencijos panaikinimo

Laikytis 101 straipsnio 3 dalies kriterijy nejmanoma, jeigu Salys turi galimybiy panaikinti konkurencija
didelés atitinkamy produkty dalies atzvilgiu. Toks vertinimas turi apimti tiek pirkimo, tiek pardavimo
rinkas.

5.5. Pavyzdziai

Mazy bendroviy, turin¢iy viduting bendra rinkos dalj, bendras pirkimas

1 pavyzdys

Aplinkybés. 150 smulkiy mazmenininky susitaré sukurti bendro pirkimo organizacija. Jie ipareigoti
per organizacija pirkti maziausia kiekij, kuris apytikriai sudaro apie 50 % kiekvieno mazmenininko
visy sgnaudy. MaZmenininkai per organizacija gali pirkti ir daugiau, taip pat jie gali pirkti ir i§ kitur.
Bendra jy ir pirkimo, ir pardavimo rinkos dalis — 23 %. Bendrové A ir bendrové B yra du didZiausi
ju konkurentai. Bendrové A turi 25 % ir pirkimo, ir pardavimo rinkos, bendrové B — 35 %. Néra
kliticiy, dél kuriy likusieji mazesni konkurentai negaléty taip pat sudaryti pirkimo grupés. 150
mazmenininky, pirkdami kartu per pirkimo organizacija, sutaupo daug sgnaudy.

Analizé. Mazmenininky padétis pirkimo ir pardavimo rinkose yra vidutiné. Be to, bendradarbiaujant
sukuriama tam tikra masto ekonomija. Nors mazmenininkai pasiekia didelj sanaudy bendrumo lygi,
nepanasu, kad jie turéty jtaka pardavimo rinkoje, nes joje veikia bendrovés A ir B, kurios abi atskirai
yra didesnés nei bendra pirkimo organizacija. Taigi, maZmenininkai greiciausiai nederins elgesio ir
nesudarys slapto susitarimo. Todél sukiirus tokig bendro pirkimo organizacija greiCiausiai nebity
daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

Sanaudy bendrumas ir jtaka pardavimo rinkoje

2 pavyzdys

Aplinkybés. Du prekybos centry tinklai susitaré kartu pirkti produktus, kurie sudaro apie 80 % jy
kintamyjy sgnaudy. Saliy bendros atitinkamy skirtingy riisiy produkty pirkimo rinky dalys
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yra 25 %—40 %. Jy bendra atitinkamos pardavimo rinkos dalis — 60 %. Yra ir kiti keturi svarbas
mazmenininkai, kuriy kiekvieno rinkos dalis — 10 %. Mazai tikétina, kad j rinka ateity naujas rinkos
dalyvis.

Analizé. Tikétina, kad Siuo pirkimo susitarimu Salims biity suteiktos galimybés derinti elgesj parda-
vimo rinkoje, taigi ir sudaryti slapta susitarimg. Salys turi jtakg pardavimo rinkoje, o dél pirkimo
susitarimo atsiranda didelis sgnaudy bendrumas. Be to, naujas dalyvis | rinkg greiCiausiai neateis.
Paskata Salims derinti elgesj sustipréty, jei jy sanaudy struktiira prie§ sudarant susitarimg bity
panasi. Be to, dél panasiy Saliy marzy dar labiau padidéty rizika, kad bus sudarytas slaptas susita-
rimas. Siuo susitarimu taip pat keliamas pavojus, kad 3alims ribojant paklausg dél sumazéjusio
kiekio galiausiai padidéty pardavimo kainos vartotojy grandies rinkoje. Taigi, tokiu pirkimo susita-
rimu tikriausiai bty daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1
dalyje. Nors tikétina, kad dél susitarimo padidés veiksmingumas, nes bus sutaupyta sanaudy, atsiz-
velgiant | Saliy didele jtaka pardavimo rinkoje mazai tikétina, kad jos perduoty ta didesnj veiks-
mingumg vartotojams taip, kad gaunama nauda nusverty ribojamaji poveikj konkurencijai. Todél
toks pirkimo susitarimas grei¢iausiai netenkinty 101 straipsnio 3 dalies kriterijy.

223. Salys, veikiancios skirtingose geografinése rinkose

3 pavyzdys

Aplinkybés. Sesi stambiis mazmenininkai, kiekvienas jsikiirgs skirtingoje valstybéje naréje, sudaro
pirkimo grupe, kuri kartu perka kelis riisinius kietyjy kvie¢iy milty produktus. Salims leidziama
pirkti kitus panasius rasinius produktus ir savarankiskai. Be to, penki i§ jy taip pat sitilo panasius
nuosavo prekés Zenklo produktus. Pirkimo grupés nariy bendra atitinkamos pirkimo rinkos, kuri yra
Sajungos masto, dalis — mazdaug 22 %. Pirkimo rinkoje yra dar trys kiti stambiis panaSaus dydzio
dalyviai. Kiekvienos i§ pirkimo grupés aliy nacionalinés pardavimo rinkos, kurioje veikia, dalis yra
20-30 %. Né viena i§ jy neveikia valstybéje naréje, kurioje veikia kita grupés naré. Salys néra
potencialios naujos dalyvés viena kitos rinkose.

Analizé. Pirkimo grupé galés konkuruoti su kitais pirkimo rinkoje esanciais pagrindiniais dalyviais.
Pardavimo rinkos yra gerokai mazZesnés (apyvarta ir geografine apréptimi) uz pirkimo rinka, kuri yra
Sajungos masto, ir kai kurie grupés nariai tose rinkose gali turéti jtaka. Net jei pirkimo grupés nariai
turi bendrg didesng kaip 15 % pirkimo rinkos dalj, mazai tikétina, kad 3alys derins elgesi ir slapta
susitars pardavimo rinkose, nes jos néra nei faktiniai, nei potencialiis konkurentai vartotojy grandies
rinkose. Taigi, pirkimo grupé greiciausiai nedaryty ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip apibrézta
101 straipsnio 1 dalyje

224. Keitimasis informacija

4 pavyzdys

Aplinkybés. Trys konkuruojantys gamintojai — A, B ir C — patiki nepriklausomai bendro pirkimo
organizacijai pirkti produktg Z, kuris yra tarpinis produktas, kurj Sios trys Salys naudoja gamin-
damos galutinj produkta X. Z sgnaudos néra svarbus X gamybos sagnaudy veiksnys. Bendro pirkimo
organizacija nekonkuruoja su $alimis X pardavimo rinkoje. Visa informacija, kuri biitina pirkimui
(pvz., kokybeés specifikacijos, kiekis, pristatymo datos, didziausios pirkimo kainos), atskleidziama tik
bendro pirkimo organizacijoms, bet ne kitoms Salims. Bendro pirkimo organizacija susitaria su
tiekéjais dél pirkimo kainy. A, B ir C bendros pirkimo ir pardavimo rinky dalys — 30 %. Pirkimo
ir pardavimo rinkose jos turi 3esis konkurentus, dviejy i§ jy rinkos dalis — 20 %.
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Analizé. Kadangi Salys informacija nesikeicia tiesiogiai, perdavus informacija, biiting pirkimui,
bendrai pirkimo organizacijai, greic¢iausiai nebus sudarytas slaptas susitarimas. Taigi, taip kei¢iantis
informacija greiiausiai nebaty daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje.

6. KOMERCINIMO SUSITARIMAI
6.1. Apibréztis

Komercinimo susitarimai apima konkurenty bendradarbiavimg parduodant, platinant ar skatinant jy
pakaitiniy produkty pardavima. Tokios rtisies susitarimai gali bati labai jvairaus pobidzio, atsiZvelgiant
i komercinimo veiklg, susijusia su bendradarbiavimu. Visy pirma, tai gali bati bendro pardavimo
susitarimai, kuriais gali bati bendrai nustatomi visi komercijos aspektai, susije su produkto pardavimu,
jskaitant kaing. Antra, tai gali bati labiau apriboti susitarimai, skirti tik konkreciai komercinimo veiklai,
pavyzdziui, platinimui, aptarnavimui po pardavimo ar reklamai.

Svarbi iy labiau apriboty susitarimy grupé yra platinimo susitarimai. Platinimo susitarimams dazniau-
siai taikomi Vertikaliyjy apribojimy bendrosios iSimties reglamentas ir Vertikaliyjy apribojimy gairés,
nebent susitarimo Salys yra faktinés ar potencialios konkurentés. Jeigu Salys yra konkurentés, Verti-
kaliyjy apribojimy bendrosios iSimties reglamentas taikomas tik tais atvejais, kai konkurentai sudaro
neabipusj vertikalyjj susitarima, jei a) tiekéjas yra prekiy gamintojas ir platintojas, o pirkéjas yra
platintojas, bet néra gamybos lygmeniu konkuruojanti jmoné arba b) tiekéjas teikia paslaugas keliais
prekybos lygmenimis, o pirkéjas tiekia prekes ar teikia paslaugas mazmeniniu lygmeniu ir neteikia
konkuruojanciy paslaugy tuo prekybos lygmeniu, kuriuo jis perka susitarime nustatytas paslaugas (1).

Jeigu konkurentai susitaria platinti savo pakaitinius produktus abipusio susitarimo pagrindu (ypac jei
jie tai daro skirtingose geografinése rinkose), tam tikrais atvejais gali bati, kad $iais susitarimais Salys
siekia pasidalyti rinkg arba jg pasidalija arba kad jais sukuriamos salygos sudaryti slapta susitarimg. Ta
patj galima pasakyti ir apie neabipusius konkurenty susitarimus. Konkurenty abipusiai ir neabipusiai
susitarimai pirmiausia turi biiti vertinami taikant Siame skyriuje nustatytus principus. Jeigu atlikus tokj
vertinimg padaroma i$vada, kad konkurenty bendradarbiavimas platinimo srityje i§ esmés biity priim-
tinas, toliau reikés vertinti tokiuose susitarimuose nustatytus vertikaliuosius apribojimus. Antrasis
vertinimo etapas turéty turi bati pagristas principais, iSdéstytais Vertikaliyjy apribojimy gairése.

Be to, reikia skirti susitarimus, kuriais Salys susitaria tik dél bendro komercinimo, ir susitarimus,
kuriuose komercinimas siejamas su kitokiu bendradarbiavimu gamintojy grandies rinkose, kaip
antai bendra gamyba ar bendru pirkimu. Analizuojant komercinimo susitarimus, apimancius skirtingus
bendradarbiavimo etapus, vadovaujantis 13 ir 14 punktais, reikéty nustatyti bendradarbiavimo ,gravi-
tacijos centrg®.

6.2. Atitinkamos rinkos

Siekiant jvertinti $aliy konkurencinius santykius pirmiausia turi bati apibrézta atitinkama produkto ir
geografiné rinka ar rinkos, tiesiogiai susijusi (-ios) su bendradarbiavimu (t. y. rinka ar rinkos, kuriai
(-ioms) priklauso susitarimo produktai). Kadangi komercinimo susitarimas vienoje rinkoje taip pat gali
veikti $aliy konkurencinj elgesj gretimoje rinkoje, kuri yra glaudziai susijusi su rinka, kurioje bendra-
darbiaujama, bet kokia tokia gretima rinka taip pat turi bati apibrézta. Tokia gretima rinka gali bati
horizontaliai arba vertikaliai susijusi su rinka, kurioje bendradarbiaujama.

(") Vertikaliyjy apribojimy bendrosios iSimties reglamento 2 straipsnio 4 dalis.
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6.3. Vertinimas pagal 101 straipsnio 1 dalj
6.3.1. Pagrindinés abejonés dél konkurencijos

Komercinimo susitarimais konkurencijos apribojimai gali bati sukeliami keliais badais. Pirmas ir pats
akivaizdziausias apribojimas yra, kai komercinimo susitarimu nustatomos kainos.

Antra, komercinimo susitarimais taip pat gali biti sukuriamos palankesnés salygos riboti gamybos
apimti, nes Salys gali nustatyti rinkai teiktiny produkty kieki, taigi — riboti tiekima.

Tre¢ia, komercinimo susitarimai gali baiti priemoné $alims pasidalyti rinkas arba pasiskirstyti uzsa-
kymus ar klientus, pavyzdziui, tais atvejais, kai Saliy gamyklos yra skirtingose geografinése rinkose
arba kai susitarimai yra abipusiai.

Galiausiai, komercinimo susitarimais gali baiti sukurtos salygos keistis strategine informacija, susijusia
su klausimais, kurie patenka arba nepatenka i bendradarbiavimo sritj, arba su sanaudy bendrumu (visy
pirma kai tai susij¢ su susitarimais, kurie neapima kainy nustatymo), ir todél gali bati sudarytas slaptas
susitarimas.

6.3.2. Konkurencijos apribojimai pagal tikslg

Kainy nustatymas kelia vienas didziausiy abejoniy dél konkurencijos, susijusiy su komercinimo susi-
tarimais. Susitarimais, kuriais numatomas tik bendras pardavimas, konkuruojantys gamintojai ar
paslaugy teikéjai paprastai siekia derinti kainodaros politika. Tokie susitarimai ne tik panaikina Saliy
pakaitiniy produkty kainy konkurencija, bet taip pat gali apriboti bendrg produkty, kuriuos 3alys
pristato pagal uzsakymy paskyrimo sistema, apimtj. Todél tikétina, kad tokiais susitarimais ribojama
konkurencija pagal tiksla.

Vertinamas islieka toks pats, jei susitarimas yra neisskirtinis (t. y. kai Salys gali nevarZomai parduoti ne
pagal susitarima), jei galima daryti i§vada, kad susitarimu bus bendrai derinamos 3aliy kainos.

Kita konkreti abejoné dél konkurencijos, kylanti vertinant skirtingose geografinése rinkose veikianciy
Saliy platinimo susitarimus — tokie susitarimai gali bhti rinkos pasidalijimo priemoné. Jeigu 3alys
naudojasi abipusio platinimo susitarimu viena kitos produktams platinti, kad panaikinty fakting ar
potencialig tarpusavio konkurencijg, tycia pasiskirstydamos rinkas ar klientus, tikétina, kad susitarimu
siekiama riboti konkurencija. Jeigu susitarimas néra abipusis, rinkos pasidalijimo rizika yra maziau
pastebima. Taciau reikia jvertinti, ar neabipusis susitarimas yra abipusio susitarimo pagrindas, kad baty
i$vengta patekimo | viena kitos rinkas.

6.3.3. Ribojamasis poveikis konkurencijai

Paprastai mazai tikétina, kad vertinant komercinimo susitarima kils abejoniy dél konkurencijos, jeigu
jis objektyviai reikalingas, kad viena 3alis galéty patekti | rinka, i kurig ji nebity galéjusi patekti
savarankiSkai ar su maZesniu nei veiksmingai bendradarbiaujan¢iy Saliy skaiciumi, pavyzdziui, dél
sgnaudy. Sis principas konkreciai biity taikomas konsorciumy susitarimais, kuriais susitarimo bend-
rovéms leidziama dalyvauti projektuose, kuriy savarankiskai jos negaléty igyvendinti. Kadangi konsor-
ciumo susitarimo $alys dél to néra potencialios konkurentés jgyvendinant projekta, konkurencija
neribojama, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

Be to, ne visais abipusio platinimo susitarimais siekiama riboti konkurencijg. Atsizvelgiant i faktus,
susijusius su nagrinéjamu atveju, kai kuriais abipusio platinimo susitarimais vis tiek gali biiti daromas
ribojamasis poveikis konkurencijai. Pagrindinis klausimas vertinant tokios rasies susitarima yra tas, ar
toks susitarimas yra objektyviai btinas, kad Salys galéty patekti | viena kitos rinkas. Jeigu taip,
susitarimas nekelia horizontalaus pobtdzio konkurencijos problemy. Taciau jeigu dél susitarimo
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sumazéja vienos i§ Saliy savarankiSkumas priimant sprendimus, susijusius su patekimu j kity Saliy
rinkg ar rinkas, taip pat sumazéja jy paskatos patekti j kitos Salies rinka ar rinkas, tikétina, kad
daromas ribojamasis poveikis konkurencijai. Tie patys argumentai taikomi ir neabipusiams susitari-
mams, nors ribojamasis poveikis konkurencijai maziau pastebimas.

Be to, platinimo susitarimu gali bati daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, jeigu jame yra
vertikaliyjy apribojimy, kaip antai pasyviojo pardavimo apribojimy, perpardavimo kainos islaikymo
ir pan.

Itaka rinkoje

Konkurenty komercinimo susitarimais gali bati daromas ribojamasis poveikis konkurencijai tik jei
Salys turi tam tikro lygio jtaka rinkoje. Daugeliu atvejy mazai tikétina, kad yra jtaka rinkoje, jeigu
susitarimo 3aliy bendra rinkos dalis nevirsija 15 %. Bet kokiu atveju, jeigu 3aliy bendra rinkos dalis
nevirsija 15 %, tikétina, kad tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.

Jeigu Saliy bendra rinkos dalis yra didesné nei 15 %, jy susitarimui nebus taikoma 240 punkto
,saugaus uosto“ nuostata ir todél turi bati vertinamas galimas bendro komercinimo susitarimo
poveikis rinkai.

Slaptas susitarimas

Tikétina, kad bendro komercinimo susitarimu, nesusijusiu su kainy nustatymu, taip pat daromas
ribojamasis poveikis konkurencijai, jei dél susitarimo Saliy kintamyjy islaidy bendrumas padidéja
tiek, kad gali bati sudarytas slaptas susitarimas. Taip gali bati bendro komercinimo susitarimo atveju,
jeigu dar prie§ sudarant susitarimg $aliy bendry kintamyjy sgnaudy dalis buvo didelé, nes papildomas
padidéjimas (t. y. susitarime nustatyto produkto komercinimo sanaudos) gali bati lemiamas slapto
susitarimo sudarymo veiksnys. Taciau jei padidéjimas yra didelis, rizika, kad bus sudarytas slaptas
susitarimas, gali bati didelé net jei pradinis ty sgnaudy bendrumo lygis yra mazas.

Slapto susitarimo tikimybé priklauso nuo 3aliy jtakos rinkoje ir nuo atitinkamos rinkos savybiy. Dél
sanaudy bendrumo rizika, kad bus sudarytas slaptas susitarimas, gali padidéti tik jei Salys turi itaka
rinkoje ir jei komercinimo sgnaudos sudaro didelg atitinkamy produkty kintamyjy sanaudy dalj. Taip,
pavyzdziui, néra tuo atveju, kai produktai yra jvairiarii$iai ir didZiausias jy sanaudy veiksnys yra
gamyba. Taciau dél komercinimo sgnaudy bendrumo padidéja rizika, kad bus sudarytas slaptas susi-
tarimas, jei komercinimo susitarimas susijes su produktais, kuriy komercinimui reikia daug lésy, pvz.,
dideliy platinimo ar rinkodaros sagnaudy. Taigi, bendros reklamos ar bendro skatinimo susitarimais gali
bati daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, jeigu tos sanaudos yra svarbus sanaudy veiksnys.

Bendras komercinimas paprastai apima keitimasi neskelbtina komercine informacija, visy pirma apie
rinkodaros strategija ir kainodara. Daugelio komercinimo susitarimy atveju susitarimui igyvendinti
reikia keistis tam tikra informacija. Todél batina patikrinti, ar kei¢iantis informacija gali bati sudarytas
slaptas susitarimas, susijes su $aliy veikla bendradarbiavimo srityje ir kitose srityse. Bet koks neigiamas
poveikis, daromas keic¢iantis informacija, bus vertinamas ne atskirai, bet atsizvelgiant i bendra susita-
rimo poveikj.

Pavyzdziui, kai bendros reklamos susitarimo Salys keiciasi kainodaros informacija, gali bati sudarytas
slaptas susitarimas, susijes su bendrai reklamuojamy produkty pardavimu. Bet kuriuo atveju, keistis
tokia informacija pagal bendros reklamos susitarima néra bitina, kad bity jgyvendintas tas susita-
rimas. Tikétinas keitimosi informacija pagal komercinimo susitarimus ribojamasis poveikis konkuren-
cijai priklausys nuo rinkos savybiy ir duomeny, kuriais dalijamasi, taigi jis turéty biti vertinamas
atsizvelgiant j 2 skyriuje pateiktas rekomendacijas.
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6.4. Vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj
6.4.1. Didesnis veiksmingumas

Komercinimo susitarimais gali baiti gerokai padidintas veiksmingumas. Veiksmingumas, i kurj batina
atsizvelgti vertinant, ar bendro komercinimo susitarimas atitinka 101 straipsnio 3 dalies kriterijus,
priklausys nuo veiklos pobiidzio ir bendradarbiavimo Saliy. Kainy nustatymas paprastai negali biiti
pateisinamas, nebent jis batinai reikalingas kitai prekybos veiklai, ir dél tokios integracijos gerokai
padidés veiksmingumas. Bendrai platinant gali gerokai padidéti veiksmingumas, visy pirma mazy
gamintojy, nes sukuriama masto ar aprépties ekonomija.

Be to, didesnis veiksmingumas neturi bati susijes tik su léSomis, kurios sutaupomos panaikinus
sanaudas, kurios yra neatskiriama konkurencijos dalis — jis turi atsirasti dél ekonominés veiklos
integracijos. Taigi transporto sgnaudy sumazinimas, kuris atsiranda tik dél klienty paskirstymo be
jokios logistikos sistemos integracijos, negali biti laikomas didesniu veiksmingumu, kaip apibrézta
101 straipsnio 3 dalyje.

Susitarimo Salys turi jrodyti, kad padidéja veiksmingumas. Siuo atzvilgiu svarbus elementas biity abiejy
Saliy nemazos kapitalo dalies, technologijy ar kito turto jnaSas. Sanaudy sutaupymas dél maZesnio
istekliy ir jrenginiy dubliavimo taip pat gali bati priimtinas. Taciau jeigu bendras komercinimas yra ne
daugiau nei tik pardavimo agenttira be jokiy investicijy, tikétina, kad tai — uZmaskuotasis kartelis ir
todél grei¢iausiai netenkins 101 straipsnio 3 dalies salygy.

6.4.2. Bitinumas

Apribojimai, kurie yra didesni nei batini veiksmingumui padidinti remiantis komercinimo susitarimu,
neatitinka 101 straipsnio 3 dalies kriterijy. Batinumo klausimas yra ypa¢ svarbus tiems susitarimams,
kuriuose yra numatyta nustatyti kainas arba pasiskirstyti rinkg, nes tai galima laikyti batinybe tik
i$skirtinémis aplinkybémis.

6.4.3. Perdavimas vartotojams

Didesnis veiksmingumas, pasiektas taikant batinus apribojimus, turi biiti perduotas vartotojams taip,
kad jy gaunama nauda nusverty ribojamajj poveikj konkurencijai, kuris daromas komercinimo susi-
tarimu. Tg galima padaryti sumazinant kainas ar pagerinant produkty kokybe¢ ar jvairove. Taciau kuo
didesné 3aliy jtaka rinkoje, tuo maziau tikétina, kad didesnj veiksmingumga jos perduos vartotojams
taip, kad gaunama nauda nusverty ribojamajj poveikj konkurencijai. Jeigu $aliy bendra rinkos dalis yra
mazesné kaip 15 %, tikétina, kad bet koks jrodytas susitarimu padidintas veiksmingumas bus pakan-
kamai perduotas vartotojams.

6.4.4. Jokio konkurencijos panaikinimo

Laikytis 101 straipsnio 3 dalies kriterijy nejmanoma, jeigu Salys turi galimybiy panaikinti konkurencija
didelés atitinkamy produkty dalies atzvilgiu. Turi bati atlikta atitinkamos rinkos, kuriai priklauso
bendradarbiavimo produktas, ir galimy Salutinio poveikio rinky analizé.

6.5. PavyzdZziai

Bendras komercinimas, biitinas siekiant patekti j rinka

1 pavyzdys

Aplinkybés. Keturios skalbimo paslaugas teikiancios bendroveés, jsikiirusios dideliame mieste netoli
kitos valstybés narés sienos ir turin¢ios po 3 % skalbimo paslaugy rinkos tame mieste, susitaria
sukurti bendra rinkodaros padalinj, kuris parduoty skalbimo paslaugas juridiniams klientams (t. y.
viesbu¢iams, ligoninéms, biurams) ir kartu iSlaikyty savarankiskuma ir laisve konkuruoti dél vietos
privaciy klienty. Atsizvelgdamos | nauja paklausos segmentg (juridiniai klientai) jos suk@iré bendrg
prekés Zenklo pavadinimg, nustaté bendrg kaing ir bendras standartines salygas, jskaitant, be kita ko,
ne ilgesnj kaip 24 valandy pristatymo laikotarpj, ir pristatymo grafikus. Jos jsteigé bendrg skambuéiy
centra, | kurj paskambing juridiniai klientai gali prasyti surinkimo ir (arba) pristatymo paslaugos. Jos
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samdo registratoriy (skambuciy centre) ir kelis vairuotojus. Jos toliau investuoja i i§veziojimo trans-
porto priemones, j prekés Zenklo skatinimg ir savo matomumo didinimg. Susitarimu ne visiskai
sumazinamos jy individualios infrastruktiiros sgnaudos (kadangi jos islaiko savo patalpas ir toliau
tarpusavyje konkuruoja dél vietos privaciy klienty), bet tai padidina jy masto ekonomijg ir leidZia
joms sitlyti gerokai jvairesnes paslaugas kity rasiy klientams, tai susij¢ su ilgesnémis darbo valan-
domis ir pristatymu platesnéje geografingje teritorijoje. Siekiant uZztikrinti projekto gyvybinguma,
biitina, kad visos keturios bendrovés sudaryty susitarima. Rinka labai suskaidyta, néra jokio pavienio
konkurento, kuris turéty didesne kaip 15 % rinkos dalj.

Analizé. Nors bendra $aliy rinka yra mazesné kaip 15 %, tai, kad susitarimas apima kainy nusta-
tyma, reiskia, kad galima taikyti 101 straipsnio 1 dalj. Tadiau 3alys nebity galéjusios patekti j
skalbimo paslaugy juridiniams klientams rinka veikdamos po vieng ar bendradarbiaudamos su
maziau nei keturiomis Salimis, kaip yra dabartinio susitarimo atveju. Taigi nagrinéjant tokj susita-
rimg nekilty abejoniy dél konkurencijos, nepaisant to, kad yra kainy nustatymo apribojimas, kuris
Siuo atveju gali bati laikomas batinu siekiant skatinti bendrg prekés zenklg ir sékmingai jgyvendinti
projekta.

253. Komercinimo susitarimas, kurj sudaro daugiau 3aliy negu reikia, kad baty galima patekti j rinka

2 pavyzdys

Aplinkybés. Kalbama apie tuos pacius faktus, kaip ir 1 pavyzdyje 252 punkte, tik yra vienas
skirtumas: siekiant uztikrinti projekto gyvybingumg, susitarimg galéjo igyvendinti tik trys Salys (o
ne keturios, kurios faktiskai bendradarbiauja).

Analizé. Nors bendra Saliy rinka yra mazesné kaip 15 %, tai, kad susitarimas apima kainy nusta-
tyma, ir tai, kad ji buvo galima igyvendinti dalyvaujant maziau negu keturioms 3alims, reiskia, kad
taikoma 101 straipsnio 1 dalis. Taigi, susitarimas turi bati vertinamas pagal 101 straipsnio 3 dalj.
Susitarimu padidinamas veiksmingumas, nes 3alys dabar gali sidlyti geresnes paslaugas naujos kate-
gorijos klientams platesniu mastu (kuriy kitokiu atveju kiekviena atskirai jos nebiity galéjusios teikti).
Atsizvelgiant | tai, kad bendra rinkos dalis yra mazesné nei 15 %, tikétina, kad didesnis veiksmin-
gumas bus pakankamai perduotas klientams. Be to, butina apsvarstyti, ar susitarimu nustatyti
apribojimai batini veiksmingumui padidinti ir ar susitarimu panaikinama konkurencija. Atsizvelgiant
i tai, kad susitarimu siekiama teikti jvairesnes paslaugas (jskaitant i§veziojimg — seniau §i paslauga
neteikta) papildomos kategorijos klientams, taikyti vieng prekés Zenkla ir bendras standartines
salygas, kainos nustatymas gali bati laikomas batinu bendram prekés Zenklui skatinti ir, galiausiai,
projekto sékmei bei didesniam veiksmingumui uZztikrinti. Papildomai, atsizvelgiant i rinkos susiskai-
dyma, susitarimu nepanaikinama konkurencija. Kadangi yra keturios susitarimo $alys (o ne trys,
kurios bty batinos), Salys gali padidinti pajégumus ir kartu tenkinti keliy juridiniy klienty paklausg
laikantis standartiniy salygy (pvz., ilgiausio pristatymo laikotarpio salygy). Taigi, tikétina, kad
didesnis veiksmingumas nusvers ribojamajj poveikj, kuris atsiranda dél sumazéjusios Saliy konku-
rencijos, ir tikétina, kad susitarimas atitinka 101 straipsnio 3 dalies salygas.

254. Bendra interneto platforma

3 pavyzdys

Aplinkybés. Keletas specializuoty parduotuviy visoje valstybéje naréje naudojasi elektronine inter-
netine platforma dovanoms skirtiems vaisiy krepSeliams reklamuoti, parduoti ir pristatyti. Yra
keletas konkuruojanciy interneto platformy. Mokédamos ménesinj mokestj jos pasidalija platformos
eksploatavimo sgnaudas ir kartu investuoja | prekés Zenklo reklamg. Interneto svetaingje, kurioje
sitiloma jvairiy riisiy dovany krepseliy, klientai uzsisako norimg dovany krepselj ir uz ji sumoka.
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Tada uzsakymas perduodamas specializuotai parduotuvei, kuri yra ariausiai pristatymo adreso.
Parduotuvé pati prisiima dovany krepselio sukfirimo ir jo pristatymo klientui sanaudas. Jai tenka
90 % galutinés kainos, kurig nustato interneto platforma ir kuri yra vienoda visoms dalyvaujancioms
specializuotoms parduotuvéms, o like 10 % naudojami bendroms interneto platformos reklamos ir
eksploatavimo iSlaidoms padengti. I§skyrus ménesinj mokestj, jokiy kity apribojimy, taikomy specia-
lizuotoms parduotuvéms, kurios nori prisijungti prie platformos visoje 3alies teritorijoje, néra. Be to,
specializuotos parduotuvés, kurios turi savo interneto svetaing, taip pat gali parduoti (ir kai kuriais
atvejais ta daro) vaisiy dovany krepselius internetu naudodamosi savo vardu, taigi, nepaisant to, kad
bendradarbiauja per interneto platforma, jos gali toliau tarpusavyje konkuruoti. Klientams, perkan-
tiems per interneto platforma, garantuojama, kad vaisiy krep3eliai bus pristatyti ta palia dieng, jie
taip pat gali pasirinkti jiems patogy pristatymo laikg.

Analizé. Nors susitarimas yra ribotas, bet atsizvelgiant i tai, kad jis apima tik bendrg konkrecios
rasies produkto pardavimg per specialy prekybos kanalg (interneto platformg) ir kainy nustatyma,
juo tikriausiai siekiama riboti konkurencija pagal tiksla. Taigi, susitarimas turi bati vertinamas pagal
101 straipsnio 3 dalj. Susitarimu padidinamas veiksmingumas, pavyzdziui, padidéja pasirinkimas,
pageréja paslaugos kokybé ir sumazéja paiesky islaidos — tai yra naudinga vartotojams ir todél
ribojamasis susitarimo poveikis konkurencijai tikriausiai yra nusveriamas. Atsizvelgiant j tai, kad
bendradarbiaujant dalyvaujancios specializuotos parduotuvés vis tiek gali veikti savarankikai ir
tarpusavyje konkuruoti (ir per savo parduotuves, ir internetu), kainy nustatymo apribojimas gali
bati laikomas biatinu produktui skatinti (kadangi pirkdami per interneto platforma vartotojai nezino,
i$ kur jie perka dovany krepselj, ir nenori rinktis i§ daugybés jvairiy kainy) ir didesniam veiksmin-
gumui uztikrinti. Kadangi kity apribojimy néra, susitarimas tenkina 101 straipsnio 3 dalies kriterijus.
Be to, atsizvelgiant j tai, kad yra kity konkuruojanciy interneto platformy ir kad 3alys toliau
konkuruoja tarpusavyje (ir per savo parduotuves, ir internetu), konkurencija nebus panaikinta.

255. Bendroji pardavimo jmoné

4 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrovés A ir B, esancios skirtingose valstybése narése, gamina dviraciy padangas. Jy
bendra Sgjungos masto dviraciy padangy rinkos dalis — 14 %. Jos nusprendzia isteigti (nesavaran-
kiska) bendraja pardavimo imone, kuri padangas parduoty dviraciy gamintojams, ir susitaria dél jy
produkcijos pardavimo per bendrgja jmong. Kiekvienos Salies gamybos ir transporto infrastruktira
lieka atskira. Salys tvirtina, kad susitarimu gerokai padidinamas veiksmingumas. Veiksmingumas
daugiausia padidéja dél padidéjusios masto ekonomijos, gebéjimo patenkinti esamy ir potencialiy
naujy klienty paklausg ir geriau konkuruoti su jveZamomis tre¢iosiose Salyse pagamintomis padan-
gomis. Bendroji jmoné derasi dél kainy ir paskirsto uzsakymus artimiausiai gamyklai, taip raciona-
lizuojamos transporto ilaidos, susijusios su tolesniu pristatymu klientams.

Analizé. Nors bendra Saliy rinkos dalis yra mazesné kaip 15 %, susitarimui taikoma 101 straipsnio
1 dalis. Susitarimu siekiama riboti konkurencija, nes bendroji jmoné pasiskirsto klientus ir nustato
kainas. Nurodomas susitarimu didinamas veiksmingumas pasickiamas ne dél ekonominés veiklos
integracijos ar bendry investicijy. Bendrosios jmonés veikla biity ribotos aprépties ir ji veikty tik
kaip uzsakymy paskirstymo (gamykloms) centras. Todél bet koks didesnis veiksmingumas grei¢iau-
siai nebus perduotas vartotojams taip, kad biity nusvertas ribojamasis susitarimo poveikis konku-
rencijai. Taigi, 101 straipsnio 3 dalies salygos nebity tenkinamos.
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256.

257.

Neviliojimo islyga susitarime dél uzsakomuyjy paslaugy teikimo

5 pavyzdys

Aplinkybés. Bendrovés A ir B yra konkuruojancios komerciniy patalpy valymo paslaugy teikéjos.
Abiejy rinkos dalis — 15 %. Yra ir keli kiti konkurentai, kuriy rinkos dalys yra 10 %-15 %. Bendrové
A priémé (vienaaliska) sprendima ateityje pagrindinj démesj skirti stambiems klientams, nes stam-
biems ir smulkiems klientams aptarnauti reikia skirtingai organizuoti darba. Taigi, bendrové A
nusprendé nebesudaryti sutar¢iy su naujais smulkiais klientais. Be to, bendrovés A ir B sudaro
uzsakomuyjy paslaugy teikimo susitarima, kuriuo bendrové B tiesiogiai teikty valymo paslaugas
esamiems bendrovés A smulkiems klientams (kurie sudaro 1/3 jos klienty bazés). Kartu bendrové
A nenori prarasti rysio su $iais smulkiais klientais. Taigi, bendrové A toliau palaikys rysj su smulkiais
klientais, bet valymo paslaugas tiesiogiai teiks B. Siekdama jgyvendinti uZsakomuyjy paslaugy teikimo
susitarimg, bendrové A batinai turés nurodyti bendrovei B savo smulkiy klienty, dél kuriy sudarytas
susitarimas, informacija. Kadangi bendrové A bijo, jog bendrové B bandys pavilioti tuos klientus
siilydama pigesnes tiesiogines paslaugas (apeinant bendrove A), bendrové A reikalauja, kad | uzsa-
komuyjy paslaugy teikimo susitarimg bity jtraukta ,neviliojimo nuostata“. Pagal t3 nuostatg bendrové
B negali susisiekti su smulkiais klientais, dél kuriy sudarytas uzsakomuyjy paslaugy teikimo susita-
rimas, siekdama jiems paslaugas teikti tiesiogiai. Be to, bendrovés A ir B susitaria, kad bendrové B
tiesioginiy paslaugy tiems klientams negali teikti net ir tuo atveju, jeigu tie klientai kreipiasi j
bendrove B. Be ,neviliojimo i§lygos” bendrové A nesudaryty uzsakomuyjy paslaugy teikimo sutarties
su bendrove B ar kita bendrove.

Analizé. Uzsakomyjy paslaugy teikimo susitarimu bendrové B pasalinama kaip savarankiskas
valymo paslaugy teikéjas bendrovés A smulkiems klientams, nes jie nebegalés uzmegzti tiesioginio
sutartinio rysio su bendrove B. Taciau $ie klientai sudaro tik 1/3 bendrovés A klienty bazés, t. y. 5 %
rinkos. Jie vis tiek galés kreiptis | bendrovés A ir bendrovés B konkurentus, kurie uzima 70 %
rinkos. Taigi, uZsakomyjy paslaugy teikimo susitarimu nebus sudarytos sglygos bendrovei A
pelningai padidinti kainas, nustatytas klientams, dél kuriy sudaromas uzsakomuyjy paslaugy teikimo
susitarimas. Be to, uZsakomyjy paslaugy teikimo susitarimu grei¢iausiai nebus sukurtos salygos
sudaryti slapta susitarimg, nes bendroviy A ir B bendra rinkos dalis — tik 30 %, taip pat yra dar
keli konkurentai, kuriy rinkos dalys panasios | bendrovés A ir bendrovés B atskiras rinkos dalis. Be
to, dél to, kad skiriasi stambiy ir smulkiy klienty aptarnavimas, i§ esmés sumazinama uzsakomyjy
paslaugy teikimo susitarimo $alutinio poveikio rizika bendroviy A ir B elgesiui, joms konkuruojant
del stambiy klienty. Taigi, tokiu uzsakomyjy paslaugy teikimo susitarimu grei¢iausiai nebity
daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

7. STANDARTIZAVIMO SUSITARIMAI
7.1. Apibréztis

Standartizavimo susitarimai

Svarbiausias standartizavimo susitarimy tikslas — nustatyti techninius ar kokybés reikalavimus, kuriuos
gali atitikti dabartiniai ar ateities produktai, gamybos procesai, paslaugos ar biidai (). Standartizavimo
susitarimai gali apimti jvairius klausimus, pavyzdziui, jvairiy tam tikro produkto lygiy ir dydziy arba
techniniy specifikacijy standartizavima produkty ar paslaugy rinkose, kuriose suderinamumas ir
saveika su kitais produktais ar sistemomis yra esminis. Salygos, bitinos siekiant naudotis tam tikru
kokybés zenklu arba kontrolés institucijos patvirtinimui gauti, taip pat gali biiti laikomos standartu. Sis
skyrius taip pat taikomas susitarimams, kuriuose nustatomi produkty arba gamybos procesy aplinko-
sauginio veiksmingumo standartai.

(") Standartizavimas gali bati jvairaus pobtidzio — nuo suderinty standarty patvirtinimo pripazintose Europos ar nacio-

nalinése institucijose, konsorciumuose ir forumuose iki nepriklausomy bendroviy susitarimy.
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258. Sios gairés netaikomos techniniy standarty rengimui ir pateikimui, kai tai daroma vykdant viesuosius
jgaliojimus ('). Europos standartizacijos institucijoms, pripazistamoms pagal 1998 m. birZelio 22 d.
Europos Parlamento ir Tarybos direktyva 98/34/EB, nustatancia informacijos apie standartus ir tech-
ninius reglamentus pateikimo tvarka (%), konkurencijos teisé taikoma, jeigu jos gali bati laikomos
jmonémis ar jmoniy asociacijomis, kaip apibrézta 101 ir 102 straipsniuose (}). Standartai, susij¢ su
profesiniy paslaugy teikimu, pavyzdziui, jraSymo | laisvosios profesijos atstovy sarasg taisyklés, néra
$iy rekomendacijy objektas.

Standartinés sqlygos

259. Tam tikrose pramonés srityse bendrovés taiko standartines pardavimo ar pirkimo salygas, kurias
parengia prekybos asociacija ar tiesiogiai pacios konkuruojancios bendrovés (,standartinés salygos) (¥).
Toms standartinéms salygoms $ios gairés taikomos, jeigu jose nustatomos standartinés konkurenty ir
pirkéjy produkty ar paslaugy pardavimo ar pirkimo salygos (o ne konkurenty tarpusavio pardavimo ar
pirkimo salygos). Kai tokios standartinés salygos placiai naudojamos tam tikroje pramonés srityje, toje
pramonés srityje taikomos pirkimo ar pardavimo salygos gali bati faktiskai suderintos (°). Pramonés
sritys, kuriose standartinés sglygos yra svarbios, yra bankininkysté (pvz., banko saskaity salygos) ir
draudimo sektoriai.

260. Standartinés salygos, kurias parengia pati bendrové ir naudoja tik sutartims su savo tiekéjais ar
klientais sudaryti, néra horizontalieji susitarimai, todél joms Sios gairés netaikomos.

7.2. Atitinkamos rinkos

261. Standartizavimo susitarimais gali bati daromas poveikis keturioms galimoms rinkoms, kurios bus
apibréztos vadovaujantis Prane$imu dél rinkos apibrézimo. Pirma, nustatant standartus gali biti
daromas poveikis produkty ar paslaugy rinkai ar rinkoms, kuriai (-ioms) taikomas standartas ar
standartai. Antra, kai standarty nustatymas susijes su technologijos pasirinkimu ir kai intelektinés
nuosavybés teisés parduodamos atskirai nuo produkty, su kuriais jos susijusios, standartas gali turéti
poveikio atitinkamai technologijy rinkai (°). Trecia, nustatant standartus gali bati daromas poveikis
rinkai, kuriai nustatomi standartai, jeigu egzistuoja skirtingos standarty nustatymo institucijos ar
susitarimai. Ketvirta, tam tikrais atvejais nustatant standartus gali bati daromas poveikis atskirai
testavimo ir sertifikavimo rinkai.

262. Kalbant apie standartines salygas, poveikis apskritai pastebimas vartotojy grandies rinkoje, kur stan-
dartines sglygas taikancios bendrovés konkuruoja parduodamos savo produkty savo klientams.

7.3. Vertinimas pagal 101 straipsnio 1 dalj
7.3.1. Pagrindinés abejonés dél konkurencijos
Standartizavimo susitarimai

263. Standartizavimo susitarimais paprastai daromas didelis teigiamas ekonominis poveikis (7), nes, pavyz-
d7iui, skatinama ekonominé tarpusavio skvarba vidaus rinkoje arba naujy ir patobulinty produkty arba
rinky ir pagerinty tiekimo salygy plétra. Todél standartais paprastai didinama konkurencija ir

Tokios standartinés salygos gali apimti tiek labai mazg, tiek didele salygy, nustatyty galutingje sutartyje, dali.

Siuo atveju taip yra, kai (teisiskai neprivalomas) standartines salygas praktiskai naudoja dauguma tam tikros pramonés
subjekty ir (arba) kai tos salygos yra susijusios su dauguma produkto ar paslaugos savybiy ir todél gali bati apribota
arba atimta vartotojy galimybeé rinktis.

() Zr. 3 skyriy apie MTTP susitarimus.

() Zr. taip pat 308 punkta.
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mazinamos gamybos ir pardavimo sanaudos — tai apskritai naudinga ekonomikai. Standartais gali biiti
iSlaikoma ir gerinama kokybé, teikiama informacija ir uZtikrinama saveika bei suderinamumas, taigi,
klientai gauna daugiau naudos.

264. Taciau tam tikromis aplinkybémis nustatant standartus taip pat gali bati daromas ribojamasis poveikis

konkurencijai, nes gali biti ribojama kainy konkurencija ir ribojama arba kontroliuojama gamyba,
rinkos, naujovés ar techniné plétra. Taip gali biiti daroma trimis pagrindiniais biidais: mazinant kainy
konkurencija, ribojant naujoviskas technologijas ir ribojant tam tikry bendroviy galimybes veiksmingai
naudotis standartu ir taip jas iSstumiant arba diskriminuojant.

265. Pirma, jei bendrovés pradeda antikonkurencinio pobidzio diskusijas siekdamos nustatyti standartus,

susijusiose rinkose gali sumazéti arba visiskai i$nykti kainy konkurencija ir todél gali bati sukurtos
palankesnés salygos sudaryti slapta susitarima rinkoje (?).

266. Antra, standartais, kuriais nustatomos i$samios techninés produkto ar paslaugos specifikacijos, gali biiti

ribojama techniné plétra ir naujovés. Kol standartas kuriamas, alternatyvios technologijos gali konku-
ruoti dél jtraukimo j standartg. Pasirinkus vieng technologijg ir nustacius standartg, konkuruojancioms
technologijoms ir bendrovéms gali baiti sudaryta klititis patekti | rinkg ir jos gali bati istumtos i3
rinkos. Be to, standartais, kuriais reikalaujama tam tikram standartui iSskirtinai naudoti tam tikra
technologija arba kuriais uzkertamas kelias plétoti kitas technologijas jpareigojant standarty nustatymo
organizacijos narius i$skirtinai naudoti tam tikra standarts, gali bati daromas toks pats poveikis.
Naujoviy ribojimo rizika yra didesné, jei viena ar kelios bendrovés yra nepagristai pasalinamos i3
standarty nustatymo proceso.

267. Kalbant apie standartus, susijusius su intelektinés nuosavybeés teisémis (INT) (), i§ esmeés galima i3skirti

tris pagrindines bendroviy, turin¢iy skirtingus interesus standarty nustatymo srityje, grupes (?). Pirma,
vien gamintojy rinkose veikiancios bendrovés, kurios tik kuria ir parduoda technologijas. Licencija-
vimo pajamos yra jy vienintelis pajamy $altinis, taigi jy paskatos yra kuo labiau padidinti honorarus.
Antra, vien vartotojy grandies rinkose veikian¢ios bendrovés, kurios tik gamina produktus ar teikia
paslaugas, pagristus kity sukurtomis technologijomis, ir neturi atitinkamy INT. Honorarai joms
kainuoja, jie néra jy pajamy 3altinis, taigi jy paskatos yra kuo labiau sumazinti honorarus. Galiausiai,
vertikaliai integruotos bendrovés ir kuria technologijas, ir parduoda produktus. Jy paskatos yra jvairios.
Viena vertus, jos gali gauti licencijavimo pajamy i§ INT. Antra vertus, joms gali tekti mokéti honorarus
kitoms bendrovéms, kurios turi INT, biitinas pagal standartg. Todél jos gali teikti savo pagrindiniy INT
licencijas mainais  kity bendroviy pagrindiniy INT licencijas.

268. Tredia, standartizuojant gali baiti daromas antikonkurencinis poveikis, jei apribojamos tam tikry bend-

roviy galimybés veiksmingai naudotis standarty nustatymo proceso rezultatais (t. y. specifikacijomis ir
(arba) pagrindine INT standartui jgyvendinti). Antikonkurencinio poveikio rizika kyla ne tik tuo atveju,
kai visi$kai apribojamos bendrovés galimybés naudotis standarto rezultatais, bet ir tuo atveju, kai tokia
galimybé suteikiama draudziamomis arba diskriminuojamomis salygomis. Sistema, pagal kurig galimos
svarbios INT atskleidziamos i§ karto, gali bati padidinama tikimybé, kad bus suteiktos galimybés
veiksmingai pasinaudoti standartu, nes naudodamiesi tokia sistema dalyviai gali nustatyti, kokios
technologijos yra saugomos INT ir kokios ne. Todél dalyviai gali atsizvelgti i galima poveikj galutinei
standarto rezultato kainai (pvz., pasirenkant technologijg be INT tikriausiai bty daromas teigiamas
poveikis galutinei kainai) ir patikrinti, ar INT turétojas noréty suteikti licencija, jei jo technologija
jtraukta i standarta.

(") Atsizvelgiant | standarty nustatymo proceso dalyvius, apribojimai gal atsirasti standartizuoto produkto tiekéjo ar
pirkéjo rinkos dalyje.

(%) Siame skyriuje INT — tai visy pirma patentas(-ai) (i§skyrus nepaskelbtas patenty paraiskas). Taciau jei naudodamasis bet
kokios kitos rasies INT, INT turétojas gali kontroliuoti standarto naudojima, reikéty taikyti tuos pacius principus.

(}) Praktiskai daugelis bendroviy derina kelis Siuos veiklos modelius.
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Intelektinés nuosavybés teisés aktais ir konkurencijos teisés aktais siekiama to paties tikslo (') — skatinti
naujoves ir didinti vartotojy gerove. INT remiama dinamiska konkurencija, nes jmonés skatinamos
investuoti j naujy produkty ir procesy kirimg ar jy tobulinimg. Todél INT apskritai skatinama
konkurencija. Tadiau naudodamasi savo INT, dalyvis, turintis standartui jgyvendinti bdtinas INT,
tam tikromis standarty nustatymo salygomis taip pat gali jgyti galig kontroliuoti standarto naudojima.
Jei standartu sudaroma klititis patekti j rinka, taip bendrové gali kontroliuoti produkty ar paslaugy
rinka, su kuria susijes standartas. Dél to bendrovés gali imtis antikonkurenciniy veiksmy, pavyzdziui,
atsisakydamos suteikti biiting INT licencijas arba reikalaudamos pernelyg dideliy mokesciy (pernelyg
dideliy honorary) (?) jau patvirtinus standartg, priversti naudotojus laukti ir taip riboti jy galimybes
veiksmingai naudotis standartu. Taliau net jei patvirtinus standartg gali atsirasti ar padidéti INT
turétojy, turinciy standartui jgyvendinti batinas INT, jtaka rinkoje, nedaroma prielaida, kad turéti
standartui igyvendinti batinas INT ar jomis naudotis yra tas pats, kas ir turéti jtaka rinkoje ir ja
naudotis. [takos rinkoje klausimg galima svarstyti tik kiekvienu atveju atskirai.

Standartinés sqlygos

Standartinémis salygomis gali bhti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, nes ribojamas
produkty pasirinkimas ir naujovés. Jei didelé pramonés srities dalis patvirtina standartines salygas ir
pasirenka nenukrypti nuo jy atskirais atvejais (arba nukrypti nuo jy tik i$skirtiniais atvejais, kai pirkéjas
turi didele galig), klientai gali neturéti kitos galimybés, kaip tik sutikti su standartinémis salygomis.
Taciau rizika, kad bus apribotas pasirinkimas ir naujovés, tikétina tik tais atvejais, kai standartinémis
salygomis apibréziamas galutiniy produkty mastas. Kalbant apie klasikines vartojimo prekes, standar-
tinémis pardavimo salygomis paprastai neribojamos faktiniy produkty naujovés ar produkty kokybeé ir
jvairove.

Be to, atsizvelgiant | standartiniy salygy turinj, gali kilti rizika, kad jos turés poveikio galutinio
produkto komercinéms salygoms. Visy pirma kyla didelé rizika, kad su kaina susijusiomis standarti-
némis salygomis biity ribojama kainy konkurencija.

Be to, jei standartinés sglygos tampa jprasta pramoneés srities praktika, jy taikymas gali tapti labai
svarbus norint patekti i rinka. Tokiais atvejais atsisakius taikyti standartines salygas gali kilti anti-
konkurencinio galimybiy ribojimo rizika. Tol, kol standartinés salygos yra veiksmingai atviros visiems,
kas nori jas taikyti, nepanau, kad dél jy kilty antikonkurencinio galimybiy ribojimo rizika.

7.3.2. Konkurencijos apribojimai pagal tikslg
Standartizavimo susitarimai

Susitarimy, kuriais standartai naudojami kaip platesniy konkurencija ribojanciy susitarimy, kuriais
sickiama istumti faktinius arba potencialius konkurentus, dalis, tikslas — riboti konkurencija. Pavyz-
dziui, i Sia kategorija patekty susitarimas, kuriuo nacionaliné gamintojy asociacija nustato standarta ir
daro spaudimg tre¢iosioms $alims neparduoti produkty, kurie neatitinka standarto, arba kuriuo esamo
produkto gamintojai slapta susitaria pasalinti technologija i jau esamo standarto (3).

(1) Zr. Technologijy perdavimo gairiy 7 punktg.

(3) Dideli honorarai gali biti laikomi pernelyg dideliais, jei tenkinamos piktnaudZiavimo dominuojancia padétimi salygos,
kaip apibrézta Sutarties 102 straipsnyje ir Europos Sajungos Teisingumo Teismo praktikoje. Zr., pavyzdziui, 1978 m.
vasario 14 d. Sprendima United Brands pries Komisijg, 27|76, Rink. p. 207.

() Zr. pvz., Komisijos sprendimg Pre-insulated pipes, IV/35.691, OL L 24, 1999 1 30, p. 1, kuriame 101 straipsnio
pazeidimo dalimi laikomas ,kokybés normy ir standarty naudojimas siekiant uzkirsti kelig naujai technologijai ar vilkinti jos
diegimg, dél kurio sumaZéty kainos* (147 punktas).
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Visi susitarimai mazinti konkurencija naudojantis labiausiai ribojanciy licencijavimo salygy atskleidimu
prie§ patvirtinant standartg kaip priedanga sickiant bendrai nustatyti vartojimo grandies produkty ar
pakaitiniy INT ar technologijy kainas bus laikomi konkurencijos apribojimu pagal tikslg. ()

Standartinés sqlygos

Susitarimy, kuriais standartinés salygos naudojamos kaip platesniy konkurencija ribojanciy susitarimy,
kuriais siekiama i$stumti faktinius arba potencialius konkurentus, dalis, tikslas — riboti konkurencija.
Pavyzdziui, prekybos asociacija neleidZia naujiems rinkos dalyviams taikyti savo standartiniy salygy,
kuriy taikymas yra batinas siekiant uZztikrinti patekimg i rinka.

Bet kokios standartinés salygos, kuriose yra nuostaty, kuriomis tiesiogiai daroma jtaka klientams
nustatomoms kainoms (pvz., rekomenduojamos kainos, nuolaidos ir kt.), baty laikomos konkurencijos
apribojimu pagal tiksla.

7.3.3. Ribojamasis poveikis konkurencijai
Standartizavimo susitarimai
Susitarimai, kuriais paprastai neribojama konkurencija

Standartizavimo susitarimai, kuriais nesiekiama riboti konkurencijos, turi bati analizuojami atsizvel-
giant | jy teisines ir ekonomines aplinkybes ir j faktinj bei tikéting poveikj konkurencijai. Jei néra
jtakos rinkoje (%), standartizavimo susitarimu riboti konkurencijos nejmanoma. Todél ribojamojo
poveikio grei¢iausiai nebus jei veiksmingai konkuruoja keli savanoriskai taikomi standartai.

Tiems standarty nustatymo susitarimams, kuriais gali bati sukuriama jtaka rinkoje, taikomi 280-286
punktai, kuriuose iSdéstytos salygos, kuriomis tokiems susitarimams paprastai nebity taikoma 101
straipsnio 1 dalis.

Jei nesilaikoma vieno ar visy Sioje dalyje idéstyty principy, jokia prielaida, kad ribojama konkurencija,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, nedaroma. Taciau reikés atlikti vertinimg ir nustatyti, ar
susitarimui taikoma 101 straipsnio 1 dalis, ir jei taip, ar tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.
Taigi, nustatyta, kad yra trys skirtingi standarty nustatymo modeliai ir kad konkurencija modelio
viduje ar modeliy tarpusavio konkurencija teigiamai veikia rinkos ekonomika. Todél standartus nusta-
tancios organizacijos gali visiSkai nevarzomai nustatyti kitokias taisykles ir procediiras, nei aprasyta
280-286 punktuose, kuriomis nepazeidziamos konkurencijos taisyklés.

Jei dalyvavimas nustatant standartus yra neribojamas ir konkretaus standarto patvirtinimo procediira
yra skaidri, standartizavimo susitarimais, kuriais nenustatoma pareiga laikytis standarto () ir sutei-
kiamos galimybés naudotis standartu sgZiningomis, pagristomis ir nediskriminacinémis salygomis,
paprastai neribojama konkurencija, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

Visy pirma, kad biity uztikrinamas neribotas dalyvavimas, standartus nustatanciy organizacijy taisy-
klémis turéty bti garantuojama, kad visi konkurentai, veikiantys rinkoje ar rinkose, kuriai (-ioms)
standartu daromas poveikis, galéty dalyvauti procese, per kurj atrenkamas standartas. Standartus
nustatancios organizacijos skirstydamos balsavimo teises turéty taikyti objektyvias ir nediskriminacines
procediras ir, jei taikoma, objektyvius i standartg jtraukiamos technologijos atrankos kriterijus.

(") Siuo punktu nedraudziamas vienasalis i§ankstinis labiausiai ribojanéiy licencijavimo salygy atskleidimas, kaip aprasyta

299 punkte. Juo taip pat nedraudZiami patenty susivienijimai, sukurti laikantis Technologijy perdavimo gairése
isdeéstyty principy, arba sprendimai teikti standartui jgyvendinti batinas INT licencijas nenustatant honorary, kaip
nurodyta Siame skyriuje.

() Zr. taip pat 399 punkig ir tolesnius punktus. Dél rinkos daliy Zr. taip pat 296 punkia.
(}) Zr. taip pat 293 punkta Siuo aspektu.



C 11/60

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

20111 14

282.

283.

284.

285.

286.

287.

288.

Kalbant apie skaidrumg, atitinkama standartus nustatanti organizacija turéty nustatyti procediras,
kuriomis suinteresuotosioms $alims biity suteiktos galimybés tinkamu laiku kickviename standarto
kirimo etape veiksmingai suzinoti apie planuojama, vykdoma ir uzbaigtg standartizavimo veikla.

Be to, standartus nustatanciy organizacijy taisyklémis turéty biiti uZtikrinamos galimybés veiksmingai
naudotis standartu sgZiningomis, pagristomis ir nediskriminacinémis sglygomis ().

Jei standartas susijes su INT, taikant aiSkig ir suderintg INT politikg (%), pritaikyta konkreciai
pramonés sriiai ir atitinamos standartus nustatancios organizacijos poreikiams, didinama tikimybe,
kad standartus jgyvendinan¢ioms bendrovéms bus suteiktos galimybés veiksmingai naudotis tos stan-
dartus nustatancios organizacijos parengtais standartais.

Kad bty uztikrintos galimybés veiksmingai naudotis standartu, INT politikoje taip pat turéty biti
nustatytas reikalavimas, kad dalyviai, norintys, kad jy INT baty jtraukti j standarta, neatSaukiamai rastu
jsipareigoty suteikti savo INT licencijas visoms treciosioms 3alimis saZiningomis, pagristomis ir nedi-
skriminacinémis salygomis (FRAND jsipareigojimas — saziningy, pagristy ir nediskriminaciniy salygy
jsipareigojimas) (). Tokj isipareigojima reikéty prisiimti prie§ patvirtinant standartg. Be to, taikant INT
politikg INT turétojams turéty biti leidZiama pasalinti tam tikrg technologija i§ standarty nustatymo
proceso (ir todél jsipareigojimas teikti licencijas nebiity taikomas) su salyga, kad tai daroma pradiniame
standarto kirimo etape. Siekiant uztikrinti FRAND jsipareigojimo veiksminguma, taip pat reikéty
nustatyti reikalavima, kad visi dalyvaujantys INT turétojai, kurie prisiima tokj jsipareigojima, uZtikrinty,
kad visos bendrovés, kurioms INT savininkai perduoda savo INT (jskaitant teise teikti ty INT licen-
cijas), prisiimty tokj jsipareigojima, pavyzdziui, jtraukiant pirkéjo ir pardavéjo sutarting nuostatg.

Be to, INT politikoje turéty bati reikalaujama, kad dalyviai saZiningai atskleisty savo INT, kurios gali
bati batinos kuriamam standartui jgyvendinti. Taigi, toje pramonés srityje veikiantys subjektai, remda-
miesi ta informacija, galéty pasirinkti technologija ir taip padéti pasiekti, kad bity uztikrintos gali-
mybés veiksmingai naudotis standartu. Toks atskleidimo jpareigojimas galéty bati grindZiamas tiek
atskleidimu kuriant standartg, tick pagristomis pastangomis nustatyti INT, susijusias su galimu stan-
dartu (*). Be to, pakanka, kad dalyviai paskelbty, jog jie gali turéti INT pretenzijy dél tam tikros
technologijos (konkrec¢iy INT pretenzijy ar INT paraisky nurodyti nereikia). Kadangi standartus nusta-
taniy organizacijy, kurios taiko nemokamy standarty politikg, atveju tokiy su veiksmingo naudoji-
mosi galimybémis susijusiy grésmiy néra, taigi INT tokiomis aplinkybés atskleisti nebatina.

FRAND jsipareigojimai

FRAND isipareigojimais siekiama uztikrinti, kad standarto naudotojai galéty naudotis j t3 standarta
jtrauktomis bitinomis technologijomis, saugomomis INT, saziningomis, pagristomis ir nediskrimina-
cinémis salygomis. Visy pirma FRAND jsipareigojimu galima neleisti INT turétojams trukdyti jgyven-
dinti standartg atsisakant suteikti licencijg ar prasant nesgZiningy ir nepagristy mokesciy (kitaip tariant,
per dideliy mokes¢iy) po to, kai toje pramonés srityje veikiantys subjektai jsipareigojo taikyti standarta,
ir (arba) reikalaujant diskriminaciniy honorary.

Pagal 101 straipsnj standartus nustatan¢ios organizacijos neprivalo tikrinti, ar dalyviy licencijavimo
salygos yra saZiningos, pagristos ir nediskriminacinés. Dalyviai turés jvertinti patys, ar licencijavimo
salygos, ypa¢ nustatyti mokesciai, yra saZiningi, pagristi ir nediskriminaciniai. Todél spresdami, ar
prisiimti FRAND jsipareigojima dél tam tikry INT, dalyviai turés jvertinti FRAND jsipareigojimo
poveiki, visy pirma jy galimybéms nevarzomai nustatyti mokesciy lygi.

standartu ir teikti pareiSkimo, kuriame bity aiSkiai teigiama, kad jie neturi INT, susijusiy su galimu standartu.
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Ginco atveju vertinimas, ar uZ naudojimasi INT nustatyti mokesciai (nustatant standartus) yra saziningi
ar pagristi, priklauso nuo to, ar mokesciai pagristai susieti su ekonomine INT verte (!). Apskritai
tokiam vertinimui atlikti yra keletas bady. I esmés sgnaudomis pagristi metodai nelabai tinka
tokiomis aplinkybémis, nes sunku jvertinti sanaudas, priskirtinas konkretaus patento ar patenty grupés
kairimui. Taciau gali bati jmanoma palyginti licencijavimo mokescius, kuriuos nustato konkreti bend-
rové uz atitinkamus patentus konkurencinéje aplinkoje prie$ toje pramonés srityje veikiantiems subjek-
tams jsipareigojant taikyti standartg (ex ante), su tais mokesciai, kurie nustatomi po to, kai toje
pramonés srityje veikiantys subjektai isipareigoja taikyti standartg (ex post). Taigi, palyginimg galima
atlikti nuosekliai ir patikimai (2).

Kitas metodas — gauti nepriklausomo eksperto objektyvy vertinimg dél atitinkamo INT portfelio
svarbos ir bitinumo atitinkamam standartui jgyvendinti. Be to, atitinkamu atveju atsizvelgiant |
konkretaus standarty nustatymo proceso aplinkybes, galima pasikliauti ex ante atskleistomis licencija-
vimo salygomis. Taigi, ir tokj lyginima galima atlikti nuosekliai ir patikimai. I$ honorary dydziy,
nustatyty toms pacioms INT kituose panasiuose standartuose, taip pat galima spresti, ar honorary
dydziai yra saziningi, pagristi ir nediskriminaciniai. Siomis gairémis nesiekiama pateikti i§samaus
metody, kuriais remiantis vertinama, ar honorarai néra pernelyg dideli, saraso.

Taciau reikéty pabrézti, kad $iy gairiy nuostatomis neribojamos 3aliy galimybés gincus dél saziningy,
pagristy ir nediskriminaciniy honorary spresti kompetentinguose civiliniuose ar komerciniuose teis-
muose.

Poveikiu grindZiamas standartizavimo susitarimy vertinimas

Vertinant kiekvieng standartizavimo susitarimg reikia atsizvelgti j galima standarto poveikj susijusioms
rinkoms. Tolesni punktai taikomi visiems standartizavimo susitarimams, kurie neatitinka 280-286
punktuose i§déstyty principy.

Ar standartizavimo susitarimais gali biti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, galima spresti i3
to, ar standartus nustatanciy organizacijy nariai gali nevarZomai kurti alternatyvius standartus arba
produktus, kurie neatitinka sutarty standarty (). Pavyzdziui, jei standarty nustatymo susitarimu nariai
jpareigojami gaminti tik standarta atitinkancius produktus, galimo neigiamo poveikio konkurencijai
rizika yra gerokai didesné ir tam tikromis aplinkybémis gali nulemti konkurencijos apribojimg pagal
tikslg (¥). Be to, abejonés dél konkurencijos yra maziau tikétinos, jei standartais nustatomi maziau
svarbiis galutinio produkto aspektai ar dalys, palyginti su i$samesniais standartais.

Vertinant, ar susitarimu ribojama konkurencija, taip pat reikia i$nagrinéti galimybes naudotis stan-
dartu. Jei dalyviai ar treciosios Salys (t. y. subjektai, nepriklausantys atitinkamai standartus nustatanciai
organizacijai) visiSkai neturi galimybiy pasinaudoti standarto rezultatais (t. y. standarto atitikimo
specifikacijomis ir, jei taikoma, standartui jgyvendinti batinomis INT) arba jei tokios galimybés
jiems suteikiamos diskriminacinémis sglygomis, gali biti diskriminuojamos, ribojamos arba suskai-
domos rinkos pagal standarty geografing taikymo sritj ir todél ribojama konkurencija. Taciau jei
konkuruoja keletas standarty arba jei uztikrinta veiksminga standartizuoto ir nestandartizuoto spren-
dimo konkurencija, galimybiy naudotis standartu apribojimas gali neturéti pastebimo neigiamo
poveikio konkurencijai.

(1) Zr. Sprendimo United Brands, 27/76, 250 punkta; 7r. taip pat 2009 m. liepos 16 d. Sprendimo Der Griine Punkt —

Duales System Deutschland GmbH, Rink. p. -6155, 142 punkta.

() Zr. 1989 m. liepos 13 d. Sprendimo Ministéere public pries Jean-Louis Tournier, 395/87, Rink. p. 2521, 38 punktg;
1989 m. liepos 13 d. Sprendimo Francois Lucazeau prie§ SACEM, 110/88, 241/88 ir 242/88, Rink. p. 2811, 33 punkta.

() Zr. Komisijos sprendimo Philips/VCR, 1V/29/151, OL L 47, 1978 2 18, p. 42, 23 punkta: ,Kadangi sie standartai skirti
vaizdajuosciy leistuvy jrangai gaminti, Salys buvo jpareigotos gaminti ir platinti tik tokias vaizdajuostes ir leistuvus, kurie atitinka
Philips licencijuojamg vaizdajuosciy leistuvy sistemg. Joms neleista gaminti ar platinti kity vaizdajuosciy sistemy... Tai yra
konkurencijos apribojimas pagal 85 straipsnio 1 dalies b punktg*.

(*) Zr. Komisijos sprendimo Philips/VCR, 1IV[29/151, 23 punkta.
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Jei dalyvavimas standarty nustatymo procese yra atviras, t. y. jei visi konkurentai (ir (arba) visos
suinteresuotosios 3alys), veikiantys rinkoje, kuriai standartu daromas poveikis, gali dalyvauti standarto
pasirinkimo ir jo rengimo procese, galimo ribojamojo poveikio konkurencijai rizika sumazéja, nes i§
konkreciy bendroviy neatimama galimybé daryti poveikj standarto pasirinkimui ir rengimui (*). Kuo
didesnis galimas standarto poveikis rinkai ir kuo platesné galima jo taikymo sritis, tuo svarbiau
uztikrinti vienodas salygas dalyvauti standarty nustatymo procese. Taciau turima faktiné informacija
rodo, kad konkuruoja keletas tokiy standarty ir standartus nustatanciy organizacijy (ir nebdtina, kad
visoje pramonés srityje biity taikomas tas pats standartas), gali nebiti jokio ribojamojo poveikio
konkurencijai. Be to, tuo atveju, jei neribojant dalyviy skai¢iaus nebiity buve jmanoma patvirtinti
standarto, susitarimu nebfity daromas joks galimas ribojamasis poveikis konkurencijai pagal 101
straipsnio 1 dalj (3). Tam tikrais atvejais neigiamas apriboto dalyvavimo poveikis gali bati pasalinamas
ar bent jau sumazinamas uZztikrinant, kad suinteresuotosios Salys biity informuojamos ir konsultuo-
jamos apie veiklos pazanga (*). Kuo skaidresné standarto patvirtinimo procedira, tuo labiau tikétina,
kad patvirtinant standartg bus atsizvelgta  visy suinteresuotyjy Saliy interesus.

Vertinant standarty nustatymo susitarimo poveiki, reikéty atsizvelgti i standartu grindZiamy prekiy
ar paslaugy rinkos dalis. Ne visais atvejais jmanoma pradiniame etape tiksliai jvertinti, ar standarta
praktiskai imsis taikyti didelé pramonés srities dalis ir ar tai bus standartas, kurj taikys tik nedidelé
atitinkamos rinkos dalis. Daugeliu atvejy bendroviy, dalyvavusiy kuriant standarta, atitinkamos rinkos
dalys gali bati svarbus rodiklis vertinant galimg standarto rinkos dalj (nes bendrovés, dalyvaujancios
nustatant standartg, dazniausiai biity suinteresuotos ta standarta jgyvendinti) (¥). Tadiau atsizvelgiant |
tai, kad standartizavimo susitarimy veiksmingumas daZnai proporcingas pramonés srities daliai, kuri
dalyvauja nustatant ir (arba) taikant standartus, didelés rinkos dalys, kurias 3alys turi rinkoje ar rinkose,
kuriai (-ioms) standartu daromas poveikis, nebatinai reiskia, kad standartu gali bati daromas riboja-
masis poveikis konkurencijai.

Standarty nustatymo susitarimu, kuriuo aiskiai diskriminuojamas bet kuris dalyvaujantis ar poten-
cialus narys, gali bati ribojama konkurencija. Pavyzdziui, kai standartus nustatanti organizacija aiskiai
nejtraukia tik gamintojy grandies bendroviy (t. y. bendroviy, kurios nevykdo veiklos vartotojy grandies
gamybos rinkoje), gali biti pasalinamos galbiit geresnés technologijos.

Kalbant apie standarty nustatymo susitarimus, kuriuose numatyti skirtingi nei 286 punkte apibadinti
INT atskleidimo modeliai, reikéty kiekvienu atveju atskirai jvertinti, ar atitinkamu atskleidimo
modeliu (pavyzdziui, atskleidimo modelis, kuriuo nereikalaujama, o tik skatinama atskleisti INT)
uztikrinamos galimybés veiksmingai naudotis standartu. Kitaip tariant, reikia jvertinti, ar konkre¢iomis
aplinkybémis naudojantis tuo INT atskleidimo modeliu neuzkertamas kelias pasirinkti technologija
remiantis visa informacija ir praktiskai naudotis susijusiomis INT.

Galiausiai, standarty nustatymo susitarimais, kuriuose numatyta ex ante atskleisti labiausiai ribojan-
Gas licencijavimo sglygas, i$ esmés nebus ribojama konkurencija, kaip apibrézta 101 straipsnio 1
dalyje. Siuo atzvilgiu svarbu, kad 3alys, dalyvaujancios parenkant standarta, biity visiskai informuotos
ne tik apie technines galimybes ir apie susijusias INT, bet ir apie tikétinas ty INT sgnaudas. Todél jei
standartus nustatancios organizacijos politikoje nustatyta, kad INT turétojai turi atskleisti labiausiai

(") Komisijos sprendime X/Open Group, IV[31.458, OL L 35, 1987 2 6, p. 36, Komisija nusprend¢, kad nors patvirtinti

standartai buvo paskelbti, dél grieztos narystés politikos grupei nepriklausantys subjektai negaléjo daryti poveikio
grupés darbo rezultatams ir, prieingai nei grupés nariai, perimti su standartais susijusios praktinés patirties ir techniniy
zZiniy. Be to, grupei nepriklausantys subjektai, prieSingai nei grupés nariai, negaléjo jgyvendinti standarto prie§ jo
patvirtinimg (Zr. 32 punkta). Atsizvelgiant i Sias aplinkybes nuspresta, kad susitarimu ribojama konkurencija pagal 101
straipsnio 1 dalj.

() Arba tuo atveju, jei dél neveiksmingo proceso buty smarkiai véluojama patvirtinti standarta, ribojamasis poveikis
galéjo biiti nusvertas dél padidéjusio veiksmingumo, vertinamo pagal 101 straipsnio 3 dali.

() Zr. 2009 m. spalio 14 d. Komisijos sprendima Laivy klasifikacija, 39416. Sprendima galima rasti adresu http://ec.
europa.eu/competition/antitrust/cases/index/by_nr_78.html#i39_416.

(*) Zr. 261 punktg.


http://ec.europa.eu/competition/antitrust/cases/index/by_nr_78.html#i39_416
http://ec.europa.eu/competition/antitrust/cases/index/by_nr_78.html#i39_416

20111 14

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

C 11/63

300.

301.

302.

303.

304.

ribojancias licencijavimo salygas, iskaitant didZiausius planuojamus honorary dydzius, prie§ patvirti-
nant standarta, paprastai nebus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje (!). Toks vienaalis ex ante labiausiai ribojanciy licencijavimo salygy atskleidimas
— viena i§ priemoniy, kuria naudodamasi standartus nustatanti organizacija gali priimti sprendima
remdamasi visa informacija apie jvairiy alternatyviy technologijy trikumus ir privalumus ne tik
techniniu, bet ir kainy pozitiriu.

Standartinés sqlygos

Vertinant, kaip nustatomos standartinés salygos ir jomis naudojamasi, reikia atsizvelgti | atitinkamas
ekonomines salygas ir | padétj atitinkamoje rinkoje, kad bity galima nustatyti, ar taikant nagrinéjamas
standartines salygas gali biiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai.

Jei atitinkamoje rinkoje veikian¢iy konkurenty dalyvavimas faktiskai nustatant standartines salygas yra
neribotas (arba dalyvaujant prekybos asociacijoje, arba tiesiogiai), o nustatytos standartinés salygos yra
neprivalomos ir jomis veiksmingai naudotis gali visi, tokiais susitarimais greic¢iausiai nebus daromas
ribojamasis poveikis konkurencijai (atsizvelgiant i 303, 304, 305 ir 307 punktuose minétus jspé&jimus).

Taigi, veiksmingai naudojamos ir neprivalomos standartinés vartojimo prekiy ar paslaugy pardavimo
salygos (darant prielaida, kad jos neturi poveikio kainai) paprastai neturi ribojamojo poveikio konku-
rencijai, nes jos grei¢iausiai neturés jokio neigiamo poveikio produkty kokybei, jvairovei ar naujovéms.
Taciau yra dvi bendros iSimtys, kai reikéty atlikti nuodugnesnj vertinima.

Pirma, jei standartinémis vartojimo prekiy ar paslaugy pardavimo salygomis nustatyta klientui parduo-
damo produkty apimtis ir jei dél to padidéja rizika, kad sumazés produkty pasirinkimas, tokiomis
standartinémis sglygomis gali bati daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje, jei bendrai taikant tokias standartines salygas jos faktiskai yra suderinamos. Tai
pasakytina apie atvejus, kai placiai tatkomomis standartinémis salygomis faktiskai ribojamos naujovés
ir produkty jvairové. Pavyzdziui, tai gali nutikti tada, kai standartinémis draudimo sutarciy salygomis
praktiskai ribojamas klienty pagrindiniy sutarties elementy, pvz., standartinés draudziamos rizikos,
pasirinkimas. Net jei taikyti standartines sglygas neprivaloma, jomis gali bati sumazintos konkurenty
paskatos konkuruoti dél produkty jvairinimo.

Vertinant, ar standartinémis salygomis gali baiti daromas ribojamasis poveikis, t. y. ribojamas produkty
pasirinkimas, reikéty atsizvelgti j tokius veiksnius, kaip esama konkurencija rinkoje. Pavyzdziui, jei yra
daug mazesniy konkurenty, produkty pasirinkimo ribojimo rizika atrodyty mazesné nei tuo atveju, kai
yra keli dideli konkurentai (?). I§ bendroviy, dalyvaujanciy nustatant standartines salygas, rinkos daliy
taip pat galima spresti, kiek tikétina, kad tos standartinés salygos bus naudojamos, arba kiek tikétina,
kad jos bus naudojamos didelé¢je rinkos dalyje. Taciau Siuo atzvilgiu svarbu i$nagrinéti ne tik, ar
parengtos standartinés salygos gali bati naudojamos dideléje rinkos dalyje, bet taip pat, ar standartinés
salygos taikomos produkto daliai ar visam produktui (kuo maziau i$ple¢iamos standartinés salygos,
tuo maziau tikétina, kad jomis apskritai bus ribojamas produkty pasirinkimas). Be to, tais atvejais, kai
nenustatant standartiniy saglygy nebiity jmanoma tiekti tam tikry produkty, joks ribojamasis poveikis
konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, nebiity daromas. Tokiu atveju nustadius stan-
dartines sglygas produkty pasirinkimas ne sumazéty, o padidéty.

(") Bet koks vienasalis ex ante labiausiai ribojanciy licencijavimo salygy atskleidimas neturéty biiti naudojamas kaip

priedanga sickiant bendrai nustatyti vartojimo grandies produkty ar pakaitiniy INT ar technologijy kainas, kuris
bus laikomas konkurencijos apribojimu pagal tiksla, kaip pazyméta 247 punkte.

(%) Jei ankstesné patirtis taikant standartines salygas atitinkamoje rinkoje rodo, kad taikant standartines salygas konku-

rencija dél produkty diferencijavimo nesusilpnéjo, tai taip pat gali reiksti, kad taikant tokias panasiam produktui
parengtas standartines salygas nebus daromas ribojamasis poveikis konkurencijai.
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Antra, net jei standartinése salygose nenustatoma faktiné galutinio produkto apimtis, jos gali biiti
lemiama sandorio su klientu dalis dél kity priezasciy. Pavyzdziui, perkant internetu, kur klienty
pasitikéjimas yra labai svarbus (pvz., pasitikéjimas tuo, kad naudojamos saugios mokéjimo sistemos,
tinkamai aprasomi produktai, aiskios ir skaidrios kainy nustatymo taisyklés, lanksti grazinimo politika
ir kt). Klientams sunku tiksliai jvertinti visas tas sudedamasias dalis, jie paprastai labiau pasitiki su
tokiomis sudedamosiomis dalimis susijusia placiai taikoma praktika ir standartinémis salygomis, todél
tokios standartinés salygos gali tapti faktiniu standartu, kurio rinkoje prekiaujancios bendrovés turéty
laikytis. Nors ir neprivalomos, tokios standartinés salygos tapty faktiniu standartu, kurio poveikis bty
labai panasus | privalomo standarto poveikj ir turéty bati atitinkamai vertinamas.

Jei taikyti standartines sglygas privaloma, reikia vertinti ju poveikj produkty kokybei, jvairovei ir
naujovéms (visy pirma jei standartinés salygos privalomos visoje rinkoje).

Be to, jeigu standartinése sglygose (privalomose arba neprivalomose) yra kokiy nors sglygy, kurios gali
turéti neigiamo poveikio su kainomis susijusiai konkurencijai (pvz., salygy, kuriomis apibréZiamos
taikytinos nuolaidos), tikétina, kad taikant tokias standartines salygas baty daromas ribojamasis
poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

7.4. Vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj
7.4.1. Didesnis veiksmingumas
Standartizavimo susitarimai

Standartizavimo susitarimais daznai gerokai padidinamas veiksmingumas. Pavyzdziui, Sajungos masto
standartais gali baiti sudarytos palankesnés rinkos integracijos salygos, o bendrovéms gali bati lengviau
parduoti savo prekes ir paslaugas visose valstybése narése ir taip padidinti vartotojy pasirinkimg ir
sumazinti kainas. Standartais, kuriais uZtikrinama techniné sgveika ir suderinamumas, daznai skati-
nama jvairiy bendroviy technologijy privalumais grindziama konkurencija ir padedama neapsiriboti tik
vienu konkreciu tiekéju. Be to, standartai gali padéti pardavéjams ir pirkéjams sumazinti sandoriy
sanaudas. Standartais, kuriais nustatoma, pvz., produkto kokybé, sauga ir aplinkos apsaugos aspektai,
gali bati palengvinamas vartotojo pasirinkimas ir padedama pagerinti produkto kokybe. Standartai
svarbiis ir naujoviy srityje. Jais gali baiti sutrumpinamas laikas, per kurj nauja technologija patenka i
rinka, taip pat sudarant galimybes bendrovéms remtis susitartais sprendimais palengvinamas naujoviy
diegimas.

Kad standartizavimo susitarimu bty padidinamas veiksmingumas, i rinka norintiems patekti subjek-
tams turi bati veiksmingai teikiama standartui taikyti batina informacija (").

Standarto Zinomuma galima padidinti Zenklais ir logotipais, kuriais patvirtinama atitiktis ir suteikiamas
patikinimas vartotojams. Testavimo ir sertifikavimo susitarimais sickiama daugiau nei tik nustatyti
standartg, todél paprastai tokie susitarimai priskiriami atskirai susitarimy grupei ir rinkai.

Nors poveikis naujovems kiekvienu atveju turi bati analizuojamas atskirai, standartais, kuriais suku-
riamas, pavyzdZiui, jvairiy technologijy platformy horizontalusis suderinamumas, bus padidintas veiks-
mingumas.

Standartinés sqlygos

Taikyti standartines salygas gali biiti ekonomiskai naudinga, nes klientams lengviau palyginti siilomas
salygas ir pakeisti bendrove. Taikant standartines salygas taip pat gali padidéti veiksmingumas, t. y. gali
bati sutaupomos sandoriy sgnaudos ir tam tikruose sektoriuose (visy pirma ten, kur sutar¢iy teisiné
struktiira sudétinga) sudaromos palankesnés salygos patekti j rinka. Taikant standartines salygas taip
pat gali padidéti sutarties Saliy teisinis tikrumas.

Kuo didesnis konkurenty rinkoje skaicius, tuo labiau padidéja veiksmingumas, susijes su geresnémis
galimybémis palyginti siilomas salygas.

(1) Zr. Komisijos sprendimo X/Open Group, IV[31.458, 42 punkta: ,Komisija mano, kad priimant sprendimg taikyti isimtj labai

svarbu atsizvelgti j grupés norg kuo greiciau pateikti rezultatus®.
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7.4.2. Biitinumas

314. Apribojimai, kuriuos galima sukelti standartizavimo susitarimu ar standartinémis salygomis ir kurie yra
didesni nei bitini veiksmingumui padidinti, neatitinka 101 straipsnio 3 dalies kriterijy.

Standartizavimo susitarimai

315. Vertinant kiekviena standartizavimo susitarima, viena vertus, reikia atsizvelgti j tikéting jo poveikj
nagrinéjamai rinkai, kita vertus, i apribojimy, kurie gali bati didesni nei bitina siekiant padidinti
veiksminguma, apimtj (!).

316. Paprastai visiems konkurentams, veikiantiems rinkoje ar rinkose, kurioms standartu daromas poveikis,
turi bati uZztikrintos galimybés dalyvauti standarty nustatymo procese, nebent $alys jrodyty, kad toks
dalyvavimas bty labai neveiksmingas, arba numatyta taikyti bendras interesy atstovavimo proce-
ddras ().

317. Paprastai standartizavimo susitarimuose neturéty bati numatyta daugiau salygy negu reikia susitarimo
tikslams pasiekti, neatsizvelgiant i tai, ar siekiama techninés saveikos ir suderinamumo, ar tam tikro
kokybés lygio. Tais atvejais, kai vartotojams ar ekonomikai apskritai biity naudinga turéti tik viena
technologinj sprendima, toks standartas turi biti nustatomas nediskriminuojant. Technologijy atZvilgiu
neutraliais standartais tam tikromis aplinkybémis galima labiau padidinti veiksmingumg. [traukti
pakaitines INT (%) kaip batinas standarto dalis ir taip priversti standarto naudotojus mokéti uz daugiau
INT nei techniskai batina — baty daugiau nei batina nustatytam didesniam veiksmingumui pasiekti. Be
to, jtraukiant pakaitines INT kaip biitinas standarto dalis ir apribojant tos technologijos naudojima tik
tam konkre¢iam standartui jgyvendinti (t. y. iSskirtinis naudojimas) gali bati ribojama technologijy
tarpusavio konkurencija ir tai nebaty biitina nustatytam didesniam veiksmingumui pasiekti.

318. Apribojimai standartizavimo susitarimuose, kuriais standartas padaromas privalomu ar jpareigojama,
kad tam tikroje pramonés srityje jo bty laikomasi, i§ esmés néra bitini.

319. Be to, standartizavimo susitarimais, kuriais tam tikroms institucijoms suteikiama i§imtiné teisé patik-
rinti atitiktj standartui, sickiama daugiau nei pagrindinio tikslo — — nustatyti standarta, todél tokiais
susitarimais taip pat gali bati ribojama konkurencija. Taciau iskirtinumo salyga tam tikrg laikotarpj
galima pagristi, pavyzdziui, tuo, kad reikia susigrazinti dideles pradines islaidas (¥). Tokiu atveju j
standartizavimo susitarimg turéty bati jtraukta atitinkama apsaugos priemoné, skirta su i$skirtinumo
salyga susijusiai galimai konkurencijos rizikai su$velninti. Tai, be kita ko, susij¢ su sertifikavimo
mokesciu, kuris turi bati pagristas ir proporcingas atitikties patikrinimo sgnaudoms.

(') Pagal Sprendimg Philips/VCR, 1V[29/151, dél atitikties vaizdajuosciy leistuvo standartams pasalintos kitos (galbdt
geresnés) sistemos. Tai padaré ypa¢ didelj poveikj, atsizvelgiant i iskirting Phillips padétj rinkoje,... [S]alims buvo
nustatyti tokie apribojimai, kurie nebuvo biitini tokiam tobulinimui. Vaizdajuosciy suderinamumas su kity gamintojy leistuvais
biity uZtikrintas net ir tuo atveju, jei pastarieji bty turéje tik prisiimti jsipareigojimg, kad gamindami vaizdajuosciy leistuvo
jrangg, laikysis vaizdajuosciy leistuvo standarty” (31 punktas).

Zr. Komisijos sprendimo X/Open Group, IV/31.458, minéto iSnaSoje, 45 punkta: ,[GJrupés tiksly nebiity buve jmanoma
pasiekti, jei bet kuri bendrové, norinti prisiimti jsipareigofimg siekti grupés tiksly, biity turéjusi teisg tapti nare. Dél to kilty
praktiniy ir logistiniy veiklos valdymo sunkumy ir gali biiti nejmanoma priimti atitinkamy pasialymy.” Zr. taip pat 2009 m.
spalio 14 d. Komisijos sprendimo Laivy Klasifikacija, 39416, 36 punkta: jsipareigojimais uztikrinama tinkama pusiausvyra,
viena vertus, iSlaikyti grieztus IACS narystés kriterijus, kita vertus, pasalinti nereikalingas kliiitis tapti IACS nariu. Naujaisiais
kriterijais bus uZtikrinta, kad tik techniskai kompetentingos Rlasifikacinés bendrovés galéty tapti IACS narémis, tokiu biidu
uzkertant kelig IACS darbo veiksmingumo ir kokybés suprastéjimui dél pernelyg negriezty IACS priklausymo reikalavimy. Tuo
pat metu naujieji kriterijai nekliudys techniskai kompetentingoms ir isreiskusioms norg Klasifikacinéms bendrovéms prisijungti prie
IACS*.

Technologija, kurios naudotojai ar licencijy turétojai laiko sukeiciama su kita technologija ar galincia pakeisti kitg
technologijg, remdamiesi technologijy savybemis ir paskirtimi.

Tokiu atveju Zr. Komisijos sprendimo Dutch Cranes (SCK ir FNK), IV[34.179, 34.202, 216, OL L 312, 1995 12 23,
p. 79, 23 punkta: ,Draudimu pavesti SCK nesertifikuotoms jmonéms subrangos darbus ribojama sertifikuoty jmoniy veikimo
laisvé. Ar draudimu konkurencija yra trukdoma, ribojama ar iskreipiama, kaip apibrézta 85 straipsnio 1 dalyje, reikia vertinti
atsiZvelgiant j teisines ir ekonomines aplinkybes. Jei toks draudimas susijes su sertifikavimo sistema, kuri yra visiskai atvira,
nepriklausoma ir skaidri ir pagal kurig priimamos panaSios kity sistemy garantijos, galima teigti, kad jis neturés ribojamojo
poveikio konkurencijai ir kad juo paprasciausiai siekiama visapusiskai uztikrinti sertifikuoty prekiy ir paslaugy kokybe*.
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322.

323.

324.

325.

Standartinés sqlygos

Apskritai, reikalavimas, kad tam tikros pramonés srities subjektai ar prekybos asociacijos, kuri nustaté
standartines sglygas, nariai privaléty ir jsipareigoty jas taikyti, yra nepagristas. Tafiau neatmetama
galimybé, kad privalomos standartinés sglygos konkreciu atveju gali bati bitinos, kad bty uztikrintas
tomis standartinémis salygomis siekiamas didesnis veiksmingumas.

7.4.3. Perdavimas vartotojams
Standartizavimo susitarimai

Didesnis veiksmingumas, pasiektas taikant batinus apribojimus, turi bati perduotas vartotojams taip,
kad gaunama nauda nusverty ribojamajj poveikj konkurencijai, kuris daromas standartizavimo susi-
tarimu arba standartinémis salygomis. Vertinant tikéting didesnio veiksmingumo perdavima vartoto-
jams, svarbu i$siaiSkinti, kokiy procediry imamasi, kad baty apsaugoti standarty naudotojy ir galu-
tiniy vartotojy interesai. Jei standartais sudaromos palankesnés salygos uZztikrinti techning sgveika ir
suderinamumg arba naujy ir esamy produkty, paslaugy ir procesy konkurencija, galima daryti prie-
laidg, kad standartas bus naudingas vartotojams.

Standartinés sqlygos

Kuo didesnés bendroviy rinkos dalys ir standartiniy salygy naudojimo mastas, tuo didesné ribojamojo
poveikio konkurencijai grésmé ir didesnio veiksmingumo tikimybé. Taigi, nejmanoma nustatyti
bendros ,saugaus uosto” nuostatos, kurios laikantis nekilty ribojamojo poveikio konkurencijai grésmé
arba kuria remiantis baity galima daryti prielaida, kad didesnis veiksmingumas bus perduotas varto-
tojams taip, kad gaunama nauda nusverty ribojamaji poveikj konkurencijai.

Tadiau standartinémis salygomis pasiektas tam tikras didesnis veiksmingumas, pavyzdziui, lengviau
palyginami rinkai teikiami pasitilymai, palankesnés salygos pakeisti tiekéja, taip pat didesnis standar-
tiniy salygy teisinis tikrumas, yra tikrai naudingas vartotojams. Kalbant apie kitokj galima didesnj
veiksminguma, pavyzdziui, mazesnes sandorio sgnaudas, biitina kiekvienu atveju atskirai jvertinti
(atsizvelgiant  atitinkamas ekonomines aplinkybes), ar tikétina, kad toks didesnis veiksmingumas
bus perduotas vartotojams.

7.4.4. Jokio konkurencijos panaikinimo

Ar standartizavimo susitarimu $alims suteikiamos galimybés panaikinti konkurencija, priklauso nuo
jvairiy konkurencijos rinkoje 3altiniy, standartizavimo susitarimu sudaromo $aliy konkurencinio suvar-
Zymo lygio ir susitarimo poveikio tokiam konkurenciniam suvarzymui. Nors atliekant tokig analize
svarbu jvertinti rinkos dalis, kity faktinés konkurencijos $altiniy masto negalima vertinti remiantis tik
rinkos dalimi, i$skyrus tuos atvejus, kai standartas tampa faktiniu tam tikros pramonés srities stan-
dartu ("). Pastaruoju atveju konkurencija gali bati panaikinta, jei treCiosioms 3alims nesuteikiamos
galimybés veiksmingai naudotis standartu. Jei standartinés salygos naudojamos didziojoje tam tikros
pramonés srities dalyje, jos gali tapti faktiniu tos pramonés srities standartu ir todél gali kilti tokiy
paciy abejoniy. Taliau jei standartas ar standartinés sglygos susijusios tik su nedidele produkto ar
paslaugos dalimi, konkurencija grei¢iausiai nebus panaikinta.

7.5. PavyzdZziai

Standarty, kuriy konkurentai negali atitikti, nustatymas

1 pavyzdys

Aplinkybés. Standartus nustatanti organizacija nustato ir skelbia saugos standartus, kurie placiai
taikomi atitinkamoje pramonés srityje. Dauguma pramonés atstovy dalyvauja nustatant standartg.
Prie§ priimant standarta, naujas rinkos dalyvis sukdiré produkts, kuris techniskai lygiavertis veiks-
mingumo ir funkciniy reikalavimy pozitriu ir kurj pripaZista standartus nustatancios organizacijos
techninis komitetas. Ta¢iau saugos standarto techninés specifikacijos (be jokio objektyvaus pagrindo)
sudarytos taip, kad is ar kiti nauji produktai negaléty atitikti standarto.

(") Faktinis standartizavimas nustatomas tuo atveju, kai (teisiSkai neprivaloma) standarta praktiskai naudoja didZioji

pramongés dalis.
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Analizé. Tikétina, kad standartizavimo susitarimas turés ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip
apibréZta 101 straipsnio 1 dalyje, ir grei¢iausiai neatitiks 101 straipsnio 3 dalies kriterijy. Standartus
nustatancios organizacijos nariai, neturédami jokio pagristo pagrindo, nustaté standarta taip, kad jy
konkurenty produktai, pagristi kitais technologiniais sprendimais, negali jo atitikti, nors jy veiks-
mingumas panasus. Taigi $iuo susitarimu, kuriuo neuztikrinamas nediskriminavimas, bus suma-
zintos arba stabdomos naujovés ar produkty jvairové. Tokiu parengtu standartu didesnis nei neut-
ralus veiksmingumas grei¢iausiai nebus pasiektas.

326. Neprivalomas ir skaidrus standartas, apimantis didel¢ rinkos dalj

2 pavyzdys

Aplinkybés. Keletas buitinés elektronikos gamintojy, turin¢iy dideles rinkos dalis, susitaria sukurti
naujg produkto, kuris atsirasty po DVD, standarta.

Analizé. Jei a) gamintojai toliau gali nevarZomai gaminti kitus naujus produktus, kurie neatitikty
naujojo standarto, b) dalyvavimas nustatant standartus yra neribojamas ir skaidrus, o ) standarti-
zavimo susitarimu niekaip kitaip neribojama konkurencija, 101 straipsnio 1 dalis grei¢iausiai nepa-
zeidziama. Jei Salys susitaré gaminti tik nauja standarta atitinkancius produktus, susitarimu bty
ribojama techniné plétra, mazZinamos naujovés ir $alims neleidziama parduoti kity produkty, taigi
baty daromas ribojamasis poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

327. Standartizavimo susitarimas neatskleidziant INT

3 pavyzdys

Aplinkybés. Privati standartus nustatanti organizacija, veikianti IRT (informacinés ir rysiy techno-
logijos) standartizavimo sektoriuje, taiko INT politikg, pagal kurig nei reikalaujama, nei skatinama
atskleisti INT, kurios gali bati bitinos biisimam standartui jgyvendinti. Standartus nustatanti orga-
nizacija samoningai priémé sprendimg nejtraukti tokio jpareigojimo, visy pirma atsizvelgdama j tai,
kad visos technologijos, kurios gali biti svarbios biisimam standartui jgyvendinti, yra saugomos
jvairiomis INT. Tode¢l standartus nustatanti organizacija laikési nuomonés, kad nustacius INT atsklei-
dimo jpareigojima, pirma, nebiity suteikta nauda, susijusi su tuo, kad dalyviai galéty pasirinkti
sprendima, nesusijusi su INT arba susijusj su nedideliu INT skai¢iumi, ir antra, bity patirta papil-
domy islaidy, siekiant i$nagrinéti, ar tam tikra INT gali bati batina biisimam standartui jgyvendinti.
Taciau standartus nustatancios organizacijos INT politika reikalaujama, kad visi dalyviai jsipareigoty
suteikti licencijas dél visy INT, kurios gali bati susijusios su biisimu standartu, saZiningomis, pagris-
tomis ir nediskriminacinémis salygomis. INT politikoje numatytos galimybés taikyti i$imtj, jei INT
turétojas pageidauja netaikyti bendro isipareigojimo suteikti licencijas tam tikrai INT. Sioje pramonés
srityje yra keletas konkuruojan¢iy standartus nustatanéiy organizacijy. Dalyvauti standartus nusta-
tancioje organizacijoje gali visi toje pramonés srityje veikiantys subjektai.

Analizé. Daugeliu atvejy nustatant INT atskleidimo jpareigojima biity skatinama konkurencija, nes
padidéty ex ante technologijy konkurencija. Apskritai, tokiu jpareigojimu standartus nustatancios
organizacijos nariams suteikiamos galimybeés atsizvelgti | su konkrecia technologija susijusiy INT
skai¢iy, sprendziant, kurig i§ konkuruojanciy technologijy pasirinkti (arba, jei jmanoma, pasirinkti
technologija, kuri néra saugoma INT). Su technologija susijusiy INT skai¢ius daznai turés tiesioginio
poveikio naudojimosi standartu sgnaudoms. Taciau Siomis konkreciomis aplinkybémis visos galimos
technologijos yra apsaugotos INT ir netgi jvairiomis INT. Todél atskleidziant INT nebiity daromas
teigiamas poveikis, susijes su tuo, kad nariai, rinkdamiesi technologija, galéty atsizvelgti i INT
skai¢iy, nes kokia technologija bebiity atrinkta, galima daryti prielaida, kad ta technologija yra
susijusi su INT. Atskleidziant INT grei¢iausiai nebiity prisidéta siekiant uZztikrinti galimybes veiks-
mingai naudotis standartu, kurios S$iuo atveju pakankamai uZztikrinamos bendru jsipareigojimu
suteikti licencijas dél visy INT, kurios gali bati susijusios su biisimu standartu, sgZiningomis, pagrjs-
tomis ir nediskriminacinémis salygomis. Be to, atskleidziant INT Siomis aplinkybémis dalyviai patirty
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papildomy islaidy. Tokiomis aplinkybémis neatskleidZiant INT standartas patvirtinamas greiciau ir
tai gali bti svarbu atsizvelgiant i tai, kad konkuruoja keletas standartus nustatanciy organizacijy.
Taigi, susitarimu greiCiausiai nebiity daromas neigiamas poveikis konkurencijai, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje.

328. Standartai draudimo sektoriuje

4 pavyzdys

Aplinkybés. Draudimo bendroviy grupé susirinko siekdama susitarti dél neprivalomy standarty,
taikomy diegiant tam tikras saugumo priemones (pvz., komponentai ir jranga, skirti uzkirsti kelig
nuostoliams ir mazinimui, ir i tokiy elementy susidedancios sistemos). Dél $iy draudimo bendroviy
nustatyty neprivalomy standarty a) susitarta siekiant patenkinti konkrety poreikj ir padéti draudimo
imonéms valdyti rizika ir iSlaikyti rizika atitinkancias imokas; b) prie§ uzbaigiant rengti standartus,
jie aptarti su dauguma diegéjy (arba jy atstovy) ir atsizvelgta j jy nuomong; c) standartus paskelbé
atitinkama (-os) draudimo asociacija specialioje savo interneto svetainés dalyje, kad juos lengvai rasty
visi diegéjai ir kitos suinteresuotosios Salys.

Analizé. Ty standarty nustatymo procesas yra skaidrus ir leidziama dalyvauti suinteresuotosioms
Salims. Be to, rezultatu pagristomis ir nediskriminacinémis salygomis lengvai gali naudotis visi, kas
nori. Jeigu standartas neturi neigiamo poveikio vartotojy grandies rinkai (pvz., nepasalinami tam
tikri diegéjai taikant labai specifinius ir nepagristus diegimo reikalavimus), jis greiCiausiai neturés
ribojamojo poveikio konkurencijai. Ta¢iau net jei standartai turéty ribojamojo poveikio konkuren-
cijai, panasu, kad biity tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies sglygos. Naudodamosi standartais drau-
dimo jmonés galéty geriau iSanalizuoti, kiek tokiomis diegimo sistemomis sumaZzinama atitinkama
rizika ir uzkertamas kelias nuostoliams, kad jos galéty valdyti rizikg ir sitlyti rizikg atitinkancias
jmokas. Be to, atsizvelgiant | minétg ispéjima, susijusio su vartotojy grandies rinka, diegéjams tai
suteikty veiksmingumo, nes jie galéty laikytis vieno standarty rinkinio, tinkan¢io visoms draudimo
bendrovéms, ir neturéty tartis su kiekviena draudimo bendrove atskirai. Patvirtinus tokius standartus
vartotojams galéty bati lengviau keisti draudimo jmones. Be to, tai bity naudinga maZesnéms
draudimo jmonéms, kurios gali neturéti pajégumy atskirai atlikti bandymus. Kalbant apie kitas
101 straipsnio 3 dalies salygas, panasu, kad neprivalomais standartais nevirSijama tai, kas bitina
konkre¢iam didesniam veiksmingumui pasiekti; nauda bity perduota vartotojams (tam tikrais atve-
jais nauda bty tiesioging); ir apribojimais nebity panaikinta konkurencija.

329. Aplinkosaugos standartai

5 pavyzdys

Aplinkybés. Beveik visi skalbimo masiny gamintojai, paskatinti vieSosios istaigos, susitaria nebega-
minti produkty, kurie neatitinka tam tikry aplinkosaugos kriterijy (pvz., energijos vartojimo efekty-
vumas). Kartu Salys turi 90 % rinkos. Produktai, kurie dél to bus laipsniskai pasalinti i§ rinkos,
sudaro didele visy pardavimy dalj. Jie bus pakeisti labiau aplinkg tausojanciais, bet kartu ir bran-
gesniais produktais. Be to, susitarimu netiesiogiai sumazinama tre¢iyjy Saliy gamybos apimtis (pvz.,
elektros tiekimo paslaugos ir pasalinamy produkty komponenty tiekéjai). Jei nebiity susitarimo,
Salys nesistengty gaminti ir pardavinéti labiau aplinka tausojanciy produkty.

Analizé. Susitarimu leidZiama Salims kontroliuoti individualiy gamyba ir jis susijes su didele jy
pardavimo ir visos gamybos apimties dalimi, juo taip pat sumazinama treiyjy Saliy gamybos
apimtis. Produkty jvairové, kuri i§ dalies priklauso nuo produkty aplinkosaugos reikalavimy, suma-
z¢ja, o kainos tikriausiai padidés. Todél tokiu susitarimu gali bati daromas ribojamasis poveikis
konkurencijai, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Valstybés institucijos dalyvavimas tokiam
vertinimui yra nesvarbus. Taliau naujesni ir aplinka labiau tausojantys produktai yra techniskai
pazangesni, veiksmingesni kokybés pozitiriu: skalbimo masinos turi daugiau programy, kuriomis
vartotojai gali naudotis. Be to, skalbimo masiny pirkéjai sutaupo sanaudy dél to, kad mazesnés jy
eksploatavimo sgnaudos, maziau naudojama vandens, elektros ir skalbimo priemoniy. Taip sanaudos
realiai sutaupomos rinkose, kurios skiriasi nuo atitinkamy susitarimo rinky. Nepaisant to, j tokj




20111 14

Europos Sgjungos oficialusis leidinys

C 11/69

veiksminguma galima atsizvelgti, nes rinkos, kurioms daromas ribojamasis poveikis konkurencijai ir
kuriose padidéja veiksmingumas, yra susijusios, o vartotojy, kuriems poveikio turi apribojimas ir
didesnis veiksmingumas, grupé i§ esmés yra ta pati. Didesnis veiksmingumas nusveria ribojamajj
poveiki konkurencijai, t. y. padidéjusias sanaudas. Kity pateikiamy susitarimo alternatyvy teikiama
nauda bus maziau uZtikrinta ir ne tokia ekonomiska. Gamindamos skalbimo masinas, kurios
atitinka sutartus aplinkosaugos reikalavimus, Salys naudojasi jvairiomis ekonomiskai galimomis
techninémis priemonémis, o konkurencija iliks kity produkto savybiy atzvilgiu. Todél 101
straipsnio 3 dalies kriterijai grei¢iausiai baty tenkinami.

330. Vyriausybés skatinamas standartizavimas

6 pavyzdys

Aplinkybés. Reaguodami i tai, kas buvo nustatyta atlikus rekomenduojamo riebaly kiekio tam
tikruose perdirbtuose produktuose tyrima, kurj atliko vienos valstybés narés vyriausybés finansuo-
jama eksperty grupé, tos valstybés narés keli stambis perdirbty maisto produkty gamintojai susitaria
per oficialias diskusijas pramoneés ir prekybos asociacijoje nustatyti rekomenduojama riebaly kiekj
produktuose. Kartu Salys turi 70 % produkty pardavimo rinkos valstybéje naréje. Saliy iniciatyva
remiama nacionaline reklamos kampanija, kurig finansuoja eksperty grupé ir kuria informuojama
apie pavojus, kuriy kyla dél didelio riebaly kiekio perdirbtuose maisto produktuose.

Analizé. Nors riebaly kiekis tik rekomendacinis ir jo laikytis galima savanoriskai, dél didesnio
viesumo, pasiekiamo vykdant nacionaling reklamos kampanija, tikétina, kad visi tos valstybés
narés perdirbto maisto gamintojai laikysis rekomenduojamo riebaly kiekio. Taigi tikétina, kad tai
bus faktinis didziausias riebaly kiekis perdirbtuose maisto produktuose. Todél gali sumazéti varto-
tojy pasirinkimas produkty rinkose. Taliau Salys galés toliau konkuruoti daugelio kity produkty
savybiy atzvilgiu, kaip antai kainos, produkto dydzio, kokybés, skonio, kity maistingyjy medziagy ir
druskos kiekio, sudedamyjy medziagy pusiausvyros ir prekés Zenklo. Be to, konkurencija dél riebaly
kiekio sitilomame produkte gali padidéti, jeigu Salys sieks sidlyti produktus, kuriuose riebaly
maziausia. Todé¢l tokiu susitarimu greiCiausiai nebiity daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

331. Atviras produkty pakuodiy standartizavimas

7 pavyzdys

Aplinkybés. Stambiis greitai gendanciy vartojimo produkty gamintojai konkurencingoje valstybés
narés rinkoje (taip pat kity valstybiy nariy gamintojai ir platintojai, parduodantys produkta toje
valstybéje naréje (importuotojai)) susitaria su pagrindiniais pakuociy tiekéjais parengti ir jgyvendinti
savanoriska iniciatyva, kuria siekiama standartizuoti toje valstybéje naréje parduodamo produkto
pakuotés dydj ir forma. Siuo metu pakuociy dydZiai ir medziagos skirtingose valstybése narése ir jy
vidaus rinkose smarkiai skiriasi. Tai reiskia, kad pakuoté nesudaro didelés bendry gamybos sgnaudy
dalies ir kad pakeitus pakuotés gamintojg nebiity patirta dideliy iSlaidy. Faktiskai nepatvirtintas ir
nerengiamas joks Sios pakuotés Europos standartas. Salys sudaré susitarimg savanoriskai, reaguo-
damos | valstybés narés vyriausybés daroma spaudimga laikytis aplinkosaugos reikalavimy. Kartu
gamintojai ir importuotojai turi 85% produkto pardavimo rinkos valstybéje naréje. Sia savanoriska
iniciatyva bus sudarytos salygos toje valstybéje naréje parduoti vienodo dydzio produktus, kuriy
pakuotéms reikia maziau medziagos, kurie uzima maziau vietos lentynoje, kuriy vezimo ir pakuotés
sanaudos yra mazesnés ir kurie dél mazesnio pakuociy atlicky kiekio labiau tausoja aplinka. Ja
jgyvendinus taip pat sumazés gamintojy perdirbimo sgnaudos. Standarte nenurodomos konkrecios
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naudotinos pakuociy medziagos. Gamintojai ir importuotojai susitaré dél standarto specifikacijy
atvirai ir skaidriai, o specifikacijy projekta viesai paskelbé (vieSai konsultacijai) pramonés srities
interneto svetainéje tinkamu laiku prie§ jas patvirtinant. Patvirtinta galutiné specifikacijy redakcija
taip pat vieSai paskelbta pramonés srities prekybos asociacijos interneto svetainéje, kuria nevarzomai
gali naudotis visi potencialiis nauji rinkos dalyviai, net jei jie néra tos prekybos asociacijos nariai.

Analizé. Nors susitarimas yra savanoriSkas, standartas greiCiausiai taps faktine pramonés srities
praktika, nes Saliy bendra to produkto rinkos dalis valstybéje naréje yra didelé, o vyriausybé
mazmenininkus taip pat skatina mazinti pakuociy atliecky kiekj. Tokiu susitarimu teorigkai gali
bati sudaromos kliatys patekti i rinkg ir daromas antikonkurencinio galimybiy ribojimo poveikis
valstybés narés rinkoje. Tokia grésmé visy pirma susijusi su atitinkamo produkto importuotojais,
kuriems gali tekti i§ naujo jpakuoti produkty, kad pakuoté atitikty faktinj standartg ir kad baty
galima parduoti produkta toje valstybéje naréje, jei kitose valstybése narése naudojamos pakuotés
dydis neatitinka standarto. Taciau praktiskai grei¢iausiai nebity sudarytos didelés klititys patekti i
rinkg ir apribotos galimybés, nes a) susitarimas yra savanoriSkas, b) dél standarto susitarta su
pagrindiniais importuotojais atvirai ir skaidriai, ¢) pakuotés pakeitimo sgnaudos yra nedidelés, d)
isami techniné standarto informacija prieinama naujiems rinkos dalyviams, importuotojams ir
pakuociy tiekéjams. Importuotojai Zinojo apie galimus pakuociy poky¢ius pradiniame rengimo
etape ir turéjo galimybe per vieSa konsultacijy dél standarty projekto pareiksti savo nuomone
prie§ patvirtinant standartg. Todél susitarimu negali baiti daromas ribojamasis poveikis konkurencijai,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje.

Bet kokiu atveju tikétina, kad bus tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies sglygos, nes i) susitarimu bus
kiekybiskai padidintas veiksmingumas, t. y. sumazés vezimo ir pakuotés sanaudos; ii) atsizvelgiant j
svarbiausias konkurencijos sglygas rinkoje, sutaupytos sanaudos tikriausiai bus perduotos vartoto-
jams; iii) susitarimu sukeliami maZiausi batini apribojimai pakuotés standartui jgyvendinti ir grei-
Ciausiai nebus daromas didelis galimybiy ribojimo poveikis; ir iv) nebus panaikinta konkurencija
didelés atitinkamy produkty dalies atzvilgiu.

332. Uzdaras produkty pakuoéiy standartizavimas

8 pavyzdys

Aplinkybés. Situacija tokia pati, kaip aprasyta 7 pavyzdyje 331 punkte, iSskyrus tai, kad dél
standarto susitaria valstybéje nar¢je jsikiire greitai gendanciy vartojimo produkty gamintojai (kurie
turi 65 % pardavimo rinkos valstybéje naréje), viesa konsultacija dél patvirtinty specifikacijy (kuriose
iSsamiai apraSyti naudotiny pakuotés medziagy standartai) nebuvo surengta ir savanoriskai taikomo
standarto specifikacijos neskelbiamos. Todél kitose valstybése narése pakuotés pakeitimo sanaudos
yra didesnés nei vietos gamintojy.

Analizé. Panasiai kaip ir 7 pavyzdyje 331 punkte, nors susitarimas yra savanoriskas, labai tikétina,
kad jis taps faktine jprasta pramonés srities praktika, nes vyriausybé taip pat skatina mazmenininkus
mazinti pakuociy atlieky kiekj, o vietos gamintojai turi 65 % produkto pardavimo rinkos valstybéje
naréje. Kadangi nebuvo konsultuojamasi su atitinkamais kity valstybiy nariy gamintojais, patvirtintu
standartu kity valstybiy nariy gamintojy pakuotés keitimo sanaudos padidinamos labiau nei vietos
gamintojy. Todél susitarimu gali bati sudaromos klititys patekti j rinka ir antikonkurenciniu elgesiu
ribojamos pakuodiy tiekéjy, naujy rinkos dalyviy ir importuotojy (kurie nebuvo jtraukti i standarto
nustatymo proces3) galimybés, nes jiems gali tekti i§ naujo jpakuoti produkts, kad ta pakuoté
atitikty faktinj standartg ir bty galima parduoti produktg toje valstybéje naréje, jei kitose valstybése
narése naudojamos pakuotés dydis neatitinka standarto.

PrieSingai nei nurodyta 7 pavyzdyje 331 punkte, standartizavimo procesas nebuvo atviras ir
skaidrus. Naujiems rinkos dalyviams, importuotojams ir pakuociy tiekéjams nebuvo sudarytos gali-
mybés teikti pastaby apie sitiloma standarta ir jie galéjo nieko apie jj nezinoti iki paskutiniojo etapo,
todél gali bati, kad negaléjo greitai ir veiksmingai pakeisti gamybos metody ar pakuotés tiekéjo. Be
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to, nauji rinkos dalyviai, importuotojai ir pakuociy tiekéjai gali nepajégti konkuruoti, jei apie
standarta mazai zinoma ar jo sunku laikytis. Siuo atveju ypa¢ svarbu tai, kad i standartg jtrauktos
issamios specifikacijos dél naudotiny pakuotés medziagy, nes dél uzdaro konsultacijy ir standarto
rengimo proceso pobiidzZio importuotojai ir nauji rinkos dalyviai patirs sunkumy siekdami laikytis
tokio standarto. Todél $iuo susitarimu gali biti ribojama konkurencija, kaip apibrézta 101 straipsnio
1 dalyje. Tokios i§vados prieinama neatsizvelgiant i tai, kad susitarimas sudarytas siekiant atitikti
kartu su valstybés narés vyriausybe nustatytus pagrindinius aplinkosaugos reikalavimus.

Siuo atveju greiciausiai nebus tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies sglygos. Nors susitarimu bus
panasiai, kaip ir 7 pavyzdzio 331 punkte atveju, kiekybiskai padidintas veiksmingumas, uzdaro ir
privataus pobtdzio standartizavimo susitarimas ir neskelbiamas i§samus naudotiny pakuotés
medziagy standartas greiCiausiai néra batini, kad buty uZztikrintas susitarimu siekiamas didesnis
veiksmingumas.

333. Neprivalomos ir atviros standartinés salygos, taikomos sudarant sutartis su galutiniais naudotojais

9 pavyzdys

Aplinkybés. Elektros skirstymo jmoniy prekybos organizacija sukuria neprivalomas standartines
elektros tiekimo galutiniams naudotojams salygas. Standartinés sglygos nustatomos skaidriai ir
nediskriminuojant. Standartinés salygos apima tokius klausimus: vartojimo vietos specifikacija, jung-
ties tasky vieta ir jungCiy jtampa, nuostatos dél paslaugy patikimumo, taip pat atsiskaitymo tarp
sutarties Saliy tvarka (pvz., kas nutinka, jeigu klientas nepateikia tiekéjui matavimo prietaisy
rodmeny). Standartinés salygos netaikomos jokiems su kainomis susijusiems klausimams, t. y.
nepateikiamos rekomenduojamos kainos ar kitokios su kainomis susijusios sglygos. Bet kuri sekto-
riuje veikianti bendroveé gali taikyti standartines salygas taip, kaip jai atrodo tinkama. Mazdaug 80 %
sutariy, sudaryty su galutiniais naudotojais atitinkamoje rinkoje, pagristos tomis standartinémis
salygomis.

Analizé. Tokios standartinés sglygos greiCiausiai neturés ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip
apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Net jei tai tapty jprasta pramonés srities praktika, panasu, kad tai
neturéty jokio pastebimo neigiamo poveikio kainoms, produkty kokybei ar jvairovei.

334. Standartinés salygos, taikomos bendroviy sudaromoms sutartims

10 pavyzdys

Aplinkybés. Tam tikros valstybés narés statybos bendrovés susitaré nustatyti neprivalomas ir atviras
standartines salygas, kuriy rangovai laikytysi pateikdami klientui statybos darby samata. Kartu su
salygomis jtraukta sgmatos, tinkamos statybos srityje, forma. Sie dokumentai taip pat yra statybos
sutarties dokumentai. Nustatytos salygos susijusios su sutarties rengimu, bendraisiais rangovo ir
kliento jsipareigojimais, mokéjimo salygomis, kurios nesusijusios su kaina (pvz., nuostata, nurodanti,
kad rangovas turi teis¢ pranesti apie darby sustabdyma dél nemokéjimo), draudimu, trukme, perda-
vimu ir trikumais, atsakomybés apribojimu, nutraukimu ir pan. Priesingai nei nurodyta 9 pavyzdyje
333 punkte, Sias standartines sglygas tarpusavyje daznai naudoty bendrovés (kai vienos veikia
tiekéjy, o kitos — vartotojy grandies rinkose).

Analizé. Tokios standartinés salygos greiCiausiai neturés ribojamojo poveikio konkurencijai, kaip
apibréZta 101 straipsnio 1 dalyje. Paprastai kliento galimybés pasirinkti galutinj produkta, batent
statybos darbus, paprastai nebiity smarkiai ribojamos. Kitoks ribojamasis poveikis konkurencijai
neatrodo tikétinas. I3 tikryjy, kelios minétos salygos (perdavimo ir trikumy, nutraukimo ir pan.)
daznai reguliuojamos jstatymais.
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335. Standartinés salygos, kuriomis naudojantis lengviau palyginti skirtingus bendroviy produktus

11 pavyzdys

Aplinkybés. Nacionaliné draudimo sektoriaus asociacija platina neprivalomas standartines namo
draudimo sutarties poliso salygas. Siose salygose nenurodomas draudimo jmoky lygis, draudZiama
suma ar priemokos, kurias moka apdraustasis. Jomis nenustatomas i§samus draudimas nuo rizikos,
jskaitant rizikg, kurios vienu metu nepatiria daug poliso turétojy, ir nereikalaujama, kad poliso
turétojai jsigyty draudimg nuo jvairaus pobidzio rizikos i§ to paties draudiko. Nors dauguma
draudimo bendroviy taiko standartines poliso salygas, ne visose sutartyse nustatomos vienodos
salygos, nes jos pritaikomos pagal kiekvieno kliento individualius poreikius, todél klientams sifilomi
draudimo produktai néra faktiskai standartizuojami. Standartinémis poliso salygomis sudaromos
galimybés vartotojams ir vartotojy organizacijoms palyginti jvairiy draudiky siGilomus polisus. Varto-
tojy asociacija dalyvauja standartiniy poliso salygy nustatymo procese. Tas salygas be jokio diskri-
minavimo gali taikyti ir nauji rinkos dalyviai.

Analizé. Sios standartinés poliso salygos susijusios su galutinio draudimo produkto sudétimi. Jei
atsizvelgiant | rinkos salygas ir kitus veiksnius biity galima manyti, kad draudimo bendrovéms
naudojantis standartinémis polisy salygomis gali bati ribojama produkty jvairové, tikétina, kad
tokj galimg ribojima nusverty didesnis veiksmingumas, kaip antai palankesnés salygos vartotojams
palyginti draudimo bendroviy sitilomas sglygas. Palyginus salygas lengviau pereiti i§ vienos draudimo
bendrovés | kitg, taigi didinama konkurencija. Be to, paslaugos teikéjo pakeitimas arba konkurenty
patekimas | rinkg yra naudingas vartotojams. AtsiZvelgiant i tai, kad vartotojy asociacija dalyvavo
procese, tam tikrais atvejais gali padidéti tikimybé, kad didesnis veiksmingumas, kuris savaime néra
naudingas vartotojams, bus jiems perduotas. Taip pat tikétina, kad dél standartiniy poliso salygy
sumazés sandoriy sanaudos, o draudikams bus lengviau patekti i skirtingas geografines ir (arba)
produkty rinkas. Be to, nepanaSu, kad apribojimai biity didesni nei biitini nustatytam veiksmin-
gumui pasiekti, taigi konkurencija nebity panaikinta. Todél 101 straipsnio 3 dalies kriterijai tikriau-
siai tenkinami.
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