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1)

2)

3)

IZANGA
Gairiy paskirtis

Siose gairése nustatomi vertikaliyjy susitarimy vertinimo pagal Sutarties dél Europos
Sajungos veikimo (toliau — Sutartis) 101 straipsni  principai'. Vertikaliyjy susitarimy
apibréztis pateikta 2010 m. balandzio 20 d. Komisijos reglamento (ES) Nr. 330/220
del Sutarties del Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies taikymo
vertikaliyju susitarimy ir suderinty veiksmuy ragims? (toliau — bendrosios iSimties
reglamentas)  (Zr. 24-46 dalis) 1 straipsnio 1 dalies apunkte. Sios gairés
neprieStarauja galimam lygiagre¢iam Sutarties dél Europos Sajungos veikimo
102 straipsnio (toliau — 102 straipsnis) taikymui vertikaliesiems susitarimams. Gairés
sudarytos tokiu biidu:

— IT skirsnyje (822 dalys) aprasomi vertikalieji susitarimai, kurie paprastai
nepatenka | 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj;

— I skirsnyje (23-73 dalys) iSaiSkinamos bendrosios iSimties reglamento
taikymo salygos;

— IV skirsnyje (74-85 dalys) apraSomi bendrosios iSimties atSaukimo ir
bendrosios iSimties reglamento netaikymo principai;

— V skirsnyje (86-95 dalys) pateikiamos rinkos apibrézimo ir rinkos dalies
apskaiciavimo gairés;

— VI skirsnyje (96-229 dalys) aprasoma bendra analizés struktiira ir Komisijos
igyvendinimo politika atskirais vertikaliyju susitarimy atvejais.

Siose gairése analizé taikoma ir prekéms, ir paslaugoms, nors tam tikri vertikalieji
apribojimai daugiausia yra taikomi prekiy platinimui. Be to, gali buti sudaryti
vertikalieji susitarimai dél tarpiniy bei galutiniy prekiy ir paslaugy. Jei nenurodyta
kitaip, gairése pateikta analizé¢ ir argumentai taikomi visoms prekiy ir paslaugy
grupéms ir visiems prekybos lygiams. Tod¢l savoka ,,produktai® apima ir prekes, ir
paslaugas. Savokos ,tiekéjas® ir ,,pirkéjas® vartojamos kalbant apie visus prekybos
lygius. Bendrosios iSimties reglamentas ir S$ios gairés netaikomi susitarimams su
galutiniais vartotojais, jeigu pastarieji néra imonés, nes 101 straipsnis taikomas tik
Imoniy susitarimams.

ISleisdama S$ias gaires, Komisija siekia padéti imonéms pacioms {jvertinti savo
vertikaliuosius susitarimus pagal ES konkurencijos taisykles. Toliau Siose gairése

Nuo 2009 m. gruodzio 1 d. EB sutarties 81 ir 82 straipsniai tapo atitinkamai Sutarties dél Europos

Sajungos veikimo (,SESV®) 101 ir 102 straipsniais. Abiem atvejais §ios nuostatos yra i§ esmés
tapacios. Prireikus Siame sprendime daromos nuorodos i SESV 101 ir 102 straipsnius turi biti
suprantamos kaip nuorodos atitinkamai | EB sutarties 81 ir 82 straipsnius. SESV taip pat padaryta
terminijos pakeitimy, pavyzdziui, terminas ,Bendrija“ pakeistas terminu ,,Sajunga®“, o terminas
,bendroji rinka,, — terminu ,,vidaus rinka“. Siose gairése vartojama SESV terminija.

Siomis gairémis pakei¢iamas Komisijos pranesimas ,Vertikaliuju apribojimy gairés*, OL C 291,
2000 10 13, p. 1.

OL C 102,20104 23, p. 1.
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4)

S)

6)

7)

II.

8)

nustatyty standarty negalima taikyti mechaniskai, jie turi buti taikomi tinkamai
atsizvelgiant 1 konkrecias kiekvieno atvejo aplinkybes. Kiekvienas atvejis turi biti
vertinamas pagal jo faktus.

Sios gairés nepriestarauja Bendrojo Teismo ir Europos Sajungos Teisingumo Teismo
praktikai, susijusiai su 101 straipsnio taikymu vertikaliesiems susitarimams.
Komisija, remdamasi i§ suinteresuoty Saliy ir nacionaliniy konkurencijos institucijy
gauta informacija, toliau stebés bendrosios iSimties reglamento bei gairiy
igyvendinima ir galés perziliréti §i praneSima, atsizvelgdama i busimus pokycius ir
atsirandancia informacija.

101 straipsnio taikymas vertikaliesiems susitarimams

101 straipsnis taikomas vertikaliesiems susitarimams, kurie gali turéti itakos
prekybai tarp valstybiy nariy ir kurie trukdo, riboja arba iskraipo konkurencija’.
101 straipsnis — tai teisinis vertikaliyjy apribojimy vertinimo pagrindas, kuriame
atsizvelgiama { antikonkurencini ir konkurencija skatinanti poveiki. 101 straipsnio
1 dalimi draudziami tie susitarimai, kuriais akivaizdziai ribojama ar iSkraipoma
konkurencija, tuo tarpu 101 straipsnio 3 dalyje numatyta iSimtis susitarimams, kuriy
teikiama nauda yra reik§mingesné nei jy antikonkurencinis poveikis®,

Daugeliu vertikaliyjy apribojimy atveju pavojus konkurencijai gali kilti tik jei néra
pakankamos konkurencijos viename ar keliuose prekybos lygiuose, t.y. jei
egzistuoja tam tikra rinkos galia tiekéjo arba pirkéjo arba abiem lygiais. Vertikalieji
apribojimai paprastai yra maziau zalingi nei horizontalieji apribojimai ir gali sudaryti
esmines salygas veiksmingumui didinti.

101 straipsnio tikslas — uztikrinti, kad imonés nesinaudoty susitarimais, Siuo atveju
vertikaliaisiais susitarimais, konkurencijai rinkoje riboti pakenkiant vartotojams.
Vertinti vertikaliuosius apribojimus taip pat labai svarbu atsizvelgiant { platesnj tiksla
siekti integruotos vidaus rinkos. Rinkos integracija didina konkurencija Europos
Sajungoje. Imonéms neturéty buti leidziama atkurti privaciy kliticiy tarp valstybiy
nariy, kuriose sékmingai buvo pasalintos valstybinés klititys.

VERTIKALIEJI SUSITARIMAI, KURIE PAPRASTAI NEPATENKA [
101 STRAIPSNIO 1 DALIES TAIKYMO SRIT]

Nedidelés svarbos susitarimai bei maZosios ir vidutinés jmonés (MV])

Susitarimai, kurie negali turéti pastebimos jtakos valstybiy nariy tarpusavio prekybai
arba kuriy tikslas ar poveikis negali pastebimai apriboti konkurencijos, nepatenka {
101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Bendrosios iSimties reglamentas taikomas tik
susitarimams, kurie patenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Sios gairés nedaro

Zr. inter alia 1966 m. Teisingumo Teismo sprendima Grundig-Consten prie§ Komisijq sujungtose
bylose 56/64 ir 58/64, Rink. p. 299, 1966 m. birzelio 30 d. Sprendima Technique Miniere pries
Maschinenbau Ulm, 56/65, Rink. p. 235, 1994 m. liepos 14 d. Pirmosios instancijos teismo sprendima
Parker Pen pries Komisijq, [1994] T-77/92, Rink. p. II 549.

Komisijos bendraja metodika ir 101 straipsnio 1 dalies ir visy pirma 101 straipsnio 3 dalies taikymo
salygy aiskinima zr. Komisijos komunikate — praneSime ,,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo
gairés®, OL C 101, 2004 4 27, p. 97.

LT



LT

9)

10)

11)

2.1

12)

poveikio nei Komisijos praneSimo dél nedidelés svarbos susitarimy, kurie nezymiai
riboja konkurencija pagal Europos bendrijos steigimo sutarties 81 straipsnio 1 dalj
(de minimis)’, nei bet kokio buisimo de minimis pranesimo taikymui.

Laikantis de minimis praneSime nustatyty salygu, susijusiy su pagrindiniais
apribojimais ir bendro poveikio klausimais, nekonkuruojanciy imoniy, kiekvienos
kuriy rinkos dalis atitinkamoje rinkoje néra didesné¢ kaip 15 %, vertikalieji
susitarimai paprastai nepatenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti’®. Nedaroma
prielaidos, kad imoniy, kuriy rinkos dalis didesné kaip 15 %, vertikalieji susitarimai
automatiskai pazeidzia 101 straipsnio 1 dali. Imoniy, kuriy rinkos dalis didesné kaip
15 %, susitarimai vis dar gali neturéti pastebimo poveikio valstybiy nariy tarpusavio
prekybai arba gali pastebimai neriboti konkurencijos’. Tokie susitarimai turi bati
vertinami atsizvelgiant 1 juy teisini ir ekonomini konteksta. Atskiry susitarimy
vertinimo Kriterijai i§déstyti 92229 dalyse.

Kai yra nustatyti pagrindiniai apribojimai, apibrézti de minimis praneSime,
101 straipsnio 1 dalis gali buti taikoma esant ir mazesnei kaip 15 % rinkos daliai,
jeigu daromas pastebimas poveikis valstybiy nariy tarpusavio prekybai ir
konkurencijai. Siuo atveju atsizvelgiama i taikyting Teisingumo Teismo ir Bendrojo
Teismo praktika®. Taip pat atsizvelgiama | galima poreiki jvertinti teigiama ir
neigiama pagrindiniy apribojimy poveiki, kaip apraSyta gairiy 47 dalyje.

Be to, Komisija mano, kad priklausomai nuo bendro poveikio ir pagrindiniy
apribojimy, mazyjy ir vidutiniy imoniy vertikalieji susitarimai, kaip apibrézta
2003 m. geguzés 6 d. Komisijos rekomendacijos dél labai mazy, mazy ir vidutiniy
imoniy apibrézties’ priede, retai gali turéti pastebima poveiki valstybiy nariy
tarpusavio prekybai ar pastebimai riboti konkurencija, kaip apibrézta 101 straipsnio
1 dalyje, todél paprastai tokie susitarimai nepatenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo
sriti. Tais atvejais, kai tokie susitarimai vis délto atitinka 101 straipsnio 1 dalies
taikymo salygas, Komisija d¢l nepakankamo Europos Sajungos intereso paprastai
nepradés procediiry, nebent tokios imonés kartu arba atskirai uzima dominuojancia
padéti dideléje vidaus rinkos dalyje.

Atstovavimo susitarimai
Atstovavimo susitarimy apibrézimas

Atstovas — tai juridinis arba fizinis asmuo, jgaliojamas kito asmens (atstovaujamojo)
vardu derétis ir (arba) sudaryti toliau nurodytas sutartis paties atstovo vardu arba
atstovaujamojo vardu:

— del prekiy arba paslaugy atstovaujamajam pirkimo, arba

OL C 368,2001 12 22, p. 13.

Konkuruojanéiy imoniy susitarimams ,,de minimis“ rinkos dalies riba — 10 % ju kolektyvinés rinkos
dalies kiekvienoje paveiktoje atitinkamoje rinkoje.

Zr. 1995 m. birzelio 8 d. Pirmosios instancijos teismo sprendima Langnese-Iglo pries Komisijq, T-7/93,
Rink. p. II-1533, 98 punkta.

Zr. 1969 m. liepos 9 d. Teisingumo Teismo sprendima Volk prie§ Vervaecke, 5/69, Rink. p. 295,
1971 m. geguzés 6 d. Sprendima Cadillon pries Hoss, 1/71, Rink. p. 351, ir 1998 m. balandzio 28 d.
Sprendimo Javico pries Yves Saint Laurent, C-306/96, Rink. p. I-1983, 16 ir 17 punktus.

OL L 124, 2003 5 20, p. 36.
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13)

14)

15)

16)

—  atstovaujamojo tiekiamy prekiy arba paslaugy pardavimo.

Lemiamas veiksnys apibréziant atstovavimo susitarima 101 straipsnio 1 dalies
taikymo tikslu yra atstovo prisiimta finansiné¢ arba komerciné rizika, susijusi su
veikla, kuriai atstovauti ji paskyré atstovaujamasis10. Siuo aspektu vertinant néra
svarbu, ar atstovas dirba vienam, ar keliems atstovaujamiesiems. Atliekant $§i
vertinima taip pat nesvarbu, kaip savo susitarimus kvalifikuoja Salys ar kaip jos
kvalifikuojamos nacionalinés teisés aktuose.

Yra trys finansinés ir komercinés rizikos rasys, svarbios apibréziant atstovavimo
susitarimus 101 straipsnio 1 dalies taikymo tikslu. Pirma, yra sutartims budinga
rizika, tiesiogiai susijusi su atstovaujamojo vardu atstovo sudarytomis ir (arba)
suderétomis sutartimis, pavyzdziui, sutartys dél atsargy finansavimo. Antra,
egzistuoja rizika, susijusi su rinkos investicijomis. Tai investicijos, kuriy reikia tam
tikros rusies atstovo veiklai, kuria vykdyti ji paskyré atstovaujamasis,
t. y. investicijos, kuriy reikia, kad atstovas galéty sudaryti ir (arba) suderéti tokios
rusies sutartj. Tokios investicijos paprastai yra prarandamos, tai reiskia, kad jei tam
tikra veikla nutraukiama, jy negalima panaudoti kitai veiklai arba parduoti be dideliy
nuostoliy. Trecia, kyla su kitomis veiklos ras§imis, pavyzdziui, aptarnavimu po
pardavimo, remonto paslaugomis arba toje pacioje produkto rinkoje vykdoma veikla,
susijusi rizika, jei atstovaujamasis reikalauja, kad atstovas imtysi tokios veiklos, bet
ne kaip atstovaujamojo atstovas, o pats rizikuodamas.

Taikant 101 straipsnio 1 dalj, susitarimas yra laikomas atstovavimo susitarimu, jei
atstovas, atstovaujamojo vardu sudarydamas ir (arba) suderédamas sutartis arba
darydamas tam tikras rinkos investicijas, susijusias su ta veiklos sritimi, ir
vykdydamas kita veikla, kurios reikalauja atstovaujamasis toje pacioje produkto
rinkoje, visai nerizikuoja arba jo rizika yra minimali. Taciau rizika, susijusi su
atstovavimo paslaugy teikimu, t. y. rizika, susijusi su atstovo pajamy priklausomybe
nuo jo s¢kmés darbe arba su bendromis investicijomis, pavyzdZiui, nuomojant
patalpas arba samdant personala, atlickant $i vertinima néra svarbi.

Taikant 101 straipsnio 1 dali, susitarimas paprastai bus laikomas atstovavimo
susitarimu, kai pagal sutarti pirkty arba parduotuy prekiy nuosavybé nepereina
atstovui arba kai atstovas pats neteikia sutarties paslaugy, taip pat kai atstovas:

a) neprisideda prie iSlaidy, susijusiy su sutarties prekiy arba paslaugy teikimu
ir (arba) pirkimu, iskaitant prekiy pervezimo islaidas, dengimo. Tai nereiskia,
kad atstovas negali teikti transportavimo paslaugy, jeigu iSlaidas dengia
atstovaujamasis;

b) savo rizika arba saskaita nelaiko sutarties prekiy atsargy, iskaitant atsarguy
finansavimo iSlaidas ir atsargy praradimo islaidas, ir gali grazinti neparduotas
prekes atstovaujamajam be iSlaidy, nebent atsiranda atstovo kalté
(pvz., nesilaiké tinkamy saugumo priemoniy, kad iSvengty atsargy praradimo);

Zr. 2005 m. rugséjo 15 d. Pirmosios instancijos teismo sprendima Daimler Chrysler pries Komisijq,
T-325/01, Rink. 1I-3319; 2006 m. gruodzio 14 d. Teisingumo Teismo sprendima Confederacion
Espanola de Empresarios de Estaciones de Servicio prie§ CEPSA, C-217/05, Rink. 1-11987; ir
2008 m. rugséjo 11 d. Sprendima CEPSA Estaciones de Servicio SA prie§ LV Tobar e Hijos SL,
C-279/06, Rink. 1-6681.
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17)

2.2.

18)

c)  neprisiima atsakomybés uz parduoto produkto sukelta zalg tre¢iosioms Salims
(produkto atsakomybe¢), nebent jis kaip atstovas yra atsakingas uz kaltg Siuo
atzvilgiu;

d) néra atsakingas, jeigu pirke¢jai nevykdo sutarties, iSskyrus atstovo komisiniy
praradima, nebent atsiranda atstovo kalté (pvz., nesilaiké tinkamy saugumo
priemoniy arba apsisaugojimo nuo vagystés priemoniy arba nepranesé apie
vagyste atstovaujamajam ar policijai, arba nepranesé atstovaujamajam visos
biitinos turimos informacijos apie pirkéjo finansinj patikimuma);

e) nei tiesiogiai, nei netiesiogiai néra [pareigotas investuoti i pardavimo
skatinima, t. y. daryti inaSus i reklamai skirta atstovaujamojo biudZeta;

f)  nedaro rinkos investicijy i {iranga, patalpas arba personalo mokyma,
pavyzdziui, benzino saugojimo rezervuarus, reikalingus maZmeninéje
prekyboje benzinu, ar tam tikra programing iranga, draudimo agentams
reikalinga draudimo polisams parduoti, nebent §Sias sanaudas visiskai padengia
atstovaujamasis;

g) toje pacioje produkto rinkoje nevykdo kitos atstovaujamojo reikalaujamos
veiklos, nebent uz visa $ia veikla atlygina atstovaujamasis.

Tai néra iSsamus sarasSas. Taciau kai atstovas patiria vieng ar daugiau 14, 15 ir
16 dalyse paminéty iSlaidy arba rizikos atveji ar atvejus, atstovo ir atstovaujamojo
susitarimas nebus laikomas atstovavimo susitarimu. Rizikos klausimas turi biti
vertinamas kiekvienu atveju atskirai ir atsizvelgiant | tikraja ekonoming padéti, o ne {
teising forma. Praktiniais sumetimais rizikos analizé gali biti pradéta nuo sutarciai
buidingos rizikos vertinimo. Jeigu atstovas patiria sutar¢iai biidinga rizika, to pakanka
nuspresti, kad atstovas yra nepriklausomas platintojas. Ir prieSingai, jeigu atstovas
nepatiria jokios su sutartimi susijusios rizikos, bus biitina toliau tgsti analiz¢ vertinant
su rinkos investicijomis susijusia rizika. Galiausiai, jeigu atstovas nepatiria jokios su
sutartimi susijusios rizikos ir su rinkos investicijomis susijusios rizikos, gali buti
nagrin¢jama su kitomis reikalaujamomis veiklos riiSimis susijusi rizika toje pacioje
produkto rinkoje.

101 straipsnio 1 dalies taikymas atstovavimo susitarimams

2.1 skirsnyje apibrézty atstovavimo susitarimy atveju atstovo atliekamo pardavimo
arba pirkimo funkcijos sudaro dalj atstovaujamojo veiklos. Kadangi atstovaujamasis
prisiima komercing ir finansing rizika, susijusia su sutarties prekiy ir paslauguy
pardavimu ir pirkimu, visi atstovui taikomi jpareigojimai, susij¢ su atstovaujamojo
vardu sudarytomis ir (arba) suderétomis sutartimis, nepatenka i 101 straipsnio
1 dalies taikymo sritj. Toliau iSvardyti atstovo jpareigojimai laikomi neatskiriama
atstovavimo susitarimy dalimi, nes kiekvienas i§ juy susijgs su atstovaujamojo
kompetencija nustatyti atstovo veiklos apimtj sutarties prekiy ar paslaugy atzvilgiu, o
tai svarbu, jeigu atstovaujamasis pasirenggs imtis atsakomybés, taigi ir nustatyti
komercing strategija:

a) teritorijos, kurioje atstovas gali parduoti Sias prekes arba paslaugas,
apribojimas;
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19)

20)

21)

22)

b)  vartotojy, kuriems atstovas gali parduoti Sias prekes arba paslaugas,
apribojimas;

c) kainy ir salygy, kuriomis atstovas privalo parduoti Sias prekes arba paslaugas,
nustatymas.

Be pagrindiniy pirkimo arba pardavimo salygu, kuriomis atstovas atstovaujamojo
vardu perka arba parduoda sutarties prekes ar paslaugas, atstovavimo susitarimuose
neretai numatomos atstovo ir atstovaujamojo tarpusavio santykiy nuostatos. Visy
pirma juose gali biiti nuostata, pagal kuria atstovaujamajam neleidziama paskirti kito
atstovo tam tikros riaiSies sandorio, pirkéjo arba teritorijos atzvilgiu (isskirtinio
atstovavimo nuostata), ir (arba) nuostata, pagal kuria atstovui neleidziama dirbti
imoniy, konkuruojanciy su atstovaujamuoju, atstovu arba platintoju (nuostatos dél
pirkimo i$ vieno tiekéjo). Kadangi atstovas yra atskira nuo atstovaujamojo imone,
nuostatos, susijusios su atstovo ir atstovaujamojo tarpusavio santykiais, gali pazeisti
101 straipsnio 1 dalj. ISskirtinio atstovavimo nuostatos paprastai nesukelia
antikonkurencinio poveikio. Taciau nuostatos dél pirkimo i§ vieno tiekéjo, iskaitant
nuostatas nekonkuruoti pasibaigus terminui, kurios susijusios su skirtingy prekeés
zenkly prekiy konkurencija, gali pazeisti 101 straipsnio 1 dalj, jei tai sukelia arba
prisideda prie (stipré¢jancio) iSstimimo 1§ atitinkamos rinkos, kurioje yra perkamos
arba parduodamos sutarties prekés ar paslaugos (zr. VI skirsnio 2.1 dali). Tokioms
nuostatoms gali biiti taikomas bendrosios iSimties reglamentas, visy pirma tais
atvejais, kai tenkinamos to reglamento 5 straipsnio salygos. Atskirais atvejais jas
galima pagristi veiksmingumu pagal 101 straipsnio 3 dalj, kaip, pavyzdziui, apraSyta
144-148 dalyse.

Atstovavimo susitarimas taip pat gali patekti 1 101 straipsnio 1 dalies taikymo srit,
net jei atstovaujamajam tenka visa susijusi finansiné ir komerciné rizika, kai tokiu
susitarimu sudaroma galimybé sudaryti slapta susitarima. Pavyzdziui, tai gali biti
atvejis, kai keli atstovaujamieji kartu turi tuos pacius atstovus, kitiems neleisdami
naudotis ty atstovy paslaugomis, arba kai jie naudojasi atstovy paslaugomis, kad
slapta susitarty dél rinkodaros strategijos arba tarpusavyje pasikeisty slapta rinkos
informacija.

Jeigu atstovas prisiima viena susijusios rizikos dali ar keleta, kaip apibudinta
16 dalyje, atstovo ir atstovaujamojo susitarimas nelaikomas atstovavimo susitarimu
taikant 101 straipsnio 1 dali. Tokiomis aplinkybémis atstovas bus laikomas
nepriklausoma jmone, o atstovo ir atstovaujamojo susitarimui, kaip ir bet kuriam
kitam vertikaliajam susitarimui, bus taikoma 101 straipsnio 1 dalis.

Subrangos susitarimai

Subranga yra tada, kai rangovas subrangova apriipina technologija arba iranga, o
subrangovas tuo pagrindu isipareigoja gaminti tam tikrus produktus (iSskirtinai)
rangovui. Subrangai taip pat taitkomas 1978 m. gruodzio 18 d. Komisijos pranesimas
dél tam tikry subrangos sutarciy, susijusiy su EEB sutarties 85 straipsnio 1 dalimi,
jvertinimo'' (toliau — subrangos pranesimas). Remiantis §iuo pranesimu, kuris licka
galioti, subrangos susitarimai, pagal kuriuos subrangovas isipareigoja gaminti tam
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I11.

23)

2.1.

24)

25)

tikrus produktus iSskirtinai rangovui, paprastai nepatenka i 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sriti, jei biitinai reikia technologijos ar jrangos, kad subrangovas galéty
gaminti produktus. Taciau i 101 straipsnio taikymo sriti gali buti patekti kiti
apribojimai, kurie nustatomi subrangovui, pvz., kaip prievol¢ nevykdyti tyrimy arba
plétros savo paties iniciatyva ir jais nesinaudoti, arba apskritai negaminti tre¢iosioms

Salims'?.

BENDROSIOS ISIMTIES REGLAMENTO TAIKYMAS
Bendrosios iSimties reglamentu sukurtas saugus prieglobstis

Daugeliu vertikaliyju apribojimy atveju pavojus konkurencijai gali kilti tik jei néra
pakankamos konkurencijos viename ar keliuose prekybos lygiuose, t.y. jei
egzistuoja tam tikra rinkos galia tickéjo arba pirkéjo arba abiem lygiais. Jei jie néra
pagrindiniai konkurencijos apribojimai, t.y. apribojimai, kuriy tikslas apriboti
konkurencija, bendrosios iSimties reglamentu sukuriama vertikaliyju susitarimy
teisétumo prielaida, priklausomai nuo tiekéjo ir pirkéjo rinkos dalies. Remiantis
bendrosios iSimties reglamento 3 straipsniu, bendrosios iSimties taikyma lemia
tiekéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis parduoda sutarties prekes ar paslaugas, ir
pirkéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis perka sutarties prekes ar paslaugas. Kad buty
galima taikyti bendraja 1Simty, ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalis turi nevirSyti 30 %.
Siy gairiy V skirsnyje pateikiamos atitinkamos rinkos apibrézimo ir rinkos daliy
apskaiCiavimo gairés. Jei rinkos dalis virSija 30 % riba, prielaida, kad vertikalieji
susitarimai patenka i 101 straipsnio 1 dalie taikymo sritj ir kad jie neatitinka
101 straipsnio 3 dalies salyguy, nedaroma, taCiau taip pat nedaroma prielaida, kad
vertikalieji susitarimai, kurie patenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti,
dazniausiai atitiks 101 straipsnio 3 dalies salygas.

Bendrosios iSimties reglamento taikymo sritis
Vertikaliyjy susitarimy apibreéztis

Bendrosios iSimties reglamento 1 straipsnio 1 dalies a punkte vertikalusis susitarimas
apibréztas kaip ,,dviejy arba daugiau imoniy, kuriy kiekviena, vykdydama susitarimo
ar suderinto veiksmo salygas, veikia skirtingame gamybos arba platinimo grandinés
lygyje, susitarimas arba suderintas veiksmas, susij¢s su salygomis, kuriomis Salys
gali pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras prekes arba paslaugas®.

24 dalyje nurodyta vertikaliojo susitarimo apibréztis apima keturis pagrindinius
elementus:

a) Bendrosios iSimties reglamentas taikomas susitarimams ir suderintiems
veiksmams. Bendrosios iSimties reglamentas netaikomas vienaSaliams
susijusiy jmoniy veiksmams. Tokie vienaSaliai veiksmai gali patekti 1
102 straipsnio, kuriame nustatytas draudimas piktnaudziauti dominuojancia
padétimi, taikymo sritj. Kad susitarimui buty taikomas 101 straipsnis, Salims
pakanka pareiksti savo bendra ketinima veiksmus rinkoje vykdyti tam tikru
budu. Nesvarbu, kaip ketinimas bus pareikStas, jei tik pareiSkimas yra
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sazininga Saliy ketinimo iSraiSka. Tuo atveju, jei néra aiSkaus susitarimo,
kuriame biity pareikStas bendras ketinimas, Komisija turés irodyti, kad viena
Salis pritaria kitos Salies vienasaliskai politikai. Vertikaliuosiuose susitarimuose
pritarimas konkreciai vienaSaliskai politikai gali biiti pareikStas dviem biidais.
Pirma, apie pritarima gali buti sprendziama i§ jgaliojimy, kurie suteikiami
Salims 1§ anksto parengtame bendrame susitarime. Jei i§ anksto parengto
susitarimo salygose numatyta, kad véliau bus taikoma tam tikra vienaSaliska
politika, arba Salis igaliojama taikyti tokia politika, kuri bus privaloma kitai
Saliai, tuo remiantis gali biiti nustatomas kitos Salies pritarimas tokiai
politikai'®. Antra, jei néra tokio aiSkaus pritarimo, Komisija gali jrodyti, kad
yra tylusis pritarimas. Tam bitina jrodyti, pirma, kad viena S$alis aiskiai ar
numanomai reikalauja kitos Salies bendradarbiavimo jgyvendinant jos
vienasaliSka politika, ir antra, kad kita Salis laikosi to reikalavimo praktiskai
igyvendindama ta vienagaliska politika'*. Pavyzdziui, jei po to, kai tiekéjas
paskelbia apie vienaSaliska tiekiamy prekiuy kiekio sumazinima, sickdamas
uzkirsti kelia lygiagreciai prekybai, platintojai i§ karto sumazina savo
uzsakymus ir nebevykdo lygiagrecios prekybos — tokiu atveju platintojai
tyliuoju pritarimu pritaria tiekéjo vienasaliSkai politikai. Taciau tokia iSvada
negali buti daroma, jei platintojai toliau vykdo lygiagrecia prekyba arba iesko
nauju lygiagrec¢ios prekybos vykdymo biiduy. Apie tylyji pritarima
vertikaliesiems susitarimams gali biiti sprendziama ir i§ to, kiek viena Salis
verCia kita susitarimo Salj arba Salis drauge su platintojais, kurie jau vykdo
tiekéjo vienasaliSka politika, taikyti ta vienasaliska politika. Pavyzdziui, tiekéjo
nustatyta stebéjimo ir nuobaudy sistema, kuria jis naudojasi skirdamas
nuobaudas tiems platintojams, kurie nesilaiko jo vienaSaliSkos politikos, rodo
tylyji pritarima tiekéjo vienasaliskai politikai, jei tokia sistema leidzia tiekéjui
praktiSkai jgyvendinti savo politika. Abu Sioje dalyje apibiidinti pritarimo
nustatymo budai gali biiti taikomi kartu;

b)  Susitarima arba suderintus veiksmus vykdo dvi ar daugiau imoniy. Bendrosios
iSimties reglamentas netaikomas vertikaliesiems susitarimams su galutiniais
vartotojais, kurie néra veikiancios jmonés. Apskritai susitarimai su galutiniais
vartotojais nepatenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, nes §is straipsnis
taikomas tik imoniy susitarimams, imoniy asociaciju sprendimams ir
suderintiems {moniy veiksmams. Tai nepazeidzia galimybés taikyti
102 straipsni;

c) susitarima arba suderintus veiksmus vykdo imonés, kuriu kiekviena,
vykdydama susitarimo salygas, veikia skirtingame gamybos arba platinimo
grandinés lygyje. Tai, pavyzdziui, reisSkia, kad viena jmoné¢ gamina Zaliavas,
kurias kita imoné naudoja savo gamybai, arba kad pirmoji imoné yra
gamintoja, antroji — didmenininké, o trec¢ioji — mazmenininké. Tai neuzkerta
kelio imonei veikti daugiau nei viename gamybos ar platinimo grandinés
lygyje;

2006 m. liepos 13 d. Teisingumo Teismo sprendimas Komisija pries Volkswagen AG, C-74/04 P,
Rink. I-6585.
2000 m. spalio 26 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimas Bayer AG pries Komisijq, T-41/96,
Rink. I-3383.
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26)

2.2.

27)

d)  susitarimai arba suderinti veiksmai susij¢ su salygomis, kuriomis susitarimo
Salys, tiekéjas ir pirkéjas, ,.gali pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras
prekes arba paslaugas™. Tai atspindi bendrosios iSimties reglamento tiksla
apimti pirkimo ir platinimo susitarimus. Tai susitarimai, kuriuose apibréziamos
tiek¢jo tiekiamuy prekiy ar teikiamy paslaugy pirkimo, pardavimo arba
perpardavimo salygos ir (arba) pirkéjo prekiy ar paslaugy, i kurias yra jtrauktos
tos (tiekéjo) prekés ar paslaugos, pardavimo salygos. Pagal bendrosios iSimties
reglamenta ir tiek¢jo tiekiamos prekés ar teikiamos paslaugos, ir galutinés
prekés ar paslaugos yra laikomos sutarties prekémis ar paslaugomis.
Reglamentas taip pat apima vertikaliuosius susitarimus, susijusius su visomis
galutinémis ir tarpinémis prekémis ir paslaugomis. Vienintel¢ iSimtis —
automobiliy sektorius, kol Siam sektoriui galioja atskira bendroji iSimtis,
nustatyta 2002 m. liepos 31 d. Komisijos reglamentu (EB) Nr. 1400/2002 dé¢l
Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo vertikaliy susitarimy ir suderinty
veiksmy rii§ims motoriniy transporto priemoniy sektoriuje' ar ji pakei¢ianéiu
aktu. Tiekéjo tiekiamas prekes ar teikiamas paslaugas pirkéjas gali perparduoti
arba naudoti kaip iSteklius savo paslaugy ar prekiy gamybai.

Bendrosios iSimties reglamentas taip pat taikomas prekéms, kurios parduodamos
arba perkamos, kad bty iSnuomotos treCiosioms Salims. Taciau reglamentas
neapima paciy nuomos ir iSperkamosios nuomos sutar¢iy, nes tiekéjas neparduoda
pirkéjui nei prekiy, nei paslaugy. Apskritai bendrosios iSimties reglamentas neapima
apribojimy arba isipareigojimuy, nesusijusiy su pirkimo, pardavimo arba
perpardavimo salygomis, pavyzdziui, isipareigojimo, kuriuo susitarimo Salims
neleidziama vykdyti nepriklausomy tyrimy ir plétros, kuriuos Salys Siaip jau galéty
itraukti i vertikalyji susitarima. Be to, bendrosios iSimties reglamento 2 straipsnio
2-5 dalys 1§ to reglamento taikymo srities tiesiogiai arba netiesiogiai iSskiria tam
tikrus vertikaliuosius susitarimus.

Vertikalieji konkurenty susitarimai

Bendrosios iSimties reglamento 2 straipsnio 4 dalis i§ reglamento taikymo srities
aiSkiai iSskiria ,,konkuruojanciy imoniu vertikaliuosius susitarimus®. Vertikalieji
konkurenty susitarimai, kuriais gali biiti sudarytos salygos slaptam susitarimui,
aptariami Komisijos rekomendacijose dél EB steigimo sutarties 81 straipsnio
taikymo horizontalaus bendradarbiavimo susitarimams'®. Ta&iau tokiy susitarimy
vertikalieji aspektai turi biiti vertinami vadovaujantis Siomis gairémis. Bendrosios
iSimties reglamento 1 straipsnio 1 dalies ¢ punkte konkuruojanti ijmoné apibréziama
kaip ,esamas arba galimas konkurentas“. Dvi imonés laikomos esamomis
konkurentémis, jei jos veikia toje pacioje atitinkamoje rinkoje. Imoné laikoma
galima kitos imonés konkurente, jei, nesant susitarimo, nedaug bet nuolat did¢jant
santykinéms kainoms per trumpa (paprastai ne ilgesni kaip vieneriy mety) laikotarpi
greiCiausiai padaryty biitinas papildomas investicijas ar skirty kity butiny keitimo
sanaudy, kad patekty i atitinkama rinka, kurioje veikia kita imoné. Tas vertinimas
turi biiti pagristas realistiniais pagrindais, tik teorinés galimybés patekti | rinka

OL L 203, 2002 8 1, p. 30.
OL C 3, 2001 1 6, p. 2. Sios gairés netrukus bus perzitirétos.
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28)

2.3.

29)

30)

neuztenka'’. Platintojas, kuris teikia gamintojui specifikacijas gaminti tam tikras
prekes su platintojo prekés Zenklu, pats neturi biti laikomas tokiy jo prekés Zenkla
turin€iy prekiy gamintoju.

Bendrosios iSimties reglamento 2 straipsnio 4 dalyje nustatytos dvi iSimtys,
susijusios su bendru vertikaliyjy konkurenty susitarimy iSskyrimu i§ reglamento
taikymo srities. Sios iimtys susijusios su neabipusiais susitarimais. Bendrosios
iSimties reglamentas taikomas neabipusiams konkurenty susitarimams, Kkai,
a) tiek¢jas yra prekiy gamintojas ir tiekéjas, o pirkéjas yra tik platintojas, bet ne
konkuruojanti jmoné gamybos lygiu, arba, b)tickéjas teikia paslaugas keliuose
prekybos lygiuose, o pirkéjas veikia mazmeniniu lygiu ir néra konkuruojanti imone
tame prekybos lygyje, kuriame jis perka sutartyje nurodytas paslaugas. Pirmoji
iSimtis apima dvejopa platinima, t.y. tam tikry prekiy gamintojas taip pat platina
savo prekes, konkuruodamas su nepriklausomais savo prekiy platintojais. Dvejopo
platinimo atveju laikoma, kad i§ esmés bet koks galimas poveikis konkurenciniams
gamintojo ir mazmenininko rySiams mazmeniniu lygiu yra ne toks svarbus kaip
galimas bendras vertikaliojo tiekimo susitarimo poveikis konkurencijai gamybos ar
mazmeniniu lygiu. Antroji i§imtis apima panasius dvejopo platinimo atvejus, taciau
Siuo atveju kalbama apie paslaugas, kai tiekéjas yra ir produkty tiekéjas
mazmeniniame lygyje, kuriame veikia pirkéjas.

Mazmenininky asociacijos

Remiantis bendrosios iSimties reglamento 2 straipsnio 2 dalimi, { §io reglamento
taikymo sritj jtraukiami tam tikras salygas tenkinan¢iy imoniy asociacijy vertikalieji
susitarimai, o visy Kkity asociacijyu sudarytiems vertikaliesiems susitarimams
bendrosios iSimties reglamentas netaikomas. Bendrosios iSimties reglamentas
taikomas imoniy asociacijos ir jos nariy arba tokios asociacijos ir jos tiekéju
vertikaliesiems susitarimams taikoma tik tuo atveju, jeigu visi jos nariai yra prekiy
(ne paslaugy) mazmenininkai ir né vieno asociacijos nario metiné apyvarta nevirsija
50 min. EUR. Mazmenininkai yra platintojai, perparduodantys prekes galutiniams
vartotojams. Jei tik nedaugelio asociacijos nariy apyvarta virsija 50 mln. EUR ribg ir
jei bendra $iy nariy apyvarta sudaro maziau kaip 15 % bendros visy nariy apyvartos,
tai paprastai neturéty daryti jtakos vertinimui pagal 101 straipsni.

Imoniy asociacija gali sudaryti ir horizontaliuosius, ir vertikaliuosius susitarimus.
Horizontalieji susitarimai turi biiti vertinami pagal Rekomendacijas d¢l EB steigimo
sutarties 81 straipsnio taikymo horizontalaus bendradarbiavimo susitarimams'®. Jei
taip ivertinus padaroma iSvada, kad imoniy bendradarbiavimas pirkimo arba
pardavimo srityje yra priimtinas, tiriant asociaciju sudarytus vertikaliuosius
susitarimus su juy tiek¢jais ar ju atskirais nariais reikalingas tolesnis vertinimas.
Pastarasis vertinimas turi buti atliekamas vadovaujantis bendrosios iSimties
reglamento taisyklémis ir Siomis gairémis. Pavyzdziui, asociacijos nariy sudaryti
susitarimai arba asociacijy sprendimai, kaip antai sprendimas reikalauti, kad nariai
pirkty i§ asociacijos, arba sprendimas nariams paskirti iSskirtines teritorijas,

7Zr. Komisijos pranesimo dél atitinkamos rinkos apibrézimo Bendrijos konkurencijos teisés tikslams,
OL C372, 1997 129, p. 5, 20-24 dalis, Komisijos tryliktosios konkurencijos politikos ataskaitos
55 punkta, ir Komisijos sprendima 90/410/EEB byloje Elopak/Metal Box-Odin, 1V/32.009, OL L 209,
1990 8 8, p. 15.

Zr. 27 dali.
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2.4.

31)

32)

33)

pirmiausia turi biiti vertinami kaip horizontalieji susitarimai. Jei atlikus toki
vertinima darytina i§vada, kad horizontalusis susitarimas yra priimtinas, biitina atlikti
vertikaliyju asociacijos ir atskiry nariy arba asociacijos ir tiekéju susitarimy
vertinima.

Vertikalieji  susitarimai, kuriuose yra nuostaty dél intelektinés nuosavybés
teisiy (INT)

Bendrosios iSimties reglamento 2 straipsnio 3 dalimi { jo taikymo sritj jtraukiami
vertikalieji susitarimai, kuriuose numatyta tam tikry nuostaty, susijusiy su INT
perleidimu pirkéjui arba pirkéjo naudojimusi INT, o visiems kitiems vertikaliesiems
susitarimams, kuriuose numatyta nuostaty dél INT, bendrosios iSimties reglamentas
netaikomas. Bendrosios iSimties reglamentas taikomas vertikaliesiems susitarimames,
kuriuose numatyta nuostaty dél INT, kai tenkinamos Sios penkios salygos:

a) INT nuostatos turi buti vertikaliojo susitarimo dalis, t.y. susitarimo su
salygomis, kuriomis Salys gali pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras
prekes ar paslaugas;

b) INT turi buti perleistos pirkéjui arba pirkéjas turi jomis naudotis pagal
licencija;

¢)  INT nuostatos neturi biiti pagrindinis susitarimo objektas;

d)  INT nuostatos turi buti tiesiogiai susijusios su tuo, kad pirkéjas arba jo klientai
naudoja, parduoda arba perparduoda prekes ar paslaugas. FranSizés atveju, kai
INT naudojimo tikslas yra rinkodara, prekes arba paslaugas platina pagrindinis
franSizés gavéjas arba gavéjai;

e) INT nuostatose, susijusiose su sutarties prekémis arba paslaugomis, neturi biiti
konkurencijos apribojimuy, kuriy tikslas biity identiskas vertikaliyjy apribojimu,
kuriems pagal bendrosios iSimties reglamenta iSimtis netaikoma, tikslui.

Tokiomis salygomis uZztikrinama, kad bendrosios iSimties reglamentas taikomas
vertikaliesiems susitarimams, kai prekiy ar paslaugy naudojimas, pardavimas arba
perpardavimas gali biiti efektyvesnis, nes pirkéjui yra perleistos INT arba suteikta
teis¢ INT naudotis pagal licencija. Kitaip tariant, apribojimams, susijusiems su INT
perleidimu arba naudojimu, reglamentas gali buti taikomas tuomet, kai pagrindinis
susitarimo objektas yra prekiy ar paslaugy pirkimas arba platinimas.

IS pirmosios salygos aiSku, kad kontekstas, kuriame yra numatytos INT, yra
susitarimas pirkti arba platinti prekes arba susitarimas pirkti ar teikti paslaugas, bet
ne susitarimas, susij¢s su INT perleidimu arba licencijos INT suteikimu, kad biity
galima gaminti prekes, ir ne tiesiog licencine sutartis. Pavyzdziui, bendrosios iSimties
reglamentas netaikomas:

a)  susitarimams, kai viena Salis kitai Saliai perduoda recepta ir suteikia licencijas
gaminti gérima pagal ta recepta;

b)  susitarimams, kai viena S$alis suteikia kitai Saliai Sablona arba originala ir
suteikia licencija gaminti arba platinti kopijas;
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34)

35)

36)

37)

38)

c)  paprastai prekés zenklo arba simbolio licencijai, suteikiamai prekiavimo tikslu;
d) rémimo sutartims dél teisés reklamuoti save kaip oficialy renginio réméja;

e) autoriy teisiy licencijoms, pavyzdziui, transliavimo sutartims, susijusioms su
teise irasyti ir (arba) transliuoti rengini.

IS antrosios salygos aisku, kad bendrosios iSimties reglamentas netaikomas, kai
pirkéjas suteikia INT tiekeéjui, — nesvarbu, ar INT yra susijusios su gamybos, ar su
platinimo biidu. Bendrosios iSimties reglamentas netaikomas susitarimams dél INT
perleidimo tiekéjui ir nustatantiems galimus tiekéjo pardavimy apribojimus. Tai
reiSkia, kad subranga, iskaitant praktinés patirties (angl. know-how) perdavima
subrangovui'® nepatenka i bendrosios idimties reglamento taikymo sritj (taip pat
zr. 22 dalj). Taciau i bendrosios iSimties reglamento taikymo sritj patenka vertikalieji
susitarimai, pagal kuriuos pirkéjas tiekéjui perduoda tik specifikacijas, kuriose
apraSytos tiektinos prekés arba teiktinos paslaugos.

IS treciosios salygos aiSku, kad tam, jog buty taikomas bendrosios iSimties
reglamentas, pagrindinis susitarimo objektas neturi buti INT perleidimas arba
licencijos suteikimas. Pagrindinis objektas turi buti prekiy ar paslaugy pirkimas,
pardavimas arba perpardavimas, o nuostatos dél INT turi padéti jgyvendinti
vertikalyji susitarima.

Pagal ketvirtaja salyga reikalaujama, kad nuostatos del INT sudaryty pirkéjui arba jo
klientams geresnes salygas naudoti, parduoti arba perparduoti prekes ar paslaugas.
Paprastai licencijos suteik¢jas tiekia prekes arba teikia paslaugas naudojimo arba
perpardavimo tikslu, bet licencijos gavéjas gali jas isigyti ir i§ treCiojo tiekéjo.
Nuostatos del INT paprastai susijusios su prekiy ar paslaugy rinkodara. Pavyzdziu
galéty buti franSizés sutartis, kai franSizés teisiu suteikéjas parduoda franSizés
gavéjui prekes, kad $is jas perparduoty, ir suteikia fransizés gavéjui licencija naudotis
jo prekés zenklu bei praktine patirtimi parduodant prekes, arba kai koncentruoto
ekstrakto tiekéjas suteikia pirkéjui licencija ekstrakta skiesti bei pilstyti | tara prie§
parduodant ji kaip gérima.

Penktoji salyga pabreézia fakta, kad nuostaty dél INT tikslas negali biiti toks pats kaip
pagrindiniy apribojimy, iSvardyty bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnyje, arba
kaip kurio nors apribojimo, kuriam bendrosios iSimties reglamentas, remiantis to
reglamento 5 straipsniu, netaikomas(zr. Siy gairiy 47—69 dalis).

Intelektinés nuosavybes teiseés, susijusios su vertikaliuoju susitarimu, kaip apibrézta
bendrosios iSimties reglamento 2 straipsnio 3 dalyje, paprastai yra susijusios su
trimis pagrindinémis sritimis: prekes zenklais, autoriaus teisémis ir praktine patirtimi.

Prekeés zenklas

39)

Prekés zenklo licencijos suteikimas platintojui gali biiti susijes su licencijos turétojo
produkty platinimu tam tikroje teritorijoje. Jei tai yra iSskirtiné licencija, susitarimas
prilygsta i$skirtiniam platinimui.

Zr. subrangos prane$ima (nurodytas 22 dalyje).
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Autoriaus teisés

40)

41)

42)

Autoriaus teisiy savininkas gali ipareigoti prekiy, kurioms taikomos autoriaus teisés
(knygos, programin¢ jranga ir kt.), perpardavéjus perparduoti prekes tik jei pirkéjas,
kuris yra kitas perpardavéjas arba galutinis vartotojas, nepazeidzia autoriaus teisiy.
Tokiam perpardavéjo isipareigojimui, jei jis i§ viso patenka i 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sritj, taikomas bendrosios iSimties reglamentas.

Susitarimai, pagal kuriuos perparduoti tickiamos programinés jrangos spausdintinés
kopijos, ir kai perpardavéjas neigyja licencijos, suteikiancios kokias nors teises i
programing iranga, o turi tik teis¢ perparduoti spausdintines kopijas, taikant
bendrosios iSimties reglamenta yra laikomi perparduoti skirty prekiy tiekimo
susitarimais. Tokio platinimo atveju autoriaus teisiy savininkas programingés irangos
licencija perduoda tik programinés irangos naudotojui. Tai tokia licencija, kai
salygos itrauktos 1 spausdintinés kopijos paketa, kuri atidarydamas galutinis
naudotojas patvirtina, kad sutinka su tomis salygomis.

Autoriaus teisiy turétojas gali jpareigoti techninés kompiuteriy irangos, kurioje
idiegta autoriaus teisémis saugoma programiné iranga, pirkéjus nepazeisti autoriaus
teisiy ir todél nedaryti kopiju ir neperparduoti programinés ijrangos arba nedaryti
kopiju ir nenaudoti programinés irangos su kita technine kompiuteriy iranga.
Tokiems naudojimo apribojimams, jei jie i§ viso patenka i 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sritj, taikomas bendrosios iSimties reglamentas.

Praktiné patirtis

43)

44)

FranSizés sutartys, iSskyrus pramoninés franSizés sutartis, yra akivaizdziausias
pavyzdys, kai praktiné patirtis perduodama pirkéjui rinkodaros tikslu®. Frangizés
sutartys apima intelektinés nuosavybeés teisiy, susijusiy su prekiu Zenklais arba
simboliais ir praktinés patirties taikymu naudojant ir platinant prekes arba teikiant
paslaugas, licencijas. Be INT licencijos, franSizés teisiy suteikéjas fransizés gavejui
visa sutarties galiojimo laikotarpj paprastai teikia komercing ir techning pagalba, kaip
antai pirkimo paslaugas, mokyma, konsultacijas d¢l nekilnojamojo turto, finansy
planavimo ir pan. Licencija ir pagalba yra neatskiriami verslo biido, kuriam taikoma
franSiz¢, komponentai.

Bendrosios iSimties reglamentas taikomas franSizés sutar¢iy licencijavimui, jei
tenkinamos visos penkios 31 dalyje iSvardytos salygos. Paprastai Sios salygos
tenkinamos, kadangi pagal dauguma franSizés sutarCiy, iskaitant pagrindines
franSizés sutartis, franSizés teisiy suteikéjas tiekia prekes ir (arba) teikia paslaugas,
pirmiausia komercinés ar techninés pagalbos paslaugas, franSizés gavéjui. INT
padeda fransizés gavéjui perparduoti fransizés teisiu suteikéjo arba jo paskirto tiekéjo
tiekiamus produktus, arba panaudoti tuos produktus ir parduoti galutines prekes ar
paslaugas. Kai franSizés sutartys susijusios tik (ar i§ esmés) su INT licencijavimu, jos
nepatenka { bendrosios iSimties reglamento taikymo sritj, taciau Komisija tokioms
sutartims paprastai taikys Siame bendrosios iSimties reglamente ir Siose gairése
nustatytus principus.

20

43—45 dalys tokiu paciu biidu taikomos kity rii$iy platinimo susitarimams, pagal kuriuos didelé tiekéjo
praktinés patirties dalis perduodama pirkéjui.
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45)

2.5.

46)

Toliau iSvardyti su INT susije isipareigojimai paprastai laikomi biitinais fransSizés
teisiy suteikéjo INT apsaugoti ir, jei jie patenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo
sritj, jiems taikomas bendrosios i§imties reglamentas:

a) franSizés gavéjo isipareigojimas tiesiogiai arba netiesiogiai nedalyvauti
jokiame panasiame versle;

b) franSizés gavéjo isipareigojimas neigyti su konkuruojancios imonés kapitalu
susijusiy finansiniy interesy, dél kuriy fransizés gavejas igyty galia daryti jtaka
tos imonés ekonominei elgsenai;

c) franSizés gavejo isipareigojimas treiosioms Salims neatskleisti fransizés teisiy
suteikéjo praktinés patirties, kol ji néra vieSai Zinoma;

d) franSizés gavéjo isipareigojimas perduoti franSizés teisiy suteikéjui bet kokia
patirti, igyta naudojant franSize, ir suteikti fransizes teisiy suteikéjui bei kitiems
franSizés gavéjams neisskirting licencija naudotis praktine patirtimi, kylancia i§
tos patirties;

e) franSizés gavéjo isipareigojimas informuoti franSizés teisiy suteikéja apie
licencijuotos intelektinés nuosavybes teisiy pazeidimus, imtis teisiniy veiksmy
pazeidéjy atzvilgiu arba padéti franSizes teisiy suteikéjui vykdyti bet kokius
teisinius veiksmus pries pazeidéjus;

f)  franSizés gavéjo isipareigojimas nesinaudoti franSizés teisiy suteikéjo
licencijuota praktine patirtimi kitu tikslu nei franSizés naudojimas;

g) franSizés gaveéjo isipareigojimas be franSizés teisiy suteikejo sutikimo
neperduoti pagal franSizés sutart] igyty teisiy ir jsipareigojimu.

Rysys su kitais bendrosios iSimties reglamentais

2 straipsnio 5 dalyje teigiama, kad bendrosios iSimties reglamentas ,,netaikomas
vertikaliesiems susitarimams, kuriems taikomas bet kuris kitas bendrosios iSimties
reglamentas, nebent tokiame reglamente numatyta kitaip*. Tod¢l bendrosios iSimties
reglamentas  netaikomas  vertikaliesiems susitarimams, kuriems taikomas
2004 m. balandzio 7 d. Komisijos reglamentas (EB) Nr. 772/2004 dél Sutarties
81 straipsnio 3 dalies taikymo technologijy perdavimo susitarimy kategorijoms®',
2002 m. liepos 31 d. Komisijos reglamentas (EB) Nr. 1400/2002 dél Sutarties
81 straipsnio 3 dalies taikymo vertikaliy susitarimy ir suderinty veiksmy rasims
motoriniy transporto priemoniy sektoriuje®*, arba 2000 m. lapkri¢io 29 d. Komisijos
reglamentas (EB) Nr. 2658/2000 dél Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo
specializacijos susitarimy grupéms® ir 2000 m. lapkri¢io 29 d. Komisijos
reglamentas (EB) Nr. 2659/2000 dél Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo
moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitarimy grupéms®*, pagal kuriuos i§imtis
suteikiama vertikaliesiems susitarimams, susijusiems su horizontaliaisiais

21
22
23
24

OL L 123,2004 4 27, p. 11.
Zr. 25 dalj.

OL L 304, 2000 12 5, p. 3.
OL L 304,2000 12 5, p. 7.
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47)

48)

susitarimais, arba kokie nors kiti biisimi panaSiis reglamentai, nebent tokiame
reglamente numatyta kitaip.

Pagrindiniai apribojimai pagal bendrosios iSimties reglamenta

Bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnyje pateikiamas sarasas pagrindiniy
apribojimy, kuriems esant visam vertikaliajam susitarimui netaikomas bendrosios
idimties reglamentas™. Kai toks pagrindinis apribojimas jtraukiamas i susitarima,
daroma prielaida, kad susitarimas patenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti. Taip
pat daroma prielaida, kad susitarimas greiciausiai neatitiks 101 straipsnio 3 dalies
salygu, todél bendroji i§imtis netaikoma. Taciau imonés gali kiekvienu atskiru atveju
nurodyti konkurencija skatinantj poveiki pagal 101 straipsnio 3 dali*. Jeigu jmonés
pagrindzia, kad veiksminguma tikriausiai 1émé tai, kad i susitarima itrauktas
pagrindinis apribojimas, ir jrodo, kad tenkinamos 101 straipsnio 3 dalyje nustatytos
salygos, Komisijai reikés veiksmingai {vertinti galima neigiama poveiki
konkurencijai, ir tik tada ji galés atlikti galutini vertinima, ar tenkinamos
101 straipsnio 3 dalies salygos®’.

Pagrindinis apribojimas, nurodytas bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio
a punkte, susijgs su perpardavimo kainos palaikymu, — tai yra susitarimai arba
suderinti veiksmai, kuriais tiesiogiai arba netiesiogiai siekiama nustatyti fiksuotas ar
minimalias perpardavimo kainas arba fiksuota ar minimaly kainy lygi, kurio turi
laikytis pirkéjas. Kai pagal sutarties nuostatas arba suderintais veiksmais
perpardavimo kaina nustatoma tiesiogiai, apribojimas yra visiskai akivaizdus. Taciau
perpardavimo kainos palaikymas gali buti pasiektas ir netiesioginémis priemonémis.
Tokiy priemoniy pavyzdys yra susitarimas, nustatantis platinimo marza, maksimalig
nuolaida, kuria nuo nurodyto kainos lygio gali suteikti platintojas, taip pat
nustatantis, kad tiekéjas taikys nuolaidas arba kompensuos pardavimo skatinimo
iSlaidas, jeigu laikomasi nurodyto kainos lygio, susiejantis nurodytas perpardavimo
kainas su konkurento perpardavimo kainomis, grasinimai, bauginimai, ispéjimai,
baudos, tieckimo uzdelsimas ar nutraukimas arba sutarties nutraukimas dé¢l nurodyto
kainy lygio laikymosi. Tiesioginés arba netiesioginés priemongs, kuriomis siekiama
nustatyti kainas, gali biti dar veiksmingesnés, kai jos derinamos su priemonémis,
skirtomis platintojams, kurie nesilaiko nurodyty kainy, nustatyti, kaip antai kainy
stebésenos sistema arba mazmenininky isipareigojimas pranesti kitiems platinimo
tinklo nariams, kas nukrypo nuo standartinio kainy lygio. Panasiai ir tiesioginis arba
netiesioginis kainuy nustatytas gali biiti dar veiksmingesnis, kai jis derinamas su
priemonémis, kuriomis galima sumazinti pirkéjo suinteresuotuma mazinti

25

26

27

Sis pagrindiniy apribojimy sarasas taikomas vertikaliesiems susitarimams dél prekybos Sajungoje. Jei
vertikalieji susitarimai yra susij¢ su eksportu uz Sajungos riby ar importu ir (arba) pakartotiniu importu
i§ Sajungai nepriklausanciy Saliy, zr. 1998 m. balandzio 28 d. Teisingumo Teismo sprendima Javico
prie§ Yves Saint Laurent, C-306/96, Rink. 1-1983. Teisingumo Teismas Sio sprendimo 20 dalyje nustate,
kad ,,susitarimas, kuriuo perpardavéjas isipareigoja gamintojui parduoti sutarties prekes uz Bendrijos
rinkos riby, negali buti laikomas susitarimu, kuriuo siekiama pastebimai apriboti konkurencija
bendrojoje rinkoje arba kuriuo gali biiti paveikta valstybiy nariy prekyba“.

Visy pirma zr. 106-109 dalis, kuriose bendrai aprasomas galimas veiksmingumas, susij¢s su
vertikaliaisiais apribojimais, ir VI.2.10 skirsni dél perpardavimo kainy apribojimy. Zr. bendras gaires,
Komisijos komunikate — prane§ime ,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés®, OL C 101,
2004 4 27, p. 97.

Nors teisiskai tai yra du atskiri etapai, praktiSkai — tai gali biiti pasikartojantis procesas, kurio metu
Salys ir Komisija keletg karty pakeicia ir patobulina savo atitinkamus argumentus.
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49)

50)

perpardavimo  kaina, pavyzdziui, tiekéjas iSspausdina  rekomenduojama
perpardavimo kaing ant produkto arba tiekéjas ipareigoja pirkeja taikyti palankiausiai
vertinamo kliento salyga. Tokios pacios netiesioginés priemongés ir tokios pacios
»paramos® priemonés gali buti taikomos siekiant maksimaliomis arba
rekomenduojamomis kainomis palaikyti perpardavimo kainas. Tadiau nelaikoma,
kad konkrecios paramos priemones arba tiekéjo rekomenduojamy ar maksimaliy
kainy saraSo pateikimas pirkéjui yra perpardavimo kainos palaikymo priemoné.

Atstovavimo susitarimy atveju atstovaujamasis paprastai nustato pardavimo kaina,
kadangi atstovas netampa prekiuy savininku. Taciau kai taikant 101 straipsnio 1 dali
(zr. 12-21 dalis) toks susitarimas negali biiti laikomas atstovavimo susitarimu,
isipareigojimas, kuriuo atstovui apribojama arba draudziama galimybé pasidalyti
fiksuotais arba kintanciais komisiniais su klientu, remiantis bendrosios iSimties
reglamento 4 straipsnio a punktu bus pagrindinis apribojimas. Siekiant iSvengti tokio
pagrindinio apribojimo ijtraukimo { susitarima, atstovui turi biti leidziama savo
nuoiiﬁr% sumazinti galiojancia kliento mokama kaing nesumazinant atstovaujamojo
pajamy”.

Pagrindiniai apribojimai, iSdéstyti bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio
b punkte, susij¢ su susitarimais arba suderintais veiksmais, kuriais tiesiogiai arba
netiesiogiai siekiama riboti pirkéjo, kuris yra susitarimo S$alis, arba jo klienty
atlickama pardavima, jei tie apribojimai susij¢ su teritorija, kurioje pirkéjas arba jo
klientai gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas, arba su klientais, kuriems pirkéjas
gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas. Sis pagrindinis apribojimas susijes su
rinkos pasidalijimu pagal teritorijas arba klienty grupg. Tai gali biti tiesioginiy
isipareigojimu rezultatas, pavyzdziui, isipareigojimas neparduoti tam tikriems
klientams arba klientams tam tikroje teritorijoje, arba isipareigojimas perduoti tokiy
klienty uzsakymus kitiems platintojams. Tai taip pat gali lemti netiesioginés
priemonés, kuriomis siekiama paskatinti platintoja neparduoti tokiems klientams,
pavyzdziui, premijy arba nuolaidy panaikinimas ar jy sumazinimas, atsisakymas
tiekti, tiekiamo kiekio sumazinimas arba jo apribojimas iki poreikio priskirtoje
teritorijoje ar priskirtose klienty grupése, grasinimas nutraukti sutartj, reikalaujant
didesnés kainos uz eksportuojamus produktus ir taip ribojant prekiy, kurios gali biiti
eksportuotos, pardavimo apimtj, arba ipareigojimas perduoti pelna. Tai gali kilti ir
del to, kad tiekéjas neteikia garantiniy paslaugy visoje Sajungoje, kadangi visi
platintojai paprastai yra isipareigoj¢ teikti garantines paslaugas ir uz Sias paslaugas
tiekéjas jiems atlygina, net ir tada, kai garantinés paslaugos teikiamos produktams,
kuriuos jy teritorijoje parduoda kiti platintojai®. Tokia praktika netgi labiau turéty
buti laikoma ribojancia pirkéjo pardavima, kai naudojama kartu su tiekéjo
lgyvendinama stebésenos sistema, kuria siekiama tikrinti tiekiamu prekiuy tikraja
paskyrimo vieta, pvz., naudojant skirtingas etiketes arba serijos numerius. Taciau

28

29

7Zr., pvz., Komisijos sprendima 91/562/EEB byloje Nr.1V/32.737, Eirpage, ypa& 6 konstatuojamaja
dalj, OL L 306, 1991 11 7, p. 22.

Jei tiekéjas nusprendzia neatlyginti platintojams uz paslaugas, suteiktas pagal visoje Sajungoje
galiojanéia garantija, su Siais platintojais gali biiti sudaromas susitarimas, pagal kuri platintojas, kuris
parduoda prekes ar paslaugas ne savo teritorijoje, turés sumokéti platintojui, kuriam ta teritorija
paskirta, mokestj, pagrista teikiamy paslaugy sanaudomis, iskaitant pagrista pelno marza. Tokio
pobiidzio sistema negali buiti laikoma platintojy pardavimo uz savo teritorijos riby ribojimu
(zr. 2004 m. sausio 13 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo JCB Service prie§ Komisijq, T-67/01,
Rink. 11-49, 136-145 ounktus).
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52)

pagrindiniu apribojimu taip pat nelaikomas perpardavéjo isipareigojimas, susijes su
tiekéjo Zenklo demonstravimu. Kadangi 4 straipsnio b punktas susijusi tik su pirkéjo
arba jo klienty pardavimo apribojimais, tai reiSkia, kad tiekéjo pardavimo
apribojimai taip pat néra pagrindinis apribojimas, atsizvelgiant i tai, kas numatyta
59 dalyje dél atsarginiy daliy pardavimo remiantis bendrosios i§imties reglamento
4 straipsnio e punktu. 4 straipsnio b punktas taikoma nepazeidziant pirkéjo
Isisteigimo vietos apribojimo. Todél bendrosios iSimties reglamentu nustatyta iSimtis
tebetaikoma, jei susitariama dél pirkejo platinimo punkto (-y) ir sandélio (-iy)
konkretaus adreso, vietos ar teritorijos.

Esama keturiy bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio b punkte nurodyto
pagrindinio ribojimo taikymo iSim¢iy. Pagal 4 straipsnio b punkto i papunkciu
nustatyta pirmaja iSimti tiekéjui leidziama riboti aktyvy pirkéjo, kuris yra susitarimo
Salis, pardavima teritorijoje arba klienty grupei, kuri buvo isskirtinai paskirta kitam
pirkéjui arba rezervuota paties tiekéjo. Teritorija arba klienty grupé iSskirtinai
priskiriama, kai tiekéjas sutaria savo produkta parduoti tik vienam platintojui platinti
tam tikroje teritorijoje arba tam tikrai klienty grupei, o iSskirtinis platintojas
apsaugomas nuo tiekéjo arba visy kitu Sajungoje veikianciy tiekéjo pirkéju aktyvaus
pardavimo jo teritorijoje arba jo klienty grupei, nepriklausomai nuo tiekéjo
pardavimy. Tiekéjui leidZziama derinti iSskirtinés teritorijos ir iSskirtinés klienty
grupés paskyrima, pvz., tam tikrai klienty grupei tam tikroje teritorijoje paskiriant
i8skirtinj tiekéja. Tokia iSskirtinai paskirty teritorijy arba klienty grupiy apsauga turi
buti leidziama vykdyti pasyvy pardavima tokiose teritorijose arba tokioms klienty
grupéms. Komisija, taikydama bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio b punkta,
taip aiskina ,,aktyvius® ir ,,pasyvius‘ pardavimus:

— »Aktyvis® pardavimai — tai aktyvus kreipimasis i atskirus klientus, pavyzdziui,
tiesiogiai jiems siunciant laiSkus, iskaitant neuzsakytus e. laiSkus, arba juos
lankant; arba aktyvus kreipimasis { klienty grupg ar klientus tam tikroje
teritorijoje, reklamuojantis ziniasklaidos priemonése, internete arba kitomis
pardavimo skatinimo priemonémis, nukreiptomis bitent i ta klienty grupg arba
tuos klientus toje teritorijoje. Reklama ar pardavimo skatinimo priemongs,
kurios pirkéjui patrauklios tik tuo atveju, jei ta reklama ar pardavimo skatinimo
priemonés (taip pat) prieinamos konkrec¢ioms klienty grupéms ar klientams
konkrecioje teritorijoje, laikomos aktyviu pardavimu tai klienty grupei ar
klientams toje teritorijoje.

— »Pasyvis® pardavimai — tai reagavimas { atskiry klienty savo valia pareikstus
prasSymus, iskaitant prekiy ar paslaugy pristatyma tokiems klientams. Bendra
reklama arba pardavimo skatinimas, prieinami klientams kity platintoju
(iSskirtiniy) teritorijose arba klienty grupéms, taciau kurie yra ir racionalus
biidas pasiekti klientus uz ty teritorijy arba klienty grupiy riby, pavyzdziui,
pasiekti klientus savo paties teritorijoje, laikomi pasyviu pardavimu. Laikoma,
kad bendra reklama arba pardavimo skatinimas yra racionalus biidas tokiems
klientams pasiekti, jei daryti tokias investicijas pirkejui buity patrauklu, taip pat
jei tai nepasiekty klienty kity platintoju (iSskirtiniy) teritorijoje arba klienty
grupése.

Internetas — galinga priemoné, kuria galima pasiekti daugiau ir {vairesniy klienty nei

naudojantis tik jprastesniais pardavimo budais, todé¢l tam tikri interneto naudojimo
apribojimai laikomi perpardavimo ir (arba) pardavimo apribojimais. I§ principo,
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visiems platintojams turi biiti leidziama naudotis internetu, kaip produkty pardavimo
priemone. Apskritai, kai platintojas prekéms parduoti naudoja interneto svetaing, tai
laikoma pasyvaus pardavimo priemone, nes tai yra racionalus budas, kuriuo
klientams suteikiama galimyb¢ pasiekti platintoja. Interneto svetainés naudojimas
gali turéti poveiki uz platintojui priklausancios, taciau tokie rezultatai atsiranda dél
technologijy, leidZian¢iy lengvai pasiekti informacija i§ bet kur. Jei klientas
apsilanko platintojo interneto svetainéje, bendrauja su platintoju ir dél to jvyksta
pardavimas, iskaitant pristatyma, tai vadinama pasyviu pardavimu. Tos pacios
nuomonés laikomasi, jei klientas pasirenka, kad platintojas siustu (automatinius)
paneSimus, ir dél to pasirinkimo jvyksta pardavimas. Galimybe pasirinkti skirtingas
kalbas svetainéje savaime nepakeicia tokio pardavimo pasyvaus pobidzio. Todél
Komisija, atsizvelgdama 1{ tai, kad Sie apribojimai gali apriboti platintojo galimybes
pasiekti daugiau ir {vairesniy klienty, juos laiko pagrindiniy pasyvaus pardavimo
apribojimy pavyzdziais:

a)  susitarima, kad (iSskirtinis) platintojas neleisty kitoje (iSskirtinéje) teritorijoje
esantiems klientams matyti jo svetainés, arba automatiSkai nukreipty klientus 1
gamintojo arba kity (iSskirtiniy) platintojy svetaines. Tuo nedraudziamas
susitarti, kad platintojo svetain¢je butuy pateikiamos kelios papildomos
nuorodos i kity platintojy ir (arba) tiekéjo svetaines;

b)  susitarima, kad (iSskirtinis) platintojas nutraukty klienty sandorius internete, jei
i ju kreditinés kortelés duomenuy matyti, kad adresas yra ne platintojo
(i8skirtinio) teritorijoje;

c) susitarima, kad platintojas riboty bendra pardavimo internetu dali. Tuo
nedraudziama tiekéjui reikalauti, neribojant platintojo pardavimo internetu, kad
pirkéjas parduoty ne internetu (savo fizinéje parduotuveje) bent jau tam tikra
absoliuty prekiuy kiekij, siekiant uztikrinti s€¢kminga jo fizinés parduotuvés
veikla, taip pat tiekéjui neuzkertamas kelias isitikinti, kad platintojo veikla
internetu atitinka tiekéjo nustatyta platinimo modelj (zr. 54 ir 56 dalis). Sis
absoliutus ne internetu parduoty prekiy kiekis gali biiti toks pats visiems
pirkéjams arba kiekvienam pirkéjui nustatytas atskirai, remiantis objektyviais
kriterijais, kaip antai pirkéjo dydis tinklo ar geografinés vietovés atzvilgiu;

d) susitarima, kad uz produktus, kuriuos platintojas ketina perparduoti internetu
platintojas mokéty didesng kaing, nei uz produktus, kuriuos jis ketina
perparduoti ne internetu. Tuo nedraudziama tiekéjui susitarti su pirkéju dél
fiksuoto mokescio (t. y. nekintamo mokescio, kurio suma ne internetu parduoty
prekiu apyvartai padidéjus nesikeicia, nes tai prilygtu netiesioginei dvigubai
kainodarai) internetu ir ne internetu vykdomam pardavimui skatinti.

Interneto naudojimo apribojimas, kuri taiko susitarima sudare platintojai,
suderinamas su bendrosios iSimties reglamentu, jei pardavimo skatinimo internetu ar
naudojimosi internetu rezultatas — aktyvus pardavimas, pavyzdziui, iSskirtinése kity
platintojy teritorijose ar klienty grupéms. Komisija mano, kad specialiai tam tikriems
klientams skirta reklama yra aktyvaus pardavimo tam tikriems klientams biidas.
Pavyzdziui, teritorinés reklamjuostés treCiyjy Saliy svetainése — aktyvaus pardavimo
priemoné toje teritorijoje, kurioje tos reklamjuostés rodomos. Apskritai, konkrecios
tam tikrai teritorijai ar tam tikrai klienty grupei skirtos priemonés laikomos aktyviu
pardavimu toje teritorijoje ar tai klienty grupei. Pavyzdziui, paieskos sistemos ar
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interneto reklamos paslaugy teikéjui mokéti uz klientams konkrecioje teritorijoje
skirta reklama reiskia vykdyti aktyvy pardavima toje teritorijoje.

Taciau remdamasis bendraja iSimtimi tiekéjas gali reikalauti laikytis jo prekiy
perpardavimo interneto svetainéje kokybés standarty, taip pat gali kelti kokybés
standarty reikalavimus parduotuvei, parduodant prekes pagal katalogus arba apskritai
reklamuojant ir skatinant jo prekiy pardavima. Tai gali biiti svarbu visy pirma
pasirinktinio platinimo atveju. Pavyzdziui, pagal bendraja iSimti tiekéjas gali
reikalauti, kad platintojai, norintys tapti jo platinimo sistemos nariais, turéty viena ar
kelias fizines parduotuves ar demonstravimo sales. Tokia salyga pagal bendraja
1Simti galima véliau pakeisti, nebent tokiais pakeitimais blity sickiama tiesiogiai ar
netiesiogiai apriboti platintoju vykdoma pardavima internetu. Tiekéjas taip pat gali
reikalauti, kad jo platintojai sutarties produktus platinty naudodamiesi treciyjy Saliy
platformomis ir laikydamiesi tik tiekéjo ir platintojy sutarty naudojimosi internetu
standarty ir salygu. Pavyzdziui, jei platintojo svetainé ikeliama i treciosios Salies
platforma, tiekéjas gali reikalauti, kad klientai i platintojo svetaing patekty ne per
svetaing su tre€iosios Salies platformos pavadinimu ar logotipu.

Numatytos ir trys kitos bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio b punkte
nustatyto pagrindinio apribojimo iSimtys. Visomis trimis i§imtimis leidziama riboti
aktyvy ir pasyvy pardavima. Pagal pirmaja iSimti leidZziama riboti didmenininko
pardavima galutiniams vartotojams, tai leidzia tiekéjui atskirti didmeninio lygio ir
mazmeninio lygio prekyba. Taciau pagal Sia iSimti didmenininkams leidziama
parduoti prekes tam tikriems galutiniams vartotojams, kaip antai, didesniems
galutiniams vartotojams, tafiau neleidziama parduoti prekiy (visiems) kitiems
galutiniams vartotojams. Pagal antraja iSimti tiekéjui leidZziama riboti pasirinktinio
platinimo sistemoje paskirto platintojo pardavima bet kuriuo prekybos lygiu
nejgaliotiems platintojams, esantiems bet kurioje teritorijoje, kurioje Siuo metu veikia
sistema arba kurioje tiekéjas dar neparduoda sutarties prekiy (4 straipsnio b punkto
111 papunktyje nurodyta, kad tai teritorija, kurioje tiekéjas taiko tokia sistema). Pagal
tre¢igja iSimti tiekéjui leidZziama riboti sudedamuyjy daliy, kurios tiekiamos
surinkimui, pirkéjo galimybes jas perparduoti tiekéjo konkurentams. ,,Sudedamoji
dalis* — tai bet kuri tarpiné preke, o ,,surinkimas® — tai bet kokiy i$tekliy naudojimas
prekéms gaminti.

Bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio ¢ punkte nustatytas pagrindinis
apribojimas neapima apribojimo, kuris nustatytas pasirinktinio platinimo tinklo nariy
atlieckamam aktyviam ir pasyviam pardavimui galutiniams vartotojams (nesvarbu, ar
tai profesionaliis galutiniai vartotojai, ar tiesiog galutiniai vartotojai), nepazeidziant
galimybés uzdrausti tinklo nariui veikti nejgaliotoje steigimo vietoje. Atitinkamai
pasirinktinio platinimo sistemoje, kaip apibrézta bendrosios iSimties reglamento
1 straipsnio 1 dalies e punkte, negali buti ribojamas prekiautojo vartotoju arba
pirkimo atstovy, dirban¢iy ty vartotoju, kuriems jis gali parduoti, vardu,
pasirinkimas, i$skyrus tuos atvejus, kai siekiama apsaugoti kitur taikoma iSskirting
platinimo sistema (zr. 51 dalj). Pasirinktinio platinimo sistemoje prekiautojai turi
turéti galimybg savo nuozilira aktyviai ir pasyviai parduoti visiems galutiniams
vartotojams, taip pat internetu. Tod¢l Komisija pagrindiniais apribojimais laiko visus
isipareigojimus, kuriais paskirtiesiems prekiautojams, norintiems pasiekti daugiau ir
tvairesniy klienty, trukdoma naudotis internetu nustatant pardavimo internetu
kriterijus, kurie i§ esmés néra lygiaver¢iai kriterijams, nustatytiems pardavimui
fizinéje parduotuveje. Tai nereiskia, kad pardavimui internetu nustatyti kriterijai turi
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buti tokie patys kaip nustatytieji pardavimui ne internetu, tafiau jais turi biti
siekiama ty paciy tiksly ir palyginamy rezultaty, o kriterijuy skirtumai turi biiti pagristi
skirtingy $iu dvieju platinimo budy pobudziu. Pavyzdziui, siekdamas uzkirsti kelia
pardavimui neigaliotiesiems prekiautojams, tiekéjas gali reikalauti, kad jo pasirinkti
prekiautojai individualiems galutiniams vartotojams neparduoty didesnio sutarties
prekiy kiekio uz nustatytaji. Toks reikalavimas gali biiti grieZtesnis parduodant
prekes internetu, jei nejgaliotajam prekiautojui juy lengviau gauti internetu. Ir
atvirk$ciai, toks reikalavimas gali biiti grieztesnis parduodant prekes ne internetu, jei
ju lengviau gauti fizingje parduotuvéje. Kad butu uztikrintas sutarties prekiy
pristatymas laiku, tiek¢jas gali reikalauti, kad ne internetu parduodamos prekés bty
pristatytos nedelsiant. Kadangi tokio reikalavimo negalima nustatyti parduodant
prekes internetu, tiekéjas gali nurodyti tam tikrus jvykdomus tokiam pardavimui
taikomus terminus. Dali prireikti nustatyti konkreCius internetinés vélesnio
aptarnavimo tarnybos reikalavimus, susijusius su i$laidy padengimu prekes
grazinantiems klientams ir saugiy mokéjimo sistemy taikymu.

Toje teritorijoje, kurioje tiekéjas taiko pasirinktini platinima, negalima taikyti
iSskirtinio platinimo, nes tai buty prekiautoju vykdomo aktyvaus arba pasyvaus
pardavimo pagrindinis apribojimas pagal bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio
c punkta, taciau galima apriboti galimybg prekiautojui pasirinkti savo verslo patalpy
vieta. Pasirinktiems platintojams gali biiti neleidziama uzsiimti veikla kitose
patalpose arba atidaryti naujo punkto kitoje vietoje. Tokiomis aplinkybémis
platintojo naudojimasis savo svetaine negali biti prilyginamas naujo punkto
atidarymui kitoje vietoje. Jeigu prekiautojo punktas yra mobilus, gali buti nustatyta
teritorija, uz kurios riby mobilus punktas negali veikti. Be to, tiekéjas gali isipareigoti
tiekti tik vienam prekiautojui arba ribotam prekiautojy skaiciui konkrecioje
teritorijos, kurioje taikoma pasirinktinio platinimo sistema, dalyje.

Bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio d punkte nustatytas pagrindinis
apribojimas susij¢gs su kryzminio tiekimo ribojimu tarp paskirty platintojuy,
priklausanCiy pasirinktinio platinimo sistemai. Atitinkamai susitarimu arba
suderintais veiksmais néra siekiama tiesiogiai ar netiesiogiai kliudyti sutarties
produkty aktyviam ar pasyviam pardavimui tarp pasirinkty platintojy arba riboti juos.
Pasirinkti platintojai privalo turéti galimybe savo nuozitira pirkti sutarties produktus
i§ kity tinklui priklausan€iy paskirty platintojy, veikianciy tame paciame arba
skirtinguose prekybos lygiuose. Dél §iy priezasCiy pasirinktinis platinimas negali biiti
derinamas su vertikaliaisiais apribojimais, kuriuos taikant platintojai ver¢iami pirkti
sutarties prekes iSskirtinai tik 1§ nustatyto Saltinio. Tai taip pat reiSkia, kad
pasirinktinio platinimo tinkle negali biiti ribojamas paskirty didmenininky produkto
pardavimas paskirtiems mazmenininkams.

Bendrosios iSimties reglamento 4 straipsnio e punkte nustatytas pagrindinis
apribojimas susijes su susitarimais, kuriais kliudoma galutiniams vartotojams,
nepriklausomiems remontuotojams ir paslaugy teikéjams isigyti atsarginiy daliy
tiesiogiai 18 $iy atsarginiy daliy gamintojy ar tai ribojama. Atsarginiy daliy gamintojo
ir pirkéjo, kuris Sias dalis panaudoja savo produktuose (originaliy irenginiy
gamintojas) susitarimu negali tiesiogiai arba netiesiogiai buti kliudoma S$iy atsarginiy
daliy gamintojui parduoti jas galutiniam vartotojui, nepriklausomam remontuotojui
arba paslaugy teikéjui arba tai riboti. Netiesioginiy apribojimy visy pirma gali
atsirasti, kai ribojamas atsarginiy daliy tiekéjo techninés informacijos ir specialios
frangos, kuri butina, kad vartotojai, nepriklausomi remontuotojai arba paslaugy
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teikéjai galéty naudoti atsargines dalis. Susitarimu gali biiti ribojamas atsarginiy
daliy tiekimas remontuotojams arba paslaugy teikéjams, kuriems originaliy irenginiy
gamintojas pavedé vykdyti savo prekiy remonta arba juy techning priezitira. Kitaip
sakant, originaliy {renginiy gamintojas gali reikalauti, kad jo remonto ir paslaugu
tinklas atsargines dalis pirkty iS jo.

Atskiri pagrindiniy pardavimo apribojimy atvejai, kurie gali biiti nepatekti j
101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj arba kurie gali atitikti 101 straipsnio
3 dalies salygas

ISskirtiniais atvejais pagrindiniai apribojimai gali buti objektyviai biitini tam tikros
riigies ar pobiidZio susitarimams™ ir dél $ios prieZasties jie gali nepatekti {
101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti. Pavyzdziui, pagrindinis apribojimas yra
objektyviai biitinas siekiant uztikrinti, kad biity laikomasi vieSojo draudimo parduoti
pavojingas medziagas tam tikriems klientams saugos ar sveikatos sumetimais. Be to,
imonés gali atskiru atveju pasitelkti argumentus dél veiksmingumo pagal
101 straipsnio 3 dali. Siame skirsnyje pateikiami keli perpardavimo ir (arba)
pardavimo apribojimy pavyzdziai, o perpardavimo kainy palaikymo klausimai
nagrin¢jami VI.2.10 skirsnyje.

Platintojui, kuris pirmas pradés prekiauti naujo prekés zenklo prekémis arba esamo
prekés zenklo prekémis naujoje rinkoje ir taip uzsitikrins tikra patekima i atitinkama
rinka, kurioje anksciau apskritai nebuvo tokios rusies produkto paklausos arba tokio
gamintojo gaminamo tokios rusies produkto paklausos, gali tekti daug investuoti.
Tokios iSlaidos daznai gali negrizti ir tokiomis aplinkybémis platintojas gali
nesudaryti platinimo susitarimo, jei jis nebus tam tikra laika apsaugotas nuo
(aktyvaus ir) pasyvaus kity platintojuy pardavimo jo teritorijoje arba jo klienty grupei.
Pavyzdziui, tokia situacija gali susidaryti, kai gamintojas, isisteiggs tam tikroje
nacionalinéje rinkoje, patenka i kita nacionaling rinka ir pristato savo produktus
rinkai per iSskirtinj platintoja, o tam platintojui reikia investuoti, kad jis galéty
pradéti pardavinéti to prekés Zenklo prekes ir jtvirtinti ta prekés Zenkla naujojoje

rinkoje. Jeigu platintojui reikia daug investuoti, kad sukurty ir (arba) plétoty nauja

rinka, kity platintojuy pasyvaus pardavimo tokioje teritorijoje ar tokiai klienty grupei
apribojimams, kuriy reikia, kad platintojas galéty atgauti S$ias investicijas,
101 straipsnio 1 dalis paprastai netaikoma pirmuosius dvejus metus, per kuriuos Sis
platintojas parduoda sutarties prekes ar paslaugas toje teritorijoje ar tai klienty
grupei, nors apskritai manoma, kad tokie pagrindiniai apribojimai patenka {
101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj.

Jei naujas produktas realiai iSbhandomas tam tikroje teritorijoje ar tam tikroje klienty
grupéje arba jei naujas produktas pristatomas rinkai laipsniSkai, produkto bandymo
ar pristatymo rinkai laikotarpiu gali biti ribojamos platintojy, paskirty parduoti
naujaji produkta bandomojoje rinkoje ar dalyvauti pirmajame ir (arba) pirmuosiuose
laipsnisko pristatymo rinkai etapuose, galimybés vykdyti aktyvu pardavima uz tos
bandomosios rinkos ar rinkos ir (arba) rinky, kuriai (-ioms) tas produktas pirmiausia
pristatomas, netaikant 101 straipsnio 1 dalies.

30

Zr. Komisijos komunikato — pranesimo ,,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés*, OL C 101,
2004 4 27, p. 97, 18 dali.
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Pasirinktinio platinimo sistemos atveju paprastai kryzminis tiekimas tarp paskirtyjy
platintojy turi biiti neribojamas (zZr. 58 dali). Taciau jei skirtingose teritorijose esantys
paskirtieji didmenininkai privalo investuoti { pardavimo skatinimo veikla savo
teritorijose, kad paskatinty paskirtyju mazmenininky vykdoma pardavima, ir
pardavimo skatinimo reikalavimy nustatymas susitarimu yra nenaudingas,
didmenininky aktyvaus pardavimo paskirtiesiems mazmenininkams  kity
didmenininky teritorijose apribojimai, nustatyti siekiant iSvengti pasinaudojimo,
atskirais atvejais gali atitikti 101 straipsnio 3 dalies salygas.

Apskritai susitarimas, kad uz produktus, kuriuos ketinama perparduoti internetu,
platintojas mokéty didesng kaina nei uz produktus, kuriuos ketinama perparduoti ne
internetu (dviguba kainodara), yra pagrindinis apribojimas (zr. 52 dalj). Taciau tam
tikromis aplinkybémis tokie susitarimai gali tenkinti 101 straipsnio 3 dalies salygas.
Tokios aplinkybés gali biti, kai gamintojas susitaria dél tokios dvigubos kainodaros
su savo platintojais, dél to, kad parduodant prekes internetu gamintojas patiria
gerokai didesnes iSlaidas nei parduodant prekes ne internetu. Pavyzdziui, kai
pardavimas ne internetu apima platintojo atlieckamus irengimo darbus namuose, o
pardavimas internetu — ne, parduodant pastaruoju biidu gamintojas gali gauti daugiau
klienty skundy ir garantiniy pretenzijy. Tokiomis aplinkybémis Komisija taip pat
vertins, kiek apribojimas gali riboti pardavima internetu ir sudaryti kliti¢iy platintojui
pasiekti daugiau ir jvairesniy klienty.

Neleistini apribojimai pagal bendrosios iSimties reglamenta

Bendrosios iSimties reglamento 5 straipsnyje nustatyta, kad tam tikriems
isipareigojimams bendrosios iSimties reglamentas netaikomas, net jei néra vir§ijama
rinkos dalies riba. Taciau bendrosios iSimties reglamentas taikomas likusiai
vertikaliojo susitarimo daliai, jei ta dali galima atskirti nuo isipareigojimy, kuriems
1Simtis netaikoma.

Pirmoji tokia galimybé netaikyti bendrosios iSimties reglamento yra numatyta jo
5 straipsnio 1 dalies a punkte, ir yra susijusi su isipareigojimais nekonkuruoti.
[sipareigojimai nekonkuruoti — tai susitarimai, pagal kuriuos pirkéjas turi pirkti i§
tiek¢jo arba 1§ kitos tiek¢jo nurodytos imonés daugiau kaip 80 % visy pirkeéjo
perkamy sutartyje nurodyty prekiy ar paslaugy arba juy pakaitaly pra¢jusiais
kalendoriniais metais (kaip apibrézta bendrosios iSimties reglamento 1 straipsnio
1 dalies d punkte), taip kliudant pirkéjui pirkti konkuruojancias prekes ar paslaugas
arba apribojant tokj pirkima iki maziau kaip 20 % visy jo pirkimy. Kai pirmaisiais
metais po susitarimo sudarymo néra atitinkamy duomeny apie pirkéjo pirkimus per
metus iki sudarant sutartj, gali biiti naudojamas tinkamiausias pirkéjo metinio viso
poreikio apskaiCiavimas. Tokiems isipareigojimams nekonkuruoti bendrosios
iSimties reglamentas netaikomas, kai ju trukmé néra nustatyta ar yra ilgesné kaip
penkeri metai. [sipareigojimams nekonkuruoti, kurie tyliu sutikimu pratgsiami po
penkeriy mety, bendrosios iSimties reglamentas taip pat netaikomas (zr. 5 straipsnio
1 dalies antra pastraipa). Apskritai isipareigojimams nekonkuruoti pagal ta
reglamenta taikomos iSimtys, kai juy trukmé yra penkeri metai arba maziau ir néra
jokiy kliti¢iy, kurios trukdyty pirkéjui veiksmingai nutraukti isipareigojima
nekonkuruoti pasibaigus penkeriy mety laikotarpiui. Jeigu, pavyzdziui, susitarime
numatytas isipareigojimas penkerius metus nekonkuruoti ir tiekéjas suteikia pirkéjui
paskola, tos paskolos grazinimas neturi trukdyti pirkéjui veiksmingai nutraukti
ipareigojimo nekonkuruoti pasibaigus penkeriy mety laikotarpiui. Taip pat, kai
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tiekéjas apriipina pirkéja iranga, kuri néra konkreciai susijusi, pirkéjas turi turéti
galimybg pasibaigus isipareigojimo nekonkuruoti terminui isigyti Sia jranga rinkos
kaina.

Penkeriy mety laikotarpio apribojimas netaikomas, kai pirkéjas perparduoda prekes
ar paslaugas ,tiekéjui priklausanciose patalpose ir Zeméje ar patalpose ir zeméje,
kuriuos tiekéjas nuomoja i§ treciyju Saliy, nesusijusiy su pirkéju®. Tokiais atvejais
isipareigojimas nekonkuruoti gali trukti tiek pat, kiek ir laikotarpis, kuriuo pirkéjas
naudojasi pardavimo vieta (bendrosios iSimties reglamento 5 straipsnio 2 dalis).
Tokios iSimties priezastis yra ta, kad paprastai neprotinga tikétis, jog tickéjas leis be
jo sutikimo parduoti konkuruojancius produktus savo nuosavose patalpose arba
zeméje. Tokie patys principai taikomi tais atvejais, kai pirkéjas veikia mobiliajame
punkte, kuris priklauso tiekéjui arba tiekéjas ji nuomoja i$ treciyjy Saliy, nesusijusiy
su pirkéju. Netikros nuosavybés pastatams, pavyzdziui, platintojui perdavus zemes ir
patalpy nuosavybés teises tiekéjui tik tam tikram laikotarpiui, siekiant iSvengti

oy e

penkeriy mety laikotarpio taikymo, $i iSimtis negali biiti taikoma.

Antroji galimybe netaikyti bendrosios iSimties numatyta bendrosios iSimties
reglamento 5 straipsnio 1 dalies b punkte ir yra susijusi su pirkéjo isipareigojimais
nekonkuruoti terminui pasibaigus. Paprastai tokiems jpareigojimams bendrosios
iSimties reglamentas netaikomas, nebent isipareigojimas biitinai reikalingas siekiant
apsaugoti tiek¢jo pirkéjui perduota prakting patirtj ir apsiriboja tik pardavimo vieta,
kurioje pirkéjas dirba sutarties laikotarpiu, ir Sis isipareigojimas galioja ilgiausiai
vienerius metus (Zr. bendrosios iSimties reglamento 5 straipsnio 3 dali). Pagal
bendrosios iSimties reglamento 1 straipsnio 1 dalies g punkte pateikta apibrézti,
praktiné patirtis turi biti ,svarbi“ — tai reiSkia, jog praktin¢ patirtis apima
informacija, kuri yra svarbi ir naudinga pirkéjui naudojant, parduodant ar
perparduodant sutarties prekes ar paslaugas.

Trecioji bendrosios iSimties netaikymo galimybé numatyta bendrosios iSimties
reglamento 5 straipsnio 1 dalies ¢ punkte ir yra susijusi su konkuruojanciy prekiy
pardavimu pasirinktinio platinimo sistemoje. Bendrosios iSimties reglamente
numatytas pasirinktinio platinimo derinimas su jsipareigojimu nekonkuruoti, kai
platintojai {pareigojami visai neperpardavinéti konkuruojanciy prekiy Zenkly. Taciau
jeigu tiekéjas tiesiogiai arba netiesiogiai trukdo savo paskirtiems platintojams i8
konkretaus konkuruojancio tiekéjo pirkti produktus perparduoti, tokiam
isipareigojimui bendrosios iSimties reglamentas negali biiti taikomas. Jo netaikymo
tokiam isipareigojimui tikslas — i§vengti situacijos, kai keletas tiekéjy, naudodamiesi
tais paciais pasirinktinio platinimo punktais, trukdo vienam konkreciam konkurentui
arba keliems konkretiems konkurentams naudotis tais punktais savo produkty
pardavimui (naudojimosi teisés atémimas iS konkuruojancio tiekéjo kolektyvinio
boikoto forma)®'.

Netiesioginiy priemoniy, turiniy toki pasalinimo poveiki, pavyzdi galima rasti Komisijos
sprendime 92/428/EEB byloje Nr. 1V/33.542, Parfum Givenchy, OL L 236, 1992 8 19, p. 11.
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Atskyrimas

Bendrosios iSimties reglamentu vertikaliesiems susitarimams suteikiama iSimtis,
jeigu susitarime nenumatyta arba praktikoje nevykdomi pagrindiniai apribojimai,
nustatyti to reglamento 4 straipsnyje. Jeigu esama vieno ar daugiau pagrindiniy

.....

apribojimy atveju atskyrimas netaikomas.

Taciau atskyrimo taisyklé taikoma neleistiniems apribojimams, nustatytiems

.....

vertikaliojo susitarimo daliai, kuri netenkina 5 straipsnyje nustatyty salygy.
Produkty, platinamy ta pacia platinimo sistema, portfelis

Kai tiek¢jas naudojasi ta pacia platinimo sutartimi keletui prekiy ar paslaugy platinti,
vienoms juy, atsizvelgiant i rinkos dalies riba, gali biti taikomas bendrosios iSimties
reglamentas, o kitoms — ne. Tokiu atveju bendrosios iSimties reglamentas taikomas
tokioms prekéms ir paslaugoms, kuriy atzvilgiu tenkinamos taikymo salygos.

Prekiy ar paslaugy, kurios nepatenka { bendrosios iSimties reglamento taikymo sriti,
atzvilgiu taikomos iprastos konkurencijos taisyklés, o tai reiskia, kad:

a)  bendroji iSimtis netaikoma, bet taip pat nedaroma ir prielaida dél neteisétumo;

b)  jeiesama 101 straipsnio 1 dalies pazeidimo, kuriam negali biiti taikoma iSimtis,
gali biiti svarstoma, ar esama tinkamy priemoniy konkurencijos problemai
veikianc¢ioje platinimo sistemoje iSspresti;

c) jei tokiy tinkamy priemoniy néra, atitinkamas tiekéjas turés sudaryti kita
platinimo susitarima.

Tokia situacija gali susiklostyti ir tada, jeigu vieniems produktams 102 straipsnis
taikomas, o kitiems — ne.

BENDROSIOS ISIMTIES ATSAUKIMAS IR BENDROSIOS ISIMTIES
REGLAMENTO NETAIKYMAS

AtSaukimo procediira

Bendrosios iSimties reglamentu pripazinta teis€tumo prielaida gali biiti atSaukta,
jeigu manoma, kad vertikalusis susitarimas atskirai arba kartu su kitais panaSiais
konkuruojanciy tiekéjy arba pirkéju vykdomais susitarimais patenka | 101 straipsnio
1 dalies taikymo sritj ir netenkina visy 101 straipsnio 3 dalies salygu.

101 straipsnio 3 dalies salygos gali buti netenkinamos pirmiausia tuo atveju, kai
patekimas { atitinkama rinka ar konkurencija joje yra gerokai apribota dél
konkuruojanc¢iy tiekéju arba pirkéju vykdomu panaSiy vertikaliyjy susitarimy
lygiagreciy tinkly bendro poveikio. Vertikaliyjy susitarimy lygiagretiis tinklai
laikomi panasiais, jei jie nustato apribojimus, kurie rinkoje sukelia panasy poveiki.
Pavyzdziui, tokia padétis gali susiklostyti, kai tam tikroje rinkoje tam tikri tiekéjai
vykdo tik kokybinj pasirinktini platinima, o kiti tiekéjai vykdo kiekybinj pasirinktini
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platinima. Tokia padétis taip pat gali susiklostyti, kai tam tikroje rinkoje, nustatant
bendruosius  kokybinius  kriterijus, sudaromos klilitys  veiksmingesniems
platintojams. Tokiomis aplinkybémis vertinant susitarima reikia atsizvelgti i
antikonkurencini poveiki, priskiriama kiekvienam atskiram susitarimy tinklui.
Atitinkamais atvejais gali biiti atSaukiamas tik konkretus kokybinis kriterijus arba tik
kiekybiniai apribojimai, taikomi tam tikram jgaliotyjy platintojy skaiciui.

Atsakomyb¢ uz bendra antikonkurencini poveiki gali buti priskirta tik toms
imonéms, dé¢l kuriy jis daugiausia atsirado. Imoniy, kurios neturéjo didelés itakos
bendram poveikiui, sudaryti susitarimai nepatenka { 101 straipsnio 1 dalyje numatyto
draudimo srit{*, todél jie néra atSaukimo mechanizmo dalykas. Tokia jtaka bus
vertinama vadovaujantis 128-229 dalyse iSdéstytais kriterijais.

Kai taikoma atSaukimo procediira, Komisijai tenka pareiga irodyti, kad susitarimas
patenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti ir kad susitarimas netenkina vienos ar
keliy 101 straipsnio 3 dalies salygu. Sprendimas dé¢l atSaukimo gali turéti tik ex nunc
poveiki — tai reiskia, kad atitinkamam susitarimui iSimtis nebus taikoma iki tos
dienos, kai pradés galioti atSaukimas.

Kaip nurodyta bendrosios iSimties reglamento 14 konstatuojamoje dalyje, valstybés
narés konkurencijos institucija gali atSaukti bendrosios iSimties reglamento taikyma
vertikaliesiems susitarimams, dél kuriy tos valstybés narés teritorijoje ar jos dalyje,
turincioje visus atskiros geografinés rinkos pozymius, jauciamas antikonkurencinis
poveikis. Komisija turi iSskirting teis¢ atSaukti bendrosios iSimties reglamento
taikyma vertikaliesiems susitarimams, kuriais apribojama konkurencija atitinkamoje
geografinéje rinkoje, kuri yra didesné nei vienos valstybés narés teritorija. Kai vienos
valstybés narés teritorija arba jos dalis yra atitinkama geografiné rinka, Komisija ir
susijusi valstybé nar¢ turi vienoda kompetencija atSaukti.

Bendrosios iSimties reglamento netaikymas

Bendrosios iSimties reglamento 6 straipsnis jgalina Komisija reglamentu paskelbti,
kad bendrosios iSimties reglamentas netaikomas lygiagretiems panaSiy vertikaliyjy
apribojimy tinklams, kai tokie tinklai apima daugiau nei 50 % atitinkamos rinkos.
Tokia priemoné netaikoma atskiroms jmonéms — ji taikoma visoms imonéms, kuriy
susitarimai yra apibrézti bendrosios iSimties reglamento netaikymo reglamente.

Kadangi bendrosios iSimties reglamento taikymo atSaukimas reiSkia sprendimo,
kuriuo nustatoma, kad atskira imoné pazeid¢ 101 straipsnj, priémima, reglamentu,
priimtu pagal 6 straipsnj, turi biiti tik panaikintas bendrosios iSimties reglamento
taikymas ir atkurtas viso 101 straipsnio 1 ir 3 daliy taikymas apribojimams bei
atitinkamai rinkai. Priémus reglamenta dél bendrosios iSimties netaikymo tam
tikriems vertikaliesiems apribojimams tam tikroje rinkoje, atskiriems susitarimams
101 straipsnis turi buti taikomas vadovaujantis atitinkamose Teisingumo Teismo ir
Bendrojo Teismo bylose nustatytais ir Komisijos praneSimuose bei ankstesniuose
sprendimuose numatytais Kkriterijais. Atitinkamais atvejais Komisija priims
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sprendima konkrecioje byloje, kuriuo galés vadovautis visos susijusioje rinkoje
veikianc¢ios jmonés.

Norint apskaiciuoti 50 % rinkos aprépties koeficienta, turi biiti atsizvelgiama |
kiekviena vertikaliyjy susitarimy, kuriuose numatyta apribojimy, tinkla arba {
apribojimy derinij, kuris rinkai daro panaSy poveiki. Bendrosios iSimties reglamento
6 straipsnis nejpareigoja Komisijos imtis veiksmy, kai virSijama 50 % rinkos dalis.
Paprastai netaikymas tinkamas, kai yra tikimybé, kad patekimas i atitinkama rinka
arba konkurencija joje yra pastebimai ribojama. Taip pirmiausia gali buti, kai
pasirinktinio platinimo lygiagretiis tinklai, apimantys daugiau kaip 50 % rinkos, yra
atsakingi uz rinkos apribojima taikant pasirinkimo kriterijus, kurie néra reikalingi dél
atitinkamy prekiy pobudzio ar yra diskriminuojantys tam tikry platinimo budy,
pritaikyty tokiy prekiy pardavimui, atzvilgiu.

Vertindama biitinybe taikyti bendrosios iSimties reglamento 6 straipsni, Komisija
svarstys, ar individualus atSaukimas bty priimtinesné priemoné. Tai ypac gali
priklausyti nuo konkuruojanciy imoniy, prisidedanciy prie bendro poveikio rinkoje,
skaiCiaus, arba nuo paveikty geografiniy rinky Sajungoje skaiciaus.

Kiekviename reglamente, nurodytame Bendrosios iSimties reglamento 6 straipsnyje,
turi buiti aiSkiai nustatyta taikymo sritis. Todél Komisija, pirma, turi apibrézti
atitinkama (-as) produkto ir geografing rinka (-as), ir, antra, turi nustatyti vertikaliojo
apribojimo, kuriam nebeturi biiti taikomas bendrosios iSimties reglamentas, pobiidi.
Pastarojo aspekto atzvilgiu Komisija gali moduliuoti savo reglamento taikymo sritj
atsizvelgdama i konkurencijos klausima, kuri ji ketina nagrinéti. Pavyzdziui, nors
nustatant 50 % rinkos dalj atsizvelgiama { visus isipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo
susitarimy lygiagrecius tinklus, Komisija vis tiek gali pritaikyti reglamenta dél
netaikymo tik isipareigojimui nekonkuruoti, kurio trukmé virSija tam tikra laikotarpi.
Taigi trumpesnio laikotarpio ar maziau ribojantys susitarimai gali buti palikti dél
mazesnio pasalinimo i$ rinkos laipsnio, priskirtino tokiems apribojimams. Jeigu tam
tikroje rinkoje pasirinktinis platinimas derinamas su papildomais apribojimais, t. y.
nekonkuravimu arba kiekybiniu pirkéjo apribojimu, netaikymo reglamentas gali biiti
taikomas tik tokiems papildomiems apribojimams. Atitinkamais atvejais Komisija
taip pat gali pateikti gaires, nustatydama rinkos dalies lygi, kuris, atsizvelgiant {
konkreCia rinka, gali buti laikomas nepakankamu, kad atskira imoné galéty
pastebimai prisidéti prie bendro poveikio.

Pagal 1965 m. kovo 2d. Tarybos reglamenta Nr. 19/65/EEB dél Sutarties
85 straipsnio 3 dalies taikymo tam tikroms susitarimy ir suderinty veiksmy ru§ims®
Komisija turés nustatyti ne trumpesni kaip SeSiy ménesiu pereinamaji laikotarpi, kol
bendrosios iSimties reglamento netaikymo reglamentas bus pradétas taikyti. Taip
susijusioms jmonéms turéty biiti sudarytos galimybés pakeisti savo susitarimus
atsizvelgiant { bendrosios iSimties reglamento netaikymo reglamenta.

Reglamentas dél bendrosios iSimties netaikymo neturés jtakos susijusiems
susitarimams laikotarpiu iki jo taikymo pradzios datos.
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RINKOS APIBREZIMAS IR RINKOS DALIES APSKAICIAVIMAS
Komisijos pranesimas dél atitinkamos rinkos apibrézimo

Komisijos praneSime dél atitinkamos rinkos apibrézimo Bendrijos konkurencijos
teisés tikslams®® pateikiamos taisykliy, kriterijy ir jrodymu, kuriuos Komisija taiko
spresdama rinkos apibrézimo klausimus, gairés. Sis praneSimas $iose gairése toliau
nebus aiskinamas, juo bus remiamasi sprendziant rinkos apibrézimo klausimus. Siose
gairése nagrinéjami tik konkrets klausimai, kurie susije¢ su vertikaliaisiais
apribojimais ir kurie néra nagrinéjami tame pranesime.

Atitinkama rinka 30 % rinkos dalies ribai pagal bendrosios iSimties reglamentg
apskaiciuoti

Remiantis bendrosios i§imties reglamento 3 straipsniu, tiekéjo ir pirkéjo rinkos dalis
taikyti bendraja iSimtj, ir tiekéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis parduoda pardavéjui
sutarties produktus, ir pirkéjo rinkos dalis rinkoje (-ose), kurioje (-iose) jis perka
sutarties produktus, turi nevirSyti 30 %. Mazy ir vidutiniy imoniy susitarimy atveju
paprastai nebiitina apskaiciuoti rinkos daliy (zr. 11 daly).

Siekiant apskaiciuoti imongés rinkos dalj, biitina nustatyti atitinkama rinka, kurioje ta
imon¢ atitinkamai parduoda ar perka sutarties produktus. Atitinkamai turi buti
apibréztos atitinkamos produkto ir geografiné rinkos. Atitinkama produkto rinka
apima tokias prekes arba paslaugas, kurias pirkéjas dél ju savybiy, kainy ir
numatomos paskirties laiko lygiavertémis. Atitinkama geografiné rinka apima
teritorija, kurioje susijusios imonés yra susijusios su atitinkamu prekiy ar paslaugy
pasitila arba paklausa, kurioje konkurencijos salygos yra gana vienodos ir kuri gali
buti atskirta nuo gretimy geografiniy teritorijy, nes visy pirma konkurencijos salygos
tose teritorijose akivaizdziai skiriasi.

Produkto rinka pirmiausia priklauso nuo produkto pakei¢iamumo pirkéjo pozitriu.
Jeigu tiekiamas produktas yra naudojamas kitam produktui gaminti ir paprastai néra
atpazistamas galutiniame produkte, produkto rinka paprastai apibréziama
atsizvelgiant | tiesioginiy pirkéjy teikiama pirmenybg. Pirkéju klientai paprastai
neturi tvirtos nuomonés dél pirmenybés teikimo produktams, kuriuos pirkéjas
naudoja galutiniam produktui gaminti. Paprastai vertikalieji apribojimai, del kuriy
yra susitar¢ tiekéjas ir toliau gamyboje naudojamo produkto pirkéjas, susije tik su
tarpinio produkto pardavimu ir pirkimu, bet ne su galutinio produkto pardavimu.
Galutiniy prekiy platinimo atveju tai, kokias prekes tiesioginiai pirkéjai laiko
pakaitalu, paprastai priklauso nuo galutiniy vartotojy teikiamos pirmenybes.
Platintojas, kaip perpardav¢jas, pirkdamas galutines prekes negali ignoruoti galutiniy
vartotojy teikiamos pirmenybés. Be to, platinimo lygiu vertikalieji apribojimai
paprastai susije ne tik su produkty pardavimu tarp tieké¢jo ir pirkéjo, bet ir su ju
perpardavimu. Kadangi paprastai konkuruoja skirtingi platinimo btdai, rinkos
apskritai néra apibréziamos pagal taikoma platinimo btida. Tiekéjai paprastai
parduoda produkty portfeli, tod¢l visas portfelis gali sudaryti produkto rinka, kai
pirkéjas pakaitalu laiko visa portfelj, o ne atskirus produktus. Kadangi platintojai yra
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profesionaliis pirkéjai, geografiné didmeniné rinka paprastai yra platesné uz
mazmening rinka, kurioje produktai perparduodami galutiniam vartotojui. Daznai
tokiu atveju butina apibrézti nacionaling arba platesn¢ didmening rinka. Taciau
mazmenines rinkos gali biiti didesnés nei galutiniy vartotojy paieskos teritorijos, jei
rinkos salygos yra vienodos, ir egzistuoja i§ dalies sutampancios vietos ar regioninés
rinkos teritorijos.

Jeigu vertikaliuosius susitarimus sudaro trys Salys, kuriy kiekviena veikia
skirtingame prekybos lygyje, kiekvienos jy rinkos dalis turi nevirSyti 30 %, kad joms
buty taikoma bendroji iSimtis. Kaip nurodyta bendrosios iSimties reglamento
3 straipsnio 2 dalyje, jei pagal daugiaSali susitarima imon¢ perka sutarties prekes ar
paslaugas i$ vienos imonés, kuri yra susitarimo $alis, ir parduoda tas sutarties prekes
atveju, jei jos, ir kaip pirkéjo, ir kaip tiekéjo, rinkos dalis nevirSija 30 %. Jeigu,
pavyzdziui, gamintojo, didmenininko (arba maZzmenininky asociacijos) ir
mazmenininko susitarime numatytas isipareigojimas nekonkuruoti, gamintojo ir
didmenininko (arba mazmenininky asociacijos) atitinkamos vartotoju rinkos dalis
turi nevirSyti 30 %, o didmenininko (arba mazmenininky asociacijos) ir
mazmenininko rinkos dalis turi nevirSyti 30 % atitinkamos pirkimo rinkos, kad bty
galima taikyti bendraja iSimt;.

Kai tieké¢jas gamina ir originalia jranga, ir tos jrangos atsargines arba pakeiCiamas
dalis, jis neretai bus vienintelis arba didziausias atsarginiy ar pakeic¢iamy daliy
tiek¢jas ju aptarnavimo po pardavimo rinkoje. Taip pat taip gali nutikti, kai tiekéjas
sudaro rangos sutarti dél atsarginiy arba pakei¢iamy daliy gaminimo. Kad biity
taikomas bendrosios iSimties reglamentas, atitinkama rinka gali biiti originalios
irangos, iskaitant atsargines dalis, rinka, arba atskira originalios {rangos rinka ir
aptarnavimo po pardavimo rinka, atsizvelgiant { aplinkybes, pavyzdziui, 1 esamy
apribojimy poveiki, irangos eksploatavimo trukmg ir remonto arba pakeitimo
sanaudy svarba(3 318 esmés, reikia nuspresti, ar daug pirkéju rinkdamiesi produkta
atsizvelgia 1 jo eksploatavimo laikotarpio sanaudas. Jei taip, tai reiSkia, kad
originalios jrangos ir atsarginiy daliy rinka yra bendra.

Jeigu vertikaliajame susitarime esama nuostaty ne tik dél sutarties prekiy tiekimo, bet
ir dél INT, pavyzdziui, nuostata dél tiekéjo prekés Zzenklo naudojimo siekiant padéti
pirkéjui prekiauti sutarties prekémis, tada tiekéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis
parduoda sutarties prekes, svarbi bendrosios iSimties reglamento taikymo poziiiriu.
Kai franSizés teisiy suteikéjas netiekia prekiy perparduoti, bet teikia keleta paslaugy
ir prekiy drauge laikantis nuostaty dél INT, o tai kartu sudaro verslo buda, dél kurio
sudaroma franSizés sutartis, franSizés teisiy suteikéjui reikia atsizvelgti i savo, kaip
verslo biido suteikéjo, rinkos dali. Siuo tikslu franizés teisiy turétojui suteikéjui
reikia apskaiciuoti savo rinkos dali rinkoje, kurioje taikomas S$is verslo biidas,
t. y. rinkoje, kurioje franSizés teisiy suteikéjas taiko verslo biida prekéms tiekti ar
paslaugoms galutiniam vartotojui teikti. Fran$izés teisiy suteikéjas savo rinkos dali
turi pagristi franSizés gavéjo tiekiamy prekiy arba teikiamy paslaugu verte toje
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Pvz., zr. Komisijos sprendima Pelikan/Kyocera (1995 m.), COM(96) 126 (nepaskelbtas), 87 punktas, ir
Komisijos sprendima 91/595/EEB byloje Nr.IV/M.12, Varta/Bosch, OL L 320, 1991 11 22, p. 26,
Komisijos sprendima byloje Nr. IV/IM.1094, Caterpillar/Perkins Engines, OL C 94, 1998 3 28, p. 23, ir
Komisijos sprendima byloje Nr.IV/M.768, Lucas/Varity, OL C 266, 1996 9 13, p.6. Taip pat
zr. praneSimo dél atitinkamos rinkos apibrézimo Bendrijos konkurencijos teiséje 56 punkta (zr. 86 dali).
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94)

95)

VI.

96)

rinkoje. Tokioje rinkoje konkurentai gali biti ne tik kity fransize perduodamy verslo
biidy teikéjai, bet ir pakaitiniy prekiy arba paslaugy, kurioms fransizé¢ netaikoma,
tiekéjai. Pavyzdziui, nepazeidziant tokios rinkos apibrézimo, jei tai buity greitojo
maisto paslaugy rinka, tokioje rinkoje veikianciam fransizés teisiy suteikéjui savo
rinkos dali reikéty apskaicCiuoti remiantis atitinkamais savo franSizés gavéju
duomenimis apie pardavimus toje rinkoje.

Rinkos daliy apskaiciavimas pagal bendrosios iSimties reglamentg

Rinkos daliy apskaiciavima i§ esmés reikia pagristi vertés duomenimis. Kai vertés
duomeny néra, gali buti atlikti kitokie pagristi skai¢iavimai. Tokie skai¢iavimai gali
biiti paremti kita patikima rinkos informacija, pavyzdziui, pardavimy apimties
duomenimis (zr. bendrosios iSimties reglamento 7 straipsnio a punkta).

Atliekant konkurencijos analize, labai svarbus veiksnys gali biiti vidaus produkcija,
t. y. savo reikméms naudojami tarpiniai produktai, nes tai vienas i§ konkurencijos
suvarZymy arba biidas pabréZzti imonés padéti rinkoje. Taciau apibréziant rinka ir
apskai¢iuojant tarpiniy prekiy ir paslaugu rinkos dali i vidaus produkcija nebus
atsizvelgiama.

Taciau esant galutiniy produkty dvejopam platinimui, t. y. kai galutiniy produkty
gamintojas rinkoje veikia ir kaip platintojas, apibréziant rinka ir apskaic¢iuojant
rinkos dalj reikia jtraukti jo paties prekiy pardavimus, kuriuos gamintojai atliko per
savo vertikaliai integruotus platintojus ir atstovus (Zr. bendrosios iSimties reglamento
7 straipsnio 2 dalies b punkta). Integruoti platintojai yra susijusios imonés, kaip
apibréZta bendrosios isimties reglamento 1 straipsnio 1 dalyje™.

IGYVENDINIMO POLITIKA ATSKIRAIS ATVEJAIS

Analizés struktiira

patenka 1 101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti ir, jei taip, ar tenkinamos
101 straipsnio 3 dalyje nustatytos salygos. Jei ju tikslas néra riboti konkurencijq ir jei
tai visy pirma néra pagrindiniai konkurencijos apribojimai, nedaroma prielaidos, kad
dalies riba, patenka 1 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj arba neatitinka
101 straipsnio 3 dalies salygu. Reikia atlikti atskira tikétino susitarimo poveikio
vertinima. [monés skatinamos pacios atlikti vertinima. Susitarimai, kuriais
neribojama konkurencija, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, arba kurie atitinka
101 straipsnio 3 dalyje nustatytas salygas, galioja ir yra vykdytini. Remiantis
2002 m. gruodzio 16 d. Tarybos reglamento (EB) Nr. 1/2003 dé¢l konkurencijos
taisykliy, nustatyty Sutarties 81 ir 82 straipsniuose, jgyvendinimo®’ 1 straipsnio
2 dalimi, kad biity galima pasinaudoti atskira i§imtimi pagal 101 straipsnio 3 dalj,
praneSimo pateikti nereikia. Kai Komisija nagrinéja atskira atveji, ji turi irodyti, kad
nagrin¢jamu susitarimu pazeidziamos 101 straipsnio 1 dalies nuostatos. [monés,
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Siekiant nustatyti §] rinkos apibrézima ir apskaiciuoti rinkos dalj, néra svarbu, ar integruoti platintojai
papildomai prekiauja ir konkurenty produktais.
OLL 11,2003 14,p.1.
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97)

98)

99)

kurios siekia pasinaudoti 101 straipsnio 3 dalimi, turi irodyti, kad jos atitinka toje
dalyje nustatytas salygas. Kai yra irodomas tikétinas antikonkurencinis poveikis,
prie§ Komisijai priimant sprendima, ar susitarimas atitinka 101 straipsnio 3 dalies
salygas, imones gali pasitelkti veiksmingumo argumenta ir paaiSkinti, kod¢l tikétina,
kad tam tikra platinimo sistema butina siekiant suteikti vartotojams naudos
nepanaikinant konkurencijos.

Vertinimas, ar vertikaliuoju susitarimu ribojama konkurencija, bus atlickamas
lyginant fakting padéti ar ateityje galima padéti atitinkamoje rinkoje, kurioje galioja
vertikalieji apribojimai, su padétimi, kuri vyrauty, jeigu susitarime nebiity numatyta
vertikaliyjy apribojimy. Vertindama atskirus atvejus Komisija prireikus atsizvelgs ir {
faktini, ir i galima poveiki. Kad vertikalieji susitarimai savo poveikiu riboty
konkurencija, faktinei arba potencialiai konkurencijai jie turi daryti toki poveiki, kad
egzistuoty gana didelé tikimybé, jog atitinkamoje rinkoje bus neigiamai veikiamos
kainos, gamybos apimtis, naujoviy diegimas arba prekiy ir paslaugy asortimentas
arba kokybé. Tikétinas neigiamas poveikis konkurencijai turi buti pastebimas™.
Tiketina, kad pastebimas neigiamas poveikis konkurencijai atsiranda tuo atveju, kai
bent viena i§ Saliy turi arba igyja tam tikra rinkos galia, o susitarimu ta rinkos galia
padedama sukurti, iSlaikyti arba sustiprinti, arba Salims suteikiama galimybiu ja
pasinaudoti. Rinkos galia yra galimybé gana ilga laikotarpi iSlaikyti didesnes nei
konkurenty kainas, didesn¢ nei konkurenty kiekybing produkty gamybos apimti,
produkty kokybe ir asortimenta arba Zemesni nei konkurenty naujoviy diegimo lygi.
Rinkos galios lygis, kurio paprastai reikia, kad biity nustatytas 101 straipsnio 1 dalies
nuostaty pazeidimas, yra Zemesnis uZ rinkos galios lygi, kuris reikalingas, kad buty
nustatytas dominavimas pagal 102 straipsni.

Vertikalieji apribojimai paprastai maziau zalingi nei horizontalieji. Pagrindiné
priezastis, dé¢l kurios didesnis démesys skiriamas horizontaliesiems susitarimams yra
ta, kad tokie susitarimai gali biiti susij¢ su konkurenty, gaminanciy vienodas arba
pakei¢iamas prekes ar paslaugas, susitarimu. Esant tokiems horizontaliems rySiams,
vienos imonés panaudojama rinkos galia (didesné¢ jos produkty kaina) gali biti
naudinga jos konkurentams. Tai gali paskatinti konkurentus skatinti vienas kita veikti
pazeidziant konkurencija. Esant vertikaliems rySiams vieno produktas yra kito
iStekliai, kitaip tariant, susitarimo Saliy veikla papildo viena kita. Tod¢l tiekéjy arba
gamintojy rinkose veikian¢ios imonés rinkos galios panaudojimas paprastai mazins
kitos imonés produkto paklausa. Todél susitarima sudariusios imonés dazniausiai
stengiasi sukliudyti kitoms pasinaudoti rinkos galia.

Taciau tokia savireguliacijos ypatyb¢ neturéty biiti pervertinama. Kai jmoné neturi
rinkos galios, ji gali tik stengtis padidinti savo pelna optimizuodama gamybos ir
platinimo procesa pasitelkdama vertikaliuosius apribojimus arba be juy. Kalbant
bendriau, dél to, kad vertikaliojo susitarimo Salys papildo viena kitos veikla
sieckdamos, kad produktas pasiekty rinka, vertikalieji apribojimai gali sudaryti
esmines salygas veiksmingumui didéti. Taciau turédama rinkos galig moné¢ taip pat
gali stengtis didinti savo pelna savo tiesioginiy konkurenty saskaita — padidindama ju
iSlaidas pirkéjuy ir galiausiai vartotojy saskaita, stengdamasi pasisavinti dali ju
pertekliniy 1éSy. Taip gali atsitikti, kai tiekéju arba vartotoju rinkoje veikianti jmoné
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100)

101)

102)

103)

dalijasi papildomu pelnu arba kai viena i§ tokiy imoniy naudojasi vertikaliaisiais viso
papildomo pelno pasisavinimo apribojimais.

Neigiamas vertikaliyjy apribojimy poveikis

Neigiamas poveikis rinkai, kuri gali sukelti vertikalieji apribojimai ir kuriam
sieckiama uzkirsti kelig remiantis ES konkurencijos teise, yra toks:

a)  antikonkurencinis rinkos apribojimas kitiems tiekéjams arba pirkéjams,
didinant patekimo i rinka ar plétimosi klittis;

b)  tiek¢jo ir jo konkurenty konkurencijos maZinimas ir (arba) geresnés galimybés
Siems tiekéjams sudaryti slapta susitarima, daznai reiskiantis skirtingy prekés
zenkly prekiy konkurencijos mazinima™;

c) pirk¢jo ir jo konkurenty konkurencijos mazinimas ir (arba) geresnés galimybés
Siems konkurentams sudaryti slapta susitarima, daznai reiSkiantis tam tikry
prekés zenkly prekiu konkurencijos mazinima, jei tai susij¢ su platintojy
konkurencija dél to paties tiekéjo prekes zenklo arba produkto;

d) rinkos integracijos kliti¢iu kiirimas, iskaitant visy pirma vartotojy galimybiy
pirkti prekes arba paslaugas bet kurioje ju pasirinktoje valstybéje naréje
apribojima.

Rinkos apribojimas, konkurencijos mazinimas ir slaptas susitarimas gamintoju
lygmeniu gali pakenkti vartotojams, visy pirma dél to, kad didinamos didmeninés
produkty kainos, ribojamas produkty pasirinkimas, bloginama kokybé arba
mazinamas produkto naujoviy lygis. Rinkos apribojimas, konkurencijos mazinimas ir
slaptas susitarimas platintojy lygmeniu gali pakenkti vartotojams visy pirma dél to,
kad didinamos mazmeninés produkty kainos, ribojamas kainy ir aptarnavimo derinio
ir platinimo budy pasirinkimas, mazinamas mazmeniniy paslaugy prieinamumas ir
kokybe, taip pat mazinamas platinimo naujoviy lygis.

Rinkoje, kurioje atskiri platintojai platina tik vieno tiekéjo prekés zenkla (-us), dél to
paties prekés Zenklo platintoju konkurencijos sumaZzéjimo sumazés Siy platintojy
prekés zenklu konkurencija, bet tai gali neturéti neigiamo poveikio platintoju
konkurencijai apskritai. Tokiu atveju, jei vyksta arsi to paties prekés Zenklo prekiy
konkurencija, nepanasu, kad dél to paties prekés zenklo prekiy konkurencijos
sumaz¢jimo atsirasty neigiamas poveikis vartotojams.

ISskirtiniai sandoriai paprastai yra labiau antikonkurenciniai nei neiSskirtiniai.
ISskirtiniais sandoriais pagal aiSkiai iSreikStas sutarties salygas arba jos praktini
poveiki viena S$alis su kita Salimi sudaro sutartis i$skirtinai arba beveik iSskirtinai.
Pvz., esant isipareigojimui nekonkuruoti, pirkejas perka tik vieno prekés Zenklo
prekes. Kita vertus, privalomo kiekio nustatymas suteikia pirkéjui galimybe pirkti
tam tikra kieki konkuruojanciy prekiy. Todél taikant privalomo kiekio nustatyma
rinka apribojama maziau.
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104)  Vertikalieji apribojimai, taikomi prekéms ir paslaugoms be prekés zenklo, paprastai
maziau zalingi negu apribojimai, kurie turi poveiki prekiy ir paslaugy su prekeés
zenklu platinimui. Naudojant prekés zenklus, didinama produkty diferenciacija ir
mazinamas produkto pakei¢iamumas, d¢l to sumaZzéja paklausos elastingumas ir
padidéja galimybé padidinti kaina. Prekiy arba paslaugy su prekés zenklu atskyrimas
nuo prekiy arba paslaugy be prekés Zenklo daznai sutampa su tarpiniy prekiy ir
paslaugy atskyrimu nuo galutiniy prekiy ir paslaugy.

105)  Vertikaliyjy apribojimy derinys paprastai sustiprina neigiama atskiry apribojimy
poveiki. Taciau kai kurie vertikaliyjy apribojimy deriniai yra maziau
antikonkurenciniai, nei atskiras ty apribojimy taikymas. Pvz., iSskirtinio platinimo
sistemoje platintojas gali susivilioti galimybe didinti produkty kainas, nes sumazgjo
to paties prekés Zenklo prekiy konkurencija. Tokie kainy didinimai gali biiti ribojami
nustatant privaloma kiekj arba maksimaliag perpardavimo kaina. Galimas neigiamas
vertikaliyju apribojimy poveikis sustiprinamos, kai keli tiekéjai ir ju pirkéjai
organizuoja savo prekyba panasiu biidu, ir sukeliamas vadinamasis bendras poveikis.

1.2. Teigiamas vertikaliyjy apribojimy poveikis

106)  Svarbu pripazinti, kad vertikalieji apribojimai gali turéti teigiama poveiki, ypac dél
to, kad skatinama konkuruoti ne kainomis ir gerinti paslauguy kokybeg. Kai imoné
neturi rinkos galios, ji gali méginti didinti savo pelna tik optimizuodama gamybos ir
platinimo procesus. Daugeliu atveju vertikalieji apribojimai gali biiti naudingi tuo
pozitriu, kad dél {prasty nepriklausomy tiek¢jo ir pirkéjo rysiy, kai nustatoma tik tam
tikry sandoriy kaina ir kiekis, gali biiti pasiekiamas beveik optimalus investicijy ir
pardavimo lygis.

107)  Nors Siose gairése siekiama pateikti sazininga jvairaus vertikaliyjy apribojimy
pagrindimo apzvalga, jos nepretenduoja | baigtuma arba iSsamuma. Tam tikry
vertikaliyju apribojimy taikymas gali biiti pateisinamas toliau iSvardytomis
priezastimis:

a) ,Pasinaudojimo® (angl. free-rider) problemos sprendimas. Vienas platintojas
gali pasinaudoti kito platintojo pastangomis, susijusiomis su pardavimo
skatinimu. Si problema daZniausiai pasitaiko didmenininky ir mazmenininky
lygiu. Siekiant uzkirsti kelig tokiam pasinaudojimui, gali praversti iSskirtinis
platinimas arba panaSiis apribojimai. SiekianCiyju pasinaudoti kity Saliy
pastangomis gali pasitaikyti tarp tiekéjuy, pavyzdziui, kai tiekéjas investuoja {
pardavimo skatinimg pirkéjo patalpose, paprastai mazmeniniu lygiu, tai gali
bati pritraukti pirkéjy ir jo konkurentams. Sia pasinaudojimo galimybe galima
panaikinti nekonkuravimo pobiidzio apribojimais®.

Problema atsiranda tik tada, kai iSkyla reali pasinaudojimo galimybé.
Pasinaudojimo problema tarp pirkéju gali atsirasti tik teikiant paslaugas iki
pardavimo ir vykdant kita pardavimo skatinimo veikla, bet ne teikiant
paslaugas po pardavimo, uz kurias platintojas gali nustatyti kaina atskirai

40 Ar klientai apskritai i§ viso gauna naudos dél papildomo pardavimo skatinimo priklauso nuo to, ar

papildomu skatinimu informuojama ir jtikinama — taigi, jis yra naudingas daugumai naujy klienty, ar
juo daugiausia pasiekiami klientai, kurie jau zino, ka nori pirkti ir kuriems papildomas skatinimas tik
arba daugiausia reiskia didesn¢ kaing.
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kiekvienam savo klientui. Paprastai produktas turi biiti palyginti naujas arba
techniskai sudétingas, arba lemiamas produkto paklausos veiksnys turi biiti jo
ivaizdis, nes kitaip vartotojas, atsizvelgdamas i ankstesn¢ pirkimo patirti, labai
gerai zinos, ko jis nori. Be to, produktas turi biiti pakankamai vertingas, nes
kitaip vartotojui nevertéty eiti | viena parduotuve informacijos, o i kita — pirkti.
Pagaliau tiekéjui dél praktiniy sumetimy turi biiti nepatogu sutartyje nustatyti
reikalavima visiems pirkéjams veiksmingai skatinti pardavimus arba teikti
paslaugas.

Pasinaudojimo problema tarp tiekéjy gali kilti esant konkrecioms situacijoms,
biitent tuo atveju, kai pardavimo skatinimas vykdomas pirkéjo patalpose ir yra
bendro pobiidzio, o ne skirtas konkreciam prekeés zenklui.

»Naujuy rinky atvérimas arba patekimas i jas*“. Kai gamintojas nori patekti 1
nauja geografing rinka, pavyzdziui, pirma karta eksportuoti i kita Salj,
platintojui dél to gali prireikti atlikti specialias pradines investicijas, bitinas
prekés zenklui rinkoje itvirtinti. Siekiant itikinti vietos platintoja vykdyti tokias
investicijas, gali prireikti jam suteikti tokia teritoring apsauga, kad jis galéty
atgauti Sias investicijas, laikinai nustatgs didesng¢ kaina. Kitose rinkose
veikiantiems platintojams turéty biiti tam tikru laikotarpiu neleidziama
prekiauti naujose rinkose (taip pat zr. III1.4 skirsnio 61 dalj). Tai ypatingas
apraSytas a punkte apibudintos pasinaudojimo problemos atvejis.

»Pasinaudojimo pripazinimu klausimas®. Kai kuriuose sektoriuose tam tikri
mazmenininkai turi tik ,kokybisky*“ produktu pardavéjy reputacija. Tokiu
atveju pristatant nauja produkta gali bti svarbu pardavima vykdyti naudojantis
Siy mazmenininky paslaugomis. Jeigu gamintojas i$ pradziy negali parduoti
savo gaminiy tik aukstos klasés parduotuvése, jis rizikuoja biiti nepastebétas, o
produkto pristatymas gali nepasisekti. Todél gali atsirasti pagrindas tam tikru
laikotarpiu leisti taikyti apribojima, kaip antai iSskirtinis arba pasirinktinis
platinimas. Apribojimas turi biti pakankamas naujo produkto pristatymui
uztikrinti, bet trukti ne taip ilgai, kad nebiity trukdoma didelio masto
platinimui. Tokia nauda labiau tikétina ,,patikrinty” arba sudétingy prekiy,
kuriy gana daug parduodama galutiniams vartotojams, atveju.

Vadinamoji ,,palaikymo* (angl. hold-up) problema. Kartais tiekéjas arba
pirkéjas turi vykdyti su klientu susijusias investicijas, kaip antai skirtas
specialiai jrangai arba mokymui. Pavyzdziu gali buti sudedamuyju daliy
gamintojas, kuris turi gaminti naujas masinas arba jrankius tam, kad patenkinty
konkrecius vieno 1§ savo klienty reikalavimus. Investuotojas gali nevykdyti
reikiamy investicijy tol, kol nebus sudaryti konkretis tieckimo susitarimai.

Taciau, kaip ir kitais pasinaudojimo atvejais, turi biiti jvykdyta nemazai salygu,
kol rizika, kad investicijos bus nepakankamos, netapo reali arba akivaizdi.
Pirmiausia investicijos privalo biti konkreciai susijusios. Tiekéjo investicijos
yra laikomos konkreciai susijusiomis, kai, pasibaigus sutarciai, tiek¢jas negali
ju panaudoti tieckdamas kitiems klientams, o tik gali jas parduoti patirdamas
nemaza nuostoli. Pirkéjo investicijos yra laikomos konkreciai susijusiomis, kai,
pasibaigus sutarcCiai, pirkéjas negali ju panaudoti kity tiekejy prekéms isigyti
ir (arba) naudoti, o tik gali jas parduoti patirdamas nemaza nuostoli. Taigi
investicijos yra konkreciai susijusios, kai, pavyzdziui, jas galima panaudoti tik
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tam tikro prekés zenklo sudedamosioms dalims gaminti arba tam tikro prekeés
zenklo prekéms saugoti ir todél negali biiti pelningai panaudotos
alternatyvioms prekéms gaminti arba perparduoti. Antra, tai privalo buti
ilgalaikés investicijos, kurios neatsiperka per trumpa laika. Trecia, investicijos
turi biiti asimetrinés, t.y. viena sutarties Salis investuoja daugiau negu kita
Salis. Kai Sios salygos tenkinamos, paprastai esama pakankamo pagrindo
taikyti vertikalyji apribojima tokiu laikotarpiu, kiek trunka investiciju
nuvertéjimas. Kai investuoja tiekéjas, atitinkamas vertikalusis apribojimas turi
biiti isipareigojimas nekonkuruoti arba privalomo kiekio nustatymas, kai
investuoja pirkéjas — i8skirtinis platinimas, iSskirtinio pirkéjo paskyrimas arba
i$skirtinis tiekimas.

»Specifiné sulaikymo problema, kuri gali kilti perduodant svarbig prakting
patirti“. Karta suteikus prakting patirti, ji negali biiti susigrazinta, o Sios
patirties suteikéjas gali nenoréti, kad ji biity panaudota jo konkurenty atzvilgiu
arba ja pasinaudoty jo konkurentai. Jeigu praktiné patirtis nebuvo lengvai
prieinama pirkéjui ir yra svarbi ir bitina vykdant susitarima, toks praktinés
patirties perdavimas gali pateisinti apribojimo (isipareigojimo nekonkuruoti
rusies), kuris paprastai nepatenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj,
taikyma.

, Vertikaliyjy iSorés veiksniy klausimas®. Mazmenininkas gali nepasinaudoti
visa nauda, kuria teikia jo pastangos gerinti pardavima — tam tikra nauda gali
tekti gamintojui. Kiekvienu papildomu vienetu, kurj mazmenininkas parduoda
sumazings jo perpardavimo kaing ar padidindamas pastangas ta vieneta
parduoti, pasinaudoja gamintojas, jeigu jo didmeniné kaina yra didesné uz jo
ribines gamybos sanaudas. Taigi, tokie mazmenininko veiksmai gali biti
teigiamas iSorés veiksnys gamintojui, o vertinant i§ gamintojo poziciju
mazmenininkas gali nustatyti per dideles kainas ir (arba) déti per mazai
pastangu parduoti. Neigiamas per dideliu mazmenininko nustatyty kainy iSorés
veiksnys kartais vadinamas ,,dvigubos marzos problema“ ir jo galima iSvengti
mazmenininkui nustatant maksimalias perpardavimo kainas. Siekiant padidinti
mazmenininko pastangas parduoti, gali praversti pasirinktinis platinimas,
i§skirtinis platinimas arba panagiis apribojimai*’.

»Masto ekonomija platinimo srityje. Norédamas pasinaudoti masto
ekonomijos pranasumais ir taip sumazinti savo produkto kaing, gamintojas gali
pageidauti, kad jo produkcija perparduoty ribotas platintojy skaicius. Tuo tikslu
jis galéty naudoti iSskirtini platinima, isipareigojima pirkti nustatyta minimaly
kieki, pasirinktini platinima, kuriame biity numatytas minétasis isipareigojimas,
arba i$skirtinj pirkima.

»Kapitalo rinkos trukumai®. [prasti kapitalo teikéjai (bankai, kapitalo rinkos)
gali nepakankamai apriipinti kapitalu, kai jie turi nepakankamai informacijos
apie asmenij, kuris skolinasi, arba kai paskolos garantijos yra nepakankamos.
Pirk¢jas arba tiekéjas gali turéti daugiau informacijos ir, naudodamasis
i§skirtiniais santykiais, gauti papildoma apsauga savo investicijoms. Kai
tiek¢jas suteikia pirkéjui paskola, pastarajam dél to gali biiti nustatytas
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isipareigojimas nekonkuruoti arba pirkti nustatyta kieki. Kai pirkéjas suteikia
tiekéjui paskola, pastarajam dél to gali buti nustatytas iSskirtinio tiekimo
reikalavimas arba isipareigojimas tiekti nustatyta kieki.

1)  ,,Vienodumas ir kokybés standartizacija“. Taikant vertikalyji apribojima gali
biiti sukuriamas prekés zenklo ivaizdis, kai platintojams nustatomas tam tikras
vienodumo ir kokybés standartizacijos reikalavimas, taip padidinant produkto
patraukluma galutiniam vartotojui ir jo pardavima. Tai, pavyzdziui, galima
pastebéti pasirinktinio platinimo ir franSizés atveju.

IS devyniuy 107 dalyje iSvardyty situacijy aiskiai matyti, kad tam tikromis salygomis
vertikaliaisiais susitarimais gali buti padedama realizuoti veiksminguma ir skatinti
naujy rinky plétra, ir tai gali kompensuoti neigiama poveiki. Geriausias to pavyzdys
— ribotos trukmés vertikalieji apribojimai, kuriais padedama kurti naujus sudétingus
produktus arba apsaugoti konkreciai susijusias investicijas. Vertikalusis apribojimas
kartais reikalingas tol, kol tieké¢jas parduoda savo produkta pirkéjui (Zr. 107 dalies
a, e, f, g ir i punktuose aprasytas situacijas).

Dauguma vertikaliyjy apribojimy galima viena kitu pakeisti. Dél Sios priezasties ta
pati neveiksmingumo problema gali biiti sprendziama taikant skirtingus
vertikaliuosius apribojimus. Pavyzdziui, masto ekonomija galima pasiekti taikant
i§skirtini platinima, pasirinktini platinima, privalomo kiekio nustatyma arba iSskirtini
pirkima. Taciau skirtingi vertikalieji apribojimai gali turéti skirtinga neigiama
poveiki konkurencijai, o tai svarbu vertinant apribojimo bitinuma pagal
101 straipsnio 3 dalj.

Analizés metodas
Vertikaliojo apribojimo vertinimas paprastai apima $iuos keturis etapus**:

a)  Pirmiausia, dalyvaujancios imonés turi nustatyti tiekéjui ir pirkéjui tenkancias
rinkos dalis rinkose, kuriose jie atitinkamai parduoda ir perka sutarties
produktus.

b) Jeigu ir tiekéjo, ir pirkéjo atitinkamos rinkos dalis nevirSija 30 % ribos,
vertikalusis susitarimas patenka | bendrosios iSimties reglamento taikymo sritj,
atsizvelgiant | pagrindinius apribojimus ir apribojimus, kuriems taikoma
1Simtis, iSdeéstytus tame reglamente.

c) Jeigu tiekéjo ir (arba) pirkéjo atitinkamos rinkos dalis virSija 30 % riba, biitina
tvertinti, ar vertikalusis susitarimas patenka { 101 straipsnio 1 dalies taikymo
srit].

d) Jeigu vertikalusis susitarimas patenka i 101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti,
butina iSnagrinéti, ar jis tenkina 101 straipsnio 3 dalyje nustatytas iSimties
taikymo salygas.
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Svarbiis vertinimo pagal 101 straipsnio 1 dalj veiksniai

Vertindama atvejus, kai rinkos dalis vir§ija 30 %, Komisija atliks iSsamig
konkurencijos analizg. Svarbiausi vertinimo, ar vertikalusis susitarimas pastebimai
riboja konkurencija, kaip apibiidinta 101 straipsnio 1 dalyje, veiksniai yra $ie:

a)  susitarimo pobudis;

b)  Saliy padétis rinkoje;

¢)  konkurenty padétis rinkoje;

d) sutarties prekiy pirkéjy padétis rinkoje;
e)  patekimo i rinka klititys;

f)  rinkos brandumas;

g)  prekybos lygis;

h)  produkto pobidis;

i) kiti veiksniai.

Tam tikry veiksniy svarba tam tikrais atvejais gali skirtis ir priklauso nuo visy kity
veiksniy. Pvz., didelé Saliy rinkos dalis paprastai yra tinkamas rinkos galios
nustatymo rodiklis, taciau esant mazoms patekimo 1 rinka klititims ji gali ir
neatspindéti rinkos galios. Todél nejmanoma nustatyti griezty taisykliy dél atskiry
veiksniy svarbos.

Vertikalieji susitarimai gali baiti vairios struktiiros ir pavidalo. Todél svarbu
1Sanalizuoti susitarimo pobidi, atsizvelgiant | susitarime numatytus apribojimus, ty
apribojimy trukmg ir bendro pardavimo rinkoje, kurios atzvilgiu taikomi apribojimai,
procenta. Gali prireikti vertinti ne tik susitarime tiesiogiai nustatytas salygas. Tai,
kad egzistuoja netiesioginiai apribojimai, galima suprasti i$ to, kaip Salys igyvendina
susitarima ir su kokiomis paskatomis susiduria.

IS Saliy padéties rinkoje galima spresti, kokia rinkos galia, jei tokia yra, turi tiekéjas,
pirkéjas arba Sios abi Salys. Kuo didesné ju rinkos dalis, tuo didesng rinkos galia jie
gali turéti. Taip yra visy pirma tais atvejais, kai rinkos dalies dydis priklauso nuo
sanaudy pranasumo arba kity konkurenciniy pranasumuy prie§ konkurentus. Tokie
konkurenciniai pranaSumai gali kilti, pavyzdziui, dél to, kad konkurentas rinkoje turi
pradininko pranaSuma (uzima geriausia vieta ir pan.), turi svarbius patentus arba
pazangiausias technologijas, pirmauja pagal prekés Zenklus arba turi geresni
produkty portfeli.

Tokie rodikliai, biitent rinkos dalis ir galimi konkurenciniai pranasumai, taikomi ir
konkurenty padéciai rinkoje vertinti. Kuo stipresni konkurentai ir kuo jy daugiau, tuo
mazesné rizika, kad Salys sugebés vienos pacios pasinaudoti rinkos galia ir rinka
riboti arba mazinti konkurencija. Taip pat svarbu iSnagrinéti, ar esama veiksmingy ir
laiku jgyvendinamy atsakomyjuy strategijy, kuriomis konkurentai greiciausiai
pasinaudoty. Taciau jeigu konkurenty skaicius tampa gana mazas ir ju padétis rinkoje
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(dydis, sanaudos, moksliniy tyrimy ir taikomosios veiklos potencialas ir pan.) yra
gana pana$i, dél tokios rinkos struktiiros gali iSaugto slapto susitarimo sudarymo
galimybé. IS rinkos daliy svyravimo arba sparCiy poky¢iy paprastai galima spresti,
kad vyksta intensyvi konkurencija.

I§ Saliy klienty padéties rinkoje galima spresti, ar vienas arba keli pirkéjai turi pirkéjo
galia. Pirmasis pirkéjo galios rodiklis — kliento rinkos dalis pirkimo rinkoje. Si dalis
atspindi, kokia reikSme¢ galimiems tiekéjams turés kliento paklausa. Kiti rodikliai
susij¢ su pirkéjo padétimi perpardavimo rinkoje, iskaitant tokius pozymius, kaip
antai platus jam priklausanc¢iy prekybos punkty geografinis pasiskirstymas, jo prekeés
zenklai, iskaitant nuosavus prekes Zenklus, ir juy ivaizdis tarp galutiniy vartotojy. Tam
tikromis aplinkybémis pirkéjo galia gali uzkirsti kelig Saliy galimybei pasinaudoti
rinkos galia ir taip iSspresti konkurencijos problema, kuri kitu atveju biity
egzistavusi. Taip yra visy pirma tuo atveju, kai tvirta padéti uzimantys klientai turi
galimybiy ir aksting siekti, kad, vykstant nedideliam, bet nuolatiniam santykiniy
kainy didéjimui, i rinka patekty nauji tiekéjai. Jeigu tvirta padéti uzimantys klientai
vien tik reikalauja sau palankiy salygy arba kainy didéjimo nasta perkelia savo
klientams, Sie klientai neuzima tokios padéties, kad galéty uzkirsti kelia Saliy
galimybei pasinaudoti savo rinkos galia.

Patekimo i rinka klititys vertinamos pagal tai, kiek tai rinkai priklausancios imongs,
nepritraukdamos naujo rinkos dalyvio, gali kelti savo kainas vir§ konkurencinio

lygio. Jeigu klit¢iy patekti { rinka néra, didinti kainas taps nepelninga, nes i rinka
galima patekti lengvai ir greitai. Jeigu veiksmingai patekti | rinka, uzkertant kelia

rinkos galios naudojimui arba §ig galia sumaZzinant, bus galima po vieneriy arba
dveju mety, paprastai laikoma, kad patekimo i rinka klititys yra nedidelés. [€jimo i
rinka klititys gali atsirasti dél jvairiy veiksniy, kaip antai masto ekonomija ir apimtis,
vyriausybés reglamentai, ypacC kai jais nustatomos iSskirtinés teisés, valstybés
pagalba, importo tarifai, intelektinés nuosavybeés teisés, iStekliy valdymas, kai
tickimas ribojamas dél, pvz., natiraliy apribojimy®, pagrindiné infrastruktira,
pradininko pranaSumas bei aktyvia tam tikra laika vykdyta reklama pasiektas
vartotojy lojalumas prekés zenklui. Vertikalieji apribojimai ir vertikali integracija
gali taip pat biiti patekimo { rinka klititys, del kuriy patekimas yra sunkesnis ir rinka
(potencialiems) konkurentams ribojama. Patekimo { rinka klititys gali egzistuoti tik
tiekéjo, tik pirkéjo arba abiem lygiais. Ar kai kurie i§ Siy veiksniy turéty biti
apibrézti kaip patekimo klititys visy pirma priklauso nuo to, ar jie susije su
negriztamosiomis sanaudomis. NegriZztamosios sanaudos — tai sanaudos, patiriamos
siekiant patekti | rinka arba veikti joje, kurios prarandamos, kai iSeinama i$ rinkos.
Reklamos, skirtos vartotoju lojalumui pasiekti, sanaudos paprastai yra

negriztamosios sanaudos, nebent rinka paliekanti jmoné galéty savo prekés zenkla

parduoti arba kaip nors kitaip ji panaudoti nepatirdama nuostoliy. Kuo didesné
tikimybé, kad sanaudos bus negriZztamos, tuo labiau potencialiis rinkos dalyviai turi
pasverti patekimo i rinka rizika, ir tuo labiau tikétina, kad rinkos dalyviams reikés
konkuruoti su naujais konkurentais, kadangi dél negriztamyju sanaudu rinkos
dalyviams tampa brangu palikti rinka. Kai, pvz., platintojai yra susieti su gamintoju
isipareigojimu nekonkuruoti, rinkos apribojimo poveikis bus didesnis, jeigu savo

platinimo punktams steigti potencialiems rinkos dalyviams reikés negriztamuyjy

sanaudy. Apskritai patekimui { rinka reikalingos negriZztamosios sanaudos kartais gali
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blti mazesnés, o kartais — didesnés. Todél tikroji konkurencija paprastai yra
veiksmingesne¢ ir vertinant atskirus atvejus yra svarbesné, nei potenciali
konkurencija.

Brandi rinka — tai rinka, kuri tam tikra laika jau egzistavo, kurioje taikoma
technologija yra gerai Zinoma, placiai paplitusi ir per daug nesikeicianti, kurioje néra
svarbiy naujoviy prekés zenkly atzvilgiu ir kurioje paklausa yra palyginti pastovi
arba maz¢janti. Tokioje rinkoje neigiamas poveikis yra labiau tikétinas negu
dinamiSkesnése rinkose.

Nustatant prekybos lygi, skiriamos tarpinés ir galutinés prekés bei paslaugos.
Tarpinés prekés ir paslaugos parduodamos imonéms kaip iStekliai kitoms prekéms
arba paslaugoms gaminti ir paprastai neatpazistamos galutinése prekése arba
paslaugose. Tarpiniy produkty pirkéjai paprastai yra gerai informuoti, sugeba
ivertinti kokybe, todél jiems mazesng itaka daro prekés zenklas ir jvaizdis. Galutinés
prekés yra tiesiogiai arba netiesiogiai parduodamos galutiniams vartotojams, kuriems
prekés zenklas arba jvaizdis daro didesng itaka. Kadangi platintojai (mazmenininkai,
didmenininkai) turi atsizvelgti i galutiniy vartotojy paklausa, konkurencija gali labiau
nukentéti, kai platintojams neleidziama parduoti vieno ar daugiau prekés zenkly
prekiu, negu kai tarpiniy produkty pirkéjams neleidziama pirkti konkuruojanciy
produkty i§ tam tikry tiekimo Saltiniy.

Produkto pobiidis yra ypac svarbus galutiniams produktams, vertinant tiek galima
neigiama, tiek teigiama poveiki. Vertinant galima neigiama poveiki svarbu, ar
produktai rinkoje yra labiau vienarisiai, ar jvairiartsiai, ar produktas yra brangus
(jam nupirkti i8leidziama didel¢ dalis vartotojy biudzeto), ar nebrangus, ar produktas
yra perkamas viena karta, ar kelis kartus. Paprastai, kai produktas yra labiau
{vairiariiSis, pigesnis ir atrodo, kad bus perkamas viena karta, tikétina, kad vertikalieji
apribojimai veikiau turés neigiama poveiki.

Vertinant tam tikrus apribojimus gali prireikti atsizvelgti { kitus veiksnius. Tokie
veiksniai gali biiti bendras poveikis, t. y. panaSiy kity susitarimy apimama rinkos
dalis, ar susitarimas biity ,,primestas* (apribojimai arba isipareigojimai priskiriami
daugiausia tik vienai Saliai ), ar ,sutartas (su apribojimais arba jpareigojimais
sutinka abi Salys), taip pat reguliavimo aplinka ir elgsena, 1§ kurios galima spresti
apie slapta susitarima ar jo sudarymo galimybe, pvz., kainu diktavimas, kainy
keitimas i§ anksto nepranesus, ,teisingy* kainy aptarimas, kainy nelankstumas esant
pertekliniams pajégumams, diskriminacija kainomis ir praeityje buve slapti
susitarimai.

Svarbiis vertinimo pagal 101 straipsnio 3 dalj veiksniai

Ribojantys vertikalieji susitarimai taip pat gali turéti teigiama poveiki konkurencijai,
nes jais skatinamas veiksmingumas, o tai gali nusverti neigiama susitarimy
antikonkurencini poveiki. Toks vertinimas atlickamas pagal 101 straipsnio 3 dalj,
kurioje numatyta 101 straipsnio 1 dalyje nustatytos draudimo taisyklés taikymo
iSimtis. Tam, kad §i iSimtis biity taikoma, vertikaliuoju susitarimu turi buti teikiama
objektyvi ekonominé nauda, konkurencijos apribojimai turi buti biitini siekiant
veiksmingumo, vartotojai turi gauti sazininga sukurtos naudos dalj, susitarimu
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imonéms neturi biiti suteikta galimybés panaikinti konkurencija didelés atitinkamy
produkty dalies atzvilgiu**.

Ribojanciy susitarimy vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj atliekamas atsizvelgiant
i faktines §iy susitarimy sudarymo aplinkybes® ir { aplinkybes konkre¢iu metu.
Atliekant vertinima, didele ijtaka turi esminis fakty pasikeitimas. 101 straipsnio
3 dalyje numatyta taisyklés iSimtis taikoma tol, kol tenkinamos visos keturios
salygos, ir nustoja biti taikoma, kai 3ios salygos nebetenkinamos®®. Taikant
101 straipsnio 3 dali pagal Siuos principus, bitina atsizvelgti 1 bet kurios Salies
investicijas, reikiama laikotarpi ir apribojimus, kuriuos reikia jveikti, kad bity
atliktos ir susigrazintos veiksminguma skatinancios investicijos.

Pagal pirmaja 101 straipsnio 3 dalies salyga reikalaujama jvertinti, kokia objektyvia

nauda, kalbant apie veiksminguma, teikia susitarimas. Siuo atzvilgiu vertikalieji
susitarimai daznai gali padéti siekti veiksmingumo, kaip paaiskinta 1.2 skirsnyje,
gerinant biida, kuriuo Salys vykdo savo papildoma veikla.

Taikydama biitinumo kriteriju, nustatyta 101 straipsnio 3 dalyje, Komisija visy pirma

analizuos, ar konkreciais apribojimais suteikiama galimybé sutarties produkty

gamyba, pirkima ir (arba) pardavima arba perpardavima vykdyti veiksmingiau, nei
nesant atitinkamo apribojimo. Atliekant tokj vertinima, biitina atsizvelgti 1 rinkos
salygas ir aplinkybes, su kuriomis Salys susiduria. Imonés, siekiancios pasinaudoti
101 straipsnio 3 dalies taikymu, neprivalo svarstyti hipotetiniy ir teoriniy alternatyvy.
Taciau jos turi paaiskinti ir jrodyti, kodé¢l beveik realios ir kur kas maziau ribojancios
alternatyvos biity ne tokios veiksmingos. Jeigu alternatyvos, kuri komerciniu

pozilriu atrodo esanti reali ir maziau ribojanti, taikymas lemty reikSminga

veiksmingumo sumaz¢jima, analizuojamas apribojimas biity vertinamas kaip biitinas.

Salyga, kad pirkéjai turi gauti sazininga naudos dalj, reiSkia, kad pagal vertikalyji

susitarima perkamy ir (arba) parduodamy arba perparduodamuy produkty pirkéjams
turi bati atlyginamas bent jau neigiamas susitarimo poveikis'’. Kitaip tariant,
gaunama nauda turi kompensuoti tikétina susitarimo neigiama poveiki kainoms,
produkcijai ir kitiems svarbiems veiksniams.

Remiantis paskutiniaja 101 straipsnio 3 dalyje nurodyta salyga, kad susitarimas
neturi suteikti galimybés panaikinti konkurencija didelei atitinkamy produkty daliai,
preziumuojama likusio konkurencinio spaudimo rinkoje ir susitarimo poveikio
tokiems konkurencijos Saltiniams analizé. Taikant paskutiniaja 101 straipsnio
3 dalies salyga, butina atsizvelgti | 101 straipsnio 3 dalies ir 102 straipsnio rysj. Pagal
nusistovéjusia teismy praktika, 101 straipsnio 3 dalies taikymas negali trukdyti
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7r. Komisijos komunikata — pranesima ,,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés“, OL C 101,
2004 4 27, p. 97.

Zr. 1985 m. rugséjo 17 d. Teisingumo Teismo sprendima Ford sujungtose bylose 25/84 ir 26/84,
Rink. p. 2725.

7r., pavyzdziui, Komisijos sprendima 1992/242/EB (byla Nr. IV/36.237-TPS), OL L 90, 1999 4 2, p. 6.

Taip pat ir 101 straipsnio 1 dalyje numatytas draudimas taikomas tol, kol susitarimas turi ribojantj tiksla

arba poveikj.
Zr. Komisijos komunikata — praneSima ,,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés®, OL C 101,
2004 4 27, p. 97, 85 dali.
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taikyti 102 straipsni”. Be to, kadangi ir 101, ir 102 straipsnio tikslas — islaikyti
veiksminga konkurencija rinkoje, siekiant nuoseklumo reikalaujama, kad
101 straipsnio 3 dalis buty aiSkinama kaip draudzianti taikyti iS§imti ribojantiems
susitarimams, kurie suteikia galimybe piktnaudZiauti dominuojanéia padétimi®.
Vertikaliuoju susitarimu negali biiti panaikinta veiksminga konkurencija paSalinant
visus ar dauguma esamy faktinés ar galimos konkurencijos Saltiniy. [moniy
konkurencija yra pagrindinis veiksnys, skatinantis ekonomikos veiksminguma,
iskaitant dinamiSka veiksminguma, pasireiskiant] naujovémis. Be Sios konkurencijos
dominuojanti imoné nebus pakankamai motyvuota toliau didinti veiksmingumo ir
perduoti pazangos kitiems. Kai néra konkurencijos ir jokios i§ anksto numatomos
patekimo { rinka grésmés, konkurencijos apsauga ir konkurencinis procesas yra
svarbesni uz galima veiksmingumo padidé¢jima. Ribojantis susitarimas, kuriuo
iSsaugoma, sukuriama arba sustiprinama | monopolija vis labiau panasi rinkos
padétis, paprastai negali biiti pateisinamas veiksmingumo didinimu.

Konkreciy vertikaliyjy apribojimy analizé

Labiausiai paplite vertikalieji apribojimai ir vertikaliyjy apribojimy deriniai likusioje
gairiy dalyje analizuojami pagal 92—127 dalyse pateikta analizés struktira. Yra kity
apribojimy ir ju deriniy, dél kuriy nepateikiama nurodymu Siose gairése. TacCiau jie
bus nagrin¢jami pagal tuos pacius principus, daugiausia démesio taip pat skiriant
poveikiui rinkai.

Isipareigojimas pirkti is vieno tiekéjo (angl. ,,single branding )

I isipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo kategorija patenka tie susitarimai, kuriy
pagrindinis elementas yra faktas, kad pirkéjas isipareigojamas arba skatinimas
daugiau savo uzsakymy tam tikrai produkto ruSiai teikti vienam tiekéjui. Sis
elementas, be visa kita, gali biiti vertinamas kaip nekonkuravimas arba kiekybinis
pirkéjo apribojimas. Isipareigojimas nekonkuruoti pagristas isipareigojimu arba
skatinimo sistema, pagal kuria pirké¢jas verCiamas isigyti daugiau kaip 80 % jam
reikalingy produkty tam tikroje rinkoje tik i§ vieno tiekéjo. Tai nereiskia, kad
pirkéjas gali tiesiogiai pirkti tik i§ tam tikro tiekéjo, tai reiSkia, kad pirkéjas negali
pirkti ir perparduoti arba panaudoti gamybai konkuruojanéiy prekiy arba paslaugu.
Privalomo kiekio nustatymas pirkéjui yra ne toks grieZtas isipareigojimas
nekonkuruoti, kai dél paskaty arba isipareigojimu, dél kuriy susitaria tiekéjas su
pirkéju, pastarasis priverstas pirkti daugiausia i§ vieno tiekéjo. Privalomo kiekio
nustatymas gali biiti taikomas jvairiai, pavyzdziui, kaip minimalaus pirkimo
reikalavimas, atsargy laikymo reikalavimas arba nelinijinis kainy nustatymas taikant
salyginiy nuolaidy schemas arba dvieju daliy tarifus (fiksuotas mokestis kartu su
vieneto kaina). Tikeétina, kad vadinamoji ,,angliska salyga“, pagal kuria reikalaujama,
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Zr. 2000 m. kovo 16 d. Teisingumo Teismo sprendimo Compagnie Maritime Belge sujungtose bylose
C-395/96 P ir C-396/96 P, Rink. I-1365, 130 punkta. PanaSiai ir 101 straipsnio 3 dalies taikymas
netrukdo taikyti Sutartyje nustatyty laisvo prekiy, paslaugy, asmeny ir kapitalo judéjimo taisykliy. Sios
nuostatos tam tikromis aplinkybémis taikomos susitarimams, sprendimams ir suderintiems veiksmams,
nurodytiems 101 straipsnio 1 dalyje; zr. 2002 m. vasario 19 d. Teisingumo Teismo sprendimo Wouters,
C-309/99, Rink. I-1577, 120 punkta.

Zr. 1990 m. vasario 21d. Pirmosios instancijos teismo sprendima Tetra Pak (I), T-51/89,
Rink. p. I1-309. Taip pat zr. Komisijos komunikato — praneSimo ,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies
taikymo gairés®, OL C 101, 2004 4 27, p. 97, 106 dali.
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kad pirkéjas pranesty apie kiekvieng geresnj pasitilyma, ir tokj pasitilyma leidziama
priimti tik tuomet, kai tiekéjas tokio pasitilymo pateikti negali, gali turéti toki pat
poveiki, kaip ir isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo, ypac dél to, kad pirkéjas turi
atskleisti, kas pateikia geresnj pasiiilyma.

Galimas isipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo pavojus konkurencijai yra toks, kad
bus apribota rinka konkuruojantiems tiekéjams ir potencialiems tiekéjams,
susilpninta konkurencija ir sudarytos palankios salygos slaptam tiekéju susitarimui
(bendras poveikis) ir, kai pirkéjas yra mazmenininkas, parduodantis galutiniam
vartotojui, pardavimo vietose neliks skirtingy prekés zenkly prekiy konkurencijos.

Visi Sie trys ribojantys veiksniai turi tiesiogini poveiki skirtingy prekés zenkly prekiy

konkurencijai.

[sipareigojimui pirkti i$ vieno tiekéjo bendrosios iSimties reglamentas taikomas tuo
atveju, kai ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalis nevirsija 30 %, ir jeigu isipareigojimas
nekonkuruoti trunka ne ilgiau kaip penkerius metus. Likusioje Sio skirsnio dalyje
pateikiamos atskiry atveju, kai rinkos dalis yra didesné arba trukmé ilgesné nei
penkeri metai, vertinimo gairés.

Galimyb¢, kad vieno konkretaus tiekéjo taikomas jsipareigojimas pirkti i§ vieno
tiek¢jo gali sukelti antikonkurencini galimybiy apribojima pirmiausia atsiranda tada,
kai, nesant ty isipareigojimy, nemenka konkurencini spaudima daro konkurentai,
kuriy arba dar néra rinkoje tuo metu, kai atsiranda minétieji isipareigojimai, arba jie
negali konkuruoti dél visiSko klienty apriipinimo. Konkurentai gali neturéti
galimybiy konkuruoti dél visos tokio konkretaus tiekéjo paklausos, nes dominuojanti
imon¢ yra neiSvengiamas prekybos partneris bent jau rinkos paklausos dalies
atzvilgiu, pavyzdziui, todél, kad jos gaminamomis prekémis tiesiog biitina prekiauti,
nes jas renkasi daugelis galutiniy vartotoju (angl. must stock item), arba todel, kad
kity tiekéjuy pajégumai yra tokie riboti, kad tik toks konkretus tiekéjas gali patenkinti

paklausos dali®. Todél tiekéjo padétis rinkoje yra vienas svarbiausiy veiksniy

vertinant galima isipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo antikonkurencini poveiki.

Jeigu konkurentai gali vienodomis salygomis konkuruoti dél visos kiekvieno
individualaus kliento paklausos, vieno konkretaus tiekéjo taikomi isipareigojimai
pirkti i§ vieno tiek¢jo tikriausiai nepakenks veiksmingai konkurencijai, nebent
klientams biity sunku pasirinkti kita tiekéja dél isipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo
trukmés arba rinkos aprépties. Kuo didesné tokiu isipareigojimu susietos rinkos dalis,
t. y. ta tiekéjo rinkos dalis, kurioje taikomas isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo,
tuo didesné tikimybe, kad bus apribota didesné rinkos dalis. Taip pat kuo ilgiau
trunka jsipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo, tuo didesné rinkos dalis gali biiti
apribota. [sipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo, kurie trunka maziau nei vienerius
metus ir kuriuos sudaro nedominuojancios jmong¢s, paprastai nesukelia pastebimo
antikonkurencinio poveikio arba bendro neigiamo poveikio. Kai isipareigojimai
pirkti 1§ vieno tiekéjo, kuriuos prisiém¢ nedominuojancios imonés, trunka nuo
vieneriy iki penkeriy mety, paprastai reikia rasti tinkama teigiamo ir neigiamo
antikonkurencinio poveikio pusiausvyra. Tuo tarpu isipareigojimai pirkti i§ vieno
tiekéjo, kurie trunka ilgiau nei penkerius metus, daugelio riiSiy investicijy atveju néra
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2003 m. spalio 23 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Van den Bergh Foods prie§ Komisijq,
T-65/98, Rink. p. 11-4653, 104 ir 156 punktai.
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laikomi butini, kad buty galima pasiekti reikiamo veiksmingumo, arba
veiksmingumas yra nepakankamas, kad nusverty rinkos apribojimo poveiki. Labiau
tikétina, kad isipareigojimai pirkti i$ vieno tiekéjo paskatins antikonkurencini rinkos
apribojima tuo atveju, kai juos prisiima dominuojanc¢ios imong¢s.

Vertinant tiekéjo rinkos galia svarbi jo konkurenty padétis rinkoje. Jeigu konkurenty
pakankamai daug ir jie stipris, pastebimas antikonkurencinis poveikis néra tikétinas.
Rinkos apribojimas konkurentams mazai tikétinas, kai ju padétis rinkoje panasi ir jie
siilo tiek pat patrauklius produktus. Taciau tokiu atveju rinkos apribojimas
potencialiems konkurentams imanomas, kai atitinkamoje rinkoje nemaza dalis
pagrindiniy tiekéjy su daugeliu pirkéju sudaro sutartis, kuriose numatytas
isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo (bendro poveikio atvejis). Esant tokiai
situacijai susitarimais, kuriuose numatytas isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo, taip
pat gali buti sudarytos palankesnés salygos slaptiems konkuruojanciy tiekéju
susitarimams. Jeigu Siems tiekéjams atskirai yra taikomas bendrosios iSimties
reglamentas, atSaukti bendraja iSimtj gali buiti butina tam, kad biity galima panaikinti
toki neigiama bendra poveiki. Jeigu isipareigojimu susieta rinkos dalis yra mazesné
nei 5 %, paprastai nemanoma, kad ji galéty svariai prisidéti prie bendro rinkos
apribojimo poveikio.

Tais atvejais, kai didziausio tiekéjo rinkos dalis yra mazesné nei 30 %, o penkiy
didziausiy tiekéju rinkos dalis yra mazesné nei 50 %, atskiras arba bendras
antikonkurencinis poveikis maziau tikétinas. Jeigu potencialus rinkos dalyvis negali
pelningai patekti i rinka, taip gali buti dél kitokiy veiksniy, o ne dél isipareigojimo
pirkti i§ vieno tiekéjo — pvz., dél vartotojy teikiamos pirmenybés tam tikriems
produktams.

Patekimo 1 rinka klilitys — svarbus veiksnys siekiant nustatyti, ar esama
antikonkurencinio rinkos apribojimo. Jeigu konkuruojantys tiekéjai savo produktams
gali palyginti lengvai surasti naujy arba alternatyviy pirkéjy, rinkos apribojimas
neturéty biiti didelé problema. Taciau neretai patekimo kliti¢iuy esama tiek gamybos,
tiek platinimo lygiu.

PasiprieSinimo galia yra svarbi, kadangi pajégiis pirkéjai taip lengvai neatsisakys
pirkti konkuruojanciy prekiy arba paslaugy. Dar bendriau tariant, siekiant jtikinti
klientus sutikti pirkti 1§ vieno tiekéjo, pastarajam gali tekti pirkéjams visiskai ar 18
dalies kompensuoti tai, kad d¢l iSskirtinumo nebelieka konkurencijos. Jeigu tokia
kompensacija suteikiama, klientas gali turéti savy interesy prisiimti tiekéjo nustatyta
isipareigojima pirkti i§ vieno tiekéjo. Bet biity neteisinga dél to iS karto daryti iSvada,
kad apskritai visi isipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo yra naudingi tos rinkos
klientams ir galutiniams vartotojams. Ypa¢ nepanaSu, kad naudos turés visi
vartotojai, jeigu vartotoju esama daug, o d¢l isipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo
konkuruojan¢ioms jmonéms trukdoma patekti { rinka arba pléstis.

Galiausiai yra svarbus prekybos lygis. Antikonkurencinis rinkos apribojimas maziau
tikétinas tarpiniy produkty atveju. Kai tarpinio produkto tiekéjas néra dominuojantis,
konkuruojantys tiekéjai vis dar turi nemaza dalj paklausos, kuri yra ,,laisva®“. Taciau
esant Zemesniam nei dominavimo lygiui bendro poveikio aplinkybémis gali atsirasti
antikonkurencinio rinkos apribojimo poveikis. Tol, kol isipareigojimu susieta maziau
nei 50 % rinkos, bendras antikonkurencinis poveikis mazai tikétinas.
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Kai susitarimas susij¢s su galutinio produkto tiekimu didmeninés prekybos lygiu,
klausimas, ar gali atsirasti konkurencijos problema, daugiausia priklauso nuo
didmeninés prekybos ruSies ir patekimo i didmeninés prekybos rinka. Jeigu
konkuruojantys gamintojai gali patys lengvai sukurti savo didmeninés prekybos
sistema, realaus antikonkurencinio rinkos apribojimo pavojaus néra. Ar i¢jimo i rinka
klittys yra Zemos, 1§ dalies priklauso nuo didmeninés prekybos riiSies, t. y. nuo to, ar
didmenininkai gali, ar negali efektyviai veikti prekiaudami tik susitarimo produktu
(pvz., ledais), ar efektyviau yra prekiauti visu produkto asortimentu (pvz., Saldytais
maisto produktais). Pastaruoju atveju gamintojui, parduodan¢iam tik viena produkta,
neracionalu steigti savo didmeninés prekybos sistemos. Tokiu atveju gali atsirasti
antikonkurencinis poveikis. Be to, jeigu keletas tiekéju isipareigojimu susaisto
dauguma esamy didmenininky, gali atsirasti bendras poveikis.

Apskritai galutiniy produkty rinkos apribojimas labiau tikétinas mazmeninés
prekybos lygiu, atsizvelgiant { nemazas patekimo i rinka klititis, kuriomis daugumai
gamintojy trukdoma steigti mazmeninés prekybos taskus tik ju paciu produktams
parduoti. Be to, mazmeninés prekybos lygiu susitarimai pirkti i§ vieno tiekéjo gali
lemti skirtingy prekés zenkly prekiy konkurencijos pardavimo vietoje sumaz¢jima.
D¢l Siy priezasCiy gali atsirasti didelis antikonkurencinis poveikis galutiniams
produktams mazmeninés prekybos lygiu, atsizvelgiant { visus kitus atitinkamus
veiksnius, jeigu nedominuojantis tiekéjas isipareigojimu susieja 30 % ir daugiau
atitinkamos rinkos. Jeigu imoné yra dominuojanti, net dé¢l nedidelés isipareigojimu
susietos rinkos dalies gali atsirasti didelis antikonkurencinis poveikis.

Mazmeninés prekybos lygiu taip pat gali atsirasti bendras rinkos apribojimo
poveikis. Kai visy tiekéjy rinkos dalys yra mazesnés nei 30 %, bendras rinkos
antikonkurencinio apribojimo poveikis néra tikétinas, jeigu bendra isipareigojimu
susietos rinkos dalis yra maZesné nei 40 %, todél bendrosios iSimties atSaukimas néra
tikétinas. Sis skai¢ius gali biiti didesnis, kai atsizvelgiama i kitus veiksnius, pvz., 1
konkurenty skaiCiy, patekimo i rinka klititis ir pan. Kai ne visy imoniy rinkos dalys
yra mazesnés uz bendrosios iSimties reglamente nustatyta riba, taciau né viena ju
néra dominuojanti, bendras rinkos antikonkurencinio apribojimo poveikis néra
tikétinas, jeigu bendra isipareigojimu susietos rinkos dalis yra mazesné nei 30 %.

Kai pirkéjas veikia patalpose arba zemgje, kurios priklauso tiekéjui arba yra tiekéjo
iSnuomotos 1§ treciosios Salies, nesusijusios su pirkéju, galimybés taikyti
veiksmingas priemones, uzkertancias kelia galimam rinkos apribojimui bus ribotos.
Tokiu atveju Komisijos isikiSimas mazai tikétinas, kol nepasiekta dominuojancio
lygio.

Tam tikruose sektoriuose gali biiti sunku vienoje vietoje prekiauti daugiau kaip vieno
prekés zenklo prekémis, tokiu atveju rinkos apribojimo problema galima
veiksmingiau sprgsti apribojant galiojanciy sutar¢iy trukme.

Kai nustatomas pastebimas antikonkurencinis poveikis, kyla galimos iSimties pagal
101 straipsnio 3 dalj taikymo klausimas. [sipareigojimu nekonkuruoti atveju gali biiti
itin svarbiis veiksmingumo klausimai, apibiidinti 107 dalies a punkte (pasinaudojimo
problema tarp tiekéjy), d ir e punktuose (sulaikymo problemos) bei h punkte
(kapitalo rinkos triikumai).
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Esant veiksmingumui, kaip apibudinta 107 dalies a, d ir h punktuose, privalomo
kiekio nustatymas pirkéjui tikriausiai bty maziau ribojanti alternatyva.
[sipareigojimas nekonkuruoti gali biiti vienintelis efektyvus buidas veiksmingumui
pasiekti, kaip tai apibudinta 107 dalies e punkte (sulaikymo problema, susijusi su
praktinés patirties perdavimu).

Jeigu tiekéjas vykdo konkreciai susijusias investicijas (Zr. 107 dalies d punkta),
susitarimas nekonkuruoti arba privalomo kiekio nustatymas investicijuy nuvertéjimo
laikotarpiui paprastai tenkina 101 straipsnio 3 dalies salygas. Jeigu tokios konkreciai
susijusios investicijos yra didelés, gali buti pateisinamas {sipareigojimas
nekonkuruoti, trunkantis ilgiau nei 5 metus. Konkreciai susijusios investicijos galéty
buti, pavyzdziui, tickéjo montuojama arba pritaikoma jranga, kai $i iranga po to gali
biiti panaudota tik tam tikram pirkéjui skirtoms sudedamosioms dalims gaminti.
Bendros paskirties arba specialiai rinkai pritaikytos investicijos i (papildomus)
gamybinius pajégumus paprastai néra laikomos konkre€iai susijusiomis
investicijomis. Taciau kai tiekéjas sukuria naujus pajégumus, pritaikytus konkretaus
pirkéjo veiklai, pavyzdziui, kai imon¢, gaminanti metalines skardines, sukuria naujus
pajégumus skardinéms gaminti patalpose, kurios priklauso maisto gamintojo
konservavimo bazei arba yra Salia jos, Sie nauji pajégumai gali biiti ekonomiskai
gyvybingi tik tuomet, kai gaminama tam konkre¢iam pirkéjui, — tokios investicijos
galéty biti latkomos konkreciai susijusiomis.

Kai tiekéjas suteikia pirkéjui paskola arba apriipina jranga, kuri néra konkreciai
susijusi, to paprastai nepakanka, kad bity atmesta antikonkurencinio apribojimo
poveikio atsiradimo rinkoje galimybé¢. Kapitalo rinkos trukumy atveju, gali biiti
racionaliau suteikti paskola produkto tiekéjui, o ne bankui (Zr. 107 dalies h punkta).
Taciau tokiu atveju paskola turéty biiti teikiama nustatant kuo maziau apribojimy, o
pirkéjui neturéty biti uzkirstas kelias nutraukti isipareigojima ir grazinti
nesumokeétos skolos dali bet kuriuo metu ir be jokiy baudy.

Svarbios mokslinés patirties perdavimu (107 dalies e punktas) paprastai pateisinamas
isipareigojimas nekonkuruoti per visa susitarimo dé¢l tiekimo laikotarpi, pavyzdziui,
franSizés atveju.

[sipareigojimo nekonkuruoti pavyzdys

Nacionalinés impulsyviai perkamo plataus vartojimo produkto rinkos lyderis,
valdantis 40 % rinkos, dauguma savo produkty (90 %) parduoda per isipareigojimu
susaistytus mazmenininkus (susaistytos rinkos dalis — 36 %). Susitarimais
mazmenininkai jpareigojami maziausiai ketverius metus pirkti tik i§ rinkos lyderio.
Rinkos lyderiui ypa¢ gerai atstovaujama tankiau apgyvendintose teritorijose, pvz.,
sostingje. Jo konkurentai, kuriy yra 10 ir kuriy keletas yra tik vietinés reikSmés,
valdo kur kas maZesnes rinkos dalis (didZiausia dalis — 12 %). Sie 10 konkurenty
drauge vykdo tiekimus kitiems 10 % rinkos per isipareigojimu susaistytus prekybos
taskus. Rinka pasizymi didele prekés zenkluy ir produkty diferenciacija. Rinkos
lyderiui priklauso stipriausi prekés Zenklai. Jis vienintelis nuolat vykdo nacionalines
reklamos kampanijas. Savo susaistytus mazmenininkus jis apriipina specialia savo
produkty saugojimo jranga.

Todé¢l rinkoje susikloste tokia padétis, kad 1§ viso 46 % (36 % + 10 %) rinkos yra
apriboti naujiems potencialiems rinkos dalyviams ir jau veikiantiems rinkos
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dalyviams, neturintiems isipareigojimu susaistyty prekybos tasky. Potencialiems
rinkos dalyviams dar sunkiau patekti i rinka tankiau apgyvendintose teritorijose, kur
rinka dar labiau apribota, nors biitent i $ia rinka jie labiausiai noréty patekti. Be to,
del didelés prekes Zenkly ir produkty diferenciacijos bei dideliy paieskos sanaudy,
palyginti su produkty kainomis, dél skirtingy prekiy zenkly konkurencijos nebuvimo
pardavimo vietose padaroma dar daugiau Zalos vartotoju gerovei. Galimas iSskirtiniy
prekybos tasky veiksmingumas, kuris, pasak rinkos lyderio, atsiranda dél mazesniy
transporto iSlaidy ir galimos sulaikymo problemos, susijusios su produkty saugojimo
iranga, yra ribotas ir nenusveria neigiamo poveikio konkurencijai. Veiksmingumas
ribotas, kadangi transporto iSlaidos susijusios su kiekiais, o ne su i$skirtinumu, o
produkty saugojimo jranga néra susijusi su specialia praktine patirtimi ir néra
specialiai skirta tam tikro prekés Zzenklo prekéms. Todél neatrodo, kad bity
tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.

Isipareigojimo pirkti nustatyta kieki pavyzdys

Gamintojas X, kuriam priklauso 40 % rinkos, 80 % savo produkty parduoda pagal
sutartis, kuriose nurodyta, kad perpardavéjas privalo pirkti bent 75 % visy jam
reikalingy Siy produkty i§ gamintojo X. Savo ruoztu, gamintojas X palankiomis
salygomis siiilo finansavima ir jranga. Sutar¢iy trukmé — 5 metai, per kuriuos
numatytas paskolos grazinimas lygiomis dalimis. Taciau po pirmyjy dveju mety
pirkéjai turi galimybe nutraukti sutartj apie nutraukima praneSdami prie§ 6 ménesius,
jeigu jie sumoka likusia paskolos dali ir perima iranga jos rinkos verte. Penkeriy
mety laikotarpio pabaigoje jranga tampa pirkéjo nuosavybe. Dauguma
konkuruojanciy gamintojy yra smulkis (i§ viso juy yra dvylika, didZiausias juy valdo
20 % rinkos) ir yra sudar¢ panaSias ivairios trukmés sutartis. Gamintojai, kuriy
rinkos dalis mazesné kaip 10 %, daznai sudaro ilgesnés trukmés sutartis su maziau
palankiomis sutarties nutraukimo salygomis. Pagal X gamintojo sutartis leidZiama,
kad 25 % poreikiy patenkinty konkurentai. Per trejus paskutiniuosius metus i rinka
1€jo du nauji gamintojai ir kartu uzémé apie 8 % rinkos, 1§ dalies perimdami daugelio
perpardavéjy paskolas mainais uz sutartis su Siais perpardavejais.

Gamintojo X isipareigojimu susaistyta rinkos dalis — 24 % (0,75 x 0,80 x 40 %). Kity
gamintojy susaistytos rinkos dalis sudaro apie 25 %, tod¢l i§ viso apie 49 % rinkos
potencialiems naujiems rinkos dalyviams ir veikiantiems rinkos dalyviams,
neturintiems susaistyty prekybos tasSky, apribota bent pirmus dvejus tiekimo sutarties
metus. IS padéties rinkoje matyti, kad perpardavéjai neretai sunkiai gauna banky
paskolas ir paprastai yra per mazi, kad isigyty kapitalo kitais buidais, pvz., iSleisdami
akciju. Be to, gamintojas X gali pademonstruoti, kad dél savo pardavimy
koncentravimo nedaugeliui perpardaveéjy jis gali geriau planuoti savo pardavimus ir
sutaupyti transporto sanaudy. Atsizvelgiant | veiksminguma ir i tai, kad nesusaistyty
pardavimy dalis pagal X gamintojo sutartis sudaro 25 %, 1 realia galimybg anksti
nutraukti sutartj ir { tai, kad pastaruoju metu i rinka pateko nauji gamintojai, bei 1 tai,
kad apie pusé perpardavéju néra susaistyti, 75 % privalomo kiekio nustatymas, kuri
taiko gamintojas X, galéty tenkinti 101 straipsnio 3 dalies salygas.

ISskirtinis platinimas
ISskirtinio platinimo susitarimu tiekéjas sutinka parduoti savo produktus tik vienam

platintojui, kad S§is juos perparduoty tam tikroje teritorijoje. Drauge platintojui
paprastai taikomi apribojimai, susij¢ su jo aktyviais pardavimais kitose (iSskirtinai
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priskirtose) teritorijose. Galima rizika konkurencijai daugiausia kyla dél
sumazgjusios tam tikry prekés zenkly prekiy konkurencijos ir rinkos padalijimo,
kuris gali ypac skatinti diskriminacija kainomis. Kai visi arba dauguma tiekéjy taiko
i§skirtini platinima, gali susilpnéti konkurencija ir susidaryti palankesnés salygos
slaptiems susitarimams tiek tiekéjy, tiek platintojy lygiu. Galiausiai, dél iSskirtinio
platinimo rinka gali biiti apribota kitiems platintojams, taigi, ir sumazinta
konkurencija tuo lygiu.

Bendrosios iSimties reglamentas iSskirtiniam platinimui taikomas tuo atveju, kai ir
tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalis nevirsija 30 %, net jeigu jis taikomas kartu su kitais
nepagrindiniais vertikaliaisiais apribojimais, kaip antai isipareigojimu nekonkuruoti,
kurio trukmé — 5 metai, privalomo kiekio nustatymu arba isskirtiniu pirkimu.
I[Sskirtinio platinimo ir pasirinktinio platinimo deriniui bendrosios iSimties
reglamentas taikomas tik tuo atveju, jeigu neapribojami aktyviis pardavimai kitose
teritorijose. Likusioje §io skirsnio dalyje pateikiamos atskiry iSskirtinio platinimo
atveju, kai rinkos dalis virSija 30 %, vertinimo gairés.

Tiekejo ir jo konkurenty padétis rinkoje ypac svarbi, kadangi tam tikry prekés zenkly
prekiy konkurencijos sumazéjimas gali tapti problema tik tuo atveju, kai tam tikry
prekés Zenkly prekiy konkurencija yra ribota. Kuo stipresné yra tiekéjo padétis, tuo
tam tikry prekés zenkly prekiy konkurencijos sumazéjimas yra svarbesné problema.
Jeigu rinkos dalis virS$ija 30 % riba, gali kilti rimtas pavojus, kad itin sumazés
skirtingy prekés zenkly prekiy konkurencija. Kad biity tenkinamos 101 straipsnio
3 dalies salygos, tam tikry prekés zenkly prekiy konkurencijos sumazéjima gali tekti
derinti su realiu veiksmingumu.

Konkurenty padétis gali biiti dvejopos svarbos. Jeigu konkurentai stipris, tai
dazniausiai reiskia, kad tam tikro prekés zenklo prekiy konkurencijos sumazé¢jima
nusveria pakankama skirtingy prekés zenkly prekiy tarpusavio konkurencija. Taciau
jeigu konkurenty skaiCius tampa palyginti nedidelis, o jy padétis rinkoje, vertinant
pagal rinkos dali, pajégumus ir platinimo tinkla, yra panasi, iSkyla slapto susitarimo
ir (arba) konkurencijos sumaZzinimo rizika. D¢l tam tikro prekés zenklo prekiy
tarpusavio konkurencijos sumazéjimo $i rizika gali padidéti, ypac kai keli tiekéjai
taiko panaSias platinimo sistemas. D¢l daugeriopo iSskirtinio platinimo, t.y. kai
ivairis tiekéjai tam tikroje teritorijoje paskiria ta pati iSskirtini platintoja, gali dar
labiau padidéti slapto susitarimo ir (arba) konkurencijos sumazinimo rizika. Kai
prekiautojui  suteikiama iSskirtiné teis¢ platinti du arba daugiau svarbiy
konkuruojanciy produkty toje pacioje teritorijoje, tikétina, kad ty skirtingy prekés
zenkluy prekiy tarpusavio konkurencija bus gerokai suvarzyta. Kuo didesn¢ bendra
rinkos dali uzima prekés zenklai, kuriuos platina keleta prekés zenkly platinantys
iSskirtiniai prekés zenkluy platintojai, tuo didesné slapto susitarimo ir (arba)
konkurencijos sumazinimo rizika ir tuo labiau mazés skirtingy prekés zenkly prekiy
konkurencija. Jeigu mazmenininkas yra keleto prekés zenkly iSskirtinis platintojas,
gali atsitikti, kad, jeigu vienas gamintojas sumazina savo prekés Zenklo prekiy
didmening kaina, mazmenininkas nebus suinteresuotas perteikti Sio kainos
sumazinimo galutiniam vartotojui, kadangi tuomet sumazéty jo pardavimai ir pelnas,
gaunamas parduodant kity prekés Zenkly prekes. Taigi, palyginti su padétimi, kai
néra daug iSskirtiniy prekiautojy, gamintojai néra labai suinteresuoti konkuruoti
kainomis vieni su kitais. Dél tokio bendro poveikio atvejy bendrosios iSimties
reglamento taikymas gali buiti atSauktas, jeigu tiekéju ir pirkéju rinkos dalys yra
mazesnés uz bendrosios iSimties reglamente nustatyta riba.
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Vertinant galima i$skirtinio platinimo antikonkurencini poveiki, patekimo i rinka
kliatys, kurios gali trukdyti tiek¢jams steigti naujus platinimo punktus arba rasti
alternatyviy platintojuy, yra ne tokios svarbios. Rinkos apribojimo kitiems tiekéjams
klausimas nekyla, jeigu i$skirtinis platinimas néra derinamas su isipareigojimu pirkti
i$ vieno tiekéjo.

Rinkos apribojimas kitiems platintojams nesukels problemos, jeigu tiekéjas, kuris
taiko iSskirtinio platinimo sistema, toje pacioje rinkoje paskiria daug iSskirtiniy
platintojy ir Siems iSskirtiniams platintojams netaikomi apribojimai dél pardavimo
kitiems nepaskirtiems platintojams. Taciau rinkos apribojimas kitiems platintojams
gali tapti problema, kai vartotojy rinkose esama perkamosios galios ir rinkos galios,
ypac labai dideliy teritoriju atveju, kuriose iSskirtinis platintojas tampa isskirtiniu
platintoju visoje rinkoje. Pavyzdziu galéty biti prekybos centry tinklas, kuris tampa
vieninteliu prekiy su pirmaujancio prekés zenklo prekiy platintoju nacionalingje
maisto produkty mazmeninés prekybos rinkoje. Rinkos apribojimas kitiems
platintojams labiau tikétinas, kai vienas prekiautojas iSskirtinai platina keleta
skirtingy prekés Zenkly.

Perkamoji galia taip pat gali padidinti slapto pirkéju susitarimo rizika, kai i$skirtinio
platinimo susitarimus vienam arba keliems tiekéjams taiko svarbiis pirkéjai, kurie
gali biiti iSsidéstg skirtingose teritorijose.

Rinkos branda yra svarbus veiksnys, kadangi tam tikro prekés zenklo prekiy
konkurencijos sumaz¢jimas ir diskriminacija kainomis brandZioje rinkoje gali biiti
rimta problema, bet maziau svarbi rinkoje, kurioje auga paklausa, keiciasi
technologijos ir padétis rinkoje.

Prekybos lygis yra svarbus veiksnys, kadangi didmeniniame ir maZmeniniame
lygiuose galimas neigiamas poveikis gali skirtis. ISskirtinis platinimas daugiausia
taikomas galutinéms prekéms ir paslaugoms platinti. Tam tikro prekés Zenklo prekiy
konkurencijos sumaz¢jimas ypac¢ tikétinas mazmeniniu lygiu, jeigu jis susij¢s su
didelémis teritorijomis, kadangi galutiniams vartotojams sudaromos labai ribotos
galimybés svarbaus prekés Zenklo atveju pasirinkti tarp platintojo, kuris sitilo didelg
kaing (ir) arba gera aptarnavima, ir platintojo, kuris siiilo maza kaina (ir) arba prasta
aptarnavima.

Gamintojas, kuris pasirenka didmenininka savo iSskirtiniu platintoju, paprastai ji
paskiria didesnei teritorijai, pvz., visai valstybei narei. Kol didmenininkas gali
parduoti prekes be apribojimy vartotojy rinkoje esantiems mazmenininkams, néra
tikétina, kad atsiras pastebimas antikonkurencinis poveikis. Galimas tam tikro prekés
zenklo prekiy konkurencijos sumaz¢jimas didmeninés prekybos lygiu gali biiti
lengvai kompensuojamas veiksmingumu, kuris atsiranda logistikos, pardavimo
skatinimo ir pan. srityse, ypac jeigu gamintojas yra isisteiges kitoje Salyje. Taciau
esant daugeriopiems iSskirtiniams platinimo santykiams didmeninés prekybos lygiu
galimas pavojus skirtingy prekés zenkly prekiy konkurencijai yra didesnis nei
mazmeninés prekybos lygiu. Jei vienas didmenininkas tampa iSskirtiniu daugelio
tiek¢jy prekiu platintoju, kyla grésmé ne tik, kad sumazés ty prekés zenkly
konkurencija, bet ir kad bus apribota rinka didmeninés prekybos lygiu.

Kaip nustatyta 155 dalyje, rinkos apribojimo kitiems tiekéjams klausimo nekyla,
jeigu isskirtinis platinimas néra derinamas su isipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo.

51

LT



LT

162)

163)

164)

165)

Taciau net kai iSskirtinis platinimas derinamas su jsipareigojimu pirkti i§ vieno
tiekéjo, antikonkurencinis apribojimas kity tiekéjy atzvilgiu mazai tikétinas, galbiit
iSskyrus atveji, kai isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo taikomas tankiam isskirtiniy
platintojy tinklui mazose teritorijose arba bendro poveikio atveju. Tokiu atveju gali
prireikti taikyti 2.1 skirsnyje iSdéstytus principus, kurie taikomi isipareigojimui pirkti
1§ vieno tiek¢jo. Taciau kai dél tokio derinio rinka néra itin apribojama, iSskirtinio
platinimo ir susitarimo pirkti i§ vieno tiekéjo derinimas gali skatinti konkurencija,
didinant iSskirtinio platintojo suinteresuotuma daugiau démesio skirti tam tikro
prekés zenklo prekéms. Todél, nesant tokio rinkos apribojimo poveikio, iSskirtinio
platinimo ir isipareigojimo nekonkuruoti derinys visa susitarimo laikotarpi, ypac
didmeninés prekybos lygiu, gali visiskai atitikti 101 straipsnio 3 dalies salygas.

[Sskirtinio platinimo ir iSskirtinio pirkimo derinys didina galima tam tikro prekeés
zenklo prekiy konkurencijos sumazéjimo ir rinkos padalijimo rizika, o tai gali ypac
skatinti diskriminacija kainomis. I$skirtinis platinimas riboja vartotoju galimybes
priimti sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti, kadangi jis riboja platintoju skaiciy ir
dazniausiai taip pat varzo platintojy aktyvaus pardavimo laisvg. ISskirtinis pirkimas,
kuriuo reikalaujama, kad i$skirtiniai platintojai pirkty tam tikro prekés zenklo prekiy
atsargas tiesiogiai 1§ gamintojo, papildomai varzo platintoju galimybes priimti
sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti, kadangi jiems uzkertamas kelias pirkti i§ kity
toje sistemoje veikianCiy platintoju. Dél Sios priezasties tiekejas, taikydamas
nevienodas pardavimo salygas vartotoju nenaudai, turi geresnes galimybes riboti tam
tikro prekés zenklo prekiuy konkurencija, nebent tokiu deriniu biity galima pasiekti
veiksmingumo, dél kurio sumazéty kainos visiems galutiniams vartotojams

Produkto pobiidis néra ypatingai svarbus vertinant galima iSskirtinio platinimo
antikonkurencini poveiki. Taciau produkto pobiidis svarbus vertinant galima
veiksminguma, t. y. po to, kai nustatytas pastebimas antikonkurencinis poveikis.

ISskirtinis platinimas gali padéti siekti veiksmingumo, ypa¢ kai platintojas turi atlikti
investicijy, sieckdamas apsaugoti arba sukurti prekés zenklo jvaizdi. DazZniausiai
didziausio veiksmingumo pasiekiama esant naujiems produktams, sudétingiems
produktams ir produktams, kuriy kokybe sunku jvertinti prie§ juos panaudojant
(vadinamieji patirties produktai) arba kuriy kokybe sunku jvertinti netgi juos
panaudojus (vadinamieji pasitik€jimo produktai). Be to, dél iSskirtinio platinimo gali
biti sutaupyta logistikos 1¢Sy dél masto ekonomijos transporto ir platinimo srityje.

ISskirtinio platinimo didmeninés prekybos lygiu pavyzdys

A yra ilgalaikio naudojimo prekiy rinkos lyderis. A parduoda savo produktus per
i§skirtinius platintojus. Didmenininkams priskirtos teritorijos yra visos valstybeés
narés teritorija, jei valstybé naré yra maza, ir regionas, jei valstybé nar¢ yra didele.
Sie i3skirtiniai platintojai uZsiima pardavimais visiems ju teritorijose esantiems
mazmenininkams. Galutiniams vartotojams jie neparduoda. Didmenininkai atsakingi
uz pardavimo skatinima ju rinkose, iskaitant vietos renginiy rémima, naujy produkty
pristatyma ir ju pardavimo skatinima, skirta mazmenininkams jy teritorijose. Sioje
rinkoje technologijos ir produkty naujoveés atsiranda gana sparciai, o aptarnavimo,
teikiamo prie§ parduodant prek¢ mazmenininkams ir galutiniams vartotojams,
vaidmuo yra svarbus. Didmenininkai neprivalo pirkti visy jiems reikalingy A tiekéjo
tam tikro prekés zZenklo prekiy i§ paties gamintojo; didmenininkai arba
mazmenininkai patys priima sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti, kadangi transporto
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sanaudos, palyginti su produkto verte, néra didelés. Didmenininkams netaikomas
isipareigojimas nekonkuruoti. Mazmenininkai taip pat parduoda daugelio
konkuruojanéiy tiekéju tiekiamy prekiy Zenkly prekes, o mazmeninés prekybos lygiu
néra iSskirtinio arba pasirinktinio platinimo susitarimy. ES pardavimo
didmenininkams rinkoje A valdo apie 50 % rinkos. Jo rinkos dalis ivairiose
nacionalinése mazmeninés prekybos rinkose svyruoja nuo 40 % iki 60 %. A turi nuo
6 iki 10 konkurenty kiekvienoje nacionalingje rinkoje: B, C ir D yra didziausi jo
konkurentai, jie taip pat veikia kiekvienoje nacionalingje rinkoje, ju rinkos dalys
svyruoja tarp 5 % ir 20 %. Visi kiti gamintojai yra nacionaliniai gamintojai, kurie
valdo maZesnes rinkos dalis. B, C ir D turi panaSius platinimo tinklus, o nacionaliniai
gamintojai dazniausiai parduoda savo produktus tiesiogiai mazmenininkams.

Pavyzdyje apibiidintoje didmeninés prekybos rinkoje rizika, kad sumazés tam tikro
prekés zenklo prekiy konkurencija ir atsiras diskriminacija kainomis, néra didelé.
Sprendimuy, kur ir kokia kaina pirkti, priémimas néra varZzomas, o tai, kad néra tam
tikro prekés Zenklo prekiu konkurencijos, didmeninés prekybos lygiu néra labai
svarbu. MaZmeninés prekybos lygiu nei tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencija,
nei skirtingy prekés Zenkly prekiy konkurencija néra varzoma. Be to, iSskirtiniai
susitarimai didmeninés prekybos lygiu beveik nedaro poveikio skirtingy prekés
zenkly prekiy konkurencijai. Todél galima daryti prielaida, kad, net esant
antikonkurenciniam poveikiui, 101 straipsnio 3 dalies salygos yra tenkinamos.

Daugeriopo iSskirtinio platinimo oligopolingje rinkoje pavyzdys

Nacionalingje galutinio produkto rinkoje yra keturi rinkos lyderiai, kuriy kiekvienas
valdo apie 20 % rinkos. Sie keturi rinkos lyderiai parduoda savo produktus per
i8skirtinius platintojus mazmeninés prekybos lygiu. MaZmenininkams paskirta
i§skirting teritorija, lygi miestui, kuriame jie yra isisteigg, arba didelio miesto rajonui.
Daugumoje teritorijy keturi rinkos lyderiai paskyré ta patj iSskirtini mazmenininka
(,,daugeriopas platinimas®), kuris dazniausiai isisteiggs centre ir specializuojasi
parduoti tik tam tikrus produktus. Likusioje 20 % nacionalinés rinkos dalyje veikia
smulkiis vietos gamintojai, kuriy didZiausias valdo 5 % nacionalinés rinkos. Sie
vietos gamintojai paprastai parduoda savo produktus per kitus mazmenininkus, ypac
del to, kad keturiy didziausiy tiekéjy iSskirtiniai platintojai 1§ esmés néra
suinteresuoti parduoti maziau zinomuy ir pigesniy prekés zenkly prekes . Rinka
pasizymi didele prekés Zenkly ir produkty diferenciacija. Keturi rinkos lyderiai
organizuoja dideles nacionalines reklamos kampanijas ir yra sukiire teigiamus prekes
zenkly jvaizdzius, o maZesnieji gamintojai nereklamuoja savo produkty nacionaliniu
mastu. Rinka yra pakankamai brandi, su stabilia paklausa ir be reikSmingy produkto
ir technologijos naujoviy. Produktas yra palyginti paprastas.

Tokioje oligopolinéje rinkoje iSkyla rizika, kad keturi rinkos lyderiai sudarys slapta
susitarima. Rizika padidina daugeriopas platinimas. Tam tikro prekés Zenklo prekiy
konkurencija riboja iSskirtinés teritorijos nustatymas. Keturiy pirmaujanciy prekés
zenkly konkurencija mazmeninés prekybos lygiu yra sumazinta, kadangi kiekvienoje
teritorijoje vienas mazmenininkas nustato visy keturiy prekés zZenkly prekiu kaina.
Daugeriopas platinimas reiSkia, kad jeigu vienas gamintojas sumazina savo prekés
zenklo prekiy kaina, maZmenininkas nebus suinteresuotas perteikti Sio kainos
sumazinimo galutiniam vartotojui, kadangi tuomet sumazéty jo pardavimai ir pelnas,
gauti parduodant kity prekés zenkly prekes. Taigi gamintojai néra labai suinteresuoti
konkuruoti kainomis vieni su kitais. Skirtingy prekés Zenkly prekiy konkurencija
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kainomis vyksta prasta prekés Zenklo jvaizdi turin¢iy mazesniyjy gamintojy produkty
atveju. Galimi argumentai dél iSskirtiniy (bendry) platintoju veiksmingumo yra
riboti, kadangi produktas yra palyginti paprastas, perpardavimui vykdyti nereikia
jokiy atskiry investicijy arba mokymo, o reklama daugiausia vykdo gamintojai.

Net jeigu kiekvienas i§ rinkos lyderiy valdo uz nustatyta riba mazesn¢ rinkos dali,
101 straipsnio 3 dalies salygos gali biiti netenkinamos ir gali prireikti atSaukti
bendraja iSimti susitarimams, sudarytiems su platintojais, kuriy vieSyju pirkimy
rinkos dalis mazesné nei 30 %.

ISskirtinio platinimo ir i§skirtinio pirkimo derinimo pavyzdys

Gamintojas A yra dideliy gabarity ilgalaikio vartojimo prekiy Europos rinkos lyderis,
jo rinkos dalis daugelyje nacionaliniy mazmeninés prekybos rinky siekia 40—60 %.
Tose valstybése narése, kuriose uzimama didelé rinkos dalis, jis turi maziau
konkurenty, kurie uzima gerokai mazesnes rinkos dalis. Konkurentai veikia tik
vienoje arba dviejose nacionalinése rinkose. A laikosi ilgalaikés politikos savo
produkta per savo nacionalines pavaldziasias bendroves parduoti iSskirtiniams
platintojams maZmeninés prekybos lygiu, o Siems platintojams neleidziama vykdyti
aktyvaus pardavimo vienas kito teritorijose. Todél Sie platintojai skatinami skatinti
produkto pardavima ir teikti paslaugas iki pardavimo. Pastaruoju metu
mazmenininkai dar papildomai privalo pirkti gamintojo A produktus iSskirtinai i§
nacionalinés gamintojo A pavaldziosios bendrovés, esanCios ju teritorijoje.
Mazmenininkai, parduodantys gamintojo A prekés zenklo prekes, yra pagrindiniai
Sios riiSies produkto perpardavéjai savo teritorijoje. Jie prekiauja ir kity prekés
zenkly prekémis, tac¢iau nevienodai sékmingai ir aktyviai. Nuo tada, kai pradétas
i§skirtinis pirkimas, rinkoms, kuriose kainos didesnés ir konkurencija mazesné,
A taiko kainy skirtuma, svyruojanti nuo 10 iki 15 %. Rinkose yra palyginti stabili
pasiiila ir paklausa, néra dideliy technologiniy pasikeitimy.

Dideliy kainy rinkose tam tikro prekés Zenklo prekiy konkurencija mazinama ne tik
dél teritorinio iSskirtinumo mazmeninés prekybos lygiu, bet ir apsunkinama
i§skirtiniu pirkimo {isipareigojimu, kuris tenka mazmenininkams. Esant iSskirtinio
pirkimo isipareigojimui, iSskirtiniai mazmenininkai, pagrindiniai tos rtSies produkto
perpardavéjai, neturi galimybés priimti sprendimy, kur ir kokia kaina pirkti, todel
rinkos ir teritorija iSlieka atskirtos. ISskirtiniai mazmenininkai taip pat negali aktyviai
parduoti vienas kito teritorijoje ir praktiskai yra linkg vengti platinti uz savo paciy
teritorijos riby. Dél to imanoma diskriminacija kainomis, dél kurios bendra
pardavimy apimtis pernelyg nepadidéja. D¢l dideliy gabarity produkto vartotojy arba
nepriklausomu prekybininky galimybés priimti sprendima, kur ir kokia kaina pirkti,
yra ribotos.

Nors galimi argumentai, kad skiriant iSskirtinius platintojus gali biiti padidintas
veiksmingumas, gali bati jtikinantys, visy pirma dél paskaty teikimo
mazmenininkams, nepanasu, kad galimi argumentai, jog derinant iSskirtinj platinima
ir i8skirtinj pirkima galima padidinti veiksminguma, visy pirma galimi argumentai,
kad iSskirtinis pirkimas gali padidinti veiksminguma, susij¢ daugiausia su masto
ekonomija transporto srityje, nusverty neigiama diskriminacijos kainomis ir tam tikro
prekés zenklo prekiy konkurencijos sumaze¢jimo poveiki. Taigi neatrodo, kad bty
tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.
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173)

Isskirtinio kliento paskyrimas

Pagal iSskirtinio kliento paskyrimo sutarti tiekéjas sutinka parduoti savo produktus
tik vienam platintojui, kuris perparduoty juos tam tikrai klienty grupei. Drauge
platintojui paprastai taikomi aktyvaus pardavimo kitoms (iSskirtinai paskirtoms)
klienty grupéms vykdymo apribojimai. Bendrosios iSimties reglamentu neribojami
i§skirtinés klienty grupés nustatymo biidai; tai galéty buti tam tikra klienty grupé,
nustatyta pagal profesija, arba konkreciu klienty, atrinkty remiantis vienu ar keliais
objektyviais kriterijais, saraSas. Galima rizika konkurencijai daugiausia yra
sumazéjusia tam tikro prekés zenklo prekiy konkurencija ir rinkos padalijimu, o tai
gali ypa¢ skatinti diskriminacija kainomis. Kai dauguma arba visi tiekéjai taiko
i§skirtinj kliento paskyrima, gali susilpnéti konkurencija ir susidaryti palankios
salygos tiek tiekéjams, tiek platintojams sudaryti slapta susitarima. Galiausiai, dél
iSskirtinio kliento paskyrimo rinka gali biiti apribota kitiems platintojams, taigi, ir
sumazinta konkurencija tuo lygiu.

ISskirtiniam kliento paskyrimui iSimtis pagal bendrosios iSimties reglamenta taikoma,
kai ir tiekejo, ir pirkéjo rinkos dalys nevirSija 30 % ribos, net jei toks paskyrimas
derinamas su kitais nepagrindiniais vertikaliaisiais apribojimais, kaip antai
ipareigojimu nekonkuruoti, privalomo kiekio nustatymu arba iSskirtiniu pirkimu.
ISskirtinio kliento paskyrimo ir pasirinktinio platinimo derinys paprastai laikomas
pagrindiniu apribojimu, kadangi dazniausiai paskirtieji platintojai néra laisvi vykdyti
aktyvius pardavimus galutiniams vartotojams. Jeigu rinkos dalis virSija nustatyta
30 % riba, 151-167 dalyse pateiktos gairés taip pat taikomos iSskirtinio kliento
paskyrimui vertinti atsizvelgiant { likusioje Sio skirsnio dalyje pateiktas konkrecias
pastabas.

Klienty paskyrimas paprastai apsunkina klienty sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti.
Be to, kadangi kiekvienas paskirtas platintojas turi savo klienty grupe, nepaskirtiems
platintojams, nepriklausantiems tokiai grupei, gali biiti sunku isigyti produkta. Todé¢l
nepaskirtiems platintojams sunkiau priimti sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti.

ISskirtinio kliento paskyrimas daugiausia taikomas tarpiniams produktams ir
galutiniams produktams didmeninés prekybos lygiu, kur galima iSskirti klienty,
turinciy skirtingy aiskiy reikalavimy Siam produktui, grupes.

ISskirtinio kliento paskyrimas gali biiti veiksmingas, ypacC kai platintojai privalo
investuoti, pavyzdziui, kad specifin¢ ijranga, igtidziai arba praktin¢ patirtis biity
pritaikyti ju klienty grupiy reikalavimams. ISskirtinio kliento paskyrimo sistemos
taikymas pateisinamas laikotarpiu, kuris reikalingas investicijoms nuvertéti.
Geriausias pavyzdys — nauji ir sudétingi produktai, taip pat produktai, kuriuos reikia
pritaikyti individualaus kliento poreikiams. Nustatyty diferencijuoty poreikiy
buvimas labiau tikétinas tuo atveju, kai parduodami tarpiniai produktai,
t. y. produktai, parduodami skirtingoms profesionaliy pirkéjy grupéms. Mazai
tikétina, kad biity veiksmingas galutiniy klienty paskyrimas.

I8skirtinio kliento paskyrimo pavyzdys

Imoné¢ sukiiré modernia automating gesinimo sistema. Siuo metu jmonés rinkos dalis
automatiniy gesinimo sistemy rinkoje sudaro 40 %. Kai ji pradéjo prekiauti modernia
gesinimo sistema, su ankstesniu produktu ji uzémé 20 % rinkos. Naujo tipo
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automatinés gesinimo sistemos irengimas priklauso nuo pastato, kuriame ji yra
irengiama, tipo ir paskirties (istaiga, chemijos gamykla, ligonin¢ ir pan.). Imoné
paskyré tam tikra skaiCiuy platintojy gesinimo sistemai parduoti ir jrengti . Kiekvienas
platintojas privalo supazindinti savo darbuotojus su bendrais ir konkreciais
automatinés gesinimo sistemos jrengimo reikalavimais pagal atskiras klienty grupes.
Norédama uZztikrinti, kad platintojai specializuotysi, imon¢ paskyré kiekvienam
platintojui atskira klienty grupg ir uzdraudeé vykdyti aktyvy pardavima vienas kito
i§skirtiniy klienty grupéms. Po penkeriy mety visiems platintojams bus leista vykdyti
aktyvy pardavima visoms klienty grupéms, nebebus taikoma iSskirtinio kliento
paskyrimo sistema. Tuomet tiekéjas taip pat galés pardavinéti naujiems platintojams.
Rinka yra gana dinamiSka, neseniai i ja i€jo du nauji dalyviai, ivyko daug
technologiniy pasikeitimy. Konkurentai, kuriy rinkos dalys siekia tarp 5 % ir 25 %,
taip pat tobulina savo produktus.

Kadangi i$skirtinumas yra ribotos trukmés ir juo padedama uztikrinti, kad platintojai
susigrazinty savo investicijas ir sutelkty savo pardavima pirmiausia ties tam tikra
klienty grupe, taip pat iSmokty prekiauti, o galimas antikonkurencinis poveikis
dinamiSkoje rinkoje yra ribotas, 101 straipsnio 3 dalies salygos galétuy buti
tenkinamos.

Pasirinktinis platinimas

Pasirinktinio platinimo susitarimai, kaip ir iSskirtinio platinimo susitarimai, apriboja
igalioty platintojy skai¢iy, kita vertus, apriboja perpardavimo galimybes.
Pasirinktinis platinimas nuo iSskirtinio platinimo skiriasi tuo, kad prekiautoju
skaiCiaus apribojimas priklauso ne nuo teritoriju skaifiaus, o nuo pasirinkimo
kriterijaus, susijusio pirmiausia su produkto pobiidziu. Kitas skirtumas, palyginti su
i§skirtiniu platinimu, yra tai, kad apribojimas perparduoti — tai ne aktyvaus
pardavimo apribojimas tam tikroje teritorijoje, o bet kokio pardavimo nejgaliotiems
platintojams apribojimas, kai galimais pirkéjais lieka tik paskirtieji platintojai ir
galutiniai klientai. Pasirinktinis platinimas beveik visada naudojamas prekés zenkla
turintiems galutiniams produktams platinti.

Galima rizika konkurencijai yra tam tikro prekés zenklo prekiy konkurencijos
sumaz¢jimas ir, ypa¢ esant bendram poveikiui, rinkos apribojimas tam tikros
rusies (-iy) platintoju grupéms, konkurencijos susilpninimas ir palankesnés salygos
pirkéjams ir tieke¢jams sudaryti slapta susitarima. Norint jvertinti galima pasirinktinio
platinimo antikonkurencini poveiki pagal 101 straipsnio 1 dalj, reikia skirti vien tik
kokybini pasirinktini platinima ir kiekybinj pasirinktini platinima. Esant vien tik
kokybiniam pasirinktiniam platinimui prekiautojai parenkami tik remiantis
objektyviais kriterijais, reikalingais dél produkto pobudzio, kaip antai butinas
pardavimo personalo mokymas, aptarnavimas pardavimo metu, tam tikras
pardavimui skirty produkty asortimentas®. Taikant tokius kriterijus prekiautojy
skaiius néra tiesiogiai apribojamas. Vien kiekybinis pasirinktinis platinimas
paprastai nepatenka tarp 101 straipsnio 1 dalies draudimy, kadangi nesukelia
antikonkurencinio poveikio, jeigu tik yra tenkinamos trys salygos. Pirma,
nagrin¢jamo produkto pobtdis privalo pateisinti pasirinktinio platinimo sistema tuo
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Pvz., zr. 1996 m. gruodzio 12 d. Pirmosios instancijos teismo sprendima Groupement d'achat Edouard
Leclerc pries Komisijq, T-88/92, Rink. 1I-1961.
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pozitiriu, kad Sios sistemos butinumas yra teisiSkai pagristas, atsizvelgiant |
nagrinéjamo produkto pobudi, jo kokybei iSlaikyti ir jo tinkamam naudojimui
uztikrinti. Antra, perpardavéjai privalo biiti parenkami pagal objektyvius kokybinio
pobudzio kriterijus, kurie vienodai nustatomi ir prieinami visiems galimiems
perpardavéjams ir taikomi nediskriminuojant. Trecia, nustatyti kriterijai neturi virSyti
to, kas yra reikalinga®. Kiekybinis pasirinktinis platinimas numato papildomus
pasirinkimo kriterijus, kuriais dar labiau tiesiogiai apribojamas potencialiy
prekiautojy skaiCius, pavyzdziui, nurodant didZiausias ir maziausias pardavimo
apimtis, prekiautojy skaiciy ir pan.

Kokybiniam ir kiekybiniam pasirinktiniam platinimui, jei nei tiekéjas, nei pirkéjas
neuzima daugiau kaip 30 % rinkos, yra taikoma iSimtis pagal bendrosios iSimties
reglamenta, net jeigu yra derinama su Kkitais nepagrindiniais vertikaliaisiais
apribojimais, tokiais kaip ipareigojimas nekonkuruoti arba isskirtinis platinimas,
tiktai tuomet, kai aktyvus igalioty platintojy vieny kitiems ir galutiniams vartotojams
pardavimas néra ribojamas. Pasirinktiniam platinimui iSimtis pagal bendrosios
iSimties reglamenta yra taikoma neatsizvelgiant { nagrinéjamo produkto ir atrankos
kriterijy pobudi. Tagiau kai pagal produkto savybes™ nereikia taikyti iskirtinio
platinimo arba kriterijy, pavyzdziui, reikalavimo, kad platintojai turéty viena ar
daugiau fiziniy parduotuviy ar teikty konkrecias paslaugas, tokia platinimo sistema
paprastai néra pakankamai veiksminga, kad atsirasty aiSkus konkurencijos tarp tam
tikry prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu sumazéjimas. Jeigu yra pastebimas
antikonkurencinis poveikis, tikétina, kad bendrosios iSimties taikymas gali biti
atSauktas. Be to, likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiamos atskiry pasirinktinio
platinimo atveju, kuriy neapima bendrosios iSimties reglamentas, arba kurie sukelia
bendra poveiki dél paraleliniy pasirinktinio platinimo tinkly, vertinimo gairés.

Vertinant galima antikonkurencini poveiki, svarbiausia yra tiekéjo ir jo konkurenty
padétis rinkoje, kadangi konkurencijos tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy
zenklu praradimas gali tapti problema tik tada, kai yra ribojama konkurencija tarp
tam tikry prekiy su skirtingais prekiy zenklais. Kuo stipresné yra tiekéjo padétis, tuo
daugiau problemy sukelia konkurencijos tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy
zenklu praradimas. Kitas svarbus veiksnys yra pasirinktinio platinimo tinkly, esanc¢iy
toje pacioje rinkoje, skaiCius. Kai pasirinktini platinima rinkoje taiko tik vienas
tiekéjas, pasirinktinis platinimas paprastai nesukelia vien tik neigiamo poveikio,
jeigu tik dél sutartyje numatyty prekiu pobiidzio reikia panaudoti pasirinktinio
platinimo sistema ir jeigu taikomi pasirinkimo kriterijai yra bitini veiksmingam
nagrin¢jamy prekiy platinimui uztikrinti. Taciau tikrové rodo, kad pasirinkting
platinima daznai taiko keli tiekéjai tam tikroje rinkoje.

Konkurenty padétis gali buti reikSminga dviem prasmémis ir jos vaidmuo esant
bendram poveikiui gali buti iSskirtinis. Jeigu konkurentai stipris, tai dazniausiai
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Zr. 1980 m. gruodzio 11 d. Teisingumo Teismo sprendimo L'Oréal pries PVBA, 31/80, Rink. 3775,

151ir 16 punktus; 1977 m. spalio 25 d. Sprendimo Metro I, 26/76, Rink. 1875, 20 ir 21 punktus;
1983 m. spalio 25 d. Sprendimo AEG, 107/82, Rink. 3151, 35 punkta, ir 1992 m. vasario 27 d.

Pirmosios instancijos teismo sprendimo Vichy prie§ Komisijq, T-19/91, Rink. II-415, 65 punkta.
Zr. 1996 m. gruodzio 12 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Groupement d'achat Edouard
Leclerc prie§s Komisijq, T-19/92, Rink. I1I-1851, 112-123 punktus; 1996 m. gruodzio 12 d. sprendimo

Groupement d'achat Edouard Leclerc prie§ Komisijq, T-88/92, Rink. 1I-1961, 106-117 punktus ir

pirmesnéje iSnasoje nurodyta teismo praktika.

57

LT



LT

179)

reiskia, kad nors konkurencija tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy zenklu ir
sumazgja, vyksta konkurencija tarp tam tikry prekiy su skirtingais prekiy zenklais.
Taciau jeigu dauguma pagrindiniy tiekéju taiko pasirinktini platinima, gali smarkiai
sumazéti konkurencija tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu ir gali bati
apribojama rinka tam tikro tipo platintojams, padidéti slapto susitarimo tarp Siy
pagrindiniy  tiekéjy rizika. Rinkos apribojimo veiksmingiau veikiantiems
platintojams rizika visada yra didesné, kai taikomas pasirinktinis platinimas, o ne
i§skirtinis, kadangi pasirinktinio platinimo salygomis ribojamas pardavimas
nejgaliotiems prekiautojams. Tas apribojimas yra numatomas tam, kad pasirinktinio
platinimo sistemos biity uzdaros, ir i$ juy neigalioti prekiautojai negaléty isigyti
reikiamy prekiy. Atitinkamai pasirinktinis platinimas taikomas siekiant iSvengti
kainy nuolaidas taikanciy (ir prekiaujanciy ne internetu, ir tik internetu) platintojy
daromo poveikio gamintojo pelnui, taip pat jgalioty prekiautoju pelnui. Tokiy
platinimo budy ribojimu, kuris gali atsirasti bendrai taikant pasirinktini platinima ar
kai ji taiko vienas tiekéjas, kurio rinkos dalis virsija 30 %, sumazinamos vartotoju
galimybés pasinaudoti konkreciais Siy platinimo biidy privalumais, kaip antai
mazesnémis kainomis, didesniu skaidrumu ir platesne prieiga.

Jeigu bendrosios iSimties reglamentas taikomas individualiems pasirinktinio
platinimo tinklams, bendrosios iSimties atSaukimas arba bendrosios iSimties
reglamento netaikymas gali biiti nagrin¢jamas esant bendram poveikiui. Tac¢iau néra
tikétina, kad bendro poveikio problema iskilty, jeigu pasirinktiniu platinimu
uzimama rinkos dalis yra mazesné nei 50 %. Taip pat tikétina, kad tokia problema
neiskils, jeigu pasirinktinis platinimas uzima daugiau nei 50 %, bet bendra penkiy
didziausiy tiekéjy (KLS5) rinkos dalis yra mazesné nei 50 %. Kai tiek KLS, tiek
rinkos, kurig apima pasirinktinis platinimas, dalis virsija 50 %, vertinimas gali skirtis
priklausomai nuo to, ar visi penki didziausi tiekéjai taiko pasirinktini platinima. Kuo
stipresné konkurenty, kurie netaiko pasirinktinio platinimo, padétis, tuo maziau yra
tikétinas rinkos apribojimas kitiems platintojams. Jeigu visi penki didziausi tiekéjai
taiko pasirinktini platinima, pavojy konkurencijai gali ypac sukelti tie susitarimai,
kuriais taikomi kiekybinio pasirinkimo kriterijai, tiesiogiai apribojantys igalioty
prekiautoju skaiciy, arba kuriais taikomi tam tikrus platinimo biidus ribojantys
kokybiniai kriterijai, pavyzdziui, reikalavimas turéti viena ar daugiau fiziniy
parduotuviy arba teikti tam tikras paslaugas. Paprastai néra tikétina, kad bty
tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos, jeigu nagrinéjamos pasirinktinio
platinimo sistemos neleidzia fjeiti { rinka naujiems platintojams, galintiems
pardavinéti nagrin€¢jamus produktus, ir ypa¢ taikantiems nuolaidas arba tik internetu
prekiaujantiems platintojams, sitillantiems mazesnes kainas vartotojams, taip
ribodami platinima tam tikry esamu kanaly naudai ir pakenkdami galutiniams
vartotojams. Maziau tikétina, kad vien neigiama poveiki sukels labiau netiesioginés
kiekybinio platinimo formos, atsirandancios derinant tik kokybinius pasirinkimo
kriterijus su reikalavimu, kad prekiautojai pasiekty minimaly metinio pardavimo
kieki, jeigu toks kiekis nesudaro didelés dalies bendros prekiautojy apyvartos, gautos
pardavus nagrin¢jamus produktus, ir tai nevirSija to, kas yra reikalinga, kad tiek¢jas
atgauty su sutartimi konkreciai susijusias savo investicijas ir (arba) realizuoty masto
ekonomija platinimo srityje. Kalbant apie atskiry dalyviy itaka bendram poveikiui
pazymétina, kad tiekéjas, kurio rinkos dalis yra maZesné nei 5 %, paprastai néra
laikomas gerokai prisidedanciu prie bendro poveikio.
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Patekimo | rinka klititys yra svarbiausios, kai rinka yra apribojama nejgaliotiems
prekiautojams. Apskritai i€¢jimo i rinka klilitys yra svarbios, nes pasirinktini
platinima daugiausia taiko prekiy su prekiy zenklu gamintojai. Paprastai
nejtrauktiems mazmenininkams reikia laiko ir dideliy investicijy tam, kad iSleisty
prekes su savo prekiy zenklu arba isigyty reikiamas prekes kur nors kitur.

Perkamoji galia gali padidinti slapto susitarimo tarp prekiautojy rizika ir dél to
gerokai pakeisti galimo pasirinktinio platinimo antikonkurencinio poveikio analizg.
Rinkos apribojimas veiksmingiau veikiantiems maZmenininkams gali ypac
pasireiksti tada, kai stipri prekiautojuy organizacija, sickdama apriboti konkurencija
savo nariy naudai, tiekéjui taiko pasirinkimo kriterijus.

Bendrosios iSimties reglamento 5 straipsnio 1 dalies ¢ punkte numatyta, kad tiekéjas
negali taikyti ipareigojimo, ver¢iancio igaliotus prekiautojus tiesioginiu arba
netiesioginiu budu neprekiauti tam tikry konkuruojanéiy tiekéju prekémis. Tokios
salygos tikslas yra iSvengti horizontalaus slapto susitarimo, kuris uzkirsty kelia
prekéms su tam tikrais prekiy zenklais, pirmaujantiems tiekéjams jkuriant rinkting
prekiy su prekiy zenklais kluba. Mazai tikétina, kad tokios riiSies ipareigojimui bty
taikoma iSimtis, kai KL5 yra lygus 50 % arba vir$ija juos, nebent né vienas i$ tiekéjy,
taikanciy toki ipareigojima, nepriklauso penkiems didziausiems rinkoje esantiems
tiekéjams.

D¢l rinkos apribojimo kitiems tiekéjams paprastai nekyla problemy, jeigu tik kiti
tiekéjai gali naudotis tais paciais platintojais, t.y. tol, kol pasirinktinio platinimo
sistema néra derinama su jpareigojimu nekonkuruoti prekémis su kitais prekiu
zenklais. Jeigu igaliotyjy platintojy tinklas yra tankus ir yra bendras poveikis,
pasirinktinio platinimo ir jpareigojimo nekonkuruoti derinys gali sudaryti rinkos
apribojimo kitiems tiekéjams rizika. Siuo atveju taikomi principai, nustatyti
2.1 skirsnyje jpareigojimui nekonkuruoti prekémis su kitais prekiy zenklais. Jeigu
pasirinktinis platinimas néra derinamas su {pareigojimu nekonkuruoti, rinkos
apribojimas konkuruojantiems tiekéjams vis tiek gali biiti problema, kai pirmaujantys
tiekéjai taiko ne tik grynai kokybinius pasirinkimo kriterijus — savo prekiautojams jie
taiko papildomus jpareigojimus, tokius kaip jpareigojimas rezervuoti minimaly plota
lentynose juy produktams arba uztikrinti, kad prekiautojo parduodama ju produkty
apyvarta pasiekty minimalig procenting visos agento prekybos apyvartos dali. Tokia
problema greiCiausiai neiSkils, jeigu rinkos dalis, kuria apima pasirinktinis
platinimas, yra maZesné nei 50 % arba, kai Sis rodiklis yra virSijamas, jeigu penkiy
didziausiy tiekéjy rinkos dalis yra mazesné nei 50 %.

Rinkos branda yra svarbi, kadangi konkurencijos tarp tam tikry prekiu su tuo paciu
prekiy zenklu praradimas ir galimas rinkos apribojimas tieké¢jams arba prekiautojams
gali tapti rimta problema brandzioje rinkoje, bet yra maziau svarbi rinkoje, kurioje
auga paklausa, keiciasi technologijos ir padétis rinkoje.

Pasirinktinis platinimas gali biiti veiksmingas, kai d¢l jo sutaupoma logistikos 1€Sy
del masto ekonomijos transporto srityje, o taip gali buti nepaisant produkto pobiidzio
(107 dalies g punktas). Taciau pasirinktinio platinimo sistemose veiksmingumas
dazniausiai yra tik ribinis. Norint iSsprgsti pasinaudojimo problema tarp platintoju
(107 dalies a punktas) arba palengvinti prekiy zenklo ivaizdzio kiirima (107 dalies
1 punktas) labai svarbu atsizvelgti { produkto prigimti. Paprastai §is klausimas yra
svarbesnis, kai parduodami nauji produktai arba sudétingi produktai, produktai, kuriuy
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kokybe sunku vertinti prie§ juos panaudojant (vadinamieji patirties produktai) arba
kuriy kokybg sunku vertinti net juos panaudojus (vadinamieji pasitikéjimo
produktai). Toks pasirinktinio platinimo derinimas su vietovés iSlyga, kuria
paskirtasis prekiautojas saugomas nuo kity paskirtyjy prekiautojy, atidaranciy
parduotuve kaimynystéje, gali visy pirma atitikti 101 straipsnio 3 dalies salygas,
jeigu toks derinimas yra biitinas siekiant apsaugoti igalioty prekiautojy pagrindines ir
konkreciai susijusias investicijas (107 dalies d punktas).

Siekiant uztikrinti, kad biity parinktas maziausia antikonkurencini poveiki darantis
apribojimas, yra svarbu panagrinéti, ar toks pat veiksmingumas gali buti pasiektas
tokiomis paciomis sagnaudomis, pavyzdziui, taikant reikalavimus tik aptarnavimui.

Kiekybinio pasirinktinio platinimo pavyzdys

Ilgalaikio naudojimo prekiy rinkoje rinkos lyderis (prekiu Zenklas A), turintis 35 %
rinkos, parduoda savo produkta galutiniams vartotojams per pasirinktinio platinimo
tinkla. Yra keli patekimo 1 tinkla kriterijai: parduotuvéje turi dirbti apmokyti
darbuotojai ir teikti aptarnavima iki pardavimo, parduotuvéje turi buti speciali vieta,
skirta parduoti tam produktui ir panaSiems aukStas technologijas naudojantiems
produktams, parduotuvé privalo pardavinéti tiekéjo tiekiamus produktus ir juos
patraukliai iSdélioti. Be to, i tinkla priimamy mazmenininky skai¢ius yra tiesiogiai
ribojamas nustatant maksimaly mazmenininky skai¢iy pagal kiekvieno regiono arba
miesto gyventojy skai¢iy. Gamintojas A Sioje rinkoje turi 6 konkurentus. Jo
didziausiy konkurenty B, C ir D rinkos dalys sudaro atitinkamai 25 %, 15 % ir 10 %,
o kity gamintojy rinkos dalys yra mazesnés. A yra vienintelis gamintojas, naudojantis
pasirinktinj platinima. Prekiy su prekiy Zenklu A pasirinktiniai platintojai visada
parduoda ir prekes su keliais konkuruojanciais prekiy zenklais. Taciau prekés su
konkuruojanciais prekiy Zenklais taip pat yra placiai parduodamos parduotuvése,
kurios nepriklauso A pasirinktinio platinimo tinklui. Platinimo kanalai yra jvairts,
pavyzdziui, prekés su prekiy zenklais B ir C parduodamos ne tik daugelyje
A pasirinkty parduotuviy, bet ir kitose parduotuvése, teikianciose aukstos kokybés
aptarnavima, bei dideliuose prekybos centruose. Prekés su prekiy ZzZenklu D
daugiausia yra parduodamos parduotuvése, kuriose yra auksto lygio aptarnavimas.
Technologijos $ioje rinkoje tobuléja gana greitai, ir pagrindiniai tiekéjai dél reklamos
i8laiko gera savo produkty kokybés jvaizdi.

Pasirinktinis platinimas apima 35 % $ios rinkos. A pasirinktinio platinimo sistema
tiesiogiai neveikia konkurencijos tarp tam tikry prekiy su skirtingais prekiy zenklais.
Konkurencija tarp prekiy su prekiy zenklu A gali biiti sumazinta, bet vartotojai turi
pri¢jima prie zemo lygio aptarnavimo ir (arba) mazy kainy prekiu su prekiy
zenklais B ir C, kuriy kokybés ivaizdis yra panasus i prekiy su prekiy zenklu A
kokybés ivaizdi. Be to, prekéms su kitais prekiy zenklais néra uzdarytas pri¢jimas
prie aukSto lygio aptarnavimo mazmenininky, kadangi néra apribojimy
pasirinktiniams platintojams parduoti prekes su konkuruojanciais prekiy zenklais, o
kiekybinis mazmenininky, prekiaujanciy prekémis su prekiy zenklu A, skaiciaus
apribojimas leidzia kitiems aukSto lygio aptarnavimo mazmenininkams laisvai
platinti prekes su konkuruojaniais prekiu Zenklais. Siuo atveju, atsizvelgiant {
reikalavimus aptarnavimui ir | tikétina veiksminguma, taip pat i ribota poveiki
konkurencijai tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu, yra tikétina, kad
A pasirinktinio platinimo tinklui gali biiti taikomos 101 straipsnio 3 dalies salygos.
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Pasirinktinio platinimo su bendru poveikiu pavyzdys

Tam tikry sporto prekiy rinkoje yra septyni gamintojai, kuriy rinkos dalys sudaro
atitinkamai 25 %, 20 %, 15 %, 15 %, 10 %, 8% ir 7 %. Penki didziausi gamintojai
platina savo produktus, naudodamiesi kiekybiniu pasirinktiniu platinimu, o du
maziausi gamintojai taiko kitokios rasies platinimo sistemas, taigi pasirinktinis
platinimas apima 85 % rinkos. Pri¢jimo prie pasirinktinio platinimo tinkly kriterijai
visiems gamintojams yra visiSkai vienodi: platintojai turi turéti viena ar daugiau
fiziniy parduotuviy, parduotuveje turi dirbti apmokyti darbuotojai ir teikti
aptarnavimg iki pardavimo, parduotuvéje turi buti speciali vieta, skirta parduoti tam
produktui, ir nustatytas minimalus tos vietos plotas. Parduotuvé turi pardavinéti platy
prekiy su nagrin¢jamu prekiy Zenklu asortimenta ir patraukliai pateikti produkta,
parduotuvé turi biti isikiirusi prekybingje gatvéje ir Sios riisies prekés turi sudaryti
bent 30 % bendros parduotuvés apyvartos. Dazniausiai tas pats prekiautojas yra
paskiriamas pasirinktiniu platintoju prekéms su visais penkiais prekiy Zenklais.
Prekés su dviem prekiu zenklais, kurioms netaikomas pasirinktinis platinimas,
paprastai yra parduodamos per maZziau specializuotus ir zemesnio aptarnavimo lygio
mazmenininkus. Rinkoje yra stabili ir pasiila, ir paklausa, yra labai geras prekiy
zenklo jvaizdis ir produkty diferenciacija. Penki rinkos lyderiai turi labai gera prekiy
zenklo ivaizdi, sukurta panaudojus reklama ir rémima, tuo tarpu dviejy mazesniy
gamintojy strategija yra pardavinéti pigesnius produktus, neturincius labai gero
prekiy zenklo ivaizdzio.

Sioje rinkoje paprastiems (nespecializuotiems) kainy nuolaidas taikantiems
mazmenininkams ir tik internetu prekiaujantiems platintojams neleidziama prekiauti
prekémis su penkiais pirmaujanciais prekiuy zenklais. IS tikryju reikalavimas, kad Sios
risies prekés sudaryty bent 30 % prekiautojo veiklos, ir kriterijai, taikomi prekiy
pristatymui, aptarnavimui prie§ parduodant, daugumai kainy nuolaidas taikanciy
mazmenininky neleidzia patekti | jgalioty prekiautoju tinkla. Reikalaujant turéti
vieng ar daugiau fiziniy parduotuviy tik internetu prekiaujantiems platintojams
uzkertamas kelias patekti i tinkla. Todél vartotojai neturi pasirinkimo ir yra priversti
pirkti prekes su penkiais pirmaujanciais prekiu zenklais auksto lygio aptarnavimo
ir (arba) dideliy kainy parduotuvése. Dél to sumazéja konkurencija tarp prekiy su
penkiais pirmaujanciais prekiu Zenklais. To nekompensuoja ir tai, kad prekés su
dviem maziausiai reikSmingais prekiy zenklais gali biiti perkamos Zemo lygio
aptarnavimo ir (arba) mazy kainy parduotuveése, kadangi penkiy rinkos lyderiy prekiuy
zenklo jvaizdis yra kur kas geresnis. Konkurencija tarp tam tikry prekiy su skirtingais
prekiu zZenklais taip pat yra apribota dél daugialypiy prekybiniy santykiu. Nors ir yra
tam tikra konkurencija tarp tam tikry prekiy su tuo paciu prekiy zenklu, o
mazmenininky skaicius néra tiesiogiai apribotas, isileidimo kriterijai yra pakankamai
griezti, dél to kiekvienoje teritorijoje néra daug maZmenininky, prekiaujanciy
prekémis su tais penkiais pirmaujanciais prekiy zenklais.

Veiksmingumas, susijgs su Siomis pasirinktinio platinimo sistemomis, yra menkas:
produktas néra labai sudétingas ir nepateisina ypac auksto lygio aptarnavimo. Jeigu
gamintojai negali jrodyti, kad dé¢l ju pasirinktinio platinimo tinklai yra aiskiai

.....

bendro poveikio, dé¢l kurio vartotojai turi mazesni pasirinkima, o kainos yra didesnés.
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Fransize

FranSizés susitarimai apima intelektinés nuosavybés teisiy, ypac susijusiy su prekiy
zenklu ar Zymeniu ir praktine patirtimi naudojant ir platinant prekes bei paslaugas,
licencijas. Be intelektinés nuosavybés teisiy licencijos, teisiy turétojas (franSizes
davéjas) susitarimo veikimo laikotarpiui paprastai suteikia naudotojui (franSizés
gavejui) komercing arba techning pagalba. Licencija ir pagalba yra neatskiriami
verslo biuido, kuriam taikoma fran$izé, komponentai. Teisiy turétojas (fransizés
gaveéjas) paprastai moka franSizés davéjui franSizés mokesti uz tokio verslo biido
panaudojima. Fransiz¢ gali jgalinti teisiy turétoja (fransizés davéja) ikurti vienoda jo
produkty platinimo sistema su labai nedidelémis investicijomis. Be verslo biido
pateikimo, franSizés susitarimai paprastai apima derinius jvairiy vertikaligjuy
apribojimy, susijusiy su produkty platinimu, ypa¢ pasirinktini platinima ir (arba)
ipareigojima nekonkuruoti ir (arba) isskirtini platinima, arba ne tokias grieztas ju
formas.

Bendrosios iSimties reglamento taikymas intelektinés nuosavybés teisiy, kurias
apima franSizés susitarimai, licencijy suteikimui yra nagrinéjamas 23—46 dalyse. O
produkty ir paslaugy pirkimui, pardavimui ir perpardavimui taikomiems
vertikaliesiems apribojimams, numatytiems fransizés susitarime, tokiems kaip
pasirinktinis platinimas, jpareigojimas nekonkuruoti arba iSskirtinis platinimas,
bendrosios iimties reglamentas taikomas, jeigu rinkos dalis nevirsija 30 % ribos™.
Anksciau pateiktos gairés, skirtos Sios rusies apribojimams, taikomos ir franSizei
atsizvelgiant | Sias dvi konkrecias pastabas:

1)  Kuo svarbesnis praktinés patirties perdavimas, tuo panaSiau, kad apribojimais
bus sukurtas veiksmingumas ir (arba) kad jie yra bitini siekiant apsaugoti
prakting patirtj ir kad vertikalieji apribojimai atitinka 101 straipsnio 3 dalies
salygas.

2)  Isipareigojimas nekonkuruoti, taikomas prekéms ar paslaugoms, kurias perka
naudotojas (franSizés gaveéjas), nepatenka | 101 straipsnio 1 dalies taikymo
srit{, jeigu {sipareigojimas yra bitinas palaikyti tinklo, besinaudojancio
franSize, vientisuma ir reputacija. Tokiais atvejais vertinant pagal
101 straipsnio 1 dalj, ipareigojimo nekonkuruoti trukmé taip pat yra nesvarbi,
jeigu tik ji nevirSija paties franSizeés susitarimo trukmes.

Fransizés pavyzdys

Gamintojas sukiir¢ nauja saldainiy pardavimo vadinamosiose ,linksmose*
parduotuvése forma, kai saldainiai tose parduotuvése gali biti nudazomi specialiai
pagal vartotojo pageidavima. Saldainiy gamintojas taip pat suktré saldainiy dazymo
masing. Gamintojas taip pat gamina dazanciuosius skysCius. Skys¢io kokybe ir
Sviezumas yra ypac svarbiis gery saldainiy gamybai. Gamintojui sekési pardavinéti
savo saldainius daugelyje savo mazmeninés prekybos tasSky, kurie visi naudojo ta
pati firmos varda ir taiké ta pati stiliy (parduotuvés iSplanavima, bendra reklama ir
pan.). Norédamas padidinti pardavima, gamintojas pradéjo taikyti franSizés sistema.
Naudotojai (franSizés gavéjai) yra jpareigoti pirkti saldainius, skysti ir dazymo

54

Taip pat zr. 8695 dalis, ypac 92 dalij.
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masing i§ gamintojo, taikyti ta pati stiliy, naudoti firmos varda, mokéti fransizés
mokesti, dengti dali reklamos iSlaidy ir uztikrinti teisiy turétojo (franSizés daveéjo)
parengto veiklos vadovélio slaptuma. Be to, naudotojas (franSizés gavéjas) gali
pardavineti tik sutartose patalpose, tik galutiniams vartotojams arba kitiems fransizés
gavéjams ir negali pardavinéti kity saldainiy. Teisiy turétojas (fransSizés davéjas)
negali paskirti kito naudotojo (fransizés gavéjo) ir negali turéti kito savo mazmeninés
prekybos tasko susitarimo teritorijoje. Teisiy turétojas (fransizés davéjas) taip pat
isipareigoja atnaujinti ir toliau tobulinti savo produktus, verslo perspektyvas ir
veiklos vadovélj ir informuoti apie Siuos patobulinimus visus mazmeninés prekybos
naudotojus (franSizés gavéjus). FranSizés susitarimai yra sudaryti 10 mety.

Saldainiais prekiaujantys mazmenininkai perka saldainius mazmeninés prekybos
rinkoje arba i§ nacionaliniy gamintojy, kurie stengiasi itikti nacionaliniam skoniui,
arba i§ didmenininky, kurie, be nacionaliniy gamintoju parduodamy produkty,
importuoja saldainius i§ uZzsienio gamintojy. Sioje rinkoje teisiy turétojo (fransizés
davéjo) produktai konkuruoja su saldainiais, turinCiais kita prekiy zenkla. Teisiu
turétojui (franSizés davejui) priklauso 30 % maZmenininkams parduodamy saldainiy
rinkos. Konkurencija vyksta tarp keliy nacionaliniy ir tarptautiniy gamintoju prekiy
su prekiy zenklais, kurias kartais pagamina labai plataus asortimento maisto ymongs.
Yra daug potencialiy saldainiy pardavimo tasky, tokiy kaip tabako parduotuvés,
iprastos maisto prekiy parduotuvés, kavinés ir specializuotos saldainiy parduotuvés.
Maisto dazymo maSiny rinkoje teisiy turétojo (franSizés davéjo) rinkos dalis yra
mazesné nei 10 %.

Daugelis fran$izés susitarime numatyty jpareigojimy gali buti laikomi reikalingais
intelektinés nuosavybés teisiy apsaugai uZztikrinti arba franSizés susitarimo tinklo
vientisumui ir reputacijai iSlaikyti, ir nepatenka { 101 straipsnio 1 dalies taikymo
sriti. Pardavimui taikomi apribojimai (susitarimo teritorija ir pasirinktinis platinimas)
skatina naudotoja (franSizés gavéja) investuoti 1 daZymo masina, i fransizés id¢ja ir,
jeigu tai nebiitina, bent jau padéti iSlaikyti vientisuma, taip kompensuojant tarp tam
tikry prekiy su tuo paciu prekiy Zenklu prarasta konkurencija. Nuostata
nekonkuruoti, neleidzianti, kad saldainiai su kitais prekiu zenklais patekty i
parduotuves visa susitarimy galiojimo laikotarpi, neleidZia teisiy turétojui (fransizés
davejui) iSlaikyti prekybos tasky vienody ir sutrukdyti konkurentams pasipelnyti i8S ju
firmos vardo. D¢l to negali atsirasti jokio reik§mingesnio rinkos apribojimo, kadangi
yra daug potencialiy prekybos tasky, prieinamy kitiems saldainiy gamintojams.
Tokie teisiy turétojo (franSizés davéjo) sudaryti franSizés susitarimai gali tenkinti
iSimties suteikimo salygas pagal 101 straipsnio 3 dalj, jei isipareigojimai pagal
susitarima patenka { 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj.

Isskirtinis tiekimas

[ iSskirtinio tiekimo kategorija patenka tie apribojimai, kuriy pagrindinis elementas
yra pirkéjo jpareigojimas ar skatinimas sutarties produktus parduoti tik vienam arba
beveik tik vienam pirkéjui bendrajam ar konkre¢iam naudojimui. Tokie apribojimai
gali biiti daromi nustatant iSskirtinio tiekimo ipareigojima, kuriuo tiekéjui leidziama
parduoti tik vienam pirkéjui, kuris perka siekdamas perparduoti ar konkreciai
naudoti, bet tai gali biiti daroma ir, pavyzdziui, nustatant kiekj tiekéjui, jei tiekéjas ir
pirkéjas susitaria dél paskaty, dél kuriy tiekéjas 1§ esmés parduoda tik vienam
pardavejui. Prekyboje tarpinémis prekémis arba paslaugomis iSskirtinis tiekimas
daznai vadinamas pramoniniu tiekimu.
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ISskirtiniam tiekimui i$imtis pagal bendrosios iSimties reglamenta yra suteikiama, kai
ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalis nevirSija 30 %, net jei toks paskyrimas yra
derinamas su kitais nepagrindiniais vertikaliaisiais apribojimais, tokiais kaip
ipareigojimas nekonkuruoti. Likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiamos atskiry atvejuy,
kai rinkos dalis virSija nustatyta ribini dydi, iSskirtinio tiekimo vertinimo gaireés.

ISskirtinio tiekimo atveju pagrindinis pavojus konkurencijai yra rinkos
antikonkurencinis apribojimas kitiems pirkéjams. Tai panaSu | galima iSskirtinio
platinimo poveiki, ypa¢ kai iSskirtinis platintojas tampa visos rinkos iSskirtiniu
pirkéju (zr. 2.2 skirsni, visy pirma 156 dalj). Pirk¢jo, esancio tiekéjy rinkoje pirkimo
rinkos atzvilgiu, rinkos dalis yra akivaizdziai svarbi vertinant pirkéjo geb¢jima
taikyti iSskirtini tiekima, kuris neleidzia kitiems pirkéjams isigyti reikiamu prekiu.
Taciau pirkéjo vieta esancioje vartotoju rinkoje yra veiksnys nustatant, ar gali iskilti
konkurencijos problema. Jeigu pirkéjas neturi rinkos galios vartotoju rinkoje, tuomet
negalima tikétis apciuopiamo neigiamo poveikio vartotojams. Neigiamas poveikis
gali buti tikétinas, kai tiek tiekimo rinkoje vartotojuy rinkos atzvilgiu, tiek pirkimo
rinkoje tiekéjy rinkos atZzvilgiu pirkéjo rinkos dalis virSija 30 %. Jeigu tiekéjy rinkoje
pirkéjo rinkos dalis nevirsija 30 %, pastebimas rinkos apribojimo poveikis vis délto
gali pasireiksti, kai pirkéjo rinkos dalis jo vartotoju rinkoje virSija 30 %, o iSskirtinis
tieckimas yra susijgs su konkreCiu sutarties produkty naudojimu. Kai jmoné
dominuoja vartotoju rinkoje, bet koks ipareigojimas tiekti produktus tiktai
dominuojanciam pirkéjui arba daugiausia jam gali lengvai sukelti antikonkurencini
poveiki.

Svarbu yra ne tik pirkéjo padétis tiekéjy ir vartotojy rinkose, bet ir tai, kiek ir kokiam
laikotarpiui yra taikomas iSskirtinio tiekimo ipareigojimas. Kuo didesné susieto
tiekimo dalis ir ilgesné iSskirtinio tiekimo trukme, tuo labiau tikétina, kad rinkos
apribojimas bus veiksmingas. Vertinant iSskirtinio tiekimo susitarimus, kuriy trukmé
trumpesné nei penkeri metai tarp nedominuojanc¢iy imoniy, dazniausiai reikia
subalansuoti konkurencija skatinantj ir konkurencija ribojanti poveiki, tuo tarpu
ilgesnés nei penkeriy mety trukmés susitarimai vykdant daugelio ruiSiy investicijas
néra laikomi reikalingais reikiamam veiksmingumui pasiekti arba ju veiksmingumas
yra nepakankamas, kad nusverty rinkos apribojimo poveiki dél tokios ilgos trukmeés
1Sskirtinio tiekimo susitarimy.

Konkuruojanciy pirkéjy tiekéju rinkoje padétis rinkoje yra svarbi, nes tikétina, kad
rinka konkuruojantiems pirkéjams bus apribota dé¢l antikonkurenciniu priezasciy,
t. y. padidés juy iSlaidos, jei jie yra daug mazesni uz ty pirkéjuy, kurie apriboja rinka,
iSlaidas. Rinkos apribojimas konkuruojantiems pirkéjams néra labai tikétinas, kai Sie
konkurentai turi panaSia rinkos galig ir gali pasiiilyti tiek¢jams panaSias pardavimo
galimybes. Tokiu atveju rinkos apribojimas gali buti aktualus tik potencialiems
rinkos dalyviams, kurie gali nesugebéti isigyti reikiamy atsargy, kai dauguma
pagrindiniy pirkéju sudaro iSskirtinio tiekimo sutartis su dauguma tiekéjy rinkoje.
Toks bendras poveikis gali salygoti bendrosios iSimties reglamento taikymo
atSaukima.

[¢jimo 1 rinka klittys tiekéjy lygiu yra svarbios nustatant, ar rinka yra realiai
apribojama. Jei konkuruojantiems pirkéjams yra tinkama patiems tiekti prekes ir
paslaugas vertikaliai integruojantis su tiekéju rinka, rinkos apribojimo problema
mazai tikétina. Taciau gali biiti labai svarbios patekimo i rinka klittys.
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Tiekéju pasiprieSinimo galia yra svarbi, kadangi svarbiis tiekéjai lengvai nesileis
atskiriami nuo alternatyviy pirkéjuy. Tod¢l rinkos apribojimo pavojus paprastai iSkyla
tuo atveju, kai yra silpni tiekéjai ir stipriis pirkéjai. Jeigu tiekéjai stipris, iSskirtinis
tiekimas gali biiti vykdomas kartu su ipareigojimu nekonkuruoti. Esant deriniui su
ipareigojimu nekonkuruoti, yra taikomos ipareigojimui nekonkuruoti prekémis su
kitais prekiy Zenklais pateiktos taisyklés. Esant konkreciai susijusioms investicijoms,
apimancioms abi Salis (sulaikymo problema), iSskirtinio tiekimo ir isipareigojimo
nekonkuruoti derinys, t. y. abipusis i$skirtinumas pramoninio tiekimo susitarimuose,
daznai gali biiti pateisinamas, jeigu néra pasiektas dominavimo lygis.

Pagaliau prekybos lygis ir produkto pobiidis taip pat yra svarbis rinkos apribojimui.
Rinkos antikonkurencinis apribojimas yra maziau tikétinas, jeigu prekiaujama
tarpiniais arba vienarii$iais produktais. Pirmiausia gamintojas, kuriam buvo apribota
rinka ir kuris naudoja kitus produktus (zaliavas), gali lanks¢iau negu didmenininkas
ir (arba) mazmenininkas atsiliepti { galutinio vartotojo, kuriam prekiy Zenklas gali
buti labai svarbus, paklausa. Antra, galimy tiekimo Saltiniy netekimas daro mazesng
itaka pirkéjams, kuriems rinka apribota, kai produktai yra vienarii$iai, negu tuo
atveju, kai produktas yra nevienalytis, skirtingos rusies ar kokybés. ISskirtinis
galutiniy produkty su prekiy zenklais arba skirtingy tarpiniu produkty tiekimas esant
1¢jimo | rinka klititims gali turéti apciuopiama antikonkurencini poveiki, jeigu
konkuruojantys pirkéjai yra gana smulkis, palyginti su pirkéju, kuris apriboja rinka,
net jeigu Sis néra dominuojantis vartotojy rinkoje.

Veiksmingumo galima tikeétis iSkilus sulaikymo problemai (107 dalies d ir e punktai),
ir jis yra labiau tikétinas, jeigu prekiaujama tarpiniais, o ne galutiniais produktais.
Kitokio pobiidzio veiksmingumas yra maziau tikétinas. Neatrodo, kad masto
ekonomija platinimo srityje (107 dalies g punktas) galéty pateisinti i$skirtini tiekima.

Esant sulaikymo problemai ir, negana to, esant masto ekonomijai platinimo srityje,
kiekio nustatymas tiekéjui, toks kaip reikalavimas tiekti tam tikra minimaly prekiy
kieki, galéty biiti maziau ribojanti alternatyva.

I8skirtinio tiekimo pavyzdys

Tam tikros rusSies komponenty rinkoje (tarpinio produkto rinka) tiekéjas A susitaria
su pirkéju B, pagal savo prakting patirtj ir investuodamas { naujas masinas pagal
pirkéjo B pateiktas specifikacijas sukurti nauja komponento varianta. B turi padaryti
zenklias investicijas, kad inkorporuoty nauja komponenta. Susitarta, kad A tieks
nauja produkta tik pirkéjui B penkerius metus po to, kai produktas pateks i rinka
pirma karta. B yra ipareigotas per ta pati penkeriy mety laikotarpi pirkti nauja
produkta tik i§ A. Tiek A, tiek B gali atitinkamai toliau pardavinéti ir pirkti kitur kity
varianty komponentus. Pirkéjo B rinkos dalis tiekéjy komponenty rinkoje ir vartotojy
galutiniy prekiy rinkoje sudaro 40 %. Komponento tiekéjo rinkos dalis sudaro 35 %.
Yra du kiti komponento tiekéjai, kuriy rinkos dalis sudaro apie 20-25 %, ir daugybé
smulkiy tiekéju.

Atsizvelgiant | svarbias investicijas tikétina, kad susitarimas atitiks 101 straipsnio
3 dalies salygas, jvertinus veiksminguma ir ribota rinkos apribojimo poveiki. Kitiems
pirkéjams rinka apribojama tik ypatingo varianto produktui, kurj tiekia 35 % rinkos
turintis tiekéjas, taip pat kiti komponenty tiekéjai, kurie gali sukurti panasius naujus
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produktus. Pirkéjo B poreikiy dalies apribojimas kitiems tiekéjams yra apribotas
daugiausia iki 40 % rinkos dalies.

Isankstinis prieigos mokestis

[Sankstiniai prieigos mokesc¢iai — tai fiksuoti mokesciai, kuriuos tiekéjai moka
platintojams, esant vertikaliesiems rySiams, tam tikro laikotarpio pradzioje, kad
gauty prieiga prie jy platinimo tinklo. Si kategorija apima jvairia praktika, kaip antai
prekiy patekimo | lentynas mokes¢iai>>, vadinamieji mokesciai ,,mokék, kad
batum*>®, mokeséiai uz naudojimasi platintojo pardavimo skatinimo kampanijomis
ir kt. ISankstiniams prieigos mokes€iams taikoma iSimtis pagal bendrosios iSimties
reglamenta, kai ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos dalis nevirSija 30 %. Likusioje Sio skirsnio
dalyje pateikiamos atskiry atvejuy, kai rinkos dalis virSija nustatyta ribini dydi,
iSankstiniy prieigos mokesc¢iy vertinimo gaires.

D¢l iSankstiniy prieigos mokes¢iy rinka antikonkurenciniu pozidiriu kitiems
tiek¢jams kartais gali buti apribota, jeigu tokiu mokesciu tiekéjas skatinamas savo
produktus platinti tik per viena ar keleta platintojy. Jei taikomas didelis mokestis,
tiek¢jas, norédamas padengti su Siuo mokesciu susijusias iSlaidas, gali pageidauti,
kad didelé dalis prekiy biity parduodama per §j platintoja. Siuo atveju iSankstiniai
prieigos mokesciai gali turéti tokj pati vartotojy rinkos apribojimo poveiki, kaip
isipareigojimai dél i3skirtinio tiekimo. Sis galimas neigiamas poveikis vertinamas
tokiu paciu budu, kaip isipareigojimas d¢l iSskirtinio tiekimo (visu pirma
zr. 194-199 dalis).

ISskirtiniais atvejais dél iSankstiniy prieigos mokes¢iu rinka antikonkurenciniu
pozitriu kitiems tiek¢jams taip pat gali buti apribota, jeigu dél placiai paplitusio
1Sankstiniy prieigos mokesciu taikymo didinamos patekimo { rinka klititys mazy i
rinka siekianéiy patekti dalyviy atzvilgiu. Sis galimas neigiamas poveikis vertinamas
tokiu paciu biidu, kaip isipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo (visy pirma
zr. 132-141 dalis).

Be galimo rinkos apribojimo poveikio, iSankstiniais prieigos mokesciais taip pat gali
biti susilpninta konkurencija ir palengvintos salygos platintojams sudaryti slaptus
susitarimus. ISankstiniai prieigos mokesciai greiCiausiai padidins sutarties
produktams tiekéjo nustatyta kaina, nes tiekéjas turi padengti tokiy mokesCiy
iSlaidas. Didesnés tiekimo kainos gali sumazinti mazmenininky paskata vartotoju
rinkoje konkuruoti kaina, nors dél prieigos mokesciy platintojy pelnai didéja. Kad
bendrai pasinaudojant iSankstiniais prieigos mokesciais taip susilpnétu konkurencija
tarp platintojy, platinimo rinka paprastai turi biiti labai koncentruota.

Taciau iSankstiniy prieigos mokesCiy taikymas daugeliu atveju gali prisidéti prie
veiksmingo vietos lentynose skyrimo naujiems produktams. Platintojai daznai turi
maziau informacijos apie tai, ar nauji ] rinka patenkantys produktai gali biiti
s¢kmingai pripazinti, negu tiek¢jai, todel gali buti laikomas neoptimalus produkty
kiekis. ISankstiniai prieigos mokesciai gali biiti naudojami tokiai nesimetrinei
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Fiksuoti mokesciai, kuriuos moka gamintojai mazmenininkams, kad gauty vieta juy lentynose tam tikram
tolesniam laikotarpiui.

Mokesciai, mokami siekiant uztikrinti nuolatini esamo produkto buvima lentynoje tam tikra ilgesni
laikotarpi.
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informacijai tarp tiekéjy ir platintojuy sumazinti atvirai leidziant tiekéjams konkuruoti
del vietos lentynose. Taigi platintojas gali gauti signala apie tai, kokie produktai
greiCiausiai bus sékmingai pripazinti, nes tiekéjas paprastai sutinka mokéti iSankstini
prieigos mokesti, jei apskaiciuoja, kad produkto pateikimo nesekmeés galimybé maza.

Be to, dél 207 dalyje minétos nesimetrinés informacijos, tickéjai gali turéti paskaty
pasinaudoti platintoju pardavimo skatinimo pastangomis ir pristatyti neoptimalius
produktus. Jei produktas néra sékmingai pripaZistamas, platintojai padengs dalj to
produkto pripazinimo nesékmés sanaudy. ISankstiniy prieigos mokesciy taikymas
gali uzkirsti kelig tokiam pasinaudojimui perkeliant produkto pripazinimo nes¢kmés
rizika atgal klientui, taigi buity prisidedama prie optimalaus produkty pateikimo.

Kategorijos valdymo susitarimai

Kategorijos valdymo susitarimai yra susitarimai, kuriais platinimo susitarimuose
platintojas patiki tiekéjui (,,kategorijos valdytojui*) produkty kategorijos rinkodara,
paprastai itraukiant ne tik tiekéjo, bet ir jo konkurenty produktus. Todé¢l kategorijos
valdytojas gali turéti jtakos, pavyzdziui, produkto pateikimui ir produkto pardavimo
skatinimui parduotuvéje ir produkto atrankai parduotuvei. Kategoriju valdymo
susitarimams taikoma iSimtis pagal bendrosios iSimties reglamenta, kai ir tiek¢jo, ir
pirkéjo rinkos dalis nevirSija 30 %. Likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiamos atskiry
atvejy, kai rinkos dalis virSija nustatyta ribini dydi, kategorijos valdymo susitarimy
vertinimo gaireés.

Nors daugeliu atvejy dél kategorijos valdymo susitarimy sunkumy nekils, jais kartais
gali biiti iSkraipoma konkurencija tarp tieké¢jyu ir galiausiai sukeliamas
antikonkurencinis kity tiekéju ribojimas, jei kategorijos valdytojas dél savo itakos
platintojui priimant rinkodaros sprendimus gali apriboti konkuruojanciy tiekéju
produkty platinima ar sudaryti jam nepalankias salygas. Nors daugeliu atvejy
platintojas gali biiti nesuinteresuotas apriboti produkty pasirinkimo, jam
pardavinéjant ne tik kategorijos valdytojo, bet ir konkuruojancius savo paties prekés
zenklo (nuosavuy prekés zenkly) produktus, jis gali biiti suinteresuotas nejtraukti tam
tikry prekiy, visy pirma tarpinés grandies produkty. Tokio galimo vartotoju rinkos
apribojimo poveikio vertinimas atlieckamas kaip isipareigojimo nekonkuruoti
vertinimo analogija (visy pirma 132-141 dalys), nagrinéjant, pavyzdziui, S$iy
susitarimy rinkos aprépti, konkuruojanciy tiekéju padéti rinkoje ir galima bendra
tokiy susitarimy naudojima.

Be to, kategorijos valdymo susitarimai gali palengvinti slaptus platintojy susitarimus,
kai tas pats tieke¢jas yra kategorijos valdytojas visiems ar beveik visiems
konkuruojantiems platintojams rinkoje ir pateikia Siems platintojams bendrosios
informacijos, kad jie galéty priimti rinkodaros sprendimus.

Kategoriju valdymas taip pat gali palengvinti slaptus tiekéjuy susitarimus, nes
padaugéja galimybiy per mazmenininkus keistis slapta rinkos informacija, kaip antai
informacija, susijusia su biisima kainodara, pardavimo skatinimo planais ar
reklaminémis kampanijomis®’.

57

Tiesioginiam konkurenty dalijimuisi informacija bendrosios iSimties reglamentas netaikomas, Zzr. to
reglamento 2 straipsnio 4 dalj ir §iy gairiy 27 ir 28 dalis.
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Taciau kategorijos valdymo susitarimais taip pat gali buti prisidedama prie
veiksmingumo didinimo. Kategorijos valdymo susitarimais platintojams gali buti
sudarytos galimybés pasinaudoti tiekéjo patirtimi parduodant tam tikry rasiu
produktus ir pasiekti masto ekonomijos, nes jais uztikrinama, kad laiku ir tiesiai i
lentynas biity pristatytas optimalus prekiu kiekis. Kadangi kategorijos valdymas yra
pagristas klienty iprociais, kategorijos valdymo susitarimais gali biti padidintas
klienty pasitenkinimas, nes jie padeda geriau patenkinti juy paklausos lukescius.
Apskritai, kuo didesné konkurencija tarp tam tikry prekiy su skirtingais prekiy
zenklais ir kuo mazesnés klienty keitimo sagnaudos, tuo didesnés ekonominés naudos
pasiekiama per kategorijy valdyma.

Susiejimas

Susiejimas yra tada, kai reikalaujama, kad klientai, kurie perka viena produkta
(siejanti produkta), pirkty dar vieng skirtinga produkta (susieta produkta) i$ to paties
tiekéjo arba 1§ jo paskirto asmens. Susiejimas gali biiti laikomas piktnaudZziavimu
pagal 102 straipsni’®. Susiejimas taip pat gali biiti laikomas vertikaliuoju apribojimu,
patenkanciu i 101 straipsnio taikymo sriti, jeigu jis perauga 1 ipareigojima
nekonkuruoti susieto produkto atzvilgiu (zr. 129—150 dalis). Sios gairés yra taikomos
tik tokiai situacijai.

Ar produktai bus laikomi skirtingais, priklauso nuo klienty paklausos. Du produktai
yra skirtingi, jei, nesant susiejimo, daug klienty pirkty ar biity pirke susiejanti
produkta kartu nepirkdami susieto to paties tiekéjo produkto, taigi taip leidziama
atskira ir susiejancio, ir susiejamo produkto produkcija®. [rodymai, kad du produktai
yra skirtingi galéty apimti ir tiesiogini irodyma, kad, turédami pasirinkima, klientai
perka susiejantj ir susiejama produktus atskirai 1§ skirtingy tiekéjy, arba netiesiogini
irodyma, kaip antai tai, kad rinkoje yra imoniy, kurios specializuojasi gaminant ar
parduodant susietus produktus be siejanciy produktq60, arba irodyma, kad imonés,
kuriy rinkos, visy pirma konkurencingos rinkos, galia maza, turi tendencija nesieti ir
nejungti tokiy produkty. Pavyzdziui, kadangi vartotojai nori pirkti batus su

vve
evive

vive

Susiejimas gali turéti antikonkurencinio rinkos apribojimo poveiki susiejancio
produkto rinkoje, susiejamo produkto rinkoje arba abiejose vienu metu. Rinkos
apribojimo poveikis priklauso nuo to, kokia dalj procentais susieti produktai sudaro
nuo bendro susiety produkty rinkoje pardavimo. Nagrinéjant klausima, koks rinkos
apribojimas gali buti laikomas reikSmingu pagal 101 straipsnio 1 dalj, galima taikyti
ipareigojimui nekonkuruoti prekémis su kitais prekiy Zenklais pateikta analizg.
Susiejimas reiSkia, kad pirkéjui yra nustatomas susieto produkto atzvilgiu privalomas
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60

1996 m. lapkri¢io 14 d. Teisingumo Teismo sprendimo Tetrapak pries Komisijq, C-333/94 P,
Rink. I-5951, 37 punktas. Taip pat zr. Komisijos komunikata — Igyvendinimo prioritety taikant
EB sutarties 82 straipsni dominuojanc¢iy jmoniy piktnaudziaujamam antikonkurenciniam elgesiui gairés,
OL C 45,2009 2 24, p. 7.

2007 m. rugséjo 17 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Microsoft prie§ Komisijq, T-201/04,
Rink. I1-3601, 917, 921 ir 922 punktai.

1991 m. gruodzio 12 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo Hilti prie§ Komisijq, T-30/89,
Rink. 1439, 67 punktas.
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kiekis. Jeigu, be to, susieto produkto atzvilgiu yra sutarta taikyti ipareigojima
nekonkuruoti, sustipré¢ja galimas rinkos apribojimo poveikis susieto produkto
rinkoje. Susiejimas gali sumazinti konkurencija klientams, kurie suinteresuoti pirkti
susieta, bet ne susiejanti produkta. Jei néra pakankamo skaiciaus klienty, kurie pirkty
vien tik susieta produkta, kad buty galima iSlaikyti tiekéjo konkurentus susieto
produkto rinkoje, dél susiejimo tokiems klientams gali padidéti kainos. Jei susietas
produktas yra svarbus papildomas produktas susiejan¢io produkto klientams, dél
susieto produkto alternatyviy tiekéjuy skaiciaus, taigi ir to produkto prieinamumo,
sumazg¢jimo patekti i vien tik susiejancio produkto rinka gali buiti sunkiau.

Susiejimas taip pat gali tiesiogiai paskatinti didesnes negu konkurencingos kainas,
visy pirma trimis atvejais. Pirma, jei susiejantis ir susiejamas produktas gali buti
naudojami kintamomis proporcijomis kaip gamybos proceso dalis, klientai gali
sureaguoti 1 padidéjusia susiejan¢io produkto kaing padidindami savo paklausa
susietam produktui, tafiau sumaZindami savo paklausa susiejanciam produktui.
Susiedamas du produktus tiekéjas gali siekti iSvengti tokio pakeitimo vieno kitu, taigi
ir pakelti ju kainas. Antra, kai susiejimas leidzia diskriminacija kainomis
pasinaudojant tuo, kaip vartotojas panaudoja susiejanti produkta, pavyzdziui, rasalo
kapsulés susiejimas su fotokopijavimo masiny pardavimu (matavimas). Trecia, kai
esant ilgalaikéms sutartims arba originaliy i{renginiy, kuriy naudojimo laikas yra
ilgas, aptarnavimo po pardavimo rinkoje vartotojams yra sunku jvertinti susiejimo
pasekmes.

Susiejimui taikoma iSimtis pagal bendrosios iSimties reglamenta, kai tiekéjo rinkos
dalis tiek susieto produkto, tiek susiejancio produkto rinkose, ir pirkéjo rinkos dalis
jo tam tikrose gamintojy rinkose nevirSija 30 %. Susiejimas gali biiti taikomas kartu
su kitais vertikaliais apribojimais, kurie néra pagrindiniai apribojimai pagal ta
reglamenta, tokiais kaip ipareigojimu nekonkuruoti, arba privalomo kiekio
nustatymu susiejancio produkto atzvilgiu, arba iSskirtiniu pirkimu. Likusioje $io
skirsnio dalyje pateikiamos atskiry atvejy, kai uzimama rinkos dalis virSija nustatyta
riba, susiejimo vertinimo gairés.

Tiekéjo rinkos padétis susiejan¢io produkto rinkoje yra akivaizdziai svarbiausia
ivertinant galima antikonkurencini poveiki. Paprastai toki susitarimo tipa vercia
taikyti tiekéjas. Dél tiekéjo padéties susiejancio produkto rinkoje pirkéjui gali biiti
sunku atsisakyti susiejimo {pareigojimo.

Tiekéjo konkurenty padétis susiejancio produkto rinkoje yra svarbi jvertinti jo rinkos
galiai. Tol, kol jo konkurenty yra pakankamai daug ir jie yra stipriis, negalima tikétis
antikonkurencinio poveikio, kadangi pirkéjai turi pakankamai alternatyvu isigyti
susieta produkta be susiejancio produkto, nebent kiti tiekéjai taikyty panaSy
susiejima. Be to, i€¢jimo i rinka kliiitys susiejan¢io produkto rinkoje yra svarbios
itvirtinant tiekéjo padéti rinkoje. Jei susiejimas yra taikomas kartu su jpareigojimu
nekonkuruoti susiejancio produkto atzvilgiu, tiekéjo padétis gerokai sustipréja.

Perkamoji galia yra svarbi, kadangi svarbiis pirkéjai nebus lengvai priversti sutikti su
susiejimu, negaudami bent dalies galimo veiksmingumo. Todél susiejimas, kuris
nesiremia veiksmingumu, paprastai sukelia pavojuy, jeigu pirkéjai neturi pakankamos
perkamosios galios.
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Kai yra nustatomas apc¢iuopiamas antikonkurencinis poveikis, kyla klausimas, ar
tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos. Susiejimo jpareigojimai gali padéti
pasiekti veiksminguma dél bendros gamybos arba bendro platinimo. Kai tiekéjas
negamina susieto produkto, veiksmingumas gali biiti pasiektas dél to, kad tiekéjas
perka didelius susieto produkto kiekius. Taciau kad susiejimas atitikty 101 straipsnio
3 dalies salygas, turi biiti irodyta, kad bent dalis tokio sanaudy sumazinimo tenka
vartotojui, o paprastai taip nebiina, jeigu mazmenininkas gali reguliariai gauti
reikalingas tokiy pat arba tapaciy produkty atsargas tokiomis pat ar geresnémis
salygomis, negu tomis, kurias sitilo susiejima taikantis tiekéjas. Veiksmingumo taip
pat gali biiti, kai susiejimas padeda uZtikrinti tam tikra vienoduma ir kokybés
standartizacija (zr. 107 dalies i1 punkta). Taciau reikia irodyti, kad tokio teigiamo
poveikio negalima pasiekti reikalaujant, kad pirkéjas panaudoty arba perparduoty
produktus, kurie patenkina minimalius kokybés standartus, ir nereikalaujant, kad
pirkéjas pirkty produktus i$ tiekéjo arba i§ Sio paskirto asmens. Reikalavimai, susije
su minimaliais kokybés reikalavimais, paprastai nepatenka | 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sriti. Kai susiejanc¢io produkto tiekéjas priskiria pirkéjui tiekéjus, i§ kuriy
pirkéjas privalo pirkti susieta produkta, dél to, kad, pavyzdziui, yra neimanoma
suformuluoti minimaliy kokybés standarty, 101 straipsnio 1 dalis taip pat gali biiti
netaikoma, ypa¢ kai susiejancio produkto tiekéjas, paskirdamas susiejanciam
produktui tiekéjus, negauna tiesioginés (finansinés) naudos.

Perpardavimo kainy apribojimai

Kaip paaiSkinta III.3 skirsnyje, perpardavimo kainy palaikymas (PKP) — tai yra
susitarimai ar suderinti veiksmai, kuriais tiesiogiai ar netiesiogiai siekiama nustatyti
fiksuotas ar minimalias perpardavimo kainas arba fiksuota ar minimaly kainy, kuriy
turi laikytis pirkéjas, lygi, laikomas pagrindiniu apribojimu. Jei { susitarimg jtraukta
perpardavimo kainy palaikymo salyga, daroma prielaida, kad tas susitarimas riboja
konkurencija ir todél jis patenka { 101 straipsnio 1 dalies taikymo sriti. Taip pat
galima daryti prielaida, kad susitarimas tikriausiai neatitiks 101 straipsnio 3 dalies
argumentus dél veiksmingumo pagal 101 straipsnio 3 dalj. Salys privalo pagristi, kad
tikétino veiksmingumo pasiekta dél to, kad { ju susitarima jtraukta PKP salyga, ir
irodyti, kad tenkinamos visos 101 straipsnio 3 dalies salygos. Tada Komisija, pries§
priimdama sprendima, ar tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos, turés
veiksmingai jvertinti galima neigiama poveiki konkurencijai ir vartotojams.

Taikant PKP salyga konkurencija gali biiti ribojama daugeliu biidy. Pirma, PKP gali
palengvinti slaptus tiekéju susitarimus, nes padidinamas kainy skaidrumas rinkoje,
del to tampa lengviau nustatyti, ar tiekéjas mazindamas savo kaina nukrypsta nuo
slapta susitartos pusiausvyros. PKP taip pat kelia pavoju tiekeéjo paskatai sumazinti jo
kaing platintojams, nes fiksuota perpardavimo kaina neleis jam pasinaudoti
didesniais pardavimo kiekiais. Sis neigiamas poveikis ypa¢ tikétinas, jei rinkoje
paplite slapti susitarimai, pavyzdziui, kai gamintojai sudaro siaurg oligopolija, ir PKP
susitarimai apima didele rinkos dalj. Antra, pasalinus kainy konkurencija tarp tam
tikry prekiy su tuo paciu prekiy zenklu, PKP taip pat gali palengvinti slaptus pirkéjy
susitarimus, t.y. platinimo lygiu. Stipris ar gerai organizuoti platintojai gali turéti
galimybiy versti vieng ar kelis tiekéjus ar itikinti juos nustatyti fiksuota konkurencini
lygi vir§ijancia perpardavimo kaing ir taip padéti jiems pasiekti ar stabilizuoti slaptai
susitarta pusiausvyra. D¢l to atsirandantis kainy konkurencijos praradimas atrodo
ypa¢ probleminis, kai PKP paskatina pirkéjai, kuriu kolektyviniai horizontalieji
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interesai, kaip galima tikétis, gali buti nepalankiis vartotojams. Tre¢ia, dél PKP
apskritai gali sumaZzéti gamintojy ir (arba) mazmenininky konkurencija, visy pirma,
kai gamintojai naudojasi ty paciuy platintoju paslaugomis savo produktams platinti ir
visi arba daugelis juy taiko PKP salyga. Ketvirta, tiesioginis PKP poveikis bus tas, kad
visi ar tam tikri platintojai negalés sumazinti savo to konkretaus prekiuy zenklo
pardavimo kainy. Kitaip tariant, tiesioginis PKP poveikis — kainos did¢jimas. Penkta,
dél PKP gali biiti sumazintas spaudimas gamintojo pelnui, visy pirma kai gamintojas
turi isipareigojimy problema, t. y. kai jis suinteresuotas sumazinti kaina, kuria
nustato tolesniems platintojams. Tokiomis aplinkybémis gamintojas gali buti labiau
linkes sutikti su PKP, kad jam biity lengviau isipareigoti nemazinti kainy tolesniems
platintojams ir kad biity sumazintas poveikis jo pelnui. Sesta, PKP gali jgyvendinti
rinkos galia turintis gamintojas, kad galéty riboti maZesnius konkurentus. Del PKP
sudaromy didesnio pelno galimybiu platintojai gali buti suinteresuoti konsultuojant
klientus pirmenybe teikti tam tikriems prekiy Zenklams, o ne jy konkurenty prekiy
zenklams, net tuo atveju, kai tai néra naudinga klientui, arba apskirtai neparduoti
konkurenty prekiy zenkly. Galiausiai, d¢l PKP gali mazéti dinamiSkumas ir sumazéti
naujoviy platinimo lygiu. Kadangi uzkertamas kelias kainy konkurencijai tarp {vairiy
platintojy, veiksmingiau dirbantiems mazmenininkams PKP gali buti uzkertamas
kelias patekti i rinka ir (arba) pakankamai jsitvirtinti su mazomis kainomis. Taip pat
gali buti neleidziama ar trukdoma naujoms platinimo formoms, pagristoms mazomis
kainomis, kaip antai kainy nuolaidas taikantiems mazmenininkams, atsirasti ir
pléstis.

Taciau PKP gali biiti ne tik ribojama konkurencija, bet ir pasiekta veiksmingumo,
ypac tais atvejais, kai PKP skatina tiekéjas, toks veiksmingumas bus vertinamas
pagal 101 straipsnio 3 dalj. Kai gamintojas pristato nauja produkta, PKP labiausiai
gali biiti naudingas pirminiu did¢jancios paklausos laikotarpiu siekiant skatinti
platintojus geriau atsizvelgti 1 gamintojo interesus skatinti produkto pardavima. PKP
gali suteikti platintojams priemoniy padidinti pardavimo pastangas ir jei platintojai
Sioje naujoje rinkoje jaucia konkurencini spaudima, tai gali paskatinti juos plésti
bendra produkto paklausa ir sékmingai pradéti ji pardavinéti, o tai biity naudinga ir
vartotojams®'. Panasiai, fiksuotos perpardavimo kainos, ir ne vien tik maksimalios
perpardavimo kainos, gali biiti biitinos franSizés sistemoje ar panaSaus platinimo
sistemoje, kurioje taikomas vienodas platinimo buidas, organizuojant koordinuota
trumpalaike mazy kainy kampanija (dazniausiai nuo 2 iki 6 savaiciy), kuri biity
naudinga ir vartotojams. Tam tikrais atvejais papildomu del PKP gautu pelnu
mazmenininkams gali buti suteikiama galimybé teikti (papildomas) paslaugas iki
pardavimo, visy pirma susijusias su patikrintais ar sudétingais produktais. Jei
pakankamai klienty, rinkdamiesi produkta, pasinaudoja tokiomis paslaugomis, taciau
perka mazesne kaina i§ mazmenininky, kurie tokiy paslaugy neteikia (todé¢l nepatiria
tokiy iSlaidy), aukSto lygio aptarnavimo paslaugas teikiantys mazmenininkai gali
pradeéti teikti maziau paslaugy tiekéjo produkto paklausai didinti arba juy visai
nebeteikti. PKP galima uzkirsti kelia tokiam platintojy pasinaudojimui. Siekdamos
irodyti, kad tenkinamos visos 101 straipsnio 3 dalies salygos, Salys, be kita ko, turés
itikinamai jrodyti, kad PKP susitarimu siekiama ne tik nustatyti priemones, bet ir
paskatas, kuriomis biity paSalinamas galimas su tokiomis paslaugomis susijgs
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Tai reiskia, kad tiekéjui nenaudinga sutartimi nustatyti veiksmingy skatinimo reikalavimy visiems
pirkéjams (zr. 107 dalies a punkta).
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mazmenininky pasinaudojimas, ir kad paslaugos iki pardavimo apskritai naudingos
klientams.

Praktikai, kai perpardavéjui rekomenduojama perpardavimo kaina arba reikalaujama,
kad perpardavéjas laikytysi maksimalios perpardavimo kainos, taikomas bendrosios
iSimties reglamentas, kai kiekvienos susitarimo Salies rinkos dalis nevirSija 30 %
ribos, jei tokia kaina néra minimali arba fiksuota pardavimo kaina, nustatyta kuriai
nors Saliai darant spaudima ar imantis skatinimo priemoniy. Likusioje $io skirsnio
dalyje pateikiamos atskiry atvejy, kai rinkos dalis virSija nustatyta ribini dydi,
maksimaliy ar rekomenduojamuy kainy vertinimo gairés, ir ty atvejy, kai bendroji
1Simtis atSaukiama, gairés.

Galima maksimaliy ir rekomenduojamy kainy konkurencijos rizika yra tokia, kad
perpardavéjams tos kainos bus orientacinés ir daugelis perpardaveéjy ar net visi ju
laikysis ir (arba) maksimaliomis arba rekomenduojamomis kainomis gali bati
sumazinta konkurencija ar palengvinti slapti tiekéjy susitarimai.

Svarbus maksimalios arba rekomenduojamos kainos galimo antikonkurencinio
poveikio vertinimo kriterijus yra tiekéjo rinkos dalis. Kuo stipresné tiekéjo padétis
rinkoje, tuo didesné rizika, kad maksimali ar rekomenduojama perpardavimo kaina
leis pirkéjams taikyti daugiau ar maziau vienodas kainas, kadangi jie panaudos ja
kaip orientyra. Jiems gali biiti sunku nukrypti nuo, ju manymu, tokios svarbios
tiekejo sitilomos perpardavimo kainos.

Kai yra nustatomas didziausiy arba rekomenduojamy kainy apciuopiamas
antikonkurencinis poveikis, kyla galimos iSimties pagal 101 straipsnio 3 dalj
klausimas. Maksimalioms perpardavimo kainoms gali buti labai svarbus 107 dalies
fpunkte apraSytas veiksmingumo vertinimas (dvigubos marzos vengimas).
Maksimali perpardavimo kaina taip pat gali padeti uztikrinti, kad susijgs prekés
zenklas labiau konkuruoty su kitais prekés zenklais, iskaitant tuy paciy platintoju
pardavingjamus nuosavo prekés zenklo produktus.
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