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(Actos cuya publicacion es una condicion para su aplicabilidad)

REGLAMENTO (CE) N° 1506/98 DEL CONSEJO
de 13 de julio de 1998

por el que se establece una concesion en favor de Turquia en forma de contin-
gente arancelario comunitario de avellanas para 1998 y se suspenden determi-
nadas concesiones

EL CONSEJO DE LA UNION EUROPEA,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea vy,
en particular, su articulo 113,

Vista el Acta de adhesiéon de 1994,

Vista la propuesta de la Comision,

Considerando que, en virtud del Acuerdo por el que se
crea una Asociacion entre la Comunidad Econdmica
Europea y Turquia ('), denominado en lo sucesivo «el
Acuerdo», se han otorgado concesiones a ese pais para
determinados productos agricolas;

Considerando que, como consecuencia de la adhesién de
la Republica de Austria, de la Republica de Finlandia y
del Reino de Suecia, es preciso adaptar la concesién
correspondiente a las avellanas a fin de tener en cuenta
los regimenes comerciales relativos a dicho producto que
existian entre Austria, Finlandia y Suecia, por una parte, y
Turquia, por otra;

Considerando que, de conformidad con los articulos 76,
102 y 128 del Acta de adhesion de 1994, la Comunidad
debe adoptar las medidas necesarias para resolver esta
situacion; que esas medidas deben adoptar la forma de
contingentes arancelarios comunitarios auténomos que
incorporen las concesiones arancelarias preferenciales
convencionales aplicadas por Austria, Finlandia y Suecia;

Considerando que la Decision n° 1/98 del Consejo de
asociaciéon CE-Turquia, de 25 de febrero de 1998, relativa
al régimen comercial aplicable a los productos agricolas,
prevé la mejora y la consolidacién de las preferencias
comerciales relativas a la importacion en la Comunidad
de productos agricolas originarios de Turquia y establece

() DO 217 de 29. 12. 1964, p. 3687/64.

una serie de concesiones preferenciales para las exporta-
ciones comunitarias de carne y animales vivos a Turquia;

Considerando que, desde 1996, Turquia prohibe la impor-
tacion de animales vivos de la especie bovina (cédigo NC
0102) y aplica restricciones a la importacién de carne de
vacuno (codigos NC 0201 y 0202); que, al ser restricciones
cuantitativas, estas medidas son incompatibles con el
Acuerdo e impiden a la Comunidad disfrutar de las
concesiones que se le han otorgado en virtud de la Deci-
siébn n° 1/98; que, a pesar de las consultas celebradas entre
noviembre de 1997 y febrero de 1998 para llegar a una
solucién negociada de este problema con Turquia, se han
mantenido dichas restricciones cuantitativas;

Considerando que, como consecuencia de estas medidas,
las exportaciones de los mencionados productos de la
Comunidad a Turquia se encuentran bloqueadas; que,
para proteger los intereses comerciales de la Comunidad,
es preciso equilibrar la situacién adoptando medidas equi-
valentes; que, por lo tanto, procede suspender las conce-
siones que figuran en los anexos del presente Reglamento,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

Se abre el contingente arancelario auténomo que figura
en el anexo I. Se aplicaran los articulo 4 a 8 del Regla-
mento (CE) n° 1981/94 (%), por el que el Consejo abrid
contingentes arancelarios comunitarios para determinados
productos, originarios, entre otros, de Turquia.

Articulo 2

El contingente arancelario auténomo indicado en el
anexo I y los dos contingentes arancelarios sefialados en
el anexo II quedan suspendidos.

() DO L 199 de 2. 8. 1994, p. 1; Reglamento cuya tdltima modi-
ficacién la constituye el Reglamento (CE) n° 650/98 de la
Comisiéon (DO L 88 de 24. 3. 1998, p. 8).
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Articulo 3

Con arreglo al procedimiento previsto en el articulo 29
del Reglamento (CE) n° 2200/96 del Consejo, de 28 de
octubre de 1996, por el que se establece la organizacién
comun de mercados en el sector de las frutas y horta-
lizas ('), o, segun los casos, en los articulos correspon-
dientes de los demas Reglamentos por los que se esta-
blecen organizaciones comunes de mercados agricolas o
en los articulos 6 y 7 del Reglamento (CE) n° 1981/94, la

Comision derogara las medidas contempladas en el ar-
ticulo 2 en cuanto se hayan levantado los obstaculos a las
exportaciones preferenciales de la Comunidad a Turquia.

Articulo 4

El presente Reglamento entrard en vigor el dia siguiente
al de su publicacion en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 13 de julio de 1998.

() DO L 297 de 21. 11. 1996, p. 1.

Por el Consejo
El Presidente
W. SCHUSSEL
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ANEXO I
Volumen del contin- Derech
Numero de orden Coédigo NC Designacién de la mercancia gente autonomo erecno.
(en toneladas) contingentario
09.0201 0802 21 00 Avellanas (Corylus spp.) frescas o secas con 9060 Exencion
0802 22 00 cascara y sin ella
ANEXO II
. Volumen del contingente por .
Niimero de Cédigo NC Designacién de las mercancias afio o por periodo indicado Derecho contin-
orden gentario
(en toneladas)
09.0217 ex 08071100 | Sandias frescas: 14 000 Exencibén
del 16 de junio al 31 de marzo
09.0207 2002 90 31 | Tomates preparados o conservados (excepto en | 30 000, con un contenido de Exenci6n
09.0209 2002 90 39 | vinagre o en acido acético), salvo enteros o en | materia seca del 28 al 30 %
200290 91 | trozos, con un contenido de materia seca igual | en peso
200290 99 | o superior al 12 % en peso
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REGLAMENTO (CE) N° 1507/98 DEL CONSEJO
de 13 de julio de 1998

por el que se establece un derecho antidumping definitivo sobre las importa-
ciones de permanganato potasico originarias de la India y de Ucrania y se percibe
definitivamente el derecho provisional impuesto

EL CONSEJO DE LA UNION EUROPEA,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 384/96 del Consejo, de 22 de
diciembre de 1995, relativo a la defensa contra las impor-
taciones que sean objeto de dumping por parte de paises
no miembros de la Comunidad Europea (') y, en parti-
cular, el apartado 4 de su articulo 9,

Vista la propuesta presentada por la Comisién y previa
consulta al Comité consultivo,

Considerando lo siguiente:

M)

&)

®)

(6)

A. MEDIDAS PROVISIONALES

Mediante el Reglamento (CE) n° 178/98 (%), deno-
minado en lo sucesivo «Reglamento de derechos
provisionales», la Comisién impuso un derecho
antidumping provisional sobre las importaciones
en la Comunidad de permanganato potasico clasifi-
cado en el codigo NC 2841 61 00 originarias de
India y Ucrania.

B. PROCEDIMIENTO POSTERIOR

Tras la imposicién de las medidas antidumping
provisionales, la industria comunitaria denunciante
y los productores exportadores indios y ucranianos
que cooperaron presentaron comentarios por
escrito.

Se concedidé una audiencia al productor exportador
ucraniano que cooperd, que fue la tnica parte inte-
resada que asi lo solicito.

La Comisién buscé y verific toda la informacién
que considerd necesaria para sus conclusiones defi-
nitivas.

Se inform6 a las partes de los principales hechos y
consideraciones sobre cuya base estaba previsto
recomendar la imposicién de derechos antidum-
ping definitivos y la percepcién definitiva de los
importes garantizados por los derechos provisio-
nales. Se les concedid, ademds, un plazo para
presentar observaciones tras la comunicacién de
esta informacién.

Los comentarios orales y por escrito fueron consi-
derados y, en su caso, tenidos en cuenta en las
conclusiones definitivas.

(") DO L 56 de 6. 3. 1996, p. 1; Reglamento modificado por los

Reglamentos (CE) n> 2331/96 (DO L 317 de 6. 12. 1996,
p- 1) y 905/98 (DO L 128 de 30. 4. 1998, p. 18).

() DO'L 19 de 24. 1. 1998, p. 23.

®)

©)

(10)

1)

(12)

C. PRODUCTO CONSIDERADO Y PRODUCTO
SIMILAR

Dado que las partes interesadas no presentaron
nuevos datos u observaciones sobre la definicién
del producto considerado y producto similar, se
confirman las conclusiones realizadas sobre estos
puntos, de acuerdo con lo sefialado en los conside-
randos 8 y 9 del Reglamento de derechos provisio-
nales.

D. DUMPING

1. Valor normal y precio de exportacion

En ausencia de nuevos argumentos para establecer
el valor normal y el precio de exportacién, se
confirman las conclusiones provisionales realizadas
sobre estos puntos, de acuerdo con los conside-
randos 10 a 17 del Reglamento de derechos provi-
sionales.

2. Comparacion

Los productores exportadores ucranianos e indios
argumentaron que no deberia haberse efectuado
ninguna deduccién en el precio de exportacion por
determinados costes auxiliares y de créditos. Se
examinaron estos temas y, dado que se constatd
que, efectivamente, no deberian haberse efectuado
tales deducciones, se ajustd en consecuencia el
precio de exportacion.

En ausencia de nuevos argumentos para establecer
la comparacién, se confirman las conclusiones
provisionales realizadas de acuerdo con los conside-
randos 18 a 23 del Reglamento de derechos provi-
sionales.

3. Margen de dumping

General

En ausencia de nuevos argumentos para determinar
el margen de dumping, se confirma la metodologia
establecida en los considerandos 24 a 26 del Regla-
mento de derechos provisionales.

India

El margen de dumping establecido definitivamente
para la India, expresado como porcentaje del precio
franco frontera de la Comunidad, es el siguiente:

Universal Chemicals and Industries Pvt. Ltd,
Mumbai: 5,6 %.

Como se considera que esta empresa representa el
100 % de la produccién de la India del producto
afectado, el margen de dumping residual provisio-
nalmente establecido es también del 5,6 %.
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13)

(14)

15

(16)

Ucrania

El margen de dumping establecido definitivamente
para Ucrania, expresado como porcentaje del precio
franco frontera de la Comunidad, es del 36,2 %.

E. INDUSTRIA DE LA COMUNIDAD

Dado que las partes interesadas no presentaron
nuevos datos u observaciones sobre la definicién de
la industria de la Comunidad, se confirman las
conclusiones realizadas sobre estos puntos, de
acuerdo con lo sefialado en el considerando 27 del
Reglamento de derechos provisionales.

F. PERJUICIO

1. General

Los productores exportadores presentaron observa-
ciones con respecto a las conclusiones provisionales
relativas a los siguientes factores de perjuicio:
precios de las importaciones objeto de dumping,
subcotizacién y situacién de la industria de la
Comunidad. Ninguna de las demas partes intere-
sadas se manifestd en contra.

2. Precios de las importaciones objeto de
dumping y subcotizacién

Los productores exportadores indios y ucranianos
impugnaron las conclusiones provisionales relativas
a la subcotizacion y alegaron, en particular, que la
informacién que habian presentado previamente
(en forma de «ofertas» o facturas) habia sido desesti-
mada sin una explicacidon suficientemente justifi-
cada. Nuevamente presentaron informacién relativa
a reventas del producto en la Comunidad (en
forma, entre otras cosas, de facturas). Dicha infor-
macidn, procedente de varios importadores inde-
pendientes, demostraba al parecer la ausencia de
subcotizacién.

Sin embargo, debe tenerse en cuenta que tanto la
informacién presentada anteriormente como la
presentada después correspondia a importadores
que no cooperaron con la investigaciéon de la
Comision o que lo hicieron de manera insuficiente.
Por consiguiente, esta informacién no pudo ser
verificada en las comprobaciones #n sifu (en parti-
cular, en cuanto a la existencia de posibles notas de
crédito que reducen el precio real de venta o, en
caso de «ofertas», en cuanto a si tales ofertas dieron
lugar a verdaderas transacciones comerciales). En
cualquier caso, abarca solamente una proporcion
escasa de las importaciones en cuestién examinadas
por la Comision. Ademas, en favor de su argu-
mento de que las conclusiones de la Comision
relativas a la subcotizaciébn no eran correctas, los
productores exportadores indios y ucranianos
presentaron unos calculos basados en cifras rela-
tivas a sus precios de exportacién en el mercado
comunitario que no coincidian con las correspon-
dientes cifras comprobadas que ellos mismos

(17)

(18)

(19)

(20)

habian indicado en el transcurso de la investiga-
cién. Por consiguiente, la informacién presentada
no puede invalidar las conclusiones de clara cotiza-
cién de acuerdo con lo sefialado en los conside-
randos 36 a 38 del Reglamento de derechos provi-
sionales.

El productor exportador ucraniano alegd nueva-
mente que la «relacién especial> mantenida con su
importador exclusivo en la Comunidad exigia
ciertos ajustes del precio de exportaciéon. Dicha
relacién supuestamente consistia en que el impor-
tador financiaba la compra de las materias primas y
garantizaba el pago por adelantado de las entregas.

En este sentido, debe hacerse hincapié en que la
citada relacion, interrumpida en 1997, no pudo ser
investigada debido a la falta de cooperacion del
importador exclusivo en cuestiéon. En efecto, la
empresa en cuestiéon no proporciond los datos rele-
vantes pese a los reiterados requerimientos de la
Comision, por lo que no pudieron concederse los
ajustes solicitados por el productor exportador ucra-
niano.

En cuanto al precio de venta de la industria de la
Comunidad utilizado para determinar el margen de
subcotizacion, se alegd que no se habian tenido en
cuenta los datos proporcionados por el productor
aleman (Chemie Bitterfeld-Wolfen GmbH).

En este sentido, debe recordarse que, tal como se
indica en el Reglamento de derechos provisionales,
el calculo de la subcotizacion se efectué compa-
rando los precios de la industria de la Comunidad
en su totalidad, es decir, los precios medios ponde-
rados, que incluian los del productor comunitario
en cuestién, con los precios de los productores
exportadores indios y ucranianos.

Ademas, debe hacerse hincapié en el hecho de que,
tal como indica el considerando 37 del Reglamento
de derechos provisionales, la Comisién hizo el
calculo de la subcotizacion sobre la base de las
cifras de ventas ajustadas a los gastos posteriores a
la importacibn, es decir, derechos de aduana, carga
y almacenamiento y costes de crédito (los precios se
ajustaron como pagos al contado), de conformidad
con la practica corriente en las instituciones comu-
nitarias y tal como habian manifestado los produc-
tores exportadores en sus observaciones.

Por consiguiente, se confirman los margenes de
subcotizacién del 26 % para Ucrania y del 8,4 %
para la India, de acuerdo con lo sefialado en el
considerando 27 del Reglamento de derechos
provisionales.

3. Situacién de la industria de la Comunidad

Los productores exportadores alegaron que, en la
evaluacién de la situacién de la industria de la
Comunidad, se habian excluido completamente del
analisis los datos relativos a la situacién del
productor alemaén.



L 200/6

Diario Oficial de las Comunidades Europeas

16.7.98

@1

Esta alegacién tampoco es correcta, ya que las
conclusiones provisionales se basaban en una
evaluacion general de la situacién de toda la indus-
tria de la Comunidad. Solamente no se tuvieron en
cuenta los costes de produccion del productor
aleman para el célculo del nivel de eliminacién del
perjuicio (véase el considerando 31 del presente
Reglamento), y no se incluyeron sus datos de renta-
bilidad al determinar el indicador de perjuicio
sobre «rentabilidad de la industria de la Comu-
nidad». En efecto, se considerd que estas cifras
probablemente se verian influenciadas por la rees-
tructuracién en curso de sus operaciones. Este
proceder es conforme con la practica corriente en
las instituciones comunitarias, que consiste en
desestimar las partidas extraordinarias de la conta-
bilidad. En cualquier caso, de haberse tenido en
cuenta los datos del productor aleman relativos a
estas dos partidas, la situaciéon de la industria de la
Comunidad se habria calificado en una situacién
atin peor.

Todos los demas indicadores de perjuicio fueron
examinados teniendo en cuenta la informacién
comprobada proporcionada por el productor
aleman y el productor espafiol (Industrial Quimica
del Naldén), que constituian la industria de la
Comunidad.

Se alegd también que, desde un punto de vista
global, los indicadores de perjuicio no mostraban
que la industria de la Comunidad sufriera un
perjuicio importante. Los productores exportadores
fundamentaban esta alegacién en la mejora de la
situacion de la industria a raiz de la imposicion de
medidas antidumping a las importaciones chinas
mediante el Reglamento (CE) n° 2819/94 (') y de
los datos relativos al afio excepcional de 1995, en
que la demanda del producto en cuestién se incre-
ment6 considerablemente por circunstancias clima-
ticas.

Se considera que estos argumentos no deberian
falsear el hecho de que la industria de la Comu-
nidad se encuentra en una situacién en general
débil. Asi, los precios de la industria de la Comu-
nidad descendieron un 10 % desde 1992 hasta el
periodo de investigacion (abril de 1996 a marzo de
1997), en un mercado muy sensible a los precios, y
el productor espafiol registr6 pérdidas en el mismo
periodo, mientras que los productores exportadores
indios y ucranianos subcotizaron significativamente
los precios de la industria de la Comunidad y
doblaron su cuota en el mercado comunitario de
permanganato potasico.

También hay que tener en cuenta que los indica-
dores de perjuicio deben inscribirse en el contexto
de una industria que se estd recuperando de los
efectos del dumping pasado. En consecuencia, los
indicadores de perjuicio deben evaluarse teniendo
en cuenta la situacion histérica general del
mercado, que se habia visto afectado por importa-
ciones chinas objeto de dumping que incidieron en
la situacién de la industria de la Comunidad,

() DO L 298 de 19. 11. 1994, p. 32.

(22)

(23)

24)

(25)

aunque se produjeron efectos positivos tras la
imposicién de medidas antidumping a las importa-
ciones chinas.

4. Conclusién sobre el perjuicio

Habida cuenta de lo antedicho y en ausencia de
nuevos argumentos para determinar el perjuicio, se
confirman las conclusiones provisionales estable-
cidas en los considerandos 28 a 50 del Reglamento
de derechos provisionales, segiin las cuales la
industria de la Comunidad ha sufrido un perjuicio
importante.

G. CAUSALIDAD

Para tratar de demostrar que la causa del perjuicio
sufrido no eran las importaciones objeto de
dumping de la investigacion, los productores
exportadores presentaron otras tres posibles causas
del perjuicio: la presién de las importaciones de
China, la situacion particular del productor aleman
y ciertos presuntos cambios en la estructura del
consumo.

1. Efecto de las importaciones de China

Los productores exportadores argumentaron que la
mayor causa de perjuicio era, con diferencia, las
importaciones de China.

En este sentido, hay que considerar que las impor-
taciones de China fueron contrarrestadas por una
medida antidumping definitiva impuesta en
noviembre de 1994 finalizando virtualmente a
partir de ese afio. A partir de entonces, las importa-
ciones de China no podian considerarse causa del
perjuicio experimentado por la industria de la
Comunidad, lo que resultd particularmente
evidente al término del periodo de cinco afios
examinado para la evaluacién del perjuicio, es
decir, durante el periodo del 1 de abril de 1996 al
31 de marzo de 1997.

2. Competitividad de la industria de la Comu-
nidad/Perjuicio autoinfligido

Se alegb que uno de los denunciantes, el productor
aleman, es ineficaz y subcotiza los precios de su
competidor en el mercado comunitario.

En este sentido, debe considerarse que las conclu-
siones de subcotizacién sustancial de las exporta-
ciones indias y ucranianas se basaron en datos en
los que figuraban los precios de venta del productor
aleman. La investigacién confirmé por tanto que,
contrariamente a la alegacién efectuada, los precios
de los productores exportadores indios y ucranianos
habian efectivamente subcotizado los precios
medios de la industria de la Comunidad.

Ademas, aun cuando es una mera suposicion que la
actual reestructuracién sea en si una prueba de la
ineficacia del productor comunitario en cuestibn, se
establecid6 que las importaciones objeto de
dumping debilitaron la posicion de dicho
productor y, de hecho, le impidieron mejorar su
situacion econdmica.
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(26)

27

(28)

3. Cambios en la estructura del consumo

Los productores exportadores alegaron que el
perjuicio sufrido se debia también a un cambio en
la estructura del consumo motivado por la compe-
tencia de nuevos productos de sustitucion.

En cuanto a dichos sustitutivos, debe recordarse
que el permanganato potasico se emplea principal-
mente en el tratamiento de agua potable y de aguas
residuales, en la industria quimica y farmacéutica,
en el refino de metales y como desinfectante. Se
presentaron  cuatro sustancias Ccomo  nuevos
productos sustitutivos del permanganato potasico:
dicromato sédico, persulfato monopotasico, ozono
y peroxido de hidrégeno. Los primeros tres
productos citados se venden en cantidades signifi-
cativas en el mercado indio, aunque su presencia en
el mercado comunitario es atin marginal. El dicro-
mato sbdico no se utiliza en la Comunidad debido
a sus caracteristicas cancerigenas. El persulfato
monopotasico es un producto totalmente descono-
cido en el sector comunitario de tratamiento de
aguas, y se emplea solo marginalmente en otras
aplicaciones. El ozono podria tener posibilidades
como producto de sustitucién del permanganato
potésico en el tratamiento de aguas. Sin embargo, el
empleo de este producto es, por el momento, limi-
tado, y no puede considerarse que haya tenido inci-
dencia significativa en el mercado comunitario de
permanganato potasico y en la situacién de la
industria de la Comunidad. Por altimo, el per6xido
de hidrégeno no puede considerarse un nuevo
producto puesto que viene utilizindose como
oxidante industrial desde hace tanto tiempo como
el permanganato potasico, y no ha cobrado rele-
vancia a expensas de este altimo.

Por consiguiente, se considera que ninguno de
estos productos presuntamente sustitutivos ha afec-
tado significativamente la estructura del consumo
del producto que nos ocupa. Asi pues, no puede
interpretarse que la presunta aparicion de los
productos citados constituya otra causa significativa
de perjuicio para la industria de la Comunidad.

4. Conclusién sobre la causalidad

No puede considerarse en este caso que los factores
antes mencionados hayan tenido un impacto sufi-
ciente para romper el nexo causal entre las impor-
taciones objeto de dumping y el perjuicio sufrido
por la industria de la Comunidad. Por consiguiente,
se confirman las conclusiones provisionales sobre
la causalidad, realizadas de acuerdo con los conside-
randos 51 a 72 del Reglamento de derechos provi-
sionales.

H. INTERES DE LA COMUNIDAD

Las tnicas observaciones presentadas a este
respecto se referian al interés de la industria de la
Comunidad por que se contrarrestaran las practicas
de dumping.

29)

(30)

@31

(32)

1. Interés de la industria de la Comunidad

En este sentido, se adujo que la imposiciéon de
derechos antidumping seria contraria a los intereses
del productor aleman, que supuestamente no estaba
muy dispuesto a apoyar el procedimiento antidum-
ping en curso ya que las medidas antidumping
solamente beneficiarian al productor espafiol
debido a su presunta posicion dominante.

Este argumento no estaba respaldado por ninguna
prueba. El productor alemédn es un denunciante,
que cooperd plenamente en la investigacion y no
dio ninguna muestra de que dejaria de apoyar el
procedimiento antidumping en curso.

Por otra parte, tal como indica el Reglamento de
derechos provisionales, si no se adoptan medidas
correria un riesgo la existencia de la industria de la
Comunidad en general. Ademas, dada la sensibi-
lidad de los precios del producto, es probable que
la medida contribuya considerablemente a que el
productor aleman alcance también una posicion
mas favorable en el mercado. En cualquier caso, las
medidas antidumping no tienen por objeto impedir
la competencia en el mercado comunitario, sino
que su finalidad es permitir que los productores
comunitarios compitan en igualdad de condiciones
con las importaciones en la Comunidad.

2. Conclusién sobre el interés comunitario

Se confirma, por lo tanto, que no hay razones que
impidan tomar medidas contra el dumping perjudi-
cial constatado. Por consiguiente, se confirman las
conclusiones provisionales sobre el interés de la
Comunidad, realizadas de acuerdo con los conside-
randos 73 a 86 del Reglamento de derechos provi-
sionales.

I. MEDIDAS DEFINITIVAS

1. Nivel de eliminacién del perjuicio

Ya que, aparte de las relativas a la necesidad de
ajustar el precio de exportacién, no se recibieron
del productor exportador ucraniano otras observa-
ciones relativas a la metodologia empleada para el
célculo del nivel de eliminacién del perjuicio, para
asi tener en cuenta la relaciéon de dicho productor
exportador con su importador exclusivo en la
Comunidad (véase el considerando 17 del presente
Reglamento), se confirman las conclusiones esta-
blecidas en los considerandos 88 a 90 del Regla-
mento de derechos provisionales.

2. Forma de los derechos

Las medidas provisionales se impusieron en forma
de derecho variable basado en precios minimos. El
productor exportador ucraniano solicitd que el
precio minimo para Ucrania se fijara al mismo
nivel que el precio minimo aplicable a las importa-
ciones de la India.
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Tal como indican los considerandos 11, 14 y 93 del
Reglamento de derechos provisionales, las causas
de dicha situacién son las siguientes:

Aunque ambos precios minimos se basaban en los
precios interiores del productor de la India, el
precio minimo indio era la media ponderada entre
el precio mas bajo del permanganato potasico de
pureza inferior al 99 % vy el precio mas alto del
permanganato potasico de pureza minima del
99 %, mientras que el precio minimo para Ucrania
era el del precio del permanganato potdsico de
pureza minima del 99 %, ya que éste es el Gnico
que exporta ese Estado.

A la vista de estos hechos, no pudo aceptarse la
solicitud efectuada por el productor exportador
ucraniano, ya que la diferencia en los precios
minimos reflejaba la diferencia entre los distintos
tipos del producto exportado. No obstante,
teniendo en cuenta los distintos tipos de producto,
se estudid si el empleo de diferentes precios
minimos para la India y para Ucrania podia dar
lugar a un trato discriminatorio. Se examind
también si la aplicacién de esta forma de medida
antidumping era apropiada para eliminar los
efectos perjudiciales del dumping para todos los
tipos existentes del producto en cuestion.

En este sentido, es evidente que si, en el futuro,
ambos Estados exportaran exclusivamente perman-
ganato potésico de una pureza minima del 99 %, el
productor exportador indio se beneficiaria injustifi-
cadamente de un precio minimo inferior en
comparacién con el precio minimo fijado para el
productor exportador ucraniano, y la medida anti-
dumping impuesta no garantizaria la eliminacién
del efecto del dumping.

Estos posibles efectos indeseables pesan mas que
los argumentos que, en la fase provisional, moti-
varon la decisién de apartarse de la forma usual de
derechos antidumping. En consecuencia, los dere-
chos antidumping definitivos deben adoptar la
forma de derechos ad wvalorem.

3. Nivel del derecho

Puesto que para cada Estado concernido el margen
de eliminacidén del perjuicio establecido es mas alto
que el margen de dumping, el tipo del derecho
antidumping provisional deberia basarse en los

margenes de dumping respectivos, es decir, el
5,6 % y el 36,2 % para India y Ucrania, respectiva-
mente.

J. PERCEPCION DE LOS DERECHOS PROVISIO-
NALES

(34) Habida cuenta de la magnitud del perjuicio sufrido,
el importe garantizado por el derecho antidumping
provisional, de conformidad con el Reglamento
(CE) n° 178/98, se percibira definitivamente al tipo
definitivamente impuesto,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

1. Se establece un derecho antidumping definitivo
sobre las importaciones de permanganato potasico del
cédigo NC 2841 61 00 originarias de la India y de
Ucrania.

2. El derecho antidumping definitivo aplicable al
precio neto franco frontera de la Comunidad, no despa-
chado de aduana, sera:

— el 5,6 % para el permanganato potasico originario de
la India,

— el 36,2 % para el permanganato potasico originario de
Ucrania.

3. Salvo en los casos en que se especifique lo contrario,
seran aplicables las disposiciones vigentes en materia de
derechos de aduana.

Articulo 2

Los importes garantizados por el derecho antidumping
provisional, de conformidad con el Reglamento (CE) n°
178/98, se percibiran definitivamente a los tipos definiti-
vamente impuestos a las importaciones de permanganato
potasico originarias de la India y de Ucrania.

La percepcién se limitara a los importes garantizados.
Ademas, se liberaran los importes garantizados que sobre-
pasen el tipo definitivo de derecho antidumping.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor el dia siguiente
al de su publicacién en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 13 de julio de 1998.

Por el Consejo
El Presidente
W. SCHUSSEL
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REGLAMENTO (CE) N° 1508/98 DEL CONSE]JO
de 13 de julio de 1998

por el que se modifica el Reglamento (CE) n° 2398/97 por el que se establece un
derecho antidumping definitivo sobre las importaciones de ropa de cama de
algodén originaria de Egipto, de la India y de Pakistan

EL CONSEJO DE LA UNION EUROPEA,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 384/96 del Consejo, de 22
de diciembre de 19935, relativo a la defensa contra las
importaciones que sean objeto de dumping por parte de
paises no miembros de la Comunidad Europea ('),

Visto el articulo 3 del Reglamento (CE) n° 2398/97 del
Consejo, de 28 de noviembre de 1997, por el que se
establece un derecho antidumping definitivo sobre las
importaciones de ropa de cama de algoddén originaria de
Egipto, de la India y de Pakistan (?),

Vista la propuesta presentada por la Comision previa
consulta al Comité consultivo,

Considerando que:

A. PROCEDIMIENTO PREVIO

(1) Por el Reglamento (CE) n° 2398/97, el Consejo
establecio un derecho antidumping definitivo sobre
las importaciones en la Comunidad de ropa de
cama de algodén clasificada en los codigos NC
ex 63022100, ex 63022290, ex 630231 10,
ex 63023190 y ex 6302 32 90 originaria de, entre
otros paises, India. Se aplicd un muestreo a los
productores exportadores indios y se impusieron
tipos de derecho individuales que iban del 2,6 % al
24,7 % a las empresas a las que se aplicd el mues-
treo, mientras que a otras empresas cooperantes a
las que no se les habia aplicado se les atribuy6 un
tipo de derecho de media ponderada del 11,6 %. Se
impuso un tipo de derecho del 24,7 % a las
empresas que no se dieron a conocer 0 no coope-
raron en la investigacion.

(2 Elarticulo 3 del Reglamento (CE) n° 2398/97 esta-
blece que en el caso de cualquier productor expor-
tador que proporciona suficientes pruebas de que:

— no exportd a la Comunidad los productos
descritos en el apartado 1 del articulo 1 de ese
Reglamento durante el periodo de investigacion
(1 de julio de 1995 a 30 de junio de 1996),

— no esta relacionado con ninguno de los exporta-
dores ni productores del pais exportador que
estén sujetos a las medidas antidumping
impuestas por ese Reglamento,

— exportd realmente a la Comunidad los
productos de que se trata después del periodo
de investigacion en el que se basan las medidas,

(") DO L 56 de 6. 3. 1996, p. 1. Reglamento cuya tltima modifi-
cacion la constituye el Reglamento (CE) n° 905/98 (DO L 128
de 30. 4. 1998, p. 18).

@) DO L 332 de 4. 12. 1997, p. 1.

o ha asumido una obligacién contractual irrevo-
cable de exportar una cantidad significativa a la
Comunidad,

en consecuencia podra modificarse el apartado 3
del articulo 1 del Reglamento para conceder al
productor exportador el tipo de derecho aplicable a
los productores que cooperaron y que no estaban
incluidos en el muestreo, es decir, el 11,6 %.

B. SOLICITUDES DE NUEVOS PRODUCTORES
DE EXPORTACION

(3  Siete nuevos productores exportadores indios,
después de solicitar que no se les tratara de manera
diferente de las empresas que cooperaron en la
investigaciéon original pero que no estaban
incluidas en el muestreo, han proporcionado,
previa peticidn, pruebas de que cumplen los requi-
sitos establecidos en el articulo 3 del Reglamento
(CE) n° 2398/97. Las pruebas facilitadas por estas
empresas solicitantes se consideran suficientes para
permitir que se modifique el Reglamento
afiadiendo los nombres de esos siete nuevos
productores exportadores en su anexo I. El anexo I
especifica a los productores exportadores indios que
estan sujetos al tipo del derecho de media ponde-
rada del 11,6 %,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

El articulo 1 del Reglamento (CE) n° 2398/97 quedara
modificado como sigue:

Se afiadira las siguientes empresas a la lista de productores
exportadores del anexo I mencionado en el apartado 3 del
articulo 1 del Reglamento:

INDIA

— Aditya International, Mumbai (Bombay)
— Galén Garments (P) Limited, Coimbatore
— EBuro Pacific Textiles, Mumbai (Bombay)
— Lalit & Co., Mumbai (Bombay)

— Radiant Exports, Nueva Delhi

— Redial Exim Pvt. Ltd, Mumbai (Bombay)
— Shades of India Pvt. Ltd, Nueva Delhi.

Articulo 2

El presente Reglamento entrard en vigor el dia siguiente
al de su publicacién en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.
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El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable
en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 13 de julio de 1998.

Por el Consejo
El Presidente
W. SCHUSSEL
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REGLAMENTO (CE) N° 1509/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se establecen valores globales de importacion para la determinacién
del precio de entrada de determinadas frutas y hortalizas

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 3223/94 de la Comision,
de 21 de diciembre de 1994, por el que se establecen
disposiciones de aplicacion del régimen de importacion
de frutas y hortalizas ('), modificado en dltimo lugar por el
Reglamento (CE) n° 2375/96 (3, y, en particular, el apar-
tado 1 de su articulo 4,

Visto el Reglamento (CEE) n° 3813/92 del Consejo, de 28
de diciembre de 1992, relativo a la unidad de cuenta y a
los tipos de conversion aplicables en el marco de la Poli-
tica Agricola Comun (°), cuya ultima modificacién la
constituye el Reglamento (CE) n° 150/95 (%), y, en parti-
cular, el apartado 3 de su articulo 3,

Considerando que el Reglamento (CE) n° 3223/94 esta-
blece, en aplicacién de los resultados de las negociaciones
comerciales multilaterales de la Ronda Uruguay, los crite-
rios para que la Comision fije los valores a tanto alzado de

importacién de terceros paises correspondientes a los
productos y periodos que se precisan en su Anexo;

Considerando que, en aplicacién de los criterios antes
indicados, los valores globales de importacion deben
fijarse en los niveles que figuran en el Anexo del presente
Reglamento,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

Los valores globales de importacion a que se refiere el
articulo 4 del Reglamento (CE) n° 3223/94 quedan fijados
segin se indica en el cuadro del Anexo.

Articulo 2

El presente Reglamento entrara en vigor el 16 de julio de
1998.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 337 de 24. 12. 1994, p. 66.
() DO L 325 de 14. 12. 1996, p. 5.
() DO L 387 de 31. 12. 1992, p. 1.
() DO L 22 de 31. 1. 1995, p. 1.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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ANEXO

del Reglamento de la Comisidén, de 15 de julio de 1998, por el que se establecen los valores
globales de importacidén para la determinacién del precio de entrada de determinadas frutas
y hortalizas

(ecus/100 kg)

Codigo NC paisctz(riéi)o ") deV ?rllqo;égrlt(:ig?én
070200 00 066 42,2
999 42,2
0709 90 70 052 41,2
999 41,2
080530 10 382 63,4
388 63,6
524 39,4
528 63,3
999 57,4
0808 10 20, 0808 10 50, 0808 10 90 064 89,8
388 77,2
400 85,2
508 96,3
512 73,2
524 88,6
528 57,3
804 112,5
999 85,0
0808 20 50 388 107,8
512 89,2
528 92,4
804 181,6
999 117,8
0809 10 00 052 224.8
064 113,6
066 89,3
999 142,6
0809 20 95 052 332,7
060 147,0
064 2232
400 283,2
404 426,5
616 155,9
999 261,4
0809 40 05 064 118,8
624 270,8
999 194,8

(") Nomenclatura de paises fijada por el Reglamento (CE) n° 2317/97 de la Comisiéon (DO L 321 de 22. 11. 1997, p.
19). El codigo «999» significa «otros origenes».
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REGLAMENTO (CE) N° 1510/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se modifica el Reglamento (CE) n° 1261/96 por el que se establece el

plan de previsiones de abastecimiento a las islas Canarias de los productos del

sector viticola que se benefician del régimen especifico previsto en los articulos 2
a 5 del Reglamento (CEE) n° 1601/92 del Consejo

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 1601/92 del Consejo, de 15
de junio de 1992, sobre medidas especificas en favor de
las islas Canarias relativas a determinados productos agra-
rios ('), cuya wltima modificacién la constituye el Regla-
mento (CE) n° 2348/96 (%), y, en particular, su articulo 2, el
apartado 4 de su articulo 3 y el apartado 4 de su articulo 4,

Considerando que el Reglamento (CE) n° 1261/96 de la
Comisién (°), cuya ultima modificacién la constituye el
Reglamento (CE) n° 2042/97 (%), fija las cantidades del
plan de previsiones de abastecimiento de productos del
sector vitivinicola que se beneficiaran de la ayuda comu-
nitaria durante el periodo del 1 de julio de 1997 al 30 de
junio de 1998;

Considerando que conviene mantener las cantidades del
plan de previsiones de abastecimiento fijadas para el
periodo del 1 de julio de 1998 al 30 de junio de 1999, con
el fin de continuar el abastecimiento atendiendo al
mismo tiempo a la situacion periférica de la produccién
de las islas Canarias; que asimismo conviene fijar la ayuda
al abastecimiento de las islas Canarias en los importes que

figuran en el anexo II, habida cuenta de las cotizaciones o
de los precios de dichos productos vinicolas en el terri-
torio continental de la Comunidad y en el mercado
mundial;

Considerando que las medidas previstas en el presente
Reglamento se ajustan al dictamen del Comité de gestion
del vino,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1
Los anexos I y II del Reglamento (CE) n° 1261/96 se
sustituiran por los anexos I y II del presente Reglamento.
Articulo 2

El presente Reglamento entrara en vigor el tercer dia
siguiente al de su publicacion en el Diario Oficial de las
Comunidades Europeas.

Sera aplicable a partir del 1 de julio de 1998.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 173 de 27. 6. 1992, p. 13.
() DO L 320 de 11. 12. 1996, p. 1.
() DO L 163 de 2. 7. 1996, p. 15.
() DO L 286 de 18. 10. 1997, p. 3.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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ANEXO I

PRODUCTOS VITIVINICOLAS

Plan de previsiones de abastecimiento de las islas Canarias

(1 de julio de 1998 — 30 de junio de 1999)

Cédigo NC Designacién de la mercancia (en\ﬁ)el:trgleigos)
ex 22042179 | Vino:
ex 220421 80 | — originario de terceros paises: vino cuya designacién y
ex 220421 83 presentaciéon incluyan el nombre del pais de origen, sin
ex 2204 21 84 mas menciones ni denominaciones geograficas 115 500
— originario de la Comunidad: vino de mesa, tal como se
define en el punto 13 del anexo I del Reglamento (CEE) n°
822/87
ex 220429 62 | Vino:
ex 2204 29 64 | — originario de terceros paises: vino cuya designacién y
ex 220429 65 presentacion incluyan el nombre del pais de origen, sin
ex 22042971 mas menciones ni denominaciones geograficas 129 500
ex 22042972 | __ originario de la Comunidad: vino de mesa, tal como se
ex 22042575 define en el punto 13 del anexo I del Reglamento (CEE) n°
ex 2204 29 83 822/87
ex 2204 29 84
Total 245000
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Importes de las ayudas concedidas por los productos recogidos en el anexo I

ANEXO 11

(en ecus/bl)

Cédigo de los productos

Importe de las ayudas aplicables
a los productos procedentes

de la Comunidad

2204 21 79 9120
2204 21 79 9220
2204 21 79 9180
2204 21 79 9280
2204 21 79 9910
2204 21 80 9180
2204 21 80 9280
2204 21 83 9120
2204 21 83 9180
2204 21 84 9180
2204 29 629120
2204 29 62 9220
2204 29 62 9180
2204 29 62 9280
2204 29 629910
2204 29 64 9120
2204 29 64 9220
2204 29 64 9180
2204 29 64 9280
2204 29 64 9910
2204 29 659120
2204 29 65 9220
2204 29 65 9180
2204 29 659280
2204 29 659910
220429 71 9180
2204 29 71 9280
2204 29 729180
2204 29 72 9280
220429 759180
2204 29 759280
2204 29 83 9120
2204 29 83 9180
2204 29 84 9180

4,782
4,782
8,964
10,494
4,782
10,595
12,405
4,782
12,243
14,473
4,782
4,782
8,964
10,494
4,782
4,782
4,782
8,964
10,494
4,782
4,782
4,782
8,964
10,494
4,782
10,595
12,405
10,595
12,405
10,595
12,405
4,782
12,243
14,473
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REGLAMENTO (CE) N° 1511/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se fija un complemento de ayuda para los concentrados de tomate y
sus derivados para la campafia 1997/98

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 2201/96 del Consejo, de 28
de octubre de 1996, por el que se establece la organiza-
cién comun de mercados en el sector de los productos
transformados a base de frutas y hortalizas ('), cuya Gltima
modificacién la constituye el Reglamento (CE) n° 2199/
97 (3, v, en particular, el apartado 9 de su articulo 4,

Considerando que el Reglamento (CE) n° 1346/97 de la
Comision (°) fijo el precio minimo y el importe de la
ayuda a los productos transformados a base de tomate
para la campafia 1997/98;

Considerando que el apartado 10 del articulo 4 del Regla-
mento (CE) n° 2201/96 dispone que la ayuda fijada para
los concentrados de tomate y sus derivados se disminuira
en un 5,37 % con objeto de no sobrepasar los gastos
globales como consecuencia del aumento de las cuotas
francesa y portuguesa aplicables a los concentrados; que,
en su caso, se abona un complemento de la ayuda a los
concentrados de tomate y sus derivados después de la
campafia si no se ha utilizado totalmente el aumento de
las cuotas francesas y portuguesas;

Considerando que, de conformidad con el apartado 2 del
articulo 17 del Reglamento (CE) n° 504/97 de la Comi-
sion (*), modificado por el Reglamento (CE) n° 1491/97 (%),
los Estados miembros han comunicado las cantidades de
tomate transformadas dentro y fuera de las cuotas; que, en
los casos de Francia y Portugal, no se han utilizado total-
mente las cuotas de concentrados disponibles para la

campafia 1997/98; que, por lo tanto, debe abonarse a las
fabricas de transformaciéon que hayan presentado una soli-
citud de ayuda con arreglo al apartado 4 del articulo 11
del Reglamento (CE) n° 504/97 un complemento de la
ayuda fijada para los concentrados de tomate y sus deri-
vados por el Reglamento (CE) n° 1346/97;

Considerando que las medidas previstas en el presente
Reglamento se ajustan al dictamen del Comité de gestién
de productos transformados a base de frutas y hortalizas,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

1. En el anexo del presente Reglamento se fija el
complemento de la ayuda para los concentrados de
tomate, el zumo de tomate y los copos de tomate estable-
cido en el parrafo segundo del apartado 10 del articulo 4
del Reglamento (CE) n° 2201/96.

2. El organismo indicado en el apartado 1 del articulo
11 del Reglamento (CE) n° 504/97 abonara a los transfor-
madores el complemento de ayuda fijado en el presente
Reglamento basandose en las solicitudes de ayuda que
hayan presentado con arreglo a dicho articulo.

Articulo 2

El presente Reglamento entrara en vigor el tercer dia
siguiente al de su publicacion en el Diario Oficial de las
Comunidades Europeas.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 297 de 21. 11. 1996, p. 29.
() DO L 303 de 6. 11. 1997, p. 1.
() DO L 185 de 15. 7. 1997, p. 7.
() DO L 78 de 20. 3. 1997, p. 14.
() DO L 202 de 30. 7. 1997, p. 27.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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ANEXO

COMPLEMENTO DE LA AYUDA A LA PRODUCCION
Campafia 1997/98

Producto Ecus por 100 kg netos

1. Concentrado de tomate con un contenido en extracto seco igual o superior
al 28 % pero inferior al 30 % 0,986

2. Copos de tomate 3,282

3. Zumo de tomate con un contenido en extracto seco igual o superior al
7 % pero inferior al 12 %:

a) con un contenido en extracto seco igual o superior al 7 % pero inferior

al 8% 0,255
b) con un contenido en extracto seco igual o superior al 8 % pero inferior

al 10 % 0,306
c) con un contenido en extracto seco igual o superior al 10 % 0,374

4. Zumo de tomate con un contenido en extracto seco inferior al 7 %:
a) con un contenido en extracto seco igual o superior al § % 0,205

b) con un contenido en extracto seco igual o superior al 4,5 % pero
inferior al 5 % 0,161
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REGLAMENTO (CE) N° 1512/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se fijan los derechos de importacidon en el sector de los cereales

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 1766/92 del Consejo, de 30
de junio de 1992, por el que se establece la organizacién
comun de mercados en el sector de los cereales ('), cuya
ultima modificacion la constituye el Reglamento (CE) n°
923/96 de la Comisién (%),

Visto el Reglamento (CE) n° 1249/96 de la Comisién, de
28 de junio de 1996, por el que se establecen las disposi-
ciones de aplicacién del Reglamento (CEE) n° 1766/92
del Consejo en lo referente a los derechos de importaciéon
en el sector de los cereales (°), cuya altima modificacién la
constituye el Reglamento (CE) n° 2092/97 (%), y, en parti-
cular, el apartado 1 de su articulo 2,

Considerando que el articulo 10 del Reglamento (CEE) n°
1766/92 establece la percepcién de los derechos del
arancel aduanero comun con motivo de la importacién de
los productos mencionados en el articulo 1 del citado
Reglamento; que, no obstante, el derecho de importaciéon
para los productos indicados en el apartado 2 de dicho
articulo es igual al precio de intervencién valido para
estos productos en el momento de su importacion, incre-
mentado en un 55 % vy reducido en el precio de importa-
cién cif aplicable al envio de que se trate;

Considerando que, en virtud de lo establecido en el apar-
tado 3 del articulo 10 del Reglamento (CEE) n° 1766/92,
los precios de importacién cif se calculan tomando como
base los precios representativos del producto en cuestion
en el mercado mundial;

Considerando que el Reglamento (CE) n° 1249/96 esta-
blece las disposiciones de aplicacién del Reglamento

(CEE) n° 1766/92 en lo que respecta a los derechos de
importacién del sector de los cereales;

Considerando que los derechos de importacion son apli-
cables hasta la entrada en vigor de otros nuevos; que
también permanecen vigentes si no se dispone de
ninguna cotizacién del mercado de valores de referencia
mencionado en el Anexo II del Reglamento (CE) n° 1249/
96 durante las dos semanas anteriores a la siguiente fija-
cién periddica;

Considerando que, para permitir el funcionamiento
normal del régimen de derechos por importacion, es
necesario utilizar para el calculo de estos ultimos los tipos
representativos de mercado registrados durante un
periodo de referencia;

Considerando que la aplicaciéon del Reglamento (CE) n°
1249/96 conduce a fijar los derechos de importacion
conforme al Anexo del presente Reglamento,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

En el Anexo I del presente Reglamento se establecen,
sobre la base de los datos recogidos en el Anexo II, los
derechos de importacién del sector de los cereales
mencionados en el apartado 2 del articulo 10 del Regla-
mento (CEE) n° 1766/92.

Articulo 2

El presente Reglamento entrard en vigor el 16 de julio de
1998.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 181 de 1. 7. 1992, p. 21.

() DO L 126 de 24. 5. 1996, p. 37.
() DO L 161 de 29. 6. 1996, p. 125.
() DO L 292 de 25. 10. 1997, p. 10.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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ANEXO I
Derechos de importacién de los productos mencionados en el apartado 2 del articulo 10 del
Reglamento (CEE) n° 1766/92
Derec/ho de importaci.én Derecho de importacién
por via terrestre, fluvial por via aérea o
Cédigo NC Asignacioén de la mercancia o maritima, para productos por via maritima para productos
procedentes de puertos rocedentes de otros puertos (%)
mediterraneos, del mar Negro P /t P
o del mar Baltico (en ecus/t) en ecus
1001 10 00 Trigo duro (') 0,84 0,00
1001 90 91 Trigo blando para siembra 41,39 31,39
1001 90 99 Trigo blando de calidad alta que no sea para
siembra (3) 41,39 31,39
de calidad media 71,45 61,45
de calidad baja 89,25 79,25
1002 00 00 Centeno 97,25 87,25
1003 00 10 Cebada para siembra 97,25 87,25
1003 00 90 Cebada que no sea para siembra (°) 97,25 87,25
1005 10 90 Maiz para siembra que no sea hibrido 98,41 88,41
1005 90 00 Maiz que no sea para siembra (%) 98,41 88,41
1007 00 90 Sorgo para grano que no sea hibrido para siembra 108,10 98,10

(") El derecho aplicable al trigo duro que no presente la calidad minima indicada en el Anexo I del Reglamento (CE) n® 1249/96 sera el correspondiente al trigo
blando de baja calidad.

() Los importadores de las mercancias que lleguen a la Comunidad por el Océano Atlantico o via el Canal de Suez [apartado 4 del articulo 2 del Reglamento

(CE) n° 1249/96] podrén acogerse a las siguientes reducciones de los derechos:

— 3 ecus/t si el puerto de descarga se encuentra en el Mediterraneo;

— 2 ecus/t si el puerto de descarga se encuentra en Irlanda, el Reino Unido, Dinamarca, Suecia, Finlandia o la costa atlantica de la Peninsula Ibérica.

() Los importadores que retinan las condiciones establecidas en el apartado 5 del articulo 2 del Reglamento (CE) n° 1249/96 podran acogerse a una reduccion a
tanto alzado de 14 u 8 ecus/t.
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ANEXO II

Datos para el calculo de los derechos
(periodo del 30. 06. 1998 al 14. 07. 1998)

1. Valores medios correspondientes al periodo de dos semanas anterior a la fijacion:

Cotizaciones en bolsa Minneapolis Kansas-City Chicago Chicago Minneapolis Minneapolis
Producto (% de proteinas con 12 % de
humedad) HRS2. 14 % |HRW2.11,5 % SRW2 YC3 HAD2 US barley 2
Cotizacién (ecus/t) 118,88 101,04 93,37 86,96 173,46 (1) 77,06 (1)
Prima Golfo (ecus/t) — 10,99 0,87 8,97 — —
Prima Grandes Lagos (ecus/t) 14,04 — — — — —

(') Fob Duluth.

2. Fletes/gastos: Golfo de México-Rotterdam: 11,25 ecus/t; Grandes Lagos-Rotterdam: 20,43 ecus/t.

3. Subvenciones previstas en el tercer parrafo del apartado 2 del articulo 4 del Reglamento (CE) n° 1249/96: 0,00 ecus por tonelada (HRW?2)
0,00 ecus por tonelada (SRW2).
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REGLAMENTO (CE) N° 1513/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

relativo a la fijacién de las restituciones maximas a la exportacién de aceite de
oliva para la decimosexta licitacién parcial efectuada en el marco de la licitacién
permanente abierta por el Reglamento (CE) n° 1978/97

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento n° 136/66/CEE del Consejo, de 22
de septiembre de 1966, por el que se establece la organi-
zacién comun de mercados en el sector de las materias
grasas ('), cuya ultima modificacion la constituye el Regla-
mento (CE) n° 1581/96 (%), y, en particular, su articulo 3,

Considerando que el Reglamento (CE) n° 1978/97 de la
Comision () abrié una licitaciébn permanente para la
determinacién de las restituciones a la exportacion de
aceite de oliva;

Considerando que, de conformidad con el articulo 6 del
Reglamento (CE) n° 1978/97, teniendo en cuenta espe-
cialmente la situacién y la evolucién previsible del
mercado del aceite de oliva en la Comunidad y en el
mercado mundial, y basindose en las ofertas recibidas, se
procede a la fijacién de los importes maximos de las
restituciones a la exportacidn; que la licitacidén se atribuye
a todo licitador cuya oferta se sitie en el nivel de la
restitucién maxima a la exportacién o en un nivel infe-
rior;

Considerando que la aplicacién de las disposiciones antes
mencionadas conduce a fijar las restituciones maximas a
la exportaciéon en los importes contemplados en el anexo;

Considerando que las medidas previstas en el presente
Reglamento se ajustan al dictamen del Comité de gestiéon
de las materias grasas,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

Las restituciones maximas a la exportacion de aceite de
oliva para la decimosexta licitacién parcial efectuada en el
marco de la licitacion permanente abierta por el Regla-
mento (CE) n° 1978/97 se fijan en el anexo sobre la base
de las ofertas presentadas para el 9 de julio de 1998.

Articulo 2

El presente Reglamento entrara en vigor el 16 de julio de
1998.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO 172 de 30. 9. 1966, p. 3025/66.
() DO L 206 de 16. 8. 1996, p. 11.
() DO L 278 de 11. 10. 1997, p. 7.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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al Reglamento de la Comision, de 15 de julio de 1998, relativo a la fijacién de las restitu-
ciones maximas a la exportacién de aceite de oliva para la decimosexta licitacién parcial
efectuada en el marco de la licitacién permanente abierta por el Reglamento (CE) n° 1978/97

(en ecus/100 kg)

Cédigo del producto

Importe de la restitucién

1509 10 90 9100
1509 10 90 9900
1509 90 00 9100
1509 90 00 9900
1510 00 90 9100
1510 00 90 9900

NB: Los cédigos de productos, incluidas las notas a pie de pagina, se
definen en el Reglamento (CEE) n° 3846/87 de la Comisidn,

modificado.
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REGLAMENTO (CE) N° 1514/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se determina en qué medida podra darse curso a las solicitudes de

certificados de exportacién, presentados en el mes de julio de 1998, para los

productos del sector de la carne de bovino que se beneficien de un trato especial
para su importacién en Canada

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 1445/95 de la Comision, de
26 de junio de 1995, por el que se establecen las disposi-
ciones de aplicacién del régimen de importacién y expor-
tacién en el sector de la carne de vacuno y se deroga el
Reglamento (CEE) n° 2377/80 (), cuya ultima modifica-
cibén la constituye el Reglamento (CE) n° 759/98 (), y, en
particular, el apartado 8 de su articulo 12 bis,

Considerando que el Reglamento (CE) n° 1445/95 deter-
mina en su articulo 12 bis las normas relativas a la soli-
citud de certificados de exportacion para los productos
contemplados en el articulo 1 del Reglamento (CE) n°
2051/96 de la Comisidn (%), por el que se establecen deter-
minadas normas de aplicacion relativas a la concesion de
asistencia a la exportaciéon de productos de carne de
vacuno que pueden acogerse a un trato especial a la
importacién en Canada, modificado por el Reglamento
(CE) n° 2333/96 (*);

Considerando que el Reglamento (CE) n° 2051/96 fija las
cantidades de carnes que pueden exportarse dentro de
dicho sistema por afio civil; que no se han solicitado

certificados de exportacién de carne de vacuno para el
mes de julio de 1998,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

No fue presentada ninguna solicitud de certificado de
exportacién respecto de las carnes de vacuno contem-
pladas en el Reglamento (CE) n° 2051/96 para el mes de
julio de 1998.

Articulo 2

Durante los cinco primeros dias del mes de agosto de
1998 podran presentarse solicitudes de certificados para
las carnes contempladas en el articulo 1, con arreglo al
articulo 12 bis del Reglamento (CE) n° 1445/95, para la
cantidad siguiente: 5000 toneladas.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor el 16 de julio de
1998.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 143 de 27. 6. 1995, p. 35.
() DO L 105 de 4. 4. 1998, p. 7.

() DO L 274 de 26. 10. 1996, p. 18.
() DO L 317 de 6. 12. 1996, p. 13.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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REGLAMENTO (CE) N° 1515/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se fijan los precios representativos y los derechos adicionales de
importacién en los sectores de la carne de aves de corral, de los huevos y de la
ovoalbiimina, y por el que se modifica el Reglamento (CE) n° 1484/95

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2771/75 del Consejo, de 29
de octubre de 1975, por el que se establece la organiza-
cién comin de mercados en el sector de los huevos (!),
cuya ultima modificacién la constituye y el Reglamento
(CE) n° 1516/96 de la Comision (?) y, en particular, el
apartado 4 de su articulo 5,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2777/75 del Consejo, de 29
de octubre de 19785, por el que se establece la organiza-
cién comun de mercados en el sector de la carne de aves
de corral (°), cuya ultima modificacion la constituye el
Reglamento (CE) n° 2916/95 de la Comision (*), y, en
particular, el apartado 4 de su articulo 5,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2783/75 del Consejo, de 29
de octubre de 1978, relativo al régimen de intercambios
para la ovoalbiimina y la lactoalbimina (°), cuya ltima
modificacién la constituye el Reglamento (CE) n° 2916/95
de la Comisién, y, en particular, el apartado 4 de su
articulo 3,

Considerando que el Reglamento (CE) n° 1484/95 de la
Comision (%), cuya ultima modificacién la constituye el
Reglamento (CE) n° 1354/98 (), establecié las disposi-
ciones de aplicacion del régimen de derechos adicionales
de importacién y fij6 los derechos adicionales de importa-
ciébn de los sectores de la carne de aves de corral, de los
huevos y de la ovoalbiimina;

Considerando que, segin se desprende del control peri6-
dico de los datos en que se basa el establecimiento de los
precios representativos de los productos de los sectores de
la carne de aves de corral, de los huevos y de la ovoalbu-
mina, es preciso modificar los precios representativos y
los derechos adicionales de importacién de determinados
productos, teniendo en cuenta las variaciones de precios
segun el origen de los mismos; que es necesario por
consiguiente publicar los precios representativos y los
derechos adicionales correspondientes;

Considerando que, habida cuenta de la situacién del
mercado, es preciso aplicar esta modificacién con la
mayor brevedad posible;

Considerando que las medidas previstas en el presente
Reglamento se ajustan al dictamen del Comité de gestion
de huevos y carne de aves de corral,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

El Anexo I del Reglamento (CE) n° 1484/95 se sustituird
por el Anexo del presente Reglamento.

Articulo 2

El presente Reglamento entrard en vigor el 16 de julio de
1998.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 282 de 1. 11. 1975, p. 49.
() DO L 189 de 30. 7. 1996, p. 99.
() DO L 282 de 1. 11. 1975, p. 77.
() DO L 305 de 19. 12. 1995, p. 49.
() DO L 282 de 1. 11. 1975, p. 104.
() DO L 145 de 29. 6. 1995, p. 47.
() DO L 184 de 27. 6. 1998, p. 33.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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ANEXO
ANEXO I
Precio Derecho Ori
Codigo NC Designacién de la mercancia regtei‘slzn— adicional rl(lg)en
(ccus/100 kg) | (€cus/100 ke)
0207 14 10 Trozos deshuesados de gallo o gallina, 216,6 25 01
congelados 2496 15 02
246,1 16 03
2733 8 04
282,4 5 05
1602 3211 Preparaciones sin cocer de gallo o gallina 221,6 20 01
266,8 6 02
2599 8 03
1602 39 21 Preparaciones sin cocer otras que de pavo, 221,6 20 01
de gallo o gallina

(") Origen de las importaciones:
01 China,
02 Brasil,
03 Tailandia,
04 Chile,
05 Argentina.»
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REGLAMENTO (CE) N° 1516/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se fijan las restituciones a la exportacion en el sector de la carne de
aves de corral

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2777/75 del Consejo, de 29
de octubre de 1975, por el que se establece una organiza-
cién comun de mercados en el sector de la carne de aves
de corral ('), cuya Gltima modificacién la constituye el
Reglamento (CE) n° 2916/95 de la Comision (3, y, en
particular, el apartado 3 de su articulo 8,

Considerando que, en virtud de lo dispuesto en el articulo
9 del Reglamento (CEE) n° 2777/75, la diferencia entre
los precios de los productos contemplados en el apartado
1 del articulo 1 de dicho Reglamento, en el mercado
mundial y en la Comunidad, puede cubrirse mediante
una restitucién a la exportacion;

Considerando que la aplicacién de dichas normas y crite-
rios a la situacién actual de los mercados en el sector de la
carne de aves de corral conduce a fijar la restitucién en un
importe que permita la participaciéon de la Comunidad en
el comercio internacional y tenga en cuenta asimismo el

cardcter de las exportaciones de dichos productos, asi
como su importancia en la actualidad;

Considerando que las medidas previstas en el presente
Reglamento se ajustan al dictamen del Comité de gestion
de la carne de las aves de corral y de los huevos,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

Queda fijada en el anexo la lista de los codigos de
productos a los que se concede la restitucién prevista en
el articulo 8 del Reglamento (CEE) n° 2777/75 y los
importes de dicha restitucion.

Articulo 2

El presente Reglamento entrara en vigor el 16 de julio de
1998.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 282 de 1. 11. 1975, p. 77.
() DO L 305 de 19. 12. 1995, p. 49.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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ANEXO

del Reglamento de la Comisidn, de 15 de julio de 1998, por el que se fijan las restituciones a
la exportacién en el sector de la carne de aves de corral

Codigo Destino de las Importe de las Cédigo Destino de las Importe de las
del producto restituciones (') restituciones del producto restituciones (') restituciones
ECU/100 unidades ECU/100 kg

010511 11 9000 01 1,40 0207 1290 9190 02 28,00

010511 19 9000 01 1,40 03 13,00
0105 11 91 9000 01 1,40

0105 11 99 9000 01 1,40 0207 14 20 9900 04 7,00
010512 00 9000 01 3,30

0105 19 20 5000 01 3,30 0207 14 60 9900 04 7,00

ECU/100 kg

0207 14 70 9190 04 7,00
0207 12 10 9900 02 28,00

03 13,00 0207 14 70 9290 04 7,00

() Los destinos se identifican como sigue:
01 todos los destinos, a excepcién de Estados Unidos de América,
02 Angola, Arabia Saudita, Kuwait, Bahrein, Qatar, Oman, Emiratos Arabes Unidos, Jordania, Yemen, Libano, Iraq e Iran,
03 Armenia, Azerbaiyan, Belarts, Georgia, Kazajistin, Kirguistan, Moldavia, Rusia, Tayikistan, Turkmenistin, Uzbekistan, Ucrania, Lituania, Estonia y
Letonia,
04 todos los destinos, a excepcién de Estados Unidos de América, Bulgaria, Polonia, Hungria, Rumania, Eslovaquia, la Republica Checa, Suiza y los destinos
mencionados en el punto 03.

NB: Los cédigos de productos, incluidas las notas a pie de pagina, se definen en el Reglamento (CEE) n° 3846/87 de la Comision
modificado.
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REGLAMENTO (CE) N° 1517/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se modifica el Reglamento (CEE) n° 1164/89 relativo a las disposiciones
de aplicacién de la ayuda para el lino textil y el cafiamo

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 1308/70 del Consejo, de 29
de junio de 1970, por el que se establece la organizacion
comun de mercados en el sector del lino y del cafiamo (%),
cuya ultima modificacién la constituye el Acta de Adhe-
sion de Austria, de Finlandia y de Suecia y el Reglamento
(CE) n° 3290/94 (3, y, en particular, el apartado 5 de su
articulo 4,

Considerando que el apartado 1 del articulo 5 del Regla-
mento (CEE) n° 1164/89 de la Comision (3), cuya ultima
modificacién la constituye el Reglamento (CE) n° 1368/
98 (%), fija una fecha limite para la presentacion de las
declaraciones de superficies sembradas y una progresion
en la reduccion de la ayuda en caso de que se rebase dicha
fecha limite; que esa misma progresién también deberia
aplicarse a la reducciéon de la ayuda en el caso de que se
rebase la fecha limite para la presentacion de las solici-
tudes de ayuda prevista en el apartado 1 del articulo 8 del
Reglamento (CEE) n° 1164/89;

Considerando que las medidas previstas en el presente
Reglamento se ajustan al dictamen del Comité de gestion
del lino y el cafiamo,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

El apartado 1 del articulo 8 del Reglamento (CEE) n°
1164/89 se sustituira por el texto siguiente:

«1.  Todo productor de lino textil o de cafiamo
presentard cada afio una solicitud de ayuda, a mas
tardar el 30 de noviembre para el lino y el 31 de
diciembre para el cafiamo.

En caso de que la solicitud de ayuda se presente
durante los veinticinco dias siguientes a las respectivas
fechas limite, la ayuda contemplada en el articulo 4
del Reglamento (CEE) n° 1308/70 se reducird un 1 %
por cada dia habil de retraso. No se concederd
ninguna ayuda si el retraso fuese superior a esos vein-
ticinco dias.».

Articulo 2

El presente Reglamento entrard en vigor el séptimo dia
siguiente al de su publicacion en el Diario Oficial de las
Comunidades Europeas.

Sera aplicable a partir del 1 de agosto de 1998.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

() DO L 146 de 4. 7. 1970, p. 1.

() DO L 349 de 31. 12. 1994, p. 105.
() DO L 121 de 29. 4. 1989, p. 4.

() DO L 185 de 30. 6. 1998, p. 13.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision
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REGLAMENTO (CE) N° 1518/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se fijan el precio minimo y el importe de la ayuda para los productos
transformados a base de tomate, para la campaiia 1998/99

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 2201/96 del Consejo, de 28
de octubre de 1996, por el que se establece la organiza-
cién comun de mercados en el sector de los productos
transformados a base de frutas y hortalizas ('), cuya Gltima
modificacién la constituye el Reglamento (CE) n° 2199/
97 (3, v, en particular, el apartado 3 de su articulo 3 y el
apartado 9 de su articulo 4,

Considerando que, de conformidad con lo dispuesto en el
apartado 1 del articulo 3 del Reglamento (CE) n° 2201/
96, el precio minimo pagadero al productor debe determi-
narse basandose en el precio minimo aplicable durante la
campafla de comercializacion anterior, la evolucion de los
precios de mercado en el sector de las frutas y hortalizas y
la necesidad de garantizar la comercializacién normal del
producto fresco basico hacia los diferentes destinos,
incluido el abastecimiento de la industria de transforma-
cion;

Considerando que debe continuar aplicandose el Regla-
mento (CEE) n° 2022/92 de la Comisidn (%), por el que se
establecen las disposiciones de aplicacién del precio
minimo que debe pagarse al productor por determinados
tomates utilizados para la fabricacién de concentrados, de
zumos y de copos de tomate, en funcién del contenido de
extracto seco soluble;

Considerando que el articulo 4 del Reglamento (CE)
n° 2201/96 establece los criterios para fijar el importe de
la ayuda a la produccion; que es necesario tener en cuenta
la ayuda fijada o calculada antes de la reduccién mencio-
nada en el apartado 10 del mismo articulo para la
campafla de comercializacién anterior, ajustada para tener
en cuenta la evolucién del precio minimo que debe
pagarse a los productores y la diferencia entre el coste de
la materia prima en la Comunidad y en los principales
terceros paises competidores; que debe tenerse en cuenta

() DO L 297 de 21. 11. 1996, p. 29.
() DO L 303 de 6. 11. 1997, p. 1.
() DO L 207 de 23. 7. 1992, p. 9.

la evolucion de los precios y el volumen del comercio
exterior de los concentrados de tomate, los tomates,
pelados o no, conservados enteros, y los zumos de tomate;

Considerando que en el apartado 10 del articulo 4 del
Reglamento (CE) n° 2201/96 se establece una reduccién
del 5,37 % de la ayuda fijada para los concentrados de
tomate y sus derivados; que se pagard un complemento de
esta ayuda en funcion de las cantidades de concentrado
producidas por Francia y Portugal;

Considerando que el Comité de gestién de los productos
transformados a base de frutas y hortalizas no ha emitido
dictamen alguno en el plazo establecido por su presi-
dente,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

En el anexo I se fija el precio minimo contemplado en el
articulo 3 del Reglamento (CE) n° 2201/96, que debe
pagarse al productor, para la campafia 1998/99.

Articulo 2

1. En el anexo II se fija la ayuda a la produccion,
contemplada en el articulo 4 de dicho Reglamento, para
la campafia 1998/99.

2. La Comisibn fijard el complemento de la ayuda para
el concentrado de tomate, el zumo de tomate y los copos
de tomate, contemplado en el parrafo segundo del apar-
tado 10 del articulo 4 del Reglamento (CE) n° 2201/96, si
se cumple lo dispuesto en dicho parrafo.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor el tercer dia
siguiente al de su publicacién en el Diario Oficial de las
Comunidades Europeas.
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El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable
en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision

ANEXO I

Precio minimo que debera pagarse a los productores

Ecus/100 kg de peso neto
Producto al salir de la explotacioén del productor
o de la organizacién de productores

Tomates para la elaboracién de:

a) concentrado y zumo de tomate con un contenido en 9,077 (")
extracto seco soluble comprendido entre 4,8 % y 5,4 %

b) tomates pelados o no, conservados enteros, o tomates
pelados enteros congelados:

— variedad San Marzano 15,026
— variedad Roma y variedades similares 11,559
c) tomates pelados o no, conservados no enteros y tomates 9,077

pelados congelados no enteros

d) copos de tomate con un contenido en extracto seco 11,559 ()
soluble comprendido entre 4,8 % y 5,4 %

(") Estos precios se modificaran:
— 5% si el contenido en extracto seco soluble es inferior a 4,8 % pero igual o superior al 4 %,

+ 5% si el contenido en extracto seco soluble es superior al 54 %.
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ANEXO 11

Ayuda a la produccién

Producto

Ecus/100 kg de peso neto

10.

11.

. Concentrado de tomate con un contenido en extracto seco igual o supe-

rior al 28 % pero inferior al 30 %

. Tomates pelados enteros conservados en zumo de tomate:

a) de la variedad San Marzano

b) de la variedad Roma y variedades similares

. Tomates pelados enteros conservados en agua de la variedad Roma y

variedades similares

. Tomates sin pelar conservados enteros de la variedad Roma y variedades

similares

. Tomates pelados enteros congelados:

a) de la variedad San Marzano

b) de la variedad Roma y variedades similares

. Tomates pelados conservados no enteros o en trozos
. Tomates sin pelar conservados no enteros o en trozos
. Tomates pelados no enteros congelados

. Copos de tomate

Zumo de tomate con un contenido en extracto seco igual o superior al
7 % pero inferior al 12 %:

a) con un contenido en extracto seco igual o superior al 7 % pero
inferior al 8 %

b) con un contenido en extracto seco igual o superior al 8 % pero
inferior al 10 %

¢) con un contenido en extracto seco igual o superior al 10 %

Zumo de tomate con un contenido en extracto seco inferior al 7 %:
a) con un contenido en extracto seco igual o superior al 5 %

b) con un contenido en extracto seco igual o superior al 4,5 % pero
inferior al § %

24,412

9,276
6,542

5,561

4,579

9,276
6,542

4,579

81,232

6,314

7,576
9,260

5,050

3,998
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REGLAMENTO (CE) N° 1519/98 DE LA COMISION
de 15 de julio de 1998

por el que se fijan las restituciones a la exportacién del aceite de oliva

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento n° 136/66/CEE del Consejo, de 22
de septiembre de 1966, por el que se establece una orga-
nizacion comin de mercados en el sector de las materias
grasas ('), cuya ultima modificacion la constituye el Regla-
mento (CE) n° 1581/96 (%, y, en particular, el apartado 3
de su articulo 3,

Considerando que, en virtud de lo dispuesto en el articulo
3 del Reglamento n° 136/66/CEE, cuando el precio en la
Comunidad sea superior a las cotizaciones mundiales, la
diferencia entre dichos precios puede cubrirse mediante
una restitucion a la exportacion de aceite de oliva a los
terceros paises;

Considerando que por el Reglamento (CEE) n° 616/72 de
la Comisién (%), cuya Gltima modificacién la constituye el
Reglamento (CEE) n° 2962/77 (*), se han adoptado las
modalidades relativas a la fijacion y a la concesion de la
restitucién a la exportacion de aceite de oliva;

Considerando que, en virtud de lo dispuesto en el apar-
tado 3 del articulo 3 del Reglamento n° 136/66/CEE, la
restitucién debe ser la misma para toda la Comunidad;

Considerando que, con arreglo a lo dispuesto en el apar-
tado 4 del articulo 3 del Reglamento n° 136/66/CEE, la
restitucién para el aceite de oliva debe fijarse tomando en
consideracién la situacion y las perspectivas de evolucidn,
en el mercado de la Comunidad, de los precios del aceite
de oliva y de las disponibilidades, asi como de los precios
del aceite de oliva en el marco mundial; que, no obstante,
en el caso en que la situacién del mercado mundial no
permita determinar las cotizaciones mas favorables del
aceite de oliva, se podrad tener en cuenta el precio en el
mercado de los principales aceites vegetales que compiten
con el aceite de oliva y de la diferencia registrada a lo
largo de un periodo representativo entre dicho precio y el
del aceite de oliva; que el importe de la restitucion no
podra ser superior a la diferencia existente entre el precio
del aceite de oliva en la Comunidad y aquél en el
mercado mundial, ajustado, en su caso, para tomar en
consideracién los gastos de exportacion de los productos
en este Ultimo mercado;

Considerando que, con arreglo a lo dispuesto en la letra b)
del pérrafo tercero del apartado 3 del articulo 3 del Regla-
mento n° 136/66/CEE, se podra decidir que la restitucién
sea fijada mediante adjudicacién; que la adjudicacién se
referira al importe de la restitucion y se podra limitar a

() DO 172 de 30. 9. 1966, p. 3025/66.
() DO L 206 de 16. 8. 1996, p. 11.
() DO L 78 de 31. 3. 1972, p. 1.

() DO L 348 de 30. 12. 1977, p. 53.

determinados paises de destino, determinadas cantidades,
calidades y presentaciones;

Considerando que, con arreglo a lo dispuesto en el parrafo
segundo del apartado 3 del articulo 3 del Reglamento n°
136/66/CEE, las restituciones para el aceite de oliva
pueden fijarse a distintos niveles segiin el destino cuando
la situacién del mercado mundial o las exigencias especi-
ficas de determinados mercados lo hagan necesario;

Considerando que las restituciones deben fijarse por lo
menos una vez por mes; que, en caso necesario, pueden
modificarse entre tanto;

Considerando que la aplicacién de dichas modalidades a
la situacién actual de los mercados en el sector del aceite
de oliva y, en particular, al precio de dicho producto en la
Comunidad y en los mercados de los terceros paises
conduce a fijar la restitucién en los importes consignados
en el Anexo;

Considerando que los tipos representativos de mercado
definidos en el articulo 1 del Reglamento (CEE) n° 3813/
92 del Consejo (%), cuya tltima modificacion la constituye
el Reglamento (CE) n° 150/95 (°), se utilizan para convertir
el importe expresado en las monedas de los terceros
paises y sirven de base para la determinacion de los tipos
de conversion agraria de las monedas de los Estados
miembros; que las disposiciones de aplicacién y de deter-
minacion de tales conversiones se establecen en el Regla-
mento (CEE) n° 1068/93 de la Comision (7), cuya ultima
modificacién la constituye el Reglamento (CE) n° 961/
98 ()

Considerando que las medidas previstas en el presente
Reglamento se ajustan al dictamen del Comité de gestién
de las materias grasas,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

Se fijan en los importes consignados en el Anexo las
restituciones a la exportaciéon de los productos contem-
plados en la letra c) del apartado 2 del articulo 1 del
Reglamento n° 136/66/CEE.

Articulo 2

El presente Reglamento entrard en vigor el 16 de julio de
1998.

387 de 31. 12. 1992, p. 1.
22 de 31. 1. 1995, p. 1.
108 de 1. 5. 1993, p. 106.
135 de 8. 5. 1998, p. S.

jiviviv)
0000
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El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable
en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de julio de 1998.

Por la Comision
Franz FISCHLER

Miembro de la Comision

ANEXO

del Reglamento de la Comisidn, de 15 de julio de 1998, por el que se fijan las restituciones a
la exportacién del aceite de oliva

(en ecus/100 kg)

Cédigo del producto Importe de la restitucion (*)
1509 10 90 9100 5,00

1509 10 90 9900 0,00

1509 90 00 9100 5,00

1509 90 00 9900 0,00

1510 00 90 9100 0,00

1510 00 90 9900 0,00

(") Para los destinos a los que se refiere el articulo 34 del Reglamento (CEE) n° 3665/87 de la Comisién (DO L 351 de
14. 12. 1987, p. 1), modificado asi como para las exportaciones a paises terceros.

NB: Los codigos de productos, incluidas las notas a pie de pagina, se definen en el Reglamento (CEE)
n° 3846/87 de la Comisién, modificado.
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(Actos cuya publicacion no es una condicion para su aplicabilidad)

CONSEJO

RECOMENDACION DEL CONSEJO
de 6 de julio de 1998

sobre las orientaciones generales para las politicas econémicas de los Estados
miembros y de la Comunidad

(98/454/CE)

EL CONSEJO DE LA UNION EUROPEA,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea vy,
en particular, el apartado 2 de su articulo 103,

Vista la recomendacién de la Comisidn,

Vistas las conclusiones del Consejo Europeo de Cardiff de
los dias 15 y 16 de junio de 1998,

Considerando que el Parlamento Europeo ha adoptado
una Resolucidén sobre la recomendacion de la Comision,

RECOMIENDA:

1.  PRINCIPALES PRIORIDADES: EL LOGRO DE LA
UEM, PROSPERIDAD Y EMPLEO

La introducciéon del euro el 1 de enero de 1999
marca una nueva fase en el proceso de integracién
europea y en la direccion de las politicas econémicas
de los Estados miembros y de la Comunidad.

La aplicaciéon decidida y creible por parte de los
Estados miembros, especialmente en los dos altimos
afios, de politicas destinadas a lograr un elevado
grado de convergencia econdémica sostenible en la
Comunidad ha producido resultados tangibles.

En primer lugar, gracias a los notables esfuerzos
realizados y a los resultados logrados en cuanto a la
convergencia, el 3 de mayo de 1998 el Consejo de la
Unién Europea, en su composicion de Jefes de
Estado y de Gobierno, decidié que once Estados
miembros cumplian las condiciones necesarias para
la adopcion del euro.

En segundo lugar, estos esfuerzos estan ayudando a
desarrollar una combinacién de politicas macroeco-
noémicas generadora de crecimiento y empleo.

Sin embargo, hasta la actualidad no se ha progresado
suficientemente en la reduccién del desempleo en
un buen ntmero de Estados miembros.

Desde el verano de 1997, cuando se aprobaron las
anteriores orientaciones generales de politica econé-
mica, la Comunidad ha experimentado una recupera-
ciébn econdémica cada vez mas vigorosa y generali-
zada, con minimos hist6ricos en inflacién. Teniendo
en cuenta las capacidades todavia no utilizadas en
la mayor parte de los Estados miembros y las pers-
pectivas de un fuerte crecimiento ulterior de la inver-
sion, especialmente en bienes de equipo, podra obte-
nerse un solido crecimiento sin que surjan limita-
ciones de capacidad ni tensiones inflacionistas si, tal
como se prevé, los salarios siguen evolucionando
adecuadamente. Ademas, las variables econdmicas
fundamentales son sélidas y van mejorando constan-
temente, la demanda presenta buenas perspectivas y
la confianza sigue fortaleciéndose. La repercusion de
los acontecimientos econdémicos y financieros en
Asia sobre las perspectivas de crecimiento comuni-
tario parece ser escasa, siempre que la crisis
no empeore ni se extienda a otros paises de la region.

En este contexto de consolidacion de la recuperacién
econdmica, el empleo podria aumentar moderada-
mente, con una ligera reduccion de la tasa de desem-
pleo hasta 1999 para la Comunidad en su conjunto.
Ello constituiria un primer paso, si bien modesto,
hacia el objetivo de un elevado nivel de empleo
como establece el articulo 2 del Tratado de Amster-
dam.

El actual nivel de empleo en la Comunidad refleja
no solo un elevado desempleo (unos 18 millones de
personas en 1997) sino también el hecho de que
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muchos han abandonado la busqueda de empleo,
ante las escasas perspectivas que ha habido de encon-
trarlo durante largos periodos; muchas de estas
personas se benefician de otras medidas de la segu-
ridad social. Asi pues, la creacién de nuevos puestos
de trabajo no sélo tendrd que absorber el desempleo
sino que también supondrd una mayor tasa de parti-
cipacién, asi como cierto aumento demografico de la
poblacién en edad laboral.

El crecimiento del empleo a medio y largo plazo
aligeraria la carga de la hacienda publica y de los
sistemas de seguridad social de los Estados miem-
bros. Ademas, contribuiria a combatir la pobreza y la
exclusiéon social.

El objetivo de la politica econdmica es establecer las
condiciones para: i) un mayor fortalecimiento de la
recuperacion, y ii) su ampliacién a medio y largo
plazo en un proceso de crecimiento econdémico auto-
sostenido y no inflacionista, requisito previo para
conseguir un empleo mucho mas elevado y duradero.
Para ello se necesitarda un programa reforzado de
politicas macroeconbémicas y estructurales y una apli-
cacién decidida de las Orientaciones para el empleo
de 1998 que permita abordar diversos retos funda-
mentales y adaptar mas adecuadamente las econo-
mias de la Comunidad a las circunstancias
cambiantes de los proximos afios.

La introduccién del euro no solucionara por si
misma el problema del empleo en la Comunidad,
pero, al cumplirse los objetivos antes mencionados, el
marco estable de la unién econdémica y monetaria
(UEM) contribuira a mantener una combinacion de
politicas macroeconémicas favorable al crecimiento y
al empleo.

En el ambito macroecondémico, tanto los gobiernos
como, en su ambito respectivo, los interlocutores
sociales deben efectuar todos los esfuerzos necesarios
para apoyar el objetivo de estabilidad de la politica
monetaria com(n.

Al mismo tiempo, se precisan reformas y politicas
estructurales en los mercados de productos, de servi-
cios y de trabajo, para facilitar un proceso de creci-
miento sin tensiones, reforzar la competitividad,
traducir el crecimiento en empleo y lograr un creci-
miento mas respetuoso con el medio ambiente.

En términos mas generales, es necesario un mejor
funcionamiento del mercado Unico, del que son
responsables todos los Estados miembros.

Solo si este enfoque es seguido decididamente por
todas las partes implicadas y si su aplicaciéon se coor-
dina adecuadamente, tal como establece la Resolu-
cién del Consejo Europeo de Luxemburgo, la union
econbémica y monetaria cosechara todos sus frutos, tal

como establece el articulo 2 del Tratado, y contri-
buira a lograr los objetivos generales de la Comuni-
dad, entre ellos un crecimiento sostenible y no infla-
cionista que respete el medio ambiente, un alto nivel
de empleo y la elevacién de los niveles de vida.

UNA COMBINACION DE POLITICAS MACRO-
ECONOMICAS ORIENTADA AL CRECIMIENTO Y
LA ESTABILIDAD

A fin de alcanzar los objetivos antes mencionados, es
esencial que en el ambito macroeconémico los
Estados miembros mantengan su compromiso de
proseguir la estrategia orientada al crecimiento y a la
estabilidad recomendada en las anteriores Orienta-
ciones y que ha empezado a dar fruto.

La estrategia se basa en tres aspectos fundamentales:

— politica monetaria orientada a la estabilidad de
precios;

— esfuerzos sostenidos para lograr y mantener una
situacion presupuestaria sana y coherente con el
Pacto de estabilidad y crecimiento; y

— evolucién de los salarios nominales coherente
con el objetivo de estabilidad de precios; al
mismo tiempo, la evolucién de los salarios reales
habra de ser coherente con los aumentos de
productividad y debera tener en cuenta la nece-
sidad de fortalecer la rentabilidad de la inversién
con objeto de crear mas puestos de trabajo.

Cuanto mas apoyada se vea la funcioén de la politica
monetaria de mantener la estabilidad de precios
mediante unas politicas presupuestarias y una evolu-
cién salarial adecuadas, mas probable serd que las
condiciones monetarias propicien el crecimiento y el
empleo.

La combinacion global de politicas macroeconémicas
de la zona del euro resultara basicamente de la inter-
accioén de la politica monetaria Gnica, por una parte,
y de la evolucién presupuestaria y salarial especifica
de los paises participantes, por otra. Esta tltima se
sometera a la vigilancia y coordinacién mas estrictas
de las politicas econdémicas con el fin de alcanzar
una combinacién de politicas adecuada en toda la
zona del euro y en cada pais participante.

Los paises que inicialmente no adopten la moneda
Unica tendrin idéntica necesidad de una politica
macroecondmica orientada a la estabilidad. La
estrecha y profunda interdependencia econdmica y
monetaria entre los paises de la zona euro y los
Estados miembros que integren la zona no euro, asi
como la necesidad de garantizar una mayor conver-
gencia y el buen funcionamiento del mercado tnico,
exigiran que todos los Estados miembros participen
en la coordinacién de las politicas econémicas.
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ESTABILIDAD DE PRECIOS

La estabilidad de precios es un requisito esencial para
conseguir un crecimiento econémico sostenido a
medio plazo. Tras el impresionante avance de los
ultimos afios, la Comunidad en su conjunto ha
logrado un alto nivel de estabilidad de precios. Es
necesario que todas las politicas se orienten hacia la
credibilidad y la coherencia con una estabilidad de
precios duradera.

En la futura zona euro, donde la tasa media de infla-
cién, medida con el indice armonizado de precios de
consumo, ha descendido por debajo del 2 %, todos
los Estados miembros participantes deberan aplicar
politicas econémicas orientadas a mantener la estabi-
lidad de precios, lo que permitira unas condiciones
monetarias generadoras de crecimiento. También
deberan evitar diferenciales de inflacién demasiado
amplios, que crearian problemas de competitividad.

En Dinamarca, Suecia y el Reino Unido se ha
logrado que la inflacién media sea inferior al 2 %. El
objetivo es mantener unas politicas monetaria y
econémica que sigan procurando una estabilidad de
precios.

Grecia ha efectuado importantes avances hacia la
estabilidad de precios en los Gltimos afios, lo cual,
junto con los esfuerzos de consolidacion presupuesta-
ria, ha facilitado la entrada de la dracma en el meca-
nismo de tipo de cambio (MTC) en marzo de 1998.
La participacion en el MTC contribuira a mejorar sus
resultados de inflacién. Sin embargo, es preciso
intensificar los esfuerzos a fin de frenar la tendencia
inflacionista generada por la devaluacion de la
dracma tras la participaciéon en el MTC y lograr una
estabilidad de precios lo antes posible.

LA TRANSICION AL EURO

Si se desea iniciar la unién econémica y monetaria
en las circunstancias mas favorables posibles, es
preciso que el 1 de enero de 1999 la transiciéon al
euro se realice sin sobresaltos. El principal objetivo
de las politicas monetarias de los bancos centrales
nacionales de los Estados miembros participantes en
los meses que quedan de 1998, durante los cuales
seguiran siendo responsables de la politica monetaria,
consistird en que se mantenga el entorno actual de
un elevado grado de estabilidad de precios a nivel
nacional y, por consiguiente, en toda la zona del
euro. Los tipos de interés oficiales tendran que haber
convergido hacia el tipo comtn de la zona euro antes
del final de 1998. Esto serd coherente con una situa-
cion en la que los tipos de cambio del mercado son
iguales a los tipos anunciados previamente, es decir,
los actuales tipos centrales bilaterales del MTC.

A partir del 1 de enero de 1999, la politica monetaria
Unica en la zona euro sera competencia del Banco

5.1.

Central Europeo (BCE) y del Sistema Europeo de
Bancos Centrales (SEBC), ambos independientes.

Los Estados miembros que no adopten la moneda
tnica desde el principio conservan la competencia de
su politica monetaria nacional y se han comprome-
tido también a mantener una politica monetaria
orientada a la estabilidad de precios. De conformidad
con el articulo 109 M del Tratado, dichos Estados
miembros deberian considerar sus politicas de tipos
de cambio como un asunto de interés comin. El
MTC2 proporcionard un marco adecuado para las
relaciones monetarias entre los Estados miembros
que participen en el mecanismo y la zona euro a
partir de 1999 y apoyara sus esfuerzos de convergen-
cia. Si bien la participacién en el MT'C2 sera volunta-
ria, se prevé que los Estados miembros que gozan de
una excepcion se integren en el mismo.

UNAS FINANZAS PUBLICAS SANEADAS

Orientaciones generales

Pese a los considerables esfuerzos de consolidacién
realizados practicamente en todos los Estados miem-
bros, en la mayoria de paises hace falta avanzar atin
mas para asegurar el cumplimiento del objetivo a
medio plazo del Pacto de estabilidad y crecimiento, a
saber, un presupuesto cercano al equilibrio o con
superavit. Ello permitird a todos los Estados miem-
bros afrontar las situaciones ciclicas normales mante-
niendo el déficit publico dentro del valor de refe-
rencia del 3 % del producto interior bruto (PIB). De
conformidad con el Tratado, también es necesaria
una consolidacién para garantizar que las tasas de
deuda superiores al 60 % sigan disminuyendo sufi-
cientemente y se acerquen al valor de referencia a un
ritmo satisfactorio. Estos requisitos son aplicables a
todos los Estados miembros, por las siguientes
razones:

i) Una politica presupuestaria saneada, al generar
expectativas de inflacién baja y estable, facilitara
el objetivo de la politica monetaria Gnica y de las
politicas monetarias de los Estados miembros
no participantes en el euro al mantener la estabi-
lidad de precios. En la coyuntura actual, una
reduccién adicional del déficit puablico contri-
buira a la sostenibilidad de la recuperacion
econdmica y podrd permitir la continuacién de
unas condiciones monetarias favorables, lo que
fortalecera la inversion.

i

=

Unas situaciones presupuestarias saneadas contri-
buirdn a mantener bajos los tipos de interés a
largo plazo, lo que atraera la inversién del sector
privado. En caso de que el sector piblico absorba
una parte menor del ahorro privado o de que su
contribucion al ahorro nacional sea positiva, y si
los demas factores no varian, la tasa de inversion
puede aumentar sin ejercer una presion sobre la
balanza de pagos y los tipos de interés a largo
plazo.
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i)

iv)

En muchos paises, las finanzas puablicas todavia
no han recuperado un margen de maniobra sufi-
ciente para hacer frente a una evolucién econo-
mica adversa. Teniendo en cuenta que, tras la
introduccién de la moneda Gnica, el ajuste a las
depresiones ciclicas y a los problemas propios de
cada pais debera efectuarse, en gran parte,
mediante medidas presupuestarias, es muy
importante garantizar que los estabilizadores
automaticos puedan desempefiar plenamente su
funcién. Ademas, una politica presupuestaria
saneada aumentara también, con toda probabili-
dad, la efectividad de dichos estabilizadores. Una
disciplina presupuestaria manifiesta aumentara la
confianza de los agentes econémicos en que un
aumento del déficit durante una recesion
no supondrd una alteracién permanente de las
finanzas publicas, lo cual evitara toda influencia
negativa de los mercados financieros.

Finalmente, un presupuesto cercano al equilibrio
0 con superavit permitird una rapida reduccién
de la ratio de deuda publica, todavia relativa-
mente elevada en muchos paises, lo que reducira
la carga de los intereses que genera y facilitara la
reorientacién del gasto pablico. Asimismo, podra
facilitar la reduccidon de la carga impositiva y
contribuir a que se aborden todos los aspectos de
los regimenes de seguridad social en vista del
envejecimiento de la poblacion.

En este contexto, es fundamental que los Estados
miembros garanticen la continuidad del ajuste presu-
puestario. Para ello, los Estados miembros se han
comprometido a:

i)

iii)

iv)

garantizar el pleno cumplimiento de los objetivos
presupuestarios nacionales fijados para 1998 y a
adoptar, en caso necesario, las medidas correctivas
oportunas,

si las condiciones econémicas se desarrollan mas
favorablemente de lo esperado, aprovechar la
oportunidad para reforzar la consolidacién presu-
puestaria con el fin de alcanzar el objetivo a
medio plazo de una situacion financiera guberna-
mental cercana al equilibrio o con superavit, tal y
como figura en los compromisos del Pacto de
estabilidad y crecimiento,

presentar sus programas de estabilidad y conver-
gencia a mas tardar a finales de 1998 con vistas a
que la Comisién y el Consejo puedan evaluarlos,
incluida la situacion presupuestaria general y las
politicas macroeconémicas que se aplicaran en la
zona euro, al inicio de la tercera fase de la UEM,

garantizar, cuando sea necesario, un fuerte
descenso adicional de la deuda publica y una
estrategia adecuada de gestiéon de la deuda, con
vistas a reducir la vulnerabilidad de las finanzas
publicas.

El calendario, el alcance y la composicién de los
ajustes presupuestarios son factores importantes, que
condicionan la durabilidad de sus efectos sobre la
situacién presupuestaria y la mejora del dinamismo
econdmico, la competitividad y el empleo. Aunque
es preciso que se ajusten a las condiciones de cada
pais, en anteriores Orientaciones se fijaban varios
principios generales, que las actuales reafirman y
desarrollan, respetando al mismo tiempo la compe-
tencia de los Estados miembros a la hora de aplicar
sus propias politicas presupuestarias.

i)

ii)

iii

=

iv)

La reduccién del déficit en la mayoria de los
Estados miembros debera basarse en la reduccion
del gasto, mas que en el aumento de los impues-
tos.

A fin de mejorar la eficacia econdémica y de
fomentar el dinamismo econdémico, es deseable
que la mayoria de los Estados miembros
reduzcan sus respectivas cargas impositivas
globales. Las reformas fiscales permiten asimismo
que el funcionamiento de los mercados sea mas
eficaz y, al consolidar las inversiones, fomentan
de forma duradera los puestos de trabajo compe-
titivos.

Cuando las proporciones de déficit o de deuda
respecto al PIB todavia sean elevadas, serd nece-
sario que la reduccién, en su caso, de la carga
impositiva no aminore el ritmo de reduccién del
déficit.

La consolidacién presupuestaria debera efectuarse
de forma justa y equitativa. Debera estar dirigida
a mejorar la eficacia y la eficiencia del gasto
publico y a fomentar también asi la vertiente
«oferta» de la economia. En ese sentido, las
medidas deberan estar orientadas a un mayor
control o a la reforma del consumo publico, del
régimen de pensiones, de la sanidad, de las
medidas relativas al mercado laboral y de las
subvenciones. Ademas, en los Ultimos afios ha
tendido a reducirse la inversion publica, en
porcentaje del PIB, aunque en parte debido
al mayor peso que han tenido la financiacion y
gestion privada de las inversiones en infraestruc-
tura. En la medida de lo posible y sin poner en
peligro la necesaria reduccién adicional del
déficit publico, debe favorecerse el gasto en
inversiones productivas y otras actividades
productivas, tales como las medidas de desarrollo
de los recursos humanos y politicas activas del
mercado laboral. Una reestructuracién de este
tipo es probable que conduzca, gracias a sus
efectos favorables para el crecimiento y la capa-
cidad de insercién laboral, a un aumento de la
tasa de empleo o a una reduccibén del namero de
personas en edad laboral receptoras de transferen-
cias sociales, lo que a medio plazo mejoraria la
situacién presupuestaria.



L 200/38 Diario Oficial de las Comunidades Europeas 16. 7. 98

Del mismo modo que los Estados miembros, se
impone que la Comunidad siga manteniendo una
estricta disciplina presupuestaria. Dicha disciplina
habra de aplicarse a todas las categorias de perspec-
tivas financieras, respetando al mismo tiempo el
Acuerdo Interinstitucional sobre la disciplina presu-
puestaria y la mejora del procedimiento presupuesta-
rio.

5.2. Orientaciones especificas por paises

i) Estados miembros de la zona euro

En Bélgica las favorables condiciones de creci-
miento econémico han contribuido a que se
logren los objetivos presupuestarios del programa
de convergencia con un afio de antelacién. Es
importante garantizar que se cumpla el compro-
miso gubernamental de mantener un superavit
primario del 6 % del PIB a medio plazo, de
forma que se asegure una rapida reduccion de la
ratio de deuda, todavia muy elevada. Se debe
intensificar un estricto control de las transferen-
cias a las familias y especialmente del gasto en
sanidad.

Alemania debe seguir reduciendo su déficit
publico en los préximos afios. Las subvenciones,
las transferencias a familias y el consumo publico
deben experimentar una mayor reduccidén.
También es necesario un esfuerzo constante para
recortar el gasto con vistas a lograr el objetivo del
Gobierno de que en el afio 2000 la ratio de gasto
se sitlle en los niveles anteriores a la unificacidn,
46 % del PIB. Alemania debe acelerar su ajuste
presupuestario a fin de colocar su ratio de deuda
en una senda firmemente decreciente y situarla de
nuevo rapidamente por debajo del valor de refe-
rencia del 60 % del PIB en un futuro préximo.

En Espaiia el mantenimiento de la politica presu-
puestaria actual podria permitir que en los
proximos afios se redujera el déficit pablico,
debido, en parte, a las condiciones favorables de
crecimiento econémico. Sin embargo, serd preciso
un esfuerzo para acelerar la consecucién del obje-
tivo a medio plazo de acercarse al equilibrio
presupuestario o lograr un superavit. De hecho, la
posicion ciclica actual de la economia espafiola y
la sostenibilidad de la expansion actual requeri-
rian la rapida consecucién de este objetivo. Es
necesario un mayor control del gasto para lograr
el objetivo del Gobierno de situar la proporciéon
de gasto respecto al PIB por debajo del 42 % en
el afio 2000.

En Francia deben realizarse mayores esfuerzos de
ajuste presupuestario en 1999 vy, en particular,
mantenerlos después de 1999, a fin de respetar las
obligaciones del Pacto de estabilidad y creci-
miento. También son precisos esfuerzos de conso-

lidacion para estabilizar la ratio de deuda vy
situarla en una senda decreciente. El control de
las transferencias a las familias y del consumo
publico deberian contribuir a la reducciéon del
déficit.

En Irlanda se prevé que el presupuesto publico
presente un superavit creciente en los proximos
afios y que la ratio de deuda se sitGe por debajo
del 60 % del PIB en 1998 y continte dismi-
nuyendo ulteriormente. Teniendo en cuenta el
fuerte crecimiento econémico actual y la posibi-
lidad de recalentamiento, todo excedente de
ingresos en relacién con los previstos en el presu-
puesto de 1998 deberia utilizarse para aumentar el
superavit presupuestario. Ademas, Irlanda también
precisa de una politica fiscal estricta a fin de
reducir el riesgo de recalentamiento. Es de
destacar que las autoridades tienen la determina-
cién de proponer un presupuesto para 1999 que
tenga como objetivo primordial la continuacién
de la baja inflacién en Irlanda.

Tras el éxito obtenido en la reduccién del déficit
publico por debajo del valor de referencia, del
3 % del PIB, en 1997, Italia necesita intensificar
su labor de consolidacién presupuestaria con
objeto de cumplir las obligaciones del Pacto de
estabilidad y crecimiento. Para garantizar una
rapida reduccién de la ratio de deuda, es impor-
tante conseguir que los altos niveles de superavit
primario del 5,5 por ciento del PIB se mantengan
a medio plazo, tal como se prevé en el plan
trienal aprobado por el Parlamento italiano. Todo
esto, reforzado por los ingresos procedentes de
privatizaciones, deberia garantizar una disminu-
ciébn continuada de la ratio de deuda.

Se prevé que Luxemburgo mantendrd un super-
avit presupuestario en los préximos afios, al
tiempo que su ratio de deuda seguird en niveles
muy bajos.

Los Paises Bajos no deben permitir que se dete-
riore su actual situacién presupuestaria. Teniendo
en cuenta las favorables condiciones de creci-
miento econémico previstas para los proximos
afios, debe lograrse una mayor reduccién del
déficit para respetar las obligaciones del Pacto de
estabilidad y crecimiento. De ahi que no deba
relajarse la politica presupuestaria ni permitirse
que el déficit pablico aumente de nuevo. Es
preciso mantener el ajuste presupuestario para
garantizar una mayor disminucién continuada de
la ratio de deuda.

Austria deberia continuar sus esfuerzos de consoli-
dacién en los préoximos afios a fin de lograr el
objetivo de una situacion presupuestaria cercana al
equilibrio o con superavit. Austria precisa ejercer
un severo control presupuestario y deberia evitar
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presiones adicionales sobre el presupuesto. de entrar en la zona euro antes del afio 2001.

=

Debido a la reciente reforma de la imposicion de
las familias, originada por una sentencia del
Tribunal Constitucional, y en el contexto de la
reforma fiscal prevista, se requeriran considerables
esfuerzos adicionales de consolidacién presupues-
taria. También se recuerda que la ratio de deuda
debe mantenerse en una senda decreciente.

Portugal deberia aprovechar la oportunidad que
ofrezcan las favorables condiciones de crecimiento
econémico en los préximos afios para mejorar su
posicioén presupuestaria con objeto de cumplir las
obligaciones del Pacto de estabilidad y creci-
miento. De esta forma también se evitara cual-
quier riesgo de recalentamiento. El ajuste presu-
puestario deberia centrarse mas en el gasto prima-
rio. Se prevé que la ratio de deuda descienda hasta
el 60 % del PIB en 1998, y que siga dismi-
nuyendo en los afios siguientes.

En Finlandia se prevé que el déficit presupues-
tario se convierta en superavit en 1998 y que éste
aumente en los afios siguientes. Finlandia
proyecta introducir una reduccién del impuesto
sobre la renta en 1999; esta medida deberia apli-
carse de forma que no se interrumpa el proceso
de ajuste presupuestario.

Estados miembros que no adoptardn el euro a
partir de enero de 1999

Se prevé que Dinamarca aplique una politica
presupuestaria mas estricta y que aumente su
superavit presupuestario en los proximos afios. La
recaudacion fiscal seguira siendo excelente y la
inversion  puablica  continuara  reduciéndose.
Teniendo en cuenta el aumento del superavit
presupuestario, se prevé que la ratio de deuda se
sitie por debajo del 60 % del PIB en 1998 y
continde disminuyendo en los afios siguientes.

Grecia ha efectuado importantes avances en la
reduccién de los graves desequilibrios de sus
finanzas publicas en los Gltimos afios. En 1997 su
déficit se redujo hasta el 4 % del PIB y se prevé
que en 1998 se reduzca por debajo del nivel de
referencia del Tratado, mientras que la deuda
publica, tras permanecer practicamente estable
desde 1993, empezd a reducirse en 1997. Grecia
deberia continuar sus esfuerzos de consolidacién
presupuestaria, en especial mediante una aplica-
cién rigurosa de las medidas anunciadas por el
Gobierno cuando la dracma pas6 a formar parte
del MTC, para garantizar que su participacion en
el MTC pueda hacerse sin sobresaltos y de forma
ordenada y para realizar la intencion del Gobierno

Estas medidas incluyen un recorte suplementario
del gasto primario, la ampliacion de los planes de
privatizacidén, la racionalizacién generalizada del
sector publico y la reforma del sistema de segu-
ridad social a medio plazo.

En Suecia, se espera que en 1998 el presupuesto
del Estado tenga superavit y que se logren super-
avit cada vez mayores posteriormente. El objetivo
de Suecia es un superavit presupuestario del 2 %
del PIB a lo largo del ciclo. El gasto publico debe
seguir controlandose rigurosamente.

También en el Reino Unido se prevé que el
presupuesto alcance una situacién cercana al equi-
librio a finales del decenio. Para ello, el Reino
Unido deberia aplicar rigurosamente la politica
presupuestaria anunciada. Deberia seguir contro-
landose rigurosamente el gasto publico. La poli-
tica presupuestaria también deberia tener en
cuenta la necesidad de lograr las condiciones de
estabilidad generales previstas para la economia
del pais.

EVOLUCION SALARIAL

La evolucion de la masa salarial y de los diferenciales
salariales tiene importantes consecuencias para la
inflacién, el crecimiento, el empleo y el contenido
en empleo del crecimiento. En la unién econémica y
monetaria, con un régimen de moneda Gnica, la rela-
ciébn entre salarios y empleo pasard a ser mas
evidente y estricta. Por otra parte, el marco macroe-
condmico creible y orientado a la estabilidad fomen-
tara un comportamiento salarial adecuado.

La fijacién de salarios seguira siendo competencia de
los interlocutores sociales a escala nacional, regional,
sectorial o incluso de manera mas descentralizada,
segln sus respectivas tradiciones. Tal como se destaca
en la Resolucién de Amsterdam sobre crecimiento y
empleo, los interlocutores sociales tienen la responsa-
bilidad de compatibilizar un elevado nivel de empleo
con acuerdos salariales adecuados y de establecer un
marco institucional apropiado para la negociacion
salarial.

Para que la evolucién salarial contribuya a una poli-
tica macroeconémica favorable al empleo, los interlo-
cutores sociales deben seguir aplicando politicas
responsables y llegar a acuerdos salariales en los
Estados miembros que se ajusten a las siguientes
normas generales:
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i) Los aumentos nominales de la masa salarial
deben ser compatibles con la estabilidad de
precios. Unos acuerdos salariales, en toda la zona
euro, que fueran incompatibles con la estabilidad
de precios conllevarian inevitablemente un endu-
recimiento de las condiciones monetarias en esta
zona, lo cual tendria consecuencias negativas para
el crecimiento y el empleo. Un aumento salarial
nominal excesivo en un pais o en una regién no
tendria necesariamente importantes consecuen-
cias para la inflacién en la totalidad de la unién
monetaria, pero, al afectar a los costes laborales
unitarios, empeoraria las condiciones de competi-
tividad y empleo en este pais o region.

ii) El incremento de los salarios reales con respecto
al aumento de la productividad laboral deberia
tener en cuenta la necesidad de fortalecer, cuando
sea necesario, y posteriormente mantener, la
rentabilidad de las inversiones que refuerzan las
capacidades y crean empleo. Ello significa que en
los paises donde el crecimiento de la producti-
vidad laboral global se va desacelerando, se redu-
cird el margen para aumentar los salarios reales.
Mas especificamente, una reduccion del tiempo
de trabajo no deberia tener como consecuencia
un incremento de los costes reales por unidad de
trabajo. Para que una mayor rentabilidad genere
una mayor inversion en la Comunidad, es funda-
mental que la evolucién de la demanda, las
condiciones del mercado de trabajo, la fiscalidad
y la normativa sean favorables a la inversion.

iii) Los acuerdos salariales deberian tener mas en
cuenta las diferencias de productividad segtn las
cualificaciones, las aptitudes y las zonas geografi-
cas. En esta situacién, y cuando proceda, los
costes de los salarios de insercion para los jovenes
y los parados poco cualificados o de larga dura-
cién deberian aumentar su empleabilidad; los
efectos beneficiosos de la reduccion de los costes
de los salarios de insercién podrian aumentarse
con medidas destinadas a fomentar la adaptabi-
lidad de la poblacién activa.

iv) Debe evitarse un efecto de «imitacién salarial», lo
cual implica que las diferencias en los costes
laborales de los Estados miembros deberian
seguir reflejando las diferencias de productividad.
Al existir una moneda Unica, las diferencias sala-
riales entre Estados miembros serdn mas transpa-
rentes, lo que podria conducir a un cierto
aumento de la movilidad laboral pero también
dar lugar a demandas de aumento salarial en
paises con salarios inferiores, a fin de acercarse a
aquellos con salarios mas altos. Si en un pais o
regiéon los salarios aumentaran mas que la
productividad, se deterioraria la competitividad y

la rentabilidad de la inversién y, en consecuencia,
su atractivo como ubicacién productiva; su
comercio se veria afectado, se frenaria la inver-
sién y aumentaria el desempleo.

El cumplimiento de estos requisitos no implica que
la evolucién salarial deba ser uniforme en toda la
zona euro. Es probable que existan diferencias en el
crecimiento de la productividad y, con ello, en el
margen de maniobra disponible para la modificaciéon
de los salarios reales. Por otra parte, deben conside-
rarse las distintas situaciones del mercado de trabajo
y las distintas condiciones econémicas. En la unibén
econdémica y monetaria, los ajustes salariales deberan
desempeifiar una funcién mas importante en la adap-
tacién a las circunstancias econdémicas cambiantes,
especialmente cuando se trate de problemas especi-
ficos de un pais, lo que exigird mayor adaptabilidad
en el proceso de fijacion de salarios.

Teniendo en cuenta que los interlocutores sociales
son, en general, los responsables de que se obtenga
una evolucidn salarial compatible con la consecucion
y el mantenimiento de un elevado nivel de empleo,
con lo que desempefian una importante funcién en
el logro de una politica macroeconémica adecuada,
es fundamental fortalecer el dialogo social en las
instancias adecuadas. A escala nacional, los gobiernos
deben dar mayor prioridad al fomento del dialogo y a
la promocién de la comprension de la estrategia poli-
tica contenida en las Orientaciones generales de poli-
tica econdmica. A escala comunitaria, la Comisién
continuara desarrollando el dialogo social, en especial
en temas de politica macroeconémica. Ademas, en el
marco de una coordinacién de politicas econémicas
reforzada, es necesario instaurar credibilidad y un
clima de confianza entre los principales agentes, que
podrian reforzarse mediante un dialogo regular entre
los interlocutores sociales y las autoridades responsa-
bles de las politicas econdmicas.

POLITICAS ESTRUCTURALES PARA IMPULSAR
EL CRECIMIENTO Y EL EMPLEO

Las politicas estructurales son fundamentales para
fomentar el bienestar econdémico, mejorar la produc-
tividad y aumentar los niveles de empleo. Su funcién
primordial es contribuir a asegurar un proceso de
crecimiento macroecondmico sin tensiones, reforzar
la competitividad de la Comunidad, aumentar el
contenido en empleo del crecimiento y lograr un
crecimiento mas respetuoso con el medio ambiente.
Para que sean plenamente efectivas deben ser cohe-
rentes con la aplicacion de politicas macroeconé-
micas saneadas.
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7.1.

El objetivo de las politicas estructurales es mejorar el
funcionamiento de los mercados; cuando llevan
implicita una repercusién presupuestaria, es funda-
mental que se mantengan bajo control y que no
pongan en peligro el logro de unas situaciones presu-
puestarias saneadas. Ademas, sus beneficios econé-
micos solo aparecen gradualmente a lo largo del
tiempo.

Teniendo en cuenta los insuficientes avances en la
aplicacion de las reformas estructurales en los
mercados de productos, de servicios y, en particular,
de trabajo en la mayoria de los Estados miembros, es
preciso redoblar los esfuerzos para eliminar deficien-
cias estructurales a menudo muy arraigadas. La reso-
lucién de los problemas econémicos especificos de
los Estados miembros dependera en gran medida de
la flexibilidad y la capacidad de adaptaciéon de los
mercados de productos, servicios y factores de
produccién. La wunién econdémica y monetaria
también intensificara la presion competitiva sobre las
empresas debido a la supresiéon de las modificaciones
de los tipos de cambio dentro de la zona euro y a
una mayor transparencia de precios.

Mercados de mercancias, servicios y capitales

Para salvaguardar y promover la competitividad, el
empleo y el nivel de vida de la Unién Europea en un
mundo de libre comercio y en constante cambio
tecnolégico es fundamental que los Estados miem-
bros y la Comunidad intensifiquen sus esfuerzos para
mejorar sus mercados de productos, servicios y capi-
tales. Estos esfuerzos deberan concentrarse en cuatro
ambitos principales:

i) Reformas que perfeccionen el mercado tinico

La mejora del funcionamiento del mercado tnico
tiene gran importancia para el logro de la unién
econémica y monetaria puesto que, pese a los
considerables avances, persisten varios problemas
importantes. El marco legislativo del mercado
unico sigue siendo incompleto, debido funda-
mentalmente a la ausencia de una plena incorpo-
racién nacional de las directivas de la Comuni-
dad. Debe proseguirse enérgicamente, en la
mayoria de los Estados miembros sefialados en el
cuadro de indicadores del mercado Gnico, elabo-
rado por la Comision, el esfuerzo para reducir el
nimero de directivas del mercado wnico no
incorporadas. Reconociendo este desafio, la
Comisién y los Estados miembros acordaron, en
junio de 1997, un Plan de accién para el mercado
tnico en el que los Estados miembros se
comprometen a que el 1 de enero de 1999 se
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hayan solventado las principales lagunas legisla-
tivas que subsisten. Entre los ambitos que
requieren nuevas actuaciones cabe destacar la
contratacion publica y el reconocimiento mutuo.

Los esfuerzos deberian centrarse ahora en
asegurar la pronta aplicacion del Plan de accién y
en supervisar el avance hacia un mercado Gnico
efectivo. Con este fin, se ha previsto la publica-
cién semestral de un cuadro de indicadores del
mercado Gnico. Por otra parte, en las conclu-
siones del Consejo Europeo de Luxemburgo se
insiste en la importancia de prestar plena aten-
cién a las politicas y situaciones econdmicas
nacionales que podrian impedir el buen funcio-
namiento del mercado Gnico y en la necesidad de
coordinacion para apoyar una reforma fiscal que
aumente la eficacia e impida la competencia
fiscal perniciosa. En este ambito, los incentivos
fiscales deberian ser coherentes con las normas
comunitarias sobre ayudas estatales y deberia
supervisarse la aplicacion en los Estados miem-
bros de los principios de una competencia fiscal
leal. Esta es una de las principales tareas del
Grupo de seguimiento creado el 1 de diciembre
de 1997.

El mercado Gnico y la globalizacién ejercen una
fuerte presién en pro de la mejora de la competi-
tividad, pero esta Gltima también esta relacionada
con las politicas nacionales o comunitarias en el
ambito de la investigacién y el desarrollo y, en
particular, de la sociedad de la informacién. Por
esta razon es esencial aplicar rapidamente las
medidas contenidas en el Plan de accion que
promuevan la innovacién y una difusién amplia
de las nuevas tecnologias. El entorno de las
empresas en materia de comunicacion también
requiere que se fortalezcan los esfuerzos en los
proyectos de infraestructuras manteniendo el
nivel adecuado de inversién publica y realizando
proyectos conjuntos con el sector privado cuando
sea adecuado. Los esfuerzos también deberian
centrarse en el fomento de una cultura empresa-
rial y en el fomento del espiritu de empresa,
factor decisivo en la estimulacion del creci-
miento, el empleo y la competitividad comunita-
rios.

Reformas que mejoren la competencia

La Comisién ha reconocido la necesidad de
simplificar y descentralizar la aplicacion de las
normas de defensa de la competencia para
aumentar su eficacia y reducir los costes que
supone para las empresas. Los Estados miembros
también deberian contribuir a lograr una aplica-
ciébn mas eficaz de estas normas modificando su
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legislacion para permitir la aplicacion efectiva de
aquéllas por parte de las autoridades nacionales
de defensa de la competencia. En lo que se
refiere a las ayudas estatales, es preciso que la
Comisién ejerza un control estricto y los Estados
miembros apliquen una autodisciplina rigurosa.

iii) Reformas de la normativa

Un marco normativo adecuado es una condicion
previa para estimular el crecimiento de la
productividad y de la competitividad de las
empresas europeas. Los gobiernos y la Comisién
tienen la responsabilidad de revisar continua-
mente las normativas existentes a fin de evaluar
su adecuacion, reducir el coste de su aplicaciéon y
supervisién y aumentar su transparencia y aplica-
bilidad. Ello también es cierto en lo que se
refiere a la normativa medioambiental, que
deberia basarse en incentivos que permitan a los
agentes econdmicos lograr objetivos medioam-
bientales bien definidos con una minima reper-
cusién sobre los costes. Dado que las normativas
nacionales son todavia muy dispares, los orga-
nismos internacionales han emprendido diversos
ejercicios de evaluacidén comparativa, con objeto
de distinguir las mejores practicas normativas.
Estos ejercicios podrian suponer una mejora
importante en el marco juridico de las empresas.
Por lo que respecta a la Comunidad, la Comisién
podria coordinar estas iniciativas a partir de las
contribuciones de los Estados miembros.

La normativa administrativa y los procedimientos
engorrosos tienden a ser una carga especialmente
pesada para las pequefias y medianas empresas,
en particular, en su fase de lanzamiento. Por esta
razbn, estos ejercicios de evaluacion podrian apli-
carse en primer lugar a las normas administra-
tivas para la creacién de empresas. De la misma
manera, deberia darse prioridad a detectar y
suprimir cualquier barrera normativa injustificada
que se oponga al desarrollo del capital de riesgo y
de los nuevos productos financieros, particular-
mente aquellos que puedan contribuir a la finan-
ciacion de las pequefias y medianas empresas.

Debe prestarse también especial atencion a la
creaciéon de empleo a escala local en la economia
social y en nuevas actividades ligadas a necesi-
dades todavia no satisfechas por el mercado, que
tienen un importante efecto indirecto tanto para
la actividad econémica como para la cohesién
social. Para explotar plenamente las oportuni-
dades que ofrecen estos ambitos debe crearse un
marco fiscal y normativo mas favorable.

iv) Mercados financieros

La unién econdémica y monetaria supondra
importantes cambios en los mercados financieros

europeos. Dichos cambios daran lugar a amplios
y muy liquidos mercados en euros. Es importante
que las autoridades nacionales tomen las medidas
necesarias para suprimir los obstaculos juridicos y
financieros que se oponen a la integracion del
mercado. A medida que en la unién econdémica y
monetaria disminuya la segmentacién entre los
mercados financieros de los Estados miembros, la
mayor competencia entre las instituciones finan-
cieras de la zona euro hard mas evidente cual-
quier ineficacia. Ademas, es muy probable que
los nuevos mercados financieros en euros sean
atractivos para las instituciones financieras de
fuera de Europa. Por ello es esencial que los
operadores estén totalmente preparados para la
unibén econdmica y monetaria, a fin de que pueda
obtenerse todo el potencial de los nuevos
mercados financieros en euros.

Para mejorar la eficacia de tales reformas, éstas
deben controlarse estrechamente y, en su caso,
coordinarse a escala comunitaria mediante una
supervision multilateral regular, que comple-
mente la actual supervision multilateral macroe-
condmica. Para asegurar el decidido progreso de
la reforma econdmica, los Estados miembros y la
Comisién deberian presentar breves informes
anuales en los que describan sus politicas para
mejorar la eficacia de sus mercados de productos,
servicios y capitales. Estos informes sentaran las
bases para controlar dichos esfuerzos de reforma
a escala comunitaria y aportaran datos para las
Orientaciones generales de politica econémica a
partir del préximo afio. La Comision también
elaborard un cuadro de indicadores ampliado
sobre la integracion efectiva del mercado, en el
que se incluirin los diferenciales de precios y la
aplicacién de las medidas del mercado Unico.

7.2. Mercado de trabajo

Es posible lograr una reduccion duradera de los
niveles de desempleo, actualmente muy elevados, y
un incremento del nivel de empleo en la Comuni-
dad. Para ello se precisa una utilizacion decidida y
constante de una amplia gama de politicas que se
refuercen mutuamente y que a menudo sélo daran
fruto a medio y largo plazo. La interaccién entre
politicas macroeconémicas y politicas estructurales
asegurara el logro de un periodo de elevado creci-
miento no inflacionista, apoyado en una inversion
que aumente la capacidad productiva. Las politicas
necesarias a este respecto son el centro de las
presentes y de las anteriores Orientaciones generales
de politica econdémica. Pero la resolucién de los
problemas del empleo requerird una modernizacién
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general y simultinea de los mercados de trabajo
comunitarios, con vistas a aumentar el contenido en
empleo del crecimiento y a asegurar la empleabilidad
de la poblacién activa. Este segundo componente de
la estrategia comunitaria para lograr un elevado nivel
de empleo fue desarrollado en las Directrices para el
empleo del Consejo de Luxemburgo.

Las Directrices para el empleo —basadas en cuatro
pilares: aumentar la empleabilidad, impulsar el espi-
ritu de empresa, favorecer la adaptabilidad de las
empresas y los trabajadores, y fomentar la igualdad
de oportunidades— seran aplicadas mediante planes
de acciéon nacional (PAN) para el empleo. Estos
planes, adaptados a las circunstancias nacionales
especificas, deben integrar las medidas de empleo en
una estrategia de politica macroecondémica saneada,
que incluya la consolidacién presupuestaria de
conformidad con los requisitos del Pacto de creci-
miento y estabilidad. Ademas, deben contribuir a
reducir los desfases en el mercado de trabajo y a
reforzar la capacidad de respuesta de las empresas
ante los cambios econdémicos. De esta forma, los
PAN serdn un importante instrumento dirigido a
reforzar el potencial de crecimiento y empleo de la
Comunidad y, por esa razén, constituiran sin duda
un destacado componente de las futuras Orienta-
ciones generales de politica econbémica.

Las actuaciones de los Estados miembros deberian
dar prioridad a una estrategia preventiva, que se
centre en politicas activas encaminadas a aumentar
una oferta de mano de obra con la formacién y
preparacién adecuadas. Estas medidas activas deben
combinarse con esfuerzos para incentivar mas la bus-
queda y creacién de puestos de trabajo, a través de
una revision de la estructura y administracion del
sistema impositivo y de prestaciones sociales.

i) Politicas activas del mercado laboral

En un periodo de cinco afios los Estados miem-
bros deben solucionar el desempleo de los
jovenes y evitar el desempleo de larga duracion,
ofreciendo a toda persona joven o adulta una
nueva oportunidad, antes de que transcurran seis
o doce meses de desempleo respectivamente. Ello
exige mayores esfuerzos para los servicios de
empleo a fin de que puedan realizar eficazmente
tareas de busqueda de puestos de trabajo. Estas
medidas deberian combinarse con medidas de
acompafiamiento como la formacién vy, cuando
resulte conveniente, las ayudas salariales y la
reduccién de las cargas sociales, especialmente
para el trabajo poco cualificado. Es importante
concentrar los escasos recursos de los servicios de
empleo en quienes necesitan mas ayuda para
encontrar un puesto de trabajo.
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El desempleo de larga duracion es particular-
mente alto en Bélgica, Irlanda, Italia y Espafia,
mientras que el desempleo juvenil lo es en
Finlandia, Francia, Grecia, Italia y Espafia. Estos
Estados miembros deberian realizar un esfuerzo
especial para respetar estas orientaciones.

Impuestos y cotizaciones a la Seguridad Social

Durante mas de quince afios, el incremento de la
carga fiscal global y la evolucién estructural de
los sistemas fiscales (impuestos y cotizaciones a la
seguridad social) en los Estados miembros ha sido
desfavorable al empleo. Como resultado del
incremento de la carga fiscal global y de las coti-
zaciones a la seguridad social se ha abierto una
brecha cada vez mayor entre lo que reciben los
trabajadores y lo que pagan las empresas. Esta
brecha creciente incide negativamente en la
eficiencia econémica y en el crecimiento y, en
Gltima instancia, en la creacién de empleo. Sus
efectos son especialmente perniciosos para los
salarios mas bajos, ya que su alto coste expulsa
del mercado los empleos poco cualificados y
poco pagados y aumenta las actividades en el
mercado negro. En vista de tan negativos efectos,
es importante que los Estados miembros tomen
las medidas necesarias para invertir esta tenden-
cia, por ejemplo, mediante la reforma de los regi-
menes de seguridad social y fiscales. Dichas
medidas, no obstante, no deberian poner en
peligro la consolidacién presupuestaria. Los
efectos de dichas medidas sobre el empleo
aumentarian si estuvieran apoyadas con medidas
activas del mercado laboral en los 4mbitos de la
educacién, los planes de aprendizaje, la forma-
cién profesional y el reciclaje. Con objeto de que
los sistemas tributarios sean mas favorables al
empleo, los Estados miembros deberian estudiar
también, en su caso, si resulta deseable crear un
impuesto sobre la energia o sobre las emisiones
contaminantes, o cualquier otra medida imposi-
tiva. Cualquiera de estos cambios deberia tener
en cuenta los efectos en la competencia y las
posibles cargas suplementarias para los contri-
buyentes, ya sean personas fisicas o juridicas.

Reforma de las prestaciones sociales

Los sistemas de prestaciones sociales deben refor-
marse con objeto de aumentar los incentivos, las
oportunidades y las responsabilidades para
aceptar puestos de trabajo y, de una manera mas
general, mejorar el funcionamiento del mercado
de trabajo. Ello supone pasar del mantenimiento
de unos sistemas de ayudas pasivas a los ingresos
a medidas de ayuda a la proteccién social a través
del trabajo. En algunos paises, sin embargo,
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aceptar un puesto de trabajo presenta pocas
ventajas comparativamente a recibir prestaciones
sociales, especialmente para quienes reciben sala-
rios bajos y permanecen largos periodos en situa-
cién de desempleo: la suma de las prestaciones
por desempleo, vivienda e hijos genera, en deter-
minadas circunstancias, una tasa de sustitucion
neta de aproximadamente un 80 % en Bélgica,
Dinamarca, Finlandia, Francia, Alemania, Paises
Bajos, Suecia y el Reino Unido.

Hacer que sea rentable trabajar precisa de una
doble estrategia. En primer lugar, la aplicacion de
reformas que aumenten el salario realmente
percibido. Las reformas emprendidas por el
Reino Unido bajo la denominacién de «presta-
ciones al trabajo» (welfare to work) abren una via
interesante. En segundo lugar, debe actuarse
sobre las prestaciones, ajustando cuidadosamente
los criterios para recibirlas, los requisitos de bus-
queda de empleo y, en algunos casos, revisando
su duracion. Algunos paises han obtenido resul-
tados positivos en este ambito. No obstante,
deberia revisarse la interaccion entre los distintos
sistemas de prestaciones para asegurar que
aceptar un puesto de trabajo siempre resulte mas
rentable que recibir prestaciones. De una manera
mas general, los sistemas de prestaciones y los
sistemas impositivos deberian contemplarse en
relacién con las normativas sobre el mercado de
trabajo. Los Estados miembros, especialmente
aquellos que combinan sistemas relativamente
generosos de prestaciones sociales y de protec-
cién del empleo, deberian revisar su legislacién
correspondiente para tratar de compatibilizar
seguridad y flexibilidad, aumentando al mismo
tiempo la eficacia de los sistemas de prestaciones
sociales.

iv) Modificaciones de la jornada laboral

Es importante que alli donde existan acuerdos de
reduccién de la jornada laboral la norma se
aplique de manera tal que no se socave la adapta-
bilidad y no se obtenga como resultado la reduc-
cién de la oferta de mano de obra y de la produc-
cién. Cuando asi resulte adecuado, el empleo
podria verse favorecido por una mayor flexibi-
lidad de la jornada laboral a nivel microeconé-
mico. En este sentido, algunas iniciativas sugieren
que los acuerdos que combinen una reduccidén
del tiempo de trabajo con la creacién de empleo
podrian tener resultados positivos, siempre y
cuando no aumenten los costes laborales unita-
rios. Otro enfoque para aumentar el contenido en
empleo del crecimiento podria consistir en
incentivar al maximo el recurso al tiempo parcial
voluntario y nuevas formas de empleo. Las posi-
bilidades en este 4mbito son obviamente muy
distintas en los distintos Estados miembros,
habida cuenta de las grandes diferencias en la
proporcién de trabajadores a tiempo parcial que
pueden observarse en la actualidad. En estos
ambitos debe fomentarse el intercambio, a escala
comunitaria, de experiencias y de las mejores
practicas.

Hecho en Bruselas, el 6 de julio de 1998.

Por el Consejo
El Presidente
R. EDLINGER
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Informacién sobre la fecha de entrada en vigor del Protocolo I por el que se regulan
las empresas conjuntas contempladas en el Acuerdo sobre relaciones pesqueras entre
la Comunidad Europea y la Repiblica de Letonia

Concluidos los procedimientos internos de aplicacion por las dos Partes del Protocolo I por el
que se regulan las empresas conjuntas contempladas en el Acuerdo sobre relaciones pesqueras
entre la Comunidad Europea y la Republica de Letonia, firmado en Riga el 30 de abril de
1998 (!), el Protocolo entrd en vigor el 25 de mayo de 1998.

() DO L 48 de 19. 2. 1998, p. 1.
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ESPACIO ECONOMICO EUROPEO

ORGANO DE VIGILANCIA DE LA AELC

DECISION DEL ORGANO DE VIGILANCIA DE LA AELC
N° 46/98/COL
de 4 de marzo de 1998

relativa a la adopcién de dos comunicaciones en el ambito de la competencia sobre la

definicién de mercado de referencia a efectos de la normativa de competencia en el

Espacio Econémico Europeo (EEE) y sobre los acuerdos de menor importancia no
contemplados en el apartado 1 del articulo 53 del Acuerdo EEE

EL ORGANO DE VIGILANCIA DE LA AELC,
Visto el Acuerdo sobre el Espacio Econémico Europeo (!) y, en particular, su articulo 55,

Visto el Acuerdo entre los Estados de la AELC por el que se instituyen un Organo de Vigilancia y
un Tribunal de Justicia (3) y, en particular, la letra b) del apartado 2 de su articulo 5 y el apartado
1 de su articulo 25,

Previa consulta a la Comision Europea,

Considerando que la Comisién ha adoptado una comunicacién relativa a la definicion de
mercado de referencia a efectos de la normativa comunitaria en materia de competencia (°) y una
comunicacién relativa a los acuerdos de menor importancia no contemplados en el apartado 1 del
articulo 85 del Tratado constitutivo de la Comunidad Europea (¥);

Considerando que ambas comunicaciones también son pertinentes para el Espacio Econdémico
Europeo;

Considerando que resulta necesario orientar a las empresas indicando los principios y las normas
por las que se regira el Organo de Vigilancia de la AELC a la hora de aplicar los conceptos de
mercado de producto de referencia y de mercado geografico de referencia y de determinar si un
acuerdo repercute considerablemente sobre los intercambios y la competencia en relacién con los
articulos 53 a 60 del Acuerdo EEE;

Considerando que es preciso garantizar una aplicacién uniforme de las normas de competencia
del EEE en todo el Espacio Econémico Europeo;

Considerando que, de conformidad con el punto II bajo el titulo «Observaciones generales», al
final del anexo XIV del Acuerdo EEE, el ()rgano de Vigilancia debe adoptar, tras consultar a la
Comision Europea, los actos que correspondan a los adoptados por ésta con objeto de mantener
la igualdad de condiciones de competencia,

En lo sucesivo denominado <«el Acuerdo EEE».
En lo sucesivo denominado el Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccion.
DO C 372 de 9. 12. 1997, p. 5.
DO C 372 de 9. 12. 1997, p. 13.
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HA ADOPTADO LA PRESENTE DECISION:
1.  Quedan adoptadas las comunicaciones que figuran a continuacién, que se adjuntan a la

presente Decision como anexos I y II:

— comunicacién del Organo de Vigilancia de la AELC relativa a la definicién de mercado de

referencia a efectos de la normativa en materia de competencia en el Espacio Econdémico
Europeo (EEE);

— comunicacién del Organo de Vigilancia de la AELC relativa a los acuerdos de menor
importancia no contemplados en el apartado 1 del articulo 53 del Acuerdo EEE.

2. La presente Decisién y las comunicaciones adjuntas son auténticas en la versiéon inglesa y
seran publicadas en la seccién EEE y en el suplemento EEE del Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

Hecho en Bruselas, el 4 de marzo de 1998.

Por el Organo de Vigilancia de la AELC
Presidente
Knut ALMESTAD
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ANEXO I

COMUNICACION DEL ORGANO DE VIGILANCIA DE LA AELC RELATIVA A LA DEFINI-
CION DE MERCADO DE REFERENCIA A EFECTOS DE LA NORMATIVA DE COMPE-
TENCIA EN EL ESPACIO ECONOMICO EUROPEO (EEE)

A. La presente Comunicacién se adopta con arreglo a lo dispuesto en el Acuerdo sobre el Espacio Econémico
Europeo (Acuerdo EEE) y el Acuerdo entre los Estados de la AELC por el que se instituyen un Organo de
Vigilancia y un Tribunal de Justicia (Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccion).

B. La Comisién Europea ha publicado una Comunicacién relativa a la definicién de mercado de referencia a
efectos de la normativa comunitaria en materia de competencia (!). Este acto no vinculante contiene un
conjunto de principios y normas por los que se rige la Comisién Europea en el dmbito de la competencia.

C. El Organo de Vigilancia de la AELC considera que el mencionado acto es pertinente para el EEE. Con
objeto de mantener la igualdad de condiciones de competencia y de garantizar la aplicacion uniforme de
las normas de competencia del EEE en todo el Espacio Econémico Europeo, el Organo de Vigilancia de la
AELC adopta la presente Comunicacién en ejercicio del poder que le confiere la letra b) del apartado 2 del
articulo 5 del Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccién. Se propone seguir los principios y normas
establecidos en la presente Comunicacién al aplicar las normas de competencia del EEE pertinentes a cada

asunto en concreto.

I. INTRODUCCION

1. El objeto de la presente Comunicacion es orientar sobre la
forma en que el Organo de Vigilanica de la AELC aplica los
conceptos de mercado de productos de referencia y de mercado
geografico de referencia cuando vela por el respeto de las normas
de competencia del Acuerdo EEE, en particular cuando aplica las
disposiciones del capitulo II del Protocolo n° 4 del Acuerdo
sobre Vigilancia y Jurisdiccién (%), y del punto 1 del anexo XIV
del Acuerdo EEE en combinacién con el capitulo XIII del Proto-
colo n° 4 del Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccion (), y las
disposiciones correspondientes en otros textos sectoriales como el
transporte o el carbon y el acero ().

2. La definicién del mercado es un instrumento que permite
determinar y definir los limites de la competencia entre empresas,
asi como establecer el mercado dentro del cual el Organo de
Vigilancia de la AELC aplica la politica de competencia. El
principal objetivo de la definicién de mercado es determinar de
forma sistematica las limitaciones de competencia que afrontan
las empresas afectadas (°). El objetivo de definir un mercado en
sus dimensiones de producto y geografica es determinar los
competidores de las empresas afectadas que pueden limitar el
comportamiento de éstas o impedirles actuar al margen de una
presion competitiva eficaz. Desde esta perspectiva, dicha defini-
cién permite, entre otras cosas, calcular las cuotas de mercado,
que aportan una informacidn valiosa sobre el poder de mercado,
para evaluar una posicién dominante o a los efectos de la aplica-
cién del articulo 53 del Acuerdo EEE.

3. De lo anterior se desprende que el concepto de mercado de
referencia es diferente de otros conceptos de mercado utilizados
frecuentemente en otros contextos. Por ejemplo, las empresas a

(') DO C 372 de 9. 12. 1997, pagina 5.

() Corresponde al Reglamento (CEE) n° 17 del Consejo (Procedi-
miento general).

(%) Corresponde al Reglamento (CEE) n° 4064/89 del Consejo (Control
de las operaciones de concentracion).

(*) En la evaluacién de las ayudas estatales, los aspectos fundamentales

con el receptor de la ayuda y el sector afectado, mas que la descrip-

ciébn de las presiones competitivas que afronta el receptor de la

ayuda. En los asuntos en que se plantee el poder de mercado y, por

tanto, el mercado de referencia, la valoracién puede basarse en el

enfoque esbozado en la presente Comunicacion.

A los efectos de la presente Comunicacidén, las empresas afectadas

seran: en el caso de las concentraciones, las partes de la operaciéon de

concentracion; en las investigaciones con arreglo al articulo 54 del

Acuerdo EEE, la empresa objeto de la investigacién o los denun-

ciantes; en las investigaciones basadas en el articulo 53, las partes del

acuerdo.

-
=

menudo emplean el término mercado para referirse al drea en que
venden sus productos o, en sentido amplio, a la industria o sector
a que pertenecen.

4. La definicién del mercado de referencia en sus dimensiones
o de producto y geografica tiene con frecuencia una influencia
decisiva en la valoracién de un asunto de competencia. Al hacer
publicos los procedimientos que sigue para establecer la defini-
cién de mercado y al indicar los criterios y elementos de prueba
en los que se basa para adoptar una decisién el Organo de
Vigilancia de la AELC espera elevar el grado de transparencia de
su politica y de su proceso decisorio en el ambito de la politica de
competencia.

5. Una mayor transparencia también permitird a las empresas y
a sus asesores prever mejor la posibilidad de que el Organo de
Vigilancia de la AELC plantee objeciones desde el punto de vista
de la competencia en un caso concreto. Por ello, las empresas
podrian tener en cuenta esta posibilidad en su proceso interno de
toma de decisiones, al contemplar, por ejemplo, una adquisici6n,
la creacion de empresas en participacién o la celebracion de
determinados acuerdos. También se pretende que las empresas se
encuentren en mejor situacién para comprender qué clase de
informacién considera importante el Organo de Vigilancia para la
definicion de mercado.

6. La interpretacién del concepto de mercado de referencia que
da el Organo de Vigilancia se entiende sin perjuicio de la inter-
pretacion que puedan realizar el Tribunal de la AELC, el Tribunal
de Justicia o el Tribunal de Primera Instancia de las Comuni-
dades Europeas.

II. DEFINICION DE MERCADO DE REFERENCIA

Definicién de mercado de productos de referencia y de
mercado geografico de referencia

7. Determinadas actos basados en los articulos 53 y 54 del
Acuerdo EEE, en particular la seccién 6 del formulario A/B
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relativo al capitulo II del Protocolo n° 4 del Acuerdo sobre Vigi-
lancia y Jurisdiccién (') y la seccién 6 del formulario CO relativo
al punto 1 del anexo XIV del Acuerdo EEE y al capitulo XIII del
Protocolo n° 4 del Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccién (%)
ofrecen las definiciones siguientes. Los «mercados de productos
de referencia» se definen en los siguientes términos:

«El mercado de producto de referencia comprende la totalidad de
los productos y servicios que los consumidores consideren inter-
cambiables o sustituibles por razén de sus caracteristicas, su
precio y el uso de que se prevea hacer de ellos..

8. Los «mercados geograficos de referencia» se definen de la
siguiente forma:

«El mercado geografico de referencia comprende la zona en la
que las empresas afectadas desarrollan actividades de suministro
de los productos y de prestacion de los servicios de referencia, en
la que las condiciones de competencia son suficientemente
homogéneas y que puede distinguirse de otras zonas geograficas
proximas debido, en particular, a que las condiciones de compe-
tencia en ella prevalecientes son sensiblemente distintas a aqué-
llas.».

9.  Asi pues, el mercado de referencia dentro del cual se valora
un asunto de competencia se determina combinando el mercado
de producto y el mercado geogrifico. El Organo de Vigilancia de
la AELC interpreta las definiciones de los puntos 7 y 8 (que
reflejan la jurisprudencia del Tribunal de Justicia y del Tribunal
de Primera Instancia de las Comunidades Europeas, asi como su
propia practica decisoria) siguiendo las orientaciones definidas en
la presente Comunicacién.

Concepto de mercado de referencia y objetivos de la poli-
tica de competencia del EEE

10. La nocién de mercado de referencia estd intimamente rela-
cionada con los objetivos que persigue la politica de competencia
del EEE. Por ejemplo, en el contexto del control de las opera-
ciones de concentracién por parte del EEE, el analisis de las
modificaciones estructurales de la oferta de un producto tienen
principalmente por objetivo evitar la creacién o el reforzamiento
de una posiciéon dominante que tenga como consecuencia el
entorpecimiento de una competencia efectiva en una parte
sustancial del territorio cubierto por el Acuerdo EEE. Conforme a
las normas de competencia del EEE, una posicién dominante es
la que permite a una empresa o grupo de empresas comportarse
con relativa independencia de sus competidores, clientes y, en
ultimo término, de sus consumidores (°). Tal situacién se produce,
por lo general, cuando una empresa o un grupo de empresas
controla una parte importante de la oferta en un mercado deter-
minado, siempre que los demas factores analizados en la valora-
cién (barreras de acceso, capacidad de reaccion de los clientes,
etc) apunten en la misma direccidn.

11. El Organo de Vigilancia de la AELC sigue el mismo enfoque
en su aplicacion del articulo 54 del Acuerdo EEE a las empresas
que ejercen, individual o colectivamente, una posicién domi-
nante. El capitulo II del Protocolo n° 4 del Acuerdo sobre Vigi-
lancia y Jurisdiccion (*) faculta al Organo de Vigilancia de la
AELC para proceder a verificaciones y poner término a cualquier
abuso de posicién dominante, que, por su parte, se ha de definir
en funcién del mercado de referencia. Por otra parte, también

(') Véase la nota 2 a pie de pagina de la Decision.

(%) Véase la nota 3 a pie de pagina de la Decision.

(%) Definicién del Tribunal de Justicia de las Comunidades Europeas en
la sentencia de 13 de febrero de 1979 en el asunto 85/76 Hoff-
mann-La Roche, [1979] Rec. 1979, p. 461, confirmada en sentencias
posteriores.

(¥) Véase la nota 2 a pie de pagina de la Decision.

N

puede ser necesario definir el concepto de mercado a efectos de
aplicacibén del articulo 53 del Acuerdo EEE para determinar, por
ejemplo, si se produce una restriccién apreciable de la compe-
tencia o si se cumplen las condiciones para que se otorgue la
excepcion de la letra b) del apartado 3 del articulo 53 a la
prohibicion del apartado 1 del mismo articulo.

12. Los criterios para definir el mercado de referencia se aplican
generalmente en el analisis de ciertos comportamientos en el
mercado y de cambios estructurales en la oferta de productos. Sin
embargo, esta metodologia puede llevar a resultados diferentes en
funcién de la naturaleza del asunto examinado. Por ejemplo,
cuando se analiza una concentracidn, siendo en tal caso el analisis
fundamentalmente prospectivo, la extensién del mercado geogra-
fico podria ser diferente que cuando se analiza un comporta-
miento pasado. La diferente perspectiva temporal considerada en
cada caso podria llevar al resultado de que se definan distintos
mercados geograficos para los mismos productos en funcién de si
el Organo de Vigilancia de la AELC examina un cambio en la
estructura de la oferta, derivado, por ejemplo, de una concentra-
cién o de la creacién de una empresa en participacion de caracter
cooperativo, o examina aspectos relativos a comportamientos
pasados.

Principios basicos para la definicién de mercado

Presiones competitivas

13. Las empresas se ven sometidas a tres fuentes principales de
presiones competitivas: sustituibilidad de la demanda, sustituibi-
lidad de la oferta y competencia potencial. Desde una perspectiva
econdmica, a efectos de definir el mercado de referencia, la susti-
tuibilidad de la demanda es el factor disciplinario mas inmediato
y efectivo para los proveedores de un determinado producto,
especialmente por lo que se refiere a sus decisiones en materia de
fijacion de precios. Una empresa o un grupo de empresas no
puede influir de manera significativa en las condiciones de venta
vigentes, especialmente en el nivel de precios, si sus clientes
tienen la opcién de adquirir productos sustitutivos o de recurrir a
proveedores situados en otro lugar. Basicamente, para definir un
mercado se han de determinar las fuentes alternativas de sumi-
nistro a las que pueden recurrir los clientes de las empresas de
que se trate, tanto por lo que se refiere a productos o servicios
como a la situacién geografica de los proveedores.

14. Las presiones competitivas derivadas de la sustituibilidad de
la oferta distintas de las descritas en los puntos 20 a 23 y de la
competencia potencial son generalmente menos inmediatas y, en
cualquier caso, requieren el analisis de otros factores. Por esta
razbn, estas presiones se contemplan en la fase de valoracién del
analisis de la competencia.

Sustituibilidad de la demanda

15. El analisis de la sustituibilidad de la demanda requiere la
determinacién de la serie de productos que el consumidor consi-
dera sustitutivos. Para llegar a esta determinacién puede realizarse
un ejercicio mental, suponiendo una variacién pequefia y no
transitoria de los precios relativos y evaluando la posible reaccién
de los consumidores frente a esta variacion. El ejercicio de defini-
cién del mercado se centra en los precios con fines operativos y
practicos, y mas concretamente en la sustitucién de la demanda
provocada por pequeflas variaciones permanentes en los precios
relativos. Este concepto puede aportar indicaciones claras en
cuanto a los parametros importantes para definir el mercado.
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16. Desde un punto de vista conceptual, este enfoque implica
que, partiendo del tipo de productos que venden las empresas
afectadas y del area en que los venden, otros productos y édreas se
incluiran o excluiran de la definicién del mercado en funcién de
si la competencia de estos otros productos y zonas afecta suficien-
temente a la estrategia de fijacién de los precios de los productos
de las partes a corto plazo o la restringe.

17. La cuestién que debe resolverse es la de si los clientes de las
partes estarian dispuestos a pasar a productos sustitutivos facil-
mente disponibles o a proveedores localizados en otro lugar en
respuesta a un pequefio (5 % a 10 %) y permanente incremento
hipotético de los precios relativos para los productos y areas
considerados. Si el grado de sustitucién es suficiente para hacer
que el incremento de precios no sea rentable debido a la reduc-
cién resultante de las ventas, se incluirdin en el mercado de
referencia otros productos sustitutivos y 4reas hasta que el
conjunto de productos y zonas geograficas sea tal que resulte
rentable un pequefio incremento permanente de los precios rela-
tivos. En los casos de concentracién del poder de compra, se
aplica un analisis equivalente, cuyo punto de partida es el
proveedor, y el estudio de los precios permite determinar los
canales o puntos de distribucién alternativos para sus productos.
Al aplicar estos principios, deben analizarse cuidadosamente
determinadas situaciones descritas en los puntos 56 y 58.

18. Un ejemplo practico de este estudio de precios lo constituye
el caso de una concentracién de embotelladores de refrescos. En
el caso, habria que decidir si refrescos de diferentes sabores perte-
necen al mismo mercado. En la practica, habria que determinar si
los consumidores del sabor A se pasarian a otros sabores para
hacer frente a un incremento permanente del precio del sabor A
comprendido entre el 5§ % y el 10 %. Si un nimero suficiente de
consumidores estuviesen dispuestos a pasarse, por ejemplo, al
sabor B, en tal medida que el incremento de precios del sabor A
no fuese rentable debido a la reduccion resultante de sus ventas,
el mercado englobaria como minimo los sabores A y B. El
proceso habria de ampliarse a otros sabores hasta llegar a deter-
minar un conjunto de productos para los cuales un incremento
del precio no induzca a una sustitucion suficiente de la demanda.

19. En general, y en particular para el analisis de los casos de
concentracion, el precio que debe tenerse en cuenta es el prevale-
ciente en el mercado. Esto podra no ser asi cuando este precio
haya sido determinado en ausencia de un grado suficiente de
competencia. En particular, para la investigacion de los abusos de
posicién dominante, ha de tenerse en cuenta el hecho de que el
precio prevaleciente puede haber sido aumentado ya sustancial-
mente.

Sustituibilidad de la oferta

20. La sustituibilidad de la oferta también se tiene en cuenta al
definir mercados en los casos en que sus efectos son equivalentes
a los de la sustituibilidad de la demanda en términos de eficacia y
rapidez. Esto requiere que los proveedores puedan pasar a fabricar
los productos de referencia y comercializarlos a corto plazo (!), sin
incurrir en costes o riesgos adicionales significativos, en respuesta
a pequeflas variaciones permanentes de los precios relativos.
Cuando se cumplen estas condiciones, la produccién adicional
que se comercializa tendrd un efecto disciplinario sobre el
comportamiento competitivo de las empress afectadas. Este

(") Es decir, en un periodo que no suponga un ajuste importante de los
activos materiales e inmateriales (véase el punto 23).

impacto en términos de eficacia y rapidez es equivalente al efecto
de sustitucion de la demanda.

21. Estas situaciones se producen generalmente cuando las
empresas comercializan una amplia gama de calidades o tipos de
un mismo producto; incluso aunque para un consumidor o un
grupo de consumidores finales determinados las distintas cali-
dades no sean sustituibles, estas distintas calidades se agruparan
en un mercado de producto a condicién de que la mayoria de los
proveedores puedan ofrecer y vender las diversas calidades en las
condiciones de rapidez y ausencia de incrementos significativos
de los costes descritas anteriormente. En tales casos, el mercado
de producto de referencia comprendera todos los productos susti-
tuibles en la demanda y en la oferta, y para calcular el valor total
o el volumen del mercado se adicionaran las ventas de estos
productos. El mismo razonamiento puede llevar a agrupar dife-
rentes zonas geograficas.

22. El caso del papel constituye un ejemplo practico del enfoque
de la sustituibilidad de la oferta al definir un mercado de
producto. El papel se suministra habitualmente en una serie de
calidades diferentes, desde el papel de escribir corriente al papel
de alta calidad para su utilizacién, por ejemplo, en la edicién de
libros de arte. Desde el punto de vista de la demanda, las dife-
rentes calidades de papel no pueden utilizarse para cualquier
finalidad, esto es, un libro de arte o una publicacién de alta
calidad no pueden editarse con papel de baja calidad. Sin
embargo, las fabricas de papel estin preparadas para producir
diferentes calidades, y la produccién puede ajustarse con unos
costes insignificantes a corto plazo. Por ello, si no existen dificul-
tades particulares de distribucién, los fabricantes de papel pueden
competir respecto de los pedidos de diversas calidades, especial-
mente si éstos se efectian con antelacion suficiente para permitir
modificcar los planes de produccién. En tales circunstancias, el
Organo de Vigilancia de la AELC no define un mercado distinto
para cada calidad de papel y finalidad respectiva. Las diversas
calidades de papel se incluyen en el mercado de referencia y sus
ventas se suman para estimar el valor y el volumen total del
mercado.

23. La sustituibilidad de la oferta no se considerara para definir
el mercado cuando implique la necesidad de ajustar de forma
significativa los activos materiales e inmateriales existentes, las
inversiones adicionales, las decisiones estratégicas o los plazos.
Ejemplos en los que la sustituibilidad de la oferta no ha llegado al
Organo de Vigilancia de la AELC a definir un mercado mas
amplio se ofrecen en el ambito de los productos de consumo, en
particular en el caso de las bebidas de marca. Aunque las plantas
de embotellado pueden en principio envasar bebidas diferentes,
su venta implica costes y requiere un periodo de adaptacion
(publicidad, ensayos del producto y distribucién). En estos casos,
los efectos de la sustituibilidad de la oferta y otras posibles formas
de competencia potencial se examinarian en una fase posterior.

Competencia porencial

24. La tercera fuente de presiones competitivas que se plantea, la
competencia potencial, no se toma en consideracién al definir los
mercados, puesto que s6lo es posible determinar si representara
realmente una presién competitiva a la luz del analisis de factores
y circunstancias relacionados con las condiciones de acceso. En
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caso necesario, este analisis no se lleva a cabo hasta una fase
posterior, una vez que se haya determinado la posicién de las
empresas que participan en el mercado de referencia y dicha
posicién plantee problemas desde el punto de vista de la compe-
tencia.

III. ELEMENTOS DE APRECIACION UTILIZADOS PARA
LA DEFINICION DE LOS MERCADOS DE
REFERENCIA

Procedimiento para definir el mercado de referencia
Mercado de producto

25. Hay una serie de elementos que permiten evaluar en qué
medida podria producirse la sustitucién. En algunos casos, cierto
tipo de elementos seran determinantes, principalmente en
funcién de las caracteristicas y especificidad del sector y de los
productos o servicios objeto de examen, mientras que pueden no
ser importantes en otros casos. En la mayor parte de los casos, una
decisién tendrd que basarse en la consideracion de varios criterios
y elementos diferentes. El Organo de Vigilancia de la AELC sigue
un enfoque abierto a los elementos empiricos, encaminado a
utilizar con eficacia toda la informacién disponible que pueda ser
pertinente en un caso concreto. El Organo de Vigilancia no sigue
un orden jerarquico rigido de las distintas fuentes de informacion
o tipos de elementos.

26. El proceso de definicién del mercado de referencia puede
resumirse de la forma siguiente: sobre la base de la informacion
inicialmente disponible o de la informacién comunicada por las
empresas afectadas, el Organo de Vigilancia de la AELC esta
habitualmente en condiciones de determinar a grandes rasgos los
posibles mercados de referencia dentro de los cuales ha de
evaluarse, por ejemplo, una concentracion o unas practicas restric-
tivas de la competencia. En general, y a todos los efectos practicos
al examinar casos individuales, de lo que se trata es de definir
unos cuantos mercados de referencia alternativos. Por ejemplo, en
relacién con el mercado de producto, frecuentemente se trata de
determinar si el producto A y el producto B pertenecen o no al
mismo mercado de productos. A menudo ocurre que la inclusion
del producto B hasta para hacer desaparecer cualquier problema
desde el punto de vista de la competencia.

27. En tales situaciones, no es necesario considerar si el mercado
también incluye productos adicionales, ni llegar a una conclusién
definitiva sobre la delimitacion precisa del mercado de producto.
Si, segun las posibles definiciones alternativas del mercado, la
operacién no suscita preocupaciones en materia de competencia,
la cuestién de la definicion del mercado se dejara abierta, redu-
ciendo asi la carga que representa para las empresas el suministro
de informacion.

Mercado geogrdfico

28. El enfoque adoptado por el Organo de Vigilancia de la
AELC para definir el mercado geografico puede resumirse como
sigue: se obtiene una primera idea de las dimensiones del
mercado geogréfico basindose en indicaciones generales relativas
a la distribucidén de las cuotas de mercado de las partes y de sus
competidores, y se realiza un anlisis preliminar de la fijacion y
las diferencias de precios a escala nacional y del EEE. Esta visién
inicial se emplea basicamente como hipétesis de trabajo para
orientar las solicitudes de informacién del Organo de Vigilancia
encaminadas a establecer una definicion precisa de mercado
geografico.

29. Han de estudiarse las razones que subyacen tras una determi-
nada configuracién de precios y de cuotas de mercado. Las
empresas pueden disfrutar de elevadas cuotas de mercado en sus
mercados nacionales debido unicamente a su importancia en el
pasado, e, inversamente, una presencia homogénea de las
empresas en el EEE podria ser compatible con la existencia de
mercados geograficos nacionales o regionales. Por consiguiente, la
hip6tesis de trabajo inicial se constrastard con un analisis de las
caracteristicas de la demanda (importancia de las preferencias

nacionales o locales, pautas de compra de los consumidores,
diferenciacién de productos o de marcas, etc.) con el fin de
determinar si empresas de distintas areas constituyen realmente
una fuente de suministro alternativa para los consumidores. El
ejercico tedrico se basa una vez mas en la sustitucién derivada de
una variacién de los precios relativos debiendo responderse a la
pregunta de si los clientes de las partes transferirian sus pedidos a
empresas localizadas en otro lugar a corto plazo y con un coste no
significativo.

30. De ser necesario, se realizard un nuevo anélisis de los factores
de la oferta para asegurarse de que las empresas localizadas en
otras 4reas no encuentran impedimentos para realizar sus ventas
en condiciones de competencia en todo el mercado geografico.
Este analisis incluird un examen de los requisitos de implantacién
para poder vender en una area determinada, las condiciones de
acceso a los canales de distribucién, los costes asociados al esta-
blecimiento de una red de distribucidén y la existencia o ausencia
de obsticulos reglamentarios derivados de los procedimentos de
licitacion, las regulaciones de precios, las limitaciones del
comercio o de la produccién mediante cuotas o aranceles, las
normas técnicas, los monopolios, la libertad de establecimiento,
los requisitos necesarios para obtener autorizaciones administra-
tivas, las normas de envasado, etc. En resumen, el Organo de
Vigilancia de la AELC determinara los posibles obstaculos que
protegen a las empresas situadas en una zona determinada contra
la presion competitiva de empresas situadas fuera de dicha zona, a
fin de determinar con precisién el grado de solapamiento de los
mercados a escala nacional, europea o mundial.

31. El perfil y la evolucién de los flujos comerciales ofrecen
valiosas indicaciones complementarias de la importancia econé-
mica de los factores de la demanda o de la oferta antes mencio-
nados, y de la medida en que los mismos pueden o no constituir
barreras que den lugar a la creacion de mercados geograficos
diferentes. Al analizar los flujos comerciales se abordara general-
mente la cuestién de los costes de transporte y el grado en que
éstos pueden afectar al comercio entre areas diferentes, tomando
en consideracién la localizacién de fabricas, los costes de produc-
cién y los niveles de precios relativos.

Integracion del mercado en el Espacio Econdmico Europeo

32. Por tltimo, el Organo de Vigilancia de la AELC también
tiene en cuenta el constante proceso de integraciéon del mercado
en el EEE al definir los mercados geograficos. Las medidas adop-
tadas y aplicadas en el marco del Acuerdo EEE (') para suprimir
obstaculos al comercio y fomentar la integracion de los mercados
del EEE no pueden dejar de tenerse en cuenta a la hora de evaluar
los efectos sobre la competencia de una concentracién o de una
empresa en participacion de caracter estructural. Una situacién en
la que los mercados nacionales han estado artificialmente aislados
entre si debido a la existencia de barreras legislativas que ahora
han desaparecido, en general llevara a una valoracion prudente de
los elementos de prueba del pasado sobre precios, cuotas de
mercado o pautas de comercio. Por tanto, al definir el mercado
geografico a efectos de valorar concentraciones y empresas en
participacidén, debe tenerse en cuenta un proceso de integracion
del mercado que conduce a corto plazo a un mercado geografico
mas amplio.

(") Ha de sefialarse que el Acuerdo EEE tiene un 4mbito de aplicacién
limitado si se compara con el Tratado CE. Por ejemplo, la ausencia
de una unién aduanera y la aplicaciéon limitada a determinados
productos puede afectar a la valoraciéon de la integracion del mercado
entre los Estados miembros de la AELC y entre éstos y la Comu-
nidad.
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El proceso de reunion de elementos de prueba

33. En los casos en que se considere necesaria una definicién
precisa del mercado, el Organo de Vigilancia de la AELC se
pondrad generalmente en contacto con los principales clientes y
las principales empresas del sector para conocer sus puntos de
vista acerca de los limites del mercado de producto y del mercado
geografico y obtener los datos necesarios para llegar a una conclu-
sion. El Organo de Vigilancia de la AELC también podra ponerse
en contacto con las asociaciones profesionales afectadas y con las
empresas que operen en mercados anteriores para definir, si
resulta necesario, mercados de producto y mercados geograficos
distintos para los diferentes niveles de produccion o distribucién
de los productos o servicios de que se trate. También podra pedir
informacién adicional a las empresas afectadas.

34. En su caso, el Organo de Vigilancia de la AELC enviara
solicitudes de informacién por escrito a los operadores del
mercado antes mencionados. Por lo general, estas solicitudes
incluirdn preguntas relativas a las posibles reacciones de las
empresas frente a hipotéticos incrementos de precios, y sus
opiniones acerca de los limites del mercado de referencia.
También se les pedird que suministren al Organo de Vigilancia
los datos que éste estime necesarios para delimitar de forma
definitiva el mercado de referencia. El Organo de Vigilancia
también podrd ponerse en contacto con los directores comerciales
u otros empleados de estas empresas para llegar a comprender
mejor la forma en que se desarrollan las negociaciones entre
proveedores y clientes, asi como las cuestiones relativas a la
definiciéon del mercado de referencia. También podrian realizar
visitas o inspecciones en los locales de las partes, de sus clientes o
de sus competidores con objeto de comprender mejor el proceso
de fabricacién y venta de los productos.

35. Los tipos de elementos de apreciacion pertinentes para llegar
a una conclusién en lo que respecta al mercado de producto
pueden clasificarse de la forma siguiente:

Elementos de apreciacion utilizados para definir los mercados.
Aspectos relativos al producto

36. En una primera etapa, un analisis de las caracteristicas de los
productos y de sus utilizaciones previstas permite al Organo de
Vigilancia limitar el 4mbito de investigacion de posibles
productos de sustitucién. Sin embargo, las caracteristicas de los
productos y sus utilizaciones previstas no bastan para concluir
que dos productos son sustitutivos desde el punto de vista de la
demanda. La intercambiabilidad de funciones y la similitud de
caracteristicas pueden no proporcionar en si criterios suficientes,
ya que la reaccién de los consumidores a una variacién de los
precios relativos también puede responder a otros factores. Por
ejemplo, el mercado de equipamiento original de componentes
de automoviles y el de piezas de recambio pueden estar sujetos a
presiones competitivas distintas, lo que llevara a distinguir entre
dos mercados de productos. Inversamente, las diferencias entre las
caracteristicas de los productos tampoco bastan en si mismas para
excluir la sustituibilidad de la demanda, dado que ésta dependera
en gran medida de la forma en que los consumidores valoren las
diferentes caracteristicas.

37. Los tipos de elementos que el Organo de Vigilancia consi-
dera pertinentes para determinar si dos productos son sustitutivos
desde el punto de vista de la demanda pueden clasificarse de la
forma siguiente:

38. Elementos que demuestren un fendomeno de
sustitucién reciente

En algunos casos, es posible analizar elementos relativos a sucesos
o cambios bruscos ocurridos en el mercado que ofrecen ejemplos
de sustitucién entre dos productos. Cuando se disponga de ella,
este tipo de informacién normalmente serd fundamental para la
definicién del mercado. Si se han producido variaciones de los
precios relativos en el pasado (no habiendo variado las demas
condiciones), la consiguiente variacién de las cantidades deman-
dadas sera determinante para probar la existencia de sustituibi-
lidad. La introduccién de nuevos productos en el pasado también
puede ofrecer informacién util, en los casos en que sea posible
analizar con precisién los productos cuyas ventas se han reducido
como consecuencia de dicha introduccién.

39. Exiten varios tests cuantitativos especificamente conce-
bidos para delimitar los mercados. Dichos tests se basan en
diversos enfoques econométricos y estadisticos: estimaciones de la
elasticidad-precio y de la elasticidad-precio cruzada (') de la
demanda de un producto, test basados en la similitud de la
evolucion de los precios a lo largo del tiempo, anélisis de causa-
lidad entre series de precios, y similitud de niveles de precios o
convergencia de los mismos. El Organo de Vigilancia de la AELC
tiene en cuenta los datos cuantitativos disponibles que pueden ser
objeto de un analisis minucioso para determinar las pautas de
sustitucién en el pasado.

40. Opiniones de consumidores y competidores

El Organo de Vigilancia de la AELC a menudo se pone en
contacto con los principales consumidores y competidores de las
empresas afectadas para recabar sus opiniones acerca de los
limites del mercado de producto, asi como la mayor parte de los
datos que necesita para llegar a una conclusién sobre las dimen-
siones del mercado. Se tienen en cuenta las respuestas motivadas
de los consumidores y competidores acerca de lo que ocurriria en
caso de producirse un ligero incremento de los precios relativos
de los productos considerados en el area geografica estudiada (por
ejemplo, del 5% al 10 %), cuando vienen suficientemente
apoyados por los hechos.

41. Preferencias de los consumidores

En el caso de los bienes de consumo, podria ser dificil para el
Organo de Vigilancia de la AELC llegar a conocer la opinién de
los consumidores finales acerca de los productos sustitutivos. Los
estudios de mercadotecnia que las empresas han encargado en el
pasado y utilizan para la fijacién de precios o la comercializacion
de sus productos pueden suministrar al Organo de Vigilancia
informaci6én 1til para delimitar el mercado de referencia. Los
estudios sobre las actitudes y pautas de utilizacién de los consu-
midores, los datos relativos a las pautas de compra de los consu-
midores, las opiniones de los minoristas y, mas generalmente, los

() La eslasticidad-precio de la demanda de un producto X se mide
mediante la respuesta de la demanda de X a una variacién porcentual
de su precio. La elasticidad cruzada entre los productos X e Y es la
respuesta de la demanda del producto X a la variacién porcentual del
precio del producto Y.
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estudios de mercado transmitidos por las partes y sus competi-
dores se toman en consideracién para determinar si una propor-
cién de consumidores significativa desde el punto de vista econé-
mico estima que dos productos son sustitutivos, teniéndose
también en cuenta la importancia de las marcas para los
productos de que se trate. Deberd analizarse con sumo detalle la
metodologia seguida en los estudios de consumo realizados expre-
samente por las empresas afectadas o por sus competidores en el
marco de un proceso de concentracién o de un procedimiento en
virtud del capitulo II del Protocolo n° 4 del Acuerdo sobre Vigi-
lancia y Jurisdiccion (!). A diferencia de los estudios realizados
anteriormente, no han sido elaborados en el proceso normal de
toma de decisiones de la empresa.

42. Obstaculos y costes asociados a un desvio de la
demanda hacia productos sustitutivos

Existen diversos obstaculos y costes que pueden impedir que el
Organo de Vigilancia de la AELC considere que dos productos
sustitutivos a primera vista pertenecen a un Gnico mercado de
producto. No es posible proporcionar una lista exhaustiva de
todos los posibles obstaculos a la sustitucién y de sus costes
inherentes. Estos obsticulos o barreras pueden ser de muy
distinto origen, y, en sus decisiones, el Organo de Vigilanica se ha
visto confrontado con obstaculos reglamentarios u otras formas de
intervencién estatal, restricciones derivadas de mercados poste-
riores, la necesidad de realizar inversiones de capital especificas o
reducciones de la produccién con el fin de pasar a utilizar
insumos alternativos, la localizacién de los consumidores, inver-
siones especificas en procesos de produccién, inversiones en
formacidén y en capital humano, costes de reequipamiento u otras
inversiones, incertidumbre sobre la calidad y reputacién de
proveedores desconocidos, etc.

43. Diferentes categorias de consumidores y discri-
minacién de precios

La dimensién de un mercado de producto puede reducirse si se
considera un grupo diferenciado de consumidores, que puede
constituir un mercado diferenciado y mas reducido para el
producto considerado cuando dicho grupo pueda ser objeto de
una discriminacion de precios. Esto ocurrird generalmente
cuando se cumplan dos condiciones: a) que sea posible deter-
minar claramente a qué grupo pertenece un consumidor determi-
nado al vendérsele los productos considerados, y b) que no sea
factible el comercio entre consumidores o el arbitraje por parte de
terceros.

Elementos de apreciacion para definir el mercado. Aspectos
geogrdficos

44. Los elementos que el Organo de Vigilancia de la AELC
considera pertinentes para definir un mercado geogréfico pueden
clasificarse como sigue:

45. Pruebas anteriores del desvio de pedidos a otras
areas

En algunos casos, podra disponerse de pruebas de variaciones de
precios entre las distintas zonas y las reacciones consiguientes de
los consumidores. Generalmente, los mismos tests cuantitativos

() Véase la nota 2 a pie de pigina de la Decisién.

utilizados para la definicién del mercado de producto podran
emplearse para definir el mercado geografico, teniendo presente
que las comparaciones internacionales de precios podran ser mas
complejas debido a diversos factores, tales como las fluctuaciones
de los tipos de cambio, la fiscalidad y la diferenciaciéon de
productos.

46. Caracteristicas basicas de la demanda

La naturaleza de la demanda del producto considerado puede en
si misma determinar la extensién del mercado geografico.
Factores como la preferencia por los productos, el idioma, la
cultura y el estilo de vida nacionales o la necesidad de una
implantacién local tienen un gran potencial de restriccion
geografica de la competencia.

47. Opiniones de consumidores y competidores

En su caso, el Organo de Vigilancia se pondra en contacto con los
principales consumidores y competidores de las partes a fin de
conocer sus puntos de vista sobre los limites del mercado geogra-
fico, asi como para obtener la mayor parte de la informacién que
necesita para llevar a una conclusién sobre las dimensiones del
mercado, cuando estas opiniones estén suficientemente respal-
dadas por los hechos.

48. Pautas geograficas de compra

Un examen de las pautas geograficas de compra de los consumi-
dores es de gran utilidad para determinar las dimensiones del
mercado geografico. Normalmente se considerara que el mercado
geografico es el EEE cuando los consumidores compren a
empresas situadas en cualquier lugar del territorio del EEE en
condiciones similares o se abastezcan mediante procedimientos
de licitacion en los que participen empresas de cualquier lugar
del EEE.

49. Flujos comerciales y pautas de compra

Cuando el numero de consumidores sea tan elevado que resulte
imposible obtener a través de ellos una idea clara de las pautas de
compra desde el punto de vista geografico, podra utilizarse alter-
nativamente informacion sobre flujos comerciales, a condicion de
que se disponga de estadisticas comerciales con un grado sufi-
ciente de detalle para los productos considerados. Los flujos
comerciales, y sobre todo los fundamentos de los mismos, propor-
cionan una informacién 1til a los efectos de determinar la exten-
sion del mercado geografico, pero no son en si mismos conclu-
yentes.

50. Barreras y costes asociados al desvio de pedidos
hacia empresas localizadas en otras areas

La ausencia de compras o flujos comerciales transfronterizos, por
ejemplo, no significan necesariamente que el mercado tiene
como maximo una dimensién nacional; ha de determinarse la
existencia de barreras que aislen el mercado nacional antes de
concluir que el mercado geografico de referencia en tal caso es
nacional. Quinzas el obsticulo mas claro con que tropieza un
consumidor que pretende desviar sus pedidos a otras areas sea el
impacto de los costes de transporte y de las restricciones del
transporte resultantes de la legislacién o de la naturaleza de los
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productos considerados. Las repercusiones de los costes de trans-
porte limitaran generalmente la dimensién del mercado geogra-
fico para los productos voluminosos y de escaso valor, si bien ha
de tenerse presente que una desventaja desde el punto de vista del
transporte podria compensarse con una ventaja comparativa en
otros costes (costes laborales o de materias primas). Las dificul-
tades de acceso a la distribucién en una area determinada, al
seguir existiendo obstaculos reglamentarios en ciertos sectores, las
cuotas y los derechos de aduana también podrian constituir obsta-
culos que aislen a una zona geografica de la presién competitiva
de empresas situadas fuera de dicha zona. Unos costes significa-
tivos para pasar a abastecerse en empresas localizadas en otros
paises constituyen un obsticulo adicional.

51. A partir de los elementos de valoracién recogidos, la Comi-
sion definird un mercado geografico, cuya dimensién puede
oscilar entre el ambito local y el 4mbito mundial.

52. Los puntos anteriores describen los distintos factores que
pueden ser pertinentes para definir los mercados. Ello no significa
que en cada asunto sea necesario tener en cuenta y valorar cada
uno de ellos. A menudo, en la practica, los elementos de valora-
ciébn proporcionados por algunos de estos factores seran sufi-
cientes para llegar a una conclusion.

IV. CALCULO DE LAS CUOTAS DE MERCADO

53. La definicion del mercado de referencia en sus dimensiones
de producto y geografica permite determinar los proveedores y
consumidores que actan en dicho mercado. Sobre la base de las
ventas de los productos considerados en la zona estudiada, puede
calcularse el tamafio total del mercado y las cuotas de mercado de
cada proveedor. En la practica, el tamafio del mercado y las
distintas cuotas de mercado a veces se pueden obtener de fuentes
existentes en el mercado, tales como estimaciones de las empresas
o estudios encargados o consultores industriales o a asociaciones
comerciales. Cuando ello no es asi, o cuando las estimaciones
disponibles no son fiables, el Organo de Vigilancia de la AELC
suele pedir a cada proveedor del mercado de referencia sus cifras
de ventas con el fin de calcular el tamafio total de mercado y las
cuotas de mercado respectivas.

54. Si bien para calcular la cuota de mercado normalmente se
parte de las ventas, existen también otros indicadores, segin los
productos o el sector, que pueden aportar informacibén util, tales
como la capacidad, el ntimero de licitadores para contratos, las
unidades de flota en la industria aeroespacial, o las reservas exis-
tentes cuando se trata de sectores como la mineria.

55. Tanto el volumen como el valor de las ventas proporcionan
informacién util. En el caso de productos diferenciados, se consi-
derard generalmente que el valor de las ventas y la cuota de
mercado asociada refleja mejor la posicién relativa de cada
proveedor.

V. CONSIDERACIONES ADICIONALES

56. Existen ciertas areas en las que la aplicacion de los princi-
pios indicados anteriormente debe efectuarse con prudencia. Asi
ocurre cuando se consideran los mercados primario y secundario,
en particular cuando debe analizarse el comportamiento de las
empresas en un momento dado, con arreglo al articulo 54 del
Acuerdo EEE. El método para definir los mercados en estos casos
es basicamente el mismo, esto es, se evaldan las reacciones de los
consumidores, basadas en sus decisiones de compra, ante varia-
ciones de los precios relativos, aunque teniendo en cuenta
también las restricciones a la sustituibilidad impuestas por las
caracteristicas de los mercados conectados. Cuando la compatibi-
lidad con el producto primario es importante, puede procederse a
una definicion reducida de mercado de productos secundarios,
por ejemplo piezas de recambio. Los problemas de comparabi-
lidad de los productos secundarios, junto con los precios elevados
y un ciclo de vida largo de los productos primarios, pueden
convertir en rentables los aumentos de precios relativos de los
productos secundarios. Si la sustituibilidad es posible o si las
caracteristicas de los productos primarios posibilitan respuestas
rapidas y directas del consumidor a los aumentos de precios
relativos de los productos secundarios, la definicién de mercado
podra ser distinta.

57. En algunos casos, la existencia de cadenas de sustitucion
podria lleva a la definicién de un mercado de referencia en el que
los productos de zonas que se encuentren en los limites del
mercado no sean directamente sustitutivos. Podria constituir un
ejemplo de ello la dimension geografica de un producto con
costes de transporte significativos. En tal casos, los suministros
procedentes de una fabrica dada quedan limitados a una determi-
nada zona alrededor de la misma debido a las repercusiones de
los costes de transporte. En principio, dicha zona podria consti-
tuir el mercado geografico de referencia. Sin embargo, si la distri-
bucién de las fabricas es tal que existen considerables solapa-
mientos entre las zonas respectivas en torno a las mismas, es
posible que la fijacién de los precios de estos productos se vea
limitada por un efecto de sustitucién en cadena, y lleven a definir
un mercado geografico mas amplio. El mismo razonamiento se
puede aplicar si el producto B es sustitutivo de los productos A 'y
C. Incluso si los productos A y C no son directamente sustitu-
tivos, pueden pertenecer al mismo mercado de productos de
referencia, puesto que la fijacién de sus precios respectivos podria
estar limitada por el cardcter sustitutivo de B.

58. Desde un punto de vista practico, en concepto de cadenas de
sustitucién debe quedar corroborado por la realidad, por ejemplo,
debe relacionarse con la interdependencia de precios de los
productos situados en los extremos de las cadenas de sustituci6n,
con el fin de ampliar la dimension del mercado de referencia en
un caso determinado. Los niveles de precios de los productos
situados en dichos extremos deberan ser también de la misma
magnitud.
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ANEXO II

COMUNICACION DEL ORGANO DE VIGILANCIA DE LA AELC RELATIVA A LOS
ACUERDOS DE MENOR IMPORTANCIA NO CONTEMPLADOS EN EL APARTADO 1 DEL

ARTICULO 53 DEL ACUERDO EEE

. La presente Comunicacion se adopta con arreglo a lo dispuesto en el Acuerdo sobre el Espacio Econémico

Europeo (Acuerdo EEE) y el Acuerdo entre los Estados de la AELC por el que se instituyen un Organo de
Vigilancia y un Tribunal de Justicia (Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccibn).

La Comision Europea ha publicado una Comunicacién relativa a los acuerdos de menos importancia no
contemplados en el apartado 1 del articulo 85 del Tratado constitutivo de la Comunidad Europea ('). Este
acto no vinculante contiene un conjunto de principios y normas por los que se rige la Comisién Europea
en materia de competencia.

. El Organo de Vigilancia de la AELC considera que el mencionado acto es pertinente para el EEE. Con

objeto de mantener la igualdad de condiciones de competencia y de garantizar la aplicacion uniforme de
las normas de competencia del EEE en todo el Espacio Econémico Europeo, el Organo de Vigilancia de la
AELC adopta la presente Comunicacibén en ejercicio del poder que le confiere la letra b) del apartado 2 del
articulo 5 del Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccién. Se propone seguir los principios y normas
establecidos en la presente Comunicacion al aplicar las normas de competencia del EEE a cada asunto en
concreto.

. La presente Comunicacién sustituye la Comunicacién del Organo de Vigilancia adoptada como anexo IX

de la Decisién del Organo de Vigilancia de 12 de enero de 1994, modificada por la Decisién de 15 de

mayo de 1996 ().
D

1. El Organo de Vigilancia de la AELC considera importante
facilitar la cooperacién entre las empresas en la medida en que
ello sea econdmicamente deseable y no suscite objeciones desde
el punto de vista de la politica de competencia. En esta perspec-
tiva, ha publicado la “Comunicacibn relativa a los acuerdos, deci-
siones y practicas concertadas en el campo de la cooperacién
entre empresas” (%), en la que se incluye una lista de determinados
acuerdos que por su naturaleza no pueden ser considerados
restrictivos de la competencia. Ademds, en su Comunicacion
referente a la consideracién de los subcontratos (%), el Organo de
Vigilancia consideré que a los acuerdos de este tipo, que ofrecen
oportunidades de desarrollo a todas las empresas, no les afecta la
prohibicién del apartado 1 del articulo 53 del Acuerdo EEE. La
Comunicacion sobre la valoracion de las empresas en participa-
cién de caracter cooperativo con arreglo al articulo 53 del
Acuerdo EEE (%) describe detalladamente las condiciones que
deben reunir los acuerdos para no quedar comprendidos en la
prohibicién de los acuerdos restrictivos. Con la presente Comuni-
cacién, el Organo de Vigilancia de la AELC prosigue su esfuerzo
de delimitacién del ambito de aplicacién del apartado 1 del
articulo 53, con la finalidad de facilitar la cooperacion entre
empresas.

2. El apartado 1 del articulo 53 del Acuerdo EEE prohibe los
acuerdos que pueden afectar al comercio entre las Partes contra-
tantes del Acuerdo EEE y que tienen por objeto o efecto impedir,
restringir o falsear el juego de la competencia en el territorio
cubierto por el Acuerdo EEE. El Tribunal de Justicia de las
Comunidades Europeas ha puesto de manifiesto que el corres-
pondiente apartado 1 del articulo 85 del Tratado constitutivo de
la Comunidad Europea no es aplicable si la repercusién del
acuerdo en cuestion sobre el comercio intracomunitario o sobre la
competencia es insignificante. Este principio debe aplicarse igual-
mente a la interpretacién del apartado 1 del articulo 53 del
Acuerdo EEE, de forma que esta disposicién no es aplicable
cuando la repercusion del acuerdo en cuestién sobre el comercio

(") DO C 372 de 9. 12. 1997, p. 13.
() DO L 153 de 18. 6. 1994, p. 32, y DO C 281 de 26. 9. 1996, p. 20.
(®) DO L 153 de 18. 6. 1994, p. 25.
() DO L 153 de 18. 6. 1994, p. 30.
() DO L 186 de 21. 7. 1994, p. 58.

entre las Partes contratantes del Acuerdo EEE o sobre la compe-
tencia es insignificante. Los acuerdos que no pueden afectar
sensiblemente al comercio entre las Partes contratantes no entran
en el dmbito de aplicacién del articulo 53. Por tanto, deben
evaluarse exclusivamente con arreglo a la legislacion nacional. Es
lo que ocurre con los acuerdos cuyo efecto real o previsible se
cifie al territorio de una sola Parte contratante o de uno o varios
paises terceros. Asimismo, los acuerdos que afectan en buena
medida al comercio intracomunitario pero que no tienen por
objeto ni efecto una restriccién sensible de la competencia no
entran en el dambito de la prohibicién del apartado 1 del articulo
53.

3. El Organo de Vigilancia, al establecer criterios cuantitativos y
precisar el modo de aplicarlos, dota en la presente Comunicacién
de un contenido suficientemente concreto al término “sensible”,
para que las empresas puedan apreciar por si mismas si sus
acuerdos no entran en el ambito de aplicacion del apartado 1 del
articulo 53 del Acuerdo EEE por ser de menor importancia. La
definicién cuantitativa del concepto de caracter sensible no tiene
mas que un valor indicativo: es perfectamente posible que, en
casos particulares, acuerdos firmados por empresas que rebasen
estos umbrales sélo afecten al comercio entre las Partes contra-
tantes o a la competencia en una medida insignificante y, por
tanto, no entren en el 4mbito de aplicaciéon de las disposiciones
del apartado 1 del articulo 53. La presente Comunicacién
tampoco contiene una descripcion exhaustiva de las restricciones
no contempladas en el apartado 1 del articulo 53. Se ha demos-
trado que incluso acuerdos que no son de importancia menor
pueden eludir la prohibicién de este tipo de acuerdos debido a su
influencia exclusivamente positiva sobre el juego de la compe-
tencia.

4. Las indicaciones facilitadas por la presente Comunicacién
deberian hacer desaparecer el interés de las empresas por clari-
ficar la situacién juridica mediante decisiones aisladas del Organo
de Vigilancia de la AELC, lo cual eliminaria la necesidad de
notificar tales acuerdos. Sin embargo, cuando en un caso parti-
cular existan dudas sobre si un acuerdo afecta al comercio
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entre las Partes contratantes del Acuerdo EEE, o restringe la
competencia de forma sensible, las empresas tendran la posibi-
lidad de solicitar una declaracién negativa o de notificar el
acuerdo de conformidad con los Capitulos II(!), VI(3), IX() y
XI (* del Protocolo 4 del Acuerdo sobre Vigilancia y Jurisdiccién.

5. En los casos a los que se refiere la presente Comunicacion, y
sin perjuicio de los puntos 11 y 20, el Organo de Vigilancia de la
AELC no tomard ninguna medida, a instancia de parte o de
oficio. Si una empresa no notifica un acuerdo que entra dentro
del ambito de aplicaciéon del apartado 1 del articulo 53 por
estimar, de buena fe, que dicho acuerdo estd cubierto por la
presente Comunicacién, el Organo de Vigilancia de la AELC no
tiene previsto imponer multas.

6. La presente Comunicacién se aplica asimismo a las deci-
siones de asociaciones de empresas y a las practicas concertadas.

7. La presente Comunicacion se entiende sin perjuicio de cual-
quier interpretacién que puedan dar otras autoridades compe-
tentes y, en particular, los tribunales nacionales, el Tribunal de la
AELC, el Tribunal de Justicia o el Tribunal de Primera Instancia
de las Comunidades Europeas.

8. La presente Comunicacion se entiende sin perjuicio de la
aplicacién de las normas de competencia nacionales.

II

9. El Organo de Vigilancia de la AELC considera que los
acuerdos entre empresas de produccion o distribucion de
productos o de prestacion de servicios no entran dentro del
ambito de la prohibicion prevista en el apartado 1 del articulo 53
cuando las cuotas de mercado del conjunto de las empresas
participantes no superan en ninguno de los mercados de refe-
rencia:

a) el umbral del 5%, cuando el acuerdo lo hayan sucrito
empresas que operen en la misma fase de la producciéon o la
comercializacién (acuerdo “horizontal”);

b) el umbral del 10 %, cuando el acuerdo lo hayan suscrito
empresas que operen en fases diferentes de la economia
(acuerdo “vertical”).

En caso de acuerdo mixto horizontal/vertical o de que surjan
problemas a la hora de clasificar el acuerdo como vertical u
horizontal, se aplicard el limite del 5 %.

10. El Organo de Vigilancia de la AELC considera, por otra
parte, que los acuerdos mencionados tampoco entran dentro del
ambito de la prohibicién del apartado 1 del articulo 53 si, durante
dos ejercicios consecutivos, las cuotas de mercado indicadas en el
punto 9 registran un incremento no superior al 10 %.

11. Con respecto a:
a) los acuerdos horizontales que tengan por objeto:
— la fijacién de precios o la limitacién de la produccién o de
las ventas,

o

— el reparto de los mercados o de las fuentes de abasteci-
miento,

() Corresponde al Reglamento (CEE) n° 17 del Consejo.

(3) Corresponde al Reglamento (CEE) n° 1017/68 del Consejo.
(%) Corresponde al Reglamento (CEE) n° 4056/86 del Consejo.
(*) Corresponde al Reglamento (CEE) n° 3975/87 del Consejo.

b) los acuerdos verticales que tengan por objeto:

— la fijacién de precios de reventa,
o

— la concesién de una proteccion territorial a las empresas
participantes 0 a otras empresas,

no cabe excluir la aplicabilidad del apartado 1 del articulo 53,
incluso en el supuesto de que las cuotas de mercado del conjunto
de las empresas participantes sean inferiores a los umbrales indi-
cados en los puntos 9 y 10.

El Organo de Vigilancia de la AELC considera, sin embargo, que
corresponde en primer lugar a las autoridades y a los tribunales de
las Partes contratantes examinar los acuerdos mencionados en las
letras a) y b). Por consiguiente, sélo intervendra al respecto con
caracter excepcional, cuando considere que asi lo exigen los inte-
reses protegidos por el Acuerdo EEE vy, en particular, cuando
dichos acuerdos afecten al buen funcionamiento del mercado
interior, ampliado a los Estados miembros de la AELC que hayan
suscrito el Acuerdo EEE en virtud de este dltimo.

12. A efectos de la presente Comunicacién, se entenderd por
empresas participantes:

a) las empresas participantes en el acuerdo;

b) las empresas en las que una de las partes en el acuerdo, directa
o indirectamente, disponga de:

— mas de la mitad del capital social o del capital de explota-
cién, o
— mas de la mitad de los derechos de voto, o

— la capacidad de nombrar a mas de la mitad de los miem-
bros del consejo de vigilancia, del consejo de administra-
cién o de los 6rganos de representacion de las empresas, o

— el derecho de administrar los asuntos de la empresa;

c) las empresas que directa o indirectamente dispongan, sobre
una empresa parte en el acuerdo, de los derechos o poderes
enumerados en la letra b);

d) las empresas en las que una empresa de las mencionadas en la
letra c), directa o indirectamente, disponga de los derechos o
poderes enumerados en la letra b).

Las empresas en las que varias de las empresas a las que se
refieren las letras a) a d), directa o indirectamente, y de forma
conjunta, dispongan de los derechos o poderes enumerados en la
letra b), también se consideraran empresas participantes.

13. Para calcular la cuota de mercado mencionada anterior-
mente, es necesario determinar el mercado de producto de refe-
rencia y el mercado geografico de referencia.

14. El mercado de producto de referencia incluye todos los
productos que el consumidor considere intercambiables o susti-
tuibles debido a sus caracteristicas, su precio y el uso al que se
destinen.

15. El mercado geografico de referencia esta constituido por el
territorio en el que las empresas participantes ofrecen los
productos o servicios en cuestién, en el que las condiciones de
competencia son suficientemente homogéneas, y que puede dife-
renciarse de territorios vecinos, en particular debido a las condi-
ciones de competencia sensiblemente diferentes de las que preva-
lecen en dichos territorios.

16. En lo que respecta a la aplicacién de los puntos 14 y 15, cabe
referirse a la Comunicacion relativa a la definicién del mercado
de referencia a efectos de la normativa de competencia del
EEE (%).

(°) Atn no publicado en el Diario Oficial.
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17. En caso de duda sobre la definicion del mercado geografico
de referencia, las empresas podran considerar que su acuerdo no
tiene efectos sensibles sobre los intercambios entre las Partes
contratantes del Acuerdo EEE o sobre la competencia si en
ningtn estado dentro del territorio cubierto por el Acuerdo EEE
se superan los umbrales de cuota de mercado indicados en los
puntos 9 y 10. Sin embargo, esta apreciacion no impide la aplica-
cion, en su caso, de los derechos nacionales de competencia a los
acuerdos en cuestion.

18. El capitulo II de la presente Comunicacién no se aplicara
cuando, en el mercado de que se trate, la competencia esté
restringida por el efecto acumulado de redes paralelas de acuerdos
similares establecidas por varios fabricantes o intermediarios.

III

19. Los acuerdos entre pequefias y medianas empresas, tal y
como se definen en la Decisién del Organo de Vigilancia de la
AELC n° 112/96/COL, de 11 de septiembre de 1996 ('), rara-
mente afectan significativamente al comercio entre las Partes

contratantes del Acuerdo EEE y a la competencia en el interior
del EEE. Por consiguiente, por regla general, no entran dentro del
ambito de la prohibicién del apartado 1 del articulo 53. En caso
de que estos acuerdos cumplieran excepcionalmente las condi-
ciones de aplicacién de dicha disposicion, no presentarian un
interés para el EEE suficiente para justificar una intervencién al
respecto. Por esta razén, el Organo de Vigilancia de la AELC no
incoaréd ningun procedimiento, ni a peticién de parte ni de oficio,
para aplicar a tales acuerdos las disposiciones del apartado 1 del
articulo 53, incluso aunque se rebasen los umbrales indicados en
los puntos 9 y 10.

20. El ()rgano de Vigilancia de la AELC se reserva, sin embargo,
la posibilidad de intervenir con respecto a tales acuerdos,

a) cuando obstaculicen de manera significativa la competencia en
una parte sustancial del mercado de referencia,

b) cuando en el mercado de referencia la competencia se vea
restringida por el efecto acumulado de redes paralelas de
acuerdos similares establecidas por varios fabricantes o inter-
mediarios.»

(') DO L 42 de 13. 12. 1997, p. 33.
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