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6. ∆εν επιβάλλεται υποχρέωση προληπτικής κοινοποίησης . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 63–65 16
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9. Μεταβατική περίοδος . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 70 17

IV. ΑΝΑΚΛΗΣΗ ΤΗΣ ΑΠΑΛΛΑΓΗΣ ΚΑΙ ΑΠΟΚΛΕΙΣΜΟΣ ΑΠΟ ΤΟ ΠΕ∆ΙΟ ΕΦΑΡΜΟΓΗΣ ΤΟΥ
ΚΑΝΟΝΙΣΜΟΥ ΑΠΑΛΛΑΓΗΣ ΚΑΤΑ ΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣ . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 71–87 17
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A. Η παρούσα ανακοίνωση εκδίδεται σύµφωνα µε τους κανόνες της συµφωνίας για τον Ευρωπαϊκό
Οικονοµικό Χώρο (Συµφωνία ΕΟΧ) καθώς και τη συµφωνίας µεταξύ των κρατών της ΕΖΕΣ για την ίδρυση
µιας Αρχής Εποπτείας και ενός ∆ικαστηρίου (συµφωνία για την Αρχή Εποπτείας και του ∆ικαστηρίου).

B. Η Ευρωπαϊκή Επιτροπή εξέδωσε µια ανακοίνωση µε τίτλο «Κατευθυντήριες γραµµές για τους κάθετους
περιορισµούς» (1), όπου εκθέτει τις αρχές που ακολουθεί για την αξιολόγηση των κάθετων περιορισµών
βάσει του άρθρου 81 ΕΚ.

Γ. Η αρχή εποπτείας της ΕΖΕΣ θεωρεί ότι η προαναφερόµενη πράξη αφορά τον ΕΟΧ. Η Αρχή Εποπτείας της
ΕΖΕΣ, στην προσπάθειά της να διατηρήσει τους ίδιους όρους ανταγωνισµού και να εξασφαλίσει ενιαία
εφαρµογή των κανόνων ανταγωνισµού του ΕΟΧ σε ολόκληρο τον ευρωπαϊκό οικονοµικό χώρο, εγκρίνει
την παρούσα ανακοίνωση ασκώντας την εξουσία που της παρέχεται µε το άρθρο 5 (2) (β) της Συµφωνίας
για την Αρχή Εποπτείας και το ∆ικαστήριο. Προτίθεται µάλιστα να συµµορφώνεται προς τις αρχές και
τους κανόνες που περιλαµβάνονται στην παρούσα ανακοίνωση όταν θα εφαρµόζει τους σχετικούς
κανόνες ανταγωνισµού σε κάποια συγκεκριµένη περίπτωση.

∆. Η παρούσα ανακοίνωση αντικαθιστά την ανακοίνωση της Εποπτεύουσας Αρχής σχετικά µε τις πράξεις
που αναφέρονται στα σηµεία 2 και 3 του παραρτήµατος XIV της συµφωνίας ΕΟΧ [Κανονισµοί (ΕΟΚ)
αριθ. 1983/83 και (ΕΟΚ) αριθ. 1984/83] για την εφαρµογή του άρθρου 53 παράγραφος 3 της
συµφωνίας ΕΟΧ σε ορισµένες συµφωνίες αποκλειστικής διανοµής και αποκλειστικής προµήθειας (2).

— στο τµήµα ΙV (παράγραφοι 71 έως 87) περιγράφονταιI. ΕΙΣΑΓΩΓΗ
οι αρχές σχετικά µε την άρση του ευεργετήµατος και
τη µη εφαρµογή του κανονισµού απαλλαγής κατά
κατηγορίες·

1. Σκοπός των κατευθυντήριων γραµµών

— το τµήµα V (παράγραφοι 88 έως 99) πραγµατεύεται
ζητήµατα ορισµού της αγοράς και υπολογισµού των(1) Οι παρούσες κατευθυντήριες γραµµές παρουσιάζουν τις
µεριδίων αγοράς·αρχές αξιολόγησης των κάθετων συµφωνιών µε βάση το

άρθρο 53 της συνθήκης ΕΚ (3). Ο ορισµός των κάθετων
συµφωνιών διατυπώνεται στο άρθρο 2, παράγραφος 1 του
κανονισµού (ΕΚ) αριθ. 2790/1999 της Επιτροπής της — στο τµήµα VI (παράγραφοι 100 έως 229) περιγράφε-
22ας ∆εκεµβρίου 1999 για την εφαρµογή του άρθρου 81, ται το γενικό πλαίσιο ανάλυσης και η πολιτική
παράγραφος 3 της συνθήκης σε ορισµένες κατηγορίες που ακολουθεί η Επιτροπή για την εφαρµογή του
κάθετων συµφωνιών και εναρµονισµένων πρακτικών κανονισµού σε ατοµικές περιπτώσεις κάθετων συµφω-
(εφεξής: κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες) (βλέπε νιών.
παραγράφους 23 έως 45). Οι κατευθυντήριες αυτές γραµ-
µές ισχύουν µε την επιφύλαξη της τυχόν παράλληλης
εφαρµογής του άρθρου 54 της συνθήκης στις κάθετες
συµφωνίες. Οι κατευθυντήριες γραµµές έχουν την ακό-

(2) Η ανάλυση που περιέχεται στις παρούσες κατευθυντήριεςλουθη διάρθρωση:
γραµµές ισχύει τόσο για τα αγαθά όσο και για τις υπηρεσίες,
που εµπίπτουν στο πεδίο της συµφωνίας ΕΟΧ (4), παρόλο

— στο τµήµα ΙΙ (παράγραφοι 8 έως 20) περιγράφονται που ορισµένοι κάθετοι περιορισµοί εφαρµόζονται κυρίως
οι κάθετες συµφωνίες που δεν εµπίπτουν κατά κανόνα στη διανοµή αγαθών. Οµοίως, κάθετες συµφωνίες µπορεί
στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81, παράγραφος 1· να συναφθούν και για ενδιάµεσα και τελικά αγαθά και

υπηρεσίες. Εφόσον δεν αναφέρεται το αντίθετο, η ανάλυση
και τα επιχειρήµατα που αναπτύσσονται στο κείµενο— στο τµήµα ΙΙΙ (παράγραφοι 21 έως 70) αναλύεται η
ισχύουν για όλα τα είδη αγαθών και υπηρεσιών και για όλαεφαρµογή του κανονισµού απαλλαγής κατά
τα επίπεδα των εµπορικών συναλλαγών. Ο όρος «προϊόντα»κατηγορίες·
περιλαµβάνει τόσο τα αγαθά όσο και τις υπηρεσίες. Οι όροι
«προµηθευτής» και «αγοραστής» χρησιµοποιούνται για όλα
τα επίπεδα των εµπορικών συναλλαγών.

(1) EE C 291 της 13.10.2000, σ. 1.
(2) ΕΕ L 153 της 18.6.1994, σ. 13 και Συµπλήρωµα για τον ΕΟΧ της ΕΕ

αριθ. 15 της 18.6.1994, σ. 12, όπως τροποποιήθηκε, L 186 της
21.7.1994, σ. 69 και Συµπλήρωµα για τον ΕΟΧ της ΕΕ αριθ. 22 της
21.7.1994, σ. 17. Βλέπε επίσης σχετικά παράγραφος 70 κατωτέρω. (4) Επισηµαίνεται ότι το πεδίο εφαρµογής της Συµφωνίας ΕΟΧ είναι πιο

περιορισµένο σε σύγκριση µε τη συνθήκη ΕΟΚ. Για παράδειγµα, δεν(3) ΕΕ L 336 της 29.12.1999, σ. 21, όπως προστέθηκε στη συµφωνία
ΕΟΧ µε την απόφαση αριθ. 18/2000 της Μικτής Επιτροπής του ΕΟΧ υπάρχει τελωνειακή ένωση και η εφαρµογή της σε ορισµένα προϊόντα

είναι περιορισµένη δυνάµει του άρθρου 8 της συµφωνίας.της 18ης ∆εκεµβρίου 2000, ΕΕ L 103 της 12.4.2001, σ. 36.
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(3) Σκοπός της Επιτροπής, µε την έκδοση των κατευθυντήριων (7) Η προστασία του ανταγωνισµού αποτελεί πρωταρχικό
στόχο της κοινοτικής πολιτικής ανταγωνισµού, καθώςαυτών γραµµών, είναι να βοηθήσει τις επιχειρήσεις να

προβαίνουν οι ίδιες σε εκτίµηση των κάθετων συµφωνιών προωθεί την ευηµερία των καταναλωτών και εξασφαλίζει
έναν αποτελεσµατικό καταµερισµό των πόρων. Κατά τηντους βάσει των κοινοτικών κανόνων ανταγωνισµού. Οι

κανόνες που διατυπώνονται στις κατευθυντήριες γραµµές εφαρµογή των κοινοτικών κανόνων ανταγωνισµού η
Επιτροπή υιοθετεί µία οικονοµική προσέγγιση που θαπρέπει να εφαρµόζονται µε βάση τις συγκεκριµένες συνθή-

κες κάθε υπόθεσης. Κάθε υπόθεση θα αξιολογείται υπό βασίζεται στα αποτελέσµατα των συµφωνιών στην αγορά·
οι κάθετες συµφωνίες πρέπει να αναλύονται στο νοµικότο πρίσµα των δικών της πραγµατικών δεδοµένων. Η

Εποπτεύουσα Αρχή της ΕΖΕΣ θα εφαρµόζει τις κατευ- και οικονοµικό τους πλαίσιο. Ωστόσο, στην περίπτωση
περιορισµών που αποτελούν αντικείµενο της συµφωνίαςθυντήριες γραµµές (5) µε λογική και ευελιξία.
όπως οι αναγραφόµενοι στο άρθρο 4 του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες, δεν απαιτείται η Επιτροπή να
εκτιµήσει τα πραγµατικά αποτελέσµατα των συµφωνιών(4) Οι κατευθυντήριες γραµµές ισχύουν µε την επιφύλαξη της
στην αγορά. Η ενοποίηση της αγοράς αποτελεί έναν επίερµηνείας που µπορεί να δώσει το Πρωτοδικείο και το
πλέον στόχο της πολιτικής ανταγωνισµού του ΕΟΧ (8). ∆εν∆ικαστήριο των Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων σχετικά µε την
πρέπει να επιτρέπεται στις επιχειρήσεις να επαναδηµιου-εφαρµογή του άρθρου 81 (6) στις κάθετες συµφωνίες.
ργούν ιδιωτικούς φραγµούς στο έδαφος που καλύπτει η
συµφωνία ΕΟΧ, όπου έχει επιτευχθεί η κατάργηση των
κρατικών φραγµών.

2. Εφαρµογή του άρθρου 53 στις κάθετες συµφωνίες

II. ΚΑΘΕΤΕΣ ΣΥΜΦΩΝΙΕΣ ΠΟΥ ∆ΕΝ ΕΜΠΙΠΤΟΥΝ ΚΑΤΑ(5) Το άρθρο 53 της συµφωνίας ΕΟΧ εφαρµόζεται στις κάθετες
ΚΑΝΟΝΑ ΣΤΟ ΠΕ∆ΙΟ ΕΦΑΡΜΟΓΗΣ ΤΟΥ ΑΡΘΡΟΥ 53,συµφωνίες που µπορεί να επηρεάσουν το εµπόριο µεταξύ
ΠΑΡΑΓΡΑΦΟΣ 1των κρατών στο έδαφος που καλύπτει η συµφωνία ΕΟΧ

και που παρεµποδίζουν, περιορίζουν ή νοθεύουν τον
ανταγωνισµό (στο εξής αναφερόµενες ως «κάθετοι περιο-
ρισµοί») (7). Το άρθρο 53 αποτελεί κατάλληλο νοµικό

1. Συµφωνίες ήσσονος σηµασίας και µικροµεσαίες επιχει-πλαίσιο για την αξιολόγηση των κάθετων περιορισµών,
ρήσειςκαθώς αναγνωρίζει τη διάκριση µεταξύ δυσµενών και

ευεργετικών για τον ανταγωνισµό αποτελεσµάτων: η παρά-
γραφος 1 του άρθρου 53 απαγορεύει τις συµφωνίες εκείνες

(8) Συµφωνίες που δεν µπορούν να επηρεάσουν αισθητά τοπου περιορίζουν ή νοθεύουν υπολογίσιµα τον ανταγωνισµό, εµπόριο µεταξύ των κρατών µελών ή που έχουν αντικείµενοενώ η παράγραφος 3 του άρθρου 53 προβλέπει την ή αποτέλεσµα που δεν µπορεί να περιορίσει αισθητά τοναπαλλαγή των συµφωνιών που συνεπάγονται επαρκή πλεο- ανταγωνισµό δεν εµπίπτουν στο άρθρο 81, παράγραφος 1.νεκτήµατα για τον υπερκερασµό των δυσµενών για τον Ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες εφαρµόζεταιανταγωνισµό αποτελεσµάτων. µόνο στις συµφωνίες που εµπίπτουν στο πεδίο εφαρµογής
του άρθρου 81, παράγραφος 1. Αυτές οι κατευθυντήριες
γραµµές ισχύουν µε την επιφύλαξη της εφαρµογής της

(6) Για τους περισσότερους κάθετους περιορισµούς, προβλή- ισχύουσας ή κάθε άλλης µελλοντικής ανακοίνωσης για τιςµατα ανταγωνισµού µπορούν να προκύψουν µόνο εφόσον συµφωνίες ήσσονος σηµασίας (9).υπάρχει ανεπαρκής ανταγωνισµός µεταξύ σηµάτων, δηλαδή
εάν υπάρχει κάποια ισχύς στην αγορά σε επίπεδο προ-
µηθευτή ή αγοραστή ή και των δύο. Σε περίπτωση ανεπαρ- (9) Με την επιφύλαξη των προϋποθέσεων που αναφέρονται στα
κούς ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων, η προστασία του σηµεία 11, 18 και 20 της ανακοίνωσης για τις συµφωνίες
ανταγωνισµού αυτού αλλά και του ενδοσηµατικού ανταγω- ήσσονος σηµασίας σχετικά µε τους περιορισµούς ιδιαίτερης
νισµού καθίσταται σηµαντική. σοβαρότητας και µε τις περιπτώσεις ύπαρξης σωρευτικών

επιπτώσεων, οι κάθετες συµφωνίες που έχουν συνάψει
επιχειρήσεις των οποίων το µερίδιο στη σχετική αγορά δεν
υπερβαίνει το 10 %, θεωρούνται κατά κανόνα ότι δεν
εµπίπτουν στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81, παράγρα-(5) Η αρµοδιότητα για την εξέταση µεµονωµένων υποθέσεων που

εµπίπτουν στα άρθρα 53 και 54 της συµφωνίας κατανέµεται µεταξύ φος 1. Οι κάθετες συµφωνίες µεταξύ επιχειρήσεων µε
της Εποπτεύουσας Αρχής της ΕΖΕΣ και της Ευρωπαϊκής Επιτροπής µερίδιο αγοράς άνω του 10 % δεν τεκµαίρονται ότι
σύµφωνα µε τους κανόνες του άρθρου 56 της συµφωνίας. Αρµόδια
για την εξέταση κάθε συγκεκριµένης υπόθεσης είναι µια µόνον αρχή.

(6) Οι εν λόγω αποφάσεις έχουν σχέση µε την πρακτική που ακολουθεί η
Εποπτεύουσα Αρχή δυνάµει των διατάξεων του άρθρου 6 της (8) Το γεγονός ότι το πεδίο εφαρµογής της συµφωνίας ΕΟΧ είναι πιο

περιορισµένο σε σύγκριση µε τη συνθήκη ΕΟΚ µπορεί να επηρεάσεισυµφωνίας ΕΟΧ και του άρθρου 3 της συµφωνίας περί εποπτείας και
∆ικαστηρίου. την εκτίµηση όσον αφορά την ολοκλήρωση της αγοράς µεταξύ των

κρατών σης ΕΖΕΣ και µεταξύ κρατών της ΕΖΕΣ και κρατών της(7) Βλέπε µεταξύ άλλων τις αποφάσεις του ∆ικαστηρίου των Ευρωπαϊκών
Κοινοτήτων στις συνειδικασθείσες υποθέσεις 56/64 Grundig-Consten Κοινότητας.

(9) Ανακοίνωση για τις συµφωνίες ήσσονος σηµασίας που δεν εµπίπτουνκατά Επιτροπής, Συλλογή 1966, σ. 363· Υπόθεση 56/65 Technique
Minière κατά Machinenbau Ulm, Συλλογή 1966, σ. 235; Απόφαση στο άρθρο 53 παράγραφος 1 της συµφωνίας ΕΟΧ, ΕΕ L 200 της

16.7.1998, σ. 55 και Συµπλήρωµα για τον ΕΟΧ της ΕΕ 28 τηςτου Πρωτοδικείου της 27.2.1997 στην υπόθεση T-77/92 Parker Pen
κατά Επιτροπής, Συλλογή 1994, σ. ΙΙ-549. 16.7.1998, σ. 13.
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παραβιάζουν αυτοµάτως το άρθρο 53 παράγραφος 1. Οι 2. Συµφωνίες εµπορικής αντιπροσωπείας
συµφωνίες µεταξύ επιχειρήσεων των οποίων το µερίδιο
αγοράς υπερβαίνει το κατώφλι του 10 % µπορεί να µην (12) Οι παράγραφοι 12 έως 20 αντικαθιστούν την ανακοίνωση
έχουν αισθητές επιπτώσεις στις συναλλαγές µεταξύ των για τις συµβάσεις αποκλειστικής αντιπροσωπείας που
κρατών µελών ή να µην επιφέρουν αισθητό περιορισµό του συνάπτονται µε τους εµπορικούς αντιπροσώπους το
ανταγωνισµού (10). Τέτοιου είδους συµφωνίες πρέπει να 1994 (13). Πρέπει να αναγνωσθούν σε συνδυασµό µε την
αναλύονται στο νοµικό και οικονοµικό τους πλαίσιο. πράξη που αναφέρεται στο σηµείο 30 του παραρτήµα-
Τα κριτήρια για την αξιολόγηση συµφωνιών ατοµικών τος VII της συµφωνίας ΕΟΧ (οδηγία 86/653/ΕΟΚ για το
περιπτώσεων αναλύονται στις παραγράφους 100 έως 229. συντονισµό των δικαίων των κρατών µελών όσον αφορά

τους εµπορικούς αντιπροσώπους-ανεξάρτητους επαγγελµα-
τίες (14)). Οι συµφωνίες αντιπροσωπείας καλύπτουν τις
περιπτώσεις όπου ανατίθεται σε ένα νοµικό ή φυσικό
πρόσωπο (αντιπρόσωπος) η εξουσία να διαπραγµατεύεται ή
και να συνάπτει συµβάσεις για λογαριασµό άλλου προσώ-
που (αντιπροσωπευόµενος) είτε στο όνοµα του ίδιου του
αντιπροσώπου είτε στο όνοµα του αντιπροσωπευοµένου:(10) 'Οσον αφορά τους περιορισµούς ιδιαίτερης σοβαρότητας

που ορίζονται στην ανακοίνωση για τις συµφωνίες ήσσονος — για την αγορά αγαθών ή υπηρεσιών από τον αντιπρο-σηµασίας, το άρθρο 53 παράγραφος 1 µπορεί να εφαρµό- σωπευόµενο, ήζεται και κάτω του ορίου του 10 %, υπό την προϋπόθεση
ότι υπάρχουν αισθητές επιπτώσεις στο εµπόριο µεταξύ των — για την πώληση αγαθών ή υπηρεσιών που προµηθεύει
κρατών µελών και στον ανταγωνισµό. Η νοµολογία του ο αντιπροσωπευόµενος.
∆ικαστηρίου της ΕΖΕΣ, του ∆ικαστηρίου και του Πρωτοδι-
κείου είναι χαρακτηριστική στο θέµα αυτό (11). Γίνεται (13) Εφόσον πρόκειται για γνήσιες συµβάσεις εµπορικής
επίσης αναφορά στην ειδική περίπτωση της κυκλοφορίας αντιπροσωπείας, οι υποχρεώσεις που επιβάλλονται στον
ενός νέου προϊόντος ή της εισόδου σε µια νέα αγορά, που αντιπρόσωπο όσον αφορά στις συµβάσεις που διαπραγµα-
αναλύεται στις παρούσες κατευθυντήριες γραµµές στην τεύεται ή και συνάπτει για λογαριασµό του αντιπροσωπευό-
παράγραφο 119 σηµείο 10). µενου δεν εµπίπτουν στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 53

παράγραφος 1. Καθοριστικό κριτήριο για να διαπιστωθεί
αν το άρθρο 53 παράγραφος 1 έχει εφαρµογή είναι ο
χρηµατοοικονοµικός ή ο εµπορικός κίνδυνος που φέρει ο
αντιπρόσωπος ως προς τις δραστηριότητες για τις οποίες
έχει οριστεί ως αντιπρόσωπος από τον αντιπροσωπευόµενο.
Για την εκτίµηση του ζητήµατος αυτού δεν έχει σηµασία
αν ο αντιπρόσωπος ενεργεί για έναν ή περισσότερους(11) Εξάλλου, η Επιτροπή θεωρεί ότι, µε την επιφύλαξη των
αντιπροσωπευόµενους. Οι µη γνήσιες συµβάσεις αντιπρο-περιορισµών µε σωρευτικές επιπτώσεις και ιδιαίτερης
σωπείας µπορεί να εµπίπτουν στο πεδίο εφαρµογής τουσοβαρότητας, οι συµφωνίες µεταξύ µικρών και µεσαίων
άρθρου 81 παράγραφος 1, οπότε ισχύει ο κανονισµόςεπιχειρήσεων όπως ορίζονται στο παράρτηµα της σύστασης
απαλλαγής κατά κατηγορίες και τα άλλα τµήµατα αυτών96/280/ΕΚ της Επιτροπής (12). είναι σπανίως σε θέση να
των κατευθυντήριων γραµµών.επηρεάσουν αισθητά το εµπόριο µεταξύ των κρατών µελών

ή να περιορίσουν αισθητά τον ανταγωνισµό κατά την έννοια
του άρθρου 81 παράγραφος 1, και συνεπώς δεν εµπίπτουν (14) Υπάρχουν δύο µορφές χρηµατοοικονοµικού και εµπορικού

κινδύνου που είναι ουσιώδεις για την αξιολόγηση τουκατά κανόνα στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81 παρά-
γραφος 1. Στις περιπτώσεις που οι συµφωνίες αυτές γνήσιου χαρακτήρα µιας συµφωνίας εµπορικής αντιπροσω-

πείας µε βάση το άρθρο 53 παράγραφος 1. Πρώτον,πληρούν παρ' όλα αυτά τις προϋποθέσεις εφαρµογής του
άρθρου 81 παράγραφος 1, η Επιτροπή κατά κανόνα υπάρχουν οι κίνδυνοι οι οποίοι συνδέονται άµεσα µε

τις συµβάσεις που συνάπτει ή και διαπραγµατεύεται οαποφεύγει να κινήσει διαδικασία λόγω ελλείψεως επαρκούς
κοινοτικού ενδιαφέροντος, εκτός εάν οι εν λόγω επιχει- αντιπρόσωπος για λογαριασµό του αντιπροσωπευόµενου,

όπως η χρηµατοδότηση των αποθεµάτων. ∆εύτερον, υπάρ-ρήσεις κατέχουν, συλλογικά ή ατοµικά, δεσπόζουσα θέση
σε σηµαντικό τµήµα της κοινής αγοράς. χουν οι κίνδυνοι που σχετίζονται µε επενδύσεις που

αφορούν ορισµένη αγορά. Πρόκειται για επενδύσεις που
απαιτούνται από τη συγκεκριµένη µορφή δραστηριότητας
για την οποία έχει διορίσει ο αντιπροσωπευόµενος τον
αντιπρόσωπο, δηλαδή οι επενδύσεις που απαιτούνται για
να είναι σε θέση ο αντιπρόσωπος να συνάπτει ή και να
διαπραγµατεύεται αυτό το είδος σύµβασης. Οι εν λόγω
επενδύσεις είναι συνήθως µη ανακτήσιµες, εάν δεν µπορούν

(10) Βλέπε απόφαση του Πρωτοδικείου στην υπόθεση Τ-7/93 Langnese- να χρησιµοποιηθούν για άλλες δραστηριότητες ή να
Iglo Gmbh κατά Επιτροπής, Συλλογή 1995, ΙΙ-1533, σκέψη 98. πωληθούν παρά µόνο µε σηµαντική ζηµία κατά την εγκατά-(11) Απόφαση του ∆ικαστηρίου των Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων της

λειψη του συγκεκριµένου τοµέα δραστηριοτήτων που14.10.1987 στην υπόθεση 248/84, Γερµανία κατά Επιτροπής,
αφορά η επένδυση.Συλλογή 1987, σ. 4013. Cadillon κατά Ηöss, Συλλογή 1971,

σ. 351, και στην υπόθεση C-306/96, Janico κατά Υνes St. Laurent
Parfums, Συλλογή 1998, σ. Ι-1983, σκέψεις 16 και 17. (13) ΕΕ L 153 της 18.6.1994, σ. 23 και Συµπλήρωµα για τον ΕΟΧ της

ΕΕ αριθ. 15 της 18.6.1994, σ. 22.(12) ΕΕ L 42 της 13.2.1997, σ. 33. Αντιστοιχεί στη σύσταση 96/280/ΕΚ
της Ευρωπαϊκής Επιτροπής, ΕΕ L 107 της 30.4.1996, σ. 4. (14) ΕΕ L 382 της 31.12.1986.
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(15) Η συµφωνία εµπορικής αντιπροσωπείας θεωρείται γνήσια επιβάρυνση, εκτός αν υπάρχει υπαιτιότητά του (για
παράδειγµα, δεν έλαβε τα εύλογα µέτρα ασφάλειαςσύµβαση εµπορικής αντιπροσωπείας και κατά συνέπεια δεν

εµπίπτει στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81 παράγρα- για να αποφύγει την απώλεια των αποθεµάτων·
φος 1, εάν ο αντιπρόσωπος δεν φέρει κανέναν ή ασήµαντο

— δεν δηµιουργεί ούτε χρησιµοποιεί υπηρεσία εξυπη-µόνο κίνδυνο ως προς τις συµβάσεις που συνάπτει ή/και
ρέτησης µετά την πώληση, υπηρεσία επισκευής ήδιαπραγµατεύεται για λογαριασµό του αντιπροσωπευόµε-
υπηρεσία παροχής εγγύησης, εκτός αν καλύπτει όλανου και ως προς τις επενδύσεις που απαιτούνται στις
τα σχετικά έξοδα ο αντιπροσωπευόµενος·συγκεκριµένες αγορές γι' αυτό το είδος της δραστηριότη-

τας. Στην περίπτωση αυτή, οι σχετικές πωλήσεις ή αγορές
— δεν κάνει ειδικές για την αγορά επενδύσεις σεαποτελούν µέρος των δραστηριοτήτων του αντιπροσωπευό-

εξοπλισµό, εγκαταστάσεις ή εκπαίδευση του προσωπι-µενου, παρά το γεγονός ότι ο αντιπρόσωπος έχει χωριστή
κού, όπως για παράδειγµα δεξαµενή αποθήκευσηςεπιχείρηση. Ο αντιπροσωπευόµενος, συνεπώς, φέρει τους
καυσίµων σε περίπτωση πρατηρίου καυσίµων ή ειδικόσχετικούς χρηµατοοικονοµικούς και εµπορικούς κινδύνους
λογισµικό για την πώληση ασφαλιστικών συµβολαίωνκαι ο αντιπρόσωπος δεν ασκεί ανεξάρτητη οικονοµική
σε περίπτωση ασφαλιστικών πρακτόρων·δραστηριότητα σε σχέση µε τις δραστηριότητες για τις

οποίες έχει οριστεί ως αντιπρόσωπος από τον αντιπροσω-
— δεν αναλαµβάνει ευθύνη έναντι τρίτων για ζηµίες πουπευόµενο. Στην αντίθετη περίπτωση, η σύµβαση εµπορικής

προκαλούνται από το πωλούµενο προϊόν (ευθύνη γιααντιπροσωπείας θεωρείται µη γνήσια σύµβαση εµπορικής
το προϊόν), εκτός αν, ως αντιπρόσωπος, υπέχει ευθύνηαντιπροσωπείας και δύναται να εµπίπτει στο άρθρο 81,
για σχετικό ελάττωµα·παράγραφος 1. Σ' αυτές τις περιπτώσεις ο αντιπρόσωπος

φέρει τους εν λόγω κινδύνους και αντιµετωπίζεται ως
— δεν αναλαµβάνει ευθύνη για την µη εκπλήρωση εκανεξάρτητος διανοµέας που πρέπει να εξακολουθεί να

µέρους των πελατών των υποχρεώσεών τους πουκαθορίζει ελεύθερα την εµπορική του στρατηγική ώστε να
απορρέουν από τη σύµβαση, µε εξαίρεση την απώλειαµπορεί να ανακτήσει τις επενδύσεις που πραγµατοποίησε
της προµήθειας του αντιπροσώπου, εκτός αν υπάρχεισύµφωνα µε τις απαιτήσεις της σύµβασης ή που συνδέονται
υπαιτιότητα του τελευταίου (για παράδειγµα, παρέ-µε τη συγκεκριµένη αγορά. Οι κίνδυνοι που απορρέουν
λειψε να λάβει εύλογα µέτρα προστασίας ή µέτρααπό τη δραστηριότητα της παροχής υπηρεσιών εµπορικής
προστασίας κατά της κλοπής ή παρέλειψε να λάβειαντιπροσωπείας γενικά, όπως ο κίνδυνος να εξαρτάται το
εύλογα µέτρα για την αναφορά της κλοπής στονεισόδηµα του αντιπροσώπου από την επιτυχία του ως
αντιπροσωπευόµενο ή στην αστυνοµία ή δεν γνωστο-αντιπροσώπου ή από γενικές επενδύσεις, σε εγκαταστάσεις
ποίησε στον αντιπροσωπευόµενο όλες τις απαραίτητεςή προσωπικό για παράδειγµα, δεν είναι ουσιώδεις για την
πληροφορίες που είχε στη διάθεσή του σχετικά µε τηνεκτίµηση αυτή.
οικονοµική φερεγγυότητα του πελάτη).

(16) Το ζήτηµα του κινδύνου πρέπει να αξιολογείται κατά (17) Η απαρίθµηση αυτή δεν είναι εξαντλητική. Ωστόσο, εφόσον
περίπτωση και µε βάση την οικονοµική πραγµατικότητα της ο αντιπρόσωπος αναλαµβάνει έναν ή περισσότερους από
σχέσης µάλλον παρά µε βάση τη νοµική µορφή της. Παρόλα τους παραπάνω κινδύνους ή δαπάνες, τότε το άρθρο 81,
αυτά, η Επιτροπή θεωρεί ότι το άρθρο 81, παράγραφος 1 παράγραφος 1 µπορεί να έχει εφαρµογή όπως για οποιαδή-
κατά κανόνα δεν έχει εφαρµογή στις υποχρεώσεις που ποτε άλλη κάθετη συµφωνία.
επιβάλλονται στον αντιπρόσωπο όσον αφορά στις συµβά-
σεις που διαπραγµατεύεται ή συνάπτει για λογαριασµό του

(18) Εάν µια συµφωνία εµπορικής αντιπροσωπείας δεν εµπίπτειαντιπροσωπευόµενου, εφόσον δεν αποκτά κυριότητα επί
στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81, παράγραφος 1,των συµβατικώς προϊόντων που αγοράζονται ή πωλούνται
τότε δεν εµπίπτουν στο πεδίο εφαρµογής του ούτε οιή δεν παρέχει ο ίδιος τις υπηρεσίες που αφορά η σύµβαση
υποχρεώσεις που επιβάλλονται στον αντιπρόσωπο σχετικάκαι εφόσον ο αντιπρόσωπος:
µε τις συµβάσεις που συνάπτει ή και διαπραγµατεύεται
για λογαριασµό του αντιπροσωπευοµένου. Οι ακόλουθες

— δεν συµβάλλει στις δαπάνες για τη διάθεση/προµήθεια υποχρεώσεις από την πλευρά του εµπορικού αντιπροσώπου
των αγαθών ή υπηρεσιών που αφορά η σύµβαση, κατά κανόνα θεωρούνται ότι αποτελούν αναπόσπαστο
συµπεριλαµβανοµένου του κόστους µεταφοράς των µέρος µιας σύµβασης εµπορικής αντιπροσωπείας, δεδοµέ-
αγαθών. Αυτό δεν αφαιρεί από τον αντιπρόσωπο τη νου ότι κάθε µία από αυτές συνδέεται µε την ικανότητα του
δυνατότητα να παρέχει την υπηρεσία µεταφοράς, υπό αντιπροσωπευόµενου να καθορίζει το πεδίο της δραστηριό-
τον όρο ότι τα σχετικά έξοδα καλύπτονται από τον τητας του αντιπροσώπου σε σχέση µε τα αγαθά ή τις
αντιπροσωπευόµενο· υπηρεσίες που αφορά η σύµβαση, πράγµα το οποίο είναι

ουσιώδες προκειµένου ο αντιπροσωπευόµενος να αναλάβει
τους κινδύνους και ως εκ τούτου να είναι σε θέση να— δεν έχει, άµεσα ή έµµεσα, υποχρέωση να επενδύσει για
καθορίζει την εµπορική στρατηγική:την προώθηση των πωλήσεων, όπως συµµετέχοντας

στις διαφηµιστικές δαπάνες του αντιπροσωπευόµενου· — περιορισµοί όσον αφορά την εδαφική περιοχή εντός
της οποίας µπορεί να πωλήσει τα αγαθά ή τις
υπηρεσίες αυτές ο αντιπρόσωπος·— δεν διατηρεί µε δικό του κόστος ή κίνδυνο αποθέµατα

των αγαθών που αφορά η σύµβαση, συµπεριλαµβανο-
µένου του κόστους χρηµατοδότησης και απώλειας — περιορισµοί σχετικά µε τους πελάτες προς τους

οποίους µπορεί να πωλεί τα αγαθά ή τις υπηρεσίεςτων αποθεµάτων, και µπορεί να επιστρέφει τα µη
πωληθέντα εµπορεύµατα στον αντιπρόσωπο χωρίς αυτές ο αντιπρόσωπος·
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— τιµές και όροι πώλησης ή αγοράς των αγαθών ή υπερβαίνει το όριο του 30 %. Μόνο στις περιπτώσεις όπου
η συµφωνία προβλέπει υποχρέωση αποκλειστικής διάθεσης,υπηρεσιών αυτών από τον αντιπρόσωπο.
όπως ορίζεται στο άρθρο 1 στοιχείο γ) του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες, για να εφαρµοστεί το ευεργέ-(19) Εκτός από τη ρύθµιση των όρων πώλησης ή αγοράς των
τηµα της απαλλαγής κατά κατηγορία, το µερίδιο πουσυµβατικών αγαθών ή υπηρεσιών από τον αντιπρόσωπο
κατέχει ο αγοραστής στην αγορά όπου αγοράζει τα αγαθάγια λογαριασµό του αντιπροσωπευόµενου, οι συµφωνίες
ή τις υπηρεσίες που αφορά η σύµβαση δεν πρέπει ναεµπορικής αντιπροσωπείας συχνά περιέχουν διατάξεις που
υπερβαίνει το όριο του 30 %. Σχετικά µε το ζήτηµα τωναφορούν τη σχέση µεταξύ του αντιπροσώπου και του
µεριδίων αγοράς, βλέπε τµήµα V (παραγράφους 88 έως 99).αντιπροσωπευοµένου. Συγκεκριµένα, µπορεί να περιέχουν

διάταξη µε την οποία απαγορεύεται στον αντιπροσωπευό-
µενο να ορίσει άλλους αντιπροσώπους για συγκεκριµένο (22) Από οικονοµική άποψη, µία κάθετη συµφωνία µπορεί να
είδος συναλλαγής, πελατείας ή συγκεκριµένη γεωγραφική έχει επιπτώσεις όχι µόνο στην αγορά όπου γίνεται η
περιοχή (διατάξεις αποκλειστικής εµπορικής αντιπροσωπεί- συναλλαγή µεταξύ του προµηθευτή και του αγοραστή αλλά
ας) ή και διάταξη µε την οποία απαγορεύεται στον και στις αγορές που αφορούν προηγούµενο στάδιο της
αντιπρόσωπο να ενεργεί ως αντιπρόσωπος ή διανοµέας παραγωγής. Η απλουστευµένη προσέγγιση του κανονισµού
επιχειρήσεων που ανταγωνίζονται αυτήν του αντιπροσω- απαλλαγής κατά κατηγορίες, που λαµβάνει υπόψη µόνο το
πευοµένου (διατάξεις µη άσκησης ανταγωνισµού). Οι διατά- µερίδιο αγοράς του προµηθευτή ή του αγοραστή (ανάλογα
ξεις αποκλειστικής αντιπροσωπείας αφορούν µόνο τον µε την περίπτωση) στην αγορά όπου γίνεται η συναλλαγή
ενδοσηµατικό ανταγωνισµό και κατά κανόνα δεν έχουν µεταξύ αυτών των δύο µερών, δικαιολογείται από το
δυσµενή για τον ανταγωνισµό αποτελέσµατα. Οι διατάξεις γεγονός ότι κάτω του ορίου του 30 % οι επιπτώσεις στις
µη άσκησης ανταγωνισµού, µεταξύ των οποίων και οι αγορές που αφορούν προηγούµενο στάδιο της παραγωγής
διατάξεις που προβλέπουν υποχρέωση µη άσκησης ανταγω- είναι κατά κανόνα περιορισµένες. Επιπλέον, περιορίζοντας
νισµού µετά τη λήξη της σύµβασης, αφορούν τον ανταγω- την ανάλυση στην αγορά όπου γίνεται η συναλλαγή µεταξύ
νισµό µεταξύ σηµάτων και µπορεί να συνιστούν παραβίαση του προµηθευτή και του αγοραστή, η εφαρµογή του
του άρθρου 81, παράγραφος 1, αν οδηγούν σε αποκλεισµό κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες είναι ευκολότερη
της σχετικής αγοράς στην οποία πωλούνται ή αγοράζονται και υπάρχει µεγαλύτερη ασφάλεια δικαίου, ενώ είναι διαθέ-
τα αγαθά ή οι υπηρεσίες που αφορά η σύµβαση (βλέπε σιµος και ο µηχανισµός ανάκλησης της απαλλαγής (βλέπε
παραγράφους 138 έως 160). παραγράφους 71 έως 87) για την αντιµετώπιση ενδεχό-

µενων προβληµάτων σε άλλες συνδεόµενες αγορές.
(20) Η συµφωνία αντιπροσωπείας µπορεί επίσης να εµπίπτει στο

πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81, παράγραφος 1, ακόµη
και αν ο αντιπροσωπευόµενος φέρει όλους τους σχετικούς
χρηµατοοικονοµικούς και εµπορικούς κινδύνους, εφόσον 2. Πεδίο εφαρµογής του κανονισµού απαλλαγής κατά
διευκολύνει αθέµιτες συµπράξεις. Αυτό, για παράδειγµα, κατηγορίες
συµβαίνει στις περιπτώσεις που ορισµένοι αντιπροσωπευό-
µενοι χρησιµοποιούν τους ίδιους εµπορικούς αντιπροσώ-
πους, ενώ εµποδίζουν συλλογικά άλλους από το να

(i) Ορισµός των κάθετων συµφωνιώνχρησιµοποιούν τους αντιπροσώπους αυτούς ή όταν χρησι-
µοποιούν τους αντιπροσώπους για την εφαρµογή µιας
αθέµιτης εµπορικής στρατηγικής ή για την ανταλλαγή

(23) Οι κάθετες συµφωνίες ορίζονται στο άρθρο 2 παράγρα-µεταξύ τους ευαίσθητων πληροφοριών σχετικά µε την φος 1 του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες ωςαγορά. «συµφωνίες ή εναρµονισµένες πρακτικές που συνάπτονται
µεταξύ δύο ή περισσότερων επιχειρήσεων, κάθε µία εκ των
οποίων δραστηριοποιείται, για το σκοπό της συµφωνίας, σε
διαφορετικό επίπεδο της αλυσίδας παραγωγής ή διανοµής,III. ΕΦΑΡΜΟΓΗ ΤΟΥ ΚΑΝΟΝΙΣΜΟΥ ΑΠΑΛΛΑΓΗΣ ΚΑΤΑ
και που αφορούν τις προϋποθέσεις υπό τις οποίες τα µέρηΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣ
µπορούν να προµηθεύονται, να πωλούν ή να µεταπωλούν
ορισµένα αγαθά ή υπηρεσίες».

1. Η δηµιουργηθείσα από τον κανονισµό απαλλαγής
κατά κατηγορίες «περιοχή ασφαλείας» (24) Ο ορισµός αυτός περιλαµβάνει τρία κύρια στοιχεία:

— συµφωνία ή εναρµονισµένη πρακτική µεταξύ δύο(21) Ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες εισάγει ένα
τεκµήριο νοµιµότητας για τις κάθετες συµφωνίες που ή περισσοτέρων επιχειρήσεων. ∆εν καλύπτονται οι

κάθετες συµφωνίες µε τελικούς καταναλωτές που δενεξαρτάται από το µερίδιο αγοράς του προµηθευτή ή του
αγοραστή. Σύµφωνα µε το άρθρο 3 του κανονισµού λειτουργούν ως επιχείρηση. Γενικότερα, οι συµφωνίες

µε τελικούς καταναλωτές δεν εµπίπτουν στο πεδίοαπαλλαγής κατά κατηγορίες κατά κανόνα, καθοριστικός
παράγοντας για την εφαρµογή του ευεργετήµατος της εφαρµογής του άρθρου 81 παράγραφος 1, δεδοµένου

ότι το άρθρο αυτό εφαρµόζεται µόνον σε συµφωνίεςαπαλλαγής κατά κατηγορία είναι το µερίδιο της αγοράς
που κατέχει ο προµηθευτής στην αγορά όπου πωλεί µεταξύ επιχειρήσεων, σε αποφάσεις ενώσεων επιχει-

ρήσεων και σε εναρµονισµένες πρακτικές. Το γεγονόςτα προϊόντα ή τις υπηρεσίες που αφορά η σύµβαση.
Προκειµένου να εφαρµοστεί το ευεργέτηµα της απαλλαγής αυτό τελεί υπό την επιφύλαξη της πιθανής εφαρµογής

του άρθρου 54 της Συνθήκης.κατά κατηγορία αυτό το µερίδιο αγοράς δεν µπορεί να
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— η συµφωνία ή εναρµονισµένη πρακτική υπάρχει µεταξύ ενδέχεται να είχαν συµπεριλάβει τα µέρη σε µια κατά τα
λοιπά κάθετη συµφωνία. Επιπλέον, το άρθρο 2 παράγρα-επιχειρήσεων κάθε µία από τις οποίες δραστηριοποιεί-

ται, για το σκοπό της συµφωνίας, σε διαφορετικό φοι 2, 3, 4 και 5 αποκλείει άµεσα ή έµµεσα από τη
εφαρµογή του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίεςεπίπεδο της αλυσίδας παραγωγής ή διανοµής. Αυτό

σηµαίνει π.χ. ότι µία επιχείρηση παράγει πρώτη ύλη ορισµένες κάθετες συµφωνίες.
την οποία η άλλη επιχείρηση χρησιµοποιεί ως συστα-
τικό στοιχείο, ή ότι η πρώτη είναι µεταποιητική
επιχείρηση, η δεύτερη επιχείρηση χονδρικής πώλησης
και η τρίτη επιχείρηση λιανικού εµπορίου. Αυτό δεν
αποκλείει το ενδεχόµενο να δραστηριοποιείται µία (ii) Κάθετες συµφωνίες µεταξύ ανταγωνιστών
επιχείρηση σε περισσότερα του ενός στάδια της
αλυσίδας παραγωγής ή διανοµής·

(26) Σύµφωνα µε το άρθρο 2 παράγραφος 4 του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες αποκλείονται ρητά από την

— οι συµφωνίες ή οι εναρµονισµένες πρακτικές αφορούν εφαρµογή του «οι κάθετες συµφωνίες που συνάπτονται
τους όρους βάσει των οποίων τα µέρη της συµφωνίας, µεταξύ ανταγωνιζόµενων επιχειρήσεων». Οι κάθετες συµφω-
ο προµηθευτής και ο αγοραστής, «µπορούν να προ- νίες µεταξύ ανταγωνιστών θα εξεταστούν, όσον αφορά
µηθεύονται, να πωλούν ή να µεταπωλούν ορισµένα τυχόν αποτελέσµατα αθέµιτων µεταξύ τους συµπράξεων,
αγαθά ή υπηρεσίες». Σκοπός του κανονισµού απαλλα- στο πλαίσιο των µελλοντικών κατευθυντήριων γραµµών για
γής κατά κατηγορίες είναι να καλύπτονται οι συµφω- την εφαρµογή του άρθρου 53 στις συµφωνίες οριζόντιας
νίες προµήθειας και διανοµής. Πρόκειται για συµφω- συνεργασίας (16). Ωστόσο, οι κάθετες πτυχές των εν λόγω
νίες που αφορούν τους όρους αγοράς, πώλησης ή συµφωνιών είναι απαραίτητο να εξεταστούν σε αυτές τις
µεταπώλησης των παρεχόµενων από τον προµηθευτή κατευθυντήριες γραµµές. Στο άρθρο 1 στοιχείο α) του
αγαθών ή υπηρεσιών ή και τους όρους πώλησης από κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες ως ανταγωνιζόµε-
τον αγοραστή των αγαθών ή υπηρεσιών στα οποία νες επιχειρήσεις ορίζονται «οι πραγµατικοί ή δυνητικοί
ενσωµατώνονται αυτά τα αγαθά ή οι υπηρεσίες. προµηθευτές στην ίδια αγορά προϊόντων», ανεξάρτητα του
Για την εφαρµογή του κανονισµού απαλλαγής κατά αν είναι ή όχι ανταγωνιστές στην ίδια γεωγραφική αγορά.
κατηγορίες ως αγαθά ή υπηρεσίες που αφορά η Ανταγωνιζόµενες επιχειρήσεις είναι οι επιχειρήσεις που είναι
σύµβαση θεωρούνται τα αγαθά ή οι υπηρεσίες που πραγµατικοί ή δυνητικοί προµηθευτές των αγαθών ή
παρέχει ο προµηθευτής και τα αγαθά και οι υπηρεσίες υπηρεσιών που αφορά η σύµβαση ή αγαθών ή υπηρεσιών
που προκύπτουν από αυτά. Καλύπτονται οι κάθετες υποκατάστατων των αγαθών ή των υπηρεσιών που αφορά η
συµφωνίες που αφορούν όλα τα τελικά και ενδιάµεσα σύµβαση. ∆υνητικός προµηθευτής είναι µία επιχείρηση που
αγαθά και υπηρεσίες. Η µόνη εξαίρεση είναι ο τοµέας δεν παράγει επί του παρόντος κάποιο ανταγωνιστικό προϊόν,
των αυτοκινήτων, ο οποίος εξακολουθεί να καλύπτεται αλλά θα µπορούσε και θα ήταν πιθανόν να το κάνει, αν δεν
από ειδικό κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορία, υπήρχε η συµφωνία, ανταποκρινόµενη σε µια µικρή και
όπως χορηγήθηκε µε την πράξη που αναφέρεται στο σταθερή αύξηση των σχετικών τιµών. Αυτό σηµαίνει ότι η
σηµείο 4α) του παραρτήµατος XIV της συµφωνίας επιχείρηση αυτή θα ήταν δυνατόν και πιθανόν να προβεί
ΕΟΧ (κανονισµός (ΕΚ) αριθ. 1475/95 (15) της Επιτρο- στις αναγκαίες πρόσθετες επενδύσεις και να εφοδιάζει την
πής). Τα παρεχόµενα από τον προµηθευτή αγαθά αγορά µέσα σε διάστηµα ενός έτους. Η εκτίµηση αυτή
ή υπηρεσίες µπορούν να µεταπωληθούν από τον πρέπει να βασίζεται σε ρεαλιστική προσέγγιση· µια καθαρά
αγοραστή ή να χρησιµοποιηθούν από αυτόν ως θεωρητική δυνατότητα εισόδου στην αγορά δεν αρκεί (17).
συστατικό στοιχείο για την παραγωγή δικών του
αγαθών ή υπηρεσιών.

(16) Το άρθρο 5 παράγραφος 1(β) της συµφωνίας περί εποπτείας και
(25) Ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες εφαρµόζεται ∆ικαστηρίου προβλέπει ότι η Εποπτεύουσα Αρχή, σύµφωνα µε τη

επίσης σε αγαθά που πωλούνται και αγοράζονται µε σκοπό νοµοθεσία του ΕΟΧ και προκειµένου να εξασφαλισθεί η οµαλή
εφαρµογή της συµφωνίας ΕΟΧ, εξασφαλίζει την εφαρµογή τωντην ενοικίασή τους σε τρίτους. Ωστόσο, δεν καλύπτονται
κανόνων ανταγωνισµού. 'Οσον αφορά τις µη δεσµευτικές πράξειςαυτές καθαυτές οι συµφωνίες µίσθωσης και χρηµατοδοτικής
που εξέδωσε η Ευρωπαϊκή Επιτροπή µετά τη συµφωνία ΕΟΧ, ηµίσθωσης, δεδοµένου ότι δεν πωλείται κανένα αγαθό ή
Εποπτεύουσα Αρχή θα εκδίδει αντίστοιχες πράξεις, εφόσον παρουσιά-υπηρεσία στον προµηθευτή ή αγοραστή. Γενικότερα, ο
ζουν ενδιαφέρον για τον ΕΟΧ. Μέχρις ότου εκδώσει τις δικές τηςκανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες δεν καλύπτει
ανακοινώσεις, η Εποπτεύουσα Αρχή προτίθεται να εφαρµόζει τιςπεριορισµούς ή υποχρεώσεις, οι οποίες δεν συνδέονται µε αρχές που διατυπώνονται στις σχετικές ανακοινώσεις της Επιτροπής,

τους όρους αγοράς, πώλησης και µεταπώλησης, όπως περιλαµβανοµένων των κατευθυντήριων γραµµών της Επιτροπής για
υποχρεώσεις που παρεµποδίζουν τα µέρη από το να την εφαρµογή του άρθρου 81 στις συµφωνίες οριζόντιας συνεργα-
πραγµατοποιούν ανεξάρτητη έρευνα και ανάπτυξη, που σίας, ΕΕ C 3 της 6.1.2001, σ. 2.

(17) Ανακοίνωση της Εποπτεύουσας Αρχής της ΕΖΕΣ όσον αφοράτον
ορισµό της σχετικής αγοράς για τους σκοπούς του κοινοτικού
δικαίου του ανταγωνισµού στον ΕΟΧ, EE L 200 της 16.7.1998
σ. 48 και Συµπλήρωµα για τον ΕΟΧ της ΕΕ 28 της 16.7.1998, σ. 3,
παράγραφοι 20-24, και απόφαση 90/410/EEC της Ευρωπαϊκής
Επιτροπής στην υπόθεση αριθ. IV/32.009 — Elopak/Metal Box-
Odin, EE L 209 της 8.8.1990, σ. 15.(15) ΕΕ L 145 της 29.6.1995, σ. 25.
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(27) Υπάρχουν τρεις εξαιρέσεις στον γενικό αποκλεισµό των οριζόντιας συνεργασίας. Εάν από την αξιολόγηση προκύπτει
το συµπέρασµα ότι µία συνεργασία µεταξύ επιχειρήσεωνκάθετων συµφωνιών µεταξύ ανταγωνιστών. Και οι τρεις

αναφέρονται στο άρθρο 2 παράγραφος 4 και αφορούν µη στον τοµέα των προµηθειών ή των πωλήσεων είναι απο-
δεκτή, θα χρειαστεί περαιτέρω αξιολόγηση για την εξέτασηαµοιβαίες συµφωνίες. Μία συµφωνία θεωρείται ως µη

αµοιβαία όταν, για παράδειγµα, ένας παραγωγός γίνεται των κάθετων συµφωνιών που έχει συνάψει η ένωση µε τους
προµηθευτές της ή τα µεµονωµένα µέλη της. Για τηνδιανοµέας των προϊόντων ενός άλλου παραγωγού, χωρίς ο

τελευταίος να αναλαµβάνει τη διανοµή των προϊόντων του τελευταία αυτή αξιολόγηση θα πρέπει να τηρούνται οι
κανόνες του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες καιπρώτου. Οι µη αµοιβαίες συµφωνίες µεταξύ ανταγωνιστών

καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγο- των κατευθυντήριων αυτών γραµµών. Για παράδειγµα,
οριζόντιες συµφωνίες που έχουν συναφθεί µεταξύ τωνρίες όταν: (1) ο αγοραστής πραγµατοποιεί κύκλο εργασιών

που δεν υπερβαίνει τα 100 εκατ. ευρώ ή (2) ο προµηθευτής µελών µιας ένωσης ή αποφάσεις που υιοθετήθηκαν από την
ένωση όπως η απόφαση που επιβάλλει στα µέλη της ναείναι παραγωγός και διανοµέας προϊόντων, ενώ ο

αγοραστής είναι µόνο διανοµέας που δεν παράγει αντα- προµηθεύονται από την ένωση ή η απόφαση παραχώρησης
αποκλειστικών περιοχών στα µέλη της ένωσης πρέπει ναγωνιστικά προϊόντα ή (3) ο προµηθευτής παρέχει υπηρεσίες

σε πολλαπλά επίπεδα του εµπορίου, ενώ ο αγοραστής αξιολογούνται πρώτα ως οριζόντια συµφωνία. Μόνο εφόσον
η αξιολόγηση αυτή καταλήξει στο συµπέρασµα ότι ηδεν παρέχει ανταγωνιστικές υπηρεσίες στο επίπεδο του

εµπορίου στο οποίο αγοράζει τις αναφερόµενες στη σύµ- συµφωνία είναι αποδεκτή, θα χρειαστεί να αξιολογηθούν οι
κάθετες συµφωνίες µεταξύ της ένωσης και των µεµονωµένωνβαση υπηρεσίες. Η δεύτερη εξαίρεση αφορά τις περιπτώσεις

διττής διανοµής, δηλαδή όταν ο παραγωγός συγκεκριµένων µελών της ή µεταξύ της ένωσης και των προµηθευτών.
προϊόντων ενεργεί και ως διανοµέας των προϊόντων αντα-
γωνιζόµενος ανεξάρτητους διανοµείς των ίδιων του των
προϊόντων. Ο διανοµέας που παρέχει σε έναν παραγωγό τις
τεχνικές προδιαγραφές για την παραγωγή συγκεκριµένων (iv) Κάθετες συµφωνίες περιέχουσες διατάξεις περί δικαιω-
αγαθών µε το σήµα του διανοµέα δεν πρέπει να θεωρείται µάτων διανοητικής ιδιοκτησίας (∆∆Ι)
παραγωγός των εν λόγω προϊόντων µε το δικό του σήµα.
Η τρίτη εξαίρεση αφορά παρόµοιες περιπτώσεις διττής
διανοµής, αλλά στην περίπτωση αυτή πρόκειται για υπηρε- (30) Το άρθρο 2 παράγραφος 3 του ΚΑ καλύπτει µε την
σίες, όταν ο προµηθευτής παρέχει επίσης υπηρεσίες στο εφαρµογή του κάθετες συµφωνίες περιέχουσες συγκεκριµέ-
επίπεδο του εµπορίου που τις αγοράζει ο αγοραστής. νες διατάξεις σχετικές µε την µεταβίβαση στον αγοραστή ή

την άσκηση από τον αγοραστή δικαιωµάτων διανοητικής
ιδιοκτησίας, αποκλείοντας έτσι από το πεδίο του κανο-
νισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες όλες τις άλλες κάθετες
συµφωνίες που περιέχουν διατάξεις περί δικαιωµάτων δια-
νοητικής ιδιοκτησίας. Ο κανονισµός απαλλαγής κατά

(iii) Ενώσεις λιανοπωλητών κατηγορίες εφαρµόζεται στις κάθετες συµφωνίες που περιέ-
χουν διατάξεις περί δικαιωµάτων διανοητικής ιδιοκτησίας,
εφόσον πληρούνται πέντε προϋποθέσεις:

(28) Σύµφωνα µε το άρθρο 2, παράγραφος 2 ο κανονισµός
— οι διατάξεις για τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτη-απαλλαγής κατά κατηγορίες εφαρµόζεται στις κάθετες

σίας πρέπει να αποτελούν µέρος µιας κάθετης συµφω-συµφωνίες µεταξύ µίας ένωσης επιχειρήσεων που πληροί
νίας, δηλαδή µιας συµφωνίας που περιέχει τους όρουςορισµένες προϋποθέσεις, αποκλείοντας έτσι από το πεδίο
υπό τους οποίους τα µέρη µπορούν να αγοράζουν,εφαρµογής του τις κάθετες συµφωνίες που συνάπτονται
να πωλούν ή να µεταπωλούν ορισµένα αγαθά ήαπό όλες τις άλλες ενώσεις. Οι κάθετες συµφωνίες που
υπηρεσίες·συνάπτονται µεταξύ µιας ένωσης και των µελών της, ή

µεταξύ µίας ένωσης και των προµηθευτών της, καλύπτονται
από τον κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες αν όλα

— τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας πρέπει νατα µέλη της είναι λιανοπωλητές αγαθών (και όχι υπηρεσιών)
µεταβιβάζονται στον αγοραστή ή να ασκούνται απόκαι αν κάθε µέλος της ένωσης πραγµατοποιεί κύκλο
αυτόν·εργασιών που δεν υπερβαίνει τα 50 εκατ. EUR. Οι

λιανοπωλητές είναι διανοµείς που µεταπωλούν αγαθά σε
τελικούς καταναλωτές. Η αξιολόγηση µιας υπόθεσης βάσει — οι διατάξεις για τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτη-
του άρθρου 53 δεν επηρεάζεται στην περίπτωση που ένας σίας δεν πρέπει να αποτελούν το κύριο αντικείµενο
περιορισµένος µόνο αριθµός µελών της ένωσης έχει κύκλο της συµφωνίας·
εργασιών που δεν υπερβαίνει σηµαντικά το όριο των
50 εκατ. EUR.

— οι διατάξεις για τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτη-
σίας πρέπει να συνδέονται άµεσα µε την χρήση, την
πώληση ή την µεταπώληση αγαθών ή υπηρεσιών από
τον αγοραστή ή τους πελάτες του. Σε περίπτωση(29) Σε µία ένωση επιχειρήσεων µπορεί να υπάρχουν τόσο

οριζόντιες όσο και κάθετες συµφωνίες. Οι οριζόντιες δικαιόχρησης, όπου η εµπορία αποτελεί αντικείµενο
της εκµετάλλευσης των δικαιωµάτων διανοητικήςσυµφωνίες πρέπει να αξιολογούνται σύµφωνα µε τις αρχές

που θα διατυπώνονται στις µελλοντικές κατευθυντήριες ιδιοκτησίας, τα αγαθά ή οι υπηρεσίες διανέµονται από
τον κύριο δικαιοδόχο ή τους δικαιοδόχους·γραµµές για την εφαρµογή του άρθρου 53 στις συµφωνίες
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— οι διατάξεις για τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτη- περιορισµούς ως προς τις πωλήσεις που πραγµατοποιεί ο
τελευταίος δεν καλύπτεται από τον κανονισµό απαλλαγήςσίας, αναφορικά µε τα αγαθά ή υπηρεσίες που

αναφέρονται στη σύµβαση, δεν πρέπει να περιέχουν κατά κατηγορίες (18). Αυτό σηµαίνει ιδίως ότι οι συµφωνίες
υπεργολαβίας που συνοδεύονται από µεταβίβαση τεχ-περιορισµούς του ανταγωνισµού που έχουν το ίδιο

αντικείµενο ή αποτέλεσµα µε κάθετους περιορισµούς νογνωσίας σε υπεργολήπτη δεν εµπίπτουν στο πεδίο εφαρ-
µογής του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες.που δεν απαλλάσσονται από τον κανονισµό απαλλα-

γής κατά κατηγορίες. Ωστόσο, οι κάθετες συµφωνίες βάσει των οποίων ο
αγοραστής παρέχει στον προµηθευτή µόνο τις προδιαγρα-
φές των αγαθών ή υπηρεσιών που πρόκειται να προµηθευτεί(31) Με τις προϋποθέσεις αυτές εξασφαλίζεται η εφαρµογή του
καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγο-κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες στις κάθετες
ρίες.συµφωνίες στο πλαίσιο των οποίων η χρήση, η πώληση ή η

µεταπώληση των αγαθών ή υπηρεσιών µπορεί να γίνεται
αποτελεσµατικότερα, καθώς µεταβιβάζονται στον αγοραστή (34) Από την τρίτη προϋπόθεση προκύπτει σαφώς ότι για να
τα ίδια τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας ή η άσκησή καλύπτεται από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες,
τους. Αυτό σηµαίνει ότι οι περιορισµοί που αφορούν την το κύριο αντικείµενο της συµφωνίας δεν πρέπει να είναι
µεταβίβαση ή την άσκηση των δικαιωµάτων διανοητικής η µεταβίβαση ή η άδεια εκµετάλλευσης δικαιωµάτων
ιδιοκτησίας µπορούν να καλύπτονται από την απαλλαγή, διανοητικής ιδιοκτησίας. Το κύριο αντικείµενο πρέπει να
εφόσον κύριο αντικείµενο της συµφωνίας είναι η αγορά ή είναι η αγορά ή διανοµή αγαθών ή υπηρεσιών και οι
διανοµή αγαθών ή υπηρεσιών. διατάξεις για τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας πρέπει

να εξυπηρετούν την εφαρµογή της κάθετης συµφωνίας.

(32) Από την πρώτη προϋπόθεση καθίσταται σαφές ότι το
πλαίσιο στο οποίο µεταβιβάζονται τα δικαιώµατα διανοητι- (35) Η τέταρτη προϋπόθεση απαιτεί οι διατάξεις για τα δικαιώ-
κής ιδιοκτησίας είναι µία συµφωνία για την αγορά ή µατα διανοητικής ιδιοκτησίας να διευκολύνουν την χρήση,
διανοµή αγαθών ή µια συµφωνία για την αγορά ή παροχή την πώληση ή την µεταπώληση από τον αγοραστή ή τους
υπηρεσιών και όχι µία συµφωνία που αφορά την µεταβίβαση πελάτες του των αγαθών ή υπηρεσιών. Τα αγαθά ή τις
ή την παροχή άδειας εκµετάλλευσης δικαιωµάτων διανοητι- υπηρεσίες προς χρήση ή µεταπώληση προµηθεύει συνήθως
κής ιδιοκτησίας για την παραγωγή αγαθών ούτε µία καθαρή ο δικαιοπάροχος αλλά ο δικαιοδόχος µπορεί επίσης να τα
συµφωνία για τη χορήγηση άδειας εκµετάλλευσης. Ο αγοράσει από κάποιον τρίτο προµηθευτή. Οι διατάξεις για
κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες δεν καλύπτει, για τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας συνήθως αφορούν
παράδειγµα: την εµπορία αγαθών ή υπηρεσιών. Αυτό συµβαίνει, για

παράδειγµα, στην περίπτωση µιας συµφωνίας δικαιόχρησης
βάσει της οποίας ο δικαιοπάροχος πωλεί στο δικαιοδόχο— συµφωνίες δυνάµει των οποίων ο ένας συµβαλλόµενος
αγαθά προς µεταπώληση και επιπλέον του χορηγεί άδειαχορηγεί στον άλλο µία συνταγή και του παρέχει άδεια
εκµετάλλευσης για να χρησιµοποιεί το εµπορικό του σήµαεκµετάλλευσης για την παραγωγή ενός ποτού µε βάση
και την τεχνογνωσία του κατά την εµπορία των εν λόγωτην συνταγή αυτή·
αγαθών. Επίσης καλύπτεται η περίπτωση που ο προµηθευ-
τής ενός συµπυκνωµένου αποστάγµατος χορηγεί άδεια

— συµφωνίες δυνάµει των οποίων ο ένας συµβαλλόµενος εκµετάλλευσης στον αγοραστή για την διάλυση και εµφιά-
παρέχει στον άλλο ένα εκµαγείο ή ένα πρωτότυπο και λωση του αποστάγµατος πριν το πωλήσει υπό µορφή
του παρέχει την άδεια εκµετάλλευσης να παράγει και ποτού.
να διανέµει αντίγραφα·

(36) Η πέµπτη προϋπόθεση πιο συγκεκριµένα σηµαίνει ότι οι
— η καθαρή άδεια εκµετάλλευσης ενός εµπορικού σήµα- διατάξεις για τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας δεν

τος ή διακριτικού τίτλου µε σκοπό την εµπορία· επιτρέπεται να έχουν το ίδιο αντικείµενο ή αποτέλεσµα µε
οποιονδήποτε από τους ιδιαίτερης σοβαρότητας περιο-
ρισµούς που αναγράφονται στο άρθρο 4 του κανονισµού— συµβάσεις χορηγίας µε τις οποίες παρέχεται σε
απαλλαγής κατά κατηγορίες ή µε οποιονδήποτε από τουςκάποιον το δικαίωµα να διαφηµίζεται ως επίσηµος
περιορισµούς που δεν καλύπτονται από τον κανονισµόχορηγός µίας εκδήλωσης·
απαλλαγής κατά κατηγορίες σύµφωνα µε το άρθρο 5 (βλέπε
παραγράφους 46 έως 61).

— άδεια εκµετάλλευσης δικαιωµάτων πνευµατικής ιδιο-
κτησίας, όπως οι συµβάσεις ραδιοτηλεοπτικής µετά-

(37) Τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας τα οποία µπορούνδοσης που αφορούν το δικαίωµα µαγνητοφώνησης ή
να θεωρηθούν ότι εξυπηρετούν την εφαρµογή των κάθετωνµαγνητοσκόπησης ή και το δικαίωµα ραδιοτηλεοπτι-
συµφωνιών κατά την έννοια του άρθρου 2 παράγραφος 3κής µετάδοσης µιας εκδήλωσης.
του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες αφορούν
γενικώς τρεις βασικούς τοµείς: τα εµπορικά σήµατα, τα

(33) Από την δεύτερη προϋπόθεση προκύπτει σαφώς ότι ο δικαιώµατα πνευµατικής ιδιοκτησίας και την τεχνογνωσία.
κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες δεν εφαρµόζεται
στις περιπτώσεις που τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτη-
σίας χορηγούνται από τον αγοραστή στον προµηθευτή,
ανεξάρτητα αν αφορούν τον τρόπο παραγωγής ή διανοµής. (18) Βλέπε ανακοίνωση της Εποπτεύουσας Αρχής για τις συµβάσεις
Μία συµφωνία για τη µεταβίβαση δικαιωµάτων διανοητικής υπεργολαβίας, EE L 153 της 18.6.1994, σ. 30 και Συµπλήρωµα για

τον ΕΟΧ της ΕΕ αριθ. 15 της 18.6.1994, σ. 29.ιδιοκτησίας στον προµηθευτή που περιέχει ενδεχόµενους
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Εµπορικό σήµα (43) Οι άδειες εκµετάλλευσης που περιλαµβάνονται σε συµφω-
νίες δικαιόχρησης καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλα-(38) Η άδεια εκµετάλλευσης εµπορικού σήµατος που έχει
γής κατά κατηγορίες αν πληρούνται και οι πέντε προϋπο-χορηγηθεί σε διανοµέα µπορεί να αφορά τη διανοµή των
θέσεις που αναγράφονται στο σηµείο 30. Αυτό είναι και τοπροϊόντων του δικαιοπαρόχου σε συγκεκριµένη περιοχή.
σύνηθες, καθώς στις περισσότερες συµφωνίες δικαιόχρησης,Αν πρόκειται για αποκλειστική άδεια εκµετάλλευσης, η
περιλαµβανοµένων των συµφωνιών κύριας δικαιόχρησης, οσυµφωνία ισοδυναµεί µε συµφωνία αποκλειστικής διανοµής.
δικαιοπάροχος παρέχει αγαθά ή και υπηρεσίες, ιδίως
υπηρεσίες εµπορικής ή τεχνικής συνδροµής, στον δικαιο-∆ικαιώµατα πνευµατικής ιδιοκτησίας
δόχο. Τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας βοηθούν τον

(39) Οι µεταπωλητές αγαθών που προστατεύονται από δικαιώ- δικαιοδόχο στην µεταπώληση των προϊόντων που του
µατα πνευµατικής ιδιοκτησίας (βιβλία, λογισµικό, κ.λπ.) προµηθεύει ο δικαιοπάροχος ή ο προµηθευτής που έχει
ενδέχεται να υποχρεωθούν από τον κάτοχο του δικαιώµατος ορίσει ο δικαιοπάροχος ή στη χρήση των προϊόντων
πνευµατικής ιδιοκτησίας να µεταπωλούν τα αγαθά αυτά αυτών και στη µεταπώληση των αγαθών ή υπηρεσιών που
µόνο υπό τον όρο ότι ο αγοραστής, είτε πρόκειται για άλλο προκύπτουν από αυτά. 'Οταν η συµφωνία δικαιόχρησης
µεταπωλητή είτε για τον τελικό χρήστη, δεν θα προσβάλει αφορά µόνο ή πρώτιστα παραχώρηση άδειας εκµετάλλευσης
τα δικαιώµατα πνευµατικής ιδιοκτησίας. Οι εν λόγω υποχ- των δικαιωµάτων διανοητικής ιδιοκτησίας, αυτή δεν
ρεώσεις του µεταπωλητή, εφόσον εµπίπτουν στο πεδίο καλύπτεται από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες,
εφαρµογής του άρθρου 81, παράγραφος 1, καλύπτονται αλλά αντιµετωπίζεται µε παρόµοιο τρόπο όπως οι συµφω-
από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες. νίες δικαιόχρησης που καλύπτονται από τον κανονισµό

απαλλαγής κατά κατηγορίες.(40) Συµφωνίες βάσει των οποίων διατίθενται για µεταπώληση
αντίγραφα λογισµικού, χωρίς ο µεταπωλητής να αποκτά
άδεια εκµετάλλευσης οποιουδήποτε δικαιώµατος επί του (44) Θεωρείται γενικώς ότι οι ακόλουθες υποχρεώσεις σχετικά
λογισµικού, αλλά απλώς έχει δικαίωµα µεταπώλησης των µε τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτησίας είναι αναγκαίες
αντιγράφων, πρέπει να θεωρούνται, για τους σκοπούς του για την προστασία των δικαιωµάτων διανοητικής ιδιοκτη-
κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες, ως συµφωνίες σίας του δικαιοπαρόχου και καλύπτονται επίσης από τον
διάθεσης αγαθών προς µεταπώληση. Βάσει αυτής της κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες, αν οι υποχρεώσεις
µορφής διανοµής, η άδεια εκµετάλλευσης του λογισµικού αυτές εµπίπτουν στο άρθρο 53 παράγραφος 1:
υπάρχει µόνο µεταξύ του κυρίου του δικαιώµατος πνευµα-
τικής ιδιοκτησίας και του χρήστη του λογισµικού. Αυτό

(α) υποχρέωση του δικαιοδόχου να µην αναλάβει, άµεσαµπορεί να λάβει τη µορφή µίας άδειας εκµετάλλευσης
ή έµµεσα, την άσκηση οποιασδήποτε οµοειδούςτύπου «shrink wrap», δηλαδή µίας δέσµης όρων που
δραστηριότητας·αναγράφονται στη συσκευασία του λογισµικού και τους

οποίους θεωρείται ότι αποδέχεται ο τελικός χρήστης µε το
άνοιγµα της συσκευασίας. (β) υποχρέωση του δικαιοδόχου να µην αποκτήσει στο

κεφάλαιο ανταγωνίστριας επιχείρησης χρηµατοοικο-(41) Οι αγοραστές υλικού πληροφορικής το οποίο περιλαµβάνει
νοµική συµµετοχή τέτοιου είδους που θα του παρείχελογισµικό προστατευόµενο από δικαιώµατα πνευµατικής
τη δυνατότητα να επηρεάσει την οικονοµική συµπερι-ιδιοκτησίας ενδέχεται να υποχρεωθούν από τον κάτοχο του
φορά της εν λόγω ανταγωνίστριας επιχείρησης·δικαιώµατος να µην προσβάλλουν αυτά τα δικαιώµατα

πνευµατικής ιδιοκτησίας, π.χ. να µην κατασκευάζουν
αντίγραφα του λογισµικού προς µεταπώληση ή για να τα (γ) υποχρέωση του δικαιοδόχου να µην αποκαλύπτει
χρησιµοποιούν σε συνδυασµό µε άλλο υλικό πληροφο- σε τρίτους τη χορηγηθείσα από το δικαιοπάροχο
ρικής. Τέτοιου είδους περιορισµοί στη χρήση, καθόσον τεχνογνωσία για όσο διάστηµα η εν λόγω τεχνογνωσία
εµπίπτουν στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81, παράγρα- δεν έχει περιέλθει σε δηµόσια χρήση·
φος 1, καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλαγής κατά
κατηγορίες. (δ) υποχρέωση του δικαιοδόχου να γνωστοποιεί στο

δικαιοπάροχο κάθε εµπειρία αποκτηθείσα κατά τηνΤεχνογνωσία
εκµετάλλευση της συµφωνίας δικαιόχρησης και να

(42) Οι συµφωνίες δικαιόχρησης, µε εξαίρεση τις συµφωνίες χορηγεί στο δικαιοπάροχο, καθώς και σε άλλους
βιοµηχανικής δικαιόχρησης, αποτελούν το χαρακτηριστι- δικαιοδόχους, άδεια µη αποκλειστικής εκµετάλλευσης
κότερο παράδειγµα κοινοποίησης τεχνογνωσίας στον της τεχνογνωσίας που προκύπτει από αυτή την
αγοραστή για εµπορικούς σκοπούς. Οι συµφωνίες δικαιό- εµπειρία·
χρησης περιέχουν άδειες εκµετάλλευσης δικαιωµάτων δια-
νοητικής ιδιοκτησίας που αφορούν εµπορικά σήµατα ή

(ε) υποχρέωση του δικαιοδόχου να ενηµερώνει το δικαιο-διακριτικούς τίτλους και τεχνογνωσία για τη χρήση και τη
πάροχο για τις προσβολές των δικαιωµάτων διανοητι-διανοµή αγαθών ή την παροχή υπηρεσιών. Εκτός από
κής ιδιοκτησίας που αποτελούν το αντικείµενο τηςτην άδεια εκµετάλλευσης των δικαιωµάτων διανοητικής
άδειας εκµετάλλευσης, να ασκεί αγωγές κατά τωνιδιοκτησίας, ο δικαιοπάροχος συνήθως παρέχει στο δικαιο-
προσβολέων ή να παράσχει βοήθεια στο δικαιοπάροχοδόχο καθ' όλη τη διάρκεια της συµφωνίας εµπορική ή
σε κάθε αγωγή κατά των προσβολέων·τεχνική συνδροµή, όπως υπηρεσίες εφοδιασµού, επιµόρ-

φωση, συµβουλές σχετικά µε τα ακίνητα, χρηµατοοικονο-
µικό προγραµµατισµό κ.λπ. Η άδεια εκµετάλλευσης και η (στ) υποχρέωση του δικαιοδόχου να µην χρησιµοποιεί

τεχνογνωσία παραχωρηθείσα από το δικαιοπάροχοπαροχή συνδροµής αποτελούν αναπόσπαστα στοιχεία της
εµπορικής µεθόδου η οποία αποτελεί αντικείµενο της βάσει άδειας εκµετάλλευσης, για σκοπούς άλλους από

την εκµετάλλευση της δικαιόχρησης·δικαιόχρησης.
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(ζ) υποχρέωση του δικαιοδόχου να µην παραχωρεί τα µεταπώλησης, ο περιορισµός είναι εµφανής. Ωστόσο, ο
καθορισµός των τιµών µεταπώλησης µπορεί επίσης ναδικαιώµατα και υποχρεώσεις που προβλέπει η συµφω-

νία δικαιόχρησης χωρίς τη συγκατάθεση του δικαιοπα- επιτευχθεί µε έµµεσο τρόπο. Τέτοια παραδείγµατα αποτε-
λούν οι συµφωνίες για καθορισµό του περιθωρίου κέρδουςρόχου.
του διανοµέα, του ανωτάτου επιπέδου έκπτωσης που ο
διανοµέας µπορεί να χορηγήσει από ένα καθορισµένο

(v) Σχέση µε τους άλλους κανονισµούς απαλλαγής κατά επίπεδο τιµών, η εξάρτηση της χορήγησης εκπτώσεων ή της
κατηγορία επιστροφής των δαπανών προώθησης, από τον προµηθευτή,

από την τήρηση συγκεκριµένου επιπέδου τιµών, η σύνδεση
της καθορισµένης τιµής µεταπώλησης µε τις τιµές µεταπώ-(45) Το άρθρο 2 παράγραφος 5 ορίζει ότι ο κανονισµός
λησης των ανταγωνιστών, οι απειλές, οι εκφοβισµοί, οιαπαλλαγής κατά κατηγορίες «δεν εφαρµόζεται στις κάθετες
προειδοποιήσεις, η επιβολή κυρώσεων, η καθυστέρησησυµφωνίες των οποίων το αντικείµενο εµπίπτει στο πεδίο
ή αναβολή παραδόσεων ή η καταγγελία συµβάσεων σεάλλων κανονισµών απαλλαγής κατά κατηγορία». Αυτό
συνάρτηση µε την τήρηση συγκεκριµένου επιπέδου τιµών.σηµαίνει ότι ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορία δεν
Οι άµεσοι ή έµµεσοι τρόποι για την επίτευξη του καθο-εφαρµόζεται στις κάθετες συµφωνίες που καλύπτονται από
ρισµού των τιµών µπορούν να γίνουν πιο αποτελεσµατικοίτην πράξη που αναφέρεται στο σηµείο 5 του παραρτήµα-
όταν συνδυαστούν µε τη λήψη µέτρων για τον εντοπισµότος XIV της συµφωνίας ΕΟΧ για τη µεταφορά τεχνολογίας
διανοµέων που εφαρµόζουν µειωµένες τιµές, όπως η εφαρ-(κανονισµός (ΕΚ) αριθ. 240/96 (19) της Ευρωπαϊκής Επιτρο-
µογή συστήµατος παρακολούθησης τιµών, ή η επιβολήπής), από την πράξη που αναφέρεται στο σηµείο 4α του
υποχρέωσης στους λιανοπωλητές να καταγγέλλουν άλλαπαραρτήµατος XIV της συµφωνίας ΕΟΧ για τη διανοµή
µέλη του δικτύου διανοµής που παρεκκλίνουν από τοαυτοκινήτων (κανονισµός (ΕΚ) αριθ. 1475/95 (20) της
καθορισµένο επίπεδο τιµών. Επίσης, ο άµεσος ή έµµεσοςΕυρωπαϊκής Επιτροπής) ή από τις πράξεις που αναφέρονται
καθορισµός των τιµών µπορεί να γίνεται περισσότεροστο σηµείο 6 και 7 του παραρτήµατος XIV της συµφωνίας
αποτελεσµατικά όταν συνδυάζεται µε µέτρα που µπορείΕΟΧ για την απαλλαγή αντίστοιχα των κάθετων συµφωνιών
να αποθαρρύνουν τον αγοραστή να µειώσει τις τιµέςπου έχουν συναφθεί σε συνδυασµό µε οριζόντιες συµφωνίες
µεταπώλησης, όπως στην περίπτωση που ο προµηθευτής(κανονισµοί (EΟΚ) αριθ. 417/85 (21) και (EΟΚ) αριθ. 418/
αναγράφει τη συνιστώµενη τιµή µεταπώλησης πάνω στο85 (22)), ή από οποιοδήποτε σχετικό µελλοντικό κανονισµό
προϊόν ή υποχρεώνει τον αγοραστή να εφαρµόζει µιαπου θα ενσωµατωθεί στη συµφωνία ΕΟΧ.
ευνοϊκή ρήτρα για τους τακτικούς πελάτες. Με τους ίδιους
έµµεσους τρόπους και εφαρµόζοντας τα ίδια «συνοδευτικά»
µέτρα οι ανώτατες ή συνιστώµενες τιµές µπορεί να λειτουρ-3. Ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµοί βάσει του κανο-
γούν ως καθορισµός των τιµών µεταπώλησης. Ωστόσο, ονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες
εφοδιασµός του αγοραστή από τον πωλητή µε κατάλογο
συνιστώµενων ή ανώτατων τιµών δεν θεωρείται αφ' εαυτού

(46) Ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες περιέχει στο ότι οδηγεί σε καθορισµό των τιµών µεταπώλησης.
άρθρο 4 έναν κατάλογο περιορισµών ιδιαίτερης σοβαρό-
τητας που συνεπάγονται αποκλεισµό όλης της κάθετης
συµφωνίας από το πεδίο εφαρµογής του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες. Αυτός ο κατάλογος µε τους
ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµούς ισχύει για συµφωνίες
που αφορούν συναλλαγές εντός του εδάφους που καλύπτει (48) Στην περίπτωση των συµφωνιών εµπορικής αντιπροσωπείας,
η συµφωνία ΕΟΧ. Εφόσον οι κάθετες συµφωνίες αφορούν τις τιµές πώλησης καθορίζει κατά κανόνα ο αντιπροσωπευό-
εξαγωγές εκτός Κοινότητας ή εισαγωγές/επανεισαγωγές µενος, καθώς ο αντιπρόσωπος δεν αποκτά κυριότητα επί
από χώρες εκτός της Κοινότητας, βλέπε την απόφαση Javico των αγαθών. Ωστόσο, εφόσον µια συµφωνία εµπορικής
κατά Υνes Saint Laurent (23). Η χορήγηση απαλλαγής σε αντιπροσωπείας εµπίπτει στο πεδίο εφαρµογής του
ατοµική βάση για κάθετες συµφωνίες που περιέχουν άρθρου 81, παράγραφος 1 (βλέπε παραγράφους 12
τέτοιους περιορισµούς ιδιαίτερης σοβαρότητας δεν θεωρεί- έως 20), η επιβολή υποχρέωσης µε την οποία απαγορεύεται
ται πιθανή. στον αντιπρόσωπο ή περιορίζεται η ελευθερία του να

µοιράζεται την προµήθειά του, πάγια ή κυµαινόµενη, µε
(47) Ο ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµός που περιγράφεται τον πελάτη αποτελεί ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµό

στο άρθρο 4 στοιχείο α) του κανονισµού απαλλαγής κατά σύµφωνα µε το άρθρο 4 στοιχείο α) του κανονισµού
κατηγορίες αφορά τον καθορισµό των τιµών µεταπώλησης, απαλλαγής κατά κατηγορίες. Ο αντιπρόσωπος πρέπει,
δηλαδή τις συµφωνίες ή εναρµονισµένες πρακτικές που εποµένως, να διατηρεί την ελευθερία µείωσης της πραγµα-
έχουν ως άµεσο ή έµµεσο αντικείµενό τους τον καθορισµό τικής τιµής που καταβάλλει ο πελάτης χωρίς να µειώνεται
πάγιου ή ελάχιστου επιπέδου τιµής µεταπώλησης ή πάγιου το εισόδηµα του αντιπροσωπευόµενου (24).
ή ελάχιστου επιπέδου τιµής που ο αγοραστής οφείλει να
τηρεί. Σε περίπτωση συµβατικών διατάξεων ή εναρµονισµέ-
νων πρακτικών µε τις οποίες καθορίζεται απευθείας η τιµή

(19) ΕΕ L 31 της 9.2.1996, σ. 2.
(20) ΕΕ L 145 της 29.6.1995, σ. 25.
(21) ΕΕ L 53 της 22.2.1985, σ. 1. (24) Βλέπε, για παράδειγµα, απόφαση 91/562/ΕΟΚ στην υπόθεση ΙV/

32.737 — Eirpage, ΕΕ L 306 της 7.11.1991, σ. 22, και ιδίως το(22) ΕΕ L 53 της 22.2.1985, σ. 5.
(23) Βλέπε επίσης το σηµείο 11 ανωτέρω. σηµείο 6.
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(49) Ο ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµός που περιγράφεται πελατών, και ο αποκλειστικός διανοµέας προστατεύεται
απέναντι σε ενεργητικές πωλήσεις στην περιοχή του ή στηνστο άρθρο 4 στοιχείο β) του κανονισµού απαλλαγής κατά

κατηγορίες αφορά τις συµφωνίες ή τις εναρµονισµένες οµάδα πελατών του από τον προµηθευτή και από όλους
τους άλλους αγοραστές του προµηθευτή µέσα στην Κοινό-πρακτικές που έχουν ως άµεσο ή έµµεσο αντικείµενό τους

τον περιορισµό των πωλήσεων από τον αγοραστή, στο τητα. Ο προµηθευτής επιτρέπεται να συνδυάσει την παραχώ-
ρηση αποκλειστικότητας σε µια συγκεκριµένη περιοχήβαθµό που οι εν λόγω περιορισµοί αναφέρονται στην

περιοχή στην οποία, ή στους πελάτες στους οποίους ο και σε µια συγκεκριµένη οµάδα πελατών, ορίζοντας για
παράδειγµα ένα αποκλειστικό διανοµέα για µια συγκεκρι-αγοραστής δύναται να πωλεί τα αγαθά ή τις υπηρεσίες που

αναφέρονται στη σύµβαση. Ο περιορισµός αυτός αφορά µένη οµάδα πελατών σε ορισµένη περιοχή. Η προστασία
αυτή των αποκλειστικά παραχωρηµένων περιοχών ή τωντην κατανοµή των αγορών κατά περιοχές ή κατά πελάτες.

Αυτό µπορεί να προκύπτει από άµεσες υποχρεώσεις, όπως αποκλειστικά παραχωρηµένων οµάδων πελατών πρέπει,
ωστόσο, να επιτρέπει τις παθητικές πωλήσεις στις περιοχέςη υποχρέωση µη πώλησης σε ορισµένους πελάτες ή σε

πελάτες σε ορισµένες περιοχές ή η υποχρέωση γνωστοποίη- ή στους πελάτες αυτούς. Στο πλαίσιο της εφαρµογής του
άρθρου 4 στοιχείο β) του κανονισµού απαλλαγής κατάσης των παραγγελιών από τους πελάτες αυτούς σε άλλους

διανοµείς. Μπορεί επίσης να προκύπτει από έµµεσου κατηγορίες, η Επιτροπή ερµηνεύει τις «ενεργητικές» και τις
«παθητικές» πωλήσεις ως ακολούθως:χαρακτήρα µέτρα που αποσκοπούν στο να παροτρύνουν το

διανοµέα να µην πωλεί σε τέτοιου είδους πελάτες, όπως η
άρνηση ή µείωση των πριµ ή των εκπτώσεων, η άρνηση
εφοδιασµού, η µείωση των παραδιδόµενων ποσοτήτων ή ο
περιορισµός των παραδιδοµένων ποσοτήτων στη ζήτηση

— Ως «ενεργητικές» πωλήσεις νοούνται: η ενεργητικήπου διαπιστώνεται στην παραχωρηθείσα περιοχή ή οµάδα
προσέγγιση µεµονωµένων πελατών εντός τηςπελατών, η διατύπωση απειλής για καταγγελία της σύµβα-
αποκλειστικής περιοχής ή εντός της αποκλειστικήςσης ή η επιβολή υποχρέωσης για µεταβίβαση κερδών.
οµάδας πελατών ενός άλλου διανοµέα, για παρά-Μπορεί επιπλέον να προκύπτει από το γεγονός ότι ο
δειγµα µε απευθείας ταχυδροµικές αποστολές ήπροµηθευτής δεν παρέχει υπηρεσίες εγγύησης σε κοινοτική
επισκέψεις, ή η ενεργητική προσέγγιση µιας συγκεκρι-κλίµακα, υποχρεώνοντας έτσι όλους τους διανοµείς να
µένης οµάδας πελατών ή πελατών σε µια συγκεκριµένηπαρέχουν υπηρεσία εγγύησης για την οποία αποζηµιώ-
περιοχή που έχει παραχωρηθεί κατ' αποκλειστικότητανονται από τον προµηθευτή, ακόµη και για τα προϊόντα
σε άλλο διανοµέα, µέσω διαφηµίσεων στα µέσαπου πωλούν άλλοι διανοµείς στην περιοχή τους. Οι
µαζικής ενηµέρωσης ή άλλων ενεργειών προώθησηςπρακτικές αυτές είναι ακόµη πιθανότερο να θεωρηθούν ως
που στοχεύουν ειδικά σ' αυτή την οµάδα πελατών ήπεριορισµός των πωλήσεων που πραγµατοποιεί ο
σε πελάτες που βρίσκονται στη συγκεκριµένη περιοχή,αγοραστής, όταν χρησιµοποιούνται σε συνδυασµό µε την
ή η εγκατάσταση αποθηκών ή πρατηρίου διανοµήςεφαρµογή από τον προµηθευτή ενός συστήµατος παρακο-
στην αποκλειστική περιοχή ενός άλλου διανοµέα.λούθησης για τον έλεγχο του πραγµατικού προορισµού

των παραδοθέντων αγαθών π.χ., µέσω της χρησιµοποίησης
διαφορετικών ετικετών ή αριθµών σειράς. Ωστόσο, η απαγό-
ρευση που επιβάλλεται σε όλους τους διανοµείς να πωλούν
σε ορισµένους τελικούς χρήστες δεν χαρακτηρίζεται ως

— Ως «παθητικές» πωλήσεις νοούνται η ανταπόκριση στηιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµός, εάν υπάρχει αντικει-
ζήτηση που εκφράζεται αυτοβούλως από µεµονωµέ-µενική δικαιολογία που σχετίζεται µε το προϊόν, όπως
νους πελάτες, περιλαµβανοµένης της διανοµής αγα-γενική απαγόρευση πώλησης επικίνδυνων ουσιών σε ορισµέ-
θών ή της παροχής υπηρεσιών σ' αυτούς. Η γενικήνους πελάτες για λόγους ασφάλειας ή υγείας. Η απαγό-
διαφήµιση ή η προώθηση µε τα µέσα µαζικής ενηµέρω-ρευση αυτή σηµαίνει ότι ούτε ο προµηθευτής δεν µπορεί
σης ή µέσω του Ιnternet, που προσεγγίζει πελάτεςπλέον να πωλεί στους πελάτες αυτούς. Επίσης δεν χαρακτη-
που βρίσκονται στις αποκλειστικές περιοχές ή πουρίζονται ως ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµοί οι υποχ-
ανήκουν στις οµάδες πελατών άλλων διανοµέων αλλάρεώσεις που επιβάλλονται στον µεταπωλητή σχετικά µε την
που αποτελεί εύλογο τρόπο για την προσέγγισηεπίδειξη του σήµατος του προµηθευτή.
πελατών εκτός αυτών των περιοχών ή οµάδων
πελατών, για παράδειγµα για την προσέγγιση πελατών
σε µη αποκλειστικές περιοχές ή στην περιοχή του ίδιου
του διαφηµιζόµενου, αποτελούν παθητικές πωλήσεις.

(50) Υπάρχουν τέσσερις εξαιρέσεις στον ιδιαίτερης σοβαρότητας
περιορισµό του άρθρου 4 στοιχείο β) του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες. Η πρώτη εξαίρεση επιτρέπει (51) Κάθε διανοµέας πρέπει να είναι ελεύθερος να χρησιµοποιεί

το Ιnternet για τη διαφήµιση ή την πώληση των προϊόντωνστον προµηθευτή να περιορίζει τις ενεργητικές πωλήσεις εκ
µέρους των άµεσων αγοραστών του σε περιοχές ή σε του. Περιορισµοί στη χρήση του Ιnternet από τους διανο-

µείς µπορούν να θεωρηθούν ότι είναι σύµφωνοι µε τονοµάδες πελατών αποκλειστικώς παραχωρηθείσες σε άλλον
αγοραστή ή στον ίδιο τον προµηθευτή από τον εαυτό του. κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες, µόνον στο βαθµό

που η προώθηση µέσω Ιnternet ή οι πωλήσεις µέσωΜια περιοχή ή µια οµάδα πελατών έχει παραχωρηθεί
αποκλειστικά όταν ο προµηθευτής συµφωνεί να πωλεί τα Ιnternet συνεπάγονται την πραγµατοποίηση ενεργητικών

πωλήσεων σε αποκλειστικές περιοχές ή σε οµάδες πελατώνπροϊόντα του σε ένα µόνο διανοµέα, προς διανοµή σε
µια συγκεκριµένη περιοχή ή σε µια συγκεκριµένη οµάδα άλλων διανοµέων. Κατά κανόνα, η χρήση του Ιnternet δεν
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θεωρείται µορφή ενεργητικών πωλήσεων στις εν λόγω για επαγγελµατικούς τελικούς χρήστες είτε για τελικούς
καταναλωτές, από τα µέλη ενός δικτύου επιλεκτικής διανο-περιοχές ή οµάδες πελατών, από τη στιγµή που αποτελεί

εύλογο τρόπο για την προσέγγιση κάθε πελάτη. Το γεγονός µής. Αυτό σηµαίνει ότι στους διανοµείς που συµµετέχουν
σε δίκτυο επιλεκτικής διανοµής, όπως αυτό ορίζεται στοότι µπορεί να έχει αποτελέσµατα εκτός της περιοχής ή της

οµάδας πελατών του διανοµέα οφείλεται στη συγκεκριµένη άρθρο 1 στοιχείο δ) του κανονισµού απαλλαγής κατά
κατηγορίες, δεν µπορούν να επιβληθούν περιορισµοί όσοντεχνολογία, δηλαδή στην εύκολη πρόσβαση από οποιονδή-

ποτε τόπο. Εάν ένας πελάτης επισκεφθεί την ιστοσελίδα αφορά τους χρήστες ή τους αντιπροσώπους προµηθειών,
που ενεργούν για λογαριασµό αυτών των χρηστών, στους(web site) ενός διανοµέα και έλθει σε επαφή µαζί του,

και εφόσον η εν λόγω επαφή καταλήξει σε πώληση, οποίους οι εν λόγω διανοµείς µπορεί να πωλούν τα
προϊόντα τους. Για παράδειγµα, ακόµη και σε ένα σύστηµαπεριλαµβανοµένης της διανοµής, θεωρείται ως παθητική

πώληση. Η γλώσσα που χρησιµοποιείται στην ιστοσελίδα ή επιλεκτικής διανοµής, ο διανοµέας πρέπει να είναι ελεύθε-
ρος να διαφηµίζει και να πωλεί τα προϊόντα του µέσω τουγια την επικοινωνία κατά κανόνα δεν έχει καµία σηµασία

από την άποψη αυτή. Εφόσον η ιστοσελίδα δεν έχει σαν Ιnternet. Η επιλεκτική διανοµή µπορεί να συνδυαστεί µε
αποκλειστική διανοµή, υπό τον όρο ότι οι ενεργητικές καιειδικό στόχο την προσέγγιση κατά κύριο λόγο πελατών που

βρίσκονται µέσα σε αποκλειστικά παραχωρηθείσα περιοχή οι παθητικές πωλήσεις δεν περιορίζονται οπουδήποτε. Ο
προµηθευτής µπορεί εποµένως να δεσµευθεί ότι θα εφοδιά-ή που αποτελούν µέρος αποκλειστικά παραχωρηθείσας

οµάδας πελατών άλλου διανοµέα, για παράδειγµα µε τη ζει µόνο ένα διανοµέα ή ένα περιορισµένο αριθµό διανοµέων
σε δεδοµένη περιοχή.χρησιµοποίηση διαφηµιστικών ή συνδέσµων σε σελίδες του

Ιnternet που έχουν σχεδιαστεί ειδικά για αυτούς τους
(54) Επιπλέον, σε περίπτωση επιλεκτικής διανοµής, µπορούν νααποκλειστικά παραχωρηθέντες πελάτες, η ιστοσελίδα δεν

επιβληθούν περιορισµοί στην δυνατότητα του διανοµέαθεωρείται σαν µορφή ενεργητικής πώλησης. Ωστόσο, η
να καθορίζει την τοποθεσία των επιχειρηµατικών τουµη ζητηθείσα αποστολή µηνυµάτων µέσω ηλεκτρονικού
εγκαταστάσεων. Στους επιλεγµένους διανοµείς ενδέχεταιταχυδροµείου σε µεµονωµένους πελάτες ή συγκεκριµένες
να επιβληθεί απαγόρευση άσκησης της επιχειρηµατικήςοµάδες πελατών θεωρείται ενεργητική πώληση. Το ίδιο
δραστηριότητάς τους από διαφορετικές εγκαταστάσεις ήισχύει για τις πωλήσεις µέσω καταλόγου. Με την επιφύλαξη
απαγόρευση ίδρυσης νέου καταστήµατος σε άλλη τοποθε-των όσων ελέχθησαν προηγουµένως, ο προµηθευτής µπορεί
σία. Εάν το κατάστηµα του διανοµέα είναι κινητό («shopνα απαιτήσει ποιοτικές προδιαγραφές όσον αφορά τη
on wheels») µπορεί να καθοριστεί µια περιοχή εκτός τηςχρήση σελίδας στο Ιnternet µε σκοπό τη µεταπώληση των
οποίας δεν επιτρέπεται να λειτουργεί το εν λόγω κατάστηµα.προϊόντων του, όπως ακριβώς µπορεί να απαιτήσει ποιοτικές

προδιαγραφές για ένα κατάστηµα ή για τη διαφήµιση και
(55) Ο ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµός που περιγράφεταιτην προώθηση γενικότερα. Αυτό το τελευταίο µπορεί να

στο άρθρο 4 στοιχείο δ) του κανονισµού απαλλαγήςέχει ιδιαίτερη σηµασία για την επιλεκτική διανοµή. Η
κατά κατηγορίες αφορά τον περιορισµό των αµοιβαίωνπλήρης απαγόρευση των πωλήσεων µέσω Ιnternet ή µέσω
προµηθειών µεταξύ εξουσιοδοτηµένων διανοµέων στο πλαί-καταλόγων είναι δυνατή, µόνο εάν υπάρχει αντικειµενική
σιο ενός συστήµατος επιλεκτικής διανοµής. Αυτό σηµαίνειδικαιολογία. Σε κάθε περίπτωση, ο προµηθευτής δεν µπορεί
ότι µία συµφωνία ή εναρµονισµένη πρακτική δεν µπορεί νανα διατηρεί µόνο για τον εαυτό του το δικαίωµα πωλήσεων
έχει ως άµεσο ή έµµεσο αντικείµενό της την παρεµπόδιση ήή/και διαφηµίσεων µέσω του Ιnternet.
τον περιορισµό των ενεργητικών ή παθητικών πωλήσεων
των αναφερόµενων στη σχετική σύµβαση προϊόντων µεταξύ
των επιλεγµένων διανοµέων. Οι επιλεγµένοι διανοµείς πρέ-
πει να παραµένουν ελεύθεροι να προµηθεύονται τα αναφε-

(52) Υπάρχουν τρεις ακόµη εξαιρέσεις από το δεύτερο σοβαρό ρόµενα στη σύµβαση αγαθά από άλλους εξουσιοδοτηµέ-
περιορισµό στον οποίο αναφέρεται το άρθρο 4 στοιχείο β) νους διανοµείς του δικτύου, οι οποίοι δραστηριοποιούνται
του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες. Και οι τρεις είτε στο ίδιο είτε σε διαφορετικό επίπεδο του εµπορίου.
εξαιρέσεις επιτρέπουν τον περιορισµό τόσο των ενεργητικών Αυτό σηµαίνει ότι η επιλεκτική διανοµή δεν µπορεί να
όσο και των παθητικών πωλήσεων. 'Ετσι, επιτρέπεται ο συνδυαστεί µε κάθετους περιορισµούς που αποσκοπούν
περιορισµός των πωλήσεων ενός χονδρεµπόρου στους στο να εξαναγκάσουν διανοµείς να προµηθεύονται τα
τελικούς χρήστες, ο περιορισµός των πωλήσεων, σε όλα τα προϊόντα που αναφέρονται στη σύµβαση αποκλειστικά από
στάδια του εµπορίου, ενός εξουσιοδοτηµένου διανοµέα συγκεκριµένη πηγή, για παράδειγµα υποχρέωση αποκλειστι-
που συµµετέχει σε ένα σύστηµα επιλεκτικής διανοµής, σε µη κής προµήθειας. Σηµαίνει επίσης ότι σε ένα δίκτυο επιλεκτι-
εξουσιοδοτηµένους διανοµείς σε αγορές όπου εφαρµόζεται κής διανοµής δεν µπορούν να επιβληθούν περιορισµοί
ένα τέτοιο σύστηµα, καθώς και ο περιορισµός των σε εξουσιοδοτηµένους χονδρέµπορους όσον αφορά τις
πωλήσεων εξαρτηµάτων που προορίζονται για ενσωµάτωση πωλήσεις τους του προϊόντος σε εξουσιοδοτηµένους λιανο-
σε ένα προϊόν από τον αγοραστή στους ανταγωνιστές του πωλητές.
προµηθευτή. Ο όρος «εξάρτηµα» περιλαµβάνει κάθε είδους
ενδιάµεσα προϊόντα και ο όρος «ενσωµάτωση» αναφέρεται (56) Ο ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµός που περιγράφεται
στη χρήση µιας οποιασδήποτε πρώτης ύλης για την στο άρθρο 4 στοιχείο ε) του κανονισµού απαλλαγής
παραγωγή προϊόντων. κατά κατηγορίες αφορά τις συµφωνίες µε τις οποίες

παρεµποδίζονται ή περιορίζονται οι τελικοί καταναλωτές,
οι ανεξάρτητοι επισκευαστές και οι παρέχοντες υπηρεσίες
από την απευθείας προµήθεια ανταλλακτικών από τους
κατασκευαστές τους. Η συµφωνία µεταξύ ενός κατασκευα-(53) Ο ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµός που περιγράφεται

στο άρθρο 4 στοιχείο γ) του κανονισµού απαλλαγής κατά στή εξαρτηµάτων και ενός αγοραστή ο οποίος ενσωµατώνει
τα εν λόγω εξαρτήµατα στα δικά του προϊόντα (κατασκευα-κατηγορίες αφορά τον περιορισµό των ενεργητικών ή

παθητικών πωλήσεων σε τελικούς χρήστες, είτε πρόκειται στής αρχικού εξοπλισµού) δεν µπορεί να παρεµποδίζει ή να
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περιορίζει, άµεσα ή έµµεσα, τις πωλήσεις του κατασκευαστή µη άσκησης ανταγωνισµού, εφόσον η διάρκειά τους δεν
υπερβαίνει τα πέντε χρόνια ή εφόσον η ανανέωση πέραν τηςτων εξαρτηµάτων αυτών στους τελικούς χρήστες, σε ανεξάρ-

τητους επισκευαστές ή παρέχοντες υπηρεσίες. 'Εµµεσοι πενταετίας απαιτεί ρητή συγκατάθεση και των δυο µερών
και ο αγοραστής δεν αντιµετωπίζει κανένα εµπόδιο ναπεριορισµοί µπορεί να προκύψουν συγκεκριµένα σε περί-

πτωση που ο προµηθευτής των ανταλλακτικών περιορίζεται απαλλαγεί από την υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού
µετά την πάροδο της πενταετίας. Εάν, για παράδειγµα, ηόσον αφορά την παροχή των τεχνικών πληροφοριών και

του ειδικού εξοπλισµού που απαιτούνται για τη χρήση των συµφωνία προβλέπει πενταετή υποχρέωση µη άσκησης
ανταγωνισµού και ο προµηθευτής χορηγήσει δάνειο στονανταλλακτικών από τους χρήστες, τους ανεξάρτητους

επισκευαστές ή τους παρέχοντες υπηρεσίες. αγοραστή, η αποπληρωµή του δανείου αυτού δεν θα πρέπει
να εµποδίζει τον αγοραστή να τερµατίσει την υποχρέωση
µη άσκησης ανταγωνισµού στο τέλος της πενταετίας. Η
αποπληρωµή πρέπει να πραγµατοποιείται σε ισόποσες ήΩστόσο, η συµφωνία µπορεί να θέτει περιορισµούς στην µειούµενες και όχι αυξανόµενες προοδευτικά δόσεις. Αυτόπροµήθεια των ανταλλακτικών στους επισκευαστές ή στους δεν θίγει τη δυνατότητα, για παράδειγµα σε περίπτωση νέουπαρέχοντες υπηρεσίες στους οποίους ο κατασκευαστής του σηµείου διανοµής, να καθυστερήσει η αποπληρωµή για ένααρχικού εξοπλισµού έχει αναθέσει την επισκευή ή τη ή δύο χρόνια, ενόσω οι πωλήσεις δεν έχουν ακόµη φθάσεισυντήρηση των δικών του προϊόντων. Αυτό σηµαίνει ότι ο σε ορισµένο επίπεδο. Ο αγοραστής πρέπει να έχει τηκατασκευαστής του αρχικού εξοπλισµού µπορεί να επιβάλ- δυνατότητα αποπληρωµής του υπόλοιπου χρέους, εφόσονλει στο δικό του δίκτυο επισκευών και συντήρησης να αυτό δεν έχει εξοφληθεί πλήρως κατά τη λήξη της υποχρέω-αγοράζει από αυτόν τα ανταλλακτικά. σης µη άσκησης ανταγωνισµού. Επίσης, εφόσον ο προ-
µηθευτής παρέχει στον αγοραστή εξοπλισµό που δεν
συνδέεται ειδικά µε τη συµβατική τους σχέση, ο αγοραστής
θα πρέπει να έχει τη δυνατότητα να εξαγοράσει τον
εξοπλισµό στην αγοραία αξία του κατά τη λήξη της

4. 'Οροι προβλεπόµενοι από τον κανονισµό απαλλαγής υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνισµού.
κατά κατηγορίες

(59) Το χρονικό όριο των πέντε ετών δεν ισχύει εφόσον τα αγαθά
(57) Το άρθρο 5 του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες ή οι υπηρεσίες µεταπωλούνται από τον αγοραστή «σε

αποκλείει ορισµένες υποχρεώσεις από το πεδίο εφαρµογής χώρους και οικόπεδα που είτε ανήκουν στον προµηθευτή
του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες παρόλο που είτε σε τρίτους µη συνδεδεµένους µε τον αγοραστή και που
δεν υπάρχει υπέρβαση του ορίου σχετικά µε το µερίδιο µισθώνονται από τον προµηθευτή». Σε τέτοιες περιπτώσεις,
αγοράς. Ωστόσο, ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες η υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού µπορεί να είναι
εξακολουθεί να έχει εφαρµογή στο υπόλοιπο µέρος της της ίδιας διάρκειας µε τη διάρκεια κατοχής των σηµείων
κάθετης συµφωνίας, εφόσον το µέρος αυτό µπορεί να πώλησης από τον αγοραστή (βλέπε άρθρο 5, στοιχείο α)
διαχωριστεί από τις µη απαλλασσόµενες υποχρεώσεις. του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες). Ο λόγος της

εξαίρεσης αυτής είναι ότι, κατά κανόνα, δεν αναµένεται
εύλογα από έναν προµηθευτή να επιτρέπει την πώληση
ανταγωνιστικών προϊόντων από χώρους και οικόπεδα που(58) Ο πρώτος λόγος αποκλεισµού προβλέπεται στο άρθρο 5
ανήκουν σ' αυτόν χωρίς την άδειά του. Η εξαίρεση αυτήστοιχείο α) του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες
δεν καλύπτει τα τεχνάσµατα που χρησιµοποιούνται σχετικάκαι αφορά τις υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού. Με
µε την ιδιοκτησία για την παράκαµψη του ορίου των πέντετις υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού επιβάλλεται
ετών.στον αγοραστή να αγοράζει από τον προµηθευτή ή άλλη

επιχείρηση που υποδεικνύει ο προµηθευτής πάνω από το
80 % των συνολικών του προµηθειών που πραγµατοποίησε
κατά το προηγούµενο έτος σε αγαθά ή υπηρεσίες που (60) Ο δεύτερος λόγος αποκλεισµού από τον κανονισµό απαλ-

λαγής κατά κατηγορίες προβλέπεται στο άρθρο 5 στοι-αναφέρονται στη σύµβαση και των υποκατάστατών τους
(βλέπε ορισµό στο άρθρο 1 στοιχείο β) του κανονισµού χείο β) του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες και

αφορά τις υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού πουαπαλλαγής κατά κατηγορίες), εµποδίζοντας έτσι τον
αγοραστή να προµηθεύεται ανταγωνιστικά αγαθά ή υπηρε- εξακολουθούν να ισχύουν µετά τη λύση της συµφωνίας.

Τέτοιου είδους υποχρεώσεις δεν καλύπτονται κατά κανόνασίες ή περιορίζοντας τις προµήθειες αυτές σε ποσοστό
κατώτερο του 20 % των συνολικών προµηθειών. Εάν για το από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες, εκτός εάν

η επιβολή της υποχρέωσης είναι απαραίτητη για τηνπροηγούµενο της σύναψης της σύµβασης έτος δεν υπάρ-
χουν διαθέσιµα στοιχεία όσον αφορά τις πραγµατοποιηθεί- προστασία της τεχνογνωσίας που µεταβιβάζει ο προµηθευ-

τής στον αγοραστή, περιορίζεται στα σηµεία πώλησης στασες προµήθειες του αγοραστή, για τους σχετικούς υπολο-
γισµούς µπορούν να χρησιµοποιηθούν οι ακριβέστερες οποία είχε δραστηριοποιηθεί ο αγοραστής κατά τη διάρκεια

της σύµβασης και δεν υπερβαίνει το ένα έτος κατ' ανώτατοεκτιµήσεις του τελευταίου αναφορικά µε τις ετήσιες συνολι-
κές του ανάγκες. Οι εν λόγω υποχρεώσεις µη άσκησης όριο µετά τη λύση της συµφωνίας. Σύµφωνα µε τον ορισµό

του άρθρου 1 στοιχείο στ) του κανονισµού απαλλαγήςανταγωνισµού των οποίων η διάρκεια είναι απεριόριστη ή
υπερβαίνει τα πέντε έτη δεν καλύπτονται από τον κανονισµό κατά κατηγορίες η τεχνογνωσία πρέπει να είναι «ουσιώδης»,

που σηµαίνει «ότι η τεχνογνωσία περιλαµβάνει πληροφορίεςαπαλλαγής κατά κατηγορίες. Υποχρεώσεις µη άσκησης
ανταγωνισµού σιωπηρά ανανεώσιµες πέραν της πενταετίας οι οποίες είναι αναγκαίες στον αγοραστή για τη χρήση,

πώληση ή µεταπώληση των αναφερόµενων στη σύµβασηεπίσης δεν καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλαγής
κατά κατηγορίες. Ωστόσο, καλύπτονται οι υποχρεώσεις αγαθών ή υπηρεσιών».
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(61) Ο τρίτος λόγος αποκλεισµού από τον κανονισµό απαλλαγής πραγµατοποιηθεί µετά από την ηµεροµηνία αυτή. Αυτό
στην πράξη σηµαίνει ότι δεν απαιτείται προληπτική κοινο-κατά κατηγορίες προβλέπεται στο άρθρο 5 στοιχείο γ) του

κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες και αφορά την ποίηση. Εάν ανακύψει διαφωνία, µια επιχείρηση έχει ακόµη
τη δυνατότητα να κοινοποιήσει την κάθετη συµφωνία.πώληση ανταγωνιστικών αγαθών σε σύστηµα επιλεκτικής

διανοµής. Ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες Εάν ανακύψει διαφωνία, µια επιχείρηση έχει ακόµη τη
δυνατότητα να κοινοποιήσει την κάθετη συµφωνία στηνκαλύπτει τον συνδυασµό της επιλεκτικής διανοµής µε την

υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού, που απαγορεύει Εποπτεύουσα Αρχή της ΕΖΕΣ (27)· στην περίπτωση αυτή, η
τελευταία µπορεί να απαλλάξει την κάθετη συµφωνία µεστους διανοµείς να µεταπωλούν εν γένει ανταγωνιστικά

σήµατα. Ωστόσο, αν ο προµηθευτής απαγορεύει στους αναδροµική ισχύ από την ηµεροµηνία που τέθηκε σε ισχύ,
εφόσον πληρούνται και οι τέσσερις προϋποθέσεις τουεξουσιοδοτηµένους διανοµείς του, άµεσα ή έµµεσα, να

αγοράζουν προϊόντα προς µεταπώληση από συγκεκριµέ- άρθρου 53 παράγραφος 3. Το µέρος που προβαίνει στην
κοινοποίηση δεν οφείλει να εξηγήσει τους λόγους για τουςνους ανταγωνιζόµενους προµηθευτές, η υποχρέωση αυτή

δεν εµπίπτει στο πεδίο εφαρµογής του κανονισµού απαλλα- οποίους η συµφωνία δεν κοινοποιήθηκε νωρίτερα και
δεν θα στερηθεί του ευεργετήµατος της απαλλαγής µεγής κατά κατηγορίες. Σκοπός του αποκλεισµού της υπο-

χρέωσης αυτής είναι να αποφευχθεί η εκ µέρους ορισµένων αναδροµική ισχύ, απλώς και µόνο διότι η συµφωνία δεν
κοινοποιήθηκε εκ των προτέρων. Κάθε κοινοποίηση θαπροµηθευτών που χρησιµοποιούν τα ίδια σηµεία επιλεκτι-

κής διανοµής, παρεµπόδιση ενός συγκεκριµένου αντα- εξετάζεται επί της ουσίας της. Χάρη στην τροποποίηση
αυτή του άρθρου 4 παράγραφος 2 του κεφαλαίου ΙΙγωνιστή ή ορισµένων συγκεκριµένων ανταγωνιστών να

κάνουν χρήση αυτών των σηµείων πώλησης για τη διανοµή του πρωτοκόλλου 4 της συµφωνίας περί Εποπτείας και
∆ικαστηρίου αναµένεται να εκλείψουν οι περιπτώσεις «τεχ-των προϊόντων τους (αποκλεισµός ανταγωνιζόµενου προ-

µηθευτή, που θα αποτελούσε µορφή συλλογικού εµπορικού νητών» διαφορών που φέρονται ενώπιον των εθνικών
δικαστηρίων και εποµένως να ενισχυθεί η εκτελεστότητα τωναποκλεισµού) (25).
συµβάσεων βάσει των διατάξεων της πολιτικής δικονοµίας.
Λαµβάνονται επίσης υπόψη οι περιπτώσεις επιχειρήσεων

5. ∆εν υφίσταται τεκµήριο µη νοµιµότητας για τις συµ- που δεν προέβησαν σε σχετική κοινοποίηση, διότι θεώρησαν
φωνίες που δεν εµπίπτουν στο πεδίο εφαρµογής του ότι η συµφωνία καλυπτόταν από την απαλλαγή του
κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες.

(62) Οι κάθετες συµφωνίες που δεν εµπίπτουν στο πεδίο
(64) Από τη στιγµή που η ηµεροµηνία κοινοποίησης δενεφαρµογής του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες

περιορίζει πλέον τη δυνατότητα χορήγησης απαλλαγής απόδεν τεκµαίρονται παράνοµες, αλλά µπορεί να αποτελέσουν
την Επιτροπή, τα εθνικά δικαστήρια οφείλουν να εκτιµούναντικείµενο εξέτασης σε ατοµική βάση. Οι εταιρείες ενθαρ-
την πιθανότητα να εφαρµόζεται το άρθρο 81, παράγρα-ρύνονται να πραγµατοποιούν τη δική τους εκτίµηση, χωρίς
φος 3 σε σχέση µε τις κάθετες συµφωνίες που εµπίπτουνκοινοποίηση της συµφωνίας. Σε περίπτωση εξέτασης µιας
στο άρθρο 81, παράγραφος 1. Εφόσον υφίσταται τέτοιασυµφωνίας σε ατοµική βάση από την Επιτροπή, η τελευταία
πιθανότητα, τα εθνικά δικαστήρια οφείλουν να αναστείλουνθα φέρει το βάρος της απόδειξης ότι η εν λόγω συµφωνία
τις σχετικές διαδικασίες και να αναµείνουν να αποφανθείπαραβιάζει το άρθρο 81, παράγραφος 1. Εφόσον αποδειχθεί
σχετικά η Επιτροπή. Ωστόσο, τα εθνικά δικαστήρια µπορούνότι η συµφωνία έχει σηµαντικά αρνητικά αποτελέσµατα για
να διατάξουν προσωρινά µέτρα εν αναµονή της εκτίµησηςτον ανταγωνισµό, οι επιχειρήσεις δύνανται να προσκοµί-
της Επιτροπής σχετικά µε τη δυνατότητα εφαρµογής τουσουν αποδείξεις προς υποστήριξη των ισχυρισµών τους
άρθρου 81, παράγραφος 3, όπως και στις περιπτώσεις πουπερί βελτίωσης της αποτελεσµατικότητας, και να εξηγήσουν
υποβάλλουν προδικαστικό ερώτηµα στο ∆ικαστήριο τωνγιατί ορισµένο σύστηµα διανοµής είναι πιθανόν να αποφέρει
Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων βάσει του άρθρου 234 της συνθή-οφέλη που πληρούν τις προϋποθέσεις απαλλαγής δυνάµει
κης. Εφόσον τα εθνικά δικαστήρια δύνανται να εκτιµούν τατου άρθρου 81, παράγραφος 3.
ίδια την πιθανότητα εφαρµογής του άρθρου 81, παράγρα-
φος 3, δεν είναι απαραίτητη η αναστολή των διαδικασιών
έκδοσης ασφαλιστικών µέτρων (28).6. Κατάργηση της υποχρέωσης προληπτικής κοινοποίη-

σης

(65) Η Επιτροπή δεν θα δίνει προτεραιότητα στην εξέταση των(63) Βάσει του άρθρου 4, παράγραφος 2 του Κανονισµού
κοινοποιήσεων καθέτων συµφωνιών, εάν δεν εκκρεµούναριθ. 17, πρώτου κανονισµού εφαρµογής των άρθρων 85
σχετικές διαφορές ενώπιον των εθνικών δικαστηρίων ή δενκαι 86 της Συνθήκης, όπως τροποποιήθηκε τελευταία από
έχουν υποβληθεί καταγγελίες. Οι κοινοποιήσεις καθαυτέςτον κανονισµό (ΕΚ) αριθ. 1216/1999 (26), οι κάθετες
δεν παρέχουν προσωρινή ισχύ για την εκτέλεση τωνσυµφωνίες µπορούν να τύχουν της απαλλαγής που προβλέ-
συµφωνιών. Στις περιπτώσεις κατά τις οποίες οι επιχειρήσειςπεται στο άρθρο 81, παράγραφος 3 από την ηµεροµηνία της
δεν κοινοποίησαν µια συµφωνία διότι καλή τη πίστηέναρξης ισχύος τους, ακόµη και αν η σχετική κοινοποίηση
θεώρησαν ότι δεν υπάρχει υπέρβαση του καθοριζόµενου
στον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες ορίου του

(25) Παράδειγµα έµµεσων µέτρων που έχουν τέτοιες επιπτώσεις µεριδίου αγοράς, η Επιτροπή δεν θα επιβάλει πρόστιµα.
αποκλεισµού συναντάται στην απόφαση 92/428/ΕΟΚ της Επιτροπής
στην υπόθεση ΙV/33.542-Givenchy Parfums (EE L 236 της
19.8.1992, σ. 11).

(26) Συµφωνία µεταξύ των κρατών της ΕΖΕΣ για την τροποποίηση του (27) Βλέπε υποσηµείωση 5. σ. 4.
(28) Βλέπε την απόφαση του ∆ικαστηρίου των Ευρωπαϊκών ΚοινοτήτωνΠρωτοκόλλου 4 της συµφωνίας µεταξύ των κρατών της ΕΖΕΣ για τη

σύσταση Εποπτεύουσας Αρχής και ∆ικαστηρίου, 11 Μαΐου 2000 επίτης υπόθεσης C-234/89 Γαλλία κατά Επιτροπής («Kimberly
Clark») Συλλογή1996, σ. I-52.(δεν έχει δηµοσιευθεί).
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7. ∆υνατότητα διαχωρισµού µεταβατική περίοδο για τις κάθετες συµφωνίες που ίσχυαν
ήδη πριν από την 1η Ιουνίου 2000 και δεν πληρούν τις
προϋποθέσεις απαλλαγής του κανονισµού, αλλά πληρούν

(66) Ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες απαλλάσσει τις τις προϋποθέσεις απαλλαγής κατά κατηγορίες των κανο-
κάθετες συµφωνίες υπό τον όρο ότι δεν περιλαµβάνουν νισµών που έληξαν στις 31 Μαΐου 2000 [πράξεις που
κανέναν ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµό από τους αναφέρονται στα σηµεία 2 και 3 του παραρτήµατος XIV
αναφερόµενους στο άρθρο 4 ή ότι δεν εφαρµόζονται της συµφωνίας ΕΟΧ πριν από την έναρξη ισχύος των
τέτοιου είδους περιορισµοί σε συνδυασµό µε την κάθετη αλλαγών που επήλθαν µε την απόφαση της Μικτής Επιτρο-
συµφωνία. Εάν υφίσταται έστω ένας ιδιαίτερης σοβαρότητας πής ΕΟΧ αριθ. 18/2000 την 1η Ιουνίου 2000 (κανονισµοί
περιορισµός, το ευεργέτηµα της απαλλαγής κατά κατηγορία (EΟΚ) αριθ. 1983/83, (EΟΚ) αριθ. 1984/83 και (EΟΚ)
χάνεται για ολόκληρη την κάθετη συµφωνία. ∆εν υπάρχει αριθ. 4087/88 της Ευρωπαϊκής Επιτροπής)]. Η ανακοίνωση
δυνατότητα διαχωρισµού για τους ιδιαίτερης σοβαρότητας της Εποπτεύουσας Αρχής της ΕΖΕΣ σχετικά µε τις πράξεις
περιορισµούς. αυτές επίσης έπαυσε να ισχύει στις 31 Μαΐου 2000.

Οι συµφωνίες αυτές µπορούν να εξακολουθήσουν να
τυγχάνουν της εφαρµογής των εν λόγω κανονισµών µέχρι(67) Ωστόσο, ο κανόνας του διαχωρισµού εφαρµόζεται στις
τις 31 ∆εκεµβρίου του 2001. Οι συµφωνίες προµηθευτώνπροϋποθέσεις που προβλέπονται στο άρθρο 5 του κανο-
µε µερίδιο αγοράς που δεν υπερβαίνει το 30 % που έχουννισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες. Εποµένως, µόνο το
υπογράψει µε τους αγοραστές τους συµφωνίες µη άσκησηςτµήµα της κάθετης συµφωνίας που δεν συµβιβάζεται µε τις
ανταγωνισµού διάρκειας µεγαλύτερης των πέντε ετώνπροϋποθέσεις του άρθρου 5 στερείται το ευεργέτηµα της
καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγο-απαλλαγής κατά κατηγορία.
ρίες, εάν κατά την 1η Ιανουαρίου του 2002 η εναποµένο-
υσα διάρκεια των συµφωνιών µη άσκησης ανταγωνισµού
δεν υπερβαίνει τα πέντε χρόνια.

8. ∆έσµη προϊόντων που διανέµονται µέσω του ιδίου
δικτύου διανοµής

(68) Εφόσον ένας προµηθευτής χρησιµοποιεί την ίδια συµφωνία
IV. ΑΝΑΚΛΗΣΗ ΤΗΣ ΑΠΑΛΛΑΓΗΣ ΚΑΙ ΑΠΟΚΛΕΙΣΜΟΣ ΑΠΟδιανοµής για τη διανοµή διαφόρων αγαθών/υπηρεσιών,

ΤΟ ΠΕ∆ΙΟ ΕΦΑΡΜΟΓΗΣ ΤΟΥ ΚΑΝΟΝΙΣΜΟΥ ΑΠΑΛΛΑΓΗΣορισµένα από αυτά ενδέχεται, λαµβανοµένου υπόψη του
ΚΑΤΑ ΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣορίου για το µερίδιο αγοράς, να καλύπτονται από τον

κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες, ενώ άλλα όχι. Στην
περίπτωση αυτή, ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες
εφαρµόζεται σε εκείνα τα αγαθά και υπηρεσίες για τα οποία
πληρούνται οι προϋποθέσεις εφαρµογής.

1. ∆ιαδικασία άρσης

(69) 'Οσον αφορά τα µη καλυπτόµενα από τον κανονισµό
απαλλαγής κατά κατηγορίες αγαθά ή υπηρεσίες, εφαρµό-

(71) Το τεκµήριο νοµιµότητας που παρέχει ο κανονισµός απαλ-ζονται οι συνήθεις κανόνες ανταγωνισµού, το οποίο σηµαί-
λαγής κατά κατηγορίες µπορεί να αρθεί, εάν µία κάθετηνει ότι:
συµφωνία, η οποία εξετάζεται είτε σε ατοµική βάση είτε σε
συνδυασµό µε παρόµοιες συµφωνίες που εφαρµόζουν

— δεν υφίσταται απαλλαγή κατά κατηγορία, αλλά ούτε ανταγωνιζόµενοι προµηθευτές ή αγοραστές, εµπίπτει στο
τεκµήριο µη νοµιµότητας· πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81, παράγραφος 1 και δεν

πληροί όλες τις προϋποθέσεις του άρθρου 81, παράγρα-
— εάν υφίσταται παραβίαση του άρθρου 81, παράγρα- φος 3. Αυτό µπορεί να συµβεί όταν ένας προµηθευτής, ή

φος 1 η οποία δεν τυγχάνει απαλλαγής, µπορεί να αγοραστής σε περίπτωση συµφωνιών αποκλειστικής διάθε-
εξετάζεται κατά πόσον υπάρχουν κατάλληλα µέτρα σης, µε µερίδιο αγοράς που δεν υπερβαίνει το 30 %,
για την επίλυση του προβλήµατος ανταγωνισµού στο συνάπτει κάθετη συµφωνία της οποίας τα αντικειµενικά
πλαίσιο του υπάρχοντος συστήµατος διανοµής· οφέλη δεν είναι τέτοια ώστε να αντισταθµίζουν τη ζηµία

που προκαλεί στον ανταγωνισµό. Αυτό µπορεί ειδικότερα
— εάν δεν υφίστανται τέτοιου είδους κατάλληλα µέτρα, να συµβαίνει σχετικά µε τη διανοµή αγαθών στους τελικούς

ο ενδιαφερόµενος προµηθευτής θα πρέπει να χρησιµο- καταναλωτές, που βρίσκονται συνήθως σε πολύ ασθε-
ποιήσει άλλους τρόπους διανοµής. νέστερη θέση από τους επαγγελµατίες αγοραστές ενδιάµε-

σων αγαθών. Σε περίπτωση πωλήσεων στους τελικούς
Η ίδια κατάσταση µπορεί να προκύψει, όταν το άρθρο 54 καταναλωτές τα µειονεκτήµατα µιας κάθετης συµφωνίας

εφαρµόζεται όσον αφορά ορισµένα προϊόντα και δεν µπορεί να έχουν εντονότερες επιπτώσεις από ότι σε περί-
εφαρµόζεται όσον αφορά άλλα. πτωση πώλησης και αγοράς ενδιάµεσων αγαθών. Εφόσον

δεν πληρούνται οι προϋποθέσεις του άρθρου 53 παράγρα-
φος 3, η Εποπτεύουσα Αρχή της ΕΖΕΣ µπορεί, στις
περιπτώσεις που είναι αρµόδια δυνάµει των διατάξεων του9. Μεταβατική περίοδος
άρθρου 56 της συµφωνίας ΕΟΧ, να άρει το ευεργέτηµα της
εφαρµογής του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες
βάσει του άρθρου 6 διαπιστώνοντας παράβαση του(70) Ο κανονισµός απαλλαγής εφαρµόζεται από την 1η Ιουνίου

του 2000. Το άρθρο 12 του κανονισµού προβλέπει µια άρθρου 53 παράγραφος 1.
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(72) Στο πλαίσιο της διαδικασίας ανάκλησης της απαλλαγής, η την οποία εξουσιοδοτείται η εθνική αρχή ανταγωνισµού για
την εφαρµογή της κοινοτικής νοµοθεσίας περί ανταγωνι-Επιτροπή φέρει το βάρος της απόδειξης ότι η συµφωνία

εµπίπτει στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81, παράγρα- σµού ή τουλάχιστον για την άρση του ευεργετήµατος του
κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες, το κράτος µέλοςφος 1 και ότι δεν πληροί και τις τέσσερις προϋποθέσεις του

άρθρου 81, παράγραφος 3. µπορεί να ζητήσει από την Επιτροπή την κίνηση σχετικής
διαδικασίας.

(73) Οι προϋποθέσεις απαλλαγής βάσει του άρθρου 81, παρά-
γραφος 3 ενδέχεται ειδικότερα να µην πληρούνται, όταν η
πρόσβαση στη σχετική αγορά ή ο ανταγωνισµός εντός
αυτής περιορίζονται σηµαντικά λόγω των σωρευτικών

(77) Η Ευρωπαϊκή Επιτροπή και η Εποπτεύουσα Αρχή της ΕΖΕΣαποτελεσµάτων των παράλληλων δικτύων παρόµοιων
διαθέτουν από κοινού, σύµφωνα µε τις διατάξεις τουκάθετων συµφωνιών που εφαρµόζουν ανταγωνιζόµενοι
άρθρου 56 της συµφωνίας ΕΟΧ σχετικά µε την κατανοµήπροµηθευτές ή αγοραστές. Τα παράλληλα δίκτυα κάθετων
των υποθέσεων µεταξύ των δύο αρχών, την αποκλειστικήσυµφωνιών θεωρούνται ως παρόµοια, εάν περιέχουν περιο-
εξουσία να άρουν το ευεργέτηµα της εφαρµογής τουρισµούς που παράγουν παρόµοια αποτελέσµατα στην
κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες για τις κάθετεςαγορά. Παρόµοια αποτελέσµατα διαπιστώνονται συνήθως
συµφωνίες που περιορίζουν τον ανταγωνισµό σε µια σχετικήόταν κάθετοι περιορισµοί εφαρµοζόµενοι από ανταγωνι-
γεωγραφική αγορά της οποίας τα όρια είναι ευρύτερα απόζόµενους προµηθευτές ή αγοραστές εµπίπτουν σε µία από
το έδαφος µεµονωµένου κράτους του ΕΟΧ. 'Οταν τοτις τέσσερις κατηγορίες που αναφέρονται στις παραγρά-
έδαφος ενός µεµονωµένου κράτους µέλους, ή µέρος αυτού,φους 101 έως 104. Η κατάσταση αυτή µπορεί να προκύψει,
συνιστά τη σχετική γεωγραφική αγορά, η Επιτροπή και τογια παράδειγµα, όταν σε µια αγορά ορισµένοι προµηθευτές
ενδιαφερόµενο κράτος µέλος έχουν συντρέχουσα αρµοδιό-εφαρµόζουν επιλεκτική διανοµή αποκλειστικώς βάσει ποιο-
τητα για την άρση του ευεργετήµατος. Συχνά, τέτοιεςτικών κριτηρίων, ενώ άλλοι προµηθευτές εφαρµόζουν επι-
περιπτώσεις προσφέρονται για αποκεντρωµένη εφαρµογήλεκτική διανοµή βάσει ποσοτικών κριτηρίων. Σε τέτοιες
των κανόνων ανταγωνισµού εκ µέρους των αρµόδιωνπεριπτώσεις, κατά την εκτίµηση πρέπει να ληφθούν υπόψη
εθνικών αρχών. Πάντως, η Εποπτεύουσα Αρχή της ΕΖΕΣοι επιζήµιες για τον ανταγωνισµό επιπτώσεις που µπορούν
διατηρεί το δικαίωµα να επιλαµβάνεται ορισµένων υποθέ-να αποδοθούν σε κάθε µεµονωµένο δίκτυο συµφωνιών.
σεων που παρουσιάζουν ιδιαίτερο ενδιαφέρον για τον ΕΟΧ,Εφόσον κρίνεται σκόπιµο, η ανάκληση µπορεί να αφορά
όπως εκείνες που θέτουν νέα νοµικά ζητήµατα.µόνο τους ποσοτικούς περιορισµούς στον αριθµό των

εξουσιοδοτηµένων διανοµέων. 'Αλλες περιπτώσεις στις
οποίες µπορεί να ληφθεί απόφαση ανάκλησης της απαλλα-
γής είναι εκείνες όπου ο αγοραστής, για παράδειγµα
στο πλαίσιο αποκλειστικής προµήθειας ή αποκλειστικής

(78) Οι εθνικές αποφάσεις άρσης πρέπει να λαµβάνονται σύµ-διανοµής, έχει σηµαντική ισχύ στη σχετική προηγούµενης φωνα µε τις διαδικασίες που ορίζει η εθνική νοµοθεσία καιοικονοµικής βαθµίδας αγορά όπου µεταπωλεί τα αγαθά ή παράγουν αποτελέσµατα µόνο στο έδαφος του οικείουπαρέχει τις υπηρεσίες. κράτους µέλους. Οι εν λόγω εθνικές αποφάσεις δεν πρέπει
να θίγουν την οµοιόµορφη εφαρµογή των κοινοτικών

(74) Η ευθύνη όσον αφορά τα επιζήµια για τον ανταγωνισµό κανόνων ανταγωνισµού ούτε την πλήρη ισχύ των µέτρων
σωρευτικά αποτελέσµατα µπορεί να αποδοθεί µόνο στις που λαµβάνονται κατ' εφαρµογή αυτών των κανόνων (30).
επιχειρήσεις που έχουν σηµαντική συµβολή σ' αυτό (29). Για την τήρηση της αρχής αυτής, οι εθνικές αρχές ανταγωνι-
Συµφωνίες µεταξύ επιχειρήσεων των οποίων η συµβολή στα σµού πρέπει να προβαίνουν στην εκτίµησή τους βάσει του
σωρευτικά αποτελέσµατα είναι ασήµαντη, δεν εµπίπτουν άρθρου 53 υπό το φως των σχετικών κριτηρίων που έχουν
στην απαγόρευση του άρθρου 81, παράγραφος 1 και καθοριστεί από το ∆ικαστήριο και το Πρωτοδικείο καθώς
εποµένως ο µηχανισµός ανάκλησης δεν εφαρµόζεται έναντι και µε βάση τις ανακοινώσεις και προηγούµενες αποφάσεις
αυτών. Η εκτίµηση της συµβολής αυτής θα πραγµατοποιεί- της Επιτροπής.
ται σύµφωνα µε τα κριτήρια που ορίζονται στις παραγρά-
φους 137 έως 229.

(75) Η απόφαση ανάκλησης δεν µπορεί να έχει αναδροµική ισχύ,
πράγµα το οποίο σηµαίνει ότι η απαλλαγή των υπό εξέταση (79) Η Επιτροπή θεωρεί ότι οι µηχανισµοί διαβούλευσης που
συµφωνιών δεν θα θιγεί µέχρι την ηµεροµηνία έναρξης προβλέπονται στην ανακοίνωση για τη συνεργασία µεταξύ
ισχύος της απόφασης ανάκλησης. των εθνικών αρχών ανταγωνισµού και της Επιτροπής πρέπει

να χρησιµοποιούνται ώστε να αποτρέπεται ο κίνδυνος
αντικρουόµενων αποφάσεων και επανάληψης των ίδιων(76) Σύµφωνα µε το άρθρο 7 του κανονισµού απαλλαγής κατά
διαδικασιών (31).κατηγορίες, η αρµόδια αρχή κράτους µέλους δύναται να

άρει το ευεργέτηµα της απαλλαγής κατά κατηγορίες για
τις κάθετες συµφωνίες των οποίων τα επιζήµια για τον
ανταγωνισµό αποτελέσµατα είναι αισθητά στο έδαφος του
εν λόγω κράτους µέλους ή σε µέρος αυτού που έχει όλα
τα χαρακτηριστικά διακεκριµένης γεωγραφικής αγοράς. (30) Απόφαση του ∆ικαστηρίου των Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων στην υπό-
Εφόσον ένα κράτος µέλος δεν έχει θεσπίσει νοµοθεσία µε θεση 14/68 Walt Wilhelm και λοιποί κατά Bundeskartellamt,

Συλλογή 1969, σ. 1, σηµείο 4, και απόφαση στην υπόθεση ∆ηλιµίτη.
(31) EE C 307 της 12.12.2000, σ. 6 και Συµπλήρωµα για τον ΕΟΧ της

ΕΕ αριθ. 1 της 12.12.2000, σ. 5, σηµεία 49 ως 53.(29) Απόφαση στην υπόθεση ∆ηλιµίτη.
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2. Αποκλεισµός από το πεδίο εφαρµογής του κανονισµού (84) Κατά την εκτίµηση της ανάγκης εφαρµογής του άρθρου 8,
η Επιτροπή θα εξετάζει µήπως µια ατοµική απόφασηαπαλλαγής κατά κατηγορίες
ανάκλησης αποτελεί προσφορότερο µέσο για την επίλυση
του προβλήµατος. Αυτό µπορεί να εξαρτηθεί, ειδικότερα,
από τον αριθµό των ανταγωνιζόµενων επιχειρήσεων που
συµβάλλουν στην ύπαρξη σωρευτικών αποτελεσµάτων στην

(80) Το άρθρο 8 του ΚΑ παρέχει στην Επιτροπή τη δυνατότητα αγορά ή από τον αριθµό των επηρεαζόµενων γεωγραφικών
να αποκλείει από το πεδίο εφαρµογής του ΚΑ, µε έκδοση αγορών εντός της Κοινότητας.
σχετικού κανονισµού, τα παράλληλα δίκτυα παρόµοιων
κάθετων περιορισµών, όταν αυτά καλύπτουν πάνω από το
50 % της σχετικής αγοράς. Το µέτρο αυτό δεν αφορά
µεµονωµένες επιχειρήσεις, αλλά όλες τις επιχειρήσεις των
οποίων οι συµφωνίες καθορίζονται στον κανονισµό περί µη

(85) Κάθε κανονισµός που εκδίδεται σύµφωνα µε το άρθρο 8εφαρµογής του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες.
πρέπει να ορίζει σαφώς το πεδίο εφαρµογής του. Αυτό
σηµαίνει, καταρχάς, ότι η Επιτροπή οφείλει να ορίζει το
σχετικό προϊόν και την (τις) σχετική γεωγραφική αγορά(ές)
και, δεύτερον, ότι πρέπει να προσδιορίσει το είδος του
κάθετου περιορισµού για τον οποίο δεν θα εφαρµόζεται(81) Ενώ η άρση του ευεργετήµατος της εφαρµογής του
πλέον ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες. 'Οσονκανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες βάσει του
αφορά το τελευταίο αυτό, η αρµόδια Εποπτεύουσα Αρχήάρθρου 6 συνεπάγεται την έκδοση απόφασης µε την οποία
δύναται να προσαρµόζει το πεδίο εφαρµογής του κανο-διαπιστώνεται παραβίαση του άρθρου 81 από µεµονωµένη
νισµού της ανάλογα µε το πρόβληµα ανταγωνισµού τοεταιρεία, το αποτέλεσµα της έκδοσης κανονισµού σύµφωνα
οποίο επιδιώκει να διευθετήσει. Για παράδειγµα, ενώ θαµε το άρθρο 8 είναι απλώς η άρση του ευεργετήµατος της
έπρεπε να ληφθούν υπόψη όλα τα παράλληλα δίκτυαεφαρµογής του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες,
προώθησης ενός και µόνου σήµατος για να διαπιστωθεί ογια τους περιορισµούς και τις αγορές που αφορά, και η εκ
δείκτης κάλυψης του 50 % της αγοράς, η Επιτροπήνέου πλήρης εφαρµογή του άρθρου 81, παράγραφοι 1 και
δύναται, παρ' όλα αυτά, να περιορίσει το πεδίο εφαρµογής3. Μετά την έκδοση κανονισµού µε τον οποίο κηρύσσεται
του κανονισµού περί αποκλεισµού της εφαρµογής τουανεφάρµοστη η απαλλαγή όσον αφορά ορισµένους κάθε-
κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες µόνο στις υποχ-τους περιορισµούς σε συγκεκριµένη αγορά, η εφαρµογή
ρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού, των οποίων η ισχύςτου άρθρου 53 στις µεµονωµένες συµφωνίες θα γίνεται µε
υπερβαίνει ορισµένη διάρκεια. Εποµένως, συµφωνίες µικρό-βάση τα κριτήρια που διατυπώθηκαν στη σχετική νοµολογία
τερης διάρκειας ή λιγότερο περιοριστικές, λόγω του µικρό-του ∆ικαστηρίου και του Πρωτοδικείου καθώς και στις
τερου βαθµού αποκλεισµού της αγοράς που συνεπάγονται,ανακοινώσεις και προηγούµενες αποφάσεις της Επιτροπής.
δύνανται να παραµείνουν ανεπηρέαστες. Επίσης, όταν σεΕφόσον κρίνεται απαραίτητο, η Επιτροπή θα εκδίδει
συγκεκριµένη αγορά, ένα σύστηµα επιλεκτικής διανοµήςαπόφαση σε συγκεκριµένη υπόθεση, η οποία µπορεί να
εφαρµόζεται σε συνδυασµό µε πρόσθετους περιορισµούς,χρησιµεύσει ως αναφορά για όλες τις επιχειρήσεις που
όπως ρήτρες περί µη άσκησης ανταγωνισµού ή επιβολήδραστηριοποιούνται στην οικεία αγορά.
προµήθειας ορισµένων ποσοτήτων στον αγοραστή, ο κανο-
νισµός περί αποκλεισµού της εφαρµογής του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες µπορεί να αφορά µόνο αυτούς
τους πρόσθετους περιορισµούς. Εφόσον κρίνει σκόπιµο, η

(82) Για τον υπολογισµό του δείκτη κάλυψης της αγοράς του Επιτροπή δύναται επίσης να παράσχει σχετικές ενδείξεις,
50 %, πρέπει να λαµβάνεται υπόψη κάθε µεµονωµένο προσδιορίζοντας το επίπεδο µεριδίου στην αγορά το οποίο,
δίκτυο κάθετων συµφωνιών που περιέχουν περιορισµούς, ή στο πλαίσιο της συγκεκριµένης αγοράς, µπορεί να θεωρηθεί
συνδυασµούς αυτών, και οι οποίοι παράγουν παρόµοια ως ανεπαρκές για να συµβάλει σηµαντικά µια µεµονωµένη
αποτελέσµατα στην αγορά. Παρόµοια αποτελέσµατα προ- επιχείρηση στα σωρευτικά αποτελέσµατα.
κύπτουν συνήθως όταν οι περιορισµοί εµπίπτουν σε µία
από τις τέσσερις κατηγορίες που αναφέρονται στις
παραγράφους 101 έως 114.

(86) Η µεταβατική περίοδος τουλάχιστον έξι µηνών που πρέπει
να τηρεί η Επιτροπή βάσει του άρθρου 8, παράγραφος 2
θα επιτρέψει στις ενδιαφερόµενες επιχειρήσεις να προσαρ-(83) Το άρθρο 8 δεν επιβάλλει στην Επιτροπή καµία υποχρέωση
µόσουν τις συµφωνίες τους, λαµβάνοντας υπόψη τοννα αντιδρά κάθε φορά που σηµειώνεται υπέρβαση του
κανονισµό περί µη εφαρµογής του κανονισµού απαλλαγήςδείκτη κάλυψης του 50 %. Γενικά, η κήρυξη του κανο-
κατά κατηγορίες.νισµού ως ανεφάρµοστου είναι σκόπιµη, όταν ενδέχεται η

πρόσβαση στη σχετική αγορά ή ο ανταγωνισµός εντός
αυτής να περιορισθεί σηµαντικά. Αυτό µπορεί να συµβεί
ιδιαίτερα όταν παράλληλα δίκτυα επιλεκτικής διανοµής που
καλύπτουν πάνω από το 50 % της αγοράς κάνουν χρήση
κριτηρίων επιλογής που δεν δικαιολογούνται από τη φύση (87) Η έκδοση κανονισµού περί µη εφαρµογής του κανονισµού

απαλλαγής κατά κατηγορίες δεν θα επηρεάσει το καθεστώςτων σχετικών αγαθών, ή εισάγουν διακρίσεις έναντι ορισµέ-
νων µορφών διανοµής που είναι εντούτοις κατάλληλες για απαλλαγής που ίσχυσε για τις σχετικές συµφωνίες κατά την

περίοδο που προηγήθηκε της έναρξης ισχύος του.την πώληση αυτών των προϊόντων.
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V. ΖΗΤΗΜΑΤΑ ΟΡΙΣΜΟΥ ΤΗΣ ΣΧΕΤΙΚΗΣ ΑΓΟΡΑΣ ΚΑΙ ΥΠΟ- (91) Για τους σκοπούς της εφαρµογής του κανονισµού απαλλα-
ΛΟΓΙΣΜΟΥ ΤΟΥ ΜΕΡΙ∆ΙΟΥ ΑΓΟΡΑΣ γής κατά κατηγορίες, το µερίδιο αγοράς που κατέχει ο

προµηθευτής είναι το µερίδιό του στην αγορά του σχετικού
προϊόντος και στη σχετική γεωγραφική αγορά στην οποία
πραγµατοποιεί πωλήσεις στους αγοραστές του (33). Στο

1. Ανακοίνωση της Εποπτεύουσας Αρχής της ΕΖΕΣ όσον παράδειγµα που δίνεται στην παράγραφο 92 είναι η
αφορά τον ορισµό της σχετικής αγοράς αγορά Α. Η αγορά προϊόντος εξαρτάται κατά πρώτο λόγο

από τη δυνατότητα υποκατάστασης κατά την αντίληψη των
αγοραστών. 'Οταν το πωλούµενο προϊόν χρησιµοποιείται

(88) Η ανακοίνωση της Εποπτεύουσας Αρχής της ΕΖΕΣ όσον ως συστατικό για την παραγωγή άλλων προϊόντων και δεν
αφορά τον ορισµό της σχετικής αγοράς για τους σκοπούς είναι αναγνωρίσιµο κατά κανόνα στο τελικό προϊόν, η
του κοινοτικού δικαίου ανταγωνισµού (32) παρέχει κατευ- αγορά προϊόντος καθορίζεται συνήθως από τις προτιµήσεις
θύνσεις σχετικά µε τους κανόνες, τα κριτήρια και τα των άµεσων αγοραστών. Οι πελάτες των αγοραστών δεν
αποδεικτικά στοιχεία που η Εποπτεύουσα Αρχή της ΕΖΕΣ έχουν συνήθως ιδιαίτερη προτίµηση για τα συστατικά
συνεκτιµά όταν ασχολείται µε ζητήµατα ορισµού της που χρησιµοποιούν οι αγοραστές. Συνήθως, οι κάθετοι
αγοράς. Η ανακοίνωση αυτή δεν θα εξηγηθεί περαιτέρω περιορισµοί που συµφωνούνται µεταξύ του προµηθευτή και
στις παρούσες κατευθυντήριες γραµµές και πρέπει να του αγοραστή ενός συστατικού αφορούν µονάχα την
χρησιµεύσει ως βάση για την εξέταση ζητηµάτων ορισµού πώληση και την αγορά του ενδιάµεσου προϊόντος και όχι
της αγοράς. Οι παρούσες κατευθυντήριες γραµµές αφορούν την πώληση του προϊόντος που προκύπτει. Στην περίπτωση
µόνο ειδικά ζητήµατα που ανακύπτουν στο πλαίσιο των της διανοµής τελικών αγαθών, το τι είναι υποκατάστατο
κάθετων περιορισµών και τα οποία δεν ρυθµίζονται στη κατά την αντίληψη των άµεσων αγοραστών επηρεάζεται ή
γενική ανακοίνωση περί του ορισµού της σχετικής αγοράς. προσδιορίζεται κατά κανόνα από τις προτιµήσεις των

τελικών καταναλωτών. 'Ενας διανοµέας, ως µεταπωλητής,
δεν µπορεί να αγνοεί τις προτιµήσεις των τελικών κατανα-
λωτών όταν αγοράζει τελικά αγαθά. Επιπλέον στο επίπεδο

2. Η σχετική αγορά για τον υπολογισµό του ορίου του της διανοµής οι κάθετοι περιορισµοί τις περισσότερες
30 % που προβλέπει για το µερίδιο αγοράς ο κανο- φορές δεν αφορούν µονάχα την πώληση προϊόντων µεταξύ
νισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες προµηθευτή και αγοραστή, αλλά και τη µεταπώλησή τους.

Καθώς αναπτύσσεται συνήθως ανταγωνισµός µεταξύ των
διαφόρων τρόπων διανοµής, οι αγορές κατά κανόνα δεν

(89) Σύµφωνα µε το άρθρο 3 του κανονισµού απαλλαγής ορίζονται βάσει του εφαρµοζόµενου τρόπου διανοµής.
κατά κατηγορίες, καθοριστικής σηµασίας στοιχείο για 'Οταν οι προµηθευτές πωλούν συνήθως µία δέσµη προϊ-
την εφαρµογή του ευεργετήµατος της απαλλαγής κατά όντων, τότε ολόκληρη η δέσµη µπορεί να καθορίσει
κατηγορία είναι γενικώς το µερίδιο αγοράς που κατέχει ο την αγορά προϊόντος σε περιπτώσεις κατά τις οποίες οι
προµηθευτής. Στην περίπτωση των κάθετων συµφωνιών που αγοραστές θεωρούν ως υποκαταστάσιµες µεταξύ τους τις
συνάπτονται µεταξύ µίας ένωσης λιανοπωλητών και των δέσµες και όχι τα επιµέρους προϊόντα. ∆εδοµένου ότι οι
επιµέρους µελών της, προµηθευτής είναι η ένωση, και είναι αγοραστές στην αγορά Α είναι επαγγελµατίες αγοραστές, η
απαραίτητο να ληφθεί υπόψη το µερίδιο αγοράς που γεωγραφική αγορά είναι συνήθως ευρύτερη της αγοράς
κατέχει ως προµηθευτής. Μονάχα στην περίπτωση της όπου το προϊόν µεταπωλείται στους τελικούς καταναλωτές.
αποκλειστικής διάθεσης όπως αυτή ορίζεται στο άρθρο 1, Συχνά, τούτο οδηγεί στον ορισµό των εθνικών αγορών ή
σηµείο γ) του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες, των ευρύτερων γεωγραφικών αγορών.
καθοριστικής σηµασίας στοιχείο για την εφαρµογή του εν
λόγω κανονισµού είναι το µερίδιο αγοράς του αγοραστή
και µόνον αυτό.

(92) Στην περίπτωση της αποκλειστικής διάθεσης, το µερίδιο
(90) Για να υπολογιστεί το µερίδιο αγοράς, είναι απαραίτητο να αγοράς του αγοραστή είναι το µερίδιό του σε όλες

προσδιοριστεί η σχετική αγορά. Για τον σκοπό αυτό πρέπει τις προµήθειες που πραγµατοποιεί στην σχετική αγορά
να οριστούν η αγορά του σχετικού προϊόντος και η σχετική προµήθειας. (34) Στο παρακάτω παράδειγµα η αγορά αυτή
γεωγραφική αγορά. Η αγορά του σχετικού προϊόντος συµπίπτει µε την αγορά Α.
περιλαµβάνει όλα τα αγαθά ή τις υπηρεσίες που, κατά την
αντίληψη του αγοραστή, είναι δυνατό να υποκαταστήσουν
το ένα το άλλο λόγω των χαρακτηριστικών τους, της τιµής
τους και της χρήσης για την οποία προορίζονται. Η σχετική
γεωγραφική αγορά περιλαµβάνει την περιοχή όπου οι
οικείες επιχειρήσεις ασχολούνται µε τη διάθεση και τη
ζήτηση των σχετικών αγαθών ή υπηρεσιών, όπου οι όροι (33) Π.χ., η ολλανδική αγορά για τους νέους εφεδρικούς τροχούς

φορτηγών και λεωφορείων στην υπόθεση Michelin 322/81, NVτου ανταγωνισµού είναι επαρκώς οµοιογενείς και η οποία
Nederlandsche Banden-Industrie Michelin κατά Επιτροπής, Συλ-µπορεί να διακριθεί από τις γειτονικές γεωγραφικές περιο-
λογή 1983, σ. 3461, οι διάφορες αγορές κρέατος στην υπόθεσητωνχές, ιδίως λόγω του ότι στις εν λόγω περιοχές οι όροι του
δανικών σφαγείων απόφαση 2000/42/ΕΚ της Επιτροπής στην υπό-ανταγωνισµού διαφέρουν σηµαντικά.
θεση αριθ. IV/M.1313 Danish Crown/Vestjyske Slagterier, EE L 20
της 25.1.2000, σ. 1.

(34) Για ένα παράδειγµα αγοράς προµήθειας, βλέπε την απόφαση
1999/674/ΕΚ της Επιτροπής στην υπόθεση ΙV/M.1221, Rewe/(32) EE L 200 της 16.7.1998, σ. 48 και Συµπλήρωµα για τον ΕΟΧ της

ΕΕ αριθ. 28 της 16.7.1998, σ. 3. Meinl, EE L 274 της 23.10.1999, σ. 1.
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(93) 'Οταν σε µία κάθετη συµφωνία µετέχουν τρία µέρη εκ (95) 'Οταν µια κάθετη συµφωνία, πέραν της προµήθειας των
αγαθών που αναφέρονται σ' αυτή, περιλαµβάνει επίσης δια-των οποίων το καθένα δραστηριοποιείται σε διαφορετικό

επίπεδο εµπορίου, το ευεργέτηµα της απαλλαγής κατά τάξεις περί δικαιωµάτων διανοητικής ιδιοκτησίας — όπως
διάταξη για τη χρήση του εµπορικού σήµατος του προ-κατηγορία ισχύει µόνο εφόσον τα µερίδια αγοράς τους

είναι και στα δύο επίπεδα κατώτερα από το όριο του 30 % µηθευτή — οι οποίες διευκολύνουν τον αγοραστή να διαθέ-
σει στην αγορά τα αγαθά που αναφέρονται στη συµφωνία,που ισχύει για το µερίδιο αγοράς. Εάν, για παράδειγµα,

µία συµφωνία µεταξύ ενός παραγωγού, ενός εµπόρου καθοριστική σηµασία για την εφαρµογή του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες έχει το µερίδιο αγοράς τουχονδρικής πώλησης (ή ενώσεως λιανοπωλητών) και ενός

λιανοπωλητή περιλαµβάνει ρήτρα µη άσκησης ανταγωνι- προµηθευτή στην αγορά στην οποία πωλεί τα αγαθά που
αναφέρονται στη συµφωνία 'Οταν ο δικαιοπάροχος µιαςσµού, τότε, για να ισχύει το ευεργέτηµα της απαλλαγής

κατά κατηγορία, πρέπει το µερίδιο αγοράς τόσο του σύµβασης δικαιόχρησης δεν προµηθεύει αγαθά που προορί-
ζονται για µεταπώληση αλλά παρέχει µια δέσµη υπηρεσιώνπαραγωγού όσο και του εµπόρου χονδρικής πώλησης (ή

της ένωσης λιανοπωλητών) να µην υπερβαίνει 30 %. σε συνδυασµό µε διατάξεις περί δικαιωµάτων διανοητικής
ιδιοκτησίας, οι οποίες αποτελούν από κοινού την επιχειρηµα-
τική µέθοδο την οποία αφορά η σύµβαση δικαιόχρησης, ο
δικαιοπάροχος οφείλει να λάβει υπόψη το µερίδιο αγοράς
που κατέχει ως προµηθευτής επιχειρηµατικής µεθόδου. Για(94) 'Οταν ένας προµηθευτής παράγει τόσο αρχικό εξοπλισµό
τον σκοπό αυτό, ο δικαιοπάροχος πρέπει να υπολογίσει τοόσο και τα ανταλλακτικά και εξαρτήµατα για τον εξοπλισµό
µερίδιο που κατέχει στην αγορά στην οποία η επιχειρηµατικήαυτό, ο προµηθευτής είναι συχνά ο µοναδικός ή ο µεγαλύ-
µέθοδος τίθεται υπό εκµετάλλευση· πρόκειται για την αγοράτερος προµηθευτής στη συγκεκριµένη αγορά ανταλλακτι-
στην οποία οι δικαιοδόχοι εκµεταλλεύονται την επιχειρηµα-κών και εξαρτηµάτων. Το ίδιο µπορεί να συµβεί και όταν ο
τική µέθοδο για την παροχή αγαθών ή υπηρεσιών στουςπροµηθευτής (αρχικού εξοπλισµού) αναθέτει σε υπεργολά-
τελικούς χρήστες. Ο δικαιοπάροχος οφείλει να υπολογίσειβους την κατασκευή των ανταλλακτικών και εξαρτηµάτων.
το µερίδιο αγοράς του µε βάση την αξία των αγαθών ή τωνΗ σχετική αγορά για την εφαρµογή του κανονισµού
υπηρεσιών που οι δικαιοδόχοι του παρέχουν στη συγκεκρι-απαλλαγής κατά κατηγορίες µπορεί να είναι η αγορά
µένη αγορά. Σε µια τέτοια αγορά, ανταγωνιστές µπορεί νααρχικού εξοπλισµού περιλαµβανοµένων των ανταλλακτικών
είναι άλλοι προµηθευτές ή άλλες επιχειρηµατικές µέθοδοιή µία ξεχωριστή αγορά αρχικού εξοπλισµού και αγορά
που αποτελούν αντικείµενο δικαιόχρησης αλλά επίσης προ-ανταλλακτικών και εξαρτηµάτων, ανάλογα µε τα δεδοµένα
µηθευτές αγαθών ή υπηρεσιών που µπορούν να υποκαταστα-κάθε περίπτωσης, όπως τα αποτελέσµατα των σχετικών
θούν µεταξύ τους, οι οποίοι δεν εφαρµόζουν τη µέθοδο τηςπεριορισµών, τον χρόνο ζωής του εξοπλισµού και το κόστος
δικαιόχρησης. Παραδείγµατος χάρη, µε την επιφύλαξη τουεπισκευής ή αλλαγής (35).
ορισµού µιας τέτοιας αγοράς, εάν υπήρχε µια αγορά για τις
υπηρεσίες ταχείας εστίασης, ένας δικαιοπάροχος ο οποίος
αναπτύσσει δραστηριότητα στην αγορά αυτή θα ήταν υποχ-
ρεωµένος να υπολογίσει το µερίδιο αγοράς του µε βάση τα
σχετικά στοιχεία για τον όγκο πωλήσεων των δικαιοδόχων
του στη συγκεκριµένη αγορά. Αν ο δικαιοπάροχος, εκτός

(35) Βλέπε π.χ. την υπόθεση Pelikan/Kyocera στην XXV 'Εκθεση επίτης από την επιχειρηµατική µέθοδο, παρέχει επίσης ορισµένα
πολιτικής ανταγωνισµού, σηµείο 87 και την απόφαση 91/595/ΕΟΚ συστατικά, όπως κρέας και καρυκεύµατα, τότε ο δικαιοπά-
της Επιτροπής στην υπόθεση ΙV/M.12 Varta/Bosch, ΕΕ L 320 της ροχος οφείλει επιπλέον να υπολογίσει το µερίδιο που κατέχει
22.11.1991, σ. 26, τις αποφάσεις της Επιτροπής στην υπόθεση ΙV/ στην αγορά στην οποία πωλούνται τα εν λόγω αγαθά.M.1094 Caterpillar/Perkins Engines, ΕΕ C 94 της 28.3.1998,
σ. 23, και στην υπόθεση ΙV/M.768 Lucas/Varity, ΕΕ C 266 της 3. Η σχετική αγορά για την εκτίµηση ατοµικών
13.9.1996, σ. 6. Βλέπε επίσης την υπόθεση Εastman Kodak περιπτώσεων
Cο κατά Ιmage Technical Services, Inc και λοιποί, Ανώτατο

(96) Για να εκτιµηθούν ατοµικά κάθετες συµφωνίες που δεν∆ικαστήριοτων Ηνωµένων Πολιτειών, αριθ. 90.1029. Βλέπε ακόµη
εµπίπτουν στον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες,το σηµείο 56 της ανακοίνωσης της Επιτροπής όσον αφορά τον
ενδέχεται να απαιτείται η διερεύνηση επιπλέον αγορώνορισµό της σχετικής αγοράς για τους σκοπούς του κοινοτικού

δικαίου ανταγωνισµού. πέραν της σχετικής αγοράς που έχει οριστεί για τους
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σκοπούς της εφαρµογής του κανονισµού απαλλαγής κατά εξοπλισµού. Μια λιγότερο σηµαντική θέση στην
αγορά αρχικού εξοπλισµού µειώνει κατά κανόνακατηγορίες. Μια κάθετη συµφωνία ενδέχεται να παράγει

αποτελέσµατα όχι µόνο στην αγορά µεταξύ προµηθευτή πιθανά αρνητικά για τον ανταγωνισµό αποτελέσµατα
στην αγορά ανταλλακτικών και εξαρτηµάτων.και αγοραστή, αλλά και στις αγορές στο προηγούµενο

στάδιο της παραγωγής. Για την ατοµική εκτίµηση µιας
κάθετης συµφωνίας εξετάζονται οι σχετικές αγορές σε κάθε 4. Υπολογισµός του µεριδίου αγοράς βάσει του κανο-
επίπεδο εµπορίου που επηρεάζεται από τους προβλεπόµε- νισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες
νους στη συµφωνία περιορισµούς, ως εξής:

(97) Ο υπολογισµός του µεριδίου αγοράς πρέπει να βασίζεται
καταρχήν σε στοιχεία για την αξία. Εάν δεν είναι διαθέσιµα

(i) 'Οσον αφορά τα «ενδιάµεσα αγαθά ή υπηρεσίες» που στοιχεία για την αξία, επιτρέπεται η εκτίµησή του βάσει
ο αγοραστής έχει ενσωµατώσει στα δικά του αγαθά ή άλλων εξακριβωµένων στοιχείων. Τέτοιου είδους εκτιµήσεις
υπηρεσίες, οι κάθετοι περιορισµοί έχουν γενικώς είναι δυνατό να βασίζονται σε άλλα αξιόπιστα στοιχεία για
αποτελέσµατα µόνο στην αγορά µεταξύ προµηθευτή την αγορά, όπως είναι τα στοιχεία για τον όγκο πωλήσεων
και αγοραστή. Παραδείγµατος χάρη, η υποχρέωση (βλέπε το άρθρο 9 παράγραφος 1 του κανονισµού απαλλα-
µη άσκησης ανταγωνισµού που επιβάλλεται στον γής κατά κατηγορίες).
αγοραστή ενδέχεται να αποκλείει άλλους προµηθευτές

(98) Η παραγωγή για εσωτερική κατανάλωση, δηλαδή ηαλλά δεν θα έχει ως αποτέλεσµα τον περιορισµό του
παραγωγή ενδιάµεσου προϊόντος για ιδία χρήση, ενδέχεταιανταγωνισµού σε εκάστοτε σηµείο πώλησης στις
να έχει ιδιαίτερη σηµασία στο πλαίσιο της ανάλυσης τωνπροηγούµενης οικονοµικής βαθµίδος αγορές.
συνθηκών ανταγωνισµού ως ένας από τους παράγοντεςΩστόσο, στις περιπτώσεις αποκλειστικής διάθεσης,
περιορισµού του ανταγωνισµού ή ενίσχυσης της θέσης πουσηµασία έχει επίσης η θέση που κατέχει ο αγοραστής
µια επιχείρηση κατέχει στην αγορά. Ωστόσο, για τον ορισµόστην αγορά στο προηγούµενο στάδιο της παραγωγής,
της αγοράς και τον υπολογισµό του µεριδίου αγοράς γιαδιότι η συµπεριφορά του αγοραστή, που τείνει στον
τα ενδιάµεσα αγαθά και υπηρεσίες, η παραγωγή τους γιααποκλεισµών άλλων προµηθευτών, ενδέχεται να έχει
εσωτερική κατανάλωση δεν λαµβάνεται υπόψη.αξιόλογα αρνητικά αποτελέσµατα µόνο εφόσον ο

αγοραστής διαθέτει ανταγωνιστική ισχύ στην αγορά (99) Πάντως, στην περίπτωση της διττής διανοµής τελικών
αυτή. αγαθών, δηλαδή οσάκις ένας παραγωγός τελικού αγαθού

ενεργεί και ως διανοµέας στην αγορά, ο ορισµός της
αγοράς και ο υπολογισµός του µεριδίου αγοράς πρέπει να(ii) 'Οσον αφορά τα «τελικά προϊόντα», η ανάλυση που
περιλαµβάνουν τα αγαθά τα οποία πωλούνται από τονπεριορίζεται στην αγορά µεταξύ προµηθευτή και
παραγωγό και από τους παραγωγούς που τον ανταγωνί-αγοραστή έχει λιγότερες πιθανότητες να είναι αρκετή
ζονται µέσω των ενοποιηµένων διανοµέων και µεσαζόντωναπό τη στιγµή που οι κάθετοι περιορισµοί ενδέχεται
τους (βλέπε το άρθρο 9 παράγραφος 2 στοιχείο β) τουνα έχουν αρνητικά αποτελέσµατα µείωσης του αντα-
κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες). Οι ενοποιηµένοιγωνισµού µεταξύ σηµάτων ή/και για το ίδιο σήµα
διανοµείς είναι συνδεδεµένες επιχειρήσεις κατά την έννοιαστην αγορά µεταπώλησης, δηλαδή στην προηγούµενη
του άρθρου 11 του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγο-οικονοµικής βαθµίδος αγορά του αγοραστή. Παρα-
ρίες.δείγµατος χάρη, η αποκλειστική διανοµή µπορεί όχι

µόνο να προκαλέσει στεγανοποίηση της αγοράς
VI. ΠΟΛΙΤΙΚΗ ΕΠΙΒΟΛΗΣ ΤΟΥ ΝΟΜΟΥ ΣΕ ΑΤΟΜΙΚΕΣµεταξύ προµηθευτή και αγοραστή, αλλά, πρωτίστως,

ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΙΣνα οδηγήσει σε µειωµένο ενδοσηµατικό ανταγωνισµό
στις περιοχές µεταπώλησης των διανοµέων. Η αγορά

(100) Οι κάθετοι περιορισµοί είναι γενικώς λιγότερο επιζήµιοι σεµεταπώλησης έχει σηµασία ιδίως εάν ο αγοραστής
σύγκριση µε τους οριζόντιους περιορισµούς. Ο κύριοςείναι λιανοπωλητής που διαθέτει τα προϊόντα στους
λόγος για την επιεικέστερη αντιµετώπιση των κάθετωντελικούς καταναλωτές. Η τυχόν υποχρέωση µη άσκη-
περιορισµών σε σχέση µε τους οριζόντιους περιορισµούςσης ανταγωνισµού η οποία συµφωνείται µεταξύ
έγκειται στο γεγονός ότι οι τελευταίοι ενδέχεται να αφορούνπαραγωγού και χονδρεµπόρου ενδέχεται να αποκλείει
συµφωνία µεταξύ ανταγωνιστών που παράγουν όµοια ήτην πρόσβαση άλλων παραγωγών στον συγκεκριµένο
δυνατά να υποκατασταθούν µεταξύ τους αγαθά ή υπηρε-χονδρέµπορο, αλλά στο επίπεδο χονδρικής πώλησης
σίες. Σε µία τέτοιου είδους οριζόντιες σχέσεις, η άσκησηη µείωση του ανταγωνισµού στο εκάστοτε σηµείο
από µια εταιρεία της ισχύος που διαθέτει στην αγοράπώλησης δεν είναι ιδιαίτερα πιθανή. Ωστόσο, εάν η (υψηλότερη τιµή για το προϊόν της) ενδέχεται να ωφελείίδια αυτή συµφωνία συναφθεί µε λιανοπωλητή ενδέχε-
τους ανταγωνιστές της. Τούτο ενδέχεται να παρακινήσειται να έχει ως αποτέλεσµα αυτή την επιπλέον µείωση
τους ανταγωνιστές να ενθαρρύνουν ο ένας τον άλλοτου ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων στο εκάστοτε
προκειµένου να συµπεριφερθούν κατά τρόπο επιβλαβή γιασηµείο πώλησης στην αγορά µεταπώλησης.
τον ανταγωνισµό. Στις κάθετες σχέσεις, το προϊόν της µιας
επιχείρησης αποτελεί συστατικό για την άλλη επιχείρηση.
Αυτό σηµαίνει ότι η άσκηση της ισχύος που διαθέτει στην(iii) Σε περίπτωση ατοµικής εκτίµησης µίας «αγοράς

ανταλλακτικών και εξαρτηµάτων», η σχετική αγορά αγορά επιχείρηση που βρίσκεται είτε σε επόµενη είτε σε
προηγούµενη οικονοµική βαθµίδα επηρεάζει κατά κανόναενδέχεται να είναι η αγορά του αρχικού εξοπλισµού ή

η αγορά ανταλλακτικών και εξαρτηµάτων, ανάλογα µε δυσµενώς τη ζήτηση για το προϊόν της άλλης επιχείρησης.
Για τον λόγο αυτό, οι µετέχουσες στη συµφωνία επιχει-τα δεδοµένα της εκάστοτε περίπτωσης. Σε κάθε

περίπτωση, η κατάσταση σε µία ξεχωριστή αγορά ρήσεις έχουν συνήθως λόγους να θέλουν να παρεµποδίσουν
την άσκηση ανταγωνιστικής ισχύος από την αντισυµβαλλό-ανταλλακτικών και εξαρτηµάτων θα εκτιµάται λαµβά-

νοντας υπόψη τα δεδοµένα της αγοράς αρχικού µενη επιχείρηση.
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(101) Ωστόσο, αυτός ο παράγοντας αυτοσυγκράτησης δεν πρέπει (104) Παρόµοια αρνητικά αποτελέσµατα είναι δυνατό να απορ-
ρέουν από διαφόρων ειδών κάθετους περιορισµούς. Συµφω-να υπερεκτιµάται. 'Οταν µία επιχείρηση δεν διαθέτει ισχύ

στην αγορά, το µόνο που µπορεί να επιχειρήσει είναι να νίες που διαφέρουν ως προς τον τύπο ενδέχεται να
παράγουν τα ίδια ουσιαστικά αποτελέσµατα για τον αντα-αυξήσει τα κέρδη της µέσω της βελτιστοποίησης των

µεθόδων παραγωγής και διανοµής που εφαρµόζει, µε ή γωνισµό. Για να αναλυθούν τα πιθανά αυτά αρνητικά
αποτελέσµατα, είναι σκόπιµη η ταξινόµηση των κάθετωνχωρίς τη συνδροµή κάθετων περιορισµών. Ωστόσο, όταν η

εν λόγω επιχείρηση διαθέτει πράγµατι ισχύ στην αγορά, περιορισµών σε τέσσερις κατηγορίες: περιπτώσεις προώθη-
σης συγκεκριµένου σήµατος, περιπτώσεις περιορισµένηςµπορεί επίσης να επιδιώξει να αυξήσει τα κέρδη της εις

βάρος των άµεσων ανταγωνιστών της µέσω της αύξησης διανοµής, περιπτώσεις εφαρµογής προκαθορισµένων τιµών
µεταπώλησης και περιπτώσεις διαµερισµού της αγοράς. Οιτων εξόδων τους, καθώς και εις βάρος των αγοραστών της

και, σε τελική ανάλυση, των καταναλωτών µέσω της κάθετοι περιορισµοί της ίδιας κατηγορίας έχουν παρεµφερή
εν πολλοίς αρνητικά αποτελέσµατα για τον ανταγωνισµό.προσπάθειας οικειοποίησης ενός µέρους του περισσεύµατός

τους. Τούτο µπορεί να συµβεί όταν η επιχείρηση που
βρίσκεται στην επόµενη οικονοµική βαθµίδα και η επιχεί- (105) Η ταξινόµηση σε τέσσερις κατηγορίες βασίζεται στα στοι-
ρηση που βρίσκεται στην προηγούµενη οικονοµική βαθµίδα χεία εκείνα των κάθετων περιορισµών που µπορούν να
µοιράζονται τα επιπλέον κέρδη ή όταν µία από τις δύο θεωρηθούν ως βασικά. Στις παραγράφους 103 έως 106
καταφεύγει σε κάθετους περιορισµούς για να οικειοποιηθεί αναλύονται οι τέσσερις διαφορετικές κατηγορίες. Στις
το σύνολο των επιπλέον κερδών. παραγράφους 137 έως 229 οι κάθετες συµφωνίες αναλύ-

ονται µε γνώµονα την εφαρµογή τους στην πράξη, διότι
πολλές κάθετες συµφωνίες στηρίζονται στη χρήση πλέον

(102) Κατά την εκτίµηση ατοµικών περιπτώσεων για τις οποίες του ενός τέτοιων στοιχείων.
έχει δικαιοδοσία, η Εποπτεύουσα Αρχή της ΕΖΕΣ υιοθετεί
οικονοµική προσέγγιση για την εφαρµογή του άρθρου 53
στους κάθετους περιορισµούς. Τούτο περιορίζει το πεδίο Περιπτώσεις προώθησης συγκεκριµένου σήµατος
εφαρµογής του άρθρου 53 σε επιχειρήσεις που διαθέτουν
ορισµένη ανταγωνιστική ισχύ στην αγορά όταν υπάρχει

(106) Η κατηγορία της «προώθησης συγκεκριµένου σήµατος»περίπτωση να είναι ανεπαρκής ο ανταγωνισµός µεταξύ
καλύπτει τις συµφωνίες που έχουν ως κύριο χαρακτηριστικόσηµάτων. Στις περιπτώσεις αυτές, η προστασία του ανταγω-
το ότι ο αγοραστής παρακινείται να συγκεντρώσει τιςνισµού µεταξύ σηµάτων και του ενδοσηµατικού ανταγωνι-
παραγγελίες του για συγκεκριµένο είδος προϊόντος σε ένανσµού έχει σηµασία για να διασφαλισθούν οι βελτιώσεις της
προµηθευτή. Το στοιχείο αυτό περιλαµβάνεται, µεταξύαποτελεσµατικότητας και τα οφέλη για τους καταναλωτές.
άλλων, στην υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού και
στην επιβολή όρων στον αγοραστή ως προς τις ποσότητες,
όταν µία υποχρέωση ή ένα σύστηµα κινήτρων που έχει
συµφωνηθεί µεταξύ του προµηθευτή και του αγοραστή1. Το πλαίσιο της ανάλυσης αναγκάζει τον δεύτερο να προµηθεύεται τις ανάγκες του
για ένα συγκεκριµένο προϊόν και τα υποκατάστατά του από
έναν µόνο ή κυρίως έναν προµηθευτή. Το ίδιο στοιχείο
περιλαµβάνεται στις ρήτρες δέσµευσης, όπου η υποχρέωση1.1. Αρνητικά αποτελέσµατα των κάθετων περιορισµών
ή το σύστηµα κινήτρων αφορά προϊόν που ο αγοραστής
υποχρεούται να προµηθεύεται ως προϋπόθεση για την

(103) Τα αρνητικά αποτελέσµατα στην αγορά που ενδέχεται να αγορά άλλου διαφορετικού προϊόντος. Το πρώτο προϊόνπροκληθούν από κάθετους περιορισµούς και στων οποίων αναφέρεται ως το «δεσµευµένο» προϊόν και το δεύτερο ωςτην αποτροπή αποβλέπει η νοµοθεσία ανταγωνισµού της το «δεσµεύον» προϊόν.ΕΟΧ είναι τα εξής:

(107) Τέσσερα είναι τα κύρια αρνητικά αποτελέσµατα για τον
(i) αποκλεισµός άλλων προµηθευτών ή άλλων αγοραστών ανταγωνισµό: (1) άλλοι προµηθευτές στη δεδοµένη αγορά

µέσω της ύψωσης φραγµών στην είσοδο· αδυνατούν να πραγµατοποιήσουν πωλήσεις προς τους
συγκεκριµένους αγοραστές, γεγονός που ενδέχεται να
οδηγήσει σε στεγανοποίηση της αγοράς ή, σε περίπτωση(ii) µείωση του ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων ανάµεσα
δέσµευσης, σε στεγανοποίηση της αγοράς του δεσµευµένουστις επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται σε µία
προϊόντος· (2) τα µερίδια αγοράς γίνονται περισσότεροαγορά, περιλαµβανοµένης της διευκόλυνσης των αθέ-
άκαµπτα, και αυτό ενδέχεται να ευνοεί τις αθέµιτες συµπρά-µιτων συµπράξεων µεταξύ προµηθευτών ή αγοραστών·
ξεις, όταν η πρακτική εφαρµόζεται από περισσότερουςµε τον όρο «αθέµιτη σύµπραξη» νοείται τόσο η
προµηθευτές· (3) όσον αφορά τη διανοµή τελικών προϊ-ρητή αθέµιτη σύµπραξη όσο και η σιωπηρή αθέµιτη
όντων, οι συγκεκριµένοι λιανοπωλητές αναγκάζονται νασύµπραξη (ενσυνείδητη παράλληλη συµπεριφορά)·
πωλούν ένα µόνο σήµα, το οποίο σηµαίνει ότι στο
κατάστηµα του καθενός δεν αναπτύσσεται ανταγωνισµός

(iii) µείωση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού µεταξύ µεταξύ διαφορετικών σηµάτων (απουσία ανταγωνισµού στο
διανοµέων του ιδίου σήµατος· επίπεδο των σηµείων πώλησης)· και (4) στην περίπτωση

της δέσµευσης, ο αγοραστής ενδέχεται να καταβάλλει
υψηλότερο τίµηµα για το δεσµευµένο προϊόν από αυτήν(iv) ύψωση εµποδίων στην ενοποίηση των αγορών,

περιλαµβανοµένων, πάνω από όλα, των περιορισµών που θα κατέβαλλε σε διαφορετική περίπτωση. 'Ολα αυτά τα
αποτελέσµατα ενδέχεται να οδηγήσουν σε περιορισµό τουτης ελευθερίας των καταναλωτών να αγοράζουν

αγαθά ή υπηρεσίες σε όποιο κράτος µέλος επιθυµούν. ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων.
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(108) Η µείωση του ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων είναι πιθανό Περιπτώσεις εφαρµογής προκαθορισµένων τιµών µεταπώλησης
να µετριάζεται από τον έντονο αρχικό ανταγωνισµό µεταξύ
προµηθευτών για την εξασφάλιση των συµβάσεων προώθη-
σης συγκεκριµένου σήµατος. Ωστόσο, όσο πιο µακροχρόνια (111) Στην κατηγορία του «προκαθορισµού τιµών µεταπώλησης»
είναι η ισχύς της υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνισµού εµπίπτουν οι συµφωνίες εκείνες που έχουν ως κύριο
τόσο πιο αυξηµένες είναι οι πιθανότητες να µην αρκέσει η χαρακτηριστικό το ότι ο αγοραστής υποχρεούται ή παρακι-
επίδραση αυτή για να αντισταθµίσει την άµβλυνση του νείται να µη µεταπωλεί κάτω από ορισµένη τιµή ή να
ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων. µεταπωλεί σε ορισµένη τιµή ή πάνω από ορισµένη τιµή. Η

κατηγορία αυτή περιλαµβάνει τις ελάχιστες, τις πάγιες, τις
µέγιστες και τις συνιστώµενες τιµές µεταπώλησης. Οι

Περιπτώσεις περιορισµένης διανοµής µέγιστες και οι συνιστώµενες τιµές µεταπώλησης, οι οποίες
δεν είναι ιδιαίτερης σοβαρότητας περιορισµοί, µπορούν,
ωστόσο, να οδηγήσουν σε περιορισµό του ανταγωνισµού(109) Η κατηγορία της «περιορισµένης διανοµής» καλύπτει τις
εκ του αποτελέσµατος.συµφωνίες εκείνες που έχουν ως κύριο χαρακτηριστικό το

ότι ο παραγωγός πωλεί τα προϊόντα του σε έναν µόνο
αγοραστή ή σε περιορισµένο αριθµό αγοραστών. Αυτό είναι

(112) Τα αρνητικά αποτελέσµατα του προκαθορισµού τιµώνπιθανό να γίνεται προκειµένου να περιοριστεί ο αριθµός
µεταπώλησης για τον ανταγωνισµό είναι κυρίως δύο:αγοραστών που αντιστοιχεί σε συγκεκριµένη γεωγραφική
(1) µείωση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού σε επίπεδοπεριοχή ή οµάδα πελατών ή προκειµένου να επιλεγεί ένα
τιµών, και (2) µεγαλύτερη διαφάνεια σε επίπεδο τιµών. Στηνσυγκεκριµένο είδος αγοραστών. Το στοιχείο αυτό µπορεί
περίπτωση των πάγιων ή ελάχιστων προκαθορισµένων τιµώννα παρατηρηθεί µεταξύ άλλων, στις εξής περιπτώσεις:
µεταπώλησης, οι διανοµείς δεν δύνανται πλέον να ανταγωνί-
ζονται ο ένας τον άλλον ως προς την τιµή του οικείου— αποκλειστική διανοµή και αποκλειστική κατανοµή
σήµατος, µε αποτέλεσµα την ολοσχερή εξάλειψη τουπελατείας: ο προµηθευτής εφοδιάζει µόνο έναν
ενδοσηµατικού ανταγωνισµού σε επίπεδο τιµών. Μιααγοραστή για συγκεκριµένη γεωγραφική περιοχή ή
µέγιστη ή µια συνιστώµενη τιµή µπορεί να λειτουργήσει ωςοµάδα πελατών·
σηµείο αναφοράς για τους µεταπωλητές, επιφέροντας µια
λιγότερο ή περισσότερο οµοιόµορφη εφαρµογή του επιπέ-

— αποκλειστική διάθεση και επιβολή όρων στον προ- δου αυτού τιµής. Μεγαλύτερη διαφάνεια αναφορικά µε την
µηθευτή ως προς τις ποσότητες: µία υποχρέωση ή ένα τιµή, καθώς και αυξηµένη ευθύνη για τις µεταβολές
σύστηµα κινήτρων που έχει συµφωνηθεί µεταξύ του της τιµής διευκολύνει τις οριζόντιες αθέµιτες συµπράξεις
προµηθευτή και του αγοραστή αναγκάζει τον πρώτο µεταξύ παραγωγών ή διανοµέων, τουλάχιστον στις αγορές
να εφοδιάζει έναν µόνο ή κυρίως έναν αγοραστή· που χαρακτηρίζονται από υψηλή συγκέντρωση. Η

άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού ενδέχεται να
προκαλέσει έµµεσα τον περιορισµό του ανταγωνισµού— επιλεκτική διανοµή: οι όροι που επιβάλλονται στους
µεταξύ σηµάτων, καθώς συνεπάγεται την εξασθένηση τωνεπιλεγµένους διανοµείς ή συµφωνούνται µαζί τους
πιέσεων που ασκούνται για µείωση της τιµής των συγκεκρι-έχουν συνήθως ως αποτέλεσµα να περιορίζουν τον
µένων αγαθών.αριθµό τους·

— περιορισµοί επί των πωλήσεων ανταλλακτικών και
εξαρτηµάτων οι οποίοι περιστέλλουν την ελευθερία
πραγµατοποίησης πωλήσεων του προµηθευτή ανταλ- Περιπτώσεις διαµερισµού της αγοράς
λακτικών.

(110) Τα αρνητικά αποτελέσµατα για τον ανταγωνισµό είναι (113) Στην κατηγορία του «διαµερισµού της αγοράς» εµπίπτουν
οι συµφωνίες που έχουν ως κύριο χαρακτηριστικό το ότικυρίως τρία: (1) ορισµένοι αγοραστές εντός της αγοράς

δεν µπορούν πλέον να αγοράσουν προϊόντα από τον επιβάλλονται περιορισµοί στον αγοραστή όσον αφορά είτε
την πηγή από την οποία θα προµηθεύεται είτε την πελατείασυγκεκριµένο προµηθευτή, γεγονός που µπορεί να οδηγή-

σει, ιδίως στην περίπτωση της αποκλειστικής διάθεσης, στην οποία µπορεί να µεταπωλεί συγκεκριµένο προϊόν. Το
στοιχείο αυτό µπορεί να παρατηρηθεί στην περίπτωση τηςσε στεγανοποίηση της αγοράς προµήθειας· (2) όταν οι

περισσότεροι ή όλοι οι ανταγωνιζόµενοι προµηθευτές αποκλειστικής προµήθειας, όπου µία υποχρέωση ή ένα
σύστηµα κινήτρων που έχει συµφωνηθεί µεταξύ του προ-περιορίζουν τον αριθµό των λιανοπωλητών, τούτο ενδέχεται

να διευκολύνει τις αθέµιτες συµπράξεις, είτε στο επίπεδο µηθευτή και του αγοραστή αναγκάζει τον τελευταίο να
προµηθεύεται τις ποσότητες του συγκεκριµένου προϊόντοςτων διανοµέων είτε στο επίπεδο των προµηθευτών· και

(3) επειδή το προϊόν θα προσφέρεται από λιγότερους τις οποίες χρειάζεται, π.χ. µπύρα σήµατος Χ, αποκλειστικά
από τον προκαθορισµένο προµηθευτή, χωρίς όµως ναδιανοµείς, προκαλείται επίσης µείωση του ενδοσηµατικού

ανταγωνισµού. Στην περίπτωση των εκτεταµένων περιοχών τίθενται όρια στην ελευθερία του αγοραστή να αγοράζει
και να πωλεί ανταγωνιστικά προϊόντα, π.χ. ανταγωνιστικάαποκλειστικότητας ή της αποκλειστικής κατανοµής της

πελατείας, το αποτέλεσµα ενδέχεται να είναι η ολοσχερής σήµατα µπύρας. Στην κατηγορία αυτή υπάγονται επίσης οι
εδαφικοί περιορισµοί της µεταπώλησης, η παραχώρησηεξάλειψη του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού. Αυτή η µείωση

του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού ενδέχεται µε τη σειρά περιοχής κύριας ευθύνης, οι περιορισµοί ως προς τον
τόπο εγκατάστασης ενός διανοµέα και οι περιορισµοίτης να οδηγήσει σε εξασθένηση του ανταγωνισµού µεταξύ

σηµάτων. µεταπώλησης σε συγκεκριµένη πελατεία.
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(114) Το κύριο αρνητικό αποτέλεσµα για τον ανταγωνισµό είναι που προηγούνται των πωλήσεων και όχι ως προς τις
υπηρεσίες που έπονται των πωλήσεων. Το προϊόνη άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού, η οποία

είναι πιθανό να διευκολύνει τον διαµερισµό της αγοράς πρέπει συνήθως να είναι σχετικά νέο ή τεχνικώς
σύνθετο, καθώς σε αντίθετη περίπτωση ο πελάτηςαπό τον προµηθευτή και, κατ' επέκταση, να παρεµποδίζει

την ενοποίηση της αγοράς. Με αυτό τον τρόπο ενδέχεται είναι πιθανό να γνωρίζει πολύ καλά τι θέλει, χάρη
στην πείρα από παλαιότερες αγορές του. Επιπλέον, ηνα διευκολύνεται η εφαρµογή διακρίσεων ως προς την

τιµή. 'Οταν οι περισσότεροι ή όλοι οι ανταγωνιζόµενοι αξία του προϊόντος πρέπει να είναι αρκετά υψηλή,
καθώς διαφορετικά δεν συµφέρει τον πελάτη ναπροµηθευτές περιορίζουν τις δυνατότητες εφοδιασµού ή

µεταπώλησης των αγοραστών τους, τούτο ενδέχεται να µεταβεί σε ένα κατάστηµα για να συγκεντρώσει πλη-
ροφορίες και σε κάποιο άλλο κατάστηµα για ναδιευκολύνει τις αθέµιτες συµπράξεις είτε στο επίπεδο των

διανοµέων είτε στο επίπεδο των προµηθευτών. πραγµατοποιήσει την αγορά. Τέλος, θα πρέπει να µην
είναι πρακτικώς συµφέρον για τον προµηθευτή να
επιβάλει µε σύµβαση σε όλους τους αγοραστές
ουσιαστικές προδιαγραφές εξυπηρέτησης αναφορικά
µε τις υπηρεσίες που προηγούνται των πωλήσεων.1.2. Θετικά αποτελέσµατα των κάθετων περιορισµών
Η καιροσκοπική συµπεριφορά µεταξύ προµηθευτών
περιορίζεται επίσης σε συγκεκριµένες περιπτώσεις, και
πιο συγκεκριµένα σε περιπτώσεις κατά τις οποίες η(115) Είναι σηµαντικό να αναγνωριστεί ότι οι κάθετοι περιορισµοί
προώθηση πραγµατοποιείται στις εγκαταστάσεις τουπαράγουν συχνά θετικά αποτελέσµατα, µέσω, ιδίως, της
αγοραστή και δεν αφορά συγκεκριµένο σήµα αλλάπροαγωγής του ανταγωνισµού σε επίπεδα άλλα πλην
ένα προϊόν γενικά.εκείνου των τιµών και της βελτιωµένης ποιότητας των

υπηρεσιών. 'Οταν µία επιχείρηση δεν διαθέτει ισχύ στην (2) «∆ιάνοιξη ή είσοδος σε νέες αγορές». 'Οταν έναςαγορά, ο µόνος τρόπος για την αύξηση των κερδών παραγωγός επιθυµεί να εισέλθει σε µία νέα γεωγρα-της είναι η βελτιστοποίηση των µεθόδων παραγωγής και φική αγορά, π.χ. πραγµατοποιώντας για πρώτη φοράδιανοµής. Σε πολλές περιπτώσεις, οι κάθετοι περιορισµοί εξαγωγές σε µία άλλη χώρα, αυτό µπορεί να απαιτείµπορεί να αποδειχτούν χρήσιµοι από την άποψη αυτή, ιδιαίτερες επενδύσεις που πραγµατοποιούνται «γιακαθώς οι συνήθεις διαπραγµατεύσεις επί ίσοις όροις µεταξύ πρώτη φορά» από τον διανοµέα, προκειµένου ναπροµηθευτή και αγοραστή, που καθορίζουν µόνο την καθιερώσει το σήµα στην αγορά. Για να πειστεί έναςτιµή και την ποσότητα δεδοµένης συναλλαγής, µπορεί να τοπικός διανοµέας να πραγµατοποιήσει τις επενδύσειςοδηγήσουν σε επίπεδο επενδύσεων και πωλήσεων το οποίο αυτές, µπορεί να χρειάζεται να του παρασχεθεί γεω-να µην είναι το καλύτερο δυνατό. γραφική προστασία, για να µπορέσει ο διανοµέας
να ανακτήσει το κόστος των επενδύσεων αυτών
χρεώνοντας προσωρινά υψηλότερες τιµές. ∆ιανοµείς

(116) Ενώ καταβάλλεται προσπάθεια να δοθεί µία αντιπροσωπευ- που έχουν τη βάση τους σε άλλες αγορές θα πρέπει,
τική συνολική εικόνα των διαφόρων πτυχών που θα δικαιο- για περιορισµένο χρονικό διάστηµα, να εµποδίζονται
λογούσαν τους κάθετους περιορισµούς, οι παρούσες κατευ- στη πραγµατοποίηση πωλήσεων στη νέα αγορά.
θυντήριες γραµµές δεν φιλοδοξούν να είναι πλήρεις ούτε Πρόκειται για ειδική περίπτωση του προβλήµατος της
να καλύψουν όλες τις περιπτώσεις. Οι ακόλουθοι λόγοι θα καιροσκοπικής συµπεριφοράς που περιγράφεται στο
µπορούσαν να δικαιολογήσουν την εφαρµογή ορισµένων ανωτέρω σηµείο 1) της παρούσας παραγράφου.
κάθετων περιορισµών:

(3) «Η πιστοποίηση του ζητήµατος της καιροσκοπίας». Σε
ορισµένους τοµείς, ορισµένοι λιανοπωλητές χαίρουν
την φήµη να αποθυκεύουν µόνο «καλά» προϊόντα.(1) Επίλυση του προβλήµατος της «καιροσκοπικής συµπε-

ριφοράς επιχειρήσεων». 'Ενας διανοµέας θα µπορούσε Σε τέτοιες περιπτώσεις η πώληση µέσω αυτών των
λιανοπωλητών µπορεί να έχει ζωτική σηµασία γιανα δρέπει αυθαίρετα τα οφέλη από τις προσπάθειες

προώθησης κάποιου άλλου διανοµέα. Αυτό το είδος την εισαγωγή νέων προϊόντων. Σε περίπτωση που ο
παραγωγός αδυνατεί αρχικά να περιορίσει τιςπροβλήµατος είναι συνηθέστερο στο επίπεδο χονδρι-

κής και λιανικής πώλησης. Η αποκλειστική διανοµή ή πωλήσεις του στα καταστήµατα αυξηµένου κύρους,
διατρέχει τον κίνδυνο της απόσυρσης του προϊόντοςπαρόµοιοι περιορισµοί µπορεί να συµβάλουν στην

αποφυγή τέτοιας καιροσκοπικής συµπεριφοράς. του από τα ράφια των καταστηµάτων, µε πιθανό
επακόλουθο την αποτυχία της εισαγωγής του προϊ-Καιροσκοπική συµπεριφορά µπορεί επίσης να παρατη-

ρηθεί µεταξύ προµηθευτών π.χ., όταν ένας προµηθευ- όντος στην αγορά. Αυτό σηµαίνει ότι πιθανό να
είναι εύλογο να επιτραπεί, για περιορισµένο χρονικότής πραγµατοποιεί επενδύσεις για την προώθηση των

προϊόντων του στις εγκαταστάσεις του αγοραστή, και διάστηµα, ένας περιορισµός όπως η αποκλειστική
διανοµή ή η επιλεκτική διανοµή. Ο περιορισµός αυτόςεν γένει σε επίπεδο λιανικής πώλησης, αυτό µπορεί

επίσης να προσελκύσει πελάτες και για τους αντα- πρέπει να είναι ικανός να διασφαλίσει την καθιέρωση
του νέου προϊόντος, αλλά όχι τόσο µακροχρόνιοςγωνιστές του. Η επιβολή περιορισµών στην ελευθερία

άσκησης ανταγωνισµού µπορεί να συµβάλει στην ώστε να παρεµποδίσει τη διάδοσή του σε ευρεία
κλίµακα. Τέτοιου είδους ευεργετήµατα παρουσιά-αντιµετώπιση της καιροσκοπικής συµπεριφοράς αυτής

της µορφής. Για να γίνει δεκτό ότι υπάρχει πρόβληµα, ζονται συνήθως για προϊόντα των οποίων είναι
δύσκολο να εκτιµηθεί η ποιότητα πριν την αγοράπρέπει να διαπιστώνεται πράγµατι η ύπαρξη φαινο-

µένων καιροσκοπικής συµπεριφοράς. Φαινόµενα και- (αγαθά «εµπειρίας») ή σύνθετα αγαθά που αντιστοι-
χούν σε σχετικά σηµαντική αγορά για τον τελικόροσκοπικής συµπεριφοράς µεταξύ αγοραστών είναι

δυνατό να παρατηρηθούν µόνο ως προς τις υπηρεσίες καταναλωτή.
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(4) Το λεγόµενο «πρόβληµα της “οµηρίας”». Μερικές (6) «Οικονοµίες κλίµακας στη διανοµή». Για να αξιο-
ποιηθούν οι οικονοµίες κλίµακας και να καταστείφορές είναι απαραίτητο να πραγµατοποιηθούν ειδικές

επενδύσεις, µε βάση τις ανάγκες του πελάτη, είτε από δυνατή η εφαρµογή χαµηλότερης τιµής λιανικής
πώλησης για το προϊόν του, ο παραγωγός µπορείτον προµηθευτή είτε από τον αγοραστή, όπως για ειδικό

εξοπλισµό ή κατάρτιση. Για παράδειγµα η περίπτωση να επιθυµεί να συγκεντρώσει τη µεταπώληση των
προϊόντων του σε περιορισµένο αριθµό διανοµέων.του κατασκευαστή εξαρτηµάτων που πρέπει να

κατασκευάσει νέα µηχανήµατα και εργαλεία για να Για τον σκοπό αυτό µπορεί να καταφύγει στην
αποκλειστική διανοµή, την επιβολή όρων ως προς τιςικανοποιήσει µία συγκεκριµένη απαίτηση ενός από

τους πελάτες του. Ο επενδυτής µπορεί να µην αναλάβει ποσότητες (µε τη µορφή της υποχρέωσης αγοράς
ελάχιστης ποσότητας), την επιλεκτική διανοµή που νατις αναγκαίες επενδύσεις πριν καθοριστούν ιδιαίτερες

ρυθµίσεις για τη διάθεση των προϊόντων. περιλαµβάνει µία τέτοια υποχρέωση ή την
αποκλειστική προµήθεια.Ωστόσο, όπως και στα άλλα παραδείγµατα καιροσκο-

πικής συµπεριφοράς, για να καταστεί υπαρκτός ή
σηµαντικός ο κίνδυνος της ανεπάρκειας των επεν-
δύσεων, πρέπει προηγουµένως να συντρέχουν αρκετές
προϋποθέσεις. Πρώτον, η επένδυση πρέπει να εξαρτά- (7) «Ατέλειες της κεφαλαιαγοράς». Οι συνήθεις φορείς
ται από την εκάστοτε εµπορική σχέση. Μία επένδυση παροχής κεφαλαίων (τράπεζες, κεφαλαιαγορές) µπορεί
που πραγµατοποιεί ο προµηθευτής θεωρείται ως εξαρ- να µην παρέχουν κεφάλαια υπό τους καλύτερους
τηµένη από τη σχέση όταν, µετά τη λύση της σύµβασης, δυνατούς όρους όταν έχουν ελλιπείς πληροφορίες για
η επένδυση δεν µπορεί να χρησιµοποιηθεί από τον το ποιόν του δανειολήπτη ή όταν δεν υπάρχουν
προµηθευτή για την προµήθεια άλλων πελατών και επαρκείς προϋποθέσεις εξασφάλισης του δανείου. Ο
είναι δυνατό να πωληθεί µόνο επί σηµαντική ζηµία. Μία αγοραστής ή ο προµηθευτής µπορεί να διαθέτει
επένδυση που πραγµατοποιεί ο αγοραστής θεωρείται καλύτερη πληροφόρηση και να είναι σε θέση, µέσω
ως εξαρτηµένη από τη σχέση όταν, µετά τη λύση της µιας αποκλειστικής σχέσης, να εξασφαλίσει πρόσθετες
σύµβασης, η επένδυση δεν µπορεί να χρησιµοποιηθεί εγγυήσεις για την επένδυσή του. 'Οταν ο προµηθευτής
από τον αγοραστή για την αγορά ή/και τη χρήση προϊ- χορηγεί δάνειο στον αγοραστή, είναι πιθανό να επιβλη-
όντων που διατίθενται από άλλους προµηθευτές και θεί στον αγοραστή υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνι-
είναι δυνατό να πωληθεί µόνο επί σηµαντική ζηµία. σµού ή αγοράς συγκεκριµένων ποσοτήτων. 'Οταν ο
Ειδικότερα, µία επένδυση είναι εξαρτηµένη από την αγοραστής χορηγεί δάνειο στον προµηθευτή, πιθανόν
εκάστοτε εµπορική σχέση επειδή, για παράδειγµα, µπο- να δικαιολογείται η επιβολή στον προµηθευτή υπο-
ρεί να χρησιµοποιηθεί µόνο για την παραγωγή εξαρτή- χρέωσης αποκλειστικής διάθεσης ή όρων ως προς τις
µατος το οποίο αντιστοιχεί σε συγκεκριµένο σήµα ή για ποσότητες.
αποθήκευση ενός συγκεκριµένου σήµατος, µε αποτέ-
λεσµα να µην µπορεί να χρησιµοποιηθεί επικερδώς για
την παραγωγή ή µεταπώληση εναλλακτικών προϊόντων.
∆εύτερον, η επένδυση πρέπει να είναι µακροχρόνια και

(8) «Οµοιοµορφία και τυποποίηση της ποιότητας». 'Εναςη ανάκτησή της να µην είναι δυνατή βραχυπρόθεσµα.
κάθετος περιορισµός µπορεί να συµβάλλει στηνΚαι τρίτον, η επένδυση πρέπει να χαρακτηρίζεται από
αύξηση των πωλήσεων µε το να προσδίδει γόητρο σεασυµµετρία, δηλαδή το ένα συµβαλλόµενο µέρος να
ένα σήµα και µε τον τρόπο αυτό να αυξάνει τηνπραγµατοποιεί µεγαλύτερη επένδυση από ότι το άλλο
ελκυστικότητά του προϊόντος για τον τελικό κατανα-συµβαλλόµενο µέρος. 'Οταν πληρούνται αυτές οι
λωτή, επιβάλλοντας κάποιου βαθµού οµοιοµορφίαςπροϋποθέσεις, είναι συνήθως δικαιολογηµένο να ισχύει
και τυποποίησης της ποιότητας στους διανοµείς.ένας κάθετος περιορισµός κατά το χρονικό διάστηµα
Αυτό παρατηρείται, για παράδειγµα, στην επιλεκτικήπου απαιτείται για την απόσβεση της επένδυσης. Ο
διανοµή και τη δικαιόχρηση.ενδεδειγµένος κάθετος περιορισµός έχει τη µορφή της

υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνισµού ή της επιβολής
όρων ως προς τις ποσότητες όταν η επένδυση πραγµα-
τοποιείται από τον προµηθευτή, και τη µορφή της
αποκλειστικής διανοµής, της αποκλειστικής κατανοµής
της πελατείας ή της αποκλειστικής διάθεσης, όταν η (117) Οι οκτώ περιπτώσεις που αναφέρθηκαν στην
επένδυση πραγµατοποιείται από τον αγοραστή. παράγραφο 116 καθιστούν σαφές ότι υπό ορισµένες

προϋποθέσεις οι κάθετες συµφωνίες είναι πιθανό να συµ-(5) «Ειδικό πρόβληµα “οµηρίας” το οποίο µπορεί να ανακύ-
ψει στην περίπτωση της µεταβίβασης ουσιώδους τεχ- βάλλουν στη βελτίωση της αποτελεσµατικότητας και να

διευκολύνουν την ανάπτυξη νέων αγορών, αντισταθµί-νογνωσίας». Η τεχνογνωσία, αφ' ης στιγµής παρασχεθεί,
δεν µπορεί να ανακτηθεί, ενώ αυτός που έχει παράσχει ζοντας ενδεχοµένως µε τον τρόπο αυτό τα όποια αρνητικά

αποτελέσµατα. Τούτο ισχύει κατά κανόνα πρωτίστως γιατην τεχνογνωσία µπορεί να µην επιθυµεί να χρησιµο-
ποιηθεί αυτή για ή από τους ανταγωνιστές του. Στο τους κάθετους περιορισµούς περιορισµένης χρονικής διάρ-

κειας, οι οποίοι διευκολύνουν την εισαγωγή νέων σύνθετωνµέτρο που η τεχνογνωσία δεν ήταν άµεσα διαθέσιµη
στον αγοραστή, είναι ουσιώδης και απολύτως αναγκαία προϊόντων ή προστατεύουν επενδύσεις που εξαρτώνται από

τη συγκεκριµένη εµπορική σχέση. Ενίοτε, ένας κάθετοςγια την εφαρµογή της συµφωνίας, η µεταβίβασή της
µπορεί να δικαιολογεί την επιβολή περιορισµού µε τη περιορισµός είναι αναγκαίος καθ' όλο το χρονικό διάστηµα

κατά το οποίο ο προµηθευτής πωλεί το προϊόν του στονµορφή της υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνισµού.
Οι διευθετήσεις αυτού του τύπου κατά κανόνα δεν αγοραστή (βλέπε ιδίως τις περιπτώσεις που περιγράφονται

στην παράγραφο 116, στα σηµεία 1, 5, 6 και 8).εµπίπτουν στο άρθρο 53 παράγραφος 1.
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(118) Υπάρχει µεγάλος βαθµός δυνατότητας υποκατάστασης επιλογής των καταναλωτών. Είναι ιδιαίτερα επιβλαβείς
όταν θέτουν εκτός αγοράς αποτελεσµατικότερουςµεταξύ των διαφόρων κάθετων περιορισµών. Αυτό σηµαίνει

ότι το ίδιο πρόβληµα αναποτελεσµατικότητας µπορεί να διανοµείς ή διανοµείς που εφαρµόζουν διαφορετική
µέθοδο διανοµής, διότι έτσι υπονοµεύονται οι καινο-επιλυθεί µέσω διαφορετικών κάθετων περιορισµών. Για

παράδειγµα, οικονοµίες κλίµακας στη διανοµή είναι ενδεχο- τοµίες στη διανοµή, ενώ οι καταναλωτές στερούνται
τη συγκεκριµένη υπηρεσία ή τον συνδυασµό τιµής-µένως δυνατό να επιτευχθούν µε τη µέθοδο της αποκλειστι-

κής διανοµής, της επιλεκτικής διανοµής, της επιβολής όρων υπηρεσίας που οι υπόψη διανοµείς προσφέρουν.
ως προς τις ποσότητες ή της αποκλειστικής προµήθειας.
Τούτο έχει σηµασία, δεδοµένου ότι τα αρνητικά αποτε-
λέσµατα για τον ανταγωνισµό µπορεί να διαφέρουν ανά- (4) Οι συµφωνίες που προβλέπουν το στοιχείο της
λογα µε τη µορφή του εκάστοτε κάθετου περιορισµού. Το αποκλειστικότητας είναι εν γένει πιο επιβλαβείς για
στοιχείο αυτό έχει κάποια βαρύτητα στο πλαίσιο της τον ανταγωνισµό από ότι οι συµφωνίες που δεν
εξέτασης του κριτηρίου της αναγκαιότητας βάσει του προβλέπουν το στοιχείο αυτό. Οι συµφωνίες περί
άρθρου 53 παράγραφος 3. αποκλειστικότητας, είτε µε ρητή διάταξη της σχετικής

σύµβασης είτε διαµέσου των αποτελεσµάτων της στην
1.3. Γενικοί κανόνες αξιολόγησης των κάθετων περιο- πράξη, εξαναγκάζουν το ένα συµβαλλόµενο µέρος να

ρισµών καλύπτει όλες ή σχεδόν όλες τις ανάγκες του µέσω
του άλλου συµβαλλόµενου µέρους. Παραδείγµατος

(119) Θα µπορούσαν να διατυπωθούν ορισµένοι γενικοί κανόνες χάρη, η υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού
οι οποίοι ισχύουν για την αξιολόγηση των κάθετων περιο- αναγκάζει τον αγοραστή να αγοράζει µόνο ένα
ρισµών από τη σκοπιά της πολιτικής ανταγωνισµού: συγκεκριµένο σήµα. Από την άλλη πλευρά, η επιβολή

όρων ως προς τις ποσότητες αφήνει στον αγοραστή(1) Για τους περισσότερους κάθετους περιορισµούς,
κάποια περιθώρια να αγοράζει προϊόντα άλλων αντα-επιφυλάξεις σε σχέση µε τον ανταγωνισµό µπορούν να
γωνιστών. Ο βαθµός στεγανοποίησης µπορεί συνεπώςανακύψουν µόνο εάν είναι ανεπαρκής ο ανταγωνισµός
να είναι µικρότερος στην περίπτωση της επιβολήςπου αναπτύσσεται µεταξύ σηµάτων, δηλαδή εάν
όρων ως προς τις ποσότητες.υφίσταται ορισµένος βαθµός ισχύος στην αγορά στο

επίπεδο του προµηθευτή ή του αγοραστή ή και των
δύο. Ως έννοια, ισχύς στην αγορά είναι η ικανότητα
αύξησης της τιµής πέραν του επιπέδου που αντιστοιχεί (5) Οι κάθετοι περιορισµοί που συµφωνούνται για αγαθά
στις συνθήκες ανταγωνισµού και η ικανότητα πραγµα- και υπηρεσίες που δεν φέρουν συγκεκριµένο σήµα
τοποίησης υπέρογκων κερδών, τουλάχιστον βρα- είναι εν γένει λιγότερο επιβλαβείς από τους περιο-
χυπρόθεσµα. Οι επιχειρήσεις µπορεί να διαθέτουν ρισµούς που αφορούν τη διανοµή αγαθών και υπηρε-
ισχύ στην αγορά κάτω από το επίπεδο της δεσπόζου- σιών συγκεκριµένου σήµατος. Η διάθεση ενός προϊό-
σας θέσης, το οποίο έχει τεθεί ως όριο για την ντος υπό την κάλυψη σήµατος τείνει να επαυξάνει τη
εφαρµογή του άρθρου 54. 'Οταν πολλές επιχειρήσεις διαφοροποίηση του προϊόντος και να µειώνει τη
µετέχουν στον ανταγωνισµό σε µία αγορά που δεν δυνατότητα υποκατάστασής του, γεγονός που οδηγεί
χαρακτηρίζεται από υψηλή συγκέντρωση, είναι δυνατό σε µικρότερη ελαστικότητα της ζήτησης και σε µεγα-
να γίνει δεκτό ότι οι µη ιδιαίτερης σοβαρότητας λύτερη ευχέρεια αύξησης της τιµής. Η διάκριση
κάθετοι περιορισµοί δεν πρόκειται να έχουν αξιόλογα µεταξύ αγαθών και υπηρεσιών συγκεκριµένου και
αρνητικά αποτελέσµατα. Γίνεται δεκτό ότι µια αγορά µη συγκεκριµένου σήµατος συµπίπτει συχνά µε τη
δεν χαρακτηρίζεται από υψηλό βαθµό συγκέντρωσης διάκριση µεταξύ ενδιάµεσων αγαθών και υπηρεσιών
όταν ο δείκτης ΗΗΙ, δηλαδή το άθροισµα των τετρα- και τελικών αγαθών και υπηρεσιών. Τα ενδιάµεσα
γώνων των επιµέρους µεριδίων αγοράς όλων των αγαθά και υπηρεσίες πωλούνται σε επιχειρήσεις που
επιχειρήσεων της οικείας αγοράς, δεν ξεπερνά σκοπεύουν να τα χρησιµοποιήσουν ως συστατικό για
το 1 000. την παραγωγή άλλων αγαθών ή υπηρεσιών και κατά

κανόνα δεν είναι δυνατό να αναγνωριστούν στα τελικά(2) Οι κάθετοι περιορισµοί που συνεπάγονται την
αγαθά ή τις υπηρεσίες. Οι αγοραστές ενδιάµεσωνάµβλυνση του ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων είναι,
προϊόντων είναι συνήθως καλά πληροφορηµένοι πελά-εν γένει, περισσότερο επιβλαβείς από τους κάθετους
τες, οι οποίοι είναι σε θέση να αξιολογήσουν τηνπεριορισµούς που συνεπάγονται την άµβλυνση του
ποιότητα και, συνεπώς, επηρεάζονται σε µικρότεροενδοσηµατικού ανταγωνισµού. Για παράδειγµα, οι
βαθµό από το σήµα και την εικόνα του προϊόντος. Ταυποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού είναι πιθανό
τελικά αγαθά πωλούνται, άµεσα ή έµµεσα, στον τελικόνα έχουν περισσότερα καθαρά αρνητικά αποτελέσµατα
καταναλωτή, ο οποίος συχνά επηρεάζεται περισσότεροαπό ότι η αποκλειστική διανοµή. Οι πρώτες, λόγω του
από το σήµα και την εικόνα του προϊόντος. Καθώς οιπιθανού αποκλεισµού των άλλων σηµάτων από την
διανοµείς (έµποροι λιανικής ή χονδρικής πώλησης)αγορά, ενδέχεται να εµποδίζουν τα σήµατα αυτά να
καλούνται να ικανοποιήσουν τη ζήτηση των τελικώνφθάσουν στην αγορά. Η αποκλειστική διανοµή, από
καταναλωτών, ο ανταγωνισµός ίσως πλήττεται περισ-την άλλη πλευρά, µολονότι περιστέλλει τον ενδοσηµα-
σότερο όταν οι διανοµείς εµποδίζονται να πουλήσουντικό ανταγωνισµό, δεν εµποδίζει τα προϊόντα να
ένα ή περισσότερα σήµατα παρά απ' όταν οι αγοραστέςφτάσουν στον τελικό καταναλωτή.
ενδιάµεσων προϊόντων εµποδίζονται να προµηθευτούν
ανταγωνιζόµενα προϊόντα από ορισµένες πηγές εφοδι-(3) Οι κάθετοι περιορισµοί που ανήκουν στην κατηγορία

της περιορισµένης διανοµής, αν δεν αναπτύσσεται ασµού. Οι επιχειρήσεις που αγοράζουν ενδιάµεσα
αγαθά ή υπηρεσίες διαθέτουν κατά κανόνα εξειδικευ-ικανοποιητικός ανταγωνισµός µεταξύ των σηµάτων,

ενδέχεται να περιορίζουν σηµαντικά τα περιθώρια µένα τµήµατα ή συµβούλους που παρακολουθούν τις
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εξελίξεις στην οικεία αγορά εφοδιασµού. Επειδή οι νέα αγορά. Στην περίπτωση της πραγµατικής δοκιµής
ενός νέου προϊόντος σε µια περιορισµένη γεωγραφικήσυναλλαγές που πραγµατοποιούν είναι µεγάλης αξίας,

το κόστος για έρευνες αγοράς συνήθως δεν είναι περιοχή ή στο πλαίσιο περιορισµένης οµάδας πελατών,
οι διανοµείς που έχουν εξουσιοδοτηθεί να πωλούν τοαπαγορευτικό. Κατά συνέπεια, η µείωση του ενδοση-

µατικού ανταγωνισµού έχει µικρότερη σηµασία στο νέο προϊόν στην αγορά που καλύπτει η δοκιµή είναι
δυνατό να υπόκεινται σε περιορισµούς όσον αφοράενδιάµεσο επίπεδο.
τις ενεργητικές τους πωλήσεις εκτός της εν λόγω
αγοράς για χρονικό διάστηµα όχι µεγαλύτερο του(6) Κατά κανόνα, ο συνδυασµός κάθετων περιορισµών
ενός έτους, χωρίς να εµπίπτουν στο άρθρο 81επιδεινώνει τα αρνητικά αποτελέσµατά τους. Ωστόσο,
παράγραφος 1.ορισµένοι συνδυασµοί κάθετων περιορισµών είναι

καλύτεροι για τον ανταγωνισµό σε σύγκριση µε τη
µεµονωµένη εφαρµογή εκάστου περιορισµού. Παρα-

1.4. Μέθοδος ανάλυσηςδείγµατος χάρη, σε ένα σύστηµα αποκλειστικής διανο-
µής ο διανοµέας µπορεί να µπει στον πειρασµό να
αυξήσει την τιµή των προϊόντων εκµεταλλευόµενος τη (120) Η αξιολόγηση ενός κάθετου περιορισµού περιλαµβάνει
µείωση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού. Η επιβολή κατά κανόνα τα εξής τέσσερα στάδια:
όρων ως προς τις ποσότητες ή ο καθορισµός µέγιστης
επιτρεπόµενης τιµής µεταπώλησης είναι πιθανό να (1) Πρώτον, οι µετέχουσες επιχειρήσεις πρέπει να καθορί-
περιορίσει τέτοιου είδους αυξήσεις των τιµών. σουν τη σχετική αγορά, προκειµένου να προσδιοριστεί

το µερίδιο αγοράς του προµηθευτή ή του αγοραστή,
ανάλογα µε το είδος του κάθετου περιορισµού (βλέπε(7) Τα πιθανά αρνητικά αποτελέσµατα των κάθετων περιο-
παραγράφους 88 έως 99, και ιδίως 89 έως 95).ρισµών ενισχύονται όταν µερικοί προµηθευτές και οι

αγοραστές τους οργανώνουν τις συναλλαγές τους
(2) Εάν το σχετικό µερίδιο αγοράς δεν υπερβαίνει το όριοµε παρόµοιο τρόπο. Αυτά τα λεγόµενα σωρευτικά

του 30 %, η κάθετη συµφωνία καλύπτεται απόαποτελέσµατα µπορεί να αποτελούν πρόβληµα σε
τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγορίες, µε τηναρκετούς κλάδους.
επιφύλαξη των όρων που προβλέπονται στον εν λόγω
κανονισµό και εφόσον δεν πρόκειται για περιορισµό(8) 'Οσο περισσότερο ένας κάθετος περιορισµός συνδέε-
ιδιαίτερης σοβαρότητας.ται µε τη µεταβίβαση τεχνογνωσίας, τόσο πιο εύλογο

είναι να αναµένεται βελτίωση της αποτελεσµατικό-
(3) Εάν το σχετικό µερίδιο της αγοράς υπερβαίνει το όριοτητας και τόσο πιο αναγκαία καθίσταται η επιβολή

του 30 %, είναι αναγκαίο να εξετασθεί κατά πόσο ηκάθετου περιορισµού µε σκοπό την προστασία της
κάθετη συµφωνία εµπίπτει στο άρθρο 53 παράγρα-µεταβιβασθείσας τεχνογνωσίας ή των επενδυτικών
φος 1.δαπανών που έχουν αναληφθεί.

(4) Εάν η κάθετη συµφωνία εµπίπτει στο άρθρο 81(9) 'Οσο περισσότερο ένας κάθετος περιορισµός συνδέε- παράγραφος 1, είναι αναγκαίο να εξεταστεί αν πληροίται µε επενδύσεις οι οποίες εξαρτώνται από τη τις προϋποθέσεις απαλλαγής βάσει του άρθρου 81συγκεκριµένη εµπορική σχέση, τόσο πιο δικαιολο- παράγραφος 3.γηµένη είναι η ύπαρξη ορισµένων κάθετων περιο-
ρισµών. Η διάρκεια που θεωρείται εύλογη εξαρτάται
από τον χρόνο που απαιτείται για την απόσβεση της 1.4.1. Κ ρ ι τ ή ρ ι α α ξ ι ο λ ό γ η σ η ς β ά σ ε ι τ ο υ
επένδυσης. ά ρ θ ρ ο υ 5 3 π α ρ ά γ ρ α φ ο ς 1

(10) Στην περίπτωση ενός νέου προϊόντος ή όταν ένα (121) Κατά την εξέταση υποθέσεων στις οποίες το µερίδιο αγοράς
υπάρχον προϊόν πωλείται για πρώτη φορά σε διαφο- υπερβαίνει το όριο του 30 %, η Επιτροπή προβαίνει σε
ρετική γεωγραφική αγορά, µπορεί να είναι δύσκολο πλήρη ανάλυση των δεδοµένων του ανταγωνισµού. Οι
για µια επιχείρηση να προσδιορίσει την αγορά ή το ακόλουθοι παράγοντες είναι οι πλέον καθοριστικοί για να
µερίδιο αγοράς της µπορεί να είναι πολύ υψηλό. διαπιστωθεί αν µία κάθετη συµφωνία επιφέρει τον σε
Ωστόσο, αυτό δεν θα πρέπει να θεωρηθεί ως µείζον σηµαντικό βαθµό περιορισµό του ανταγωνισµού σύµφωνα
πρόβληµα καθώς οι κάθετοι περιορισµοί που συνδέ- µε το άρθρο 53 παράγραφος 1:
ονται µε τη διάνοιξη νέων αγορών προϊόντων ή νέων
γεωγραφικών αγορών, κατά κανόνα δεν περιστέλλουν (α) θέση του προµηθευτή στην αγορά
τον ανταγωνισµό.

(β) θέση των ανταγωνιστών στην αγοράΟ κανόνας αυτός ισχύει, ανεξαρτήτως του µεριδίου
αγοράς της επιχείρησης, επί δύο χρόνια µετά την

(γ) θέση του αγοραστή στην αγοράπρώτη εισαγωγή του προϊόντος στην αγορά. Ισχύει
για όλους τους µη ιδιαίτερα σοβαρούς κάθετους

(δ) φραγµοί εισόδουπεριορισµούς και, στην περίπτωση µιας νέας γεωγρα-
φικής αγοράς, για τους περιορισµούς επί των ενεργη-

(ε) ωριµότητα της αγοράςτικών και των παθητικών πωλήσεων που επιβάλλονται
στους άµεσους αγοραστές του προµηθευτή που
εδρεύουν σε άλλες αγορές από ότι οι µεσάζοντες στη (στ) επίπεδο εµπορίου
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(ζ) φύση του προϊόντος υπονόµευσης του ανταγωνισµού δεν είναι η ίδια για τις
διάφορες µορφές κάθετων περιορισµών. Ειδικότερα, η

(η) άλλοι παράγοντες. αγοραστική ισχύς ενδέχεται να επιτείνει τα δυσµενή αποτε-
λέσµατα στην περίπτωση των περιορισµών που εµπίπτουν

(122) Η σηµασία των επιµέρους παραγόντων µπορεί να διαφέρει στις κατηγορίες της περιορισµένης διανοµής και τουαπό περίπτωση σε περίπτωση και εξαρτάται από όλους τους διαµερισµού της αγοράς, όπως είναι η αποκλειστική διά-
άλλους παράγοντες. Για παράδειγµα, ένα υψηλό µερίδιο θεση, η αποκλειστική διανοµή και η ποσοτική επιλεκτικήαγοράς του προµηθευτή αποτελεί συνήθως αξιόπιστη ένδε- διανοµή.ιξη για την ύπαρξη ισχύος στην αγορά, αλλά, αν οι φραγµοί
εισόδου στην αγορά δεν είναι σηµαντικοί, µπορεί να µην
υποδηλώνει την ύπαρξη ισχύος στην αγορά. Συνεπώς, δεν

Φραγµοί στην είσοδοείναι δυνατό να καθοριστούν αυστηροί κανόνες για τη
σπουδαιότητα των επιµέρους παραγόντων. Ωστόσο,
µπορούν να σηµειωθούν τα εξής: (126) Οι φραγµοί στην είσοδο προσµετρώνται µε βάση τον βαθµό

στον οποίο οι ήδη παρούσες επιχειρήσεις µπορούν να
Θέση του προµηθευτή στην αγορά αυξήσουν τις τιµές τους πέραν του επιπέδου που αντιστοιχεί

στις συνθήκες ανταγωνισµού, συνήθως πρόκειται για το
(123) Η θέση του προµηθευτή στην αγορά προσδιορίζεται κατά ελάχιστο µέσο συνολικό κόστος, και να πραγµατοποιήσουν

πρώτο και κύριο λόγο από το µερίδιο αγοράς που κατέχει υπέρογκα κέρδη, χωρίς να προσελκύσουν νέες επιχειρήσεις
στην αγορά του σχετικού προϊόντος και τη γεωγραφική στην αγορά. Αν δεν υπάρχουν φραγµοί στην είσοδο, η
αγορά αναφοράς. 'Οσο υψηλότερο είναι το µερίδιο αγοράς εύκολη και ταχεία είσοδος θα οδηγούσε στην εξάλειψη των
του τόσο πιο µεγάλη θα είναι πιθανότατα και η ισχύς του κερδών αυτών. Στο µέτρο που είναι πιθανό να υπάρξει
στην αγορά. Η θέση του προµηθευτή στην αγορά ενισχύεται αποτελεσµατική είσοδος στην αγορά νέων ανταγωνιστών
περαιτέρω εάν διαθέτει ορισµένα πλεονεκτήµατα από εντός 1 ή 2 ετών και η είσοδος αυτή θα ήταν ικανή να
πλευράς κόστους έναντι των ανταγωνιστών του. Τα αντα- αποτρέψει ή να περιορίσει σηµαντικά τα υπέρογκα κέρδη,
γωνιστικά αυτά πλεονεκτήµατα µπορεί να απορρέουν από γίνεται δεκτό ότι οι φραγµοί στην είσοδο είναι χαµηλοί.
το γεγονός ότι ο συγκεκριµένος προµηθευτής είναι ο
πρώτος που εγκαταστάθηκε σε µία περιοχή (κατέχει την

(127) Οι φραγµοί στην είσοδο µπορεί να είναι αποτέλεσµα ενόςκαλύτερη θέση εγκατάστασης κ.λπ.), κατέχει διπλώµατα
ευρύτατου φάσµατος παραγόντων, όπως είναι οι οικονοµίεςευρεσιτεχνίας ουσιώδους σηµασίας, διαθέτει ανώτερη τεχ-
κλίµακας και πεδίου, τα κρατικά µέτρα, ιδίως όπου θεσπί-νολογία, κατέχει ηγετική θέση µεταξύ των σηµάτων ή
ζουν αποκλειστικά δικαιώµατα, οι κρατικές ενισχύσεις, οιδιαθέτει ανώτερο χαρτοφυλάκιο.
εισαγωγικοί δασµοί, τα δικαιώµατα διανοητικής ιδιοκτη-
σίας, η κυριότητα πόρων όταν η προσφορά τους είναιΘέση των ανταγωνιστών στην αγορά
περιορισµένη εξαιτίας π.χ. φυσικών περιορισµών (36), οι
εγκαταστάσεις βασικής σηµασίας, το πλεονέκτηµα των(124) Οι ίδιοι δείκτες, δηλαδή το µερίδιο αγοράς και τα πιθανά
πρωτείων εγκατάστασης και η πίστη στο σήµα από πλευράςανταγωνιστικά πλεονεκτήµατα, χρησιµεύουν για τον προσ-
καταναλωτών που έχει δηµιουργηθεί µέσω έντονης διαφη-διορισµό της θέσης των ανταγωνιστών στην αγορά. 'Οσο
µιστικής προβολής. Οι κάθετοι περιορισµοί και η κάθετηισχυρότεροι και πολυαριθµότεροι είναι οι καθιερωµένοι
ολοκλήρωση µπορεί επίσης να λειτουργούν ως φραγµοίανταγωνιστές τόσο µικρότερη είναι η απειλή να αποκλείσει
στην είσοδο µε το να δυσχεραίνουν την πρόσβαση και ναο εκάστοτε προµηθευτής ή αγοραστής την πρόσβαση στην
θέτουν εκτός αγοράς τους (δυνητικούς) ανταγωνιστές. Οιαγορά σε µεµονωµένη βάση και τόσο µικρότερος είναι ο
φραγµοί στην είσοδο µπορεί να υφίστανται µόνο σε επίπεδοκίνδυνος άµβλυνσης του ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων.
προµηθευτών ή αγοραστών ή και στα δύο επίπεδα.Ωστόσο, εάν ο αριθµός των ανταγωνιστών καταστεί σχετικά

µικρός και η θέση τους στην αγορά (µέγεθος, έξοδα,
δυναµικό Ε&A, κ.ο.κ.) είναι εν πολλοίς παρεµφερής, µια (128) Το ερώτηµα κατά πόσον µερικοί από τους παράγοντες
τέτοια διάρθρωση της αγοράς ενδέχεται να επαυξήσει τον αυτούς θα πρέπει να θεωρηθούν ως φραγµοί στην είσοδο
κίνδυνο αθέµιτων συµπράξεων. Οι διακυµάνσεις και ταχείες εξαρτάται από το αν συνδέονται µε µη ανακτήσιµες δαπάνες.
αυξοµειώσεις των µεριδίων αγοράς υποδηλώνουν κατά Μη ανακτήσιµες δαπάνες είναι εκείνες οι οποίες πρέπει να
κανόνα την ύπαρξη έντονου ανταγωνισµού. πραγµατοποιηθούν για την είσοδο ή τη δραστηριοποίηση

σε µία αγορά, αλλά που δεν µπορούν να ανακτηθούν κατά
Θέση του αγοραστή στην αγορά την αποχώρηση από την αγορά. Οι διαφηµιστικές δαπάνες

για τη συγκρότηση πιστής πελατείας είναι συνήθως µη
(125) Η αγοραστική ισχύς απορρέει από τη θέση που κατέχει ανακτήσιµες δαπάνες, εκτός εάν η επιχείρηση που αποχωρεί

στην αγορά ο αγοραστής. Η πρώτη ένδειξη αγοραστικής από την αγορά είναι σε θέση είτε να πωλήσει το εµπορικό
ισχύος είναι το µερίδιο αγοράς του αγοραστή στην αγορά σήµα της είτε να το χρησιµοποιήσει αλλού χωρίς ζηµία.
προµήθειας. Το µερίδιο αυτό αντικατοπτρίζει τη σηµασία 'Οσο περισσότερες δαπάνες είναι µη ανακτήσιµες, τόσο
της ζήτησής του για τους πιθανούς προµηθευτές του. περισσότερο οι πιθανοί νεοεισερχόµενοι πρέπει να σταθµί-
'Αλλοι δείκτες εστιάζονται στη θέση που κατέχει ο σουν τους κινδύνους εισόδου στην αγορά και τόσο πιο
αγοραστής στην αγορά µεταπώλησης, περιλαµβανοµένων βάσιµη είναι η απειλή των επιχειρήσεων που παρίστανται
ορισµένων χαρακτηριστικών όπως είναι η ευρεία γεωγρα-
φική κατανοµή των καταστηµάτων του, η ύπαρξη προϊόντων
που φέρουν το σήµα του ίδιου του αγοραστή/διανοµέα και
το κύρος του µεταξύ των τελικών καταναλωτών. Η επίδραση (36) Βλέπε απόφαση 97/26/ΕΚ της Επιτροπής (υπόθεση αριθ. IV/M.619

— Gencor/Lonhro), EE L 11 της 14.1.1997, σ. 30.της αγοραστικής ισχύος όσον αφορά την πιθανότητα
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ήδη στην αγορά ότι θα αντιπαλέψουν τον νέο ανταγωνισµό, νοι αποδέχονται περιορισµούς ή υποχρεώσεις)· το κανο-
νιστικό περιβάλλον και τα είδη συµπεριφοράς που ενδέχεταικαθώς, λόγω των µη ανακτήσιµων δαπανών, η αποχώρηση

των επιχειρήσεων αυτών από την αγορά έχει υψηλό κόστος. να υποδηλώνουν ή να διευκολύνουν αθέµιτες συµπράξεις,
όπως είναι η ηγετική θέση σε θέµατα τιµών, οι προανακοι-Εάν, για παράδειγµα, οι διανοµείς είναι συνδεδεµένοι µε

έναν παραγωγό µέσω υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνι- νωθείσες µεταβολές τιµών και οι συζητήσεις για την
«ορθή» τιµή, η ανελαστικότητα των τιµών σε περίπτωσησµού, η στεγανοποίηση της αγοράς θα είναι εντονότερη σε

περίπτωση που η συγκρότηση ιδίου δικτύου διανοµέων από υπερβάλλουσας ικανότητας, η διακριτική µεταχείριση ως
προς τις τιµές και οι αθέµιτες συµπράξεις κατά το παρελθόν.τον δυνητικό νεοεισερχόµενο προϋποθέτει την πραγµατο-

ποίηση µη ανακτήσιµων δαπανών.

(129) Σε γενικές γραµµές, η είσοδος στην αγορά απαιτεί µη 1.4.2. Κ ρ ι τ ή ρ ι α α ξ ι ο λ ό γ η σ η ς β ά σ ε ι τ ο υ
ανακτήσιµες δαπάνες, άλλοτε περιορισµένες και άλλοτε ά ρ θ ρ ο υ 5 3 π α ρ ά γ ρ α φ ο ς 3
σηµαντικές. Συνεπώς, ο υφιστάµενος ανταγωνισµός είναι εν
γένει πιο αποτελεσµατικός και θα βαρύνει περισσότερο

(134) Για να είναι εφαρµοστέο το άρθρο 53 παράγραφος 3 πρέπεικατά την αξιολόγηση µιας υπόθεσης από ότι ο δυνητικός να συντρέχουν τέσσερις προϋποθέσεις:ανταγωνισµός.

— η κάθετη συµφωνία πρέπει να συµβάλλει στη βελτίωση
Ωριµότητα της αγοράς της παραγωγής ή της διανοµής ή στην προώθηση της

τεχνικής ή οικονοµικής προόδου·
(130) 'Ωριµη χαρακτηρίζεται η αγορά η οποία υφίσταται επί

αρκετό χρονικό διάστηµα και στην οποία η τεχνολογία που
— η κάθετη συµφωνία πρέπει να εξασφαλίζει στουςχρησιµοποιείται είναι γνωστή και διαδεδοµένη και δεν

καταναλωτές δίκαιο τµήµα από τα οφέλη πουµεταβάλλεται σε µεγάλο βαθµό, δεν υπάρχουν σηµαντικές
προκύπτουν·καινοτοµίες σε επίπεδο σηµάτων και η ζήτηση είναι σχετικά

σταθερή ή µειώνεται. Σε µία τέτοια αγορά είναι πιθανότερο
— η κάθετη συµφωνία δεν επιτρέπεται να επιβάλλει στιςνα υπάρξουν αρνητικά αποτελέσµατα παρά σε πιο δυναµικές

οικείες επιχειρήσεις κάθετους περιορισµούς που δεναγορές.
είναι εντελώς απαραίτητοι για να επιτευχθούν τα
σχετικά οφέλη·

Στάδιο εµπορίας

— η κάθετη συµφωνία δεν πρέπει να παρέχει στις(131) Το επίπεδο εµπορίου συνδέεται µε τη διάκριση µεταξύ
οικείες επιχειρήσεις τη δυνατότητα καταργήσεως τουενδιάµεσων και τελικών αγαθών και υπηρεσιών. 'Οπως
ανταγωνισµού επί σηµαντικού τµήµατος της αγοράςεπισηµαίνεται πιο πάνω, τα αρνητικά αποτελέσµατα είναι
των σχετικών προϊόντων.κατά κανόνα λιγότερο πιθανά στο επίπεδο των ενδιάµεσων

αγαθών και υπηρεσιών.
(135) Η τελευταία προϋπόθεση σχετικά µε την κατάργηση του

ανταγωνισµού σε σηµαντικό τµήµα της αγοράς του οικείου
Φύση του προϊόντος προϊόντος συνδέεται µε το θέµα της δεσπόζουσας θέσης.

'Οταν µία επιχείρηση κατέχει δεσπόζουσα θέση ή τείνει να
(132) Η φύση του προϊόντος έχει σηµασία πιο συγκεκριµένα για την αποκτήσει ως αποτέλεσµα µίας κάθετης συµφωνίας,

τα τελικά προϊόντα κατά την αξιολόγηση τόσο των πιθανών οποιοσδήποτε κάθετος περιορισµός που έχει σηµαντικά
αρνητικών όσο και των πιθανών θετικών αποτελεσµάτων. δυσµενή αποτελέσµατα για τον ανταγωνισµό δεν µπορεί
Για την αξιολόγηση των πιθανών αρνητικών αποτελεσµάτων καταρχήν να τύχει απαλλαγής. Εντούτοις, η κάθετη συµφω-
έχει σηµασία το εάν τα προϊόντα στην αγορά χαρακτη- νία µπορεί να µην εµπίπτει στο πεδίο εφαρµογής του
ρίζονται από µεγαλύτερη οµοιογένεια ή ανοµοιογένεια, εάν άρθρου 53 παράγραφος 1 λόγω της ύπαρξης κάποιας
πρόκειται για δαπανηρά προϊόντα, που αντιπροσωπεύουν αντικειµενικής δικαιολογίας, για παράδειγµα εάν είναι
µεγάλο τµήµα του προϋπολογισµού ενός καταναλωτή, ή απαραίτητη για την προστασία επενδύσεων που εξαρτώνται
είναι φθηνά, καθώς και εάν το προϊόν αγοράζεται εφάπαξ ή από τη συγκεκριµένη εµπορική σχέση ή για τη µεταβίβαση
επανειληµµένως. Εν γένει, όταν πρόκειται για πιο ανοµοιο- ουσιώδους τεχνογνωσίας χωρίς την οποία δεν θα πραγµατο-
γενή και λιγότερο δαπανηρά προϊόντα που µάλλον αποτε- ποιούνταν η διάθεση ή η προµήθεια ορισµένων αγαθών ή
λούν αντικείµενο εφάπαξ αγοράς, οι κάθετοι περιορισµοί υπηρεσιών.
είναι πιο πιθανό να παραγάγουν αρνητικά αποτελέσµατα.

(136) Εάν ο προµηθευτής και ο αγοραστής δεν κατέχουν δεσπό-
ζουσα θέση, οι υπόλοιπες τρεις προϋποθέσεις καθίστανται'Αλλοι παράγοντες
σηµαντικές. Η πρώτη, η οποία αφορά στη βελτίωση της
παραγωγής ή της διανοµής και στην προώθηση της τεχνικής(133) Κατά την αξιολόγηση συγκεκριµένων περιορισµών, πρέπει

ίσως να ληφθούν υπόψη και ορισµένοι άλλοι παράγοντες. ή οικονοµικής προόδου, αναφέρεται στις µορφές βελτίωσης
της αποτελεσµατικότητας που περιγράφονται στιςΣε αυτούς είναι δυνατό να συγκαταλέγονται: το σωρευτικό

αποτέλεσµα, δηλαδή η κάλυψη της αγοράς από παρόµοιες παραγράφους 115 έως 118. Κάθε τέτοια βελτίωση της
αποτελεσµατικότητας πρέπει να αποδεικνύεται µε στοιχείασυµφωνίες· η διάρκεια των συµφωνιών το κατά πόσο η

συµφωνία έχει «επιβληθεί» (δηλαδή ο ένας κατά κύριο και να παράγει θετικό καθαρό αποτέλεσµα. ∆εν γίνονται
αποδεκτοί τυχόν αναπόδεικτοι ισχυρισµοί περί αποτροπήςλόγο συµβαλλόµενος υπόκειται στους περιορισµούς ή τις

υποχρεώσεις) ή έχει «συµφωνηθεί» (και οι δύο συµβαλλόµε- φαινοµένων καιροσκοπικής συµπεριφοράς, ούτε γενικόλο-
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γες δηλώσεις περί εξοικονόµησης δαπανών. Η εξοικο- (139) Η προώθηση συγκεκριµένου σήµατος απαλλάσσεται βάσει
του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες όταν τονόµηση δαπανών που προκύπτει από την απλή άσκηση της

ισχύος στην αγορά ή από συµπεριφορά µε την οποία µερίδιο αγοράς του προµηθευτή δεν υπερβαίνει το 30 %
και µε χρονικό περιορισµό 5 ετών για την ισχύ τηςυπονοµεύεται ο ανταγωνισµός δεν µπορεί να γίνει αποδεκτή.

∆εύτερον, τα οικονοµικά οφέλη που προκύπτουν δεν πρέπει υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνισµού. 'Οταν το µερίδιο
αγοράς είναι µεγαλύτερο από το όριο αυτό ή όταν υπάρχεινα ευνοούν µόνο τα συµβαλλόµενα µέρη της συµφωνίας

αλλά και τους καταναλωτές. Κατά κανόνα, η µετακύληση υπέρβαση του χρονικού ορίου των 5 ετών, ισχύουν οι
ακόλουθες οδηγίες για την αξιολόγηση των ατοµικώντων ωφελειών στους καταναλωτές εξαρτάται από το πόσο

έντονος είναι ο ανταγωνισµός στην οικεία αγορά. Οι περιπτώσεων.
ανταγωνιστικές πιέσεις συνήθως εξασφαλίζουν τη µετακύ-

(140) Η «θέση του προµηθευτή στην αγορά» έχει πρωταρχικήληση της εξοικονόµησης δαπανών µέσω της µείωσης των
σηµασία για την αξιολόγηση των πιθανών αρνητικών γιατιµών ή εξωθούν τις επιχειρήσεις να εισαγάγουν νέα
τον ανταγωνισµό αποτελεσµάτων των υποχρεώσεων µηπροϊόντα στην αγορά το ταχύτερο δυνατό. Κατά συνέπεια,
άσκησης ανταγωνισµού. Συνήθως, η υποχρέωση αυτού τουαν στην αγορά διατηρούνται συνθήκες επαρκούς ανταγωνι-
τύπου επιβάλλεται από τον προµηθευτή, ο οποίος έχεισµού οι οποίες ουσιαστικά θέτουν όρια στη συµπεριφορά
συνάψει παρόµοιες συµφωνίες και µε άλλους αγοραστές.των συµβαλλοµένων µερών, οι δυνάµεις του ανταγωνισµού

είναι υπό κανονικές συνθήκες τέτοιες ώστε οι καταναλωτές
(141) Σηµασία δεν έχει µόνο η θέση του προµηθευτή στην αγορά,να καρπωθούν οπωσδήποτε εύλογο µερίδιο από τα οικονο-

αλλά επίσης η έκταση και η διάρκεια ισχύος της υποχρέωσηςµικά οφέλη. Η τρίτη προϋπόθεση συντελεί στο να εξασφα-
µη άσκησης ανταγωνισµού. 'Οσο µεγαλύτερο είναι τολιστεί η επιλογή του λιγότερου δυσµενούς για τον ανταγω-
δεσµευµένο µερίδιο αγοράς του προµηθευτή, δηλαδή τονισµό περιορισµού προκειµένου να επιτευχθούν ορισµένα
τµήµα του µεριδίου αγοράς του που πωλείται βάσειθετικά αποτελέσµατα.
υποχρέωσης προώθησης συγκεκριµένου σήµατος, τόσο
εντονότερη πιθανολογείται ότι θα είναι η στεγανοποίηση.
Αντιστοίχως, όσο µεγαλύτερη είναι η διάρκεια ισχύος των
υποχρεώσεων µη άσκησης ανταγωνισµού, τόσο εντονότερη
πιθανολογείται ότι θα είναι η στεγανοποίηση. Οι υποχρεώ-
σεις µη άσκησης ανταγωνισµού µε διάρκεια ισχύος βρα-

2. Ανάλυση συγκεκριµένων κάθετων περιορισµών χύτερη του έτους που συνάπτονται από επιχειρήσεις που
δεν κατέχουν δεσπόζουσα θέση γίνεται κατά κανόνα δεκτό
ότι δεν προκαλούν σηµαντικά δυσµενή αποτελέσµατα για
τον ανταγωνισµό, ούτε καθαρά αρνητικά αποτελέσµατα. Οι

(137) Μια κάθετη συµφωνία µπορεί να περιλαµβάνει συνδυασµό υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού µε διάρκεια ισχύος
δύο ή περισσότερων από τα στοιχεία των κάθετων περιο- από ένα έως πέντε έτη οι οποίες συνάπτονται από επιχει-
ρισµών που αναλύονται στις παραγράφους 103 έως 114. ρήσεις που δεν κατέχουν δεσπόζουσα θέση συνήθως απαι-
Στη συνέχεια αναλύονται οι συνηθέστερες µορφές κάθετων τούν την κατάλληλη στάθµιση των θετικών και των αρνη-
περιορισµών και συνδυασµών κάθετων περιορισµών µε τη τικών αποτελεσµάτων τους για τον ανταγωνισµό. Εξάλλου,
βοήθεια της µεθόδου ανάλυσης που αναπτύσσεται στις οι υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού που η ισχύς
παραγράφους 120 έως 136. τους υπερβαίνει την πενταετία θεωρείται για τα περισσότερα

είδη επενδύσεων ότι δεν είναι αναγκαίες για την επίτευξη
της υποτιθέµενης βελτίωσης της αποτελεσµατικότητας ή
ότι η βελτίωση αυτή δεν αρκεί για να υπερκεράσει το
στεγανοποιητικό αποτέλεσµα της υποχρέωσης. Οι επιχει-
ρήσεις που κατέχουν δεσπόζουσα θέση δεν επιτρέπεται να

2.1. Προώθηση συγκεκριµένου σήµατος επιβάλλουν υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού στους
αγοραστές τους, εκτός αν µπορούν να επικαλεσθούν αντι-
κειµενικές δικαιολογίες για την αιτιολόγηση µιας τέτοιας
εµπορικής πρακτικής µε γνώµονα το άρθρο 54.

(138) Κάθε ρύθµιση περί της µη άσκησης ανταγωνισµού στηρίζε-
ται σε υποχρέωση ή σύστηµα κινήτρων που αναγκάζει (142) Για να αξιολογηθεί η ισχύς του προµηθευτή στην αγορά

κρίσιµο στοιχείο είναι η «θέση των ανταγωνιστών τουτον αγοραστή να προµηθεύεται το σύνολο σχεδόν των
ποσοτήτων που χρειάζεται σε συγκεκριµένη αγορά από έναν στην αγορά». Εφόσον υπάρχει ικανοποιητικός αριθµός

ανταγωνιστών µε ικανή ισχύ, δεν θεωρείται πιθανό ναµόνο προµηθευτή. ∆εν σηµαίνει ότι ο αγοραστής µπορεί να
αγοράζει µόνο απευθείας από τον προµηθευτή, αλλά ότι ο υπάρξουν αξιόλογα δυσµενή αποτελέσµατα για τον ανταγω-

νισµό. Μόνο εάν οι ανταγωνιζόµενοι προµηθευτές είναιαγοραστής δεν θα αγοράζει και δεν θα µεταπωλεί, ούτε θα
ενσωµατώνει ανταγωνιστικά αγαθά ή υπηρεσίες. Οι πιθανοί σηµαντικά µικρότεροι από τον προµηθευτή που επιβάλλει

την υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού θεωρείται πιθανόκίνδυνοι για τον ανταγωνισµό είναι ο αποκλεισµός από
την αγορά ανταγωνιζόµενων προµηθευτών και δυνητικών ότι οι προµηθευτές αυτοί θα αποκλειστούν. Ο αποκλεισµός

των ανταγωνιστών δεν είναι ιδιαίτερα πιθανός όταν αυτοίπροµηθευτών, η διευκόλυνση των αθέµιτων συµπράξεων
µεταξύ προµηθευτών σε περίπτωση σωρευτικής χρήσης, κατέχουν παρόµοια θέση στην αγορά και είναι σε θέση να

προσφέρουν εξίσου ελκυστικά προϊόντα. Στην περίπτωσηκαθώς και, στην περίπτωση που ο αγοραστής είναι λιανο-
πωλητής που πωλεί προς τελικούς καταναλωτές, η εξασθέ- αυτή, αποκλεισµός θα µπορούσε παρόλα αυτά να υπάρξει

για τους πιθανούς νεοεισερχόµενους ανταγωνιστές όταννηση του ανταγωνισµού µεταξύ σηµάτων στο κάθε
κατάστηµα. Και τα τρία περιοριστικά αποτελέσµατα έχουν περισσότεροι σηµαντικοί προµηθευτές συνάπτουν συµβά-

σεις µη άσκησης ανταγωνισµού µε σηµαντικό αριθµόάµεση επίπτωση στον ανταγωνισµό µεταξύ σηµάτων.
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αγοραστών στη σχετική αγορά (περίπτωση σωρευτικού είναι κατώτερο του 50 %. 'Οταν ο προµηθευτής κατέχει
δεσπόζουσα θέση, κάθε υποχρέωση αγοράς των εκάστοτεαποτελέσµατος). Πρόκειται επίσης για περίπτωση κατά την

οποία συµφωνίες µη άσκησης ανταγωνισµού ενδέχεται να προϊόντων αποκλειστικά ή κυρίως από τον δεσπόζοντα
προµηθευτή µπορεί εύκολα να οδηγήσει σε σοβαρό πρό-διευκολύνουν τις αθέµιτες συµπράξεις µεταξύ ανταγωνι-

ζόµενων προµηθευτών. Εάν καθένας από τους προµηθευτές βληµα στεγανοποίησης της αγοράς. 'Οσο ισχυρότερη είναι
η δεσπόζουσα θέση τόσο µεγαλύτερος είναι ο κίνδυνοςαυτούς εµπίπτει στον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγο-

ρίες, ίσως είναι αναγκαία η άρση του ευεργετήµατος της αποκλεισµού των υπολοίπων ανταγωνιστών.
απαλλαγής κατά κατηγορία προκειµένου να αντιµετωπισθεί

(147) 'Οταν µια συµφωνία αφορά τη διάθεση κάποιου τελικούένα τέτοιο αρνητικό σωρευτικό αποτέλεσµα. Κατά κανόνα
προϊόντος σε επίπεδο χονδρικής πώλησης, το ενδεχόµενογίνεται δεκτό ότι ένα δεσµευµένο µερίδιο αγοράς που
να προκύψει πρόβληµα ανταγωνισµού κάτω από το επίπεδουπολείπεται του 5 % δεν συµβάλλει σηµαντικά σε σωρευ-
της δεσπόζουσας θέσης εξαρτάται σε µεγάλο βαθµό από τοτικό αποτέλεσµα στεγανοποίησης της αγοράς.
είδος της χονδρικής πώλησης και τους φραγµούς εισόδου
που υπάρχουν σε επίπεδο χονδρικής πώλησης. ∆εν συντρέ-

(143) 'Οταν το µερίδιο αγοράς του µεγαλύτερου προµηθευτή χει ουσιαστικός κίνδυνος αποκλεισµού όταν οι αντα-
είναι κατώτερο του 30 % και το µερίδιο αγοράς των πέντε γωνιστές παραγωγοί µπορούν εύκολα να συγκροτήσουν
µεγαλύτερων προµηθευτών (ΣΚ5) είναι κατώτερο του 50 %, δικό τους µηχανισµό χονδρικής πώλησης. Το κατά πόσον
είναι απίθανο να προκληθεί µεµονωµένα ή σωρευτικά οι φραγµοί στην είσοδο είναι χαµηλοί εξαρτάται εν µέρει
κατάσταση υπονοµεύουσα τον ανταγωνισµό. Εάν ένας από το είδος της χονδρικής πώλησης, δηλαδή από το εάν
δυνητικός νέος ανταγωνιστής δεν µπορεί να διεισδύσει στην οι χονδρέµποροι είναι ή όχι σε θέση να λειτουργούν
αγορά αποκοµίζοντας κέρδη, τούτο ενδέχεται να µην αποδοτικά µόνο µε το προϊόν που αφορά η συµφωνία (π.χ.
οφείλεται στις υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού παγωτά) ή είναι αποδοτικότερο γι' αυτούς να εµπορεύονται
αλλά σε άλλους παράγοντες, όπως είναι οι προτιµήσεις των ένα πλήρες φάσµα προϊόντων (π.χ. κατεψυγµένα τρόφιµα).
καταναλωτών. Πρόβληµα µε τον ανταγωνισµό είναι απίθανο Στην τελευταία περίπτωση δεν συµφέρει έναν παραγωγό
να προκύψει όταν, για παράδειγµα, 50 επιχειρήσεις, εκ που πωλεί µονάχα ένα προϊόν να συγκροτήσει δικό του
των οποίων καµία δεν κατέχει αξιόλογο µερίδιο αγοράς, µηχανισµό χονδρικής πώλησης. Πράξεις µεταβίβασης
ανταγωνίζονται λυσσαλέα η µία την άλλη σε δεδοµένη δανείων Σε τέτοιες περιπτώσεις, είναι πιθανό να υπάρξουν
αγορά. δυσµενή για τον ανταγωνισµό αποτελέσµατα ακόµη και

κάτω από το επίπεδο της δεσπόζουσας θέσης. Επιπλέον,
προβλήµατα σωρευτικού αποτελέσµατος ενδέχεται να προ-(144) Για να διαπιστωθεί κατά πόσον υπάρχει πραγµατικός
κύψουν εάν πολλοί προµηθευτές δεσµεύουν την πλειονό-αποκλεισµός, σηµασία έχει το θέµα των «φραγµών στην
τητα των διαθέσιµων χονδρεµπόρων.είσοδο». Οπουδήποτε είναι σχετικά εύκολο για τους αντα-

γωνιζόµενους προµηθευτές να δηµιουργήσουν νέους (148) Εάν πρόκειται για τελικά προϊόντα, αποκλεισµός είναι κατά
αγοραστές ή να εξεύρουν εναλλακτικούς αγοραστές για το κανόνα πιο πιθανό να προκύψει σε επίπεδο λιανικής
εκάστοτε προϊόν, δεν είναι πιθανό να προκύψει ουσιαστικό πώλησης, δεδοµένων των σηµαντικών φραγµών στην είσοδο
πρόβληµα αποκλεισµού. Ωστόσο, η ύπαρξη φραγµών στην που οι περισσότεροι παραγωγοί έχουν να αντιµετωπίσουν
είσοδο είναι συχνή, τόσο σε επίπεδο παραγωγής όσο και σε στην προσπάθειά τους να δηµιουργήσουν σηµεία λιανικής
επίπεδο διανοµής. πώλησης µόνο και µόνο για τα δικά τους προϊόντα.

Επιπλέον, το επίπεδο λιανικής πώλησης είναι ακριβώς εκείνο
στο οποίο οι συµφωνίες µη άσκησης ανταγωνισµού είναι(145) Η «αντισταθµιστική ισχύς» έχει σηµασία διότι οι ισχυροί
πιθανό να οδηγήσουν σε άµβλυνση του ανταγωνισµούαγοραστές δεν θα ανεχθούν εύκολα τον αποκλεισµό τους
µεταξύ σηµάτων εντός των καταστηµάτων. Αυτοί είναι οιαπό τη διάθεση ανταγωνιστικών αγαθών ή υπηρεσιών.
λόγοι για τους οποίους, όταν πρόκειται για τελικά προϊόνταΣυνεπώς, ο αποκλεισµός που δεν στηρίζεται στην αποτε-
στο επίπεδο λιανικής πώλησης, είναι πιθανό να αρχίσει ναλεσµατικότητα και παράγει δυσµενή αποτελέσµατα για
υπονοµεύεται σε σηµαντικό βαθµό ο ανταγωνισµός όταν,τους τελικούς καταναλωτές συνιστά κίνδυνο κυρίως στην
λαµβανοµένων υπόψη όλων των άλλων συναφών παρα-περίπτωση των διεσπαρµένων αγοραστών. Ωστόσο, οι συµ-
γόντων, ένας προµηθευτής που δεν κατέχει δεσπόζουσαφωνίες µη άσκησης ανταγωνισµού που συνάπτονται µε
θέση δεσµεύει το 30 % τουλάχιστον της σχετικής αγοράς.σηµαντικούς αγοραστές µπορεί να προκαλέσουν έντονο
Για µία επιχείρηση που κατέχει δεσπόζουσα θέση, ακόµηαποτέλεσµα στεγανοποίησης της αγοράς.
και ένα µικρό δεσµευµένο µερίδιο αγοράς είναι ήδη πιθανό
να οδηγήσει σε σοβαρή υπονόµευση του ανταγωνισµού.

(146) Τέλος, ένα άλλο κριτήριο για την εκτίµηση του 'Οσο ισχυρότερη είναι η δεσπόζουσα θέση τόσο µεγαλύ-
αποκλεισµού είναι το «επίπεδο εµπορίου». Στην περίπτωση τερος είναι ο κίνδυνος αποκλεισµού των υπολοίπων αντα-
ενός ενδιάµεσου προϊόντος, ο αποκλεισµός είναι λιγότερο γωνιστών.
πιθανός. 'Οταν ο προµηθευτής ενός ενδιάµεσου προϊόντος
δεν κατέχει δεσπόζουσα θέση, οι προµηθευτές που τον (149) Στο επίπεδο λιανικής πώλησης ενδέχεται επίσης να προ-

κύψει σωρευτικό στεγανοποιητικό αποτέλεσµα. 'Οταν τοανταγωνίζονται εξακολουθούν να έχουν στη διάθεσή τους
ένα σηµαντικό τµήµα της ζήτησης το οποίο είναι «ελεύ- µερίδιο αγοράς όλων των εταιρειών υπολείπεται του 30 %,

είναι απίθανο να υπάρξει σωρευτικό στεγανοποιητικό αποτέ-θερο». Κάτω από το επίπεδο της δεσπόζουσας θέσης,
σοβαρό πρόβληµα αποκλεισµού µπορεί ωστόσο να προ- λεσµα, αν το συνολικό δεσµευµένο µερίδιο αγοράς είναι

χαµηλότερο του 40 %· σε τέτοιες περιπτώσεις η άρση τουκύψει για τους υφιστάµενους ή τους δυνητικούς αντα-
γωνιστές όταν υπάρχει σωρευτικό αποτέλεσµα. Το ενδεχό- ευεργετήµατος της απαλλαγής κατά κατηγορία δεν είναι

πιθανή. Το ανωτέρω ποσοστό µπορεί να είναι υψηλότεροµενο ενός σοβαρού σωρευτικού αποτελέσµατος είναι
απίθανο όσο το ποσοστό της αγοράς που είναι δεσµευµένο αν ληφθούν υπόψη άλλοι παράγοντες, όπως είναι ο αριθµός
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των ανταγωνιστών, οι φραγµοί στην είσοδο, κ.ο.κ. 'Οταν (προβλήµατα «οµηρίας») και 7 (ατέλειες της κεφαλαιαγο-
ράς).δεν κατέχουν όλες οι επιχειρήσεις µερίδια αγοράς χαµηλό-

τερα από το όριο που προβλέπει ο κανονισµός απαλλαγής (154) Στις περιπτώσεις βελτίωσης της αποτελεσµατικότητας που
κατά κατηγορίες αλλά καµία από τις επιχειρήσεις δεν περιγράφονται στην παράγραφο 116, σηµεία 1, 4 και 7, η
κατέχει δεσπόζουσα θέση, η πρόκληση σωρευτικού στεγα- επιβολή όρων στον αγοραστή ως προς τις ποσότητες
νοποιητικού αποτελέσµατος θεωρείται απίθανη εάν το αποτελεί πιθανόν µία λιγότερο περιοριστική εναλλακτική
συνολικό δεσµευµένο µερίδιο αγοράς είναι χαµηλότερο δυνατότητα. Μία υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού
από 30 %. µπορεί να είναι ο µόνος βιώσιµος τρόπος για να επιτευχθεί

µία βελτίωση της αποτελεσµατικότητας κατά την έννοια της
(150) 'Οταν ο αγοραστής ασκεί τη δραστηριότητά του σε εγκα- παραγράφου 116, σηµείο 5 (πρόβληµα «οµηρίας» που

ταστάσεις και γη που ανήκουν στον προµηθευτή ή που ο συνδέεται µε τη µεταβίβαση τεχνογνωσίας).
προµηθευτής έχει µισθώσει από κάποιον τρίτο που δεν (155) 'Οταν πρόκειται για επένδυση που εξαρτάται από την εκάστοτε
συνδέεται µε τον αγοραστή, περιορίζονται οι δυνατότητες εµπορική σχέση και πραγµατοποιείται από τον προµηθευτή
επιβολής αποτελεσµατικών µέτρων για την αποτροπή του (βλέπε την 4η περίπτωση βελτίωσης της αποτελεσµατικότητας
πιθανού στεγανοποιητικού αποτελέσµατος. Σε τέτοιες στην παράγραφο 116), µία συµφωνία µη άσκησης ανταγωνι-
περιπτώσεις, η Επιτροπή είναι απίθανο να παρέµβει κάτω σµού ή επιβολής όρων ως προς τις ποσότητες κατά το χρονικό
του επιπέδου της δεσπόζουσας θέσης. διάστηµα που απαιτείται για την απόσβεση της επένδυσης

πληροί κατά κανόνα τις προϋποθέσεις του άρθρου 81 παρά-
(151) Σε ορισµένους κλάδους, η πώληση περισσοτέρων του ενός γραφος 3. Στην περίπτωση των δαπανηρών και εξαρτηµένων

σηµάτων σε ένα και το αυτό κατάστηµα µπορεί να είναι από την εµπορική σχέση επενδύσεων, µπορεί να δικαιολογείται
δυσχερής. Σε τέτοιες περιπτώσεις, το πρόβληµα της στεγα- υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού µε διάρκεια ισχύος άνω
νοποίησης µπορεί να αντιµετωπισθεί καλύτερα µε τον των πέντε ετών. Επένδυση εξαρτηµένη από την εµπορική σχέση
περιορισµό της πραγµατικής διάρκειας ισχύος των συµβά- µπορεί, για παράδειγµα, να είναι η εγκατάσταση ή προσαρµογή
σεων. εξοπλισµού από τον προµηθευτή όταν ο εξοπλισµός αυτός

µπορεί να χρησιµοποιηθεί στη συνέχεια µόνο για την παραγωγή
(152) Η λεγόµενη «αγγλική ρήτρα», σύµφωνα µε την οποία ο εξαρτηµάτων για συγκεκριµένο αγοραστή. Οι επενδύσεις σε

αγοραστής είναι υποχρεωµένος να δηλώνει κάθε καλύτερη (επιπλέον) δυναµικό παραγωγής, είτε είναι γενικής φύσεως
προσφορά και έχει το δικαίωµα να αποδεχθεί µία τέτοια είτε αφορούν συγκεκριµένη αγορά, δεν είναι κατά κανόνα
προσφορά µόνο εάν οι όροι του προµηθευτή είναι δυσµε- εξαρτηµένες από τη συγκεκριµένη εµπορική σχέση. Παρόλα
νέστεροι, θεωρείται ότι επιφέρει το ίδιο αποτέλεσµα µε αυτά, όταν ο προµηθευτής συγκροτεί νέο δυναµικό παραγωγής
αυτή µιας υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνισµού, ιδίως το οποίο συνδέεται στενά µε τη δραστηριότητα συγκεκριµένου
όταν ο αγοραστής υποχρεούται να αποκαλύψει ποιος του αγοραστή, για παράδειγµα επιχείρηση που παράγει µεταλλικά
υποβάλλει την καλύτερη προσφορά. Επιπλέον, αυξάνοντας κυτία συγκροτεί νέο δυναµικό για την παραγωγή κυτίων εντός
την διαφάνεια της αγοράς, µπορεί να διευκολύνει αθέµιτες ή πλησίον του εργοστασίου κονσερβοποίησης ενός παραγωγού
συµπράξεις µεταξύ των προµηθευτών. Μια αγγλική ρήτρα τροφίµων, το νέο αυτό δυναµικό µπορεί να είναι οικονοµικά
µπορεί επίσης να λειτουργήσει ως επιβολή όρων ως προς βιώσιµο µόνο εφόσον χρησιµοποιείται για την κάλυψη των
τις ποσότητες. Η επιβολή όρων στον αγοραστή ως προς τις αναγκών του συγκεκριµένου πελάτη· στην περίπτωση αυτή
ποσότητες είναι µία ηπιότερη µορφή της υποχρέωσης µη γίνεται δεκτό ότι η επένδυση εξαρτάται από τη συγκεκριµένη
άσκησης ανταγωνισµού, όταν τα κίνητρα ή οι υποχρεώσεις εµπορική σχέση.
που έχουν συµφωνηθεί µεταξύ του προµηθευτή και του (156) 'Οταν ο προµηθευτής χορηγεί δάνειο στον αγοραστή ή του
αγοραστή αναγκάζουν τον αγοραστή να πραγµατοποιεί παρέχει εξοπλισµό ο οποίος δεν εξαρτάται από τη συγκεκριµένη
µεγάλο µέρος των αγορών του από έναν προµηθευτή. Η εµπορική σχέση, το γεγονός αυτό από µόνο του δεν είναι
επιβολή όρων ως προς τις ποσότητες µπορεί για παράδειγµα συνήθως αρκετό για να δικαιολογηθεί η απαλλαγή του αποτε-
να λάβει τη µορφή υποχρέωσης αγοράς ελάχιστων ποσοτή- λέσµατος στεγανοποίησης µίας αγοράς. Είναι περιορισµένες οι
των ή µη γραµµικής τιµολόγησης, όπως είναι τα συστήµατα πιθανότητες να συντρέχει κάποια από τις περιπτώσεις
έκπτωσης βάσει των ποσοτήτων, τα συστήµατα έκπτωσης δυσλειτουργίας της κεφαλαιαγοράς, στις οποίες η χορήγηση
σε πιστούς πελάτες ή η τιµολόγηση µε δύο σκέλη (πάγιο δανείου είναι αποδοτικότερη για τον προµηθευτή ενός προϊ-
τέλος συν τιµή ανά µονάδα). Η επιβολή όρων στον όντος παρά για µια τράπεζα (βλέπε την 7η περίπτωση βελτίω-
αγοραστή ως προς τις ποσότητες έχει παρόµοια αλλά σης της αποτελεσµατικότητας στην παράγραφο 116). Ακόµη
λιγότερο έντονα στεγανοποιητικά αποτελέσµατα από την και αν υποτεθεί ότι ο προµηθευτής του προϊόντος είναι ο
υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού. Η αξιολόγηση όλων πλέον αποδοτικός χορηγός κεφαλαίων, ένα δάνειο µπορεί να
αυτών των διαφορετικών περιπτώσεων εξαρτάται από τα δικαιολογήσει µία υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού,

µόνον εφόσον δεν απαγορεύεται στον αγοραστή να άρει τηναποτελέσµατά τους στην αγορά. Επιπλέον, το άρθρο 54
υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού και να εξοφλήσει το µηαπαγορεύει ρητώς στις επιχειρήσεις που κατέχουν δεσπό-
αποπληρωθέν τµήµα του δανείου ανά πάσα στιγµή και χωρίςζουσα θέση να εφαρµόζουν «αγγλικές» ρήτρες ή συστήµατα
να είναι αναγκασµένος να καταβάλει οποιαδήποτε χρηµατικήέκπτωσης σε πιστούς πελάτες.
ποινή. Τούτο σηµαίνει ότι η εξόφληση του δανείου πρέπει να

(153) 'Οταν διαπιστώνονται σοβαρά δυσµενή αποτελέσµατα για έχει προγραµµατισθεί να γίνει σε ίσες ή σταδιακά ελαττούµενες
τον ανταγωνισµό, το ερώτηµα µιας πιθανής απαλλαγής δόσεις και να µην αυξάνεται µε την πάροδο του χρόνου·
βάσει του άρθρου 53 παράγραφος 3 τίθεται εφόσον επίσης σηµαίνει ότι ο αγοραστής πρέπει να έχει το δικαίωµα να
ο προµηθευτής δεν κατέχει δεσπόζουσα θέση. Για τις αγοράσει τον εξοπλισµό που του παρέχει ο προµηθευτής έναντι
υποχρεώσεις µη άσκησης ανταγωνισµού, ιδιαίτερη σηµασία της αγοραίας αξίας του. Η ρύθµιση αυτή δεν θίγει, π.χ. στην
µπορεί να έχουν οι βελτιώσεις της αποτελεσµατικότητας περίπτωση ενός νέου σηµείου διανοµής, το δικαίωµα αναστο-
που περιγράφονται στην παράγραφο 116, στα σηµεία 1 λής της εξόφλησης για το πρώτο ή τα πρώτα δύο έτη, µέχρι οι

πωλήσεις να φθάσουν ένα ορισµένο επίπεδο.(καιροσκοπική συµπεριφορά µεταξύ προµηθευτών), 4 και 5
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(157) Η µεταβίβαση ουσιώδους τεχνογνωσίας (5η περίπτωση φοράς συνδέονται µε την ποσότητα και όχι µε την
αποκλειστικότητα, ενώ τα ερµάρια φύλαξης δεν περιέχουνβελτίωσης της αποτελεσµατικότητας στην παράγραφο 116)

συνήθως δικαιολογεί την επιβολή υποχρέωσης µη άσκησης στοιχεία ειδικής τεχνογνωσίας, ούτε αφορούν ειδικά το
συγκεκριµένο σήµα. Κατά συνέπεια, δεν είναι πιθανό ναανταγωνισµού για όλη τη διάρκεια ισχύος της συµφωνίας

διάθεσης, όπως για παράδειγµα στο πλαίσιο δικαιόχρησης. πληρούνται οι όροι για τη χορήγηση απαλλαγής.

(158) Κάτω από το επίπεδο της δεσπόζουσας θέσης, ο συνδυα-
(160) Παράδειγµα επιβολής όρων ως προς τις ποσότητες:σµός µη άσκησης ανταγωνισµού και αποκλειστικής διανο-

µής ενδέχεται οµοίως να δικαιολογεί την επιβολή υποχρέω-
σης µη άσκησης ανταγωνισµού για όλο το χρονικό διάστηµα 'Ενας παραγωγός Χ µε µερίδιο αγοράς 40 % πωλεί το 80 %εφαρµογής της συµφωνίας. Στην τελευταία αυτή περίπτωση, της παραγωγής του βάσει συµβάσεων που προβλέπουν ότι οη υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού είναι πιθανό να µεταπωλητής είναι υποχρεωµένος να αγοράζει τουλάχιστονδιευκολύνει τις προσπάθειες του αποκλειστικού διανοµέα το 75 % των ποσοτήτων του συγκεκριµένου προϊόντος πουγια τη διανοµή των προϊόντων στην περιοχή που του χρειάζεται από τον παραγωγό Χ. Οι συµβάσεις έχουναντιστοιχεί (βλέπε παραγράφους 161 έως 177). πενταετή διάρκεια ισχύος κατά την οποία η εξόφληση του

δανείου προβλέπεται να γίνει σε ισόποσες δόσεις. Ωστόσο,
µετά την πρώτη διετία, οι αγοραστές έχουν τη δυνατότητα να(159) Παράδειγµα υποχρέωσης µη άσκησης ανταγωνισµού:
λύσουν τη σύµβαση, µε εξάµηνη περίοδο προειδοποίησης,
υπό την προϋπόθεση ότι εξοφλούν πλήρως το δάνειο καιΗ ηγετική επιχείρηση σε µία εθνική αγορά καταναλωτικών αγοράζουν τον εξοπλισµό στην αγοραία τιµή του. Κατά τηπροϊόντων παρόρµησης, µε µερίδιο αγοράς 40 %, πωλεί λήξη της πενταετίας ο εξοπλισµός περιέρχεται στην κυριό-το µεγαλύτερο µέρος των προϊόντων της (90 %) µέσω τητα του αγοραστή. Οι περισσότεροι από τους δώδεκα συνο-δεσµευµένων λιανοπωλητών (δεσµευµένο µερίδιο αγοράς λικά ανταγωνιστές παραγωγούς είναι µικροί και ο µεγαλύ-36 %). Οι σχετικές συµφωνίες υποχρεώνουν τους λιανο- τερος από αυτούς κατέχει µερίδιο αγοράς 20 % και λειτου-πωλητές να καλύπτουν τις ανάγκες τους µόνο από την ργεί βάσει παρόµοιων συµβάσεων µε διαφορετική κάθε φοράηγετική επιχείρηση επί 4 τουλάχιστον έτη. Η ηγετική διάρκεια ισχύος. Οι παραγωγοί των οποίων το µερίδιοεπιχείρηση εκπροσωπείται ιδιαίτερα έντονα στις πιο πυκνο- αγοράς υπολείπεται του 10 % συνάπτουν συχνά συµβάσειςκατοικηµένες περιοχές, όπως η πρωτεύουσα. Οι 10 αντα- µε µεγαλύτερη διάρκεια ισχύος και λιγότερο γενναιόδωρουςγωνιστές της, ορισµένοι από τους οποίους δραστηριοποι- όρους λύσης της σύµβασης. Οι συµβάσεις του παραγωγού Χούνται µόνο σε τοπικό επίπεδο, έχουν όλοι πολύ µικρότερα αφήνουν το 25 % των αναγκών διαθέσιµο για κάλυψη απόµερίδια αγοράς, και ο µεγαλύτερος από αυτούς κατέχει άλλους ανταγωνιστές. Κατά τη διάρκεια της τελευταίας τριε-µερίδιο αγοράς 12 %. Αυτοί οι 10 ανταγωνιστές πραγµατο- τίας δύο νέοι παραγωγοί εισήλθαν στην αγορά και κατέκτη-ποιούν πωλήσεις που αντιπροσωπεύουν από κοινού ένα σαν από κοινού µερίδιο αγοράς περίπου 8 %. Αυτό τοεπιπλέον ποσοστό 10 % της αγοράς µέσω δεσµευµένων πέτυχαν εν µέρει µε την εξαγορά των δανείων αρκετώνσηµείων πώλησης. Η αγορά χαρακτηρίζεται από έντονη µεταπωλητών, µε αντάλλαγµα τη σύναψη συµβάσεων µεδιαφοροποίηση σηµάτων και προϊόντων. Η ηγετική επιχεί- τους µεταπωλητές αυτούς.ρηση της αγοράς διαθέτει τα ισχυρότερα σήµατα. Είναι η

µόνη που πραγµατοποιεί τακτικές διαφηµιστικές εκστρα-
Το δεσµευµένο µερίδιο αγοράς του παραγωγού Χ είναιτείες σε εθνικό επίπεδο. Παρέχει στους δεσµευµένους
24 % (0,75 × 0,80 × 40 %). Το δεσµευµένο µερίδιολιανοπωλητές της ειδικά ερµάρια για την αποθήκευση των
αγοράς των υπολοίπων παραγωγών είναι περίπου 25 %.προϊόντων της.
Εποµένως, συνολικά το 49 % περίπου της αγοράς έχει
αποκλειστεί για τους πιθανούς νεοεισερχόµενους αντα-Το αποτέλεσµα στην αγορά είναι ότι ένα συνολικό ποσοστό

46 % (36 % + 10 %) της αγοράς έχει αποκλειστεί για γωνιστές και για τους ήδη υπάρχοντες ανταγωνιστές που
δεν διαθέτουν δεσµευµένα σηµεία πώλησης, και τούτοτους επίδοξους νεοεισερχόµενους και για τους υπάρχοντες

ανταγωνιστές που δεν διαθέτουν δεσµευµένα σηµεία για τα δύο τουλάχιστον πρώτα χρόνια εφαρµογής των
συµβάσεων διάθεσης. Τα δεδοµένα της αγοράς αποδει-πώλησης. Η είσοδος των επίδοξων νεοεισερχόµενων είναι

ακόµη δυσχερέστερη στις πυκνοκατοικηµένες περιοχές, κνύουν ότι οι µεταπωλητές συχνά δυσκολεύονται να εξα-
σφαλίσουν δάνεια από τις τράπεζες και ότι είναι κατάόπου ο αποκλεισµός είναι ακόµη εντονότερος, µολονότι

αυτοί θα προτιµούσαν ακριβώς να εισέλθουν στην αγορά κανόνα υπερβολικά µικροί για να συγκεντρώσουν κεφάλαια
µε άλλους τρόπους, όπως η έκδοση µετοχών. Επιπλέον, οστις περιοχές αυτές. Επιπλέον, λόγω της έντονης διαφο-

ροποίησης των σηµάτων και των προϊόντων και του παραγωγός Χ καταφέρνει να αποδείξει ότι η συγκέντρωση
των πωλήσεών του σε περιορισµένο αριθµό µεταπωλητών,υψηλού κόστους των ερευνών µε αντικείµενο την τιµή του

προϊόντος, η απουσία ανταγωνισµού µεταξύ των σηµάτων του επιτρέπει να σχεδιάζει καλύτερα τις πωλήσεις του και
να εξοικονοµεί έξοδα µεταφοράς. Λαµβάνοντας υπόψη ότισε επίπεδο σηµείων πώλησης οδηγεί σε πρόσθετη απώλεια

ευηµερίας για τους καταναλωτές. Οι πιθανές βελτιώσεις της οι συµβάσεις του παραγωγού Χ αφήνουν ελεύθερο το 25 %
των αναγκών του µεταπωλητή, ότι υπάρχει ουσιαστικήαποτελεσµατικότητας που προκύπτουν από την αποκλειστι-

κότητα των σηµείων πώλησης, οι οποίες, σύµφωνα µε τους δυνατότητα πρόωρης λύσης της σύµβασης, ότι προσφάτως
εισήλθαν στην αγορά νέοι παραγωγοί και ότι οι µισοίισχυρισµούς της ηγετικής επιχείρησης, απορρέουν από τις

µειωµένες δαπάνες µεταφοράς και ένα πιθανό πρόβληµα περίπου µεταπωλητές δεν υπόκεινται σε δέσµευση,
συµπεραίνεται ότι ο όρος ως προς τις ποσότητες που ο«οµηρίας» όσον αφορά τα ερµάρια φύλαξης, είναι περιο-

ρισµένες και δεν υπερκαλύπτουν τα αρνητικά αποτελέσµατα παραγωγός Χ επιβάλλει για την κάλυψη του 75 % των
αναγκών των µεταπωλητών µάλλον πληροί τις προϋπο-για τον ανταγωνισµό. Οι βελτιώσεις της αποτελεσµατικό-

τητας είναι περιορισµένες δεδοµένου ότι οι δαπάνες µετα- θέσεις για τη χορήγηση απαλλαγής.
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2.2. Αποκλειστική διανοµή τές εφαρµόζουν παρόµοια συστήµατα διανοµής. Η πολ-
λαπλή αποκλειστική αντιπροσωπεία, δηλαδή όταν διάφοροι
προµηθευτές ορίζουν τον ίδιο αποκλειστικό διανοµέα σε
µία δεδοµένη γεωγραφική περιοχή, µπορεί να αυξήσει
περαιτέρω τον κίνδυνο αθέµιτης σύµπραξης. Εάν σε ένα(161) Στο πλαίσιο µιας συµφωνίας αποκλειστικής διανοµής ο
διανοµέα έχει χορηγηθεί το αποκλειστικό δικαίωµα διανο-προµηθευτής συµφωνεί να πωλεί τα προϊόντα του µόνο σε
µής δύο ή περισσότερων σηµαντικών ανταγωνιζόµενωνένα διανοµέα για µεταπώληση σε συγκεκριµένη γεωγραφική
προϊόντων στην ίδια περιοχή, ο ανταγωνισµός µεταξύ τωνπεριοχή. Συγχρόνως, επιβάλλονται συνήθως περιορισµοί
σηµάτων είναι πιθανό να περιοριστεί αισθητά για τα σήµαταστο διανοµέα όσον αφορά τις ενεργητικές πωλήσεις του σε
αυτά. 'Οσο υψηλότερο είναι το αθροιστικό µερίδιο αγοράςάλλες περιοχές που έχουν παραχωρηθεί κατ' αποκλειστι-
των σηµάτων που διανέµονται από τον πολλαπλό διανοµέα,κότητα. Οι πιθανοί κίνδυνοι σε επίπεδο ανταγωνισµού
τόσο αυξάνεται ο κίνδυνος αθέµιτης σύµπραξης και µειώνε-συνίστανται κυρίως στην άµβλυνση του ενδοσηµατικού
ται περαιτέρω ο ανταγωνισµός µεταξύ των σηµάτων. Αυτέςανταγωνισµού και στο διαµερισµό της αγοράς, που µπορεί
οι περιπτώσεις σωρευτικών αποτελεσµάτων θα µπορούσανιδίως να διευκολύνουν την άσκηση διακρίσεων ως προς τις
να δικαιολογήσουν την άρση του ευεργετήµατος τουτιµές. 'Οταν οι περισσότεροι ή όλοι οι προµηθευτές
κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες όταν τα µερίδιαεφαρµόζουν αποκλειστική διανοµή, αυτό µπορεί να διευ-
αγοράς των προµηθευτών είναι χαµηλότερα από το όριοκολύνει τις αθέµιτες συµπράξεις, τόσο σε επίπεδο προ-
του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες.µηθευτών όσο και διανοµέων.

(165) Οι «φραγµοί στην είσοδο», που ενδέχεται να εµποδίζουν
(162) H αποκλειστική διανοµή απαλλάσσεται βάσει του κανο- τους προµηθευτές να δηµιουργήσουν νέους ή να βρουν

νισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες όταν το µερίδιο αγοράς εναλλακτικούς διανοµείς είναι λιγότερο σηµαντικοί κατά
του προµηθευτή δεν υπερβαίνει το 30 %, ακόµη και όταν την αξιολόγηση των πιθανών αντιανταγωνιστικών αποτε-
συνδυάζεται µε άλλους κάθετους περιορισµούς που δεν λεσµάτων της αποκλειστικής διανοµής. ∆εν τίθεται θέµα
είναι ιδιαίτερα σοβαροί, όπως µε υποχρέωση µη άσκησης αποκλεισµού άλλων προµηθευτών εφόσον η αποκλειστική
ανταγωνισµού που περιορίζεται σε πέντε έτη, επιβολή διανοµή δεν συνδυάζεται µε την προώθηση ενός συγκεκρι-
όρων ως προς τις ποσότητες ή υποχρέωση αποκλειστικής µένου σήµατος.
προµήθειας. Ο συνδυασµός αποκλειστικής διανοµής µε
επιλεκτική διανοµή απαλλάσσεται βάσει του κανονισµού
απαλλαγής κατά κατηγορίες µόνο αν δεν περιορίζονται οι
ενεργητικές πωλήσεις σε άλλες γεωγραφικές περιοχές. 'Οταν

(166) Ο αποκλεισµός άλλων διανοµέων δεν αποτελεί πρόβληµατο µερίδιο αγοράς υπερβαίνει το όριο του 30 % παρέχονται
εάν ο προµηθευτής που εφαρµόζει το σύστηµα αποκλειστι-οι εξής κατευθύνσεις για την αξιολόγηση των ατοµικών
κής διανοµής ορίζει έναν µεγάλο αριθµό αποκλειστικώνπεριπτώσεων αποκλειστικής διανοµής.
διανοµέων στην ίδια αγορά και δεν επιβάλλονται σε αυτούς
τους αποκλειστικούς διανοµείς περιορισµοί όσον αφορά τις
πωλήσεις τους σε άλλους µη εγκεκριµένους διανοµείς.
Αντίθετα, ο αποκλεισµός άλλων διανοµέων µπορεί να

(163) Ιδιαίτερη σηµασία έχει η θέση που κατέχουν στην αγορά ο αποτελέσει πρόβληµα στην περίπτωση που υπάρχει
προµηθευτής και οι ανταγωνιστές του, καθώς η άµβλυνση «αγοραστική ισχύς» και ισχύς στην προηγούµενη οικονοµι-
του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού δηµιουργεί προβλήµατα κής βαθµίδος αγορά, ιδιαιτέρως στην περίπτωση των πολύ
µόνο εάν ο ανταγωνισµός µεταξύ των σηµάτων είναι µεγάλων γεωγραφικών περιοχών όπου ο αποκλειστικός
περιορισµένος. 'Οσο πιο ισχυρή είναι η «θέση του προ- διανοµέας καθίσταται ο αποκλειστικός αγοραστής για
µηθευτή», τόσο σοβαρότερη είναι η άµβλυνση του ενδοση- µια ολόκληρη αγορά. Ως παράδειγµα θα µπορούσε να
µατικού ανταγωνισµού. 'Οταν το µερίδιο αγοράς υπερβαίνει αναφερθεί µία αλυσίδα σουπερµάρκετ που καθίσταται ο
το όριο του 30 %, υπάρχει κίνδυνος αισθητής µείωσης του µοναδικός διανοµέας ενός ηγετικού σήµατος σε µία εθνική
ενδοσηµατικού ανταγωνισµού. Για να υπάρχει η δυνατότητα αγορά λιανικής πώλησης τροφίµων. Ο αποκλεισµός άλλων
απαλλαγής, η µείωση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού θα διανοµέων από την αγορά καθίσταται ακόµη σοβαρότερος
πρέπει να αντισταθµίζεται από ουσιαστικές βελτιώσεις της στην περίπτωση πολλαπλής αποκλειστικής αντιπροσωπείας.
αποτελεσµατικότητας. Μια τέτοια περίπτωση, που καλύπτεται από τον κανονισµό

απαλλαγής κατά κατηγορίες όταν το µερίδιο αγοράς κάθε
προµηθευτή είναι χαµηλότερο από 30 %, µπορεί να
δικαιολογήσει την άρση του ευεργετήµατος της απαλλαγής
κατά κατηγορία.(164) «Η θέση των ανταγωνιστών» έχει διττή σηµασία. Η ύπαρξη

ισχυρών ανταγωνιστών σηµαίνει εν γένει ότι η µείωση του
ενδοσηµατικού ανταγωνισµού αντισταθµίζεται από τον
επαρκή βαθµό ανταγωνισµού µεταξύ των σηµάτων. Ωστόσο,
εάν ο αριθµός των ανταγωνιστών ελαττωθεί αρκετά και η (167) Η «αγοραστική ισχύς» µπορεί επίσης να αυξήσει τον κίνδυνο

αθέµιτης σύµπραξης εκ µέρους των αγοραστών ότανθέση που κατέχουν στην αγορά είναι σχεδόν παρεµφερής
από απόψεως µεριδίου αγοράς, παραγωγικής ικανότητας οι συµφωνίες αποκλειστικής διανοµής επιβάλλονται από

σηµαντικούς αγοραστές, που ενδεχοµένως βρίσκονται σεκαι δικτύου διανοµής, υπάρχει κίνδυνος αθέµιτης σύµπρα-
ξης. Η άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού µπορεί διαφορετικές γεωγραφικές περιοχές, σε έναν ή περισσό-

τερους προµηθευτές.να αυξήσει τον κίνδυνο αυτό, ιδίως όταν αρκετοί προµηθευ-
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(168) Η «ωριµότητα της αγοράς» αποτελεί σηµαντικό παράγοντα (172) Ο συνδυασµός αποκλειστικής διανοµής µε αποκλειστική
προµήθεια αυξάνει τους πιθανούς κινδύνους µείωσης τουκαθώς η άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού και

οι διακρίσεις σε επίπεδο τιµών µπορεί να αποτελέσουν ενδοσηµατικού ανταγωνισµού και διαµερισµού της αγοράς
που µπορεί ιδίως να διευκολύνουν την άσκηση διακρίσεωνσοβαρό πρόβληµα σε µία ώριµη αγορά, αλλά η βαρύτητα

του κριτηρίου αυτού µειώνεται σε µία αγορά µε αυξανόµενη ως προς τις τιµές. Η αποκλειστική διανοµή ήδη περιορίζει
τις δυνατότητες των πελατών να αξιοποιούν τις αποκλίσειςζήτηση, εξελισσόµενες τεχνολογίες και µεταβαλλόµενες

θέσεις στην αγορά. στις τιµές, καθώς περιορίζει τον αριθµό των διανοµέων και
συνήθως περιορίζει επίσης την ελευθερία των διανοµέων να

(169) Το «επίπεδο εµπορίου» είναι σηµαντικός παράγοντας καθώς πραγµατοποιούν ενεργητικές πωλήσεις. Η αποκλειστική
τα πιθανά αρνητικά αποτελέσµατα µπορεί να διαφέρουν προµήθεια, στο πλαίσιο της οποίας οι αποκλειστικοί διανο-
µεταξύ του επιπέδου χονδρικής και λιανικής πώλησης. Η µείς οφείλουν να πραγµατοποιούν τις προµήθειές τους για
αποκλειστική διανοµή εφαρµόζεται κυρίως στη διανοµή ένα συγκεκριµένο σήµα απευθείας από τον κατασκευαστή,
τελικών αγαθών και υπηρεσιών. Η άµβλυνση του ενδοσηµα- καταργεί επιπλέον τις δυνατότητες των αποκλειστικών
τικού ανταγωνισµού είναι ιδιαίτερα πιθανή σε επίπεδο διανοµέων να αξιοποιούν τις αποκλίσεις στις τιµές, καθώς
λιανικής πώλησης εάν συνδυάζεται µε µεγάλες γεωγραφικές δεν τους επιτρέπεται να αγοράζουν από άλλους διανοµείς
περιοχές, αφού οι τελικοί καταναλωτές ίσως έχουν ελά- του συστήµατος. Αυτό αυξάνει τις πιθανότητες για τον
χιστες δυνατότητες επιλογής µεταξύ ενός διανοµέα µε προµηθευτή να περιορίσει τον ενδοσηµατικό ανταγωνισµό
υψηλές τιµές/υψηλό επίπεδο υπηρεσιών και ενός διανοµέα εφαρµόζοντας διαφορετικούς όρους πώλησης. Ως εκ τού-
µε χαµηλές τιµές/χαµηλό επίπεδο υπηρεσιών για ένα του, ο συνδυασµός αποκλειστικής προµήθειας µε απο-
σηµαντικό σήµα. κλειστική διανοµή δεν είναι πιθανό να τύχει απαλλαγής για

τους προµηθευτές µε µερίδιο αγοράς που υπερβαίνει το
(170) 'Ενας κατασκευαστής που επιλέγει έναν έµπορο χονδρικής 30 %, εκτός αν υπάρχουν πολύ σαφείς και αισθητές

πώλησης ως αποκλειστικό διανοµέα του, προβαίνει συνήθως βελτιώσεις της αποτελεσµατικότητας που οδηγούν σε
σε µία τέτοια επιλογή για µία µεγαλύτερη γεωγραφική χαµηλότερες τιµές για όλους τους τελικούς καταναλωτές.
περιοχή, όπως ένα ολόκληρο κράτος µέλος. Εφόσον ο Επίσης, σε περίπτωση που δεν υπάρχει τέτοιου είδους
έµπορος χονδρικής πώλησης µπορεί να πωλεί το προϊόν βελτίωση της αποτελεσµατικότητας, το ευεργέτηµα της
χωρίς περιορισµό στους λιανοπωλητές της προηγούµενης απαλλαγής κατά κατηγορία µπορεί να αρθεί ακόµη σε
οικονοµικής βαθµίδος αγοράς, δεν θεωρείται πιθανό να περίπτωση που το µερίδιο αγοράς του προµηθευτή είναι
υπάρχουν αισθητά αντιανταγωνιστικά αποτελέσµατα εάν ο χαµηλότερο από 30 %.
κατασκευαστής δεν κατέχει δεσπόζουσα θέση. Μία πιθανή
άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού σε επίπεδο

(173) Η «φύση του προϊόντος» δεν έχει ιδιαίτερη σηµασία για τηνχονδρικής πώλησης θα ήταν εύκολο να αντισταθµιστεί από
αξιολόγηση των πιθανών αντιανταγωνιστικών αποτελεσµά-τη βελτίωση της αποτελεσµατικότητας που επιτυγχάνεται
των της αποκλειστικής διανοµής. Ωστόσο, αποτελεί κρίσιµοσε επίπεδο υλικοτεχνικής υποδοµής, εµπορικής προώθησης
παράγοντα όταν εξετάζεται το θέµα των πιθανών βελτιώ-κ.λπ., ιδίως όταν ο κατασκευαστής έχει την έδρα του σε
σεων της αποτελεσµατικότητας, δηλαδή όταν διαπιστώνεταιάλλη χώρα. Ο αποκλεισµός άλλων εµπόρων χονδρικής
ένα αισθητό αντιανταγωνιστικό αποτέλεσµα.πώλησης εντός της γεωγραφικής αυτής περιοχής δεν

θεωρείται πιθανός, καθώς ένας προµηθευτής µε µερίδιο
αγοράς υψηλότερο του 30 % διαθέτει συνήθως επαρκή (174) Η αποκλειστική διανοµή µπορεί να οδηγήσει σε βελτίωση
διαπραγµατευτική ισχύ έτσι ώστε να µην επιλέξει το της αποτελεσµατικότητας, ιδίως στην περίπτωση που απαι-
λιγότερο αποτελεσµατικό έµπορο χονδρικής πώλησης. τούνται επενδύσεις από διανοµείς για την προστασία ή τη
Ωστόσο, οι πιθανοί κίνδυνοι για τον ανταγωνισµό µεταξύ διαµόρφωση της εικόνας του σήµατος. Εν γένει, το επιχεί-
των σηµάτων σε περίπτωση πολλαπλών αποκλειστικών ρηµα για την αύξηση της αποτελεσµατικότητας είναι
αντιπροσωπειών είναι µεγαλύτεροι σε επίπεδο χονδρικής ιδιαίτερα πειστικό για τα νέα προϊόντα, τα σύνθετα προϊ-
από ό,τι σε επίπεδο λιανικής πώλησης. όντα, για προϊόντα οι ιδιότητες των οποίων είναι δύσκολο

να εκτιµηθούν πριν την κατανάλωση (τα λεγόµενα «προϊόντα
(171) Ο συνδυασµός της αποκλειστικής διανοµής µε την προώ- εµπειρίας») ή ακόµη και µετά την κατανάλωση (τα λεγόµενα

θηση ενός συγκεκριµένου σήµατος είναι πιθανό να προσθέ- «προϊόντα εµπιστοσύνης»). Επιπλέον, η αποκλειστική δια-
σει το πρόβληµα του αποκλεισµού από την αγορά άλλων νοµή µπορεί να οδηγήσει σε εξοικονόµηση δαπανών υλικο-
προµηθευτών, ιδίως στην περίπτωση ενός πυκνού δικτύου τεχνικής υποδοµής λόγω των οικονοµιών κλίµακας σε
αποκλειστικών διανοµέων που τους έχουν παραχωρηθεί επίπεδο µεταφοράς και διανοµής.
µικρές γεωγραφικές περιοχές ή στην περίπτωση ενός σωρευ-
τικού αποτελέσµατος. Αυτό µπορεί να απαιτήσει την

(175) Παράδειγµα αποκλειστικής διανοµής σε επίπεδο χονδρικήςεφαρµογή των αρχών που αναλύθηκαν ανωτέρω όσον
πώλησηςαφορά την προώθηση ενός συγκεκριµένου σήµατος.

Ωστόσο, όταν ο συνδυασµός δεν οδηγεί σε σηµαντικό
αποκλεισµό, ο συνδυασµός αποκλειστικής διανοµής και Στην αγορά διαρκών καταναλωτικών αγαθών, η επιχείρηση

Α κατέχει ηγετική θέση. Η Α πωλεί το προϊόν της µέσωπροώθησης ενός συγκεκριµένου σήµατος µπορεί να προάγει
τον ανταγωνισµό µε την αύξηση των κινήτρων του αποκλειστικών χονδρεµπόρων. Οι γεωγραφικές περιοχές για

τους χονδρεµπόρους αντιστοιχούν σε ένα ολόκληρο κράτοςαποκλειστικού διανοµέα να επικεντρώνει τις προσπάθειές
του στο συγκεκριµένο σήµα. Συνεπώς, εάν δεν υπάρχει µέλος στην περίπτωση των µικρών κρατών µελών, και σε

µία περιφέρεια για τα µεγαλύτερα κράτη µέλη. Αυτοί οιπρόβληµα αποκλεισµού, ο συνδυασµός της αποκλειστικής
διανοµής µε υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού µπορεί αποκλειστικοί διανοµείς αναλαµβάνουν τη διενέργεια των

πωλήσεων σε όλους τους λιανοπωλητές της γεωγραφικήςνα τύχει απαλλαγής για όλη τη διάρκεια της συµφωνίας,
ιδίως σε επίπεδο χονδρικής πώλησης. τους περιοχής. Αυτό περιλαµβάνει τις πωλήσεις σε τελικούς
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καταναλωτές. Οι χονδρέµποροι είναι υπεύθυνοι για την προϊόν. Το υπόλοιπο 20 % της εθνικής αγοράς αποτελείται
από µικρούς τοπικούς παραγωγούς, ο µεγαλύτερος απόπροώθηση των προϊόντων στις αγορές τους. ∆ηλαδή ανα-

λαµβάνουν τη χορηγία τοπικών εκδηλώσεων, αλλά και την τους οποίους έχει µερίδιο αγοράς 5 % στην εθνική αγορά.
Αυτοί οι τοπικοί παραγωγοί πωλούν εν γένει τα προϊόνταπαρουσίαση και την προώθηση των νέων προϊόντων στους

λιανοπωλητές των γεωγραφικών τους περιοχών. Η τεχνολο- τους µέσω άλλων λιανοπωλητών, ιδίως επειδή οι
αποκλειστικοί διανοµείς των τεσσάρων µεγαλύτερων προ-γία και η καινοτοµία προϊόντων εξελίσσονται µε αρκετά

ταχύ ρυθµό στην αγορά αυτή και οι υπηρεσίες προ των µηθευτών δεν δείχνουν συνήθως µεγάλο ενδιαφέρον για
την πώληση λιγότερο γνωστών και φθηνότερων σηµάτων.πωλήσεων που παρέχονται στους λιανοπωλητές και τους

τελικούς καταναλωτές διαδραµατίζουν σηµαντικό ρόλο. Για Στην αγορά αυτή υπάρχει έντονη διαφοροποίηση σηµάτων
και προϊόντων. Οι τέσσερις ηγετικές επιχειρήσεις πραγµατο-την κάλυψη των αναγκών τους, οι χονδρέµποροι δεν

έχουν την υποχρέωση να πραγµατοποιούν το σύνολο των ποιούν εθνικές διαφηµιστικές εκστρατείες σε ευρεία κλίµακα
και το κύρος των σηµάτων τους στην αγορά είναι µεγάλο,προµηθειών τους για το σήµα του προµηθευτή Α από τον

ίδιο τον παραγωγό, και υπάρχουν περιθώρια αξιοποίησης ενώ οι µικρότεροι παραγωγοί δεν διαφηµίζουν τα προϊόντα
τους σε εθνικό επίπεδο. Η αγορά είναι αρκετά ώριµη, µετων αποκλίσεων στις τιµές εκ µέρους των εµπόρων χονδρι-

κής ή λιανικής πώλησης διότι οι δαπάνες µεταφοράς είναι σταθερή ζήτηση και δεν υπάρχουν σηµαντικές καινοτοµίες
σε επίπεδο προϊόντων και τεχνολογίας. Το προϊόν είναισχετικά χαµηλές σε σύγκριση µε την αξία του προϊόντος.

Οι χονδρέµποροι δεν έχουν υποχρέωση µη άσκησης αντα- σχετικά απλό. Σε µία τέτοια ολιγοπωλιακή αγορά, υπάρχει
κίνδυνος αθέµιτης σύµπραξης µεταξύ των τεσσάρων ηγετι-γωνισµού. Οι λιανοπωλητές πωλούν επίσης σήµατα αντα-

γωνιζόµενων προµηθευτών, και σε επίπεδο λιανικής κών επιχειρήσεων. Ο κίνδυνος αυτός αυξάνεται µέσω των
συµφωνιών πολλαπλής αντιπροσωπείας. Ο ενδοσηµατικόςπώλησης δεν υπάρχουν συµφωνίες αποκλειστικής ή επι-

λεκτικής διανοµής. Στην ευρωπαϊκή αγορά πωλήσεων σε ανταγωνισµός περιορίζεται λόγω της γεωγραφικής
αποκλειστικότητας. Ο ανταγωνισµός µεταξύ των τεσσάρωνχονδρεµπόρους η επιχείρηση Α κατέχει µερίδιο αγοράς

περίπου 50 %. Το µερίδιο αγοράς της επιχείρησης στις ηγετικών σηµάτων είναι µειωµένος σε επίπεδο λιανικής
πώλησης, αφού ένας λιανοπωλητής καθορίζει τις τιµές καιδιάφορες εθνικές αγορές λιανικής πώλησης κυµαίνεται

από 40 έως 60 %. Σε κάθε εθνική αγορά η επιχείρηση Α των τεσσάρων σηµάτων σε κάθε γεωγραφική περιοχή.
Στο πλαίσιο της πολλαπλής αντιπροσωπείας, εάν έναςέχει 6 έως 10 ανταγωνιστές. Η Β, η Γ και η ∆ είναι οι

µεγαλύτεροι ανταγωνιστές της και δραστηριοποιούνται παραγωγός µειώσει την τιµή για τα προϊόντα που φέρουν
το σήµα του, ο λιανοπωλητής δεν θα έσπευδε να µεταβιβά-επίσης σε κάθε εθνική αγορά, µε µερίδια αγοράς που

κυµαίνονται από 20 έως 5 %. Οι υπόλοιποι ανταγωνιστές σει αυτή τη µείωση της τιµής στον τελικό καταναλωτή,
καθώς η µείωση αυτή θα συνεπαγόταν περιορισµό τωνείναι εθνικοί παραγωγοί, µε µικρότερα µερίδια αγοράς. Η Β,

η Γ και η ∆ διαθέτουν παρόµοια δίκτυα διανοµής, ενώ οι πωλήσεων και των κερδών που πραγµατοποιεί µε τα
άλλα σήµατα. Συνεπώς, δεν υπάρχουν ισχυρά κίνητρατοπικοί παραγωγοί συνήθως πωλούν τα προϊόντα τους

απευθείας στους λιανοπωλητές. Στην αγορά χονδρικής ανταγωνισµού σε επίπεδο τιµών µεταξύ των παραγωγών. Ο
ανταγωνισµός µεταξύ σηµάτων περιορίζεται κυρίως σταπώλησης όπως περιγράφεται παραπάνω, ο κίνδυνος άµβλυν-

σης του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού και άσκησης διακρί- προϊόντα λιγότερο ελκυστικών σηµάτων των µικρότερων
παραγωγών. Τα πιθανά επιχειρήµατα όσον αφορά τη βελ-σεων σε επίπεδο τιµών είναι χαµηλός. Η αξιοποίηση των

αποκλίσεων στις τιµές δεν παρεµποδίζεται και η απουσία τίωση της αποτελεσµατικότητας χάρη στους (κοινούς)
αποκλειστικούς διανοµείς είναι περιορισµένα, καθώς τοενδοσηµατικού ανταγωνισµού δεν έχει ιδιαίτερη σηµασία

σε επίπεδο χονδρικής πώλησης. προϊόν είναι σχετικά απλό, η µεταπώληση δεν προϋποθέτει
οποιεσδήποτε ειδικές επενδύσεις ή κατάρτιση και η διαφή-

Σε επίπεδο λιανικής πώλησης δεν παρεµποδίζεται ούτε ο µιση πραγµατοποιείται κατά κύριο λόγο στο επίπεδο των
ενδοσηµατικός ανταγωνισµός ούτε ο ανταγωνισµός µεταξύ παραγωγών.
διαφόρων σηµάτων. Επιπλέον, οι συµφωνίες αποκλειστι-
κότητας σε επίπεδο χονδρικής πώλησης επηρεάζουν ελά- Παρά το γεγονός ότι κάθε µία από τις ηγετικές επιχειρήσεις
χιστα τον ανταγωνισµό µεταξύ των σηµάτων. Συνεπώς, διαθέτει µερίδιο αγοράς χαµηλότερο του ορίου, δεν δικαιο-
αν υφίστανται αντιανταγωνιστικά αποτελέσµατα, θεωρείται λογείται η χορήγηση απαλλαγής σύµφωνα µε το άρθρο 81,
πιθανό ότι πληρούνται οι όροι για τη χορήγηση απαλλαγής. παράγραφος 3 και ενδέχεται να είναι αναγκαία η άρση του

ευεργετήµατος της απαλλαγής κατά κατηγορία.
(176) Παράδειγµα πολλαπλών αποκλειστικών αντιπροσωπειών σε

ολιγοπωλιακή αγορά.
(177) Παράδειγµα συνδυασµού αποκλειστικής διανοµής µε

αποκλειστική προµήθεια
Σε µία εθνική αγορά για ένα τελικό προϊόν, υπάρχουν
τέσσερις ηγετικές επιχειρήσεις, κάθε µία από τις οποίες
διαθέτει µερίδιο αγοράς περίπου 20 %. Αυτές οι τέσσερις Ο κατασκευαστής Α είναι η ηγετική επιχείρηση στην

ευρωπαϊκή αγορά ενός ογκώδους διαρκούς καταναλωτικούηγετικές επιχειρήσεις πωλούν τα προϊόντα τους µέσω
αποκλειστικών διανοµέων σε επίπεδο λιανικής πώλησης. αγαθού, µε µερίδιο αγοράς από 40 έως 60 % στις

περισσότερες εθνικές αγορές λιανικής πώλησης. Σε κάθεΣτους λιανοπωλητές παραχωρείται µία αποκλειστική γεω-
γραφική περιοχή, η οποία αντιστοιχεί στην πόλη όπου είναι κράτος µέλος, έχει περίπου 7 ανταγωνιστές µε πολύ

µικρότερα µερίδια αγοράς, ο µεγαλύτερος από τουςεγκατεστηµένοι ή σε µία περιοχή της πόλης στην περίπτωση
µεγαλύτερων πόλεων. Στις περισσότερες γεωγραφικές οποίους έχει µερίδιο αγοράς 10 %. Οι ανταγωνιστές αυτοί

δραστηριοποιούνται µόνο σε µία ή δύο εθνικές αγορές. Ηπεριοχές, οι τέσσερις ηγετικές επιχειρήσεις συµβαίνει να
έχουν τον ίδιο αποκλειστικό λιανοπωλητή («πολλαπλή Α πωλεί τα προϊόντα της µέσω των εθνικών θυγατρικών της

σε αποκλειστικούς διανοµείς σε επίπεδο λιανικής πώλησηςαντιπροσωπεία»), ο οποίος είναι συχνά εγκατεστηµένος σε
κεντρικό σηµείο και είναι αρκετά ειδικευµένος στο σχετικό στους οποίους δεν επιτρέπεται να διενεργούν ενεργητικές
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πωλήσεις στις µεταξύ τους παραχωρηµένες περιοχές. (179) Η αποκλειστική κατανοµή της πελατείας απαλλάσσεται
βάσει του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες όταν τοΕπιπλέον, οι λιανοπωλητές είναι υποχρεωµένοι να αγορά-

ζουν τα προϊόντα του κατασκευαστή Α αποκλειστικά από µερίδιο αγοράς του προµηθευτή δεν υπερβαίνει το όριο
του 30 %, ακόµη και αν συνδυάζεται µε άλλους κάθετουςτην εθνική θυγατρική του κατασκευαστή Α στην ίδια τους

τη χώρα. Οι λιανοπωλητές που πωλούν το σήµα του περιορισµούς που δεν είναι ιδιαίτερα σοβαροί, όπως µε
υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού, επιβολή όρων ωςκατασκευαστή Α είναι οι βασικοί µεταπωλητές τέτοιου

τύπου προϊόντος στη γεωγραφική τους περιοχή. Αναλαµβά- προς τις ποσότητες ή αποκλειστική προµήθεια. Ο συνδυα-
σµός της αποκλειστικής κατανοµής της πελατείας καινουν την εµπορία και ανταγωνιστικών σηµάτων, αλλά µε

κυµαινόµενους βαθµούς επιτυχίας και ενθουσιασµού. Ο της επιλεκτικής διανοµής θεωρείται ιδιαίτερα σοβαρός
περιορισµός, καθώς συνήθως δεν είναι ελεύθερες οι ενεργη-κατασκευαστής Α εφαρµόζει τιµές που διαφέρουν από 10

έως 15 % µεταξύ των αγορών και σε µικρότερο ποσοστό τικές πωλήσεις σε τελικούς χρήστες από τους εγκεκριµένους
διανοµείς. 'Οταν το µερίδιο αγοράς υπερβαίνει το όριο τουεντός των ιδίων αγορών. Αυτό συνεπάγεται µικρότερες

διαφορές τιµών σε επίπεδο λιανικής πώλησης. Η αγορά 30 %, για την αξιολόγηση των µεµονωµένων περιπτώσεων
αποκλειστικής διανοµής, ισχύουν, τηρουµένων των αναλο-είναι σχετικά σταθερή από πλευράς ζήτησης και προσφοράς,

και δεν υπάρχουν σηµαντικές τεχνολογικές µεταβολές. γιών, οι κατευθύνσεις που δόθηκαν στις παραγράφους 161
έως 177 για την αποκλειστική διανοµή, µε τις ακόλουθες
ειδικότερες παρατηρήσεις.Στις αγορές αυτές, η άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγω-

νισµού είναι αποτέλεσµα όχι µόνο της γεωγραφικής
αποκλειστικότητας σε επίπεδο λιανικής πώλησης, αλλά
επιβαρύνεται και από την υποχρέωση αποκλειστικής προ-
µήθειας που επιβάλλεται στους λιανοπωλητές. Η υπο- (180) Συνήθως, η κατανοµή της πελατείας καθιστά δυσχερέστερη
χρέωση αποκλειστικής προµήθειας συµβάλλει στη διατή- την αξιοποίηση των αποκλίσεων των τιµών εκ µέρους
ρηση χωριστών αγορών και γεωγραφικών περιοχών των καταναλωτών. Επιπλέον, καθώς κάθε εγκεκριµένος
καθιστώντας αδύνατη την αξιοποίηση των αποκλίσεων διανοµέας έχει τη δική του κατηγορία πελατών, ενδέχεται
στις τιµές µεταξύ των αποκλειστικών λιανοπωλητών. Οι να είναι δύσκολο για τους µη εγκεκριµένους διανοµείς, που
αποκλειστικοί λιανοπωλητές δεν µπορούν επίσης να διεξά- δεν εµπίπτουν σε µία τέτοια κατηγορία, να αποκτήσουν το
γουν ενεργητικές πωλήσεις στις µεταξύ τους παραχωρηµέ- προϊόν. Αυτό µειώνει τα πιθανά περιθώρια αξιοποίησης των
νες περιοχές και στην πράξη τείνουν να αποφεύγουν την αποκλίσεων των τιµών εκ µέρους των µη εγκεκριµένων
παράδοση έξω από τις δικές τους περιοχές. Το γεγονός διανοµέων. Συνεπώς, όταν το µερίδιο αγοράς υπερβαίνει το
αυτό επιτρέπει την άσκηση διακρίσεων ως προς τις τιµές. ανώτατο όριο του 30 % βάσει του κανονισµού απαλλαγής
Τα περιθώρια αξιοποίησης των αποκλίσεων των τιµών εκ κατά κατηγορίες, δεν θεωρείται πιθανή η χορήγηση απαλλα-
µέρους των καταναλωτών ή των ανεξάρτητων εµπόρων είναι γής σε συµφωνία αποκλειστικής κατανοµής της πελατείας,
περιορισµένα λόγω του µεγάλου όγκου του προϊόντος. εκτός εάν επιτυγχάνονται σαφείς και σηµαντικές βελτιώσεις

της αποτελεσµατικότητας.
Τα επιχειρήµατα για την πιθανή βελτίωση της αποτελεσµατι-
κότητας χάρη στο σύστηµα αυτό, που συνδέονται µε τις
οικονοµίες κλίµακας στον τοµέα της µεταφοράς και της
διαφηµιστικής προβολής σε επίπεδο λιανοπωλητών, δεν (181) Η αποκλειστική κατανοµή της πελατείας εφαρµόζεται
θεωρείται πιθανό να υπερκαλύπτουν τα αρνητικά αποτε- κυρίως σε ενδιάµεσα προϊόντα και στο επίπεδο της χονδρι-
λέσµατα των διακρίσεων ως προς τις τιµές και της άµβλυν- κής πώλησης όταν αφορά τελικά προϊόντα, όπου µπορεί
σης του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού. Συνεπώς, δεν θεω- να γίνει διάκριση κατηγοριών πελατών µε διαφορετικές
ρείται πιθανό να πληρούνται οι όροι για τη χορήγηση συγκεκριµένες απαιτήσεις όσον αφορά το προϊόν.
απαλλαγής.

(182) Η αποκλειστική κατανοµή της πελατείας µπορεί να οδηγή-
2.3. Αποκλειστική κατανοµή της πελατείας σει σε βελτίωση της αποτελεσµατικότητας, ιδίως όταν

οι διανοµείς είναι υποχρεωµένοι να πραγµατοποιήσουν
επενδύσεις, για παράδειγµα σε ειδικευµένο εξοπλισµό,
εξειδίκευση ή τεχνογνωσία, ώστε να προσαρµοστούν στις(178) Στο πλαίσιο µιας συµφωνία αποκλειστικής κατανοµής της

πελατείας, ο προµηθευτής συµφωνεί να πωλεί τα προϊόντα απαιτήσεις της τάξης των πελατών τους. Η περίοδος
απόσβεσης αυτών των επενδύσεων αποτελεί µία ένδειξη γιατου µόνο σε ένα διανοµέα για µεταπώληση σε συγκεκριµένη

κατηγορία πελατών. Συγχρόνως, ο διανοµέας υπόκειται τη διάρκεια του συστήµατος αποκλειστικής κατανοµής της
πελατείας που θεωρείται δικαιολογηµένη. Εν γένει, οισυχνά σε περιορισµούς όσον αφορά τις ενεργητικές

πωλήσεις του σε άλλες κατηγορίες πελατών που έχουν συµφωνίες αυτές θεωρούνται πιο δικαιολογηµένες στην
περίπτωση νέων ή σύνθετων προϊόντων και προϊόντων πουκατανεµηθεί σε αποκλειστική βάση. Οι πιθανοί κίνδυνοι σε

επίπεδο ανταγωνισµού συνίστανται κυρίως στην άµβλυνση απαιτούν προσαρµογή στις ανάγκες των επιµέρους πελατών.
Εντοπίσιµες διαφοροποιηµένες ανάγκες είναι πιθανότερο νατου ενδοσηµατικού ανταγωνισµού και στο διαµερισµό της

αγοράς, που µπορεί ιδίως να διευκολύνουν την άσκηση υπάρχουν για ενδιάµεσα προϊόντα, δηλαδή προϊόντα που
πωλούνται σε διαφορετικές κατηγορίες αγοραστών πουδιακρίσεων ως προς τις τιµές. 'Οταν οι περισσότεροι ή

όλοι οι προµηθευτές εφαρµόζουν συµφωνίες αποκλειστικής είναι επαγγελµατίες. Η κατανοµή τελικών καταναλωτών δεν
είναι πιθανό να οδηγήσει σε βελτιώσεις της αποτελεσµατικό-κατανοµής της πελατείας, αυτό µπορεί να διευκολύνει

αθέµιτες συµπράξεις, τόσο σε επίπεδο προµηθευτών όσο τητας και, συνεπώς, η χορήγηση απαλλαγής δεν είναι
πιθανή.και διανοµέων.
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(183) Παράδειγµα αποκλειστικής κατανοµής της πελατείας: (185) Οι πιθανοί κίνδυνοι για τον ανταγωνισµό είναι ο περιο-
ρισµός του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού και, ιδίως στην
περίπτωση σωρευτικού αποτελέσµατος, ο αποκλεισµός
ορισµένου είδους(ων) διανοµέων και η διευκόλυνση τηςΜία εταιρεία έχει αναπτύξει ένα υπερσύγχρονο σύστηµα
αθέµιτης σύµπραξης µεταξύ προµηθευτών ή αγοραστών.πυρόσβεσης. Η εταιρεία κατέχει επί του παρόντος µερίδιο
Για την αξιολόγηση των πιθανών αντιανταγωνιστικώναγοράς 40 % στην αγορά του προϊόντος αυτού. 'Οταν
επιπτώσεων της επιλεκτικής διανοµής βάσει του άρθρου 81,άρχισε να πωλεί το νέο σύστηµα είχε µερίδιο αγοράς 20 %
παράγραφος 1, πρέπει να γίνει διάκριση µεταξύ τηςµε ένα παλαιότερο προϊόν. Η εγκατάσταση αυτού του νέου
καθαρά ποιοτικής επιλεκτικής διανοµής και της ποσοτικήςσυστήµατος πυρόσβεσης εξαρτάται από το είδος του
επιλεκτικής διανοµής (37). Στο πλαίσιο της καθαρά ποιοτι-κτιρίου όπου τοποθετείται και από τη χρήση του κτιρίου
κής επιλεκτικής διανοµής, επιλέγονται διανοµείς µόνο µε(γραφεία, εργοστάσιο χηµικών προϊόντων, νοσοκοµείο,
βάση τα αντικειµενικά κριτήρια που απαιτούνται λόγω τηςκ.λπ.). Η εταιρεία όρισε έναν αριθµό διανοµέων για την
φύσεως του προϊόντος, όπως είναι η εκπαίδευση τουπώληση και την εγκατάσταση του συστήµατος. Κάθε
προσωπικού πωλήσεων, η παρεχόµενη υπηρεσία στο σηµείοδιανοµέας έπρεπε να εκπαιδεύσει τους υπαλλήλους του για
πώλησης, η ύπαρξη ενός ορισµένου φάσµατος πωλούµενωντις γενικές και τις ειδικές απαιτήσεις εγκατάστασης του
προϊόντων κ.λπ. Η καθαρά ποιοτική επιλεκτική διανοµήσυστήµατος πυρόσβεσης για µία συγκεκριµένη κατηγορία
θεωρείται εν γένει ότι δεν εµπίπτει στο πεδίο εφαρµογήςπελατών. Για να εξασφαλιστεί η ειδίκευση των διανοµέων,
του άρθρου 81, παράγραφος 1 διότι δεν συνεπάγεταιη εταιρεία ανέθεσε σε κάθε διανοµέα µία αποκλειστική
αποτελέσµατα επιζήµια για τον ανταγωνισµό, εφόσον όµωςκατηγορία πελατών και απαγόρευσε την πραγµατοποίηση
πληρούνται τρεις προϋποθέσεις. Πρώτον, η φύση τουενεργητικών πωλήσεων προς τις αποκλειστικές κατηγορίες
εξεταζόµενου προϊόντος πρέπει να απαιτεί σύστηµα επι-πελατών των άλλων διανοµέων. Μετά από πέντε χρόνια, θα
λεκτικής διανοµής, δηλαδή το σύστηµα αυτό πρέπει ναεπιτρέπεται σε όλους τους αποκλειστικούς διανοµείς να
αποτελεί µια θεµιτή απαίτηση, λαµβάνοντας υπόψη τηπραγµατοποιούν ενεργητικές πωλήσεις σε όλες τις κατηγο-
φύση του σχετικού προϊόντος, τη διατήρηση της ποιότητάςρίες πελατών, έτσι ώστε να καταργηθεί το σύστηµα
του και την εξασφάλιση της ορθής χρήσης του. ∆εύτερον,αποκλειστικής κατανοµής της πελατείας. Ο προµηθευτής
οι µεταπωλητές πρέπει να επιλέγονται µε βάση αντικειµενικάθα µπορεί πλέον και αυτός να πραγµατοποιεί πωλήσεις σε
κριτήρια ποιοτικής φύσεως που ορίζονται µε οµοιόµορφονέους διανοµείς. Η αγορά είναι αρκετά δυναµική, µε
τρόπο για όλους τους δυνητικούς µεταπωλητές και εφαρµό-την δύο νέες πρόσφατες εισόδους φορέων και αρκετές
ζονται χωρίς διακρίσεις. Τρίτον, τα κριτήρια που ορίζονταιτεχνολογικές εξελίξεις. Οι ανταγωνιστές, µε µερίδια αγοράς
πρέπει να περιορίζονται σε ότι είναι απαραίτητο (38). Ηπου κυµαίνονται από 25 έως 5 %, αναβαθµίζουν επίσης τα
ποσοτική επιλεκτική διανοµή προσθέτει περαιτέρω κριτήριαπροϊόντα τους.
για την επιλογή τα οποία περιορίζουν πιο άµεσα τον
πιθανό αριθµό των διανοµέων, παραδείγµατος χάρη µεΚαθώς η αποκλειστικότητα έχει περιορισµένη χρονική την απαίτηση πραγµατοποίησης ελάχιστων ή µέγιστωνδιάρκεια και παρέχει τη δυνατότητα στους διανοµείς να πωλήσεων, µε τον καθορισµό του αριθµού των διανοµέων

ανακτήσουν τις επενδύσεις τους και να επικεντρώσουν τις κ.λπ.πωλήσεις τους καταρχήν σε µία συγκεκριµένη κατηγορία
πελατών για να εξοικειωθούν µε αυτές τις δραστηριότητες,
και καθώς τα πιθανά αντιανταγωνιστικά αποτελέσµατα
φαίνονται περιορισµένα σε µία δυναµική αγορά, θεωρείται
πιθανό ότι πληρούνται οι όροι για τη χορήγηση απαλλαγής.

(186) Η επιλεκτική διανοµή, είτε ποιοτική είτε ποσοτική, απαλλάσ-
σεται βάσει του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες
για µερίδιο αγοράς µέχρι 30 %, ακόµη και αν συνδυάζονται
µε άλλους κάθετους περιορισµούς που δεν είναι ιδιαίτερα

2.4. Επιλεκτική διανοµή σοβαροί, όπως υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού
ή αποκλειστική διανοµή, µε την προϋπόθεση ότι δεν
περιορίζονται οι ενεργητικές πωλήσεις µεταξύ των εξουσιο-
δοτηµένων διανοµέων και προς τους τελικούς χρήστες. Ο

(184) Οι συµφωνίες επιλεκτικής διανοµής, όπως οι συµφωνίες κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες απαλλάσσει την
αποκλειστικής διανοµής, περιορίζουν αφενός τον αριθµό επιλεκτική διανοµή ανεξάρτητα από τη φύση του σχετικού
των εξουσιοδοτηµένων διανοµέων και αφετέρου τις δυνατό-
τητες µεταπώλησης. Η διαφορά τους από την αποκλειστική
διανοµή έγκειται στο ότι ο περιορισµός του αριθµού των
διανοµέων δεν εξαρτάται από τον αριθµό των γεωγραφικών
περιοχών, αλλά από κριτήρια επιλογής που συνδέονται
καταρχήν µε τη φύση του προϊόντος. Μία άλλη διαφορά

(37) Βλέπε για παράδειγµα την απόφαση του Πρωτοδικείου στην υπόθεσηαπό την αποκλειστική διανοµή είναι ότι οι περιορισµοί
Τ-88/92, Groupement d’achat Eduard Leclerc κατά Επιτροπής,όσον αφορά τη µεταπώληση δεν αφορούν τις ενεργητικές
Συλλογή1996, σ. ΙΙ-1961.πωλήσεις σε µια γεωγραφική περιοχή, αλλά όλες τις (38) Βλέπε αποφάσεις του ∆ικαστηρίου των Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων στην

πωλήσεις σε µη εξουσιοδοτηµένους διανοµείς, µε αποτέ- υπόθεση 31/80 L’Oréal κατά PVBA, Συλλογή 1980, σ. 3775,
λεσµα οι πιθανοί αγοραστές να είναι µόνο οι αναγνωρισµέ- σηµεία 15 and 16; στην υπόθεση 26/76 Metro I, Συλλογή1977,
νοι λιανοπωλητές και οι τελικοί καταναλωτές. Η επιλεκτική σ. 1875, σκέψεις 20 και21· στην υπόθεση 107/82 , AEG, σκέψη 33,
διανοµή χρησιµοποιείται σχεδόν πάντα για τη διανοµή Συλλογή1983, σ. 3151, σκέψη 35 και στην υπόθεση Τ-19/91,

Vichy κατά Επιτροπής, Συλλογή1992, II-415, σκέψη 65.τελικών αγαθών ή υπηρεσιών κάποιου σήµατος.
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προϊόντος. Ωστόσο, όταν η επιλεκτική διανοµή δεν απαιτεί- (189) 'Οταν ο κανονισµός απαλλαγής κατά κατηγορίες εφαρµό-
ζεται σε µεµονωµένα δίκτυα επιλεκτικής διανοµής, µπορείται λόγω της φύσης του προϊόντος, αυτό το σύστηµα

διανοµής δεν οδηγεί εν γένει σε επαρκείς βελτιώσεις της να θεωρηθεί ως πιθανή η ανάκληση της απαλλαγής ή η µη
εφαρµογή του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίεςαποτελεσµατικότητας που θα µπορούσαν να αντισταθµί-

σουν µια αισθητή µείωση του ενδοσηµατικού ανταγωνι- στην περίπτωση ύπαρξης σωρευτικών αποτελεσµάτων.
Ωστόσο, η εµφάνιση σωρευτικών αποτελεσµάτων δεν θεω-σµού. Εάν διαπιστωθούν αισθητά αντιανταγωνιστικά αποτε-

λέσµατα, θεωρείται πιθανή η άρση του ευεργετήµατος ρείται πιθανή όταν το µερίδιο της αγοράς που καλύπτεται
από την επιλεκτική διανοµή, είναι χαµηλότερο από 50 %.του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες. Επιπλέον,

παρέχονται οι εξής κατευθύνσεις για την αξιολόγηση Επίσης, θεωρείται απίθανο να δηµιουργηθούν προβλήµατα
όταν ο συντελεστής κάλυψης της αγοράς είναι µεγαλύτεροςτων ατοµικών περιπτώσεων επιλεκτικής διανοµής που δεν

καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλαγής κατά κατηγο- από 50 %, αλλά το συνολικό µερίδιο αγοράς των πέντε
µεγαλύτερων προµηθευτών (ΣΚ5) είναι χαµηλότερο τουρίες ή στην περίπτωση σωρευτικών αποτελεσµάτων που

προκύπτουν από παράλληλα δίκτυα επιλεκτικής διανοµής. 50 %. 'Οταν τόσο ο ΣΚ5 όσο και το µερίδιο της αγοράς
που καλύπτεται από την επιλεκτική διανοµή υπερβαίνουν
το 50 %, η αξιολόγηση µπορεί να ποικίλλει ανάλογα µε το
κατά πόσο όλοι οι µεγαλύτεροι προµηθευτές εφαρµόζουν

(187) Η θέση που κατέχουν στην αγορά ο προµηθευτής και επιλεκτική διανοµή. 'Οσο ισχυρότερη είναι η θέση των
οι ανταγωνιστές του έχει πρωταρχική σηµασία για την ανταγωνιστών που δεν εφαρµόζουν επιλεκτική διανοµή,
αξιολόγηση των πιθανών αντιανταγωνιστικών αποτελεσµά- τόσο λιγότερο πιθανός είναι ο αποκλεισµός άλλων διανο-
των, καθώς η άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού µέων. Αν και οι πέντε µεγαλύτεροι προµηθευτές εφαρµό-
µπορεί να αποτελεί πρόβληµα µόνο εάν περιορίζεται ο ζουν επιλεκτική διανοµή, µπορεί να δηµιουργηθούν προ-
ανταγωνισµός µεταξύ των σηµάτων. 'Οσο ισχυρότερη είναι βλήµατα σε επίπεδο ανταγωνισµού όσον αφορά ιδίως τις
η θέση του προµηθευτή, τόσο σοβαρότερα προβλήµατα συµφωνίες εκείνες που εφαρµόζουν ποσοτικά κριτήρια
προκαλεί η άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού. επιλογής µε τον άµεσο περιορισµό του αριθµού των
'Ενας άλλος σηµαντικός παράγοντας είναι ο αριθµός των εξουσιοδοτηµένων διανοµέων. Οι όροι του άρθρου 81,
δικτύων επιλεκτικής διανοµής που υπάρχουν στην ίδια παράγραφος 3 θεωρείται απίθανο να πληρούνται εάν τα
αγορά. 'Οταν η επιλεκτική διανοµή εφαρµόζεται µόνο από εξεταζόµενα συστήµατα διανοµής εµποδίζουν την
έναν προµηθευτή που δεν κατέχει δεσπόζουσα θέση στην πρόσβαση στην αγορά νέων διανοµέων ικανών να πωλούν
αγορά, η ποσοτική επιλεκτική διανοµή συνήθως δεν συνεπά- ικανοποιητικά τα σχετικά προϊόντα, και ιδίως αυτών που
γεται καθαρά αρνητικά αποτελέσµατα, δεδοµένου ότι τα εφαρµόζουν εκπτώσεις στις τιµές, περιορίζοντας µε τον
προϊόντα που αφορά η σύµβαση, λόγω της φύσης τους, τρόπο αυτό τη διανοµή προς όφελος ορισµένων υφιστά-
απαιτούν τη χρησιµοποίηση ενός συστήµατος επιλεκτικής µενων διαύλων διανοµής και εις βάρος των τελικών κατανα-
διανοµής και µε τον όρο ότι τα κριτήρια επιλογής που λωτών. Πιο έµµεσες µορφές ποσοτικής επιλεκτικής διανο-
εφαρµόζονται είναι απαραίτητα για την εξασφάλιση της µής, που προκύπτουν για παράδειγµα από το συνδυασµό
αποτελεσµατικής διανοµής των σχετικών προϊόντων. καθαρά ποσοτικών κριτηρίων επιλογής µε την επιβολή
Ωστόσο, στην πράξη, η επιλεκτική διανοµή συχνά εφαρµό- στους διανοµείς υποχρέωσης να πραγµατοποιήσουν ένα
ζεται από αρκετούς προµηθευτές στην ίδια αγορά. ελάχιστο ποσό ετησίων αγορών, είναι λιγότερο πιθανό να

συνεπάγονται καθαρά αρνητικά αποτελέσµατα, εάν το
ποσό αυτό δεν αντιπροσωπεύει σηµαντικό ποσοστό του
συνολικού κύκλου εργασιών του διανοµέα που επιτεύχθηκε

(188) Η θέση των ανταγωνιστών µπορεί να έχει διττή σηµασία και για το εξεταζόµενο είδος προϊόντων και δεν υπερβαίνει
διαδραµατίζει ιδιαίτερο ρόλο στην περίπτωση σωρευτικού εκείνο που είναι απαραίτητο για την απόσβεση της ειδικής
αποτελέσµατος. Η ύπαρξη ισχυρών ανταγωνιστών σηµαίνει επένδυσης του προµηθευτή για τη συγκεκριµένη συµβατική
εν γένει ότι η µείωση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού σχέση ή/και την πραγµατοποίηση οικονοµιών κλίµακας στη
υπερκαλύπτεται εύκολα από έναν επαρκώς ισχυρό ανταγω- διανοµή. 'Οσον αφορά τις επιµέρους συµµετοχές, ένας
νισµό µεταξύ των σηµάτων. Ωστόσο, αν η πλειοψηφία των προµηθευτής µε µερίδιο αγοράς χαµηλότερο του 5 % δεν
βασικών προµηθευτών εφαρµόζει επιλεκτική διανοµή, θα θεωρείται εν γένει ότι έχει σηµαντική συµµετοχή στο
υπάρχει σηµαντική άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνι- σωρευτικό αποτέλεσµα.
σµού και ενδεχοµένως αποκλεισµός ορισµένων κατηγοριών
διανοµέων, καθώς και αυξηµένος κίνδυνος αθέµιτης
σύµπραξης µεταξύ αυτών των βασικών προµηθευτών. Ο
κίνδυνος αποκλεισµού των πιο αποτελεσµατικών διανοµέων
είναι πάντα µεγαλύτερος στην περίπτωση της επιλεκτικής
διανοµής από ότι της αποκλειστικής διανοµής, λόγω
των περιορισµών στις πωλήσεις σε µη εξουσιοδοτηµένους
διανοµείς που επιβάλλονται στο πλαίσιο της επιλεκτικής
διανοµής. Σκοπός των περιορισµών αυτών είναι προσ- (190) Οι φραγµοί στην είσοδο έχουν κυρίως σηµασία στην

περίπτωση αποκλεισµού από την αγορά των µη εξουσιοδο-δώσουν στα συστήµατα επιλεκτικής διανοµής ένα κλειστό
χαρακτήρα, έτσι ώστε να είναι αδύνατο για τους µη τηµένων διανοµέων. Εν γένει, οι φραγµοί στην είσοδο

είναι σηµαντικοί, καθώς η επιλεκτική διανοµή εφαρµόζεταιεξουσιοδοτηµένους διανοµείς να προµηθευτούν τα σχετικά
προϊόντα. Αυτό καθιστά την επιλεκτική διανοµή ιδιαίτερα συνήθως από κατασκευαστές προϊόντων συγκεκριµένου

σήµατος. Οι λιανοπωλητές που υφίστανται τον αποκλεισµόπρόσφορη για την αποφυγή των πιέσεων τόσο στα περιθώ-
ρια κέρδους του κατασκευαστή όσο και των εξουσιοδοτηµέ- χρειάζονται εν γένει πολύ χρόνο και σηµαντικές επενδύσεις

για να δηµιουργήσουν δικά τους σήµατα ή να εξασφαλίσουννων διανοµέων εκ µέρους των λιανοπωλητών που εφαρµό-
ζουν εκπτώσεις στις τιµές. από αλλού ανταγωνιστικές προµήθειες.
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(191) Η αγοραστική ισχύς µπορεί να αυξήσει τον κίνδυνο αθέµι- (195) Η επιλεκτική διανοµή µπορεί να είναι αποτελεσµατική
όταν επιτρέπει την εξοικονόµηση δαπανών υλικοτεχνικήςτης σύµπραξης µεταξύ διανοµέων µεταβάλλοντας αισθητά

την ανάλυση των πιθανών αντιανταγωνιστικών αποτελεσµά- στήριξης λόγω των οικονοµιών κλίµακας στη µεταφορά,
και τούτο µπορεί να προκύψει ανεξάρτητα από τη φύσητων της επιλεκτικής διανοµής. Ο αποκλεισµός από την

αγορά των πιο αποτελεσµατικών λιανοπωλητών είναι πιθανό του προϊόντος 6η περίπτωση αποτελεσµατικότητας στην
παράγραφο 116). Ωστόσο, αυτή είναι συνήθως µία οριακήνα προκύψει ιδίως στην περίπτωση µιας ισχυρής οργάνωσης

διανοµέων που επιβάλλει στον προµηθευτή κριτήρια επιλο- µόνο βελτίωση της αποτελεσµατικότητας στα συστήµατα
επιλεκτικής διανοµής. Για την επίλυση του προβλήµατοςγής µε στόχο τον περιορισµό της διανοµής προς όφελος

των µελών της. καιροσκοπικής συµπεριφοράς µεταξύ των διανοµέων
(1η περίπτωση αποτελεσµατικότητας στην παράγραφο 116)
ή για τη διαµόρφωση της εικόνας του σήµατος
(8η περίπτωση αποτελεσµατικότητας στην παράγραφο 116)

(192) Το άρθρο 5, στοιχείο γ) του κανονισµού απαλλαγής κατά η φύση του προϊόντος είναι κρίσιµος παράγοντας. Εν γένει,κατηγορίες προβλέπει ότι ο προµηθευτής δεν µπορεί να το επιχείρηµα αυτό είναι πειστικότερο για νέα προϊόντα, γιαεπιβάλει άµεση ή έµµεση υποχρέωση στους εξουσιοδοτηµέ- σύνθετα προϊόντα, για προϊόντα οι ιδιότητες των οποίωννους διανοµείς που έχει ως αποτέλεσµα να µην πωλούν είναι δύσκολο να αξιολογηθούν πριν την κατανάλωση (τασήµατα συγκεκριµένων ανταγωνιζόµενων προµηθευτών. λεγόµενα «προϊόντα εµπειρίας») ή ακόµη και µετά τηνΣκοπός του όρου αυτού είναι να αποφευχθεί οριζόντια κατανάλωση (τα λεγόµενα «προϊόντα εµπιστοσύνης»). Οαθέµιτη σύµπραξη για τον αποκλεισµό συγκεκριµένων συνδυασµός επιλεκτικής και αποκλειστικής διανοµής είναισηµάτων µέσω της δηµιουργίας µιας επιλεγµένης οµάδας πιθανό να αντιβαίνει στο άρθρο 53 όταν εφαρµόζεταισηµάτων από ηγετικούς προµηθευτές. Αυτό το είδος από προµηθευτή του οποίου το µερίδιο αγοράς είναιυποχρέωσης δεν είναι πιθανό να τύχει απαλλαγής όταν ο µεγαλύτερο του 30 % ή στην περίπτωση σωρευτικώνΣΚ5 είναι ίσος ή µεγαλύτερος του 50 %, εκτός εάν αποτελεσµάτων, ακόµη και εάν δεν επιβάλλονται περιο-κανένας από τους προµηθευτές που την επιβάλλουν δεν ρισµοί στις ενεργητικές πωλήσεις µεταξύ των γεωγραφικώνσυγκαταλέγεται µεταξύ των πέντε µεγαλύτερων στην εν περιοχών. 'Ενας τέτοιος συνδυασµός θα µπορούσε κατ' εξαί-λόγω αγορά. ρεση να πληροί τους όρους του άρθρου 81, παράγραφος 3
εάν είναι απαραίτητος για την προστασία σηµαντικών
επενδύσεων που πραγµατοποίησαν οι εξουσιοδοτηµένοι
διανοµείς για τη συγκεκριµένη συµβατική σχέση(193) Ο αποκλεισµός άλλων προµηθευτών δεν δηµιουργεί
(4η περίπτωση αποτελεσµατικότητας στην παράγρα-συνήθως προβλήµατα εφόσον αυτοί µπορούν να χρησιµο-
φο 116).ποιούν τους ίδιους διανοµείς, δηλαδή εφόσον το σύστηµα

επιλεκτικής διανοµής δεν συνδυάζεται µε την προώθηση
ενός συγκεκριµένου σήµατος. Στην περίπτωση ενός πυκνού
δικτύου εξουσιοδοτηµένων διανοµέων ή στην περίπτωση

(196) Για να διασφαλιστεί ότι επιλέγεται ο λιγότερο αντιαντα-σωρευτικού αποτελέσµατος, ο συνδυασµός της επιλεκτικής
γωνιστικός περιορισµός, πρέπει να εξεταστεί κατά πόσον οιδιανοµής µε την υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού θα
ίδιες βελτιώσεις της αποτελεσµατικότητας µπορούν ναµπορούσε να οδηγήσει σε αποκλεισµό άλλων προµηθευτών.
επιτευχθούν µε συγκρίσιµο κόστος, για παράδειγµα µέσωΣτην περίπτωση αυτή, ισχύουν οι αρχές που αναλύθηκαν
υποχρεώσεων που αφορούν αποκλειστικά την εξυπηρέτηση.ανωτέρω όσον αφορά την προώθηση συγκεκριµένου σήµα-

τος. 'Οταν η επιλεκτική διανοµή δεν συνδυάζεται µε
υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού, εξακολουθεί να
υπάρχει κίνδυνος αποκλεισµού από την αγορά ανταγωνι- (197) Παράδειγµα ποσοτικής επιλεκτικής διανοµής:
ζόµενων προµηθευτών, όταν οι µεγαλύτεροι προµηθευτές
όχι µόνο εφαρµόζουν καθαρά ποιοτικά κριτήρια επιλογής,
αλλά επιβάλλουν στους διανοµείς τους ορισµένες πρόσθε-

Σε µία αγορά διαρκών καταναλωτικών αγαθών, η ηγετικήτες υποχρεώσεις όπως την υποχρέωση να κρατούν ένα
επιχείρηση της αγοράς (σήµα Α), µε µερίδιο αγοράς 35 %,ελάχιστο χώρο στα ράφια για τα προϊόντα τους ή να
πωλεί το προϊόν της στους τελικούς καταναλωτές µέσωαπαιτούν από το διανοµέα την επίτευξη ενός ελάχιστου
ενός δικτύου επιλεκτικής διανοµής. Για τη συµµετοχή στοποσοστού πωλήσεων για τα προϊόντα τους σε σχέση µε το
δίκτυο υπάρχουν αρκετά κριτήρια: το κατάστηµα πρέπει νασυνολικό κύκλο εργασιών του. 'Ενα τέτοιο πρόβληµα δεν
απασχολεί εκπαιδευµένο προσωπικό και να προσφέρειθεωρείται πιθανό να προκύψει εάν το µερίδιο της αγοράς
υπηρεσίες προ της πώλησης, πρέπει να υπάρχει ένας ειδικόςπου καλύπτεται από την επιλεκτική διανοµή είναι χαµηλό-
χώρος στο κατάστηµα αφιερωµένος στις πωλήσεις τουτερο του 50 % ή, όταν ο συντελεστής κάλυψης είναι
προϊόντος και παρόµοιων προϊόντων υψηλής τεχνολογίας,µεγαλύτερος, εάν το µερίδιο αγοράς των πέντε µεγαλύτερων
και το κατάστηµα πρέπει να πωλεί ένα ευρύ φάσµα τωνπροµηθευτών είναι χαµηλότερο του 50 %.
µοντέλων του προµηθευτή και να τα εκθέτει µε ελκυστικό
τρόπο. Επιπλέον, ο αριθµός των λιανοπωλητών που συµµε-
τέχουν στο δίκτυο περιορίζεται άµεσα µε τον καθορισµό
ενός µέγιστου αριθµού λιανοπωλητών ανά αριθµό κατοίκων(194) Η ωριµότητα της αγοράς είναι σηµαντικός παράγοντας,

καθώς η άµβλυνση του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού και σε κάθε επαρχία ή αστική περιοχή. Ο κατασκευαστής Α
έχει έξι ανταγωνιστές στην αγορά αυτή. Οι µεγαλύτεροιο πιθανός αποκλεισµός προµηθευτών ή διανοµέων µπορεί

να αποτελέσει σοβαρό πρόβληµα σε µία ώριµη αγορά, αλλά ανταγωνιστές του, ο Β, ο Γ και ο ∆, έχουν µερίδια
αγοράς 25, 15 και 10 % αντίστοιχα, ενώ οι άλλοιέχει µικρότερη σηµασία σε µία αγορά µε αυξανόµενη

ζήτηση, εξελισσόµενες τεχνολογίες και µεταβαλλόµενες παραγωγοί έχουν µικρότερα µερίδια αγοράς. Ο Α είναι ο
µόνος κατασκευαστής που χρησιµοποιεί σύστηµα επιλεκτι-θέσεις στην αγορά.
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κής διανοµής. Οι επιλεγµένοι διανοµείς του σήµατος Α ορίζεται ως επιλεγµένος διανοµέας και για τα πέντε σήµατα.
'Οσον αφορά τα δύο σήµατα για τα οποία δεν χρησιµο-διαθέτουν πάντοτε κάποια ανταγωνιστικά σήµατα. Ωστόσο,

τα σήµατα των ανταγωνιστών πωλούνται επίσης σε ευρεία ποιούνται συστήµατα επιλεκτικής διανοµής, οι πωλήσεις
πραγµατοποιούνται συνήθως µέσω λιγότερο ειδικευµένωνκλίµακα σε καταστήµατα που δεν είναι µέλη του δικτύου

επιλεκτικής διανοµής του Α. Υπάρχουν διάφοροι δίαυλοι λιανοπωλητών µε χαµηλότερο επίπεδο υπηρεσιών. Η αγορά
είναι σταθερή, τόσο από πλευράς προσφοράς όσο καιδιανοµής: για παράδειγµα τα σήµατα Β και Γ πωλούνται

στα περισσότερα καταστήµατα που έχουν επιλεγεί από ζήτησης, η εικόνα των σηµάτων είναι έντονη και υπάρχει
µεγάλη διαφοροποίηση προϊόντων. Οι πέντε ηγετικές επιχει-τον Α, αλλά επίσης και σε άλλα καταστήµατα που

προσφέρουν υπηρεσίες υψηλής ποιότητας και σε υπερα- ρήσεις της αγοράς έχουν διαµορφώσει ισχυρή εικόνα για
τα σήµατά τους, που αποκτήθηκε µέσω διαφήµισης καιγορές. Το σήµα ∆ πωλείται κατά κύριο λόγο σε καταστή-

µατα υψηλού επιπέδου υπηρεσιών. Η τεχνολογία εξελίσσε- χορηγιών, ενώ οι δύο µικρότεροι κατασκευαστές εφαρµό-
ζουν στρατηγική φθηνότερων προϊόντων, χωρίς ισχυρήται µε αρκετά ταχύ ρυθµό στην αγορά αυτή, και οι βασικοί

προµηθευτές διατηρούν εικόνα υψηλής ποιότητας για τα εικόνα σήµατος.
προϊόντα τους µέσω της διαφήµισης. Σε αυτή την αγορά, οι επιχειρήσεις που διαθέτουν προϊόντα

σε µειωµένες τιµές δεν έχουν δυνατότητα πρόσβασης σεΣτην αγορά αυτή, ο συντελεστής κάλυψης της επιλεκτικής
αυτά τα πέντε ηγετικά σήµατα. Πράγµατι, η απαίτησηδιανοµής είναι 35 %. Ο ανταγωνισµός µεταξύ των σηµάτων
αυτού του τύπου το προϊόν να αντιπροσωπεύει τουλάχιστονδεν επηρεάζεται άµεσα από το σύστηµα επιλεκτικής διανο-
30 % της δραστηριότητας των λιανοπωλητών και ταµής του Α. Ο ενδοσηµατικός ανταγωνισµός για το σήµα Α
κριτήρια όσον αφορά την παρουσίαση και την παροχήµπορεί να είναι µειωµένος, αλλά οι καταναλωτές µπορούν
υπηρεσιών προ της πώλησης, αποκλείουν το µεγαλύτερονα αγοράσουν τα προϊόντα Β και Γ — τα οποία έχουν
µέρος των επιχειρήσεων που διαθέτουν προϊόντα σε µειωµέ-συγκρίσιµη εικόνα ποιότητας µε το σήµα Α — από
νες τιµές από το δίκτυο των εξουσιοδοτηµένων λιανοπωλη-λιανοπωλητές χαµηλού επιπέδου υπηρεσιών/χαµηλών
τών. Συνεπώς, οι καταναλωτές δεν έχουν άλλη επιλογή παράτιµών. Επιπλέον, δεν αποκλείεται η πρόσβαση σε λιανοπωλη-
να αγοράσουν τα πέντε ηγετικά σήµατα στα καταστήµατατές υψηλού επιπέδου υπηρεσιών για άλλα σήµατα, από τη
υψηλού επιπέδου υπηρεσιών/υψηλών τιµών. Αυτό οδηγείστιγµή που δεν υπάρχει περιορισµός όσον αφορά τη
σε µείωση του ανταγωνισµού µεταξύ των πέντε ηγετικώνδυνατότητα των επιλεγµένων διανοµέων να πωλούν σήµατα
σηµάτων. Το γεγονός ότι τα δύο µικρότερα σήµαταανταγωνιζόµενων επιχειρήσεων, και οι ποσοτικοί περιο-
µπορούν να αγοραστούν σε καταστήµατα χαµηλού επιπέ-ρισµοί στον αριθµό των λιανοπωλητών για το σήµα Α
δου υπηρεσιών/χαµηλών τιµών δεν αντισταθµίζει τη µείωσηπαρέχουν σε άλλους λιανοπωλητές υψηλού επιπέδου
αυτή, διότι τα πέντε σήµατα που ηγούνται της αγοράςυπηρεσιών την ελευθερία να διανέµουν ανταγωνιζόµενα
έχουν πολύ καλύτερη εικόνα. Επίσης, ο ανταγωνισµόςσήµατα. Στην περίπτωση αυτή, λαµβάνοντας υπόψη τις
µεταξύ των σηµάτων περιορίζεται µέσω της πολλαπλήςαπαιτήσεις όσον αφορά την εξυπηρέτηση και την αναµενό-
αντιπροσωπείας. Παρόλο που υπάρχει κάποιος βαθµόςµενη βελτίωση της αποτελεσµατικότητας που αυτές θα
ενδοσηµατικού ανταγωνισµού και ο αριθµός των λιανο-επιφέρουν, καθώς και τα περιορισµένα αποτελέσµατα στον
πωλητών δεν υπόκειται σε άµεσο περιορισµό, τα κριτήριαενδοσηµατικό ανταγωνισµό, θεωρείται πιθανό ότι πληρού-
για τη συµµετοχή στο δίκτυο διανοµής είναι τόσο αυστηράνται οι όροι για τη χορήγηση απαλλαγής στο δίκτυο
ώστε να υπάρχει ένας µικρός αριθµός λιανοπωλητών για ταεπιλεκτικής διανοµής του Α.
πέντε ηγετικά σήµατα σε κάθε γεωγραφική περιοχή.

Οι βελτιώσεις της αποτελεσµατικότητας που συνδέονται µε
(198) Παράδειγµα ποιοτικής επιλεκτικής διανοµής µε σωρευτικά αυτά τα συστήµατα ποσοτικής επιλεκτικής διανοµής είναι

αποτελέσµατα: µικρές: το προϊόν δεν είναι πολύ σύνθετο και δεν δικαιολο-
γείται η παροχή υπηρεσιών ιδιαίτερα υψηλού επιπέδου.

Σε µία αγορά ενός συγκεκριµένου αθλητικού είδους, Εκτός εάν οι κατασκευαστές µπορούν να αποδείξουν ότι
υπάρχουν επτά κατασκευαστές, των οποίων τα αντίστοιχα υπάρχουν σαφείς βελτιώσεις της αποτελεσµατικότητας που
µερίδια αγοράς είναι: 25 %, 20 %, 15 %, 15 %, 10 %, 8 % συνδέονται µε το δίκτυο επιλεκτικής διανοµής που χρησιµο-
και 7 %. Οι πέντε µεγαλύτεροι κατασκευαστές διανέµουν ποιούν, είναι πιθανό ότι το ευεργέτηµα της απαλλαγής κατά
τα προϊόντα τους µέσω δικτύων ποσοτικής επιλεκτικής κατηγορία θα πρέπει να αρθεί λόγω των σωρευτικών
διανοµής, ενώ οι δύο µικρότεροι χρησιµοποιούν διαφο- αποτελεσµάτων που οδηγούν σε περιορισµό των δυνατο-
ρετικά είδη συστηµάτων διανοµής, µε αποτέλεσµα να τήτων επιλογής και σε υψηλότερες τιµές για τους κατανα-
υπάρχει συντελεστής κάλυψης της επιλεκτικής διανοµής λωτές.
85 %. Τα κριτήρια για την πρόσβαση στα δίκτυα επιλεκτικής
διανοµής παρουσιάζουν µεγάλη οµοιοµορφία όσον αφορά 2.5. ∆ικαιόχρηση
όλους τους κατασκευαστές: τα καταστήµατα έχουν την
υποχρέωση να απασχολούν εκπαιδευµένο προσωπικό και (199) Οι συµφωνίες δικαιόχρησης περιλαµβάνουν άδειες εκµετάλ-

λευσης δικαιωµάτων διανοητικής ιδιοκτησίας που αφορούννα προσφέρουν υπηρεσίες προ της πώλησης, πρέπει να
διαθέτουν ειδικό χώρο στο κατάστηµα αφιερωµένο στις πιο συγκεκριµένα εµπορικά σήµατα ή διακριτικούς τίτλους

και τεχνογνωσία για την χρήση και τη διανοµή αγαθών ήπωλήσεις του συγκεκριµένου προϊόντος, του οποίου προσ-
διορίζεται το ελάχιστο µέγεθος. Το κατάστηµα έχει την υπηρεσιών. Πέρα από τις άδειες εκµετάλλευσης δικαιωµά-

των διανοητικής ιδιοκτησίας, ο δικαιοπάροχος παρέχειυποχρέωση να πωλεί ένα ευρύ φάσµα προϊόντων του εν
λόγω σήµατος και να τα εκθέτει µε ελκυστικό τρόπο, το συνήθως στο δικαιοδόχο κατά τη διάρκεια ισχύος της

συµφωνίας εµπορική ή τεχνική συνδροµή. Η άδεια και ηκατάστηµα πρέπει να βρίσκεται σε εµπορικό δρόµο, και τα
συγκεκριµένα αυτά προϊόντα πρέπει να αντιπροσωπεύουν συνδροµή είναι συστατικά στοιχεία της επιχειρηµατικής

µεθόδου που µεταβιβάζεται στον δικαιοδόχο. Ο δικαιοπά-ποσοστό τουλάχιστον 30 % του συνολικού κύκλου εργα-
σιών του καταστήµατος. Εν γένει, ο ίδιος λιανοπωλητής ροχος εισπράττει εν γένει από το δικαιοδόχο αµοιβή για τη
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χρήση από τον τελευταίο της συγκεκριµένης επιχειρηµατι- χρωµατισµό των ζαχαρωτών. Ο κατασκευαστής παράγει
επίσης υγρά χρωµατισµού. Η ποιότητα και η φρεσκάδα τουκής µεθόδου. Η δικαιόχρηση παρέχει στο δικαιοπάροχο τη

δυνατότητα να δηµιουργήσει µε περιορισµένες επενδύσεις υγρού έχει αποφασιστική σηµασία για την παραγωγή
ζαχαρωτών καλής ποιότητας. Ο κατασκευαστής διέθεσε ταένα οµοιόµορφο δίκτυο για τη διανοµή των προϊόντων του.

Πέρα από την πρόβλεψη για την επιχειρηµατική µέθοδο, οι ζαχαρωτά του µε ιδιαίτερη επιτυχία µέσω ενός αριθµού
δικών του σηµείων λιανικής πώλησης που είχαν όλα τοσυµφωνίες δικαιόχρησης περιέχουν συνήθως ένα συνδυα-

σµό διαφόρων κάθετων περιορισµών αναφορικά µε τα ίδιο εµπορικό σήµα και ενιαία ευχάριστη παρουσίαση
(διακόσµηση καταστηµάτων, κοινή διαφήµιση, κ.λπ.). Γιαπροϊόντα που διανέµονται, πιο συγκεκριµένα συνδυασµό

επιλεκτικής διανοµής ή/και υποχρέωσης µη άσκησης αντα- να επεκτείνει τις πωλήσεις του, ο κατασκευαστής άρχισε να
εφαρµόζει ένα σύστηµα δικαιόχρησης. Οι δικαιοδόχοι είναιγωνισµού ή/και αποκλειστικής διανοµής ή ηπιότερων µορ-

φών της. υποχρεωµένοι να αγοράζουν τα ζαχαρωτά, το υγρό και το
µηχάνηµα χρωµατισµού από τον κατασκευαστή, να έχουν
την ίδια παρουσίαση και να χρησιµοποιούν το ίδιο εµπορικό

(200) Το κατά πόσο καλύπτονται από τον κανονισµό απαλλαγής σήµα, να καταβάλλουν τέλη δικαιόχρησης, να συµβάλλουν
κατά κατηγορίες οι άδειες εκµετάλλευσης εκµετάλλευσης στην κοινή διαφήµιση και να εξασφαλίζουν την εµπιστευτι-
δικαιωµάτων διανοητικής ιδιοκτησίας που περιλαµβάνονται κότητα του εγχειριδίου λειτουργίας που παρέχει ο δικαιοπά-
στις συµφωνίες δικαιόχρησης εξετάζεται στις παραγρά- ροχος. Επιπλέον, επιτρέπεται στους δικαιοδόχους να πραγ-
φους 23 έως 45. 'Οσον αφορά τους κάθετους περιορισµούς µατοποιούν πωλήσεις µόνο στους συµφωνηθέντες χώρους,
για την αγορά, πώληση και µεταπώληση αγαθών και µόνο σε τελικούς χρήστες ή άλλους δικαιοδόχους και δεν
υπηρεσιών στο πλαίσιο µιας συµφωνίας δικαιόχρησης, επιτρέπεται να πωλούν άλλα ζαχαρωτά. Ο δικαιοπάροχος
όπως η επιλεκτική διανοµή, η υποχρέωση µη άσκησης έχει την υποχρέωση να µην ορίζει άλλο δικαιοδόχο ούτε να
ανταγωνισµού ή η αποκλειστική διανοµή, ο κανονισµός εκµεταλλεύεται ο ίδιος κατάστηµα λιανικής πώλησης σε µία
απαλλαγής κατά κατηγορίες ισχύει για µερίδιο αγοράς δεδοµένη γεωγραφική περιοχή που καλύπτεται από τη
µέχρι 30 % για το δικαιοπάροχο ή τον προµηθευτή που σύµβαση. Επίσης, ο δικαιοπάροχος έχει την υποχρέωση να
ορίζεται από τον δικαιοπάροχο (39). Οι κατευθύνσεις που ανανεώνει και να αναπτύσσει περαιτέρω τα προϊόντα του,
δόθηκαν ανωτέρω σχετικά µε αυτά τα είδη των περιορισµών, την εικόνα και την παρουσίαση των καταστηµάτων και το
ισχύουν και για τη δικαιόχρηση, µε την επιφύλαξη των εγχειρίδιο λειτουργίας και να θέτει στη διάθεση όλων
ακολούθων παρατηρήσεων: των δικαιοδόχων αυτές τις βελτιώσεις. Οι συµφωνίες

δικαιόχρησης συνάπτονται για διάρκεια 10 ετών.

1) Σύµφωνα µε το γενικό κανόνα 8 (βλέπε
παράγραφο 119) όσο σηµαντικότερη είναι η µεταβί-
βαση τεχνογνωσίας, τόσο ευκολότερα πληρούνται οι

Οι λιανοπωλητές ζαχαρωτών αγοράζουν τα ζαχαρωτάπροϋποθέσεις για τη χορήγηση απαλλαγής στους
στην εγχώρια αγορά είτε από εγχώριους παραγωγούςκάθετους περιορισµούς.
που προσαρµόζονται στις εγχώριες προτιµήσεις ή από
χονδρεµπόρους που, εκτός από την πώληση προϊόντων

2) Μία υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού όσον εγχώριων παραγωγών, εισάγουν ζαχαρωτά και από ξένους
αφορά τα αγαθά ή τις υπηρεσίες που αγοράζονται παραγωγούς. Σε αυτή την αγορά, τα προϊόντα του δικαιοπά-
από το δικαιοδόχο δεν εµπίπτει στο πεδίο εφαρµογής ροχου ανταγωνίζονται µε άλλα σήµατα ζαχαρωτών. Ο
του άρθρου 81, παράγραφος 1 όταν η υποχρέωση δικαιοπάροχος έχει µερίδιο αγοράς 30 % στην αγορά
είναι απαραίτητη για τη διαφύλαξη της κοινής ταυτό- ζαχαρωτών που πωλούνται σε λιανοπωλητές. Ο αντα-
τητας και της φήµης του δικτύου δικαιόχρησης. Σε γωνισµός προέρχεται από έναν αριθµό εγχώριων και διεθνών
τέτοιες περιπτώσεις, η διάρκεια της υποχρέωσης µη σηµάτων, που παράγονται ορισµένες φορές από µεγάλες
άσκησης ανταγωνισµού δεν αποτελεί ουσιώδη παρά- διαφοροποιηµένες εταιρείες τροφίµων. Υπάρχουν πολλά
γοντα σύµφωνα µε το άρθρο 81, παράγραφος 1, πιθανά σηµεία πώλησης ζαχαρωτών όπως σε καπνοπωλεία,
εφόσον δεν υπερβαίνει τη διάρκεια της ίδιας της παντοπωλεία, καφετέριες και ειδικευµένα καταστήµατα
συµφωνίας δικαιόχρησης. ζαχαρωτών. Στην αγορά µηχανηµάτων χρωµατισµού τρο-

φίµων το µερίδιο αγοράς του δικαιοπάροχου είναι χαµηλό-
τερο του 10 %.

(201) Παράδειγµα δικαιόχρησης

'Ενας κατασκευαστής έχει επινοήσει ένα νέο σύστηµα για
την πώληση ζαχαρωτών στα λεγόµενα καταστήµατα «fun Οι περισσότερες υποχρεώσεις που περιλαµβάνονται στις

συµφωνίες δικαιόχρησης κρίνονται απαραίτητες για τηνshops» όπου τα ζαχαρωτά µπορούν να χρωµατιστούν ειδικά
σύµφωνα µε τις επιθυµίες του πελάτη. Ο κατασκευαστής προστασία των δικαιωµάτων διανοητικής ιδιοκτησίας ή τη

διαφύλαξη της ταυτότητας και της φήµης του δικτύουτων ζαχαρωτών έχει επίσης αναπτύξει µηχανήµατα για το
δικαιόχρησης και δεν εµπίπτουν στο άρθρο 81, παράγρα-
φος 1. Οι περιορισµοί όσον αφορά την πώληση (γεωγρα-
φική περιοχή που καλύπτεται από τη σύµβαση και επι-
λεκτική διανοµή) παρέχουν κίνητρα στους δικαιοδόχους να(39) Βλέπε επίσης απόφαση του ∆ικαστηρίου των Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων
επενδύσουν στο µηχάνηµα χρωµατισµού και στο σύστηµαστην υπόθεση 107/82 AEG, Συλλογή1983, σ. 3151, σηµείο 35·
δικαιόχρησης και, ακόµη και αν δεν είναι απαραίτητοι,και στην υπόθεση Τ-19/91, Vichy κατά Επιτροπής, Συλλογή1992,
τουλάχιστον βοηθούν στη διαφύλαξη της κοινής ταυτό-II-415, σηµείο 65. Βλέπε επίσης παραγράφους 89 έως 95 και ιδίως

παράγραφο 95. τητας, αντισταθµίζοντας µε τον τρόπο αυτό την άµβλυνση
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του ενδοσηµατικού ανταγωνισµού. Η ρήτρα µη άσκησης βαθµίδος αγορά προµήθειας καθώς και στην επόµενης
οικονοµικής βαθµίδος αγορά προµήθειας υπερβαίνει τοανταγωνισµού µε την οποία αποκλείονται τα άλλα σήµατα

ζαχαρωτών από τα καταστήµατα καθ' όλη τη διάρκεια των 30 %. 'Οταν το µερίδιο αγοράς του αγοραστή στην
επόµενης οικονοµικής βαθµίδος αγορά δεν υπερβαίνει τοσυµφωνιών επιτρέπει στο δικαιοπάροχο να διατηρήσει την

οµοιοµορφία των σηµείων πώλησης και να εµποδίσει τους 30 %, είναι και πάλι πιθανό να παρουσιαστούν σηµαντικά
φαινόµενα αποκλεισµού, ιδίως όταν το µερίδιο αγοράς τουανταγωνιστές να επωφεληθούν από το εµπορικό του σήµα.

∆εν οδηγεί σε σοβαρά φαινόµενα αποκλεισµού λαµβά- αγοραστή στην προηγούµενη οικονοµικής βαθµίδος αγορά
του είναι µεγαλύτερο του 30 %. Σε τέτοιες περιπτώσειςνοντας υπόψη το µεγάλο αριθµό των πιθανών σηµείων

πώλησης που διατίθενται σε άλλους παραγωγούς ζαχαρω- είναι πιθανό να απαιτείται άρση του ευεργετήµατος της
απαλλαγής κατά κατηγορία. Στην περίπτωση που µίατών. Οι συµφωνίες δικαιόχρησης αυτού του δικαιοπάροχου

θεωρείται πιθανό να πληρούν τους όρους για τη χορήγηση εταιρεία κατέχει δεσπόζουσα θέση στην προηγούµενης
οικονοµικής βαθµίδος αγορά, οποιαδήποτε υποχρέωσηαπαλλαγής βάσει του άρθρου 81, παράγραφος 3 στο

µέτρο που οι υποχρεώσεις που περιέχονται στις συµφωνίες αποκλειστικής ή κατά κύριο λόγο διάθεσης των προϊόντων
στον αγοραστή που κατέχει δεσπόζουσα θέση, µπορείεµπίπτουν στο άρθρο 81, παράγραφος 1.
εύκολα να έχει σοβαρά αποτελέσµατα που αντιβαίνουν
στον ανταγωνισµό.

(205) Σηµασία δεν έχει µόνο η θέση που κατέχει ο αγοραστής στην2.6. Αποκλειστική διάθεση
επόµενη οικονοµικής βαθµίδος αγορά ή την προηγούµενη
οικονοµικής βαθµίδος αγορά, αλλά και ο βαθµός και η
διάρκεια για την οποία εφαρµόζει µία υποχρέωση(202) Η αποκλειστική διάθεση όπως ορίζεται στο άρθρο 1,
αποκλειστικής διάθεσης. 'Οσο υψηλότερο είναι το µερίδιοστοιχείο γ) του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες
δεσµευµένης διάθεσης και όσο µεγαλύτερη είναι η διάρκειαείναι η ακραία µορφή της περιορισµένης διανοµής όσον
της υποχρέωσης αποκλειστικής διάθεσης, τόσο πιο αισθητάαφορά το όριο για τον αριθµό των αγοραστών: στη
αναµένεται να είναι τα αποτελέσµατα αποκλεισµού. Στιςσυµφωνία προσδιορίζεται ότι υπάρχει ένας µόνο αγοραστής
συµφωνίες αποκλειστικής διάθεσης µε διάρκεια µικρότερηεντός της Κοινότητας στον οποίο ο προµηθευτής µπορεί να
των πέντε ετών που έχουν συναφθεί από επιχειρήσεις πουπωλεί ένα συγκεκριµένο τελικό προϊόν. Για τα ενδιάµεσα
δεν κατέχουν δεσπόζουσα θέση, θα πρέπει συνήθως νααγαθά ή τις υπηρεσίες, η αποκλειστική διάθεση σηµαίνει
υπάρχει µια ισορροπία µεταξύ των θετικών και των αρνη-ότι υπάρχει ένας µόνο αγοραστής εντός της Κοινότητας ή
τικών αποτελεσµάτων για τον ανταγωνισµό, ενώ, όσονότι υπάρχει ένας µόνο αγοραστής εντός της Κοινότητας για
αφορά τα περισσότερα είδη επενδύσεων, οι συµφωνίες άνωµια συγκεκριµένη χρήση. Για τα ενδιάµεσα αγαθά ή τις
των πέντε ετών δεν θεωρούνται απαραίτητες για τηνυπηρεσίες η αποκλειστική διάθεση αναφέρεται συνήθως ως
επίτευξη των ισχυριζόµενων βελτιώσεων της αποτελεσµατι-βιοµηχανική διάθεση.
κότητας ή οι βελτιώσεις αυτές δεν είναι επαρκείς για
να αντισταθµίσουν τα αποτελέσµατα αποκλεισµού που
συνεπάγονται αυτές οι µακροχρόνιες συµφωνίες(203) Η αποκλειστική διάθεση όπως ορίζεται στο άρθρο 1,
αποκλειστικής διάθεσης.στοιχείο γ) του κανονισµού απαλλαγής κατά κατηγορίες

απαλλάσσεται βάσει του άρθρου 2, παράγραφος 1 σε (206) Η θέση των ανταγωνιζόµενων αγοραστών στην επόµενης
συνδιασµό µε το άρθρο 3, παράγραφος 2, του κανονισµού οικονοµικής βαθµίδος αγορά είναι σηµαντικός παράγοντας,
απαλλαγής κατά κατηγορίες για µερίδιο αγοράς του καθώς πιθανότητα αποκλεισµού των αγοραστών αυτών για
αγοραστή µέχρι και 30 %, ακόµη και αν συνδυάζεται µε λόγους αντιβαίνοντες στον ανταγωνισµό, δηλαδή µέσω της
άλλους κάθετους περιορισµούς που δεν είναι ιδιαίτερα αύξησης του κόστους τους, υπάρχει µόνο εάν είναι αισθητά
σοβαροί, όπως η υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού. µικρότεροι από τον αγοραστή που επιβάλλει τον περιο-
Πάνω από το όριο του µεριδίου αγοράς, παρέχονται οι ρισµό.
ακόλουθες κατευθύνσεις για την αξιολόγηση των ατοµικών

Ο αποκλεισµός των ανταγωνιζόµενων αγοραστών δεν θεω-περιπτώσεων αποκλειστικής διάθεσης.
ρείται πολύ πιθανός στην περίπτωση που οι ανταγωνιστές
αυτοί έχουν παρεµφερή αγοραστική ισχύ και είναι σε θέση
να προσφέρουν στους προµηθευτές ανάλογες δυνατότητες(204) Ο βασικός κίνδυνος για τον ανταγωνισµό σε περίπτωση
πωλήσεων. Σε µία τέτοια περίπτωση θα µπορούσαν νααποκλειστικής διάθεσης συνίσταται κυρίως στον
αποκλειστούν µόνο οι πιθανοί νεοεισερχόµενοι που δεν θααποκλεισµό των άλλων αγοραστών. Το µερίδιο αγοράς του
είναι σε θέση να εξασφαλίσουν προµήθειες όταν έναςαγοραστή στην επόµενης οικονοµικής βαθµίδος αγορά
αριθµός σηµαντικών αγοραστών συνάπτει συµφωνίεςπροµήθειας έχει προφανώς ιδιαίτερη σηµασία για την
αποκλειστικής διάθεσης µε την πλειοψηφία των προµηθευ-αξιολόγηση των δυνατοτήτων που έχει ο αγοραστής να
τών στην αγορά. 'Ενα τέτοιο σωρευτικό αποτέλεσµα µπορεί«επιβάλει» υποχρέωση αποκλειστικής διάθεσης µε την οποία
να οδηγήσει σε άρση του ευεργετήµατος του ΚΑ.αποκλείεται η πρόσβαση άλλων αγοραστών στις προµή-

θειες. Ωστόσο, η θέση του αγοραστή στην προηγούµενης (207) Οι φραγµοί εισόδου σε επίπεδο προµηθευτών συνιστούν
κρίσιµο παράγοντα για να προσδιοριστεί κατά πόσονοικονοµικής βαθµίδος αγορά είναι ο αποφασιστικός παρά-

γοντας από τον οποίο κρίνεται εάν είναι πιθανό να υπάρχει πραγµατικός αποκλεισµός. Στο µέτρο που είναι
αποτελεσµατικό για ανταγωνιζόµενους αγοραστές ναδηµιουργηθεί πρόβληµα σε επίπεδο ανταγωνισµού. Εάν ο

αγοραστής δεν έχει ισχύ στην προηγούµενης οικονοµικής παρέχουν τα αγαθά ή τις υπηρεσίες οι ίδιοι µέσω κάθετης
ολοκλήρωσης σε επόµενα οικονοµικής βαθµίδος στάδια,βαθµίδος αγορά, τότε δεν αναµένεται να υπάρχουν αισθητά

αρνητικά αποτελέσµατα για τους καταναλωτές. Αντίθετα, δεν θεωρείται πιθανό να υπάρχει πραγµατικό πρόβληµα
αποκλεισµού. Ωστόσο, συχνά υπάρχουν σηµαντικοί φραγ-αρνητικά αποτελέσµατα αναµένονται, όταν το µερίδιο

αγοράς του αγοραστή στην προηγούµενης οικονοµικής µοί στην είσοδο.
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(208) Η αντισταθµιστική ισχύς των προµηθευτών είναι σηµαντικός (212) Στην περίπτωση προβλήµατος «οµηρίας» και, ακόµη περισ-
σότερο, στην περίπτωση οικονοµιών κλίµακας στη διανοµή,παράγοντας, καθώς δεν είναι εύκολο να αποκλειστεί η

πρόσβαση σηµαντικών προµηθευτών σε εναλλακτικούς η επιβολή όρων ως προς τις ποσότητες στον προµηθευτή,
όπως υποχρεώσεις ελάχιστων προµηθειών, θα µπορούσαναγοραστές. Συνεπώς, κίνδυνος αποκλεισµού υπάρχει

κυρίως στην περίπτωση µη ισχυρών προµηθευτών και να αποτελέσουν µία λιγότερο περιοριστική εναλλακτική
δυνατότητα.ισχυρών αγοραστών. Στην περίπτωση ισχυρών προµηθευ-

τών, η αποκλειστική διάθεση µπορεί να συνδυάζεται µε
υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού. Ο συνδυασµός µε
υποχρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού συνεπάγεται την
εφαρµογή των κανόνων που αναπτύχθηκαν όσον αφορά την (213) Παράδειγµα αποκλειστικής διάθεσης:
προώθηση συγκεκριµένου σήµατος. 'Οταν πραγµατοποι-
ούνται ειδικές επενδύσεις για τη συγκεκριµένη συµβατική
σχέση και από τις δύο πλευρές (πρόβληµα «οµηρίας»), ο

Σε µία αγορά για έναν ορισµένο τύπο κατασκευαστικώνσυνδυασµός της αποκλειστικής διάθεσης µε υποχρέωση µη
στοιχείων (αγορά ενδιάµεσων προϊόντων) ο προµηθευτής Αάσκησης ανταγωνισµού, δηλαδή αµοιβαία αποκλειστι-
συµφωνεί µε τον αγοραστή Β να αναπτύξουν, µε δική τουκότητα σε συµφωνίες βιοµηχανικής διάθεσης, δικαιολογεί-
τεχνογνωσία και σηµαντικές επενδύσεις σε νέα µηχανήµαταται συνήθως µέχρι του επιπέδου στο οποίο θεωρείται ότι
και βάσει των προδιαγραφών που παρέχει ο αγοραστής Β,υπάρχει δεσπόζουσα θέση.
ένα διαφορετικό τύπο του κατασκευαστικού αυτού στοι-
χείου. Ο Β θα πρέπει να πραγµατοποιήσει σηµαντικές
επενδύσεις για την ενσωµάτωση αυτού του νέου κατασκευα-
στικού στοιχείου. Συµφωνείται ότι ο Α θα προµηθεύει το(209) Τέλος, το στάδιο του εµπορίου και η φύση του προϊόντος
νέο προϊόν µόνο στον αγοραστή Β για µία περίοδο πέντεαποτελούν κρίσιµους παράγοντες όσον αφορά το ενδεχό-
ετών από την ηµεροµηνία της πρώτης εισόδου στην αγορά.µενο αποκλεισµού. Ο αποκλεισµός είναι λιγότερο πιθανός
Ο Β είναι υποχρεωµένος να αγοράζει το νέο προϊόν µόνοστην περίπτωση ενδιάµεσου ή οµοιογενούς προϊόντος.
από τον Α για την ίδια πενταετή περίοδο. Τόσο ο Α όσο καιΠρώτον, ένας αποκλειόµενος κατασκευαστής που χρησιµο-
ο Β µπορούν να συνεχίσουν να πωλούν και να αγοράζουνποιεί συγκεκριµένο συστατικό έχει συνήθως µεγαλύτερη
αντίστοιχα άλλους τύπους του κατασκευαστικού στοιχείουευελιξία για να ανταποκριθεί στη ζήτηση των πελατών του
από άλλες επιχειρήσεις. Το µερίδιο αγοράς του αγοραστήαπό εκείνη που διαθέτει ο χονδρέµπορος/λιανοπωλητής για
Β στην επόµενη οικονοµικής βαθµίδος αγορά κατασκευα-να ανταποκριθεί στη ζήτηση του τελικού καταναλωτή για
στικών στοιχείων και στην προηγούµενη οικονοµικής βαθµί-τον οποίο τα σήµατα µπορεί να διαδραµατίζουν σηµαντικό
δος αγορά τελικών αγαθών είναι 40 %. Το µερίδιο αγοράςρόλο. ∆εύτερον, η απώλεια µιας πιθανής πηγής προµήθειας
του προµηθευτή κατασκευαστικών στοιχείων είναι 35 %.είναι λιγότερο σηµαντική για τους αποκλειόµενους
Υπάρχουν δύο άλλοι προµηθευτές κατασκευαστικών στοι-αγοραστές στην περίπτωση οµοιογενών προϊόντων από ότι
χείων µε µερίδιο αγοράς περίπου 20-25 % και ένας αριθµόςστην περίπτωση ετερογενών προϊόντων διαφόρων διαβαθµί-
µικρών προµηθευτών.σεων και ποιοτήτων.

Η συµφωνία, δεδοµένων των σηµαντικών επενδύσεων, είναι
πιθανό να πληροί τους όρους για τη χορήγηση απαλλαγής(210) Για τα οµοιογενή ενδιάµεσα προϊόντα, τα αποτελέσµατα
λαµβάνοντας υπόψη τις βελτιώσεις της αποτελεσµατικό-που αντιβαίνουν στον ανταγωνισµό είναι πιθανό να τύχουν
τητας και το περιορισµένο αποτέλεσµα αποκλεισµού.απαλλαγής κάτω του επιπέδου της δεσπόζουσας θέσης. Για
Βέβαια, άλλοι αγοραστές αποκλείονται από ένα συγκεκρι-τελικά προϊόντα συγκεκριµένου σήµατος ή διαφοροποιη-
µένο τύπο προϊόντος ενός προµηθευτή µε µερίδιο αγοράςµένα ενδιάµεσα προϊόντα για τα οποία υπάρχουν φραγµοί
35 %, αλλά υπάρχουν άλλοι προµηθευτές κατασκευαστικώνστην είσοδο, η αποκλειστική διάθεση µπορεί να έχει σοβαρά
στοιχείων οι οποίοι θα µπορούσαν να αναπτύξουν παρόµοιααποτελέσµατα αντίθετα στον ανταγωνισµό στην περίπτωση
νέα προϊόντα. Ο αποκλεισµός του ποσοστού της ζήτησηςπου οι ανταγωνιζόµενοι αγοραστές είναι σχετικά µικροί σε
του αγοραστή Β από άλλους προµηθευτές περιορίζεται σεσύγκριση µε τον αποκλειόµενο αγοραστή, ακόµη και αν
40 % της αγοράς κατ' ανώτατο όριο.αυτός δεν κατέχει δεσπόζουσα θέση στην προηγούµενης

οικονοµικής βαθµίδος αγορά.

(214) Η αποκλειστική διάθεση στηρίζεται σε µία άµεση ή έµµεση
υποχρέωση που αναγκάζει τον προµηθευτή να πωλεί µόνο(211) 'Οταν διαπιστωθούν αισθητά αποτελέσµατα αντιβαίνοντα

στον ανταγωνισµό, θα µπορούσε να χορηγηθεί απαλλαγή σε έναν αγοραστή. Η επιβολή όρων ως προς τις ποσότητες
στον προµηθευτή στηρίζεται σε κίνητρα που έχουν συµφω-βάσει του άρθρου 81, παράγραφος 3 εφόσον η εταιρεία

δεν κατέχει δεσπόζουσα θέση. Βελτιώσεις της αποτελεσµατι- νηθεί µεταξύ του προµηθευτή και του αγοραστή τα οποία
ωθούν τον προµηθευτή να συγκεντρώνει τις πωλήσεις τουκότητας µπορεί να αναµένονται στην περίπτωση προβλήµα-

τος «οµηρίας» (σηµεία 4 και 5 της παραγράφου 116), και κυρίως σε έναν αγοραστή. Η επιβολή όρων ως προς τις
ποσότητες στον προµηθευτή µπορεί να έχει εν γένειαυτό είναι πιο πιθανό για τα ενδιάµεσα προϊόντα από ότι

για τα τελικά προϊόντα. Η επίτευξη άλλων βελτιώσεων της παρόµοια αλλά πιο ήπια αποτελέσµατα από ότι η
αποκλειστική διάθεση. Η αξιολόγηση της επιβολής όρωναποτελεσµατικότητας είναι λιγότερο πιθανή. Οι πιθανές

οικονοµίες κλίµακας στη διανοµή (σηµείο 6 της παραγρά- ως προς τις ποσότητες εξαρτάται από το βαθµό του
αποκλεισµού των άλλων αγοραστών στην επόµενη οικονο-φου 116) δεν είναι πιθανό να µπορούν να δικαιολογήσουν

την αποκλειστική διάθεση. µικής βαθµίδος αγορά.
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2.7. ∆εσµευµένη πώληση δεσµεύοντος προϊόντος εκ µέρους του πελάτη, παραδείγµα-
τος χάρη δεσµεύοντας την πώληση φωτοαντιγραφικών
µηχανηµάτων µε την αγορά περιεκτών µελάνης (metering).
Τρίτον, όταν στην περίπτωση µακροχρόνιων συµβάσεων ή(215) ∆εσµευµένη πώληση υπάρχει όταν ο προµηθευτής εξαρτά
στην περίπτωση αγορών εξαρτηµάτων και ανταλλακτικώντην πώληση ενός προϊόντος από την αγορά ενός άλλου
µετά την πώληση ενός αρχικού εξοπλισµού µε µακράδιαφορετικού προϊόντος από τον προµηθευτή ή από
διάρκεια ζωής, είναι δυσχερές για τους πελάτες να εκτι-κάποιον που ορίζεται από τον προµηθευτή. Το πρώτο
µήσουν τις επιπτώσεις της εν λόγω δεσµευµένης πώλησης.προϊόν αναφέρεται ως το δεσµεύον προϊόν και το δεύτερο
Τέλος, οι δεσµευµένες πωλήσεις µπορεί επίσης να οδηγή-αναφέρεται ως το δεσµευµένο προϊόν. Εάν οι δεσµευµένες
σουν σε υψηλότερους φραγµούς στην είσοδο τόσο στηνπωλήσεις δεν δικαιολογούνται αντικειµενικά λόγω της
αγορά του δεσµεύοντος όσο και στην αγορά του δεσµευµέ-φύσης των προϊόντων ή των εµπορικών συνηθειών, οι
νου προϊόντος.πρακτικές αυτές µπορεί να συνιστούν καταχρηστική συµπε-

ριφορά κατά την έννοια του άρθρου 54 (40). Το άρθρο 53
(218) Οι δεσµευµένες πωλήσεις µπορούν να τύχουν απαλλαγήςµπορεί να εφαρµοστεί σε οριζόντιες συµφωνίες ή εναρµο-

βάσει του άρθρου 2, παράγραφος 1 σε συνδιασµό µε τονισµένες πρακτικές µεταξύ ανταγωνιζόµενων προµηθευτών
άρθρο 3 του κανονισµού απαλλαγής ανά κατηγορία ότανπου εξαρτούν την πώληση ενός προϊόντος από την αγορά
το µερίδιο αγοράς του προµηθευτή δεν υπερβαίνει τοενός άλλου διαφορετικού προϊόντος. Οι δεσµευµένες
30 % τόσο στην αγορά του δεσµευµένου όσο και τουπωλήσεις µπορεί επίσης να συνιστούν κάθετο περιορισµό
δεσµεύοντος προϊόντος. Μπορεί να συνδυάζονται µεπου εµπίπτει στο άρθρο 53 όταν οδηγούν σε υποχρέωση
άλλους κάθετους περιορισµούς οι οποίοι δεν είναι ιδιαίτεραόπως εκείνη για την προώθηση ενός συγκεκριµένου σήµατος
σοβαροί, όπως συµφωνία µη άσκησης ανταγωνισµού, ή(βλέπε παραγράφους 138 έως 160) για το δεσµευµένο
επιβολή όρων ως προς τις ποσότητες όσον αφορά τοπροϊόν. Στις παρούσες κατευθυντήριες γραµµές εξετάζεται
δεσµεύον προϊόν ή συµφωνία αποκλειστικής προµήθειας.µόνον η δεύτερη περίπτωση.
'Οταν το µερίδιο αγοράς υπερβαίνει το προβλεπόµενο
όριο, παρέχονται οι εξής κατευθυντήριες γραµµές για την
εκτίµηση των δεσµευµένων πωλήσεων κατά περίπτωση.(216) Τι πρέπει να θεωρηθεί ως διαφορετικό προϊόν προσδιορί-

ζεται πρώτα από όλα από τη ζήτηση των αγοραστών. (219) Είναι προφανές ότι η θέση που κατέχει ο προµηθευτής
∆ύο προϊόντα είναι διαφορετικά εάν, όταν δεν υπάρχουν στην αγορά του δεσµεύοντος προϊόντος είναι ιδιαίτερα
δεσµευµένες πωλήσεις, τα προϊόντα αυτά αγοράζονται, από σηµαντική για την εκτίµηση των πιθανών αποτελεσµάτων
την οπτική γωνία των αγοραστών, σε δύο διαφορετικές που αντιβαίνουν στον ανταγωνισµό. Εν γένει, αυτό το
αγορές. Παραδείγµατος χάρη, καθώς οι πελάτες θέλουν να είδος της συµφωνίας επιβάλλεται από τον προµηθευτή. Η
αγοράζουν υποδήµατα µαζί µε τα κορδόνια, έχει καταστεί σπουδαιότητα του προµηθευτή στην αγορά του
εµπορική συνήθεια για τους κατασκευαστές υποδηµάτων δεσµεύοντος προϊόντος είναι ο βασικός λόγος για τον
να προµηθεύουν υποδήµατα µαζί µε τα κορδόνια τους. οποίο δεν είναι εύκολο για τον αγοραστή να αρνηθεί µία
Συνεπώς, η πώληση υποδηµάτων µε κορδόνια, δεν αποτελεί υποχρέωση δεσµευµένης πώλησης.
δεσµευµένη πώληση. Συχνά συνδυασµοί έχουν καταστεί

(220) Για την εκτίµηση της ισχύος στην αγορά του προµηθευτήαποδεκτή πρακτική, επειδή η φύση του προϊόντος καθιστά
σηµασία έχει η θέση των ανταγωνιστών του στην αγορά τουδυσχερή από τεχνική άποψη την προµήθεια ενός προϊόντος
δεσµεύοντος προϊόντος. Εφόσον υπάρχει ικανοποιητικόςχωρίς την προµήθεια του άλλου προϊόντος.
αριθµός ανταγωνιστών µε επαρκή ισχύ δεν θεωρείται
πιθανό να υπάρχουν αποτελέσµατα αντιβαίνοντα στον
ανταγωνισµό, καθώς οι αγοραστές έχουν επαρκείς εναλ-(217) Το βασικό αποτέλεσµα των δεσµευµένων πωλήσεων το
λακτικές δυνατότητες να αγοράσουν το δεσµεύον προϊόνοποίο αντιβαίνει στον ανταγωνισµό είναι ότι αυτές οι
χωρίς το δεσµευµένο προϊόν, εκτός αν και άλλοι προµηθευ-πωλήσεις µπορούν να οδηγήσουν σε αποκλεισµό της
τές εφαρµόζουν παρόµοιες συµφωνίες δεσµευµένωναγοράς του δεσµευµένου προϊόντος. Οι δεσµευµένες
πωλήσεων. Επιπλέον, οι φραγµοί στην είσοδο στην αγοράπωλήσεις συνεπάγονται τουλάχιστον µία µορφή επιβολής
του δεσµεύοντος προϊόντος είναι κρίσιµοι για την αξιολό-όρων ως προς τις ποσότητες στον αγοραστή όσον αφορά
γηση της θέσης που κατέχει στην αγορά ο προµηθευτής.το δεσµευµένο προϊόν. 'Οταν επιπλέον συµφωνείται µία
'Οταν οι δεσµευµένες πωλήσεις συνδυάζονται µε υπο-ρήτρα µη άσκησης ανταγωνισµού όσον αφορά το
χρέωση µη άσκησης ανταγωνισµού όσον αφορά τοδεσµευµένο προϊόν, αυτό αυξάνει το ενδεχόµενο αποτέ-
δεσµεύον προϊόν, η θέση του προµηθευτή ενισχύεταιλεσµα αποκλεισµού στην αγορά του δεσµευµένου προϊ-
αισθητά.όντος. Επιπλέον, οι δεσµευµένες πωλήσεις µπορεί να οδηγή-

σουν στη διαµόρφωση τιµών οι οποίες είναι υψηλότερες
(221) Η αγοραστική ισχύς είναι κρίσιµος παράγοντας, καθώς δεναπό το επίπεδο που αντιστοιχεί στις συνθήκες του ανταγωνι-

είναι εύκολο να υποχρεωθούν σηµαντικοί αγοραστές νασµού, ιδίως σε τρεις περιπτώσεις. Πρώτον, όταν το δεσµεύον
αποδεχθούν δεσµευµένες πωλήσεις χωρίς να επωφεληθούνκαι το δεσµευµένο προϊόν είναι εν µέρει δυνατόν να
τουλάχιστον εν µέρει από τις πιθανές βελτιώσεις τηςυποκατασταθούν µεταξύ τους για τον αγοραστή. ∆εύτερον,
αποτελεσµατικότητας. Συνεπώς, οι δεσµευµένες πωλήσειςόταν η δεσµευµένη πώληση επιτρέπει την άσκηση διακρί-
που δεν στηρίζονται στη βελτίωση της αποτελεσµατικό-σεων ως προς τις τιµές ανάλογα µε τη χρήση του
τητας συνιστούν κυρίως κίνδυνο στην περίπτωση
αγοραστών που δεν έχουν σηµαντική αγοραστική ισχύ.

(222) 'Οταν διαπιστώνονται αισθητά αποτελέσµατα που αντιβαί-
νουν στον ανταγωνισµό, το ερώτηµα µιας πιθανής απαλλα-(40) Απόφαση του ∆ικαστηρίου στην υπόθεση C-333/94, P Tetrapak

Συλλογή 1996, σ. Ι-5987, σκέψη 37. γής βάσει του άρθρου 81, παράγραφος 3 τίθεται εφόσον η
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επιχείρηση δεν κατέχει δεσπόζουσα θέση. Μια υποχρέωση (224) Η άρση του ευεργετήµατος της απαλλαγής κατά κατηγορία
είναι πιθανή όταν οι δεσµευµένες πωλήσεις δεν συνεπά-δεσµευµένων πωλήσεων µπορεί να συµβάλλει σε βελτιώσεις

της αποτελεσµατικότητας χάρη στην κοινή παραγωγή ή την γονται βελτιώσεις της αποτελεσµατικότητας ή όταν οι
καταναλωτές δεν επωφελούνται από τις βελτιώσεις αυτέςκοινή διανοµή. Στην περίπτωση που το δεσµευµένο προϊόν

δεν παράγεται από τον προµηθευτή, µπορεί επίσης να (βλέπε παράγραφο 222). Η άρση της απαλλαγής είναι
επίσης πιθανή στην περίπτωση σωρευτικού αποτελέσµατος,επιτευχθεί βελτίωση της αποτελεσµατικότητας λόγω της

αγοράς µεγάλων ποσοτήτων του δεσµευµένου προϊόντος όταν η πλειοψηφία των προµηθευτών εφαρµόζει παρόµοιες
συµφωνίες δεσµευµένων πωλήσεων, χωρίς οι καταναλωτέςεκ µέρους του προµηθευτή. Ωστόσο, οι δεσµευµένες

πωλήσεις δεν µπορούν να τύχουν απαλλαγής εάν δεν να επωφελούνται, τουλάχιστον εν µέρει, από τις ενδεχόµενες
βελτιώσεις της αποτελεσµατικότητας.αποδειχθεί ότι ο καταναλωτής επωφελείται από τουλάχιστον

ένα µέρος αυτής της µείωσης του κόστους. Συνεπώς,
δεν προβλέπεται κανονικά απαλλαγή των δεσµευµένων
πωλήσεων όταν ο λιανοπωλητής έχει τη δυνατότητα να
αγοράζει σε τακτική βάση τα ίδια ή αντίστοιχα προϊόντα µε

2.8. Συνιστώµενες και µέγιστες τιµές µεταπώλησηςίδιους ή καλύτερους όρους από εκείνους που προσφέρονται
από τον προµηθευτή που εφαρµόζει την πρακτική
δέσµευσης. Βελτίωση της αποτελεσµατικότητας µπορεί
επίσης να επιτευχθεί όταν οι δεσµευµένες πωλήσεις συµβάλ- (225) Η πρακτική να συνιστάται στον µεταπωλητή µια τιµήλουν στην εξασφάλιση µιας ορισµένης οµοιοµορφίας και µεταπώλησης ή να ζητείται από το µεταπωλητή να τηρείτυποποίησης της ποιότητας (βλέπε 8η περίπτωση αποτε- µια µέγιστη τιµή µεταπώλησης καλύπτεται — µε τηνλεσµατικότητας στην παράγραφο 116). Ωστόσο, πρέπει να επιφύλαξη των παρατηρήσεων που διατυπώθηκαν στιςαποδειχθεί ότι τα θετικά αποτελέσµατα δεν θα ήταν δυνατό παραγράφους 46 έως 56 σχετικά µε τον προκαθορισµό τωννα επιτευχθούν το ίδιο αποτελεσµατικά µε την επιβολή στον τιµών µεταπώλησης — από τον κανονισµό απαλλαγής κατάαγοραστή της υποχρέωσης να χρησιµοποιεί ή να µεταπωλεί κατηγορίες όταν το µερίδιο αγοράς του προµηθευτή δενπροϊόντα που ικανοποιούν ορισµένες ελάχιστες προδιαγρα- υπερβαίνει το όριο του 30 %. Για τις περιπτώσεις που τοφές ποιότητας, χωρίς να απαιτείται από τον αγοραστή να µερίδιο αγοράς είναι µεγαλύτερο από το όριο αυτό και γιααγοράζει τα προϊόντα αυτά από τον προµηθευτή ή κάποιον τις περιπτώσεις άρσης του ευεργετήµατος της απαλλαγήςάλλο που ορίζεται από τον προµηθευτή. Οι απαιτήσεις κατά κατηγορία, παρέχονται οι εξής κατευθύνσεις.σχετικά µε τις ελάχιστες προδιαγραφές ποιότητας δεν
εµπίπτουν κανονικά στο πεδίο εφαρµογής του άρθρου 81,
παράγραφος 1. Στην περίπτωση που ο προµηθευτής του
δεσµεύοντος προϊόντος επιβάλλει στον αγοραστή τους (226) Από πλευράς ανταγωνισµού, ο βασικός κίνδυνος όσον
προµηθευτές από τους οποίους πρέπει να αγοράζει το αφορά τις µέγιστες και τις συνιστώµενες τιµές µεταπώλησης
δεσµευµένο προϊόν, παραδείγµατος χάρη επειδή δεν είναι είναι πρώτον ότι θα λειτουργήσουν ως σηµείο εστίασης για
δυνατό να διατυπωθούν ελάχιστες προδιαγραφές ποιότη- τους µεταπωλητές και ως εκ τούτου να εφαρµόζονται από
τας, και αυτή η πρακτική είναι πιθανό να µην εµπίπτει στο τους περισσότερους ή και από όλους τους µεταπωλητές.
άρθρο 81, παράγραφος 1, ιδίως αν ο προµηθευτής του 'Ενας δεύτερος κίνδυνος για τον ανταγωνισµό είναι ότι οι
δεσµεύοντος προϊόντος δεν αποκοµίζει άµεσο (οικονοµικό) µέγιστες ή συνιστώµενες τιµές µπορεί να διευκολύνουν τις
όφελος από τον προσδιορισµό των προµηθευτών του αθέµιτες συµπράξεις µεταξύ των προµηθευτών.
δεσµευµένου προϊόντος.

(227) Ο σηµαντικότερος παράγοντας για την αξιολόγηση των
πιθανών αποτελεσµάτων που αντιβαίνουν στον ανταγωνισµό
των µεγίστων ή συνιστώµενων τιµών µεταπώλησης είναι η
θέση του προµηθευτή στην αγορά. 'Οσο ισχυρότερη είναι η
θέση του προµηθευτή στην αγορά, τόσο µεγαλύτερος

(223) Η διαµόρφωση τιµών υψηλότερων από εκείνες που αντιστοι- είναι ο κίνδυνος µια µέγιστη ή µια συνιστώµενη τιµή
χούν στις συνθήκες του ανταγωνισµού θεωρείται καθαυτή µεταπώλησης να οδηγήσουν σε µια περισσότερο ή λιγότερο
ως αποτέλεσµα αντιβαίνον στον ανταγωνισµό. Το αποτέ- οµοιόµορφη εφαρµογή αυτού του επιπέδου τιµών από τους
λεσµα αποκλεισµού εξαρτάται από το δεσµευµένο ποσοστό µεταπωλητές διότι θα χρησιµοποιούνται από αυτούς ως
των συνολικών πωλήσεων στην αγορά του δεσµευµένου σηµείο εστίασης. Οι µεταπωλητές µπορεί να πιστεύουν ότι
προϊόντος. Για να προσδιοριστεί πότε ο αποκλεισµός µπορεί είναι δύσκολο να αποκλίνουν από αυτές τις προτεινόµενες
να θεωρηθεί αισθητός βάσει του άρθρου 81, παράγραφος 1, τιµές µεταπώλησης που θεωρούν ότι είναι αυτές που
µπορεί να εφαρµοστεί η ανάλυση όσον αφορά την προώ- προτιµά ένας ιδιαίτερα ισχυρός προµηθευτής. Υπό αυτές
θηση ενός συγκεκριµένου σήµατος. Σε περίπτωση που το τις συνθήκες, η πρακτική να επιβάλλονται µέγιστες τιµές
µερίδιο αγοράς είναι µεγαλύτερο από το όριο του 30 %, µεταπώλησης ή να συνιστώνται τιµές µεταπώλησης µπορεί
δεν θεωρείται πιθανή η χορήγηση απαλλαγής για τις να αντιβαίνει στο άρθρο 81, παράγραφος 1 εάν οδηγεί στη
δεσµευµένες πωλήσεις, εκτός εάν υπάρχουν σαφείς βελτιώ- διαµόρφωση ενός οµοιόµορφου επιπέδου τιµών.
σεις της αποτελεσµατικότητας από τις οποίες µπορούν να
επωφεληθούν, τουλάχιστον εν µέρει, οι καταναλωτές. Η
χορήγηση απαλλαγής είναι ακόµη λιγότερο πιθανή όταν οι
δεσµευµένες πωλήσεις συνδυάζονται µε υποχρέωση µη (228) Ο δεύτερος σηµαντικότερος παράγοντας για την αξιολό-

γηση των πιθανών αποτελεσµάτων που αντιβαίνουν στονάσκησης ανταγωνισµού, είτε όσον αφορά το δεσµευµένο
είτε το δεσµεύον προϊόν. ανταγωνισµό προερχόµενων από τις µέγιστες ή συνιστώµε-
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νες τιµές µεταπώλησης είναι η θέση των ανταγωνιστών στην 2.9. 'Αλλοι κάθετοι περιορισµοί
αγορά. Ιδίως στην περίπτωση ενός στενού ολιγοπωλίου, η
πρακτική της χρησιµοποίησης ή της δηµοσίευσης µέγιστων
ή συνιστώµενων τιµών µεταπώλησης µπορεί να διευκολύνει
τις αθέµιτες συµπράξεις µεταξύ των προµηθευτών µε

(229) Οι κάθετοι περιορισµοί και οι συνδυασµοί τους πουτην ανταλλαγή πληροφοριών για το επίπεδο τιµών που
περιγράφηκαν ανωτέρω αποτελούν απλά µια επιλογή. Υπάρ-προτιµούν, πράγµα που καθιστά λιγότερο πιθανή µια
χουν άλλοι περιορισµοί και συνδυασµοί για τους οποίουςενδεχόµενη µείωση των τιµών µεταπώλησης. Η πρακτική να
δεν παρέχονται άµεσες κατευθύνσεις στο παρόν έγγραφο.επιβάλλονται µέγιστες τιµές µεταπώλησης ή να συνιστώνται
Ωστόσο, µπορούν να αντιµετωπίζονται σύµφωνα µε τις ίδιεςτιµές µεταπώλησης µπορεί επίσης να παραβιάζει το
αρχές, µε τη βοήθεια των ίδιων γενικών κανόνων καιάρθρο 81, παράγραφος 1, όταν οδηγεί σε αυτά τα

αποτελέσµατα. δίνοντας την ίδια έµφαση στα αποτελέσµατα στην αγορά.
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