L 59/12

Den Europaiske Unions Tidende

1.3.2006

KOMMISSIONENS FORORDNING (EF) Nr. 355/2006
af 28. februar 2006

om indferelse af en midlertidig antidumpingtold pd importen af visse »side by side«koleskabe med
oprindelse i Republikken Korea

KOMMISSIONEN FOR DE EUROPAISKE FALLESSKABER HAR —
under henvisning til traktaten om oprettelse af Det Europziske Fellesskab,

under henvisning til Ridets forordning (EF) nr. 384/96 af 22. december 1995 om beskyttelse mod
dumpingimport fra lande, der ikke er medlemmer af Det Europeiske Fellesskab () (i det folgende
benavnt »grundforordningen), sarlig artikel 7,

efter horing af det radgivende udvalg, og
ud fra felgende betragtninger:

1. PROCEDURE
1.1. Indledning

(1) Den 18. april 2005 indgav Whirlpool Europe s.r.l. (i det folgende benavnt »klageren«) pa vegne af
producenter, der tegner sig for en storre andel af Fallesskabets produktion af »side by side«-kgleskabe,
en klage vedrerende importen af visse »side by side«-keleskabe med oprindelse i Republikken Korea.

(2)  Klagen indeholdt beviser for, at der fandt dumping sted i forbindelse med naevnte vare, og at der
forvoldtes vasentlig skade som folge heraf, hvilket ansds for tilstraekkeligt til at begrunde indled-
ningen af en procedure.

(3)  Proceduren blev indledt den 2. juni 2005 ved offentliggerelsen af en indledningsmeddelelse i Den
Europeiske Unions Tidende (?).

1.2. Parter, som er berort af proceduren

(4)  Kommissionen underrettede officielt klageren, de eksporterende koreanske producenter, importorer,
leveranderer og detailhandlere, som den vidste var berort af sagen, samt bererte erhvervssammen-
slutninger og reprasentanter for Korea om indledningen af proceduren. Interesserede parter fik
lejlighed til at tilkendegive deres synspunkter skriftligt og til at anmode om at blive hert inden
for den frist, der var fastsat i indledningsmeddelelsen.

(5)  Kommissionen indhentede og efterprovede alle de oplysninger, som den ansd for nedvendige for
forelgbigt at fastsla, om der var tale om dumping og deraf folgende skade for Fallesskabets interesser.
I dette gjemed sendte Kommissionen spergeskemaer til alle de parter, som den vidste var bergrt af
sagen, og til alle andre virksomheder, som havde givet sig til kende inden for de frister, der var fastsat
i indledningsmeddelelsen. Der blev modtaget besvarelser fra tre koreanske eksporterende producenter
og deres forretningsmeassigt forbundne importerer i Fellesskabet, fra klageren, fra én ikke-forret-
ningsmaessigt forbunden importer, fra to leveranderer og to detailhandlere i Feellesskabet.

(6)  Der blev aflagt kontrolbesog hos felgende virksomheder:
a) producenter i Feellesskabet:

— Whirlpool Europe s.rl., Varese, Italien

(") EFT L 56 af 6.3.1996, s. 1. Senest @ndret ved Réddets forordning (EF) nr. 2117/2005 (EUT L 340 af 23.12.2005,
s. 17).
() EUT C 135 af 2.6.2005, s. 4.
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b) ikke-forretningsmeessigt forbundne importorer i Feellesskabet:

— Indesit Company SpA, Fabriano, Italien

) detailhandlere i Feellesskabet:

— Media-Saturn Systemzentrale GmbH, Ingolstadt, Tyskland

d) eksporterende producenter i Korea:

— Daewoo Electronics Corporation, Seoul
— LG Electronics Corporation, Seoul

— Samsung Electronics Corporation, Seoul

e) forretningsmessigt forbundne importarer i Fellesskabet:
— Daewoo Electronics Sales UK, Wokingham, Det Forenede Kongerige
— LG Electronics Benelux BV, Almere, Nederlandene
— LG Electronics Espafia SA, Madrid, Spanien
— LG Electronics UK Limited, Slough, Det Forenede Kongerige
— Samsung Electronics Benelux BV, Delft, Nederlandene
— Samsung Electronics Iberia SA, Barcelona, Spanien
— Samsung Electronics UK Limited, Chertsey, Det Forenede Kongerige

Alle interesserede parter, som anmodede om at blive hart og péviste, at der var sarlige grunde til, at
de burde hares, blev hert.

1.3. Undersegelsesperiode

Undersagelsen af dumping og skade omfattede perioden fra 1. april 2004 til 31. marts 2005 (i det
folgende benaevnt »undersogelsesperioden«). Hvad angér tendenser af relevans for skadesvurderingen,
underspgte Kommissionen oplysninger fra perioden fra den 1. januar 2002 til den 31. marts 2005
(»den betragtede periode«).

2. DEN PAGALDENDE VARE OG SAMME VARE
2.1. Den pigeldende vare
Den pageldende vare er »side by side«koleskabe, dvs. kombinerede kele- og fryseenheder med en

kapacitet pd over 400 liter og mindst to adskilte yderlager, som placeres ved siden af hinanden, med
oprindelse i Republikken Korea, og som normalt angives under KN-kode ex 8418 10 20.
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En hvidevareproducent i Fellesskabet havde anmodet om, at kele- og fryseenheder, der anbragt side
om side kan samles til ét system ved hjelp af specialudstyr, ogsd omfattes. Dette blev undersegt, og
det konkluderedes, at denne vare bestar af to adskilte apparater, der kan kebes hver for sig og fungere
uathaengigt hinanden. Der er derfor ikke her tale om kombinerede kole-fryseenheder, og disse varer
falder derfor uden for varedefinitionen.

En eksporterende producent mente, at alle koleskabe burde vare omfattet af proceduren, eftersom de
anvendes til det samme formal, dvs. opbevaring af mad- og drikkevarer, og eftersom de fleste af dem
har bade et kelerum og et fryserum.

Dette selskab havdede ogsd, at varebeskrivelsen i meddelelsen om indledning af antidumpingproce-
duren var fejlagtig. Ifolge dette selskab, opfattes »side by side«keleskabe inden for branchen som
koleskabe med et kelerum og et fryserrum placeret side ved side og med adskilte yderldger for hvert
rum. Selskabet havdede, at hvis definitionen i meddelelsen om indledning af antidumpingproceduren
skulle fastholdes, ville visse »bottom mount freezers«, naermere bestemt kombinerede kalefryseskabe
med to ldger pd kelerummet overst og en lige pd fryserummet nederst vaere omfattet af underso-
gelsen, mens lignende modeller med en lige pa hvert rum ville vaere udelukket. Selskabet mente
derfor, at alle kelefrysekombinationer med tre eller flere lager burde udelukkes fra undersegelsen,
eller ogsd burde denne omfatte alle kombinerede kelefryseskabe.

Med hensyn til argumentet om, at alle keleskabe burde inddrages i undersogelsen, eftersom de
anvendes til samme formal, skal det bemarkes, at markedet for »side by side«-keleskabe er et serskilt
og klart idenficerbart markedssegment. De sarlige fysiske egenskaber, herunder iser de to store lager,
der er anbragt ved siden af hinanden, gor, at et »side by side«keleskabe har deres egen serlige
position pd markedet for kombinerede kolefryseskabe. Dette forhold erkendes af producenter, distri-
buterer og forhandlere, der markedsforer varen som »super«kelefryseskabe (»premiume).

Med hensyn til det andet argument har undersagelsen pavist, at der ikke findes nogen almindeligt
anvendt definition pd »side by side«keleskabe. De kombinerede kelefryseskabe med tre dere, som
navnes i betragtning (12), findes imidlertid sammen med andre andre »side by side«-keleskabemo-
deller pd markedet. Den eksporterende producent, der fremsatte ovennavnte udtalelser markedsforte
tidligere ogsd kelefryseskabe under betegnelsen »three door side-by-side«-keleskabe.

Det konkluderes derfor forelgbigt, at alle typer »side by side«-keleskabe, herunder »three door side-by-
side«-kolefryseskabe med »bottom-mount«fryser, uanset volumen, ekstraudstyr og anvendte mate-
rialer har de samme fysiske og tekniske egenskaber, og at de grundleeggende anvendes til samme
formal.

I konsekvens heraf har kommentarerne fra denne eksporterende producent ikke givet anledning til
andring af varebeskrivelsen i punkt 2 af meddelelsen om indledning af antidumpingprocedure. Det
blev imidlertid skennet nedvendigt at indfere en mindre andring af ordlyden af hensyn til vare-
definitionens overensstemmelse med den kombinerede nomenklatur; denne @ndring har ikke konse-
kvenser for definitionen af omfattede varer.

2.2. Samme vare

Det blev fundet godtgjort, at den pdgwldende vare, »side by side«kealeskabe produceret og solgt i
Feellesskabet af EF-erhvervsgrenen, og »side by side«-kaleskabe produceret og solgt i Republikken
Korea grundleggende havde de samme fysiske og tekniske egenskaber og anvendes til samme
elementzare formdl. Det konkluderes derfor forelgbigt, at disse varer er identiske i henhold til grund-
forordningens artikel 1, stk. 4.
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3. DUMPING
3.1. Normal verdi

For sd vidt angdr fastsattelsen af den normale veerdi fastslog Kommissionen forst for hver enkelt
eksporterende producent, om dens samlede hjemmemarkedssalg af den samme vare var reprasenta-
tivt i forhold til dens samlede eksportsalg til Fellesskabet. I overensstemmelse med artikel 2, stk. 2, i
grundforordningen blev hjemmemarkedssalget anset for reprasentativt, hvis den mangde, som hver
eksporterende producent solgte pa hjemmemarkedet, udgjorde mindst 5 % af det pagaldende selskabs
samlede eksportsalg til Fellesskabet. For alle eksporterende producenter blev det fundet godtgjort, at
deres hjemmemarkedssalg var reprasentativt i henhold til artikel 2, stk. 2, i grundforordningen.

Kommissionen undersegte efterfolgende, hvilke af de typer af samme vare, der solgtes pa hjemme-
markedet, som var identiske eller direkte sammenlignelige med de typer, der solgtes med henblik pa
eksport til Fallesskabet. For hver af de pagealdende typer blev det fastsldet, om hjemmemarkedssalget
var reprasentativt i henhold til artikel 2, stk. 2, i grundforordningen. Hjemmemarkedssalget af en
bestemt type blev anset for tilstreekkeligt repraesentativt, hvis den samlede mangde af den pageal-
dende type, der solgtes pd hjemmemarkedet i undersggelsesperioden, udgjorde mindst 5 % af den
samlede solgte mangde af den sammenlignelige type, der eksporteredes til Fellesskabet.

Kommissionen undersggte dernast, om hjemmemarkedssalget for hver varetype, der var solgt pd
hjemmemarkedet i reprasentative mangder, kunne anses for at have fundet sted i normal handel i
henhold til artikel 2, stk. 4, i grundforordningen. Dette blev gjort ved at fastsette andelen af rentable
salgstransaktioner til uatheengige kunder, der involverede hver af de eksporterede varetyper: a) for de
varetyper, hvor mere end 80 % af salget pd hjemmemarkedet (udtrykt i mangde) fandt sted til priser,
der ikke var under enhedsomkostningerne, og salgsprisen opgjort som et vejet gennemsnit var lig
med eller hgjere end enhedsomkostningerne, blev den normale vardi for hver enkelt varetype
beregnet som det vejede gennemsnit af alle salgspriser pd hjemmemarkedet for den pdgaldende
type; b) for de varetyper, hvor mindst 10 % og hajst 80 % af salget pd hjemmemarkedet (udtrykt
i maengde) ikke fandt sted til under enhedsomkostningerne, beregnedes den normale verdi for hver
varetype som et vejet gennemsnit alene af de salgspriser pd hjemmemarkedet, som var lig med eller
hejere end enhedsomkostningerne for den pdgaldende type; c) for de varetyper, hvor mindre end
10 % af salget (udtrykt i mangde) pd hjemmemarkedet fandt sted til en pris, der ikke 18 under
enhedsomkostningerne, blev det fastsldet, at den pigeldende varetype ikke solgtes i normal handel.

For varetyper, der ikke blev solgt i normal handel, og varetyper, der ikke blev solgt i reprasentative
mangder pd hjemmemarkedet, matte den normale veerdi beregnes.

For at beregne den normale veerdi i henhold til artikel 2, stk. 3, i grundforordningen blev hver af de
pagzldende samarbejdsvillige eksporterende producenters salgs- og administrationsomkostninger
samt andre generalomkostninger og deres vejede gennemsnitlige fortjeneste ved salg af samme
vare pd hjemmemarkedet i normal handel i undersogelsesperioden lagt til deres gennemsnitlige
produktionsomkostninger i undersggelsesperioden. De oplyste produktionsomkostninger og salgs-,
administrations- og generalomkostninger blev om nedvendigt justeret, for de blev benyttet til at
beregne den normale verdi og til at fastsld, om salget havde fundet sted i normal handel.

3.2. Eksportpris

De fleste af de salg, der blev foretaget af de pagaldende eksporterende producenter, skete til forret-
ningsmassigt forbundne importerer i Fallesskabet. 1 disse tilfeelde blev eksportprisen fastsat pa
grundlag af videresalgsprisen til uafhengige kunder i overensstemmelse med artikel 2, stk. 9, i
grundforordningen. Videresalgsprisen til den forste uathangige kunde i Fellesskabet blev justeret
for alle omkostninger, herunder told og andre afgifter, der var pélgbet mellem indfersel og videresalg,
for at fastsette en realistisk eksportpris, frit Fellesskabets grense. Disse omkostninger var fragt,
handtering, lastning, forsikring og hermed forbundne udgifter, samt de salgs-, administrations- og
generalomkostninger, de forretningsmeessigt forbundne importerer havde haft. Videresalgsprisen blev
desuden justeret for en rimelig fortjenstmargen svarende til, hvad uafhangige importorer af den
pagaldende vare havde haft ifelge undersegelsen.
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Den resterende eksport af den pagaldende vare fra hver af de eksporterende producenter blev solgt
direkte til uatheengige kunder i Fellesskabet. Eksportsalgsprisen for dette salg blev derfor fastsat pa
grundlag af de priser, der faktisk blev betalt eller skulle betales, jf. artikel 2, stk. 8, i grundfor-
ordningen.

3.3. Sammenligning

Sammenligningen mellem den normale veerdi og eksportprisen blev foretaget ved hjalp af prisen ab
fabrik. For at sikre en rimelig sammenligning blev der i overensstemmelse med artikel 2, stk. 10, i
grundforordningen taget hejde for forskelle i faktorer, der pavirker prissammenligneligheden. P& dette
grundlag blev der foretaget justeringer for forskelle med hensyn til emballeringsomkostninger, land-
og setransport, forsikring, hdndtering og lastning og dermed forbundne omkostninger, toldgodtge-
relse, omkostninger ved handelsled, omkostninger ved kundeservice, kommission, rabatter og annon-
cering, hvor dette var relevant og velbegrundet.

Alle de tre eksporterende producenter forelagde en sammenligningstabel vedrerende modeller solgt
pd hjemmemarkedet og delvis sammenlignelige modeller solgt med henblik pd eksport til Felles-
skabet, idet de i henhold til artikel 2, stk. 10, litra a), paberdbte sig justering for forskelle i den
pagzldende vares fysiske egenskaber. For to virksomheders vedkommende métte de kraevede juste-
ringer for hver model tilpasses med henblik pa realistisk afspejling af markedsveardien af forskellene
med hensyn til fysiske egenskaber. Dette medferte, at der indremmedes justeringer for forskelle i
varernes fysiske egenskaber til alle tre eksporterende producenter.

En enkelt selskab kraevede justering i henhold til artikel 2, stk. 10, litra b), i grundforordningen
udelukkende pd basis af told betalt for rdmaterialer, der angiveligt indgdr i produktionen af den
pagaldende vare. Dette selskab havde imidlertid ikke dokumenteret sit krav om justering for refusion
af disse afgifter pélagt efter eksport af varen, og det kunne derfor ikke fastslds, om der i henhold til
artikel 2, stk. 10, litra b), i grundforordningen var bevilget refusion for importtold. Dette krav blev
derfor afvist.

To eksporterende producenter havde foretaget visse indenlandske salg via forretningsmaessigt
forbundne detailhandlere. Producenterne kravede dette detailsalg udelukket fra beregningen af den
normale veerdi i henhold til artikel 2, stk. 10, litra d) og litra i), idet det foregik i et handelsled, der
ikke findes i Feellesskabet. Undersegelsen viste, at disse forretningsmeassigt forbundne detailhandlere
fortrinsvis eller udelukkende solgte samme vare direkte til forbrugerne, og at der sdledes var tale om
et handelsled, der ikke findes pd Fellesskabets marked. Det blev ogsa fastsldet, at de priser, disse
forbrugere skulle betale, konsekvent 14 pd et andet niveau end de priser, andre forbrugertyper skulle
betale. Pd baggrund af ovenstdende og i betragtning af, at begge selskabers hjemmemarkedssalg i
gvrigt blev fundet tilstrakkeligt reprasentativt, blev det besluttet, at dette salg direkte til forbrugerne
skulle udelukkes fra beregningen af den normale veerdi.

En af de eksporterende producenter havde anvendt et forretningsmaessigt forbundet selskab til over-
seisk transport af den pdgaldende vare. Det konstateredes, at dette forretningsmeassigt forbundne
selskabs fragtpriser var betydeligt under markedsniveau. Disse omkostninger blev derfor erstattet med
de omkostninger, der ville have vaeret ved at anvende ikke forretningsmassigt forbundne spediterer,
hos hvem prisen for transport af den pdgaldende vare til Fellesskabet kunne indhentes i lobet af
undersogelsen.

Alle de tre eksporterende producenter kraevede i henhold til artikel 2, stk. 10, litra g), en justering for
kreditomkostninger, der angiveligt var palebet i forbindelse med deres hjemmemarkedssalg. Disse
krav var baseret pd den faktiske kreditlebetid for kunderne under det »open account«betalingssystem,
der benyttes pa det koreanske hjemmemarked. Det blev fundet godtgjort, at de eksporterende produ-
center under et sddant system rent faktisk som hovedregel ikke indremmede sarlige lobetider, og at
de indremmede lobetider ikke kunne opgeres pracist, fordi indtagterne ikke kunne knyttes til
bestemte fakturaer. De eksporterende producenters krav madtte derfor afvises.
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3.4. Dumpingmargen

For alle de tre eksporterende producenter kunne der konstateres et eksportprismenster, som er
signifikant forskelligt mellem de forskellige regioner. Det kunne séledes konstateres, at der var
koncentreret store varemangder til lav pris pd markederne i Det Forenede Kongerige og Frankrig.
Disse to markeder tegnede sig tilsammen for mere end 50 % af importen af den pagaldende vare til
Feellesskabet i undersegelsesperioden.

Den dumping, der kunne konstateres pd disse markeder, ville vare blevet uberettiget skjult ved
brugen af en sammenligning mellem en vejet gennemsnitlig normal veerdi og et vejet gennemsnit
af eksportpriserne til alle EU’s medlemsstater, idet alle de eksporterende producenters dumpingpris-
niveau pd markederne i Det Forenede Kongerige og Frankrig helt eller delvis opvejedes af hgjere eller
generelt ikke-dumpede priser pd andre fallesskabsmarkeder. Sddanne metoder ville derfor ikke til
fulde afspejle det fulde omfang af denne dumping. Det blev derfor fundet hensigtsmaessigt at lade de
signifikante forskelle i eksportpriserne pa de forskellige regionale markeder indgd i beregningen af
dumpingen.

I dette tilfeelde blev en sammenligning pd grundlag af hver enkelt transaktion ikke fundet passende
som alternativ sammenligningsmulighed, idet udvelgelsen af transaktioner til brug for en sddan
sammenligning skennedes for vanskelig og for arbitrer at gennemfere pd baggrund af de mange
tusinder eksporttransaktioner og indenlandske transaktioner.

I overensstemmelse med grundforordningens artikel 2, stk. 11, blev der for hver samarbejdsvillig
eksporterende producent derfor foretaget en sammenligning af den vejede gennemsnitlige normale
vaerdi med priserne for hver enkelt eksporttransaktion.

Pd dette grundlag blev de forelobige dumpingmargener, udtrykt som en procentdel af cif-prisen, frit
Feellesskabets granse, ufortoldet, fastsat til folgende:

Selskab Forelobig dumpingmargen
Daewoo Electronics Corporation 91%
LG Electronics Corporation 14,3 %
Samsung Electronics Corporation 4,4 %

Da der blev udvist en hgj grad af samarbejdsvilje (100 % af eksporten af den pagldende vare fra
Korea til Feellesskabet), blev restdumpingmargenen fastsat til den hejeste dumpingmargen, der konsta-
teredes for et samarbejdsvilligt selskab, dvs. for LG Electronics Corporation, nemlig 14,3 %.

4. SKADE
4.1. Produktionen i Fellesskabet og EF-erhvervsgrenen

Inden for Fellesskabet fremstilles den samme vare kun af klageren.

Klageren samarbejdede fuldt ud i forbindelse med undersogelsen. Da klageren er den eneste produ-
cent af samme vare i Fellesskabet, tegnede dennes produktion sig i undersegelsesperioden for 100 %
af Fellesskabets produktion af samme vare.
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Klageren er derfor bade producenterne i Feellesskabet i henhold til grundforordningens artikel 4, stk.
1, og erhvervsgrenen i Faellesskabet i henhold til grundforordningens artikel 4, stk. 1, og artikel 5, stk.
4. Der vil ogsd blive refereret til klageren som »EF-erhvervsgrenen.

I opstartsfasen (2002) maétte EF-erhvervsgrenen importere den samme vare fra sit moderselskab i
USA. Indkebene fra denne kilde faldt markant fra 2003 i takt med den stigende produktion péd den
nye fabrik (jf. betragtning 80 og 81). Med hensyn til bedemmelsen af EF-erhvervsgrenens situation (jf.
betragtning 48) omfatter undersogelsen kun EF-erhvervsgrenens egen produktion og ikke dens
indkeb fra moderselskabet.

4.2. Forbruget i Fellesskabet

Forbruget i Fellesskabet blev fastsat pd grundlag af den mengde egne produkter, som EF-erhvervs-
grenen havde solgt pé Fellesskabets marked, plus data vedrerende importen fra Korea til Fellesskabet
indhentet fra de tre samarbejdsvillige koreanske eksporterende producenter og data om importen til
Feellesskabet fra USA indhentet fra den mest anvendte database pd dette omrdde. Den samme vare
blev ikke importeret til Feellesskabet fra noget andet land i verden i lgbet af den betragtede periode.

Da der i Fellesskabet kun findes én producent af varen, og da Feallesskabets marked for den
pagaldende vare og samme vare kun forsynes fra tre oprindelsessteder (EF-erhvervsgrenen, koreanske
producenter og USA), fremlagges data vedrerende markedsandelene for EF-industrigrenen og USA
som indekstal af hensyn til fortroligheden af disse data i henhold til grundforordningens artikel 19.

Mellem 2002 og undersogelsesperioden er Feellesskabets marked for den pigaeldende vare mere end
fordoblet. Fallesskabets forbrug af varen var ca. 213 000 enheder i 2002 og ca. 456 000 enheder i
undersogelsesperioden. Forbruget steg med 51 % i 2003, med 54 procentpoint i 2004 og med 10
procentpoint i undersggelsesperioden.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Samlet EF-forbrug (enheder) 212755 321 672 435158 456 410
indeks (2002 = 100) 100 151 205 215

4.3. Import fra det pigeldende land
a) Mengde

Importmangden af den pagaldende vare til Faellesskabet fra Korea var solidt og stet stigende mellem
2002 og undersegelsesperioden. Den steg med 157 % mellem 2002 og undersogelsesperioden.
Narmere bestemt steg importen fra det pdgaldende land med 66 % mellem 2002 og 2003, med
77 procentpoint i 2004 og med 14 % i undersggelsesperioden.
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2002 2003 2004 undersogelses-

perioden
Importmangde fra Republikken Korea (enheder) 141754 235902 343 922 364 261
indeks (2002 = 100) 100 166 243 257
Markedsandel for import fra Republikken Korea 66,6 % 73,3% 79,0 % 79,8 %
Priser — import fra Republikken Korea (EUR/ 649 575 579 577
enhed)
indeks (2002 = 100) 100 89 89 89

b) Markedsandel

Eksportererne i det pdgaldende land ogede deres markedsandel med 13 procentpoint i den betrag-
tede periode, sdledes at den i undersogelsesperioden 13 pd nzsten 80 %. De koreanske eksporterer
vandt nasten 7 procentpoint af markedet i 2003 og nasten 6 procentpoint i 2004. Fellesskabets
marked er derfor kendetegnet ved stor dominans fra de koreanske producenters side.

c) Priser
i) Prisudvikling

Mellem 2002 og undersogelsesperioden faldt den gennemsnitlige importpris for den pagaldende vare
med 11 %, selv om de modeller, der salges ar for ar konstant er blevet forbedret med hensyn til
funktionalitet. Prisfaldet gjorde sig iser galdende i 2003 i forhold til 2002. Efter 2003 har de
gennemsnitlige priser vaeret stabile (se tabellen ovenfor).

i) Prisunderbud

Der blev foretaget en sammenligning af de eksporterende producenters og EF-erhvervsgrenens
gennemsnitlige salgspriser i Fellesskabet for sammenlignelige modeller af den pégaldende vare og
samme vare. Med henblik herpd blev EF-erhvervsgrenens priser ab fabrik til uathangige kunder, uden
rabatter og skatter, sammenlignet med de koreanske eksporterende producenters cif-priser, Felles-
skabets granse, justeret for omkostninger til losning og toldbehandling. Det fremgik af sammen-
ligningen, at den pégzldende vare med oprindelse i Republikken Korea i undersogelsesperioden
solgtes i Feellesskabet til priser, der alt efter eksporter 1 mellem 34 % og 42 % under EF-erhvervs-
grenens priser.

4.4. EF-erhvervsgrenens situation

I overensstemmelse med artikel 3, stk. 5, i grundforordningen undersggte Kommissionen alle rele-
vante gkonomiske faktorer og forhold, der har indflydelse pa EF-erhvervsgrenens situation.

Da EF-erhvervsgrenen kun omfatter en producent, fremlaegges data vedrerende EF-erhvervsgrenen
som indekstal af hensyn til fortroligheden af disse data i henhold til grundforordningens artikel 19.
Det skal ogsd bemerkes, at EF-erhvervsgrenen startede sin produktion i april 2002, hvilket forklarer,
hvorfor de beskrevne udviklingstendenser af relevans for vurdering af spargsmaélet om skade fra dette
tidspunkt generelt er kendetegnet ved markante udsving i opadgdende retning (f.eks. for produkti-
onsmeangde) eller nedadgdende retning (f.eks. for investeringer) i perioden mellem 2002 og 2003.
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a) Produktion

EF-erhvervsgrenens produktion steg i 2003 med 205 % og i 2004 med 136 procentpoint og havde
dermed ndet sit hgjdepunkt, idet den faldt med 36 procentpoint i undersggelsesperioden. I under-
sogelsesperioden 13 EF-erhvervsgrenens produktionsmangde pd mellem 70 000 og 100 000 enheder.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Produktion (enheder) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 305 441 405

b) Kapacitet og kapacitetsudnyttelsesgrad

Produktionskapaciteten steg med 125 % i 2003 og med 113 procentpoint i 2004, og den fastholdt
dette niveau i undersogelsesperioden. I undersggelsesperioden 1& EF-erhvervsgrenens produktionska-
pacitet pd mellem 100 000 og 150 000 enheder.

2002 2003 2004 ““iiﬁgﬁf;es'
Produktionskapacitet (enheder) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 225 338 338
Kapacitetsudnyttelse kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 136 131 120

Kapacitetsudnyttelsen steg med 36 % i 2003, hvor den ndede sit hejdepunkt. Kapacitetsudnyttelsen
faldt med 5 procentpoint i 2004 og med 11 procentpoint i undersegelsesperioden. I undersogelses-
perioden 13 EF-erhvervsgrenens kapacitetsudnyttelse pa mellem 60 % og 90 %.

¢) Lagerbeholdninger

I undersogelsesperioden svarede lagerbeholdningerne af faerdigvarer til ca. 30 % af EF-erhvervsgrenens
samlede produktionsmengde, hvilket kan betegnes som et unedvendigt hejt niveau. EF-erhvervs-
grenens ultimolagre faldt med 29 % i 2003 og derefter markant med 140 procentpoint i 2004,
for de igen steg med 27 procentpoint i undersegelsesperioden i forhold til 2004. I undersogelses-
perioden 14 EF-erhvervsgrenens lagerbeholdninger pd mellem 10 000 og 30 000 enheder.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Ultimolagre (enheder) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 71 211 238

d) Salgsmengde

EF-industrigrenens salg af egne varer pd Fellesskabets marked til ikke forretningsmaessigt forbundne
kunder steg med 284 % i 2003 og med 37 procentpoint i 2004 for derefter at falde med 6
procentpoint i undersggelsesperioden. 1 undersegelsesperioden 1 EF-erhvervsgrenens salgsmaengde
pd mellem 50 000 og 90 000 enheder.
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2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
EF-salg til ikke erhvervsmaessigt forbundne .
kunder (enheder) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 384 421 415

€) Markedsandel

Indekset for udviklingen i EF-industrigrenens markedsandel steg med 154 % i 2003 og ndede dermed
sit hejdepunkt, for det faldt med 48 procentpoint i 2004 og med yderligere 13 procentpoint i
undersegelsesperioden. I undersggelsesperioden 14 EF-erhvervsgrenens markedsandel pd mellem 10 %
og 20 %.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
EF-erhvervsgrenens markedsandel kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 254 206 193

f) Veaekst

Mellem 2003 og underspgelsesperioden, hvor Fellesskabets forbrug steg med 64 procentpoint, steg
EF-erhvervsgrenens salg pd Fallesskabets marked kun med 31 procentpoint. EF-erhvervsgrenens
markedsandel faldt som ovenfor navnt med 4 procentpoint, mens dumpingimportens markedsandel
steg med 6 procentpoint mellem 2003 og undersegelsesperioden.

g) Beskeftigelse

Beskaftigelsen i EF-erhvervsgrenen steg med 110 % mellem 2002 og 2003 og med 102 procentpoint
i 2004, men faldt med 14 procentpoint i undersggelsesperioden. I undersegelsesperioden 1a EF-
erhvervsgrenens beskaftigelse pd mellem 300 og 500 ansatte.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Beskftigelse (personer) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 210 312 298

h) Produktivitet

Produktiviteten for EF-erhvervsgrenens arbejdsstyrke maélt i produktionen (enheder) pr. ansat pr. ér
steg steerkt med 46 % fra 2002 til 2003, faldt s med 5 procentpoint i 2004 og med yderligere 5
procentpoint i undersagelsesperioden. I undersagelsesperioden 18 EF-erhvervsgrenens produktivitet pd
mellem 100 og 300 enheder pr. person.

undersogelses-

2002 2003 2004 .
perioden

Produktivitet (enheder pr. ansat) kan ikke oplyses

indeks (2002 = 100) 100 146 141 136
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i) Lonninger

Mellem 2002 og underspgelsesperioden steg gennemsnitslonnen pr. ansat med 16 %. Gennemsnits-
lennen steg med 3 % i 2003, med 11 procentpoint i 2004 og med 2 procentpoint i undersogel-
sesperioden.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Arlige lonudgifter (000 EUR) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 97 86 84

j) Salgspriser

EF-erhvervsgrenens salgspriser for egne varer til uathengige kunder i Fallesskabet faldt med 4 %
mellem 2002 og undersogelsesperioden, selv om de modeller, der sxlges, ar for r er blevet forbedret
med hensyn til funktionalitet. Priserne forblev pd nogenlunde det samme niveau mellem 2002 og
2004, men faldt 4 procentpoint i undersegelsesperioden. I undersogelsesperioden 13 EF-erhvervs-
grenens gennemsnitlige enhedspris pd mellem 500 og 1 500 EUR.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Enhedspris — EF-markedet (EUR/enhed) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 101 100 96

k) Faktorer, der pavirker priserne i Feellesskabet

Det fremgik af undersogelsen, at dumpingimporten underbed EF-erhvervsgrenens gennemsnitlige,
trykkede salgspriser med 34 til 42 % i undersegelsesperioden. Type for type kunne det imidlertid
konstateres, at de pagaldende eksporterende producenters priser i nogle tilfaelde var vaesentligt lavere
end de nzvnte underbud af EF-erhvervsgrenens priser. Kombinationen af dette underbud, der er
fastsat pd et mere individuelt niveau for varetyper, og dumpingimportens voksende markedsandel
pavirkede klart EF-erhvervsgrenens hjemmemarkedspriser.

1) Rentabilitet og afkast af investeringer

I den betragtede periode forblev rentabiliteten af EF-erhvervsgrenens salg af egne varer i Feellesskabet,
udtrykt som en procentdel af nettosalget, negativ i hele 2002 og frem til undersogelsesperioden.
Tabene var meget hgje i 2002, idet produktionsanlegget pdbegyndte produktionen i det dr. Renta-
biliteten forbedredes til nasten breakeven-niveau i 2003, men forvaerredes derefter i 2004 og var i
undersogelsesperioden kendetegnet ved markante tab.

2002 2003 2004 undersogelses-

perioden
Rentabilitet — EF-erhvervsgrenens salg til ikke kan ikke oplyses
forretningsmeassigt forbundne (% af nettosalg)
indeks (2002 = —100) - 100 -5 -9 -30
Afkastet af investeringerne (fortjenesten i % af kan ikke oplyses
den bogferte nettovaerdi af investingerne)
indeks (2002 = - 100) -100 -20 -37 -123
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Afkastet af investeringerne, udtrykt som fortjenesten i procent af den bogferte nettoverdi af inve-
steringerne, fulgte i brede trak ovennavnte udvikling i rentabiliteten i hele den betragtede periode.
Det forblev ogsd negativt i hele den betragtede periode. Afkastet forbedredes forst markant i 2003,
men forverredes derefter i 2004 og i undersggelsesperioden.

m) Likviditet og evne til at tilvejebringe kapital

Nettolikviditeten fra driften forblev ogsd negativ i den betragtede periode. Fra et meget lavt niveau i
2002 forbedres den nasten til nul, for den igen forvarredes i 2004 og i undersggelsesperioden. Pa
grund af sit ringe afkast var EF-industrigrenen ikke i stand til at rejse yderligere kapital inden for den
koncern, den tilharer, og var derfor nedt til at udskyde sine planer om udvidelse af produktionen. I
en multinational koncern som den, EF-industrigrenen tilhorer, tildeles finansielle ressourcer i reglen til
de mest fortjenstgivende enheder.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Likviditet (000 EUR) kan ikke oplyses
indeks (2002 = —100) -100 -8 -65 -65

n) Investeringer

EF-erhvervsgrenens drlige investeringer i den pégealdende vare faldt markant i 2003 i forhold til
2002, hvor produktionen pdbegyndtes og investeringerne blev foretaget. I 2004 og i undersogelses-
perioden forblev de arlige investeringer i fremstillingen af samme vare stabile.

2002 2003 2004 undersogelses-
perioden
Nettoinvesteringer (000 EUR) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 13 14 14

o) Dumpingmargenens storrelse

For sd vidt angdr virkningerne pd EF-erhvervsgrenen af storrelsen af den faktiske dumpingmargen kan
de ikke anses for ubetydelige i betragtning af mangden og priserne pd importen fra det pageldende
land.

p) Overvindelse af folgerne af tidligere dumping

Da der ikke foreligger nogen oplysninger om dumping eller subsidiering forud for den situation, der
er vurderet i den aktuelle procedure, anses dette spargsmédl for irrelevant.

4.5. Konklusion om skade

Mellem 2002 og undersogelsesperioden steg dumpingimporten af den pagaldende vare med oprin-
delse i Republikken Korea vesentligt udtrykt i mangde, nemlig med 157%, og dens markedsandel i
Feellesskabet steg med 13 procentpoint. Gennemsnitspriserne pd dumpingimporten med oprindelse i
Republikken Korea var konsekvent lavere end EF-erhvervsgrenens priser i den betragtede periode.
Endvidere 1a priserne pd importen fra det pageldende land i undersogelsesperioden i gennemsnit
under EF-erhvervsgrenens priser. Pd basis af et vejet gennemsnit var prisunderbuddet i undersogel-
sesperioden mellem 34 % og 42 % alt efter eksportor, mens det for nogle modellers vedkommende
var endnu hgjere.
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Det konstateredes, at EF-erhvervsgrenens situation blev forveerret i den betragtede periode. Hvis der
ses bort fra 2002, som var dret, hvor EF-erhvervsgrenen startede sin produktion, udviklede alle
skadeindikatorer sig negativt mellem 2003 og undersegelsesperioden: kapacitetsudnyttelsen faldt
med 16 procentpoint, ultimolagrene steg med 167 procentpoint, EF-erhvervsgrenen mistede 61
procentpoint markedsandele, produktiviteten faldt med 10 procentpoint, enhedssalgspriserne faldt
med 5 procentpoint, og rentabiliteten, afkastet af investeringerne og likviditeten forvarredes fra et
i forvejen negativt udgangspunkt.

Nogle indikatorer udviste dbenbar positiv udvikling mellem 2003 og undersegelsesperioden. Produk-
tionsmangden steg med 100 procentpoint, EF-erhvervsgrenens salg pd markedet i Feellesskabet steg
med 31 procentpoint, og beskaftigelsen steg med 88 procentpoint. Denne udvikling er normal for et
produktionsanlag, der for nylig har pdbegyndt sin produktion, og som forsgger at udnytte sin faste
kapital fuldt ud til at dakke faste omkostninger. Disse stigninger var imidlertid utilstraekkelige til at
forhindre tab af markedsandele, idet markedet voksede endnu hurtigere, og til at opnd en rimelig
fortjenstmargin.

Kommissionen har derfor forelgbigt konkluderet, at EF-erhvervsgrenen har lidt veesentlig skade, jf.
artikel 3 i grundforordningen.

5. ARSAGSSAMMENHANG
5.1. Indledning

I henhold til artikel 3, stk. 6 og 7, i grundforordningen undersggte Kommissionen, om dumpingim-
porten havde forvoldt EF-erhvervsgrenen skade i et omfang, der kan betegnes som vaesentligt. Andre
kendte faktorer end dumpingimporten, der samtidig kunne have tilfgjet EF-erhvervsgrenen skade, blev
ogsd undersggt for at sikre, at en eventuel skade fordrsaget af disse andre faktorer ikke blev tilskrevet
dumpingimporten.

5.2. Virkningerne af dumpingimporten

Den betydelige stigning i dumpingimportens mangde med 157 % mellem 2002 og undersogelses-
perioden og i dens tilsvarende markedsandel i Faellesskabet, nemlig med omkring 13 procentpoint, og
det konstaterede underbud (mellem 32 % og 42 % i undersogelsesperioden) faldt sammen med
forveerringen af EF-erhvervsgrenens gkonomiske situation. Mellem 2003 og undersegelsesperioden
faldt kapacitetsudnyttelsen med 16 procentpoint, ultimolagrene steg med 167 procentpoint, EF-
industrigrenen mistede 61 procentpoint markedsandele, produktiviteten faldt med 10 procentpoint,
og enhedssalgspriserne faldt med 5 procentpoint. Denne udvikling skal ses pd baggrund af det
voksende marked i Fellesskabet i tiden mellem 2002 og undersogelsesperioden. Desuden 14
dumpingpriserne gennemsnitligt under EF-erhvervsgrenens priser i hele den betragtede periode og
udevede et tryk pd disse priser. Det deraf folgende fald i EF-industrigrenens priser udlgste pé et
tidspunkt, hvor produktionsomkostningerne forblev stabile, det nevnte fald i rentabilitet, afkast af
investeringerne og likviditet, idet niveauet for disse storrelser i forvejen allerede var lavt. Kommis-
sionen finder derfor forelgbigt, at dumpingimporten har haft en betydelig negativ indvirkning pd EF-
erhvervsgrenens situation.

5.3. Virkningerne af andre faktorer
a) Stigende omkostninger til rdmaterialer

En interesseret part haeevdede, at enhver skade, der havde ramt EF-erhvervsgrenen, var forbundet med
den stigning i priserne pa visse rdmaterialer, der var noteret siden 2003.
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Priserne pa visse rdmaterialer, sdsom stdl og polyurethan, steg fra og med 2003. Det bor bemarkes,
at ndr det gaelder indkeb af rdmaterialer afregnet i US-dollar, er denne virkning delvis blevet afbedet
af euroens appreciering over for US-dollaren, som kunne noteres i samme tidsrum. Desuden er de
vigtigste af de rdmaterialer, der anvendes ved fremstillingen af samme vare noteret pd de interna-
tionale rdvaremarkeder, og sdvel EF-industrigrenen som dens koreanske konkurrenter er store
koncerner, der er i stand til at indkebe store partier. De kan derfor begge kebe rdmaterialer til
nogenlunde samme pris. Hvis der har veeret tale om valutabaserede fordele med hensyn til indkeb af
ramaterialer afregnet i US-dollar, har EF-erhvervsgrenen som euro-baseret producent i den betragtede
periode haft en fordel i forhold til deres koreanske konkurrenter pd grund af den koreanske wons
bevagelser over for US-dollaren. Desuden fremgik det af undersegelsen, at EF-erhvervsgrenens
produktionsomkostninger pr. enhed i begyndelsen faldt markant i 2003 i forhold til 2002 i forbin-
delse med den voksende aktivitet i det nyopferte produktionsanlaeg for derefter at forblive stabile fra
2003 til undersogelsesperioden. Det markante fald i rentabiliteten mellem 2003 og undersogelses-
perioden kan derfor ikke tilskrives en glidning i produktionsomkostningerne, men et fald i salgs-
priserne. EF-erhvervsgrenens salgspriser faldt med 5 procentpoint mellem 2003 og undersegelsespe-
rioden som et resultat af prisfald og pristryk fordrsaget af dumpingimport. Stigningen i rdmaterial-
epriserne spillede derfor hgjst kun en begranset rolle i forbindelse med den skade, EF-erhvervsgrenen
led, og var under ingen omstendigheder stor nok til at bryde &rsagssammenhangen mellem dum-
pingimporten og den skade, EF-erhvervsgrenen har lidt.

b) Stigning i salg inden for koncerner

En interesseret part heevdede, at enhver skade, der havde ramt EF-erhvervsgrenen, var forbundet med
den konstaterede stigning i det salg, EF-industrigrenen havde foretaget til sin egen koncern.

Som ethvert selskab, der er en del af en multinational koncern, har EF-industrigrenen i perioden fra
2002 til underspgelsesperioden foretaget en rakke salg til forretningsmassigt forbundne parter til
interne afregningspriser. I 2002, 2003, 2004 og i undersogelsesperioden udgjorde disse salg inden
for koncernen henholdsvis 2 %, 5 %, 15 % og 12 % af EF-erhvervsgrenens samlede salg. Alle disse salg
blev desuden foretaget til ikke-EU-markeder. Den salgsmangde, der er omhandlet af betragtning (54)
ovenfor, de salgspriser, der navnes under betragtning (60) ovenfor, og den rentabilitet, der behandles
i betragtning (62) ovenfor, henviser udelukkende til salg af egne varer til ikke forretningsmaessigt
forbundne kunder. Enhver negativ indvirkning pa priserne som folge af salg til forretningsmassigt
tilknyttede kunder er derfor omhyggeligt blevet fjernet fra skadesundersegelsen. Argumentet afvises
derfor.

¢) Original Equipment Manufacturer (OEM)-import

En interesseret part haevdede, at OEM-import fra det pigeldende land havde medfort selvforskyldt
skade for EF-erhvervsgrenen.

Til trods for ovennavnte parts pastand importede EF-erhvervsgrenen i perioden fra 2002 til under-
sogelsesperioden hverken ved OEM-leveringsaftaler eller via andre kanaler den pdgaldende vare fra
det pageldende land. Argumentet afvises derfor.

d) Import fra andre lande

Som angivet i betragtning (42) forsynes Fellesskabets marked kun fra tre oprindelsessteder: Kore-
anske eksporterende producenter, EF-erhvervsgrenen og USA. Den samlede import (herunder import
foretaget af EF-erhvervsgrenen) fra USA faldt med 49 % i 2003, fastholdt dette niveau i 2004 og steg
med 4 procentpoint i underspgelsesperioden. Markedsandelen for varerne fra USA faldt med 66 % i
2003 og med yderligere 9 procentpoint i 2004 og fastholdt dette niveau i undersggelsesperioden. I
lobet af undersegelsesperioden var markedsandelen for varer fra USA (herunder varer importeret af
EF-erhvervsgrenen) pd mellem 5 og 10 %. Denne udvikling med hensyn til volumen og markeds-
andele péavirkes af to forhold: klagerens indkeb af samme vare fra sit moderselskab i USA i opstarts-
fasen og virkningen af @gede mangder af dumpingimport pd Fellesskabets marked fra koreanske
producenter.
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EF-erhvervsgrenens produktion steg i 2002 og 2003. Klageren reducerede derfor sine indkeb fra
moderselskabet i USA markant. I 2002 indkebte EF-erhvervsgrenen 62 % af sit samlede salg fra sit
moderselskab i USA. Denne andel faldt markant til 3 % i 2003, hvorefter den var 6 % i 2004 og 8 %
i undersogelsesperioden. EF-erhvervsgrenens import fra sit moderselskab i USA reprasenterede ca.
57 % af den samlede registrerede import fra USA i 2002, 6 % i 2002, 19 % i 2004 og 23 % i
undersogelsesperioden. Det bemaerkes, at klagerens import fra USA mellem 2003 og undersogelses-
perioden var af begraenset omfang, og at al import fra USA, saledes som det fremgér af nedenstdende
tabel, blev afregnet til priser, der 1& over sivel de koreanske priser som EF-industrigrenens priser.

[ betragtning af faldende volumen og markedsandel samt relativt heje priser kan det konkluderes, at
importen fra USA, hvad enten det drejer sig om import fra Whirlpool selv eller fra en uaftheengig
konkurrent, ikke tilfgjede EF-industrigrenen skade.

2002 2003 2004 ““iiﬁggf;es'
Importmangde fra USA (enheder) kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 51 51 54
Markedsandel for import fra USA kan ikke oplyses
indeks (2002 = 100) 100 34 25 25
Priser — import fra USA (EUR/enhed) 1157 1138 1090 1012
indeks (2002 = 100) 100 98 94 87

e) Folger relateret til opstartsfasen

En interesseret part haevdede, at enhver skade registreret af EF-erhvervsgrenen var relateret til opstarts-
fasen for det nyopferte produktionsanlag.

Denne interesserede part havdede endvidere, at de forste eksemplarer af samme vare fremstillet pa
EF-erhvervsgrenens produktionsanleg kom pd markedet omtrent i april 2003. Dette er ikke korrekt.
Produktionen pé anlegget startede i april 2002, og disse varer blev solgt allerede i 2002. Som angivet
i betragtning (62), var EF-erhvervsgrenens rentabilitet staerkt negativ i dret for opstarten (2002).
Rentabiliteten forbedres imidlertid markant allerede i 2003, idet den nasten ndede breakeven-
niveau. I 2004 og i undersggelsesperioden forverredes rentabiliteten igen. Det argument, denne
interesserede part har fremfert, forklarer ikke, hvorfor rentabiliteten efter en forudsigeligt sveer
opstartsperiode i 2002 steg markant (i 2003) for sidenhen at falde (i 2004 og undersoagelsespe-
rioden). Argumentet afvises derfor.

f) Virkningerne af salget af andre koleskabstyper

En interesseret part fremforte, at bedommelsen af den skade, EF-erhvervsgrenen har lidt, ogsd ber
baseres pd virkningerne af salget af andre koleskabstyper, idet forbrugere, der interesseret i kaleskabe,
kan valge mellem alle typer koleskabe, nir de traffer beslutning om keb.

Det blev i betragtning (9) til (17) sldet fast, at Fallesskabets marked for den pdgzldende vare og
samme vare er et serskilt og klart idenficerbart markedssegment i forhold til andre keleskabe.
Spergsmalet om konkurrencen mellem dette marked og markedet for enhver anden vare er derfor
ikke relevant, og argumentet afvises derfor. Under alle omstendigheder er analysen af EF-industri-
grenens situation i betragtning (48) til (71) udelukkende foretaget pd basis af data vedrerende »side by
side«-koleskabe.
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g) Selvforskyldt skade pa grund af forkerte beslutninger med hensyn til design og markedsforing

En interesseret part havdede, at den skade, EF-erhvervsgrenen havde lidt, ikke var fordrsaget af
dumping, men var selvforskyldt pa grund af en rakke forkerte strategiske beslutninger. Denne part
naevnte detaljer som det angiveligt forkerte ldge-design (buede lager), dyre udvendige materialer (f.eks.
rustfrit stdl) og leengere produktfornyelsescyklusser.

Hvad den forste pdstand angdr, ber det bemerkes, at EF-industrigrenen altid har produceret og
markedsfort modeller med sdvel buede som flade lager. Desuden viser EF-industrigrenens salgstal
og markedsundersogelser en klar praference blandt forbrugerne for modeller med buede dere til
trods for ovennavnte parts pastand. Endelig bemarkes det, at ovennavnte part for nylig selv intro-
ducerede en modelserie med buede dere, og at denne disposition md siges at veere i konflikt med
ovennzvnte pdstand.

Med hensyn til den anden pastand fremgik det af undersegelsen, at EF-industrigrenen ikke kun
anvender rustfrit stdl som udvendigt materiale for samme vare, men ogsd andre og billigere mate-
rialer. Desuden fremgar det af en sammenligning mellem omkostningerne ved EF-industrigrenens
anvendelse af rustfrit stdl og omkostningerne ved narmeste erstatning herfor, som anvendes af
koreanske eksporterende producenter, at forskellen belgber sig til ca. 1 % af de samlede produkti-
onsomkostninger. P4 denne baggrund kan omkostningerne ved anvendelse af rustfrit stdl ikke havdes
alene at have fordrsaget den skade, EF-erhvervsgrenen har lidt.

Hvad angér den tredje pastand er EF-industrigrenens produktfornyelsescyklus pd 1-2 ar, mens den
interesserede part skifter model hvert ar. Ganske vist er EF-industrigrenens produktfornyelsescyklus en
smule langsommere end ovennavnte interesserede parts, men den ligger pa linje med amerikanske
producenters. Ovennavnte interesserede part har ikke fremlagt dokumentation for, hvorfor og
hvordan en kortere produktfornyelsescyklus pd ét ar i stedet for to dr automatisk skulle kunne
udlose hgjere salgstal og sterre rentabilitet. EF-industrigrenen har til gengzld fremlagt dokumentation
for, at handelspartnere og detailhandlere ikke er positivt stemt over for hyppige fornyelser af
produktsortimentet pa grund af de hermed forbundne hgje omkostninger i forbindelse med udstilling
og kataloger.

De angiveligt forkerte dispositioner vedrerende design og markedsfering har derfor i givet fald kun
spillet en marginal rolle i forbindelse med den skade EF-erhversgrenen har lidt, og dette i et omfang,
der ikke kan bryde den nevnte arsagssammenhang.

h) Konkurrence inden for forskellige produktsortimenter

En interesseret part hevdede, i) at den ikke konkurrerede med EF-erhvervsgrenen inden for samme
produktsortiment, ii) at konklusioner pd basis af en sammenligning mellem gennemsnitspriser var
vildledende, og iii) at den folgelig ikke kunne have péfert EF-erhvervsgrenen skade.

Den ensartethed, der prager det varesortiment, som den pagaldende vare og samme vare tilharer, er
defineret i betragtning (9) til (17) ovenfor. Ethvert marked, der defineres pd denne made, omfatter en
reekke typer, modeller og kvaliteter. Imidlertid deler de forskellige modeller fysiske, tekniske og
anvendelsesmassige egenskaber, og der kan ikke drages nogen klare greenser mellem det ene
segment og det andet, idet der er overlapning mellem segmenter, der grenser op til hinanden.
Beregningerne af prisunderbuddet er foretaget pd basis af en model (se betragtning (47) ovenfor),
og ikke kun pd basis af gennemsnitspriser. Den pagaldende eksporterende producents underbud i
forhold til EF-erhvervsgrenens priser er dokumenteret ved nasten alle de sammenlignede modeller.
Argumentet afvises derfor.

5.4. Konklusion om drsagssammenhaeng

Det kan konkluderes, at ovenstdende analyse har vist, at der var en omfattende stigning i mangde og
markedsandel for importen af varer med oprindelse i det pigaldende land, iseer mellem 2002 og
undersogelsesperioden, sdvel som et betydeligt fald i salgspriserne og et hejt prisunderbudsniveau i
undersogelsesperioden. Denne stigning i markedsandelen for koreansk lavprisimport faldt tidsmaessig
sammen med en nedgang i EF-erhvervsgrenens markedsandel og enhedssalgspriserne og et fald i
rentabilitet, investeringsafkast og likviditet for driften.
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Pd den anden side har undersogelsen af andre faktorer, som kunne have péafert EF-industrigrenen
skade, vist, at ingen af disse faktorer kunne have haft en vesentlig negativ indflydelse.

P& baggrund af ovenstdende analyse, hvor der blev beherigt skelnet mellem alle de kendte faktorer,
der har betydning for EF-erhvervsgrenens situation, og de skadevoldende virkninger af dumpingim-
porten, konkluderes det forelebigt, at dumpingimporten fra det pdgaldende land har forvoldt EF-
erhvervsgrenen vesentlig skade som defineret i artikel 3, stk. 6, i grundforordningen.

6. FALLESSKABETS INTERESSER

Kommissionen undersegte, om der til trods for konklusionerne om dumping, skade og drsagssam-
menhang fandtes tvingende grunde til at konkludere, at det ikke er i Fallesskabets interesse at
indfere foranstaltninger i dette bestemte tilfeelde. Med henblik herpd undersggte Kommissionen i
henhold til artikel 21, stk. 1, i grundforordningen, hvilke virkninger indferelsen af foranstaltninger
sandsynligvis ville fa for alle bererte parter.

6.1. EF-erhvervsgrenens interesser

Som angivet i betragtning (39) bestdr EF-erhvervsgrenen af et enkelt selskab med et produktionsanlag
i Italien; selskabet beskeftiger 300-500 personer, som er direkte involveret i produktion, salg og
administration af samme produkt. Hvis der indferes foranstaltninger, forventes EF-industrigrenens
salg pa Fellesskabets marked at stige. Det forventes derfor, at stigende produktion, kapacitetsudnyt-
telse og produktivitet og det heraf folgende sandsynlige fald i enhedspriser vil gore det muligt for EF-
erhvervsgrenen at forbedre sin finansielle situation og samtidig blive i stand til at tilbyde mere
konkurrencedygtige priser. Dette vil reducere den betragtelige forskel mellem EF-erhvervsgrenens
priser og de koreanske producenters.

Hvis der pd den anden side ikke indferes antidumpingforanstaltninger, er det sandsynligt, at den
negative udvikling vil fortsatte for EF-erhvervsgrenen. EF-erhvervsgrenen vil sandsynligvis fortseette
med at miste markedsandele og se sin rentabilitet forverret. Dette vil efter al sandsynlighed fore til
faldende produktion og investeringer, lukning af visse produktionsanleeg og yderligere tab af arbejds-
pladser i Fellesskabet.

Det konkluderes, at en indferelse af antidumpingforanstaltninger vil gore det muligt for EF-erhvervs-
grenen at rejse sig efter virkningerne af den konstaterede skadevoldende dumping.

6.2. EF-erhvervsgrenens leveranderers interesser

To af EF-erhvervsgrenens leveranderer, der leverer to af de vigtigste rdmaterialer, der anvendes af EF-
erhvervsgrenen, samarbejdede i undersegelsen, idet de tilkendegav deres stotte til EF-erhvervsgrenens
klage. Disse to leveranderer er reprasentative, idet de to navnte rdmaterialer udger ca. 30 % af EF-
erhvervsgrenens samlede indkeb af rématerialer. Levering af rdmaterialer og komponenter til EF-
erhvervsgrenen til brug i fremstillingen af samme produkt reprasenterede ca. 2 % af hver af disse
to virksomheders omsatning og 22 direkte arbejdspladser.

En indferelse af foranstaltninger vil gore det muligt for de samarbejdsvillige leveranderer at ege deres
omsatning, rentabilitet og arbejdsstyrke.

6.3. Hvidevareindustriens interesser

Forskellige erhvervssammenslutninger, sdsom Conseil Européen de la construction d’appareils dome-
stiques (Den Europziske Forening af Fabrikanter af Elektriske Husholdningsapparater — CECED) og
Associazione Nazionale Industrie Apparecchi Domestici e Professionali (den nationale italienske
brancheforening for producenter af husholdningsapparater og professionelt udstyr — ANIE) har
skriftlig tilkendegivet, at de gir ind for antidumpingforanstaltninger i forbindelse med denne
procedure.



1.3.2006

Den Europaiske Unions Tidende

L 59/29

(104)

(105)

(106)

(107)

(108)

(109)

Med henblik pa at ege den offentlige opmeerksomhed om det pristryk, dumpingimporten fra Repu-
blikken Korea udgver, har store hvidevareproducenter (Electrolux og Bosch-Siemens) til trods for, at
de ikke producerer samme produkt i Fallesskabet, tilkendegivet deres stotte til klagen. Et af disse
selskaber tilkendegav, at det alvorligt havde overvejet at starte sin egen produktion af det samme
produkt i Fellesskabet, men denne plan var blevet udskudt pd grund af dumpingimporten fra
Republikken Korea. Det skal bemarkes, at bdde Electrolux og Bosch-Siemens importerede samme
produkt fra USA i undersogelsesperioden, og de var derfor ogsd direkte berort af de koreanske
eksporterende producenters illoyale handelspraksis. I begge de to navnte selskaber kan der afsettes
30 til 50 arbejdspladser i Feellesskabet til import og videresalg af det samme produkt.

Hvidevareindustrien som helhed stotter derfor indferelsen af antidumpingforanstaltninger.

6.4. Forretningsmeessigt forbundne EF-importerers interesser

Storstedelen af importen af den pdgaldende vare foretages gennem forretningsmessigt forbundne
importerer, der er datterselskaber af de tre samarbejdsvillige koreanske producenter. Disse forret-
ningsmassigt forbundne importerer modsatter sig antidumpingforanstaltninger. I undersegelsespe-
rioden importerede de 26 samarbejdsvillige forretningsmassigt forbundne importerer ca. 96 % af
Feellesskabets samlede import af den pagealdende vare med oprindelse i det pagaldende land. Import
og videresalg af den péageldende vare udger ca. 4 % af disse selskabers samlede omsetning. Ud af
4 000 ansatte i disse forretningsmaessigt forbundne importerer, er 170 personer direkte beskeftiget
med handel og videresalg af den péigezldende vare i Fellesskabet.

Hvad angdr virkningerne af eventuelle foranstaltninger for disse importerer, ber det forst og frem-
mest bemzerkes, at det af undersogelsen fremgdr, at Fellesskabets marked for den pigealdende vare og
samme vare er staerkt stigende. Desuden er storrelsen af den foresldede told moderat, og da foran-
staltningerne er baseret pd dumpingmargener, vil de ikke til fulde reducere den betragtelige forskel
mellem de koreanske eksportpriser og EF-erhvervsgrenens priser. Med andre ord vil de koreanske
eksportpriser, selv efter at de er korrigeret for konstateret dumping, stadig ligge under EF-erhvervs-
grenens nuvarende priser. Som felge af de naevnte forhold er det ikke sikkert, at foranstaltningerne
udleser et fald i de koreanske eksporterende producenters salgsmangde. Tvartimod er det sandsyn-
ligt, at der i betragtning af det staerkt voksende marked ville kunne noteres en udjevning af denne
salgsmeangde, hvilket ikke i betydeligt omfang burde pavirke de forretningsmaessigt forbundne impor-
torer. Importen af den pdgaldende vare udger som pépeget i foregdende betragtning under alle
omstendigheder kun 4 % af disse selskabers omsatning.

Pd dette grundlag konkluderer Kommissionen forelgbigt, at en indferelse af antidumpingforanstalt-
ninger sandsynligvis ikke vil have alvorlige negative folger for forretningsmessigt forbundne impor-
torer i Fallesskabet.

6.5. Ikke forretningsmassigt forbundne EF-importerers interesser

I undersogelsesperioden importerede den eneste samarbejdsvillige ikke forretningsmessigt forbundne
importer ca. 2% af Fellesskabets samlede import af den pdgaldende vare med oprindelse i det
pdgzldende land. Denne importer importerede derfor ca. 50 % af de varer, der ikke importeres af
forretningsmaessigt forbundne importerer fra Republikken Korea. Denne situation er typisk for de
ikke forretningsmessigt forbundne importerer. Denne samarbejdsvillige part, som importerede den
pagzldende vare i henhold til en OEM-leveringsaftale med en af de samarbejdsvillige producenter i
Republikken Korea med henblik pd videresalg i Fellesskabet under eget varemerke, tilkendegav, at
han enskede at forholde sig neutralt med hensyn til klagen, og at han athangigt af udfaldet af denne
procedure overvejede at starte sin egen produktion af samme vare i Fellesskabet. Videresalg af den
pagaldende vare udger en ubetydelig del af selskabets samlede omseatning. Mindre end 10 af
selskabets ansatte er direkte beskeftiget med handel og videresalg af den pigeldende vare.
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Som bemarket i betragtning (107) ovenfor er det muligt, at antidumping-foranstaltninger i denne sag
ikke forer til et fald i salgsmangden for den pigeldende vare, men snarere i en udjevning af denne
importmangde. [ betragtning af denne ikke forretningsmassigt forbundnes importers uafklarede
situation i denne procedure, og den ubetydelige andel af virksomhedens omsztning, der vedrerer
videresalg i Fellesskabet, kan det forelebigt konkluderes, at indferelsen af antidumpingforanstalt-
ninger kun i ubetydeligt omfang vil pavirke ikke forretningsmaessigt forbundne EF-importerers situa-
tion.

6.6. Forbrugeres og detailhandleres interesser

[ betragtning af den serlige karakter af det marked, der er genstand for denne procedure, blev
detailhandlere og forbrugersammenslutninger opfordret til at samarbejde. Der blev imidlertid kun i
fa tilfeelde opndet et samarbejde. Kun to detailhandlere tilbed at samarbejde. Ingen af disse havde
udtrykkelige indvendinger mod klagen. I undersogelsesperioden udgjorde de to samarbejdsvillige
detailhandleres salg af »side by side«-keleskabe 4 % af Feellesskabets samlede forbrug. Omsztningen
ved salget af den pdgaldende vare og samme vare udgjorde 0,1 % af disse detailhandleres samlede
omsatning, hvilket gav en bruttofortjenstmargen pad ca. 10 % over nettosalget i undersogelsespe-
rioden. P4 basis af omsatningerne blev antallet af arbejdspladser relateret til den pagaldende vare
ansldet til ca. 50 i undersogelsesperioden.

Som nzavnt under betragtning (107) ovenfor, kan antidumpingforanstaltninger medfere en udjevning
af salgsmangden for varer med oprindelse i det pigeldende land. Indvirkningen péd priserne af et
sddant scenario vil sandsynligvis vare folgende. Koreanske eksporterende producenters cif-priser,
Fecllesskabets grense, vil kunne pélegges told pd mellem 4,4 % og 14,3 %. Mellem dette led i
leveringskaeden og forbrugerleddet tilfgjes prisen forskellige omkostninger, herunder bl.a. omkostnin-
gerne i forbindelse med levering til importeren samt dennes avance og omkostningerne i forbindelse
med levering til detailhandleren samt dennes avance. Dette vil samlet kunne resultere i en forbruger-
pris, der er ca. 100 % hgjere end cif-prisen. Resultatet er, at antidumpingtoldens procentuelle indvirk-
ning pd forbrugerprisen er ca. halvdelen af antidumpingtoldsatsen. I betragtning af de koreanske
eksporterende producenters dominerende stilling, fastsattes benchmark-salgsprisen pd Fellesskabets
marked af disse producenter, og vil med al sandsynlighed fortsat blive fastsat af disse. Som diskuteret
i betragtning (98) og (107) ovenfor vil EF-erhvervsgrenen som felge af indferelsen af foranstaltninger
kunne fastseette mere konkurrencedygtige priser. Pa grund af EF-erhvervsgrenens relativt lille markeds-
andel vil dette imidlertid have lille indvirkning pé forbrugerpriserne for dette specifikke produkt.
Prisen pd importen fra USA vil naeppe blive pavirket af de foresldede foranstaltninger. Samlet set vil
indfering af foranstaltningerne medfere en moderat stigning i forbrugerpriserne pd hejst 2-7 %.

[ lyset af ovennaevnte og i betragtning af det generelt lave samarbejdsniveau vil detailhandlernes og
forbrugernes situation i Feellesskabet nappe blive pavirket vesentligt af de foresldede foranstaltninger.

6.7. Konklusion vedrorende Fallesskabets interesse

En indferelse af foranstaltninger kan forventes at give EF-erhvervsgrenen mulighed for at genvinde
salg og markedsandel og forbedre rentabiliteten. Derimod er der i betragtning af EF-erhvervsgrenens
forvaerrede situation risiko for, at Fellesskabets eneste producent vil lukke sit produktionsanleg og
afskedige ansatte, hvis der ikke indferes foranstaltninger. En indferelse af foranstaltninger vil ogsa
gavne EF-erhvervsgrenens leveranderer. Hvidevareindustrien som helhed stotter indferelsen af foran-
staltninger. De samarbejdsvillige importerer og detailhandlere har forholdt sig neutralt med hensyn til
denne procedure. Til trods for at der kan forventes begreensede negative virkninger i form af en
udjeevning af importmeengden, vil disse blive rigeligt opvejet af de forventede gunstige virkninger for
EF-erhvervsgrenen. Kommissionen drager den forelobige konklusion af ovenstdende, at der ikke
findes nogen tvingende grund til ikke at treeffe foranstaltninger i det aktuelle tilfalde, og at en
indferelse af foranstaltninger vil veere i Feellesskabets interesse.



1.3.2006

Den Europaiske Unions Tidende

L 59/31

115)

(116)

117)

(118)

(119)

(120)

(121)

(122)

7. FORSLAG TIL MIDLERTIDIGE ANTIDUMPINGFORANSTALTNINGER

I betragtning af konklusionerne vedrerende dumping, skade, drsagssammenhang og EF's interesser
ber der indferes midlertidige foranstaltninger for at hindre, at dumpingimporten fordrsager yderligere
skade for EF-erhvervsgrenen.

7.1. Skadestaerskel

De midlertidige antidumpingforanstaltninger ber veere af tilstraekkeligt omfang til afhjelpe den skade,
som dumpingimporten har forvoldt EF-erhvervsgrenen, uden at overstige de konstaterede dumping-
margener. Ved beregningen af storrelsen af den told, som er nedvendig for at afhjelpe virkningerne
af den skadevoldende dumping, fandtes det, at enhver foranstaltning burde gore det muligt for EF-
erhvervsgrenen at opnd en fortjeneste for skat, som med rimelighed kunne forventes under normale
konkurrencevilkdr, dvs. en situation uden dumpingimport.

Pd grundlag af de foreliggende oplysninger blev det forelebigt konkluderet, at en fortjenstmargen pa
6 % af omsatningen kunne anses for et passende niveau, som EF-erhvervsgrenen kunne forvente at
opnd, hvis der ikke forekom skadelig dumping. Det fremgik af undersogelsen, at Whirlpool omtrent-
ligt havde opndet denne fortjenstmargen ved salget af »side by side«-koleskabe i USA og af andre
sammenlignelige varetyper i Falleskabet, som ikke var ramt af dumpingimport.

Den nedvendige prisstigning blev derefter fastsat pd grundlag af en sammenligning for hver enkelt
transaktion mellem den vejede gennemsnitlige importpris, der blev fastlagt i forbindelse med pris-
underbudsberegningerne, og den ikke-skadevoldende pris pd den samme vare, der swlges af EF-
erhvervsgrenen pd Fellesskabets marked. Den ikke-skadevoldende pris er blevet beregnet ved at
justere EF-erhvervsgrenens salgspris med den navnte fortjenstmargen. Alle forskelle, der fulgte af
denne sammenligning, udtryktes derefter i procent af den samlede cif-importveerdi.

Ovennavnte prissammenligning gav felgende skadestarskler:

Daewoo Electronics Corporation 98,5 %
LG Electronics Corporation 74,8 %
Samsung Electronics Corporation 66,3 %

Da skadestersklen er hgjere end den konstaterede dumpingmargen, ber de midlertidige foranstalt-
ninger baseres pé sidstnavnte.

7.2. Midlertidig told
Pd baggrund af ovenstdende ber der i overensstemmelse med artikel 7, stk. 2, i grundforordningen

indferes en midlertidig antidumpingtold svarende til den laveste fundne dumpingmargen og skades-
margen i henhold til reglen om den lavest mulige told.

Den midlertidige antidumpingtold ber derfor vere felgende:
. Foreslaet
Selskab Skadestzarskel Dumpingmargen antidumpingtold
Daewoo Electronics Corporation 98,5 % 9,1% 9,1%
LG Electronics Corporation 74,8 % 14,3 % 14,3 %
Samsung Electronics Corporation 66,3 % 4,4 % 4,4 %
Alle andre selskaber 98,5 % 14,3 % 14,3 %
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(123) Antidumpingtoldsatserne for individuelle selskaber i denne forordning er blevet fastsat pd grundlag af
resultaterne af denne undersegelse. De afspejler derfor den situation, der under undersagelsen blev
konstateret for disse selskaber. Disse toldsatser finder (i modsatning til den landsdakkende told for
ralle andre selskaber«) udelukkende anvendelse pd import af varer med oprindelse i Republikken
Korea og fremstillet af disse selskaber og saledes af de navnte specifikke retlige enheder. Importerede
varer, der er fremstillet af andre selskaber, som ikke udtrykkeligt er naevnt i den dispositive del af
denne forordning med navn og adresse, herunder enheder, som er forretningsmaessigt forbundet med
de specifikt navnte, kan ikke drage fordel af denne sats, men er omfattet af den landsdaekkende told.

(124) Alle anmodninger om anvendelse af en individuel antidumpingtoldsats for selskaber (f.eks. efter
endring af den pdgzldende enheds navn eller oprettelse af nye produktions- eller salgsenheder)
bor omgdende indgives til Kommissionen med alle relevante oplysninger, iser om @ndringer i
selskabets aktiviteter med hensyn til produktion, hjemmemarkeds- og eksportsalg i tilknytning til
f.eks. den pédgeldende navneandring eller den pdgaldende @ndring i produktions- og salgsenheder.
Hvis det er nedvendigt, vil forordningen blive andret i overensstemmelse hermed ved en ajourfering
af listen over selskaber, der er omfattet af individuelle toldsatser.

7.3. Afsluttende bestemmelse

(125) Af hensyn til god administration ber der fastsattes en periode, inden for hvilken de interesserede
parter, der gav sig til kende inden for den frist, der er fastsat i meddelelsen om indledningen af
undersogelsen, kan fremfore deres synspunkter skriftligt og anmode om at blive hert. Det skal
desuden bemarkes, at denne forordnings indferelse af told er baseret pa forelobige undersogelses-
resultater, der eventuelt skal tages op til fornyet overvejelse med henblik pa indferelse af en endelig
told —

UDSTEDT FOLGENDE FORORDNING:

Artikel 1

1. Der indferes en midlertidig antidumpingtold pd »side by side«keleskabe, dvs. kombinerede kele- og
fryseenheder med en kapacitet pa over 400 liter og mindst to adskilte yderldger, som placeres ved siden af
hinanden, med oprindelse i Republikken Korea, og som normalt angives under KN-kode ex 8418 10 20
(TARIC-kode 8418 10 20 91).

2. Den midlertidige antidumpingtold pd nettoprisen, frit Feellesskabets granse, ufortoldet, for den i stk. 1
omhandlede vare fremstillet af nedenstdende selskaber fastswttes til folgende:

Selskab Antidur&;;ingtold Tarictillegskode
Daewoo Electronics Corporation, 686 Ahyeon-dong, Mapo-gu, Seoul 9,1 A733
LG Electronics Corporation, LG Twin Towers, 20, Yeouido-dong, Yeongdeungpo- 14,3 A734
gu, Seoul
Samsung Electronics Corporation, Samsung Main Bldg, 250, 2-ga, Taepyeong-ro, 4,4 A735
Jung-gu, Seoul
Alle andre selskaber 14,3 A999

3. Overgang til fri omsetning i Feellesskabet af den vare, der er omhandlet i stk. 1, er betinget af, at der
stilles en sikkerhed svarende til den midlertidige told.
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4.  Geldende bestemmelser vedrorende told finder anvendelse, medmindre andet er fastsat.

Artikel 2

Interesserede parter kan anmode om fremleggelse af de vigtigste kendsgerninger og betragtninger, pd
grundlag af hvilke denne forordning blev vedtaget, fremfaore deres synspunkter skriftligt og anmode om
at blive hert mundtligt af Kommissionen inden for en frist pd en méned fra datoen for denne forordnings
ikrafttraeden, jf. dog artikel 20 i Rddets forordning (EF) nr. 384/96.

[ medfer af artikel 21, stk. 4, i forordning (EF) nr. 384/96, kan de bererte parter inden for en frist pa en
méned fra nervarende forordnings ikrafttraeden, fremseette bemarkninger til anvendelsen heraf.

Artikel 3

Denne forordning traeder i kraft dagen efter offentliggerelsen i Den Europeiske Unions Tidende.

Artikel 1 i denne forordning finder anvendelse i seks méneder.

Denne forordning er bindende i alle enkeltheder og galder umiddelbart i hver medlemsstat.

Udferdiget i Bruxelles, den 28. februar 2006.

Pd Kommissionens vegne
Peter MANDELSON
Medlem af Kommissionen



