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KOMMISSIONENS FORORDNING (EF) Nr. 2658/2000
af 29. november 2000
om anvendelse af traktatens artikel 81, stk. 3, pd kategorier af specialiseringsaftaler

(E@S-relevant tekst)

KOMMISSIONEN FOR DE EUROPAISKE FALLESSKABER HAR —

under henvisning til traktaten om oprettelse af Det Europaiske
Fallesskab,

under henvisning til Rddets forordning (E@QF) nr. 2821/71 af
20. december 1971 om anvendelse af bestemmelserne i trakta-
tens artikel 85, stk. 3, pd kategorier af aftaler, vedtagelser og
samordnet praksis (1), senest @ndret ved akten vedrerende
Ostrigs, Finlands og Sveriges tiltredelse, sarlig artikel 1, stk. 1,
litra c),

efter offentliggarelse af udkast til denne forordning (?),

efter hering af Det Rddgivende Udvalg for Kartel- og Mono-
polspergsmal, og

ud fra felgende betragtninger:

(1)  Ifelge forordning (EQF) nr. 2821/71 kan Kommissionen
ved forordning anvende traktatens artikel 81, stk. 3
(tidligere artikel 85, stk. 3), pa visse af de kategorier af
aftaler, vedtagelser og samordnet praksis vedrerende
specialisering, der falder ind under artikel 81, stk. 1,
herunder pa aftaler, der er nedvendige til specialiserin-
gens gennemforelse.

(2 Med hjemmel i forordning (EGF) nr. 2821/71 har
Kommissionen bla. vedtaget forordning (EQF) nr. 417/
85 af 19. december 1984 om anvendelse af traktatens
artikel 85, stk. 3, pd kategorier af specialiseringsaf-
taler (%), senest @ndret ved forordning (EF) nr. 2236/
97 (*). Forordning (E@F) nr. 417/85 udlgber den 31.
december 2000.

(3) En ny forordning mé béde sikre en effektiv beskyttelse af
konkurrencen og give virksomhederne tilstrakkelig rets-
sikkerhed. Ved virkeliggorelsen af disse mal ber der
tages hensyn til behovet for at forenkle den administra-
tive kontrol og lovgivningsrammerne i videst muligt
omfang. For specialiseringsaftaler mellem parter, der
ikke ndr op over en vis, nermere fastsat markedsstyrke,
kan det med hensyn til anvendelse af artikel 81, stk. 3,
generelt antages, at deres positive virkninger vil opveje
enhver negativ indvirkning pa konkurrencen.

4 T henhold til forordning (EQF) nr. 2821/71 skal den af
Kommissionen vedtagne fritagelsesforordning fastleegge,
hvilke typer aftaler, vedtagelser og samordnet praksis
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den finder anvendelse pd, angive, hvilke begransninger
eller bestemmelser der ma eller ikke ma optrade i disse
aftaler eller vedtagelser eller denne samordnede praksis,
og fastsette, hvilke klausuler disse aftaler eller vedta-
gelser eller denne samordnede praksis skal indeholde,
eller hvilke ovrige betingelser de skal opfylde.

Det er hensigtsmassigt at opgive den hidtidige frem-
gangsmdde med at opregne, hvilke aftalebestemmelser
der er omfattet af fritagelsen, og i stedet legge storre
vagt pa at fastlegge, hvilke kategorier af aftaler der er
fritaget, ndr en narmere fastsat greense for markeds-
styrke ikke er overskredet, og hvilke begransninger eller
bestemmelser sddanne aftaler ikke md indeholde. Dette
stemmer overens med en gkonomisk baseret fremgangs-
mdde med vurdering af aftalernes virkninger pd det rele-
vante marked.

Ved anvendelsen af artikel 81, stk. 3, ved forordning er
det ikke nedvendigt at fastsla, hvilke aftaler der kan falde
ind under artikel 81, stk. 1. Ved en individuel bedem-
melse af aftaler i henhold til artikel 81, stk. 1, skal der
tages hensyn til mange faktorer, navnlig markedsstruk-
turen pd det relevante marked.

Gruppefritagelsen ber begranses til de aftaler, som med
tilstraekkelig sikkerhed kan antages at opfylde betingel-
serne i artikel 81, stk. 3.

Aftaler om specialisering inden for produktionen
bidrager normalt til at forbedre produktionen eller forde-
lingen af varerne, da virksomhederne derved kan
koncentrere sig om fremstillingen af visse varer og
sdledes arbejde mere rationelt og udbyde varerne til
lavere priser. Specialiseringsaftaler inden for tjeneste-
ydelser kan ogsd antages generelt at fore til tilsvarende
forbedringer. Nér der forefindes en effektiv konkurrence,
md det forventes, at forbrugerne fir en rimelig andel af
de dermed forbundne fordele.

Sédanne fordele kan i samme grad opnds ved aftaler,
hvor en af parterne giver afkald pa at fremstille bestemte
produkter eller udbyde bestemte tjenester til fordel for
en anden part (vensidig specialisering«), aftaler, hvor hver
part giver afkald pd at fremstille bestemte produkter eller
udbyde bestemte tjenester til fordel for en anden part
(vgensidig specialisering«), og aftaler, hvor parterne enes
om at fremstille bestemte produkter eller udbyde
bestemte tjenester i fellesskab (faelles produktions).
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(10)  Da ensidige specialiseringsaftaler mellem ikke-konkurre-
rende virksomheder kan falde ind under gruppefrita-
gelsen efter Kommissionens forordning (EF) nr. 2790/
1999 af 22. december 1999 om anvendelse af traktatens
artikel 81, stk. 3, pd kategorier af vertikale aftaler og
samordnet praksis ('), ber denne forordnings anvendelse
pa aftaler om ensidig specialisering kun gelde for aftaler
mellem indbyrdes konkurrerende virksomheder.

(11)  Denne forordning ber ogsd gzlde for alle andre aftaler
indgdet mellem virksomheder angdende de narmere
betingelser for deres specialisering i fremstilling af varer
ogfeller ydelse af tjenester. Gruppefritagelsen ber ogsé
galde bestemmelser i specialiseringsaftaler, der ikke
udger det primere formdl med disse aftaler, men er
direkte knyttet til og nedvendige for deres gennem-
forelse, og for visse tilknyttede indkebs- og markedsfo-
ringsaftaler.

(12)  For at sikre, at fordelene ved specialiseringen kan opnas,
uden at en af parterne forsvinder fra et senere led end
produktionsleddet, ber det fastswttes, at ensidige og
gensidige specialiseringsaftaler kun er omfattet af denne
forordning, ndr de indeholder kebs- og leveringsforplig-
telser. Disse forpligtelser kan, men skal ikke, vere
eksklusive.

(13) Nar de deltagende virksomheders markedsandel pd det
relevante marked ikke overstiger 20 %, kan specialise-
ringsaftaler som defineret i denne forordning antages at
fore til okonomiske fordele i form af skala- eller stor-
driftsfordele eller bedre produktionsteknologi, samtidig
med at de sikrer forbrugerne en rimelig andel i de
dermed forbundne fordele.

(14)  Denne forordning ber ikke fritage aftaler, der indeholder
begraensninger, som ikke er nedvendige for at opnd
ovennavnte positive virkninger. Visse alvorlige konkur-
rencebegrensninger i forbindelse med fastswttelse af
priser over for tredjemand, begransning af produktion
eller salg og opdeling af markeder eller kunder, er princi-
pielt udelukket fra at kunne falde ind under gruppefrita-
gelsen ifglge denne forordning uanset storrelsen af de
deltagende virksomheders markedsandel.

(15)  Markedsandelsteersklen, undtagelsen fra fritagelsen af
visse aftaler og de betingelser, der fastsettes i denne
forordning, sikrer normalt, at aftaler, som er omfattet af
gruppefritagelsen, ikke giver de deltagende virksomheder
mulighed for at udelukke konkurrencen for en vasentlig
del af de pdgzldende varer eller tjenester.

(16) I konkrete tilfalde, hvor aftaler, der falder ind under
denne forordning, alligevel har virkninger, der er ufor-
enelige med traktatens artikel 81, stk. 3, ber
Kommissionen kunne tilbagekalde gruppefritagelsen.
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(17)  Med henblik pa at lette indgdelsen af langfristede specia-
liseringsaftaler, som vil kunne have strukturelle konse-
kvenser for de pdgzldende virksomheder, ber denne
forordnings gyldighedsperiode fastsattes til ti ar.

(18)  Denne forordning bergrer ikke anvendelsen af traktatens
artikel 82.

(19) I overensstemmelse med princippet om fallesskabsret-
tens forrang ber ingen foranstaltning truffet pd grundlag
af nationale konkurrenceregler vere til skade for den
ensartede anvendelse af Fellesskabets konkurrenceregler
inden for hele fellesmarkedet eller for den fulde virkning
af enhver foranstaltning truffet til gennemforelse heraf,
herunder neerverende forordning —

UDSTEDT FOLGENDE FORORDNING:

Artikel 1
Fritagelse

1. I henhold til artikel 81, stk. 3, og pd de i denne forord-
ning fastsatte betingelser erkleres traktatens artikel 81, stk. 1,
herved uanvendelig pa folgende aftaler mellem to eller flere
virksomheder (herefter benavnt »parterne) om de vilkdr,
hvorpd disse virksomheder specialiserer sig i fremstilling af
produkter (herefter benzvnt »specialiseringsaftaler«):

a) ensidige specialiseringsaftaler, hvorved en part indvilliger i
at ophere med at producere bestemte produkter eller afstd
fra at producere disse produkter, men keber dem hos en
konkurrerende virksomhed, medens den konkurrerende
virksomhed indvilliger i at producere og levere disse
produkter, eller

=

gensidige specialiseringsaftaler, hvorved to eller flere parter
pa gensidigt grundlag enes om at ophare med eller afstd fra
at fremstille bestemte, men forskellige, produkter og i stedet
keber disse produkter hos de andre parter, der indvilliger i
at levere dem, eller

(g
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feelles produktionsaftaler, hvorved to eller flere parter aftaler
at producere bestemte produkter i fellesskab.

Denne fritagelse finder anvendelse, for sd vidt som disse specia-
liseringsaftaler indeholder konkurrencebegransninger, der
falder ind under traktatens artikel 81, stk. 1.

2. Fritagelsen efter stk. 1 finder ogsd anvendelse pa bestem-
melser i specialiseringsaftaler, der ikke udger hovedformalet
med disse aftaler, men er direkte knyttet til og nedvendige for
deres gennemforelse, bla. bestemmelser om overdragelse eller
brug af intellektuelle ejendomsrettigheder.
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Forste afsnit geelder dog ikke for bestemmelser, der har samme
formdl som de konkurrencebegrensninger, der er opregnet i
artikel 5, stk. 1.

Artikel 2
Definitioner

I denne forordning forstds ved:

1) »aftale« en aftale, en vedtagelse inden for en sammenslut-
ning af virksomheder eller en samordnet praksis

2) »deltagende virksomheder«: virksomheder, der er parter i
aftalen, og deres respektive forbundne virksomheder

3) »forbundne virksomheder«:

a) virksomheder, hvori en af aftaleparterne direkte eller
indirekte

i) kan udeve mere end halvdelen af stemmerettighe-
derne, eller

ii) kan udpege mere end halvdelen af medlemmerne af
bestyrelsen, direktionen eller andre organer, som
reprasenterer virksomheden i retlig henseende, eller

iii) har ret til at lede virksomhedens forretninger

b) virksomheder, der direkte eller indirekte har de i litra a)
navnte rettigheder eller befgjelser over en af aftalepar-
terne

¢) virksomheder, hvori en af de i litra b) omhandlede virk-
somheder direkte eller indirekte har de i litra a) navnte
rettigheder eller befajelser

d) virksomheder, hvori en aftalepart sammen med en eller
flere virksomheder, der er omhandlet i litra a), b) eller ¢),
eller hvori to eller flere af disse virksomheder i faellesskab
har de i litra a) neavnte rettigheder eller befgjelser

e) virksomheder, hvori de i litra a) naevnte rettigheder eller
befojelser i fellesskab indehaves af:

i) aftaleparter eller deres respektive forbundne virksom-
heder, som omhandlet i litra a)-d), eller

ii) en eller flere aftaleparter eller en eller flere af deres
forbundne virksomheder som omhandlet i litra a)-d),
og en eller flere tredjemand

4) »produkt« en vare ogfeller tjeneste, herunder sivel mellem-
liggende produkter ogleller tjenester som faerdige produkter
og/eller tjenester, men ikke distributions- og udlejningstjene-
ster

5) »fremstilling«: fremstilling af varer eller udbud af tjenester,
herunder fremstilling i underleverance

6) »relevant marked«: det eller de relevante produktmarkeder
og geografiske marked(er) for de produkter, der er
genstanden for specialiseringsaftalen

7) »konkurrerende virksomhed«: en virksomhed, der er aktiv pd
det relevante marked (aktuel konkurrent), eller en virk-
somhed, der realistisk kan antages at ville foretage de yderli-
gere investeringer eller atholde de yderligere omstillingsom-

kostninger, der er nedvendige for at komme ind pd det
relevante marked som reaktion pd en mindre, men perma-
nent stigning i de relative priser (potentiel konkurrent)

8) »eksklusiv leveringsforpligtelse«: en forpligtelse til ikke at
levere det produkt, specialiseringsaftalen omhandler, til en
anden konkurrerende virksomhed end en aftalepart

9) »eksklusiv kebsforpligtelse«: en forpligtelse til kun at kebe
det produkt, specialiseringsaftalen omhandler, hos den part,
som ifelge aftalen skal levere det.

Artikel 3
Kobs- og markedsforingsaftaler

Fritagelsen efter artikel 1 finder ogsd anvendelse, nir

a) parterne patager sig en eksklusiv kebs- og/eller en eksklusiv
leveringsforpligtelse i forbindelse med en ensidig eller
gensidig specialiseringsaftale eller en falles produktionsaf-
tale

b) parterne ikke swlger de produkter, der er genstanden for
specialiseringsaftalen, hver for sig, men aftaler falles distri-
bution eller overlader distributionen til en tredjepart pé et
eksklusivt eller ikke-eksklusivt grundlag i forbindelse med
en falles produktionsaftale, forudsat at denne tredjepart ikke
er en konkurrerende virksomhed.

Artikel 4
Markedsandelstaerskel

Fritagelsen efter artikel 1 finder anvendelse pa betingelse af, at
de deltagende virksomheder tilsammen ikke har en markeds-
andel, der overstiger 20 % af det relevante marked.

Artikel 5
Aftaler udelukket fra fritagelse

1.  Fritagelsen efter artikel 1 gelder ikke for aftaler, der
direkte eller indirekte, alene eller kombineret med andre
faktorer, som parterne har afgerende indflydelse pd, har til
formal at:

a) faststte priser for salg af produkterne til tredjemand
b) begrense produktion eller salg

¢) opdele markeder eller kunder.

2. Stk. 1 finder ikke anvendelse pa:

a) bestemmelser om den aftalte mangde produkter i forbin-
delse med ensidige eller gensidige specialiseringsaftaler eller
fastseettelse af kapacitet og produktionsomfang i et produk-
tions-joint venture i forbindelse med falles produktionsaf-
taler
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b) en felles produktionsvirksomheds opstilling af salgsmal og
fastsettelse af priser over for sine direkte kunder i forbin-
delse med artikel 3, litra b).

Artikel 6
Anvendelse af markedsandelstaersklen

1. Ved anvendelsen af den i artikel 4 fastsatte markedsan-
delstaerskel gelder folgende:

a) Markedsandelen beregnes pd grundlag af omsatningen pa
markedet; foreligger der ingen oplysninger om en delta-
gende virksomheds omsatning pd markedet, kan dens
markedsandel fastleegges skensmassigt pd grundlag af andre
palidelige  markedsoplysninger, herunder de afsatte
mangder.

b) Markedsandelen beregnes pd grundlag af oplysninger vedre-
rende det foregdende kalenderdr.

¢) For virksomheder omhandlet i artikel 2, nr. 3, litra e),
fordeles markedsandelen ligeligt mellem hver af de virksom-
heder, der har de i artikel 2, nr. 3, litra a), nevnte rettig-
heder og befgjelser.

2. Hvis den i artikel 4 omhandlede markedsandel indled-
ningsvis ikke overstiger 20 %, men efterfolgende overskrider
denne granse, uden dog at overstige 25 %, gelder fritagelsen
efter artikel 1 fortsat i to pa hinanden folgende kalenderar efter
det ar, hvor 20 %-greensen forste gang blev overskredet.

3. Hvis den i artikel 4 omhandlede markedsandel indled-
ningsvis ikke overstiger 20 %, men efterfolgende overstiger
25 %, geelder fritagelsen efter artikel 1 fortsat i et kalenderdr
efter det ar, hvor 25 %-grensen forste gang blev overskredet.

4. Anvendelsen af stk. 2 og 3 kan ikke kombineres med det
resultat, at en periode pé to kalenderdr overskrides.

Denne forordning er bindende i alle
medlemsstat.

Artikel 7
Tilbagekaldelse

Kommissionen kan i medfer af artikel 7 i forordning (E@F) nr.
2821/71 tilbagekalde en fritagelse efter denne forordning, hvis
den i et konkret tilfelde enten pé eget initiativ eller pa begea-
ring af en medlemsstat eller en fysisk eller juridisk person, der
kan paberibe sig en berettiget interesse, konstaterer, at en
aftale, som er omfattet af fritagelsen efter artikel 1, alligevel har
virkninger, som er uforenelige med betingelserne i traktatens
artikel 81, stk. 3, og navnlig nér

a) aftalen ikke giver navneveardige resultater i form af rationa-
liseringer, eller forbrugerne ikke sikres en rimelig andel af de
ved aftalen opndede fordele

b) de produkter, der er genstand for specialiseringen, ikke pa
hele fellesmarkedet eller en vasentlig del heraf er udsat for
effektiv konkurrence fra identiske produkter eller produkter,
som pd grund af deres egenskaber, pris og anvendelses-
formdl af brugerne anses for at svare dertil.

Artikel 8
Overgangsperiode

[ perioden fra 1. januar 2001 til 30. juni 2002 finder forbuddet
i traktatens artikel 81, stk. 1, ikke anvendelse pd aftaler, der
allerede var i kraft den 31. december 2000, som ikke opfylder
betingelserne for fritagelse efter denne forordning, men som
opfylder betingelserne for fritagelse efter forordning (EQF) nr.
417/85.

Artikel 9
Gyldighed
Denne forordning treeder i kraft den 1. januar 2001.

Den udleber den 31. december 2010.

enkeltheder og gealder umiddelbart i hver

Udferdiget i Bruxelles, den 29. november 2000.

Pd Kommissionens veghe
Mario MONTI

Medlem af Kommissionen



