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KOMMISSIONENS FORORDNING (EF) Nr. 2790/1999
af 22. december 1999

om anvendelse af EF-traktatens artikel 81, stk. 3, pd kategorier af vertikale aftaler og samordnet
praksis

(E@S-relevant tekst)

KOMMISSIONEN FOR DE EUROPAISKE FALLESSKABER HAR —

under henvisning til traktaten om oprettelse af Det Europaiske
Fallesskab,

under henvisning til Radets forordning nr. 19/65/EQF af 2.
marts 1965 om anvendelse af bestemmelserne i traktatens
artikel 85, stk. 3, pa visse kategorier af aftaler og samordnet
praksis (1), senest &ndret ved forordning nr. (EF) 1215/1999 (),
serlig artikel 1,

efter offentliggarelse af et udkast til denne forordning (),

efter hering af Det Rddgivende Udvalg for Kartel- og Mono-
polspergsmél, og

ud fra folgende betragtninger:

(1) I henhold til forordning nr. 19/65/EQF har
Kommissionen befgjelse til ved forordning at anvende
traktatens artikel 81, stk. 3, (tidligere artikel 85, stk. 3)
pa visse kategorier af vertikale aftaler og tilsvarende
samordnet praksis, der falder ind under artikel 81, stk. 1.

(20 De hidtidige erfaringer gor det muligt at definere en
kategori af vertikale aftaler, som normalt kan anses for
at opfylde betingelserne i artikel 81, stk. 3.

(3)  Denne kategori omfatter vertikale aftaler om keb eller
salg af varer eller tjenesteydelser, der indgds mellem
ikke-konkurrerende virksomheder, mellem visse konkur-
renter eller af visse sammenslutninger af detailhandlere,
der salger varer. Den omfatter tillige vertikale aftaler, der
indeholder accessoriske bestemmelser om overdragelse
eller udnyttelse af immaterialrettigheder. I nerverende
forordning omfatter begrebet vertikale aftaler tilsvarende
samordnet praksis.

(4)  Ved anvendelsen af artikel 81, stk. 3, ved forordning er
det ikke nedvendigt at fastsla, hvilke vertikale aftaler der
kan falde ind under artikel 81, stk. 1. Ved en individuel
bedommelse af aftaler i henhold til artikel 81, stk. 1, skal
der tages hensyn til en reckke faktorer, navnlig markeds-
strukturen pd keberside og salgerside.

(5)  Gruppefritagelsen ber begranses til at omfatte vertikale
aftaler, som med tilstraekkelig sikkerhed kan antages at
opfylde betingelserne i artikel 81, stk. 3.

() EFT 36 af 6.3.1965, s. 533/65.
() EFT L 148 af 15.6.1999, s. 1.
() EFT C 270 af 24.9.1999, s. 7.

(6)

(10)

Vertikale aftaler som defineret i denne forordning kan
forbedre den okonomiske effektivitet inden for en
produktions- eller distributionskede ved at muliggere
bedre koordinering mellem de deltagende virksomheder.
De kan navnlig medfere en reduktion af parternes trans-
aktions- og distributionsomkostninger og optimere deres
afsetnings- og investeringsniveau.

Sandsynligheden for, at sidanne effektivitetsfremmende
virkninger opvejer eventuelle virkninger til skade for
konkurrencen, som skyldes begrensninger indeholdt i
vertikale aftaler, atheenger af den grad af markedsstyrke,
som de pagaldende virksomheder besidder, og dermed i
hvilket omfang disse virksomheder er udsat for konkur-
rence fra andre leveranderer af varer eller tjenester, som
keberen anser for indbyrdes ombyttelige eller substituer-
bare pad grund af deres egenskaber, pris og anvendelses-
formal.

Det ma formodes, at vertikale aftaler, der ikke inde-
holder visse typer af alvorlige konkurrencebegrans-
ninger, generelt medferer en forbedring af produktionen
eller distributionen og sikrer forbrugerne en rimelig
andel af fordelene herved, safremt leveranderens andel af
det relevante marked ikke overstiger 30 %. For sd vidt
angdr vertikale aftaler, der indeholder eksklusive leve-
ringsforpligtelser, er det k@berens markedsandel, der er
relevant med henblik pa at fastsld aftalens samlede virk-
ninger pd markedet.

Over markedsandelsteersklen pd 30 % er der ikke nogen
formodning for, at vertikale aftaler, der er falder ind
under artikel 81, stk. 1, normalt medferer objektive
fordele af en sddan karakter og et sidant omfang, at
disse opvejer de ulemper, de har for konkurrencen.

Denne forordning ber ikke fritage vertikale aftaler, der
indeholder begrensninger, som ikke er nedvendige for
at opnd ovennavnte positive virkninger. Navnlig ber
vertikale aftaler, som indeholder visse former for alvor-
lige konkurrencebegransninger, sisom mindste og faste
videresalgspriser samt visse former for omradebeskyt-
telse, ikke vare omfattet af den gruppefritagelse, der
indferes ved denne forordning, uanset de deltagende
virksomheders markedsandel.
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(11)  Med henblik pa at sikre konkurrerende virksomheders af enhver foranstaltning, truffet til gennemforelse af

(13)

(14)

adgang til eller at forhindre ulovlig samordning pa det
relevante marked ber der knyttes visse betingelser til
gruppefritagelsen. I denne forbindelse ber fritagelsen af
konkurrenceklausuler begranses til klausuler, der ikke
overskrider en bestemt varighed. Af samme grund ber
bestemmelser, der direkte eller indirekte forpligter
medlemmerne af et selektivt distributionssystem til at
undlade at szlge bestemte konkurrerende leveranderers
merker, ikke kunne drage fordel af naervarende forord-
ning.

Markedsandelstarsklen, undtagelsen fra fritagelsen af
visse vertikale aftaler og de betingelser, der fastsettes i
forordningen, sikrer normalt, at aftaler, som er omfattet
af gruppefritagelsen, ikke giver de deltagende virksom-
heder mulighed for at udelukke konkurrencen for en
vasentlig del af de pdgwldende varer.

I konkrete tilfelde, hvor aftaler, der falder ind under
denne forordning, alligevel har virkninger, der er ufor-
enelige med artikel 81, stk. 3, kan Kommissionen
erkleere gruppefritagelsen uanvendelig. Dette kan navnlig
vare tilfeldet, sifremt keoberen har betydelig markeds-
styrke pa det relevante marked, hvor denne videresalger
varerne eller udbyder tjenesterne, eller sifremt parallelle
net af vertikale aftaler har lignende virkninger, som i
vasentlig grad hindrer adgangen til det relevante marked
eller konkurrencen pd dette. Sddanne kumulative virk-
ninger kan eksempelvis opstd i tilfeelde af selektiv distri-
bution og konkurrenceklausuler.

Forordning nr. 19/65/EQF befojer medlemsstaternes
kompetente myndigheder til at erklere gruppefritagelsen
uanvendelig pd vertikale aftaler, der er uforenelige med
betingelserne i artikel 81, stk. 3, sifremt disse aftaler har
virkninger, som falder pa hele eller en del af de respek-
tive medlemsstaters omrdde, og dette omrdde har de
karakteristika, der kendetegner et sarskilt geografisk
marked. Medlemsstaterne ber sikre, at udevelsen af
denne befgjelse ikke forhindrer en ensartet anvendelse af
Feellesskabets konkurrenceregler overalt inden for felles-
markedet, samt at de foranstaltninger, der treffes til
gennemforelse af disse regler, fungerer effektivt.

For at styrke tilsynet med parallelle net af vertikale
aftaler, som har lignende restriktive virkninger, og som
omfatter mere end 50 % af et givet marked, kan
Kommissionen erklere denne forordning uanvendelig pa
vertikale aftaler, der indeholder bestemte begraensninger,
der vedrerer det pagaldende marked, hvorved artikel 81
i sin helhed igen finder anvendelse pd sddanne aftaler.

Denne forordning bergrer ikke anvendelsen af artikel 82.

[ overensstemmelse med princippet om Feallesskabsret-
tens forrang ber ingen foranstaltning truffet pd grundlag
af nationale konkurrenceregler vere til skade for den
ensartede anvendelse af Feellesskabets konkurrenceregler
inden for hele fellesmarkedet eller for den fulde virkning

disse regler, herunder narverende forordning —

UDSTEDT FOLGENDE FORORDNING:

Artikel 1

I denne forordning

a)

=

(a)
~

o
-~
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forstds ved »konkurrerende virksomheder« faktiske eller
potentielle leveranderer pd det samme produktmarked;
dette produktmarked omfatter varer eller tjenester, som af
keberen anses for indbyrdes ombyttelige eller substituerbare
med aftalevarerne eller -tjenesterne pa grund af deres egen-
skaber, pris og anvendelsesformal

forstds ved »konkurrenceklausul« enhver direkte eller indi-
rekte forpligtelse, som foranlediger keberen til ikke at frem-
stille, kabe, salge eller videresalge varer eller tjenesteydelser,
der konkurrerer med aftalevarerne eller -tjenesterne, eller
som direkte eller indirekte forpligter kaberen til fra leveran-
deren eller en anden virksomhed, udpeget af leveranderen,
at kebe mere end 80 % af keberens samlede indkeb af
aftalevarerne eller -tjenesterne og af varer eller tjenester, der
pa det relevante marked er substituerbare hermed, beregnet
pd grundlag af verdien af keberens indkeb det foregdende
kalenderdr

forstds ved »eksklusiv leveringsforpligtelse« enhver direkte
eller indirekte forpligtelse, som foranlediger leveranderen til
udelukkende at sxlge de varer eller tjenesteydelser, der er
specificeret i aftalen, til en enkelt kunde inden for Felles-
skabet til et bestemt anvendelsesformdl eller til videresalg

forstds ved »selektivt distributionssystem« et salgssystem,
hvor leveranderen forpligter sig til, enten direkte eller indi-
rekte, at sxlge aftalevarerne eller -tjenesterne udelukkende til
forhandlere, der er udvalgt pa grundlag af bestemte kriterier,
og hvor disse forhandlere forpligter sig til ikke at swlge
sddanne varer eller tjenester til forhandlere, der ikke er
godkendt

omfatter »immaterialrettigheder« industrielle ejendomsrettig-
heder, ophavsrettigheder og beslegtede rettigheder

forstds ved »knowhow« en pakke upatenteret praktisk viden,
som leveranderen har opndet gennem erfaringer og afprov-
ning, og som er hemmelig, vasentlig og identificeret; i
denne sammenhzng forstds ved »hemmelige, at den pageel-
dende knowhow som helhed eller knowhow-elementernes
konkrete konstellation ikke er almindelig kendt eller lettil-
gengelig; ved »vasentlige forstds, at den pégeldende
knowhow omfatter viden, der er uomgangeligt nedvendig
for keberens brug, salg eller videresalg af aftalevarerne eller
-tjenesterne; ved »identificeret« forstds, at den péagaldende
knowhow skal beskrives pd en madde, der er tilstreekkelig
omfattende til, at det kan fastslds, om den opfylder hemme-
ligheds- og veasentlighedskriterierne

omfatter »kober« en virksomhed, som i henhold til en aftale,
der falder ind under anvendelsesomrddet for traktatens
artikel 81, stk. 1, sxlger varer eller tjenester pa en anden
virksomheds vegne.
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Artikel 2

1. T henhold til traktatens artikel 81, stk. 3, og med forbe-
hold af denne forordnings bestemmelser erkleeres artikel 81,
stk. 1, herved uanvendelig pa aftaler eller samordnet praksis
mellem to eller flere virksomheder, der i relation til denne
forordning virker inden for forskellige produktions- eller distri-
butionsled, ndr disse aftaler eller denne praksis vedrerer de
betingelser, hvorpé parterne kan kebe, salge eller videreszlge
visse varer eller tjenester (i det folgende benzvnt »vertikale
aftaler«).

Denne fritagelse finder anvendelse for si vidt som disse aftaler
indeholder konkurrencebegraensninger, der falder ind under
artikel 81, stk. 1 (i det folgende benavnt »vertikale begrens-
ninger«).

2. Fritagelsen efter stk. 1 gaelder kun for vertikale aftaler, der
indgds mellem en sammenslutning af virksomheder og dens
medlemmer, eller mellem en sidan sammenslutning og dens
leveranderer, safremt samtlige medlemmer er detailhandlere af
varer, og sifremt intet individuelt medlem af sammenslut-
ningen og dets forbundne virksomheder har en samlet drsom-
setning, der overstiger 50 mio. EUR; at vertikale aftaler
indgdet af siddanne sammenslutninger er omfattet af denne
forordning ikke er til hinder for anvendelsen af artikel 81 pa
horisontale aftaler, indgdet mellem medlemmerne af sammen-
slutningen, eller pd beslutninger truffet af sammenslutningen.

3.  Fritagelsen efter stk. 1 galder for vertikale aftaler, der
indeholder bestemmelser, som vedrerer overdragelsen til
keberen af immaterialrettigheder eller dennes udnyttelse heraf,
forudsat at disse bestemmelser ikke udger hovedformalet med
sddanne aftaler, og at de er direkte forbundet med keberens
eller dennes kunders anvendelse, salg eller videresalg af varer
eller tjenester. Fritagelsen er betinget af, at bestemmelserne i
forhold til aftalevarerne og -tjenesterne ikke indeholder konkur-
rencebegransninger, der har samme formal eller virkninger
som vertikale begraensninger, der ikke er fritaget efter denne
forordning.

4. Fritagelsen efter stk. 1 gelder ikke for vertikale aftaler
mellem konkurrerende virksomheder; den finder dog anven-
delse i tilfelde, hvor konkurrerende virksomheder indgar en
ikke-gensidig vertikal aftale, og:

a) keberen har en samlet drsomsatning pd hejst

100 mio. EUR, eller

b) leveranderen er en producent og forhandler af varer og
koberen er en forhandler, der ikke producerer varer, som
konkurrerer med aftalevarerne, eller

¢) leveranderen er en udbyder af tjenester pé flere niveauer i
omsatningen, og keberen ikke leverer konkurrerende tjene-
ster pd det niveau i omsatningen, hvor denne keber
kontraktstjenesterne.

5. Denne forordning galder ikke for vertikale aftaler, hvis
genstand er omfattet af anvendelsesomrddet for andre gruppe-
fritagelsesforordninger.

Artikel 3

1.  Med forbehold af stk. 2 i narverende artikel geelder
fritagelsen efter artikel 2 pd betingelse af, at leveranderens
markedsandel ikke overstiger 30 % af det relevante marked,
hvorpd denne salger aftalevarerne eller -tjenesterne.

2. I tilfelde af vertikale aftaler, som indeholder eksklusive
leveringsforpligtelser, galder fritagelsen efter artikel 2 pa betin-
gelse af, at keberens markedsandel ikke overstiger 30 % af det
relevante marked, hvorpd denne keber aftalevarerne eller
-tjenesterne.

Artikel 4

Fritagelsen efter artikel 2 gaelder ikke for vertikale aftaler, der,
direkte eller indirekte, alene eller kombineret med andre
faktorer, som parterne har afgorende indflydelse pd, har
folgende formal:

a) begrensning i keberens adgang til at fastswtte sin salgspris
med forbehold af leverandgrens mulighed for at fastsatte
maksimumssalgspriser eller vejledende salgspriser, forudsat
at disse ikke som folge af pres eller incitamenter fra den ene
af parterne far karakter af faste priser eller minimumssalgs-
priser

b) begrensning af det omrdde eller den kundegruppe hvortil
koberen ma sw®lge kontraktsvarerne og -tjenesterne,
undtagen:

— begraensningen af aktivt salg ind i det eksklusivomrdde
eller til den eksklusive kundegruppe, som er reserveret
leverandoren, eller som leveranderen har tildelt en
anden keber, forudsat at begransningen ikke begreenser
keberens kunders salg

— begrensningen af keberens salg til slutbrugere, sdfremt
keberen driver virksomhed i engrosleddet

— begraensningen af de i et selektivt distributionssystem
deltagende virksomheders salg til uautoriserede forhand-
lere, og

— begraensningen af keberens adgang til at szlge kompo-
nenter, der er leveret med henblik pd indarbejdning, til
kunder, som ville anvende dem til at producere samme
type varer som dem, der fremstilles af leveranderen

¢) begrensningen af aktivt eller passivt salg til slutbrugere for
medlemmer af et selektivt distributionssystem, der opererer i
detailleddet, med forbehold af adgangen til at forbyde et
medlem af systemet at drive virksomhed fra et uautoriseret
etableringssted

d) begrensningen af krydsleverancer mellem forhandlere inden
for et selektivt distributionssystem, herunder mellem
forhandlere, der virker pd forskellige niveauer i omset-
ningen

e) en begrensning aftalt mellem en leverander af kompo-
nenter og en keber, der indarbejder disse komponenter,
som hindrer leveranderen i at selge de pagaldende kompo-
nenter som reservedele til slutbrugere, eller til reparatorer
eller tjenesteydere, som ikke er udpeget af keberen til at
reparere eller yde service pd keberens varer.
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Artikel 5

Fritagelsen efter artikel 2 gaelder ikke for nogen af felgende
forpligtelser indeholdt i vertikale aftaler:

a) enhver direkte eller indirekte konkurrenceklausul med
ubegranset varighed eller en varighed pd over fem ér; en
konkurrenceklausul, som stiltiende fornys ud over en
periode pd fem dr, betragtes som indgdet pd ubestemt tid;
tidsbegreensningen pd fem &ar gelder dog ikke, safremt
kontraktsvarerne eller -tjenesterne sealges af keberen fra
grunde og lokaler, der ejes af leverandgren, eller som leve-
randeren lejer af en tredjemand, der ikke er forbundet med
keberen, forudsat at konkurrenceklausulens varighed ikke
overstiger den periode, hvori kgberen benytter grundene og
lokalerne

b) enhver direkte eller indirekte forpligtelse, som foranlediger
keberen til efter aftalens opher ikke at fremstille, kabe,
salge eller videresalge varer eller tjenester, medmindre en
sadan forpligtelse:

— vedrorer varer eller tjenester, som konkurrerer med afta-
levarerne eller -tjenesterne, og

— er begrenset til den grund og det lokale, hvorfra
keberen drev virksomhed i kontraktsperioden, og

— er uomgeengelig nedvendig for at beskytte knowhow,
som leveranderen har overfort til keberen,

forudsat at varigheden af en sddan konkurrenceklausul er
begranset til en periode pé et ar efter aftalens opher; denne
forpligtelse er ikke til hinder for at pdlegge en tidsube-
grenset begreensning i udnyttelsen og videregivelsen af
knowhow, der ikke er almindelig kendt

enhver direkte eller indirekte forpligtelse, der foranlediger
medlemmerne af et selektivt distributionssystem til at
undlade at sxlge bestemte konkurrerende leveranderers
marker.

(g)
~

Artikel 6

Kommissionen kan i medfer af artikel 7, stk. 1, i forordning
nr. 19/95/EQF undlade at anvende denne forordning, hvis den i
et konkret tilfelde konstaterer, at vertikale aftaler, der er
omfattet af denne forordning, alligevel har virkninger, som er
uforenelige med betingelserne i traktatens artikel 81, stk. 3,
iseer hvis konkurrerende leveranderers eller keberes parallelle
net af lignende vertikale aftaler tilsammen bevirker, at
adgangen til det relevante marked eller konkurrencen pé dette
marked begrenses i veesentlig grad.

Artikel 7

Nar vertikale aftaler, der er omfattet af fritagelsen efter artikel 2,
i et konkret tilfelde har virkninger, som er uforenelige med
betingelserne i traktatens artikel 81, stk. 3, pa hele eller en del
af en medlemsstats omrade, som har alle de karakteristika, der
kendetegner et sarskilt geografisk marked, kan den pagealdende
medlemsstats kompetente myndighed undlade at anvende
denne forordning med hensyn til dette omrade, pd de samme
betingelser som i artikel 6.

Artikel 8

1.  Kommissionen kan i medfer af artikel 1 a i forordning nr.
19/65/EQF fastsette, at nervaerende forordning i tilfelde, hvor
parallelle net af lignende vertikale begrensninger daekker mere
end 50 % af et relevant marked, ikke finder anvendelse pd
vertikale aftaler, som indeholder bestemte begraensninger, der
vedrerer det pigeldende marked.

2. En forordning i henhold til stk. 1, finder tidligst anven-
delse seks méneder efter, at den er vedtaget.

Artikel 9

1. Den markedsandel pd 30 %, der er fastsat i artikel 3, stk.
1, beregnes pa grundlag af verdien pd afsetningsmarkedet af
aftalevarerne eller -tjenesterne og andre varer eller tjenester, der
salges af leveranderen, og som keberen anser for ombyttelige
eller substituerbare pa grund af deres egenskaber, pris og tilsig-
tede anvendelsesformadl; hvis ikke der foreligger oplysninger om
vaerdien pd afsetningsmarkedet, kan den pagaldende virksom-
heds markedsandel fastlegges skonsmessigt pd grundlag af
andre palidelige markedsoplysninger, herunder de afsatte
mengder. [ relation til artikel 3, stk. 2, foretages beregningen
af markedsandelen pd grundlag af veerdien pd kebsmarkedet
eller i mangel heraf dennes skennede veerdi.

2. Med hensyn til anvendelsen af den i artikel 3 fastsatte
greense for markedsandele gealder folgende regler:

a) markedsandelen beregnes pé grundlag af oplysninger vedre-
rende det foregdende kalenderdr

b) markedsandelen omfatter varer og tjenester leveret til inte-
grerede forhandlere med henblik pd videresalg

¢) hvis markedsandelen indledningsvis ikke overstiger 30 %,
men efterfolgende overskrider denne terskel, uden dog at
overstige 35 %, gaelder fritagelsen efter artikel 2 fortsat i en
periode pa to pd hinanden folgende kalenderdr efter det ér,
hvori tersklen pd 30 % forste gang blev overskredet

d) hvis markedsandelen indledningsvis ikke overstiger 30 %,
men efterfolgende overstiger 35 %, galder fritagelsen efter
artikel 2 fortsat i et kalenderar efter det ar, hvori niveauet pa
35 % forste gang blev overskredet

e) anvendelsen af litra ¢) og d) kan ikke kombineres med det
resultat, at en periode pd to kalenderdr overskrides.

Artikel 10

1.  Med hensyn til beregningen af den samlede arsomset-
ning, som er fastsat i artikel 2, stk. 2 og 4, sammenlaegges den
omsatning, som den pagaldende aftalepart og de med denne
forbundne virksomheder har haft for alle varer og tjenester i
det foregdende regnskabsir, eksklusive alle former for skatter
og afgifter. I denne forbindelse skal handelen mellem den virk-
somhed, der er part i den vertikale aftale, og de med denne
forbundne virksomheder eller mellem dens forbundne virksom-
heder ikke medregnes.

2. Fritagelsen efter artikel 2 galder fortsat i tilfeelde, hvor
den samlede arsomsatningstaerskel i en hvilken som helst
periode pd to pd hinanden felgende regnskabsédr overskrides
med hegjst 10 %.
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Artikel 11

1. I denne forordning omfatter udtrykkene »virksomhed,
»leverander« og »keber« tillige disses respektive forbundne virk-
somheder.

2. Forbundne virksomheder er:
a) virksomheder, hvori en af aftaleparterne direkte eller indi-
rekte

— kan udeve mere end halvdelen af stemmerettighederne,
eller

— kan udpege mere end halvdelen af medlemmerne af
bestyrelsen, direktionen eller andre organer, som reprae-
senterer virksomheden i retlig henseende, eller

— har ret til at lede virksomhedens forretninger

=z

virksomheder, som direkte eller indirekte har de under litra
a) nzvnte rettigheder eller befgjelser over en af aftalepar-
terne

¢) virksomheder, hvori en af de under litra b) neevnte virksom-
heder direkte eller indirekte har de under litra a) navnte
rettigheder eller befojelser

d) virksomheder, hvori en aftalepart sammen med en eller flere
af de af litra a), b) eller ¢) naevnte virksomheder, eller hvori
to eller flere af sidstnevnte virksomheder i fallesskab, har
de i litra a) navnte rettigheder eller befojelser

e) virksomheder, hvori de i litra a) nzvnte rettigheder eller
befojelser indehaves i fallesskab af:

— aftaleparter eller deres respektive forbundne virksom-
heder, som omhandlet i litra a) til d), eller

— en eller flere af aftaleparterne eller en eller flere af deres
forbundne virksomheder, som omhandlet i litra a) til d),
og en eller flere tredjemend.

3. I forbindelse med artikel 3 fordeles de i stk. 2, litra €), i
narvarende artikel omhandlede virksomheders markedsandel
ligeligt mellem de virksomheder, der har de i stk. 2, litra a),
navnte rettigheder og befgjelser.

Artikel 12

1.  Fritagelser i henhold til Kommissionens forordning (EQF)
nr. 1983(83 (1), (EQF) nr. 1984/83 () og (EGF) nr. 4087/88 ()
galder fortsat indtil den 31. maj 2000.

2. Forbuddet i traktatens artikel 81, stk. 1, gealder ikke i
perioden fra 1. juni 2000 til 31. december 2001 for aftaler, der
allerede er i kraft den 31. maj 2000, og som ikke opfylder
betingelserne for fritagelse efter narverende forordning, men
som opfylder betingelserne for fritagelse efter forordning (EQF)
nr. 1983/83, (EQF) nr. 1984/83 eller (EQF) nr. 4087/88.

Artikel 13

Denne forordning treeder i kraft den 1. januar 2000.

Den anvendes fra den 1. juni 2000, med undtagelse af artikel
12, stk. 1, der anvendes fra den 1. januar 2000.

Den anvendes indtil den 31. maj 2010.

Denne forordning er bindende i alle enkeltheder og gelder umiddelbart i hver

medlemsstat.

Udfeerdiget i Bruxelles, den 22. december 1999.

Pd Kommissionens veghe
Mario MONTI

Medlem af Kommissionen

(') EFT L 173 af 30.6.1983, s. 1.

() EFT L 173 af 30.6.1983, s. 5.
() EFT L 359 af 28.12.1988, s. 46.



