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af 23. november 1988

om indforelse ‘af en endelig antidumpingtold pad importen af serietilsluttede
matrixslagprintere med oprindelse i Japan

RADET FOR DE EUROPZEISKE
FALLESSKABER HAR — '

under henvisning til Traktaten om Oprettelse af Det
Europziske @konomiske Fellesskab,

under henvisning til Radets forordning (EQF) nr. 2423/88
af 11. juli 1988 om beskyttelse mod dumpingimport eller
subsidieret import fra lande, der ikke er medlemmer af
Det Europziske Pkonomiske Fallesskab ('), serlig artikel

12,

under henvisning til forslag fra Kommissionen, forelagt
efter konsultation i Det Ridgivende Udvalg, der er nedsat
i henhold til ovennzvnte forordning, og

ud fra felgende betragtninger :

M

@

@)

)

A. Midlertidige foranstaltninger

Kommissionen indferte ved forordning (EQDF) nr.
1418/88 () en midlertidig antidumpingtold pa
importen af serietilsluttede matrixslagprintere med
oprindelse i Japan. Gyldighedsperioden for tolden
blev forlenget med hejst to maneder ved forord-
ning (EQF) nr. 2943/88 (°).

B. Efterfalgende procedure

Efter indferelsen af den midlertidige antidumping-
told anmodede alle eksporterer og et antal uathen-
gige importerer samt den klagende erhvervsgren i
Fellesskabet om at fa lejlighed til at blive hert af
Kommissionen, hvilket blev imedekommet. De
fremlagde ogsd skriftlige redegorelser for deres
synspunkter vedrerende resultaterne af undersegel-
sen.

Parterne blev efter anmodning ogsi underrettet om
de veesentligste kendsgerninger og betragtninger, pa
grundlag af hvilke Kommissionen pitenkte at
anbefale indferelse af endelig told og endelig
opkrevning af de beleb, der er stillet som
sikkerhed i form af midlertidig told. De blev ogsa
indremmet en tidsfrist, inden for hvilken de kunne
fremszette bemeerkninger efter afholdelsen af denne
orientering. Der blev taget hensyn til sidanne
bemarkninger, og Kommissionens undersegelses-
resultater blev i pikommende tilfeelde andret
under hensyn hertil.

Ud over de undersegelser, der forte til den forele-
bige afgerelse, aflagde Kommissionen yderligere
kontrolbeseg hos alle de selskaber, "der havde
indgivet klage.

(") EFT nr. L 209 af 2. 8. 1988, s. 1.
(® EFT nr. L 130 af 26. 5. 1988, s. 12.
() EFT nr. L 264 af 24. 9. 1988, s. 56.

©)

©

@

C. Den omhandlede vare og samme vare

Som resultat af den forelobige undersegelse
konkluderede Kommissionen, at de pigzldende
varer er serietilsluttede matrixslagprintere, der
printer prikker ved hjelp af elektronisk aktiverede
ndle pd et trykkemedium (SIDM-nileprintere).
Kommissionen konstaterede endvidere, at alle
SIDM-printere produceret i Fellesskabet er samme
vare som alle SIDM-printere, der eksporteres fra
Japan, med undtagelse af printere til serlige formal
(nr. 7 og 31 i Kommissionens forordning (EQF) nr. -
1418/88, i det felgende benzvnt »Kommissionens
forordninge).

Eksporterer og importerer anfegtede disse konklu-
sioner. For det ferste fastholdtes pastanden om, at
der ikke eksisterer et enkelt marked for SIDM-prin-
tere, samt at der kan treekkes en klar skillelinje
mellem de forskellige markedssegmenter, som defi-
neret ved det endelige anvendelsesformdl i en
undersggelse foretaget af Ernst & Whinney Conseil,
dvs. en lavhastigheds-, mellemhastigheds-, sken-
skrift- og hejhastighedsgruppe. Det = hazvdedes

. derfor, at der mindst burde fastlegges fire eller fem

forskellige definitioner af »samme varee, og at der
folgelig burde treffes fire eller fem forskellige afge-
relser vedrerende dumping og skade. For det andet
gjorde nogle eksporterer og en importer geldende,
at bestemte printermodeller burde udelukkes fra
definitionen af begrebet »samme vare« pd grund af
deres helt specielle specifikationer, det eksklusive
design, deres specifikke programmel og/eller deres
specifikke anvendelse og brug.

a) Argumenter vedrarende definitionen af begrebet
»samme vare« ‘

Kommissionen tog alle disse argumenter i betragt-
ning. Den konstaterede, at det ikke anfegtedes, at
alle SIDM-printere pd Feallesskabets marked (ca.
800 modeller) var baseret pid samme impact-tekno-
logi, og at deres grundleggende fysiske og tekniske
egenskaber var identiske. P4 den anden side er det

_klart, at de talrige printermodeller pd markedet er

forskellige med hensyn til fysiske og tekniske
specifikationer, granseflade, programmel, vagt,
sterrelse, kvalitet, egenskaber og tilbeher.

Printermarkedet er desuden kendetegnet ved, at
matrixslagprinterteknologien og den forskellige
fysiske og tekniske karakteristika ved SIDM-prin-
terne, deres starrelse, vaegt, specifikationer og egen-
skaber undergir en hastig udvikling og mange
@ndringer. I den forbindelse bekreftede det tyske
markedsforskningsinstitut IMV  (Info-Marketing
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Verlagsgesellschaft fiir Biirosysteme, Diisseldorf, i
det felgende benzvnt -»IMV Info-Marketings) en
aktuel tendens pd markedet til at decentralisere
printerfaciliteterne, dvs. at erstatte store, dyre prin-
tere med flere mindre holdbare, lette, smé og billi-
gere printere.

Forholdet mellem disse erstatningsprinteres pris og
ydeevne oges ifelge IMV-Info-Marketing stadig.

Med hensyn til anvendelsen og brugen af printerne
fremsatte eksportererne ikke nye argumenter mod
definitionen af »samme vare« i Kommissionens
forordning. Der blev iser ikke fremlagt nye aspek-
ter, pd grundlag af hvilke der kunne trekkes en
klar skillelinje mellem de pigzldende varer med
hensyn til forskelle i karakteristika og anvendelse.
Kommissionen fandt under disse omstendigheder,
at med et spektrum eller kontinuum af varer, hvor
der ikke er nogen klar skillelinje mellem disse
varer, ville en opdeling af varerne i et antal
serskilte artikler eller serier af »samme vare« vare
vilkdrlig, dbne mulighed for omgielse og sandsyn-
ligvis vaere umulig at arbejde med.

P4 baggrund af de fremlagte bevisligheder
bekrafter Rédet resultaterne af Kommissionens
forelabige undersegelse (nr. 11 til 17 i Kommissio-
nens forordning) ifelge hvilken SIDM-printermar-
kedet i Fallesskabet bedst kan betragtes som en
rekke produkter, mellem hvilke der ikke er klart
definerede grenser. SIDM-printere, der uanset
forskelle har samme grundleggende fysiske og
tekniske egenskaber og samme grundleggende
anvendelse og brug, md derfor betragtes som
»samme varer.

b) Argumenter vedrerende bestemte printermo-
deller

Med hensyn til anmodningerne om at udelukke
bestemte printermodeller anferte Seikosha, at dets
SBP10-printer ikke kunne betragtes som »samme
vare« i forhold til de evrige SIDM-printere pé
Fexllesskabets marked pd& grund af trykkehastig-
heden og andre kvaliteter. Kommissionen fandt
imidlertid ikke, at SBP10-printeren pd grund af hej
trykkehastighed -og kvalitetsforskelle kan betragtes
som en sarskilt vare i forhold til andre hurtige
SIDM-printere. Kun tekniske eller kvalitetsmaessige
forskelle, som bevirker, at en bestemt printer
fundamentalt skiller sig'ud fra de andre SIDM-
printere pd grund af brug, anvendelse eller bruge-
rens opfattelse, kan gore en SIDM-printere til »ikke
samme vare«. Selv om det er rigtigt, at SBP10-prin-
terens heje hastighed malt i tegn pr. sekund pd
nuverende tidspunkt ikke opnds af nogen SIDM-
printer fremstillet i Fellesskabet, giver dette tal dog
ikke et najagtigt billede af en printers hastighed p
typiske tekster. Hvis SBP10-printerens gennemleb
sammenlignes med andre Europrint-modellers, er
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forskellen ikke af en sidan art, at denne printer
adskiller sig fundamentalt fra printermodeller frem-
stillet i Fallesskabet.

En eksporter (Hitachi Ltd) og en importer (Apple
Computer Internatlonal) oplyste, at de henholdsvis
eksporterer og importerer SIDM-printere til Falles-
skabet til brug i enten eksporterens mainframe-
datamat eller i importerens datamatsystem. Disse
printere udger en integrerende del af de péigel-
dende datamatsystemer, har specielle specifika-
tioner designet til det pigeldende datamatsystem
og kan kun anvendes som en del af disse systemer.
Importeren (Apple), der ikke fremstiller SIDM-
printere, kunne imidlertid ogsé kebe printere til sit
system hos Feallesskabets printerproducenter,
medens eksporteren (Hitachi) selv producerer
SIDM-printere og kun eksporterer og szlger sine
printere som en del af sit mainframe-datamatsy-
stem.

Kommissionen konstaterede pd baggrund af disse
argumenter, at det ikke er usadvanligt, at SIDM-
printere er specielt designet og produceret til et
bestemt datamatsystem. Eftersom SIDM-printere
ikke kan anvendes alene, men altid skal tilsluttet en
datamat, er de altid en del af et system. Disse
specielt designede og producerede printeres grund-
leggende fysiske og tekniske egenskaber og deres
anvendelse og brug er stadig de samme som andre
SIDM-printeres, som ikke udelukkende er designet
og produceret til et bestemt datamatsystem.
Desuden er de pigeldende varer serietilsluttede
matrixslagprintere og ikke datamatsystemer. SIDM-
printere, der udger en integrerende del af og
udelukkende er bestemt til et datamatsystem leveret
af producenten og/eller eksporteren af den pigel-
dende printer, og som kun importeres og szlges
inden for et sddant datamatsystem, kan derfor ikke
anses for at vare varer af samme art som ISDM-
printere fremstillet i Faellesskabet. Den omstendig-
hed, at printere udelukkende er designet og produ-
ceret til en importers datamatsystem uden at
udgere en integrerende del heraf og uden at blive
importeret sammen med et sidant datamatsystem,
kan imidlertid ikke i sig selv betragtes som en
tilstrekkelig begrundelse for, at disse printere er
forskellige fra SIDM-printere, der er fremstillet i
Fellesskabet. .

Epson havdede, at selskabets kompakte miniprin-
termodeller 15011, 160, 180 og 183, der er designet
til anvendelse sammen med de transportable Epson
PX16 og HX20 datamater og med EHT héndbéme
datamater, ikke er ssamme vare« som fellesskabs-
producenternes printermodeller.

Med hensyn til dette argument fandt Kommissio-
nen, at disse printere for det forste ikke har SIDM-
ndleprinternes grundleggende fysiske og tekniske
egenskaber. Disse kompakte miniprintere er linje-
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matrixslagprintere og printer hele linjer i stedet for
tegn for tegn. For det andet anvendes der kun papir
af mindre bredde end det, der anvendes til andre
SIDM-printere. For det tredje er disse printere
héndbérne, transportable letvagtsprintere specielt
til et transportabelt printermedium.

I modsetning hertil er de SIDM-printere, der frem-
stilles i Feellesskabet, og som er omfattet af denne
procedure, i det mindste skrivebordsprintere og
opfattes ikke som transportable printere til brug i et
transportabelt  datamatsystem.  Kommissionen
finder derfor, at disse printere er forskellige fra de
SIDM-nileprintere, der er fremstillet i Feellesskabet.
Rédet bekrafter denne afgerelse og konkluderer, at
de pégzldende printere falder uden for anvendel-
sesomrédet for de pagazldende varer.

Med hensyn til anmodninger om undtagelse for
andre printermodeller er disse blevet behandlet i
nr. 24 til 29 i Kommissionens forordning. Da der
ikke er fremfert nye argumenter i den forbindelse,
bekrefter Riddet Kommissionens forelebige
konklusioner. ‘

P4 baggrund af de undersogelsesresultater, der er
anfert i Kommissionens forordning (nr. 11 til 31),
og ovennavnte betragtninger konkluderer Radet, at
SIDM-néleprintere ligner hinanden i tilstreekkelig
grad til at blive betragtet som »samme vare« i
forbindelse med denne procedure. Folgelig er alle
SIDM-néleprintere, fremstillet i Feellesskabet,
»samme varer« som dem, der eksporteres fra Japan,
med undtagelse af printere til serlige formal, prin-
tere, der udger en integrerende del af et datamatsy-
stem og importeres og selges sammen med dette
system, samt héndbdrne lommeprintere.

D. Normal verdi

Den normale verdi for de varer, for hvilke der er
indfert midlertidig told, blev med henblik pé den
endelige afgorelse almindeligvis fastsat efter samme
metoder, som anvendtes ved den forelebige afge-
relse om dumping, og. samtidig blev der taget
hensyn til nye bevisligheder fra de berarte parter.

En eksporter gjorde gxldende, at der ved fastset-
telsen af den normale veerdi for en vis del af selska-
bets salg pd hjemmemarkedet burde tages hensyn
til verdien af visse varer, som det havdedes blev
givet som en form for rabat pa den pris, der betaltes
for den pagzldende vare. Det blev imidlertid fast-
sldet, at disse rabatter kun blev givet for tilbeher og
derfor ikke var direkte forbundet med det pagel-
dende salg. , ‘

Visse eksportorer anmodede fortsat om, at der ved
fastszttelsen af den normale vardi ved hjelp af
hjemmemarkedspriserne skulle tages hensyn til
overferselsprisen mellem  forretningsmaessigt
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forbundne selskaber eller de pigzldende eksporte--
rers salgsafdelinger pd det japanske marked.
Kommissionen finder imidlertid fortsat, at en sddan
fremgangsméde ikke er rimelig af de grunde, der er
angivet i nr. 33, 39 og 40 i Kommissionens forord-
ning, og Ridet bekrafter denne opfattelse.

Nogle eksporterer gjorde indsigelse mod, at et vist
salg eller visse salgskanaler blev holdt uden for
beregningen af den normale verdi, hvor den var
baseret pd hjemmemarkedspriserne, eftersom det
pagzldende salg faktisk havde fundet sted i normal
handel. Kommissionen fandt det imidlertid godt-
gjort, at hvor en sddan udelukkelse forekom, havde
der i de pagzldende tilfelde veret tale om salg af
betydelige mangder i referenceperioden og til
priser, som ikke gjorde det muligt i normal handel
og inden for den i artikel 2, stk. 4, i forordning
(EQF) nr. 2423/88 fastsatte periode at opnd
dekning for alle rimeligt fordelte omkostninger.
Radet bekrafter denne konklusion.

Med henblik pd en endelig afgerelse bekrefter
Rédet, at den normale verdi kan fastsattes pé
grundlag af den beregnede verdi under sidanne
omstendigheder og i de tilfeelde, hvor det evrige
salg, dvs. salg, der anses for at have fundet sted i
normal handel, omfatter mindre end 5% af
eksportmaengden til Pellesskabet af den bestemte
model. .

Med hensyn til metoden for beregning af den
normale vardi og serligt de-beleb, der indregnes
som salgs- og administrationsomkostninger og
andre  generalomkostninger samt fortjeneste,
hzvdede en eksporter, at eftersom han ikke solgte
den pégzldende vare pd hjemmemarkedet, burde
salgs- og administrationsomkostninger og andre
generalomkostninger samt fortjeneste ved det rela-
tivt lille salg af andre varer fra ikke forretningsmees-
sigt forbundne selskaber danne grundlag for dette
rette beleb, der skal indgé i den beregnede verdi af
de pégzldende varer til dekning af disse omkost-
ninger og fortjeneste.

Kommissionen s imidlertid ingen grund til at
®ndre sine synspunkter ‘som anfert i nr. 36 i
Kommissionens forordning, og Rédet bekrefter
dette, nemlig at det forhold, at en bestemt
eksporter ikke swlger den pigzldende vare og
felgelig ikke har nogen salgsorganisation pid hjem-
memarkedet, ikke ®ndrer grundlaget for beregning
af salgs- og administrationsomkostninger og andre
generalomkostninger samt fortjeneste ved fastsat-
telsen af den normale verdi for den pagzldende
eksporter. Endvidere fastszttes det nu i- artikel 2,
stk. 3, litra b), nr. ii), i forordning (EQF) nr. 2423/
88, at i disse tilfeelde beregnes sddanne udgifter og
fortjeneste pa grundlag af andre producenters eller
eksporterers faktiske omkostninger og den fortjene-
ste, de har opnéet i oprindelses- eller eksportlandet
pé fortjenestgivende salg af samme vare.
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Visse eksporterer gjorde indsigelse imod et tilleg
ved beregningen af deres normale. verdi pi
grundlag af andre producenters eller eksporterers
salgs- og administrationsomkostninger- og andre

generalomkostninger samt fortjeneste ved fortje- |

nestgivende salg af samme vare i Japan. I disse
tilfelde havde de pégzldende eksporterer ikke
solgt 5 % eller mere af eksporten af den pigel-
dende model til Fallesskabet i normal handel, og
den normale vaerdi blev derfor i overensstemmelse
med ' Kommissionens normale praksis beregnet
som fastsat i artikel 2, stk. 3, litra b), nr. ii), i forord-
ning (EQF) nr. 2423/88. Et af eksportselskaberne,
der ikke 'havde anfegtet Kommissionens forelebige
afgorelse pd grundlag af 5 %-reglen, pastod senere,
at det havde solgt samme vare i tilstreekkeligt store
mengder pd hjemmemarkedet til, 'at der burde
tages hensyn til salgs- og administrationsomkost-
ninger og andre genefalomkostninger samt fortje-
neste i forbindelse med dette salg ved fastszttelsen
af de beregnede normale vardier. De forelagte
beviser var imidlertid utilstreekkelige, og Radet
bekrafter derfor Kommissionens forelebige afge-
relse.

Radet bekrafter folgelig Kommissionens holdning,
nemlig at i henhold til artikel 2, stk. 3, litra b), nr.
ii), i forordning (E@F) nr. 2423/88 ber belebet for
salgs- og administrationsomkostninger og andre
generalomkostninger samt fortjeneste i disse
tilfelde beregnes pd grundlag af andre eksporterers
faktiske omkostninger og den fortjeneste, de har
opniet ved fortjenestgivende salg af samme vare pd
det japanske marked. :

En anden eksporter gjorde geldende, at visse salgs-
og administrationsomkostninger og andre general-
omkostninger for datterselskaber eller forretnings-
messigt forbundne distributionsselskaber ikke
burde medtages i beregningen. Kommissionen er
imidlertid af den opfattelse, som Radet bekrzfter, at
der ber tages passende hensyn til sidanne omkost-
ninger med henblik pd at medtage alle pélebne
omkostninger i den beregnede normale verdi i
henhold til artikel 2, stk. 3, litra b), nr. ii), i forord-
ning (EQF) nr. 2423/88.

Med hensyn til fortjeneste havdede visse eksporte-
rer, at det beleb, der var indregnet i deres normale
veerdier, var urimeligt stort. I de tilfelde, hvor der
kunne beregnes et individuelt beleb for en
eksporter, blev dette beleb, dvs. den faktiske fortje-
neste ved fortjenestgivende salg, imidlertid anvendt
ved beregningen af den normale verdi.

Visse eksportorer anforte ogsd, at der blev opniet
en unaturlig hej fortjenestmargen ved at begrense
beregningen til kun at omfatte salg af maskiner i
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normal handel og siledes udelukke et vist tabsgi-
vende salg. Det blev endvidere gjort gzldende, at
der burde tages hensyn til et vist tabsgivende salg i
normal handel som almindelig handelspraksis i
branchen for matrixprintere. Kommissionen afviste
dette argument, da det i artikel 2, stk. 4, i forord-
ning (EQDF) nr. 2423/88 fastsazttes, at den normale
verdi under sidanne omstendigheder kan fast-
szttes udelukkende p3 grundlag af det ovrige, dvs.
fortjenestgivende salg. .

For de eksporterer, for hvilke der likke foreld
tilstrekkelige oplysninger til at foretage denne
beregning, eller som solgte med tab, eller som ikke
havde noget salg eller ikke tilstrekkeligt stort salg
af sammenlignelige varer pi hjemmemarkedet,
anvendtes af hensyn til forskelligheden af de
konstaterede  fortjenestmargener den  vejede
gennemsnitlige fortjenestmargen for de andre
eksportarers salg af samme vare, for hvilke de
nedvendige oplysninger forela.

Denne vejede gennemsnitlige fortjenestmargen
blev beregnet til 37 %.

Den metode, som Kommissionen har anvendt til
indregning af fortjeneste i den beregnede normale
veerdi, er i fuld overensstemmelse med den, der er
fastsat i artikel 2, stk. 3, litra b), nr. ii), i forordning
(EQF) nr. 2423/88, og Ridet bekrefter folgelig
Kommissionens afgerelse.

Med hensyn til salg af den pigzldende vare til
uafhangige kunder, som videresolgte varen under
eget navn (OEM-selskaber), gjorde en eksporter
fortsat gwldende, at den normale verdi burde
baseres pa et vejet gennemsnit af alt salg i normal
handel pd det japanske marked, dvs. et vejet
gennemsnit af bide salg under eget navn og salg til
OEM-selskaber. Ridet bekrefter Kommissionens
holdning til dette spergsmal som anfert i nr. 38 i
Kommissionens forordning. Desuden finder Ridet,
at da alle serietilsluttede matrixslagprintere ber
betragtes som samme varer efter artikel 2, stk. 12, i
forordning (EQF) nr. 2423/88 (jif. nr. § til 9 i
nerverende forordning), vil fastsettelse af en
enkelt normal verdi for alle modeller af den pigel-
dende vare ikke give mulighed for at foretage en
rimelig sammenligning med eksportpriserne som
foreskrevet i artikel 2, stk. 9 og 10, i forordning
(EQF) nr. 2423/88. Med henblik pé at foretage en
sadan rimelig sammenligning blev der fastsat en
normal vaerdi for hver enkelt model og foretaget
sammenligning med eksportprisen for samme
model eller den, der lignede mest. En sddan frem-
gangsméde er pd linje med den, der anvendtes ved
beregningen af skadetzrskelen, hvor kun identiske
eller tilsvarende modeller blev sammenlignet med
henblik pa at fa fastlagt omfanget af prisunderbud.
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Rédet bekraefter ogsé Kommissionens holdning
med hensyn til visse salgs- og administrationsom-
kostninger og andre generalomkostninger for salgs-
selskaber eller -afdelinger i Japan som anfert i nr.
39 og 40 i Kommissionens forordning.

E. Eksportpris

I tilfeelde, hvor japanske producenter eksporterede
direkte til vathengige importerer i Fallesskabet,
blev eksportprisen fastlagt pa grundlag af de priser,
der faktisk var betalt eller skulle betales for den
solgte vare. :

I andre tilfeelde eksporteredes der til datterselska-
ber, som importerede varen til Fellesskabet. I
sidanne tilfelde blev det i betragtning af forbin-
delsen mellem eksporter og importer anset for
rimeligt at beregne eksportprisen p& grundlag af

. den pris, hvortil den importerede vare ferste gang

videresolgtes til en uafhengig keber. Dekorter,
rabatter og verdien af varer, som leveres gratis i
forbindelse med det pigzldende salg, blev trukket
fra prisen ved salg til den uafhngige keber, og der
blev tagt passende hensyn til alle omkostninger, der
pileb mellem import og videresalg, herunder alle
skatter og afgifter.

I en rakke tilelde solgte eksporterernes dattersel-
skaber i eller uden for Fallesskabet endvidere til
uafhengige kunder i Fallesskabet. I nogle tilfelde
viste det sig, at selv om det forretningsmaessigt
forbundne selskab ikke formelt var importeren,
varetog det visse af en importers funktioner og bar
visse af dennes normale omkostninger. Selskabet
tog imod ordre, kebte varen fra eksportaren og
videresolgte den til bla. uafhaengige kunder. Disse
kunder forhandlede almindeligvis den pégaeldende

vare i omréder, hvor eksporteren ikke havde et

datterselskab til import og forhandling af varerne.
Nogle eksporterer solgte ogsd til en uafhengig
kunde i Fallesskabet via mere end et af sine datter-
selskaber. I alle disse tilfelde undtagen ét 13 begge
datterselskaber i Fallesskabet, og i undtagelsestil-

feeldet 14 der et datterselskab i Fallesskabet og et

uden for Fellesskabet. I disse tilfelde bar begge
den pégeldende eksporters datterselskaber de
omkostninger, der normalt bwres af importeren.
Der var i alle tilfelde en pris, som det ene datter-
selskab betalte til eksporteren, og en hejere pris,
som det andet datterselskab betalte til det forste.
Det hevdedes, at den eksportpris, der faktisk er
betalt eller skal betales, jf. artikel 2, stk. 8, litra a), i
forordning (EQF) nr. 2423/88, i alle disse tilfelde
ber vare den pris, der faktureres af et hvilket som
helst datterselskab ved salg til uafhengige kunder i
Fellesskabet.
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Kommissionen fandt, at varerne wunder disse
omstzndigheder solgtes med henblik pé eksport til
Fellesskabet af eksporteren i Japan til et dattersel-
skab beliggende enten i eller uden for Fellesskabet.
Disse datterselskaber har, hvad enten de formelt
indferer varen eller €j, de samme funktioner som et
importerende datterselskab. I sédanne tilfelde blev
eksportprisen i betragtning af forbindelsen mellem
eksporterén og datterselskabet anset for at vaere en
overferselspris og derfor afvist som updlidelig.
Eksportprisen métte derfor beregnes pd grundlag af
den pris, hvortil varen ferste gang solgtes til en
uafhengig keber, idet der blev foretaget justering
for alle pélebne omkostninger hos det eller de
pageldende datterselskab(er), som fastsat i artikel 2,
stk. 8, litra b), i forordning (EDF) nr. 2423/88.

Radet bekrefter Kommissionens afgerelse om fast-
sattelse af eksportprisen som anfert i nr. 45 til 49 i
Kommissionens forordning.

F. Sammenligning

For at foretage en rimelig sammenligning af den
normale vardi og eksportpriserne tog Kommis-
sionen i fornedent omfang hensyn til forskelle, der
pavirkede prisernes sammenlignelighed sisom
forskelle i fysiske egenskaber og forskelle i salgs-
omkostninger, hvor det pé tilfredsstillende made
kunne godtgeres, at der var direkte forbindelse
mellem disse forskelle i kreditvilkar, garantier,

‘provisioner, len til selgere, emballerings-, trans-

port-, forsikrings-, héndterings- og ekstraomkost-
ninger. l )

Den’ normale vardi og eksportpriserne, baseret pi
bide de faktisk betalte og de beregnede eksportpri-
ser, blev sammenlignet i samme handelsled. De
priser eller beregnede vaerdier, der justeredes, blev
fastlagt i det handelsled, som eksportselskabernes
indenlandske salgsselskaber eller salgsorganisa-
tioner reprasenterede. Eksportpriserne blev fastsat
som priser ab eksportsalgsselskab eller salgsorgani-
sation.

En eksportor krevede fortsat, at der blev foretaget
justering for forskelle mellem de mengder, der
solgtes pd hjemmemarkedet, og dem, der solgtes til
eksport til Fellesskabet. Kravet var baseret pd en
péastand om, at der var omkostningsforskelle som
folge af forskelle i produktionsmengden. Der blev
imidlertid ikke fremlagt yderligere beviser end de i
forbindelse med den forelebige afgorelse fremlagte
for, at der var tale om en omkostningsbesparelse
ved produktion af forskellige mangder. Ridet
bekrefter derfor Kommissionens afgerelse om, at
kravet skulle afvises.
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Rédet bekraefter ogsd Kommissionens afgerelse om
sammenligning af den normale veerdi og eksport-
prisen som anfert i nr. 52 og 54 til 56 i Kommis-
sionens forordning. '

G. Dumpfngmargcn

Den normale verdi for hver enkelt af hver
eksportors modeller blev sammenlignet med
eksportpriserne  for  tilsvarende modeller p3
grundlag af hver enkelt transaktion. Undersegelsen
af de faktiske forhold viser, at der fandt dumping
sted ved importen af matrixprintere med oprindelse
i Japan fra alle de undersegte japanske eksporterer,

- og at dumpingmargenen er lig med det beleb,

hvormed den fastlagte normale verdi overstiger

eksportprisen til Fallesskabet.

Dumpingmargenerne var forskellige alt efter
eksporter, og udtrykt i procent af prisen cif Felles-
skabets grense udgjorde de vejede gennemsnitlig
margener : .

— Alps Electrical Co Ltd - 6,1 %
— Brother Industries Ltd 39,6 %
— Citizen Watch Co Ltd 433 %
— Copal Co Ltd 18,6 %
— Fujitsu Led 86,0 %
— Japan Busines§ Cumputer Co Ltd 22,4 %

— Juki corporation (tidligere Tokyo Juki) 80,0 %

— Nakajima Ltd 12,0 %
— NEC Corporation 67,5 %
— OKI Electric Industry Co Ltd 8,1 %
— Seiko Epson Corporation 29,7 %
— Seikosha Co Ltd 73,0 %
— Shinwa Digital Industry Co Ltd 9,5 %
— Star Micronics Co Ltd 13,6 %
— Tokyo Electric Co Ltd 4,8 %

For de eksportorer, som hverken besvarede

Kommissionens spergeskema eller pd anden made

gav sig til kende, blev dumpingmargenen fastlagt
pé grundlag af de tilgengelige oplysninger i over-
ensstemmelse med artikel 7, -stk. 7, litra b), i
forordning (EQF) nr. 2423/88.

Kommissionen fandt i den forbindelse, at resulta-
terne af dens undersogelse gav det bedste grundlag
for at fastlegge dumpingmargenen, og at det ville
dbne mulighed for omgaelse af tolden at antage, at
dumpingmargenen for disse eksporterer var lavere
end den hejeste dumpingmargen pa 86 %, som var
fastlagt for en eksporter, der havde medvirket i

(40)
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“42)

undersegelsen. Det anses derfor for rimeligt at
anvende sidstnzvnte dumpingmargen for denne
gruppe eksportorer.

Med hensyn til det selskab, der afslog at samarbejde
med Kommissionen i forbindelse med den forele-
bige undersagelse, forblev omstendighederne
uendrede op til den endelige undersegelse af de
faktiske forhold, og Ridet bekrafter derfor, at det
ville vaere rimeligt ogsa at basere den endelige afge-
relse vedrerende det pagwldende selskab pd de
foreliggende oplysninger om de faktiske forhold,
nemlig resultaterne af undersegelsen.

Det blev ogsd i dette tilfzlde fundet, at det ville
abne mulighed for omgaelse af tolden og vere en
belenning for manglende samarbejdsvilje at antage,
at dumpingmargenen for denne eksporter var
lavere end den hejeste dumpingmargen, som var
fastlagt’ for en eksporter, der havde medvirket i
undersegelsen. Det anses derfor for rimeligt at
anvende den hejeste dumpingmargen for dette
selskab.

H. Erhvervsgren i Feellesskabet

Kommissionen fortolkede udtrykket »erhvervsgren i
Faxllesskabet« siledes, at det daekker de fire falles-
skabsproducenter , der er medlemmer af Europrint
(f. nr. 69 i Kommissionens forordning). Denne
konklusion var baseret pd den anskuelse, at de fire
Europrint-medlemmer tegner sig for ca. 65 % af
den samlede produktion af SIDM-printere i Felles-
skabet, dvs. en betydelig del af Fallesskabets
samlede produktion af den pagaldende vare, og at
arsagerne til, at tre Europrint-medlemmer importe-
rede SIDM-printere fra Japan, samt mangden og
vaerdien af denne import og andre omstendigheder
herved kunne betragtes som legitime selvforsvars-
foranstaltninger (jf. nr. 63 til 67 i Kommissionens
forordning).

Med hensyn til denne konklusion gjorde nogle
eksportarer geldende, at det for det forste ikke var
hedvendigt, at de tre producenter importerede
japanske SIDM-printere og tilbed et fuldstendigt
sortiment af printere, for det andet at denne import
péferte de importerende producenter skade, fordi
de pagzldende SIDM-printere er samme vare som
producenternes egne SIDM-printere, og for det
tredje at omfanget af og stigningen i denne import
viser, at en sidan import overskred grensen for,
hvad der med rimelighed kunne betegnes som en
ren selvforsvarsforanstaltning.
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Med hensyn til det forste argument skal det for det

forste erindres, at alle tre fallesskabsproducenter
fremstillede tilsvarende typer printere, inden de i

4rene 1984 til 1986 besluttede at erstatte de prin-
tere, de selv producerede, med billigere printere af

japansk oprindelse. De tre producenter ogede
derfor ikke blot deres sortiment af printere, men
erstattede printere, de selv producerede, med
japanske modeller. For det andet er det klart, at
potentielle kunder er mere tilbajelige til at kebe
kontorautomatiseringsudstyr fra en leverander, som
kan tilbyde et fuldstendigt sortiment af printere.
De tre fzllesskabsproducenter kan derfor ikke kriti-
seres for deres beslutning om fortsat at ville kunne
tilbyde et fuldsteendigt sortiment af SIDM-printer-
modeller. ‘

For det tredje bestrides det ikke, at hovedarsagen til
den pigzldende import er den, at det som felge af
de lave priser pd printermarkedet forirsaget af
importen fra Japan ikke ville veere muligt for de tre
selskaber at f& inddekket deres udviklings- og
produktionsomkostninger ‘i  forbindelse med
sadanne nye substituerende printermodeller inden
for et rimeligt tidsrum.

I eksporterernes andet argument sammenblandes
to forskellige spergsmél, nemlig fastleggelse af
begrebet »samme vare« og spergsmalet om, hvorvidt
de importerede modeller konkurrerer direkte med
importerernes egne printere. Med henblik pa at
definere begrebet »samme vare« er det forhold, at
der ikke kan trekkes nogen klar skillelinje mellem
de forskellige varer, efter Radets opfattelse tilstraek-
keligt til at fastsl3, at alle SIDM-ndleprintere almin-
deligvis udger samme vare. Mangelen pa en klar
skillelinje betyder dog ikke, at feellesskabsprodu-
centerne paferte sig selv skade ved at importere
disse printere. Da- sterstedelen af de japanske
eksporterer szlger printermodeller i de forskellige
markedssegmenter og tilbyder et fuldstaendigt sorti-
ment af printermodeller, kan der ikke vare tale om
selvpafert skade, ndr deres konkurrenter i Falles-
skabet tilstreber ved hjelp af den pagwxldende
import ogsd at tilbyde et sidant sortiment af prin-
termodeller.

Med hensyn til det tredje argument foretog
Kommissionen en ny gennemgang af de tre produ-
centers - importtal i undersegelsesperioden. Den
konstaterede, at den pageldende import udgjorde
henholdsvis 10,68 %, 28,9 % og 47,4 % af disse
producenters samlede produktion. I den forbindelse

fandt Kommissionen, at disse importerede printere -

alle herte til i lavhastighedsgruppen pé markedet
(som defineret i Ernst & Whinney Conseil’s under-
segelse). Dette markedssegment er det mest omfat-
tende pid markedet for printere og er for nylig
vokset betydeligt hurtigere end det samlede

- (46)

(47)
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marked. Fellesskabsproducenterne enskede
desuden at genvinde. tabte markedsandele ved at
opgive deres egen produktion i denne sektor.
Omfanget og verdien af samt stigningen i denne .
import kan' derfor ikke anses for at sta i et misfor-
hold til omfanget af deres egen produktion.

Pi baggrund af ovenstiende og af de Arsager og

‘omstendigheder, der fik fellesskabsproducenterne

til at importere japanske SIDM-printere (jf. nr. 63
til 67 i Kommissionens forordning), konkluderer
Ridet, at Europrint-medlemmernes import af
SIDM-printere fra Jdpan er at betragte som en
rimelig selvforsvarsforanstaltning. De tre Europrint-
medlemmer ber derfor ikke udelukkes fra de
fellesskabsproducenter, som udger den pageldende
erhvervsgren i Fellesskabet.

I. Skade
a) Dumpingimportens omfang og markedsandel

I den forelebige undersegelse fastslog Kommissio-
nen, at de japanske eksporterers markedsandel i
Feellesskabet var steget fra 49 % i 1983 til 73 % i
1986. Medens det samlede SIDM-printermarked
steg fra 800 000 enheder i 1983 til 2093 000
enheder i 1986, dvs. en stigning pa 162 %, steg den
japanske markedsandel fra 390 000 enheder i 1983
til 1 522 000 enheder i 1986, en stigning pa 290 %.
Kommissionen konstaterede ogsd en sterk stigning
mellem 1983 og 1986 i den japanske
tilstedeverelse pd markedet i de forskellige
markedssegmenter, defineret som .trykkehastighed
af visse markedsforskningsinstitutter (IDC og Data
quest) og nzvnt i Ernst & Whinney Conseil’s
undersegelse. 1 lavhastighedsgruppen _steg de
japanske eksporterers andel fra 65 % til 88 %, og
markedsandelen for den pagzldende erhvervsgren i
Fellesskabet faldt fra 24 % til 7 %. I mellemha-
stighedsgruppen steg de: japanske eksporterers
andel fra 46 % til 65 %, og andelen for den pigzl-
dende erhvervsgren i Feellesskabet faldt fra 34 % til
25%. 1 hejhastighedsgruppen steg de japanske
eksporterers andel fra 4 % til 47 %, og andelen for
den pégzldende erhvervsgren i Fallesskabet faldt
fra 61 % til 28 %. Ernst & Whinney  Conseil
kommenterede denne udvikling med, at felles-
skabsproducenterne var de' mindst succesrige i
lavhastighedsgruppen, og at de tog tilflugt til
japanske OEM-salg for at kunne tilbyde dette vare-
sortiment under eget navn. '

Med hensyn til tallene vedrerende lavhastigheds-
gruppen havdede eksportererne, at
markedsandelen for den pagzxldende erhvervsgren i
Fellesskabet skulle justeres pd grund af de tre
Europrint-medlemmers OEM-import. De printere,
som disse producenter importerer, sziges under
deres eget navn. Markedsandelen for den pégel-
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dende erhvervsgren i Fellesskabet var derfor efter
eksporterernes opfattelse steerkt undervurderet.
Rédet . finder imidlertid, at med denne sikaldte
OEM-import optreder - fallesskabsproducenterne
mere som distributerer af japanske SIDM-printere
end som producenter. En justering er derfor ikke
berettiget. '

b) Priser

aa) Pristryk

Kommissionen konstaterede pa grundlag af Ernst &

Whinney Conseil’s undersogelse, at udviklingen i
enhedsprisen pd det samlede SIDM-printermarked
i Feellesskabet fra 1983 til 1986 udviste et generelt
fald p& mellem 25 % og 35 %. Prisfaldet var bety-
deligt hejere i lav- og hejhastighedsgruppen end i
mellemhasughedsgruppen Disse forskellige pris-

" svaekkende faktorer er i overensstemmelse med den

forholdsvis betydelige stigning i de japanske
eksportorers markedsandel i lav- og hrajhastigheds-
gruppen. Den pégwldende erhvervsgren i Felles-
skabet mdtte ogsd folge denne tendens til faldende
priser. -

~'bb) Prisunderbud

For si vidt angdr prisunderbud foretog Kommis-
sionen en detaljeret prisunderbudsundersogelse
vedrerende de japanske eksporterers priser og
feellesskabsproducenternes priser, i begge -tilfeelde
ved salg til den forste uafhangige keber.

Farst blev der udvalgt reprasentative SIDM-printer-.

modeller for de fire Europrint-medlemmer. De
SIDM-printermodeller, der betragtedes som repra-
sentative, udgjorde ca. 68 % af erhvervsgrenens
samlede salg af alle modeller inden for Fellesska-
bet. P4 grundlag af en modelsammenligning frem-
skaffet af. IMV Info-Marketing og foretaget i naert
samarbejde med dette blev det dernzst fastlagt,
hvilke -SIDM-printermodeller fra de japanske
eksporterer, der var mest lig Europrint-medlem-
mernes modeller med hensyn til tekniske specifi-
kationer, egenskaber, hastighed, anvendelse og
brug. Disse udvalgte japanske printermodeller
udgjorde ca. 65 % af alle japanske eksporterers salg

i Fellesskabet i undersegelsesperioden. For det -

tredje blev den vejede gennemsnitlige nettopris for
disse sammenlignelige printermodeller i Frankrig,
Tyskland, - Italien og Det Forenede Kongerige
sammenlignet i de forskellige salgskanaler, nemlig
OEM-selskab, distributer, forhandler og endelig
bruger.

(1)
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. argumenter.
. erklerede

I tilfelde, hvor der ikke fandtes nogen tilsvarende
pris i de forskellige salgskanaler, blev der foretaget
justeringer (25 % mellem forhandler og distribu-
tor). I tilfeelde, hvor Kommissionen p3 tilfredsstil-
lende made fandt det godtgjort, at betydelige
tekniske eller fysiske forskelle havde stor indvirk-
ning pé forbrugerens opfattelse af printerne og pé
prisen, blev der foretaget passende justeringer, eller
pnntermodellerne blev udelukket fra sammenlig-
ningen. Der blev foretaget yderligere justering for
forskelle i printermodellernes vaegt (for forskelle
mellem 50 % og 74 % en prisjustering pd 10 %,
for forskelle mellem 75% og 99% en
prisjustering pd 20 %).

Nogle eksporterer hzvdede, at justeringerne for
vaegtforskelle var alt for lave, og at der burde fore-
tages yderligere justering for forskelle i printérnes
holdbarhed (dvs. for »middeltid mellem fejl« og
printerhovedets levetid). En anden eksporter
anferte, at der burde tages hensyn til forskelle i
produktionsomkostningerne mellem hans SIDM-

printere og fellessproducenternes printere.

Kommissionen kunne imidlertid ikke godtage disse
For si vidt angar vaegtforskellene
markedsforskningsinstitutterne  IMV
Info-Marketing og Ernst & Whinney Conseil, at der
kun til en vis grad burde tages hensyn til vaegtfor-
skelle ved -prissammenligninger. IMV Info-Marke-
ting fremfarte, at en neojagtig justering for veegt var

"umulig, medens Ernst & Whinney Conseil frem-

lagde en formel til beregning af sadanne justerin-
ger. Dette institut erkendte imidlertid ogsa, at
formlen var baseret pd antagelser og sken og ikke
pd przcise og pélidelige data, som kunne efterpre-
ves. En printers hejere vegt kunne ogsd vere en
folge af foreldet produktionsteknik og resulterer
derfor ikke nedvendigvis i hejere kvalitet eller
storre paskennelse fra forbruger. Under disse
omstendigheder blev kun begrensede justeringer.
for vegt anset for rimelige. Med hensyn til juste-

ringer for holdbarhed fandt Kommissionen pé

grundlag af udtalelser fra IMV Info-Marketing, at
sddanne eventuelle forskelle ikke kan kvantificeres.
Desuden findes der ikke almindeligt anerkendte
standarder til miling af s3danne forskelle. Der blev
derfor ikke indremmet justering herfor. Rédet
bekrefter Kommissionens afgerelse. '

Det fremgik af prissammenligningen, at alle
japanske eksporterer undtagen tre i gennemsnit
havde lavere priser end . priserne péd fallesskabspro-
ducenternes sammenlignelige modeller. Det vejede
gennemsnitlige prisunderbud var fra 3,93 % til
43,42 %. Af de tre eksporterer, som ikke havde
anvendt prisunderbud, havde de to enten ekspor-
teret meget sma mangder eller solgt gennem speci-
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fikke kunder eller begge dele. Alle tre solgte til

priser, der, hvis de anvendtes for sammenlignelige
printermodeller fra den pageldende erhvervsgren i
Fellesskabet, ikke ville have givet mulighed for at
opnéd en rimelig fortjeneste.

Rédet drager derfor den konklusion, at priserne pi

dumpingvarerne 13 betydeligt under priserne pi .

sammenlignelige
Fellesskabet.

SIDM-printereproduceret i

) Andre relevante skonomiske faktorer

Kommissionen konstaterede som led i den forele-
bige undersagelse (jf. nr. 83 til 87 i Kommissionens
forordning), at feellesskabsproducenternes kapacitet
og produktion samt salg af SIDM-printere steg
mellem 1983 og 1986. Kapacitetsudnyttelsen 13
imidlertid stabilt pd ca. 70 %. I samme periode
ogedes fellesskabsproducenternes lagre af usolgte
SIDM-printere hurtigere end salget. Medens ‘den
klagende erhvervsgren i Fellesskabet i 1984 som
helhed havde en vejet gennemsnitlig fortjeneste pi
9 % pi salget af egen SIDM-printerproduktion, 13
den vejede gennemsnitlige fortjeneste pd dette salg
i undersogelsesperioden pd 1 %. Det skal i den
forbindelse bemerkes, at de gennemsnitlige
produktionsomkostninger for SIDM-printere i den
pigzldende erhvervsgren i Fallesskabet faldt fra
1984 til 1987 (de ferste tre maneder). Nedgangen i
erhvervsgrenens rentabilitet var ikke desto mindre
tiltagende. Fellesskabsproducenterne investerede
desuden mere for at nedsztte deres produktions-
omkostninger end for at skabe ny kapacitet.
Endelig har de varet nedsaget til at nedtrappe

- deres forsknings- og udviklingsudgifter for printere,

som er langt lavere end de vigtigste japanske
konkurrenters.

d) Konklusioner

Arsagerne til, at Kommissionen konkluderede, at
Fallesskabets SIDM-printerindustri led vasentlig
skade, er anfert i nr. 88 til 92 i Kommissionens
forordning. Tallene vedrerende SIDM-printermar-
kedet viser generelt en stet stigende efterspergsel
og felgelig et stadigt voksende marked. Men til
gengzld fremgir det, at fallesskabsproducenterne
ikke kunne opvise resultater, der felger udviklingen

pd markedet, og at deres tilstedevarelse "pi

markedet mindskedes betydeligt. Desuden foranle-
digede et drastisk fald i deres rentabilitet Rédet til
at fastsld, at den pigeldende erhvervsgren i Falles-
skabet fortsat opviser beskedne finansielle resulta-
ter, som stadig forringes, og siledes pafares

‘vaesentlig skade.

© (56)
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J. Arsagerne til dumpingimportens skadelige
virkninger

Kommissionen konkluderede i nr. 108 i sin forord-
ning, at omfanget af dumpingimporten, dens
markedsandel og de priser, hvortil de pigzldende
SIDM-printere var blevet udbudt til salg, serskilt
betragtet métte anses for at have péfert den pigel-
dende erhvervsgren i Fallesskabet vasentlig skade.

Mod denne konklusion fremforte eksportererne og
importererne to argumenter, hvoraf det ferste gik
ud pd, at Kommissionen ikke havde pivist de
skadelige virkninger af dumpingimporten for hver
enkelt af: CJ-print-medlemmernes vedkommende,
og det andet, at den vanskelige markedssituation
for den pagwmldende erhvervsgren- i Fezllesskabet
enten var selvforskyldt eller fordrsaget af andre
faktorer, sisom, ikke-dumpet lavprisimport fra
andre tredjelande end Japan. I denne forbindelse
gjorde eksportererne endvidere gzldende, at falles-
skabsproducenterne havde en lang tradition for
konservativ markedsadferd, som var uhensigts-
massig pd printermarkedet med dettes hurtige
udvikling, at de gjorde brug af den forkerte
markedsstrategi (dvs. en »niche-strategis, at de ikke
var indstillet pd at anvende de nedvendige
ressourcer pa forskning og udvikling og endelig, at
de blot var ofre for deres eget heje omkostningsni-
veau.

Réidet kan ikke godtage disse argumenter. For si
vidt angdr det forste argument ber det bemerkes, at
der i henhold til artikel 4, stk. 1, i forordning (EQF)
nr. 2423/88 kreves en konstatering af, at skaden er
forvoldt af ‘dumpingimport. Denne bestemmelse,
der vedrerer alle former for dumpingimport, kan
ikke fortolkes si snzvert, at det er nedvendigt at
fastsld de skadelige virkninger for hver enkelt
eksporters vedkommende. En sidan: individuel
konstatering af skade ville i langt de fleste tilfelde
veere umulig at foretage og siledes gere forordning
(EQF) nr. 2423/88 uanvendelig. Endvidere ville al
dumpingimport,” som sarskilt betragtet: ikke
forvoldte vesentlig skade, falde uden for enhver
antidumpingprocedure, medens de tilsammen
meget vel mitte have stor skadelig virkning. Det er
i overensstemmelse med de mal, der er fastlagt i
forordning (EQF) nr. 2423/88, at undersege virk-
ningen af den samlede import pi fallesskabets
ethvervsgren, og felgelig at treffe passende
forholdsregler over for samtlige eksporterer, ogsd
selv.om omfanget af eksporten “fra hver enkelt
eksportor isoleret betragtet er ubetydelig (se

-Domstolens dom af 5. oktober 1988, sag 294/86,

Technointorg mod Kommissionen, endnu ikke
offentliggjort). Riddet er derfor af den opfattelse, at
de skadelige virkninger af dumpingimporten fra
alle bererte eksporterer skal fastsettes pd et kumu-
lativt. grundlag og- ikke sarskitt for hver enkelt
eksporters vedkommende. .
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_markedssegmenter,

For s& vidt angir det andet argument har Kommis-
sonens yderligere undersegelser vist, at den
markedsstrategi og OEM-import, der har veret
anvendt af den pigeldende erhvervsgren i Felles-
skabet, siden 1983 har varet under sterk indfly-
delse af lavprisimporten af japanske printere. Pd
den ene side har prisniveauet for SIDM-printere pa
Fellesskabets marked veret stadig faldende siden
stigningen i importen af SIDM-printere fra Japan,
og pd den anden side har fallesskabsproducen-
ternes omkostninger, pa trods af store bestrebelser,
ikke forholdsvis fulgt med denne prisnedgang. Den
pigzldende erhvervsgren i Feellesskabet kan derfor
ikke kritiseres, hverken for at have segt efter
inden for hvilke
priselasticiteten var lav i det mindste i en kortere
periode, og hvor markedsandelen for den japanske
lavprisimport endnu ikke var hgj, eller for at have
importeret SIDM-printere fra Japan til lave priser.
Undersegelsen viste endvidere, at de markedsstrate-
gier, der blev benyttet af den pigaldende erhvervs-
gren i Fellesskabet, hovedsagelig var influeret af
mangelen pd finansielle ressourcer, der skyldes en
nedsat rentabilitet, som igen er et resultat af

dumpingimporten. Hvad endelig argumentet
vedrorende kvalitet angdr, understregede de
japanske  eksporterer, i forbindelse  med

fastseettelsen af prisunderbuddet, at de printere, der
fremstilles i Fellesskabet, generelt er af samme, om
ikke bedre, kvalitet end tilsvarende printere med
oprindelse i Japan.

En rekke eksporterer fremforte endvidere det argu-
ment, at importen af SIDM-printere til lave priser
fra andre tredjelande end Japan havde en betydelig
negativ indvirkning pid markedet og pd prisni-
veauet. Ifelge de oplysninger, der blev forelagt af
disse eksporterer, var virkningerne af denne import
imidlertid begrenset til kun at berere en enkelt
medlemsstat og fik ferst vasentlig betydning efter
afslutningen af undersogelsesperioden. Den kan
derfor ikke have haft den skadelige indvirkning pa
Fellesskabets marked, som eksportarerne hzvder.
Endvidere finder Ridet i overensstemmelse med
Domstolens retspraksis (se dom af S. oktober 1988,
Canon mod Rédet, forenede sager 277/85 og
300/85, endnu ikke offentliggjort), at konstatering
af skade ikke er begrenset til tilfelde, hvor
dumping er den vigtigste irsag, og at ansvaret for
en skade derfor kan tillegges eksportererne, ogsa
selv om tabene p3 grund af dumping kun er en del
af en sterre skade forirsaget af andre faktorer.
Endelig er den kendsgerning, at en fxllesskabspro-
ducent har vanskeligheder, der ogsd skyldes andre
irsager end dumping, ikke grund nok til at berove
denne producent enhver beskyttelse mod den
skade, der skyldes dumping.

Som konklusion bekrefter Ridet Kommissionens
konstatering af, ‘at dumpingimportens omfang,
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markedsandel, de priser, hvortil printerne er blevet
udbudt til salg i Fellesskabet, og de tab og den
nedgang i fortjenesten, den pagzldende erhvervs-
gren i Fellesskabet har veeret udsat for, har pafert
denne erhvervsgren i Fellesskabet vesentlig skade.

K. Fellesskabets interesser

I den forelebige undersagelse vurderede Kommis-
sionen situationen for si vidt angir printerindus-
trien i Fellesskabet, den forarbejdende industri,
printerforhandlere og endelige brugere. Af de arsa-
ger, der er anfert i nr. 109 til 120 i Kommissionens
forordning, konkluderede denne, at det var i
Fellesskabets overordnede interesse, at den skade,
der forvoldtes af dumpingimporten, blev afhjulpet.

Eksportererne anfegtede disse konklusioner og
fremforte i det vaesentlige tre argumenter. For det
forste, at de fire Europrint-medlemmer hver er en
del af sterre industrisammenslutninger, der har
tilstreekkelige ressourcer til at foretage de nedven-
dige investeringer med henblik p3 fremtidige gene-
rationer af printerteknologi, til at ege deres
markedsindsats og til at nedsztte deres produk-
tionsomkostninger. For det andet, at den forarbej-
dende industri, forhandlere og fremfor alt de ende-
lige brugere ville komme til at lide under printer-
priser belagt med told. For det tredje, at enhver
told, der blev pédlagt SIDM-printere- af japansk
oprindelse, kun ville tjene til at beskytte faelles-
skabsproducenternes heje omkostningsniveau. En
af eksportererne understregede specielt, at. han
opndede en vasentlig fortjeneste pa salget af SIDM-
printere i Fellesskabet. Eftersom uafhzngige
undersegelser havde vist, at omkostningerne ved
fremstilling af Europrint-modellerne er hejere end
omkostningerne  ved  fremstilling af = denne
eksporters tilsvarende modeller (selv under forud-
setning af tilsvarende produktionsmaengder og
-betingelser), ville antidumpingtold blive et instru-
ment, der ville stotte fellesskabsproducenterne i
deres beslutning om at fremstille mere omkost-
ningstunge modeller end den naevnte eksporter.
Antidumpingforanstaltningerne vil derfor f& en klar
protektionistisk virkning, som ikke kan. vere i
Feellesskabets interesse.

For si vidt angdr det forste argument skal det
bemarkes, som Kommissionen allerede anferte i
sin forordning, at den kendsgerning, at alle Euro-
print-medlemmer indgir i et storre selskab, ikke
setter dem i stand til at tage den teknologiske
udfordring op, der bestdr i at forbedre den nuvz-
rende SIDM-teknologi, og endnu mindre ger det
muligt for dem at udvikle en non-impact-tekno-
logi. Erfaringen har vist, at selv selskaber, der gene-
relt er overskudsgivende, ikke er tilbgjelige til at
foretage langvarige investeringer inden for omrader,
der har lav rentabilitet, eller som ligefrem er tabsgi-
vende. '
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Sidanne investeringer er s& meget desto mere
usandsynlige, som de indebaerer betydelige finansi-
elle udgifter med risiko for intet eller kun ringe
afkast. Tilsvarende betragtninger gzlder, nar det
drejer sig om bestrbelser for at ege afsztningen
eller investeringer med henblik pi at nedsaztte
produktionsomkostningerne. Ridet mi derfor
bekrefte Kommissionens konstatering af, at den
pagzldende erhvervsgren i Fellesskabet, hvis ikke

der ydes beskyttelse mod illoyal handelsskik, vil se -

sin stilling pad markedet for'SIDM-printere yderli-
gere forringet og som felge deraf ogsd mulighe-
derne for at udvikle ny printerteknologi. Eftersom
printere og datamater er nert forbundne, vil en
indstilling eller vasentlig nedskering af produk-
tionen af printere fi en - udpraget negativ
indvirking pé edb-industrien i Fzllesskabet.

For s vidt angir forarbejdningsindustrien, distribu-
torer, forhandlere og endelige brugere skal det
erindres, at den eventuelle nettostigning i omkost-
ningerne for brugere af SIDM-printere pi grund af
tolden, kun vil reprasentere en forholdsmassig lille
del af de samlede driftsomkostninger for brugere af
SIDM-printere. Desuden skyldtes de tidligere pris-
fordele illoyal handelsskik, og det kan ikke vaere
berettiget at lade disse urimelige lave priser fort-
sette. Endvidere ma disse' interesser vejes op imod
de mangfoldige felger i Fellesskabet, herunder
arbejdsleshed, af manglende beskyttelse af den
p3gzldende erhvervsgren i Feallesskabet, hvorved
den fortsatte eksistens af en levedygtig industri for
fremstilling af SIDM-printere 1 Fallesskabet
bringes i fare. Fordelene pd kort sigt af de lave
priser opvejes langt af ulemperne pi lang sigt ved
at miste en fxllesskabsindustri for fremstilling af
printere. Rédet finder derfor, at det er i Fallesska-
bets interesse at beskytte produktionen af SIDM-
printere i Fellesskabet.

Hvad angir argumentet vedrerende omkostninger

skal det bemzerkes, at producenterne i Fzllesskabet
allerede har begrenset deres produktionsomkost-
ninger gennem de seneste ar. Det skal imidlertid
ogsd bemarkes, at den stadig faldende rentabilitet
som felge af nedgangen i salget pd grund af den
meget omfattende ' dumpingimport har forhindret
fellesskabsproducenterne i at forbedre deres
omkostningsstruktur i det nedvendige omfang og i
at fremstille mere omkostningseffektive SIDM-
printere. Efter indferelsen af told vil den pigel-
dende erhvervsgren i Feallesskabet fortsat veere
udsat for priskonkurrence og konkurrence p kvali-

(67)

(68) .

teten. Ridet finder sdledes, at Fellesskabets inte-

"resser varetages effektivt ved de beskyttelsesforan-

staltninger mod dumpingimport, ogsd selv om en
antidumpingtold ikke har til felge at udelukke
Fellesskabets erhvervsgren fra konkurrencen fra
produkter fremstillet af andre producenter i Falles-
skabet eller fra andre tredjelande, der ikke er
genstand for dumping (se Domstolens dom af 5.
oktober 1988, sag 250/85, Brother mod Ridet, ikke
offentliggjort). Genetableringen af en rimelig
konkurrencesituation vil gere det muligt for den
pigeldende erhvervsgren i Fallesskabet, som det
hidtil har veret tilfeldet for de japanske eksporte-
rer, at opnd egede stordriftsfordele, hvorved det
bliver muligt at ege forskning og udvikling, at
indfere nye produktionsmetoder og at nedbringe
femstillingsomkostningerne yderligere. Det kan
ogsa forventes, at forarbejdningsindustrien, forhand-
lerne, de endelige brugere og forbrugere vil drage
fordel af en sidan forbedring af de ekonomiske
betingelser - for den pégmldende erhvervsgren i
Fellesskabet, Ridet er derfor af den opfattelse, at
en antidumpingtold, der ikke overstiger det belab,
der er nedvendigt for at afhjelpe skaden, ikke vil f3

- den protektionistiske virkning, som eksportererne

péstér.

For sd vidt angir eksportererne og importarernes
gvrige argumenter er disse allerede udferligt
behandlet i forbindelse med Kommissionens fore-
lebige undersegelse. ‘

Der ikke fremsat nye argumenter i denne
henseende. Af ovennavnte &rsager og af de drsager,
der er anfort i nr. 103 til 120 i Kommissionens
forordning, er Radet niet til den konklusion, at det
er i Fellesskabets overordnede interesse, at den
skade, der forvoldes som folge af dumpingim-
porten, afhjzlpes, og at den pigzldende erhvervs-
gren i Fallesskabet beskyttes mod dumpingimport
af SIDM-printere fra Japan.

i

L. Toldsats

Med henblik p at afhjelpe den skade, der er pifert
fellesskabsproducenterne, ber disse have mulighed
for i vaesentlig grad at forheje salgspriserne pi de
SIDM-printere, de selv producerer, uden at dette
medferer, at de mister markedsandele i Fellesska-
bet, men maske genvinder markedsandele. Som
felge heraf ber tolden veere af en sidan sterrelse, at
den opvejer prisunderbuddet fra hver af de japanske
eksporterer af SIDM-printere og ger det muligt for
fellesskabsproducenterne at forheje deres priser,
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siledes at de kan opni en tilstrekkelig fortjeneste
pa salget. I en markedssituation, hvor priserne alle-
rede er trykket af dumpingimport (jf. nr. 49 til 53),
er det siledes ikke tilstrekkeligt kun at udligne
prisunderbuddet, men tolden mé ogsd medfere, at
den pigzldende erhvervsgren i Fallesskabet sikres
en rimelig fortjeneste pa salget.

a) Beregningsmetode

Med henblik pd beregning af tolden og for sd vidt
angdr udligningen af prisunderbuddet fastsatte
Kommissionen den vejede gennemsnitlige under-
budsmargen for hver enkelt eksporter (jf. nr. 53).
Det gennemsnitlige prisniveau for hver enkelt
japansk eksporter beregnet pd grundlag af de
sammenlignede modeller blev derefter sammen-
holdt med gennemsnittet for den pégzldende
erhvervsgren i Fallesskabet, idet dette fastsattes til
100.

For si vidt angdr fortjenesten pé salget af SIDM-
printere i Fellesskabet indtog Kommissionen den
holdning, at en fortjenstmargen pé ca. 9 % for den
pigeldende erhvervsgren i 1984 ikke var relevant
med henblik pa denne beregning, eftersom rentabi-
liteten i dette &r var influeret af feellesskabsprodu-
centernes tilpasning til IMB’s standarder. En fortje-
neste pi salget af SIDM-printere pé 12 % for skat
ans3s siledes for at vare et passende minimum for
den pigeldende erhvervsgren i
Denne fortjeneste skulle dekke yderligere omkost-
ninger til forskning og udvikling, yderligere
omkostninger til forbedring af markedsfering og
reklame og til passende finansiering i Fellesskabet.
Disse yderligere bestrebelser skulle gore det muligt
for fellesskabsproducenterne at genvinde mistede
markedsandele og indhente det forspring, andre

‘mitte have inden for SIDM- og non-impact-prin-

terteknologien. I denne forbindelse blev,der taget
hensyn til fellesskabsproducenternes gennemsnit-
lige fortjeneste pd salget af SIDM-printere (af egen
produktion) i Fallesskabet i lobet af undersogelses-
perioden (1 %).

P4 baggrund af ovenstiende beregnedes en faktor,
som representerer forskellen mellem de faktiske
gennemsnitspriser for den pagzldende
erhvervsgren i Fellesskabet og en indikativpris,
som skulle sztte den pigeldende erhvervsgren i
Fellesskabet i stand til at opnd en fortjeneste pd
12 % pa salget af printere. Denne faktor for netto-
fortjeneste er pd 12,5, og indikativprisen for den
pigeldende erhvervsgren i Fellesskabet mitte
folgelig fastsattes til 112,5 (idet det gennemsnitlige
prisniveau for den pégeldende erhvervsgren i
Fzllesskabet er 100).

Med henblik pé for hver enkelt japansk eksporters
vedkommende at beregne en skadefaktor (skadeteer-
skel) blev den individuelle prisunderbudsmargen

Fellesskabet.

72
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lagt sammen med faktoren for nettofortjeneste.
Denne skadeterskel er den prisstigning, ‘der er
nedvendig for at afhjelpe den skade, der forvoldes
af hver enkelt eksporter. For de eksporterers
vedkommende, hvor der ikke konstateredes prisun-
derbud, beregnedes forskellen ~mellem den
gennemsnitlige salgspris for de japanske modeller
og indikativprisen for en tilsvarende model frem-
stillet i Fellesskabet. Til denne beregning
anvendtes samme metode som den, der er gjort
rede for i nr. 50 og 51. Det konstateredes, at alle tre
eksporterer solgte deres modeller for mindre end
indikativprisen for de tilsvarende modeller frem-
stillet i Feellesskabet, idet forskellen mellem
eksporterens vejede gennemsnitlige salgspris og
fellesskabsproducenternes indikativpris er lig med
skadetersklen for hver af disse eksporterers
vedkommende.

For at kunne fastsette deh told, der skal indferes,

mitte den individuelle skadetzrskel, der er
omhandlet i nr. 71, udtrykkes som en procent af
cif-prisen for de importerede varer. For at kunne
gere dette blev for hver eksporters vedkommende
den vejede gennemsnitlige salgspris ved salg til
forste uafhaengige keber, dvs. den pris, der
anvendtes til fastleggelse af underbudsmargenen (jf.
nr. 50), sammenlignet med den gennemsnitlige
cif-pris for disse varer. Den individuelle skadeter-
skel blev derefter udtrykt som en procent af hver
enkelt eksporters vejede gennemsnitlige videre-
salgspris beregnet cif. Resultatet af denne beregning
er den prisstigning ved Fellesskabets greense, der er
nedvendig for at afhjelpe den skade, der forirsages
af hver enkelt eksporter.

b) Ekporterernes argumenter

Nogle af eksportererne gjorde gzldende, at bereg-
ningen af skadetersklen og af tolden ikke burde
foretages for hver enkelt eksporter, men at den
burde foretages pé et samlet grundlag for alle
ekporterers vedkommende, med den begrundelse,
at eftersom den eventuelle skade bestemmes ud fra
et samlet og kumulativt grundlag, og da prisun-
derbud kun er en af de potentielle arsager til skade,
er en individuel beregning af tolden, der udeluk-
kende er baseret pa prisunderbud og et mal for
fortjenesten ikke tilstreekkelig.

Hvad dette argument angar skal det bemeerkes, at
skade kan fastslds pd grundlag af en lang rekke
faktorer. Ved vurderingen af, hvorvidt en told, der
er lavere end den fastsatte  dumpingmargen, vil
veere tilstrekkelig til at afhjelpe skaden er det
nedvendigt at foretage vanskelige og komplicerede
gkonomiske vurderinger, som nedvendigvis krever,
at der foretages et vist sken. I denne forbindelse er
Ridet af den opfattelse, at virkningerne af
dumpingimporten i det foreliggende tilfelde
fortrinsvis er en felge af, at de japanske eksporterer
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har solgt til lavere priser end den pigzldende
erhvervsgren i Fallesskabet. Henvisningen til
prisunderbud og anvendelsen af en indikativpris, til
hvilken den pégeldende erhvervsgren i Falles-
skabet ville have solgt varerne, sifremt der ikke
havde fundet dumping sted, er derfor efter Rédets
opfattelse et relevant grundlag for fastleggelse af
skadens omfang. Da de forskellige margener for
underbud kunne beregnes individuelt og udviste
betydelige forskelle, var Radet af den opfattelse, at
den ene eksporters underbudsmargen i det forelig-
gende tilfzlde ikke burde anvendes som grundlag
for beregning af den told, der skulle anvendes for
en anden eksporter.

Nogle af ekportererne anferte, at Kommissionen
ved beregning af tolden burde tage hensyn til, at en
stor forskel mellem den laveste og den hajeste told-
sats, der fastsettes, kunne tvinge eksportorer med

hej antidumpingtold ud af Fallesskabets marked.

Dette kunne begrense konkurrencen og udeluk-
kende vare til fordel for de japanske eksporterer,
der blev pilagt en lav antidumpingtold.

Kommissionen kunne ikke acceptere dette argu-
ment. For det ferste skal det bemaerkes, at det
udelukkende er baseret pd formodninger. For det
andet fandt Kommissionen, at det er i Fallesska-
bets interesse at fi genetableret en rimelig konkur-
rencesituation. Ridet bekrefter dette synspunkt.

Antidumpingtolden ber felgelig hverken virke som
en protektionistisk foranstaltning til beskyttelse af
den pdgzldende erhvervsgren i Fallesskabet eller
medfere, at de japanske eksporterer piferes et
urimeligt handicap. Den har til form3l at genetab-
lere og sikre en loyal og hensigsmassig konkur-
rence, fremfor at beskytte de enkelte konkurrenter.
Séfremt. visse eksporterers stilling p3 markedet efter
indferelsen af antidumpingtold forringes, skyldes
dette derfor udelukkende deres manglende evne til
at mede en loyal og hensigsmzssig konkurrence pi
markedet.

P4 grundlag af disse betragtninger bekrefter Ridet
Kommissionens holdning, ifelge hvilken det ikke
vil veere i Feellesskabets interesse at mildne felgerne
af de pdgzldende eksporterers illoyale forretnings-
metoder og sdledes i den sidste ende beskytte dem
mod virkningerne af en normal markedssituation
og af en hensigtsmaessig konkurrence.

Som felge heraf og pd grundlag af den metode for
beregning af tolden, der er beskrevet i nr. 69 til 71,
og som er i overensstemmelse med artikel 13, stk.
3, i forordning (EQDF) nr. 2423/88, finder Radet, at
den told, der skal indferes, ber fastsattes til :
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Nr. L 317/45
— Alps Electrical Co Ltd 6,1 %
— Brother Industries 1td 35,1 %
— Citizen Watch Co Ltd 374 %
— Copal Co Lid 18,6 %
— PFujitsu Ltd 47,0 %

— Japan Business Computer Co Ltd 6,4 %
— Juki Corporation (tidligere Tokyo Juki) 27,9 %

— Nakajima Ltd : 12,0 %
— Nec Corporation 329 %
— Oki Electric Industry Co Ltd 8,1 %
— Seiko Epson Corporation 257 %
— Seikosha Co Ltd 36,9 %
.— Shinwa Digital Industry Co Ltd 9,5 %
— Star Micronics Co Ltd ' 13,6 %
— Tokyo Electric Co Ltd 4,8 %.

For de eksporterer, som hverken besvarede
Kommissionens spergeskema eller p anden méde
gav sig til kende, eller som nezgtede at give fuld
adgang til de oplysninger, som Kommissionen ans3
for nedvendige i forbindelse med kontrolleh af
selskabernes regnskaber, finder Ridet det korrekt at
anvende den hejeste told, der var fastlagt, dvs.
47 %. Det ville nemlig vere en belenning af
manglende samarbejde at antage, at tolden for disse
eksporterers vedkommende skulle vaere lavere end

" den heojeste antidumpingtold, der er fastsat.

Den endelige antidumpingtold ber anvendes pi
alle modeller af SIDM-néleprintere fra Japan med
felgende undtagelser: For det forste SIDM-nile-
printere, der anvendes til bankdatamater, pengeau-
tomater, elektriske kasseapparater, kasseterminaler, -
kalkulatorer, maskiner til udstedelse af billetter og
kvitteringer med enkel pitch og/eller magnetkort-
lsere og/eller automatiske sideskiftanordninger.
For det andet SIDM-nileprintere, som er en inte-
greret del af og udelukkende beregnet til et data-
matsystem, som leveres af producenten og/eller
ekporteren af de pigéildende printere, og som kun
importeres eller szlges som en del af et sidant
datamatsystem. For det tredje hindbérne, transpor-
table SIDM-nileprintere, beregnet til anvendelse i
transportable og/eller hdndbirne datamater, som er
linjematrixslagprintere, der udelukkende anvendes
til transportable printermedier.

M. Opkrevning af den midlertidige told

I betragtning af storrelsen af de konstaterede
dumpingmargener og den alvorlige skade, den
pagzldende erhvervsgren i Fallesskabet er pafert,
finder Ridet det nedvendigt, at den midlertidige
antidumpingtold opkraves, enten med det fulde
beleb eller i de tilflde, hvor den endelige told er
lavere end den midlertidige told, med et beleb
hejst svarende til den endelige told, der indferes.
Den midlertidige told, der er opkravet, eller sikker-
hed, der er stillet for SIDM-printere, som ikke er
omfattet af den endelige antidumpingtold, ber
frigives — '
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UDSTEDT FOLGENDE FORORDNING :

Artikel 1

1. Der indferes en midlertidig antidumpingtold pé
importen af serietilsluttede matrixslagprintere henherende
under KN-kode ex 84719290 og med oprindelse i
Japan.

2. Tolden fastsettes til 47,0 %- af prisen, netto, frit
Fellesskabets grense, ufortoldet, dog bortset fra importen
af de i stk. 1 navnte varer, som szlges til eksport til
Fellesskabet af folgende selskaber, for hvilken tolden fast-
settes til : -

— Alps Electrical Co Ltd 6,1 %

— Brother Industries 1td 351 %
— Citizen Watch Co Ltd 374 %
— Copal. Co Ltd 18,6 %

— Japan Business Computer Co Ltd 64 %

— Juki Corporation (tidligere Tokyo Juki) - 27,9 %
— Nakajima All Precision Co Ltd 12,0 %
— Nec Corporation 329 %

— Oki Electric Industry Co Ltd 8,1 %

— Seiko Epson Corporation 257 %
— Seikosha Co Ltd 36,9 %
— Shinwa Digital Industry Co Ltd 9,5 %
— Star Micronics Co Ltd . 13,6 %
— Tokyo Electric Co Ltd 4,8 %.

3. Den i denne artikel omhandlede told finder ikke
anvendelse pa de varer, der er beskrevet i stk. 1, og som
har felgende specifikationer :

— SIDM-néleprintere, der anvendes til bankdatamater,
pengeautomater, elektriske kasseapparater, kassetermi-
naler, kalkulatorer, maskiner til udstedelse af billetter
og kvitteringer med enkel pitch og/eller magnetkort-
leesere og/eller automatiske sideskiftanordninger

— SIDM-néleprintere, som er en integreret del af og
udelukkende beregnet til et datamatsystem, der leveres
af producenten og/eller eksportaren af de pigzldende
printere, og som kun importeres og/eller szlges som

~en del af et sddant datamatsystem

— héndbarne og transportable SIDM-ndleprintere, som
er beregnet til anvendelse i transportable og/eller
handbarne datamater, og som er linjematrixslagprin-
tere, der udelukkende anvendes: til transportable prin-
termedier.

Artikel 2

De beleb, for hvilke der er stillet sikkerthed i form af
midlertidig told i henhold til forordning (E@F) nr. 1418/
88, opkreves med et beleb svarende til den endelige told,
sifremt den endelige told er lavere end den midlertidige
antidumpingtold, og imed et beleb svarende til den
midlertidige told i alle andre tilfelde. Beleb, der er stillet
som sikkerhed, og som ikke omfattes af den-endelige told,
frigives.

Artikel 3

Denne forordning treeder i kraft dagen efter offentligge-
relsen i De Europeiske Fellesskabers Tidende.

Denne forordning er bindende i alle enkeltheder og gelder umiddelbart i hver medlems-

stat,

Udfeerdiget i Bruxelles, den 23. november 1988.

P4 Rddets vegne
Th. PANGALOS

Formand




