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1. Zavéry a doporuceni

1.1.  EHSV vybizi Komisi, aby pokracovala ve svém usili o vypracovani ndvrha politiky zaméfenych na podporu
zakldddn{ inovativnich a rychle rostoucich podnikt, a doporucuje, aby tyto iniciativy provadélo, vedlo a koordinovalo
jediné oddéleni zodpovédné za posuzovani, sledovani a dosahovdni souinnosti mezi inovativnimi politikami
piedklddanymi rtiznymi generdlnimi feditelstvimi. Tyto ndvrhy politik by mély posilovat jednotny trh, upeviiovat klastry
a ekosystémy, v nichZ jsou inovativni za¢inajici podniky zakladany, rozvijet kapitdlovou slozku evropskych kapitdlovych
trhii, podporovat univerzitni programy, které by se zaméfovaly na budouci pracovni mista a minimalizovat naklady
a byrokracii souvisejici se zalozenim nového podniku.

1.1.1.  Komise by méla nadile posilovat stdvajici pravidla v oblasti jednotného trhu: dlouhodobé projekty harmonizace,
jako jsou Géetni a insolvenéni normy, automatické uzndvani profesnich a univerzitnich kvalifikaci, zrychlené provadéni
strategie jednotného digitdlniho trhu a plné zavedeni iniciativy unie kapitalovych trhii ('), by Evropské unii vyznamnym
zpusobem pomohly tézit z plného potencidlu skute¢né jednotného trhu. Jednoduchd a G¢innd pravidla pro pteshrani¢ni
smlouvy by méla povzbudit preshrani¢ni elektronicky obchod a omezit pravni roztiisténost ve spotiebitelském pravu
i ndklady podnikt na dodrzovani pfedpisti.

1.1.2.  Je tfeba déle rozsitit kapitalové financovani, a podpofit tak zacinajici podniky v jejich rozvojové fazi. To mimo jiné
piedpokladad neutrdlnéjsi danovy systém, ktery nakladd stejné s dluhovym a kapitdlovym financovanim tim, Ze umozni
odpocet jak trokd, tak vyplat dividend (%). Za¢inajici podniky by mély mit moznost vyuzit k pfilikini a udrzeni
talentovanych lidi balickii opci na akcie.

(") EHSV vyjadiil podporu iniciativé unie kapitalovych trht ve svych stanoviscich Akéni plan pro vytvifeni unie kapitdlovych trhd
(Uf. vést. C 133, 14.4.2016, s. 17), Sekuritizace (Uf. vést. C 82, 3.3.2016, s. 1) a Prospekt (Uf. vést. C 177, 18.5.2016, s. 9).

() EHSV opakované pozadoval opatfeni k odstranéni zvyhodnéni dluhového financovani v dafiovych systémech, napiiklad ve
stanovisku Financovani podnikii/alternativni finanéni mechanismy (Ur. vést. C 451, 16.12.2014, s. 20).


http://eur-lex.europa.eu/legal-content/CS/TXT/?uri=uriserv:OJ.C_.2016.133.01.0017.01.CES&toc=OJ:C:2016:133:TOC
http://eur-lex.europa.eu/legal-content/CS/TXT/?uri=uriserv:OJ.C_.2016.082.01.0001.01.CES&toc=OJ:C:2016:082:TOC
http://eur-lex.europa.eu/legal-content/CS/TXT/?uri=CELEX:52015AE5834
http://eur-lex.europa.eu/legal-content/CS/TXT/?uri=uriserv%3AOJ.C_.2014.451.01.0020.01.CES&toc=OJ%3AC%3A2014%3A451%3ATOC
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1.1.3.  Méla by byt vytvofena a podporovana kultura vlastntho kapitalu, véetné vzdélavacich a nelegislativnich iniciativ.
Evropsky finan¢ni systém potiebuje vytvofit likvidni investi¢ni produkty vhodné pro retailové investory, aby je tak
povzbudil k investicim do inovativnich malych podniki.

1.1.4.  Pro minimalizaci administrativn{ zdtéZe a zabrdnén{ zbyte¢nym ndkladiim a net¢innému hospodafeni s ¢asem na
strané podnikateld je také klicové odstranit zbyte¢nou byrokracii a omezit kladeni dodate¢nych povinnosti nad rdmec
evropského prava (tzv. ,gold plating®).

1.1.5.  V ¢lenskych stitech je tfeba, pomoci pfijimdni novych opatfeni v oblasti politik s cilem zatraktivnit EU pro
talentované lidi, posilovat a urychlovat rozvoj novych druht spoluprice mezi univerzitami a podniky, a to jak velkymi, tak
i mensimi.

1.1.5.1.  EHSV vybizi Komisi, aby odstranila veskerd prdvni omezeni spojend s vyménami studentl a mladych
podnikatelti (), napf. vytvofenim programu Erasmus pro mladé podnikatele.

1.1.5.2.  EHSV se ptimlouva za vytvofeni informaéni databaze v podobé platformy propOJene s Evropskym centrem pro
investi¢ni poradenstvi (EIAH) a Evropskym portlem investi¢nich projekté (EIPP) (%), jejimz tGcelem by bylo zvysovani
povédomi o nadéjnych podnicich. Zahrnovala by rychle rostouci podniky z EU v rtiznych odvétvich, jez by byly vybrany na
zakladé objektivnich a transparentnich kritérii, a umoznovala by porovnéni a referen¢ni srovnavani mezi podniky.

1.1.6.  EHSV md za to, Ze sdileni a posuzovini osvédcenych postupti nabizi cenné poznatky pro experimentovani
s novymi politikami (°).

1.2.  Evropsky investiéni fond (EIF) a Evropskd investicni banka (EIB) se Zzddaji, aby podpofily inovativni firmy
konkrétnim rizikovym a pfedstartovnim kapitdlem, aby byl usnadnén pfesun technologii z vysokych skol a vyzkumnych
stiedisek. Tato podpora by mohla byt v podobé zdruk na prvni Gvér, jez by pomohly piekonat pocatecni odpor vici
soukromému financovani.

1.3.  Pii pomoci inovativnim projektim dosdhnout rozsahu a vstoupit na trh by mél mit rozhodujici dlohu Evropsky
fond pro strategické investice (EFSI), coz je fond o hodnoté 21 miliard EUR vytvofeny ze zdruk Evropské unie a kapitdlu
Evropské investi¢ni banky. EFSI by kromé toho mohl byt pfedlohou pro budouci rozpocty EU, jez by se od tradi¢ni metody
financovéni projektt prostredn1ctv1m grantd presunuly k ucmne)mmu investi¢nimu modelu, ktery by ,pfildkal” finan¢ni
prostiedky pro projekty. EFSI tispésné financoval pomérné rizikové oblasti, jez by mohly byt snadno prehlédnuty (°).

1.4.  EHSV vyzyvad k vytvofeni Sirstho investi¢niho souboru ndstroji s cilem stimulovat investice ve fazi riistu, véetné
,asymetrickych fondd“, jez poskytuji rozdilné vynosy pro razné typy investorti do aktiv, a alternativnich zpasobt
financovani, jako je hromadné financovani (crowdfunding) (). Mélo by se také zvazit vytvoreni dil¢ich trhd, aby evropské
malé a stfedn{ podniky mély snadngjsi piistup k trham.

1.5.  Komise by se méla zabyvat regula¢nimi asymetriemi mezi Evropou a USA, pokud jde o zachdzeni s investicemi do
softwaru, a odstranit regula¢ni omezeni, kterd evropskému finanénimu sektoru brani investovat do digitdlniho rozvoje.

2. Analyza stavajici situace

2.1.  Malé a stiedni podmky jsou klicovym prvkem evropského hospodafstvi a vyznamnym zptsobem pfispivaji
k vytvafeni pracovnich mist a k hospodatskému réistu (*).

()  Viz stanovisko EHSV Zapojeni vysokych skol do utvéfeni Evropy (UF. vést. C 71, 24.2.2016, s. 11).

Evropské centrum pro investi¢ni poradenstvi: http://www.eib.org/eiah/index.htm.

Informace o Evropském portdlu investicnich projekta: https://ec.europa.eu/eipp/desktop/cs/index.html.

Viz odstavec 4.

European Digital Forum, ,From Start-up to Scale-up: Growing Europe’s Digital Economy“ (Od zalinajicich k expandujicim
podnikéim: rist evropské digitdlni ekonomiky), Sergey Filippov a Paul Hotheinz, 2016, s. 3-5.

Tamtéz, s. 5.

%) Definice malych a stfednich podnikt podle EU (Ut. vést. L 124, 20.5.2003, s. 36).
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http://eur-lex.europa.eu/legal-content/CS/TXT/?uri=uriserv:OJ.C_.2016.071.01.0011.01.CES&toc=OJ:C:2016:071:FULL
http://www.eib.org/eiah/index.htm
https://ec.europa.eu/eipp/desktop/cs/index.html
http://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=CELEX:32003H0361&from=EN
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2.1.1.  Vroce 2015 fungovalo v Evropské unii pfes 22,3 milionu malych a stfednich podnikd, které tvorily 99,8 % vsech
nefinan¢nich podnikd, zaméstndvaly 90 miliont lidi (66,9 % celkové zaméstnanosti), vytvorily 57,8 % celkové piidané
hodnoty () a zajistily 85 % novych pracovnich mist. Evropa musi zajistit vytvafeni mal?fch a stfednich podnikt nového
druhu, které by vyrovnaly ztratu 200 000 takovychto podnlku ez ro¢né vyhlasi tpadek (**), coz md dopad na 1,7 milionu
pracovnikd. Pro budouci hospodafsky rtst v§ak maji vétsi vyznam podniky, které chtéji movovat, rist a vyvazet.

2.2, Zaklddani rychle rostoucich za¢inajicich podnikti ma klicovy vyznam vzhledem k jejich zaméfeni na inovace
v rychle rostoucich odvétvich s vysokou pifidanou hodnotou. Tyto podniky budou v budoucnosti vytvafet pracovni mista
a pohdnét rast produktivity, ktery je zdsadni pro zlepSovani Zivotni Grovné. Prestoze Evropa v nékterych oblastech hldsi
pokrok, zaostdvd v prechodu od zacinajicich podnikt k expandujicim podnikiim, jenz by mél nakonec vést k ristu
a vytvafeni pracovnich mist, které Evropa potiebuje (*).

2.3.  Toto stanovisko z vlastni iniciativy se zaméfuje na podniky ve fdzi expanze: rychle rostouci podniky s prﬁmérn)'fm
ronim ndristem poctu zaméstnanct (nebo obratu) vy$§im nez 20% po dobu tif let a zamestnavajla 10 ¢i vice
zaméstnancti na zacdtku sledovaného obdobi (*?). Klicovou vlastnosti podnikt ve fizi expanze je, 7e jejich obchodni
modely jsou snadno rozsifitelné. Rozsifitelnost je schopnost riistu ve smyslu piistupu na trh, p¥jma a struktury, ktery
vyvoldva napiiklad rychld replikace obchodniho modelu na riznych trzich nebo nové postupy fzeni.

2.3.1.  Studie OECD provedend v 11 zemich ('’) odhalila, ze podniky ve fazi expanze predstavu]l méné nez 10 %
podnikéi ve viech 11 zemich, aviak vytvaieji bezméla dvé tietiny viech novych pracovnich mist (**).

2.4, Zacinajici podniky jsou v kratkodobém métitku spiSe méné ziskové a zdviseji na externim financovani. Pokud tyto
inovativni podniky nedokdzi financovat své plany na expanzi, k rozifeni nedojde a pravdépodobné se zbrzdi jejich skryty
potencidl pro rtist produktivity a tvorbu pracovnich mist.

2.4.1.  Analyza Svétové banky (') odhaduje Ze primémnd mira Gvér v selhdn{ u malych a stfednich podnikﬁ na
rozvmutych trzich byla v roce 2007 ve vysi 6,93 %, coZ je vice nez dvojndsobek tvérii velkych podnikd ve Vy3i 2,54 %.
Podil Gvérd v selhdni se dramaticky zvysil béhem krize v Portugalsku, Spanélsku, Itdlii a Irsku, a to na 10 az 25 %.

v/

2.4.1.1.  Politiky, které banky pobizeji k poskytovani Gvért i rizikovéjsim podnikim, zejména zaéinajicim podnikﬁm
s omezenym zajisténim, by mohly vést ke vzniku fady rizikovych bank, propadu nabidky tvérti a zvySeni finan¢ni
nestability (*°).

2.5.  Evropa se musi zaméfit na hladké fungovani ,pfechodu mezi zpiisoby financovani, jenZ je momentalné narusen.

2.5.1.  Prechod mezi zplisoby financovani md Ctyfi faze: faze zacinajictho podniku (financovand prostfednictvim grantt,
pfedstartovniho kapitdlu, rodiny a pfatel), fize ristu vlastniho kapitdlu (financovand prostfednictvim hromadného
financovéani (crowdfundingu), mikrofinancovéni, neformalnich investori (tzv. business angels)), faze trvalého ristu
(financovand prostiednictvim sekuritizace, soukromého kapitalu, rizikového kapitdlu, instituciondlnich investord,
soukromého umistovani dluhu) a fize zdniku (financovand prostfednictvim akvizice, trhi vefejného kapitalu).

%) http://www.eif. org/news centre/publications/eif_annual_report_2015.pdf.

0 Upadek a druhd Sance pro poctivé podnikatele, ktefi neuspeh — politika Evropske komise. Den podnikateld 12. listopadu 2015.
Zacinajici podnik se obvykle definuje jako podnikatelsky pocin, jehoZ tcelem je hledat podnikatelsky model, ktery lze opakovat
a rozéifovat. Tyto nové vytvofené podniky jsou obvykle zna¢né inovativni a typické pro né je, Ze jsou zaloZeny na ndpadech,
technologiich nebo obchodnich modelech, které dosud neexistovaly. Naproti tomu expandujici podnik je takovy, jenz se rychle
rozsifuje a roste z hlediska pfistupu na trh, trZeb nebo poctu zaméstnanct. Viz Octopus High Growth Small Business Report 2015
(Londyn: Octopus, 2015).
https:/[www.linkedin.com/pulse/20141201163113-4330901-understanding-scale-up-companies.

Spojené krélovstvi, Finsko, Spanélsko, Itdlie, USA, Kanada, Norsko, Nizozemsko, Dansko, Novy Zéland, Rakousko.
Supporting investors and growth firms (Podpora investorii a rostoucich podnikii) — T. Aubrey, R. Thillaye a A. Reed, 2015, s. 11.
http://siteresources.worldbank.org/INTFR/Resources/BeckDemirgucKuntMartinezPeria.pdf.

Supporting investors and growth firms (Podpora investorii a rostoucich podnikii) — T. Aubrey, R. Thillaye a A. Reed, 2015, s. 21.
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http://www.eif.org/news_centre/publications/eif_annual_report_2015.pdf
https://www.linkedin.com/pulse/20141201163113-4330901-understanding-scale-up-companies
http://siteresources.worldbank.org/INTFR/Resources/BeckDemirgucKuntMartinezPeria.pdf
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3. Stavebni prvky pro vytvofeni inova¢niho ekosystému vstficného k expanzi

3.1.  Uspéné inovacni ekosystémy podporujici podniky ve fizi expanze se vyznaluji silnymi navzdjem propojenymi
sitémi vyzkumnych a vzdéldvacich zafizeni, rozsdhlymi Ii)rumyslovyml podniky, investory do rizikového kapitalu
a pfitomnosti tvarcich talentl a talentd v oblasti podnikani (

3.1.1.  Zacinajici podniky jsou obvykle zakldddny v technologickych centrech vzniklych okolo $pickovych univerzit,
které jsou klicovymi hrd¢i v rozvoji dynamického podnikatelského prostiedi, jelikoz jsou zdrojem jak talentovanych
studentt, tak talentovanych akademikd. Silné a dobfe propojené klastry zlepsuji produktivitu podnikd, urcuji smér a tempo
inovaci a podporuji vznik novych podnikéi. USA a Cina, ale i nékterd centra v Evropé vedou dlouhodobou bitvu s cilem
piilakat talentované lidi a kapitdl a podpotfit inovace.

3.1.2.  Roztfisténost evropskych trhi préce vSak brani pfechodu od zacinajicich podnikd k expandujl'cfm podnikim.
V tomto ohledu je zdsadni usnadnit pracovni mobilitu v celé EU a prildkat talentované lidi ze tretich zemi, ktef{ funguji jako
magnet, ¢imz se vytvaii pozitivni cyklus.

3.1.3.  Mohl by byt podporen program Erasmus pro mladé podnikatele. Je v souladu s hlavni zdsadou riistu a pracovnich
mist a jednd se o iniciativu, jeZ by usnadnila mobilitu, a podniky by ji piijaly kladné.

3.1.3.1.  V neddvné dob¢ byly pfijaty politiky, jejichz Géelem je prildkat talentované lidi ze zeml mimo EU. Modr4 karta
zavedend v roce 2009 urychhla piichod kvahflkovanych pracovnikii k zaméstnavatelm v EU (*). Nektere evropské zemé
jiz na vnitrostdtn{ Grovni zavedly zvldstni vizové postupy pro podnikatele a dalsi je zacinaji zavadét (*°).

3.1.4.  Prikladem vyrazné dspéného technologického centra je Oxbridge, coZ je oblast vlivu zahrnujici univerzity
v Oxfordu a Cambridge ve Spojeném krélovstvi. Techmcky Vyspela komunita ve SpOJenem kralovstvi nepfestavala v dobé
dlouhé hospodaiské recese a stagnace v letech 2008 az 2012 réist a inovovat (*9).

3.1.4.1.  Mnoho evropskych univerzit viak nemd postaveni, strukturu nebo touhu VytVOI'lt podminky pro rist
podnikatelskych pocmu na akademické ptidé ¢i prosazovat tento program u vlddnich organt (*'). Vedouci piedstavitelé
univerzit a vladdni orgdny by méli prostredmctVlm investic do stredlsek pro ptenos technologii na akademické ptdé
a vzdéldvanim v oblasti podnikanf rozvijet vazby s priimyslem (*).

3.1.5.  Podniky vzniklé odstépenim v disledku pfenost technologif z vysokych skol ¢eli potizim pfi rozsifovéni, jez jsou
zpusobeny nedostatkem penéz a specializovaného managementu. Je proto zdsadni, aby mohly pocitat s instituciondlni
vefejnou podporou pii pfekondvani pocate¢ni neochoty poskytovatelts soukromého financovéni investovat do odstépenych
podnikd, jez maji technicky profil, nebot takové podniky jsou povazované za p#li§ technické a rizikové a Casto nejsou
dobre pochopeny.

3.2.  Evropané i pies podobnou troven vzdélani zakladaji nové podniky zietelné méné Casto nez Americané. Mezi
mnoho raznych pficin patif vysokd mira averze k riziku, administrativni zatéz, nedostate¢né rozvinutd kultura druhych
Sanci, nedostatené rozvinuté vzdéldvaci programy v oblasti podnikdni a chybgjici kultura vlastniho kapitdlu. Je tieba
rovnéz vénovat pozornost brzkému rozvoji podnikatelské kultury na zdkladnich a stfednich $koldch.

(*7)  Tataj, D. ,Innovation and Entrepreneurship. A Growth Model for Europe beyond the Crisis* (,Inovace a podnikani. Model riistu pro
Evropu po skonceni krize®), Tataj Innovation Library, New York, 2015.

https:/[www.apply.eu/directives|.

http://tech.eu/features/6 500 /European-start-up-visa.
www.cambridge.gov.uk/sites/default/files/documents/cnfe-aap-io-employment-sector-profile.pdf.

Clustering for Growth, How to build dynamic innovation clusters in Europe (Vytvéfeni klastri pro riist: Jak vytvofit dynamické
inovativni klastry v Evropé), s. 11.

(*3)  Viz stanovisko EHSV Zapojen{ vysokych skol do utvifeni Evropy (Uf. vést. C 71, 24.2.2016, s. 11).


https://www.apply.eu/directives/
http://tech.eu/features/6500/European-start-up-visa
http://www.cambridge.gov.uk/sites/default/files/documents/cnfe-aap-io-employment-sector-profile.pdf
http://eur-lex.europa.eu/legal-content/CS/TXT/?uri=uriserv:OJ.C_.2016.071.01.0011.01.CES&toc=OJ:C:2016:071:FULL
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3.2.1. Ve skute¢nosti se Evropane pokud jde o zaloZeni nového podmku nejvice obévaji rizika apadku: 43 % v Evropé
oproti 19 % v USA. V USA (*) jsou lidé ochotm riskovat diky zna¢né G¢innému systému upadku podnikd, ktery nema
sank¢ni charakter, a také veobecné lepsimu piijimani selhani podnikd. Vytvateni kultury vstficnéjsi k podnikani by se mélo
stat prioritou tviirct politik i vzdéldvacich instituci.

3.2.1.1.  Neddvnd studie ukdzala, Ze spole¢nosti zalozené znovuzacinajicimi podnlkateh maji vétsi obrat a vyssi rast
zaméstnanosti a také vétsi sanci ziskat externi financovani (**). Ve Spanélsku uspéje pouze 20 % podmkatelu zaklddajicich
prvni zac¢inajici podnik, av3ak ti, ktef{ se o to pokusi podruhé, vykazuji ohromujici, az 80 % miru dspésnosti.

3.3. Rychle rostoucim a inovativnim podnikiim ¢asto vice hrozi, ze Jlm bude zamitnut bankovni tvér, protoze nemaji
kapitdl, ktery Jje klicovou soucasti bankovnich tvérovych hodnocem( °). Pro zacmapq podniky a podniky s vyraznymi
plany na rozsifovani, avsak nejistymi nebo ocekdvanymi zdpornymi penéznimi toky je proto zcela zdsadni kapitdlové
financovani. Bankovni avéry by tedy mély byt doplnény zlepsenim rozmanitosti a flexibility finan¢nich zdrojii se zvlastnim
dtrazem na tlohu kapitédlového financovani.

3.4.  V Evropé by méla byt vytvofena a podporovina kultura vlastniho kapitalu a evropské finan¢ni systémy potiebuji
vytvofit investi¢ni produkty, jez jsou vhodné pro retailové investory a poskytuji jim nezbytnou likviditu k investicim do
inovativnich malych podnika.

3.4.1.  Vzhledem k nedostatecnému financovani v pozdgjsim stadiu nestaci evropské zac¢inajici podniky stéle rychlejsimu
tempu svych protéjska v USA a bud musi generovat vynosy diive, aby preZily, nebo jsou prodavany pFedéasné za sniZenou
cenu. Do roku 2009 tak pouze 5 % evropskych spole¢nosti nové zalozenych od roku 1980 patfilo mezi 1 000 nejvétsich
na svété, pokud jde o trzni kapitalizaci. V USA byl tento podil 22 % (*°).

3.4.1.1.  Stoji za povsimnuti, Ze vice neZ polovina veskerého celosvétového rizikového kapitdlu je poskytnuta v USA,
v Evropé pouze 15 %. V roce 2013 bylo poskytnuto 26 miliard EUR rizikového kapitdlu v USA a 5 miliard EUR v Evropé
a neformdlni investofi (,business angels“) poskytli 6 miliard EUR zalinajicim evropskym podnikiim a 20 miliard EUR
zalinajicim podnikiim v USA.

3.4.1.2.  EU tak doplaci na zdsadni deficit ve financovani neformalnimi investory a rizikovym kapitdlem, pficemz prvni
je v USA tfikrét Vy§§i a druhé pétkrét Vyssi. Jedné se o klicovy rozdil, jelikoz pravé tento druh kapitdlu je tfeba pro

vvvvvv

3.4.1.3.  Hlavnim divodem této situace je to, Ze sektor rizikového kapitdlu v EU je znacné roztif$tén podle stitnich
hranic. Primérny evropsky fond rizikového kapitdlu s kapitdlem ve vysi pfiblizné 60 miliont EUR je pouze polovi¢ni ve
srovndni s prumernou velikosti fondu v USA a 90 % investic rizikového kapitdlu v EU je soustfedéno do pouh}fch osmi
¢lenskych statt EU (Ddnsko, Finsko, Francie, Némecko, Nizozemsko, Spanelsko Svédsko a Spojené kralovstvi) (*/). Firmy
poskytujici rizikovy kapitél Celi pfi ziskdvani finan¢nich prostfedkt v ramci Evropy kvuli rozmanitosti pravidel v clenskych
statech vysokym nédkladtim. Vysledkem je, Ze tyto firmy jsou malé a maji méné kapitdlu na podporu rostoucich podniki.
Pokud by evropské trhy s rlzlkovym kapltalem byly tak rozséhlé jako v USA, bylo by od roku 2008 do roku 2013 pro
financovani podnikd k dispozici navic az 90 miliard EUR finan¢nich prostfedki (*%).

3.4.1.4.  Problematické je také nedostate¢né zapojeni soukromych investort. Evropsky sektor rizikového kapitdlu se
béhem uplynulého desetileti stal stdle zavislej$im Ja institucich vefejného sektoru, jez v roce 2015 pr1spely 31 % (*)
celkovych investic, coz je ndréist z pouhych 15 % (*°) v roce 2007. Cilem by nemélo byt méné vefejnych penéz, ale vice
soukromych zdroji. Ma-li se toto odvétvi stat v dlouhodobém horizontu sobéstacné, je tieba rozsifit a diverzifikovat
investorskou zdkladnu.

) Upadek a druhd sance pro poctivé podnikatele, ktefi neuspéli — politika Evropské komise.
) Vyzkum provedeny profesorkou Kathryn Shaw ze Stanford Graduate School of Business.
) Supporting investors and growth firms (Podpora investorii a rostoucich podnikii) — T. Aubrey, R. Thillaye a A. Reed, 2015, s. 40.
2% http:/[eref knowledge-economy.net/uploads/documents/Born%20t0%20Grow.pdf.
) Evropskd komise, zelend kniha Vytvéfeni unie kapitdlovych trha, op. cit.
) Tamtéz.

) http:/[www.investeurope.eu/media/476271/2015-european-private-equity-activity.pdf.

) http:/[www.investeurope.eu/media/340371/141109_EVCA_FOF_scheme.pdf.


http://eref.knowledge-economy.net/uploads/documents/Born%20to%20Grow.pdf
http://www.investeurope.eu/media/476271/2015-european-private-equity-activity.pdf
http://www.investeurope.eu/media/340371/141109_EVCA_FOF_scheme.pdf
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3.4.1.5.  Ke stimulaci partnerstvi vefejného a soukromého sektoru by bylo mozné uvazovat o asymetrickych fondech.
Jedna se o fondy rizikového kapitalu, kde investofi ziskdvaji rizné podminky a ndvratnost na zakladé jejich investi¢nich
cilti. Uznédvaji se tak riizné zdjmy partnert v rozdilnych druzich spoluprace. Takové fondy jiz existuji ve Finsku, Recku,
Spojeném krélovstvi a Nizozemsku.

3.4.2.  Melo by se také zvazit vytvoreni dil¢ich trhii, aby evropské malé a stfedni podniky mély snadngjsi pristup k trhim.
Mély by umoznit nizké néklady kétovani a pruzny individudlni piistup k potfebdm mensich dynamickych spole¢nosti.
Dobrymi piiklady jsou Alternative Investment Market (AIM) v Londyné, Nouveau Marché v Paiizi a Mercado Alternativo Bursatil
(MAB) v Madridu. Tento pruzny systém regulace miiZe byt dvousecnou zbrani. Malé spole¢nosti mohou ziskat snadnéjsi
piistup k burze, aby uvedly své akcie do obéhu, na druhou stranu by ale nezkuseni investofi mohli Celit potizim pii
posuzovani pfesného rizikového profilu firmy.

3.4.3.  Specifickd odvétvova regulace obcas brani schopnosti podnikdt v EU, v porovnani s jejich protéjsky v USA,
investovat do rozvoje technologii. Mezi evropskymi, americkymi a Svycarskymi finan¢nimi sub]ekty napfiklad existuje
regula¢ni asymetrie, pokud jde o potiebné investice do softwaru a dalsich nehmotnych aktiv, jez jsou rozhodujici pro
digitdlni rozvoj.

3.4.3.1.  Bankovni sektor je zdaleka nejvétsi sektor informacnich technologii ve svété: na inovace v oblast1 IT se vydava
700 miliard USD, pficemz ve finanénim sektoru se utrati jedno euro z péti a investice jsou ve vysi 5-10 % (*'). V dtsledku
toho jsou banky jak vyznamnym subjektem v procesu digitdlni transformace, tak hlavnim finan¢nikem digitdlni ekonomiky.

3.4.3.2.  Regula¢ni rdmec vSak jejich velmi potiebné investice do IT penalizuje. Finanéni regulace by méla software
povazovat za bézné aktivum a neméla by banky v EU nutit, aby tuto investici odecitaly pro tely kapitalovych pozadavk.

3.5.  Rozdilné danové zachdzeni v jednotlivych ¢lenskych statech a mezi raznymi typy financovani predstavuji piekdzku
pro rozvoj celoevropskych kapitdlovych trhii, coz ma dopad jak na investory, tak na emitenty.

3.5.1.  Vétsina systému dané z pi{jma pravnickych osob v Evropé zvyhodiiuje financovani dluhem oproti vlastnimu
kapitdlu tim, Ze umoziiuje odpocet nakladti na droky. Pro vyplatu dividend nejsou v pfipadé vlastniho kapitdlu odpocty
zavedeny. Toto zvyhodnéni dluhu lze fesit prostfednictvim odpocti z dané jak u kapitdlového, tak u dluhového
financovéni (*?).

3.5.1.1.  Vyznamnou tlohu v poskytovéni financi rychle rostoucim podniktim v rané fazi rozvoje hraji danové pobidky
a nékteré vlady po celém svété umoznuji odpocet dani ]ednothvcum i spolecnostem zapojenym do technologicky vyspélych
zacinajicich podnikéi nebo zpisobilych fond rizikového kapitalu (*%).

3.5.1.2.  Tradi¢né atraktivni vyhodou pro zaméstnance a zacinajici podnikatele je zavedeni programu akciovych opci,
protoze mnoho z nich by se vzdalo mzdového odménovani. Dafiové zachdzeni s akciovymi opcemi ma ve vétsiné
Clenskych statti velmi sankéni charakter, protoze jsou povazovany za obvykly piijem a jsou zdaﬁovény mezni sazbou. Mélo
by byt Efdporeno zvyhodnéné daiové zachdzeni s akciovymi opcemi zptisobem podobnym tpravé Incentive Stock Options
(ISOs) (°7) v USA.

3.5.2.  Pro podniky je ndkladné dodrzovat povinnosti v oblasti DPH, zejména pokud spolecnost proddvéd zbozi nebo
sluzby do zahranici. EHSV t&3i, Ze Komise v rdmci své strategie pro jednotny digitdlni trh ozndmila, Ze do konce roku 2016
pfedloii legislativni ndvrhy na sniZeni administrativni zatéze pro podniky zptisobené riznymi systémy DPH. V ramci téchto
opatfeni Komise navrhuje zavést prahovou hodnotu osvobozeni od DPH na pomoc zalinajicim podnikim
a mikropodniktim (*°).

31y Evropskd bankovni federace, 16. zai{ 2016.

(**)  Serena Fatica, Thomas Hemmelgarn a Gaétan Nicodeme, ,The Debt-Equity Tax Bias: Consequences and Solutions* (Zvyhodiovéani
dluhu oproti vlastnimu kapitdlu v daniovych systémech: disledky a feseni), studie Evropské komise o danich/pracovni dokument 33-
2012, http://ec.europa.eu/taxation_customs/resources/documents/taxation/gen_info/economic_analysis/tax_papers/taxation_pape-
r_33_en.pdf.

Napf. odstavec 4.3.

https:/[www.law.cornell.edu/cfr/text[26/1.422-2.

http:/[europa.eu/rapid/press-release_ MEMO-16-1024_en.htm.
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3.6. K tomu, aby zacinajici podniky mohly v pocate¢ni fazi nabizet své sluzby a produkty po celé EU a také rychle rist
a byt tak konkurenceschopné na svétovych trzich, je nezbytné uvolnit plny potencial jednotného trhu.

3.6.1.  Prioritou strategie pro jednotny digitdlni trh je zavedeni jednoduchych a déinnych pravidel tykajicich se
pfeshrani¢nich smluv pro spotfebitele a podniky. Tato pravidla by diky odstranéni pravni rozt§ténosti v oblasti
spotiebitelského smluvniho prava podpoiila pfeshranicni elektronicky obchod v EU. Odstranénim prekdzek, které plynou
z rozdili ve smluvnim pravu, by spotieba vzrostla o 18 miliard EUR a hruby doméci produkt by se zvysil o 4 miliardy EUR
oproti soucasnému stavu 9.

3.7.  Piinou dodate¢nych ndkladd a neticinného hospodafeni s casem je pro podnikatele také zbyte¢nd administrativni
Z4tEéZ.

3.7.1.  V letech 2013-2015 dosahovaly ndklady na zalozeni podniku v EU 4,1 % HDP na obyvatele, zatimco v USA to
bylo 1,17 % (*').

3.7.2.  Pokud jde o ¢as potrebny na zaloZeni podniku v EU, registrace byla pramérné dokoncena za 11,6 dne. V USA je
k zaloZeni podniku zapotiebi pouze 6 dn.

3.8. Dalsim z divodd, pro¢ Evropa nevytvéii dostate¢ny pocet rychle rostoucich podnikd, je informaéni asymetrie.
Investofi postrddaji Gplny piehled vSech investi¢nich pfilezitosti. Neevropsti investofi navic Celi dalsim omezenim, kdyz se
snaz{ porozumét specifikam raznych vnitrostatnich trhi. Se zajisténim viditelnosti projektti s vysokym potencidlem ristu
a sniZenim informacni asymetrie by pomohl specializovany portdl propo;eny s Evropskym centrem pro investi¢ni
poradenstvi (EIAH) a Evropskym portilem investi¢nich projekté (EIPP) (*%).

4. N&kolik pfikladit z mnoha soucasnych osvédcenych postupt

4.1.  Rada zemi vytvofila osvédcené postupy pro podporu za(:inajicich a expandujicich podnika. EHSV doporucuje, aby
Komise peclivé prostudovala moznosti jejich zavedeni na evropské drovni.

4.1.1.  Némecko pozadu e, aby se podniky pfipojily k némecké obchodni komote (IHK), kterd jim na oplatku poskytuje
podporu a poradenstvi (*°).

4.1.2. Je tieba prozkoumat vladni programy uverovych zaruk, které jsou poskytovany naprfklad v Itdlii, Spojeném
kralovstvi, Polsku a Francii, i spolufinancovani ze strany statu, napf. v Nemecku a Svédsku (*°).

4.1.3.  Spojené kralovstvi nabizi rezimy danovych pobidek na zvyseni toku finan¢nich prostiedki do rizikovéjsich aktiv
prostiednictvim systém EIS, SEIS a VCT (*1).

4.1.4. Reg10n Piemont v Itdlii vytvofil sit 12 primyslovych klastri, které sdruzuji firmy, univerzity a mistni
samospravy( 2,

4.1.5. Ve $panélském Baskicku podporuje druzstevni spolecnost Elkar-Lan zakldddni dalsich druzstevmch spole¢nosti
prostfednictvim Gplné analyzy Zivotaschopnosti projektu, skolen a piistupu k dotacim a finanéni pomoci (*%).

) http://europa.eu/rapid/press-release_IP-15-6264_cs.htm.
) www.theglobaleconomy.com/USA|Cost_of_starting_business.
) Viz pozndmka pod carou 4.
) http://www.dihk.defen.
) Supporting investors and growth firms (Podpora investorii a rostoucich podnikii) — T. Aubrey, R. Thillaye a A. Reed, 2015, s. 36.
) Enterprise Investment Scheme (EIS), Seed Enterprise Investment Scheme (SEIS) a Venture Capital Trust (VCT).
) cordis.europa.eu/piedmont/infra-science_technology_en.html.
) www.clkarlan.coop.


http://europa.eu/rapid/press-release_IP-15-6264_cs.htm
http://www.theglobaleconomy.com/USA/Cost_of_starting_business
http://www.dihk.de/en
http://cordis.europa.eu/piedmont/infra-science_technology_en.html
http://www.elkarlan.coop/
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4.1.6.  Jak dokazuje piiklad Estonska, digitalizace vefejné spravy by mohla piinést zlom, pokud jde o usnadnéni ristu
technicky vyspélych inovativnich spolecnosti. Rozvoj elektronické vefejné spravy by mél v celoevropském méfitku
obrovsky dopad.

4.1.7.  V dobé ekonomiky zaloZzené na datech muze byt konkuren¢ni vyhoda zdvisla na nehmotnych aktivech, jez je za
vyuziti tradi¢nich finan¢nich mechanismi obtiZné ocenit a ohodnotit. Utad Spojeného kralovstvi pro dusevni vlastnictvi
vypracoval zptisoby, jak tato aktiva urcit a zméfit z hlediska penézniho toku (*4).

4.1.8. Ve Spojeném krélovstvi existuje v ramci Tech City UK specializovany tym nazvany Future Fifty, ktery podporuje
nejlepsich 50 digitdlnich spole¢nosti ve fazi riistu. Tento program poskytuje piistup k odbornym znalostem v rdmci vlady
a soukromého sektoru, buduje vazby na zdkladnu instituciondlnich investorti ve Spojeném krélovstvi a nabizi individudlné
zaméfenou podg)oru s cilem pomoci podnikim rychle rist a vybudovat zdklady pro pfipravenost na primérni vefejnou
nabidku akif (**), faze a akvizice a celosvétovou expanzi (*6).

4.1.9.  Federdlni vldda USA v roce 2015 zavedla systém STEM, jehozZ cilem je motivovat déti, aby studovaly ptirodni védy,
technologie, inzenyrstvi a matematiku. Klicovy pilff je vénovany piipravé student na budouci potieby trhu prace (*/). Stale
vétsi pozornost se zaméfuje na prenositelné dovednosti a STEAM, v némz ,A“ znamend uméni (Arts).

5. Iniciativy Evropské komise na podporu zaklddani a ristu zacinajicich podnikd

5.1.  Evropskd unie vyvinula zna¢né Gsili na podporu podnikatelii tim, Ze v poslednich letech zahdjila fadu iniciativ
vedenych mnoha riznymi generdlnimi feditelstvimi, konkrétné GR CNECT (*8), GR EAC (**), GR GROW (*%), GR RTD (*!)
a GR FISMA (*%).

5.2.  Mnoho téchto iniciativ je novych a na posouzeni jejich dopadu je jesté brzy. EHSV se vsak domnivd, Ze Komise je na
spravné cesté, a vybizi ji, aby v této své ¢innosti naddle pokracovala a vzdy konzultovala pfislusné evropské a ndrodni
zainteresované strany.

V Bruselu dne 14. prosince 2016.

piedseda
Evropského hospoddiského a socidlniho vyboru
Georges DASSIS

https:/[www.gov.uk/government/publications/banking-on-ip.

Primdrn{ vefejnd nabidka akcif nebo vstup na burzovni trh.

http://futurefifty.com/.

https:/[www.whitehouse.gov/the-press-office/2015/03/2 3 /fact-sheet-president-obama-announces-over-240-million-new-stem-com-
mitmen.

(**)  Akeni plan podnikdni 2020.

(*)  Program Erasmus.

(%  Strategie pro jednotny trh.

()  Program pro vyzkum a inovace Horizont 2020.

(%) Unie kapitdlovych trht.
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