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REGULAMENTO (UE) 2022/720 DA COMISSAO
de 10 de maio de 2022

relativo a aplicacdo do artigo 101.°, n.° 3, do Tratado sobre o Funcionamento da Unido Europeia a
determinadas categorias de acordos verticais e prdticas concertadas

(Texto relevante para efeitos do EEE)

A COMISSAO EUROPEIA,
Tendo em conta o Tratado sobre o Funcionamento da Unido Europeia,

Tendo em conta o Regulamento n.° 19/65/CEE do Conselho, de 2 de marco de 1965, relativo a aplicagdo do n.* 3 do
artigo 85.° do Tratado a certas categorias de acordos e praticas concertadas ('), nomeadamente o artigo 1.,

Apbs publicacio do projeto do presente regulamento (),
Apbs consulta do Comité Consultivo em matéria de acordos, decisdes, praticas concertadas e posi¢des dominantes,
Considerando o seguinte:

(1) O Regulamento n.° 19/65/CEE confere a Comissdo competéncia para aplicar, mediante regulamento, o artigo 101.°,
n.° 3, do Tratado a certas categorias de acordos verticais e as correspondentes praticas concertadas que sejam
abrangidas pelo disposto no artigo 101.°, n.° 1, do Tratado.

(2) O Regulamento (UE) n. 330/2010 (}) define as categorias de acordos verticais que a Comissdo considerou que
cumpriam, normalmente, as condi¢es previstas no artigo 101.°, n.° 3, do Tratado. A experiéncia adquirida com a
aplicagdo do Regulamento (UE) n.° 330/2010, que chega ao termo da sua vigéncia em 31 de maio de 2022, tem
sido globalmente positiva, como revela a avaliagdo do regulamento. Tendo em conta essa experiéncia, bem como os
novos desenvolvimentos do mercado, como o crescimento do comércio eletronico, e os tipos novos ou mais
predominantes de acordos verticais, importa adotar um novo regulamento de isencdo por categoria.

(3) A categoria de acordos que se considera que cumprem, normalmente, as condi¢des estabelecidas no artigo 101.°,
n.° 3, do Tratado inclui os acordos verticais de compra ou venda de bens ou servicos, quando sdo celebrados entre
empresas que ndo sejam concorrentes, entre certas empresas concorrentes ou por certas associagdes de retalhistas
de bens. Inclui também os acordos verticais que contém disposi¢des acessorias relativas a atribuicdo ou utilizagdo
de direitos de propriedade intelectual. A expressdo «acordos verticais» devera ser entendida no sentido de que inclui
as correspondentes préticas concertadas.

(4)  Para a aplicagdo do artigo 101.°, n.° 3, do Tratado mediante regulamento, ndo é necessirio definir os acordos
verticais suscetiveis de serem abrangidos pelo artigo 101.°, n.° 1, do Tratado. Na apreciagdo individual dos acordos a
luz do artigo 101.°, n.° 1, do Tratado héd que ter em conta diversos fatores, em especial a estrutura do mercado do
lado da oferta e do lado da procura.

(5) O beneficio da isengdo por categoria estabelecido pelo presente regulamento deve ser reservado aos acordos verticais
que se pode presumir com seguranga suficiente que cumprem as condigdes estabelecidas no artigo 101.°, n.° 3, do
Tratado.

(6)  Certos tipos de acordos verticais podem melhorar a eficiéncia econdémica no ambito de uma cadeia de producio ou
distribuigdo ao facilitar a coordenacio entre as empresas participantes. Em especial, estes acordos podem levar a
redugio dos custos de transagdo e distribui¢do das partes e a otimizagdo das suas vendas e niveis de investimento.

() JO 36 de 6.3.1965.

() JOC 359 de 7.9.2021, p. 1.

() Regulamento (UE) n.° 330/2010 da Comissdo, de 20 de abril de 2010, relativo a aplicacdo do artigo 101.°, n.° 3, do Tratado sobre o
Funcionamento da Unido Europeia a determinadas categorias de acordos verticais e praticas concertadas (JO L 102 de 23.4.2010, p. 1).
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(7) A possibilidade de tais ganhos de eficiéncia compensarem eventuais efeitos anticoncorrenciais resultantes de
restrigdes constantes de acordos verticais depende do grau de poder de mercado das partes no acordo e, em
particular, do grau em que essas empresas enfrentam a concorréncia de outros fornecedores de bens ou servigos
considerados permutdveis ou substituiveis pelo comprador, devido as caracteristicas, preco e utiliza¢do pretendida
dos produtos.

(8)  Nos casos em que a quota do mercado de cada empresa parte no acordo no mercado relevante ndo ultrapassa 30 %,
pode presumir-se que os acordos verticais que ndo contém determinados tipos de restri¢des graves da concorréncia
levam, geralmente, a melhoria da produgdo ou da distribuicio e proporcionam aos consumidores uma parte
equitativa dos beneficios daf resultantes.

(9)  Acima do limiar de quota de mercado de 30 % ndo se pode presumir que os acordos verticais abrangidos pelo
artigo 101.°, n.° 1, do Tratado normalmente deem origem a beneficios objetivos de natureza e dimensdo suscetiveis
de compensar as desvantagens que esses acordos causam a concorréncia. Simultaneamente, ndo se presume que
esses acordos verticais sdo abrangidos pelo artigo 101.°, n.* 1, do Tratado, nem que ndo cumprem as condi¢des do
artigo 101.°, n.° 3, do Tratado.

(10) A economia das plataformas em linha desempenha um papel cada vez mais importante na distribuicdo de bens e
servicos. As empresas ativas na economia das plataformas em linha possibilitam novas formas de fazer negécios,
algumas das quais ndo sdo faceis de classificar utilizando os conceitos associados a acordos verticais na economia
tradicional. Em particular, os servicos de intermediacio em linha permitem que as empresas oferecam bens ou
servicos a outras empresas ou aos consumidores finais com vista a facilitar o inicio de transagdes diretas entre
empresas ou entre as empresas e os consumidores finais. Os acordos relativos a prestagdo de servicos de
intermediacdio em linha sdo acordos verticais, pelo que deverdo poder beneficiar da isengdo por categoria
estabelecida pelo presente regulamento, sob reserva das condigdes nele fixadas.

(11) A definicdo de servicos de intermediacio em linha utilizada no Regulamento (UE) 2019/1150 do Parlamento
Europeu e do Conselho (‘) deve ser adaptada para efeitos do presente regulamento. Em especial, para refletir o
ambito de aplicagdo do artigo 101.° do Tratado, a defini¢do utilizada no presente regulamento deve referir-se as
empresas. Deve incluir igualmente os servicos de intermediagio em linha que facilitam o inicio de transa¢des diretas
entre empresas, bem como os que facilitam o inicio de transagdes diretas entre as empresas e os consumidores finais.

(12) A dupla distribuigdo diz respeito ao cendrio em que um fornecedor vende bens ou servicos nio sé a montante, mas
também a jusante, concorrendo assim com os seus distribuidores independentes. Nesse cendrio, na falta de restricdes
graves e desde que o comprador ndo concorra com o fornecedor a montante, o potencial impacto negativo do
acordo vertical na relagdo de concorréncia entre o fornecedor e o comprador a jusante é menos importante do que
o potencial impacto positivo do acordo vertical na concorréncia em geral a montante ou a jusante. Por conseguinte,
o presente regulamento deverd isentar os acordos verticais celebrados em tais cendrios de dupla distribuicio.

(13) O intercAmbio de informagdes entre um fornecedor e um comprador pode contribuir para os efeitos pro-
-concorrenciais dos acordos verticais, em especial a otimizagdo dos processos de produgdo e distribuicio. No
entanto, em caso de dupla distribui¢do, o intercAmbio de certos tipos de informacdes pode suscitar preocupacdes
horizontais. Consequentemente, o presente regulamento sé deve isentar o intercimbio de informagdes entre um
fornecedor e um comprador num cendrio de dupla distribui¢gdo quando o intercimbio de informagdes esteja
diretamente relacionado com a implementagdo do acordo vertical e seja necessdrio para melhorar a producio ou
distribui¢do dos bens ou servigos contratuais.

(14) A justificacdo para isentar os acordos verticais em cendrios de dupla distribuicio ndo se aplica aos acordos verticais
relativos a prestacdo de servicos de intermediagdo em linha em que o prestador de servigos de intermediacdo em
linha seja também uma empresa concorrente no mercado relevante para a venda dos bens ou servicos objeto de

(*) Regulamento (UE) 2019/1150 do Parlamento Europeu e do Conselho, de 20 de junho de 2019, relativo a promogio da equidade e da
transparéncia para os utilizadores profissionais de servigos de intermediagdo em linha O L 186 de 11.7.2019, p. 57).
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intermediacdo. Os prestadores de servicos de intermediagdo em linha que tém essa fungdo hibrida podem ter a
capacidade e o incentivo para influenciar o resultado da concorréncia no mercado relevante para a venda dos bens
ou servicos que sio objeto de intermediagdo. Por conseguinte, o presente regulamento ndo deve isentar esses
acordos verticais.

(15) O presente regulamento nio deve isentar acordos verticais que contenham restri¢des suscetiveis de restringir a
concorréncia e de prejudicar os consumidores, ou que nio sejam indispensdveis a obten¢do dos ganhos de
eficiéncia. Em especial, o beneficio da isen¢do por categoria estabelecida pelo presente regulamento ndo deverd
aplicar-se aos acordos verticais que contenham determinados tipos de restri¢des graves da concorréncia, como
precos de revenda minimos ou fixos e determinados tipos de protecdo territorial, incluindo o impedimento da
utilizagdo efetiva da Internet para efeitos de venda ou determinadas restri¢des a publicidade em linha. Nesse sentido,
as restri¢des as vendas em linha e a publicidade em linha deverdo beneficiar da isengdo por categoria estabelecida
pelo presente regulamento, desde que ndo tenham por objeto, direta ou indiretamente, isoladamente ou em
combinag¢do com outros fatores que as partes controlem, impedir o comprador ou os seus clientes de efetivamente
utilizar a Internet para vender os bens ou servicos contratuais a territérios ou clientes especificos ou impedir a
utilizagdo de todo um canal publicitdrio em linha, como os servicos de comparacio de pregos ou a publicidade em
motores de pesquisa. Por exemplo, as restricdes as vendas em linha ndo deverdo beneficiar da isencio por categoria
estabelecida pelo presente regulamento se o seu objeto for reduzir significativamente o volume agregado das vendas
em linha dos bens ou servios contratuais no mercado relevante ou a possibilidade de os consumidores adquirirem
os bens ou servigos contratuais em linha. A classificagdo de uma restrigdo como grave na acegdo do artigo 4.,
alinea e), pode ter em conta o teor e o contexto da restri¢do, mas ndo deverd depender das circunstincias especificas
do mercado ou das caracteristicas individuais das partes.

(16) O presente regulamento ndo deverd isentar restrigdes que ndo se pode presumir com seguranca suficiente que
cumprem as condi¢des previstas no artigo 101.°, n.° 3, do Tratado. Em especial, a fim de garantir o acesso e evitar a
colusdo no mercado relevante, haverd que associar determinadas condi¢es a isencio por categoria. Para este efeito,
a isengdo de obrigacdes de ndo concorréncia deverd ser limitada as obrigacdes que ndo ultrapassem uma duracio de
cinco anos. Qualquer obrigagdo que impega os membros de um sistema de distribuicio seletiva de venderem as
marcas de determinados fornecedores concorrentes deverd igualmente ser excluida do beneficio do presente
regulamento. O beneficio do presente regulamento nio deverd aplicar-se as obrigagdes de paridade de retalho que
impecam os compradores de servicos de intermediagdo em linha de oferecer, vender ou revender bens ou servigos a
utilizadores finais em condi¢des mais favordveis, através de servigos de intermediacdo em linha concorrentes.

(17) A limitagdo da quota de mercado, a ndo isengdo de certos acordos verticais e as condi¢des previstas no presente
regulamento asseguram, geralmente, que os acordos a que a isencdo por categoria é aplicdvel ndo permitirdo que as
empresas participantes eliminem a concorréncia em relagio a uma parte significativa dos bens ou servicos em
questdo.

(18) A Comissdo pode retirar o beneficio do presente regulamento, nos termos do artigo 29.°, n.° 1, do Regulamento (CE)
n.° 1/2003 (), se verificar, num caso especifico, que um acordo a que se aplica a isengdo por categoria estabelecida
pelo presente regulamento tem, ndo obstante, efeitos incompativeis com o artigo 101.°, n.° 3, do Tratado. A
autoridade de concorréncia de um Estado-Membro pode retirar o beneficio do presente regulamento, se estiverem
reunidas as condi¢des previstas no artigo 29.°, n.° 2, do Regulamento (CE) n.° 1/2003.

(19) Se a Comissdo ou a autoridade de concorréncia de um Estado-Membro retirar o beneficio do presente regulamento,
tem o 6nus de provar que o acordo vertical em questio é abrangido pelo artigo 101.°, n.° 1, do Tratado e que o
acordo ndo cumpre pelo menos uma das quatro condi¢des previstas no artigo 101.°, n.° 3, do Tratado.

(20) A fim de determinar se o beneficio do presente regulamento deve ser retirado nos termos do artigo 29.° do
Regulamento (CE) n.° 1/2003, é necessdrio ter em especial atencdo os efeitos anticoncorrenciais que podem
decorrer da existéncia de redes paralelas de acordos verticais com efeitos similares, que restringem significativamente
o acesso a um mercado relevante ou a concorréncia nesse mercado. Tais efeitos cumulativos podem, em particular,
surgir no caso de distribuicio exclusiva, fornecimento exclusivo, distribuicdo seletiva, obrigacdes de paridade ou
obrigacdes de ndo concorréncia.

() Regulamento (CE) n.° 1/2003 do Conselho, de 16 de dezembro de 2002, relativo a execucio das regras de concorréncia estabelecidas
nos artigos 81.° e 82.° do Tratado (JO L 1 de 4.1.2003, p. 1).
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(21) A fim de reforgar o controlo das redes paralelas de acordos verticais com efeitos anticoncorrenciais similares e que

abranjam mais de 50 % de um determinado mercado, a Comissdo pode, mediante regulamento, declarar o presente
regulamento inaplicdvel a acordos verticais que contenham restri¢des especificas respeitantes ao mercado em causa,
restabelecendo assim a plena aplicagdo do artigo 101.° do Tratado a tais acordos,

ADOTOU O PRESENTE REGULAMENTO:

1.

Artigo 1.°

Defini¢des

Para efeitos do presente regulamento, entende-se por:

«Acordo vertical», um acordo ou prética concertada entre duas ou mais empresas, cada uma das quais exerce, para
efeitos desse acordo ou prética concertada, as suas atividades a um nivel diferente da cadeia de produgio ou
distribui¢do, e que diz respeito as condi¢des em que as partes podem adquirir, vender ou revender certos bens ou
Servigos;

«Restricdo vertical», uma restricio da concorréncia num acordo vertical abrangido pelo artigo 101.°, n.° 1, do Tratado;

«Empresa concorrente», um concorrente efetivo ou potencial; «concorrente efetivo», uma empresa que desenvolve
atividade no mesmo mercado relevante; «concorrente potencial», uma empresa que, na falta do acordo vertical, é
suscetivel, numa base realista e ndo meramente tedrica, de proceder, num prazo curto, aos investimentos adicionais
necessdrios ou de incorrer noutros custos necessarios para entrar no mercado relevante;

«Fornecedor» inclui uma empresa que presta servicos de intermediagdo em linha;

«Servigos de intermediacdo em linha», servios da sociedade da informagio, na acegdo do artigo 1.°, n.° 1, alinea b), da
Diretiva (UE) 2015/1535 do Parlamento Europeu e do Conselho (°), que permitem que as empresas oferecam bens ou
servigos:

i) aoutras empresas, com vista a facilitar o inicio de transagdes diretas entre essas empresas, ou

ii) aos consumidores finais, com vista a facilitar o inicio de transacdes diretas entre essas empresas e os consumidores
finais,

independentemente de as transagdes serem ou ndo concluidas em tltima instancia;

«Obrigagdo de ndo concorréncia», qualquer obrigagdo direta ou indireta que impeca o comprador de fabricar, adquirir,
vender ou revender bens ou servicos que entrem em concorréncia com os bens ou servicos contratuais, ou qualquer
obrigagdo direta ou indireta, imposta ao comprador, de adquirir ao fornecedor ou a outra empresa designada pelo
fornecedor mais de 80 % das suas compras totais dos bens ou servicos contratuais e respetivos substitutos no
mercado relevante, calculados com base no valor ou, caso tal corresponda a pratica normal do setor, com base no
volume das suas compras no ano civil anterior;

«Sistema de distribuigdo seletiva», um sistema de distribui¢do em que o fornecedor se compromete a vender os bens ou
servicos contratuais, quer direta quer indiretamente, apenas a distribuidores selecionados com base em critérios
especificados e em que estes distribuidores se comprometem a ndo vender tais bens ou servigos a distribuidores ndo
autorizados no territdrio reservado pelo fornecedor para o funcionamento de tal sistema;

«Sistema de distribuicdo exclusiva», um sistema de distribuicio em que o fornecedor atribui um territério ou um grupo
de clientes exclusivamente a si proprio ou a um méximo de cinco compradores e restringe a possibilidade de todos os
outros compradores venderem ativamente no territério exclusivo ou ao grupo exclusivo de clientes;

() Diretiva (UE) 2015/1535 do Parlamento Europeu e do Conselho, de 9 de setembro de 2015, relativa a um procedimento de

informacdo no dominio das regulamentagdes técnicas e das regras relativas aos servigos da sociedade da informacio (JO L 241 de

17.9.2015,p. 1).
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(i) «Direitos de propriedade intelectual», os direitos de propriedade industrial, saber-fazer, direitos de autor e direitos
CONexos;

() «Saber-fazer», um pacote de informagdes praticas ndo patenteadas, resultantes de experiéncias e ensaios efetuados pelo
fornecedor, secreto, substancial e identificado; «secreto» significa que o saber-fazer geralmente nio é conhecido nem de
tacil acesso; «substancial» significa que o saber-fazer é consideravel e ttil para o comprador para efeitos de utilizacio,
venda ou revenda dos bens ou servicos contratuais; «identificado» significa que o saber-fazer deve ser definido de uma
forma suficientemente abrangente, a fim de permitir verificar se cumpre os critérios de confidencialidade e
substancialidade;

(k) «Comprador» inclui qualquer empresa que, nos termos de um acordo abrangido pelo dmbito de aplicagio do
artigo 101.°, n.° 1, do Tratado, venda bens ou servigos por conta de outra empresa;

() «Vendas ativas», vendas em que os clientes sdo ativamente visados através de visitas, cartas, mensagens de correio
eletronico, chamadas telefonicas ou outros meios de comunicagio direta ou através de publicidade e promocio
direcionadas, fora de linha ou em linha, por exemplo através de meios de comunicagdo impressos ou digitais,
incluindo meios de comunicagdo em linha, servicos de comparagdo de precos ou publicidade em motores de pesquisa
dirigida a clientes de territdrios especificos ou grupos de clientes especificos, explorando um sitio Web com um
dominio de topo correspondente a territérios especificos ou oferecendo num sitio Web linguas que sdo comummente
usadas em determinados territdrios, quando essas linguas sdo diferentes das habitualmente utilizadas no territério em
que o comprador estd estabelecido;

(m) «Vendas passivas», vendas efetuadas em resposta a pedidos espontineos de clientes individuais, incluindo a entrega de
bens ou servigos ao cliente, sem que a venda tenha sido iniciada através de publicidade dirigida ativamente ao cliente,
grupo de clientes ou territério especifico, e incluindo vendas resultantes da participacio em procedimentos de
adjudicagdo de contratos publicos ou da resposta a convites privados a apresentagdo de propostas.

2. Para efeitos do presente regulamento, os termos «empresa», «fornecedor» e «comprador» incluem as respetivas
empresas ligadas.

Entende-se por «empresas ligadas»:
(a) As empresas em que uma das partes no acordo disponha, direta ou indiretamente:
i) do poder de exercer mais de metade dos direitos de voto, ou

ii) do poder de designar mais de metade dos membros do conselho fiscal ou de administragio ou dos 6rgdos que
representam legalmente a empresa, ou ainda

iii) do direito de gerir os negécios da empresa, ou

(b) As empresas que direta ou indiretamente disponham, sobre uma das partes no acordo, dos direitos ou poderes
enumerados na alinea a), ou

(c) As empresas nas quais uma das empresas referidas na alinea b) detenha, direta ou indiretamente, os direitos ou poderes
enumerados na alinea a), ou

(d) As empresas nas quais uma parte no acordo, juntamente com uma ou mais das empresas a que se referem as alineas a),
b) ou ¢), ou duas ou mais destas tltimas empresas, tenham conjuntamente os direitos ou poderes enumerados na alinea
a), ou

(e) Asempresas em que os direitos ou poderes enumerados na alinea a) sejam tidos conjuntamente:
i) pelas partes no acordo ou pelas respetivas empresas ligadas, a que se referem as alineas a) a d), ou

ii) por uma ou mais das partes no acordo ou uma ou mais das respetivas empresas ligadas, a que se referem as alineas
a) a d), e por um ou mais terceiros.

Artigo 2.°

Isencdo

1. Nos termos do artigo 101.°, n.° 3, do Tratado e sem prejuizo do disposto no presente regulamento, o artigo 101.°,
n.° 1, do Tratado ¢ declarado inaplicavel aos acordos verticais. Esta isengdo aplica-se na medida em que estes acordos
contenham restricOes verticais.
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2. Aisengdo prevista no n.° 1 sé se aplica aos acordos verticais celebrados entre uma associacdo de empresas e um dos
seus membros, ou entre essa associacdo e um dos seus fornecedores, se todos os membros da associa¢io forem retalhistas
de bens e se nenhum dos membros da associacdo, conjuntamente com as suas empresas ligadas, tiver um volume de
negécios anual total que ultrapasse 50 milhdes de EUR. Os acordos verticais celebrados por essas associagdes estdo
abrangidos pelo presente regulamento, sem prejuizo da aplicagdo do artigo 101.° do Tratado a acordos horizontais
celebrados pelos membros da associacdo ou a decisdes tomadas pela associacdo.

3. A isengdo prevista no n.° 1 aplica-se aos acordos verticais que contenham disposicdes relativas a atribui¢do ao
comprador ou a utilizagio pelo comprador de direitos de propriedade intelectual, desde que tais disposi¢des ndo
constituam o principal objeto de tais acordos e estejam diretamente relacionadas com a utilizagdo, venda ou revenda dos
bens ou servigos pelo comprador ou pelos seus clientes. A isengdo aplica-se na condi¢do de essas disposi¢des ndo
incluirem, relativamente aos bens e servicos contratuais, restrigdes da concorréncia que tenham o mesmo objeto que
restri¢des verticais ndo isentas nos termos do presente regulamento.

4. Aisengdo prevista no n.° 1 ndo se aplica aos acordos verticais concluidos entre empresas concorrentes. Contudo, essa
isencdo aplica-se nos casos em que empresas concorrentes celebram um acordo vertical ndo reciproco e é cumprida uma
das seguintes condicdes:

(@) O fornecedor exerce a sua atividade a montante como fabricante, importador ou grossista e a jusante como importador,
grossista ou retalhista de bens, enquanto o comprador é um importador, grossista ou retalhista a jusante e ndo uma
empresa concorrente a montante onde adquire os bens contratuais; ou

(b) O fornecedor é um prestador de servigos em vdrios estidios da atividade comercial, enquanto o comprador presta os
seus servigos a nivel retalhista e ndo é uma empresa concorrente no mesmo estadio da atividade comercial em que
adquire os servigos contratuais.

5. As excegdes previstas no n.° 4, alineas a) e b), ndo se aplicam ao intercdmbio de informacdes entre o fornecedor e o
comprador que ndo estejam diretamente relacionadas com a implementagio do acordo vertical ou que ndo sejam
necessdrias para melhorar a produgio ou a distribui¢do dos bens ou servigos contratuais, ou que ndo cumpram nenhuma
destas duas condigdes.

6.  As excecdes estabelecidas no n.° 4, alineas a) e b), ndo se aplicam aos acordos verticais relativos a prestagdo de
servicos de intermediacio em linha em que o prestador de servicos de intermediacio em linha seja uma empresa
concorrente no mercado relevante para a venda dos bens ou servigos objeto da intermediacio.

7. O presente regulamento ndo se aplica aos acordos verticais cujo objeto seja abrangido pelo 4mbito de aplicacdo de
qualquer outro regulamento de isenc¢io por categoria, salvo disposi¢do em contrério desse regulamento.

Artigo 3.°

Limiar da quota de mercado

1. Aisencdo prevista no artigo 2.° aplica-se na condi¢do de a quota de mercado do fornecedor ndo ultrapassar 30 % do
mercado relevante em que vende os bens ou servigos contratuais e de a quota de mercado do comprador néo ultrapassar
30 % do mercado relevante em que compra os bens ou servigos contratuais.

2. Para efeitos do n.° 1, se, no 4mbito de um acordo multilateral, uma empresa comprar os bens ou servicos contratuais
a uma empresa que seja parte no acordo e os vender a outra empresa que também seja parte no acordo, a quota de mercado
da primeira empresa deve respeitar o limiar de quota de mercado estabelecido no n.° 1, tanto na qualidade de compradora
como na de vendedora, para que se aplique a isen¢do prevista no artigo 2.°.
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Artigo 4.0

Restricdes que eliminam o beneficio da isencio por categoria — restri¢des graves

A isencdo prevista no artigo 2.° ndo se aplica a acordos verticais que, direta ou indiretamente, isoladamente ou em
combinag¢do com outros fatores que as partes controlem, tenham por objeto:

a) A restri¢do da capacidade de o comprador estabelecer o seu preco de venda, sem prejuizo da possibilidade de o
fornecedor impor um preco de venda miximo ou de recomendar um preco de venda, desde que estes nido
correspondam a um prego de venda fixo ou minimo como resultado de pressdes ou de incentivos oferecidos por
qualquer das partes;

b) Se o fornecedor operar um sistema de distribuicdo exclusiva, a restri¢io do territério em que ou dos clientes aos quais o
distribuidor exclusivo pode ativa ou passivamente vender os bens ou servigos contratuais, exceto:

i) arestricio das vendas ativas pelo distribuidor exclusivo e pelos seus clientes diretos num territério ou a um grupo
de clientes reservado ao fornecedor ou atribuido pelo fornecedor exclusivamente a um mdximo de cinco outros
distribuidores exclusivos;

ii) a restrigdo das vendas ativas ou passivas pelo distribuidor exclusivo e pelos seus clientes a distribuidores ndo
autorizados situados no territrio em que o fornecedor opera um sistema de distribui¢do seletiva para os bens ou
Servicos contratuais;

iii) a restri¢do do local de estabelecimento do distribuidor exclusivo;

iv) arestri¢do das vendas ativas ou passivas a utilizadores finais por um distribuidor exclusivo que exerca atividades ao
nivel do comércio grossista;

v) a restricdo da capacidade do distribuidor exclusivo para, ativa ou passivamente, vender componentes, fornecidos
para efeitos de incorporagdo, a clientes que os utilizariam para fabricar bens do mesmo tipo que os produzidos
pelo fornecedor;

¢) Se o fornecedor operar um sistema de distribui¢io seletiva:

i) a restri¢do do territorio em que ou dos clientes aos quais os membros do sistema de distribuicdo seletiva podem
ativa ou passivamente vender os bens ou servigos contratuais, exceto:

(1) arestri¢do das vendas ativas pelos membros do sistema de distribuicdo seletiva e pelos seus clientes diretos num
territério ou a um grupo de clientes reservado ao fornecedor ou atribuido pelo fornecedor exclusivamente a um
méximo de cinco distribuidores exclusivos;

(2) a restrigdo das vendas ativas ou passivas pelos membros do sistema de distribuicio seletiva e pelos seus clientes
a distribuidores ndo autorizados situados no territério em que é operado o sistema de distribui¢io seletiva;

(3) arestricdo do local de estabelecimento dos membros do sistema de distribuicdo seletiva;

(4) arestricio das vendas ativas ou passivas a utilizadores finais, efetuada por membros do sistema de distribuicio
seletiva que exercam atividades ao nivel do comércio grossista;

(5) a restricdio da capacidade de vender, ativa ou passivamente, componentes fornecidos para efeitos de
incorporacdo a clientes que os utilizariam para fabricar bens do mesmo tipo que os produzidos pelo
fornecedor;

i) arestri¢do dos fornecimentos cruzados entre os membros do sistema de distribuigdo seletiva que exercem atividades
no mesmo nivel ou em diferentes niveis do comércio;

iii) a restricio das vendas ativas ou passivas a utilizadores finais, efetuada por membros do sistema de distribui¢do
seletiva que exercem atividades ao nivel do comércio retalhista, sem prejuizo do disposto na alinea c), subalinea i),
pontos 1) e 3);
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d) Se o fornecedor ndo operar um sistema de distribuicdo exclusiva nem um sistema de distribuicdo seletiva, a restri¢do do
territorio em que ou dos clientes aos quais o comprador pode ativa ou passivamente vender os bens ou servigos
contratuais, exceto:

i) arestricdo das vendas ativas pelo comprador e pelos seus clientes diretos num territério ou a um grupo de clientes
reservado ao fornecedor ou atribuido pelo fornecedor exclusivamente a um méximo de cinco distribuidores
exclusivos;

ii) a restricdo de vendas ativas ou passivas pelo comprador e pelos seus clientes a distribuidores ndo autorizados
situados no territério em que o fornecedor opera um sistema de distribuicdo seletiva para os bens ou servicos
contratuais;

iii) a restri¢do do local de estabelecimento do comprador;

iv) a restri¢do das vendas ativas ou passivas a utilizadores finais por um comprador que exerca as suas atividades ao
nivel do comércio grossista;

v) arestricdo da capacidade do comprador para ativa ou passivamente vender componentes, fornecidos para efeitos de
incorporagio, a clientes que os utilizariam para fabricar bens do mesmo tipo que os produzidos pelo fornecedor;

¢) O impedimento da utilizacdo efetiva da Internet pelo comprador ou pelos seus clientes para vender os bens ou servigos
contratuais, dado que isso restringe o territério em que ou os clientes aos quais os bens ou servigos contratuais podem
ser vendidos, na acecdo das alineas b), ¢) ou d), sem prejuizo da possibilidade de impor ao comprador:

i) outras restri¢des as vendas em linha, ou

i) restri¢des a publicidade em linha que nio tenham por objeto impedir a utilizagio de todo um canal publicitdrio em
linha;

f) a restri¢do, acordada entre um fornecedor de componentes e um comprador que incorpora esses componentes, da
capacidade do fornecedor de vender os componentes como pecas sobresselentes a utilizadores finais ou a
estabelecimentos de reparagdo, a grossistas ou a outros prestadores de servigos de assisténcia ndo designados pelo
comprador para a reparacdo ou manutengdo dos seus bens.

Artigo 5.°

Restri¢des excluidas

1. Aisencdo prevista no artigo 2.° ndo se aplica as seguintes obrigagdes incluidas em acordos verticais:
(@) Qualquer obriga¢do de ndo concorréncia direta ou indireta, cuja duracio seja indefinida ou ultrapasse cinco anos;

(b) Qualquer obrigacdo direta ou indireta que impega o comprador, ap6s o termo do acordo, de produzir, adquirir, vender
ou revender bens ou servi¢os;

(c) Qualquer obrigagdo, direta ou indireta, que impeca os membros de um sistema de distribuicio seletiva de venderem as
marcas de determinados fornecedores concorrentes;

(d) Qualquer obrigacdo direta ou indireta que impega o comprador de servicos de intermediacio em linha de oferecer,
vender ou revender bens ou servicos a utilizadores finais em condi¢cbes mais favordveis através de servicos de
intermediacdo em linha concorrentes;

2. Em derrogagio do disposto no n.° 1, alinea a), o limite de cinco anos ndo se aplica quando os bens ou servigos
contratuais sio vendidos pelo comprador a partir de instalagdes e terrenos que sejam propriedade do fornecedor ou
tomadas de arrendamento pelo fornecedor a terceiros ndo ligados ao comprador, desde que a duracio da obrigagdo de ndo
concorréncia nio ultrapasse o periodo de ocupagio das instalagdes e terrenos pelo comprador.

3. Emderrogagdo ao disposto no n.° 1, alinea b), a isengdo prevista no artigo 2.° aplica-se a qualquer obrigagdo direta ou
indireta que impeca o comprador, apds o termo do acordo, de produzir, adquirir, vender ou revender bens ou servigos,
desde que sejam cumpridas todas as seguintes condi¢des:

(a) A obrigacdo diz respeito a bens ou servigos que concorrem com os bens ou servi¢os contratuais;
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(b) A obrigagdo é limitada as instalacdes e terrenos a partir dos quais o comprador exerceu as suas atividades durante o
periodo do contrato;

(c) A obrigacdo € indispensavel para proteger o saber-fazer transferido pelo fornecedor para o comprador;

(d) A duragido da obrigacdo é limitada a um periodo de um ano apds o termo do acordo.

O n.° 1, alinea b), ndo prejudica a possibilidade de ser imposta, por tempo indeterminado, uma restri¢do a utiliza¢do e
divulgacdo do saber-fazer que ndo seja do dominio ptblico.

Artigo 6.°

Retirada em casos individuais

1. A Comissdo pode retirar o beneficio do presente regulamento, nos termos do artigo 29.°, n.° 1, do Regulamento (CE)
n.° 12003, se verificar que, num determinado caso, um acordo vertical a que se aplica a isen¢do prevista no artigo 2.° do
presente regulamento tem, ndo obstante, efeitos incompativeis com o artigo 101.°, n.° 3, do Tratado. Esses efeitos podem
ocorrer, por exemplo, se 0 mercado relevante para a prestacio de servicos de intermediacdo em linha for altamente
concentrado e a concorréncia entre os prestadores desses servigos for restringida pelo efeito cumulativo de redes paralelas
de acordos semelhantes que levam os compradores de servicos de intermediacdo em linha a ndo oferecerem, venderem ou
revenderem bens ou servicos a utilizadores finais em condigdes mais favordveis nos seus canais de vendas diretos.

2. A autoridade da concorréncia de um Estado-Membro pode retirar o beneficio do presente regulamento, se forem
cumpridas as condi¢es previstas no artigo 29.°, n.° 2, do Regulamento (CE) n.° 1/2003.

Artigo 7.0

Nio aplicacio do presente regulamento

Nos termos do artigo 1.>-A do Regulamento n.° 19/65/CEE, a Comissdo pode declarar, mediante regulamento, que, se as
redes paralelas de restri¢des verticais similares representarem mais de 50 % de um determinado mercado, o presente
regulamento nio se aplica aos acordos verticais que contenham restri¢des especificas relativas a esse mercado.

Artigo 8.°

Aplicagio do limiar da quota de mercado

Para efeitos de aplicagdo dos limiares da quota de mercado previstos no artigo 3.°, aplicam-se as seguintes regras:

(@) A quota de mercado do fornecedor é calculada com base no valor das vendas no mercado e a quota de mercado do
comprador ¢ calculada com base no valor das compras no mercado. Se o valor das vendas no mercado ou o valor das
compras no mercado ndo se encontrar disponivel, podem ser utilizadas estimativas baseadas noutras informagdes
fidveis do mercado, incluindo os volumes de vendas e compras, para determinar a quota de mercado da empresa em
causa;

(b) As quotas de mercado sio calculadas com base nos dados relativos ao ano civil anterior;

(c) A quota de mercado do fornecedor inclui todos os bens e servigos fornecidos a distribuidores integrados verticalmente
para fins de venda;

(d) Sempre que uma quota de mercado for inicialmente inferior a 30 %, mas vier posteriormente a ultrapassar este nivel, a
isengdo prevista no artigo 2.° continua a aplicar-se nos dois anos civis consecutivos subsequentes ao ano em que o
limiar de 30 % foi pela primeira vez ultrapassado;

(e) A quota de mercado das empresas referidas no artigo 1.°, n.° 2, segundo paragrafo, alinea e), é repartida por igual entre
cada uma das empresas que tenham os direitos ou poderes enumerados na alinea a) desse paragrafo.
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Artigo 9.°
Aplicacio do limiar de volume de negécios
1. Para efeitos do cdlculo do volume de negécios anual total nos termos do artigo 2.°, n.° 2, serdo adicionados o volume
de negdcios realizado durante o exercicio financeiro anterior pela parte relevante no acordo vertical e o volume de negdcios
realizado pelas suas empresas ligadas em relagdo a todos os bens e servicos, excluindo todos os impostos e outras taxas.

Para este efeito, ndo sdo tomadas em consideracdo as transagdes entre a parte no acordo vertical e as suas empresas ligadas,
nem as transagdes entre as suas empresas ligadas.

2. Aisengdo prevista no artigo 2.° continua a aplicar-se se, em qualquer periodo de dois anos financeiros consecutivos, o
limiar do volume de negécios anual total ndo for ultrapassado em mais de 10 %.

Artigo 10.°
Periodo transitério
A proibigdo estabelecida no artigo 101.°, n.° 1, do Tratado ndo se aplica, durante o periodo compreendido entre 1 de junho
de 2022 e 31 de maio de 2023, aos acordos ji em vigor em 31 de maio de 2022 que ndo cumpram as condi¢des de isen¢do

estabelecidas no presente regulamento, mas que, em 31 de maio de 2022, cumpram as condi¢des de isengdo estabelecidas
no Regulamento (UE) n.° 330/2010.

Artigo 11.°
Periodo de validade

O presente regulamento entra em vigor em 1 de junho de 2022.

O presente regulamento caduca em 31 de maio de 2034.

O presente regulamento ¢ obrigatério em todos os seus elementos e diretamente aplicavel em
todos os Estados-Membros.

Feito em Bruxelas, em 10 de maio de 2022.

Pela Comissdo
A Presidente
Ursula VON DER LEYEN
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